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Vyzvou pro vyzkum cen v ¢eském zahrani¢nim obchod¢ se zemémi Evropské unie byly
znepokojivé vysledky porovnani cen docilovanych na trzich Evropské unie. Poznatky
vyplyvajici z tohoto porovnani se staly aktudlnim tématem empirického vyzkumu v
souvislosti s ptipravou pfijeti zemi stfedni a vychodni Evropy do Evropské unie. Jde
o spole¢ny problém téchto zemi. Problém komparativni irovné cen zistava aktualni
i dnes a pro budoucnost.

1. Teoreticka vychodiska

Rozdilné ceny vyrobki v mezinarodnim obchodé odrazeji jejich rozdilnou kvalitu,
cena je funkci kvality. Vztah mezi kvalitou a cenou vyrobkii neni proporcionalni. Zvy-
Seni (pokles) kvality vyvolava podstatné progresivnéjsi zvySeni (pokles) cen. Kvalita-
tivni rozdily maji za nasledek ostrou diferenciaci cen vyrobkt (Kolanda, 1968, 1989,
2001). Kvalita je nepochybné rozhodujicim faktorem uréujicim cenu. V tomto pojeti se
cenami v mezinarodnim obchodé zabyva dnes mnoho autort (Greenaway, Hine, Milner
1994, Fontagné, Freudenberg 1997, Jansen, Landesmann 1999). Nazory vyplyvajici
z komparativni analyzy cen docilovanych jednotlivymi zemémi na trzich Evropské unie
byly zobecnény az do teze, ze dochézi ke kvalitativni délbé prace mezi zapadoevrop-
skymi zemémi a zemémi stiedni a vychodni Evropy, ktera se projevuje v cenach sméno-
vaného zbozi (Freudenberg, Lemoine, 1999).

Pojem ,,kvalita vyrobku* je nutno chapat komplexné. Nemtizeme chéapat kvalitu jen
ve smyslu uzitnych vlastnosti vyrobku. Jde o Sirokou mnozinu vlastnosti, zahrnujici ob-
chodni podminky, doprovodné sluzby, mozna rizika (véetné rizik plynoucich z pohybu
kursovychrelaci), goodwill dodavatele, image vyrobku. Cenové relace souvisi se systé-
movymi a institucionalnimi rozdily. ZboZi vyvazené zemémi se systémové-institu-
ciondlnim handicapem ma tendenci byt sméiiovano pod cenami svétovych trhi
i v piipadé, Ze jde o zboZi shodnych technickych kvalit (Dietz, 1999). S rozdilnymi
cenami identického zbozi se setkdvame zejména v ptipadé obchodu mezi vyspélymi
a méné vyspélymi, tedy i tranzitivnimi zemémi.

Podstatna ¢ast mezinarodniho obchodu s vyrobky zpracovatelského primyslu
ma povahu obousmérného obchodu — jde o simultanni vyvoz a dovoz podobnych
vyrobkii. Jeho smyslem a obsahem byva obohaceni sortimentu (naptiklad sménou au-
tomobild shodnych technickych parametra a uzivatelskych kvalit). Pfi smén¢ vyrobku

1) Vyzkum, jehoz vysledky jsou zde prezentovany, byl podpofen projektem Grantové agentury CR
,,Ceny v zahrani¢nim obchodé* (GACR 402/03/1284).
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lisicich se detaily jsou si jejich jednotkové ceny blizké - hovofime o ,,horizontalni dife-
renciaci vyrobkd®. Naprostou vétSinu obousmérného obchodu tvoii sména ,,verti-
kalné diferencovanych vyrobka“ — vyrobku, jejichZ diferenciace je zaloZena na
rozdilné kvalité a cené. Prave tato sména je hnaci silou mezinarodniho obchodu. Mo-
dely zalozené na vertikalni diferenciaci vyrobku predpokladaji pozitivni korelaci mezi
obousmérnou sménou vertikalné diferencovanych vyrobkil a urovni ptijmt na obyvate-
le (Falvey 1981; Falvey, Kierzowski 1985; Greenaway, Milner 1986; Flam, Helpmann
1987; Havlik, Landesmann, Urban, Wiesner 2003). Ptistup zalozeny na vertikalni dife-
renciaci vyrobkli v obousmérné sméné je relevantni pro vztahy mezi vychodni a zdpadni
Evropou (Aturupane, Djanov, Hoeckman 1999; Burgstaller, Landesmann 1999; Havlik,
Landesmann, Stehrer 2001).

Pocatkem 90. let zemé stfedni a vychodni Evropy vykazovaly v obchodé s vyspély-
mi zemé&mi specializaci na obory nizké technické a kvalifikacni irovné. Model specia-
lizace se v poslednich letech zménil, v mnoha pripadech rychle. Tyto zemé dosahly
posunu vyroby a exportu k oborim s vyssi technickou trovni (Havlik 2001; Landes-
mann, Stehrer 2002; Worz 2003; Dulleck, Foster, Stehrer, Worz 2004). Dulezitymi ka-
naly strukturni prestavby jsou pfimé zahranicni investice a aktivity nadnarodnich
spole¢nosti (Dowling, Cheang 2000; Havlik, Landesmann, Urban, Wiesner 2003; Hu-
nya 2004).

2. Metodicka vychodiska analyzy

Ceny vyrobku zpracovatelského primyslu jsou zjise ovany ze vztahu hodnoty k jednot-
kam mnozstvi. Pro analyzu cen v zahrani¢nim obchod¢ Ize pouzit alternativné jednot-
kové ceny vyplyvajici z poméru hodnoty vyrobku k jeho mnozstvi (v mérnych jednot-
kach) nebo kilogramové ceny vypoctené jako pomér hodnoty vyrobku k jeho
hmotnosti. Kilogramové ceny odrazeji vyznamny kvalitativni parametr — mérnou hmot-
nost — vyznamny zejména v piipad¢ vyrobkt kovozpracujiciho primyslu. VEtsina ana-
lytikli pouziva jen kilogramové ceny. I jednotkové ceny jsou vétSinou zaloZeny na
hmotnosti. Pti analyze cen na vyrobkové trovni je uzite¢né pouzit ob¢ alternativni kon-
strukce cen a porovnat obraz, ktery poskytuji. Pti globalni analyze cenovychrelacia ce-
nového vyvoje je vhodnéjsi vychazet z jednotkovych cen. Ale vzhledem k vétsi prac-
nosti vypoctu jednotkovych cen, a zejména protoze hmotnost byva spolehlivéjsi nez
jiné ukazatele mnozstvi, jsme ¢asto nuceni zvolit kilogramové ceny.

Spolehlivou vypovidaci schopnost maji jen jednotkové ceny homogennich polozek
zahrani¢niho obchodu. Za homogenni skupinu vyrobkd mizeme s ptijatelnym rizikem
povazovat polozky nejpodrobnéjsi nomenklatury, obsahujici popis vyrobku. Vychozi
udaje Ceské statistiky i idaje EUROSTAT pro vypocet jednotkovych cen jsou zalozeny
na osmimistné klasifikaci datové baze COMEXT (kombinovana nomenklatura -
CN-8), ktera obsahuje ptes 15 000 polozek, z toho vice nez 9000 polozek jsou vyrobky
zpracovatelského primyslu.

Hlavnim pfedmétem nasledujici analyzy jsou vyrobky zpracovatelského priamys-
lu. Do souboru vyrobkil zpracovatelského primyslu nebyly zahrnuty produkty prvotni-
ho zpracovani zemé&délskych surovin (napt. mlynské vyrobky) a prvotniho zpracovani
nerostll a paliv (napf. vapno, cement, koks, produkty destilace). Vylouceny byly pro-
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dukty polygrafického primyslu, vyrobky z drahych kovii a bizuterie, umélecké a sbéra-
telské predméty.

Definice cen je v Ceské statistice upravena tak, Ze na obou strandch jsou povazovany
za ceny FOB (free-on-board — hodnota zboZzi na hranici vyvazejici zem¢). Jinak je tomu
pii préci s tdaji EUROSTAT a mezindrodnich instituci. Na stran€ vyvozu jde o ceny
FOB, na stran¢ dovozu CIF (cost, insurance, fraight — v€etné vyloh, pojistného a do-
pravného). Na obou stranach ceny neobsahuji clo, dan z ptidané hodnoty ani spotfebni
dan.

Z povahy jednotkovych cen plyne, ze smysl ma sledovat komparativni ceny, resp.
cenové relace vyplyvajici z porovnani cen docilovanych na daném trhu jednotlivymi
zemémi. Analyza cen se vétSinou opira o agregované hodnoty podle komoditnich sku-
pin. Pfi porovnavani primérnych cen agregovanych skupin vyrobku a pti analyze jejich
vyvoje je respektovana zasada shodné struktury porovnavanych vyrobkovych souborti,
vliv rozdilné vyrobkové struktury na cenové relace je vyloucen.

Vyvoj cen je obvykle sledovan cenovymi indexy Laspeyresova typu (na bazi struk-
tury vyvozu, resp. dovozu ve vychozim roce). V podminkach radikalnich strukturnich
zmén, jakymi prochazi ¢esky zahrani¢ni obchod (zejména na stran¢ vyvozu), maji lepsi
vypovidaci schopnost indexy Paascheho typu (vypoctené na bazi struktury vyvozu,
resp. dovozu v poslednim roce). Ceska statistika poskytuje tzv. vybérové indexy cen
v zahrani¢nim obchodé€. Lisi se od indexii zaloZenych na jednotkovych cenach svou
konstrukeii funkci. Vybéroveé indexy sleduji inflacni pohyb cen, jsou proto zaloZzeny na
reprezentantech, jejichz vybér vylucuje nejen zmény struktury, ale i zmény kvality. Na-
proti tomu indexy jednotkovych cen, ze kterych vychazi nésledujici analyza, zmény
kvality ptedpokladaji.

Zvlastni pozornost si zaslouzi porovndni vyvoznich a dovoznich cen v obousmér-
ném obchod¢ (v simultannim vyvozu a dovozu vyrobkil), které jsou podle klasifikace
identické. Indikatorem pro vymezeni obousmérného obchodu je Grubel-Lloyduv ko-
eficient, zalozeny na poméru mezi saldem a obratem obchodu (Grubel, Lloyd, 1975).
Vyssi hodnota koeficientu signalizuje vyssi podil obousmérného obchodu; dosahuje-li
koeficient hodnoty 0, jde o vyhradné jednosmérny obchod, hodnota 1 odpovida situaci,
kdy je hodnota vyvozu rovna hodnoté dovozu. Jako hranice vymezujici obousmérny
obchod je v zakladni verzi nasledujici analyzy zvolena hodnota GLI=0,18, odpovidaji-
ci ptedpokladu, Ze jedna strana bilance obchodu s danym vyrobkem (tfeba vyvozu) do-
sahuje minimalné 10 procent hodnoty druhé strany (dovozu).

3. Ceny v obchodé zemi EU(15) s CR?

Hlavnim zdrojem analyzy cen je ,zrcadlova statistika EUROSTAT, ktera vychazi
z udaju clenskych statli o jejich obchodé s Ceskou republikou; poskytuje informace
umoznujici mezindrodni porovnani.

2) Pramen dat: Intra- and extra-trade, DVD, Supplement 2 2004, EUROSTAT, 2004
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3.1. Ceny pii dovozu Evropské unie z Ceské republiky

Na bazi jednotkovych cen (v EUR) byly v roce 2003 dovozni ceny ¢eského zboZi
oproti dovoznim cenam ve vzajemném obchodé ¢lenskych stati EU vyssi o Sest
procent. V roce 1993 byly o 12 procent nizsi. Podle ¢isel vykazovanych statistikou
Evropské unie se zvysily jednotkové ceny vyrobkii zpracovatelského priamyslu do-
vezenych z Ceské republiky v roce 2003 oproti roku 1993 o 86 procent (na bazi
struktury dovozu v roce 2003). Ve shodném vyrobkovém sortimentu se v tomto ob-
dobi zvysila droven dovoznich jednotkovych cen ve vzajemném obchodé ¢lenskych
statii jen o 22 procent. Tato ¢isla dokumentuji pozitivni vyvoj konkuren¢niho pos-

taveni Ceské republiky na trzich Evropské unie. AktudlIngjsi data prochézeji revizi.

Tabulka 1
Jednotkové ceny vyrobkul zpracovatelského pramyslu pii dovozu EU(15) z €R (na bazi ECU, EUR)
Dovoz EU z CR Komparativni
(mil. ECU, EUR) uroven cen’/
1993 2003 1993 2003
Vyrobky zpracovatelského prim. celkem 4215 28130 0,88 1,06
vyrobky potravinaiského prumyslu 68 303 1,01 0,84
vyrobky chemického pramyslu 499 2407 0,92 0,94
vyrobky lehkého primyslu 1297 3971 0,98 1,13
vyrobky metalurgie 699 2730 0,76 0,90
kovodéIné vyrobky 53 527 0,91 0,96
vyrobky kovozpracujiciho prumyslu 1283 16673 0,86 1,09
- vyr. mechanického strojirenstvi 345 4361 0,97 1,10
- informacni technika 47 1806 b/ b/
- elektrotechnika 363 4850 0,86 1,41
- prostiedky silni¢ni dopravy 398 4863 0,75 0,97
ostatni vyrobky zpracovatelského pram. 316 1518 0,72 1,16

&/ dovozni ceny ve vzajemném obchodé &lenskych zemi EU (EU-intra) = 1
/ jednotkové ceny v této skupiné nelze s pfijatelnym rizikem definovat

Priznivy vyvoj cen zredukoval cenovy gap zdédény po komunistickém reZimu.
V roce 1989 se Ceskoslovenska socialisticka republika podilela na dovozu Evropské
unie jen 0,35 procenta (na dovozu vyrobki kovozpracujiciho primyslu dokonce jen
0,10 procenta), kilogramové ceny pii dovozu ¢eskoslovenskych vyrobkil zpracovatel-
ského prumyslu zemémi Evropského hospodaiského spolecenstvi byly oproti dovoz-
nim cendm ve vzajemném obchod¢ ¢lenskych statl o 22 procent nizsi. V roce 1993 do-
sahl podil ¢eského zbozi 0,5 procenta a jeho komparativni ceny vzrostly na 88 procent
tirovné cen ve vzajemném obchodé ¢lenskych statti. Do roku 2003 se podil CR na dovo-
zu vyrobkl zpracovatelského primyslu zemémi Evropské unie zvysil na 1,4 procenta
a komparativni troven cen byla (v daném sortimentu) o 6 procent vys$si nez ve vzajem-
ném obchod¢ ¢lenskych stata.

V jednotlivych komoditnich skupinach byla komparativni diroven cen velmi
rozdilna, rozdilny byl i jeji vyvoj. Urcujici byl vyvoj postaveni vyrobku kovozpra-
cujiciho priamyslu. Podil t&chto vyrobkil na dovozu z Ceské republiky se zvysil ze
30 procent v roce 1993 na 59 procent v roce 2003. Uroveii cen se zvysila z 86 procent
v roce 1993 na 109 procent urovné cen ve vzajemném obchodé ¢lenskych statti. Domi-
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nantnimi vyrobky byly pfitom vyrobky elektrotechniky a automobilového primyslu.
Elektrotechnika ¢eské provenience zvysila své ceny z 86 procent urovné dovoznich cen
ve vzdjemném obchodé zemi Evropské unie na 141 procent. Stejné vyznamnou tlohu
sehraly vyrobky automobilového prumyslu. Nositeli pozitivniho vyvoje jsou spise ¢as-
ti, soucasti a piisluSenstvi nez finalni vyrobky.

[lustrace k analyze vyvoje dovoznich cen vyrobku ¢eské provenience jsou uvedeny
v grafech A.

Casti pistovych zazehovych motort se staly v kratké dobé jednou z nejvyznamnéjSich polozek
vyvozu vyrobkt mechanického strojirenstvi. V roce 2004 byly vyvezeny v hodnoté 192 mil. EUR pfi vel-
mi pfiznivych cenovych relacich. Jsou pfikladem k tezi, Ze nositeli pfiznivého vyvoje cen a konkurenéni
schopnosti strojirenskych vyrobkl jsou spiSe ¢asti, soucasti a pfislusenstvi nez finalni vyrobky. Dokla-
daji, Ze vyznamna ¢ast vyvozu vyrobkd automobilového primyslu je evidovana v jinych kapitolach kla-
sifikace CN nez v CN 87 —silni¢ni dopravni prostfedky; nachazime je zejména v kapitolach 84 — vyrobky
mechanického strojirenstvi a 85 — elektrotechnické vyrobky.

Na prvém misté& mezi vyrobky elektrotechnického priimyslu dovezenymi zemémi EU z CR jsou mo-
bilni telefony. V roce 2003 byly dovezeny v hodnoté 515 mil. EUR za ceny, které vysoce prevysSily Uro-
ver cen ve vzajemném obchodé ¢lenskych statd. Jde soucasné o priklad rostouci konkurencni schop-
nosti a rostouciho vlivu podnik(i se zahrani¢ni Ucasti na exportni vykonnost CR;

Vyznamnou polozkou v ramci dovozu vyrobk( automobilového primyslu z CR jsou osobni auto-
mobily s dieselovym motorem, obsah valcti 1500-2500 cm?®. Podle statistik ¢lenskych statt EU prekro-
¢il v roce 2001 jejich dovoz z Ceské republiky 90 tisic vozu v hodnoté 1026 mil. EUR. V roce 2003 bylo
dovezeno 108 tisic voz( v hodnoté necelych 900 mil. EUR. Primérna cena vozu vzrostla ze 7200 ECU
vroce 1997 na 12500 EUR v roce 2002 ana 13 500 v roce 2004 (pokles v roce 2003 je disledkem statis-
tické chyby, coz doklada vyvoj kilogramové ceny).

Grafy A .
Vyvoj cen pfi dovozu vyrobkd z CR zemémi EU
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3.2. Ceny pii vyvozu zemi Evropské unie do Ceské republiky

Zatimco komparativni iroveii dovoznich cen v obchodé zemi Evropské unie s Ces-
kou republikou vyrazné vzrostla, komparativni jednotkové ceny p¥i vyvozu do
Ceské republiky zaznamenaly pokles. Nicméné v roce 2003 byly jesté o 22 procent
nad urovni shodného sortimentu ve vzajemném obchodé ¢lenskych statii (v roce
1993 byly vyssi o 36 procent).

Pti¢inou téchto deformaci nemtize byt podstatné vyssi kvalita vyrobkl vyvazenych
do Ceské republiky oproti vyvozu do &lenskych statd. Je tak zpochybnéna vychozi pre-
misa ,,nové* teorie mezindrodniho obchodu. Nepochybné vyznamnou roli maji systé-
mové problémy a jejich postupné feseni transformaci ¢eské ekonomiky. Rozhodné by si
komparativni ceny na strané vyvozu do Ceské republiky zaslouzily vice vyzkumu.

Tabulka 2

Jednotkové ceny vyrobki zpracovatelského pramyslu pii vyvozu EU(15) do CR (na bazi ECU,
EUR)

vyvoz EU do CR Komparativni
(mil. ECU, EUR) uroveni cen®/
1993 2003 1993 2003
Vyrobky zpracovatelského prim. celkem 5450 27494 1,36 1,22
vyrobky potravinaiského primyslu 206 736 1,00 0,99
vyrobky chemického primyslu 783 4556 1,37 1,13
vyrobky lehkého primyslu 791 3550 1,22 1,30
vyrobky metalurgie 379 2519 1,37 1,22
kovodélné vyrobky 96 577 1,58 1,17
vyrobky kovozpracujiciho primyslu 3003 14971 1,43 1,24
- vyr. mechanického strojirenstvi 1261 4514 1,56 1,10
- informacni technika 324 1094 X X
- elektrotechnika 714 4514 1,51 1,51
- prostfedky silni¢ni dopravy 518 3705 1,22 1,08
ostatni vyrobky zpracovatelského pram. 193 584 1,03 0,94

a vyvozni ceny ve vzajemném obchodé ¢lenskych zemi EU = 1
/ jednotkové ceny v této skupiné nelze s prijatelnym rizikem definovat

Podle ¢isel vykazovanych statistikou Evropské unie se zvySily jednotkové
ceny vyrobkii zpracovatelského primyslu dovezenych z Ceské republiky v roce
2003 oproti roku 1993 o 86 procent, ceny vyrobkii vyvezenych zemémi Evropské
unie do Ceské republiky vzrostly jen o 21 procent (na bazi struktury obchodu
v roce 2003).

Cenové deformace byly za minulého rezimu na strané vyvozu zemi Unie do Cesko-
slovenska jesté vétsi nez na strané dovozu. Kilogramové ceny vyrobk zpracovatelské-
ho priimyslu vyvazenych do Ceskoslovenska byly v roce 1989 o 80 procent vyssi nez
ceny stejného sortimentu vyrobkil vyvazenych v ramci vzajemného obchodu clenskych
sttt ES. Diskrepance byly vyznamné zmirnény jiz v prvych letech transformace (pied
rozpadem federace). V roce 1992 dosahovaly v priiméru 28 procent. V roce 1993 byly
kilogramové ceny pii vyvozu do Ceské republiky vysii o 24 procent, do roku 2003 se
tento rozdil snizil na 15 procent. U vyrobkii kovozpracujiciho primyslu byly vyvozni
kilogramové ceny v obchodé s Ceskoslovenskem vice nez dvojndsobné oproti cendm ve
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vzajemném obchod¢ ¢lenskych statl; do roku 1993 se tato diskrepance snizila na 13
procent.

I na stran¢ vyvoznich cen jsou cenové relace v ramci komoditnich skupin rozdilné,
ale rozdily nejsou tak velké jako v piipad¢€ dovoznich cen.

3.3. Porovnani cen v obousmérném obchodé

Riist obchodu zemi Evropské unie s Ceskou republikou byl zalozen pfedev§im na roz-
voji obousmérného obchodu vyrobkil zpracovatelského primyslu. Podil obousmérné-
ho obchodu se zvysil v roce 2003 oproti roku 1993 na strané vyvozu zemi Evropské unie
do Ceské republiky z necelych 43 procent na vice nez 68 procent, na strané jejich dovo-
zu dokonce z 55 procent témér na 82 procent.

Tabulka 3
Porovnani kilogramovych cen v obousmérném obchodé s vyrobky zpracovatelského primyslu
EUs CR

Pomeér Koeficienty Struktura Podil

vyvoznich cen | komparativnich | obousmérného| obousmérného

k dovoznim (%) cen’/ obchodu (%) | obchodu (%)

EU:CR | EU-in| vyvoz | dovoz | vyvoz | dovoz | vyvoz | dovoz
1993
Vyrobky zpracovatelského pram. 249 1,22 1,30 0,83 100,0] 100,0; 42,6] 55,1
vyrobky potravinaiského prumyslu 1,100 0,97 1,01 1,82 0,6 04 7,1 13,3
vyrobky chemického pramyslu 2,21 1,10 1,31 0,93 9,8 99 289 459
vyrobky lehkého primyslu 1,72 1,12 1,17 0,86 19,8] 29,1| 58,1 52,1
vyrobky metalurgie 2,52 1,31 1,44 0,74 10,0/ 13,2] 61,2] 44,0
kovodéIné vyrobky 2,74| 1,26 1,60 0,98 34 1,9] 82,1| 842
vyrobky kovozpracujiciho pram. 3,07 1,26 1,34 0,81 50,5 36,2 39,0, 65,6
- vyr. mechanického strojirenstvi 4,02) 1,35 1,45 0,79 21,3] 12,5| 392| 844
- informac¢ni technika 3,26 1,06 0,49 0,43 3,5 1,8] 35,00 89,6
- elektrotechnika X X X x| 150/ 13,6/ 489 86,9
- prostiedky silni¢ni dopravy 247 1,26 1,41 0,85 6,7 57/ 299| 333
ostatni vyr. zpracovatelského pram. 222 1,38 1,03 0,75 5,9 93| 712] 68,2
2003
Vyrobky zpracovatelského priam. 149 1,15 1,17 1,05| 100,0/ 100,0| 68,2] 81,8
vyrobky potravinatského prumyslu 0,98 1,07 0,89 1,05 0,9 0,7/ 23,6/ 50,0
vyrobky chemického primyslu 1,61 1,05 1,21 0,89 11,5 8,11 475 773
vyrobky lehkého primyslu 1,43 1,15 1,32 1,200 13,6/ 12,5| 71,7 72,6
vyrobky metalurgie 1,48 1,11 1,26 0,91 8,2 8,1 609 68,0
kovodélné vyrobky 1,54] 1,05 1,12 0,82 2,8 2,2 90,00 94,5
vyrobky kovozpracujiciho priam. 1,52 1,19 1,14 1,05 60,1 62,2 753 858
- vyr. mechanického strojirenstvi 1,58 1,31 1,04 1,15 19,1 17,3] 792 914
- informac¢ni technika X X X X 4.4 4,7 76,1 59.8
- elektrotechnika 1,46] 1,28 1,22 1,19] 18,4 17,0] 76,9 80,8
- prostfedky silni¢ni dopravy 1,26] 0,99 1,11 0,96| 13,5 20,7/ 684 978
ostatni vyr. zpracovatelského pram. 1,17, 1,05 0,93 1,17 3,0 6,3 94,9 95,0

#/ pomér cen v obchodé zemi EU s CR k cenam ve vzajemném obchodé zemi EU

V priméru byly v roce 2003 ceny zemi Evropské unie p¥i vyvozu do Ceské re-
publiky v ramci obousmérného obchodu s vyrobky zpracovatelského primyslu
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0 49 procent vys$$i neZ pii dovozu. Ve vzajemném obchod¢ ¢lenskych statt byly vyssi
jen o 15 procent. Rozdil mezi vyvoznimi a dovoznimi cenami v ramci obousmérného
obchodu miizeme vysvétlit koncentraci vyvozu dané zemé na vyrobky, pro jejichz vyro-
bu a vyvoz ma komparativni vyhody; mize byt zpisoben také rozdilem mezi cenou
FOB na stran¢ vyvozu a cenou CIF na stran¢ dovozu. Strukturni bazi vypoctu téchto re-
laci je obrat obchodu s Ceskou republikou. Neni tim v§ak vylougen vliv rozdilné struk-
tury vyvozu a dovozu. Podle koeficientl komparativnich cen byly v rdmci obousmérné-
ho obchodu vyvozni ceny v obchodé s Ceskou republikou o 17 procent, dovozni o 5
procent vyssi nez pti vzajemném obchod¢ Clenskych stath. S vyznamnéjsi diskrepanci
se setkdvame v sortimentu vyrobkl chemického, metalurgického a kovodé&lného pri-
myslu, relativné ptizniva je relace v obchodé s vyrobky lehkého priimyslu, mechanické-
ho strojirenstvi a ,,ostatnich vyrobkt zpracovatelského primyslu“. Porovnanis vycho-
zim stavem v roce 1993 nasvédcuje tomu, Ze pravé v oblasti obousmérné smény
dochazi ke konsolidaci cenovych relaci. Naro¢na komparativni analyza cenovych re-
laci v obousmérném obchod¢ vychazi z kilogramovych cen.

Konsolidaci cenovych relaci v obchodé mezi zemémi Evropské unie a Ceskou re-
publikou doklada vyvoj koeficientli komparativnich cen. Zatimco v roce 1993 byly
ceny pii vyvozu ¢lenskych zemi do Ceské republiky o 30 procent vyssi a pii dovozu
o0 17 procent niz§i nez ve vzdjemném obchod¢ ¢lenskych statli, do roku 2003 se tato dis-
krepance snizila na +17 procent ku +5 procentim. Strukturni bazi je pfitom vyrobkova
struktura ¢eského dovozu, resp vyvozu v daném roce. Touto metodou zjiseujeme pretr-
vavajici cenové rozdily v obchodé s vyrobky chemického a metalurgického priimyslu,
ptiznivy obrat v cenovych relacich pfi obousmérném obchod¢ s vyrobky mechanického
strojirenstvi a s ,,ostatnimi vyrobky zpracovatelského prumyslu‘ (jde ptevazné o naby-
tek).

Pro uvedené tendence je charakteristicky ptiklad cen pii obchod€ s pneumatikami
pro osobni automobily. Ve vzdjemném obchod¢ se vyvozni i dovozni jednotkové ceny
pohybovaly kolem 30 ECU, resp. EUR za kus. P¥i rostoucim dovozu z Ceské republiky
se primeérna cena zvysilaze 17 ECU vroce 1993 na21 EUR za kus v roce 2003, naproti
tomu vyvozni cena klesla ze 41 ECU na 27 EUR.

Graf B
Vyvoj cen v obousmérném obchodé s pneumatikami pro osobni automobily (CN 40111000)
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Regresni analyzou zji§sujeme, Ze v obchod& mezi zemémi Evropské unie a Ceskou
republikou se odchylka cen pti dovozu od cen pii vyvozu téze produkce zvySuje se
slozitosti vyrobki (méfenou zhodnocenim hmoty — kilogramovymi cenami). V ptipadé
jednoduchych vyrobkt s vyvozni kilogramovou cenou kolem 1 EUR/kg byla v roce
2003 dovozni cena 0,9 EUR/kg, v ptipad¢ slozitych vyrobki, u kterych pramérna vy-
vozni kilogramova cena dosahovala 100 EUR/kg, je primérna dovozni kilogramova
cenanaurovni 58 procent. Oproti roku 1993 se tyto rozdily vyrazné zmensily (tehdy do-
sahovaly u jednoduchych vyrobkt 70 procent a u slozitych 40 procent). Z¢&asti je tato
odchylka zptisobena rozdilnym pojetim dovoznich cen (CIF) od vyvoznich (FCO). I ve
vzajemném obchod¢ mezi ¢lenskymi staty EU byly dovozni ceny slozitéjSich vyrobka
(v cené kolem 100 EUR/kg) v roce 2003 o 28 procent niz$i nez vyvozni.

3.4. Mezinarodni porovnani cen v obchodé se zemémi Evropské unie®

Ceska republika je se svymi komparativnimi cenami vyrobkii zpracovatelského prii-
myslu mezi vyznamnymi dovozci Evropské unie stale jesté na jednom z poslednich
mist. Nejvyssi jsou kilogramové ceny dosahované Svycarskem a Spojenymi staty, na
poslednich mistech mezi vyznamnymi dovozci jsou Ceska republika, Polsko a Cina.

Tabulka 4
Komparativni postaveni zemi na trzich EU (zemé jsou fazeny podle komparativni Urovné dovoz-
nich kilogramovych cen v roce 2002)

o Dovoz EU Podil na dovozu EU (%) | <omparativni urove
Zemé pivodu dovoznich cena
7boi 1993 [ 2002 1993 | 2002 1993 [ 2002
mld. ECU, EUR % EU-intra = 1

Dovoz EU 867.5 1995 100,0 100,0
- intra 516,4 12775 59,5 64 100 100
- extra 3512 717.4 40,5 36 117 115
Svycarsko 27,1 49,1 3,1 2,5 237 240
Irsko 13,0 50,2 5 2,5 172 222
USA 69,1 1475 X0 74 176 213
Japonsko 46,5 66,6 54 33 161 176
Svédsko 21,3 43,9 2,5 2,2 163 148
Dénsko 9,1 23,0 1,1 1,2 143 145
Finsko 9.6 22,3 1,1 1,1 143 141
V. Briténie 56,7 128.7 6.5 6,5 120 135
Rakousko 20,5 39,6 24 2,0 162 129
Belgie+Luc. 56,2 127,3 6,5 6.4 115 124
Nizozemsko 56.8 136.8 6.5 6,9 120 123
J. Korea 7.5 21,8 0,9 1,1 109 115
Madarsko 3.2 23,7 04 1,2 105 114
Némecko 136.5 317,3 15,7 15,9 119 113
Francie 85,3 171,7 9.8 8,6 116 112

3) Prameny dat: Purchasing Power Parities for Eastern Europe, OECD, 1996, Intra- and extra-EU trade,
EUROSTAT, 2003, UNCTAD Handbook of Statistics, CD, 2003, Nesvera, V., Vyvoj ménového kurzu
a komparativni cenové hladiny, CSU, 1998, http://www.oecd.org/dataoeced/61/56/1876133, OECD,
2005
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Italie 62,5 115,7 7,2 5,8 110 110
Portugalsko 8,6 21,2 1,0 1,1 107 110
Slovensko 1,0 9,2 0,1 0,5 84 110
Thai-wan 10,0 20,8 1,2 1,0 89 105
CR 4,2 26 0,5 1,3 88 102
Spanélsko 26,2 73 3,0 3,7 103 101
Polsko 6,0 25,1 0,7 1,3 83 90
Cina 18,3 77,8 2,1 3.9 71 70

&/ vazeny pramér cen docilovanych danou zemi v poméru k pramé&rnym dovoznim cenam EU(EU = 1, vahou je
struktura dovozu pfislu§né zemé)

V podminkach konsolidované trzni ekonomiky zemé vyvazi zboZi, pro které ma
komparativni vyhody. Je proto normalni, kdyZ dosahuje ve svém vyvoznim sorti-
mentu nadpriamérnou komparativni urovei cen na daném trhu. ZlepSovani kom-
parativni irovné docilovanych cen, vykazované vétSinou zemi, signalizuje prohlu-
bovani mezindrodni délby prace na bazi komparativnich vyhod.

Priim&rné ceny vyrobkii zpracovatelského priimyslu dovezenych v roce 2002 z Ces-
ké republiky se pohybuji v rozmezi 84 procent (vyrobky potravinatského primyslu) az
120 procent (elektrotechnika) cen docilovanych v obchodé mezi ¢lenskymi staty. U
zbozi ¢inské provenience je toto rozmezi 46 procent (prostfedky silni¢ni dopravy) az
104 procent (piistroje), u zbozi Svycarské provenience 170 procent (potraviny, vyrobky
metalurgie) az 440 procent (pfistroje). Na prvych mistech vyrobkového sortimentu do-
vozu EU ze Svycarska jsou 1éky a srdeéni stimulatory; tyto §vycarské vyrobky dominuiji
na trhu a odlisuji se od vyrobkl dodavanych ¢lenskymi staty vysokymi cenami. Irsko
dosahuje obdobného postaveni svymi léky a informacni technikou upravenou pro nevi-
domé.

Pozornost si zaslouzi zejména porovnani cen docilovanych Ceskou republikou s ce-
nami docilovanymi Mad’arskem, Polskem a Slovenskem. Relativné pfiznivy vyvoj cen
znamenal pro v§echny porovnavané zemé jen ¢aste¢né narovnani historicky podming-
nych deformaci. V roce 1989 byly ceny vyrobkl zpracovatelského primyslu doveze-
nych z Ceskoslovenska v priméru o 22 procent niz$i nez by odpovidalo (v daném sorti-
mentu) hlading cen ve vzajemném obchodé mezi zemémi Evropského hospodaiského
spolecenstvi. Ceny mad’arského zbozi byly nizsi v priméru o 20 procent, ceny polského
0 28 procent. ZlepSeni cenovych relaci bylo doprovdzeno ptevratnymi zménami ve
struktufe obchodu. Urcujicim rysem bylo zvySeni podilu vyrobka kovozpracujiciho
primyslu. Z porovnani cen docilovanych Ceskou republikou, Mad’arskem, Polskem
a Slovenskem na trzich ¢lenskych stati Evropské unie jsou zfejmé spolecné rysy:

« rozhodujici roli hraji ceny vyrobkt kovozpracujiciho primyslu,

« docilované ceny metalurgické produkce, kovodélné vyrobky a produkce mecha-
nického strojirenstvi jsou stdle jeSt¢ poznamendny problematickymi preferencemi
pfedchoziho rezimu (a orientaci odbytu na mélo naroc¢né, ,,mekké* trhy); na trzich Ev-
ropské unie se prosazuji niz§imi cenami; metalurgie je nejtizivejsi biemeno zdédéné po
komunistickém rezimu,

« pii dovozu vyrobki lehkého primyslu dosahuji vSechny porovnavané zeme pod-
statn€ vyssi ceny nez ostatni tieti zem¢ (mezi nimi jsou vyznamné zastoupeny v tomto
ptipadé rozvojové zeme), ale podstatné nizsi ceny nez jsou bézné ve vzajemném obcho-
de c¢lenskych stata.
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V obchodé s produkei zpracovatelského primyslu dosahuji vyspélé zemé na za-
padoevropskych trzich vyssi ceny nezZ zemé méné vyspélé. Ceny zbozi docilované
jednotlivymi zemémi na trzich Evropské unie koresponduji s komparativni arovni
jejich domacich cen.

I kdyz konstrukce koeficientu komparativni irovné domadcich cen a koeficientu
komparativnich dovoznich cen (cen docilovanych danou zemi na trzich EU) nejsou
soutadné, jejich korelace je vyznamna a ptipousti nasledujici interpretaci: Ceska repub-
lika vykazovala v roce 1993 domaci ceny na 32 procentech trovné cen zemi Evropské
unie a jednotkové ceny jejich vyrobki byly v priméru na 88 procentech Girovné dovoz-
nich cen docilovanych ve vzajemném obchod¢ ¢lenskych stati Unie. Regresni vztah
mezi témito dvéma komparativnimi urovnémi cen charakterizuje Dansko, které vyka-
zovalo uvedené cenové relace v poméru 122 procent ku 143 procenttim. V poslednich
letech se dovozni ceny ¢eskych vyrobka dostaly nad uroven cen shodného sortimentu
vyrobki v obchodé ¢lenskych stati a rozdil proti urovni domacich cen se jeste zvetsil.

Graf C
Korelace urovné domacich cen a cen v docilovanych na trzich EU
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Body v grafu pfedstavuji hodnoty zemi, které jsou vyznamnymi dovozci na trzich EU. Sila vztahu mezi hladinou
domacich cen a hladinou dovoznich cen docilovanych na trzich Evropské unie je oslabena extrémnimi relacemi
Irska, které na zahrani¢nich trzich docilovaly ceny podstatné vy$si nez by odpovidalo Grovni domacich cen.

Kupni sila mén méné vyspélych zemi je na domécim trhu zpravidla vyssi, nez by od-
povidalo nomindlnimu kursu. Naproti tomu na zahrani¢nich trzich dociluji méné vyspé-
1¢ zemé& za své vyrobky relativné nizsi ceny. Vzajemna podminénost komparativni
urovné domacich cen a komparativni irovné cen v zahrani¢nim obchod¢ ovliviiuje od-
chylky nominalniho kursu od jeho parity. PFiznivy vyvoj cen v zahrani¢nim obchodé
Ceské republiky je vyznamnou p¥i¢inou realného i nominalniho zhodnocovani Ees-
ké koruny, je vyznamnou podminkou postupné konvergence ¢eské cenové urovné
a struktury na urovein vyspélych zemi.
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PRICES IN TRADE OF THE CZECH REPUBLIC WITH
MEMBER COUNTRIES OF THE EUROPEAN UNION
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Abstract

Empirical research on the differences between unit values in the EU’s trade with the Czech Republic
and the intra-EU average has shown a significant changes. The comparative level of manufacturing
products imported from the Czech republic has increased, the comparative level of products
exported to the Czech republic has decreased. The price-gaps, inherited from the communist
regime have been substantially reduced. Most remarkable changes of the comparative prices took
place in trade with products of metalworking industries. The favourable development of price
relations in the Czech foreign trade has been an important element underlying balance of payments
performance, it has contributed to the nominal and real improvements of Czech krown and shoud
play an importent role in the process of convergence. The analysis is based on Eurostat Comext
Database.
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