Moznosti financovania potrieb malych a strednych
podnikov”

Viktéria Bobdkovd™ — Magdaléna Frendkovd™

Inovéacie a inovacné procesy sa vo vSeobecnosti chdpu ako nastroje napomdhajice
dosahovat’ a udrziavat’ stabilny hospodarsky rozvoj. Mimoriadne zasadnutie Eur6pskej rady
v roku 2000 v Lisabone stanovilo novy strategicky ciel’ pre najblizSich desat’ rokov. Tym
cieclom je dosiahnut, aby sa Europska unia (EU) stala vo svetovom meradle
najkonkurencieschopnejSou a najdynamickejSou ekonomikou, zaloZzenou na znalostiach,
schopnou dosahovat’ stabilny ekonomicky rast, zabezpecovat' potrebné pracovné prilezitosti
a vac¢Siu socidlnu sadrznost. Na tomto zasadnuti bola tiez prvykrat vyhldsena eurdpska
vyskumna politika, ktora bola Specifikovana v dokumente ,,Eurdpsky vyskumny priestor*.
Sucasne bola vyhldsena ,,Eurdpska inovaéna politika. Vyznam inovacii v EU rovnako
zdoraznilo zasadnutie Eurdpskej rady v marci 2003 v Bruseli.

V slovenskej legislative sa v minulom obdobi problematikou inovacii nezaoberal ziaden
pravny predpis ani norma. Neexistencia takéhoto délezitého dokumentu sa prejavila v
skutocnosti, ze verejné vydavky urené na podporu inovativnych aktivit stkromného sektora
sa v sucasnosti nachadzaji pod troviiou eurdpskeho priemeru. Rovnako Slovenska republika
(SR) zaostava aj vo vydavkoch na projekty vyskumu avyvoja a vo zvySovani kvality
ludskych zdrojov orientovanych na vyskum, vyvoj a inovacie. Hrubé domace vydavky na
vyskum a vyvoj z HDP predstavujii v SR iba 0,51 %, ¢o je aj v porovnani s priemerom EU-
27, ktory je 1,84 %, vel'mi nizky podiel. Navyse tento podiel zaznamenava v poslednych
piatich rokoch klesajticu tendenciu.

Prijatim ,,Stratégie konkurencieschopnosti Slovenska do roku 2010 [1], schvalenim
,Narodného programu reforiem® [2], ktory nadvizuje na danu stratégiu a prijatim ,,Inovacne;j
stratégie SR na roky 2007-2013“ sa SR zaradila medzi krajiny, v ktorych sa rozvoj znalostne;j
ekonomiky, vyskum, vyvoj a inovacie stali vyznamnou hospodérskou i politickou témou.

Politika podpory inovacii

Vypracovanie ,,Inovacnej stratégie SR na roky 2007-2013“ vychadza z jednoznacnej
potreby mat’ zdkladny dokument, ktory by zastreSil problematiku inovéacii v ramci SR.
Inovécie pritom predstavuju jeden z hlavnych nastrojov budovania znalostnej ekonomiky,
ktord je zdsadnym predpokladom pre dosiahnutie cielov Lisabonskej stratégie na narodnej
urovni. Strategickym cielom inovacnej stratégie SR do roku 2013 je, aby sa inovacie stali
jednym z hlavnych néstrojov rozvoja znalostnej ekonomiky a zabezpeCovania vysokého
hospodarskeho rastu SR s ciefom dosiahnut’ troveti najvyspelejsich ekonomik EU.

Inovacna stratégia SR ponima inovacie ako prenos vysledkov vyskumu a vyvoja do praxe
v tom najSirSom zmysle slova, tak v oblasti materidlov, vyrobkov, technolégii alebo v oblasti

* Clanok je spracovany ako jeden z vystupov vyskumného projektu Vyvojové tendencie zdrojov financovania
slovenskych podnikov po vstupe do EU registrovaného u Vedeckej grantovej agentiiry Ministerstva §kolstva
Slovenskej republiky (MS SR) a Slovenskej akadémie vied (SAV) pod evidenénym &islom 1/2582/05.

: Ing. Viktoria Bobakova, CSc. — docentka; Katedra Gi¢tovnictva a financii, Podnikovohospodarska fakulta so
sidlom v KoS8iciach, Ekonomicka univerzita v Bratislave.
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procesov. Priority inovacénej stratégie su stanovené tak, aby reagovali na hlavné nedostatky
vyplyvajliice z nedostatocnej podpory inovativnych aktivit a sti€asne reSpektovali klacové
strategické dokumenty na narodnej trovni.

V dosledku vplyvu technologického rozvoja sa meni aj povaha inovécii. V ekonomickom
zmysle chipeme inovaciu ako nové alebo zdokonalené produkty, vyrobné procesy a iné
aktivity podniku s komerénym efektom. Definicii ako chépat’ a charakterizovat’ inovaciu je
cely rad. Eurdpska komisia definuje inovaciu ako obnovu a rozsirenie skaly vyrobkov
a sluzieb a s nimi spojenych trhov, vytvorenie novych metdéd vyroby, dodavok a distribucie,
zavedenie zmien riadenia, organizacie prace, pracovnych podmienok a kvalifikacie pracovnej
sily. Europska komisia tiez konStatuje, ze hlavnym zdrojom inovacii je vyskum a vyvoj, (t.].
technologicka inovacia).

V uplynulom obdobi prevladali inovacie zalozené na sklsenostiach odvodenych
z praktickej Cinnosti (netechnologické inovacie). V stcasnosti prevladaju inovacie ziskané
z aplikdcie poznatkov vedy a vyskumu (technologické inovécie) [3]. Podiel zasadnych
inovacii narastd pri sucasnom skracovani doby inovaénych cyklov. Ide o trvali inovacnu
¢innost’. V st¢asnosti sa inovacny rozvoj rozsiril na vSetky podnikové aktivity, tak interné,
ako aj externé, v oblasti vyroby aj sluzieb. Inovacia ktorejkol'vek znich méze ovplyvnit
konkurenéni vyhodu podniku. Technologické inovécie teda vobec nekoncia iba v ramci
podniku, ale Siroko ho prekracuju.

Inovacna vykonnost’ ekonomiky je do zna¢nej miery podmienena efektivnym fungovanim
celého systému podpory vzniku auplatiiovania inovacii. Neefektivny, resp. nefungujici
inovaény systém obmedzuje slovenské podniky vo viacerych oblastiach. Porovnania s EU
ukazali, Ze slovenskd ekonomika patri k najmenej inovativhym ekonomikam. Niektoré
vysledky dokumentuju, Ze dokonca strica tempo za vieobecnym trendom v EU. Vytvaranie
vhodného prostredia pre podporu inovécii je preto nalichavou tilohou sucasnosti.

PIné ¢lenstvo SR v EU znamen4 aj zvySend mieru konkurencie. Prirodzenym désledkom
tejto situdcie je skutoCnost’, ze podnikatel'ské subjekty, ktoré budu chciet’ Gspesne obstat
v silnej konkurencii krajin EU, budil niitené venovat’ sa aktivitim, ktoré podporia rast ich
konkurencieschopnosti. Tato snaha by mala byt v zkej st¢innosti s vednou a technickou
politikou, ktorej vyznamnym nastrojom je rozvoj vedy a vyskumu.

Financovanie vedy, vyskumu a inovécii je stale vel'mi diskutovanou otdzkou Pre buduci
rozvoj ekonomiky a podnikania je dolezit¢ sustredit’ pozornost na odstranenie bariér
a podporu cielov, ktoré prinesi podnikom potrebny rozvojovy impulz. Je potrebné
podporovat’ zavadzanie novych inovativnych technologii, postupov alebo vyrobkov. Dolezité
je podporovat’ aj implementacie najnovsich postupov a vyrobnych metdd svetovej trovne do
novych a existujucich spolo¢nosti (zavadzanie systémov manazérstva kvality, ochrana
dusevného vlastnictva, priemyselného dizajnu), ktoré¢ zvySuji konkurencieschopnost
podniku. Na Slovensku eSte nie je rozvinuté priaznivé proinovativne prostredie. Chyba
technologicky orientovany segment malych a strednych podnikov (MSP), ktory by sa stal
zékladom inovacnej dynamiky krajiny.

Tab. 1: Vydavky na vyskum a vyvoj v SR v tis. Sk

Ukazovatel | 2001 2002 2003 2004 2005 2006
Vydavkyna | o coe07| 6332650 7016275| 6965430| 7503386 8063237
VaV spolu
-Z verej.

g 2667989| 2792813| 3566858 3978389| 4540597| 4480 160
prostriedkov




-zo sukr.

. 3798818 | 3539843| 3449417 2987041 | 2962789 | 3583077
prostriedkov

Zdroj: Statisticka ro¢enka SR, 2006.

Nizka inova¢na schopnost’ sa mdze stat’ vel'kou prekazkou konkurencnej schopnosti na
spoloénom trhu EU. Na tomto trhu je schopnost prispdsobit sa meniacim sa potrebam
zakaznikov jednym z najdolezitejSich faktorov v konkurenénom boji. Podniky vSak posobia
v prostredi, ktoré nie je naklonené a motivujuce pre ich inovacné aktivity.

Financovanie MSP a ich inovaénych aktivit

MSP v stcasnosti vyraznou mierou prispievaju k silnému rastu slovenskej ekonomiky.
Vytvaraju takmer 50 % pridanej hodnoty a pripadad na ne 70 % vSetkych pracovnych miest.
Avsak prevazna vicSina znich, najméd zacinajuce (start-up) podniky, ma problémy
s financovanim svojho d’alSieho rastu, a to aj napriek narastajucej aktivite komerénych bank.

Finané¢né potreby MSP

Finanéné potreby podniku ¢lenime z hl'adiska pri¢in ich vzniku na potreby vznikajuce pri
zalozeni podniku a pri jeho c¢innosti a d’alSom rozvoji. Ddlezitou ulohou je zosuladenie
potrieb finanénych zdrojov s aktudlnymi moznostami. Financie, rovnako ako aj ostatné
podnikové vstupy, sa vyznacuju zna¢nou obmedzenostou, ktord sa nasledne prejavuje v ich
cene [4].

Je nedostatok finanénych zdrojov skuto¢ne tym najvac¢sim problémom, ktory brani MSP k
d’alSiemu rozvoju a inovaciam? Dovolime si tvrdit, Ze pri¢inou, ktora prehlbuje problémy
nedostatku financii MSP je skor to, Ze podnikatelia pri rozhodovani o zdrojoch financovania
najprv, ako tradi¢ne, siahaji po klasickych bankovych uveroch. Nevyuzivanie d’alSich
finan¢nych zdrojov je sposobené nizkou informovanostou o tychto moznostiach ziskavania
zdrojov financovania.

Za hlavné doévody nedostatocného pristupu k finanénym zdrojom mozno povazovat [5]:

e nizky objem poskytovanych finanénych zdrojov pre samostatne zarobkovo ¢inné osoby
a start-up podniky,

e nizky podiel domécich tiverov a garancii poskytnutych MSP na HDP,
e nizky podiel faktoringu na HDP (v porovnani s priemerom EU-25),

e nizky podiel investicii rizikového kapitdlu na HPD (aj v porovnani s inymi krajinami
strednej a vychodnej Europy),

e nizky podiel vydavkov na vyskum a vyvoj z HDP,
e neexistencia medzipodnikovej kooperacie v oblasti transferu technologii,
e neexistujuca siet’ obchodnych anjelov (business angels).

Niektoré z uvedenych problémov by bolo mozné redukovat’ vyuZitim revolvingovych
nastrojov, ktoré by sa mali v EU realizovat’ v rokoch 2007-2013 v rdmci iniciativy JEREMIE.
Ide o tieto nastroje [5]:

e mikropozi¢kové garancné schémy cielené na start-up podniky (180 mil. EUR),
e socialne mikrop6Zi€kové schémy (5 mil. EUR),

e portfoliové pdzickové garancné schémy pre MSP (110 mil. EUR),



e Slovensky Seed Capital Fond, Slovensky Rozvojovy Rastovy Fond, mensie investicie do
kvalitnych zamerov sukromnych fondov rizikového kapitalu (150 mil. EUR),

e faktoringova podporna schéma s rozpoctom 50 mil. EUR,
e Fond dusevného vlastnictva (10 mil. EUR),
e Capacity Building and Pool Fund na stimulovanie investicnej pripravenosti (5 mil. EUR).

Iniciativa JEREMIE je zameran4 na podporu pristupu MSP ku kapitalu v regionoch EU,
najmi v oblasti vyskumu a vyvoja a podpory napliiania cielov Lisabonskej stratégie
prostrednictvom Strukturdlnych fondov. Eurdpska komisia vytvorila iniciativu JEREMIE pre
programové obdobie 20072013, pricom tato iniciativa je zamerand na inovativne financné
nastroje, na podporu pristupu ku kapitalu hlavne v oblasti vyskumu a vyvoja. Vo vseobecnosti
vSak snahou Eurdpskej komisie je, aby podpora MSP nebola realizovana len cez verejné
zdroje, ale v spolupraci so sukromnymi zdrojmi na komerc¢nom principe. Posledné desatrocia
su totiz dokazom toho, ze vlady v zaujme dosiahnut’ hospodarsky rast vyuzivaji aj
prostriedky, ktoré st z dlhodobého hl'adiska neefektivne, napr. neprimerané a casto nevhodné
dlhov¢é financovanie [6].

Financovanie implementdcie iniciativy JEREMIE sa bude v SR uskutoc¢iiovat
prostrednictvom piatich operacnych programov (OP), a to cez OP Informatizacia spolo¢nosti,
OP Bratislavsky kraj, OP Vyskum avyvoj, OP Zivotné prostredic a OP
Konkurencieschopnost’ a hospodarsky rast [7].

Navrh implementacie inovativnych finanénych néstrojov prostrednictvom iniciativy
JEREMIE riadenej Eurdpskym investicnym fondom (EIF) obsahuje dokument ,,Navrh
mandéatu medzi Slovenskou republikou a Eurdpskym investicnym fondom o spolupraci pri
implementécii inovativnych financnych nastrojov v Slovenskej republike v programovom
obdobi 2007-2013* [7]. Tento dokument bol predlozeny na medzirezortné pripomienkové
konanie v termine od 11. 6.2007 do 22. 6. 2007. Vzhl'adom na to, Ze niektoré predlozené
pripomienky boli zdsadného charakteru, uskuto€nili sa s prisluSnymi rezortmi rozporové
konania. MF SR predpoklada, ze materidl bude predlozeny na rokovanie vlady SR
v septembri 2007 pod novym ndzvom: ,,Navrh postupu implementécie iniciativy JEREMIE
v Slovenskej republike v programovom obdobi 2007-2013°.

Ramec JEREMIE je dostatocne flexibilny a vSetky vysSSie uvedené nastroje sa moézu
v buducnosti d’alej rozvijat. V d’alSich rokoch by bolo vhodné vyuzivat aj d’alSie inovativne
nastroje, ktoré budu viac zodpovedat’ potrebdm MSP a tak posilnia slovenskl ekonomiku.

Finan¢né zdroje pre MSP

Financ¢né zdroje pre mikrosegment

Mikrouverovanie patri medzi dolezité nastroje, ktorymi mozno podporit zaujem
o zakladanie arozvoj MSP, predovsetkym v mikrosegmente, t. j. podpora samostatne
zéarobkovo ¢innych oséb a mikropodnikov (poCet zamestnancov 0 - 9). Mikrofinancovanie by
malo zahfnat' také programy, ktoré zodpovedaji potrebdm po finanénych produktoch
a sluzbach, ktoré nie st dostupné ¢i uz z komerénych bank alebo su poskytované za takych
podmienok, ktoré Ziadatel’ méze len tazko akceptovat'.



Mikrofinancovanie je v SR poskytované prostrednictvom nevladnych organizacii', cez
verejné¢ (NARMSP, Slovenska zarucna a rozvojova banka (SZRB)) a komeréné (Istrobanka,
OTP Banka Slovakia, Tatra banka, VSeobecna uverova banka (VUB), UniBanka) fondy.

AVew

Tab. 2: Pozickové portfolio mikrofinancovania v SR v EUR

Celkové hrubé pozickové portfélio (v EUR) | Zmena (v %)
2004 2005
Nevladne organizacie 270 505,00 312 338,00 15,00
Verené pozickové fondy
(NARMSP) 3420 871,00 n/a n/a

Zdroj: European Investment Fund. 2007. Sme Access to Finance in Slovakia. GAP analysis.

Uverové financovanie

vvvvv
vvvvv

vvvvv

v rozpore s poziadavkami finan¢ného trhu, ked’ze st stile zalozené na nizSich urokovych
mierach.

MSP v SR mézu uverové zdroje financovania Cerpat’ z verejnych fondov (pdzickové
programy NARMSP, SZRB, Eximbannka) alebo z komer¢nych bank, ktoré maji vytvorené
programy pre MSP (Slovenska sporitelfia, VUB, Tatra banka, Ceskoslovenska obchodna
banka, UniBanka, HVB Bank Slovakia, OTP Banka Slovensko, Cudova banka, Citibank
(Slovakia), Istrobanka).”

Tab. 3: Pozi¢ky Cerpané MSP v SR v mil. EUR

. Pozicky cerpané MSP
(v mil. EUR) 2004 2005
HVB 161,10 205,60
CSOB 91,70 194,40
SLSP 230,60 366,70
VUB n/a 408,30

Zdroj: European Investment Fund. 2007. Sme Access to Finance in Slovakia. GAP analysis

V porovnani s krajinami EU je v SR ovela vidsi podet ziadatelov o uver. Podla
prieskumu ,,Pristup MSP k financiam v novych ¢lenskych Statoch®, ktory bol vykonany v jali
2006 na vzorke 100 spolo¢nosti v SR, 26 % zo skimanych MSP v SR uz Ziadalo o Gver vo
vyske viac ako 100 000 EUR (v porovnani s priemerom 15 % za vSetky nové ¢lenské staty),
39 % o pozicku v rozmedzi 25 000 az 100 000 EUR (24 % v priemere za vSetky nové ¢lenské

vvvvv

vvvvv

je priblizne 611 mld. Sk.



Staty) aiba 32 % ziadalo o pd6zi¢ku v hodnote menej ako 25 000 EUR (priemer bol 53 %).
Celkovo iba 45 % zo skiimanych spolo¢nosti potvrdilo dostato¢né financie pre svoje projekty.

Moznym rieSenim tohto nepriaznivého stavu v ramci iniciativy JEREMIE, ako uz bolo
uvedené by mohli byt portfoliové pozickové garancné schémy pre MSP, pricom objem
kapitalu potrebného pre tieto schémy je priblizne 110 mil. EUR.

Leasing a faktoring

Leasing je potrebné vnimat’ nielen ako formu obstaravania dlhodobého hmotného majetku
ale aj ako formu financovania beznych prevadzkovych potrieb. V EU je leasing pomerne
Casto vyuzivanym typom financovania a postupne nahradza tradi¢né uverové financovanie.
Leasingové financovanie ma v sicasnosti v SR rastlici trend, pokraovanie tohto trendu sa
oc¢akava aj v d’alSich rokoch.

Vo vyuZzivani faktoringu SR zaostdva za europskym priemerom. V mnohych pripadoch sa
faktoring vyuziva len v nevyhnutnom pripade. Pretoze SR zaznamenava rast objemu exportu,
mozno o€akavat’ aj rozmach exportného faktoringu. Trh faktoringovych aktivit v SR je eSte
iba v §tadiu zrodu a jeho aktudlny obrat je 837 mil. EUR. Rozvoju tohto trhu méze napomdct’
aj iniciativa JEREMIE v podobe faktoringovej podpornej schémy s rozpo¢tom 50 mil. EUR.

Rizikovy kapital
Rizikovy kapital prioritne smeruje do spolo¢nosti s vysokym rastovym potencialom.
Avsak aj napriek vyraznému ekonomickému rastu slovenskej ekonomiky (ale aj inych krajin

strednej a vychodnej Europy), je objem investicii rizikového kapitdlu v ekonomike stéle
nizky. Pri¢iny su tak na strane ponuky ako aj na strane dopytu.

Smerovanie investicii do jednotlivych vyvojovych faz podnikov v SR v rokoch 2003—
2005 podla objemu investovanych prostriedkov (v mil. EUR) ako aj podla poctu
zrealizovanych investicii do konkrétnych vyvojovych faz podniku uvadza tabul’ka 4.

Tab. 4: Investovany objem a pocet zrealizovanych investicii do jednotlivych
vyvojovych faz podnikov v SR v rokoch 2003-2005

2003 2004 2005
Vyvojova Invest. Invest. Invest.
faza objem | Pocet |objem| Pocet | objem | Pocet

podniku (mil. |investicii| (mil. |investicii| (mil. |investicii

EUR) EUR) EUR)
Seed 0,000 0] 1,056 11| 0,350 7
Start-up 0,000 0] 1,056 11| 0,000 0
Expansion 2,791 16| 2,112 221 0,540 8
Replacement capital 0,000 0| 0,000 0| 0,000 0
Buyout 0,000 0| 0,000 0 0,540 2
Spolu 2,791 16| 4,224 44| 1,430 17

Zdroj: Vlastné spracovanie podl'a EVCA Yearbook, 2004, 2005, 2006.

Vroku 2003 bolo v SR investovanych takmer 2,8 mil. EUR. ¢o predstavovalo 16
zrealizovanych investicii. VSetky investicie boli smerované do domacich podnikov vo faze
expanzie. Zaujem o zacinajuce podniky je vel'mi nizky. Sektor komunikacii ziskal 72,1 %



z celkového investovaného objemu, priemyselné produkty asluzby =ziskali 24,1 %
z celkového objemu investicii, zvySok (3,8 %) smeroval do spotrebitel'skych sluzieb.

V roku 2004 fondy typu private equity investovali 4,2 mil. EUR v pocte 44 investicii. V
porovnani s rokom 2003 doSlo k narastu v objeme investovanych prostriedkov o 51,3 %.
Polovica vsetkych investicii ako aj polovica investovaného objemu (50 %) smerovala do fazy
expanzie. V roku 2004 sa nezrealizovali Ziadne investicie typu nahradny kapital alebo
manazérske odktpenia (buy-out), ¢o je zhodné so situaciou v roku 2003 ako aj v roku 2002.
Rozdelenie investicii podl'a odvetvia, do ktorého smerovali, kopirovalo predchadzajuce roky.
Vyrobné odvetvie ziskalo prevaznl vac¢Sinu investovanych zdrojov 2,4 mil. EUR (takmer
57 %).

V roku 2005 fondy typu private equity investovali 1,4 mil. EUR v podobe 17 investicii.
V porovnani s rokom 2004 doslo takmer k trojnasobnému poklesu v investovanom objeme
a taktiez k poklesu v pocte investicii (pokles o 27 investicii). Z celkového objemu investicii
smerovalo do zafiato¢nych vyvojovych faz 24 %, do fazy expanzie 38 % ado fazy
manazérskych odkupeni (buy-out) taktiez 38 % z celkového investovaného objemu.

Transfer technologii

Spomedzi 3tatov EU mozno SR povazovat za §tat s najvy$§im pomerom proinovacne
orientovanych obcanov, ktori vidia inovacie ako ,,zdokonalenie existujucich produktov
a sluzieb™ a podla tohto tvrdenia maju sklon nakupovat’ inovované produkty a sluzby. Aj
naprieck tomuto tvrdeniu podla prieskumu Eurobarometer (,,Population Innovation
Readiness®), ktory bol publikovany v auguste 2005, vydavky na vyskum a vyvoj maji v SR
klesajici trend a pohybujii sa v su¢asnosti na urovni 0,51 % z HDP (na porovnanie v EU-25 je
to hodnota 1,86 %).

Pre rozvijanie inovativnych MSP a zabezpecenie transferu technolégii v podmienkach SR
pdsobia podnikatel'ské a technologické inkubatory, priemyselné parky, Agentira na podporu
vyskumu a vyvoja, Inovacny fond a i. Existujiica podpora vyskumu, vyvoja a inovdcii, ktora
v malej miere prispieva k tvorbe dusevného vlastnictva, navySe nardza na pasivny pristup
MSP vo vztahu k inovaénym aktivitam. Podl'a investicné¢ho analytika Slovensko-amerického
podnikatel'ského fondu (SAEF) Mateja Poldka, je hlavnhym ddvodom neinovovania v SR
skuto¢nost’, ze podniky nie su natené inovovat’, ked’Ze ani ich konkurenti neinovuju.

V iniciative JEREMIE je moznym rieSenim existujucich problémov zriadenie Fondu
dusevného vlastnictva, v zaCiatocnej hodnote 10 mil. EUR, ktorého ulohou by bolo
vyhl'addvat’ individudlne patenty v rdmci vyskumnych institacii a spolo¢nosti a hl'adat’ spdsob
ako ich realizovat’ v praxi prostrednictvom licencii, predaja alebo premeny spin-off na novy
podnik.

Obchodni anjeli

Financovanie prostrednictvom obchodnych anjelov [8] je novym nastrojom podpory MSP
v zaCiatocnom Stadiu. Obchodni anjeli su individualni investori, ktori tymto spdsobom
hl'adaju vhodné prileZitosti na zhodnotenie svojho vol'ného kapitalu. Tato forma je rozsirena
v USA, kde obchodny anjeli financuju historicky desatkrat viac podnikov v zaCiatocnej faze
vyvoja ako fondy rizikového kapitdlu (asi 400 000 obchodnych anjelov investovalo 30 - 40
mld. USD do 50 000 spolo¢nosti).

Obchodni anjeli su vyznamnym prostrednikom vo financovani MSP v ich ranom §tadiu
a vytvaraju vlastne spojovaci most medzi pociatocnymi investiciami do podnikania (ktoré
patria zakladatel'ovi) s investormi, ktori sa pripoja neskor. NajvacS§im prinosom obchodnych



anjelov su vSak bohaté praktické skusenosti, ktoré obchodni anjeli odovzdavaju prijemcom
tejto formy kapitdlu. MSP tak ma moznost vyuZivat bohaté manaZérske skusenosti
a schopnosti obchodného anjela. Ide o vyznamny prinos pre MSP, pretoze prave nedostatok
manazérskych sktsenosti sposobuje, Ze polovica europskych MSP nevydrzi podnikat’ viac
ako 5 rokov. MSP moze vyuzivat’ aj jeho bohaté obchodné kontakty.

V podmienkach SR neexistuje oficidlna siet’ obchodnych anjelov a nie su evidované
ziadne vyznamné investicie fyzickych osob, ato aj napriek aktivitim, ktoré od roku 2004
vyvija SZRB. Podl'a vyjadrenia riaditel’ky SLOVCA Ivety Griacovej v SR pdsobia anjeli
podnikania, avSak verejne nevystupuju. Aktivity v oblasti budovania siete obchodnych
anjelov v SR vyvija aj spolo¢nost’ Fond fondov, s. r. o., ktord na svojej webovej stranke
informuje o projekte Slovak Business Angels Network (SBAN) — siet’ pre podporu malého a
stredného podnikania formou Business Angels investovania a je prevadzkovatelom SBAN.
Cielom tohto projektu je zvySovanie povedomia o business angels investovani a
sprostredkovédvanie prvotného kontaktu medzi investormi a ziadateImi o financovanie.
Systém je postaveny na platforme databazy pre sparovanie vhodnych podnikatel'skych
dopytov na jednej strane a ponuk investorov na strane druhej. Prvotnd mailovd komunikacia
medzi ziadatelom a potencidlnym investorom, realizacia investicie, dohodnutie investi¢nych
podmienok a zmluvné zabezpecenie je plne v kompetencii investora a ziadatel'a. Do tejto
databazy sa mozno dostat’ a nasledne sa zaregistrovat’ v systéme SBAN cez webovu stranku
www.sban.sk. Registracia je bezplatna.

V ramci programu JEREMIE je cielom zriadenie fondu, ktory by stimuloval vytvorenie
siete obchodnych anjelov v SR. Po jej vytvoreni je dals$im krokom spustenie pilotného
projektu, ktory by prostrednictvom spolutcasti verejnych zdrojov cez program JEREMIE
(a zdrojov od obchodnych anjelov) urcitym spdsobom zmiernil neochotu obchodnych anjelov
investovat’. Celkovo by malo byt na tieto aktivity vy¢lenenych 5 mil. EUR.

Zaver

Clenstvo SR v EU okrem inych dosledkov prindsa aj zvy$ent mieru konkurencie. Ak maju
MSP zohrat’ svoju vyznamnt ulohu v tomto procese, musia vyssiu pozornost ako doteraz
venovat’ inovaciam. Nizka inova¢na schopnost’ sa moze stat’ v budiicnosti velkou prekazkou
ich konkuren¢nej schopnosti. Argumenticia nedostatkom zdrojov financovania je
opodstatnend iba do urcitej miery. Hlavnymi dovodmi nedostatoéného pristupu k finanénym
zdrojom su napr. nizky podiel domacich uverov a garancii poskytnutych MSP na HDP, nizky
podiel rizikového kapitalu i faktoringu na HDP, nedostatoény objem poskytovanych
finan¢nych zdrojov pre samostatne zarobkovo ¢inné osoby a start-up podniky, neexistujica
siet’ business angels. Niektoré z uvedenych problémov by bolo mozné redukovat’ vyuzitim
revolvingovych nastrojov, ktoré by sa mali v EU realizovat v rokoch 2007-2013 v ramci
iniciativy JEREMIE. Vyznamnou skuto¢nostou je aj priliSné zotrvavanie MSP na tradi¢nych
formach financovania, hlavne prostrednictvom uverovych zdrojov.
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