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Abstrakt

Chachal’ak, David: Perspektiva importu z Brazilie pre slovenskeé firmy (vybrané odvetvie).—
Ekonomicka univerzita v Bratislave. Obchodna Fakulta; Katedra medzinarodného obchodu.
— Veduci zaverecnej prace: doc. Ing. Stanislav Zabojnik , PhD. Bratislava: OF EU, 2023, 90

stran.

Zavere¢na diplomova praca je vypracovana na tému Perspektiva importu z Brazilie pre
slovenské firmy (vybrané odvetvie). Hlavnym cielom diplomovej prace je zhodnotit
perspektivu dovozu v ramci vybraného odvetvia z Brazilie do SR. Praca je rozdelena do
troch kapitol, ktoré obsahuju patnast’ tabuliek a tri grafy. Prva kapitola je zamerana na
teoretické vychodiska k problematike medzinarodného obchodu a stucasne vztahy medzi
skimanymi krajinami. Sucastou kapitoly je definicia exportnej medzery, exportného
potencidlu a ndzor odbornikov na perspektivne odvetvia importu z Brazilie. Druha kapitola
je zamerana na definiciu hlavného ciel’a spolu s parcidlnymi, objasiiuje metody a metodiku
pisania prace. Tretia kapitola sa zameriava na makro a mikroekonomick( analyzu krajin a
ich vzajomné obchodné vzt'ahy. Podkapitola potencial importu na zéklade susednych krajin
a potencial importu na zdklade RCA indexu poukazuju na mozné perspektivne odvetvia
dovozu. Sucastou tretej kapitoly si aj analyzy vybranych odvetvi a zhodnotenie ich
perspektivy pre dovoz na Slovensko. Vysledkom riesenia danej problematiky je definovanie

kavovych zin ako perspektivneho produktu pre import slovenskych spoloénosti z Brazilie.

KPuacdové slova: Brazilia, import, potenciél exportu, RCA index, k&dvové zrna.



Abstract

Chachal’ak, David: A perspective for the import from Bazil by the Slovak companies (selected
industry). — University of Economics in Bratislava. Faculty of Commerce; Department of
International Trade. — Thesis supervisor: doc. Ing. Stanislav Z&bojnik, PhD., Bratislava: OF
EU, 2023, 90 pages.

The final diploma thesis is prepared on the topic Perspective of imports from Brazil for
Slovak companies (selected industry). The goal of the final thesis was to evaluate the
perspective of importing the selected industry from Brazil to Slovakia. The work is divided
into three chapters, which contain fifteen tables and three graphs. The first chapter is focused
on the theoretical starting points for the issue of international trade and trade relations
between the studied countries. The chapter includes the definition of the export gap, export
potential and the opinion of experts on prospective import industries from Brazil. The second
chapter is focused on the definition of the main goal together with partial ones, it clarifies
the methods and methodology of writing the thesis. The third chapter focuses on macro and
micro economic analysis of countries and their mutual trade relations. Subchapter import
potential based on neighboring countries and import potential based on the RCA index point
to possible prospective import sectors. The third chapter also includes analyzes of selected
industries and an evaluation of the perspective for imports to Slovakia. The result of solving
the given problem is the definition of coffee beans as a promising product for the import of

Slovak companies from Brazil.

Keywords: Brazil, import, export potential, RCA index, coffee beans.
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Uvod

Krajiny po celom svete profituju z Gcasti na cezhrani¢nych tokoch tovarov, sluzieb,
kapitalu, I'udi a informacii. Globalizacia urychl'uje ich rast, no ma aj negativny dopad
na odvetvia, ktoré nie si schopné udrzat’ uroven konkurencieschopnosti v kontexte narodnej
a globalnej konkurencie. V sucasnej globalnej ekonomike je prave Brazilia jednym
Z najvyznamnejSich svetovych dodavatelov roznych komodit. Vyvozny potencial tejto
krajiny je pomerne vysoky, ¢o potvrdzuje okrem iného aj vysoky prienik brazilskych
produktov na zahrani¢né trhy. Brazilia je obrovska a r6znorodé krajina s bohatou histériou
a dynamickou ekonomikou. Ako jeden z poprednych svetovych rozvijajucich sa trhov ma
Brazilia ¢o ponuknut’ globalnej komunite v oblasti tovarov a sluzieb. V poslednych rokoch
sa krajina stala vyznamnym hracom na scéne medzinarodného obchodu s rasticim poctom
spolo¢nosti vyvazajacich Siroku skalu produktov do krajin po celom svete. Okrem toho ma
Brazilia mnoho prirodnych zdrojov vratane mineralov, dreva a pol'nohospodarskych
produktov, ktoré mozno pouzit' na vyrobu $irokého spektra roznych tovarov. To znamena,
ze spoloc¢nosti, ktoré chcu dovazat z Brazilie, maju pristup k Sirokej Skale surovin

za konkuren¢né ceny.

Hlavnym cielom diplomovej prace je zhodnotit’ perspektivu dovozu v ramci
vybraného odvetvia z Brazilie do SR. Aby sme mohli dovozny pripad analyzovat’, museli
sme najskor identifikovat’ perspektivne odvetvia. V prvej ¢asti prace sa oboznamujeme
s tedriou medzinarodného obchodu a konkurencieschopnosti, ktorej pochopenie je dblezité
pre naplnenie naSho ciela. ZvySok prvej Casti bol venovany sti¢asnému stavu na trhu a v
ekonomike Slovenska a Brazilie. Brazilia bola jednou z prvych krajin, ktord v roku 1992
vyjadrila pripravenost’” uznat a nadviazat diplomatické styky s oboma nastupnickymi
krajinami CSFR. Brazilia je najvyznamnej$im ekonomickym a obchodnym partnerom
Slovenskej republiky v Latinskej Amerike. Z tohto dovodu bude zaujimavé sledovat’, ako sa
vyvinu vztahy v pripade ratifikacie dohody o volnom obchode medzi EU a Mercosurom.
Brazilska vlada tiez zaviedla niekolko politik zameranych na povzbudenie zahrani¢nych
investicii a podporu medzinarodného obchodu. Tieto politiky zahfiiaju vytvaranie zén
vol'ného obchodu, danové stimuly pre spolo¢nosti pdsobiace v urcitych sektoroch a
uzatvaranie obchodnych dohdd s inymi krajinami. Tieto opatrenia ulah¢ili zahraniénym
spolo¢nostiam podnikanie v Brazilii a pomohli vytvorit’ priaznivejSie prostredie pre dovoz
tovaru z krajiny. EU a Brazilie majua silné obchodné vztahy a v mnohych odvetviach sa

navzdjom radia medzi najvacSich obchodnych partnerov. V pripade platnosti dohody sa
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komplikovanost’ a hlavne cena dovozu znizi, zatial’ o sa podiel na zahrani¢nom obchode S
urCitost'ou zvysi. Dovoz z Brazilie samozrejme predstavuje aj urcité vyzvy. Krajina mé
zlozita byrokraciu a relativne vysoku mieru korupcie, ¢o moze firmam st’azit’ orientaciu v
pravnom a regulacnom prostredi. Okrem toho je Brazilia vel'ka a geograficky r6znoroda
krajina, co mdze spdsobit, ze logistika a doprava budi vyzvou. To moze zvysit naklady a
zlozitost’ procesu dovozu a mdze vyzadovat, aby spolo¢nosti spolupracovali s miestnymi

partnermi, aby sa zabezpecil hladky a efektivny pohyb tovaru.

Teritorium Brazilskej federativnej republiky predstavuje mnoho zaujimavych
zahrani¢noobchodnych prilezitosti pre slovenskych podnikatel'ov, najmi po oCakavanej
liberalizacii zahrani¢ného obchodu s krajinami EU. Diplomova praca zdovodiuje kligové
prilezitosti na konkrétnom odvetvi, resp. produkte, a z hl'adiska techniky importu kriticky
vyhodnocuje mozné prilezitosti, ale aj rizikd importného obchodného pripadu s ohladom
na analyzu cien, Specifikd makroprostredia a mikroprostredia. V praci sa snazime
kvantifikovat a lokalizovat’ produkty, v ktorych ma Brazilia komparativnu vyhodu a zarovein
existuje dopytovy potencial zo strany Slovenskej Republiky. Vysledky tejto prace mézu
pomoct’ strategickému rozhodovaniu stikromnej sféry pri rozhodovani o dovoze vybranych

odvetvi, ale aj pri utvarani hospodarskej stratégie.
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1. Teoretické vychodiska

Hospodarske prostredie tvorené stiborom narodnych ekonomik preslo vyraznymi
zmenami na zaciatku 20. storo¢ia. Rozvojové procesy boli urychl'ované, nerovnosti medzi
ekonomikami prehlbované, narodné hranice sa menili, ale ekonomické zaujmy jednotlivych
krajin zostali rovnaké. Formovanie a rozvoj medzindrodného hospodarskeho prostredia je
stale racionalnejsi a efektivnej$i hlavne v oblasti alok&cie medzinarodnej delby prace.
Pri suc¢asnych rychlych technicko-technologickych zmenach uz nie je mozné zabezpecCit
dostato¢nti masovu a efektivnu vyrobu vsetkych pozadovanych vyrobkov kazdou krajinou
osobitne. Preto je prehlbovanie medzinarodnej delby prace nutnostou pre trvalé
hospodarske i spolo¢enské napredovanie, rast produktivity prace, ale aj efektivne
fungovanie svetového hospodarstva. Dalsim faktorom, ktory urychluje a zaroven
ovplyviluje vyvoj vo svete, je celoplo§né presadzovanie globalizaénych procesov.
Globalizécia sa priamo ¢i nepriamo prejavuje vo vsetkych strankach zivota spoloc¢nosti,
a preto sa stala uréujucim faktorom expanzie svetového hospodarstva. Podl'a Balaz a kol.
(2010) sa da povedat’, ze globalizacia bola vyvrcholenim sustavy procesov ako prehlbovanie
internacionalizécie a integracie, rozsirovanie interdependencie a transnacionality, ako aj
prehlbovanie narodnej $pecializacie a kooperacie. Pod tlakom uvedenych procesov sa
svetové hospodarske prostredie meni na globalne. V takomto prostredi moéze uspiet’ len tie
podnikatel'ské subjekty, ktoré su schopné koncipovat komplexné a pruzné rozvojové

stratégie zohl'adiiujuce domace a zahrani¢né moznosti.

Prvé tedrie medzinarodného obchodu vznikali uz v 15. storo¢i. So zmenou, ktora
priniesol vyvoj hospodarskeho prostredia a globalizacia, sa tedrie medzinarodného obchodu
zmenili z ndrodného zamerania na firemné. Prvé tedrie pojednavali o Struktare zahrani¢ného
obchodu samostatnych ekonomik s dérazom na jednotlivé druhy tovarov aich ceny.
Moderné teérie medzinarodného obchodu sa viac orientujui na spolo¢nosti a ich motivaciu
sa zapajat’ do tohto obchodu. Mnohi ekondmovia tvrdia, ze najddlezitej$im principom
v ekonémii je komparativha vyhoda, ktord nam sprostredkoval David Ricardo. Tedria
komparativnych vyhod hovori o tom, ze krajina by sa mala $pecializovat’ na vyrobu a vyvoz
takych tovarov, ktoré je schopnéd vyrdbat’ pri relativne nizkych nékladoch a relativne
efektivnejsie ako ostatne krajiny. Naopak, tovary, ktoré je schopna vyrabat’ len pri relativne

vysokych nékladoch, teda menej efektivne ako ostatné krajiny, bude dovazat.
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Ballasa (1965) predstavil koncept odhalenej komparativnej vyhody (RCA). Tento
koncept meria komparativne vyhody medzi krajinami na zaklade uz zrealizovaného
obchodu. Analyza odhalenej komparativnej vyhody je uzitoénym ndastrojom, ktory sa da
pouzit’ na porovnanie relativnych vyrobnych nakladov a identifikaciu sektorov a trhov, ktoré

maju najvacési potencial v medzinarodnom obchode (Balassa, B. 1965)

1.1 Medzinarodny obchod a konkurencieschopnost’

Rozhodujucim faktorom, ktory p6sobi na rozvoj medzinarodného obchodu, je jeho
interakcia s vyvojom svetového hospodarskeho prostredia. Adam Smith vo svojej préaci
Bohatstvo narodov, ktora vysla v roku 1776, naznacil, ze jednym z kI'aiCov hospodarskeho
rozvoja je otvorenie sa obchodu s inymi narodmi. Medzinarodny obchod je hospodarska
¢innost’ spojena s vymenou tovarov a sluzieb medzi réznymi krajinami sveta. Zakladné
spbsoby medzinarodného obchodu st nédkup, predaj alebo vymena tovaru a sluzieb v roznych
mendch a pri réznych spésoboch platby. Jednotlivé ekonomiky sa zacastiiuju
na medzinarodnom obchode nakupom tovarov a sluzieb zo zahranicia (import) a predajom

tovarov a sluzieb do zahranicia (export).

,Konvencny pristup k medzinadrodnému obchodu je taky, ze kazda krajina vyraba
tovar a poskytuje obchodné sluzby vyvazané ako findlne produkty spotrebitelom do
zahrani¢ia. Avsak v dneSnom medzinarodnom obchode predstavuje popisany typ obchodu
len asi 30 % zo vSeobecného medzinarodny obchod s tovarom a obchodnymi sluzbami. V
skutocnosti asi 70 %. medzinarodny obchod dnes zahffia globalne hodnotové retazce, ako
st sluzby, suroviny, diely a komponenty prekra¢uji hranice.“ (Zabojnik S., Ciderova D.,
Krajc¢ik D., 2020)

Medzinarodny obchod predstavuje vymenu tovarov a sluZieb prechadzajicich
narodnymi hranicami. Ide o najtradi¢nej$iu formu medzinarodnej obchodnej ¢innosti, ktord
zohrala vyznamnu Ulohu pri formovani svetovych dejin. Je to tiez jeden z prvych typov
zahrani¢nej obchodnej operacie, ktort vykondva vacsina spolo¢nosti, pretoze dovoz alebo
vyvoz predstavujd najniz$iu mieru angazovanost’, ako aj najnizsie riziko pre spolo¢nosti.
Medzinarodny obchod umozituje vyrobcom a distributorom vyhladavat’ produkty, sluzby a
komponenty vyrobené v cudzich krajinach. Firmy o nich maju zaujem kvoli cenovym
vyhodam alebo chcti spoznat’ pokrocilé technické metddy pouzivané v zahrani¢i, ako
napriklad metody, ktoré pomdhaju zniZovat vyrobné nédklady. NiZSie ceny nasledne

vyvolavaji vacsiu spotrebu, ¢im vytvaraju vyssi zisk. Medzinarodny obchod tiez umozinuje
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firmam ziskavat’ zdroje, ktoré nie st dostupné v tuzemsku. Okrem poskytovania réznych

tovarov a sluzieb spotrebitelom medzinarodny obchod zvySuje aj prijmy a zamestnanost’
(Daniels J. a kol. 2014)

Medzi hlavné vyhody medzinarodného obchodu patri moznost’ ziskania rozmanitych
tovarov a sluzieb, znizenie vyrobnych nakladov, zvysenie prijmov a zamestnanosti,
spoznanie pokrocilych technickych metdd pouzivanych v zahrani¢i a zabezpecenie si

surovin.

Podl'a Ruzekova V., Zabojnik S., Hrinko J. (2021) m& medzinarodny obchod aj
napriek niektorym sekundarnym negativnym efektom jednoznacne nesporny prinos pre rast
narodnych ekonomik. Vel'mi ddlezity je pozitivny vplyv na firmy pomocou medzinarodného
podnikania, ¢o pre ne generuje rad vyhod a prileZitosti. Angazovanost firiem
v medzinarodnom obchode je obzvlast’ dolezita v pripade malych ekonomik, pre ktoré to je
jedna zmala prilezitosti zvySovania produktivity. Medzinarodny obchod generuje

v narodnej ekonomike nasledujuce rastové impulzy:

1. Vys8ia miera inovacii — pristup k zahrani¢nej produkcii, cenovy vyvoj v prospech
spotrebitel’a.

2. Transfer poznatkov — prilev novych inovativnych produktov a poznatkov,
tzv. ,knowledge spillover.

3. Institucionalny ramec — hlavne liberalizacia obchodu

Intenzita zapojenia urcitej krajiny alebo spolo¢nosti do medzinarodného obchodu sa
vo velke] miere odvija od jej konkurencieschopnosti voci ostatnym ucastnikom
medzinarodného obchodu na globalnej Urovni. Konkurencieschopnost' je klIacovym
fenoménom pri skimani miery uspes$nosti v medzinarodnom podnikatel'skom prostredi.
V SirSom zmysle mozZno chapat’ konkurencieschopnost’ ako vSeobecnt schopnost’ firiem
urcitej krajiny dosahovat’ ¢o najnizsie naklady, ale zaroven najvyssiu produktivitu pri vyrobe
a exporte tovarov. Pojem konkurencieschopnost’ sa stal v uzSom zmysle predmetom
hlavného pradu ekonomického vyskumu az v druhej polovici 20. storo¢ia. MMF priniesol
komplexny  stbor  definicii  konkurencieschopnosti. DTl  (1994)  definuje
konkurencieschopnost’ firmy ako ,,schopnost’ produkovat tovary a sluzby pozZadovane;j
kvality za primerant cenu a v spravnom ¢ase. Znamena to uspokojovat potreby zakaznikov
efektivnejsie ako iné firmy. OECD oznacuje konkurencieschopnost’ firiem ako ,,schopnost’

firiem konkurovat, zvySovat’ svoje zisky a rast. Je zaloZena na ndkladoch a cendch, ale

15



dodlezitejSie na schopnosti firiem vyuzivat technologie, vykonnost' a kvalitu produktov

(WIFO, 2017).

Konkurencieschopnost’ definuje predispoziciu podnikov urcitého Statu podielat’ sa
na vyhodach Specializacie v medzindrodnej del’be prace, ktord je zdkladnym predpokladom
medzindrodného obchodu. V uzSom zmysle mézeme konkurencieschopnost’ chapat’ ako
schopnost’ uspiet’ v konkurencii odberatel'ov oproti dovdzanym vyrobkom a v SirSom zmysle
schopnost’ uspiet v celkovom medzinarodnom podnikatel'skom prostredi. Definiciu
konkurencieschopnosti mozno identifikovat’ na troch Urovniach: narodnej, sektorovej

a podnikovej

Konkurencieschopnost’ na narodnej tirovni najdeme v pracach M. E. Portera, ktory
poukazuje na to, Ze jedinou zmysluplnou definiciou konkurencieschopnosti na narodnej
arovni je narodna produktivita. Na priemyselnej Grovni autori ako McFetridge (1995)
definuju  konkurencieschopny priemysel ako ,zahffiajuci“ medziregionalne alebo
medzinarodne konkurencieschopné spolo¢nosti. Spolocnost je medziregiondlne alebo
medzinarodne konkurencieschopnd, ak je trvalo ziskova na otvorenom trhu. Novsi autori
uvadzaju do tejto definicie aj zainteresované strany a zdoraziuju v tejto suvislosti investicnu
atraktivitu spolo¢nosti. Podl'a Spravy o globalnej konkurencieschopnosti 2015-2016 (WEF,
2015) bola konkurencieschopnost’ na trovni sektora definovand ako rozsah, v ktorom
podnikatel'sky sektor pontika potencidl pre rast a atraktivnu navratnost investicii. Collignon
a Esposito (2017) definuju konkurencieschopnost’ odvetvia ako vztah skuto¢nych miezd
K rovnovaznym mzdam. Podl'a timu autorov (WIFO, 2017) existuju dva typy sektorovej
konkurencieschopnosti. Vnutrosektorovd konkurencieschopnost’ spdja konkurencies-
chopnost’ r6znych krajin v rdmci sektora. Medzisektorovd konkurencieschopnost’ sa tyka
konkurencieschopnosti jedného sektora v porovnani s inymi sektormi v ramci tej istej
krajiny. Skimanie konkurencieschopnosti na odvetvovej Urovni sa zameria na zodpovedanie
otazky, do akej miery ponuka podnikatel'sky sektor potencial pre rast a atraktivnu navratnost’
investicii. Pre firmy v boji o zakaznika to naznacuje zvysovanie konkurencieschopnosti
na trovni odvetvia. Konkurencieschopnost’ na tirovni firmy je definovand na mikrotrovni
ako schopnost’ firmy udrzatel'ne plnit’ svoj dvojity ucel, ktorym je uspokojovat’ poziadavky
zakaznikov a dosahovat’ zisk (Chikan, 2008). Pri hodnoteni konkurencieschopnosti
na makroekonomickej Urovni odbornici, najma z krajin s vysokou mierou otvorenosti,
zastavaju nazor, ze ju mozno charakterizovat’' ako exportni vykonnost’ krajiny. Teda

predstavuje meradlo uspechu voci zahrani¢nej konkurencii v hostitel'skej krajine alebo
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v konkurencii na tretich trhoch. Podmienkou chapania konkurencieschopnosti je Porterov
pristup, na zaklade ktorého méa rozhodovacia sféra k dispozicii dostatok néastrojov
na legitimne pozitivne urCovanie inStitucionalneho prostredia, a tym aj podporu

konkurencieschopnosti doméacich exportérov.

Exportna konkurencieschopnost’ je jednym z Ciastkovych aspektov na posudenie
celkovej konkurencieschopnosti. Exportna konkurencieschopnost’ sa vzt'ahuje na schopnost’
krajiny vyrabat’ a predavat’ tovary a sluzby na medzinarodnych trhoch za ceny, ktoré st
konkurencieschopné cenam inych krajin. Tato schopnost’ je ur¢ena roznymi faktormi, ako je
kvalita a ndklady na vyrobu, technologické inovacie, vladne politiky a dostupnost
kvalifikovanej pracovnej sily. Exportna konkurencieschopnost’ je pre krajiny dolezita,
pretoze im umoziuje zvysit export, ¢o mdze nasledne podporit’ ich hospodarsky rast a
vytvarat’ pracovné miesta. Okrem toho moéze exportnd konkurencieschopnost’ krajiny
ovplyvnit’ aj jej obchodnu bilanciu, ked’ze export vytvara prijem pre krajinu, zatial’ ¢o import
predstavuje odliv meny. Na zvySenie konkurencieschopnosti exportu sa krajiny c¢asto
zapajaju do réznych politik a stratégii, ako s investicie do infrastruktury, podpora
vzdeldvania a rozvoja zruénosti, vytvaranie priaznivého podnikatel'ského prostredia a

vyjednavanie vyhodnych obchodnych dohod s inymi krajinami.

Svetova banka (2020) zdoraznuje dolezitost’ exportnej konkurencieschopnosti a
preferuje kvantifikaciu exportnej konkurencieschopnosti prostrednictvom relativnej zmeny
exportnej vykonnosti. Autori Bruneckiene a Paltanaviciene (2012) neidentifikuji celkovi
konkurencieschopnost’ a exportni konkurencieschopnost’, ale poukazuji na jej klicovy
vyznam s dérazom na malé a otvorené ekonomiky, pricom rozliSuju vzajomne suvisiace
faktory (dopyt po narodnom exporte, podmienky vyroby, konkurencieschopnost’ exportnych
podnikov, prostredie podporujuce hospodarsku spolupracu) s oh’'adom na politicko-pravne,

ekonomické, socialno-demografické a technologické prostredie.

1.1.1 Exportnd medzera

Na urovni $tatu odrdZa exportnd medzera rozdiel medzi koncentraciou exportu
odvetvia a koncentraciou zamestnanosti vo vztahu k narodu ako celku. Pomocou tohto
nastroja mozeme posudit, ktoré odvetvia nedostatoCne vyvazaju. Ak vyrobné odvetvie
predstavuje vel’ky podiel na zamestnanosti, ale ma len maly podiel z celkového exportu $tatu,
potom nevyuziva svoj potencial exportovat’ svoje produkty na zahrani¢né trhy. Exportnt

medzeru definujeme ako nestulad medzi koncentraciou zamestnanosti Statu v danom odvetvi
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Vv porovnani s narodnym priemerom a koncentraciou exportu $tatu v tomto odvetvi

Vv porovnani s ndrodnym priemerom.

Exportna medzera méze byt sposobena rdoznymi faktormi vratane ekonomickej
nestability, nedostato¢ného pristupu na zahranicné trhy a nepriaznivych vymennych kurzov.
Okrem toho vladne politiky, ako su cla a kvéoty, mozu tiez prispiet’ k vyvoznej medzere.
Hlavnou pri¢inou exportne] medzery je nedostatocna konkurencieschopnost domacich
firiem. Stratégie na zniZenie exportnej medzery zahtfiiaju zlepSenie pristupu na zahrani¢né
trhy prostrednictvom obchodnych dohdd, devalvaciu meny krajiny, aby bol vyvoz
konkurencieschopnejsi, a poskytovanie stimulov pre podniky, aby zvysili svoj vyvoz. Vlady
moézu tiez implementovat’ politiky, ktoré znizuju cla a kvéty na dovazany tovar, aby
podnietili podniky k dovozu védc¢sieho mnozstva tovaru zo zahranicia. Napokon, vlady mézu
investovat’ do vyskumnych a vyvojovych iniciativ, ktoré pomahaji podnikom vyvijat nové

produkty, ktoré st cenovo konkurencieschopné a atraktivne pre zahrani¢nych kupujucich.

Podstatou tedrii medzinarodného obchodu je skumanie vyvojovych tendencii
a zakonitosti, ktoré platia pre medzinarodnu $pecializaciu krajin a firiem. Na zaklade nich
sa formuje tovarova i teritoridlna Struktira medzinarodného obchodu, jeho objemy
i dynamika, komparativne vyhody krajin a konkuren¢né vyhody firiem v medzinarodnom
obchode. Zaoberaju sa tieZ vztahmi, hlavne medzinarodnym pohybom vyrobnych faktorov,
konkurenciou na medzinarodnych trhoch, vedecko technickym pokrokom a mnohymi

d’al$imi faktormi pdsobiacimi v medzindrodnom podnikani.

Na zaklade vyvoja medzinarodného podnikatel'ského prostredia, tlaku globalizacie
a velkosti medzindrodného obchodu nadobuda stile viac na vyzname vplyv
konkurencieschopnosti. M. Porter potvrdil vplyv konkurencieschopnosti na svetové
hospodarstvo s jej prepojenim na produktivitu. Podl'a neho sa konkurencieschopnost’ stala
produktivitou, prostrednictvom ktorej narod pouziva l'udské, kapitalové a prirodné zdroje.
Teda ide o schopnost naroda udrzat alebo zvysSit produktivitu prace a kapitalu voci

ostatnym krajinam. Dalej vo svojej praci rozliil tri §tadia konkurencieschopnosti krajin:

1. Krajiny vd’acia za svoje komparativne vyhody pri exporte lacnej pracovnej sile
a lacnym surovinam. Spolo¢nosti sa zaoberaji vyrobou jednoduchych produktov,
pri ktorych vyuzivaju nakladovu konkurencieschopnost’. Krajina je citliva na vykyvy

svetového hospodarstva, zmeny cien komodit a pohyb menovych kurzov.
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2. Zdrojom komparativnej vyhody sa stava miera efektivnosti vyroby. Na produkciu
prace maji najvacsi vplyv kapitalové toky a investicie, ktorych zasluhou krajina
nadoblda nové technoldgie. Produkcia je pro-exportne zamerana, ¢o spdsobuje
citlivost’ na zmenu dopytu na svetovych trhoch.

3. Vzhl'adom na svoje komparativne vyhody sa krajina Specializuje na trvale inovacie
tovarov asluzieb. Domace firmy su silno S$pecializované kvoli konkurencii
na svetovych trhoch, ktora ich neustdle nuti inovovat. Krajina v tomto Stadiu je

podstatne odolné voc¢i zmendam na medzinarodnych trhoch.

1.1.2 Exportny potencial

Exportny potencial krajiny sa vzt'ahuje na jej schopnost’ predavat’ tovary a sluzby
do inych krajin. Exportny potencial krajiny moéze zavisiet od roznych faktorov,
akymi st dostupnost’  prirodnych zdrojov, kvalita a mnozstvo ludského kapitalu,
uroveinl technologického pokroku, kvalita a infraStruktira dopravy a logistiky a
konkurencieschopnost’” domacich priemyselnych odvetvi. Krajina s vysokym exportnym
potencidlom mdze mat’ komparativnu vyhodu pri vyrobe urcitych tovarov alebo sluzieb, ¢o
znamena, ze moze produkovat’ tieto tovary alebo sluzby pri nizsich nakladoch alebo s vyssou
kvalitou ako iné krajiny. To mdze poskytnut’ krajine konkuren¢nti vyhodu na globalnom trhu

a umoznit’ jej ziskavat’ devizy, vytvarat’ pracovné miesta a podporovat’ hospodarsky rast.

Pri ur€eni exportného potencialu krajiny sa analytici mozu pozriet’ na cely rad
faktorov, ako je vel'kost’ ekonomiky krajiny, rozmanitost’ jej exportu, troven zahrani¢nych
investicii, rozsah obchodnych dohdd a konkurencieschopnost’ jej priemyselnych odvetvi
na globalnom trhu. Je v§ak ddleZité poznamenat’, Ze exportny potencidl je dynamicky a moze
sa ¢asom menit v zavislosti od zmien trhovych podmienok, globalnej obchodnej politiky,

technologického pokroku a inych faktorov.

Exportny potencidl krajiny mozno urcit’ analyzou jej vnutornych silnych a slabych
stranok, ako aj vonkajSich prilezitosti a hrozieb. Medzi vnutorné faktory, ktoré moézu

ovplyvnit’ exportny potencial krajiny, patria:

1. Prirodneé zdroje: Krajina s bohatymi prirodnymi zdrojmi, ako je ropa, nerasty alebo
pol'nohospodérska pdda, mdéze mat’ vyhodu pri exporte tychto zdrojov do inych

Krajin.
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2. Kvalifikovana pracovna sila: Krajina s vysoko vzdelanou a kvalifikovanou
pracovnou silou méze mat’ vyhodu pri exporte tovarov a sluzieb, ktoré si vyzaduji
Specializované odborné znalosti, ako su technologie alebo profesionalne sluzby.

3. InfraStruktara: Kvalita a dostupnost’ dopravnej, komunikacnej a energetickej
infrastruktury krajiny moéze ovplyvnit jej schopnost efektivne vyvazat tovary
a sluzby.

4. Politika S$tatu: Politiky, ktoré podporuji obchodprostrednictvom danovovych

stimulov alebo dotécii pre vyvozcov, mézu zvysit’ exportny potencial krajiny.
Vonkajsie faktory, ktoré mézu ovplyvnit’ exportny potencial krajiny, zahfiajh:

1. Trhovy dopyt: Urovei dopytu po tovare a sluzbach krajiny na zahraniénych trhoch
moéze ovplyvnit’ jej schopnost’ exportovat. Krajina s vel'mi ziadanymi produktmi
alebo sluzbami moze mat’ vac¢si exportny potencial.

2. Obchodné bariéry: Cla, kvoty alebo iné obchodné bariéry uloZené cudzimi krajinami
mozu obmedzit’ schopnost’ krajiny vyvazat.

3. Vymenné kurzy: Hodnota meny krajiny v porovnani s inymi menami moéze
ovplyvnit’ cenovu konkurencieschopnost’ jej vyvozu.

4. Konkurencia: Uroveii konkurencie z inych krajin vyvazajicich podobny tovar a

sluzby modZze ovplyvnit’ exportny potencial krajiny.

Na posudenie exportného potencidlu krajiny analytici zvyCajne pouzivaji
kombinaciu kvantitativnych a kvalitativnych metéd. Tieto moézu zahfhat analyzu
obchodnych Gdajov, vykonavanie prieskumov a rozhovorov s odbornikmi z odvetvia a
hodnotenie celkovej hospodarskej a politickej klimy v krajine. V suhrne je exportny
potencial krajiny komplexny pojem, ktory zahfia cely rad vnutornych a vonkajsich faktorov.
Pochopenim tychto faktorov m6Zu tvorcovia politik a obchodni lidri prijimat’ rozhodnutia o

tom, ako najlepSie propagovat’ a rozvijat’ vyvoz krajiny.

Hodnotenie exportnych prileZitosti sa zameriava na sektory a trhy s nedostato¢ne
vyuzivanym potencidlom vzhl'adom na ponuku, dopyt a obchodné ndaklady. Tieto
nerealizované prilezitosti mozno rieSit' prostrednictvom intervencii na podporu exportu,
ktorych cielom je podporit’ sikromny sektor pri plneni poziadaviek a preferencii trhu.
Ciel'om tohto pristupu nie je vybrat’ sektory, ktoré by mali byt dotované, ale identifikovat’ a
vyuzit' exportné prilezitosti, ktoré boli premeSkané a v niektorych pripadoch odstranit

zabrany, ktoré spolo¢nostiam bréania v realizécii ich exportného potencilu. Tieto dodato¢né
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vyvozy si vyzaduju rozSirenie vyroby, ¢o bude mat’ za nasledok zvySenie zamestnanosti
priamo v sektore a nepriamo v dodavatel'skych odvetviach poskytujicich tomuto sektoru

vstupy.

Internetovd stranka International Trade Centre poskytuje mapu exportného
potencidlu jednotlivych narodnych ekonomik. Mapa exportného potencidlu identifikuje
produkty, trhy a dodavatel'ov s (nerealizovanym) exportnym potencialom, ako aj prilezitosti
na diverzifikaciu exportu pre 226 krajin a 4 476 produktov. Mapa exportného potencialu
hodnoti exportni vykonnost’ krajiny, dopyt na cielovom trhu, podmienky pristupu na trh a
bilateralne prepojenia medzi exportujucimi a importujucimi krajinami s cielom odhadnut’
potencidlne hodnoty exportu a zoradit' prilezitosti na diverzifikaciu exportu. Mapa
exportného potencidlu poskytuje aktualne a praktické informéacie o produktoch, trhoch a

dodavatel'och s nevyuzitym exportnym potencidlom.

1.2 Teritorialna analyza a sposob ziskavania informacii

Motivaciou spolo¢nosti pre expanziu na zahrani¢ne trhy byva predovSetkym rast
trzieb, rentability, ziskavanie novych zdrojov a diverzifikdcia predaja. Zahrani¢ny obchod
v sebe ukryva aj viacero vyziev, ako problémy so ziskom informécii, problematicka priprava
zahrani¢noobchodného pripadu ¢i slabé exportné predpoklady. Spolocnosti sa
pri zahrani¢nom obchode stretavaju s vy$Simi rizikami ako pri tuzemskom obchode. Medzi
tieto rizika patri nedostato¢na uroven odbornych znalosti, nastrojov a metdd vyskumu
zahrani¢ného trhu. Spomenuté nedostatky generuji nedostato¢né informécie o zahranicnom
trhu. Preto je velmi dolezité, aby spolo¢nosti venovali dostatok ¢asu a prostriedkov
na vyskum zahrani¢ného trhu. Cielom a ulohou vyskumu trhu je sprehladnit’ komplexne

dianie na danom trhu a identifikovat’ potencial a rizika na tomto trhu.

Sohladom na uvedené ma vyskum trhu strategicki tulohu v perspektivnej
zahrani¢noobchodnej ¢innosti. Vysledky prieskumu a analyzy denného teritdria tvoria
zaklad pre formuléaciu cielov, stratégie a marketingového mixu. Prvotny vyskum
zahrani¢ného trhu je pri sucasnych digitadlnych podmienkach mozné realizovat’ velmi
jednoducho. Zakladné informécie, ktoré by nas mali zaujimat’ pri danom teritoriu su vel'kost’
arastovy potencial trhu, marketingové podmienky trhu, odbytové prilezitosti na trhu

a vSeobecné a Specifické rizikd zahrani¢ného trhu.

Sposob ziskavania informacii sa rozliSuje na dve hlavne oblasti a to na primarny

a sekundarny vyskum. Primarny vyskum zahfia zber informacii o zahrani¢nom trhu priamo
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z tohto trhu pozorovanim. Zbieraju sa nové doteraz nezndme data o trhu, ato hlavne
pomocou roznych testov ¢i experimentov, navstev veltrhov, vystav alebo zahrani¢nymi
cestami. Sekundarny vyskum zahraniéného trhu pozostava z konzistentného
zhromazd’'ovania sekundarnych dat ziskanych aspracovanych pomocou vypoctovej
techniky. Tieto data boli zozbierané a spracované tretou stranou pre Siroké spektrum
pouzitia, preto je potrebné zhodnotit' ich relevantnost’ individualne. Aj napriek tomu
moézeme sekundarny vyskum povazovat’ za vyhodny. Jeho najvic¢Sou prednost'ou su nizke
naklady na obstarania informacii v porovnani s primarnym vyskumom. Dal§imi vyhodami
st lahka interpretacia vysledkov a fakt, ze niektoré informacie sa daju ziskat’ len pomocou
sekundarneho vyskumu. Je ddlezité¢ zdoraznit,, ze primarny vyskum je len dopliujici voci

sekundarnemu. (Zabojnik S., Ruzekova V., Hrinko J., 2021)

Moznosti odkial’ ¢erpat’ udaje tykajuce sa zahraniéného trhu je mnoho. Medzi
najrelevantnejSie zarad’ujeme publikacie z UNCTAD, IMF, WB, ITC ¢&i Eurostatu.
Slovenskym spolo¢nostiam pomahaju pri tejto ¢innosti hlavne SARIO a SOPK, ktoré
spristupiiuju zakladné informéacie prostrednictvom ekonomickej informacie o teritoriu
(EIT). V suvislosti s analyzou zahrani¢ného teritéria mézu potencionalny exportéri, ale aj
importéri vyuzit sluzby zastupitel'skych uradov SR v zahrani¢i. Tieto urady poskytuju
zakladne informacie o danom S$tate, ako aj niektoré konkrétnejSie daje
0 zahrani¢noobchodnej Cinnosti. Pri  otdzke financovania poskytuje poradenstvo

a informacie o0 moznosti financovania obchodného pripadu v zahrani¢i EXIMBANKA.

Slovenska agentura pre rozvoj investicii a obchodu (SARIO) je §tatnou agentirou
Slovenskej republiky a spada do po6sobnosti Ministerstva hospodarstva SR. Pre malé
a stredné podniky je SARIO jednou z najlepSich volieb pri zbere informécii o novych
teritériach. Misiou agentury je akcelerovat’ investiény, exportny a inovativny potencial
Slovenska. Strategickym cielom je prepojenie slovenskych subjektov so zahrani¢im
prostrednictvom podpory nérastu exportu produktov a sluzieb v strategicky dolezitych
odvetviach, podpora exportu technologii, inovacii ainvesticii, podpora ucasti
na vyznamnych vel'trhoch avystavach. SARIO na svojej stranke sprostredkovava
ekonomické informacie o teritoridch, ktoré obsahuju stru¢ny prehlad o jednotlivych
krajinach. Dalej organizuje seminare a webinare. Témy webinarov a seminarov st sektorovo
alebo teritoridlne zamerané, podporuju exportny potencial slovenskych spolo¢nosti a taktiez
sa snazia zodpovedat’ relevantné otazky tykajuce sa vstupu a nalezitosti na zahrani¢né trhy.

Dolezitou sucastou s aj predstavenia konkrétnych krajin a nové prilezitosti pre obchod,
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ako aj finan¢né nastroje narozvijanie exportného potencialu. SARIO v ramci svojich aktivit
realizuje podnikatel'ské misie, ktoré su spravidla sprievodnym podujatim pri navstevach
vysokych statnych predstavitel'ov. Realizuju sa formou podnikatel'skych for ako B2B alebo
B2G format stretnuti slovenskych a zahraniénych firiem s cielom najdenia prieniku
obchodnych zaujmov. SARIO pondka mnozstvo dalSich sluzieb, ako je pomoc
pri vyhl'adavani obchodného partnera, veltrhu a vystavy, predvyjazdové poradenské

stretnutia ¢i lokalizovanie exportnych/importnych prilezitosti.

1.3 Sucasny stav rieSenej problematiky

Brazilia, najvécsia a najl'udnatejSia krajina Juznej Ameriky, zabera polovicu pevniny
Juznej Ameriky, jej sucastou je 7 400 km pobreZia a disponuje Sirokou Skalou biotopov
vratane povodia Amazonky. Je znama svojou bohatou a rozmanitou kultirou, jedine¢nym

spojenim portugalskych, indickych a africkych vplyvov.

Brazilia je ¢lenom Mercado Comun del Sur (MERCOSUR), zndmeho aj ako juZzny
spolo¢ny trh. MERCOSUR je regionalny obchodny blok, ktory bol zalozeny v roku 1991
s cielom podporovat’ volny obchod a ekonomickll integraciu medzi svojimi ¢lenskymi
krajinami. Medzi sucasné ¢lenské krajiny MERCOSURU patri Argentina, Brazilia, Paraguaj
a Uruguaj, pricom Venezuela je pozastavenym c¢lenom. Tieto krajiny spolu tvoria trh
s viac ako 290 milionmi T'udi s celkovym HDP viac ako 4 biliony dolarov. Ako ¢len
MERCOSURU profituje Brazilia zo znizenych obchodnych bariér a lepSieho pristupu na trhy
v regione. Clenské krajiny MERCOSURu zrusili cla na mnohé produkty, s ktorymi medzi
sebou obchodujd, ¢o ulahcilo aj tok tovarov a sluzieb medzi nimi. Okrem ul'ah¢enia obchodu
medzi ¢lenskymi krajinami sa MERCOSUR zapdja aj do rokovani s inymi obchodnymi
blokmi a krajinami s cielom podporit’ liberalizaciu obchodu a hospodarsku integraciu.
MERCOSUR napriklad vedie rokovania s Eurdpskou Uniou (EU) o uzavreti dohody
0 vol'nom obchode, ktord by znizila obchodné bariéry medzi tymito dvoma regionmi.
Clenstvo Brazilie v MERCOSUREe celkovo poskytlo Brazilii lepsi pristup na trhy v regione
a ul'ahCilo tok tovarov a sluZieb medzi ¢lenskymi krajinami. TaktieZ umozZnil Brazilii
zOcastnit’ sa na rokovaniach zameranych na podporu liberalizacie obchodu a hospodarskej

integracie v celosvetovom meradle.

Brazilia mé r6znorodu ekonomiku a je jednym z najvacSich svetovych vyvozcov
pol'nohospodarskych produktov vratane soje, hovédzieho mésa, kdvy, cukru a citrusovych

plodov. Okrem toho ma krajina rastuci vyrobny sektor, najmd v oblasti automobilov,
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elektroniky a letectva, ¢o by mohlo poskytnut’ d’alSie prilezitosti na export. Brazilia je tiez
bohaté na prirodné zdroje vratane zeleznej rudy, ropy a zemného plynu, ktoré by mohli byt
potencidlnymi exportnymi produktmi. V poslednych rokoch sa krajina snazi diverzifikovat’
svoje exportné trhy, najmi zvy$enim exportu do Azie. MnoZstvo prirodnych zdrojov,
konkurencieschopny pol'nohospodarsky a vyrobny priemysel, strategicka poloha a vladna

podpora z Brazilie urobili dolezitého vyvozcu na svetovom trhu.

Brazilia vSak celi niekol’kym vyzvam pri realizacii svojho plného exportného
potencialu, vratane vysokych dani a byrokracie, zastaralej infraStruktary a politickej
nestability. Okrem toho krajina ¢elila environmentdlnym vyzvam stvisiacim s odlesiiovanim
a ochranou amazonského dazdového pralesa, ¢o by mohlo ovplyvnit budicnost’

pol'nohospodarskeho vyvozu krajiny.

Slovensko je ¢lenom Eurdpskej unie. Je tiez ¢lenom Eurdpskeho hospodarskeho
priestoru (EHP), ktory od 1. januara 1993 zarucuje volny pohyb vicSiny tovaru medzi
eurépskymi  krajinami. Slovenska republika ma 5,4 miliona obyvatelov z ¢oho
vysokokvalifikovana pracovna sila predstavuje 2,7 milidna. Slovensko je silne zavislé
od zahrani¢nych trhov. Krajina tazi z vyhodnej geografickej polohy v strednej Eurdpe.
Ekonomicky rast Slovenska t'aha od roku 2009 jeho export. Krajina predstavuje platformu

reexportu pre eurépsky automobilovy priemysel.

Pol'nohospodarstvo je malo rozvinuté a ma maly podiel na zamestnanosti, hoci
takmer dve pétiny pody tvori orna poda. Hlavnymi pol'nohospodarskymi produktmi v krajine
st obilniny, zemiaky, cukrova repa a hrozno. Zivodisna vyroba je tiez doleZitou sucastou
pol'nohospodarskeho sektora krajiny, priCom hlavnymi druhmi hospodarskych zvierat su
hovidzi dobytok, oSipané a hydina. Hornata oblast’ Slovenska ma rozsiahle lesy a pasienky,
ktoré sa vyuZzivaju na intenzivnu pastvu oviec a je bohata na nerastné suroviny vratane
Zeleza, medi, olova a zinku. Slovensky agrosektor preSiel v poslednych rokoch vyraznymi
zmenami, mnohé malé farmy sa zlucili do vacsSich, efektivnejSich prevadzok. Vlada tiez
zaviedla rézne politiky zamerané na podporu rozvoja pol'nohospodarskeho sektora v krajine
vratane investicii do infraStruktiry, podpory vyskumu a vyvoja a finan¢nych stimulov
pre farmarov. Slovensky agrosektor okrem zasobovania doméaceho trhu exportuje aj cely rad
produktov vratane obilnin, zeleniny, ovocia a hospodarskych zvierat. Blizkost' krajiny
k inym krajinam EU a jej ¢lenstvo v EU ulah¢ili obchod a pristup na trh pre slovenské

pol'nohospodarske produkty. Celkovo mozno povedat’, ze aj ked je pol'nohospodarstvo
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relativne malou sucast'ou slovenského hospodarstva, zostava dolezitym sektorom, ktory
poskytuje zamestnanie pre znacnu ¢ast’ obyvatel'stva a prispieva k potravinovej bezpecnosti

a obchodu krajiny.

Slovensko ma vyznamny sektor tazkého priemyslu so zameranim na vyrobu ocele,
automobilov a strojov. Tazky priemysel zohral kI'a¢ovi tlohu v hospodarskom rozvoji
krajiny, pricom do vyrobnych kapacit Slovenska investovalo mnoZstvo zahrani¢nych
spolo¢nosti. Vyroba ocele je jednym z klI'iCovych pilierov slovenského tazkého priemyslu,
priom krajina je Osmym najva¢§im svetovym producentom ocele. Vyroba ocele
na Slovensku je sustredena vo vychodnej casti krajiny, kde prevadzkuju velké oceliarne
spolo¢nosti ako US Steel, ArcelorMittal, Tiinecké Zeleziarne. Okrem vyroby ocele je
Slovensko vyznamnym vyrobcom automobilov a automobilovych dielov, priCom velké
zavody v krajine prevadzkuji spolo¢nosti ako Volkswagen, Kia a PSA Peugeot Citroen.
Na Slovensku sidli aj niekol’ko domacich firiem, ktoré vyrabaju stroje a zariadenia, ako
napriklad Tatra Trucks a ZTS TEES Martin. Celkovo je sektor tazkého priemyslu
na Slovensku kl'aicovou hybnou silou ekonomického rastu a pritahuje vyznamné zahrani¢né
investicie. Zameranie sektora na vyrobu ocele, automobilov a strojov mu umozZnilo
vybudovat’ silnu vyrobnu zékladiiu a etablovat’ sa ako klIi¢ovy hra¢ na globalnom trhu.
Svetova banka odhaduje, Zze samotny vyrobny sektor tvori viac ako jednu pétinu HDP

Slovenska (26,4 %).

Na Slovensku sa nacha&dzaju aj odvetvia s vysokou pridanou hodnotou, ktoré
vyznamnou mierou prispievaju k ekonomickému rastu a rozvoju krajiny. Slovensko je
jednym z najvacsich vyrobcov automobilov na svete. Automobilovy priemysel je hlavnym
zdrojom high-tech zamestnanosti a inovacii na Slovensku, pricom spolo¢nosti vyrazne
investuju do vyskumu a vyvoja. Podl'a Valaskova, K.; Nagy, M.; Zabojnik, S.; Lazaroiu, G.
(2022) je na Slovensku potrebné zabezpelit rozvoj v technologickej oblasti, najmi v
automobilovom priemysle, vzhl'adom na ndstup inteligentnej vyroby v Priemysle 4.0,
vyuzitim snimacich technoldgii. Aby si slovenski vyrobcovia aut udrzali na konci tohto
desatroCia aj po nom globalne konkurencieschopné, mali by byt ekologické inovacie

hlavnou prioritou narodného automobilového priemyslu.

Slovensko ma tieZ rastuci sektor vyroby elektroniky, pri€om v krajine prevadzkuji
tovarne spolo¢nosti ako Samsung, LG a Foxconn. Silné postavenic ma aj odvetvie IT.

Krajina je domovom mnozstva medzinarodnych IT spoloc¢nosti, ako aj rastuceho poctu
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domaécich start-upov. V poslednej dekade Slovensko zaznamenalo rastici farmaceuticky a
biotechnologicky sektor, priCom spoloc¢nosti ako Pfizer, GlaxoSmithKline a Novartis
investuji do vyskumu a vyvoja v krajine. Farmaceuticky priemysel je kI"icovym zdrojom
vysokohodnotnej zamestnanosti a inovacii so zameranim na vyvoj novych liekov a
lieCebnych postupov. Celkovo su tieto odvetvia s vysokou pridanou hodnotou na Slovensku
tahunom ekonomického rastu a rozvoja krajiny a poméhaja postavit’ Slovensko ako centrum
pre high-tech inovécie a vyrobu v strednej Eurdpe. Odvetvia s vysokou pridanou hodnotou,
ako je elektronika, strojarstvo a petrochemicky priemysel, su situované prevazne v zapadnej

Casti krajiny.

Kedze je Slovensko mala krajina s obmedzenim po¢tom vstupov potrebuje dovazat’,
aby uspokojilo potreby svojho obyvatel'stva a ekonomiky. Slovensko je silne zavisle
od dovozu energie, najmé zemného plynu a ropy. Krajina ma obmedzené prirodné zdroje a
jej vlastna vyroba energie nepostacuje na uspokojenie potrieb jej obyvatel'stva a priemyslu.
Slovensko dovaza energiu z Ruska, Nemecka a susednych krajin. Slovensko m4 sice silny
pol'nohospodarsky sektor, no stile potrebuje dovazat' niektoré potravinarske produkty
z dovodu obmedzeného mnozstva ornej pody, ¢o obmedzuje kapacitu pol'nohospodarske;j
produkcie krajiny. To znamena, Ze niektoré potravinové produkty, ktoré sa nedajl
vypestovat alebo vyrobit’ lokalne, ako napriklad tropické ovocie, sa musia dovazat’. Ovocie

a zeleninu Slovensko dovéaza napriklad z krajin ako Spanielsko ¢i Taliansko.

Vyrobny priemysel SR je odkézany na dovoz surovin ako su kovy, plasty a
chemikalie. Tieto materidly sa pouzivaji na vyrobu réznych tovarov vratane automobilov,
elektroniky a strojov. Stru¢ne povedané, Slovensko potrebuje dovazat’ suroviny na podporu
svojho vyrobného priemyslu kvoli obmedzenym domacim zdrojom, potrebe

Specializovanych surovin, ndkladovej efektivnosti a kvalite.

Slovensko ma sice silny vyrobny sektor, no stale potrebuje dovazat’ niektoré stroje a
zariadenia, aby udrzalo krok s technologickym pokrokom v ostatnych krajinach. Slovensko
nie je schopné vyrabat’ urcité typy strojov a zariadeni na domacom trhu, ¢i uz z dovodu
nedostatku technickej expertizy alebo obmedzenej vyrobnej kapacity. Celkovo Slovensko
potrebuje dovazat’ stroje a zariadenia, aby podporilo svoj vyrobny priemysel a zostalo
konkurencieschopné na globalnom trhu. To zahfiia udrziavanie kroku s technologickym
pokrokom a vypliianie medzier v domacej vyrobe. Slovensko dovaza vypoltova a

telekomunika&nu techniku napriklad z krajin ako Nemecko a Cina.
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Silna priemyselna tradicia Slovenska, danové stimuly, lacna a kvalifikovana
pracovnd sila, rychlo sa rozvijajica infrastruktura (posilnena prilevom eurofondov) a
krehky, no realny rast robia z krajiny preferovanti obchodnu zékladiu. Celkovo Slovensko
zostava malou ekonomikou, ale ma silny finan¢ny systém a ponuka vyrobnu platformu
pre eurdpsky automobilovy a elektronicky priemysel. Strukturdlne problémy, ktorym
Slovensko celi, su regiondlne rozdiely, stile nedostato¢na infraStruktira a starnutie
obyvatel'stva. Napriek tomu sa zapadné Slovensko tesi silnej koncentracii zahrani¢nych a
domacich firiem, ktoré obmedzuji nezamestnanost’. Jednym s problémov je podl'a Zabojnik
S. aBorovska Z. (2021) nizka konkurencieschopnost’ slovenskych spoloc¢nosti na trhoch
tretich krajin. Na zaklade zisteni autorov treba vykonat’ na Slovensku rozsiahle zmeny v

nastojoch exportnej stratégie a exportnych stimuloch v SR.

1.3.1 Vztahy Brazilie s EU a SR

Ako svetova pol'nohospodarska supervel'moc vedie Brazilia vel'mi osobitnu politiku
zahrani¢ného obchodu, ktorej cielom je dobyt’ trhy a zaroven si za kazdu cenu zachovat’
svoje vplyvné postavenie. Brazilia je menej integrovana do svetovej ekonomiky ako iné
rozvijajuce sa trhy, ked’ze obchodné bariéry chrania podniky pred globalnymi prilezitostami

a zahrani¢nou konkurenciou.

Brazilia je ¢lenom vacSiny vyznamnych svetovych a regiondlnych medzinarodnych
organizacii - OSN a jej agentar (UNIDO, FAO, UNICEF, WHO, atd’.), Medzinarodnej
obchodnej organizacie (WTO), Medzinarodného menového fondu (MMF), Svetovej banky
(WB), IBRD, BIS, G77, Organizacie americkych statov (OAS), regionalneho zoskupenia
MERCOSUR, Spolocenstva Statov Latinskej Ameriky a Karibiku (CELAC), UNASUL
(Union of South American Nation), Skupiny Rio, SELA, ALADI, Dohody z Tlatelolca,
Medziamerickej dohody o vzajomnej pomoci TIAR, Amazonského paktu a dalSich.
Na rozsirovanie svojho vplyvu Brazilia vyuziva najma Organizaciu americkych $tatov, Uniu
juhoamerickych narodov, zénu volného obchodu Mercosur, zdruZzenie BRICS (Brazilia,
Rusko, Cina, India, JAR) a Spologenstvo portugalsky hovoriacich krajin (Comunidade dos

Paises de Lingua Portuguesa), niekedy zvané Lusofonie.

Eurdpska unia a Brazilia maji dlhodobé partnerstvo zaloZené na spolo¢nych
hodnotach a zasadach, akymi st demokracia, 'udské prava, zakladné slobody, socialne
zaélenenie a trvalo udrzatel'ny rozvoj. EU a Brazilia nadviazali diplomatické vztahy v roku

1960. Sticasné vzt'ahy st zalozené na mnozstve dohdd, ako je rdimcova dohoda o spolupraci
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podpisand v roku 1992, dohoda o vedecko-technickej spolupraci podpisana v roku 2004 a
ramcova dohoda o spolupraci medzi EU a MERCOSURom podpisana v roku 1995.
Bilateralne politické vztahy sa nad’alej rozSirovali a vyvrcholili v roku 2007 vytvorenim
strategického partnerstva medzi EU a Braziliou. Od roku 2007 EU a Brazilia organizuju
samity na najvysSej politickej arovni. V ramci strategického partnerstva prebieha priblizne
tridsat’ odvetvovych dialogov v oblastiach, ako st politické vztahy, I'udské prava, obchod,

energetika, kybernetickd oblast’, vyskum a inovacie, informac¢na spolo¢nost’ a zmena klimy.

EU a jednotlivé krajiny MERCOSURu maju aj bilateralne ramcové dohody
0 spolupraci, ktoré sa zaoberaju otdzkami suvisiacimi s obchodom. Sucasné obchodné
vztahy medzi EU a MERCOSURom st zaloZené na medziregionalnej ramcovej dohode
0 spolupraci, ktorda nadobudla platnost v roku 1999. EU uzavrela obchodnl dohodu
SO Styrmi zakladajucimi ¢lenmi zdruzenia MERCOSUR (Argentina, Brazilia, Paraguaj a
Uruguaj) ako sucast’ biregionalnej dohody o pridruzeni. Krajiny MERCOSURuU uz
nevyuzivajui systém vseobecného systému preferencii (GSP) z dovodu ich klasifikacie ako

krajiny s vysokymi strednymi prijmami.

Eurdpska Gnia a MERCOSUR dosiahli 28. jana 2019 novu politickG dohodu
0 ambicidznej, vyvazenej a komplexnej obchodnej dohode. Dohoda o vol'nom obchode
medzi EU a MERCOSURom je komplexna obchodna dohoda, ktorej cielom je odstranit
alebo znizit cld na tovary a sluzby, s ktorymi sa obchoduje medzi EU a krajinami
MERCOSURu. Dohoda odstrani cla na 92 % vyvozu MERCOSURu do EU na obdobie
az 10 rokov. Na druhej strane EU zrusi cla na 91 % svojho vyvozu do MERCOSURuU
na obdobie az 15 rokov. Dohoda sa vztahuje na cely rad pol'nohospodarskych produktov
vratane hovidzieho misa, hydiny, bravéového misa, cukru a etanolu. Napriklad EU
poskytne MERCOSURuU bezcolnl kvotu 99 000 ton hovddzieho mésa rocne, zatial' ¢o
MERCOSUR zrusi cl4 na vino a mlieéne vyrobky z EU. Dohoda obsahuje aj ustanovenia
0 obchode so sluzbami, ako su finan¢né sluzby, telekomunikacie a doprava. Cielom je
otvorit’ tieto sektory vacSej konkurencii a investiciam. Environmentalne a pracovné normy
su tiez sucast'ou dohody. Dohoda obsahuje zavazky na podporu trvalo udrzatelného rozvoja
a reSpektovanie pracovnych a environmentalnych noriem. Zahfila aj mechanizmus
na monitorovanie a presadzovanie tychto zavazkov. Dohoda bola dosiahnuta po 20 rokoch
rokovani a o¢akava sa, Ze bude mat’ vyznamny ekonomicky prinos pre EU aj MERCOSUR.

Je to vSak kontroverzné kvoli obavam z vplyvu na Zivotné prostredie, pracovné prava a
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pol'nohospodarsky sektor v oboch regiénoch. Dohodu eSte musia ratifikovat’ vSetky strany

vratane &lenskych tatov EU a krajin MERCOSURU.

Budtica dohoda o pridruzeni medzi EU a zdruzenim MERCOSUR by mala podporit’
obchodnu integraciu medzi krajinami MERCOSURu a vytvorit’ nové prilezitosti pre obchod
a investicie s EU odstranenim colnych a necolnych prekazok obchodu a priamych
zahrani¢nych investicii. Existuje vysoky potencidlny ekonomicky vplyv, aj ked
MERCOSUR zostiava vysoko chranenym trhom. Dohoda o pridruzeni medzi EU a
zdruzenim MERCOSUR bude okrem iného zahfiat obchod s tovarom a sluzbami,
investicie, prava dusevného vlastnictva (IPR), aspekty vratane ochrany zemepisnych
oznaceni, vladne obstaravanie, technické prekazky obchodu a sanitdrne a fytosanitarne

aspekty.

Byvaly predseda Europskej komisie Jean-Claude Juncker sa ohladom dohody
vyjadril nasledovne. ,,Ide o historicky moment. Prostrednictvom tohto obchodného paktu sa
krajiny MERCOSURU rozhodli otvorit’ svoje trhy Eurdpskej unii. Je to samozrejme skvela
sprava pre spolo¢nosti, pracovnikov a hospodarstvo na oboch stranach Atlantiku, ¢im sa na
clach usetri viac ako 4 mld. EUR roc¢ne. Ide teda o najvacsiu obchodnti dohodu, aku kedy

EU uzavrela. (European Commission 2019)

Nie vietci vidia tito obchodnu dohodu pozitivne. Po celej EU sa ozyvaju obavy
hlavne v oblasti potravinovej bezpecnosti a konkurencieschopnosti eurépskych pestova-
telov. Obavy z vplyvu dohody na doméci agropotravinarsky sektor maju aj slovenské
pol'nohospodarske a potravinarske samospravy. Podl'a nich bude mat’ dohoda najtvrdsi
dopad na produkciu mésa a masovych vyrobkov, cukru a obilnin. Podl'a Marian Koren
(2019) sa nasledkom dohody MERCOSUR zhorsi pozicia vyrobcov cukru v Eurdpskej unii.
Aktualne EU produkuje 22 miliénov ton cukru a na spotrebu potrebuje okolo 17 miliénov
ton. Z krajin MERCOSURU sa do EU roéne dovezie 700 tisic ton trstinového cukru. Podl'a
agrosamosprav hlavne Brazilia pri produkcii cukru pouZiva nebezpecné latky, ktoré eurdpski

producenti maji Uniou zakazané.

EU a Brazilia sa snazia posiliiovat’ vzajomné obchodné vztahy aj pomocou réznych
projektov. Prvé konzultaéné forum o etickom obchode medzi EU a Braziliou sa konalo
21. juna 2018 v Riu Janeiro, ktoré je drzitel'om Statiitu mesta spravodlivého obchodu. Toto
podujatie bolo financovaného z néstroja partnerstva s ciel'om podporit’ rozvoj spravodlivého

a etického obchodu medzi EU a Braziliou. Na fore sa zG¢astnilo viac ako 160 tcastnikov
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z Brazilie a Eurdpy vratane tvorcov politik, samosprav, certifikaénych institacii, vyrobcov,
vyvozcov, dovozcov a organizacii. Program pozostaval z prezentacii na hlavné témy, ako
globélny obraz spravodlivého a etického obchodu, medzinarodny certifikaény proces a

narodna stratégia v Brazilii a obchodné prileZitosti v EU. (EEAS)

Vz&jomné vzt'ahy medzi Slovenskom a Braziliou sa zacali budovat’ uz v 30. rokoch
minulého storocia. Brazilia bola jednou z prvych krajin, ktora v roku 1992 vyjadrila
pripravenost’ uznat' a nadviazat’ diplomatické styky s oboma nastupnickymi krajinami
CSFR. Slovenska republika a Brazilska federativna republika nadviazali diplomatické styky
ditom 1.1. 1993. Politick¢ vztahy dosiahli najvysSiu troven uskutocnenim reciprocnych

navstev prezidentov oboch krajin v rokoch 2001 a 2002.

Brazilia je najvyznamnej$im ekonomickym a obchodnym partnerom Slovenskej
republiky v Latinskej Amerike. V roku 2009 pocas pracovnej navStevy ministra
hospodarstva SR v Brazilii bolo podpisané Memorandum medzi MH SR a Ministerstvom
rozvoja, priemyslu a zahrani¢ného obchodu BFR o spolo¢nej slovensko-brazilskej komisii

pre podporu obchodu a investicii. Dovoz podlicha danovému a colnému rezimu.

1.3.2 Brazilia ako perspektivny dodavatel’ komodit pre import

Mnoho autorov sa vo svojich ¢lankoch zhoduje, Ze medzi perspektivne komodity
importu z Brazilie patria prirodné zdroje, na ktoré je Brazilia bohata. Brazilia ma bohaté
zasoby prirodnych zdrojov a pri viacerych sa radi k najva¢sim na svete. Medzi prirodné
zdroje, ktoré krajina vo velkom vyvéza patri Zelezna ruda, bauxit, nikel, mangan, drahé
kamene, Zula, vapenec, hlina, piesok. Krajina je tieZ bohatd na vodné a lesn¢ zdroje. Brazilia
je znamym producentom zeleznej rudy a zéroven je tretim najvac$im producentom a
vyvozcom zeleznej rudy na svete. Po Zeleznej rude je d’alsim dolezitym zdrojom Brazilie
zlato. V stcasnosti je Brazilia povaZovana za 13. najvicSieho svetového producenta tohto
drahého kovu s produkciou 61 miliénov ton ro¢ne, ¢o sa rovna takmer 2,5 % svetovej
produkcie. Brazilia tiez tvori 90 % svetovej produkcie diamantov, akvamarinu, topasu,
ametystu, turmalinu a smaragdu. Vacsinu exportu krajiny tvori ocel. Velké zasluhy na
ekonomickom Uspechu krajiny mé pritomnost’ drevarskeho priemyslu. Krajina je na druhom
mieste na svete po Rusku z hladiska lesnych zdrojov. Drevo sa v Brazilii spracovava vo

velkych mnozstvach vd’aka zasobam z Amazonského pralesa.

Stadia od Zdrahal 1., Hrabalek M., Kadlec P. (2021) pokryla vyvoj brazilskeho

agropotravinarskeho sektora medzi rokmi 1995-2017 s cielom pozriet’ sa na komparativnu
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vyhodu v jednotlivych produktoch. Analyza ukazuje, Ze brazilska agrokomoditna
Specializacia a konkurencieschopnost’ agropodnikania sa neustéale posiliiovali. Silnt poziciu
vo¢i EU zaznamenala takmer vo vsetkych produktoch aaj preto sa hodnota
agropotravinarskeho obchodu medzi Braziliou a EU28 zvy$ovala. Eurdpska tnia v3ak
postupne straca svoju poziciu najvyznamnejSicho agropotravinarskeho obchodného partnera
Brazilie. Zaroveii sa zvysila pozicia Ciny ako obchodného partnera pre agropotravinarske
vyrobky. Podla autorov by sa dynamika mohla trochu zmenit, ak by sa dokoncila
ambicidézna a komplexna obchodna dohoda medzi Eurépskou uniou a MERCOSURom.
Avsak, ako uvadzajt, sposob uvedenia obchodu do praxe bude zlozity, pretoze zo strany
niektorych &lenskych krajin EU existuje silny odpor zaloZeny najma na polnohospodarskej

argumentacii.

Podl'a Valdes C. (2022) je jednym z najdodlezitejSich exportnych sektorov Brazilie
pol'nohospodarsky ~ sektor. ~ Vzhladom  na momentdlnu  situaciu  na  trhu
s poI'nohospodarskymi produktami rastie vyznam dovozu prave tychto produktov z Brazilie,
ktord si upeviluje svoju poziciu vyznamného vyrobcu polnohospodarskych komodit a
suvisiacich potravinarskych produktov, ako aj doddvatela na medzinarodné trhy. V
stcasnosti patri medzi top 5 producentov az 34 komodit a je najvac¢sim Cistym exportérom
na svete. PokraCujlca expanzia obchodu a diverzifikacia trhov a produktov zostava jadrom
stratégie brazilskeho pol'nohospodarskeho rastu. Brazilia zrychlila svoju transforméciu z
exportéra najma tropickych pol'nohospodarskych produktov, ako je kdva, cukor, citrusy a
kakao, na hlavného svetového dodavatel'a komodit vratane soje, obilnin, baviny, etanolu a
madsa. Soja vynika ako klicova plodina pri expanzii brazilskeho pol'nohospodérskeho
sektora ako Spickového svetového dodavatela pol'nohospodarskych produktov. Ako pre
eurdpsky, tak aj pre slovensky trh je Brazilia veI'mi vyznamna a do budicna ma rastici
potencial. Najviacsiu perspektivu predstavuju hlavne plodiny, ktoré sa v naSom regione
nepestuju voébec alebo len v obmedzenom mnozstve. Medzi najperspektivnejsie plodiny
patri kdva, kakao, tabak, citrusy a séja. Brazilska kdva a tabak su zname svojimi $pecifikami

a patria medzi najlepSie na svete.

Francuzska siet’ retailového bankovnictva Groupe Credit du Nord (2022) vidi
perspektivne oblasti pre d’alsi rozvoj ekonomickej spolupriace medzi EU a Braziliou
predovsetkym v oblastiach ako energetika, po'nohospodarstvo a lesnictvo, automobilova a
zelezni¢na doprava, odpadové hospodarstvo, ochrana Zivotného prostredia, medicina

a farmaceutika.
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Oliveira B., Pianto D. (2010) v ich ¢lanku Export potential of Brazilian industrial
firms zhodnotili exportny potencidl brazilskych priemyselnych spolo¢nosti. V tomto ¢lanku
zaradili brazilske priemyselné firmy do rdznych skupin podla ich exportného potencidlu.
Klasifikacia bola vygenerovana algoritmom zhody propensity score, ktory bol zalozeny na
teoretickych aj empirickych Stadiach mikrodeterminantov exportu. Na zaklade ich vyskumu
prisli k zaveru, Zze najvacsimi potencidlnymi exportnymi sektormi st potraviny a napoje,
textil, koza, obuv a cestovné potreby, drevarsky, nabytkarsky a iny priemysel a zdkladna

metalurgia, ¢o su tradi¢nejsie odvetvia.

Daldim perspektivnym produktom pre dovoz z Brazilie méze byt etanol. Podla
agentary Reuters (2022) by mal Brazilsky export etanolu do Eurdpy tento rok dosiahnut’
rekordnu vysku, ked’Zze zahrani¢né trhy vyzeraji pritazlivejSie ako domace. Na zaklade
analyzy S&P Global Commodity Insights (2022) od zaciatku roku 2022 az do augusta
Brazilia expedovala do Europy priblizne 427 miliénov litrov etanolu, ¢o je 0 435 % viac ako
v rovnakom obdobi v roku 2021. Oc¢akava sa, ze do konca roku 2022 vyvezie juhoamericka
krajina do Eurdpy 600 milionov litrov biopaliva. Prudky narast exportu prichadza, ked’
sektor biopaliv reaguje na nizsie ceny v Brazilii a zvySeny dopyt v Europe, vd’aka ¢omu je
doprava do zahrani¢ia pre vyrobcov pritazlivejSia. Ked'ze ceny benzinu rast, dopyt po
lacnejSom palive E10 (benzin s 10 % etanolu) tento rok rastie v hlavnych spotrebitel'skych
krajinach, ako je Nemecko, Spojené kralovstvo a Svédsko. Nikas A. a spol. (2022) priblizili
potencial vyvozu etanolu z Brazilie vo svojej praci (A comparative study of biodiesel in
Brazil and Argentina: An integrated systems of innovation perspective). Destabilizacné Soky
a politika boli dovodom, ktoré viedli Braziliu k prechodu na udrzatel'nejSiu cestu. Po roku
2005, Brazilia investovala vo vel'kom do expanzie bionaftového priemyslu. Tieto investicie
umoznili expanziu priemyslu bionafty, vdaka ¢omu sa Brazilia stala jednym z
najvyznamnej$ich vyrobcov sojovej bionafty na svete. Brazilia ma potencial d’alej zlepSovat’
efektivnost’ sektora a zvySovat’ podiel na energetickom mixe. V praci tiez poznamenali, Ze
aby sa krajina dokazala vyrovnat’ s hrozbami potravinovej bezpe¢nosti vyplyvajucimi z
roz§irovania bionafty s cielom uspokojit’ zvySeny dopyt zo strany vysSich mandéatov, musi
sa zamerat’ na diverzifikdciu vychodiskovych surovin a vytvorit’ vyrobu inych olejov vo
velkom rozsahu namiesto zavislosti od sdjovych bobov, Co by tiez mohlo umoznit

extrapolaciu identifikovanych trajektorii na posun z biopaliv prvej generacie na druha.

Na zaklade ¢lanku od SP Global (2022) perspektivnym sektorov dovozu z Brazilie,

hlavne vzhl'adom na vypuknutie vojny na Ukrajine, mdze byt oceliarsky priemysel. Podl'a
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najnovS§ich udajov narodného oceliarskeho zdruzenia Ago Brasil vyvoz brazilskych
ocel'ovych vyrobkov do Eurdpy vyskocil v prvom polroku 2022 o 710 % na 909 828 mt. v
porovnani so 112 221 mt. v roku 2021, ¢im sa zaplnilo prazdne miesto po regionalnych
dodavatel'och Ruska a Ukrajiny. Obmedzenia dodavok vyplyvajlace z rusko-ukrajinskej
vojny tiez podnietili Braziliu k zvySeniu dodavok do susednych krajin v Latinskej Amerike,
Azii a Afrike. K zvyseniu exportu prispeli aj atraktivne devizové kurzy a silné ceny spolu
s pomalym domé&cim trhom. Eurdpska komisia koncom méaja 2022 oznamila dodasné
antidumpingové colné sadzby vo vyske 25 % na elektrolyticky pochromovant ocel’ alebo
ECCS dovéazanu z Ciny a Brazilie po preSetrovani, ktoré zistilo, Ze dovoz z tychto dvoch

krajin podhodnocuje priemyselné ceny EU.

ApexBrasil - Brazilian Trade and Investment Promotion Agency publikovali $tudiu
S nazvom ,,Mercosur Agreement - European Union: Opportunities for Brazilian Exports*,
v ktorej sa snazili lokalizovat’ a kvantifikovat’ produkty s najva¢sim exportnym potencidlom
po schvéleni dohody medzi EU a Mercosur. Od nadobudnutia platnosti Dohody medzi
MERCOSURom a EU dbjde k okamzitému, ale aj postupnému odstraneniu dovoznych ciel
na rézne vyrobky. Podla autorov Olmedo L., Santos M., Steffen O. (2022) maju
z kratkodobého hladiska pri odstraneni ciel najvacsi prospech tie sektory, ktoré uz

v Eurdpskej unii preukazuju znaénu konkurencieschopnost’.

Mapa globalnych prilezitosti ApexBrasil sa pouzila na identifikaciu produktov, ktore
preukazujii  konkurencieschopnost na trhu EU. Ide o produkty, pri ktorych Dohoda
predpokladd okamziti (0-4 roky) eliminaciu cla. Metodologia Studie identifikovala trhoveé
prilezitosti pre brazilsky vyvoz strojov a dopravnych zariadeni obsahujucich 76 produktov,
ktoré budu vyuZzivat’ bezcolné colné zaobchadzanie do 4 rokov od nadobudnutia platnosti
dohody. Eur6pska Unia dosahuje za poslednych pat’ rokov priemerny roény dovoz 63 miliard
USD, z ¢oho priblizne 1,5 miliardy USD predstavovalo dovoz z Brazilie (podiel na
brazilskom trhu 2,3 %). Brazilsky vyvoz tychto produktov ¢elil dovoznym clam medzi
1,2 % a 4,5 %, o viedlo k tomu, ze brazilske stroje a dopravné zariadenia boli zdanené

priblizne 40,7 miliéna USD kaZzdy rok.

V podsekcii chemické a suvisiace produkty metodika Stadie identifikovala
72 produktov, ktoré predstavuju vyvozné prilezitosti. Ide o dovozny trh v hodnote priblizne
29,4 miliard USD s podielom na trhu 3,8 % (priblizne 1,1 miliardy USD). V sucasnosti sa

dovozné cla Eurdpskej tinie uplatiované na Braziliu pohybuju od 2,3 % do 7,7 %. Najvacsi
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potencial z tejto kategorie maju podl'a HSS - plasty v primarnych forméach, ktoré koncentruju
53 % eurdpskeho dovoz chemickych vyrobkov a 30 % brazilskeno vyvozu do Unie. V
podsekcii priemyselny tovar identifikovali 45 produktov, ktoré predstavuju vyvozné
prilezitosti pre Braziliu z hl'adiska oslobodenia od cla. Jedna sa o dovozny trh v hodnote
priblizne 5,9 miliardy USD s priemernym podielom na trhu 7,4 %. V sucasnosti sa dovozné
cla pohybuju od 1,7 % do 12 %. Najvaési potencial z tejto podsekcie maju produkty HS8 -
koza a jemne potiahnuté koZe, ktoré koncentruju 25 % dovozu EU a 52 % brazilskeho

exportu tejto skupiny tovarov do EU.

Vel'vyslanec Milan Cigai, ktory roky pdsobil v rdznych krajinach Latinskej Ameriky
ako diplomat a ktory je aktudlne prezidentom Brazilsko-slovenskej obchodnej komory,
priblizil svoj pohlad’ na to, aké obchodné prilezitosti predstavuje Brazilsky trh. V rozhovore
s Dominikou Dobrovi¢ovou pre Exportair (2021) sa zmienil o ekonomickej sile Brazilie a
jej velkému vyznamu ako obchodného partnera pre Eurdpu. Velky potencidl krajiny vidi
v automobilovom priemysle. V Brazilie je 23 velkych automobilovych fabrik, ktoré
vyréabaju dvakrat viac ako tie slovenské. Dalsim dolezitym sektorom je pol'nohospodarstvo,
v ktorom Brazilia patri medzi poprednych producentov a vyvozcov jednotlivych komodit.
Pan Cigan zmienil aj rychli technologicky pokrok krajiny v uplynulej dobe. Vdaka
digitalizacii a integrécii systémov rastie finan¢ny sektor, ktory je v Brazilii na $pi¢kovej
arovni. V tejto krajine vznika mnozstvo startupov, ktoré maju potencial uspiet. Vel'vyslanec
poklada Braziliu za vyspely trh s mnozstvom prilezitosti a odporuca spolo¢nostiam, aby
zahodili strach z nepoznaného za hlavu a zacali objavovat, ¢o im tento region moze
ponuknut’. Délezitost’ a zaroven velky potencial obchodu v oblasti automobilového
priemyslu medzi EU a Braziliou v praci priblizili aj Leel S., Albaladejo M. a Moreira M
(2004). V préci skamali latinskoamerick priemyselnu konkurencieschopnost’ vo vzt'ahu
ku globalizécii. V préci zistili, ze efektivita prace automobilovom priemysle je pomerne

vysoka a dosahuje hodnoty ostatnych silnych automobilovych trhov.

(SME) Vacsina produktov, s ktorymi sa obchoduje medzi Braziliou a Slovenskom,
su priemyselné vyrobky. Vera Helena Marega (2012) z obchodného oddelenia Brazilskeho
vel'vyslanectva v Bratislave v rozhovore povedala, ze Slovensko je vynimku medzi
krajinami strednej Eurdpy, ale poznamenala, Ze je to spdsobené predovSetkym silnym
automobilovym priemyslom, ako aj pritomnost'ou brazilskych spolo¢nosti na Slovensku.
Stadia vypracovana brazilskou agent(rou na podporu exportu a investicii APEX v rokoch

2010-2011 uvadza, ze obchod s pol'nohospodarskymi produktmi klesa, zatial’ ¢o odvetvia
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S najviacSim potencidlom dovozu na Slovensko by boli néstroje, stroje, kovové vyrobky,
plasty, lie¢iva a chemikalie, ked'’ze viacsina produktov, s ktorymi sa obchoduje medzi
Braziliou a Slovenskom, su priemyselné vyrobky. Preto sa na rokovani Brazilsko-slovenskej
obchodnej komory v roku 2020 riesil aj potencial a d’alSie moZnosti vzajomného obchodu.
Rozoberali sa perspektivne oblasti vzajomnej hospodarskej a obchodnej spoluprace
Slovenska a Brazilie. Zhodnotilo sa, ze za ne mozno povazovat sektor zdravotnictva,
vodného hospodarstva, odpadov, budovania infrastruktary, ako aj digitdlnych technologii
(MH SR, 2020).
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2. Ciel prace

Teritorium Brazilskej federativnej republiky predstavuje mnoho zaujimavych
zahrani¢noobchodnych prilezitosti pre slovenskych podnikatelov, najmd po ocakavanej
liberalizacii zahraniéného obchodu s krajinami EU. Na konkrétnom odvetvi, resp. produkte
diplomova praca zdovodnuje kIaCové prilezitosti a z hladiska techniky importu kriticky
vyhodnocuje mozné prilezitosti, ale aj rizika importného obchodného pripadu s ohl'adom na
analyzu cien, Specifikd makroprostredia a mikroprostredia. Hlavnym ciel'om diplomovej
prace je zhodnotit’ perspektivu dovozu v ramci vybraného odvetvia z Brazilie do SR. Aby

sme dosiahli stanoveny ciel’, zadefinovali sme si nasledujtce Ciastkové ciele:

1. Identifikacia stcasného stavu obchodnych vzt'ahov medzi Braziliou a

Slovenskom
2. Analyza makroekonomickych ukazovatel'ov
3. Identifikdcia moznych perspektivnych tovarovych skupin
4. Analyza vybranych tovarovych skupin a produktov

Aby sme mohli naplnit’ hlavny ciel prace museli sme identifikovat’ konkrétny
produkt a previest’ kone¢nu analyzu perspektivy obchodného pripadu a jeho implikéciu do

praxe.

Na zéklade doterajsich teoretickych poznatkov o danej problematike sme si v tejto

diplomovej préci stanovili nasledovnd vyskumnu otazku.

,,Je import jednotlivych produktov z Brazilie natol’ko perspektivny, aby ho slovenské
spolo¢nosti v pripade ratifikacie obchodnej dohody medzi EU a MERCOSURom

uprednostnili pred importom z krajin EU?
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2.1 Metodika prace a metddy skimania

V praci sme vyuzivali analyzu a syntézu, ktoré patria medzi zakladné a najcastejsie
pouzivané vedecké metody. Analyza je spdsobom vykladu, ak oddelujeme, izolujeme
jednotlivé javy a berieme ich ako oddelené a izolované. Syntéza je oproti analyze proces
opacny, alebo doplnujuci. Ide o zjednocovanie, zlozenie nejakého predmetu, javu alebo
procesu z jeho zakladnych prvkov ¢i uz myslienkovo, alebo fakticky v nejaky celok. Syntéza
ma viak ako metodologicky princip analyzu vzdy dopifiat. Tym nam syntéza umoZiiuje
poznanie predmetu v jeho Uplnosti. Vyuzili sme aj indukciu a dedukciu. Vseobecne je
indukciou zameriavané na usudzovanie z jednotlivého na vSeobecné, alebo presnejSie
povedané ide o poznanie, ktoré vychadza z empiricky zistenych faktov a dospieva k
vSeobecnym zaverom. Dedukcia sa zvyéajne rozumie usudzovanie od vSeobecného k
zvlastnemu a jednotlivému, avsak ovel'a presnejsSie je dedukcia vyvodenim novych tvrdeni

pri dodrziavani pravidiel logiky.

Pri pisani diplomovej prace sme &erpali z primarnych a sekundarnych zdrojov.
V rdmci primérnych zdrojov sme sa sustredili na ziskavanie Statistickych udajov so
zameranim na krajiny Brazilia a Slovensko. Sekundarne zdroje pouZité v naSej praci
predstavuju pramene odbornej slovenskej a zahraniénej literatary, publikacie odbornikov so
zameranim na export aimport sledovanych Kkrajin, vyro¢ne spravy Ministerstva
hospodarstva SR a Vseobecna ekonomicka informacia o teritoriu Brazilie. Medzi d’alSie
vyznamné zdroje naSej prace patrili odborné ¢lanky z uzndvanych periodik a internetove
zdroje, ktoré nam dopomohli k najpresnejSiemu a najaktualnejSiemu spracovaniu danej

problematiky.

Pre lepSiu perspektivu vo vybranom odvetvi (kédva) sme vyuzili hybrid
Standardizovaného (Strukturovany) a neStandardizovaného (neStruktirovany) rozhovoru
s majitelom spolo¢nosti Diamonds Roastery. Spolo¢nost’ Diamonds Roastery je rodina
praziaren vyberovej kavy, ktora vznikla v roku 2015. V stcasnosti sa zaraduje medzi
najvacsie praziarne v ramci vyberovej kavy na Slovensku. V rozhovore nam majitel’
Tomasom Novak priblizil sacasnt situaciu na trhu s kavou. Poskytnuté informacie sme
analyzovali a vyuzili pri vysledkoch prace. Rozhovor s Tomasom Novék je prilozeny

v prilohe.
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3.1 Brazilia — hospodarsky vyvoj

Brazilia ma druhti najvacs$iu ekonomiku (1,83 biliona USD) a populéciu
(213 miliénov obyvatel'ov) na zapadnej pologuli. Podl'a Medzinarodného menového fondu
(MMF) v roku 2022 bola Brazilia na 12. mieste v rebri¢ku krajin s najvacsimi vydavkami
na hruby doméci produkt (HDP) ana 8. mieste najvdcsej parity kapnej sily. HDP
na obyvatel’a bolo 8 570 USD. Podl'a Svetového ekonomického féra (WEF) bola Brazilia
v roku 2009 veducou krajinou vo vyvoji konkurencieschopnosti. V tomto roku sa nachadza
na 6smej pozicii, ked’ po prvykrat prekonala Rusko a ¢iastoéne zmensila rozdiel s Indiou a
Cinou v rdmci zoskupenia BRICS. Délezité kroky prijaté od 90. rokov smerom k fiskélnej
udrzatel'nosti, ako aj opatrenia prijaté na liberalizaciu a otvorenie ekonomiky, vyrazne
posilnili zaklady konkurencieschopnosti krajiny a vytvorili lepSie prostredie pre rozvoj

sukromného sektora.

Brazilia je najvplyvnejSou krajinou Juznej Ameriky, rasticou ekonomickou
vel'mocou a jednou z najvicSich svetovych demokracii. Za poslednych niekol'ko rokov
urobila velké pokroky vo svojom usili dostat’ miliony 'udi z chudoby, hoci priepast’ medzi
bohatymi a chudobnymi je stale vel’ka. V minulosti sa Brazilia dostala na 6. miesto najvacsej
ekonomiky sveta, ale spomalenie v poslednych rokoch ju posunulo spit’ na 9. miesto. Podl'a
sprav od OECD Brazilia nedosiahne priemerné prijmy rozvinutych krajin ani do roku 2050,
aj napriek uspesnému znizovaniu prijmovych rozdielov za poslednych 15 rokov. Po recesii
vyvolanej pandémiou v roku 2020 sa ekonomika v roku 2021 ozivila. Rozsiahla fiSkalna
reakcia realizovana prostrednictvom programov socialnej ochrany v roku 2020, zmiernila
vplyv pandémie na chudobu. Aktuilne globalne ekonomické dianie zasiahlo oZivenie
Brazilie, rastom inflacie a sadzieb menovej politiky, ako aj prekdzok v zasobovani
stvisiacich s pokracujicou vojnou na Ukrajine. Tieto vSetky udalosti spdsobili prudky narast
cien komodit, ¢im sa eSte viac posilnili inflaéné tlaky. Okrem toho v Brazilii pretrvavaju

obavy z pomalého tempa reforiem politiky.

Na zaklade spravy OECD sa predpoklada, ze HDP v roku 2022 vzrastie o0 2,8 %,
v roku 2023 0 1,2 % a v roku 2024 o0 1,4 %. Spotreba doméacnosti, sukromné investicie a
vyvoz zostanll hlavnymi tahunimi rastu ekonomiky. TieZ sa predpoklada, ze rast vyvozu a
vydavky domaécnosti, podporované vysSimi socidlnymi transfermi a silnym rastom
zamestnanosti, budi spomal'ovat’ v roku 2023. Sukromné investicie budi nad’alej rast

v dosledku zlepSujicej sa dovery v podnikatel'ské prostredie. Napriek vy$Sim globalnym
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urokovym sadzbam sa vymenny kurz tento rok mierne zhodnotil vd’aka tlmeniu inflacnych
tlakov. Ocakéva sa, ze inflacia bude pocCas progndézované¢ho obdobia klesat’ ako vplyv

znizovania cien energii a potravin.

V poslednych mesiacoch roku 2022 poukazovali vykonnostné ukazovatele
na spomalenie ¢innosti v tazbe. Hlavny ukazovatel’ pre vyrobu poukazuje na maly pokles
vyroby tovarov kratkodobej a strednodobej spotreby, ale vicSina ostatnych vyrobnych
sektorov nad’alej rastla. NavysSe, vyuzitie kapacity vo vyrobnom sektore vzrastlo na viac
ako 80 %, ¢o potvrdzuje rozsiahle ozivenie vyroby. Sluzby v auguste vyrazne rastli uz stvrty
mesiac po sebe, ¢o bolo pohanané hlavne sluzbami pre domacnosti, informéciami a
technolégiami, hoci dopravné sluzby klesali. Sektor sluzieb je aj nad’alej hlavnou hnacou
silou rastu HDP na strane ponuky. Maloobchodné trzby v tretom $tvrtroku klesli dosledkom

rastu redlnych miezd a Gverov doméacnostiam.

Celkova inflacia klesla z 11,9 % v juni na 6,5 % v oktobri 2022. Pokles inflacie je
spbsobeny najmé poklesom medzinarodnych cien ropy a vyraznymi dafiovymi ulavami
vratane stropovej sadzby, ktort mézu vlady uplatnit’ na najvacsie spotrebné dane. Tieto
opatrenia u¢inne znizuju danové zatazenie pohonnych hmét, elektriny, zemného plynu,
komunikéacii a verejnej dopravy. Miera nezamestnanosti klesla z 11,1 % v marci na 8,7 %
v septembri, ked’Ze tvorba pracovnych miest bola nad’alej silnd vzhladom na oZiveni
ekonomiku. Priemerny realny pracovny prijem v septembri medziro¢ne vzrastol o 2,5 %
na 2754 BRL.

3.1.1 Brazilia - hlavné odvetvia hospodarstva

Priemysel Brazilie je velmi rozmanity a pozostdva zo vSetkych priemyselnych
sektorov, z ktorych najdolezitejsi je textilny, obuvnicky, chemicky, strojarensky a hutnicky
priemysel a vyroba dopravnych prostriedkov. V poslednych rokoch poklesol podiel
priemyselnej vyroby na HDP najmé pre zniZenie investicii do vyroby z dovodu nizkej dovery
podnikatelov. Brazilia patri medzi najviacSie polnohospodarske velmoci sveta.
Diverzifikované podnebie, pravidelné zrazky, takmer stale slne¢né svetlo a cca 13 % zasob
vody na zemi, sU hlavnymi prirodnymi podmienkami, ktoré maju priaznivy vplyv
na polnohospodarsku vyrobu krajiny. Za uspechom brazilskeho hospodarstva stoji
EMBRAPA (Brazilska spolo¢nost pre poddohospodarsky vyskum), v sucasnosti
najvyznamnejsia svetovad inStiticia v oblasti vyskumu tropického poddohospodarstva.

Pol'nohospodarstvo tejto krajiny sa podiel'a na HDP cca 5,2 %, pri¢om eSte v roku 2005 sa
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jeho podiel udaval na drovni 10 — 12 %. Na druhej strane obchod s pol'nohospodarskymi
vyrobkami, ktory zahriiuje aj pridani hodnotu viazani na pol'nohospodarsku vyrobu,
predstavuje az 1/3 HDP Brazilie a 2/5 jej vyvozu. Pol'nohospodarstvo zamestnava viac ako

15 % pracovnej sily.

Brazilia je 4. najva¢si vyvozca pol'nohospodarskych vyrobkov na svete, priGom
zastava poziciu najvacsieho vyvozcu cukru, kavy, pomarancovej Stavy, tabaku, etanolu,
kuracieho a hovadzieho masa na svete. Taktiez je 2. najvac¢Sim vyvozcom kukurice a 2.
najvacsim svetovym pestovatelom sdje (po USA), pri ktorej je zaroven najvacSim
vyvozcom. Medzi d’alSie vyznamné komodity patri ryza, ovocie, kakao, orechy, bravcové
miso a ryby. Je tiez najvacsim svetovym pestovatelom cukrovej trstiny, z ktorej vyraba
okrem cukru aj alkohol, ktory sa v krajine uz od 70. rokov minulého storocia pouZziva ako
palivo do motorovych vozidiel. Polovica vypestovaného ovocia (3. najvicsia na svete po
Cine a Indii) je uréena na vyvoz. Brazilia je najvi¢sim svetovym vyrobcom a vyvozcom
pomarancovej Stavy. Okrem pomarancov vyvaza najmi jablkd, banany, mango, hrozno a
papaju. Asi 75 % urody kavy pripada na najkvalitnejSiu odrodu Arabica, pricom na Braziliu
pripada cca 1/3 svetového trhu s neprazenou kavou. V poslednych rokoch zaznamenala
vysoky rast aj zivo¢isna vyroba. Za poslednych 20 rokov vzrastla vyroba hoviddzieho mésa
viac nez dvojnasobne, bravcového misa trojnasobne a hydinového misa dokonca
Stvornasobne. V Brazilii sa chova viac nez 200 miliénov kusov hovidzieho dobytka. Dal§imi
vyznamnymi agropotravinarskymi aktivitami tejto oblasti si pestovanie kvetov, kavy,
vyroba mliecnych vyrobkov. Juzna Cast’ krajiny sa, okrem pestovania obilia, vyznacuje
obrovskymi tabakovymi plantazami. V amazonskej oblasti sa agrobiznis sustred’uje
na vyuZzivanie drevnej suroviny, pestovanie roznych druhov orechov, palmovych vyhonkov
a vyuZzivanie plantazi kokosovych paliem. M6Zeme povedat’, Ze brazilsky agrarny obchod je
moderny, konkurencieschopny a je pripraveny poskytovat’ vysokokvalitné potravinarske
vyrobky za prijatel'né ceny. Predpoklada sa, ze nad’alej pdjde o vel'mi dynamické odvetvie
so strategickou ilohou pri zabezpecovani Sirokej doddvky potravin a zamestnanosti velkej
Casti obyvatel'stva. V poslednych rokoch sa velmi rozsirila vyroba automobilov
S tzv. ,,flex* motorom, ktory umoZiluje spalovanie benzinu a alkoholu v T'ubovol'nom
pomere. V sucCasnosti predstavuje vyroba automobilov so spominanym pohonom uz
cca 90 % vyroby vsetkych dopravnych prostriedkov v Brazilii. Alkohol ako biopalivo je
propagovany ako ndhrada paliv vyrabanych z ropy a Brazilia sa snazi podporovat’ jeho

rozSirenie na celom svete. Sektor sluzieb je najvyznamnejs$i z pohl'adu tvorby HDP, na
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ktorom sa podiel'a pomerom 72 %. Cestovny ruch méa pozitivnu tendenciu, v roku 2016
navstivilo Braziliu rekordnych 6,6 mil. zahrani¢nych turistov (narast o 4,8 %, do znacnej

miery vd’aka organizacii letnych olympijskych hier v roku 2016).

3.1.2 Brazilia - Struktura zahrani¢ného obchodu

Ekonomika Brazilic je zmieSand ekonomika so strednym prijmom. Velka cast
obyvatel’stva a ekonomickej aktivity sa sustred’'uje v juhovychodnej Brazilii, ktord zahia
Staty Sao Paulo, Rio de Janeiro a Minas Gerais. Tieto Staty tradicne sluzili ako motory
ekonomického rastu prostrednictvom konkurenénych odvetvi, ako je vyroba,
pol'nohospodarska vyroba, banictvo a energie. Sao Paulo je nad’alej finanénym kapitdlom

krajiny a jej hlavnym centrom pre medzinarodné obchodné aktivity.

V roku 2021 bola Brazilia svetovou ekonomikou na 25. mieste v celkovom exporte,
na 29. mieste v celkovom importe a na 47. mieste z hl'adiska najkomplexnej$ej ekonomiky
podla Indexu ekonomickej komplexnosti (ECI). Index ekonomickej komplexnosti
predstavuje rebricek krajin podl'a toho, ako diverzifikovany a zlozity je ich exportny kos.
Krajiny, ktoré st domovom velkej rozmanitosti produktivneho know-how, najma
komplexného Specializovaného know-how, st schopné produkovat’ Sirokt Skalu
sofistikovanych produktov. Zistilo sa, ze zlozitost’ vyvozu krajiny odraza sucasné trovne
prijmov a, ak zlozitost’ vyvozu prekro¢i ocakavania urovne prijmov krajiny, predpoklada sa,
ze krajina v buducnosti zazije rychlej§i rast. ECI preto poskytuje uzitocné meradlo

ekonomického rozvoja.

Napriek tomu, Ze je Brazilia najva¢sou ekonomikou v Latinskej Amerike a deviatou
na svete, je stale relativne uzavreta v porovnani s inymi velkymi ekonomikami, s nizkym
poctom vyvozcov v pomere k poc¢tu obyvatel'ov (jej absolutny pocet vyvozcov je priblizne
ako v Norsku, v krajine s priblizne 5 milionmi obyvatel'ov v porovnani s 213 miliénmi
Brazilie). Prejavuje sa to najmé pretekcionizmom a $tatnou podporou infantilnych odvetvi.
Uceleny pohl'ad na naro¢nost’ podnikania v Brazilii poskytuje sprava Doing Bussiness
(2020), podra ktorej sa Brazilia umiestnila na 124 mieste zo 190 krajin. Brazilia vSak
zavadza zmeny na zlah$enie obchodu, ako je skratenie ¢asu potrebného na dokumentaciu
pri vyvoze aj dovoze zlepSenim systému elektronickej vymeny udajov. V roku 2021 vzréastol
brazilsky vyvoz do EU o 17 %, ¢o je tempo, ktoré prekonala iba Cina, ¢im sa Brazilia stala
deviatym najvac¢sim dodavatelom do Eurdpskej unie. Obchodnd bilancia Brazilie je z

hladiska $truktary pozitivna, no v poslednych rokoch klesla v dosledku poklesu cien surovin,
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narastu dovozu energie a poklesu konkurencieschopnosti brazilskych produktov. V roku
2021 dosiahol brazilsky zahrani¢ny obchod spolu obrat 500,2 mld. USD. Vyvoz dosiahol v
roku 2021 280,8 mld. USD, pricom dovoz predstavoval 219,4 mld. USD. Bilancia
zahrani¢ného obchodu dosiahla v roku 2021 pozitivhu hodnotu 61,4 mld. USD. V auguste
2022 Brazilia vyviezla 30,8 mld. USD a doviezla 26,7 mld. USD, ¢o viedlo k kladnej
obchodnej bilancii 4,11 mld. USD. Medzi augustom 2021 a augustom 2022 sa vyvoz
Brazilie zvysil o 3,56 mld. USD (13,1 %) z 27,2 mld. USD na 30,8 mld. USD, zatial’ ¢o
dovoz vzrastol o 7,12 mld. USD (36,4 %) z 19,6 mld. USD na 26,7 mld. USD. V auguste
2022 sa vyvoz z Brazilie uskutocioval najmé zo Sao Paula (6,62 mld. USD), Minas Gerais
(3,36 mld. USD), Mato Grosso (2,49 mld. USD), Rio de Janeiro (2,4 mld. USD) a Parana
(2,27 mld. USD), zatial’ ¢o dovozné destinacie boli hlavne Sao Paulo (8,56 mld. USD), Santa
Catarina (2,8 mld. USD), Rio de Janeiro (2,26 mld. USD), Parané (2,09 mld. USD) a Minas
Gerais (1,68 mld. USD). (OECD, 2022)

Tabul’ka 1 \Vyvoj exportu a importu krajin EU a Brazilie (2019 — 2021 v mil/€)

2019 2020 2021

Export z EU 32 224,10 27 687,00 33 846,90
Import do EU 27 105,90 24 980,50 32 910,90
Saldo s EU -5118,2 -2706,5 -936

Zdroj: Vlastné spracovanie podl'a Business Info (2023)

Na zéklade tabul’ky ¢islo 1 mézeme vidiet’ trend oZivenia Brazilskej ekonomiky aj
vo vztahu k Eurdpe. Statistiky za rok 2021 poukazujii na pomerne prudky nérast
vyvozu/dovoz do/z Brazilie po tazkom roku 2020 v désledku pandémie. Na zaklade Gdajov
z augusta 2022, mozeme predpokladat, ze zahrani¢ny obchod medzi Braziliou a Eurépou

Vv roku 2022 dosiahne nové patrocné maxima.

V nasledujtcej tabul’ke ¢islo 2 sa bliZSie pozrieme na jednotlivé krajiny Eurdpskej
Unie, do ktorych Brazilia exportovala v roku 2021. Holandsko je celkovo na 4. mieste, ¢o sa
tyka exportnych destinacii Brazilie. V rdmci zoskupenia Eurdpskych krajin je na prvom
mieste s importom 9,32 miliardy dolarov za rok 2021. Najvacsiu hodnotu predstavovali
mineralne paliva, oleje a destilacné produkty, ktorych importna hodnota dosiahla hodnotu
1,5 miliardy dolarov. Medzi dalSie podstatne importované komodity patrili: olejnaté

semend, olejnaté plody, obilie, semend, ovocie (1,24 mld/$); zvySky, odpady z

42



potravinarskeho priemyslu, krmivo pre zvierata (872 mil/$); Zelezo a ocel’ (857 mil/$);

zelenina, ovocie a orechy (480 mil/$).

Tabul’ka 2 Teritoridlna Struktura exportu Brazilie do Eurdpy (2021 v mil/$

Umiestnenie
Vv rebricku exportu Krajina Hodnota importu
Brazilie (svet)
4, Holandsko 9 320
10. gpanielsko 5430
11. Nemecko 5 040
15. Taliansko 3860
16. Belgicko 3370
23. Portugalsko 2 630
25. Francuzsko 2520
129. Slovensko 99,24

Zdroj: Vlastné spracovanie podl'a Trading Economics (2023)

Druhou najvyznamnej$ou eurdpskou krajinou pre export Brazilie je Spanielsko,

po iom nasleduje Nemecko, Taliansko a Belgicko. Slovensko sa umiestnilo az na 129.

mieste s importom vo vyske 99 milidna dolarov. Nemecko v roku 2021 najviac importovalo

kavu, ¢aj, maté a korenie (1,12 mld/$) a d’alej odpady z potravinarskeho priemyslu a krmivo

pre zvierata (568,53 mil/$). Taliansko doviezlo kavu, ¢aj, maté a korenie v hodnote (484,33

mil/$) a olejnaté semena, olejnaté plody, obilie, semenéa a ovocie v hodnote (386,31 mil/$).

Najvicsie importné polozky sa viac-menej zhoduji vo viacsine krajin, do ktorych Brazilia

vo vel’kom exportuje. (Trading Economics 2023)

Tabul’ka 3 Komoditna Struktura importu Eurdpy z Brazilie (2021 v mil/$)

Druh tovaru Hodnota importu
1. | Rudy, trosky a popol 6 400
2. | Olejnaté semena, olejnaté plody, obilie, semend, ovocie 4 600
3. | Mineralne paliva, oleje, destilacné produkty 4 460
4. Zvy§k_y, od’pady z potravinarskeho priemyslu, krmivo 3410
pre zvieratad
5. | Kéava, ¢aj, maté a korenie 2 900
6. | Drevna buniCina, vlaknity celul6zovy materidl, odpad 2370
7. | Zelezo a ocel 1400
8. | Stroje, jadrové reaktory, kotly 1380
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9. | Perly, drahé kamene, kovy, mince 1 140

10. | Potravinoveé vyrobky zo zeleniny, ovocia, orechov 1 080

Zdroj: Vlastné spracovanie podl'a Trading Economics (2023)

Tabul’ka ¢islo tri poukazuje na komoditna Struktiru importu z Brazilie do Eurdpy.
Ako sme si mohli vS§imnut zna¢nu ¢ast importovanych komodit predstavuju prirodne
a rastlinné produkty, teda mézeme povedat’ Ze export Brazilie do Eur6épy pozostava hlavne

z komodit nenaroénych na technologické spracovanie a s nizkou pridanou hodnotou.

3.1.3 SR - zahrani¢ny obchod

Aby sme pochopili fungovanie Slovenska na globalnom trhu pozrieme sa blizsie na
vyvoj zahrani¢ného obchodu. Definovanie zahranicného obchodu krajiny ndm p6Zzeme do
znac¢nej miery pochopit’, aké produkty sa na Slovensko vo velkom dovéaZaju (je po nich
dopyt), a s ktorymi krajinami najintenzivnejSie spolupracujeme. Identifikacia importnych

partnerov je pra nas dolezita aj s pohl'adu vyskumnej otazky.

Slovensko je otvorend, exportne orientovana ekonomika, ktora bola v roku 2020
svetovou ekonomikou ¢islo 62 z hl'adiska HDP. V rebricku HDP na obyvatel'a sa Slovensko
umiestnilo na 55. mieste. V celkovom exporte sa nachadzalo na 37. mieste a podobne sa
umiestnilo aj v celkovom importe 39. miesto. Slovensko bolo hodnotené ako

18. najkomplexnejsia ekonomika podla Indexu ekonomickej komplexnosti (ECI).

Slovenské republika ako mala a vel'mi otvoren4 ekonomika leZiaca v strede Eurdpy
patri k mensim krajindm Europskej Unie. Aj preto je slovenské hospodarstvo vel'mi zavislé
od zahrani¢ného obchodu. Prave od zahrani¢ného obchodu sa odvija situacia v ekonomike.
K otvorenosti a rozvoju zahraniéného obchodu vo velkej miere prispel vstup Slovenska
do Eurodpskej Gnie v roku 2004. Na rozmach obchodu mala nepochybne vplyv aj liberalizécia
obchodu najma postupnym znizovanim a odstraiovanim tarifnych, ako aj inych netarifnych
prekazok, ktoré obmedzujii zahrani¢ény obchod. Export tovarov a sluzieb zo Slovenska
tradicne prevySoval import, a tak vytvaral aktivne saldo zahrani¢ného obchodu.

V poslednych dvoch rokoch sa situacia zmenila a Slovensko dovaza viac ako vyvaza.

Na zéklade aktualizovanych Gdajov v decembri 2022 sa celkovy vyvoz tovaru
medziro¢ne znizil o 0,3 % na 7,60 miliardy EUR. Celkovy dovoz vzrastol o 13 %
na 8,86 miliardy EUR. Saldo zahrani¢ného obchodu tak bolo v decembri pasivne vo vyske

1,26 mld. EUR, ¢o v porovnani s rovnakym obdobim roku 2021 predstavovalo vyssi deficit
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01,04 mld. EUR. Dovoz v decembri prevysil vyvoz najvyraznejSie za dvanast’ mesiacov
roku 2022. Kumulativne saldo zahrani¢ného obchodu za cely rok 2022 bolo deficitné
vo vyske 4,31 miliardy EUR.

Graf 1 Zahranicny obchod SR (2018-2022 v mil/€)
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Zdroj: Vlastné spracovanie podl'a Eurosat (2023)

Za cely rok 2022 sa do SR doviezol tovar v hodnote 106,88 mld. s medziro¢nym
rastom o 23,3%. Z tovarového hl'adiska vzrastol dovoz ropnych plynov a inych plynnych
uhlovodikov o 3,56 miliardy EUR, elektriny o 2,14 miliardy EUR, dielov, komponentov a
prislusenstva traktorov a inych motorovych vozidiel o 1,40 miliardy EUR. Vyrazne klesol
dovoz diagnostickych ¢i laboratornych ¢inidiel na podlozke a certifikovanych referenénych
materidlov o 145,8 miliéna EUR, strojov na automatické spracovanie dat a ich jednotiek
0 139,5 milibna EUR, odevov a odevnych doplnkov vratane rukavic z vulkanizovanej gumy
0 100,7 miliona EUR.

Tabul’ka 4 Dovoz SR podla kategdrie produktov (2021 v mld/$)

Produkt Import
1. | Elektrické, elektronické zariadenia 21.74
2. | Vozidla iné ako Zelezni¢né, elektrickové 16.36
3. | Stroje, jadrové reaktory, kotly 12.99
4. | Minerélne paliva, oleje, destilaéné produkty 8.98
5. | Plasty 4.43
6. | Zelezo a ocel 3.91
7. | Vyrobky zo zeleza alebo ocele 2.75
8. | Farmaceutické vyrobky 2.63
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9. | Nabytok, svetelné tabule, montované stavby 2.18
10. | Gumy 1.96
11. | Optické, foto, technické, lekarske pristroje 1.62
12. | Hlinik 1.48

Zdroj: Vlastné spracovanie podl'a Trading Economics (2023)

Vo vzfahu k najvyznamnej$§im obchodnym partnerom vzrastol dovoz z Ceska
0 12,9%, Ruskej federacie o 47,2 %, Ciny o 27,3 %, Koérejskej republiky 0 29,5 %. Dovoz
z Nemecka klesol o 9,8 % a Malajzie o 20,4 %. Z hl'adiska hlavnych ekonomickych
zoskupeni sa v porovnani s rovnakym obdobim roku 2021 zvysil dovoz z krajin EU 0 19,1 %
(tvoril 62,1 % z celkového dovozu) a z krajin OECD o 12,5 % (tvoril 59,1 % z celkového
dovozu SR). NajvyraznejSiu pasivnu bilanciu zahrani¢ného obchodu malo Slovensko
za dvanast mesiacov roku 2022 s Ruskou federaciou, Korejskou republikou a Cinou. Vyvoz

vyrazne prevySoval dovoz v obchode najmé s Nemeckom, Mad’arskom a Rakuskom.

Tabul’ka 5 Dovoz SR podla krajiny (2021 v mld/$)

Krajina Import
1. Nemecko 20.70
2. Cesko 10.27
3. |Cina 7.66
4, Rusko 6.59
5. Pol'sko 5.84
6. Juzna Koérea 5.70
7. Vietnam 4.77
8. Mad’arsko 3.79
9. Francuzsko 3.71
10. | Taliansko 3.58

Zdroj: Vlastné spracovanie podla Trading Economics (2023)

Dynamicky rozvoj malého a stredného podnikania je jednym zo zakladnych
predpokladov zdravého ekonomického vyvoja krajiny. Malé a stredné podniky na Slovensku
tvoria 99,9 % podiel z celkového poctu podnikatel'skych subjektov, poskytuji v podnikove;j
ekonomike pracovné prilezitosti 74 % aktivnej pracovnej sily a podielaju sa viac ako
polovicou na tvorbe pridanej hodnoty. Viac ako tri Stvrtiny malych a strednych podnikov je
aktivnych v odvetviach ako obchodné sluzby, obchod, stavebnictvo a priemysel. Eurépska
komisia definuje podnik ako subjekt, ktory vykonava hospodarsku cinnost’, bez ohl'adu

na jeho pravnu formu. Do skupiny malych a strednych podnikov zaraduji podnikatel'ské
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subjekty, ktoré zamestnavaju menej ako 250 o0sdb, a ktorych ro¢ny obrat nepresahuje

50 miliénov EUR a/alebo celkova ro¢na stivaha nepresahuje 43 milionov EUR.

ZvysSena zahrani¢no-obchodna aktivita v roku 2021 sa prejavila narastom dovozu
malych a strednych podnikov. Podla vysledkov Statistického dradu SR, dovoz MSP za rok
2021 predstavoval 30 125,6 mil. EUR. V medziro¢nom porovnani sa objem dovozu zvysil
0 18,5 %. EUR. Do udajov neboli zapocitané operacie vykonavané zahranicnymi osobami.
Dovoz sa zvysil vo vsetkych vel’kostnych kategoriach podnikov. NajdynamickejSie narastol
v pripade mikropodnikov a malych podnikov. Narast dovozu o 15,8 %. zaznamenali stredné

podniky a v kategorii velkych podnikov sa dovoz zvysil o 17,1 %.

Udaje o zahrani¢nom obchode Slovenska vypovedaju o uréitej podobnosti
Vv orientacii malych a strednych podnikov pri vyvoze a dovoze, pricom v oboch pripadoch
zohrava dolezita Glohu jednotny trh EU. Malé a stredné podniky doviezli pogas roka 2021
z &lenskych krajin EU tri §tvrtiny z celkového dovozu MSP na Slovensko. Podiel dovozu
MSP z tretich krajin predstavoval 24,5 %.

3.2 Vzajomny obchod medzi SR a Braziliou

Brazilia a Slovensko st vyrazne odli$né krajiny v roznych aspektoch, ¢im vznikaja
rozne nevyhody ¢i rizika v procese vzajomného obchodovania. Napriek uz existujicej
ekonomickej spolupraci medzi oboma krajinami, vyrazne tu posobi faktor geografickej
vzdialenosti, s ktorym je spéta aj odlisna kultiira. Obidve krajiny majua silny automobilovy
priemysel, vd’aka ¢omu vedia najst’ prienik pri vzijomnom obchodovani. Slovensko aj
Brazilia maji ambicie zefektivnit'® fungovanie svojich ekonomik vytvorenim novych
podnikov s vy$Sou pridanou hodnotou, o moze byt prilezitostou na vacsiu hospodarsku

spolupracu (SME, 2012).

Co sa tyka investi¢nej oblasti, najvyznamnej$im projektom je investicia brazilskej
spolo¢nosti EMBRACO do spolo¢ného podniku EMBRACO-SLOVAKIA s.r.0. v Spisskej
Novej Vsi, ktory vyrdba ekologické chladiace kompresory s nizkou spotrebou energie.
Od svojho vstupu investovala spolo¢nost’ v SR asi 500 mil. EUR. EMBRACO tiez iniciovalo
investicie dvoch d’al$ich brazilskych spolo¢nosti v spisskom regione - CRW Plasticos a
Rudolph Usinados, ktoré su primarne zamerané na produkciu plastovych a kovovych

komponentov pre dynamicky slovensky automobilovy priemysel.
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Byvaly minister hospodarstva SR Jan Oravec zd6raznil, ze Brazilia predstavuje
pre Slovensko najvyznamnejSieho partnera v oblasti politiky a hospodarstva v Latinskej
Amerike. Rovnako vyzdvihol, Ze medzi krajinami existuje vyznamny potencial v rdmci
vzajomnych hospodarskych vztahov. Taktiez pretrvava nazor, ze Slovensko a Brazilia maju
vel'mi vel'a spolo¢ného, a prave to predstavuje motivaciu, aby sa stali silnej$imi partnermi
nielen v oblasti obchodu. Spomina sa aj spolupraca v oblasti vedy a techniky ¢i vSeobecne

rozvoj projektov s vyssou pridanou hodnotou (MH SR, 2020).

Graf 2 Zahranicny obchod SR s Braziliou (2017-2021, tis/$)
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Zdroj: Vlastné spracovanie podl'a ITC (2023)

Graf 2 zobrazuje vyvoj vzajomného zahranicného obchodu medzi Slovenskou
republikou a Braziliou v rozmedzi rokov 2017-2021. Vo v§eobecnosti je vyvoj vzajomného
obchodu medzi krajinami pomerne dynamicky. Zatial' ¢o export do Brazilie diagonalne
rastie v poslednych rokoch pri importe si mézeme v§imnut urciti nevyrovnanost. Hodnota
celkového exportu Slovenskej republiky do Brazilie vroku 2021 predstavovala
170 mil. USD, ¢o je vysoky narast oproti predch&dzajucim rokom. Import z Brazilie
v roku 2021 predstavoval 99 mil. USD, ktory sa tak vratil na uroven pred pandemického
obdobia z roku 2018. Na zéaklade tychto tidajov mbzeme konstatovat’, Ze vzajomny obchod

ma stipajucu tendenciu po t'azkom hospodarskom obdobi v rokoch 2019 az 2020.
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Obchodna vymena medzi Slovenskom a Braziliou je pomerne pestra.
Okrem vzajomnej vymeny strojov, pristrojov a mechanickych zariadeni ¢&i vyrobkov
chemického priemyslu, Slovensko do Brazilie exportuje najmi vozidla a ich sucasti, hry a
Sportové potreby, zatial ¢o Brazilia vyvaza na Slovensko zelezo a ocel, rdozne stroje

a zariadenia a z potravin najma méso, ovocie, orechy, kava, ¢aj maté a koreniny.

Tabul’ka 6 Komoditna Struktura importu SR z Brazilie (2021 tis/$)

Produktové skupina 2017 2019 | 2021
Zelezo a ocel’ 5299 | 1051 | 27642
Stroje, mechanické zariadenia, jadrové reaktory, kotly; ich 18718 | 15548 | 10775
Casti
Elektrické stroje a zariadenia a ich Casti; zariadenia 11588 | 8915 | 9674
na zaznam a reprodukciu zvuku, televizia
Jedlé ovocie a orechy; kéra citrusovych plodov alebo 3591 | 8516 | 9545
melénov
Zvysky a odpad z potravinarskeho priemyslu; pripravené 1686 | 5163| 6671
Krmivo pre zvierata
Méso a jedlé mésové droby 3859 | 4489 | 4757
Anorganické chemikalie; organické alebo anorganické 1654 | 2612| 4640
zluceniny drahych kovov, kovov vzacnych zemin, . . .
Farmaceuticke vyrobky 2840 | 6536| 4552
Kava, ¢aj, maté a korenie 2962 | 2918 | 3756

Zdroj: Vlastné spracovanie podla ITC (2023)

Podla udajov v tabulke 6 moézeme konstatovat, ze najvacsiu Cast’ slovenského
importu z Brazilie, takmer tretinu (28%) tvori Zelezo a ocel’ v hodnote 27,6 mil. USD. Dalgie
tri miesta s hodnotami importu priblizne 10 mil. USD obsadili tovarové skupiny Stroje a
mechanické zariadenia, Elektrické stroje a zariadenia a jedlé ovocie a orechy. Tabulku
najviac importovanych komodit uzatvara tovarova skupina kéva, caj, maté a korenie
s hodnotou importu 3,7 mil. USD. V tabulke 6 si tiez mdézeme vSimnut, ze import
potravinovych skupin méso, ovocie a kava bol v sledovanom obdobi viac-menej vyrovnany
a nedochéadzalo k zasadnym zmenam v objeme dovozu. Pri tychto tovarovych skupinach sa
objem dovozu v sledovanom obdobi dokonca zvysil. Rastovl tendenciu mé aj dovoz
farmaceutickych vyrobkov a anorganickych chemikalii. Na druhu stranu méZeme vidiet,
7e dovoz dominantnych tovarovych skupin zelezo, ocel’ a stroje strdca na dominancii a ich
podiel na dovoze sa zmensuje. Vyrazne znizenie objemu dovozu V pripade Zeleza a ocele

po roku 2017 je z velkej ¢asti zapri¢inené politikou EU. Eurépska komisia 6. oktdbra 2017
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rozhodla o uvaleni antidumpingovych ciel na dovoz brazilskych, iranskych, ruskych
a ukrajinskych plochych produktov z ocele valcovanych za tepla. Pri dovoze tychto
produktov na trh EurOpskej Gnie z uvedenych krajin sa budua platit’ cla od 17,60 EUR
do 96,50 EUR za tonu. Dokument, ktory cituje Platts, spresfiuje dumpingové rozpétia
pre Braziliu v rozmedzi 16,3 % — 172,1 %. Cina a d’alsich pét’ krajin pokryva 80-90 %
dovozu tohto typu do EU, uvadza iransky portal Financial Tribune. EK konstatovala, Ze jej
rozhodnutie je dalSim krokom Europskej unie s cielom chranit pracovné miesta
pred neféerovymi obchodnymi praktikami. (WebNoviny.sk) Nasledny néarast v objeme
dovozu v roku 2021 mézeme pripisat’ vojne na Ukrajine, ked’ze vypadol jeden s hlavnych
dodavatel'ov tychto produktov.

Prikvantifikacii exportného potencialu konkrétnych produktov Brazilie voci
Slovensku sme vyuzili dostupne data z (ITC). Export potential map meré exportny potencial
ako potencialnu vyvoznu hodnotu produktu k dodavaného krajinou i na trh j v dolaroch.
Vypocita sa ako ponuka x dopyt (opraveny o pristup na trh) X obojstrannd jednoduchost’
obchodu. Ponuka a dopyt sa premietajd do buducnosti na zaklade progn6z HDP a populécie,
elasticity dopytu a tarif orientovanych na budtcnost’. Odhadovana hodnota v dolaroch slizi
ako referen¢na hodnota na porovnanie so skutocnym vyvozom a nemala by sa interpretovat’
ako stropnd hodnota. V skutocnosti moze byt’ skuto¢nd hodnota obchodu nizsia alebo vyssia
ako potencialna hodnota. Produkty s najvac¢sim exportnym potencialom na zaklade (ITC) z
Brazilie na Slovensko su Neaglomerované Zelezné rudy a koncentraty (okrem prazenych
zeleznych pyritov), Aglomerované Zelezné rudy a koncentraty (okrem prazenych Zeleznych
pyritov) a Oxid hlinity. Neaglomerované Zelezné rudy a koncentraty (okrem prazenych
pyritov) vykazuji najvacsi absolutny rozdiel medzi potencidlnym a skutoénym vyvozom v
hodnotovom vyjadreni, ¢o ponechava priestor na realizdciu dodato¢ného vyvozu v hodnote
69 milidnov USD. Medzi top 10 produktov s exportnym potencialom d’alej patri séjovy olej,
chemicka drevna buni€ina, diely a prislusenstvo motorovych vozidiel, sdjové boby a diely
pre vznetové motory. Na zéklade (ITC) su telefénne pristroje a iné pristroje na prenos hlasu
a obrazu su produktom, ktory ma na Slovensku najvacsi dopytovy potencial. (Export

potential map 2023)

3.3 Potenciél importu na zaklade susednych krajin
V tejto Casti si priblizime importny mix susednych krajin Slovenska. Dovoz vic¢sich

popripade ekonomicky silnejSich Stditov ndm moze ponuknut’ urCitd perspektivu o tom,
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aké produkty by mohli byt’ zaujimave pre dovoz slovenskych spolo¢nosti z Brazilie a tiez
moze poukazat na momentalne trendy pri importe v ostatnych krajinach. Tato ¢ast’ bude
skimat’ importny mix Ceskej republiky, Pol'ska a Mad’arska. Tieto krajiny spolu
so Slovenskom predstavuju zoskupenie nazyvané VySehradska Stvorka (V4). VysSehradska
skupina charakterizuje Usilie krajin stredoeurdpskeho regionu o spolupracu na viacerych
usekoch spolo¢ného zdujmu v ramci celoeurdpskej integracie. Cielom tejto skupiny je
povzbudzovat optimalnu spolupracu so vsetkymi krajinami, najmi so svojimi susedmi.
Regionalna spolupraca V4 sa tspe$ne rozvija aj v sucasnom obdobi. Ide predovsetkym
0 sektorové politiky, ako napr. hospodarstvo, infrastruktira, energetika, digitalizacia
a inovacie. Medzi dolezité oblasti spoluprace patri aj koordinacia zahrani¢no-politickych
pozicii a presadzovanie spolo¢nych zaujmov v EU i vo vzfahu k tretim krajindm.
V nasledujucich tabulkach sme vyjadrili dovoz z Brazilie do jednotlivych krajin V4
na zéklade produktovych skupin HS4.

Tabul’ka 7 Komoditnd Struktiira importu Ceska z Brazilie (2021 tis/$)

Produktovéa skupina 2021
Celkovy import 226 754
Stroje, mechanické zariadenia, jadrové reaktory, kotly; ich ¢asti 26 193
Farmaceutické vyrobky 25 404
Zelezo a ocel’ 19 748
Maso a jedlé méasové droby 18 875
Bunicina z dreva alebo inych vl&knitych celul6zovych materialov;
zberovy (odpad a vymet) papier alebo ... 14 270
Tabak a vyrobené tabakové ndhradky 12 386
Jedlé ovocie a orechy; kéra citrusovych plodov alebo melénov 11937
Zvysky a odpad z potravinarskeho priemyslu; pripravene krmivo pre
zvierata 11935
Rudy, trosky a popol 11 599
Elektrické stroje a zariadenia a ich Casti; zvukové zaznamniky a
reproduktory, televizory... 11041
Kéva, ¢aj, maté a korenie 5892

Zdroj: Vlastné spracovanie podla ITC (2023)

Pripblizne rovnaké podiely sektorov na HDP ¢&ini ekonomiku Ceskej republiky
najpodobnejsiu Kk tej slovenskej v ramci sledovanych krajin. Spotrebitel'ské prostredie je
velmi podobné najmd kvoli spolocnej historii a vzajmnych vplyvov obidvoch krajin.
Celkovo je obchod medzi Ceskou republikou a Braziliou relativne maly. Celkovy import
z Brazilie v roku 2021 dosiahol hodnotu 226 milionov USD. Pre porovnanie v tom istom

roku Slovensko z Brazilie doviezlo produkty v hodnote takmer 100 miliénov USD. Ceska
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republika predstavuje trh s 10,5 miliéna obyvatel'ov, ktory je raz taky vel’ky ako slovensky.
Z tohto pohl'adu vyplyva, Ze aj import bol raz taky velky. Do zna¢nej miery sa importované
tovarové skupiny Slovenska a Ceska zhoduji. Najviési rozdiel oproti Slovensku si moézeme
v§imnut pri dovoze farmaceutickych produktov, ktoré Ceska republika doviezla v roku 2021
za takmer 25 milionov USD. Dal$ou polozkou je miso a jedlé droby v hodnote takmer
19 miliénov USD.

Tabul’ka 8 Komoditna Struktura importu Polska z Brazilie (2021 tis/$)

Produktové skupina 2021
Celkovy import 1669 126
Rudy, troska a popol 330 022
Zvysky a odpad z potravinarskeho priemyslu; pripravené krmivo 291 138
pre zvierata
Tabak a vyrobené tabakové nahradky 172 207
Vozidla iné ako Zelezni¢né alebo elektrickové kol'ajové vozidla a ich 150 587
Casti, sucasti a prisluSenstvo
Lietadla, kozmické lode a ich ¢asti 105 063
Pripravky zo zeleniny, ovocia, orechov alebo inych casti rastlin 83134
Bunicina z dreva alebo inych vlaknitych celul6zovych materialov; 76121
zberovy (odpad a vymet) papier alebo ...
Kéva, ¢aj, maté a korenie 75 195
Farmaceutické vyrobky 61124
Stroje, mechanické zariadenia, jadrové reaktory, kotly; ich ¢asti 55 986
Zelezo a ocel’ 52 621
Jedlé ovocie a orechy; kobra citrusovych plodov alebo melénov 25 295
Plasty a vyrobky z nich 21 830

Zdroj: Vlastné spracovanie podla ITC (2023)

Pol’sko je Siestou najvacSou ekonomikou v Eurdpskej unii a najvacSou ekonomikou
v strednej a vychodnej Eurdpe. Krajina ma viac ako 38 milidnov obyvatel'ov a HDP pribliZzne
620 miliard USD (2021). V danom roku dovoz z Brazilie predstavoval 1,7 miliardy USD.
Tovarové skupiny (rudy, trosky a popol) a (zvySky a odpad z potravinarskeho priemyslu)
predstavovali zna¢nt ¢ast’ z celkového importu. Zaujimavy je obnos dovozu v produktovej
skupine Lietadla, kozmické lode a ich Casti, ktory predstavoval hodnotu 105 miliénov USD.
Pol'sko ma rastuci letecky priemysel s mnozstvom spolo¢nosti, ktoré sa zaoberaju vyrobou
a udrzbou lietadiel. Niektoré¢ z hlavnych spolo¢nosti zapojenych do tohto odvetvia su napr.
PZL Mielec, ktory vyraba lietadlo M28 Skytruck a poskytuje servisné sluzby pre rézne typy

lietadiel, Polskie Zaklady Lotnicze je Statna spolo¢nost’, ktora vyraba komponenty pre rézne
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typy lietadiel vratane Airbusov a Boeingov a LOT Aircraft Maintenance Services, dcérska
spolo¢nost’ pol'skej narodnej leteckej spolocnosti LOT, ktord poskytuje sluzby udrzby,
opravy a generalnej opravy lietadiel. Tak ako pri predchadzajucich krajindch, tak aj
pri Pol'sku tvori podstatni cast dovozu kava, ¢aj, maté a korenie (75 mil. USD),
farmaceutické vyrobky (61 mil. USD) a zelezo a ocel’ (52 mil. USD). Vzhl'adom na silny
agropriemysel a produkciu mésa Pol'sko dovaza z Brazilie len zanedbatel'nti Cast’ tychto

produktov.

Tabul’ka 9 Komoditna Struktura importu Madarska z Brazilie (2021 tisi$)

Produktovéa skupina 2021
Celkovy import 101 233
Stroje, mechanické zariadenia, jadrové reaktory, kotly; ich Casti 35301
Surové koze a kozky (iné ako kozuSiny) a usne 35219
Elektrické stroje a zariadenia a ich Casti; zvukové zaznamniky a reproduktory,
televizor ... 10 533
Tabak a vyrobené tabakové ndhradky 7 196
Bunicina z dreva alebo inych vlaknitych celul6zovych materidlov; zberovy
(odpad a vymet) papier alebo ... 2 855
Olejnaté semena a olejnaté ovocie; rézne obilniny, semena a ovocie;
priemyselné alebo lie¢ivé... 2 266
Vozidla iné ako zelezni¢né alebo elektrickové kol'ajové vozidla a ich Casti,
sucasti a prislusenstvo 1381
Organické chemikalie 1215
Ro6zne jedlé pripravky 903
Vyrobky zo Zeleza alebo ocele 803

Zdroj: Vlastné spracovanie podla ITC (2023)

Mad’arsko je mala otvorena ekonomika v strednej Eurdpe s populaciou priblizne
9,8 milibna obyvatelmi a HDP priblizne 165 miliard USD (2021). V rozsahu dovozu
z Brazilie dosahuje Mad’arsko podobné hodnoty ako Slovensko, avSak importny mix je
do zna¢nej miery odlisny. Najvac¢sou polozkou dovozu su stroje, mechanické zariadenia
a surové koze, ktoré viac ako 50 percent z celkového dovozu. Tabak predstavuje jednu

z najviac dovazanych komodit tak, ako aj pri ostatnych krajinach.

Analyza dovozu krajin V4 nam priblizila importny mix jednotlivych krajin. Jedinou
tovarovou skupinou, ktora tvorila vyznamny podiel dovozu z Brazilie pri vSetkych Statoch
V4 su stroje, mechanické zariadenia, jadrové reaktory, kotly a ich casti. V roku 2021

exportovala Brazilia do V4 produkty z tejto tovarovej skupiny za takmer 129 milionov USD.
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Dalsia tovarova skupina, ktora tvorila podstatnu ¢ast’ importu vietkych krajin V4 okrem
Slovenska bola tabak a vyrobené tabakové ndhradky. Podl'a ITC sa na Slovensko za rok 2021
z Brazilie nedoviezol Zziadny tabak. V tom istom roku zvys$né krajiny V4 doviezli tabak
a tabakové nahradky v hodnote takmer 192 milionov USD. Medzi perspektivne produkty by
sme zaradili aj farmaceutické vyrobky, kavu, ¢aj, maté a korenie, ktoré dosahovali zna¢ny
obnos dovozu v krajinach V4 okrem Madarska. Prihliadajiic na Cesku republiku ako
najpodobnejsiu ekonomiku ku Slovensku sme charakterizovali méso a jedlé masové droby

ako perspektivny produkt dovozu z Brazilie.

3.4 Potencial importu na zaklade RCA indexu

Nasledujtca cast’ prace je venovand indexom, ktoré sa pouzivaju v hospodarske;j
praxi v oblasti zahrani¢noobchodnej vymeny. Ich kalkulaciou a interpretaciou vysledkov
vieme identifikovat’ potencidlne produkty pre dovoz v rdmci zahrani¢ného obchodu medzi

sledovanymi krajinami, v naSom pripade medzi Braziliou a Slovenskom.

Index RCA 1 poukazuje na to, ¢i krajina preukazuje v urcitej komodite tovarov
komparativne vyhody, pripadne nevyhody. Postup kalkulacie tohto indexu uvadzame nizsie
(Balassa, B. 1965):

RCA 1 = (Xak/Xa) / (Xwk/Xw)
Xak = export krajiny ,,a“ v komodite ,,k* 45
Xa = celkovy export krajiny ,,a*
Xwk/Xw = svetovy export v komodite ,,k*
Xwk/Xw = celkovy svetovy export
* ak RCA 1> 1, ide o odkrytt komparativnu vyhodu
* ak RCA 1 <1, ide o odkryti komparativnu nevyhodu

V praxi tento index predstavuje ndstroj, ktory sluzi na porovnanie relativnych
vyrobnych nakladov a identifikaciu sektorov a trhov, ktoré maju najvacsiu pravdepodobnost’
uspechu. Pri analyze vysledkov sme vV nasledujucich tabulkach uvadzali prvych pat
tovarovych skupin podl'a HS4. Vzhl'adom na znamy objem importu jednotlivych tovarovych
skupin z minulej kapitoly sme sa rozhodli do jednotlivych tabuliek zaradit’ aj tovarové

skupiny, ktoré neboli vtop 5 vysledkoch pri analyze, ale zarad'uji sa medzi dolezité
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dovazané skupiny. V tomto zmysle mame namysli hlavne tovarové skupiny 02 (Méso a jedle
masové droby), 09 (Kava, ¢aj, maté a korenie), 24 (Tabak a vyrobené tabakové nahradky)
a 30 (Farmaceutické vyrobky).

Tabulka 10 Najvyssie hodnoty indexu RCA 1 Brazilia - HS 4 (2021)

HS4 Tovarova skupina RCAl
12 | Olejnaté semené a olejnaté ovocie; rozne obilniny, semena a 23,67923
ovocie; priemyselné alebo lieCivé...
17 Cukry a cukrovinky 15,08313

47 Bunicina z dreva alebo inych vlaknitych celul6zovych materidlov; 10,16573
zberovy (odpad a vymet) papier alebo ...

26 Rudy, troska a popol 10,13318
02 Maso a jedlé méasové droby 9,36809
09 Kéva, ¢aj, maté a korenie 8,40265
24 | Tabak a vyrobené tabakové nahradky 2,61485
30 | Farmaceutické vyrobky 0,10507

Zdroj: Vlastné spracovanie na zaklade Udajov ITC (2022)

Na zéaklade tabul’ky 10 vidime, Ze najvys$Siu komparativnu vyhodu (23,7) dosahuje
Brazilia v tovarovej skupine 12, kam patria olejnaté semend a olejnaté ovocie. Druha
najvicsia komparativna vyhoda je pri cukre a cukrovinkach (15). Ostatné tri polozky maju
pomerne rovnaké zastupenie, v priemere okolo hodnoty 10. Tovarova skupina 02 (Méso a
jedlé masové droby) sa nachadza na piatom mieste. Pri dovoze sa tato tovarova skupina
nachadza na Siestom mieste za rok 2021 s objemom dovozu 4,8 mil. USD. Tovarova skupina
09 (Kava, ¢aj, maté a korenie), pri ktorej ma Brazilia Siestu najvyssiu komparativnu vyhodu
voci Slovensku sa v tom istom roku nachadzala na 6smom mieste s hodnotou dovozu 3,8
mil. USD. Vzhl'adom na objem dovozu v skimanych rokoch mézeme konstatovat, Ze
Slovensko si je vedomé svojej komparativnej nevyhody pri tychto tovarovych skupinach,
apreto ich dovaza z Brazilie. Vseobecne Brazilia patri v rdmci sveta medzi krajiny
S najvyssou komparativnou vyhodou pri produkcii produktov tovarovej skupiny 02 a 09
a inych rastlinnych a zivocisnych skupin, ako uz bolo spomenuté patri medzi najvacsich
producentov a vyvozcov tohto typu produktov. Na druhej strane je zaujimavy fakt, Ze
farmaceutické vyrobky patria medzi osem najdovazanejsich produktov s objemom importu

4,6 mil. USD, no radia sa az na 77 miesto v tabul’ke RCA1. Pri tejto tovarovej skupine ma
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Brazilia pomerne mald komparativnu vyhodu. Sice su komparativne vyhody relativne,
dolezitym ukazovatelom pri zahrani¢nej del’be prace a naslednom zahranicnom obchode,

nie su Uplnym determinantom toho, ¢o jednotlivé krajiny budu importovat’ ¢i exportovat’.

Tabulka 11 Najnizsie hodnoty indexu RCA 1 Brazilia - HS 4 (2021)
HS4 Tovarova skupina RCAl
46 Vyrobky zo slamy, esparta alebo inych pletacich materialov;
kosSikérske a prutené vyrobky 0,00228
45 .

Korok a vyrobky z korku 0,00291

66 Dazdniky, slne¢niky, vychadzkové palice, palice so sedadielkom, bice,
jazdecké biciky a ich Casti 0,00316
91 | Hodiny a hodinky a ich Casti 0,00342

95 . y . S .

Hracky, hry a $portové potreby; ich Casti a prisluSenstvo 0,00467

Zdroj: Vlastné spracovanie na zaklade Udajov ITC (2022)

Komparativne nevyhody alebo tovarové skupiny pri, ktorych Brazilia dosahuje
najnizSiu komparativnu vyhodu voci Slovensku su zobrazené v tabul'ke 11, kde najmensiu
hodnotu (najvéacsiu nevyhodu) predstavuje tovarova skupina vyrobky zo slamy, esparta
alebo inych pletacich materialov. Rovnako sem patria vyrobky ako korok; dazdniky,

slne¢niky, bice; hodiny ako aj hracky, hry a Sportové potreby.

Tabul’ka 12 Najvyssie hodnoty indexu RCA 1 SR - HS 4 (2021)

HS4 Tovarova skupina RCAl

87 Vozidla iné ako Zelezni¢né alebo elektrickové kol'ajové vozidla a ich

Casti, sucasti a prisluSenstvo 5,43805
86 Zelezni¢né alebo elektrickové lokomotivy, kol'ajové vozidla a ich Gasti a

sucasti; Zelezni¢né alebo elektrickové kol’aje ... 2,91948
40 | Kaucuk a vyrobky z neho 2,71189
72 Zelezo a ocel 2,51523
9 | Rozne priemyselné vyrobky 2,02774

Zdroj: Vlastné spracovanie na zaklade Udajov ITC (2022)

Komparativne vyhody zo strany Slovenska st uvedené v tabulke 12. V suvislosti
s charakterom naSej ekonomiky a Struktirou exportu, nie je ziadnym prekvapenim,
ze tovarova skupina vozidld mé najvacsiu hodnotu (5,438), a teda predstavuje najvyssiu

komparativnu vyhodu Slovenska. Vyznamné hodnoty su zaznamenané aj pri zelezni¢nych
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alebo elektrickovych lokomotivach, kaucuku, Zeleza a ocele a réznych priemyselnych
vyrobkov. Tu je zaujimavé zistenie, ze Slovensko ma voci Brazilii komparativnu vyhodu
pri tovarovej skupine &islo 72 ( Zelezo a ocel), no zaroveii prave tato skupina tvorila

v roku 2021 takmer jednu tretinu celkového importu z Brazilie.

Tabulka 13 Najnizsie hodnoty indexu RCA 1 SR - HS 4 (2021)

HS4 Tovarova skupina RCAl
50 | Hodvab 0,00416
53 Ost:_:ltné ra_stli_nné textilné vlakna; papierova priadza a tkaniny z

papierovej priadze 0,01131
52 | Bavlna 0,01622
3 Ryby a korovce, mdkkyse a iné vodné bezstavovce 0,01847
75 | Nikel a vyrobky z neho 0,01883
26 | Rudy, troska a popol 0,02581
24 | Tabak a vyrobené tabakové nahradky 0,05493
30 | Farmaceutické vyrobky 0,14467
8 | Jedlé ovocie a orechy; kéra citrusovych plodov alebo melénov 0,14734
2 | Maso a jedlé masové droby 0,16721
9 Kéva, ¢aj, maté a korenie 0,51830

Zdroj: Vlastné spracovanie na zaklade Gdajov ITC (2022)

Tabul'ka 13 pontka prehl'ad komparativnych nevyhod Slovenska, kde najvacsiu
komparativnu nevyhodu (najmensiu hodnotu) predstavuje tovarovéa skupina hodvab. Dalej
je nasledovana ostatnymi rastlinnymi textilnymi vladknami, bavinou, rybami a vodnymi
bezstavovcami a niklom. Tabak a vyrobené tabakové nahrady sa umiestnili az na 14 mieste
s hodnotou (0,054). Dalsie tovarové skupiny, v ktorych Slovensko dosahuje vysoku
komparativnu nevyhodu a tvoria nezanedbatelni ¢ast’ importu, sU jedlé ovocie a orechy;
kora citrusovych plodov alebo meldnov (21. miesto), maso a jedlé masové droby (22.
miesto) a kava, ¢aj, maté a korenie (51. miesto). Pri tovarovej skupine 09 Slovensko

nedosahuje az tak znacni komparativnu nevyhodu, ako sme o¢akavali.

V nasledujucej faze sme sa rozhodli vyjadrit’ index &istej obchodnej vykonnosti
pre sledované krajiny. Z vysledku kalkulacie indexu Cistej obchodnej vykonnosti (RCA 2),
vieme zistit,, ¢i je krajina pre urcity tovar ¢istym vyvozcom alebo ¢istym dovozcom. Jeho

vypocet je zobrazeny nizSie (Balassa, B. 1965):

RCA 2 = (Xak — Mak) / (Xak + Mak)
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Xak = export krajiny ,,a* v komodite ,,k*
Mak = import krajiny ,,a* v komodite ,,k*

» ak RCA2 (-1,0) = pre dant komoditu neexistuje, resp. v malej miere existuje export danej
komodity

« ak RCA2 (0,1) = pre dant krajinu neexistuje, resp. v malej miere existuje import danej

komodity

Tabul’ka 14 Najvyssie hodnoty indexu RCA 2 Brazilia - HS 4 (2021)

HS4 Tovarova skupina RCA2

17 :

Cukry a cukrovinky 0,98181
12 | Olejnaté semena a olejnaté ovocie; rozne obilniny, semena a ovocie;

priemyselné alebo lieCivé... 0,96818
2

Maso a jedlé mésoveé droby 0,96224
9 . .

Kéava, Caj, maté a korenie 0,96100
26

Rudy, troska a popol 0,95835
24 , .y

Tabak a vyrobené tabakove nahradky 0,93931

Zdroj: Vlastné spracovanie na zaklade Udajov ITC (2022)

Na zéklade tabul’ky 14, ktord nam ponutka prehl’ad najvyssich hodnét indexu RCA 2,
vieme identifikovat’ tovarové skupiny, ktoré Brazilia exportuje, resp. importuje len v male;j
miere. VSetky poloZky v tabul’ke 11 dosahuju v priemere rovnaké hodnoty, pri€om najvyssiu
hodnotu (0,982) méa tovarova skupina cukry a cukrovinky. Ked’Ze vSetky uvedené tovarové
skupiny dosahuju skoro hrani¢na hodnotu tohto indexu (1), mézeme tvrdit, ze Brazilia je
potencialne Cistymi vyvozcami danych komodit z tabul’ky. Pre zaujimavost' sledovana
tovarova skupina 30 (Farmaceutické vyrobky) dosahuje hodnotu -0,81780, ¢o znadi,
ze Brazilia cite'ne viac dovaza tieto produkty ako vyvaza. lde o zaujimavy kontrast
vzhl'adom na to, Ze prave tieto produkty predstavuji citelna ¢ast’ importu Slovenska

z Brazilie.
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Tabul’ka 15 Najnizsie hodnoty indexu RCA 2 SR - HS 4 (2021)

HS4 Tovarova skupina RCA2

24 | Tabak a vyrobené tabakové nahradky -0,93186
26 Rudy, troska a popol -0,92350
45 | Korok a vyrobky z korku -0,90543
50 | Hodvab -0,84195
99 | Inde nespecifikované komodity -0,85251
2 Méso a jedlé mésové droby -0,69742
30 | Farmaceutické vyrobky -0,64610
9 Kéava, ¢aj, maté a korenie -0,22748

Zdroj: Vlastné spracovanie na zaklade Udajov ITC (2022)

Z najnizsich hodnét indexu RCA 2 pre Slovensko, zobrazenych v tabulke 15, sa
dozvedame, Ze najviac dovazanou tovarovou skupinou je ¢islo 24 — Tabak a vyrobené
tabakové nahradky s hodnotou az -0,932. Suvislost’ s Braziliou sme nasli pri tovarovej
skupine 26, ktora predstavuje pre Braziliu vyznamnu komoditu pre export na zaklade
tabulky 15, a zaroven predstavuje pre Slovensko druhii najviac dovazanu komoditu.
Pri sledovanych tovarovych skupinach 2, 30 a 9 mézeme pozorovat, ze Slovensko nie je
¢istym importérom tychto produktov, no zarovein ich musi dovazat’ vo vacsej miere ako ich

vyvéaza ¢i vyprodukuje samo.

3.5 Analyza vybranych odvetvi

Na zéklade udajov o exporte a importe medzi Braziliou a Slovenskou republikou
podla tovarovych skupin na urovni nomenklatury HS 4 sme nasli konkrétne tovary, ktoré
odkryli komparativne vyhody Brazilie a zarovenn komparativne nevyhody Slovenska.
Vd'aka tomu mdzeme identifikovat’ tie tovary, ktoré by prestavovali vyznamnu perspektivu
pre slovensky import smerujuci z Brazilie. Vzhl’'adom na ziskané informéacie sme sa rozhodli
blizsie charakterizovat’ nasledujuce tovarové skupiny a ich produkty, o ktorych si myslime,
Ze by mohli byt perspektivne pre dovoz slovenskych spolo¢nosti prihliadajic na mozZnost’
uzavretia obchodnej dohody medzi EU a MERCOSURom. Vybrané tovarové skupiny sme
urCili na zaklade doterajSieho importu Slovenska z Brazilie, RCA indexu aimportu
susednych krajin s prihliadnutim na Cesku Republiku ako najpodobnej$iu ekonomiku ku
Slovensku. Medzi produktové skupiny, ktorym sa budeme blizSie venovat’ v nasledujucej

Casti prace sme zaradili skupinu 02 (mé&so a jedlé masové droby), 09 (kava, ¢aj, maté
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a korenie), 24 (tabak a vyrobené tabakové nahradky), 30 (farmaceutické vyrobky) a 72

(zelezo a ocel).

3.5.1 Maso a jedlé méasové droby

Do produktovej skupiny 02 patria vSetky druhy vol'ne konzumovateI'ného maésa.
Brazilia vyvaza hlavne hovéddzie méso, ato az do 159 krajin. Brazilia je dnes najva¢sim
svetovym vyvozcom hovadzieho mésa (23 % celosvetového exportu), druhym najvacsim
producentom a ma jedno z najvicSich a najudrzatelnejSich stad dobytka na svete.
V roku 2021 bola hlavnym exportnym partnerom Brazilie pre hovidzie a telacie miso Cina,
pricom v tom roku sa vyviezli vyrobky v hodnote priblizne 3,9 miliardy USD.
Pre porovnanie, vyvoz hovédzieho a tel'aciecho mésa z Brazilie do Eurdpskej tnie dosiahol
hodnotu priblizne 540 miliébnov USD. V roku 2022 dokonca objem prepravy vzrastol
0 13,4 % oproti predchadzajicemu roku s 38 400 ton na 43 500 ton. ZvySovanie dovozu sme
si mohli v§imnuat v tabul’ke 6 aj pri Slovensku, ktoré v roku 2021 doviezlo z Brazilie maso
a jedle droby v hodnote 4,7 miliéna USD. Pre porovnanie, Slovensko v tom istom roku,
podla databazy OSN COMTRADE o medzinarodnom obchode, doviezlo méso a jedlé droby
z Pol'ska v hodnote 148,54 milidona USD. Pokial’ sa zameriame iba na bravCové miso,
ktorym je Brazilia jednym z najvéacsich hracov v rdmci sveta, zistime, Ze Slovensko
importovalo zo zahrani¢ia v roku 2021 hovédzie méso v hodnote takmer 59 miliénov USD.
Hlavnymi dodévatelmi hovidzieho midsa na Slovensko boli Ceskd republika
(15,15 mil. USD), Pol'sko (13,5 mil. USD) a Nemecko (7,21 mil. USD), ktoré spolu
predstavovali podstatnu Cast’ (60%) celkového dovozu. Z Brazilie sme na Slovensko
doviezli hovadzie maso v hodnote 787 tisic ¢o predstavovalo 1,3% podiel na celkovom
importe. Podl'a databazy Tridge sa produkcia bravcového masa na Slovensku pohybuje
od roku 2014 na trovni 11 metrickych ton roéne. Ekonomicka analyticka (Buchldkova L.)
v rozhovore pre dennik SME prezradila, Ze Slovak zje za rok priblizne 70 kg mésa. Spotreba
konzumécie mésovych vyrobkov vzréstla za poslednych pit’ rokov o takmer 37 %. Stale je
vSak asi 12 % slovenskych domécnosti, ktoré nemaju na stole méso ¢i ryby castejSie ako
dvakrat do tyzdna. Na zvySovani spotreby sa najviac podielalo hydinové miso, ktoré od
roku 2015 zaznamenalo priemerny medziro¢ny narast spotreby o 117,6 percentualneho bodu
(p.b.) a bravéové méso s priemernym medziroénym narastom spotreby o 1,5 p.b. Hovédzie
maso sa oproti hydinovému a bravéovému konzumuje na Slovensku ovela menej. Do
zna¢nej miery moze za to aj vysSia cena oproti ostatnym druhom masa. Eva Forrai, vykonna

riaditel’ka Slovenského zvizu spracovatel'ov maésa, tvrdi, Ze spotrebitel'ské spravanie sa
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vplyvom cien modze zmenit. Nemysli si vSak, ze alarmujucu situaciu by vyriesili
bitinky. "Potravinarsky priemysel je na Slovensku dlhodobo zanedbavany a finan¢ne
poddimenzovany. Az do roku 2019 neboli pre jeho podporu vyvinuté ziadne aktivity. Od
roku 2019 sa to pomaly rozhybalo, nie je v dostato¢nej miere, aby sa zameskana doba
dobehla.” (TA3)

EU je vyznamnym producentom hovidzieho a tel'acicho misa a na jej Gizemi sa chova
priblizne 78 miliénov kusov hoviddzieho dobytka. Polnohospodarov Unia podporuje
prostrednictvom platieb na podporu prijmov. EU Okrem toho v pripade potreby vyuziva
viacero opatreni na stabilizaciu trhov s hoviddzim a telacim médsom. Dovoz hovidzieho a
telacicho misa do EU sa riadi systtmom colnych kvét. Kvéty mozu byt otvorené
pre vietkych alebo pridelené konkrétnej krajine. Na va&sinu dovozu hovidzieho misa do EU
sa vzt'ahuja cla vo vyske 12,8 % plus pevna suma v rozmedzi od 1 414 do 3 041 EUR za tonu
v zavislosti od porcie. Vo vicsine pripadov sa tato tarifa rovna zvySeniu hodnoty dovozu
050 % alebo viac, o vazne ovplyviiuje schopnost dovazaného hovidzieho misa
konkurovat’ misu z EU. Spracované vyrobky z hovidzieho misa tiez podliehaji dovoznym
clam, ale vicSina hovédzich drobov sa moéze dovéazat bez cla. Hlavnymi necolnymi
prekazkami obmedzujicimi pristup na trh EU st sanitarne a fytosanitarne opatrenia (SPS).
Existuje cely rad takychto poZiadaviek, ale mozno najvyznamnejSou je zdkaz hovadzieho
mésa zo zvierat lieCenych rastovymi horménmi, o je rozsirena prax v niektorych velkych

vyvazajucich krajinach.

Sektor hovédzieho mésa je jednou z najspornejsich oblasti diskusie o Dohode
0 vol'nom obchode medzi EU a MERCOSURom. Viaceré polnohospodarske skupiny a
zéstupcovia pol'nohospodarstva EU vyjadrili nestthlas s Dohodou a tvrdia, Ze prudky narast
exportu hovidzieho misa z Juznej Ameriky do Eurdpy ohrozuje Zivobytie farmarov z EU.
Pol'nohospodari z EU vyjadrili obavy, e hovidzie méso z EU nebude schopné konkurovat’
hovidziemu mésu z Juznej Ameriky, &im sa odoberu trzby polnohospodarom z EU. Zarovei
tiez naznaéili, Ze dovoz hovidzieho mésa z Juznej Ameriky nemusi spifat’ normy EU
tykajuce sa vysledovatelnosti, bezpecnosti potravin, zdravia zvierat, Zivotného prostredia a
pracovného prava. LacnejSie metddy pouzivané na produkciu hoviddzieho mésa z JuZznej
Ameriky znamenaju, Ze dojde k zniZeniu cien hovadzieho mésa vyrobeného v EU. Dohoda
medzi EU a MERCOSURom umoziiuje volny pristup 99 000 ton juhoamerického

hovédzieho masa na trh EU. Sanitarne a fytosanitarne normy EU sa tiez nezmiernia
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aVvdohode sa o nich nebude rokovat. To znamena, ze nebude akceptované Zziadne

hormonalne hovéadzie méso ani geneticky modifikované organizmy (GMO).

3.5.2 Kava, ¢aj, maté a korenie

Produktova skupina 09 kava, ¢aj, maté a korenie zastreSuje pomerne Siroku Skalu
produktov, a preto sme sa v nasledujlcej analyze zamerali iba na kdvové zrna. Brazilia je
jednym z najvacsich producentov a vyvozcov kavy na svete a predstavuje priblizne 30 %
celosvetovej produkcie kavy. V dosledku toho je kava hlavnym prispievatel'om do brazilskej
ekonomiky a krajina je zndma produkciou vysokokvalitnych kavovych zfn Arabica a
Robusta. Podl'a Medzinarodnej organizacie pre kavu (ICO) Brazilia vyprodukovala
67,7 milibna 60 kg vriec kavy v hospodarskom roku 2020-2021, ktory trva od oktobra
do septembra. Z tohto celkového poctu bolo 47,7 miliona vriec Arabica a 20 miliénov
Robusta. Eurdpska unia predstavuje priblizne 50 % vyvozu brazilskej kavy. VicSina
brazilskeho exportu kdvy smeruje do Spojenych sStatov, Nemecka, Talianska, Belgicka a
Japonska. V roku 2020 Brazilia vyviezla priblizne 42 milionov vriec kavy, pricom Arabica
predstavovala 72 % exportu a Robusta predstavovala 28 %. Brazilska kava sa vyvaza
Vv zelenej aj prazenej forme. Zelené kavové zrna sa zvyCajne vo velkom vyvéazaju
do praziarni po celom svete, ktoré potom prazia zrnd na pozadovanu tGroven. Na druhej
strane prazené kavoveé zrnd su Casto balené v spotrebitel'skych velkostiach a predavané
priamo spotrebitelom. Celkovo hra vyvoz brazilskej kdvy vyznamna Glohu na globalnom
trhu s kdvou a ocakava sa, Ze kavovy priemysel v krajine bude v nasledujucich rokoch

nad’alej rast’.

Vzhl'adom na geograficku polohu Slovenska je krajina do velkej miery odkdzané
na dovoz kavy, aby uspokojilo naroky svojho obyvatel'stva. Podl'a idajov Medzinarodného
obchodného centra Slovensko v roku 2020 doviezlo priblizne 25 000 metrickych ton kavy
V hodnote priblizne 79 milionov USD. V roku 2021 podla udajov z Tridge doviezlo
Slovensko 32 000 metrickych ton v hodnote 148 miliénov USD. Import kavovych zin
priamo z Brazilie pritom predstavoval len 3,5 miliéna USD (2,4%). Najviac kavovych zin
sa na Slovensko doviezlo z Nemecka (60,4 mil. USD), Talianska (23 mil. USD)
a Ceska (20 mil. USD). Zrna Arabica st najéastej$ie dovazanou odrodou kavy, po ktorej
nasleduju zrna Robusta. Celkovo je spotreba kdvy na Slovensku populadrnym a rastdcim

trendom a kévova kultira sa stdva Coraz rozsirenejSou, pri¢om vo vel’kych mestach po celej
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krajine sa otvarajl $pecialne kaviarne. Podl'a tidajov Statistického uradu SR v roku 2022 sa
v priemere skonzumovalo az 2,8 kg kavy na hlavu, ¢o je o takmer 8 % (200 gramov) viac
ako v roku 2020. Dlhodobo sa spotreba k&vy na Slovensku pohybuje na drovni 3 kg

na obyvatel’a. Ide o priemernu spotrebu za poslednych 10 rokov.

Obchodna dohoda uzavretd medzi Eurdpskou tniou a zdruzenim MERCOSUR
podpori celé brazilske hospodarstvo, pricom zisky presahuju ramec zvySené¢ho vyvozu
agroproduktov v dosledku zniZenia ciel. Dohoda odstrani dovozneé cla na viac ako 90 %
produktov, s ktorymi sa obchoduje medzi tymito dvoma blokmi (v stcasnosti je tplne
bez ciel len 24 % brazilskeho vyvozu do EU). Proces odstranenia cla na polnohospodarske
produkty sa lisi v zavislosti od produktu a moze trvat’ az 15 rokov od nadobudnutia ti¢innosti.
Dohoda obsahuje ustanovenia tykajuce sa kavy, ktora je ddlezitym vyvoznym produktom
pre niekol’ko krajin MERCOSURU vratane Brazilie. Podl'a dohody EU zrusi cla na prazent
a instantni kédvu z krajin MERCOSURu, zatial’ ¢o krajiny MERCOSURuU odstrania clé
na zelené kavové zrna z EU. Sucasny colny kontext pre prazenu, mletl a instantnd kavu
predstavuje 9 % pre instantnti kavu a 7,5 % pre prazena a mletd. Zelené kavove zrna su
momentalne zatazené 0% clom. Na zéklade dohody sa predpoklada so zrusenim ciel
do styroch rokov od nadobudnutia platnosti. Suc¢astou dohody by malo byt aj otvorenie
Brazilie pre import kavy z EU. Tyka sa vyrobenej kdvy vyvazanej Eurdpskou uniou
do MERCOSURu, ktora méze mat vyznamny brazilsky povod. Dohodu momentalne
stanovuje ,,zasada predbeznej opatrnosti“, ktorda vyvolala diskusiu medzi odbornikmi
vV tomto odvetvi, pretoze by kladla prekézky pre nakup produktov povazovanych za skodlivé
v dosledku pouzivania zakazanych agrochemikalii alebo pestovanych v oblastiach
nezakonného odlesniovania, a to aj bez vedeckych dokazov. Brazilski predstavitelia tvrdia,
ze konecny dokument meni zdsadny koncept a zarad’uje takéto otazky do kapitoly Obchod
a trvalo udrzatel'ny rozvoj. Existuje ustanovenie, ktoré stanovuje pravidelné kontroly zasady
a uvadza, Ze spotrebitelia musia predkladat’ vedecké dokazy, aby mohli preventivne prerusit’

akékol'vek nékupy.

Dohoda je kontroverzna najma v Eurdpe, kde sa objavili obavy z vplyvu zvySeného
dovozu pol'nohospodarskych produktov z krajin Mercosuru na zivotné prostredie a pracovné
normy. Niektori kritici tvrdili, ze zvySeny dovoz kavy z Brazilie, ktora je najvacsim
svetovym producentom kavy, by mohol viest’ k odlesiiovaniu a inym negativhym vplyvom
na zivotné prostredie. Tiez panuje strach z nadmerného vyuzivania pesticidov a inych

chemikalii pri produkcii. Napriek tomu niekol’ko dolezitych krajin v oblasti
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pol'nohospodarskej vyroby s miernym podnebim vyuziva vy$Sie mnozstva pesticidov
vporovnani s  Braziliou. Organizacia  Spojenych  narodov  pre  vyzivu
a pol'nohospodarstvo (FAO) zaraduje Braziliu ako 44. najvicSiecho spotrebitela
agrochemikalii na svete, za europskymi krajinami ako Holandsko, Belgicko, Taliansko,
frsko, Portugalsko a Svajéiarsko. Dohoda medzi EU a MERCOSURom predpoklada, Ze
obchod by sa nemal uskuto¢iovat’ na tukor Zzivotného prostredia alebo pracovnych
podmienok. Naopak, mala by podporovat’ trvalo udrzatel'ny rozvoj. Podl'a Cecafé, ktory je
legitimny zéstupca brazilskeho exportujiceho sektora kavy, Brazilia spita poziadavky
dohody a je pripravena ukazat’ svetu, ako dosiahnut’ rovnovahu medzi vyrobou a ochranou
zivotného prostredia. Cecafé spolu s pol'nohospodarskymi pesticidnymi spolo¢nostami
a plataformou Global do Café okrem iného pripravuju realizaciu projektu zodpovedného
pouzivania agrochemikalii. Vysokd miera ochrany Zzivotného prostredia pri pestovani
brazilskej kavy sved¢i o udrzatel'nosti tejto ¢innosti. Okrem toho mé produkcia kavy vel’ky
spoloc¢ensky vyznam, ked’ze priblizne 86 % z viac ako 300 tisic producentov si mali

pestovatelia.

3.5.3 Tabak a vyrobene tabakoveé nahradky

Dalsou kategoriu, ktorGi sme si zvolili na hlbsiu analyzu je produktova skupina
24 (tabak a vyrobené tabakové nahradky). Brazilia je hlavnym producentom tabaku, pricom
tabakovy priemysel je dolezitym odvetvim hospodarstva krajiny. Tabak pestovany v Brazilii
sa pouziva hlavne na vyrobu cigariet, hoci sa pouZziva aj v cigarach, fajkovom tabaku a inych
tabakovych vyrobkoch. Brazilsky tabak je znamy svojou jedine¢nou chutou a vonou, ktora
pochéadza z Grodnej pddy a priaznivého podnebia v krajine. NajcastejSie pestovanou odrodou
tabaku v Brazilii je tabak Virginia, ktory sa pouZiva ako zaklad mnohych zmesi cigariet.
Brazilia je jednym z najvacsich producentov tabaku na svete s dlhou histériou pestovania
tabaku  siahajuicou az do 16. storoCia. Podla Organizacie pre vyZivu
a pol'nohospodarstvo (FAO) vyprodukovala Brazilia v roku 2020 priblizne 545 000 ton
tabaku, ¢o predstavovalo 11,9 % celkovej celosvetovej produkcie a Brazilia sa tak stala
druhym najvaésim svetovym producentom po Cine. Na rozdiel od inych poprednych
vyrobcov tabaku, Brazilia vyvaza v poslednych dvoch desatrocia 62 % az 70 % vSetkého
tabaku vypestovaného v danom roku. Brazilia patri medzi najvyznamnejSich exportérov
tabakovych vyrobkov. Podl'a brazilskeho ministerstva polnohospodarstva, chovu dobytka a
zasobovania priniesol vyvoz tabaku Brazilii v roku 2020 prijmy vo vyske priblizne

2,1 miliardy USD, ¢o z neho robi jeden z najdolezitejSich vyvazanych pol'nohospodarskych
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vyrobkov krajiny. Portdl OEC uvadza, ze export surového tabaku z Brazilie v tom istom
roku predstavoval objem v hodnote 1,15 miliardy USD, ¢o predstavuje viac ako 50% celého
exportu tabaku v roznej forme. Hlavnymi destinaciami brazilskeho vyvozu tabaku su krajiny
v Azii, Europe a Afrike. Najva¢simi dovozcami brazilskeho tabaku su Belgicko, Cina,
Indonézia, Spojené Staty americké a Nemecko. Belgicko predstavuje hlavni destinaciou
predaja brazilskeho tabaku v zahrani¢i. Od januara do augusta 2022 bolo zodpovedné
za dovoz v hodnote 360 milibnov USD. Tabakové vyrobky vyvazané Braziliou zahfnaja
okrem iného surovy tabak, cigarety, cigary a spracovany tabak. Brazilsky vyvoz tabaku
podlieha nariadeniam a opatreniam kontroly kvality stanovenym brazilskou vladou vratane
certifikacie vyrobnych postupov a dodrziavania medzinarodnych noriem. Brazilia je ¢lenom
Réamcového dohovoru o kontrole tabaku (FCTC), globdlnej zmluvy zameranej na znizenie
spotreby tabaku a suvisiacich zdravotnych problémov. Tabakovy priemysel je v§ak v Brazilii
kontroverznou otazkou pre svoje negativne zdravotné ucinky a socialne a ekonomické
dopady na pestovatel'ov tabaku a pracovnikov. Vlada zaviedla rézne opatrenia na znizenie
spotreby tabaku, vratane zvySenia dani na tabakové vyrobky, zavedenia zdkazu faj¢enia

na verejnych miestach a investicii do programov na kontrolu tabaku.

Tabakovy trh na Slovensku je v porovnani s inymi krajinami relativne maly, no stale
ide o dolezité odvetvie. Podl'a idajov Slovenského zvdzu pestovatel'ov a vyrobcov tabaku
bola celkova plocha pestovania tabaku na Slovensku v roku 2020 priblizne 850 hektarov a
celkova produkcia tabaku priblizne 1800 ton. Na Slovensku je viacero vyrobcov tabaku,
velkych aj malych. NajviacSou tabakovou spolo¢nostou na Slovensku je Philip Morris
Slovakia, ktora je dcérskou spolocnostou nadnarodnej tabakovej spolo¢nosti Philip Morris
International. Philip Morris Slovakia vyraba a distribuuje rézne tabakové vyrobky vratane
cigariet, cigariek a tabaku na §ulanie. Dal§imi vyznamnymi vyrobcami tabaku na Slovensku
su JT International Slovakia a Imperial Tobacco Slovakia. Okrem tychto velkych
nadnérodnych spolo¢nosti posobi na Slovensku aj niekol’ko menSich producentov tabaku,
z ktorych sa mnohi $pecializuji na vyrobu S$pecializovanych tabakovych vyrobkov
pre domaci trh. Tito mensi producenti ¢asto Gzko spolupracuju s miestnymi pestovate'mi
tabaku pri ziskavani tabaku a m6zu sa zamerat’ na vyrobu tradi¢nych alebo remeselnych
tabakovych vyrobkov. Vic¢sinu tabaku pestovaného na Slovensku tvori tabak Burley, ktory
sa pouziva na vyrobu cigariet, cigariek a fajkového tabaku. Na Slovensku sa vSak vyrédba aj
Cast’ tabaku Virginia, ktory sa pouziva na vyrobu cigariet a tabaku na Stl'anie. Tabakovy

priemysel na Slovensku je regulovany vladou SR, ktora uklada dane a kontroly tabakovych
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vyrobkov. Obmedzené je aj fajéenie na verejnych miestach, pricom na niektorych miestach
sa vyzaduju vyhradené priestory pre faj¢iarov. Slovensko je sucastou Europskej tnie, a tak
podlicha nariadeniam EU o tabakovych vyrobkoch, ktoré zahfiiajii obmedzenia reklamy,
balenia a ozna¢ovania. EU tieZ podporuje programy na kontrolu tabaku v &lenskych $tatoch
vratane Slovenska. Slovensko dovaza zna¢né mnozstvo tabaku a tabakovych vyrobkov, aby
uspokojilo domaci dopyt. Podl'a tdajov Ministerstva financii SR bola celkovd hodnota
tabaku a tabakovych vyrobkov dovezenych na Slovensko v roku 2020 priblizne
276 miliénov EUR. V roku 2022 to bolo podla (ITC) takmer 329 milionov EUR. Hlavnymi
krajinami, ktoré vyvazaju tabak a tabakové vyrobky na Slovensko, st Ceska republika
(102 mil. EUR), Pol'sko (72,5 mil. EUR) a Taliansko (35 mil. EUR). Vicsina dovazaného
tabaku je vo forme surového tabaku, ktory sa pouziva na vyrobu cigariet a inych tabakovych
vyrobkov. Fajéenie méa na Slovensku dlhodobo klesajuci trend . Na zaklade tidajov z Uradu
verejného zdravotnictva SR pred péatnastimi rokmi faj¢ilo okolo 40 % populacie, zatial’ co

v roku 2019 to bolo uz len 18,5 %.

Eurépa je hlavnym dovozcom tabaku, pricom viaceré Krajiny v regione su
vyznamnymi spotrebitel'mi tabakovych vyrobkov. Eurépska tinia (EU) je najvaésim trhom
s tabakovymi vyrobkami na svete s odhadom 20 % celosvetovej spotreby tabakovych
vyrobkov. V suasnosti sa tabak pestuje v 12 krajinach EU. Hlavnymi producentmi s
Taliansko, gpanielsko, Pol'sko, Grécko, Chorvatsko, Francuzsko, Mad’arsko a Bulharsko,
o predstavuje 99 % produkcie tabaku v EU. Prejavuje sa trend smerom k mensim
pestovatel'skym plocham, najmd v dosledku klesajicej spotreby tabakovych vyrobkov.
EU produkuje menej ako 2 % celosvetovej roénej produkcie surového tabaku. V roku 2018
EU doviezla priblizne 420 000 ton. Tabakovy rezim EU sa opiera o nariadenie EU
1308/2013, ktoré definuje surovy tabak (kod KN 2401) a ustanovuje medziodvetvové
organizacie v sektore tabaku. Od roku 1993 sa v EU uplatiiuje na tabak systém obmedzenia
produkcie a od 1. januara 2010 EU neposkytuje Ziadne osobitné dotacie na vyrobu surového
tabaku. Dohoda medzi EU aMERCOSUR je kontroverzna, najmi pokial ide
0 jej potencialny vplyv na tabakovy priemysel. EU ma mnoZstvo nariadeni na zniZenie
spotreby tabaku a ochranu verejného zdravia vratane obmedzeni marketingu a predaja
tabakovych vyrobkov. Eurdpska unia uklada dovozné cla na tabakové vyrobky z Brazilie,
rovnako ako na vietky krajiny mimo EU. Vygka dovoznych ciel sa ligi v zavislosti od druhu
tabakového vyrobku a krajiny povodu. Podla Spoloéného colného sadzobnika EU je
dovozné clo na nespracovany tabak (koéd HS 2401) z Brazilie a pre krajiny dolozky
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najvyssich vyhod (MFN) v sti¢asnosti stanovené na 141,77 EUR za 1 000 kg. Dovozné clo
na cigarety (kod HS 2402) z Brazilie sa 1isi v zavislosti od dizky a hmotnosti cigarety, ako
aj od inych faktorov, ako je pritomnost’ filtrov alebo arom. Napr. dovozné clo na balenie
20 cigariet z Brazilie sa pohybuje od 0,28 do 4,17 eura v zavislosti od druhu cigariet.
Dovozné clo vSak modze byt pre konkrétne krajiny nizSie alebo vysSSie v zavislosti
od obchodnych dohéd alebo inych faktorov. EU podpisala obchodni dohodu s
MERCOSURom, ktora by v priebehu rokov postupne odstranila dovozné cla na cely rad
tovarov vratane tabakovych vyrobkov. Dohoda vsak este nebola ratifikovana a je predmetom
prebichajucich diskusii a rokovani. Je doleZité poznamenat’, Ze okrem dovoznych ciel EU
uplatituje na tabakové vyrobky aj dan z pridanej hodnoty (DPH), ktora je v sucasnosti
stanovena na minimalne 15 %. To znamend, Ze konecna cena dovazanych tabakovych
vyrobkov moze byt vyrazne vysSia ako cena, ktorti zaplati dovozca v ddsledku tychto

dodato¢nych dani.

3.5.4 Farmaceutickeé vyrobky

Pri produktovej skupine 30 (farmaceutické vyrobky) Brazilia nedosahovala zna¢nt
komparativnu vyhodu, ale rozhodli sme sa ju zaradit’ medzi produkty hodné blizsej analyzy,
vzhl'adom na velkost’ importu, ako aj dolezitost’ produktov pre obyvatel'stvo. Brazilia je
jednym z najvicsich farmaceutickych trhov na svete a krajina mé silny domaéci
farmaceuticky priemysel, ktory je schopny vyrabat Sirok(l Skalu produktov vratane
generickych liekov, vakcin a biologickych latok V roku 2021 mal brazilsky trh s liekmi
349 farmaceutickych spolocnosti. Z tychto spolo¢nosti bolo 118 (33,81 %) medzinarodného
povodu a 231 (66,19 %) brazilskeho pbvodu. Jednou zo silnych stranok Brazilie
vo farmaceutickom priemysle je jej schopnost produkovat lacné generické lieky,
¢o pomohlo urobit’ zdravotnu starostlivost’ dostupnejSou a dostupnejSou pre obyvatel'stvo
krajiny. Brazilska vlada tiez poskytuje stimuly pre spolo¢nosti, aby investovali do vyskumu,
vyvoja a inovacii, ¢o pomohlo podporit’ rast tohto odvetvia. Brazilsky farmaceuticky
priemysel je prisne regulovany Narodnou agenttirou pre dohl'ad nad zdravim je ANVISA,
ktora je zodpovednd za zabezpeCenie bezpecnosti, uCinnosti a kvality farmaceutickych
vyrobkov v krajine. ANVISA tiez dohliada na registraciu farmaceutickych produktov a
schvalovanie klinickych skiSok. Brazilia ma niekol’ko velkych farmaceutickych
spolo¢nosti vratane EMS, Eurofarma a Aché Laboratdorios Farmacéuticos, ktoré vyrabaju
rozne lieky pre domaci aj medzindrodny trh. Krajina je tiez domovom niekolkych

vyskumnych a vyvojovych (R&D) centier vratane Butantan Institute a Oswaldo Cruz

67



Foundation, ktoré sa venuju vyvoju vakcin a inych biologickych produktov. V Latinskej
Amerike je Brazilia jedinou krajinou, ktord sa radi medzi popredné farmaceutické trhy
na celom svete s globalnym trhovym podielom priblizne 1,8 % a trhovou hodnotou takmer
21 miliard americkych dolarov. Brazilska farmaceuticka vyroba sa vo velkej miere spolicha
na komodity z Ciny a Indie (viac ako 90 %). Nedostatok v dodavatel'skom ret’azci v dosledku
pandémie spdsobili, ze tieto dovozy su drahSie, ¢o vedie k vySSim cendm vstupov
pre vyrobcov liekov. Maloobchodnici s lie¢ivami vSak v roku 2021 vykazali 12 % nérast
predaja liekov, pricom sa tento rok oCakava d’alsi rast. Napriek sa¢asnym inflaénym tlakom
mozeme predpokladat’, ze ziskové marze farmaceutickych vyrobcov, velkoobchodnikov a
distribatorov zostand stabilné. Export farmaceutického priemyslu v roku 2021 dosiahol
1,10 miliardy USD, ¢o v porovnani s predchadzajucim rokom predstavovalo nérast

0 2,33 %. Medzi niektoré¢ z nevyvazanejSich farmaceutickych produktov patria:

1. Vakciny: Brazilia je zndma vyrobou vakcin, priCom hlavni hraci ako Instituto
Butantan a Fiocruz vyvazaju vakciny na zItd zimnicu, meningitidu a chripkové
vakciny do krajin po celom svete.

2. Generické lieky: Brazilia je najvacSsim vyrobcom generickych liekov v Latinskej
Amerike a jej generikd sa vyvazaju do rdznych krajin regionu, ako aj do Afriky a
Azie.

3. Onkologické lieky: Brazilsky farmaceuticky priemysel je zndmy vyrobou cenovo
dostupnych onkologickych liekov, ktoré st celosvetovo vel'mi ziadané. Spoloc¢nosti
ako Aché a Cristalia vyrabaju a vyvazaju rozne druhy liekov proti rakovine.

4. Biofarmaceutikd: Brazilia ma rastici biofarmaceuticky priemysel, pricom
spolo¢nosti ako Biomm a Eurofarma vyvazaju biologické lieky, ako je inzulin a
rastovy horman.

5. Produkty pre zdravie zvierat: Brazilia je tiez hlavnym vyrobcom a vyvozcom
produktov pre zdravie zvierat, ako su vakciny a lieky pre hospodarske zvierata a

doméce zvierata.

Spojené staty americké boli v roku 2021 vedicou ciel'ovou krajinou farmaceutického
vyvozu Brazilie s vyvoznou hodnotou viac ako 176 USD. Argentina sa umiestnila na druhom

mieste s farmaceutickymi vyrobkami v hodnote takmer 105 USD.

Farmaceuticky trh na Slovensku je rychlo rastlice odvetvie, ktoré sa neustéle vyvija.

Slovenské vlada zavadza rozne opatrenia, aby zabezpec€ila, ze farmaceuticky priemysel
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Vv krajine bude nad’alej rast’ a pacienti budu mat’ pristup ku kvalitnym a cenovo dostupnym
liekom. Podl'a Slovenskej asociacie farmaceutickych spolo¢nosti (SAFS) mal farmaceuticky
trh na Slovensku v roku 2020 hodnotu priblizne 2,1 miliardy eur. Va¢Sinu tohto trhu tvoria
lieky na predpis s vySe 80 % podielom na trhu. Najvyznamnej$imi hra¢mi na slovenskom
farmaceutickom trhu st medzinarodné farmaceutické spolo¢nosti ako Pfizer, Novartis,
Sanofi, ktoré maji v krajine silné zastipenie. Existuje vSak aj niekolko lokalnych
farmaceutickych spolo¢nosti, ktoré vznikaju a rasti na trhu. Slovenska vlada sa v poslednych
rokoch zameriava na podporu pouZivania generickych liekov, ktoré su lacnejSie ako ich
znackové naprotivky, s cielom znizit’ ndklady na zdravotnu starostlivost’. Okrem toho vlada
investuje do rozvoja doméceho farmaceutického priemyslu a povzbudzuje miestne
spolo¢nosti, aby vyrabali a distribuovali svoje produkty v krajine. Celkovo sa o¢akava,
ze farmaceuticky trh na Slovensku bude v nasledujtcich rokoch nad’alej rast’, a to v dosledku
faktorov, ako je starnutie populécie, rastici dopyt po inovativnych terapidch a zameranie
vlady na zlepSenie dostupnosti a cenovej dostupnosti zdravotnej starostlivosti. Slovensko
dovaza zna¢né mnozstvo lie¢iv, aby uspokojilo potreby svojej populacie v oblasti zdravotne;j
starostlivosti. Podl'a Slovenskej asociacie farmaceutickych spolo¢nosti (SAFS) Slovensko
v roku 2020 doviezlo lie¢iva v hodnote priblizne 1,7 miliardy EUR. Na zéklade udajov z ITC
v roku 2022 Slovensko doviezlo farmaceuticke vyrobky v hodnote 2,7 miliardy EUR.
Viacsina dovozu liekov na Slovensko pochddza z inych krajin Eurdpskej unie, pricom
najvacsimi dodavatelmi sa Ceska republika (550 mil. EUR), Nemecko (455mil. EUR),
Madarsko (204 mil. EUR) a Belgicko (195 mil. EUR). Na Slovensko vyvazajt
farmaceutické vyrobky aj krajiny mimo EU ako Svajéiarsko a Spojené §taty americké.
Brazilia sa umiestnila az na poslednych miestach v hodnote dovozu. Druhy farmaceutickych
vyrobkov dovazanych na Slovensko zahfiiaji lieky na predpis, volnopredajné, ako aj
zdravotnicke pristroje a zariadenia. Mnohé z tychto produktov sa pouzivaju na liecbu
chronickych ochoreni, ako su kardiovaskularne ochorenia, rakovina a cukrovka, ako aj
akutnych stavov, ako su infekcie a zranenia. Slovenska vlada zaviedla opatrenia
na zabezpeéenie toho, aby dovazané farmaceutické vyrobky spiiali potrebné bezpe&nostné
a kvalitativne normy. Za reguldciu dovozu a distribucie lie€iv na Slovensku je zodpovedny
Statny ustav pre kontrolu lie¢iv (SUKL), ktory tzko spolupracuje s Eurépskou liekovou
agentarou (EMA), aby dovazané produkty spiiiali rovnaké normy bezpeénosti a &innosti

ako tie predavané v inych krajinach EU.
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Farmaceuticky trh Eurdpskej unie je jednym z najvacSich a najpokrocilejSich
farmaceutickych trhov na svete s vyznamnym prispevkom pre globalny farmaceuticky
priemysel. Podl'a Europskej federacie farmaceutického priemyslu a asociacii (EFPIA) bola
hodnota farmaceutického trhu EU v roku 2020 priblizne 220 miliard EUR. Farmaceutickému
trhu EU dominuj lieky na predpis, ktoré predstavuju priblizne 75 % podielu na trhu. Trh sa
vyznauje aj vysokou uroviiou inovacii, pricom mnohé z poprednych svetovych
farmaceutickych spolo¢nosti sidlia v Eurdpe, ako napr. Novartis, Roche a Sanofi.
Farmaceuticky trh EU podlieha aj medzinarodnym obchodnym dohodam, ako je napr.
Dohoda Svetovej obchodnej organizacie o obchodnych aspektoch prav duSevného
vlastnictva (TRIPS), ktora stanovuje minimalne normy ochrany prav dusevného vlastnictva
pre farmaceutické vyrobky. V ramci dohody sa EU a MERCOSUR zaviazali znizit cla
na farmaceutické vyrobky, ¢o by ulah¢ilo obchod a zlepsilo pristup k lickom v oboch
regionoch. Priemerna tarifa pre dovoz farmaceutického tovaru bola 5 %. Dohoda obsahuje
aj ustanovenia tykajuce sa ochrany duSevného vlastnictva farmaceutickych produktov
vratane patentov a exkluzivity idajov. Dohoda e$te nebola plne ratifikovana a jej budtacnost’
zostava neistd vzhl'adom na tieto obavy a d’alsi politicky vyvoj. Viaceré eurdpske krajiny
vratane Francuzska, Irska a Belgicka vyjadrili svoj nestihlas s dohodou v jej sti¢asnej podobe

a niektoré pohrozili zablokovanim jej ratifikacie.

3.5.5. Zelezo a ocel’

Poslednou produktovou skupinou, ktord sme si vybrali na bliz§iu analyzu je
produktova skupina 72 (zelezo a ocel). Brazilia je jednym z najvdcSich svetovych
producentov a vyvozcov Zeleznej rudy, primarnej suroviny na vyrobu ocele. Vd’aka tomu
ma krajina dobre rozvinuty Zeleziarsky a oceliarsky priemysel, ktory zahfiia vyrobu zelezne;j
rudy aj spracovanie Zeleznej rudy na ocel’. Pokial’ ide o produkciu Zeleznej rudy, Brazilia je
druhym najvac¢sim producentom na svete s produkciou viac ako 400 milionov metrickych
ton v roku 2020. Krajina je domovom niektorych z najvacsich bani na Zeleznl rudu na svete
vratane bane Carajas, ktoru prevadzkuje Vale S.A., jedna z najvdcSich taZobnych
spolo¢nosti na svete. Vyznamny je aj brazilsky oceliarsky priemysel, v krajine pdsobia vel'ké
spolo¢nosti ako Gerdau, CSN a ArcelorMittal. Brazilia je 9. najva¢$im vyrobcom ocele
na svete s produkciou okolo 30 miliénov metrickych ton v roku 2020. Oceliarsky priemysel
v krajine sa primarne zameriava na vyrobu dlhych vyrobkov, ako st tyce a pruty, ktoré sa
pouzivaju v stavebnom priemysle. Ocakéva sa, Ze toto odvetvie bude v nasledujucich rokoch

nad’alej rast, kedze dopyt po oceli v Brazilii a d’alSich rozvojovych krajinach rastie.

70



Priemysel v8ak ¢eli vyzvam, ako su rastiice naklady na energiu, environmentalne predpisy a
konkurencia z inych krajin produkujucich ocel. V roku 2020 krajina vyviezla viac ako
280 milionov metrickych ton zeleznej rudy v hodnote priblizne 22 milidard USD.
V roku 2021 Brazilia vyviezla az 357,7 miliona ton Zeleznej rudy. Vyvoz Zeleznej rudy
z krajiny predstavoval priblizne 23 % podielu na svetovom trhu, ¢im sa Brazilia stala druhym
najvacsim vyvozcom zeleznej rudy po Australii. Hlavnym cielom vyvozu Zeleznej rudy
v roku 2020 z Brazilie boli Cina (18,6 miliardy USD), Malajzia (1,75 miliardy USD),
Japonsko (892 milionov USD). Pokial’ ide o vyvoz ocele, Brazilia je 13. najvac¢S$im
vyvozcom na svete s objemom vyvozu priblizne 9 milionov metrickych ton v roku 2020.
Vyvoz ocele z krajiny bol oceneny na priblizne 5 miliard USD a hlavnymi destinaciami

pre vyvoz brazilskej ocele st Spojené Staty americké, Mexiko a Argentina.

Slovensko ma rozvinuty Zeleziarsky a oceliarsky priemysel, ktory je vyznamnym
prispievatel'om k ekonomike krajiny. Priemysel je primdrne zamerany na vyrobu ocel'ovych
vyrobkov, ako st ploché a dlhé ocelové vyrobky, ktoré sa pouzivaju v stavebnictve,
automobilovej vyrobe a inych odvetviach. V roku 2020 krajina vyrobila priblizne
5,5 miliéna metrickych ton ocele, ¢im sa stala 30. najva¢§im vyrobcom ocele na svete.
Oceliarskemu priemyslu na Slovensku dominuje U. S. Steel KoSice, dcérska spolo¢nost’
United States Steel Corporation. U. S. Steel Kosice, ktory je najva¢$im zamestnavatelom
vo vychodnej Casti Slovenska ro¢ne vyrobi okolo 4 milidnov ton ocele. Z hl'adiska dovozu
ocele Slovensko viac ocele dovaza ako vyvaza. V roku 2020 Slovensko doviezlo priblizne
2,2 miliona metrickych ton ocele v hodnote priblizne 1,6 miliardy USD. Primarnymi zdrojmi
dovozu ocele pre Slovensko su Nemecko, Taliansko a Pol'sko. Z hladiska tazby zeleznej
rudy Slovensko nedisponuje vyraznymi rezervami a pri podpore vyroby ocele sa spolieha
na dovoz surovin. Hlavnymi zdrojmi dovazanej zeleznej rudy do krajiny st Ukrajina a
Rusko. Krajina ma dobre rozvinuta infrastruktiru na spracovanie dovazanej Zeleznej rudy
na vyrobky z ocele. Ked” zoberieme tovarova skupinu 72 ako celok, tak Slovensko
v roku 2022 doviezlo produkty v hodnote 4,1 miliardy USD. Medzi poprednych
dodavatelov tychto produktov patrili Cesko (830 mil. EUR), Nemecko ( 760 mil. EUR)
a Pol'sko (542 mil. EUR). Slovensky oceliarsky priemysel ¢elil v poslednych rokoch vyzvam
v dosledku konkurencie z inych krajin, najma Ciny, ¢o viedlo k niz§im cenam ocele a
znizeniu dopytu po slovenskych vyrobkoch z ocele. Priemysel tiez ¢elil vyzvam stvisiacim
s rastacimi ndkladmi na energiu a environmentalnymi predpismi. Napriek tymto vyzvam

slovenskd vladda podporuje oceliarsky priemysel a zaviedla politiky na podporu
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konkurencieschopnosti priemyslu, ako napriklad pontkanie danovych stimulov na investicie
do novych technoldgii a zariadeni. O¢akava sa, Ze toto odvetvie bude v nasledujucich rokoch
nad’alej zohravat’ dolezitti ulohu v slovenskom hospodarstve, najmé ked’ sa krajina snazi

rozvijat’ svoj sektor vyroby automobilov.

Stadia od APEX (2022) identifikovala tento sektor ako jeden s najvacsim
potencidlom vyvozu Brazilie do EU. V sektore Zelezo a ocel, v ktorom bolo
identifikovanych 7 produktov s exportnymi prilezitostami, mala Brazilia v poslednych
rokoch priemerny podiel na trhu 5,9 %, ¢o zodpoveda 79 milionom USD v ro¢nom exporte.
Priemernd dovozna tarifa uplatiované na Braziliu Eurdpskou uniou pri vybranych
prilezitostiach je 2,5 %, ¢o zodpoveda priemeru 2 milionov USD ro¢ne na dovoznych
daniach vybranych v danom obdobi. Napriek efektivnym operacidam maju eurdpski
vyrobcovia ocele Strukturdlne vyssie ndklady v porovnani s v inymi regionmi kvoli vy$$im
nakladom na vyloZené suroviny, pracu a iné faktory. Stidia od McKinsey & Company
(2021) predpoklada, Ze oceliarsky priemysel EU27 bude v buducnosti ¢elit’ trom hlavnym

vyzvam:.

1. ZvySenie nadmernej Strukturalnej kapacity po strate dopytu o pat az desat’ milidnov

metrickych ton v désledku krizy COVID-19
2. Rastuce néaklady suavisiace s platbou za CO2 emisie

3. Znacné investicie potrebné na dekarbonizaciu eurdépskeho oceliarskeho priemyslu

V strednodobom az dlhodobom horizonte

Na opitovné ziskanie konkurencieschopnosti by vyrobcovia ocele v EU mali zvazit
nielen zniZenie nadmernej kapacity, ale aj posudit’ investicie do inovativnych technologii,
ako su inteligentné vyuZzivanie uhlika (SCU) a technologie na vyhybanie sa uhliku (CDA).
Eurdpska rada sa 21. jula 2020 dohodla na ndvrhu mechanizmu na tpravu uhlikovych hranic
(CBAM), aby sa zabranilo tniku uhlika a vyrovnali sa podmienky pre domacu a dovazanu
ocel. V ramci obchodnej dohody medzi EU a MERCOSUR sa obe strany dohodli
na odstraneni ciel na priemyselné vyrobky vratane ocele. To by eurdpskym spolo€nostiam
ulahcilo a zlacnilo dovoz ocele z krajin MERCOSURuU a naopak. Oceliarsky priemysel
v Europe vSak vyjadril obavy z dohody, pretoze sa obavaju, ze prilev dovozu lacnej ocele
z krajin Mercosuru by mohol poskodit’ ich doméci priemysel. Toto je obava zdielana

odborovymi zvdzmi a environmentadlnymi skupinami, ktoré sa tiezZ obavaju vplyvu
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zvy$eného obchodu na prava pracovnikov a Zivotné prostredie. V reakcii na to EU uviedla,
ze dohoda obsahuje ustanovenia, ktoré zabezpecia, Ze obe strany budu dodrziavat’ prisne
pracovné¢ a environmentalne normy. Uviedla tiez, Ze zavedie opatrenia na ochranu

eurdpskeho priemyslu pred akymikol'vek negativnymi vplyvmi zvySeného obchodu.

3.5.6. Zhodnotenie perspektivy vybranych odvetvi

V uplynulej Casti sme si priblizili a rozanalyzovali vybrané odvetvia z pohladu
slovenského trhu, produkcie Brazilie, aktualnych trendov ¢&i perspektivy v pripade
podpisania FTA medzi EU a MERCOSURom. Jednotlivé odvetvia hodnotime aj na zaklade
nazvu prace ,Perspektiva importu z Brazilie pre slovenské firmy* Cize prihliadame
na moZnosti slovenskych spolo¢nosti. V tomto kontexte si treba uvedomit’, Ze na Slovensku
az 99 % vSetkych spolo¢nosti tvoria malé a stredné podniky. Ked’ze ide 0 mensie spolo¢nosti
s Casto obmedzenymi skladovacimi a ekonomickymi zdrojmi, uprednostiuju nakup
produktov ramci EU (80%).

Ako prvé zhodnotime produktovu skupinu 02 (méso a jedlé droby). Brazilia patri
medzi najvacsich exportérov midsa na svete, ale nemyslime si, Ze by sa jednalo
o perspektivny produkt z pohladu dovozu & uz na Slovensko, alebo do EU. EU je
vyznamnym hra¢om na svetovom trhu s miasom ako vyrobca, tak aj ako spotrebitel’. V ramci
EU funguje silna ochrana polnohospodarskeho trhu voéi tretim krajinam, ale aj medzi
jednotlivymi krajinami EU navzajom. Import mésa je postaveny prevazne na kvotach tak,
ako to predpoklada aj buduce znenie FTA medzi EU a MERCOSURom. Dovoz mésa je a aj
bude potrebny iba v objemoch, aby doplnil chybajtcu produkciu v Unii. EU mé komplexny
subor predpisov upravujucich vyrobu, dovoz a vyvoz mésovych vyrobkov, ktorych cielom
je zabezpecit’ bezpe¢nost’ potravin a ochranu dobrych Zivotnych podmienok zvierat. Tieto
nariadenia pokryvaji vSetko od pouZivania antibiotik v krmivach pre zvieratd az
po oznatovanie misovych vyrobkov. V poslednych rokoch medzi spotrebitelmi v EU
narastd obava z vplyvu vyroby mésa na Zivotné prostredie, ako aj zo zdravotnych désledkov
konzumacie velkého mnozstva mésa. To viedlo k trendu smerom k alternativam mésa,
ako su rastlinné nahradky mésa a maso vypestované v laboratériu, ktoré sa povazuja
za udrzatel'nejSie a etickejSie alternativy k tradiénym mésovym vyrobkom. TieZ si myslime,
ze by malo byt’ v zdujme Slovenska aj nad’alej podporovat’ vlastnych chovatel'ov dobytka,

a tym zvySovat’ domacu produkciu a spotrebu mésa.
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Tovarova skupina 09 (kava, Caj amate) ndm pride ako najvhodnejsi adept
perspektivneho importu na Slovensko. Konkrétne pri produkte kava a zelené kavové zrna
vidime zna¢nu perspektivu vzhl'adom na momentélne trendy na trhu. Délezité je, Ze kava sa
v Eurdpskej unii nepestuje, ked’ze kavovniky vyzaduju Specifické pestovatel'ské podmienky,
ktoré sa v Eurépe nenachadzajt. EU je viak vyznamnym spotrebitelom kavy a je hlavnym
hra¢om v globalnom obchode s kavou. EU je regionom s najvacsou spotrebou kavy na svete
s odhadovanou spotrebou viac ako 2 miliony metrickych ton ro¢ne. Brazilia je najvacsim
vyvozcom kavy do EU. V ramci FTA s MERCOSURomM st zatial’ zru$ené cla na uZ uprazenu
aspracovanl kavu. Kedze trh skavou v EU rastie aj na Slovensku rastie a v nasich
podmienkach nie je mozné pestovat’ kvalitnii kavu, musime sa spoliehat’ na dovoz. V pripade
nadobudnutia platnosti FTA a naslednym zrusenim cla patri Brazilia medzi najzaujimavejsie
trhy odkial' nakupovat’” kavu. Ddlezité je eSte spomenut, ze kava ma pomerne dlhu
trvanlivost’ a nie je naro¢na na skladovanie ako napriklad méso a ovocie. Z tohto pohl'adu je

kava perspektivna aj pre mensie Slovenské spolo¢nosti.

Tovarovl skupinu 24 (tabak a vyrobené tabakové nahradky) hodnotime ako
neperspektivnu z viacerych hladisk. Prvym dévodom je snaha EU a jednotlivych krajin
znizovat’ pocCet faj¢iarov a tabakovych vyrobkov pomocou rbéznych dani, smernic
a zékonov. Druhym dévodom je fakt, ze pocet uzivatel'ov tabakovych vyrobkov sa pomaly
znizuje vzhl’'adom na osvetu okolo Skodlivosti tychto vyrobkov. Tiez je dolezite povedat’, ze
tabakovd vyroba na Slovensku je pomerne mala, a preto vac¢sinu uz sfinalizovanych

tabakovych vyrobkov importujeme z krajin EU.

Pri farmaceutickych produktoch (tovarova skupina 30) existuje urcita perspektiva
dovozu hlavne pri lacnych generickych liekoch, ktoré Brazilia vo velkom produkuje.
Dalsimi perspektivnymi produkty by mohli byt rdzne inovativne farmaceutické nastroje
a pristroje, ako aj lieky na prirodnej baze. Vzhl'adom na silny a pokrocily farmaceuticky trh
v EU, nedosahuje Brazilia komparativnu vyhodu pri vyrobe tychto produktov. Napriek tomu
existuju urite produkty, ktoré sa v EU nevyrabaji alebo sa oplatia lacnejie dovazat
z Brazilie. Dohoda medzi EU aMERCOSURom zatial rata so zniZenim cla
na farmaceutické vyrobky, preto si myslime, Ze dovoz vyrobkov by mohol byt’ v buducnosti
perspektivny. V buddcnosti sme spomenuli zamerne vzhladom na starnutie populécie
a demograficky vyvoj v EU. Nevyhodou, ktori vidime pri dovoze farmaceutickych

vyrobkov je pomerne naro¢na byrokracia spojena s mnozstvom certifikacie, dovoznymi
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licenciami a pod. Dovoz farmaceutickych vyrobkov zo zahrani¢ia je pomerne komplikovany

oproti spotrebnému tovaru.

Posledna tovarova skupina, ktord ndm ostala je Zelezo a ocel’ (72). Medzi najvacsich
dodavatelov zeleznej rudy na Slovensko patria Ukrajina a Rusko. Vzhladom
na prebiehajlcu vojnu a prijaté sankcie vo¢i Rusku sa import Zeleznej rudy znacne st’azil
a obmedzil. Z tohto dévodu su slovenski importéri nuteni hl'adat’ exportérov z inych krajin.
S prihliadnutim na postavenie Brazilie ako dominantného exportéra Zeleza a ocele si
myslime, ze prave Brazilia by mohla do znacnej miery zaplnit medzeru v importe
slovenskych spolo¢nosti. Toto tvrdenia podporuju aj udaje ziskané z (ITC), ktoré
kvantifikovalo prave produkty zo Zeleznej rudy ako vyrobky s najvys$§im exportnym
potencialom Brazilie na Slovensko. Ked zoberieme do Gvahy dohodu medzi EU
a MERCOSURom, ktord v momentalnom zneni pocita s odstranenim cla na ocel a Zelezo,
myslime si, Zze import tychto produktov méze byt’ vel'mi perspektivny. AvSak sme si vedomi
aj urCitych negativ, ktoré by pri dovoze Zzeleza a ocele z Brazilie mohli nastat’. Prvym
problémom pre slovenské spolo¢nosti by mohla byt vzdialenost’ a naro¢nost’ prepravy
tychto produktov, nakol’ko je dovoz zeleznej rudy z Ukrajiny ovela rychlejsi a jednoduchsi
z dévodu geografickej blizkosti a uz existujuceho zelezni¢ného prepojenia medzi krajinami.
Druhy problém by mohol nastat’ v blizkej buducnosti vzh'adom na snahu EU o zavedenie
uhlikového cla. Oceliarsky priemysel je pomerne energeticky naro¢ny. Preto by cena Zeleza

a ocele z Brazilie mohla byt’ v budicnosti menej atraktivna ako je tomu dnes.

3.6. Kava ako perspektivny produkt dovozu z Brazilie

Vzhl'adom na analyzy, ktoré sme v praci urobili, sme identifikovali kavu (k&vove
zrd) ako perspektivny produkt dovozu slovenskymi firmami z Brazilie. Kéava je
na Slovensku obl'ibenou komoditou a trh s kavou v krajine v poslednych rokoch neustéle
rastie. Prave kava povodom z Brazilie ma dominantné zastUpenie na slovenskom trhu.
Brazilska arabica sa zarad’uje medzi najkvalitnejSie kavy na svete a mdézeme ju ngjst’
v kavovych vyrobkoch takmer vSetkych poprednych spolo¢nosti. Slovenski spotrebitelia
maju Coraz vacsi zaujem o kvalitni kavu, apreto rastie trend vyberovych kaviarni
a praziarni. Je pochopitelné, ze dominantné postavenie na trhu skavou majd silne
etablované znacky ako Nestlé a Jacobs Douwe Egberts. Okrem tychto velkych hracov je
na Slovensku aj niekol’ko menSich praziarni kéavy, ktoré si ziskavaji oblubu

medzi spotrebitel'mi. Tieto praziarne Casto ziskavajii kavové zrna priamo od farmarov
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v krajine pdvodu alebo importérov z krajin EU. Vigsina kavovych zin z Brazilie pradi
na doméci trh prave z Ceska, Talianska, Holandska ¢i Nemecka, kde sa nachadzaju velki
importéri kédvy, ktori nasledne distribuuju k&dvové zrno do ostatnych krajin. Vyhodou
takéhoto nakupu pre slovenské praziarne je, Ze sa vyhybaju rizikdm spojenim s prepravou,
poskodenim tovaru alebo neziaducou kvalitou kavovych zfn. Urcity faktor tu zohrava aj
strach z nezndmej krajiny arizikd spojené stym, ako napr. vymozitel'nost’” pohladavok,
overenie exportéra, legislativne normy ¢&i jazykova bariéra. Komplikacie mbézu nastat’
aj pri byrokracii spojenej s dovozom tovaru z tretich krajin, ako potreba r6znych licencii,
opravneni adokumentov. Drviva véacSina slovenskych spolo¢nosti (MSP) inklinuje
k nakupu tovarov vramci EU. Doévodom je okrem vysSie spomenutého aj nevola
zahrani¢nych exportérov expedovat’ produkty v malych mnozstvach. Véc¢sina spolo¢nosti
nemé dostato¢ne skladovacie priestory, aby si mohla dovolit’ doviezt jeden 40 tonovy
kontajner. V pripade mensich kontajnerov existuje riziko oneskorenia dodavky a nutnost’
podrobnejsicho planovania nakupu v predstihu vzhI'adom na ¢as expedicie. Pri dovoze z EU
vedia spolocnosti Casto objednat’ tovar aj tyzden ¢i dva pred dodanim. Z tohto pohl'adu
rozumieme, pre¢o slovenské spoloénosti preferuju dovazat’ tovar z krajin EU. Na druhej
strane si treba uvedomit, Ze pri nakupe od ,reexportéra“ sa zvySuje cena. V pripade

kavovych zfn sa hruba marza reexportérov v EU pohybuje na trovni 80-110%.

Graf 3 poukazuje nacenovy rozdiel dovezenej kavy Sapucai Valley (Ferreira
Family) z Brazilie spolo¢nost'ou The Coffe Quest, ktora sidli v Holandsku. Tato spolo¢nost’
podobnym spdsobom uvadza ceny vSetkych ponukanych vyrobkov. Aj na Slovensku sa
snazia praziarne (Diamonds Roastery) uvadzat’, kol’ko dostal za kavu farmar. Pre zakaznikov
je Castokrat tato informacia dolezitd ako sme sa dozvedeli v rozhovore s Tomasom
Novéakom. Jednou z najvicsich vyziev sucasnosti je zaplatit’ vyrobcovi férova cenu a udrzat’
dobré vzt'ahy medzi pestovate'mi kavy. Je ddlezité, aby nielen praziarne a zakaznici, ale aj
farmari presne vedeli, aka je cesta kavy. Dolezité je poznamenat’, Ze cena exportéra 5,72 €/kg

je stanovena na zéklade Free On Board (FOB) Incoterms.
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Graf 3 Rozdiel v cene kdvového zrna v Brazilii a EU

Predajna cena €/Kg

Farmar, 4.87
Importér, 8.56

Exportér, 5.72

Zdroj: Vlastné spracovanie na zaklade Udajov The Coffee Quest (2022)

Na Slovensku sa momentalne nenachadza ziadny va¢si importér kavovych zin, ktory
by uspokojil dopyt praziarni posobiacich na trhu. Ako vyplyva z rohovoru, vac¢Sina
spolo¢nosti importuje brazilske kdvové zrna z krajin ako Cesko, Taliansko, Holandsko
a Nemecko. V stcasnosti na slovenskom trhu pdsobia malé spolo¢nost’ ako Kava Brazil
alebo Coffe Veronia, ktoré importuji kavové zrna iba v malom mnoZstve v porovnani
s dopytom. Z d6vodu rastuceho trhu v oblasti vyberovej kavy, ako aj rasticeho trendu
domacich praziarni, si myslime, ze vznik vécsej spolo¢nosti, ktora by importovala kavu
z krajin produkcie by mohlo byt’ perspektivne. Podobny nazor zdiel'a aj majitel’ praziarne
Diamonds Roastery, ktory by privital vznik takéhoto subjektu na nasom trhu. Za tychto
okolnosti by sa ul'ah¢il pristup slovenskych praziarni ku kdve a zaroven by viedol k zniZeniu
nakladov na dopravu a vicsej ¢asovej flexibilite pri nakupoch. Perspektivne by to mohlo byt
aj vzhladom na momentdlnu expanziu jednotlivych praZiarni na zahrani¢né trhy.
Napr. spolo¢nost’ Diamonds Roastery zacala vyvazat svoje kdvové produkty do Ceskej
republiky, kde je tiez rastuci trend vyberovej kdvy. V blizkej buducnosti sa o¢akava, Ze tento
trend zaénu silnejSie pocitovat’ aj ostatné krajiny, ktorych spotrebitelia si zatial
konzervativnej$i. Slovenské praziarne vyberovej kdvy maji dobre meno aj v zahranici

a preto vidime potencidl rastu ich predaja na ostatnych trhoch.
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Podla Finandnej spravy (2022) pre EU plati, 7e pri dovoze produktu
0901110000 — Kava (okrem prazenej a bezkofeinovej) z Brazilie sa uplatiuje 0 % clo.
Dovoz do Unie podmienuje regulacia — R2123060, ktora dopliia nariadenie Eurdpskeho
parlamentu a Rady (EU) 2018/848 o pravidlach a Giradnych kontrolach, pokial’ ide o zasielky
ekologickych produktov a produktov z konverzie uréenych na dovoz do Unie. Pri dovoze
kavy musi importér predlozit’ certifikat o kontrole ekologickych produktov (C644).
Pri vstupe na slovensky trh kava podlieha 20 % dani. Proces dovozu kavy je z tohto hl'adiska
jednoduchy. V nasledujucej Casti uvedieme modelovy priklad mozného dovozu, aby sme
potvrdili nasu hypotézu, ze kava je perspektivny produkt pre dovoz. Cena lodnej prepravy
mensSieho 20' (6,10 m) kontajnera, ktory pojme vahu priblizne 28 ton sa v priemere pohybuje
v rozpéti medzi 1500€ - 3000€. V tomto pripade plati spolo¢nost’ za cely kontajner. Pri tomto
spésobe ndkupu by sme navrhovali, aby slovenské praziarne kavy vytvorili
»~importnu alianciu®, ktora by pozostavala z mensich aj vaésich spolo¢nosti. Momentalne
na Slovensku neexistuje obdobnd organizacia, ¢o vedie spolo¢nosti k nakupu
na,vlastna past*. Vychadzame teda z predpokladu, Ze 28 ton na pravidelnej baze
pri momentalnych podmienkach nespracuje ziadna spolo¢nost. Diamonds Roastery
spracovava priblizne 600-750 kg brazilskej kavy mesacne. ViacSie spolocnosti ako
Popradsk&d kava maju pochopitel'ne vaésiu spotrebu. Za predpokladu koordinovaného
nakupu viacerych spolo¢nosti by sa podarilo zaplnit’ kontajner, a zaroven by sa zachovalo
to, ze kazda spolo¢nost ma priestor doviest pozadovani odrodu kavy v potrebnom
mnozstve. Pri kalkulacii nakladov spojenych s pozemnou prepravou z pristavu na Slovensko
sa cena modze lisit od krajiny pristavu a sposobu prepravy. Priemerne v ramci EU
pri nakladnej doprave 20' kontajnera politame cenu prepravy Vrozmedzi
1 az 2 EUR na kilometer. Pre modelovu kalkulaciu sme si zvolili najvacsi pristav
v EU — Rotterdam. Z Rotterdamu do Bratislavy to je priblizne 1 500km. V nasej kalkulacii
pocitame s priemernymi cenami, ateda pri 1,5 EUR/m by preprava 20' kontajnera
z Rotterdamu do Bratislavy stala priblizne 2 250 EUR. Ak pripocitame priemerni cenu
kontajnera z Brazilie do EU ( 2 250 EUR), tak cena dovozu je priblizne 5 000 EUR. V tomto
modeli nepocitame s ostatnymi ndkladmi ako poistenie, rézne poplatky a podobne. Pri cene
kavy vychddzame zgrafu 3 apocitame Sndkupom kavovych zin od farmara
za 4,87 EUR/kg. Pri nakupe 28 ton by bola cena 136 360 EUR. Ked’ k tomu pripoc¢itame
cenu dovozu dostaneme sa na 141 360 EUR za jeden 20" kontajner dovezeny z Brazilie

na Slovensko. Pre porovnanie, pri spotovom nakupe 28 ton tych istych kavovych zin
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od spolo¢nosti The Coffe Quest by sme zaplatili 239 680 EUR (8,56 EUR/kg). Cena
priameho nakupu z Brazilie je za tychto podmienok takmer o 60 % niz$ia oproti nakupu
od reexportérov v EU. Model pocita len s priemernymi cenami a nezahrnuje vietky naklady

spojené s dovozom a ndkupom. Z tohto dovodu treba pocitat’ s moznou odchylkou do 10 %.
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Zaver

V praci sme sa zamerali na zhodnotenie perspektivy dovozu vybraného odvetvia
Brazilie na Slovensko. V tomto zmysle bolo nutné pochopit’ tedriu medzinarodného
obchodu a sti¢asné obchodné vztahy medzi Braziliou a Slovenskom. Brazilia predstavuje
obrovsky trh s vel’kym potencidlom. Patri medzi najvaésich producentov a exportérov vo
viacerych odvetviach. Sucasné obchodné vztahy medzi krajinami nie sU dostato¢ne
rozvinuté vzh'adom na nizky podiel vzajomného obchodu. Dévodom je do znaénej miery
protekcionisticka politika Brazilie ale aj protekcionistické opatrenia Eurdpskej Unie vo
vybranych odvetviach. Zna¢ny potencial Brazilie, ako obchodného partnera si Eurdpska unia
dobre uvedomuje, apreto sa momentalne diskutuje o obchodnej dohode medzi EU
a zoskupenim MERCOSUR. V ramci Dohody o vol'nom obchode EU odstrani cla na 100 %
svojho dovozu priemyselného tovaru z MERCOSURu, zatial ¢o MERCOSUR odstrani cla
na 90 % dovozu priemyselného tovaru. Je dolezité poznamenat, ze obchod s najviac
chranenymi vyrobkami je potladany, a preto EU odstrani cla na 82 % pol'nohospodérskeho
tovaru, zatial' o MERCOSUR odstrani cla na 93 %. Cesta k ratifikacii dohody je naro¢na
pretoze juodsudzuju viaceré Staty a zdruzenia vyrobcov. Medzi hlavné dovody patri

ohrozenie eurdpskych vyrobcov, strata konkurencieschopnosti a potravinova bezpe¢nost’.

V rdmci globalneho po6sobenia, a Specificky vo vztahu k Slovensku, dosahuje
Brazilia znaénii komparativnu vyhodu pri produkcii v agropriemysle. Dalsim silnym
odvetvim je tazba a spracovanie nerastnych surovin, ako je napriklad Zelezo. Pri vyrobkoch
zo zeleza dosahuje Brazilia najvyssi exportny potencial vo vztahu ku Slovensku. V tomto
hladisku t'azi Brazilia zo svojho prirodného bohatstva a priaznivého podnebia. V praci sme
hladali odvetvie, ktoré by predstavovalo najvacsiu perspektivu na ziklade sucasnych
trendov s prihliadnutim na potencidl dohody v pripade ratifikdcie. Na zaklade analyzy
sucasného dovozu, dovozu krajin V4 a indexu RCA sa ndm podarilo identifikovat’ viacero

perspektivnych tovarovych skupin.

Blizsie sme analyzovali tovarové skupiny 02 (maso a jedlé mésové droby), 09 (kava,
¢aj, maté a korenie), 24 (tabak a vyrobené tabakové ndhradky), 30 (farmaceutické vyrobky)
a 72 (zelezo a ocel). Pri zhodnoteni perspektivy jednotlivych tovarovych skupin sme dosli
k nasledovnym zaverom. Tovarovu skupinu 02 pokladame za menej perspektivnu
z viacerych dévodov. Sice Brazilia patri medzi najvacsich producentov a exporterov hlavne

hovédzieho mésa, vznika tu obava z pouzivania antibiotik v krmivach pre zvierata. Dalej v
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ramci EU funguje silna ochrana pol'nohospodarskeho trhu vogi tretim krajinam, ale aj medzi
jednotlivymi krajinami EU navzajom. Dovoz misa je postaveny prevazne na kvotach tak,
ako to predpoklada aj budtce znenie dohody medzi EU a MERCOSURom. Poslednym
dévodom je trend zniZovania konzumacie mésa v europskych krajinach. Tovarovu skupinu
09 sme urcili, ako najperspektivnejsiu. Kéva sa v Europskej tinii nepestuje a musi sa dovazat’
z tretich krajin. Brazilske kavové zrna ARABICA patria medzi najkvalitnejSie a zaroven
najvyhladavanejsie na Slovenskom trhu. Perspektivu dovozu dotvéra aj to, ze EU je
regionom s najvacSou spotrebou kavy na svete. Tovarovl skupinu 24 hodnotime, ako
neperspektivnu z viacerych hradisk. Prvym dévodom je snaha EU a jednotlivych Krajin
znizovat’ pocet fajéiarov a uzivatelov tabakovych vyrobkov a fakt, ze pocet uzivatel'ov
tabakovych vyrobkov sa pomaly znizuje. Tiez je dolezite povedat, ze tabakova vyroba na
Slovensku je zanedbatelna. Pri farmaceutickych produktoch existuje urcita perspektiva
dovozu hlavne pri lacnych generickych liekoch, ktoré Brazilia vo velkom produkuje.
Vzhl'adom na silny farmaceuticky trh v EU, v§ak Brazilia nedosahuje komparativnu vyhodu
pri vyrobe tychto produktov. Napriek tomu existuju uréite produkty, ktoré sa v EU
nevyrabaju alebo sa oplatia lacnejSie dovazat’ z Brazilie. Tovarovl skupinu 72 povazujeme
tiez za perspektivnu. Produkty zo Zeleznej rudy st produkty s najvys$Sim exportnym
potencialom Brazilie na Slovensko. V ramci dohody medzi EU a MERCOSURoOm sa pogita
S odstranenim cla na ocel a Zelezo. AvSak sme si vedomi aj urCitych negativ, ktoré by pri
dovoze Zeleza a ocele z Brazilie mohli nastat’. Prvym problémom pre slovenské spolo¢nosti
by mohla byt’ vzdialenost’, rychlost’ a naro¢nost’ prepravy tychto produktov s prihliadnutim
na skladovaciu kapacitu spolo¢nosti. Druhy problém by mohol nastat’ v blizkej budutcnosti

vzhl'adom na snahu EU o zavedenie uhlikového cla.

V praci sme dospeli k z&veru, Ze najperspektivnejsia tovarova skupina je 09 (kava,
Caj, maté a korenie). Z tejto skupiny vidime najvacsi potencial pri dovoze kavového zrna.
Zistili sme, ze na Slovensku momentalne nie je Ziadny vyznamny importér kavy z Brazilie,
a preto praziarne nakupuji komoditu od reexportérov v ostatnych eurépskych krajinach. Pri
dovoze produktu 0901110000 — Kava (okrem prazenej a bezkofeinovej) z Brazilie sa
uplatnuje 0 % clo. Vo vysledkoch prace sme pouzili finanény model aby sme podlozili nase
tvrdenie, ze dovoz kavovych zin z Brazilie je perspektivny. Finanény model pocita len s
priemernymi cenami a nezahfia vsetky naklady spojené s dovozom a nakupom. Vysledna
cena predstavuje 141 360 EUR za jeden 20" kontajner dovezeny z Brazilie na Slovensko. Pri

spotovom nakupe 28 ton tych istych kavovych zin od eurdépskeho reexportera, by slovenské
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praziarne zaplatili 239 680 EUR. Cena priameho nakupu z Brazilie je za tychto podmienok

takmer o 60 % niZ§ia oproti ndkupu od reexportérov v EU.

Na zaklade finan¢nej kalkulacie, ktord sme uskutocnili, sme zistili, Ze ak by
slovenské spolocnosti vytvorili ,,zvdz importérov a nakupovali by z Brazilie spolo¢ne,
vyslo by ich to lacnejSie o 50-60 %. Vznik importéra na Slovensku podporuje aj Tomas
Novak, majitel' Diamonds Roastery, a vidi perspektivu v dovoze kavovych zfn priamo
z Brazilie. Vzhl'adom na poznatky nadobudnuté pri pisani prace a su¢asnom vyvoji trendu
prazenia kavy na Slovensku aV blizkom zahrani¢i, si myslime, Ze je dovoz kavy

perspektivny pre slovenské spolo¢nosti.

82



Zdroje

[1]

[2]

[3]

[4]

[5]

[6]

[7]

[8]

[9]

Balassa B., Trade liberalisation and revealed comparative adventages, in the
manchesteer school, 1965, ¢islo 33., ISSN 1467-9957.

Balassa, B.,1965, Trade Liberalization and Revealed Comparative Advantage.
[elektronicky zdroj] The Manchester School of Economic and Social Studies, 26-71.
Dostupne na:https://doi.org/10.1111/j.1467-9957.1965.tb00050.x

Balaz P. akol., Medzinarodne podnikanie na vine globalizujdcej sa svetovej
ekonomiky, Bratislava: Sprint dva, 2010, 546 s. ISBN 978-80-89393-18-3

Baltensperger M., Dadush, U., The European UnionMercosur Free Trade
Agreement: Prospects and risks, Bruegel Policy Contribution, [online], No. 2019/11,
Brussels [cit. 4. 1. 2023]. Dostupné na: https://www.econstor.eu/bitstream/
10419/23763 4/1/1687136467 .pdf

Bekaert F., Van Hoey M., Hagenbruch T., The future of the European steel industry
, McKinsey & Company [online], 2021 [cit. 20. 3. 2023]. Dostupné na:
https://www.mckinsey.com/~/media/mckinsey/industries/metals%20and%20mining
/our%20insights/the%20future%200f%20the%20european%?20steel%20industry/th

e-future-of-the-european-steel-industry _vf.pdf

Brazilianfarmers, Beef [online], 2022 [cit. 3. 3. 2023]. Dostupné na:

https://brazilianfa rmers.com/category/discover/beef/

Broncek J., Identifikdcia exportného potencidlu Slovenske; Republiky pri
obchodovani s Cinskou udovou Republikou — Ricardovsky pristup, Ekonomické
rozhlady, ¢.48, 2/2019, [online], 2023 [cit. 4. 2. 2023]. Dostupné na:
https://euba.sk/www_write/files/SK/ekonomickerozhlady/2019/er2_2019 broncek
fulltext.pdf

Center of international development at Harvard University,Atlas of economic
complexity, [online]. 2022, [cit. 10. 12. 2022]. Dostupné na:
https://atlas.cid.harvard.edu/ glossary

BRUNECKIENE, J. — PALTANAVICIENE, D. 2012. Measurement of Export

Competitiveness of the Baltic States by Composite Index. In Environmental

83



[10]

[11]

[12]

[13]

[14]

[15]

[16]

[17]

[18]

Research, Engineering and Management. Lithuana Energy Institute. 2012, No. 23, p.
50-62. ISSN: 2029-2139.

Cecafe the Brazilian Coffee Exporters Council, The Mercosur — European Union
Trade Agreement in the Scope of Brazilian Coffee Agribusiness Sustainability,
[online], 2019 [cit. 18. 3. 2023]. Dostupné na:https://www.cecafe.com.
br/en/sustainability/articles/the-mercosur-european-union-trade-agreement-in-the-

scope-of-brazilian-coffee-agribusine ss-sustainability-20190715/

COLLIGNON, S. — ESPOSITO, P. 2017. Measuring European Competitiveness at
the Sectoral Level, ETUI report new 25, Brussels: ETUL.

ContainerFaqgs, How Much Does It Cost To Ship a Container Overseas?, [online],
2023 Dostupné na: https://containerfags.com/cost-shipping-container-overseas/

Crédit Agricole Groupe, Slovakia - Economic and political overview, [online]. 2022
[cit. 21. 12. 2022]. Dostupné na: https://international.groupecreditagricole.com/en/

international-support/slovakia/economic-overview

Daniels J. akol, International Business: Environments and Operations, 10. vyd.
Pearson/Prentice Hall, 2004, 701 s. ISBN 9780-13-121-72-63

Diamonds Roastery, [online], 2023 [cit. 4. 4. 2023]. Dostupné na:
https://diroastery.sk/

DTI. 1994. Department of Trade and Industry of Philippines. The Competitiveness
and Innovation Group. Available online: https://www.dti.gov.ph/about/the- -
organization/competitiveness-innovation/?doing_wp_cron=1609704985.6315
710544586181640625

Duke G., EU-Mercosur deal: what does it mean for the EU beef industry? Mintec
global, [online], 2019 [cit. 17. 3. 2023]. Dostupneé
na:https://www.mintecglobal.com/top-stories/eu-mercosur-deal-what-does-it-mean-

for-the-eu-beef-industry

EEAS, First EU-Brazil Fair and Ethical Trade Consultation Forum, held in Rio de
Janeiro on 21st June 2018, [online], 2018 [cit. 4. 2. 2023]. Dostupné na:

https://www.eeas .europa .eu /node/47546 _en

84



[19]

[20]

[21]

[22]

[23]

[24]

[25]

[26]

[27]

[28]

Euro Domik, Brazilia: prirodné zdroje. Nerasty a priemysel Brazilie. Potencial
prirodnych zdrojov, [online]. 2022 [cit. 17. 12. 2022]. Dostupné na:
https://eurodomik.ru/sk/materials/braziliya-prirodnye-resursy-poleznye-

iskopaemye-i-promyshlennost-brazilii-prirodno-resursnyi-poten.htmi

Euromeat news, Record growth for Brazilian beef exports [online], 2021 [cit. 27. 2.
2023]. Dostupné na: https://www.euromeatnews.com/Article-Record-growth-for-

Brazi lian-beef-exports/5636

European commision, Brazil, [online]. 2022 [cit. 10. 12. 2022]. Dostupné na:
https://policy.trade.ec.europa.eu/eu-trade-relationships-country-and-

region/countries-and-regions/brazil_en

European Commission, EU and Mercosur reach agreement on trade, [online], Press
release, Brussels, 28 June 2019 [cit. 20. 3. 2023]. Dostupné na: https://ec.europa.eu/

commission/presscorner/detail/en/IP_19 3396

European CommissionThe EU-Mercosur agreement explained, [online], 2023 [cit.
10. 2. 2023]. Dostupné na: https://policy.trade.ec.europa.eu/eu-trade-relationships-
country-and-region/countries-and-regions/mercosur/eu-mercosur-

agreement/agreement-explained_en
Eurostat [online], Dostupné na: https://ec.europa.eu/eurostat/en/

Exportari, LATINSKA AMERIKA S VEELVYSLANCOM CIGANOM, [online].
2021 [cit. 21. 1. 2023]. Dostupné na: https://skpodcasty.sk/podcasty/exportair/

epizoda/ latinska-amerika-s-velvyslancom-ciganom/

Grantm M., Porter’s ‘Competitive Advantage of Nations’: An Assessment.” Strategic,
[elektronicky zdroj], Management Journal 12, no. 7, 1991: 535-48. Dostupne na:
http://ww.jstor.or g/stable/2486525.

Groupe Credit du Nord, Country risk of Brazil : International trade, , [online]. 2022
[cit. 17. 12. 2022]. Dostupné  na: https://www.objectif-import-

export.fr/en/international-marketplaces/country/brazil/trade-country-risk

HSBC. International Business Guide: Brazil. [online]. 2022 [cit. 28. 11. 2022].

Dostupné na: https://www.business.hsbc.com/business-guides/brazil

85


https://www.objectif-import-export.fr/en/international-marketplaces/country/brazil/trade-country-risk
https://www.objectif-import-export.fr/en/international-marketplaces/country/brazil/trade-country-risk
https://www.business.hsbc.com/business-guides/brazil

[29]

[30]

[31]

[32]

[33]

[34]

[35]

[36]

[37]

[38]

CHIKAN, A. 2008. National and firm competitiveness: A general research model. In
Competitiveness Review. 2008, 18(1), p. 20-28.

Indexbox, Slovakia - Beef (Cattle Meat) - Market Analysis, Forecast, Size, Trends
and Insights, [online], 2023 [cit. 17. 3. 2023]. Dostupné na: https://www.indexbox.io
[store/slovakia-beef-cattle-meat-market-report-analysis-and-forecast-to-2025/

JanCura M., Prozbik J., Vyvoj a Struktara Slovenského exportu a importu, Bencot
weekly report, Cislo 18, [online], 2018 [cit. 9. 1. 2023]. Dostupné na:
https://www.bencont.sk/app/cmsSiteAttachment.php?ID=212&disposition=inline

Jones R., Heckscher—Ohlin Trade Theory [elektronicky zdroj], Cornel University,
online, 13 s. [cit. 2022-20-12]. Dostupné na: https://courses.cit.cornell.edu
/econ6100/JonesHecks herOhlin.pdf

Kirdly L., Novy importér zelenej kavy z Brazilie na Slovensku!, Blog o Kéave,
[online], 2023 [cit. 4. 4. 2023]. Dostupné na: https://blogokave.sk/kavaz-brazil-

novinka-pre-slovenske-praziarne/

Kocénova D., The importance of primary commodities in the foreign trade of Brazil
in the 21st century, Ekonomické rozhlady, ¢islo 51, 2022, [online], 2023, Dostupné
na: https://sekarl.euba.sk/arl-eu/sk/csg/?repo=eurepo&key=38417918736

Kopp C., Product Life Cycle Explained: Stage and Examples,[elektronicky
zdroj], online,[cit.2022-20-12].Dostupné na: https://www.investopedia.com/terms

Ip/produc t-life-cycle.asp

Koreit M., Dohoda Unie s juhoamerickymi $tatmi poskodi slovenskych producentov
cukru, tvrdia agrosamospravy, Euractive, [online], 2019 [cit. 4. 3. 2023]. Dostupné
na:https://euractiv.sk/section/ekonomika-a-euro/news/dohoda-unie-s-juhoamerick

ymi-statmi-poskodi-slovenskych-producentov-cukru-tvrdia-agrosamospravy/

Leamer E., The Leontief Paradox, Reconsidered, [elektronicky zdroj], Journal of
Political Economy 88, no. 3, 1980, 495-503 s. Dostupne na: http://mwww:.jstor.org
/stable/1831928.

Leel S., Albaladejo M., Moreira M., Latin American Industrial Competitiveness and
the Challenge of Globalization [online] 2004., IDB INTAL-ITD Occasional Paper
No. SITI- 05 [cit. 27. 1. 2023]. Dostupné na: http://dx.doi.org/10.2139/ssrn.511462

86



[39]

[40]

[41]

[42]

[43]

[44]

[45]

[46]

[47]

[48]

Lloyds bank, The economic context of Slovakia, [online]. 2023 [cit. 11. 2. 2023].
Dostupné  na :https://www.lloydsbanktrade.com/en/market-potential/slovakia/

economi cal-context

Malé¢ a stredné podnikanie v ¢islach v roku 2021, Slovak Business Agency,
Bratislava,  [online], 2022 [cit. 21. 2. 2023]. Dostupné na:
https://monitoringmsp.sk/wp-content/
uploads/2022/07/MSP_v_cislach_2021 final.pdf

Market Access map, [online], 2023 [cit. 4. 4. 2023]. Dostupné na:
https://www.macmap.org/en//query/results?reporter=703&partner=076&product=0
90111 &level=6

MCcFETRIDGE. 1995. Competitiveness: concepts and measures. Ottawa: Industry
Canada, 1995. Occasional paper (Canada. Industry Canada), no. 5.

MZVEZSR. Ekonomické informécia o teritériu Brazilia, [online]. 2017 [cit. 28. 11.
2022].Dostupné na: https://www.mzv.sk/documents/10182/620840/Braz%C3%A
Dlia+-+ekonomick%C3%A9+inform%C3%Alcie+o+terit%C3%B3riu+
2017/63448072-4343-429d-a7a8-0fa26634d00a?version=1.3&previewFileIndex=

Nikas A. aspol., A comparative study of biodiesel in Brazil and Argentina: An
integrated systems of innovation perspective, [online]. Renewable and Sustainable
Energy Reviews, volume 156, 2022, Dostupné na: https://www.sciencedirect.com/
science/article/p 1i/S1364032121012855

OEC, Country profile, [online]. 2022, [cit. 10. 12. 2022]. Dostupné na:

https://oec.world/en/profile/country/bra

OECD, Economic outlook [online]. Volume 2022, [cit. 28. 11. 2022]. Dostupné na:
file://IC:/Users/Asus/Downloads/Brazil-economic-outlook-projection-note-
november-2022.pdf

Oliveira B., Pianto D., Export potential of Brazilian industrial firms, [online]. 2010
[cit. 19. 12. 2022]. Dostupné na: https://www.scielo.br/j/ecoa/a/XVb5J3g
MQXSr7TzvtjsB vmf/?format=html&lang=en

Olmedo L., Santos M., Steffen O., 2022, Acordo Mercosul - Unido Europeia:

Oportunidades para as ExportacGes Brasileiras, [elektronicky zdroj] Agéncia

87



[49]

[50]

[51]

[52]

[53]

[54]

Brasileira de Promocéo de Exportacdes e Investimentos (ApexBrasil) Dostupne na:
https://apexbrasil.com.br/ br/pt/ conteudo/estudos/estudo-acordo-mercosul-uniao-
europeia--oportunidades-para-as-exp.htmi

Reuters, Brazil to export record volume of ethanol to Europe this year -S&P Global
[online]. 2022 [cit. 19. 12. 2022]. Dostupné na:
https://www.reuters.com/markets/com modities/brazil-export-record-volume-

ethanol-europe-this-year-sp-global-2022-09-19/

Sindusfarma, Profile of the pharmaceutical industry, [online], 2022 [cit. 20. 3. 2023].
Dostupné na: https://sindusfarma.org.br/uploads/files/229d-gerson-almeida/Publicac
oes_PPTs/PERFIL_IND_FARMACEUTICA_22_ENG.pdf

S&P Global Commodity Insights, H1 Brazilian steel exports to Europe skyrocket
710% on year amid war in Ukraine, [online]. 2022 [cit. 11. 12. 2022]. Dostupné na:
https://www.spglobal.com/commodityinsights/en/market-insights/topics/metals-

trade-review

S&P Global Commodity Insights, Avaliacdo de preco Platts para o etanol anidro da
regidao NNE do Brasil, Theory [elektronicky zdroj], 2022 , [cit. 2023-19-4]. Dostupné
na:  https://www.spglobal.com/commodityinsights/pt/our-methodology/priceasse
ssments/agriculture/platts-nne-brazil-ethanol-price-assessment

Szalai P., Ktoré krajiny predavaju ocel’ pod ceny?, Euractive [online], 2017 [cit. 17.
2. 2023]. Dostupné na: https://euractiv.sk/section/vonkajsie-vztahy/news/ktore-

krajiny-predavaju-ocel-pod-ceny/

Statisticky Grad SR, Spotreba kdvy na Slovensku stiipla, vlani jej kazdy obyvatel
skonzumoval v priemere 2,8 kilogramu, [online], 2022 [cit. 18. 3. 2023]. Dostupné
na: https://slovak.statistics.sk/wps/portal/ext/aboutus/office.activites/officeNews
Ivsetkyaktuality/b67d08de-90dc-46a2-89126d7d3a51db8b/ut/p/z1/tVLLUsI
WFPOWF12294a-grvAOLQqjgAlzcZIHIAIbbCNVP7e4l gQx-fCLPKac-

85JyfAY QG8FjuSEIqgWmzMOeHB_SSM6WBAGOL4Y 0ixGO0eTA
ZsSj_RgfgygVIMzjG_Z9Wh67hHOfODf198BB57VeqtLSFTaitJul7asl7ZYawvNJ
HdS7836JDZmY-GuLfT6_UUahDnSvLD7mGe2F4ieTfukZwd5mLvCJ3IK
OWPLNpMS5JLICZz3-yfXCFXwyGpp6_QoYjFnnhJSKI9HPKY's2g27U9cF5n7Bvi
mR2I0hF9qiAjMd7LoY FarpjdJ3fzRYoRwDlymIdNIIY MOoTSgHgbE972Q9DE4Z

88


https://www.reuters.com/markets/com

[55]

[56]

[57]

[58]

[59]

[60]

[61]

[62]

N9rxsPxyvQVujyEomDx4fIh8Ss200sPD5yZsJWtS6eNSz-MW1Dx-
rUpUZ6UyyLpmicp8b85ILrbXtqoYVdlzkrpVabwslUZeFnJaVajcxjdGyr
WUXdvblejs9cjydU--m-YycvlRvDCAI!!/dz/d5/L2dBISEvVZOFBISO9nQSEh/

TA3, Ceny st historické v celej Eurdpe, miso je import. Forrai ozrejmila, ¢o ¢aka
Slovakov, [online], 2023  [cit. 17. 3. 2023]. Dostupné na:
https://www.ta3.com/clanok /261010/ceny-masa-su-historicke-v-celej-europe-

najlacnejsi-je-import-forrai-ozrejmila-co-caka-slovakov/2

TASR, Slovak zje za rok 70 kg maisa, jeho spotreba za pét’ rokov vzrastla, [online],
2021 [cit. 16. 3. 2023]. Dostupné na: https://www.teraz.sk/ekonomika/slovak-zje-za-
rok-70-kg-masa-jeho-spo/549390-clanok.html

Trading economics, [online]. 2022 [cit. 7. 12. 2022]. Dostupné na:

https://tradingeconomics.com/brazil/exports-by-country
Tridge, [online], 2022, Dostupné na: https://www.tridge.com/company

UVZSR - trad verejného zdravotnictva SR , Vyvoj fajcenia v Slovenskej republike,
[online], 2020 [cit. 19. 3. 2023]. Dostupné na: https://www.uvzsr.sk
/index.php?option=com_content&view=article&id=4557%3Avyvoj-fajenia-
vnslovenskej-republike&c atid=106%3Aaktualne&Itemid=1

Valaskova, K.; Nagy, M.; Zabojnik, S.; Lazaroiu, G. Industry 4.0 Wireless Networks
and Cyber-Physical Smart Manufacturing Systems as Accelerators of Value-Added
Growth in Slovak Exports. Mathematics, [elektronicky zdroj], 2022 , [cit. 2023-19-
4]. Dostupné na:. https://doi.org/10.3390/math10142452

Valdes C., USDA, Brazil’s Momentum as a Global Agricultural Supplier Faces
Headwinds [online]. 2022 [cit. 20. 12. 2022]. Dostupné na: https://www.ers.usda.gov
/amber-waves/2022/september/brazil-s-momentum-as-a-global-agricultural-

supplier-faces-headwinds/

WEF. 2015. The Global Competitiveness Report 2015-2016. Available online:
http://www3.weforum.org/docs/gcr/2015-
2016/Global_Competitiveness_Report_2015- 2016.pdf

89



[63]

[64]

[65]

[66]

[67]

[68]

What Is International Trade Theory? Country Similarity Theory [elektronicky zdroj],
Saylor Academy, [cit. 2022-20-12]. Dostupné na: https://learn.saylor.org/mod
/book/view.php? 1d=32092&chapterid=10524

WIFO (Austrian Institute of Economic Research, European Union and Centre for
European Economic Research). 2017. Measuring Competitiveness. Final Report

World Bank Group, Doing Bussiness - Economy Profile Brazil, [elektronicky zdroj],
2022 , [cit. 2023-19-4]. Dostupné na: https://archive.doingbusiness.org/content/da
m/doingBusi ness/country/b/brazil/BRA.pdf

Zabojnik S., Borovska Z., Competitiveness of the Slovak Republic as a Determinant
of its Success in Third Country Markets, SHS Web of Conferences 92, [online]. 2022
[cit. 20. 4. 2023]. Dostupné na: https://translate.google.sk/?hl=sk&sl=en&tl=s
k&text=SHS%2 0Web%200f%20Conferences%2092&op=translate

ZABOJNIK S., CIDEROVA D., KRAJCIK D. Competitiveness in International
Business: Challenges for the EU Economies. Praha: Wolters Kluwer CR, 2020, 272
s. [12,3 AH]. ISBN 978-80-7676-006-6.

Zabojnik S., RuZzekova V., Hrinko J., Ekonomicka diplomacia a teritorialne analyzy,
Bratislava, Ekoném, 2021, 162 s., ISBN 978-80-225-4897-7

90



91



	Obsah
	Úvod

	1. Teoretické východiska
	1.1 Medzinárodný obchod a konkurencieschopnosť
	1.1.1 Exportná medzera
	1.1.2 Exportný potenciál
	1.2 Teritoriálna analýza a spôsob získavania informácii
	1.3 Súčasný stav riešenej problematiky
	1.3.1 Vzťahy Brazílie s EÚ a SR
	1.3.2 Brazília ako perspektívny dodávateľ komodít pre import

	2. Cieľ práce
	2.1 Metodika práce a metódy skúmania
	3.1 Brazília – hospodársky vývoj
	3.1.1 Brazília - hlavné odvetvia hospodárstva
	3.1.2 Brazília - štruktúra zahraničného obchodu
	Tabuľka 1 Vývoj exportu a importu krajín EÚ a Brazílie (2019 – 2021 v mil/€)
	Tabuľka 2 Teritoriálna štruktúra exportu Brazílie do Európy (2021 v mil/$
	Tabuľka 3 Komoditná štruktúra importu Európy z Brazílie (2021 v mil/$)

	3.1.3 SR - zahraničný obchod
	Graf 1 Zahraničný obchod SR (2018-2022 v mil/€)
	Tabuľka 4 Dovoz SR podľa kategórie produktov (2021 v mld/$)
	Tabuľka 5 Dovoz SR podľa krajiny (2021 v mld/$)

	3.2 Vzájomný obchod medzi SR a Brazíliou
	Graf 2 Zahraničný obchod SR s Brazíliou (2017-2021, tis/$)
	Tabuľka 6 Komoditná štruktúra importu SR z Brazílie (2021 tis/$)

	3.3 Potenciál importu na základe susedných krajín
	Tabuľka 7 Komoditná štruktúra importu Česka z Brazílie (2021 tis/$)
	Tabuľka 8 Komoditná štruktúra importu Poľska z Brazílie (2021 tis/$)
	Tabuľka 9 Komoditná štruktúra importu Maďarska z Brazílie (2021 tis/$)

	3.4 Potenciál importu na základe RCA indexu
	Tabuľka 10 Najvyššie hodnoty indexu RCA 1 Brazília - HS 4 (2021)
	Tabuľka 11 Najnižšie hodnoty indexu RCA 1 Brazília - HS 4 (2021)
	Tabuľka 12 Najvyššie hodnoty indexu RCA 1 SR - HS 4 (2021)
	Tabuľka 13 Najnižšie hodnoty indexu RCA 1 SR - HS 4 (2021)
	Tabuľka 14 Najvyššie hodnoty indexu RCA 2 Brazília - HS 4 (2021)
	Tabuľka 15 Najnižšie hodnoty indexu RCA 2 SR - HS 4 (2021)

	3.5 Analýza vybraných odvetví
	3.5.1 Mäso a jedlé mäsové droby
	3.5.2 Káva, čaj, maté a korenie
	3.5.3 Tabak a vyrobené tabakové náhradky
	3.5.4 Farmaceutické výrobky
	3.5.5. Železo a oceľ
	3.5.6. Zhodnotenie perspektívy vybraných odvetví
	3.6. Káva ako perspektívny produkt dovozu z Brazílie
	Graf 3 Rozdiel v cene kávového zrna v Brazílii a EÚ

	Záver

	Zdroje

