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Odporucanie NBS k rizikam
spojenym s vyvojom na trhu
retailovych Uverov

Pavol Juréa, Ndarodnd banka Slovenska

VWvoj na trhu retailovych dverov je jednym z najvyznamnejsich faktorov vplyvajicich na
stabilitu slovenského bankového sektora. Tyka sa to najmd uverov na byvanie, ktorych
tempo rastu bolo v predchddzajicom obdobi jedno z najvyssich v EU. Vyraznejsie tieZ
stupol vyznam refinancovania uz existujticich Gverov. Pri analyze suc¢asného vyvoja viak
bolo identifikované nedostatocne obozretné nastavenie parametrov poskytovania tverov
v bankovom sektore. S cielom podporit financnd stabilitu preto Ndrodnd banka Slovenska
vydala odportcanie NBS ¢. 1/2014 zo 7. oktébra 2014 v oblasti politiky obozretnosti na
makroUrovni k rizikdm spojenym s vyvojom na trhu retailovych tverov. Hlavnym ucelom
tohto odporucania je posobit preventivne proti dalsej kumuldcii tychto rizik, hoci negativne
vplyvy materializdcie tychto rizik na banky a ich klientov sa este nestihli vyraznejsie prejavit.

TRENDY NA TRHU UVEROV VYZNAMNE
OVPLYVNUJU BANKY, ICH KLIENTOV AJ
CELU EKONOMIKU

Poskytovanie retailovych Uverov na byvanie je
jedna z najvyznamnejsich aktivit slovenskych
bank, a to z hladiska Struktdry ich aktiv aj tvorby
zisku. Retailové Uvery na byvanie tvoria priblizne
stvrtinu celkovych aktiv bankového sektora, sa-
motné retailové Uvery vratane spotrebitelskych
Uverov a dalsich typov Uverov dokonca az tretinu.
Hoci Uroven zadlZzenosti domacnostf zostava pod
priemerom eurozony, uvedeny podiel Uverov na
byvanie na bilan¢nej sume bankového sektora
je jednym z najvyssich v rdmci krajin eurozony.
Vzhladom na tento podiel vplyvaju trendy na
trhu retailovych Uverov bank vyraznym spdso-
bom na zmeny ziskovosti bankového sektora,
a to prostrednictvom zmeny Urokovych marZi,
objemu poskytnutych uverov aj pripadnych na-
kladov vyplyvajucich z kreditného rizika.

Vyvoj na trhu retailovych Gverov na byvanie
vratane Uverovych podmienok zo strany bank
a parametrov poskytovanych Uverov vsak ma vy-
razny vplyv aj na samotnych klientov bank. Uver
na byvanie predstavuje pre mnohych klientov
najvacsi financny zavazok v Zivote. Pripadné rizika
spojené s Uverom, napr. v dosledku straty prijmu
alebo vyraznejsieho zvysenia splatky, mézu mat
preto na klientov vyrazny negativny dopad.

Trendy tykajuce sa Uverov retailu maju zaro-
ven vyznamny vplyv na makroekonomicky vyvoj
v domdcej ekonomike. Z tohto hladiska je naj-
doleZitejsim dopad na trh nehnutelnosti, ktory
je najvyznamnejsim trhom aktiv na Slovensku.
Hlavnym rizikom je, Ze v pripade prilis uvolnenych
Uverovych Standardov béank, ktoré by nedostatoc-
ne zohladnovali rizika, by mohol nastat prili$ velky
rast Uverov spojeny s neudrzatelnym zvysovanim
cien nehnutelnosti. Dostupnost retailovych Gve-
rov vsak vplyva aj na vysku domdcej spotreby, ako
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aj na uroven ekonomickej produkcie, najma v sek-
tore stavebnictva. Z tychto dovodov je vyvoj na
trhu retailovych Gverov spolu s vyvojom finan¢nej
situdcie domacnosti a s vyvojom na trhu nehnu-
telnosti jednou z najvyznamnejsich oblasti pre
finan¢nu stabilitu.

Pri_hodnoteni vyvoja na trhu retailovych Uve-
rov a pri jeho porovnani s vyvojom na tomto trhu
v zahrani¢i, najma v ostatnych krajindch eurozé-
ny, je potrebné zobrat do Uvahy viaceré $pecifika
slovenskej ekonomiky. Okrem vysokého podielu
Uverov na byvanie v bilancidch bank ide najma
0 vysoky podiel domécnosti vlastniacich nehnu-
telnost, pricom tato nehnutelnost zéroven pred-
stavuje vyznamnu ¢ast majetku domacnosti, ¢o
zvysuje negativny dopad pripadnej neschopnosti
klientov splacat Uver a ndslednej potreby odpre-
dat nehnutelnost. Odlisny je aj historicky vyvoj.
Vyrazny rast retailovych Uverov v poslednom de-
satroci bol podmieneny najma nizkou zadlzenos-
tou domécnosti na zaciatku tohto obdobia.

IDENTIFIKACIA RIZIK SPOJENYCH

S AKTUALNYM VYVOJOM

Vzhladom na vyznam retailovych Gverov pre ban-
ky, klientov, finan¢nu stabilitu aj pre ekonomicky
vyvoj, vystupuje do popredia potreba obozretné-
ho pristupu pri ich poskytovani, najma v pripade
Uverov na byvanie. Konkurencny tlak na trhu Gve-
rov podporeny moznostou splatit hypotéku v jed-
nej banke hypotékou z inej banky bez poplatkov
v Case refixacie Urokovej sadzby je mozné vnimat
pozitivne. Zaroven je vsak potrebné podrobne
analyzovat parametre poskytovanych Uverov
a najma skutocnost, ¢i v désledku konkurencie ne-
dochadza k podhodnocovaniu rizik zo strany bank.
Takéto spravanie, ktoré bolo mozné zaznamenat
na slovenskom trhu najma v obdobi rokov 2007
a 2008, modZe podnietit ndrast systémového rizika.
To v pripade negativneho vyvoja v sektore domac-
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nosti moze viest k prehibeniu negativneho dopa-
du na stabilitu slovenského finan¢ného systému.

Jednym z najvyznamnejsich rizik je skuto¢nost,
Ze pri relativne vyznamnej ¢asti novych Uverov na
byvanie dosahuje hodnota LTV' Uroven 100 %. To
moZe viest k zvysenému riziku tvorby nerovnovah
na trhu nehnutelnosti s moznymi negativnymi
dbsledkami na banky, ich klientov a ekonomiku
ako celok.

Pre finan¢nu stabilitu je zdroven dolezité, aby
banky adekvéatne vyhodnocovali schopnost retai-
lovych klientov splacat svoje zavazky voci bankam.
Osobitne v obdobi nizkych Urokovych sadzieb je
dolezité hodnotit schopnost klientov splécat Gve-
ry dostatoc¢ne konzervativne aj vzhladom na rizi-
ko buduceho zvysenia Urokovych sadzieb, a tym
aj splatok Uverov.

Jednouzo Specifickych charakteristik slovenské-
ho retailového trhu v porovnani s inymi krajinami
je pomerne vyrazny vplyv finan¢nych sprostred-
kovatelov. S tymto vyvojom moze sUvisiet najma
riziko zvyseného tlaku na dal3ie uvolfiovanie Gve-
rovych standardov bank, ktoré je potrebné detail-
ne monitorovat.

Zvysené riziko mozu predstavovat Uvery, pri
ktorych dochéadza len k velmi pomalému splaca-

niu istiny Gveru. Ide najma o Uvery s neprimerane
vysokou dobou splatnosti Uveru, ako aj o Uvery,
pri ktorych banky prestvaju zatazenie klienta na
neskorsie obdobie. Hlavnym dévodom tohto rizi-
ka je, Ze klientom sa pri rastucej zadlZzenosti znizu-
je mozZnost dalSieho predlZenia splatnosti alebo
odkladu splatok v pripade finan¢nych tazkosti so
splacanim Uveru v buducnosti.

Podrobnejsi prehlad uvedenych rizik identifiko-
vanych na slovenskom trhu s retailovymi Gvermi
jevtab. 1.

PREHLAD ODPORUCANI NARODNEJ BANKY
SLOVENSKA

S ciefom podporit stabilitu bankového sektora
7 perspektivy obozretnosti na makrodrovni a pri-
spiet k zmierneniu vyssie uvedenych rizik, ako aj
zachovat zdravo fungujuci trh retailovych Gveroy,
vydala Narodna banka Slovenska niekolko odpo-
rac¢ani. Zamerom Nérodnej banky Slovenska je
predovsetkym zabezpecit udrzatelnost Uverového
rastu, nie jeho obmedzenie. Opatrenia su preto za-
merané predovsetkym na podmienky poskytova-
nia retailovych Uverov. Predmetom odporucani je
najma implementacia obozretnych zasad zodpo-
vedného poskytovania Uverov do procesov a Stan-

Tabulka 1 Prehlad rizik identifikovanych na trhu retailovych Gverov

Riziko

Popis rizika

1

Ukazovatel LTV (loan to value) vy-
jadruje pomer medzi vyskou tveru
a hodnotou zakladanej nehnu-
telnosti.

Poskytovanie Uverov s hodnotou LTV blizkou alebo prevysujicou 100 % zvysuje

Vznik nerovnovah na trhu
nehnutelnostf

Zvysené vystavenie klien-
ta aj banky voci volatilite
cien nehnutelnostf

Narast urokovych sadzieb
a nezamestnanosti

Koncentrécia dihu pri uz
zadlzenych klientoch

Kumulécia doteraz ne-
podchytenych rizik

Rizikd plynuce z vystave-
nia bank voci finan¢nym
sprostredkovatelom

Zdroj: NBS.

pravdepodobnost vzniku cenovych bublin na trhu nehnutelnosti, kedZe vlastny vklad
klientov do transakcie kipy nehnutelnosti je nizky. Trh nehnutelnosti sa tym dostava do
nerovnovahy a zvysuje sa riziko strat pre banky.

V pripade poklesu ceny nehnutelnosti sa pri vysokej hodnote LTV banke zvy3uje strata
v pripade zlyhania dlZnika. Klientovi nemusi v pripade problémov so splacanim Gveru
a nasledného predaja nehnutelnosti stacit vynos z tohto predaja na pokrytie celého
zavazku voci banke, ¢im sa vystavuje exeku¢nému konaniu.

Pokial sa pri nizkych urokovych sadzbach zaroven zvysuje podiel klientov, ktorym po
vynaloZenf vietkych nevyhnutnych vydavkov a odpocitani splatok zostava z ich prijmu
len velmi mald ¢ast, mdZe zvysenie Urokovych sadzieb, ndrast nezamestnanosti alebo
dokonca ich kombinacia predstavovat vyrazné riziko pre klienta aj pre banku.

Hoci celkova zadlzenost slovenskych domécnosti je v porovnani s inym krajinami nizsia,
navysovanie objemu Uverov existujucim klientom alebo pri ich refinancovani zvysuje
koncentraciu zadlZenosti uz zadlZzenych klientov. V sti¢asnosti sa pri navysovani objemu
Uverov banky spoliehaju najma na modely zalozené na doterajsom splacani Gverov.
Treba si viak uvedomit, Ze tento typ modelov sa vyvijal pri celkovej nizSej zadlZzenosti
klientov a v sucasnosti preto moze pri vyraznejsie zadlzenych klientoch podhodnocovat
riziko.

Poskytovanie Uverov s prilis dlhou splatnostou a Uverov s odlozenymi alebo rastdcimi
splatkami vytvara nové rizikd, ktoré neboli v doméacom bankovom sektore vyraznejsie
pritomné. Neboli preto implementované ani v systémoch riadenia rizik a v ocefovani
Uverov. Navyse ide o rizikd, ktoré maju systémovy rozmer, kedZe vyrazne zvysuju procyk-
licky charakter finan¢nych cyklov a postihuju aj tie banky, ktoré tieto Uvery neposkytuju.
Moznym rizikom je aj vyraznd previazanost bank a finan¢nych sprostredkovatelov pri
poskytovani novych Uverov. Snahou financnych sprostredkovatelov je Gver poskytndt,
pricom nie su vystaveni moznym stratdm z tychto Uverov. V pripade, ak sprostredko-
vané Uvery tvoria vyznamnu ¢ast poskytnutych dveroy, zo strany sprostredkovatelov
moZe vznikat tlak na znizovanie Uverovych standardov v banke. Takéto spravanie moéze
predstavovat v kone¢nom dosledku zvysené riziko pre banky aj pre klientov.
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Mortgage Underwriting Practices,
april 2012.

dardov bank. Ide najma o povinnost vyzadovat istu
mieru spolufinancovania vlastnymi prostriedkami
zo strany klienta pri kipe nehnutelnosti, zodpo-
vednost banky za overenie dostato¢nosti prijmu
klienta na schopnost splacat Uver vratane narastu
urokovych sadzieb a obozretny pristup k posky-
tovaniu Uverov prostrednictvom externych sietf
predaja vratane finan¢nych sprostredkovatelov.
Prehlad jednotlivych odportcanije v tab. 2.
Ucelom odpordcani je predovietkym predché-
dzat zvy3ovaniu tychto rizik este v ¢ase, ked' situ-
acia neviedla k vyraznej$im stratam pre banky, o
je v sulade s hlavnou ulohou politiky obozretnosti
na makrourovni.V bankovom sektore zatial nebolo
zaznamenané vyraznejsie zrychlenie ndrastu zly-
hanych uUverov retailu. Negativne trendy sa nepre-
javili ani na trhu nehnutelnosti, kde nebola iden-
tifikovana tvorba cenovych bublin ani zhorsenie
dostupnosti byvania. Viaceré banky poskytujuce
retailové Uvery navyse disponuju vysokym obje-
mom vlastnych zdrojov nad rdmec miniméalnych
kapitalovych poZiadaviek, ¢o zvysuje ich odolnost
voci pripadnym rizikdm. Z tohto hladiska mozno

Tabulka 2 Zjednoduseny prehlad jednotlivych odporacani

vnimat vydanie odporucani predovsetkym ako
preventivne opatrenie strukturdlneho charakteru.
Dosledkom uvedenych rizik totiz méZe byt vyssia
citlivost portfélif retailovych Gverov v pripade ne-
priaznivého vyvoja.

REGULATORNE PRINCIPY PRIJATE NA
MEDZINARODNEJ UROVNI A V ZAHRANICI
Odporucania Narodnej banky Slovenska su do
velkej miery zaloZzené na legislativnych doku-
mentoch a regulatérnych principoch, ktoré boli
v nedavnom obdobi prijaté na medzinarodnej
drovni.

Jednym z délezitych dokumentov su zékladné
principy poskytovania Gverov na byvanie? ktoré
vydal Vybor pre finan¢nu stabilitu (Financial Sta-
bility Board, FSB) v roku 2012. Tieto zésady by sa
mali v jednotlivych jurisdikcidch postupne imple-
mentovat. FSB sa v tomto dokumente sustredi
najma na nasledujuce zakladné principy:

a) Pri poskytovani Uverov by mali veritelia vycha-
dzat z dokladného hodnotenia prijmu klienta

a jeho variability v ¢ase.

Odporucanie

Dodrziavanie limitov tykajucich sa
hodnoty LTV pri novych tveroch na
byvanie

Stanovenie a dodrziavanie vnutorné-
ho limitu na ukazovatel schopnosti
klienta splacat Gver

Zachovanie limitu na ukazovatel
schopnosti klienta splacat Uver aj

v pripade nepriaznivych podmienok
Vlykonavanie stresového testovania
portfolia na narast sadzieb a zvysenie
nezamestnanosti

Neposkytovanie retailovych Gverov
s dlhou dobou splatnosti a s presu-
nom zataZenia klienta na neskorsie
obdobie

Zachovévanie obozretného pristupu
pri refinancovani Uverov spojenom
S vyznamnym navysenim istiny

Zachovévanie obozretného pristupu
k poskytovaniu Uverov prostrednic-
tvom sprostredkovatelov

Popis odportcania

Podiel novych Gverov s LTV medzi 90 % a 100 % by sa mal do roku 2017 po-
stupne znizovat z 25 % na 10 %. Hodnota LTV by pri Ziadnom Uvere nemala
presiahnut 100 %.

Banky by mali zachovévat obozretny pristup pri oceneni zalozenej nehnutel-
nosti.

Interny systém banky by mal obsahovat zavézny limit na interny ukazovatel
schopnosti klienta splacat Gver.

Banky by mali vyzadovat predlozenie dokladov o prijme klienta a overovat
ich z nezavislych internych alebo externych zdrojov.

Interny limit na schopnost klienta splacat Uver by mal zostat zachovany aj
pri predpoklade nérastu trokovych sadzieb o 2 percentualne body a pri
predpoklade najdlhiej odportucanej doby do splatnosti.

Banka by mala vykonavat stresové testovanie portfélia na narast Urokovych
sadzieb a na zvysenie nezamestnanosti. Vysledky by sa mali zohladnhovat pri
Uprave internych limitov na schopnost klientov splacat ver.

Pri Uveroch zaloZenych nehnutelnostou, medzitiveroch a stavebnych
Uveroch by splatnost nemala presiahnut 30 rokov (s vynimkou 10 % novych
Uverov). Pri ostatnych Uveroch by splatnost nemala presiahnut 9 rokov

v obdobiod 1. marca 2015 do 31. decembra 2015, resp. 8 rokov v obdobi od
1.janudra 2016.

Banky by nemali poskytovat Gvery, pri ktorych je v ¢ase poskytnutia dohod-
nuty (Ciastocny) odklad splatok Uroku alebo istiny, postupne sa zvysujlce
splatky alebo doc¢asné zniZenie Uroku.

Pri refinancovani Uverov spojenom s navysenim istiny o viac ako 2 000 €
alebo 5 % by banky mali dodrziavat limity na LTV a najdIhsiu splatnost,
vyzadovat doklady o prijme a overit interny limit na ukazovatel schopnosti
klienta splacat

Banky by mali samostatne monitorovat, posudzovat a riadit kreditné riziko

z Gverov poskytnutych prostrednictvom finan¢nych sprostredkovatelov
vratane dodrZiavania uvedenych odportcani. Podiel tychto Gverov by mali
udrziavat na takej Urovni, aby neboli vystavené tlaku na zmierrovanie Uvero-
vych podmienok.

Zdroj: NBS.

Pozndmka: Popis jednotlivych odportcani'v tejto tabulke je ziednoduseny. PIné znenie odporucani je uvedené vo Vestniku NBS a obsahuje podrobnejsiu metodiku

aviaceré vynimky.
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b)Veritelia by mali vhodnym sp&sobom posudzo-
vat schopnost diznikov splacat Uvery, a to bez
nutnosti realizacie kolateralu a aj v pripade ne-
priaznivého ekonomického vyvoja (napr. néras-
tu Urokovych sadzieb).

c) Veritelia by mali mat obozretne nastavenu po-
litiku tykajucu sa limitov na LTV a ocenovanie
nehnutelnosti.

Na tieto principy FSB nadvézuje dokument Eu-
ropskeho orgdnu pre bankovnictvo (European
Banking Authority, EBA) zverejneny v roku 20132
V rdmci tohto dokumentu ich EBA dalej rozvija,
a to prostrednictvom 17 nezévaznych odporucanf
adresovanych organom dohladu a bankam.

Eurépska Unia prijala a dalej rozvinula zakladné
principy FSB v rdmci smernice o Uveroch na by-
vanie” ktord bola zverejnend v Uradnom vestniku
EU dia 28. februéra 2014. Clenské staty maju po-
vinnost transponovat tuto smernicu do 21. mar-
ca 2016, v zaujme financnej stability je vsak vhod-
né zaviest niektoré principy ¢im skor. Okrem
zékladnych principov FSB smernica obsahuje
ustanovenia o cezhrani¢nych aspektoch posky-
tovania Uverov v EU, ¢innosti sprostredkovatelov
a ich odmeniovania, informovania klienta, najma
prostrednictvom standardizovaného formuléra
ESIS, reklamy, vypoctu RPMN a dalsie.

Z hladiska prijatych odporucani je podstatna
najmé skutocnost, Ze smernica zavadza povin-
nost posudzovat bonitu klienta, ktord sa nesmie
zakladat na hodnote zabezpecenia Uvery, a to aj
v pripade vyznamného zvysenia Uveru. Clenské
staty by mali mat moznost stanovit pravidld po-
sudenia bonity klienta, napr. prostrednictvom LTV
a LTPP limitov. Z&roven je potrebné zabezpecit, aby
sprostredkovatelia konali vo vyhradnom zdujme
spotrebitelov a aby transparentne oboznamovali
klientov so skalou produktov a veritelov, s ktorymi
spolupracujy, a s proviziami, ktoré inkasuju.

Odporucanie, aby clenské Staty mali moznost
stanovit LTV a LTI limity, obsahuje dokument
ESRB.V tomto dokumente ESRB zéroven odporu-
Ca, aby clenské staty zabezpecili pravidelny moni-
toring hodnét ukazovatelov LTV a LTI,

Okrem iniciativ na medzindrodnej Urovni pristu-
pili k reguldcii limitov na hodnoty ukazovatelov LTV
a LTl aj viaceré $taty. Z krajin zépadnej Eurdpy prija-
lo tieto opatrenia napr. Holandsko, Norsko, Svédsko
a Taliansko, zo susednych krajin Polsko a Madarsko.

DoPAD ODPORUCANI NA TRH
RETAILOVYCH UVEROV
V pripade niektorych odporucani je vacsina bank
uz v sucasnosti v zhode s principmi stanovenymi
v tychto odportcaniach a ich Ucelom je predo-
vsetkym zachovat aktudlnu situdciu bez dalsieho
uvolhovania parametrov poskytovania Gverov, ktoré
by mohli viest ku kumulacii riztk. Na druhej strane,
viaceré odportcania by mali viest k Uprave Uvero-
vych $tandardov vo va¢som pocte bank. Ide najma
o tieto odportcania:
¢ Odportcanie tykajuce sa limitov na LTV sa bude
na zaciatku tykatiba niektorych vybranych bank.
Ako viak ukazuje graf 1, nemalo by vyraznejsie

Graf 1 Podiel novych uverov na byvanie s hodno-
tou LTV > 90 % a ich Struktdra podla vysky LTV
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Zdroj: NBS.
Pozndmka. Udaje sti za obdobie druhého stvrtroka 2014.

ovplyvnit trh ako celok, kedZe stanoveny podiel

uverov s LTV nad 90 % vo vyske 25 % priblizne

zodpoveda trhovej situacii v druhom Stvrtroku

2014. Postupné sprisiovanie tohto limitu na

hodnotu 10 % v roku 2017 by vak postupne

malo viest aj k obozretnejsiemu poskytovaniu

Uverov zo strany ostatnych bank.
® Druhou poziadavkou s potencialne najvyznam-

nejsim dopadom je odporucanie neposkytovat
uvery klientom, ktorf by ani pri maximéalnej od-
porucanej dobe splatnosti neboli schopni spla-
cat Uver pri pripadnom néraste urokovych sa-
dzieb. Toto odporucanie méze viest k znizeniu
objemu poskytovanych Uverov tym klientom,
ktori nemaju dostato¢nu kapacitu splacat aj po-
tencidlne zvysenu splatku pri ndraste sadzieb.

Odporucania by vsak mali prispiet k celkovo
zdravsiemu a udrzatenému rastu Uverov.

Banky, ktoré sa v sucasnosti pri refinancovani
Uverov spojenych s vyznamnym navysenim isti-
ny spoliehaju len na Udaje o doterajsej platobnej
discipline klienta, by mali pri tomto refinancovani
hodnotit aj aktualny prijem klienta a jeho schop-
nost splacat navyseny Uver, ¢o vacsina bank v su-
¢asnosti nerobi.

Viaceré banky, ktoré maju v stcasnosti vysoky
podiel Uverov poskytnutych prostrednictvom
finan¢nych sprostredkovatelov, by sa mali snaZit
tento podiel obmedzit a obozretne riadit s tym
sUvisiace rizika.

Odporucania obmedzujluce poskytovanie Uve-
rov s nestandardnymi podmienkami, najma pri
Uveroch na byvanie s prili$ dlhou splatnostou a od-
kladom zataZenia klienta na neskorsie obdobie, by
nemali mat na trh Uverov vyrazny dopad. V sucas-
nosti je podiel tychto Uverov nizky a cielom odpo-
rucani je najma predist narastu tohto podielu v bu-
ducnosti. Na druhej strane vyraznejsi dopad méze
mat odporucanie tykajuce sa maximalnej splatnosti
pri nezabezpecenych Uveroch, ktoré by sa do roku
2016 malo postupne znfZit na osem rokov.

Opinion of the EBA on Good
Practices for Responsible Mortgage
Lending, June 2013.

Smernica Eurépskeho parlamentu
aRady ¢ 2014/17/E0 zo 4. februdra
2014 0 zmluvdch o Gvere pre spotre-
bitelov tykajucich sa nehnutelnosti
urcenych na byvanie a o zmene
smernic 2008/48/€S a 2013/36/EU a
nariadenia (EU) ¢ 1093/2010.
Ukazovatel LTI (loan to income)
vyjadruje pomer medzi vyskou
averu a prijmom, resp. Gverovymi
spldtkami.

The ESRB Handbook on Operatio-
nalising Macro-prudential Policy in
the Banking Sector, 2013.
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