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ABSTRAKT

MATAS Matej: Vplyv vysky prijmu na dopyt po poisteni. Ekonomicka univerzita
v Bratislave. Narodohospodarska fakulta; Katedra poistovnictva. — Veduci zaverecnej
prace: doc. Ing., Zuzana BrokeSova, PhD. — Bratislava: NHF, 2023, s. 40.

Ciel'om zavere¢nej prace bolo zhodnotit’ vplyv prijmu na dopyt po poisteni v krajinach
Vysehradskej stvorky. V jednotlivych Castiach sme sa zamerali na zhodnotenie sucasné¢ho
stavu rieSenej problematiky, ciel’ prace, metodiku prace, metody skimania a vyskumnd
Cast’ s ndslednymi vysledkami prace. V stiasnom stave rieSenej problematiky sme si
vysvetlili pojmy ako prijem v zastupeni ukazovatel'ov HDP a hruby disponibilny prijem
domacnosti, dopyt po poisteni, kde sme vyuzili ukazovatele penetracia poistenia a hustota
poistenia a nakoniec aj vztah prijmu a dopytu. V Casti ciel prace, metodika prace
ametody skumania bol zadefinovany ciel prace spolu s parcialnymi ciel'mi
a zadefinovanie metdd skiimania pre potrebu naplnenia ciel’a prace. V kapitole s ndzvom
vysledky prace a diskusia sme vytvorili korela¢né analyzy, kde sme skimali vzt'ah prijmu
a dopytu po poisteni, pre kazda krajinu zvlast' a ndsledne aj medzi nami skimanou
skupinou krajin. Vysledkom skumania danej problematiky je, ze sila vztahu prijmu
a dopytu v skumanych krajindch je mierne linedrne zévisla a mozeme pozorovat

vacsinou nepriamy vzt'ah ukazovatel'ov prijmu a dopytu po poisteni.

KPacové slova: prijem, dopyt po poisteni, vplyv vysky prijmu na dopyt po poisteni



ABSTRACT

MATAS Matej: The effect of income level on demand for insurance. — University of
Economics in Bratislava. The Faculty od National Economy; Department of Insurance. —
Thesis supervisor: doc. Ing. Zuzana Brokesova, PhD. — Bratislava : NHF EU. 2023, p.
40.

The aim of the final thesis was to evaluate the impact of income on the demand for
insurance in the countries of the Visegrad Group. In the individual parts, we focused on
the evaluation of the current state of the solved problem, the goal of the work, the
methodology of the work, the research methods and the research part with the subsequent
results of the work. In the current state of the problem, we explained concepts such as
income represented by GDP indicators and gross disposable income of households,
demand for insurance, where we used the indicators insurance penetration and insurance
density, and finally the relationship between income and demand. In the part of the work
goal, work methodology and research methods, the work goal was defined together with
partial goals and the definition of research methods for the need to fulfill the work goal.
In the chapter with the results of the work and discussion, we created correlation analyses,
where we examined the relationship between income and demand for insurance, for each
country separately and subsequently also among the group of countries we studied. if the
investigation of the given issue is that the strength of the relationship between income
and demand in the studied countries is slightly linearly dependent and we can observe an

indirect relationship between indicators of income and demand for insurance.

Key words: income, demand for insurance, influence of income on demand for insurance



Obsah

UVOU. oo e et ee e e e en e Error! Bookmark not defined.

1 Sucasny stav rieSenej problematiky doma a v zahraniCi.........c..ccooevveieieivinnnns
Error! Bookmark not defined.

I 0T (=] 1SS TSP
Error! Bookmark not defined.

1.2 DOpyt PO POISTENI.....eevereeeeiieiiiieieesiecie e Error! Bookmark not defined.

1.3 Prijem a spbsoby jeho merania............c..c......... Error! Bookmark not defined.

1.3.1 Hruby doméci produkt — HDP (Gross domestic product — GDP). ........ Error!
Bookmark not defined.

1.3.2 Hruby disponibilny prijem domécnosti ......... Error! Bookmark not defined.
1.4 Vplyv vysky prijmu na dopyt po poisteni ........ Error! Bookmark not defined.
2 Ciel prace, metodika prace a metody skimania.Error! Bookmark not defined.
3 Vysledky prace a diskusia ..........ccccceveveiieninennnns Error! Bookmark not defined.

3.1 Vyvoj prijmu v krajinach V4 v sledovanom obdobi ...... Error! Bookmark not
defined.

3.1.1 Hruby doméci produkt...........ccoceevrerrrinnnnnnee Error! Bookmark not defined.

3.1.2 Hruby disponibilny prijem doméacnosti ......... Error! Bookmark not defined.

3.2 Vyvoj dopytu po poisteni v krajinach V4 v sledovanom obdobi ............. Error!
Bookmark not defined.

3.2.1 Penetracia poStenia ........ccccecvvereeerenenreneneenes Error! Bookmark not defined.

3.2.2 Hustota poistenia ........ccccevevveevieveeriesiesieenns Error! Bookmark not defined.

3.3 Vysledky korelaénej analyzy vzt'ahu prijmu a dopytu po poisteni .......... Error!

Bookmark not defined.

3.3.1 Vysledky korelacnej analyzy za krajinu Slovenska republika .............. Error!
Bookmark not defined.

3.3.2 Vysledky korelagnej analyzy za krajinu Ceska republika.. Error! Bookmark
not defined.

3.3.3 Vysledky korelacnej analyzy za krajinu Pol’sko ......... Error! Bookmark not
defined.

3.3.4 Vysledky korelac¢nej analyzy za krajinu Mad’arsko .... Error! Bookmark not
defined.

3.3.5 Vysledky korela¢nej analyzy medzi krajinami V4...... Error! Bookmark not
defined.

3.4 Hodnotenie vysledkov vyskumu - diskusia......Error! Bookmark not defined.
ZAVET ..ottt Error! Bookmark not defined.
Zoznam pouzitej literatary .........ccoovvvvrivereniernennn. Error! Bookmark not defined.
PrITONY oo Error! Bookmark not defined.



Uvod

Poistenie uz nepochybne patri do kazdodenného Zivota I'udi, ktori ho vyuzivaju na
predchadzanie nahodnej straty, ktorej je vystaveny neumyselne kazdy jednotlivec. AvSak
je vel'mi vela faktorov, ktoré toto rozhodnutie o kupe poistenia ovplyviiuji. Do skupiny
faktorov ovplyvilujicich dopyt po poisteni nepochybne patri aj prijem, ktory bol hlavnou
oblast’ou zaujmu nasej bakalarskej prace a budeme sa teda venovat’ skimaniu jeho vztahu
s dopytom po poisteni. Pri narabani s vyskumnou literatdrou sa da predpokladat’, ze vyssi
prijem jednotlivca vedie aj k nasledovnému zvySeniu dopytu po poisteni. Na potvrdenie
alebo vyvréatenie tohto predpokladu, v praci zadefinujeme postavenie prijmu k dopytu po
poisteni a zakladnych pojmov, ktoré s touto témou suvisia. Bliz§ie budeme rozoberat’
pojmy ako st prijem, dopyt. Dalej sa pozrieme aj na priblizenie pojmov, ktoré suvisia
s prijmom, ako napriklad ukazovatele prijmu v jednotlivych krajinach atak isto si

pribliZzime aj ukazovatele, ktoré stvisia s dopytom po poisteni.

Hlavnym ciel'om bakalarskej prace je zhodnotit’ vplyv prijmu na dopyt po poisteni

v krajinach VySehradskej Stvorky.

V prvej kapitole sa budeme venovat’ vysvetleniu teoretickych poznatkov, ktoré pre
nas predstavuju prijem, dopyt a nakoniec vzt'ah tychto dvoch pojmov. Predstavime
prijem ako celok, spbsoby jeho merania, ako aj ukazovatele prijmu na makrourovni, ktoré
Vv naSej bakalarskej praci zastupujii hruby domaci produkt a hruby disponibilny prijem

domacnosti. Taktiez si vysvetlime zakladné teoretické pojmy o dopyte po poisteni.

V d’al$ej Casti si vymedzime hlavny ciel’ nasej prace, spolu s metddami na skimanie
a nasledné dosiahnutie ciel’a, kde budeme vyuZivat’ korelacnu maticu na ziskanie udajov

sliZiacich na naplnenie ciel’a.

V poslednej Casti sme sa venovali diskusii a naslednéemu hodnoteniu vysledkov
S porovnanim so stfasnym stavom rieSenej problematiky. V tejto Casti zistujeme, Ze
vplyv prijmu na dopyt po poisteni v nami sledovanych krajinach, nie je Statisticky

vyznamny, ¢o znamena, ze vztah tychto dvoch veli¢in nie je silno previazany.



1 Sucasny stav rieSenej problematiky doma a v zahranici

V tejto kapitole sa zameriavame na vysvetlenie si zékladnych teoretickych
poznatkov nami skimanej problematiky. Zadefinujeme si pojmy ako napriklad poistenie
a jeho postavenie v Zivote ¢loveka. Dalej si charakterizujeme vieobecny dopyt a nasledne
dopyt po poisteni. Nasledne budeme definovat’ prijem ajeho makroekonomické
ukazovatele. V posledne;j Casti tejto kapitoly sa budeme venovat’ vztahu prijmu a dopytu

po poisteni.

1.1 Poistenie

Poistenie ma vel'a definicii, jedna z nich hovori, Ze je to ,,prostriedok, ktorym sa
straty niekolkych poistenych rozloZia na vSetkych poistenych. Poistenie je tiez efektivna
forma tvorby a znovurozdelovania penaznych rezerv, ktoré vykondva Specializovand

spolocnost' — poistoviia.“*

Podl'a Pavla Chovana je poistenie, , cielavedomy pristup k eliminacii rizika
a predstavuje cely rad opatreni smerujucich k zniZeniu moznosti negativneho prejavu
rizika, alebo K vzniku samotnej Skody, az pod vytvdaranie zdrojov na financné krytie

spésobenych skéd.

Dalsia definicia vyznamu poistovnictva uvadza, ze ,,zakladnou ulohou poistenia,
je nahradzat' Skody a kryt' zvySené potreby, a tak sa sprostredkovane zucastiovat na

odstrariovani §kéd, ktoré boli spésobené nahodnymi udalostami.

Poistenie je aj pravny vzt'ah, ktory sa vyznacuje presunom zavazku z poisteného na
poistovatela. Poistovatel' poistenému pri vzniku Skodovej udalosti poskytne poistné
plnenie podl’a poistnej zmluvy. Poistné plnenie je uz konkrétne uspokojovanie vzniknutej
potreby, ktoré vyplyva z konkrétnej poistnej zmluvy. Poistoviia sa zavizuje, ze v pripade
vzniku neziaducej situacie obsiahnutej v poistnej zmluve vyplati poistenému poistné

(poistné v tomto pripade mozno nazvat’ aj Gplata). Poistné, ktoré plati poisteny je cena za

1CHOVAN, P, - CEJKOVA, V. 1995. Mala encyklopédia poistenia a poistovnictva s cudzojazycnymi
ekvivalentami. 1. vyd. Bratislava : ELITA. 1995. s. 121. ISBN 80-85323-69-9.

2 CHOVAN, Pavel. Poistovnictvo v kocke. Bratislava : Slovenskd asociacia poistovni, 2006. 23 s. ISBN
80-967410-1-2.
S MAJTANOVA, Anna, et al. Poistovnictvo. Bratislava: lura Edition, 2009, 34 s. Ekonémia. ISBN 978-
80-8078-260-3.



poistovaciu sluzbu poskytovant poistoviiou. Poistné je jednorazovy alebo pravidelny
poplatok, ktorého vyska zavisi od peiiazného plnenia, ktoré vyplati poistovna, a tiez od
pravdepodobnosti vzniku poistnej udalosti. Poistenie je finan¢ny produkt, ktory pomaha

jednotlivcom a firmam riadit rizika.*

1.2 Dopyt po poisteni

Jedna z mnohych definicii dopytu znie: ,,dopyt je mnozstvo statku, ktoré su kupujuci

ochotni kiipit' v zévislosti od ceny.*

Vyjadruje vzt'ah medzi cenou (P) a mnozstvom (Q) statkov a sluzieb, respektive
tovarov, ktoré bude kupujuci alebo inak spotrebitel’, pri danej cene nakupovat’. Dopyt po
poisteni je teda vztah medzi cenou poistenia a mnoZstvom poistenia, ktoré¢ bude

spotrebitel’ dopytovat’ od poistitel'a. Dopyt tiez vyjadruje kiipyschopnost’ obyvatel'stva. ©

N B

QOx

Zdroj: HOLKOVA, Vieroslava - VESELKOVA, Alexandra - VALACH, Matej. Mikroekonémia.
Bratislava : Sprint 2, 2014. s. 46. ISBN 978-80-89710-12-6

4 MAJTANOVA, Anna, et al. Poistovnictvo. Bratislava: lura Edition, 2009, 35 s. 36 s. Ekonémia. ISBN
978-80-8078-260-3.

5LISY, Jan et al. Ekonomia. Bratislava : lura Edition, 2011. s. 90. [34,73 AH]. Ekonémia. ISBN 978-80-
8078-406-5.

8 HOLKOVA, Vieroslava - VESELKOVA, Alexandra - VALACH, Matej. Mikroekondmia. Bratislava:
Sprint, 2014. s. 45. ISBN 978-80-89710-12-6.
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Na grafe mézeme pozorovat’:
D- krivka dopytu

QX- mnozstvo statkov

Px- cena statkov

Dopyt je graficky znazorneny krivkou dopytu, ktora ma klesajdci charakter, t. j.
S rastiicou cenou poistnych produktov ich dopytované mnozstvo klesa, plati to aj naopak.
Mozno hovorit' aj o zakone klesajuceho dopytu. Dopyt mozno ovplyvnit' viacerymi
faktormi, ktoré naftho posobia. Medzi hlavné Cinitele ovplyvitujuce dopyt patri vyska
prijmu spotrebitel’a, cena inych produktov trhu alebo preferencie spotrebitel’a, ktoré
zohravaju najvacsiu ulohu v rozhodovani spotrebitelov o nédkupe statku, nakolko sa
rozhoduju, ktory produkt je pre nich najdolezitejsi a ktory zase menej potrebny.
V principe to znamend, ze pri rozhodovani spotrebitel'om je statok X uprednostneny pred
druhym statkom oznacenym Y a uzito¢nost' pre spotrebitela je vyrazne vicSia pri

produkte X ako pri druhom, sekundarnom statku Y. ’

Dopyt po poisteni je zlozity proces, pri ktorom spotrebitelia hodnotia svoj
finanény stav na to, aby si vybrali tie poistenia, ktoré najviac potrebuju. U niektorych
spotrebitel'ov, je poistenie sucast’ zamestnania (napriklad zivotné poistenie). Tak isto
pozname povinné zmluvné poistenie, napriklad zodpovednosti na Slovensku, pri ktorom
sa spotrebitel’ nemoze rozhodnut, ¢i si zodpovednost’ poisti alebo nie a poistenie vyplyva
povinne zo zdkona na to uréeného (zdkon c¢islo 381/2001 Z. z.). Musime brat’ do tivahy
problémy, ktoré vplyvaju na rozhodovanie spotrebitelov a nasledne je proces vyberu
a dopytu po poisteni zlozity. Pri skimani potrieb spotrebitel'ov sa snazia poist'ovatelia
lepSie pochopit’ prilezitosti, ktoré vychadzaji z poziadaviek danych spotrebitelov.
Nasledné porozumenie poziadaviek ma pre poistovatelov velky vyznam, pri d’alsom
urovani pozadovanych sumach a mnozZstvach poistenia a tak aj zabezpecenia lepSej

ponuky pre sukromné a verejné poistenie, ktoré nasledné sluzi pre dopyt spotrebitel’ov.

"HOLKOVA, Vieroslava - MOKRY, Vladimir. Mikroekonémia. Bratislava : Vydavatel'stvo EKONOM,
1999. 22 s. ISBN 80-225-1071-8
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Vo vedeckej praci Briys a Louberge uviedli, Ze velmi doélezita Glohu hraju
informacie a spotrebitelia si obstaravaju produkty poistenia bez plnej informovanosti.®

Dalsie dodatoéné $tudie zistili, ze prijmy a &isté imanie ovplyviuja vydavky na

poistenie. °

Inak popisal vSeobecny dopyt Francois Outreville, ,,dopyt je funkciou
predpokladaného prijmu, celkového majetku (aktiv) a predpokladanej miery navratnosti

alternativnych moznosti na zhodnotenie tychto moznosti “.*°

Dal§iu velmi vyznamnua alohu na dopyt po poisteni zohravaju rozliéné determinanty,
z ktorych uvedieme napriklad vzdelanie, vek poistného, pocet deti, zamestnanie alebo
prijem. Spominané determinanty ovplyviiuji spotrebitel'ov a ich dopyt bud’ pozitivne

alebo negativne. 1

Determinanty dopytu po poisteni sa lisia v ohl'ade na to, ¢i ide o Zivotné alebo
nezivotné poistenie. Pre pribliZzenie sa pozrieme na jednotlivé determinanty z hl'adiska

ich vplyvu na dopyt po zivotnom a nezivotnom poisteni.

Vek poisteného - je velmi dolezity v zivotnom poisteni. Od veku sa odvijaju
ponuky poistovatel'ov a to tak, za aka cenu ponukaji spotrebitelom poistni ochranu.
V ponati ndzorov neexistuje jednoznacna pravda, €1 je dany determinant pozitivne alebo
negativne vplyvajlci na dopyt. Z pozitivneho hl'adiska sa berie kvoli mladym Fudom,
ktori maju vacsiu chut’ po poisteni ako star$i 'udia. Tak isto aj pri postupnom starnuti
tychto I'udi a zmene ich zivotného statusu, vd’aka ktorému si zakladaji rodiny a stavaju
sa osobami zodpovednymi aj za druhych ako napriklad svoje deti, tak maju Coraz vacsi
zaujem predist’ rizikdm a tym padom chut’ poistit’ sa stipa. Na druhej strane mame aj

negativny vplyv kvoli starnutiu obyvatel'stva ato na zéklade stupajuceho veku, pri

8 BRIYS, Eric P. a Henri LOUBERGE. On the Theory of Rational Insurance Purchasing: A Note. The
Journal of Finance [online]. 06/1985, 40(2), 577-581 [cit. 2023-05-11]. Dostupné z.
https://doi.org/10.1111/j.1540-6261.1985.tb04974.x

® HAMMOND, J. D., HOUSTON, David B. a MELANDER, Eugene R. Determinants of Household Life
Insurance Premium Expenditures: An Empirical Investigation. The Journal of Risk and

Insurance [online]. 09/1967, 34(3), 397-408 [cit. 2023-05-11]. Dostupné z:
https://doi.org/10.2307/250854

10 OUTREVILLE, Francois J. Risk aversion, risk behaviour and demand for insurace: A survey. In:
Journal of insurance Issues [online]. 2014, 37(2), 158-186 [cit. 2023-05-11] Dostupné z:
https://www.jstor.org/stable/43151298

1 ZIETZ, Emily Norman. An examination of the demand for life insurance. In Risk management and
insurance review. [online]. 10/2003, 6(2), 159-191][cit. 2023-05-11] Dostupné z:
https://doi.org/10.1046/J.1098-1616.2003.030.x
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ktorom star$i I'udia uz neprejavuju tuzbu po poisteni. Dovod modze zohravat pocet

klesajlcich osdb odkazanych na jednotlivca. 2

Zamestnanie - determinant, ktory ma vplyv na zivotné aj nezivotné postenie a je
d’alsim, ktory sa da vnimat’ pozitivne, tak aj negativne. Tento determinant Uzko suvisi
s prijmom, ¢o znamend, Ze ak mé subjekt povolanie a za odveden( préacu je subjektu
vyplatené dobré finan¢né ohodnotenie, tak je zvyknuty na urity Zivotny $tandard a chce
si ho chranit’ poistenim. Na druhej strane, ak je subjekt nedostatoéne ohodnoteny za svoju
pracu alebo aj nie je ani zamestnany, nemoze si dovolit’ obstarat’ poistenie. Subjekty sa
pri neoc¢akavanych stratach alebo udalostiach velakrat spoliehaji na verejnych ¢initelov

alebo rozne charitativne, sikromné alebo verejné organizacie. 3

Determinant vzdelanie — nie je az taky vyznamny, ¢o sa tyka porovnania
s ostatnymi, ale pre dopyt je stale dolezity predovsetkym pri Zivotnom poisteni. Za
predpokladu vysSieho dosiahnutého vzdelania u spotrebitel’a, sa d4 ocakévat vyssia
informovanost’ a povedomie o0 Standardoch poistenia a lepSie porozumenie spojené
s riadenim aspravou rizik ataktiez 0 lepSom spravovani finanénych uspor, ktorymi

spotrebitel’ disponuje.

Dal§im faktorom, ktory ovplyviiuje dopyt po poisteni je spravanie sa jednotlivca
v oblastiach ako su riziko a neistota. Ak je pravdepodobny vysledok subjektu zndmy

dopredu, d4 sa uvazovat’ o riziku.®®

Vdaka tomu sa subjekt zaujima o rézne rizikd, ktorym je pocas svojho Zivota

vystavovany a ktorym chce predist’.1®

2 SHOWERS, Vince E. a SHOTICK, Joyce A. The Effects of Household Characteristics on Demand for
insurance: A Tobit Analysis. The Journal of Risk and Insurance [online]. 9/1994, 61(3), 492-502. [cit.
2023-05-11] Dostupné z: https://doi.org/10.2307/253572

B8 RICHTER, Andreas, SCHILLER, Jorg a SCHLESINGER,Harris. Behavioral insurance: Theory and
experiments Journal of Risk and Uncertainty [online]. 2014, 48, 85-96. [cit. 2023-05-11] Dostupné z:
https://link.springer.com/article/10.1007/s11166-014-9188-x

14 BECK, Thorsten a WEBB, lan. Econimic, Demographic and Institutional Determinats of Life
Insurance Consumption across Countries. The World Bank Econmic Review [online]. 6/2003, 17(1), 51-
88. [cit. 2023-05-11] Dostupné z: https://doi.org/10.1093/whber/Ihg011

15 JASPERENSEN, Johannes G.. Hypothetical surveys and experimental studies of insurance demand:
A review. In The Journal of risk and insurance. [online]. 10/2015, 83(1), 217-255. [cit. 2023-05-11]
Dostupné z: https://doi.org/10.1111/jori.12100

16 REES, Ray - WAMBACH, Achtrim. The microeconomics of insurance. In Foundation and trends in
microeconomics. Foundations and Trends. [online]. 2/2008, 4(1), 1-163. [cit. 2023-05-11] Dostupné
z:http://dx.doi.org/10.1561/0700000023
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Subjekty nasledne maju zvySeny dopyt po poisteni pri udalostiach, ktoré maju
vysoku pravdepodobnost’ a nizke désledky, ako pri takych udalostiach, ktoré majd nizku
pravdepodobnost’ a vysoké nasledky. Avsak subjekty Castokrat nedokazu rozlisit’ na isto

odlinosti tychto dvoch pravdepodobnosti.’

Poslednym determinantom v bakalarskej préci je prijem, ktorému bude venovana

podstatna Cast’ v nasledujucich strandch prace.

1.3 Prijem a sposoby jeho merania

Prijem sa da vyjadrit’ ako dochodok, ,,ako tokova velicina vyjadrujuca sumu
penaznych prostriedkov, ktoré jednotlivci alebo domdcnosti ziskajii za urcité casové
obdobie. Ten sa dalej deli na prvotny a druhotny, pricom do prvotného sa zaraduju
vSetky pracovné dochodky ako mzdy, odmeny a iné pracovné dochodky a do druhotného

patria transferové dochodky, ako napriklad socialne davky. «

Prijmom by sa dal nazvat’ akykol'vek nadobudnuty pozitivny uzitok, vo forme
peniaznej alebo nepeniaznej (nepetiaznd forma prijmu napriklad vo forme naturalii,
majetku, materialu, tovaru, dobrého mena, kontaktov a podobne). Pre ucely tejto
bakalarskej prace sa za prijem bude povazovat’ prijem len penazny a to z roznych druhov
pracovnych pomerov, podnikatel'skej €innosti, inej samostatne zarobkovej Cinnosti,
investicii a inych typov aktivit. Pozname rozne druhy prijmov ako su napriklad hrubé
pefiazné prijmy alebo &isté peiazné prijmy.°

Hrubé penazné prijmy predstavuji sumu vsetkych penaznych prijmov kazdého
¢lena domécnosti. Ide o suhrn penaznych prijmov zo zamestnania (vratane dane z prijmov
a povinnych prispevkov do Socidlnej poistovne a zdravotnych poistovni), pefiaznych

Ciastok, ktoré vyclenila samostatne zarobkovo ¢inna osoba zo svojho podnikatel’ského

1 BROWNE, Mark J., KNOLLER, Christian a RICHTER, Andreas. Behavioral bias and the demand for
bicycle and flood insurance. In Journal of Risk and Uncertainty. [online]. 2015, 50, 141-160. [cit. 2023-
05-11] Dostupné z: DOI:10.1007/s11166-015-9212-9

18 LISY, Jan et al. Ekonomia v novej ekonomike. 2. preprac. a dopln. vyd. Bratislava : lura Edition, 2007.
s. 299. Ekonomia. ISBN 978-80-8078-164-4

198tatisticky tirad Slovenskej republiky [online]. Dostupné z:
https://slovak.statistics.sk/wps/portal/ext/themes/demography/income/metadata/!ut/p/z0/04 Sj9CPykssy0
XPLMnMz0vMAf1jo8ziA809L ZycDBONLJzCjAw8zf2CDLODA91N3Q30C7IdFQGGChEI/
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prijmu pre potreby domécnosti, socidlnych prijmov, penaznych darov, ndhrad od

vvvvv

Cisté pehazné prijmy s vypoéitané z hrubych peniaznych prijmov odpogitanim
dane z prijmov a povinného osobného poistenia (t. j. zdkonnych platieb zdravotnym

poistovniam a Socialnej poistovni).?

Ukazovatel prijem, je mozné merat’ dvomi spdsobmi, bud’ na mikrotrovni alebo
na makrourovni. V nasSej bakalarskej praci sme sa venovali vyskumu prijmu na
makrourovni. Na meranie prijmu tejto urovne ndm sluzi makroekonomicky agregatny

ukazovatel’: hruby domaci produkt.

1.3.1 Hruby domdci produkt

Hruby domaéci produkt (skr., HDP, angl. Gross domesticc product) je
makroekonomicky ukazovatel’, ktory moéZeme povazovat’ za jednu zo zékladnych veli¢in
pouzivani na meranie prijmu v danej krajine. Da sa objasnit’ ako ,,suhrn finélnych statkov
a sluzieb, ktoré boli vyrobené vyrobnymi faktormi, ktoré su nasledne urcené na konecné
pouczitie, na uzemi danej krajiny, za urcité casové obdobia (vicsinou sa udava obdobie
jedného roka), po odpocitani hodnoty tovarov a sluzieb, ktoré boli vyuzité na ich

« 22

vyrobu “.

Je velmi dolezité povedat’ ako vlastne prebicha ekonomicky rast a nasledné
zvySovanie sa HDP krajiny. ,,Ekonomicky rast je spésobeny rastom potencionalneho
produktu. Faktory, ktoré determinuju vysku produktu su teda rovnaké ako faktory, ktoré
ovplhyviuju ekonomicky rast. Teoreticky mozeme povedat, zZe ekonomicky rast je
zapricineny dvoma faktormi. Prvym je mnoZstvo vyrobnych vystupov, ktoré sa rovna viac
prdce, viac fyzického kapitalu, viac prirodnych zdrojov a druhym je zlepSenie produktivity
vyrobnych vstupov. Potencionalny produkt sa skladd z préace, fyzického kapitalu,
prirodnych zdrojov a produktivity vyrobnych faktorov. « 23

28 tatisticky tirad Slovenskej republiky [online]. Dostupné z:
https://slovak.statistics.sk/wps/portal/ext/themes/demography/income/metadata/!ut/p/z0/04 Sj9CPykssy0
XPLMnMz0vMAf1jo8ziA809LZycDBONLJzCjAw8zf2CDLODA91N3Q30C7IdFQGGChEI/
A8tatisticky tirad Slovenskej republiky [online]. Dostupné z:
https://slovak.statistics.sk/wps/portal/ext/themes/demography/income/metadata/!ut/p/z0/04 Sj9CPykssy0
XPLMnMz0vMAf1jo8ziA809L ZycDBONLJzCjAw8zf2CDLODA91N3Q30C7IdFQGGChEI/

22 LISY, Jan et al. Ekondmia v novej ekonomike. 2. preprac. a dopln. vyd. Bratislava : lura Edition, 2007.
s. 339. Ekondmia. ISBN 978-80-8078-164-4.

23 PAVELKA, Tomas, Makroekonomie zékladni kurz. Vyd. 2. Praha: Melandrium, 2007, 278 s. ISBN
978-80-86175-52-2.
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Do HDP sa tak isto pocitaju aj zlozky tovary a sluzby, ktoré subjekty pouzivaji
ako investicie, ako aj vsetky tovary vyprodukované domacnost’ami na vlastni spotrebu.
Avsak niektoré typy sluzieb nemozno ratat’ do zlozky HDP ato napriklad domace prace,
kazdodenné domace sluzby a osobna starostlivost’. Vel'mi blizkym ukazovatel'om, ¢o sa
tyka podobnosti k HDP, je aj ukazovatel’ hruby narodny déchodok (HND). Rozdiel vSak
spociva v tom, ze s ukazovatelom HDP meriame produkciu ekonomiky bez rozdielu
Statnych prislusnosti, pod hruby narodny dochodok spadaju prijmy, ktoré su
vyprodukované Statnymi subjektmi mimo uzemia danej ekonomiky. O HDP sa da bavit’
aj ako o subore statistickych udajov o ekonomike a tieto sibory su vel'mi dolezitym
zdrojom informacii pre rozne Grovne institacii v krajine. Napriklad pre hospodarsky rast
je najdolezitejsi ukazovatel’ zmena HDP v ¢ase. Na zéklade poznatkov by sa dalo hovorit,,
7e ¢im vy$$i dochodok subjekty maju, tym maju viac chut’ investovat’ a tak isto aj
spotrebovat’. Podl'a danej hypotézy sa da tvrdit’, ze rast HDP stvisi s rastom prijmov

domaécnosti a na zaklade toho sa zvysuje rast celej ekonomickej sféry krajiny. 2*

1.3.2  Hruby disponibilny prijem domdcnosti

Ako druhy ukazovatel’ prijmu sme si vybrali hruby disponibilny prijem doméacnosti
(skr., HDPD), ktory by sa dalo charakterizovat’ ako mnozstvo penazi, ktoré maju vsetci
jednotlivci v doméacnosti po zaplateni priamych a nepriamych dani. Vyhodou hrubého
disponibilného prijmu domécnosti je koncept, ktory odraza ,,materialny blahobyt* sektora

domacnosti. %

Hruby disponibilny prijem domacnosti je tvoreny v kazdej krajine jednotlivcami
alebo rozlicnymi skupinami, ktorych hlavnym ciel'om je spotreba. Domacnosti ziskavaja
prijmy, ktoré sa odvijaju od vlastnictva produktivnych zdrojov — ¢o su napriklad vyrobné
faktory. Tieto prijmy, ktoré su vacsinou v podobe dochodkov, slizia na kupu réznych
statkov asluzieb alebo sa cCast’ tychto prijmov uklada do uspor. Vydavky, ktoré
domécnosti uskutoCnujii na nakup tovarov asluzieb, sa oznaCuji ako spotreba
domécnosti. Tato spotreba zahfiia nakup tovarov kratkodobej spotreby (sem moézZeme

pocitat’ napriklad potraviny), ako aj nakup tovarov dlhodobej spotreby ( o moze byt auto

24 OECD statistics explained [online]. Dostupné z: https://data.oecd.org/gdp/gross-domestic-product-
gdp.htm
5 Office for national Statistics. Regional gross disposable household income (GDHI): 1997 to 2015

[online]. Dostupné z:https://backup.ons.gov.uk/wp-content/uploads/sites/3/2017/05/Regional-gross-
disposable-household-income-GDHI-1997-t0-2015.pdf
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alebo byt) a nakoniec sluzby (napriklad cestovanie). A na tato spotrebu sa vyuzivaju
disponibilné déchodky domacnosti, t. j. prijmy, ktoré zostali doméacnostiam po zdaneni.?®

V narodnych uctoch pozname dva stupne rozdelenia prijmov. Prvy stupen je
zobrazenie prijmov domacnosti z povolania a vlastnictva majetku. Zarad'ujeme sem
odmeny pre zamestnancov (prijem z povolania) a prevadzkovy prebytok (napriklad
najomné). Bilancia prvotnych déchodkov sa vypocita ako rozdiel celkovych prijmov od
celkovych vydavkov. Uget druhotného rozdelenia dochodkov pokryva predovsetkym
prerozdelenia déchodkov vlady. Rozdelenie na tomto ucte su napriklad socialne davky
(Statny dochodok) alebo iné bezné prijaté transfery (napriklad naroky z nezivotného
poistenia). Na druhej strane vydavky na tomto ucte su nasledovné: bezné dane z prijmu
a majetku a zaplatené socialne prispevky (prijem zamestnanca a socialne zabezpeCovacie
prispevky). Pocitajii sa obdobne ako bilancia prvotnych prijmov ato tak, Zze celkové
prijmy minus celkové vydavky. Hruby disponibilny prijem domacnosti sa vypocitava ako
stcet prijmov z prvotnych a druhotnych déchodkov pre vsetkych jednotlivcov v sektore
domécnosti v danom regione. Je dodlezité si uvedomit, Ze regionalne odhady hrubého
disponibilného prijmu domacnosti, zahfiaju vsetkych jednotlivcov v domacnostiach,
vratane tych, ktori Ziju v instituciach ako su domovy déchodcov, véznice, ale napriklad
aj zivnostnici a neziskové organizacie. Okrem toho sa do sektora domacnosti zarad’uju aj
inStittcie, ktoré sliZia pre domacnosti, ako napriklad charitativne organizacie a vac¢Sina
univerzit. Je dolezité si uvedomit’, Ze tieto odhady sa vzt'ahuju na celkové prijmy v danom

regione a nie na priemernti domécnost’ alebo rodinnu jednotku.?’

1.4 Vplyv vysky prijmu na dopyt po poisteni

Prijem ako ekonomicka veli¢ina ma vysadny vplyv na poistenie v§eobecne, a teda

aj na poistenie zivotné a nezivotné.

Rast poistného zaplateného poistovatelom v ekonomike tzko stvisi s hrubym

rastom domaceho produktu (HDP), pricom elasticita prijmov je vo vSeobecnosti vacsia

% VIDOVA, Jarmila. Obraz investi¢nej aktivity v Slovenskej republike na priklade tvorby hrubého
kapitalu sektora domacnosti. FINANCNE TRHY [online]. 4/2014 . [cit. 2023-05-11]. Dostupné z:
https://www.derivat.sk/files/2014%20financne%20trhy/Okt_2014_FT_Vidova.pdf

27 Office for national Statistics. Regional gross disposable household income (GDHI): 1997 to 2015
[online]. Dostupné z: https://backup.ons.gov.uk/wp-content/uploads/sites/3/2017/05/Regional-gross-
disposable-household-income-GDHI-1997-t0-2015.pdf
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ako jedna. Vyskumnici zvycajne predpokladaju konstantnu elasticitu prijmu, ktora je

spolu s prijmom vicsia ako jedna.?

Faktory ponuky a dopytu v praxi obmedzuju prienik poistenia. Na strane dopytu,
I'udia a podniky potrebuja vela veci okrem platieb za straty od poistovatel'ov. Vysoké
poistné sadzby podnecuju subjekty, aby hl'adali nahrady poistenia, ako je prevencia strat
a samopoistenie. Ponuka poistenia je obmedzend z dbévodu moralneho hazardu:
poistovatelia chcu, aby poistenci znasali dostato¢né mnozstvo rizika, aby si zachovali
motivaciu vyhnut' sa velkym stratdm. VSetko to naznacuje, ze prijmova elasticita dopytu
po poisteni klesa s rastom HDP.?°
Ritchie A. Campbell ukazal vo svojej stadii, ze napriklad dopyt po zivotnom
poisteni pozitivne koreluje s prijmom. S rasticim prijmom sa Zivotné poistenie stava
dostupnej$im. Okrem toho potreba Zivotného poistenia rastie s prijmom, pretoze chrani
zavislé osoby, napriklad pred stratou ocakavaného buduceho prijmu v désledku
predéasného umrtia. Tento efekt zvySuje hodnotu krytia zivotného poistenia, a tym
prispieva k pozitivnemu vzt'ahu k prijmu. Prijem je Ustrednou premennou v modeloch
dopytu po poisteni.*°
Chesney a Loubergé uvadzaju, ze spotrebitelia s vy$§im prijmom mozu mat’ vacsie
potenciondlne straty, proti ktorym sa mozu poistit’. Uvadzaju vysledky tykajice sa vztahu
medzi averziou Kk riziku auroviiou a zlozenim prijmu (pokial’ ide o podiel prijmov
podliehajdcich strate) a maximalne poistné, ktoré by bol spotrebitel’ ochotny zaplatit’ za
Uplné poistné krytie. Hovoria, Ze spotrebitel'ove spravanie pri nakupe poistenia sa odvija

od irovne prijmu spotrebitel’a.!

V dalsej stadii Sibel Celik a Mustafa Mesut Kayali si ur€ili Styri socialne

a ekonomické premenné, ktoré mozu ovplyviiovat’ dopyt po poisteni. Medzi premennymi

28 ENZ, Rudolf. The S.Curve Relation Between Per.Capita Income and Insurance penetration The Geneva
Papers on Risk and Insurance — Issues and Practice [online]. 2000, 25, 386-406. [cit. 2023-05-11]
Dostupné z: https://link.springer.com/article/10.1111/1468-0440.00072

29 ENZ, Rudolf. The S.Curve Relation Between Per.Capita Income and Insurance penetration The Geneva
Papers on Risk and Insurance — Issues and Practice [online]. 2000, 25, 386-406. [cit. 2023-05-11]
Dostupné z: https://link.springer.com/article/10.1111/1468-0440.00072

30 CAMPBELL, Ritchie A. The demande for Life Insurance: An Aplication of the Economics of
Uncertainty. The Journal of Finance [online]. 12/1980, 35(5), 1155-1172. [cit. 2023-05-11] Dostupné z:
https://doi.org/10.1111/j.1540-6261.1980.tb02201.x

31 CHESNEY, Marc a LOUBERGE, Henri.Risk Aversion and the Composition of Wealth in the Demand
for Full Insurance Coverage, Swiss Journal of Economics and Statistics [online]. 9/1986, 122(3), 359-69
[cit. 2023-05-11] . Dostupné z: RePEc:ses:arsjes:1986-iii-7
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bol pre nas najvyznamnejsi determinant — prijem, ktory popisali ako ddlezita premennt,
ktora ovplyviiuje dopyt po poisteni a ukédzali na zaklade vysledkov, Ze existuje vyznamny
a pozitivny vztah medzi troviiou prijmu a dopytu po poisteni. Dalej vzdelanie, populéciu
ainfliciu. Dal§im krokom vich $tadii bolo vytvorenie hypotézy ku kazdému
determinantu a n&sledné porovnanie, ktory z nich ma najvacsi vplyv na dopyt po poisteni.
Determinanty boli pouzité na priereze 31 eurdpskych krajin a zéklade jej vysledkov

vyslo, Ze premenna prijem, mala najvyssi podiel na ovplyvneni dopytu po poisteni.®

Beenstock et al. pouzili medzinarodny dataset (12 krajin pocas obdobia 12 rokov)
na preskiumanie vztahu medzi poistnym za majetkové poistenie a prijmom a zistili, ze
marginalny sklon k poisteniu, teda narast vydavkov na poistenie, ked’ prijem stupa o 1
jednotku, sa 1isi rozdielne v krajinach a poplatky sa priamo liSia podla skuto¢nych
urokovych sadzieb. Preto st rozhodnutia spotrebitel'a ajeho prijem vyznamnymi

faktormi pri zvazovani kratkodobej alebo dlhodobej spotreby poistenia.®

Stadia Browne et al. rozsirili diskusiu o dopyte po poisteni tym, Ze pridali nové
premenné, napriklad priemernu dizku Zivota. Této $tudia bola zamerana na 45 krajin sveta
ana dve Casové obdobia (1980 a 1987) a dospela opat’ k zaveru, Ze prijem je vel'mi
vyznamny determinant dopytu po poisteni.>*

Beck and Webb vykonali vyskum v 68 krajinach sveta so zameranim na otazku,
¢o sposobuje rozdiel v spotrebe poistenia medzi r6znymi krajinami. V tomto vyskume
boli zahrnuté Styri rozne ukazovatele spotreby poistenia. V dosledku toho zistili, ze
krajiny s vy$$im prijmom na obyvatel’a, viac rozvinutym bankovym sektorom a nizSou
inflaciou maju tendenciu spotrebovat’ vicsie mnozstva poistenia. Taktiez zistili, ze HDP
M4 vyrazne pozitivny vplyv na troveii prijmov v ekonomike. Cim je vyssia troven

prijmu, tym viac poistenia si moze spotrebitel’ dovolit’ zakupit'. Spotreba jednotlivca

32 CELIK, Sibel a KAYALI, Mustafa Mesut.Determinants of demand for life insurance in European
countries. Problems and Perspectives in Managment[online]. 2009, 7(3). [cit. 2023-05-11].

33 BEENSTOCK, Michael, DICKINSON, Gerry a KHAJURIA, Sajay. The Relationship between
Property-Liability Insurance Premiums and Income: An International Analysis. Journal of Risk and
Insurance, [online]. 6/1988 55(2), 259-272 [cit. 2023-05-11] . Dostupné z:
http://dx.doi.org/10.2307/253327

3 BROWNE, Mark J. a KIM, Kihong. An International Analysis of Life Insurance Demand. Journal of
Risk and Insurance, [online]. 12/1993, 60(4), 616-634. [cit. 2023-05-11]. Dostupné z:
http://dx.doi.org/10.2307/253382
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a l'udsky kapital sa zvyc€ajne zvysuje spolu s prijmom. To moZe nasledovne vytvorit’ va¢si

dopyt po poisteni.®®

2 C(Ciel prace, metodika prace a metdody skimania

Hlavnym cielom bakalarskej prace je zhodnotit’ vplyv prijmu na dopyt po poisteni
v krajindch Vysehradskej stvorky.

Na naplnenie hlavného ciela, bolo potrebné si zadefinovat’ parcidlne ciele. V

bakalarskej praci to budu predstavovat’:

1. Vytvorenie prehladu vybranej literatiry tykajucej sa vztahu medzi prijmom
a dopytom po poisteni

2. Zhodnotenie vztahu medzi prijmom a dopytom po poisteni v krajinach V4 na
zaklade deskriptivne;j Statistiky

3. Vykonanie korela¢nej analyzy medzi ukazovatel'mi prijmu a dopytu po poisteni
v krajinach V4

V prvom kroku vypracovania bakalarskej prace, sme zhromazdili dolezité
informacie a teoretické poznatky. Nasim cielom bolo ziskat’ prehl’ad o vyzname poistenia
vV Zivote jednotlivca a 0 determinantoch, ktoré ovplyviiuju dopyt po poisteni. Studovali
sme odbornu literatdru s ddérazom na vymedzenie pojmov a objasnenie suvislosti
avenovali sme sa najmd vyznamu prijmu ako jedného z hlavnych faktorov, ktoré
ovplyviiuji dopyt po poisteni. Tieto poznatky ndm posluzia ako ddlezity vychodiskovy
bod pre nas nasledny prakticky vyskum.

Na kvantifikaciu dopytu sme si vybrali dve premenné, s ktorymi budeme pracovat’.

Prvym zastupcom dopytu je penetracia poistenia a druhym hustota poistenia. Na urcenie

prijmu v skimanych krajinach sme si taktiez vybrali dva kvantifika¢né udaje, ktorymi sd

3 BECK, Thersten a WEBB, lan. Economic, Demographic, and Institutional Determinants of Life
Insurance Consumption Across Countries. World Bank Economic Review, [online]. 7/2003, 17(1), 51-88.
[cit. 2023-05-11]. Dostupné z: http://dx.doi.org/10.1093/wber/lhg011
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hruby domaci produkt a hruby disponibilny prijem domacnosti, ktoré blizsie rozoberieme

v nasledujucich krokoch.

Prva premenna, vyjadrujica dopyt je penetracia poistenia. Penetraciou poistenia je
zobrazena produktivita poistovacieho odvetvia v krajinach vyskumu. Vyjadruje sa ako
pomer hrubého predpisaného poistného krajiny a hrubého doméaceho produktu krajiny.
Vysvetl'uje, ako sa poistovacie odvetvie podielalo na tvoreni hrubého doméceho

produktu v danej krajine. Penetracia poistenia sa pocita nasledovne®®:

tricia poistenia = LLC PTeAPISane poistne .y oo,
= *
PEnEtTacta poLstemta = = by domaci produkt °

Okrem penetracie poistenia existuje aj d’alsi ukazovatel’ dopytu po poisteni, ktory
sme si vybrali ato je hustota poistenia, ktora vyjadruje pomer hrubého predpisaného
poistného k po¢tu obyvatel'om danej krajiny. Tento ukazovatel’ nam poskytuje informacie
0 tom, aku sumu minie na poistenie v priemere jeden obyvatel’ danej krajiny. V porovnani
S penetraciou poistenia, ktora poskytuje produkciu poistného odvetvia v krajine, hustota
poistenia sa viac zameriava na samotnych obyvatel'ov a ich finanéna ochranu. Avsak aj
tato ukazka dopytu po poisteni ma svoje obmedzenia, pretoze nezohl'adiiuje variabilitu
dopytu poistenia medzi jednotlivymi skupinami obyvatel'stva v krajine, ako aj kvalitu a
dostupnost’ poistovacich produktov. Preto je dolezité mnoZstvo ukazovatel'ov pri analyze
dopytu po poisteni.

K vypoétu hustoty poistenia sa pouziva nasledujuci vzorec®’:

hrubé predpisané poistné

hustota poistenia = ” ;
pocet obyvatel'ov

% DAS, Somnath a SHOME, Mihir Kumar. A Study on Determinants of Insurance Penetration in the
context of India. International Journal of Marketin and Human Resource Management [online]. 2016,
7(3), 85-94 [cit. 2023-05-11]. Dostupné z:
http://www.iaeme.com/ijmhrm/issues.asp?JType=IIMHRM&VType=7&IType=3

3" RAKSHIT, Dhananjoy Analysis of Growth of Insurance Density and Insurance Penetration in India
after Inititation of Reforms in Insurance Sector. Internatinal Journal of Research in Economics and Social
Sciences [online].2017, 7(6), 164-171. [cit. 2023-05-11]. Dostupné z: https://euroasiapub.org/
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Od ukazovatel'ov dopytu sa presunieme k ukazovatelom prijmu, ktoré sme si
zvolili a to hruby doméci produkt a hruby disponibilny prijem domé&cnosti, ktoré sme aj

blizsie popisali v teoretickej Casti.

Hruby doméci produkt a hruby disponibilny prijem domacnosti su dva odlisné
ukazovatele, ktoré poskytuju rozne informécie o merani prijmu v krajinach. Hruby
doméci produkt meria celkovu vyrobu tovarov asluzieb v krajine bez zohladnenia
prijmov obyvatel'ov, zatial co hruby disponibilny prijem domacnosti meria priemerny
prijem, ktory maju obyvatelia k dispozicii na svoje potreby. Hruby domaci produkt sa
teda sustred’'uje na mnozstvo produkcie a hospodarskej aktivity v krajine, zatial’ ¢o hruby
disponibilny prijem domécnosti sa sustred’'uje na prijmy a Zivotni uroven obyvatelov.

Tieto dva ukazovatele nAm mozu poskytnit’ celkovy obraz o hospodarstve danej krajiny.

V préci zobrazujeme korela¢ny vzt'ah ukazovatel'ov prijmu a ukazovatel'ov dopytu

po poisteni v danych krajinach.

Data, ktoré vyuzivame v praci sme Cerpali z roznych Statistickych databaz. Na
ziskanie dat o hrubom doméacom produkte danych vybranych krajin, sme hl'adali
v databazach Eurostatu. To isté plati aj o ukazovateli penetrécia poistenia, ktora je volne
dostupnd v databdzach Eurostatu ako aj hruby domaci produkt krajin. Nasleduju data
hruby disponibilny prijem domécnosti a hustota poistenia, na ktoré ziskanie nam
poslizila druha Statisticka databaza a to OECD. Dane Udaje analyzujeme za jedenast’

rokov od 2010 az po 2021 po najbliZSom obdobi svetovej financnej krizy.

Skimanu vzorku predstavuju krajiny Vysehradskej Stvorky (V4). Vysehradska
skupina predstavuje neformalne zoskupenie 4 stredoeurdpskych krajin, kde zarad’'ujeme
krajiny — Slovenska republika, Ceska republika, Mad’arska republika a Pol'ska republika
s celkovym poctom obyvatelov viac ako 64 milionov. Ide o neformalnu regionalnu
Struktaru 4 ¢lenskych krajin Eurdpskej Unie, ktoré sa hlésia k rovnakym hodnotam, maja
spolo¢nu historiu, kultaru a geografické postavenie. V4 je zoskupenie Kkrajin, ktoré sa
snazia o posiliovanie koordina¢n¢ho a konzultaén¢ho regiondlneho mechanizmu
scielom najst’ spoloéné pozicie astanoviska v aktudlnych otazkach zahrani¢nej

a eurdpskej politiky, regionalneho rozvoja, hospodarskej a kulttrnej spoluprace.®

% KOLLAR, Jan a MAZUROVA, Barbora. Sources of eoconomic growth in the V4 countries. Mlada
Veda [online]. 12/2016, 4(2), 111-123. [cit. 2023-05-11].Dostupné z:
https://www.proguest.com/docview/1853269247?pg-origsite=gscholar&fromopenview=true
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Vztahy medzi jednotlivymi udajmi krajin, budeme analyzovat' a skimat pomocou
korela¢nej analyzy. Pri praci s Udajmi sme vSak pracovali s panelovymi datami. Na
zanalyzovanie danych dat, bola potrebna Gprava a museli sme si udaje HDP, HDPD
a hustoty poistenia upravit’ na jedného obyvatel'a a zjednotit’ menu na jednu a to z dolarov

na eurd. Upravené udaje sme pouzivali v korelaénej matici.

Pri korelacnej analyze sa skiima vzt'ah medzi premennymi x a y. V naSom vyskume
sme si zvolili prijem, ktory reprezentuja hruby domaéaci produkt a hruby disponibilny
prijem doméacnosti ako nezavisli premennu Xx. Penetraciu poistenia a hustotu poistenia
sme zvolili ako nezavislé premenné y, ktoré st vo vztahu s hrubym domacim produktom
alebo hrubym disponibilnym prijmom domacnosti. Chceme skumat’ koreladciu medzi
hrubym domacim produktom a penetraciou poistenia a medzi hrubym disponibilnym
prijmom domé&cnosti a hustotou poistenia. Preto pouzijeme Pearsonov korela¢ny
koeficient, ktory nadobuda hodnoty v intervale <-1, 1>. Cim blizsie k hodnote -1 alebo 1
sa nachdadza, tym je vzt'ah medzi sledovanymi premennymi silnej$i. Ak sa koeficient
priblizuje k nule, korela¢na zéavislost’ je bud’ mala alebo takmer Ziadna, ¢o znamena, ze
premennd y je nezavisla od premennej x. Kladné hodnoty vysvetl'uju priamu linearnu

zavislost, zatial’ o zaporné hodnoty vysvetl'uji nepriamu linearnu zavislost’..*

Vzorec korela¢nej analyzy: 4°

Ay =X =*Yy
Xy = S
ll ’ . r. . -
[T =07 [y - (5)?

¥ BUSA, J. - PIRC, V., SCHROTER, S. Numerické metody, pravdepodobnost’ a matematicka $tatistika.
Kosice. 2006, 166 s. ISBN 80-8073-632-4

40 BUSA, J. - PIRC, V., SCHROTER, S. Numerické metody, pravdepodobnost’ a matematické $tatistika.
Kosice. 2006, 166 s. ISBN 80-8073-632-4
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3 Vysledky prace a diskusia

V kapitole Vysledky prace a diskusia sa budeme zaoberat' sledovanim vyvoja
prijmovych a ekonomickych ukazovatel'ov na poistnom trhu, ktoré stvisia s dopytom po
poisteni. Okrem toho sa venujeme determinantom rozvoja poistného trhu a posudzujeme
ich vplyv na dopyt. Analyzujeme vyvoj sledovanych ukazovatelov pocas nami
Specifikovaného obdobia a porovnavame vykonnost jednotlivych krajin Eurdpy vo

vzt'ahu k danym ukazovatel'om.
3.1 Vyvoj prijmu v krajinach V4 v sledovanom obdobi

3.1.1 Hruby domdci produkt na obyvatela

Pre lepSie narabanie s Udajmi, ktoré sme ziskali sme si upravili hruby doméci
produkt v prepocte per capita. V grafe Cislo 1, méZzeme pozorovat’ hruby domaci produkt
v nami uvedenych krajinach v sledovanom obdobi (roky 2010-2021). Z tabul’ky vyplyva,
ze pocas celého sledovaného obdobia mala najvyssiu mieru hrubého domaceho produktu
na obyvatela Ceska republika. Ceska republika dosahuje vysoké HDP vd’aka niekol’kym
dodlezitym faktorom, ako je vysoko rozvinuty priemysel, najma automobilovy, strojarsky,
elektrotechnicky a chemicky sektor. Turizmus je tiez dolezitym zdrojom prijmu pre
krajinu, najméd vd’aka navstevnosti hlavného mesta Prahy, jedného z najpopularnejsich
turistickych miest v Eurépe. Dal$ou krajinou, ktoré sa pohybuje na druhom mieste nasej
tabul’ky je Slovensko. Slovensko ma v Nemecku hlavného obchodného partnera, ktory
vyrazne ovplyviuje slovensku ekonomiku prostrednictvom automobilového priemyslu.
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Pretoze nemecka ekonomika a slovenské ekonomika si navzajom prepojen€, ak by doslo
k spomaleniu nemeckej ekonomiky, moze to mat’ vyznamny vplyv aj na slovensku
ekonomiku a rast HDP. Napriklad pritomnost’ spolo¢nosti ako Range Rover a Jaguar na
Slovensku méze v urcitom rozsahu pozitivne ovplyvnit’ rast HDP. Pri pohl'ade na tabul'ku
vidime pozitivny rast kazdej jednej vybranej krajiny. Najvacsi medziroény narast
zaznamenala prave Ceska republika a to medzi rokmi 2016 a 2017, kedy hruby domaci
produkt stiipol na obyvatel'a o 1540€. Taktiez mO6Zeme pozorovat’, ze v jednom roku a to
je rok 2020 klesol hruby domaéci produkt az trom zo Styroch krajin a taktiez aj celkovo
Eurdpskej Unii. Bolo to zapri¢inené svetovou pandémiou Corona virusu, ktory postihol
cely svet a tak isto aj svetové ekonomiky. Najhorsie vysledky pri ukazovateli HDP méa
Pol'sko, ktoré zaostiva za veducim Ceskom skoro o polovicu svojho HDP. Na zagiatku
skiimaného obdobia (rok 2010) Pol'sko zaostavalo za Ceskou republikou o 5700€ HDP
na ob¢ana a na konci sledovaného obdobia (rok 2021) to uz bolo o 7210€ na obc¢ana. Tieto
rozdiely mézu byt’ zapri¢inené rozdielnym priemyselnych hospodarstvom, ked’ze Pol'sko
ma menej rozvinuté odvetvia ako strojarstvo alebo elektrotechnika v porovnanim

s Ceskou republikou.

Na grafe mozeme podrobnejSie a prehl'adnejsie sledovat’ jednotlivé zmeny HDP

v krajinich V4.
Graf 1: Zobrazenie HDP na obyvatela v krajinach V4
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Zdroj: Vlastné spracovanie podl'a udajov ziskanych zo Statistickej databazy Eurostat.
3.1.2 Hruby disponibilny prijem domdcnosti na obyvatel'a
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Hruby disponibilny prijem domécnosti je druhym prijmovym ukazovatel'om,
s ktorym budeme pracovat’. Dany ukazovatel’ sme si opat upravili v prepo¢te na jedného
obyvatela krajiny, ked’Ze plati to isté ako pri ukazovateli HDP, kde musime brat’ do ivahy
uzemnu rozdielnost’ danych Statov a tak isto aj rozdielny pocet obyvatel'ov. V grafe Cislo
2, mdézeme pozorovat' aj priemerny disponibilny prijem vramci vSetkych krajin
Eurépskej unie, priCom najvacsi priemerny disponibilny prijem vykéazali krajiny
Europskej unie v poslednom sledovanom obdobi ato v roku 2021, v ktorom sa udaj
vysplhal do vysky 32 550,14€ na ob¢ana EU, ¢o bolo skoro o 10 000€ v priemere na
ob&ana viac ako na zaciatku pozorovaného obdobia v roku 2010. Co sa tyka krajin, ktoré
sledujeme, opdat moézeme tvrdit, ze krajinou, ktora mala najvysSie udaje daného
ukazovatela sa stala Ceska republika. Tento fakt je do znaénej miery ovplyvneny mierou
HDP Ceskej republiky, kedze hruby disponibilny prijem priamo ovplyviiuje HDP
krajiny. To ist¢ moZeme vidiet' aj na ,,opaénom konci tabulky“, na ktorom vidime
Madarsko s najniz§im prijmom oproti ostatnym krajinam. Taktiez je to
spolu s Pol'skom, ktoré vsak v tomto ukazovateli preskoCilo dokonca aj Slovensko a to
celkom vyraznym sposobom. Zakial' v roku 2015 bolo Slovensko na druhej priecke
s hodnotou 18 794,85€ na obyvatel’a a Pol'sko malo hodnotu 18 363,39€ na obyvatela,
tak pri hodnotach z roku 2016 sa priecky vymenili a Pol'sko s hodnotou 19 623,74€
dostihlo Slovensko s hodnotou 18 333,95€, ¢o znamena, Zze prijem domdacnosti na
Slovensku nedokézal skopirovat’ pozitivny trend rastu hrubého domaceho produktu
v ramci svojej krajiny a zaznamenalo pokles hodnoty hrubého disponibilného prijmu
domacnosti v porovnani s predoslym rokom. Ak sa pozrieme na kone¢né udaje v rokoch
2021, tak mozeme sledovat’, ze vsetky krajiny sa dokazali zlepsit' v tomto ukazovateli
oproti zadiatku sledovaného obdobia. Najlepsie na tom boli prave Ceska republika
a Pol'sko, ktoré dokazali zlepSit svoj hruby disponibilny prijem az o 10 000€ na
obyvatel'a a zaradili sa tak ku krajinam, ktoré boli blizko k zlepsenému priemeru
Eurdpskej Unie v nasom sledovanom obdobi, ktory bol taktiez okolo 10 000€ na
obyvatela. V priloZzenom grafe uvidime rast/pokles jednotlivych hodndt za nami

stanovené ohdobie.

Graf 2: Zobrazenie hrubého disponibilného prijmu domacnosti v krajinach V4
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Zdroj: Vlastné spracovanie podl'a tidajov ziskanych zo $tatistickej databazy Eurostat.

3.2 Vyvoj dopytu po poisteni v krajinach V4 v sledovanom obdobi

3.2.1 Penetrdcia poistenia

Pre zadiatok si musime uvedomit, Ze penetraciu poistenia mad kazda krajina
odlisnu. Niektoré krajiny sa pohybuji okolo 20% a na druhom konci su krajiny pri miere
poistenia okolo 1%. Podl'a Greenwood a Jovanovi¢, maji niektoré krajiny preto slabo
rozvinuty poistny trh, lebo st este stale v pociatoénom §tadiu ekonomickeho rozvoja

svojej krajiny.*

Ako mbézeme pozorovat’ v nizie prilozenom grafe, nami sledovany udaj, penetracia
poistenia v uréenom obdobi (obdobie rokov 2010-2021) je najvyssia pri Gdajoch o Ceskej
republike. Dokazom toho, ze Ceska republika méa v porovnani s ostatnymi lepsie vyvinuty
poistny trh, sved¢i aj fakt najvysSieho predpisaného poistného za tto krajinu v porovnani
s ostatnymi. Aj napriek tomu, Ze sa Ceska republika v priemere drzi na prvom mieste, tak
sme dokézali zaznamenat’ ist¢ vykyvy v danom ukazovateli. V tabulke moézeme vSak
pozorovat’ najvacsi vykyv v Slovenskej republike, ktorého penetracia poistenia v roku
2015 bola 2,70%, v roku 2016 4,18% a dokonca v roku 2017 sa vysplhala az do vysky

4L GINE, Xavier, RIBEIRO, Bernardo Barboza, WREDE, Peter Friedrich Wilhelm. Beyond the S-curve.
Insurance Penetration, Institutional Quality and Financial Market Development. World Bank Policy
Research Working Paper [online]. 8/2019, 8925, 26 Dostupné z:
https://papers.ssrn.com/sol3/papers.cfm?abstract id=3430537
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5,30%. Podobny vykyv zaznamenalo napriklad aj Pol'sko, ktoré v roku 2012 malo
penetraciu poistenia na urovni 4,60%, v 2014 zaznamenalo pokles na uroven 3,95%
a najvacsi prepad hlasilo v roku 2016, ked’ sa hodnota penetracie poistenia dostala na
hranicu 3,01%. Takéto vykyvy st sp6sobené roznymi faktormi, vratane vykyvov velkosti
hrubého doméce produktu v jednotlivych krajinach. Napriklad Slovensko zazilo tieto
vykyvy kvoéli tomu, ze vyvoj hrubého predpisaného poistného, neskopirovalo trend rastu
hrubého doméceho produktu v krajine. Dalsi faktor, ktory moze ovplyvnit takyto vykyv
je aj zmena v hrubom predpisanom poistnom, ktoré takto viedli k vykyvom v penetracii
poistenia na trhu v Pol'sku. Co sa tyka §tatu, ktory si udrzal najstabilnej$ie udaje
a najmensie vykyvy v tomto ukazovateli, tak by sa dalo hovorit' 0 Mad’arsku, ktoré malo
najvacsi prepad medzi rokmi 2014, v ktorom malo 3,07% a 2015, kedy sa penetracia
poistenia dostala do vySky 2,41%, ¢o bolo vlastne aj najmensi daj, ktory sme dostali z
databazy. Tento vykyv bol sice najvacsi, ¢o sa tyka Mad’arska ale v porovnani s vykyvmi
v ostatnych krajinach, tak je to zanedbatelny rozdiel. Zo skiimanych krajin sme vSak

nedokézali pozorovat’ ani jeden pripad kazdoro¢ného zviacSovania tohto ukazovatel’a.

Graf 3: Zobrazenie penetracie poistenia v krajinach V4 v sledovanom obdobi
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Zdroj: Vlastné spracovanie podl'a udajov ziskanych zo Statistickej databazy Eurostat.

3.2.2 Hustota poistenia

28



Vysledky skimaného udaju hustota poistenia si zaznamenané v grafe ¢islo 4. Ako
si moézeme viimnut, hustota poistenia je opat najvyssia v Ceskej republike. To znamena,
7e ludia v Cesku spotrebtivaju najviac pefiaznych prostriedkov na poistenie spomedzi
ostatnych skimanych krajin. Najvacsi rozdiel sme zaznamenali medzi spominanym
Ceskom a Mad’arskom, ktoré vtomto ukazovateli znaéne zaostiva oproti ostatnym
krajinam — rozdiel v roku 2011 bol v spotrebovanom poistnom na osobu az na Grovni
384,91€. Kazdoro¢ne pozitivnu tendenciu rastu nezaznamenala ani jedna nami skimana
krajina. MoZeme opét’ sledovat’, ako pri penetracii poistenia, rozne vykyvy krajin. Tieto
vykyvy sa pohybovali vo vSetkych krajindch priblizne na rovnakych hodnotach pri
medziro¢nom raste alebo poklese hustoty poistenia. Napriklad v Pol'sku sa medzi rokmi
2014 a 2015 zaznamenal najvacsi pokles meranej hodnoty, ked’ sa dopyt po poisteni znizil
0 74,34€. Ked sa pozrieme na vyvoj vsetkych krajin za celé sledované obdobie, tak
jediné Mad’arsko vykazalo na konci sledovaného obdobia vyssie Udaje hustoty poistenia
ako na zaciatku, ked’Ze na zaciatku v roku 2010, bol dopyt po poisteni na trovni 370,19€,
tak na konci malo Mad’arsko nameranti hodnotu pohybujicu sa na trovni 411,96€.
V ostatnych krajinach moéZzeme pozorovat uz spominane vykyvy a fakt, Ze sa tam
vyskytovali aj vysoké medziro¢né rasty, ale na konci vykazala kazdd krajina mierny

pokles zaujmu po poisteni.
Mieru rastu a poklesu idajov mozeme vidiet aj v prilozenom grafe.

Graf 4: Zobrazenie hustoty poistenia v krajinach V4 v sledovanom obdobi
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Zdroj: Vlastné spracovanie podl'a dajov ziskanych zo $tatistickej databdzy Eurostat.
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3.3 Vysledky Kkorelacnej analyzy vztahu prijmu adopytu po

poisteni

3.3.1 Vysledky korelacnej analyzy: Slovenskd republika

Pri zistovani jednotlivych korela¢nych koeficientov pre jednotlivé krajiny sme si
vytvorili viacero korelatnych matic. Nasledne sme porovnévali korela¢ni zavislost’
v ramci kazdej jednej krajiny. Pri zistovani korela¢ného koeficientu hrubého domaceho
produktu k penetracii poistenia nam vysla hodnota koeficienta korelacie -0,39. Mozeme
pozorovat’, ze medzi premennymi HDP a penetraciou poistenia je nepriamy linearny
vzt'ah. Na vyslednej hodnote sa da pozorovat, ze sila linearnej zavislosti je blizsie k O
ako k -1, ¢o indikuje, ze zavislost’ premennych bude iba nizka. Pri porovnavani HDP
s hustotou poistenia, ndm vysla absolatna hodnota 0,09, ¢o naznacuje priamy linearny
vztah ale sila linearnej zavislosti je velmi nizka. Pri ukazovateli prijmu hrubého
disponibilného prijmu domacnosti ku vzt'ahu s ukazovateI'mi dopytu, sme nadobudli
absolutne hodnoty -0,09 s hustotou poistenia a hodnotu -0,55 s ukazovatel'om penetracia
poistenia. Obe vysledné hodnoty naznacuji nepriamy linearny vzt'ah, nakol’ko st obe
zaporne. Avsak linearna zavislost’ je rozdielna, ked’ze pri vztahu HDPD s penetraciou
mame strednu korela¢nu zavislost’, tak pri HDPD s hustotou poistenia je korelacia takmer

nulova a hovori o linearnej nezavislosti premennych.

Tabul’ka 1: Zobrazenie vysledkov korelacnej analyzy v Slovenskej republike

Hustota Penetréacia
HDP | HDPD poistenia poistenia
HDP 1
HDPD 0,9717 1
Hustota poistenia | 0,0917 | -0,0902 1
Penetréacia poistenia | -0,3986 | -0,5524 0,8750 1

Zdroj: Vlastné spracovanie pomocou programu Excel

3.3.2 Vysledky korelacnej analyzy: Ceskd republika
V Ceskej republike, pri zistovani korelaéného koeficientu hrubého domaceho
produktu k penetracii poistenia nam vysla hodnota -0,39. Koeficient, ktory nam vysiel je

zaporny, ¢o naznacuje negativnu linearnu zavislost. Hodnota nie je vel'mi blizka k ¢islu
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-1, ¢o znamend, ze vztah tychto dvoch ukazovatelov je iba nizko korelovany. Pri
sledovani vzt'ahu hrubého domaceho produktu a hustoty poistenia ndm vysla hodnota na
urovni 0,033, ¢o naznacuje, ze oproti porovnaniu HDP s penetraciou poistenia ma tato
hodnota pozitivnu linearnu zavislost. Cislo je viak velmi nizke, a to nazna¢uje velmi
nizku, pripadne Ziadnu korelaciu medzi danymi ukazovatel'mi. Co sa tyka vztahu medzi
hrubym disponibilnym prijmom domécnosti a hustotou poistenia, vysla na opat’ zaporna
hodnota na drovni -0,16, ¢o naznacuje nizku, negativnu linearnu zavislost’ skimanych
ukazovatel'ov. Pri porovnavani HDPD s penetraciou poistenia nam koeficient stupol na
uroven -0.56. Opat’ mame docinenia S negativnou linearnou zéavislostou ale sila vztahu

je tentoraz stredne korelovana.

Tabulka 2: Zobrazenie vysledkov korelacnej analyzy v Ceskej republike

Hustota Penetracia
HDP | HDPD poistenia poistenia
HDP 1
HDPD 0,9649 1
Hustota poistenia | -0,1075 | -0,2375 1
Penetracia poistenia | -0,7571 | -0,8155 -0,7298 1

Zdroj: Vlastné spracovanie pomocou programu Excel

3.3.3 Vysledky korelacnej analyzy: Pol'sko

Pri pozorovani udajov o Pol'sku sme sa dozvedeli, Zze vztah HDP a HDPD je vysoko
korelovany s ukazovatel'om penetracia poistenia. Pri HDP s penetraciou ndm absolutna
hodnota koeficientu vysla na trovni -0,87, ¢o je sice nepriamy linearny vzt'ah ale sila
linearnej zavislosti je vysoka. Pri HDPD s penetraciou poistenia nam vysla este 0 nieco
vécsia hodnota a to -0,88, ¢o takisto znaci vysoku linearnu zavislost’ medzi premennymi.
Porovnavanie HDP a HDPD s hustotou poistenia prinieslo taktiez vysledky, ktoré

hovoria 0 nepriamom linearnom vztahu danych ukazovatel'ov. Hodnota koeficientu HDP
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a hustoty poistenia bola na trovni -0,39 a pri porovnavani HDPD s penetraciou poistenia

0 nieco vyssia a to -0,48. Intenzita linearnej zavislosti je v tychto pripadoch nizka.

Tabul'ka 3: Zobrazenie vysledkov korelacnej analyzy v Polsku

Hustota Penetracia
HDP | HDPD poistenia poistenia
HDP 1
HDPD 0,9352 1
Hustota poistenia | -0,3867 | -0,4805 1
Penetréacia poistenia | -0,8663 | -0,8779 0,7914 1

Zdroj: Vlastné spracovanie pomocou programu Excel

3.3.4 Vysledky korelacnej analyzy: Madarsko

Poslednou krajinou, ktorej ekonomické ukazovatele sme skimali korelacnou
analyzou, bolo Mad’arsko. Mad’arsko bola jedina krajina, pri ktorej nam vysli vSetky
nadobudnuté hodnoty s priamym linearnym vztahom. Vztah HDP v porovnani
s ukazovatel'mi penetracia poistenia a hustota poistenia nadobudol pozitivne hodnoty
0,63 k hustote poistenia a 0,68 k penetracii poistenia. Tieto nadobudnuté hodnoty hovoria
0 strednej linearnej zavislosti ukazovatel'ov. Skimanim vztahu HDPD s ukazovatel'mi
dopytu, dostdvame absolitne hodnoty na Grovni 0,52 s hustotou poistenia a 0,71
s penetraciou poistenia. Prva vyslednd hodnota 0,52 naznacuje medzi ukazovatel'mi
stredne linearnu zavislost’, druhd 0,71 nam uz hovori o vysokej linearnej zavislosti medzi

skimanymi ukazovateI'mi.

Tabulka 4: Zobrazenie vysledkov korelacnej analyzy v Madarsku

Hustota Penetrécia
HDP | HDPD poistenia poistenia
HDP 1
HDPD 0,9486 1
Hustota poistenia | 0,6250 | 0,5243 1
Penetracia poistenia | 0,6818 | 0,7062 0,1440 1

Zdroj: Vlastné spracovanie pomocou programu Excel

32




3.3.5 Vysledky korelacnej analyzy: V4

V nasledujucom skdmani sa sumarne pozrieme na vztah prijmu a dopytu vo
vSetkych nami vybranych krajinach . Vo vztahu hrubého domaceho produktu k penetrécii
poistenia nam vysla hodnota na drovni -0,22, ¢o znamena ze HDP s penetraciou poistenia
maju nepriamy linedrny vztah a ich miera linearnej zavislosti je vel'mi nizka. Avsak pri
porovnavani vztahu HDP s hustotou poistenia ndm vysla hodnota 0,61, ¢o indikuje, ze
tieto ukazovatele maju medzi sebou priamy linearny vztah a sila linearnej zavislosti je
strednd. Vzt'ah medzi druhym ukazovatel'om prijmu HDDP s ukazovate'mi dopytu po
poisteni je vel'mi podobny ako s HDP. HDPD s penetrdciou maju nepriamy linearny
vzt'ah a nizku koreléciu s vyslednou absoldtnou hodnotou koeficientu korelacie na urovni
-0,42. HDPD s hustotou poistenia vykazuju priamy linearny vzt'ah s hodnotou

korela¢ného koeficientu 0,30 a indikuju nizku intenzitu zavislosti ukazovatel'ov.

Tabul’ka 5: Zobrazenie vysledkov korelacnej analyzy medzi krajinami V4

Hustota Penetracia
HDP HDPD poistenia poistenia
HDP 1
HDPD 0,8357 1
Hustota poistenia 0,6117 | 0,3023 1
Penetracia poistenia | -0,2183 | -0,4215 0,6245 1

Zdroj: Vlastné spracovanie pomocou programu Excel

Na koniec, pri dosiahnutych vysledkoch mézeme skonstatovat’, ze vplyv vysky
prijmu na dopyt po poisteni vyjadrujuci pomocou korelacného koeficientu, ¢i uz
v krajinach, ktoré sme skumali samostatne, alebo aj v korelécii krajin navzajom, bol
pomerne nizky a vo viacerych pripadoch zaporny, ¢o znamena, Ze ak sa zvysil prijem
jednotlivcov, tak dopyt po poisteni mierne klesol. Pre prehladnost vztahu prijmu
a dopytu po poisteni uvadzame sumariza¢nu tabul’ku vysky korelacného koeficientu

v jednotlivych krajinach.

Tabul’ka 6: Vysky korelaéného koeficientu v jednotlivych krajinach
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Krajina/korelacny HDP HDP HDPD HDPD
koeficient a penetracia a hustota a penetracia a hustota
poistenia poistenia poistenia poistenia
Slovensko -0,39 0,09 -0,55 -0,09
Ceska republika -0,75 -0,10 -0,82 -0,24
Porsko -0,87 -0,39 -0,88 -0,48
Mad’arsko 0,68 0,63 0,71 0,52
V4 -0,22 0,61 -0,42 0,30

Zdroj: Vlastné spracovanie pomocou programu Excel

V tabulke pozorujeme vysledky korela¢nych koeficientov nami skimanych krajin,
kde vidime, ze najsilnejSiu korelaéni zdvislost' s priamym linedrnym vztahom
v skiimanej vzorke dosiahla krajina Mad’arsko ato s absolutnou hodnotou 0,71 pri
porovnavani ukazovatel'ov hruby disponibilny prijem domacnosti a penetracii poistenia.
Najvacsi nepriamy linedrny vztah s vysokou korela¢nou zéavislostou dosiahla krajina
Pol'sko, kde opét’ tato zavislost’ vznikla pri pozorovani premennych HDPD a penetrécie
poistenia. V tabul’ke taktie moZeme pozorovat, Ze napriklad Ceska republika mala pri
porovnavani ukazovatel'ov prijmu a dopytu po poisteni kazdi vyslednit hodnotu zapornu,
¢o naznacuje, Zze vztah prijmu a dopytu bol nepriamy. Opak mdzeme tvrdit’ o Krajine
Mad’arsko, ktoré kazdy vysledny koeficient malo pozitivny. V tomto pripade mézeme
hovorit’ o priamom linearnom vztahu prijmu a dopytu po poisteni. Pri komparacii krajin
medzi sebou nam vysla najsilnejsia linearna zavislost’ pri HDP a hustote poistenia, kde

bol vzt'ah taktiez priamy.

Pri porovnavani naSich vysledkov s pouZitou literaturou v kapitole sucasny stav
rieSenej problematiky doma a Vv zahrani¢i, mézeme naznaCovat’, Ze prijem skutocne
posobi na dopyt po poisteni, kedze vysledky korela¢nej matice hovoria CastejSie
o strednych linedrnych zavislostiach. To znamena, Ze prijem do urcite miery pdsobi na
dopyt po poisteni. Treba vSak poznamenat’, Ze prijem nie je jediny determinant, ktory
ovplyviiuje rozhodovanie cloveka otom, ¢i sa ochranit’ poistenim pred nahodnymi
stratami, z ¢oho vyplyva, ze prijem jednotlivca je len jednym z mnoho faktorov, ktoré do

urcitej miery ovplyviiuji dopyt po poisteni.

34



Zaver

Poistenie predstavuje v zivote T'udi rézne dolezité role aV zivote ¢loveka hra
dolezita Glohu pri ochrane potencionalnych strat. Na ochotu 'udi poistit’ sa a na ich dopyt

po poisteni vplyva mnoho faktorov a to napriklad vzdelanie, vek poistného alebo prijem.

Ciel’, ktory sme si stanovili v nasej bakalarskej praci, bolo zhodnotit’ vplyv prijmu

na dopyt po poisteni v krajinich V4.

Na splnenie hlavného ciel'a prace bolo potrebné vytycit' aj parcidlne ciele. Tie
pozostavali z vytvorenia prehladu existujicej literatiry tykajucej sa vztahu medzi
prijmom a dopytom po poisteni. Druhym parcialnym cielom bolo zhodnotenie vztahu
medzi prijmom a dopytom na zaklade deskriptivnej S$tatistiky. Poslednym parcialnym
cielom bolo pripravit korelatni analyzu medzi ukazovatelmi prijmu a dopytu po

poisteni.

V prvej casti bakalérskej pradce sme predstavili teoretické poznamky o nami
skumanej problematike u nés a v zahrani¢i. Priblizili sme si, ¢o je to poistenie, prijem,
dopyt a nakoniec vztah prijmu a dopytu po poisteni. Vytycili sme, ze vyskum budeme
realizovat’ na makroekonomickej Girovni a na vybranych statoch, ktorymi boli Slovensko,

Cesko, Pol'sko a Mad’arsko. Dalej sme si zadefinovali ukazovatele, pomocou ktorych
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budeme merat’ prijem danych krajin, hruby domaci produkt (HDP) a hruby disponibilny
prijem domécnosti (HDPD). To isté plati aj o dopyte po poisteni skimanych krajin, pri
ktorom sme sa rozhodli skimat’ ukazovatele penetraciu poistenia a hustotu poistenia. Pre
naplnenie ciela prace bolo zaroven potrebné zozbierat’ data, ktoré sme ziskavali zo
Statistickych databaz Eurostat a OECD, pre jednotlivé krajiny zv1ast. V naslednej Casti
sme data za kazdy ukazovatel’ analyzovali, aby sme zistili, ako sa vybrané ekonomiky
VyVvijaju a napreduju.

Nasledne sme pomocou korela¢nej analyzy zistovali silu linearnych zavislosti
ukazovatel'ov prijmu a dopytu po poisteni a¢i ich vztah je linearne priamy alebo
nepriamy. Hodnoty, ktoré sme ziskali z korelaénych matic nazna¢uju, Ze medzi prijmom
a dopytom po poisteni vo vybranych krajinach Vysehradskej $tvorky je vécsinou nizka
a strednd linedrna zavislost. Absolutne hodnoty koeficientov vysli ¢asto ako zéporné
¢islo, ¢o znamena Ze v nami skiimanej vzorke krajin pozorujeme nepriamy linearny vztah

ukazovatelov.
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Prilohy

Priloha 1: Zobrazenie hrubého disponibilného prijmu doméacnosti v krajinach V4

v sledovanom obdobi

Hraby
disponibilny 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021
prijem
Slovensko 16713,89€ | 16696,41€ | 17230,91 € 17768,17€ | 17983,44€ | 18794,85€ | 18333,95€ 18436,06 € | 19498,62€ | 21020,24€ 21236,43€ | 2155842¢€
Cesko 17705,61€ | 17841,77€ | 18253,91€ 19173,87€ | 20137,99€ | 20527,14€ | 21770,01€ 23 389,14 € | 24628,33€ | 26446,18€ 26883,49€ | 28321,07€
Pol'sko 14908,00€ | 15605,34€ | 16599,82€ 17031,28€ | 1774793 € | 18363,39€ | 19623,74€ 2030543 €| 21321,99€ [ 20313,71€ 24550,14€ | 24102,12€
Madarsko 14002,76€ | 14984,36€ | 15208,83€ | 15817,85€ | 16138,91€ | 1653542€ | 17472,86€ | 18206,99€ | 1976541€ | 2129163 € 21491,26€ | 20252,99€
EU 22931,92€ | 23468,26€ | 23917,20€ 24520,70€ | 24900,64€ | 25380,86€ | 26951,36€ 27901,56 € | 29064,40€ | 30816,01€ 31371,67€ | 32550,14€
Zdroj: Vlastné spracovanie podla dajov ziskanych zo Statistickej databazy Eurostat.
Priloha 2: Zobrazenie penetracie poistenia v krajinach V4 v sledovanom obdobi
Penetracia
) ) 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021
poistenia
Slovensko 3,78% 3,81% 3,43% 3,62% 3,55% 2,70% 4,18% 5,30% 3,65% 2,75% 2,90% 2,53%
Cesko 4,71% 4,80% 4,36% 4,53% 4,37% 3,28% 3,04% 2,96% 3,02% 3,07% 2,87% 3,12%
Polsko 4,61% 4,72%|  4,60%|  4,33%| 3,95%| 3,06%| 3,00%| 3,19%| 3,09%| 2,77%| 2,74%| 2,75%
Madarsko 3,71% 3,62% 3,06% 3,10% 3,07% 2,41% 2,46% 2,48% 2,52% 2,46% 2,52% 2,60%

Zdroj: Vlastné spracovanie podl'a udajov ziskanych zo Statistickej databazy Eurostat.
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Priloha 3: Zobrazenie hustoty poistenia v krajinach V4 v sledovanom obdobi

Hustota
) B 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021
poistenia
Slovensko| 477,92€ | 507,08€ | 467,16€ | 498,34€ | 500,09€ | 399,26€ | 624,72€ | 825,53€ | 601,78€ | 476,54€ | 496,15€ | 457,77 €
Cesko 708,00€ | 755,75€ | 674,24€ | 687,03€ | 655,01€ | 528,06€ | 509,60€ | 542,78€ | 598,90€ | 609,66€ | 607,36€ | 695,68€

Polsko 423,99€ | 462,01€ | 400,07€ | 437,17€ | 416,93€ | 342,59€ | 332,20€ | 386,75€ | 401,38€ | 384,54€ | 375,90€ | 414,81€

Madarsko | 370,19€ | 370,84€ | 309,57€ | 320,06€ | 330,91€ | 276,26 € | 291,54€ | 322,26€ | 350,50 € | 368,72€ | 356,59 € | 411,96€

Zdroj: Vlastné spracovanie podla udajov ziskanych zo Statistickej databdzy Eurostat.
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Priloha 4: Zobrazenie HDP v krajindach V4 v sledovanom obdobi

HDP 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021
Slovensko 12 660,00€ | 13 300,00€ | 13620,00€ | 13760,00€ | 14090,00€ | 14 780,00 € | 14960,00€ | 15570,00€ | 16500,00€ | 17320,00€ 17110,00€ | 18110,00€
Cesko 15020,00€ | 15758,00€ | 15470,00€ | 15170,00€ | 15000,00€ | 16 080,00€ | 16790,00€ | 18330,00€ | 19850,00€ | 15 850,00€ 21150,00€ | 22270,00€
Polsko 9320,00€ 9790,00€ | 10000,00€ | 10090,00€ | 10560,00€ | 11180,00€ | 11050,00€ | 12120,00€ | 12990,00€ | 13 870,00€ 13720,00€ | 15060,00€
Madarsko 9980,00€ | 10240,00€ | 10110,00€ | 10330,00€ | 10770,00€ | 11460,00€ | 11850,00€ | 12930,00€ | 13920,00€ | 15000,00€ 14 140,00€ | 15870,00€
EU 24900,00€ | 25650,00€ | 25770,00€ | 26580,00€ | 26 580,00€ | 27500,00€ | 28190,00€ | 29320,00€ | 30290,00€ | 31310,00€ 30030,00€ | 32440,00€

Zdroj: Vlastné spracovanie podla udajov ziskanych zo Statistickej databdzy Eurostat.
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