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ABSTRAKT

Frederik Dudas: Financovanie rozvoja startupu. — Ekonomickéd univerzita v Bratislave.
Fakulta podnikového manazmentu; Katedra Manazmentu. — Veduci zaverecnej préace: Ing.

Lenka Mikle — Bratislava: NHF EU, 2020, 45 s.

Ciel'om bakaléarskej prace je na konkrétnej startupovej spolo¢nosti analyzovat’ moZznosti
ziskania finanénych prostriedkov potrebnych na rozvoj a napredovanie danej startupovej
spolo¢nosti. Za tymto ucelom sa v Givode prace rozpracovala problematika startupovych
spolocnosti s dorazom na ich charakteristiku a moznosti financovania. Zarovenn bola
popisand problematika jednoduchej spolocnosti na akcie, ktord sa javi ako najvhodnejsia
forma startupovych spoloc¢nosti. Bol popisany taktiez aj potencial startupovych spolo¢nosti
na Slovensku. V analytickej Casti sa na konkrétnej startupovej spolo€nosti poukézalo na
moznosti spdsobov financovanie uvedenej spolocnosti. Na zéklade ziskanych vysledkov je
mozné konStatovat, Ze pre startupové spolocnosti je na Slovensku priazniva legislativa a

taktiez takéto spolocnosti majli viacero moznosti ich financovania.

Kruacové slova: startup, jednoducha spolo¢nost’ na akcie, financovanie rozvoja,

potencial startupov, podnikatel'sky inkubator, podnikatel'sky anjel



ABSTRACT

Frederik Dudas: Financing startup growth. - University of Economics in Bratislava. Faculty
of Business Management; Department of Management. - Thesis supervisor: Ing. Lenka

Mikle - Bratislava: FPM, 2020, 45 p.

The aim of the bachelor's thesis is to analyze the possibilities of obtaining funds needed for
the development and progress of the startup company in a specific startup company. For this
purpose, in the introduction, the issue of startup companies was developed with emphasis on
their characteristics and financing options. At the same time, the issue of a simple company
for shares was described, which seems to be the most suitable form of startup companies.
The potential of startup companies in Slovakia was also described. In the analytical part, the
specific startup company pointed out the possibilities of ways to finance the company. Based
on the obtained results, it can be stated that legislation in Slovakia is favorable for startup

companies and also such companies have several options for financing them.

Keywords: startup, simple company for shares, development financing, startup potential,

business incubator, business angel
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UVOD

,Podnikanie nie je magia ani zdhada a nema ni¢ do€inenia s génmi. Je to disciplina, je to
13

odbor. A ako kazdému inému odboru, mozno sa mu naucit’.

P. Drucker

Kazda spolocnost’, ktord vznikne za ti€elom podnikania ma snahu sa presadit’ na

konkurenénom trhu, ziskat’ si urcité postavenie a nasledne sa rozvijat’. Len vo vynimo¢nych
pripadoch mdze spolo¢nost’ vzniknit' a fungovat' bez urcitého pociatocného kapitalu.
Vznikajlca spolocnost’ potrebuje pociato¢ny kapitdl na prvotny rozbeh a presadenie sa na
trhu. Existuje pomerne vel'a moZznosti, kde mdze zacinajlica spolo¢nost’ ziskat’ finan¢né
prostriedky, avSak uvedeny proces, ktory vedie k ziskaniu finanénych prostriedkov, je
pomerne dlhy a zlozity a nie vzdy je jeho vyustenie do zdarné¢ho konca. Idedlne by bolo ak
by zakladatel’, resp. zakladatelia spolocnosti mali dostatok finan¢nych prostriedkov na jej
rozbeh a nemuseli by riesit’ financovanie spolo¢nosti z externych zdrojov. To je vSak pre
mnoho spolo¢nosti nereélne, a preto st odkazané na externé financovanie.
Startupové spoloc¢nosti Casto potrebuju na svoj rozbeh vstupny kapital, pricom mnohé
z tychto spolocnosti maju znacny potencidl, avSak investicia do tychto spoloc¢nosti je Casto
spojend s ur¢itym rizikom. Na druhej strane, ak podnikatel'sky zamer startupovej spolocnosti
sa podari zrealizovat’ a je UspeSny, ndvratnost’ takto vlozeného vstupného kapitlu je pre
potencialnych investorov pomerne vysoka.

V tejto bakalarskej praci je stanoveny hlavny ciel, ktorym je na konkrétnej
startupovej spolo€nosti analyzovat’ moznosti ziskania finan¢nych prostriedkov potrebnych
na rozvoj a napredovanie danej startupovej spolocnosti.

Aby bolo mozné naplnit’ uvedeny hlavny ciel’ st v tejto bakalarskej préaci stanovené taktiez
jednotlivé cCiastkové ciele, ktoré maji napomdct’ k naplneniu stanoveného hlavného ciel'a
tejto bakalarskej prace.

Bakalarska praca sa sklada z dvoch Casti. V prvej, teoretickej Casti, su v rdmci jednej
kapitoly popisané teoretické vychodiské a sucasny stav rieSenej problematiky nielen doma,
ale aj v zahranici s dorazom na charakteristiku startup podnikov, moznosti ich financovania
a aky je potencial startupov na Slovensku. Zarovein je popisana jednoduché spoloc¢nost’ na

akcie, ktora vznikla prave pre potreby startupov.



V druhej, aplikacnej Casti, st v rdmci dvoch kapitol zadefinované ciele a metodika danej
bakalarskej prace a zhrnuté jednotlivé vysledky tejto bakalarskej prace. Zaroven su
vypracované zaverecné hodnotenia a odporucania pre prax, ktoré vzisli z tejto bakalarskej
prace.

Startupy v pociatocnej faze ich vzniku mozno zaradit’ medzi malé a stredné podniky,
pricom uvedené podniky tvoria chrbtovu kost’ kazdej narodnej ekonomiky a podiel’aju sa tak
na tvorbe hrubého doméceho produktu danej ekonomiky, ako aj tvorbe pracovnych miest
vramci danej narodnej ekonomiky. Startupy st zvdcSa spojené s urCitym inovacnym
potencidlom a predstavuju inovatorsky sektor danej ekonomiky. Nie kazdému startupu sa
podari uspiet’ a prezit’ na konkuren¢nom trhu, avSak snahou $tatu by malo byt’ podporovat
startupy a vytvarat podmienky, aby mohli v danej krajine vznikat’, rozvijat’ sa, napredovat’
a fungovat. Eurdpska unia si dala za ciel, ze sa stane najvd¢Sou a najinovativnejSou
ekonomikou sveta a prave startupy by mohli byt’ jednym z hnacich motorov, ktory dokaze
napliiat’ uvedené snahy Eurdpskej tinie. Zaroveti je viak potrebné poznamenat’, Ze startupy
nepredstavuju vseliek na podnikanie a vlada Slovenskej republiky by mala podporovat’
vSetky formy a druhy podnikania a mala by vytvarat’ podmienky pre ¢o najjednoduchsi

rozvoj podnikatel'ského prostredia.
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1 SUCASNY STAV RIESENEJ PROBLEMATIKY DOMA
AV ZAHRANICI

Statistiky, ktoré by naznacovali pocet startupov na Slovensku, doposial’ stale nie su
zname, preto nie je mozné povedat, kolko presne malych a strednych podnikatel'skych
subjektov vyvijajacich svoje aktivity v ramci Slovenskej republiky je v skutocnosti aj
startupom. Primarnou prekdzkou zistenia startupov v ramci Slovenskej republiky je absencia
konkrétnej definicie, ktora by jasne tento Specificky druh podniku charakterizovala. Druhou
vel'kou prekézkou vo vytvoreni presnej Statistiky tykajicej sa poctu startupov na Slovensku
je aj vysoky pocet zaniknutych podnikov, ktory dosahuje az hranicu 90 %, z toho dévodu by
v podstate nebolo nikdy mozné zistit’ presny aktualny pocet fungujtcich startupov.

Pocet startupov na Slovensku je vSak mozné odhadnit’ nepriamo, takzvanym

odvodenim z réznych d’alSich Statistik. Jednou z moznosti je napriklad databaza startupov,
ktoré boli podporené zo strany agentiry nazyvajlcej sa Slovak Business Agency. Podobnt
vypovednt hodnotu ma aj pocet ziucastiiujucich sa podnikov v rdmeci konferencii startupov.
Na zéklade udajov, ktoré poskytuje Slovak Business Agency, je mozné povedat, ze na
Slovensku podnik4 priblizne 176 az 600 startup. O tychto podnikoch je pritom mozné
povedat’, Ze sa nachadzaju v réznych $tadiach svojho vyvoja.
Ked'Ze sa v porovnani s ostatnymi krajinami nachadza na Slovensku vel'mi nizky pocet
startup, je mozné povedat’, zZe ucast’ startupov na vytvarani pracovnych miest bude taktiez
vel'mi nizka, pretoZe jeden startup zamestnava v priemere piatich zamestnancov. Hoci na
jednej strane najvicSie startupy na Slovensku, ktorych podiel na celkovom mnozstve
startupov predstavuje len 4%, zamestnavali v roku 2016 viac nez 20 zamestnancov, na strane
druhej v rovnakom sledovanom obdobi az 22% startup podnikov nezamestnavalo ani
jedného zamestnanca (SBA.sk, 2018)

Uvedené informacie sa taktiez odrazaju na nizkom podiele startupov na tvoreni
hrubého domaceho produktu. Ich podiel na tvorbe hrubého doméceho produktu Slovenskej
republiky je mozné odvodit’ od preinvestovaného rizikového kapitalu v danom sektore za
urcité Casové obdobie. Na zaklade Statistiky organizacie Invest Europe zostavenej v roku
2016, ktorti prezentovala Slovak Business Agency, je mozné povedat,, ze vlastné kapitalové
investicie do startupov na Slovensku dosiahli vysku 0,016% hrubého domaceho produktu

Slovenskej republiky.

11



Eurépsky priemer vlastnych kapitdlovych investicii v danom obdobi dosahuje az 0,329%.
V krajinach, ktoré disponujii vyspelou kapitdlovou ekonomikou, dosahuji dokonca eSte
vyssi podiel kapitdlovych investicii na Stditnom hrubom doméacom produkte, napriklad
v Luxembursku sa tento podiel priblizil az k tirovni 2,139% HDP. (SBA.sk, 2018)

Na zéklade uz spomenutych informdcii je mozné povedat,, Ze niektor¢ startupy, ktoré
splnia pozadované podmienky, mozu byt finan¢ne podporené organizaciou Slovak Business
Agency, ktora sa zaobera prave podporou startup projektov.

V nasledujucom grafe je zndzorneny nérast alebo pokles trzieb startupov v roku 2016, ktoré
boli podporené kapitdlom zo spominanej agenttry. Jedna z pontikanych foriem podpory bola
vybranym startupom poskytnuta uz v roku 2015. Zo vsetkych 69 startup podnikov, ktoré boli
oslovené, sa vyskumu nakoniec zcastnilo 59 podnikov. Tieto podniky poskytli vSetky

potrebné udaje na uskutocnenie daného vyskumu.

9% 10%

17%
19%

= narast301% = narast 101 az 301% narast 25 az 100% narast 0,1 az 25%

= pokles 25 az 100% = pokles 0 0,1 az25% = ukoncenie podnikania

Graf ¢. 1: Zmena trzieb startupov v roku 2015 podporenych zo strany SBA

Zdroj: SBA sk, 2018, s.15-16

Na zéklade uvedené¢ho grafu je mozné povedat, ze az 9% startup podnikov v danom
sledovanom obdobi svoju ¢innost’ ukoncilo aj napriek tomu, ze boli finan¢ne podporené zo
strany danej organizacie.

Dalsim 17% startup poklesli trzby od 101 do 301%, 20% podnikov trzby klesli od 25
do 100% a 8% podnikov od 0,1 do 25%. V ramci sledovaného roka boli identifikované aj
podniky, ktorych trzby zaznamenali nérast.

Ziskané udaje hovoria, ze trzby az 10% startup podnikov zaznamenali najvyssi
narast, ktory predstavoval az 301%. O nieCo viac podnikov (17%) zaznamenalo taktiez

narast obratu od 101 do 300% a od 25 do 100%. (SBA.sk, 2018)

12



1.1 Charakteristika startup podnikov

Vznik prvych startupov je mozné datovat’ do rokov 1996 az 2001, kedy sa hovorilo
o takzvanej internetovej ,,dot.com’ horucke. Vysledkom tohto turbulentného obdobia bolo
vzniknutie novych podnikov vo velkom pocte, ktoré boli schopné vyuzit’ nové prostredie
trhu a doposial’ neodhalené moznosti. Na zaklade technologického pokroku, ktory startupy
prinasaju na trh, je mozné sicasné obdobie nazvat’ renesanciou startupov. Je vSak mozné
povedat’, Ze vzostup, ktory startupy aktudlne prezivaju, stoji na pevnejSich zakladoch ako
v obdobi internetovej bubliny. Z toho dévodu by mali startupy mat’ zaistenu dlhodobu
stabilitu a uspech. (Matuskova, 2015)

Startupy predstavuji organizacie, ktoré boli zalozené scielom vyhladania
opakovateI'ného modelu podnikatel'skych aktivit. Hlavnym cielom zaloZenia startupu moze
byt nielen maximalizacia zisku, ale aj ziskanie novych zakaznikov. Je vSak dolezité, aby sa
na primarnom cieli konkrétneho startupu dohodli jeho zakladatelia s investormi, ktori ho
financovali. (Blank, 2010)

Startupy sa od beznych podnikov odliSujii predovSetkym tym, Ze musia prinasat
inovativne napady a kreativne rieSenia pri ich premene na skutocné produkty a sluzby.
Primarnym cielom vicSiny startup podnikov nie je maximalizécia zisku, ale vybudovanie
takej podnikatel'skej platformy, ktora dosiahne rastovy potencial a inovativnost’ pontikaného
produktu, ¢i sluzby. (Mathews, 2012)

Ako uz bolo spomenuté v predchadzajicej kapitole, definovanie pojmu startup je
vel'mi naro¢né a jednotlivi autori sa doposial’ nezhodli na jednotnom a jasnom vymedzeni

tohto pojmu. Pojem startup je mozné definovat’ z dvoch hl'adisk, a to nasledovne:

- Startup ako firma — zakladatelia startup podnikov ako firiem sa snaZia o prinesenie
inovativneho produktu alebo sluzby na trh, ktory je Gspesny nielen v ramci danej
krajiny, ale aj zvySku sveta. Zakladatelia startup podnikov musia pocitat’ so
skuto¢nostou, ze az 95% tychto podnikov ukonci v kratkom obdobi svoju Cinnost’.
Na zaciatku vSak majitelia startup podnikov nepredpokladaju, ze by ich napad nemal
byt UspeSny a veria, ze prave tento inovativny produkt, ¢i sluzba zaplni prazdne
miesto na trhu a uspokoji doposial’ nenaplnené potreby potencialnych zdkaznikov.
(Knesl, 2012)

- Startup ako biznis model - zakladatelia podniku, ktori do svojich podnikatel'skych

aktivit len aplikuju biznis model startupu, dafaja, Ze zavedenie niektorych startup
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principov do svojho podnikania povedie k zvySeniu Sance na uspeSné a stabilné
dlhodobé podnikanie. (Knesl, 2012)

Preto definovanie samotného startupu je zavisle od pohl'adu, ako sa na dany projekt
pozera zakladatel podniku, resp. potenciondlni investori.

Krajiny, ktoré su charakteristické svojimi rozvinutymi ekonomikami, starostlivo

vnimaji podporu startup podnikov, pretoze tieto podnikatel'ské jednotky povazuju za

perspektivnu moznost’ investovania do buducnosti, ktora disponuje velkym trznym

potencidlom. U vic¢Siny investorov neustdle pretrvava mySlienka, Ze startup moze

predstavovat’ len dlhodobli snahu o navrhnutie efektivnej hospodarskej politiky daného

podnikatel'ského subjektu.

Je vSak dolezité pripomentt, ze startupy su dblezitou sucastou ekonomiky, pretoze

pre dané krajiny predstavuji obrovsky potencidl. Na zdklade uvedeného je mozné povedat,

ze existuje niekol'ko dolezitych dovodov, pre ktoré je podpora startup podnikov nevyhnutna.

Spominané dovody, preco je potrebné startup podnikatel'ské subjekty nutné podporovat’, je

mozné podl'a Shabangu (2014) definovat’ nasledovne:

Inovécie — je mozné definovat’ ako zékladnu silu nielen hospodarskeho rozvoja, ale
aj zvysSenia produktivity v takej spolocnosti, ktord je zamerana na vedomosti
a ziskavanie novych zru¢nosti. Startupy st idedlnou moznostou pre transformaciu
konkrétnych myslienok na realne produkty, ktoré prinest prospech celej spolo¢nosti.
Nové pracovné miesta a rast ekonomiky - aj ked’ bolo v ramci prvej podkapitoly
povedané, ze startup podniky nevytvéaraji vela pracovnych miest, je potrebné
spomenut, ze z dlhodobého hladiska je mozné, aby sa startup podniky stali
vyznamnym producentom pracovnych miest v danej krajine. Spolu s vytvorenim
novych pracovnych miest sa startupy moézu v poslednej dobe stat’ vyznamnymi
prispievatel'mi v oblasti hospodarskeho rastu krajiny a hrubého doméceho produktu
v krajine. Podnikatel'ské subjekty, ktoré st zalozené na inovativnych napadoch,
tvoria jadro ekonomiky vyspelych krajin.

Prinos dynamiky konkurencie do ekonomického systému — startupy je mozné
povazovat’ za také ekonomické spolocnosti, ktoré majii najdynamickejsi charakter
spomedzi vsetkych podnikatel'skych subjektov pdsobiacich v rdmci trhu danej
krajiny. V pripade, Ze porovname jednotlivé podnikatel'ské subjekty pdsobiace na
uzemi urcitej krajiny, mozeme povedat’, Ze startup podniky su tie, ktoré v najvyssej
moznej miere prispievaji k zvySovaniu vitalnosti a vykonnosti ekonomiky krajiny,

v ktorej posobia.
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- Podpora vyskumnych a inovativnych napadov a vyskumov — ekosystém startupov je
idedlnym prostredim podporujicim nielen vyskum, ale aj pristup inovativneho
charakteru s dorazom na vzdelavanie a vedu. ZaloZenie startupu je medzi Studentmi
niekedy vnimané ako moznost, ktora im umoziuje realizovat’ svoje inovativne
napady a ciele.

- Prinos proaktivnych hodndt do spolo¢nosti — startupmi podnikatel'ské subjekty
dokédzu zmenit’ celé vnimanie daného odvetia spolocnost'ou. Okrem iného je zjavné,
ze startup podniky GispeSne menia hodnoty jednotlivcov, pretoze zdoraziiuju nutnost’
prinaSania novych inovativnych myslienok na dany trh. (Shabanga, 2014)

Celkovo mozno konStatovat, Ze startup, ak je UspeSny, predstavuje prinos pre
samotnu ekonomiku a hospodarstvo a v neposlednom rade aj benefity pre samotny region
v ramci ktorého startup vznikol a posobi.

Ako sme spomenuli vysSie, startupovy ekosystém prindsa idedlne prostredie, v rdmci
ktorého je mozné priniest’ na trh nové inovativne myslienky a ndpady. Tento ekosystém je
vSak nutné striktne oddelit’ od klasického podnikatel'ského ekosystému.

Podnikatel'sky ekosystém sa v spolo¢nosti vnima ako usporiadanie vzt'ahov medzi
jednotlivymi podnikatel'skymi subjektmi zalozené na dodrziavani vopred danych striktnych
pravidiel. Spolo¢nou ¢rtou tychto podnikatel'skych subjektov, ktoré vytvaraju podnikatel'sky
ekosystém, je skutoc¢nost’, Ze vSetky tieto podniky sa snazia o ziskanie urcitého stabilného
prostredia, ktoré bude odolné voci akymkol'vek turbulentnym zmendm na danom
geograficky ohrani¢enom tizemi. Primarnou ¢rtou podnikatel'ského ekosystému je kI'icova
vz4jomna spojitost’ jednotlivych podnikatel'skych subjektov, ktoré su zakotvené vo vopred
znamych suvislostiach. (Misun, 2016)

Na rozdiel od podnikatel'ského ekosystému, startupovy ekosystém predstavuje
priestor, v ramci ktorého dané startup podniky nielen vznikajt, ale aj vyvijaju svoje
podnikatel'ské aktivity. Krajiny disponujice vyspelou ekonomikou st charakteristické
aktivnej$im ekosystémom, naopak krajiny s menej vyspelou ekonomikou disponuji zvicsa
pomalSim startup ekosystémom. Jednotlivé startupové ekosystémy sa neliSia len v zavislosti
od krajiny, ale mozu mat’ r6zny charakter aj v ramci jednej krajiny, pretoze zakladatelia
startupov sa vo vSeobecnosti s obl'ubou zlucujii do takzvanych startup centier, v rdmci
ktorych hl'adaju rieSenia problémov, ktoré ich trapia. (Matuskova, 2015)

Startup ekosystém je tvoreny startup podnikmi, ktoré sa mézu nachadzat’ na r6znych
stupnioch vyvoja. Na danom mieste sa mo6zu nachadzat nielen fyzicky, ale aj virtudlne. Tieto

podniky medzi sebou spolupracuju, pricom vysledkom tejto efektivnej kooperacie je
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atraktivne prostredie vhodne vytvorené pre inovativne podnikatel'ské aktivity startup

podnikov. (Startupcommons.org, 2017)

Jednotlivé organizacie, ktoré spoloCne vytvaraju startupovy ekosystém, je mozné

definovat nasledovne:

podporné organizacie,

vyskumné organizécie,

organizacie zabezpecujuce financovanie,
organizacie zabezpecujlce sluzby,

univerzity,

vel’ké korporacie. (Startupcommons.org, 2017)

Okrem uvedenych organizacii v startupovom ekosystéme néajdeme aj urcité

komponenty, ktoré podnikatel'ské prostredie dotvaraji. Spominané komponenty

startupového ekosystému je mozné podl'a Startup Commons (2017) definovat’ takto:

inovativne ndpady, vyskumy a vynalezy,

startup podniky nachadzajuce sa na réznych stupiioch vyvoja,

podnikatelia,

Clenovia startup timov,

anjelski investori,

startup mentori,

startup konzultanti,

ostatné organizacie, ktorych cielom je zameranie sa na inovativne startup aktivity.

(Startupcommons.org, 2017)

1.2 Financovanie startup podnikov

Zakladnou podmienkou startup podniku je inovativna myslienka, ¢i napad, ktory je

potrebné zaviest’ do beznej praxe. Zo samotného ndpadu vSak nie je jasné, ¢i sa zakladatel'ovi

startupu podari na trhu prerazit’ a vydobyt’ si tak svoju stabilntl poziciu, alebo nie. Ak sa aj

startupu podari uplatnit’ sa na danom trhu, bude v budtcnosti pravdepodobne nateny vyuzit

aj financie pochadzajuce z externych zdrojov, predovSetkym v pripade expanzie na nové

trhy, ¢i d’alSom rozSirovani podnikatel'skych aktivit.

V sucasnosti je mozné povedat, ze na trhu existuje niekol’ko druhov zdrojov

financovania startupov, ktoré mozu zakladatelia danych podnikatel'skych subjektov vyuzit
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vo svoj prospech. Spominané zdroje financovania startupov je mozné rozdelit’ do troch
skupin, ktorymi st:

- sukromni investori,

- Statne dotécie

- dotacie z inych zdrojov.

Sukromni investori

V pripade financovania startupov zo stkromnych zdrojov je mozné vyuzit
nasledujuce moznosti:

Biznis anjeli: Podnikatel'sky anjel / Anjelsky investor

,Biznis anjel je clovek alebo skupina investicnych nadsencov, velmi casto uz aj
klasicka firma, ktora zo svojich sukromnych rezerv financuje startup za urcitych podmienok
(napriklad pozZaduje vlastnicky podiel v startupe v urcitom rozsahu). Biznis anjela musi
startup najskor presvedcit o svojom potenciali. Anjelski investori investiciu zvycajne
vnimaju ako podporu pre nich zaujimavého a unikatneho produktu. Prindsa startupu nielen
financénu podporu, ale odovzdiva mu aj svoje cenné skusenosti a sprostredkuje siet
dolezitych kontaktov.* (Inbiznis.sk, 2015)

V suvislosti s biznis anjelmi je vel'mi ddlezité pripomenut, ze finan¢né prostriedky
pochadzajuce z tohto zdroja su vnimané ako financie z externého prostredia. Na zéklade
stanoviska Eurdpskej siete Biznis anjelov je taktiez vel'mi dolezité pripomenut’, Ze investor,
ktory svoje financné prostriedky do daného startup podniku investuje, nesmie byt so
zakladatel'om startupu ziadny rodinny prislusnik. Zékladnou charakteristickou ¢rtou biznis
anjela musi byt Ze tento investor je finan¢ne nezavisly, na zaklade ¢oho je mozné povedat’,
ze pripadny neuspech startup podniku, do ktoré¢ho investoval svoje finan¢né prostriedky,
neohrozi jeho samotné podnikanie. (Eban.org, 2017)

Podnikatel'sky anjel a jeho investicia ma zvacsa nasledujic parametre:
- rozsah investicie 20.000 EUR az 200.000 EUR,
- dokéze odovzdat’ svoje sktisenosti, know-how a obchodné siete,
- nie je vopred stanoveny podnikatel'sky sektor,
- preferuje investicie vo svojom regione,
- okrem zisku mu investovanie ponuka aj pocit prestize,
- ma snahu v startupe vystupovat’ aktivne (moze zasahovat’ do riadenia spolo¢nosti)

alebo pasivne. (KPA Slovensko, 2019)
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Projekt ZENITU

Rozvoj financovania startupu prostrednictvom finanénych prostriedkov zo
sukromnych zdrojov je v ramci projektu ZENITU mozné od roku 2015, kedy tento projekt
vznikol s primarnym cielom spocivajucom v pomoci zakladatel'om startupov, ktoré pracuji
nielen na zaloZeni, ale aj postupnom rozvoji svojho nového podniku. Hlavny ciel’ projektu
ZENITU spociva v podpore inovativnych myslienok anapadov, ktory by ich radi
pretransformovali do praxe, avSak nedisponuju dostatoénym mnoZstvom finan¢nych
prostriedkov.

~ZENITU predstavuje spojenie medzi startupom a kapitilom pripadne mentorom ako
medzi malym, c¢i strednym podnikom a kapitilom, alebo potencialnym obchodnym
partnerom.* (Mato, 2015)

Vsetci, ktori maju zdujem o ziskanie finanénych prostriedkov pochadzajicich z daného
projektu, sa musia zaregistrovat na internetovej stranke venovanej danému projektu.
Nasledne je nutné, aby konkrétny inovativny ndpad preSiel az Styrmi schvalovacimi
procesmi, v ramci ktorych ho posudzuju vzdelani odbornici z daného odvetvia. V pripade,
ze dany népad prejde tymto procesom, jeho aktéri sa modzu teSit’ nielen na poskytnuté

finan¢né prostriedky, ale aj cenné rady tykajuce sa ich podnikania. (Mato, 2015)

Statne dotdcie

Startupy patria medzi malé a stredné podniky, pricom prave tieto podnikatel'ské
subjekty tvoria vacSinu podnikatel'ského prostredia nachadzajiiceho sa na uzemi Slovenskej
republiky. Na zaklade uvedeného je mozné povedat’, Ze podnikatel'ské aktivity prave malych
a strednych podnikov je pre ekonomiku Slovenska nenahraditelné. Vysoké percento
startupov, ktoré v kratkom Case po svojom zalozeni ukoncilo svoje podnikatel'ské aktivity,
printtilo vladu Slovenskej republiky k tomu, aby nasla spdsob ako pomdct’ tymto drobnym,
avSak vel'mi vyznamnym podnikatel'om v krajine.

Primarnym cielom S§tatnej podpory startupov je podpora prvotnej fazy podnikania,
ktora je zvacsa prevazne spojend s najroznejSimi prekédzkami a komplikdciami. Okrem iného
sa vlada snazi stimulovat’ zacinajicich podnikatel'ov k tomu, aby sa s odvahou pustili do

rozvijania svojich ndpadov v ramci podnikatel'skych aktivit.
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Ugel poskytovania §tatnych dotacii startupom prostrednictvom Ministerstva

hospodarstva Slovenskej republiky je mozné zhrnut’ do niekol’kych bodov, ktoré definujeme

(MH SR, 2015):

podpora novoznikajucich malych a strednych podnikov,

podpora rozvijajtcich sa startup a mikro podnikov, ktoré uz na danom trhu posobia
urcité obdobie,

podpora tvorby novych pracovnych miest a nasledné ich udrzanie,

vyssia konkurencieschopnost’ malych astrednych podnikov, ktoré svoje
podnikatel'ské aktivity vyvijaji na izemi eurdpskeho podnikatel'ského prostredia,
nielen zachovanie, ale aj pripadny rozvoj tradicnych remesiel na izemi Slovenske;j
republiky,

podpora uz zalozenej spolo¢nosti, ktord na danom trhu vSak nepdsobi dlhsie ako
36 mesiacov,

podpora vyskumu a vyvoja inovativnych népadov,

transformacia inovativnych napadov v redlne produkty a sluzby,

podpora rozvoja a vylepsenia podnikatel'ského prostredia, v rdmci ktorého malé

a stredné podniky posobia .

Priama a nepriama forma statnych dotdcii

Statne dotécie, ktoré s malym a strednym podnikom, medzi ktoré patria aj startupy,

je mozné poskytovat’ v priamej alebo nepriamej forme. MozZnosti priamych a nepriamych

foriem Statnej podpory definujeme:

a) Priama forma Statnych dotacii:

nenavratny finan¢ny prispevok,
dotacia,

finan¢ny nastroj.

b) Nepriama forma Statnych dotécii:

poskytovanie cennych rad z oblasti zaloZenia ¢i rozvoja nového podniku,
vzdelavanie tykajice sa danej oblasti,

vydavanie podporného preukazu, ktory suvisi stym, ze zakladatelia dané¢ho
podniku prijali jednotlivé sluzby, ktoré patria do §tatnej podpory,

pomoc za¢inajucim podnikom tykajlica sa Gcasti na siitaziach, ¢i vystavach,
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- posilnenie potencidlu dané¢ho podniku s cielom zvysit’ efektivitu a vykon daného
podniku,

- poskytnutie nielen odborne zameraného poradenstva, ale aj tréningu, ktory je
zamerany na vylepSenie jednotlivych zru¢nosti zacinajucich podnikatelov,
pretoze oni vidcSinou nedisponuji dostatoénymi zrunostami potrebnymi pre

kazdodennu Cinnost. (MH SR, 2015)

MikropoZzicky

Na organizovani tohto projektu sa podiela agentira SBA, ktord vznikla za
primarnym ucelom stvisiacim s podporou stredného a malého podnikania. Hlavnym cielom
daného Statneho projektu je podpora malych a strednych podnikatelov prostrednictvom
formou Statnej podpory je nutné zddraznit, Ze tieto finanéné prostriedky st poskytované
prostrednictvom tverov, ktoré st spojené s velmi vyhodnymi podmienkami.

Minimélna vyska uveru, o ktory méze dana spolocnost’ poziadat’ je 2.500 EUR,
zatial’ ¢o maximalna vyska tohto Giveru dosahuje az 50.000 EUR. Urok, s ktorym je dany typ
uveru poskytovany, sa pohybuje od 0,61% do 9,67%. ,,Doba splatnosti uiveru je od 6
mesiacov do 4 rokov, s moznostou odkladu splatok istiny maximalne o 6 mesiacov, pricom
presna doba splatnosti uveru bude urcend v zmluve o uvere. Splatky uveru sa uskutocnuju

bezhotovostnym prevodom na bankovy ucet SBA.“ (SBAAGENCY, 2019)

Startup inkubdtory

Podobne, ako predchadzajuca forma S$tatnej podpory, aj v tomto pripade je dany
projekt zastreSeny organizaciou Slovak Business Agency. Na zaklade komparacie startup
inkubatorov nachadzajucich sa na Slovensku so zahrani¢nymi startup inkubatormi je
potrebné povedat, Ze tie slovenské startup inkubatory sa zatial nachadzaju eSte len
v poCiato¢nej faze vyvoja. Hlavnym cielom startup inkubatorov je podpora malych
a strednych podnikatelov v suvislosti s prekonavanim jednotlivych prekdzok, ktoré sa
v zaciato¢nej faze ich podnikania objavia.

,Ulohou inkubdtorov je realizovat aktivity v oblasti prieskumu, vyskumu, vyvoja,
komercionalizacie vyrobkov, marketingu, ochrany dusevného vlastnictva, ziskavania
dusevnych zdrojov, ale organizuju tiez narodné a medzinarodné stretnutia, vdaka ktorym sa
mozu zacinajuci podnikatelia dostat' k cennym informaciam a uzZitocnym kontaktom.

(Vrablova, 2016)
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Prispevok na samostatnu zdarobkovi cinnost’

O dany prispevok maju pravo poziadat’ predovSetkym zivnostnici, ktori sa so
ziadostou o dany finanény prispevok musia obratit na Urad socidlnych veci arodiny.
Prispevok na SZOC je opravnena ziskat' osoba, ktord bola zaradena medzi uchadzadmi
o zamestnanie v evidencii Uradu prace po dobu minimélne troch mesiacov.

Maximaélna vyska prispevku na SZOC je 4645,40 EUR. Vyska tohto prispevku sa
vSak vyraznym spdsobom odliSuje od kraja, v rdmci ktorého bude dané podnikanie zriadené

a od miery nezamestnanosti v danom kraji. (Vrabl'ova, 2016)

Dotacie zo Strukturdlnych fondov

Dotéacie zo Strukturdlnych fondov sluziace na podporu malych a strednych
podnikatel'ov plynt z Opera¢ného programu pre vyskum a vyvoj, pretoze podpora startupov
a malych a strednych podnikatel'ov sa stala zakladnym kameniom programového vyhldsenia

vlady, ktoré bolo zostavené na roky 2014 az 2020. (Vrabl'ova, 2016)

Dotacie 7 bruselskych grantov
V pripade, ze zakladate' malého a stredného podniku chce poziadat’ o dotaciu
z bruselskych grantov, je vel'mi dolezité, aby vyuzil SME Instrument, ktory bol primarne
zriadeny pre tento ucel.
Podpora startup podniku z daného néstroja prebieha v ramci tychto troch faz:
- predstavenie projektu,
- uskuto¢nenie vyskumu a vyvoja daného produktu,

- uvedenie produktu na trh. (Vrabl'ova, 2016)

1.3 Startup ako jednoducha spolo¢nost’ na akcie

Schvéalenim nového zdkona ¢. 290/2016 Z. z. o podpore malého a stredné¢ho
podnikania a o zmene a doplneni zakona ¢. 71/2013 Z. z. o poskytovani dotacii v pdsobnosti
Ministerstva hospodarstva Slovenskej republiky v zneni neskorSich predpisov sa v oblasti
startupov mnoho zmenilo. V ustanoveni § 1 zakona sa uvadza: ,, Tento zakon upravuje formy
a sposob poskytovania podpory a posobnost Ministerstva hospoddarstva Slovenskej republiky
(dalej len , ministerstvo“) v oblasti malého a stredného podnikania.* (Zékon ¢. 290/2016
Z.2.)
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S novelizaciou Obchodného zdkonnika v ustanoveni § 56 ods. je uvedené, ze
obchodnd spoloc¢nost’ je pravnickou osobou zalozenou za ucelom podnikania.
Spolo¢nostami st verejnd obchodna spolo¢nost, komanditnd spolo¢nost’, spolo¢nost’ s
ru¢enim obmedzenym, akciova spoloc¢nost’ a jednoduché spolocnost’ na akcie. Spolo¢nost’ s
ru¢enim obmedzenym a akciova spolocnost’ mozu byt zalozené aj za inym ucelom, pokial
to osobitny zakon nezakazuje.

V ustanoveni § 220h ods. 1 Obchodného zadkonnika sa uvadza legalna definicia
jednoduchej spolo¢nosti na akcie: ,,j.s.a. je spolocnost’, ktorej zakladné imanie je rozvrhnuté
na urcity pocet akcii s ur¢itou menovitou hodnotou. Spolo¢nost’ zodpoveda za porusenie
svojich zévizkov celym svojim majetkom. Akcionar neruci za zavizky spolo¢nosti.* (Zakon
¢. 513/1991 Zb.)

Legislativnymi zmenami a novelizdciou Obchodného zikonnika sa mozZnosti
podnikania, ktoré st zamerané prave na podnikatel'ov vo faze budovania firmy a vytvérania
prostredia pre ziskavanie investorského kapitdlu, na ktoré su startupy odkazané, zlepsili.
Prave vd’aka novelizacii Obchodného zdkonnika je mozné zalozit si typ pravnej formy —
jednoduchu spoloc¢nost’ na akcie (d’alej iba j.s.a.), idedlnu pre startup.

Tento model je v Slovenskej republike novinkou, pri¢om takuto formu kapitalovej
spolocnosti je mozné ndjst’ iba v niektorych krajindch sveta. Jednoducha spolo¢nost’ na akcie
(j.s.a.) predstavuje akysi medzistupen medzi spolo¢nostou s ruéenim obmedzenym
a akciovou spolocnostou. Jednoducha spolocnost’ na akcie pritom mdze podnikat’ vo
vSetkych odvetviach. NajvidcSou vyhodou je maly vstupny kapital vo vyske len 1 € a tiez
fakt, Ze je uspdsobend na prijimanie investorov, ktori si budl prostrednictvom akcii a dohod
moct’ so zakladatemi jasne upravit’ vzt'ahy. Ide o spoloc¢nost’, ktorej zakladné imanie je
rozvrhnuté na urcity pocet akcii s ur€itou menovitou hodnotou.

Hlavnym zdrojom financovania startupu su najmi vlastné investicie a investori.
Charakteristickou vlastnostou j.s.a. je efektivne vyuZzivanie nastrojov, ktoré spolocnosti
umoznuju nastavenie a naplanovanie vstupu kapitdlu do spoloc¢nosti ajeho vystupu zo
spolo¢nosti. Jednoducha spolocnost na akcie (j.s.a.) pontika investorom za svoje
investovanie do startupu moznost’ podiel’at’ sa na rozhodovani o smerovani projektu. Za cenu
ziskania investicii pre svoj projekt moze zo strany vlastnika (resp. tvorcu napadu) dojst’
k strate Ciasto¢nej kontroly nad spolo¢nostou.

Z hladiska pravnej upravy akcie jednoduchej spolocnosti na akcie (j.s.a.) mdzu
jednoduchsie a flexibilnejSie menit’ majitel'a, ako je tomu v pripade akciovej spolocnosti.

Tiez zékladné imanie vo vyske 1 € ul'ahcuje podnikatel'ovi zaciatok podnikania. Jednoducha
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spolo¢nost’ na akcie (j.s.a.) je charakteristickd aj tym, Ze vztahy medzi vlastnikmi
spolo¢nosti a zamestnancami st v prostredi startupov zvycajne Gzko prepojené.

Startupy su charakteristické aj tym, ze sa odliSuju urcitymi Specifikami od inych
foriem kapitdlového podnikania. Ide najméd o zdroj kapitalu, inovativnost produktu ¢i
sluzby, persondlne zloZenie jednoduchej spolo¢nosti na akcie (j.s.a.) ako aj vzdjomné vztahy
vo vnutri podniku.

Startup vo forme jednoduchej spolo¢nosti na akcie (j.s.a.) ma schopnost’ rychlo sa
prispdsobit’ zmenam trhu. Uvedené skutocnosti boli dovodom, pre ktory si startupy vyzaduja
Specificktl pravnu formu, ktora v slovenskom pravnom poriadku do roku 2017 chybala.
Jednoduché spolo¢nost na akcie (j.s.a.) ma ur€ité znaky pravnej formy spoloc¢nosti s ru¢enim
obmedzenym, ako aj znaky akciovej spolocnosti, pricom sa tak pradvne vytvorila nova

samostatnd pravna forma obchodnej spolo¢nosti. (Kubinska, 2017)

Pociatocné ndklady suvisiace so zalozenim jednoduchej spolocnosti na akcie

(.s.a.)

Néklady na zaloZenie jednoduchej spolo¢nosti na akcie (j.s.a.) st oproti ndkladom na
zalozenie spoloc¢nosti s ru¢enim obmedzenym, respektive akciovej spolocnosti nizsie
a tvoria nasledujuce polozky:

- naklady na vypracovanie notarskej zdpisnice v zdvislosti od poctu stran, vysky
zakladného imania a naro¢nosti ukonov - cca 150 EUR,

- ndklady spojené so ziskanim zivnostenského opravnenia (v pripade podanie
elektronickou formou) - 0 EUR,

- naklady na zipis do obchodného registra (v pripade podanie elektronickou
formou) - 150 EUR,

- poplatok za pridelenie ISIN kodu v centrdlnom depozitari cennych
papierov - 130 EUR,

- poplatok za registraciu emisie majetkovych cennych papierov v centrdlnom
depozitari cennych papierov - 150 EUR,

- poplatok za zapis akcii na jeden ucet akciondra v centralnom depozitari cennych
papierov - 2 EUR,

- naklady na overenie podpisov v listindch - cca 50 EUR. (Companyconsulting.sk,

2017)
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Slovenska republika ako su¢ast’ Eurdpskej unie by sa mala snazit' napiiiat’ snahy
Europskej unie v ekonomickej oblasti, kde pre Eurdpsku uniu je strategicky dolezité
vytvorenie podnikatel'ského ramca, v ramci ktorého mozu inovativnhe myslienky
podnikatelov byt aplikované v praxi, a takéto subjekty si mdzu néjst’ svoje miesto pre ich

rast a rozvoj.

1.4 Potencial startupov na Slovensku

Aj ked’ sa v ramci Slovenskej republiky prezentuje, Ze hlavnymi tahtiimi ekonomiky
st nadnarodne spoloc¢nosti, ktoré na Slovensku vytvaraji mnozstvo pracovnych miest, ¢i uz
z oblasti automobilového, elektrotechnického ¢i hutnickeho priemyslu, nezanedbatelny
vyznam pre Slovensko maju aj malé astredné podniku, ktoré tvoria kostru kazdej
ekonomiky.

Malé a stredné podniky mozu byt taktiez nositelmi novych ndpadov, inovacii
a zlepSeni, ktoré su dolezité pre dosahovanie dlhodobej uspesnosti a prosperity.
Podnikatel'ské prostredie na Slovensku je, €o sa tyka pocetnosti, prevazne tvorené¢ malymi
a strednymi podnikmi.

A prave startupy sa zaradzuju z hl'adiska velkosti do kategdrie malych a strednych
podnikov.

Samotny startupovy systém v Slovenskej republike je relativne mladym systémom,
ktory nie je eSte stale uplne rozvinuty, avsak v poslednom obdobi zaznamendva pomerne

rychly rozvoj.

Dolezitost MSP a startupov pre domdcu ekonomiku

Mozno tvrdit, ze malé a stredné podniky st neoddelitel'nou sucastou ekonomiky a
hospodarstva vo vicSine krajin na svete. Aj v krajinach predstavuju Organizicie pre
hospodarsku spolupracu a rozvoj viac ako 95 % celkového poctu vsetkych podnikov a ich
podiel na zamestnanosti sa pohybuje 75% a uvedené malé a stredné podniky sa podielaji na
tvorbe HDP 80 %.
V Slovenskej republike je podiel malych a strednych podnikov porovnatel'ny so stavom vo
vyspelych krajinach, pricom ich podiel na zamestnanosti bol napriklad v roku 2006 viac ako

70 %. (Euroekoném.sk, 2019)
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Malé astredné podniky si ramci rozvinutych ekonomik povazované za
najpruznejsiu, najefektivnejsiu, najprogresivnejsiu, a tym padom za najdodlezitejSiu sucast’
ekonomiky danej krajiny. Uvedené konsStatovanie je dovodom, preco jednotlivé krajiny
Europskej unie a tiez ostatné rozvinuté krajiny venuju stavu malého a stredného podnikania
velkll pozornost’ a neustale prijimaji opatrenia na rozvoj malého a stredného podnikania.
V ekonomicky rozvinutych krajinach sa podpora malého a stredného podnikania stala
v poslednom obdobi dodlezitou sucastou celkovej hospodarskej stratégie. Tato podpora
malého a stredného podnikania je stcastou taktiez Eurdpskej charty pre malé podniky.

(Eurépska komisia, 2014)
Uspesné startupy na Slovensku

Aj ked startupy sa objavuju na Slovensku len v poslednom obdobi, mozno
konstatovat, ze na Slovensku uz vzniklo niekol’ko pomerne tuspesnych startupovych
projektov, pricom niektoré znich sa zaradili medzi pomerne medzinarodne uzndvané

spolocnosti.
Eyerim

Jednad sa o startup, ktory ziskal ocenenie ako startup roka 2018. Ide o jeden
z najvacsich a najrychlejSie rastucich eshopov s ocnou optikou v regione strednej a
vychodnej Eurdpy, ktory v sucasnej dobe posobi uz v 17 krajinach sveta.

Spolocnost” Eyrim, s.r.0. vykazala v roku 2018 trzby na tirovni 4,6 miliona EUR,
avsak stratu vo vyske 885 tisic EUR (Finstat, 2020).

Startup Eyerim zalozila v roku 2015 skupina $tyroch l'udi, a to Martin Zahuranec,
tohtoro¢ny cClen rebricka 30pod30, Andrea Zahurancova, ktord je na Stvrtom mieste
v rebricku top startupistiek, Yassaman Omidbakhsh a Branislav Ramsak.

Slovensky startup Eyerim ziskal investiciu 1,57 miliona EUR v septembri 2017 od
3TS Capital Partners. Ide o investi¢nu skupinu, za ktorou stoji prevazne investi¢ny fond
amerického technologického gigantu Cisco. V minulosti ziskali tiez 200 000 eur od
slovenského fondu Neulogy Ventures. V sucasnom obdobi posobia v 16 krajinach sveta,

pri¢om ich primarnych trhom st krajiny Skandinavie. (Jablonicky, 2017)
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MultiplexDX

Jedné o slovensko-americky startup troch Spickovych vedcov, ktorych cielom je
eliminovat zIli diagnostiku rakoviny. Vd’aka technoldgii MultiplexDX by sa podiel spravne
uréenych diagnoz tak mohol zvysit’ az na 99 %.

Zakladatel'mi startupu MultiplexDX sa Pavol Cekan, Vladimir Wolf a Peter Kilian,
ktorych najnovsi produkt uz otestovalo viac ako 40 vyskumnych laboratérii na celom svete.
Cekan je CEO a zakladatel’ biotechnologickej firmy MultiplexDX.

Startup MultiplexDX sa snazi vyvinat’ technologiu, vd’aka ktorej dokaze lepSie a
presnejsie urcit’:

- Ci testovany Clovek je chory na rakovinu,

- 0 aky konkrétny typ rakoviny sa jedna,

- ktora liecba je na dany rakovinovy druh najucinnejsia,

- ¢ je potrebna chemoterapia, respektive ¢i dany tumor nie je odolny voci
chemoterapii.

Startup ziskal v roku 2018 celkovo 540.000 EUR od Neulogy Ventures a tiez od
dalSich anjelskych investorov. V sucasnej dobe uzatvaraju investicné kolo cez
crowdinvestingovu platformu Crowdberry, priCom cielom je vyzbierat 835.000 EUR.

(Matuscakova, 2018)

Aj Ty v IT

Zakladatelkou startupu je Petra Kotuliakova, ktord ziskala ocenenie Female Role
Model of the Year. Jedna sa o vobec prva neziskovu organizaciu v Slovenskej republike,
ktora ziskala finan¢nu podporu Google.org, filantropickej vetvy Googlu.

Ciel'om startupu je popularizécia IT medzi mladymi diev€atami, ktort organizacia vykondva
prostrednictvom workshopov zameranych na zékladné programovacie zru¢nosti, pripadne
Skoleni pre pokrocilych uzivatel'ov IT. (Kovacova, 2019).

Na =ziklade skumania teoretickych vychodisk danej problematiky mozno
konstatovat, ze startupom sa v sucasnej dobe nielen na Slovensku, ale aj v Eurdpskej nii
venuje primerand pozornost, nakolko startupy predstavujii Casto vyvojové, inovacné,
vyskumné, pripadne inovativne spolocnosti, ktoré moézu priniest’ ozivenie jednotlivych
trhov, na ktorych chcu pdsobit’ a zdrovenn mézu priniest rézne rozvojové impulzy pre

samotnu spoloc¢nost’ a st potencidlnym zdrojom novych pracovnych prilezitosti. Tak
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Slovensko, ako aj jednotlivé krajiny Eurdpskej unie sa snazia prijat také legislativne
predpisy, ktoré by zjednodusovali vznik a rozvoj startupov.

Zaroven uvedené startupy maju viacero moznosti ako financovat’ nielen svoj vznik
arozvoj, ale aj nasledne beznu prevadzku, priCcom toto financovanie mdze byt tak zo
sukromnych, ale aj z verejnych zdrojov.

Slovenska republika vo svojej pravnej uprave zaviedla novy typ spolocnosti, ktorym
je jednoducha spoloc¢nost’ na akcie, priCom tento druh spolo¢nosti by mal byt prioritne
uréeny pre vznik startupovych spoloc¢nosti, nakolko zalozenie takejto spoloCnosti je
pomerne jednoduché a taktiez ekonomicky nenarocné.

Tak na Slovensku, ako aj v Eurdpe si startupy vydobyli pevné miesto v ramci malych
a strednych podnikov a uz v si¢asnej dobe mozno poukdazat’ na ich doleziti ulohu v oblasti
malych a strednych podnikov a taktiez ich prinos pre ekonomiku daného Statu. Existuje
pomerne vel’ké mnozstvo startupov, ktoré sa presadili na konkuren¢nom trhu a ktoré
dokazali nielen svoju vynimoc¢nost’ a inovativnost’, ale aj schopnost’ presadit’ sa a nad’alej sa

rozvijat’ na konkuren¢nom trhu trvalo udrzate'nym spdsobom.
y
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2 CIELE A METODIKA PRACE

V tejto bakalarskej praci bude stanoveny hlavny ciel’ prace a taktiez jednotlivé
Ciastkové ciele prace, ktoré napomdzu k naplneniu stanoveného hlavného ciel’a prace. Aby
bolo mozné naplnit’ hlavny ciel’ bakalarskej prace je potrebné pri vypracovani bakalarskej
prace vyuzivat vhodné metody, pricom dané metddy budu popisané v ramci metodiky tejto

bakalérskej prace.

2.1 Ciel’ prace

Téato bakalarska praca sa zaoberd moznostami financovania startupov v rdmci
Slovenskej republiky. Startupy predstavuju dolezité spolocnosti v skupine malych
a strednych podnikov, ktoré tvoria kostru kazdej ekonomiky v rdmeci prislusnej krajiny. Na
zaklade uvedenych poznatkov mozno stanovit’ hlavny ciel tejto prace, ktorym je:

Na konkrétnej startupovej spolocnosti analyzovat’ moZnosti Ziskania financnych
prostriedkov potrebnych na rozvoj a napredovanie danej startupovej spolocnosti.
Aby bolo mozné dany stanoveny hlavny ciel’ naplnit’, je potrebné zadefinovat’ aj jednotlivé

Ciastkové ciele tejto bakalarskej prace. Tymito cielmi su:
- vymedzenie zékladnych teoretickych poznatkov tykajucich sa problematiky
startupov a ich financovania,
- charakteristika samotnych startupov suvedenim ich potencidlu na Slovensku

a poukédzanim na Gspesné startupy realizované na Slovensku,

- zmapovanie podpornych finan¢nych mechanizmov, ktoré je mozné vyuzit' na
financovanie startupov,

- charakteristika vybraného startupu z hl'adiska jeho postavenia na trhu a planovanych
cielov,

- analyza moznosti financovania konkrétneho vybraného startupu,

- vyhodnotenie ziskanych poznatkov tykajlicich sa samotného startupu a moznosti
jeho financovania,

- vypracovanie zaverecnych hodnoteni a odporucani pre prax, ktoré vzisli z analyzy
moznosti financovania konkrétneho startupu.

Vysledkom tejto bakalarskej prace by malo byt naplnenie hlavného stanoveného ciel’a tejto

bakalarskej prace a taktiez naplnenie jednotlivych ¢iastkovych cielov.
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2.2 Metodika prace

Aby bolo mozné v rdmci tejto bakaldrskej prace naplnit’ stanoveny hlavny ciel tejto

bakalarskej prace a taktiez jednotlivé Ciastkové ciele je potrebné ziskat’ potrebny zdroj

vstupnych tdajov a dat, ktoré budi nésledne podrobené skimaniu a vyhodnocovaniu.

Uvedené vstupné tidaje a data budu ziskané z nasledujucich zdrojov:

Stidiom domadcich a zahrani¢nych podkladov tykajtcich sa danej problematiky,
analyzou vybranej startupovej spolocnosti,
hodnotenim a analyzou r6znych moznosti financovania, ktoré méze vyuzit vybrana

startupova spolo¢nost’.

Ziskané vstupné udaje a data bude potrebné vyhodnotit tak, aby bolo mozné ziskat’ pravdivé

a objektivne vysledky a zaroven stanovit’ presné hodnotenia a odporti¢ania, ktoré vzniknu

na zaklade realizécie tejto bakalarskej prace. Na ziskané vstupné uidaje a data a nasledne na

ich vyhodnotenie budu vyuzité nasledujice metody:

metdda selekcie — dand metdéda bude vyuzitd pri vybere vhodnej domaicej
a zahrani¢nej odbornej literatury, taktiez pri vybere startupovej spolo¢nosti, ktora
bude v ramci tejto bakalarskej prace analyzovana a v neposlednom rade pri vybere
vhodnych néstrojov na financovanie danej startupovej spolo¢nosti,

analytickd metdoda — dand metéda bude vyuzitd pri samotnom spracovani
jednotlivych vstupnych tidajov a dat a taktiez pri vyhodnocovani jednotlivych foriem
financovania startupovych spolocnosti,

metdoda komparacie — dand metdda bude vyuzitd pri vzdjomnom porovndvani
jednotlivych vstupnych udajov a dat a taktiez pri porovnavani jednotlivych foriem
financovania startupovych spolocnosti,

metdda syntézy — dand metdda bude vyuzitd pri vypracovdvani jednotlivych
hodnoteni a odporacani pre prax, ktoré vzidu z realizécie tejto bakalarskej prace,
metoda dedukcie — dand metdda bude vyuzitad pri vytvarani tak Ciastkovych ako aj

celkovych zaverov, ktoré vyplyntl z realizacie tejto bakalarskej prace.

29



3 VYSLEDKY PRACE A ZAVERECNE HODNOTENIA

V tejto bakalarskej praci sa na konkrétnej startupovej spolocnosti poukaze, aké st
moznosti ziskania financovania pre konkrétny startupovy projekt. Tymto dojde k naplneniu
hlavného ciel'a bakalarskej prace, ako aj jednotlivych ¢iastkovych cielov, ktoré boli v tejto

bakalarskej praci stanovené.

3.1 Charakteristika startupu
Startupova spoloc¢nost’ InoBat j.s.a. vznikla 15.01.2019, kedy bola dana spolo¢nost’
zapisand do Obchodného registra Okresného sidu v Trencine. Spolo¢nost’ InoBat j.s.a. je

zapisanda v oddiely Sja, vlozka ¢islo 6/R.

TnoBatl

Obrazok 1 - Logo spolo¢nosti InoBat j.s.a.

Zdroj: InoBat, 2020
Spolo¢nost’ InoBat j.s.a. sidli na ulici Starovej 27 v Dubnici nad Vahom a spolo&nost’
ma pridelené nasledujtce identifikacné udaje spolo€nosti:
ICO: 52114384
DIC: 2120933881
IC DPH: SK2120933881
Startupova spolo¢nost’ InoBat j.s.a. méa v obchodnom registri zapisané nasledujice
predmety Cinnosti:
- sprostredkovatel'ska ¢innost’ v oblasti obchodu, sluzieb, vyroby,
- pocitacové sluzby a sluzby stvisiace s poc¢itaovym spracovanim udajov,
- vyskum a vyvoj v oblasti prirodnych, technickych, spolocenskych a humanitnych
vied,
- kupa tovaru na tcely jeho predaja konecnému spotrebitel'ovi (maloobchod) alebo
inym prevadzkovatel'om Zivnosti (velkoobchod),
- informativne testovanie, meranie, analyzy a kontroly,
- administrativne sluzby,

- reklamné a marketingové sluzby, prieskum trhu a verejnej mienky.
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Vyska zakladného imania spolo¢nosti InoBat j.s.a. je 17.200,- EUR, pricom uvedené
celé zakladné imanie spoloc¢nosti bolo pri zalozeni spolo¢nosti InoBat j.s.a. splatené.
Zakladné imanie spolocnosti InoBat j.s.a. tvoria akcie spolo€nosti, priCom pri zaloZeni
spolocnosti boli vydané nasledujuce druhy akcii:

- kmenové akcie:
pocet akcii — 1.200
podoba akcii — zaknihované akcie
forma akcii — akcie na meno
menovita hodnota akcii — 10,- EUR
- investi¢né akcie:
pocet akcii — 520
podoba akcii — zaknihované akcie
forma akcii — akcie na meno
menovita hodnota akcii — 10,- EUR

Spolo¢nost’” InoBat j.s.a. ma predstavenstvo, ktoré je Statutdirnym organom
spoloc¢nosti, je troj¢lenné apozostava zpredsedu predstavenstva, podpredsedu
predstavenstva a clena predstavenstva. Za spolo¢nost InoBat j.s.a. mozu konat,
pripadne podpisovat’ najmenej dvaja ¢lenovia predstavenstva.

Clenmi $tatutdrneho organu spolo¢nosti - predstavenstva si:
- Marian Bocek — predseda predstavenstva,
- Jozef Urban — podpredseda predstavenstva,
- Marian Goga — ¢len predstavenstva (ORSK, 2020).

Spolo¢nost” vznikla v roku 2019 a zuvedeného dévodu neméd zverejnené Zziadne
hospodarske vysledky za prislusné tictovné obdobie a zaroven spolo¢nost’ InoBat j.s.a. nema
zverejnené informacie o aktivach a pasivach spolo¢nosti.

Z dostupnych zdrojov je mozné konstatovat’, ze spolo¢nost’ InoBat j.s.a. nema dlhy
a nedoplatky voci $tatu, pripadne verejnym inStiticidm, na spoloc¢nost’ nie je vyhlasené
konkurzné konanie a zaroven spoloc¢nost’ InoBat j.s.a. nie je v reStrukturalizacii (Finstat,
2020).

Startup spolo¢nost’ InoBat j.s.a. sa zameriava na vyvoj, vyskum a vyrobu
elektrickych batérii. Spolo¢nost’ InoBat j.s.a. zaroveil vyvija nové energetické riesenia,
s ktorymi chce uspiet’ hlavne na eur6pskom trhu.

Startupova spoloc¢nost’ InoBat j.s.a. sa zameriava na:

- energetické odvetvie,
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- automobilové odvetvie,

- petrochemické odvetvie.
Snahou startupovej spolo¢nosti InoBat j.s.a. je vytvarat' spolo¢né aliancie a podniky
s ostatnymi vyznamnymi hra¢mi na prislusnom trhu a taktiez s vedeckymi institiciami a
zamerat’ sa hlavne na nasledujuce oblasti:

- skladovanie energii,

- elektricka mobilita,

- vodik ako zdroj energie.
Aby bolo mozné realizovat’ prechod vyroby elektrickej energie do bezkarbonizovanej
vyroby, bude nevyhnutné vybudovat pomerne velké mnozstvo staciondrnych ulozisk
energie, pri¢om tieto uloziska budi fungovat’ na r6znych technolégiach ukladania elektrickej
energie.

V oblasti elektrickej mobility spolo¢nost’ predpokladd rychly rast uvadzania
automobilov na elektricky pohon do prevadzky do roku 2030, pricom automobilky
vyrabajuce elektrické auta budu potrebovat’ vyrazné mnozstva batérii pre tieto elektrické
autd. Predpokladom je, Ze v Eurdpe bude v roku 2025 nedostatok batérii o vykone az 139
GWh.

Prechod na nizkouhlikovy energeticky systém predstavuje jeden z celosvetovych
energetickych cielov, pri¢om jednou z oblasti, ktord moze napomdct’ uvedenému prechodu,
su technoldgie palivovych ¢lankov na baze vodika. Uvedené palivové ¢lanky na baze vodika
maju ti nesmiernu vyhodu, Ze nespdsobuju lokalne znecistenie, neprodukuju ziadne lokélne
zne€istujuce latky a ani Ziadne emisie oxidu uhli¢itého. Samotny vodik je mozné vyrabat’
udrzatel'nym spdsobom z obnovite'nych zdrojov energie.

Startupovll spolocnost’ InoBat j.s.a. tvoria skuseni medzinarodni odbornici, ktori
maju sktisenosti z roznych oblasti a ktori st zarukou odborného zédzemia. Uvedeni odbornici
sa budu vediet’ podielat’ na realizacii jednotlivych vyskumnych a vyvojovych lloh a zaroven
budi vediet' realizovat’ aj vyrobné cinnosti. VSetky uvedené oblasti budi spolahlivo
zabezpecené tak z hl'adiska manazmentu riadenia, ako aj z hl'adiska organizécie prac.
Spolo¢nost’ InoBat j.s.a. v sucasnom obdobi uz spolupracuje s mnohymi vyznamnymi
partnermi z r6znych odvetvi hospodarstva.

Medzi takéto spolo¢nosti mozno zaradit’:
- MOL — madarsky plynarensky a ropny koncern, ktory prevadzkuje Styri vlastné

rafinérie a dve petrochemické zavody v troch krajinach Eurdpy a zaroven vlastni
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a prevadzkuje siet’ viac ako 1.900 Cerpacich stanic v dvanastich krajinach Eurdpske;j
unie.

A.EN — medzindrodnd sukromné skupina, ktord uz viac ako 15 rokov pdsobi
v energetickom sektore aje spolahlivym vyrobcom a dodavatelom elektrickej
energie, plynu atepla. Spolo¢nost’ posobi na Slovensku, v Cechach, Rakusku
a Nemecku.

MATADOR HOLDING, a. s. —slovenskd gumarenska spoloc¢nost’, ktora sa zaobera
vyrobou pneumatik a inych vyrobkov z gumy a kaucuku. Spolo¢nost’ v su¢asnom
obdobi ma svoje prevadzky v troch eurdpskych krajinach.

IPM — investi¢na skupina, ktord poskytuje Siroku Skélu finanéného poradenstva,
spravy investicii a investi¢nych sluzieb pre svojich klientov. Spoloc¢nost’ pdsobi
v piatich krajindch sveta asvoje aktivity zameriava do odvetvi infraStruktary
a technologie, pricom ciel'om spolo¢nosti je vytvarat’ dlhodobé hodnoty pre svojich
klientov.

CEZ Group — skupina CEZ predstavuje integrovany energeticky konglomerat, ktory
pdsobi vo viacerych krajindch strednej a juhovychodnej Eurdpy a v Turecku, pricom
medzi jej hlavné cCinnosti patri vyroba a distribucia elektrickej energie a tepla
a taktieZ tazba uhlia. Sidlo spoloénosti je v Ceskej republike a s akciami spolo¢nosti
obchoduju na prazskej avarSavskej burze. Hlavnym akciondrom uvedenej
spolo¢nosti je Ceska republika.

BM — spolo¢nost’ pdsobiaca v oblasti vyskumu a vyvoja elektromobility, kde sa snazi
nachadzat nové produkty atechnologie, ktoré presahuji hranice doteraz
vyuzivanych technoldgii a zdrojov s dorazom na globalne a environmentalne
aspekty.

MSM Group — posobi v piatich Statoch Eurdpy a tvori ju celkovo 17 dcérskych
spolo¢nosti, ktoré pdsobia v segmente strojarskeho priemyslu v oblasti civilnej ako
aj obranne;.

Manz — globéalna spolo¢nost’ zaoberajuca sa vyrobou Spickovych technoldgii
a zariadeni v segmente soldrnej energie, elektroniky a skladovania energie.
Spolo¢nost’ je od roku 2006 kétovand na burze cennych papierov v Nemecku
a posobi v 6smych Statoch sveta. Sidlo spolo¢nosti je v nemeckom Reutlingene.

(InoBat, 2020)
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3.2 Moznosti financovania startupu

Zakladnou moznostou financovania startupu predstavuje  financovanie
prostrednictvom rodiny, zndmych a priatelov, ktori moézu poskytnat’ urcity kapital pre
zacinajuci startup. Tuto moznost’ vSak v tejto bakalarskej praci nebudeme rozoberat’.
Dalsimi moznostami, ktoré moze vyuzit zaginajici startup pre potreby svojho financovania
v ramci Slovenskej republiky su:

- mikropdzi¢ky od Slovak Business Agency,

- Statne schémy na podporu podnikania,

- podnikatel'ské akceleratory a inkubatory,

- pozicky od bankovych institucii,

- Business Angels (business anjeli),

- Venture Capital Funds (fondy rizikového kapitalu),
- Crowdfunding.

MikropoZicky od Slovak Business Agency

Predstavujii jednu z najjednoduchs$ich a najvyhodnejSich mozZnosti financovania
v podobe uveru, ktorych administratorom je Slovak Business Agency.

Vyska financovania 2.500 az 50.000 EUR
Splatnost’ tveru 6 mesiacov az 4 roky
Urokova sadzba 1,19 % az 9,03 %
Moznost’ odlozit’ splatku istiny do 6 mesiacov po podpise uveru.

Podmienkou poskytnutia averu je, Ze ziadatel’ je registrovany a ma sidlo na Gzemi
Slovenskej republiky (zapisany v prislusSnom registri), pricom sa moze jednat o fyzicka
alebo pravnickii osobu. Ziadatel modZe zamestnavat maximalne 50 zamestnancov
(mikropodnikatel’ maximalne 10 os6b). Ro¢ny obrat spolo¢nosti nemoze presiahnut’ sumu
10 miliénov eur (mikropodnikatel’ 2 miliény eur). Ziadatel’ zaroveti nesmie byt v konkurze,
ani v likvidacii.

Uvedené financovanie moze vyuzit na:
- nakup hnutel'ného, pripadne nehnutel'ného investicného majetku,
- rekonstrukciu alebo opravu takéhoto majetku,
- nakup zasob, surovin alebo tovaru,

- uhradu vstupov potrebnych na zabezpecenie technologického procesu.
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Zabezpecenie uveru bude na zdklade prihliadnutia na rizikovost predkladaného
podnikatel'ského planu, vySku ziadaného tveru ana zdklade analyzy ziadatela a jeho

predpokladanej schopnosti splacat’ iver.

Stitne schémy na podporu podnikania

Predstavujii schémy na podporu malého a stredného podnikania, ktoré poskytuju
pomoc de minimis, pricom tato pomoc je financovana zo Strukturdlnych a investicnych
fondov Europskej unie.

V sucasnosti je mozné tento druh financovania Cerpat’ prostrednictvom nasledujucich
schém:

- schéma na podporu rozvoja kreativneho priemyslu na Slovensku,

- schéma na podporu rodinné¢ho podnikania,

- program podpory uspesnej podnikatel'skej praxe a vychovy k podnikaniu,

- program na podporu startupov,

- program na podporu internetovej ekonomiky,

- program Monitoring a vyskum v oblasti malého a stredného podnikania.

Poskytovatelom a vyhlasovatelom pomoci vramci uvedenych programov je
Ministerstvo hospodarstva Slovenskej republiky a vykonavatelom je Slovak Business
Agency. Pre kazdu schému st stanovené individualne podmienky, v rdmci ktorych su
uvedené podmienky poskytnutia podpory, vyska samotnej podpory, mechanizmus

poskytovania podpory a rozpocet pre danii schému pre prislusné roky.

Podnikatel’ské akcelerdtory a inkubdtory

Jedné sa o inkubatory, ktoré su zriadené v sti¢asnom obdobi v troch mestach, a to
v Bratislave, Banskej Bystrici a KoSiciach. V rdmci uvedeného inkubatora moze posobit’
kazdy zaGinajuci podnikatel’ alebo spolognost’, ktora spifia podmienky definicie malého
a stredného podniku a podnikd maximalne tri roky od datumu registracie v prisluSnom
registri. Ziadatel' musi vypracovat’ ziadost’ o prijatie do daného inkubatora, pri¢om stiéastou
ziadosti musi byt’ podnikatel'sky plan a musi mat’ vypracovanu podnikatel'sku stratégiu na
obdobie minimalne troch rokov a sti¢ast'ou su zaroven Zzivotopisy kl'i¢ovych zamestnancov

spolocnosti.
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Ak ziadost’ podnikatel'ského subjektu je postdena kladne, tak podnikatel'sky subjekt
ziska trojrocny pristup ku kancelarskym, zasadacim a technickym priestorom v rdmci
inkubatora s prisluSnou infrastruktirou. Zaroven ziadatel' ziska individudlne poradenstvo
v oblasti financovania, odborného poradenstva a nadvédzovania kontaktov.

Nasledne kazdy polrok dochiddza k hodnoteniu progresu jednotlivych Cclenov
inkubatora, na zaklade ktorého sa rozhoduje o pokraovani ucasti ¢lena v inkubétore.
Pozicky od bankovych institucii

V sucasnom obdobi poskytuje niekol’ko bank financovanie pre zacinajlce startupy,
priCom v ramci tejto prace budi popisané dva tiverové programy, od Slovenskej zarucnej
a rozvojovej banky a Slovenskej sporitelne.

Slovenska zarucna a rozvojova banka

Poskytuje uverovy program EUver — rozvoj, ktory je uréeny na rozvoj
podnikatel'skych zamerov na uzemi Slovenskej republiky aje podporeny taktiez
z operacného programu Vyskum a inovéacie z eurdpskych investi¢nych a Strukturdlnych
fondov.

Vyska financovania maximalne 1 milion EUR
Splatnost’ tveru 12 mesiacov az 10 rokov
Urokova sadzba na zaklade podnikatel'ského planu
Ziadatelom Giveru mozu byt vyluéne mali a stredni podnikatelia zapisani do prislusného
registra. Uverom je mozné financovat’:
- investicie do hmotného a nehmotného majetku,
- prevadzkového kapitalu, ktory suvisi s rozvojom alebo rozsirovanim podnikania.

Ziadatel’ predlozi Ziadost' o iver na prislu§nom tlagive niektorému z regionalnych
zastipeni Slovenskej zarucnej arozvojovej banky, pricom banka si nasledne vyziada
prislusné podklady stvisiace s podnikatel'skym zamerom.

Zabezpecenie uveru urci banka v zavislosti od bonity klienta a miery zistenych rizik v rdmci
podnikatel'ského zameru.

Na poskytnutie tiveru nie je pravny narok.

Slovenska sporitelna

Pontika financovanie prostrednictvom programu Zac¢iname podnikat’, ktory sluZzi na
financovanie zac¢inajucich podnikatel’ov.
Vyska financovania 700 az 50.000 EUR

Splatnost’ tveru 6 mesiacov az 5 rokov
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Urokova sadzba individudlna na zaklade business planu
Moznost’ odlozit’ splatku istiny individualne na zaklade business planu.
Slovensk4 sporitelia okrem samotného financovania pontka zacinajiicim

podnikatel'om aj pomoc ohl'adne:

spravneho nastavenia financii,
- zostavenia business planu,
- vypracovania planu rizik,
- samotnym financovanim business planu.

Slovenska sporitel'ia uvedeny program ponutka pre za¢inajicich podnikatelov, ktori
sa stan@i jej klientmi, pri¢om dany podnikatel’ musi spifiat’ definiciu malého a stredného
podniku a musi byt’ zapisany v prisluSnom registri.

Jednotlivé podmienky a spdsoby rucenia vzidu na zéklade business planu, ktory
spolo¢ne s klientom vypracovava Slovenska sporitelfia. Zaroven banka pomaha s réznymi
konzultaciami v oblasti prava, financii, dani, u¢tovnictva a marketingu a zaroven klientom
pomaha pri Gcasti na réznych podujatiach, pomaha sa im zviditelnit’ a napoméha im najst’

potencialnych obchodnych partnerov.
Business Angels (business anjeli) vyuZiva sa aj spojenie podnikatel’ski anjeli

Predstavujii osoby alebo spolocnosti, ktoré su ochotné investovat do startupov
v potiatoénej faze ich zivota. Ulohou startupu je presvedéit’ potencialneho investora — biznis
anjela o tom, Ze v sebe skryvajl potrebny potencidl a maju moznost’ v buducnosti rast’.
Samotny biznis anjel im ponuka okrem mozZnosti financovania aj svoje vedomosti
a sktisenosti.

Podmienky takéhoto financovania st ukazdého biznis anjela individudlne, ale
zvacSa takyto biznis anjel poZzaduje za vlozené finan¢né prostriedky podiel v startupe
(kratkodoby alebo dlhodoby).

Sposob hladania biznis anjelov je zvicSa individudlny, ¢i uz priamym oslovenim
niektorého uspesného podnikatela alebo vyuzitim rdéznych platforiem. Medzi takéto
platformy mozno zaradit”:

- Klub podnikatel’skych anjelov Slovenska — vznikol v roku 2011 a predstavuje prvy
takyto klub na tzemi Slovenskej republiky, ktory zdruzuje podnikatelov

a manazérov, ktori st ochotni investovat’ do réznych startupov nielen svoje peniaze,

ale aj svoje skusenosti acas. Hlavnym cielom je podpora rozvoja inovacii

a podnikania v novej generacii podnikatel'ov. Vyhodou uvedeného klubu je, Ze:
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a) prislusny projekt ziadajuci o financovanie je spristupneny iba tym
zaujemcom, ktori maji skuto¢ny zaujem o investovanie a zaroven su
kredibilni,

b) projekt je spristupneny investorom, ktori maji zaujem investovat v danom
odvetvi, v ktorom chce n4jst’ uplatnenie aj dany projekt,

c) po prvotnej online prezentacii dochddza k osobnému spojeniu s konkrétnym
investorom.

Podmienkou toho, aby sa mohol projekt uchadzat’ zo strany business anjela je, aby
vyvoj daného produktu (vyrobok alebo sluzba) bol ukonceny a dany produkt ma uz
ur¢itych zadkaznikov, ktori prejavili zdujem (preukézatelny) a samotni spoloc¢nici
startupu uz do projektu investovali vlastné peniaze a ¢as. Zaroven startup musi
disponovat’ timom, ktory je schopny dany podnikatel'sky zdmer realizovat’.

- projekt INVESTUJ MYSLIENKU! — je projektom Weidner Eidner Investments a. s.
a startupy mozu prostrednictvo vyhlasenej vyzvy ziskat financovanie svojich
projektov. Uvedena vyzva funguje od roku 2011 a prostrednictvom tejto vyzvy mézu
financovat’ svoje projekty a ndpady vSetci predkladatelia, ktori st autorom projektu
a uspeju v hodnotiacom procese.

Okrem tychto platforiem existuju aj d’alSie slovenské a medzinarodne platformy zdruzujuce

biznis anjelov, ktoré st ochotné investovat’ do startupov.
Venture Capital Funds (fondy rizikového kapitdilu)

Predstavuji fondy, ktoré su tvorené z viacerych zdrojov, Casto aj ako kombinacia
verejnych a sukromnych prostriedkov. Zaujem o financovanie prostrednictvom uvedenych
fondov je pomerne velky, avSak uvedené fondy podporia len malé percento ziadatel'ov
o financovanie. O financovanie mozu poziadat’ uz fungujlce startupy, bud’ v pociatocne;j
faze alebo aj v neskorSej faze, ak uz napriklad funguji na domacom trhu a maja potencial
vstupu na zahrani¢ny trh. Uvedené fondy za financovanie zvycajne pozaduju podiel vo firme
vo forme majetkovej ticasti.

Medzi takéto fondy mozno zaradit' napriklad Neulogy Ventures, ktoré podporili
projekty uz v desiatich krajinach vo vyske viac ako 44 miliéonov eur. Celkovo do fondov
prispieva 101 zakladatel'ov. Prostrednictvom uvedeného fondu je mozné poziadat
o financovanie, pricom rozhodovaci proces je pomerne rychly a transparentny a fond
pontka okrem finan¢nych prostriedkov aj pomoc pri strategickom vedeni a samotnom

rozvoji podnikania.
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Dalsim takymto fondom je Credo Ventures, ktory poniika investicie jednotlivych
partnerov do startupov. Prostrednictvom daného fondu je mozné ziskat’ financovanie pre
svoj startup, pricom startup si vyberie jedného z partnerov fondu, ktory mu poméha zo

ziskanim financovania.
Crowdfunding

Predstavuje platformu, prostrednictvom ktorej je mozné financovat’ nielen startupy,
ale aj r6zne umelecké, niekedy az blaznivé napady. Je to forma kolektivneho financovania
urcitého projektu alebo napadu, priCom pre danu formu financovania neexistuje ziadny
pravny zéklad.

Startup sa predstavi prostrednictvom internetu a socidlnych sieti a jednotlivi mali
investori mozu investovat’ rozne sumy do daného projektu. Zhodnotenie ich investovanej
sumy navrhuje priamo startup a je sicastou danej prezentacie.

Medzi takéto platformy mozno zaradit' platformu Crowdberry — Investment
Marketplace, kde su predstavené rozne startupy, do ktorych je mozno investovat’, pricom
uvedené startupy pontkaju zvicsa roény vynos od 15 do 50 %. Uvedeny vynos je sice
pomerne vysoky, avSak uvedené startupy Casto predstavuju riziko vyssie ako je o¢akavany
Vynos.

Dalsou takouto platformou je platforma HitHit, prostrednictvom ktorej mozu
startupy predstavit’ svoj projekt, stanovit podmienky pre potencidlnych prispievatel'ov
a investorov a stanovit’ ¢as, kedy bude projekt na internetovej platforme prezentovany a aku
sumu chce startup ziskat. Nasledne po stanovent dobu je projekt prezentovany
a prispievatelia a investori moézu prispiet’ na fungovanie daného startupu. Ak sa po skonceni
danej doby nevyzbiera celd pozadovana suma, peniaze sa vracaju prispievatelom a startup
neziska ziadne zdroje. Preto je nevyhnutné, aby pri prezentacii svojho podnikatel'ského

zameru zakladatelia startupu vhodne urcili dobu prezentacie a sumu, ktoru chcu vyzbierat'.

3.3 Zavere¢né hodnotenie

Startupova spolo¢nost ma v siasnom obdobi pomerne Siroku skalu moznosti
financovania svojich investi¢nych potrieb a prvotnych prevadzkovych nédkladov. Mdze na to
vyuzit prvotné zdroje, priCom niektoré z tychto zdrojov boli popisané s konkrétnymi
podmienkami platnymi pre obdobie pisania bakalarskej prace v bode 3.2 tejto bakalarskej

prace.
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Jednotlivé zdroje financovania mozno rozdelit' do troch zakladnych skupin. Jedna sa
o zdroje financovania:

- zo sukromnych zdrojov,

-z bankovych zdrojov,

- zo $tatnych zdrojov.

Neexistuje jednotny navrh, pripadne postup, ktory by presne urcoval, ako ma dana
startupova spolocnost’ postupovat’ v pripade, ak chce ziskat’ zdroje financovania. Je potrebné
si uvedomit’, Zze kazda spolo€nost’ je ind, chce podnikat’ v inej oblasti, ma iné zazemie,
a preto pri financovani kazdej startupovej spolocnosti je potrebné postupovat’ individuélne.

Samotné financovanie je potrebné presne prisposobit’ poziadavkdm konkrétnej
spolo¢nosti a hlavne moznostiam, ako dand spolo¢nost’ bude vediet dané financné
prostriedky splacat’.

Vyhodou $tatneho prispevku (hlavne z prostriedkov Strukturdlnych a investi¢nych
fondov Eurdpskej tnie) je to, ze Cast’ tychto financnych prostriedkov tvori nendvratna
Ciastka, ktorud, ak startupova spolocnost’ splni podmienky prislusnej vyzvy, nemusi vracat’.
Nevyhodou takychto prostriedkov je, ze si Casto spojené s dlhou dobou, kym sa k nim
startupova spoloc¢nost’ dostane a zdroven samotny proces pripravy projektu a naslednej
implementécie projektu je zlozity a administrativne pomerne narocny.

Pri ziskavani finan¢nych prostriedkov z bankovych zdrojov banky casto vyzaduju
urcity spdsob rucenia, pricom mnohé startupové spolocnosti nemajii moznost’ a ¢asto ani ich
zakladatelia takéhoto rucenia. Aj ked casto podmienky ponukané bankou sa zdaju byt
vyhodné a splnitel'né, ¢asto az pri néslednych rokovaniach s bankou Ziadatelom ddjde, Ze
ziskanie takychto finan¢nych prostriedkov vobec nie je jednoduché.

Ak sa startup rozhodne, ze finan¢né prostriedky ziska od stikromnych investorov,
musia sa hned’ na zaciatku zakladatelia rozhodnut, ¢o st ochotni obetovat’ pre ziskanie
takychto finanénych prostriedkov. Ci st ochotni prijat’ vyrazne vyssie urokové podmienky,
alebo st ochotni Cast’ spoloCnosti pontknut’ potencidlnemu investorovi. AvSak toto
rozhodnutie je plne v kompetencii zakladatelov startupu aoni sa musia slobodne
a dobrovol'ne rozhodnut’, akou cestou sa vydaju do budticna.

Pri financovani startupu vstupuju do hry rézne moznosti a alternativy a zvicsa
samotni zakladatelia startupu sa musia rozhodnut’, akym spdsobom chcti pokracovat’ do
budiicna a Co je pre nich dolezité (vlastnit’ vacsinu v spolo¢nosti, mat’ v rukach rozhodovacie
kompetencie, alebo iba sa podiel'at’ na d’alSej prevadzke startupu malym podielom, ktory

vSak moze prinasat’ zaujimavé financné vynosy).
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Politici a ostatni predstavitelia Statnej a verejnej spravy by sa mali snazit’ podporovat’ takéto
aktivity jednotlivych startupov, nakolko v konecnom doésledku UspeSny startup moze
priniest vyhody v podobe platenia dani, zvySenej zamestnanosti, a tym prispiet nielen
k napredovaniu samotnej ekonomiky, ale aj k rozvoju daného regiéonu, v ramci ktorého

startup pdsobi.
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4 DISKUSIA

Uz pri samotnom vzniku startupu by mali jeho zakladatelia rozmyslat’ nielen o tom,
¢o chct robit’ a na o sa chcii zamerat’, ale aj o tom, ¢o to bude stat’ a z akych zdrojov to
budt vediet' vyfinancovat. Nakol'ko aj najlepSia mysSlienka, pripadne najinovativnejsi
napad, moze skoncit’ vzhl'adom na to, Ze sa nendjde dostatok finan¢nych prostriedkov na
jeho realizaciu.

Preto je nevyhnutné, aby zakladatelia startupu predtym, ako zacnli zhanat’ financné
prostriedky a investorov, mali pripravené nasledujuce nalezitosti:

- kvalitne a dopodrobna spracovany podnikatel'sky plan, vramci ktorého budu
popisané vSetky vyhody a moznosti, ktoré dany projekt ponuka, av§ak zaroven budia
spomenuté aj vSetky rizika, ktoré v danom projekte mozu nastat’, idedlne s popisom
krokov, ako sa bude na dané riziké reagovat’ a ako je im mozné predchadzat’,

- vramci podnikatel'ského planu dopodrobna vypracovany Casovy harmonogram
realizdcie daného ndpadu so spracovanim kritickej cesty daného casového
harmonogramu,

- jednotlivé ¢asti podnikatel'ského planu by mali byt’ podlozené finanénymi potrebami,
pricom tieto financné potreby by mali byt zosumarizované v rdmci finanéného
planu, priCom dany finan¢ny plan by mal byt’ ¢o najpodrobnejsi.

Vsetky spominané nalezitosti by mali byt spracované v ramci jedného materialu,
ktory by mal mat’ okrem obsahovej stranky aj putavu prezenta¢nu formu, aby pripadnych
partnerov, s ktorymi sa bude jednat o moznostiach financovania v prvom rade zaujal
vizudlne a nésledne, ak ho za¢nu Studovat, bol aj profesionalne spracovany po odbornej
stranke.

Pri prezentéacii podnikatel'ského zdmeru startupu je dolezité, aby bol predstaveny
odborny tim, ktory za danym startupom stoji, aby z toho bolo zrejmé, ze dany podnikatel'sky
plan mé za sebou dobré odborné zdzemie, ktorého jednotlivci dokazu takto pripraveny
podnikatel'sky plan realizovat'.

Vyhodou je, ak sa oslovi viacero kanalov, ktoré mozu prispiet’ k financovaniu
startupu tak, aby si mohli zakladatelia startupu vyberat’ z viacerych moZznosti a nemuseli
byt prili§ odk4dzani na jednu moznost’, nakol'ko vtedy sa vyhoda vyjednavania presiiva na

stranu, ktora chce poskytnut’ financovanie.
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V neposlednom rade by si zakladatelia startupu mali stanovit’ hranice, za akych st
ochotni financovat’ dany startup, pricom uZz pred zaiatkom procesu zhanania financii by
mali poznat’ odpovede na otazky tykajuce sa:

- nakladov spojenych s financovanim startupu,

- ¢i st ochotni vzdat sa Casti spolocnosti v prospech financujticej strany a akej velkej
Casti spolo¢nosti su ochotni sa vzdat’ (a ¢i by islo iba o docasné vzdanie sa podielu
alebo trvalé vzdanie sa podielu),

- ¢i st ochotni prenechat’ rozhodovacie pravomoci financujicej strane (celkom, s¢asti
alebo vobec),

- ¢i st ochotni uvazovat predat’ cely startup, a ak ano, za akych podmienok.

Vsetky uvedené alternativy by mali zakladatelia startupu prediskutovat’ eSte pred zaCatim
zhédnania financovania a mali by si stanovit’ jasné pravidld pre zhfiianie financovania tak,
aby v priebehu rokovani o financovani startupu nedochadzalo medzi nimi v tychto otazkach
k rozporom, nakolko takého rozpory mozu viest’ k nedovere financujucej strany, pripadne
moézu viest’ k tomu, ze financujlica strana bude chciet’ takéto nezhody vyuzit' vo svoj
prospech.

Samotny proces hl'adania financovania startupu predstavuje pomerne zlozitl a tazk
ulohu, ale nie nezvladnutel'nt, o Com sved¢ia mnohé tspesné pribehy startupov nielen vo
svete, ale uz aj na Slovensku.

Pri startupoch je to ako pri Sportovcoch, na uspech nie je dostacujuici iba talent, ale
je potrebny tvrdy tréning. Pri startupe nestaci iba dobry nédpad, ale je potrebné vela prace,

ako ten napad zhmotnit’ a vytvorit’ dynamicky sa rozvijajicu spolo¢nost’.
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ZAVER

Startup predstavuje urcity fenomén poslednych rokov a ¢asto sa s uvedenym pojmom
spaja novovznikajuca spolo¢nost’, ktorej predmetom podnikania bude urcitd inovacna,
pripadne priekopnicka myslienka alebo napad, ktory sa snazia majitelia startupu preniest’ do
praxe. Startup, takisto ako kazdd inad vznikajiica spolo¢nost, ma snahu vd’aka svojmu
podnikatel'skému zdmeru uspiet’ na konkuren¢nom trhu, rozvijat’ sa a napredovat’. Aby tomu
tak bolo, zvicSa potrebuje, tak ako aj kazda vznikajuca spolocnost’, vstupny kapital. Tento
kapital je potrebny na rozbeh podnikania a prvotnej investicie. Idedlnym pripadom je, ak
vlastnici startupu maji dostatok vlastnych zdrojov anemusia rieSit externé formy
financovania. Toto je vSak pripad iba velmi malého poctu startupov a drviva vécSina
startupov potrebuje na svoj rozbeh arozvoj externé financovanie. Moznosti samotného
externé¢ho financovania st roézne, pricom tieto zdroje moézu pochadzat’ tak zo sikromnych,
ako aj Statnych zdrojov.

Z dovodu analyzy moznych zdrojov financovania startupu bola realizovand tato
bakalarska praca, ktord mala stanoveny hlavny ciel’, ktorym bolo na konkrétnej startupove;j
spolo¢nosti analyzovat’ moznosti ziskania finanénych prostriedkov potrebnych na rozvoj a
napredovanie danej startupovej spoloc¢nosti.

Bakalarska praca je rozdelend do dvoch zakladnych cCasti. V prvej, teoretickej Casti,
st v jednej kapitole popisané teoretické vychodiskd rieSenej problematiky z pohladu
domadcej a zahrani¢nej literatury so zameranim na charakteristiku startupov, ich potencial,
moznosti ich financovania a moznosti ich vzniku a d’alSieho rozvoja.

Druhd, aplikacna cast, sa v dvoch kapitoldch venovala zadefinovaniu hlavného ciel'a
bakalarskej prace a metodike, akou bola dana bakaldrska praca spracovana. Zaroveil boli
posudené konkrétne moznosti financovania rozvoja startupu a nésledne boli vypracované
zavere¢né vyhodnotenia a odporacania pre prax, ktoré vzisli z realizacie bakaldrskej prace.

Mozno konstatovat’, ze hlavny ciel’ a taktiez jednotlivé Ciastkové ciele, ktoré boli pre
tuto bakalarsku pracu stanovené, boli naplnené.

Startupy casto predstavuju spolo€nosti, ktoré maji znacny potencidl, pricom
investicia do tychto startupov, podobne ako aj iné investicie, moze byt z Casti rizikova, avSak
ak sa podari, moze pre investora priniest’ tspech a dobré zhodnotenie vlozenych financnych

prostriedkov.
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