EKONOMICKA UNIVERZITA V BRATISLAVE

FAKULTA MEDZINARODNYCH VZTAHOV
Evidenéné &islo:105002/1/2014/1398816171

Vzt'ahy EU a USA v kontexte zmien

(Diplomova praca)

2014 Bc. Barbara Tholtova



EKONOMICKA UNIVERZITA V BRATISLAVE
FAKULTA MEDZINARODNYCH VZTAHOV

Vzt'ahy EU a USA v kontexte zmien

(Diplomova praca)

Studijny program: Hospodarska diplomacia

Studijny odbor: 622 1 800 — Medzinarodné ekonomické vzt'ahy
Skoliace pracovisko: 105002 - Katedra medzinarodnych vztahov
a hospodarskej diplomacie

Veduci zaverec¢nej prace: Ing. Beata Lipkova, PhD.

Bratislava 2014 Bc. Barbara Tholtova



Cestné vyhlasenie

Cestne vyhlasujem, Ze zaverefnu pracu som vypracovala
samostatne a Ze som uviedla vSetku pouzitu literaturu.

Datum: e
(podpis Studenta)



Pod’akovanie

Dakujem vedicej diplomovej prace Ing. Beate Lipkovej, PhD. za trpezlivost’,
prejavenu ochotu a pomoc pri vypracovani diplomovej prace a cenné rady, ktoré mi pri pisani
poskytla.



ABSTRAKT

THOLTOVA, Barbara: Vztahy EU a USA v kontexte zmien. — Ekonomicka univerzita
v Bratislave. Fakulta medzinarodnych vztahov; Katedra medzindrodnych ekonomickych
vzt'ahov a hospodarskej diplomacie. — Veduci zavereénej prace: Ing. Beata Lipkova, PhD. —

Bratislava: FMV EU, 2014, 74 s.

Cielom zaverecnej prace je identifikacia faktorov vplyvajucich na obchodné rokovania medzi
EU a USA a ich vzijomna komparacia v troch ¢asovych obdobiach, v ktorych sa zintenzivnili
snahy o vytvorenie uzs§ich ekonomickych vzt'ahov. Praca je rozdelena do 3 kapitol. Obsahuje
6 grafov, 6 tabulick a 1 schému. Prva kapitola je venovand vyvoju zmluvného
a indtituciondlneho ramca bilateralnych vztahov medzi EU a USA. V druhej kapitole je
analyzovany vyvoj bilaterdlneho obchodu stovarom asluzbami, a vyvoj priamych
zahrani¢nych investicii. Zavere¢na kapitola sa zaobera aktudlnou problematikou obchodnych
rokovani o TTIP, moznym dopadom prijatia dohody a faktorov vplyvajicich na priebeh

a vysledok rokovani.
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ABSTRACT

THOLTOVA, Barbara: The relationas between the EU and the US in the context of changes.
Economic University in Bratislava. Faculty of international relations Department of
international economic relations and economic diplomacy. — Thesis supervisor: Ing. Beata

Lipkova, PhD. — Bratislava: FMV EU, 2014, 74 pages.

The aim of the thesis is to identify factors influencing trade negotiations between the EU and
the US and to compare given factors in three different time periods when initiatives to deepen
bilateral economic relations have taken place. Thesis consists of three chapters. It contains
6 graphs, 6 tables and 1 scheme. First chapter deals with the develompent of contractual and
institutional framework of bilateral relations between the EU and the US. Second chapter
analyzes the development of bilateral trade with goods and services and the development of
mutual investment relations. Final chapter is dedicated to curret issue of trade negotiation
about TTIP, possible impact of the agreement and factors influencing the process and result of

negotiations.
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1 Uvod

Bilateralne vztahy Europskej unie a Spojenych Stitov americkych su velmi
komplexné a st tiez charakteristické vysokym stupfiom interdependencie. Komplexnost
a interdependencia bilateralnych vzt'ahov je vysledkom kooperacnych snah, ktorych rozvoj
zacal po ukonceni druhej svetovej vojny. V priebehu druhej polovice 20. storocia sa vzajomné
vztahy stasne prehlbovali v oblasti ekonomickej a bezpe¢nostnej, ktoré boli prioritou najma
v obdobi studenej vojny.

Vzhladom na obmedzeny rozsah sa diplomova praca venuje prevazne ekonomickym
aspektom bilateralnych vztahov EU a USA. Nakolko viak existuje silné prepojenie oboch
aspektov, je nutné pri analyze ekonomického aspektu prihliadat’ aj na ten bezpecnostny.
Vyznam skiimania vzajomnych ekonomickych vztahov spociva v aktudlnych obchodnych
rokovaniach a vich moznom dopade nielen na participujuce krajiny, ale aj na obchodnych
partnerov z tretich krajin.

Prva kapitola prace sa zaobera analyzou zmluvného a inStitucionalneho ramca
bilaterdlnych ekonomickych vztahov EU a USA od konca druhej svetovej vojny aZ po
sucasnost’. V obdobi po ukonceni druhej svetovej vojny poskytli USA ekonomickt pomoc
vojnou zniCenym Statom zapadnej Eurdpy, ktord predstavovala prvy krok k postupnému
zblizovaniu participujucich eurodpskych krajin s USA. V désledku studenej vojny a existencii
spolo¢ného nepriatela v podobe Sovietskeho zvdzu prevladala spolupraca v oblasti
bezpec¢nostnej. Vyraznejsie prehlbovanie transatlantickej ekonomickej spoluprace nastalo az
v obdobi 90. rokov 20. storo¢ia. Vysledkom spolonych snah o prehibenie bilateralnych
ekonomickych vztahov bolo postupné podpisanie troch vyznamnych dohod, Transatlanticke;
deklaracie, Novej transatlantickej agendy a Transatlantického ekonomického partnerstva.
Dané dokumenty zaviedli pravidelné summity najvysSich predstavitelov a vytvorili zéklady
inStitucionalneho ramca transatlantickych vztahov. Transatlantickd ekonomicka rada, ktora
bola zalozena vroku 2007, méa v silasnosti za ciel napomahat snahdm o prehibenie
vzajomnej ekonomickej integracie. V suvislosti s TTIP ma potencial stat’ sa vedicou
inStituciou koordinujucou transatlantické obchodné a investi¢né vztahy.

Druha kapitola diplomovej prace analyzuje postavenie transatlantickych partnerov
v svetove] ekonomike a ich bilateralne obchodné a investicné vztahy s dérazom na analyzu
sucasnej situacie. Napriek znacnej velkosti oboch ekonomik aich vplyvu st obe do

vyznamnej miery ovplyvilované globalizaénymi procesmi arychlym rastom niektorych



rozvojovych $tatov, obzvlast Ciny. Vyznam bilateralneho obchodu spoéiva v postaveni oboch
partnerov. EU je najviédim obchodujiicim blokom, ktory spoloéne s USA tvori takmer
polovicu svetového obchodu. Avsak napriek danému vyznamu boli bilateralne obchodné
vzt'ahy v poslednych desatro¢iach negativne ovplyvnené vzajomnymi spormi.

Vzajomny obchod s tovarmi ma konstantne rastiicu tendenciu v absolutnej hodnote, no
klesa v percentualnom vyjadreni vo vztahu k celkovému zahrani¢nému obchodu EU aj USA.
Vyraznejs$i pokles nastal v obdobi medzi rokmi 2007 az 2009 ako nasledok globalnej
finan¢nej a hospodarskej krizy, a prejavil sa obzvlast’” v obchode so strojmi a dopravnymi
zariadeniami tvoriacimi najvacsi podiel na bilaterdlnom obchode. Naopak, sektor sluzieb
nebol krizou zasiahnuty, s vynimkou dopravnych sluZieb, ktoré st vSak priamo prepojené
s obchodom s tovarmi. NajvyznamnejSie postavenie v transatlantickych ekonomickych
vztahoch maju investicie, nakol’ko EU a USA maju najvadsi investi¢ny vztah vo svete
podporujuci 7 miliénov pracovnych miest v oboch ekonomikach.

Tretia kapitola je venovana aktualnej problematike obchodnych rokovani o prijati
TTIP. V uvodne;j casti kapitoly su popisané hlavné body agendy rokovani, ktorymi su pristup
na trh, konvergencia v oblasti reguldcie a obchodné pravidla zodpovedajuce sucasnym
globdlnym vyzvam. Obzvlast dolezitd, no zaroven aj problematickd, je prave snaha
o redukciu netarifnych prekdzok vzajomného obchodu a konvergencia regulacnych rezimov,
ktorych vysledkom su vysoké §tandardy v EU aj USA, avsak v niektorych oblastiach sa
vyrazne odliSuju. V nasledujucej Casti je analyzovany potencialny dopad prijatia dohody na
ekonomiky a obchod EU aUSA, ich podnikatel’ské prostredie, spotrebitel'ov, zivotné
prostredie, ale aj potencidlny dopad na tretie krajiny.

V zaverecnej Casti su identifikované vyznamné externé a interné faktory vplyvajlice na
transatlantické obchodné rokovania. V ramci analyzy vplyvu jednotlivych faktorov je
vykonana komparacia ich zmien v troch ¢asovych obdobiach, v ktorych sa prejavili snahy
o zintenzivnenie vzajomnych vztahov, ato vroku 1995, 2005 a2012. Externé faktory
predstavuju celkovu situaciu vo svetovej ekonomike a multilateralnu kooperaciu na pode
WTO. Interné faktory zahfiiaji motivy EU a USA, ktoré viedli k snaham o prehibenie
vzajomnej integracie, ekonomicku situaciu v EU a USA a vzajomnu interdependenciu, ktora
sa neustale zvySuje predovsetkym prostrednictvom zvySujuceho sa investicného prepojenia.
Analyza danych faktorov poskytne vysvetlenie Uspechu stcasnej iniciativy o vytvorenie

transatlantického trhu, ktory sa v predoslych snahach nepodarilo vytvorit’.
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Ciel prace

Diplomova praca obsahuje hlavny ciel’ a parcidlne ciele. Vzhl'adom na skutocnost’, Ze
analyza bilaterdlnych ekonomickych vztahov EU s USA sa dostava do popredia pozornosti
v dosledku prebiehajucich negociacii, existuje velké mnozstvo analyz moznych dopadov
prijatia danej dohody. Cielom diplomovej prace je preto identifikacia faktorov vplyvajucich
na priebeh rokovani a prijatie TTIP a ich komparécia v troch ¢asovych obdobiach, v ktorych
sa podobné snahy o vytvorenie transatlantického trhu uskutocnili. Zamerom je poukazat’ na
zmenené externé a interné prostredie, ktoré vytvara tlak na EU a USA, aby prijali TTIP.

Parcidlnym cielom diplomovej prace je analyzovat’ vyvoj a siCasny stav bilateralnych
ekonomickych vztahov. Dal§i ¢iastkovy ciel nadvdzujuci na analyzu vzajomnych
obchodnych a investiénych je analyza potencialneho dopadu prijatia TTIP na ekonomiky EU

a USA, ich podnikatel'ské prostredie a spotrebitel'ov.

Sucasny stav rieSenej problematiky

V désledku prebichajucich rokovani medzi najvy$§imi predstavitelmi EU a USA
o prijati Dohody o transatlantickom obchodnom a investicnom partnerstve je téma ich
vzajomnych ekonomickych vzt'ahov velmi aktudlna. Zaujem autorov o dani problematiku
vychddza zvyznamného postavenia oboch ekonomik v globédlnej ekonomike, nakolko
spolo¢ne dané ekonomiky tvoria takmer polovicu svetového HDP a polovicu svetového
obchodu. Potencialne prehibenie ekonomickej integracie prijatim TTIP by malo vplyv nielen
na EU a USA, ale aj na tretie krajiny.

Problematikou vztahov medzi EU a USA sa v dosledku ich komplexnosti zaobera
pomerne vela autorov nielen v zahranici, ale aj na Slovensku. Danych autorov je mozné
rozdelit do troch kategérii: autori zaoberajuci sa problematikou EU ako celku, ktorého
sicastou st aj jej zahraniéné vztahy; autori, ktori sa sustred’ujii na politické vztahy EU
a USA s dorazom na ich strategicky a bezpecnostny aspekt; a autori analyzujuci bilateralne
ekonomické vztahy. Nakolko existuje silné prepojenie bezpecnostného a ekonomického
aspektu vztahov medzi EU a USA, diplomova praca vychadza z diel autorov zaoberajucich sa
vietkymi aspektmi vztahov medzi EU a USA.

Bilateralnymi ekonomickymi vztahmi sa zaoberaji Hamilton a Quinlan, ktori posobia
v Centre pre transatlantické vztahy. Obaja sa podielaju na publikacii Transatlanticka

ekonomika' vychadzajucej kazdorotne a analyzujiicej zmeny v ekonomickych vztahoch

' SAIS. Transatlantic economy 2014. 2014. [cit. 2014-04-25]. Dostupné na internete: <http://transatlantic.sais-

jhu.edu/transatlantic-topics/transatlantic-economy-series.htm>
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s vyraznym dorazom na bilateralne investicné vztahy, ktoré charakterizuju ako hlboku
integraciu. Dalej je Hamilton velmi aktivny v publikatnej &innosti odbornych ¢&lankov
zaoberajucich sa danou tematikou.

V Ceskej republike sa problematikou EU ajej zahrani¢nych vztahov zaobera
Cihelkova posobiaca na Vysokej skole ekonomickej v Prahe, ktora v diele VonkajSie vztahy
Eurépskej tnie analyzuje aj zahrani¢noobchodné vztahy EU a USA. Na Fakulte
medzinarodnych vztahov Ekonomickej univerzity v Bratislave sa problematike EU venuje
Lipkova; v stvislosti stémou prace najmi v ¢lanku snazvom Buducnost obchodnych
vztahov medzi Eurépskou tniou a USA?,

Problematike ekonomickych vztahov EU a USA je v stdasnosti venovana velka
pozornost’, coho dokazom je znacny pocet odbornych stidii analyzujiacich dopad TTIP nielen
na EU a USA, ale aj tretie krajiny, malé a stredné podniky, Zivotné prostredie, ¢i dokonca na
najmenej rozvinuté krajiny. Prvi $tadiu analyzujiucu potencialny dopad redukcie netarifnych
prekazok v obchode medzi EU a USA publikoval v roku 2009 ECORYS na podnet najvyssich
predstavitefov EU a USA. * Dan4 $tudia identifikovala najvyznamnejsie netarifné prekazky
prostrednictvom komunikécie s podnikatel'skym prostredim a vyhodnotila mozny prinos
transatlantickému obchodu v pripade redukcie tychto prekazok. Centrum pre vyskum
hospodarskej politiky (CEPR) vydalo v roku 2013 $tudiu s nazvom Znizenie transatlantickych
bariér obchodu a investicii, ktora analyzuje mozny dopad TTIP na zahrani¢ny obchod EU
a USA, na jednotlivé sektory oboch ekonomik a zmenu ich podielu na bilateralnom obchode,
ale aj na tretie krajiny”. Podobné zameranie mala $tidia vydana francuzskym Centrom pre
vyskum svetovej ekonomiky (CEPII) s nazvom Transatlanticky obchod’. Kriticky pohlad na
vel'kost’ potencialnych dopadov TTIP priniesla §tadia vypracovana Raktiskou nadaciou pre
vyvoj a vyskum (OFSE) s nazvom Posudzovanie vyhlasenych prinosov TTIPC.

Nad ramec spomenutych odbornych studii zaoberajicich sa komplexnou analyzou
potencidlneho dopadu prijatia r6znych scenarov TTIP existuyji mnohé dalSie Studie

zaoberajuce sa len vybranymi aspektmi dopadu TTIP. Na Ziadost nemeckej vlady bola

2 LIPKOVA, L.: Budiicnost obchodnych vztahov medzi Eurépskou vmniou a USA. 2013. In: Medzinarodné
vztahy. [cit. 2014-04-25]. Dostupné na internete: <http:/fmv.euba.sk/filessMV_2013 4 034-
047 Lipkova D.pdf>

3 ECORYS. Non-tariff Measures in EU-US Trade and Investment — An Economic Analysis. 2009. [cit. 2014-

04-25]. Dostupné na internete: <http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2009/december/tradoc_145613.pdf>

CEPR. Reducing Transatlantic Barriers to Trade and Investment. 2013. [cit. 2014-04-25]. Dostupné na

internete: <http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2013/march/tradoc_150737.pdf>

> CEPIL Transatlantic trade: Whiter Partnership, Which Economic Consequences?. 2013. [cit. 2014-04-25].
Dostupné na internete: <http://www.cepii.ft/PDF_PUB/pb/2013/pb2013-01.pdf>

S OFSE. dssessing the Claimed Benefits of the Transatlantic Trade and Investment Partnership (TTIP). 2013
[cit. 2014-04-25]. Dostupné na internete: <http://guengl.eu/uploads/plenary-focus-pdf/ASSESS TTIP.pdf>
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vypracovana Studia s ndzvom Dimenzie a efekty transatlantickej dohody o vol'nom obchode
medzi EU a USA’ zamerana na celkovy dopad TTIP na EU, s hlbsim zameranim na dopad na
nemecku ekonomiku a malé a stredné podniky v EU. Podobne $védske Kommerskollegium
vydalo §tidiu s ndzvom Potencidlne efekty dohody o volnom obchode medzi EU a USA®,
venujicu sa dopadu na ekonomiku Svédska. Délezitym aspektom je dopad na ekonomiky
tretich krajin, v ramci ktorého bola vypracovana stadia’ analyzujuca dopad na najmengj

rozvinuté krajiny, ktoré su do velkej miery citlivé na zmeny v medzinarodnom obchode.

Metody a metodika prace

Diplomova praca vyuziva teoretické metody komparacie, dedukcie a analyzy. Metoda
analyzy je aplikovana pri vysvetlovani vyvoja zahranicného obchodu a investi¢nych vztahov
v pozorovanom obdobi v druhej kapitole prace. V tretej kapitole je analyzovany potencialny
dopad prijatia TTIP s prihliadnutim na participujtice krajiny, podnikatel'ské prostredie a tretie
krajiny. Metoda komparacie je aplikovand v poslednej kapitole na identifikované faktory
vplyvajuce na prijatie TTIP a ich porovnanie v r6znych casovych obdobiach. Nasledne je na
vyvodenie zaverov prace vyuzitd metoda dedukcie.

Analyza obchodu a investicii je zalozend na udajoch z on-line Statistickej databazy
EUROSTAT, ktora poskytuje detailné $tatistické udaje o ¢lenskych statoch EU, ale aj jej
obchodnych partneroch. V pripade chybajicich informacii v danej databaze boli v praci

pouzité Statistické udaje s databazy UNCTAD.

7 LEIBNIZ-INSTITUT WIRTSCHAFTSFORSCHUNG. Dimensions and Effests of a Transatlantic Free
Trade Agreement Between the EU and US. 2013. [cit. 2014-04-25]. Dostupné na internete:
<http://www.bmwi.de/English/Redaktion/Pdf/dimensions-and-effects-of-a-transatlantic-free-trade-
agreement-between-the-cu-and-usa>

¥ KOMMERSKOLLEGIUM. Potential Effects from an EU-US Free Trade Agreement — Sweden in Focus.

2012. [cit. 2014-04-25]. Dostupné na internete:

<http://www.kommers.se/Documents/In%20English/Reports/Potential %20Effects%20from%20an%20EU-

US%20Free%20Trade%20A greement%20-%20Sweden%20i%20Focus.pdf>

CARIS. Potential Effect of the Proposed Transatlantic Trade and Investment Partnership on Selected

Developing Countries. 2013. [cit. 2014-04-25]. Dostupné na internete:

<http://tradesift.com/Reports/Potential%20Effects%200f%20the%20Proposed%20Transatlantic%20Trade %2

0and%?20Investment%20Partnership%200n%20Selected%20Developing%20Countries DFID Final%20Rep

ort July2013.pdf>
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2.  Vyvoj zmluvného a inStitucionalneho ramca bilateralnych

vztahov medzi ES/EU a USA

2.1 Povojnové obdobie a Marshallov plan

Marshallov plan na obnovu ekonomik v Eurépe bol reakciou USA na krizu, ktora
vznikla ako désledok druhej svetovej vojny, ajej nasledkov v podobe rozpadu svetového
ekonomického systému. V povojnovom obdobi poskytli USA rézne programy pomoci na
podporu vojnou zni¢enych Statov Eurdpy; ich priemyselnd produkcia nebola postacujuca
napriek dosiahnutiu predvojnovych hodnét. Dovody nedostatocného rastu boli tizko spété
s dosledkami vojny a boli to najmé: nedostatok pracovnej sily a zdrojov (uhlia), nedostatok
potravin, znizenie miezd v dosledku inflacie, zrutenie podnikovej Struktiry a platobna
neschopnost’ eurdpskych krajin. NavysSe, slaba priemyselnd produkcia bola doplnena
nedostatonou pol'nohospodarskou produkciou, ktorda bola nasledkom tuhej zimy
a dlhotrvajucim obdobim sucha na izemi takmer celej Eurépy'’.

Marshallov plan bol zaloZeny na presvedceni, ze eurdpska ekonomickd obnova je
zakladom dlhodobych zaujmov Spojenych Statov americkych, ked’Ze dynamicka ekonomika
vyzaduje obchod a investicie v zahranici, a preto bolo potrebné obnovit’ ekonomicku uroven
hlavnych obchodnych partnerov v Eurdpe aich reintegraciu do multilaterdlneho systému
medzinarodného obchodu.'' Tento plan, ktorého ciefom bola ekonomicka obnova Eurdpy,
zahrtnal sériu pragmatickych byrokratickych rozhodnuti, pricom ekonomické zaujmy sa v iom
prelinali s tymi politickymi, a najmé strategickymi.

Plan na obnovu vojnou znicenej Eurdpy, financovany Spojenymi Statmi, je nazvany
podla vtedajSiecho ministra vnutra Georga C. Marshalla, ktory ho v roku 1947 predstavil.
Nasledne ho v aprili 1948 ratifikoval prezident Harry S. Truman. Pdvodne bola pomoc
ponuknutd takmer vSetkym krajindAm Eurdpy, vratane krajin pod okupaciou Sovietskeho
zvizu, pricom celkova odhadovana hodnota pomoci bola 17'% miliard americkych dolarov,
ajej cielom bolo zvySit ekonomickil uroven participujucich krajin v porovnani

s predvojnovym obdobim. Sovietsky zvdz vSak odmietol participovat, nasledne tak urobili aj

' CAMERON, R.: 4 Concise Economic History of the World. 1989.s. 371
"' 'HOGAN, M.J.: The Marshall Plan. 1987. s. 26
2 BANNOCK,G. — BAXTER, R.E.: The Palgrave encyclopedia of World Economic History. 2010. s. 309
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staty pod jeho vplyvom. Utastnikmi sa napokon teda stalo 17" zapadoeuropskych krajin
a hodnota pomoci dosiahla 13'* miliard dolarov.

Podmienkami planu bolo prekroCenie ndarodnych hranic, ktoré je zalozené na
kolektivnej c¢innosti, maximalnom vyuziti eurdpskych zdrojov, vymene informacii
a opdtovnej integracii Nemecka, rovnako aj vytvorenie vhodnych menovych kurzov, financné
a menové reformy, ktoré predstavovali kroky umoznujuce lepsiu praktickii vymenu tovarov
asluzieb medzi participujucimi krajinami. Dané principy zohravali déleziti ulohu pri
vytvarani sebestaénej Eurépy a formovani multilateralneho systému svetového obchodu. '

Dohl’ad nad distribuciou ekonomickej pomoci v rdmci programu obnovy bol prideleny
Specialne vytvorenému tradu s ndzvom Administracia ekonomickej pomoci, ktorého ulohou
bolo obnovit priemyselni a pol'nohospodarsku produkciu, vytvorit' financ¢ni stabilitu
a napomdct’ rastu obchodu. Dalej bola vytvorend Organizacia pre eurdpsku hospodarsku
spolupracu, ktorej hlavnou ulohou bola koordinacia aktivit eurdpskych Statov. OEEC
v zdujme naplnenia daného ciel'a zozbierala narodné plany na obnovy ekonomik a tieto boli
d’alej vystavené kritike a komentarom ostatnych participujucich krajin, aby sa dosiahla vyssia
efektivnost’ americkej pomoci. Na zdklade tlaku zo strany USA bolo ulohou OEEC tiez
zvazovat navrhy odstranenia obchodnych restrikcii europskych krajin.

Napriek faktu, ze USA sa po skonceni druhej svetovej vojny stalo hegemoénom
v ekonomickej oblasti, obnova Europy bola aj vich vlastnom ekonomickom zaujme.
Zaciatkom roku 1947 domace ekonomické ukazovatele naznacovali slabul recesiu v americkej
ekonomike, ktorej nasledky by v spojeni s poklesom eurdpskeho dopytu mohli byt vel'mi
véazne.'® Snaha o najdenie silného partnera v podobe integrovanej Eurdpy, ktord by tvorila
nielen vyznamny exportny trh pre americké vyrobky, ale presadzovala by aj myslienku
multilateralizmu v medzinarodnych ekonomickych vztahoch, bola tiez jednym z motivov
uskutocnenia planu.

S prihliadnutim na obdobie, v ktorom sa Marshallov plan uskutoc¢tioval, nie je mozné
analyzovat’ charakter arozsah americkych zaujmov v oblasti ekonomickej stabilizacie
a integracie bez poukazania na zahrani¢nu politiku USA voci Sovietskemu zvizu. Marshallov

plan predstavoval ekonomicky prostriedok ako zviazat’ zapad v zacinajlicej etape studenej

Krajiny, ktoré participovali: Belgicko, Déansko, Franctizsko, Grécko, Holandsko, Island, frsko, Luxemburg,
Noérsko, Portugalsko, Rakusko, Svédsko, Svajéiarsko, Taliansko, Turecko, Velkd Britinia a zapadné
Nemecko

Y KUNZ, D.B.: The Marshall Plan Reconsidered, A Complex of Motives. 1997. In: Foreign Affairs. s 162-170
> HOGAN, M.I.: The Marshall Plan. 1987. s. 46

' KUNZ, D.B.: The Marshall Plan Reconsidered, A Complex of Motives. 1997. In: Foreign Affairs. s 162-170
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vojny prostrednictvom liberalizacie obchodu atokov PZL'” Obava zo §irenia vplyvu
Sovietskeho zvézu a komunizmu na eurdpskom kontinente vyvolala snahu USA o upevnenie
spolo¢nych vztahov so zapadoeurdpskymi Statmi s cielom ndjst’ silného partnera, ktory by

spolo¢ne s USA vytvoril protivahu voci Sovietskemu zvazu.

2.2 Obdobie od Marshallovho plianu po koniec studenej vojny

Oficidlne diplomatické vzt'ahy medzi ES a USA boli nadviazané v roku 1953, ked’ boli
vymenovani prvi americki pozorovatelia pri ESUO a neskor v roku 1956 tu bola vytvorena
prva diplomaticka misia'®. V nasledujicom obdobi sa vzajomné vztahy zameriavali viac na
bezpecnostné otazky v dosledku studenej vojny av snahe oboch partnerov zabranit
zvySovaniu vplyvu Sovietskeho zvdzu a komunizmu. Poc¢as obdobia studenej vojny chybalo
prepojenie dominantnych obrannych a strategickych zdujmov v ramci atlantickych Struktar so
zéujmami ekonomickymi a politickymi."” Zvysend spolupraca v otazkach bezpeénosti
znamenala odklon od sndh o zintenzivnenie, resp. prehibenie kooperacie v oblasti
ekonomicke;j.

Obdobie 50. a 60. rokov bolo charakteristické silnejicimi tendenciami prehlbovania
integracnych procesov v Eurdpe. Napriek tomu, ze snaha o integraciu v ramci Eurdpy bola
podporovand aj americkymi partnermi, znamenala stagnaciu vo vzajomnych ekonomickych
vztahoch. V danom obdobi boli vytvorené tri europske spolocenstva (ES) a ich ¢lenské Staty
sa usilovali o vytvorenie colnej inie do konca roku 1968. S prehlbovanim a rozsirovanim
integracie na europskom kontinente rastla ekonomickd sila ES a sicasne nastal relativny
pokles vyznamu americkej ekonomiky vo svete.

S dokoncenim colnej inie a postupnym rozsirovanim ES v 70. a 80. rokoch, ako aj
rastucou silou europskych vyrobkov na svetovych trhoch a zmenou postavenia ekonomiky ES
vo svetovej ekonomike, sa dané obdobie nieslo v duchu ekonomického stuperenia medzi ES

a USA. ,,USA povazovali ES za konkurenciu v oblasti ekonomickej a vinili ho za deficit

7" CORBET, H. — GUINAN, I.: Time to Rethink the WTO System: The United States, the European Union and

world trade. 2008. [cit. 2014-18-2]. Dostupné na internete: <http://www.gmfus.org/wp-

content/blogs.dir/1/files_mf//galleries/ct_publication_attachments/GuinanWeb.pdf>

USEU. United State’s Mission to the European Union. The U.S.-EU Partnership. [cit. 2013-5-11]. Dostupné

na internete: <http://useu.usmission.gov/transatlantic_relations.html>

1 CRESPO, E.B. — GANDOIS, J. — TINDEMANS, L. Toward a Transatlantic Partnership: A European
strategy. 1994. [cit.2014-18-2]. Dostupné na internete: <http://www.tpnonline.org/WP/wp-content/
uploads/2013/09/Toward Transatlantic Partnership European Strategy.pdf>
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platobnej bilancie v 70. rokoch.“* Po vytvoreni colnej tnie a dokonéeni jednotného trhu ES
nastal presun pravomoci v oblasti obchodnej politiky na komunitarnu uroven, a USA tak
namiesto rokovani s jednotlivymi clenskymi S$tatmi rokovali len sjednym obchodnym
partnerom. Nasledkom integraéného vyvoja ES sa zvysili obavy USA, ze v dosledku
vytvorenia jednotného eurdpskeho trhu sa vytvori tzv. ,pevnost Eurdpa®“, ktorda bude
obmedzovat’ pristup americkych produktov a investicii na svoj trh.?'

Koncom 80. rokov nastali tri dolezité udalosti ovplyviiujiice bilaterdlne ekonomické
vztahy medzi EU a USA. V roku 1986 bol podpisany Jednotny eurépsky akt, ktory obsahoval
zaviazok odstrafiovania administrativnych prekazok obchodu, ktoré napriek zruSenym clam
zabranovali obchodu. Trh, ktory by bol vytvoreny, by bol velkostne podobny americkému
domacemu trhu. V oblasti multilateralnej ekonomickej spoluprace zacali rokovania v ramci
Uruguajského kola GATT a silny dopad na svetovll ekonomiku mal tiez rozpad Sovietskeho
zvizu apad komunizmu v strednej avychodnej Eurdpe. V oblasti obchodu bol
charakteristickou crtou v 80. rokoch aj silnejuci protekcionizmus zo strany ES prameniaci zo
zlej platobnej bilancie §tatov, no zaciatkom 90. rokov sa situacia zlepsila, nastal odklon od

ekonomického superenia medzi ES a USA smerom k prehlbovaniu kooperacie.

2.3  Vyvoj od 90. rokov 20. storocia

Transatlanticka deklaracia

Koniec studenej vojny vo vysokej miere poznacil vztahy medzi zdpadoeurépskymi
statmi a USA, priniesol ukoncenie vyskytu americkych vojsk na tzemi Eurdpy a znizil
prioritu bezpecnostného aspektu vzajomnych vztahov v prospech hospodarskeho aspektu.
V suvislosti so zniZenou potrebou pritomnosti americkych vojsk na tzemi Eurdpy vznikli
obavy, Ze vpripade, ak USA nebude nadalej garantom bezpecnosti, modze dojst
k opitovnému néarastu nacionalizmu v jednotlivych eurdpskych Statoch, a takato situacia by
ohrozila integratné procesy v Eurdpe. Na druhej strane USA mali obavy tykajice sa
nepriaznivého budiceho vyvoja vztahov s europskymi Statmi, ktory by mohol vyustit' do

vybudovania tzv. ,pevnosti Europa“ a USA by tak stratili dolezit¢tho partnera ako

2 BINDI, F.: The Foreign Policy of the European Union. Assessinf the Europe’s Role in the World. 2010. s. 21
*! HILL, Ch.: The International Relations of the European Union. 2011. str. 111
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v bezpecnostnej oblasti, rovnako aj ekonomickej. Vznikla preto potreba transformacie
transatlantickych vzt'ahov, ktora by odrazala situdciu v prostredi medzinarodnych vzt'ahov po
studenej vojne.

V Parizi vroku 1990 bola Europskym spoloGenstvom a Spojenymi §tatmi
americkymi prijatd Transatlantickd deklaracia, ktora polozila zéklady premeny
transatlantickych® vztahov. Napriek symbolickej povahe deklaracie jej vyznam spogival
v rozsireni vzajomnej spoluprace o ekonomicku, socialnu a politickli dimenziu, a vyjadreni
explicitnej vizie rastaceho politického partnerstva medzi EU a USA“**. Zavedeny bol
politicky dialdg, ktory vytvaral prostredie spoluprace medzi najvys§imi predstavitelmi ES
a USA. Ciel'om prijatého dokumentu bolo urcit’ ramec SirSej spoluprace, konzultacii v podobe
pravidelnych summitov v polro¢nych intervaloch a stretnuti ministrov ako prostriedku na
stretnutie poZiadaviek globalnej ekonomiky po ukon&eni studenej vojny.>> Dokument sa viak
zameriaval viac na identifikaciu spolo¢nych hodndt ako na kooperaciu v oblasti tvorby
jednotlivych politik.

Deklaracia zdoraziiovala uzku spojitost medzi transatlantickou solidaritou a
zachovanim mieru, slobody a prosperity. Transatlantické partnerstvo bolo definované
spolo¢nymi dlhodobymi ciel'mi, ktoré zahrnali oblasti:

. zdrava svetova ekonomika — vyznacujuca sa rastom s nizkou mierou inflacie, vysokou

mierou zamestnanosti a spravodlivych socidlnych podmienok v rdmci medzinarodnej

stability,
. slobodny a otvoreny obchod,
. podpora politickych a ekonomickych reforiem v rozvojovych krajinach,
. integracia strednej a vychodnej Eurdpy do multilateralnych inititucii.®®

Medzi hlavné faktory, ktoré ovplyvnili prijatie tohto dokumentu, patrilo predovsetkym
prehodnotenie ekonomickej integracie ES zo strany Spojenych $tatov, ktoré si uvedomovali,
ze sila aj ekonomicky vyznam Spolocenstva vo svete bude nad’alej narastat. Trhy ES boli

v danom obdobi hlavnym ciel'om americkych investicii a exportu vyrobkov, a preto obavy zo

22 USEU. United State’s Mission to the European Union. The U.S.-EU Partnership. [cit. 2013-5-11]. Dostupné
na internete: <http://useu.usmission.gov/transatlantic_relations.html>

V kontexte diplomovej je slovo , transatlanticky* pouzité na charakterizaciu &lenskych §tatov ES/EU a USA,
nie na cely transatlanticky priestor zahfiiajuci ostatné eurdpske staty a Kanadu

24 CRESPO, E.B. — GANDOIS, J. — TINDEMANS, L.: Toward a Transatlantic Partnership: A European
strategy. 1994. [cit.2014-18-2]. Dostupné na internete: <http://www.tpnonline.org/ WP/wp-content/
uploads/2013/09/Toward_Transatlantic Partnership_ European_Strategy.pdf>

EGAN, M.P.: Creating a Transatlantic Marketplace Government Policies and Business. 2005.s. 11

¥ FROST, E. L.: Transatlantic Trade: A Strategic Agenda. 1997.s. 2

23
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vzniku eurdpskeho spolocného trhu a mozného ohrozenia americkych ekonomickych zaujmov
vyustili do snahy o potvrdenie a prehibenie spolupréce.

V priebehu 90. rokov sa rozsirila oblast otdzok a rovnako aj vyznam ich rieSenia
prostrednictvom politick¢ho dialogu, ktory vznikol na zéklade Transatlantickej deklaracie.
Dany dokument predpoklada partnerstvo globalneho charakteru medzi EU a USA, ktoré by
pokryvalo Siroké spektrum spolo¢nych ekonomickych, politickych a bezpecnostnych zaujmov
realizovanych prostrednictvom bilateralnej spoluprace v oblasti rieSenia multilaterdlnych
otazok.”’

Prijatie Transatlantickej deklaracie je vo vSeobecnosti povazované za ddlezity posun
vo vzajomnych vztahoch medzi EU a USA, nakol’ko bol institucionalny ramec vzajomnych
konzulticii preneseny na urovei EU namiesto pocetnych bilaterdlnych vztahov USA
s jednotlivymi ¢lenskymi $tatmi Unie. Transatlanticka deklaracia viak nesplnila povodné
ocakavania, kedZe sa obe strany v prvej polovici 90. rokov zamerali viac na rieSenie
problémov na domécej urovni, ako na bilateralnu spolupracu. EU sa v danom obdobi
orientovala hlavne na vytvaranie hospodarskej a menovej Unie, ana pripravu na dalSie
rozSirovanie. Na druhej strane, USA riesili problémy doméceho hospodarstva a sustredili sa
na posililovanie spoluprace v ramci severoamerického hospodarskeho priestoru, ktora v roku
199478 vyustila do podpisania Severoamerickej dohody o volnom obchode. Negativny dopad

na vzajomné hospodarske vztahy mal aj neustaly narast obchodnych sporov.

Nova transatlanticka agenda

Koncom prvej polovice 90. rokov rychlost’ politickych a ekonomickych zmien
prekonala nastroje a mechanizmy ukotvené v Transatlantickej deklaracii, a ani summity
konajice sa medzi EU a USA nepriniesli vyznamné vysledky. Opétovne vzrastla potreba
posilnenia a rozsirenia spoluprace bilateralnych transatlantickych vzt'ahov.

Na summite najvys$ich vladnych predstavitelov EU a USA v Madride v roku 1995 bol
prijaty dokument s ndzvom Nova transatlantickd agenda (NTA), ktory vytvoril spolo¢ny

ramec pre EU aUSA, umoziujici jednotnii reakciu na globalne problémy. V tomto

2 CRESPO, E.B. — GANDOIS, J. — TINDEMANS, L.: Toward a Transatlantic Partnership: A European
strategy. 1994. [cit. 2014-18-2]. Dostupné na internete: <http://www.tpnonline.org/WP/wp-content/uploads/
2013/09/Toward_Transatlantic_Partnership European_Strategy.pdf>

2 NAFTA. Portél Sekretatiatu NAFTA. North American Free Trade Agreement. [cit. 2014-3-01]. Dostupné na
internete:
<https://www.nafta-sec-alena.org/Default.aspx?tabid=97&ctl=Full View&mid=1588&language=en-US>
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dokumente bol zachovany mechanizmus summitov na najvysSej urovni minimalne dvakrat
ro¢ne, zaroven boli bilaterdlne vztahy prenesené na kvalitativne vysSiu Uroven. Agenda
explicitne uvadzala viacroviiovil spolupracu — intergovernmentalna troven predstavovala
spolupracu medzi najvyssimi predstavitel'mi vlad, transgovernmentalna spolupraca na trovni
vladnych uradnikov, ktorej sucast'ou bola kooperacia na kazdodennej baze, a transnacionalna
troven spoluprace predstavovala priame kontakty medzi obyvatelmi oboch stran Atlantiku.?’
USA v NTA uznali EU ako kolektivneho aktéra a spoloéne $pecifikovali cielové oblasti
a buduce smerovanie spoluprace.

V snahe o prehlbovanie institucionalizacie vzt'ahov vznikali d’alSie platformy: Senior
Level Group (SLG) a Task Force, ktorych tlohou bola priprava summitov a ministerskych
stretnuti, stretnutia na trovni poslancov Eurdpskeho parlamentu a americkych zdkonodarcov,
forma nevladnych dialégov medzi podnikatel'skymi a obchodnymi skupinami. Jednou z tloh
SLG je vydavanie oficialnych sprav obsahujicich niekedy jemne prikrasleny, ale vel'mi
uzitocny prehlad otdzok v ramci transatlantickej agendy, vratane dohod a spornych bodov
v oblastiach diplomatickej kooperacie, globalnych vyziev a ekonomickych otazok.™

Samotna agenda sa skladala zo 4 Casti vychadzajucich z Transatlantickej deklaracie
a jej ciefom bolo najmi rozsirit’ existujuce konzultagné a kooperaéné mechanizmy', pricom
doraz bol kladeny viac na kooperdciu v jednotlivych oblastiach, ako len na konzultacie.
Podpora mieru, stability a rozvoja demokracie a rozvoj vzdjomnych ekonomickych vztahov
a svetového obchodu boli tradi¢nou stucastou bilateradlnych vztahov a v ramci NTA bola
pozornost zamerana na ich prehibenie. Naopak, reakcia na globalne vyzvy a budovanie
mostov cez Atlantik boli inovativnejSieho charakteru a zamerané boli na rozsirenie doterajsej
spoluprace v nasledovnych oblastiach:
1. Podpora mieru, stability a rozvoja demokracie:

. podpora rozvoja trhovych instittcii v novych trhovych ekonomikach v strednej

avychodnej Eurdpe adodrziavanie demokracie v novovzniknutych

republikach byvalého ZSSR a Juhoslavie,

. zvySovanie stability na poli jadrovych zbrani, najmé spolupraca s Ruskom,

. rozvoj demokracie v Turecku v suvislosti s moznou buducou integraciou do
EU,

. podpora mierového usilia na Blizkom vychode.

2 POLLACK, M.A — SCHAFFER, G.C.: Transatlantic Governance in the Global Economy. 2011.s. 5
% EGAN, M.P.: Creating a Transatlantic Marketplace Government Policies and Business. 2005. s. 12
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2. Reakcia na globalne vyzvy:

o uzsia spolupraca v oblasti boja s organizovanym zlo¢inom,

. spolupraca pri ochrane Zivotného prostredia,

o vytvorenie systému v€asného varovania a reakcie na rozvoj novych chorob.
3. Rozvoj vzajomnych ekonomickych vztahov a svetového obchodu:

. vzajomné otvorenie trhov v sulade s pravidlami GATT,

. poziadavka na vytvorenie Transatlantického trhu,

. snaha o vytvorenie dohody v oblasti informacnych technologii.
4. Budovanie mostov cez Atlantik:

o spolupréca v oblasti vzdelavania a kultirneho povedomia.*?

Spolo¢ne s prijatim NTA bol vydany aj Spolocny akény plan, vytvarajuci dojem
obsiahnutia vetkych oblasti moZnej kooperacie medzi EU a USA, nakol’ko obsahoval az 150
spoloénych cielov. Vyznamnym pokrokom bolo aj uznanie EU nielen ako obchodne;
a ekonomickej organizacie, ale ako politickej sily, ktora ma predpoklady na vybudovanie
pozicie rovnocenného partnera USA.*

V obdobi vydania Novej transatlantickej agendy bol zavedeny ramec spolocnej
bilateralnej spoluprace medzi EU a USA ovela viac komplexny v oblasti institucionalnych
postupov a celkovo ambicidznejsi a formalnejsi, ako mali USA alebo EU s ktorymkol'vek
inym partnerom v oblasti bilaterdlnej spoluprace.®* Napriek vysokému potencialu, NTA
nepriniesla vyznamné vysledky vzdjomnej spoluprace v cielovych oblastiach. Dant
skutocnost’ je mozné vysvetlit' hierarchickou Struktirou a vztahmi medzi SLG, Task Force
a summitmi na najvys$ej Urovni, najméd nedostatocnou zaviaznou rozhodovacou pravomocou
organov na nizSej urovni. Nasledkom bol casty presun agendy na najvysSiu uroven, a tym
sposobena neefektivnost celkového procesu. Dalsie dovody nedostatoéného vyuzitia
potencialu: nedostatok politickej vole, nadbyto¢ne zlozity proces, zlyhanie pri urcovani
priorit, nedostatok transparentnosti a zlyhanie zapojenia zdkonodarcov do procesu negociacii

a kooperacie®.

32 EURUNION. Portal Eurdpskej Gnie. Novd Transatlantické agenda/ New Transatlantic Agenda. [cit. 2013-

02-04]. Dostupné na internete: <http://www.eurunion.org/partner/agenda.htm>

EGAN, M.P.: Creating a Transatlantic Marketplace Government Policies and Business. 2005. s. 11

3 HAMILTON, D.S. - BURWELL, F.G.: Shoulder to Shoulder:Forging a Strategic EU-US Partnership. 2009.
str. 72— 173

* Ibid.
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Transatlanticky obchodny dialog

Transatlanticky obchodny dialég (TABD) sa uskutociiuje formou summitov na trovni
predstavitelov ~ dolezitych — americkych aeurdpskych podnikov, vytvara koaliciu
multilateralnych korporacii, a ide o tzv. komerénu diplomaciu. Prostrednictvom naslednej
komunikacie medzi vladnym a stkromnym sektorom prispieva k liberalizacii a k zmenam
v legislative, ktoré maji postupne vytvorit’ prijatelné podnikatel'ské prostredie, k eliminacii
konkrétnych prekazok vo vzajomnom obchode aurychl'uje proces negociacii v oblasti
vzajomného obchodu.

Transatlanticky obchodny dialoég bol vybudovany podla vzoru ,,Eurépskeho okrihleho
stola®, ktory bol zavedeny pri rokovaniach o vytvoreni jednotného trhu®® a predstavuje ,,novii
platformu pre liberalizaciu obchodu, ktora sa preukazala byt rychlejsia s va¢sim dorazom na
konsenzus za¢astnenych stran ako tradi¢né medzivladne negociacie*’.

Pracovné skupiny TABD:

o ,Pracovnd skupina zamerand na vytvaranie vhodnych podmienok pre obchod, tzv.
napomahanie obchodu®®, orientovana na konvergenciu regulaénych mechanizmov
v oblasti elektronického obchodu, Standardov uctovnictva, kontroly exportu
. Globalne otazky smerujuce k pretaveniu transatlantickych vidzieb do globalneho
obchodného systému vis-a-vis WTO
. Malé astredné podnikanie, upevilujuce vizby malych a strednych podnikov,
podporujuce ich obchodné prileZitosti

. Transatlanticky poradny vybor pre Standardizaciu a reformu regulacného systému,
ktory je permanentne pracujicou skupinou mimoriadneho vyznamu.“*’

Na zéklade tspesného projektu Transatlantického obchodného dialogu vznikli d’alSie

spolo¢né iniciativy™:

. Transatlanticka iniciativa malého podnikania
. Transatlanticky dialog o praci

o Transatlanticky spotrebitel'sky dialog

. Transatlanticky dialog o zivotnom prostredi
. Transatlanticky legislativny dialog

36

EGAN, M.P.: Creating a Transatlantic Marketplace Government Policies and Business. 2005. s. 12
37

STERN. P.: New paradigm for trade expansion and regulatory hamonization: the Transatlanic Business
Dialogue. 1997. In: The European business journal. s. 35 — 46

business facilitation

BROCKOVA, 1. Transatlantickd ekonomicka integracia. Partnerstvo alebo rivalita USA a Eurépy?. 2010.
s. 17

% CIHELKOVA, E.: Vnéjsi ekonomické vztahy Evropské unie. 2003. s. 164
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Transatlantickeé ekonomické partnerstvo

Dokument s nazvom Transatlantické ekonomické partnerstvo (TEP) bol prijaty na
summite vysokych predstavitelov EU a USA v Londyne v roku 1998*'. Dokument priamo
nadvézoval na jeden z cielov NTA, ktorym je ,,prinos k rozsireniu medzinarodné¢ho obchodu

2, Zakladnym ciel'om prijatétho dokumentu bola identifikacia

a blizSie ekonomické vztahy
prvkov vzajomnych ekonomickych vztahov a iniciativa oboch stran zintenzivnit' a rozsirit
kooperaciu, rovnako aj spolocné akcie v oblasti obchodu a investicii. Dany dokument sa
zameriaval na bilaterdlnu a zaroven aj multilateralnu spolupracu, najmi na péde WTO. Na
dosiahnutie predlozenych ciel'ov boli zvolené dve metody: kooperativne postupy (spolupraca
v oblasti regulacie obchodu, spolupraca vedcov, koordinacia pozicii EU a USA na péde WTO
a in¢) a obchodné rokovania.

V oblasti multilateralnej spoluprace sa obe strany zaviazali participovat’ v pravidelnom
dialégu na Urovni ministrov a vladnych tradnikov. Bliz§ia spolupraca oboch entit vSak
nemala viest’ k obmedzenej spolupraci s d’al§imi aktérmi na medzinarodnej trovni. Naopak,
jednou z priorit spoluprace bolo zahrnut’ ostatnych obchodnych partnerov do spoluprace na
multilaterdlnej Urovni a vyuzit' vSetky moznosti a prilezitosti vedenia dialéogu aj s nimi.
Dialog v ramci multilateralnej ¢asti TEP mal viest’ k analyze vzajomnych postojov voci
politikdm negociovanym na pdde WTO, ich porovnani a presadzovani spolo¢nej politiky
v otazkach liberalizacie medzinarodného obchodu.

Bilateralna ¢ast’ TEP znamenala zaciatok negociacii o odstraiiovani technickych bariér
v urcitych oblastiach obchodu, vratane sluzieb a dusevného vlastnictva. Kooperacia
smerujuca k postupnému odstraiiovaniu technickych bariér, najmd v regulacnej oblasti
avoblasti vzajomného uznavania certifikdcii, vo vzajomnom obchode prihliadala na
osobitosti doméacich regulacnych postupov a spolupracu s d’al§imi zicastnenymi stranami,
obzvlast TABD.

Organizaény ramec bilateralnych ekonomickych vztahov medzi EU a USA si
v dosledku prijatia TEP a Ak¢ného planu vyZadoval zmeny odrazajiuce snahu o realizaciu
plného potencialu bilateralneho partnerstva. Politickym impulzom ostali summity najvyssich

predstavitelov oboch partnerov konajice sa dvakrat rocne a doplnené boli o kabinetné

1" EUROPA. Portal Europskej unie. Transatlantic Economic Partnership. 1998. [cit. 2014-02-04]. Dostupné na

internete: <http://eeas.europa.cu/us/docs/trans_econ_partner 11 _98 en.pdf>
EURUNION. Portal Europskej tnie. Nova Transatlanticka agenda/ New Transatlantic Agenda. [cit. 2013-
02-04]. Dostupné na internete: <http://www.eurunion.org/partner/agenda.htm>
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stretnutia. TEP mal byt nastrojom k vytvaraniu otvorenejSicho a pristupnejSieho svetového

obchodného partnerstva a rozvoju bilateralnych vztahov.*

2.4 Transatlantické vzt'ahy v 21. storoci

Transatlanticka ekonomicka rada

V roku 2007 bola zaloZena Transatlanticka ekonomicka rada (TEC) na summite EU-
USA, ktord mala za tGlohu dohliadat na medzivladnu kooperaciu s cielom prehibit
ekonomicku integraciu medzi Eurdpskou uniou a Spojenymi Statmi americkymi. 30. aprila
2007 podpisal predseda Eurdpskej komisie Barroso, nemecka kancelarka Angela Merkelova
a prezident USA George W. Bush ,,Ramec pre zvySovanie ekonomickej integracie medzi
Spojenymi $tatmi americkymi a Eurdpskou uniou“*, ktorého hlavnym ciefom bolo prijatie
programu kooperacie a zalozenie TEC.

TEC ma za ciel’ posilnenie spolo¢nej spoluprace v oblasti redukcie regulacnych bariér
obchodu, ochrany prav dusevného vlastnictva, zabezpecenia bezpe¢ného obchodu, integracie
finan¢nych trhov, podporu inovacii a technologii a podporu vzniku otvorenych investicnych
rezimov.* Je to inititicia vytvorend za ugelom zachovania kontinuity spoluprace rokovani
medzi predstavitelmi Eurdpskej komisie a ¢lenov americkej vlady, ktori maju politicka
zodpovednost’ v oblastiach jednotlivych politik.

Ulohy TEC boli definované v Ramci pre zvySovanie ekonomickej integracie:

. dohl'ad nad progresom a urychlenie spolo¢nych cielov,

. sprievodné prace medzi konanim jednotlivych summitov EU a USA,

o prijatie pracovného programu na dosiahnutie stanovenych cielov,

. polro¢né hodnotenie progresu dosahovania cielov,

. dohlad nad pripravami roénych sprav pre summity EU a USA,

. napomahanie pri uzsej spolupraci medzi EU, USA a zakonodarcami oboch stran.*

# EUROPA. Portal Europskej unie. Transatlantic Economic Partnership. 1998. [cit. 2014-02-04]. Dostupné na

internete: <http://eeas.europa.cu/us/docs/trans_econ_partner 11 _98 en.pdf>

EUROPA. Portal Eurdpskej unie. Framework for Advancins Transatlantic economic integration between the
European Union and the United States of America. 2007. [cit. 2013-02-04]. Dostupné na internete:
<http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2007/may/tradoc_134654.pdf>

* VERHEUGEN. G.: New Era in Transatlantic Cooperation. 2008. In: Social Europe: the journal of the
European left. s. 55— 58

EUROPA. Portal Europskej tinie. Framework for Advancing Transatlantic economic integration between the
European Union and the United States of America. 2007. [cit. 2014-02-04]. Dostupné na internete:
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V désledku nepriaznivého ekonomického vyvoja v roku 2009 a jeho nasledkoch na
bilaterdlne ekonomické vztahy medzi EU a USA by sa hlavny ministersky organ mal zamerat’
na podporu ekonomického ozivenia a rastu, koordinaciu pristupov na urovni multilateralnych

rokovani a zvySenie snah o vytvorenie bezbariérového transatlantického trhu.*’

2.5 InStitucionalny ramec si¢asnych vzt'ahov medzi EU a USA

Vzhl'adom na dlhy inititucionalny vyvoj vztahov medzi ¢lenskymi §tatmi EU a USA
su v sucasnosti bilateralne vztahy vel'mi komplexné a zlozité. ,,Vztah medzi EU a USA sa
sklada z obrovského mnozstva vizieb medzi podobne zmyslajucimi vladnymi jednotkami,
ktoré su z hl'adiska ich funkcii velmi podobné a poskytuju pevné spojenie v ramci riadenia
transatlantickych vztahov zasahujucich Siroké spektrum poli‘[ik.“48 Pociatky vzajomnej
spoluprace siahaji do povojnového obdobia, ale formovanie transatlantickych formalnych
a neformalnych institlcii sa spaja az s obdobim 90. rokov 20. storocia, pocas ktorych boli
prijaté dokumenty zakladajiice prvé institicie. S rozsirovanim a prehlbovanim vzijomnej
spoluprace a zmenou globalneho prostredia sa dané institucie postupne transformovali, aby
pomohli zefektivnit’ spolupracu medzi EU a USA.

V stcasnosti  prebicha  bilaterdlna  spoluprdca  na  intergovernmentalnej,
transgovernmentalnej a transnaciondlnej urovni, a zaoberd sa Sirokym spektrom otazok
prevazne v oblasti bezpecnostnej a ekonomickej. V jej rdmci sa usporadiiva 1 summit na
urovni najvysSich predstavitelov, 7 ministerskych dialogov, 56 sektorovych dialogov
aexistuyju 3 mimovladne platformy.49 Na obrazku ¢. 1 je znazorneny komplexny
inStitucionalny ramec, no vzhl'adom na uZSie zameranie diplomovej prace na ekonomicky
aspekt bilateralnych vztahov medzi EU a USA zameriame sa v nasledovnej &asti prace na
analyzu sucasného inStituciondlneho ramca transatlantickych vztahov v ramci ekonomickej

spoluprace.

<http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2007/may/tradoc_134654.pdf>

" HAMILTON, D.S. - BURWELL, F.G.: Shoulder to Shoulder:Forging a Strategic Eu-US Partnership. 20009.
str. 75

* HAMILTON, D.S. - BURWELL, F.G.: Shoulder to Shoulder:Forging a Strategic Eu-US Partnership. 20009.
str. 71

*ESPO. European Strategic Partnership Observatory. EU — United States. 2013. [cit. 2014-03-01]. Dostupné
na internete: <http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2007/may/tradoc_134654.pdf>
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Schéma €. 1 Institucionalny ramec transatlantickych vztahov
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ZDROJ: Vlastné spracovanie

Spolupraca na najvysSej Urovni predstavujuca intergovernmentalnu uroven
transatlantickych vztahov bola zalozenad prijatim Transatlantickej deklaracie zaciatkom
90. rokov. Spociatku sa summity najvyssich predstavitefov EU a USA konali dvakrét ro¢ne,
ale od roku 2000 sa summity usporaduvaju raz roéne’’. Vyznam summitu spo&iva v tom, Ze
slizi ako forum pre medzivladne konzultacie arokovania najvyssich politickych
predstavitel'ov a cely rozhodovaci proces transatlantickych vztahov sa zacina aj konci prave
na jednotlivych summitoch.”

Transatlantickd hospodarska rada je jednou znajddlezitejSich transatlantickych
institucii v ekonomickej oblasti. Predstavuje transgovernmentalnu zlozku vzajomnych

vzt'ahov, nakol’ko spolupraca prebieha medzi predstavitelmi Eurdpskej komisie a americkej

0 USEU. United State’s Mission to the European Union. U.S. — EU Relations. [cit. 2014-2-8]. Dostupné na
internete: <http://useu.usmission.gov/us_eu_summits.html>
3! POLLACK, M.A.: The Political Economy of Transatlantic Partnership. s. 10
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vlady disponujucimi rozhodovacimi pravomocami v jednotlivych diskutovanych oblastiach.
EK zastupuju najmé komisar pre zahrani¢né vztahy, komisar pre obchod a vnutorny trh, alebo
komisar pre sluzby. Sucast'ou je aj Skupina poradcov, ktora bola zriadend z dovodu podpory
dialogu medzi dalSimi zuCastnenymi stranami, aje zloZzend zo zastupcov troch
transatlantickych dialégov: obchodného, spotrebitel'ského a legislativneho.”® TEC teda spaja
dve trovne vztahov medzi EU a USA, a to transgovernmentalnu a transnacionalnu.

Forum pre spolupracu na vysokej urovni (EU-US High Level Working Group,
HLWG) bolo zaloZzené Transatlantickou ekonomickou ranou na podnet najvyssich

1.3 V stvislosti

predstavitel'ov, ktori sa z(c¢astnili summitu medzi EU a USA v roku 201
s obnovenim rokovani o vytvoreni pasma vol'ného obchodu v transatlantickom priestore bolo
HLWG poziadané o vykonanie ekonomickej analyzy potencidlnych problémovych oblasti
v ramci rokovani medzi predstavitePmi EU a USA, a tiez dopadu vytvorenia zény volného
obchodu na ekonomiky EU a USA. HLWG predstavuje organ institucionalneho ramca
transatlantickych vztahov zaoberajuci sa technickou analyzou apodporou rozvoja
bilateralnych vzt'ahov. Vysledky svojej ¢innosti odovzdava TEC, ktora ich d’alej zarad'uje do
agendy summitov.

Stretnutia NTA Task Force a SLG sa uskutoéiiuju ad hoc a z(castiiuji sa ich
predstavitelia Ministerstva zahrani¢nych veci, pripadne zéastupcovia Rady pre ndrodnt
bezpetnost USA azo strany EU sa danych stretnuti zucastiiuje predstavitel Eurdpskej
zahrani¢nej sluzby. Oba organy sa zaoberaju otazkami tykajicimi sa NTA.>* Jednotlivé
pracovné skupiny Task Force sa zameriavaju na uzsie otazky agendy NTA a zabezpecuju tiez
administrativnu pomoc. SLG sa zvycajne stretava dvakrat rocne a NTA Task Force sa stretava
CastejSie, v pripade potreby rieSenia konkrétneho ekonomického ¢i bezpecnostného
problému.>

Riadiaci vybor TEP ajednotlivé pracovné skupiny sa skladaju z expertov
v ekonomickej oblasti, ktori sa detailnejsie zaoberaju jednotlivymi problémami.”® Nasledne

podavaju informacie SLG aministrom a monitoruji realizaciu cielov v ramci

2. VERHEUGEN.G.: New Era in Transatlantic Cooperation. 2008. In: Social Europe: the Journal of the
European left. s. 55— 58

3 EUROPA. Portal Eurdpskej unie. EU-US High Level Working Group on Jobs and Growth. [cit. 2014-2-8].
Dostupné na internete: <http://ec.europa.eu/enterprise/policies/international/cooperating-governments/usa/
jobs-growth/index_en.htm>

% ESPO. European Strategic Partnership Observatory. EU — United States. 2013 [cit. 2014-03-01]. Dostupné na
internete: <http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2007/may/tradoc_134654.pdf>

» POLLACK, M.A.: The Political Economy of Transatlantic Partnership. s. 10

6 POLLACK, M.A.: The Political Economy of Transatlantic Partnership.s. 11
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Transatlantického ekonomického partnerstva. >’ Riadiaci vybor TEP je v uzkom kontakte
s jednotlivymi transatlantickymi dialégmi, od ktorych méze prijimat’ odporac¢ania na zmeny
alebo doplnenia navrhov politik.

Transnacionalnu uaroveii ekonomickych vztahov medzi EU a USA predstavuju
jednotlivé dialégy, ktoré slizia na spolupracu profesiondlov zoboch stran Atlantiku
v jednotlivych oblastiach ekonomiky. Najvyznamnej$iu ulohu zohrdva Transatlanticky
obchodny dialdég, ktory sa skladd zo Styroch pracovnych skupin zaoberajucich sa
zjednoduSovanim podnikania, globalnymi otazkami, problémami malych a strednych
podnikov a vyboru zameraného na reformu v oblasti 3tandardov a regulacie.”® Princip
liberalizacie obchodu prostrednictvom konsenzu podnikatel'ského prostredia a jeho naslednej
konzultacie a odporucani je zdkladom fungovania daného dialogu. Vyznamnu ulohu zohrava
aj Transatlanticky spotrebitel'sky dialog, ktory vytvara aktsi protivahu TABD, a
Transatlanticky legislativny dialog spajajici zakonodarcov z USA a EU s ciefom analyzy

potencialnej harmonizacie niektorych regulacnych opatreni.

7 EUROPA. Portal Eurdpskej tnie. Transatlantic Economic Partnership. 1998. [cit. 2014-02-04]. Dostupné na
internete: <http://eeas.europa.cu/us/docs/trans_econ_partner 11 _98 en.pdf>

STERN. P.: New Paradigm for Trade Expansion and Regulatory Hamonization: the Transatlanic Business
Dialogue. 1997. In: The European business journal. s. 35 — 46
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3. Bilateralne obchodné a investi¢né vzt’ahy

3.1 Siucasné postavenie EU a USA v globalnom ekonomickom prostredi

Bilateralne vztahy medzi EU a USA boli v poslednych dekadach do vysokej miery
ovplyviiované globalizatnymi procesmi vo svetovej ekonomike a rychlym ekonomickym
rastom niektorych rozvojovych §tatov. ,,Napriek tomu, Ze sa neustale zvySuje prepojenost’ a
interdependencia ekonomik vo svete, rovnovaha ekonomickej sily sa prestiva z tradicného
,.Zapadu“ smerom ku krajinam ako Cina, India a Brazilia.“>> Transatlanticki partneri sa ocitli
v situdcii, v ktorej sa stali supermi v oblasti pristupu na nové rychlo rastuce trhy ak
prirodnym zdrojom. V désledku zvysujicej sa zavislosti USA od Ciny a zaroven zvySujicej
sa zavislosti EU od Ruska rastie hrozba geopolitickej a geo-ekonomickej divergencie medzi
EU a USA.%° Na druhej strane, nakol’ko dané rychlo rozvijajuce sa §taty ohrozujii dominantnt
poziciu EU a USA, obe ekonomiky si uvedomujii ddlezitost vzijomnej spoluprace vo
svetovej ekonomike.

Sucasné hospodarske vztahy medzi EU a USA patria k najkomplexnej$im a su
najhlbsie integrované v globalnej ekonomike. EU so svojimi 28 &lenskymi $tatmi predstavuje
najvacsiu ekonomick entitu, ktora sa na tvorbe svetového HDP podiel’a 23 %%, USA napriek
strate postavenia hegemona v oblasti ekonomiky stale ostdva jednou z najvicsich
a najdolezitejsich ekonomik sveta s 22 %-nym® podielom na svetovom HDP. Spolo¢ne teda
tvoria takmer polovicu svetového HDP a napriek neustdlemu zmenSovaniu ich relativnej
ekonomickej sily v dosledku ekonomického rastu rozvojovych §tatov, najmi Ciny, ktora sa
vroku 2012 podielala na svetovom HDP 11 %%, postavenic EU a USA vo svetovej

ekonomike je este stale velmi vyznamné.

*» HAMILTON, D.S.: Europe 2020: Competitive or Complacement? s. 187

0 BINDI, F.: 2010. The Foreign Policy of the European Union. Assessinf the Europe’s Role in the World.
s.210

UNCTAD. Portal Konferencie OSN pre obchod arozvoj. Real GDP growth rates, total and per capita,
annual 1970 — 2012. [cit. 2014-15-2]. Dostupné na internete:
<http://unctadstat.unctad.org/TableViewer/tableView.aspx?Reportld=109>

2 Tbid.

® TIbid.
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Graf ¢. 1 Podiel transatlantickej ekonomiky na svetovej ekonomike

a3 At T 2
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Zdroj: Vlastné spracovanie na zaklade idajov UNCTAD®

EU je najva¢sim obchodujucim blokom a spoloéne s USA tvoria takmer 40 %
svetového exportu aviac ako 56 % svetového importu. V oblasti svetového obchodu
s tovarom EU ako celok v roku 2012 predstavovala najviésicho svetového exportéra a USA
najvicsieho svetového importéra.®> V oblasti svetového obchodu so sluzbami EU bola
najvagsim importérom aj exportérom, USA boli na druhom mieste nasledované Cinou.®

Obchodné vztahy medzi EU a USA boli v priebehu poslednych rokov negativne
poznacené bilateralnymi obchodnymi spormi. V minulosti boli hlavnymi spornymi otazkami
najmé tarifné bariéry, ktoré v sucasnosti nezohravaju doélezit ulohu, nakolko sa uroven
tarifného zat'aZenia neustale znizuje a rovnako prebieha kontinualna liberalizacia vzajomného
obchodu. Naopak, zvySuje sa vyznam netarifnych prekazok obchodu, ktoré su aplikované

prostrednictvom prijimania a uplatiiovania domacich politik stvisiacich s obchodom, a ktoré

obmedzuji pristup k danému trhu.®’

% UNCTAD. Portal Konferencie OSN pre obchod a rozvoj. Real GDP growth rates, total and per capita, annual
1970 —2012. [cit.2014-15-2]. Dostupné na internete:
<http://unctadstat.unctad.org/TableViewer/tableView.aspx?Reportld=109>
UNCTAD. Portal Konferencie OSN pre obchod a rozvoj. Value growth rates of merchandise exports and
imports, annual 1950 — 2012. [cit. 2014-15-2]. Dostupné na internete:
<http://unctadstat.unctad.org/TableViewer/tableView.aspx?Reportld=102>

8 WTO. World Trade Report. s. 34

% WTO. World Trade Report. s. 37

% EGAN, M.P.: Creating a Transatlantic Marketplace Government Policies and Business. s. 1 —3
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Ekonomiky  niektorych  &lenskych  §tatov EU aUSA  patria  medzi
najkonkurencieschopnejsie vo svete. Na zéklade Globéalneho indexu konkurencieschopnosti, *®
ktoré vydava Svetové ekonomické forum, USA spoloéne s Finskom, Nemeckom, Svédskom,
Holandskom a Velkou Britaniou patria do prvej desiatky najkonkurencieschopnejSich
ekonomik. V danych ekonomikach je kladeny vysoky doéraz na inovécie, zavadzanie novych
technologii do praxe a sofistikované podnikatel'ské prostredie. Finsko a Svédsko sa tradi¢ne
nachadzaju na najvysSich prieCkach v oblasti dobre fungujucich a vysoko transparentnych
verejnych institicii. Holandsko a Nemecko obsadzuji vysoké priecky v oblasti dobre
rozvinutej infra§truk‘u’1ry.69 Na druhej strane, krizou hlboko zasiahnuté Grécko sa nachadza az
na 91. priecke a niektoré dalSie nové Clenské Staty, ako Chorvatsko, Slovenska republika,
LotySsko ¢i Rumunsko, sa nachadzaju uprostred rebricka konkurencieschopnosti. Rozna
uroveni konkurencieschopnosti reflektuje vysoky stupenl heterogenity jednotlivych ¢lenskych
statov EU.

Ekonomika zalozend na inovaciach si vyzaduje investicie do vedy a vyskumu.
Spomedzi Clenskych Statov najvécsSie investicie v pomere k HDP za rok 2011 uskutocnili
Finsko s 3,8 % a Svédsko s 3,39 %. Z novych &lenskych $tatov investovali najviac Slovinsko
s 2,47 % a Estonsko s 2,37 %. Najmens$i objem investicii v danom roku vykdzali Grécko
a Cyprus, ktoré¢ boli znacne zasiahnuté ekonomickou krizou, a najnovsSie clenské Staty
Bulharsko a Rumunsko, v ktorych percentualny podiel investicii do vedy a vyskumu vo
vztahu k HDP bol len okolo 0,5 %. USA investovalo 2,67 % a sektorové zameranie investicii

bolo najmi do podnikatel’ského sektora.”

8 WORLD ECONOMIC FORUM. The Global Competitiveness Report 2013-2014. str. 23 — 24.
69 .

Ibid.
0 Ibid.
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3.2 Vyvoj transatlantickych obchodnych vzt'ahov

V nasledujticej Casti diplomovej prace vykondme analyzu bilaterdlneho obchodu
medzi EU a USA s tovarom v obdobi medzi rokmi 1995 az 2012. Obdobie od roku 1995 je
charakteristické zvysenym usilim EU aj USA o uzsiu spolupracu v obchodnej oblasti, oho
dokazom je aj zmluvny vyvoj bilateralnych vztahov predstaveny v uvodnej kapitole prace, no
rovnako aj spolocnou kooperaciou v oblasti multilateralnej liberalizacie svetového obchodu
na pode WTO.

Pri analyze vzajomného obchodu medzi EU a USA je tiez potrebné prihliadat’ na
zmeny Vv svetovej ekonomike a d’alSie faktory ovplyviiujuce bilateralny obchod, napriklad
rozsirovanie integracie v ramci EU, zahraniénoobchodni orientaciu oboch ekonomik na
azijské rozvojové S$taty, ¢i prehlbovanie regiondlnej obchodnej integracie USA v ramci
zoskupenia NAFTA.

Vzijomny vyvoj bilaterdlneho obchodu medzi EU a USA je v doésledku procesu
globalizacie aneustdle zvySujucej sa interdependencie jednotlivych ekonomik sveta
ovplyviiovany trendmi a udalostami v svetovom hospodarstve. Na zaklade danej skutoc¢nosti
je nutné pri analyze bilateralneho obchodu vziat do uvahy nielen situaciu v danych
ekonomikach, ale aj v svetovej ekonomike ako celku.

Bilateralny obchod bol v pozorovanom obdobi poznaceny niekolkymi vyznamnymi
udalostami. Prvou udalostou, ktora ovplyvnila vyvoj zahrani¢ného obchodu na globalnej
tirovni a poznatila aj vzajomny obchod EU a USA, bol vstup Ciny do WTO. Dal3im faktorom
bolo prasknutie dot.com bubliny v USA ajej dopad na americki ekonomiku. Tretou
udalostou v danom obdobi bolo doposial’ najvicsie rozsirenie EU o 12 novych &lenskych

Statov strednej a vychodnej Eurdpy v rokoch 2004 a 2007.
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Graf ¢. 2 Import EU z USA v rokoch 1995 — 2013
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ZDROIJ: EUROSTAT. EXTRA EU trade since 1988. [online]. 2014. [cit. 2014-2-4]. Dostupné na internete:
<http://epp.eurostat.ec.europa.eu/newxtweb/submitresultsextraction.do>

Graf &. 2 znazoriiuje vyvoj importu EU z USA podla tovarovej $truktury v obdobi

medzi rokmi 1995 az 2012. Od zaciatku pozorovaného obdobia je zreteI'ny kontinualny narast

objemu importu s vynimkou obdobia medzi rokmi 2001 az 2002 a 2007 az 2009. Dany pokles

v oboch obdobiach reflektuje pokles svetového obchodu v doésledku krizy spdsobenej

(dot.com) v roku 2001 a globalnej finan¢nej a hospodarskej krizy, ktora vypukla koncom roka

2007.

Najvicsi podiel na importe maju pocas celého obdobia kategorie stroje a dopravné

zariadenia a chemikalie. Z grafu vyplyva, Ze prave stroje a dopravné zariadenia predstavuju

kategoriu, ktord bola oboma krizami najviac zasiahnuta. Naopak, chemikalie zaznamenavali

kontinudlny nérast objemu, len s miernym znizenim v roku 2009. Najmensi podiel na importe

EU z USA zaznamenavali kategérie napoje a tabak, a zivo&isne a rastlinné oleje.
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Graf &. 3 Exporty EU z USA v rokoch 1995 — 2013
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ZDROJ: EUROSTAT. EXTRA EU trade since 1988. [online]. 2014. [cit. 2014-2-4]. Dostupné na internete:
<http://epp.eurostat.ec.europa.eu/newxtweb/submitresultsextraction.do>

Graf ¢&. 3 znazorfiuje vyvoj exportu EU do USA podla tovarovej §truktiry v obdobi
medzi rokmi 1995 az 2012. Podobne ako v importe, aj v exporte je kontinualny narast
objemu. Pokles objemu exportu nastal v obdobiach medzi rokmi 2002 az 2003 a 2006 az
2009. Dany pokles v oboch obdobiach reflektuje pokles svetového obchodu v dosledku
DOT.com krizy vroku 2001 a globalnej financ¢nej a hospodarskej krizy, ktord vypukla
koncom roku 2007.

Struktdra importu a exportu je velmi podobna, o reflektuje rovnaku tirovei oboch
ekonomik aich podobnu Struktiru. Dany argument potvrdzuje skutoCnost, ze najviac
obchodovanymi kategoriami medzi EU a USA su stroje a dopravné zariadenia, a to ako na

strane importu, tak aj exportu.

Sucasnd situdcia v obchode s tovarom medzi EU a USA

Aktualna situdcia v medzinarodnom obchode odraza zmeny, ktoré sa udiali vo

svetovej ekonomike v poslednych dvoch dekadach, a EU a USA ako najvi¢si globalni

obchodni partneri su danymi zmenami ovplyviiovani aj vo vzajomnom bilateralnom obchode.
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Napriek prevladajucim nazorom o postupnom ustupe dominantného postavenia EU a USA
v ramci medzinarodného obchodu a zvysujucej sa dolezitosti azijskych ekonomik, velkych
tzv. emerging markets a regionalnych obchodnych zoskupeni, napr. NAFTA, USA a EU
nad’alej zostavaju vzajomne najdolezitejSimi obchodnymi partnermi.

Jednotny trh EU predstavuje zaujimava destinaciu pre americké exporty, nakolko
preferencie spotrebitel'ov s tu podobné a zhoduju sa so Struktirou amerického exportu viac
ako preferencie spotrebitelov v rozvojovych statoch s rychlym ekonomickym rastom, pretoze
v danych ekonomikéach dochadza ku kontinualnemu rastu strednej triedy obyvatel'stva, ktorej

preferencie st zamerané najma na zékladné spotrebné tovary.

TABULKA C. | ZAHRANICNOOBCHODNI PARTNERI EU vV ROKU 2012

Export (mld. eur) % Import (mld. eur) %
1. USA 291,832 17,3 | 1.Cina 289,996 16,2
2. Cina 143,865 8,5 | 2. Rusko 213,185 11,9
3. Svajgiarsko 143,520 7,9 | 3. USA 205,294 11,5
4. Rusko 123,164 7,3 | 4. Svajéiarsko 104,533 5.8
5. Turecko 75,201 4,5 | 5. Norsko 100,439 5,6

ZDROIJ: EUROSTAT. EUROSTAT. Extra-EU trade by partner. [online]. 2014. [cit. 2014-30-1. Dostupné na
internete: <http://appsso.eurostat.ec.europa.eu/nui/show.do?dataset=ext_It maineu&lang=en>

Tabul’ka €. 1 zndzormuje objem piatich najvicsich zahrani¢noobchodnych partnerov
EU aich percentudlny podiel na importe a exporte EU v roku 2012. Najvi¢si objem exportu
Unie smeruje na americky trh, pri¢om v roku 2012 exportovala EU tovary v hodnote vyse
291 mld. €. Celkovy objem exportu smerujiici do USA v absolutnej hodnote prekonal
predkrizovi hodnotu z roku 2007, avsak v percentualnom vyjadreni voci celkovému exportu
Unie mé konstantne klesajicu tendenciu.”' V oblasti importu &inske importy v absolutnej
hodnote prekonali importy z USA uz v roku 2005 a s vynimkou roku 2009 maji konStantne
rasticu tendenciu. Od roku 2011 je druhym najvyznamnej§im importérom na trhy EU Rusko
a USA sa nachadza na trefom mieste’”. Na rozdiel od tendencie vyvoja exportu, importy
s USA maju klesajucu tendenciu ako v absolutnom, tak aj percentualnom vyjadreni. Rozdiely
v podieloch americkych importov a exportov je mozné vysvetlit' na zaklade skuto¢nosti, Ze
USA su z historického hladiska dlhodobym Cistym exportérom, a tiez narastom americkych

exportov smerujucich na trhy ¢lenskych statov NAFTA.

" EUROSTAT. Statisticky trad EU. Extra-EU trade by partner. [cit. 2014-30-1]. Dostupné na internete:
<http://appsso.eurostat.ec.europa.eu/nui/show.do?dataset=ext It maineu&lang=en>
72 :
Ibid.
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TABUEKA €. 2 STRUKTURA ZAHRANICNEHO OBCHODU EU A USA

IMPORT EXPORT
Produkt Mld. € % Produkt Mld. € %
0 Po.traV1’ny a zivé 5.12 2.48 0 Po.traV1’ny a zivé 5.62 1.92
zvierata zvierata
1 Napoje a tabak 1,49 0,72 | 1 Napoje a tabak 7,85 2,68
2 Suroviny 8,26 4,00 |2 Suroviny 2,61 0,89
3 Mmeral’ne paliva, 19,67 9,54 3 Mmeral’ne paliva, 19,46 6.65
mazadla mazadla
4 Zlvqc1sr}e a 0.25 0.12 4 Zlvqc1sr}e a 0,74 0.25
rastlinné oleje rastlinné oleje
5 Chemikalie 43,94 21,32 | 5 Chemikalie 66,69 22,80
6 Priemyselné 6 Priemyselné
Vyrobky 13,10 6,36 vjrobky 29,34 10,03
7 Strgje a giopravne 78.49 38,08 7 Strgje a dopravne 121,12 41,40
zariadenia zariadenia
8 Prlemyserlne 2544 12,34 8 Prlemysellne 33.57 1148
spotrebné tovary spotrebné tovary
9 Ostatné 8,85 4,30 | 9 Ostatné 1,97 0,96

ZDROIJ: EUROSTAT. EU Trade Since 1988 By SITC. [online]. 2014. [cit.2014-30-1]. Dostupné na internete:
<http://epp.eurostat.ec.europa.eu:/newxtweb/submitopensavedextraction.do?extractionld=10362146&dataset] D=
DS-018995&keepsessionkey=true>

Tabul’ka &. 2 zobrazuje tovarova $truktiru bilateralneho obchodu medzi EU a USA
v roku 2012 podla tried SITC. Najvicsi podiel na vzdjomnych importoch a exportoch mali
stroje a dopravné zariadenia s podielom 38,08 % na importe a 41,4 % na exporte. V ramci
danej triedy SITC boli do USA exportované hlavne cestné vozidla a najvacsimi exportérmi
boli Nemecko, Velkd Britania a Taliansko. Daldim délezitym exportnym tovarom boli
strojové zariadenia, prevazne z Nemecka, Holandska a Talianska. Stroje a zariadenia na
vyrobu energie a elektronické zariadenia a suCiastky tvorili tretiu najvacsiu kategoriu
exportov v ramci danej triedy SITC a najvacsimi exportérmi z EU boli Nemecko, Velka
Britania a Taliansko.

Hlavnym importnym tovarom z USA boli stroje a zariadenia na vyrobu energie
asmerovali najmd na trhy Velkej Britanie, Nemecka a Francuzska. Ostatné prepravné
zariadenia importované prevazne do Francuzska, Nemecka airska boli druhym

najdolezitejSim importnym tovarom. Rovnako ako na strane exportu, elektronické zariadenia

36




a suciastky tvorili zna¢ny podiel na importe a smerovali hlavne do Nemecka, Velkej Britanie,
a Holandska. Import a export mali podobnt Strukturu, ktord odraza rovnaky stupen rozvoja
a Specializaciu ekonomik, rovnako aj podobné preferencie spotrebitelov. Druhou délezitou
triedou SITC, tvoriacou vysoky podiel na vzdjomnom obchode, boli chemikalie, najméa
medicinske a farmaceutické produkty.

Colné zatazenie importov v EU a USA je relativne nizke na urovni 3,5 %, pri
niektorych skupinach produktov sa vSak na oboch strandch Atlantiku odliSuje do znacnej
miery. Prikladom rozdielneho colného zat'azenia su importy motorovych vozidiel, ktoré st
v EU zafazené aZ na Grovni 8 % a v USA iba na urovni 1,2 %.”* Tarifné zat'aZenie importu
chemikalii je na arovni 1,2 % vUSA a23 % v EU.” Elektrické zariadenia, ktoré tvoria
vyraznu ¢ast’ vzajomného obchodu oboch stran, st zatazené pomerne nizkym clom v EU na
trovni 0,6 % avUSA na urovni 0,3 %.”° Najvy$§iemu colnému zataZeniu podlichaji
polnohospodarske vyrobky, najmi spracované potraviny, ktoré si zo strany EU zatazené
clom vo vyske az 14,6 %’’. Dana skupina produktov predstavuje len velmi malu &ast
vzajomného zahraniéného obchodu medzi EU a USA.

Netarifné prekazky na rozdiel od colného zat'azenia nad’alej predstavuji prekazku
v d’alSom rozvoji vzajomnych obchodnych vztahov. V oblasti farmaceutickych produktov,
ktoré sa na vyznamne podiel’aju na bilaterdlnom obchode, vyjadrili predstavitelia amerického
farmaceutického priemyslu obavy v désledku obchodnych politik niektorych ¢lenskych Statov
EU, ktoré sa stazuju na pristup na ich trhy a zahffiaju napriklad netransparentné postupy pri
cenovej kontrole. Spornym bodom vo vzajomnych obchodnych vztahoch je aj otazka prav
dusevného vlastnictva, obzvlast' v oblasti geografického oznacenia pdvodu produktov

a ochrany geografického znacenia produktov, najmai v oblasti potravinarskeho priemyslu.78

3 EUROSTAT. Statisticky urad EU. Trade Since 1988 By SITC. [cit. 2014-30-1. Dostupné na internete:
<http://epp.eurostat.ec.europa.cu:/newxtweb/submitopensavedextraction.do?extractionld=10362146&dataset
ID=DS-018995&keepsessionkey=true>

™ CEPR. Reducing Transatlantic Barriers to Trade and Investment. 2013 str. 14 [online]. 2013. [cit. 2013-02-

. 04]. Dostupné na internete: <http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2013/march/tradoc_150737.pdf>
Ibid.

7 Ibid.

77 Ibid.

" USTR. The Office of the United States Trade Representative. Foreign Trade Barriers: 2013 National Trade
Estimate Report. 2013. s. 140 — 147
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3.3 Transatlanticky obchod so sluzbami

Graf &. 4 Export sluzieb z EU do USA
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ZDROJ: EUROSTAT. International trade in services (since 2004). [online]. 2014. [cit. 2014-02-04]. Dostupné
na internete: <http://appsso.eurostat.ec.europa.eu/nui/show.do?dataset=bop_its_det&lang=en>

Graf &. 4 znazoruje vyvoj exportu sluzieb z EU do USA v obdobi medzi rokmi 2004

az 2012. V pozorovanom obdobi nastal takmer dvojnasobny narast objemu exportu napriek

kratkodobému poklesu v roku 2009. Jedinym odvetvim sluzieb v oblasti exportu, ktoré bolo

vyraznejSie zasiahnuté globalnou finan¢nou a hospodarskou krizou, je doprava. Dant

skutoCnost’ je mozné vystvetlit' na zéklade Uzkej prepojenosti exportu tovaru a dopravnych

sluzieb, preto pokles exportu tovarov spdsobil pokles exportu dopravnych sluzieb.

Najvyraznejsie sa na exporte sluzieb podielaji ostatné sluzby, a to predovsetkym obchodné

sluzby. Pomerne maly podiel maju poistovacie a pocitacové a informacéné sluzby.
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Graf ¢. 5 Import sluzieb z USA do EU
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ZDROJ: EUROSTAT. International trade in services (since 2004). [online]. 2014. [cit. 2014-02-04]. Dostupné
na internete: <http://appsso.eurostat.ec.europa.eu/nui/show.do?dataset=bop its det&lang=en>

Graf &. 5 znazorfuje vyvoj importu sluzieb EU z USA v obdobi medzi rokmi 2004 az
2012. Import sluzieb zaznamenaval narast, av§ak v porovnani s vyvojom exportu sluzieb ide
o mensi narast. EU ma kladna obchodnt bilanciu s USA v oblasti sluZieb.

Import sluzieb zaznamenal pokles v dosledku globalnej financnej a hospodarske;j
krizy, no rovnako ako pri exporte, dany pokles mal uzku suvislost' s poklesom obchodu
s tovarmi a je pozorovatelny len pri dopravnych sluzbach. Ostatné obchodné sluzby sa na
importe podielaju najviac, pricom licencie a licen¢né poplatky su vyznamnou podkategoriou

importu.

Sucasna situacia v obchode so sluzbami

Rovnako ako v obchode s tovarmi s EU a USA aj v obchode so sluzbami dolezitymi
partnermi. Napriek tomu, vzhladom na vysoky podiel sluzieb na tvorbe HDP oboch

ekonomik, je vzajomny obchod so sluzbami na relativne nizkej tirovni. Sluzby maju v USA aj
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EU najvicsi podiel na zamestnanosti obyvatel'stva a tvoria az 70 % HDP.” Asymetriu
v podiele sluzieb na tvorbe HDP av podiele sluzieb na vzajomnom obchode je mozné
vysvetlit' existenciou tarifnych i netarifnych bariér, ktorymi je obchod so sluzbami zatazeny
viac ako obchod stovarmi. Odstranenie bariér vo vzajomnom obchode so sluzbami
predstavuje preto potencidlne vyznamny zdroj ekonomického rastu oboch ekonomik.
Percentudlny podiel obchodu so sluzbami na HDP vykazuje znac¢ny stupen heterogenity v
USA a ¢lenskych $tatoch EU. V USA je dany podiel na trovni 7 % a priemer v EU je na
urovni 35 %, avSak v Luxembursku predstavuje 208 % v porovnani s 10 %-nym podielom

v Taliansku.®

TABULKA €. 3 ZAHRANICNY OBCHOD EU SO SLUZBAMI

IMPORT Mld. € % EXPORT Mld. € %
1. | USA 150,74 | 29,35 | 1. | USA 164,65 | 24,88
2. §Vajéiarsko 60,76 11,83 | 2 gvajéiarsko 80,86 12,22
3. | Cina 19,94 3,88 | 3. | Cina 29,37 4,43
4. | Japonsko 15,57 3,03 | 4. | Rusko 29,05 4,39
5. | Rusko 15,09 2,88 | 5. | Japonsko 24,74 3,74

Zdroj: EUROSTAT. International trade in services (since 2004). [online]. 2014. [cit. 2014-02-04]. Dostupné na
internete: <http://appsso.eurostat.ec.europa.eu/nui/show.do?dataset=bop_its_det&lang=en>

Tabul’ka &. 3 zobrazuje 5 najdodlezitejich partnerov EU v obchode so sluzbami. USA
je najdoélezitej§im importérom aj exportérom sluzieb na trhy EU atvori takmer tretinu
zahraniéného obchodu so sluzbami EU. V roku 2012 bol objem importovanych sluzieb z USA
v hodnote viac ako 150 mld. €. Import sluzieb z USA ma dlhodobo rasticu tendenciu
s vynimkou roku 2009, v ktorom nastal mierny pokles zahrani¢ného obchodu so sluzbami
medzi EU a USA. Vyznam importu americkych sluZieb odrdZa aj skuto¢nost, Ze druhy
najva¢si importér sluzieb na uzemie EU nedosahuje ani polovicu objemu exportu USA.
Rovnako ako v oblasti importu, USA je najvia¢sim exportnym trhom pre EU v oblasti sluzieb
aich hodnota bola vroku 2012 viac ako 164 mld. €. Struktara exportu sluzieb EU je
geograficky diverzifikovanejsia ako v pripade importu sluzieb, napriek vyznamnému podielu

USA, ostatné exportné trhy na iom participuju v relativne nizkej miere.

” HAMILTON, D.S. — QUINLAN, J.P. The Transatlantic Economy 2013: Annual Survey of Jobs, Trade and
Investment between the United strates and Europe. 2013.s. 13

% WB. Portal Svetovej banky. World DataBank. Trade in services (%GDP). [cit. 2013-02-04]. Dostupné na
internete: <http://databank.worldbank.org/data/views/reports/tableview.aspx>
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TABULKA €. 4 STRUKTURA ZAHRANICNEHO OBCHODU SO SLUZBAMI MEDZI EU A USA V ROKU

2012
Import Export

Celkovy objem 150,74 mld. € | Celkovy objem 164,65 mld. €
Doprava 22,60 mld. € | Doprava 33,21 mld. €
Cestovanie 17,48 mld. € | Cestovanie 17,08 mld. €
Ostatné sluzby 108,21 mld. € | Ostatné sluzby 114,33 mld. €
Ostatné obchodné sluzby 52,56 mld. € | Ostatné obchodné sluzby 49,84 mld. €
Licen¢né poplatky 23,82 mld. € | Finan¢né sluzby 18,47 mld. €
Finan¢né sluzby 9,83 mld. € | Licencné poplatky 14,88 mld. €
Pocitacové a informacéné 8,53 mld. € | Pocitacové a informacéné 11,25 mld. €
sluzby sluzby

Komunikacné sluzby 5,22 mld. € | Poistovacie sluzby 10,03 mld. €

ZDROJ: EUROSTAT. International trade in services (since 2004). [online]. 2014. [cit. 2014-02-04]. Dostupné
na internete: <http://appsso.eurostat.ec.europa.eu/nui/show.do?dataset=bop its det&lang=en>

Tabul’ka ¢. 4 zobrazuje $truktiru zahrani¢ného obchodu EU a USA so sluzbami v roku
2012. V skimanom obdobi mala najvyznamnejsi podiel na importe sluzieb z USA kategoria
ostatné sluzby a tvorila viac ako 7 0% celkového importu sluzieb. Takmer polovicu tvorili
ostatné obchodné sluzby, ktorych najvacsi podiel smeroval na trhy Nemecka, Holandska a
Francuzska. Do tejto kategorie su zaradené sluzby suvisiace s obchodom, rézne profesionalne
sluzby ako poskytovanie pravnych, uctovnych alebo danovych sluzieb, ale aj vyskum trhu
a poskytovanie marketingovych a manazérskych sluzieb. Licencné poplatky, tvoriace druhu
vyznamnu kategoériu, boli importované najmi na trhy Nemecka, Francuzska a Talianska.
Najva¢simi importérmi v oblasti finanénych sluzieb boli frsko, Luxembursko a Nemecko
adané ¢lenské Staty majo vramci EU tradiéne vyznamné postavenie v danom sektore.
Najvicsi podiel na importe pocitacovych, informacnych a komunikacnych sluzieb mali najmé
vel'ké ekonomiky Nemecko, Franctizsko a Taliansko.

Struktara exportu aimportu sluzieb EU je velmi podobna. Na zaklade tejto
skutoénosti mézeme konstatovat’, 7e ekonomiky &lenskych statov EU a USA st na priblizne
rovnakej trovni a preferencie spotrebitelov su taktiez obdobné. V ramci importu tvori
kategoria ostatné sluzby takmer 70 % celového exportu avramci danej kategoérie su
vyznamné najmé ostatné obchodné sluzby, pricom hlavnymi exportérmi boli Nemecko,
Belgicko a Holandsko. VzhI'adom na délezité postavenie financného sektora v Luxembursku,

frsku, ale aj Nemecku, tieto §taty boli nielen najvacsimi importérmi, ale aj exportérmi
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v danom sektore. V oblasti licencnych poplatkov a pocitatovych a informacnych sluzieb
participovali na obchode s USA hlavne Francuzsko, Nemecko a Svédsko. frsko, Taliansko
a Franclizsko mali vroku 2012 vyznamné postavenie v poskytovani cezhrani¢nych
poistovacich sluzieb v USA.

Bilateralny obchod so sluzbami je obmedzovany prevazne regulaénymi bariérami,
ktoré zabrafiuji plnému vyuzitiu rastového potencialu bilateralneho obchodu medzi EU
a USA. Netarifné prekazky v oblasti sluzieb definovali USA najmi v oblasti telekomunikacii,
ktorych liberalizicia je na rozdielnych trovniach v ramci ¢lenskych §tatov EU. V oblasti
televizneho vysielania zaviedli niektoré Clenské Staty kvoty, v ktorych urcuji percentudlny
podiel vysielania vo vlastnom jazyku, pripadne podiel vysielania europskej tvorby.
Poskytovanie pravnych sluzieb je v niektorych $tatoch obmedzené na rezidentov EU
a v pripade Portugalska sa dany problém tyka rovnako aj poskytovania uctovnickych
a auditorskych sluzieb.!' Zo strany EU jednou z najvyznamnejsich prekazok v oblasti

investicii je regulécia na americkych kapitalovych trhoch.®

3.4 Investicie v transatlantickom priestore

Pri analyze bilaterdlnych ekonomickych vztahov dvoch subjektov, ktoré su
hospodarsky integrované do takej miery ako EU a USA, analyza tokov tovarov a sluzieb nie
je postacujucim ukazovatel'om vzajomnej interakcie. ,,Cezhrani¢ny pohyb tovarov a sluzieb je
mozné charakterizovat’ ako tzv. plytka integraciu, ktora je spdjand s pociatocnou fazou
bilateralnej ekonomickej integracie. Na druhej strane integracia zalozena na obojstrannych
investicnych tokoch vytvara bilateralny ekonomicky vztah, prostrednictvom ktorého su
ekonomiky navzajom hlboko prepojené.“®* EU a USA maji najvadsi investiény vztah vo
svete, ktory priamo podporuje 7 miliénov pracovnych miest. **

Napriek ich vyznamu v transatlantickej ekonomike bola pradvomoc na legislativnu
Gipravu zahrani¢nych investicii v ramci EU dlhodobo ponechana na trovni &lenskych §tatov.

Bilateralne investi¢né zmluvy, ktoré st v sucasnosti v platnosti medzi USA a jednotlivymi

81 USTR. The Office of the United States Trade Representative. Foreign Trade Barriers: 2013 National Trade

Estimate Report. 2013.s. 147 — 152

2 WEIDENFELD, et al.: From Alliance to Coalitions — Future of Transatlantic Relations. s. 279

8 HAMILTON, D.S. — QUINLAN, J.P. Transatlantic Economy 2013: Annual Survey og Jobs, Trade and
Investment between the United States and Europe. 2013.s. 18

¥ CEPR. Reducing Transatlantic Barriers to Trade and Investment. 2013 s. 10
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Clenskymi Statmi EU, odzrkadluju skuto€nost, Ze investicie sa stali sucastou vylucnej

kompetencie na komunitarnej Girovni EU aZ po vstupe do platnosti Lisabonskej zmluvy.

Vyvoj priamych zahranicnych investicii medzi EU a USA

Graf ¢. 6 Vyvoj PZI medzi EU a USA 2004 — 2012 (mld. €)
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ZDROJ: EUROSTAT. EU direct investments — main indicators. [online]. 2013. [cit. 2014-02-04]. Dostupné na
internete: <http://appsso.eurostat.ec.europa.eu/nui/show.do?dataset=bop_fdi_main&lang=en>

Graf ¢. 6 znazorfiuje vyvoj investiénych tokov medzi EU a USA v obdobi medzi
rokmi 2004 az 2009. Investiéna ¢innost’ USA v krajinach EU je rozsiahlej§ia ako investi¢na
¢innost EU v USA. Od roku 2004 nastal prudky rast PZI ako v pripade USA, tak aj EU, ktora
v roku 2006 dokonca investovala v USA viac nez USA v EU. Dana skutoénost’ reflektuje
celkové ozivenie ekonomik po krize z roku 2001. V roku 2008 nastal prudky pokles
vzajomnych PZI, ako nasledok vypuknutia globéalnej financnej a hospodarskej krizy.
Investicie boli danou krizou zasiahnuté vyraznejsie nez obchod s tovarmi ¢i sluzbami.

Od roku 2010 nastal opitovny rast PZI, ktory je vyraznejsi v prileve PZI do EU ako
v odleve PZI. Mensi narast investiénej ¢innosti EU je mozné vysvetlit’ pretrvavajiicou krizou
v eurozone. Vyvoj tokov PZI dokazuje, Ze investicné toky st znacne zavislé na situdcii

v ekonomike krajin, a st preto volatilnejsie ako obchodné toky.
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Sucasny stav investicii

TABULKA €. 5 INVESTICN] PARTNERI EU

p Odlev PZ1 P Prilev PZI
é’r' Stat gr' Stat
v mld. eur v % ’ v mld. eur v %

1. | Kanada 16,2 9,5 1. | USA 99,0 62,00
2. | Brazilia 16,1 9.4 2. | Kanada 19,4 12,24
3. | USA 15,1 8,6 3. | Japonsko 7,9 5,00
4. | Cina 10,0 5,8 4. | Rusko 7,4 4,67
5. | Rusko 9,4 5,5 5. | Hongkong 7,1 4,48

ZDROIJ: EUROSTAT. EU direct investments — main indicators. [online]. 2013. [cit. 2014-02-04]. Dostupné na
internete: <http://appsso.eurostat.ec.europa.eu/nui/show.do?dataset=bop fdi main&lang=en>

Tabul’ka &. 5 zobrazuje objem zahraniénych investicii pradiacich z/do EU. Investicie
pridiace z EU smerovali najmi do Kanady, Brazilie a USA, pri¢om dani traja partneri mali
priblizne rovnaky podiel na celkovom odleve PZI z EU. USA boli najvacsim investiénym
partnerom EU investujiicim na uzemi EU s 62 %-nym podielom na celkovom prileve PZI za
rok 2012. EU bola najva¢sim prijemcom PZI z USA s podielom vyse 50 %" na celkovych
zahrani¢nych investicidich. EU je ako najvacsi anajbohatii ekonomicky blok velmi
obl'ibenou destinaciou investorov z USA, nakol'ko sa tu nachadza bohaty spotrebitel'sky trh,
transparentna legislativa, kvalifikovana pracovna sila a liberalne investi¢né prostredie.

Investicna cCinnost' zahraniénych subjektov je upravend dolozkou narodného
zaobchadzania, avSak v niektorych pripadoch ukladd obmedzenia zahranicnym investorom.
Nakol'ko bola pravna tUprava investicii az do prijatia Lisabonskej zmluvy v spolocnej
pravomoci EU jednotlivych &lenskych statov, praktiky a obmedzenia niektorych &lenskych
Statov maju vacsi dopad na investorov ako legislativa upravujiica danii problematiku na

trovni EU. Netarifné prekazky v oblasti zahrani¢nych investicii na uzemi EU predstavuju

% BEA. The Bureau of Economic Analysis. U.S. Direct Investment Abroad: Balance of Payments and Direct
Investment Position Data. [cit. 2013-05-03]. Dostupné na internete:
<http://bea.gov/international/dilusdbal.htm#AD>
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hlavne obmedzenia zahranicného vlastnictva v pripade niektorych citlivych sektorov
ekonomiky a strategickych podnikov, tazkosti pri prijimani a predlzovani povoleni pobytu na
uzemi niektorych c¢lenskych Statov, neistota a nedostatocna predvidatelnost pravnych
a regulaénych systémov, najmé novych ¢lenskych §tatov.™

Investicie smerujice na vytvaranie holdingovych spolo¢nosti mali najvacsi podiel na
zahrani¢nych investiciach USA a v roku 2012 tvorili az 53 %"’ vietkych investicii USA v EU.
Dalsimi dolezitymi sektormi ekonomiky boli finanéné sluzby s 15,3 %" a investicie z USA
v ramci daného sektora prudili najméd do Holandska a Velkej Britanie. Vysoky podiel na PZI
z USA mala aj priemyselna vyroba s podielom 12,3 %" a investicie v ramci daného sektora
pradili najmi do Velkej Britanie. Clenské $taty s celkovym najvacsim prilevom PZI z USA

boli Holandsko, Velka Britania, Luxembursko a {rsko.

8 USTR. The Office of the United States Trade Representative. Foreign Trade Barriers: 2013 National Trade
Estimate Report. 2013.s. 152 — 153

7 Ibid.

* Ibid.

¥ Ibid.
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4. Transatlantické obchodné a investi¢né partnerstvo

Myslienka vytvorenia transatlantického trhu s vol'nym bezbariérovym pristupom na
trh EU a USA sa objavila nieckolkokrat v priebehu poslednych dvoch desatroéi. Napriek
niekol’kym iniciativam sa vSak ideu transatlantického trhu nepodarilo naplnit’.

V prostredi geopolitickych a ekonomickych zmien poslednych rokov sa myslienka
vytvorenia zony volného obchodu znovu objavila. Spojenie pomalého hospodarskeho rastu
EU aj USA v dosledku globélnej finanénej a hospodarskej krizy z roku 2008 a prebichajucej
krizy v eurozoéne s narastajucim postavenim velkych rozvojovych $tatov BRIC, najmi Ciny,
v svetovej ekonomike vytvorilo spolo¢ni potrebu EU a USA najst nové stimuly rastu
ekonomiky, ktoré v dosledku vysokych deficitov USA a ¢lenskych $tatov EU nemézu byt
zalozené na vladnych vydavkoch.

Na summite najvy$$ich predstavitelov EU a USA bolo uz vroku 2011 prijaté
rozhodnutie o zaloZeni Vysokej pracovnej skupiny pre zamestnanost’ a rast (HLWG on Jobs
and Growth), ktor4 zagala svoju &innost’ 28. 11. 2011%°. Ulohou danej expertnej skupiny bolo
vykonanie analyzy potencialnych efektov prijatia komplexnej dohody medzi EU a USA,
urCenie prioritnych bodov agendy a rovnako aj moznych problematickych sektorov. Samotné
vytvorenie HLWG predstavovalo jasny signal silnej politickej vble a pripravenosti na zacatie
obchodnych rokovani.

Zatiatok obchodnych rokovani medzi EU a USA bol vyhlaseny na summite G8 v juni
2013, ktoré sa konalo v Lough Erne v Severnom Irsku. Nahradenie citlivo vnimaného pojmu
Dohoda o transatlantickej zone volného obchodu (TAFTA) za pojem Transatlantické
obchodné a investi¢né partnerstvo je vnimané pozitivne a reflektuje nielen obsiahlost” agendy
rokovani, ktora nie je celkom typickd pre obdobné obchodné dohody, anovy pristup
k dohodam podobného typu, ale aj vol'u prekonat’ prekazky, ktoré branili vytvoreniu takejto
dohody v minulosti. V spolocnom vyhléaseni podporili myslienku uzsej spoluprace v oblasti
obchodu a investicii americky prezident Barrack Obama, predseda Eurdpskej komisie José

Manuel Barroso, predseda Europskej rady Herman Van Rompuy, premiér Velkej Britanie

% USTR. Office of the United States Representative. Interim report of Leaders from Co-Chairs of the EU-U.S.
HLWG on J&G. [cit. 2014-3-3]. Dostupné na internete: <http://www.ustr.gov/about-us/press-office/reports-
and-publications/2012/interim-report-eu-us-working-group>
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David Cameron a myslienka si ziskala aj podporu nemeckej kancelarky Angely Merkelove;j.”’
Obzvlast dolezitd je prave podpora zo strany Eurdpskej komisie, ktora bola v minulych
snahdch o vytvorenie spolo¢ného transatlantického trhu znacne skeptickd a takato
»ambiciozna iniciativa v oblasti obchodnej politiky si jednoznacne vyZaduje silntl politicka
podporu“®?. Rokovania nasledne zadali kratko po spoloénom vyhlaseni zugastnenych stran
v juli 2013 a ich pokracovanie sa predpokladd minimalne pocas roka 2014.

Vzhl'adom na iroky zaujem verejnosti a rovnako aj podnikatel'ského prostredia v EU
sa eSte pre zacatim rokovani uskutoCnili tri otvorené verejné konzultdcie ohl'adom bodov,
ktoré by mali byt zahrnuté v zmluve. Eurokomisar pre obchod Karel De Gucht sa vyjadril, ze
konzultacie s verejnostou budu d’alej pokracovat’ od marca 2014, pricom dané vyjadrenie
reflektuje snahu o zachovanie transparentnosti rokovani a zapojenie verejnosti v o najvacsej
miere pri zohladneni potrebného stupiia utajenia.”” Na druhej strane viak neziskova
organizacia Corporate Europe Observatory zistila, Ze viac ako 93 % inStitacii, s ktorymi
viedla Eurdpska komisia diskusiu pred zac¢atim rokovani, reprezentovalo organizacie v oblasti
priemyslu a organizacie na ochranu zivotného prostredia a spotrebitel'ov, bolo z danych
diskusii vylagenych.”* Podobny proces sa uskutocnil v USA, nakolko zagiatok oficialnych
rokovani bol nasledovany procesom domacich konzultacii s jednotlivymi zainteresovanymi
stranami Obamovej administrativy.

Negociaény mandét na strane EU bol udeleny Eurépskou radou Eurdpskej komisii.
Vzhl'adom na fakt, Zze dohoda je prioritou irskeho predsednictva v Rade a britského
predsednictva v G8, rovnako ma aj silni podporu nemeckej kancelarky Angely Merkelove;j,
ziskanie negocia¢ného mandatu nebolo problematické napriek faktu, Ze mandat je v danom
pripade omnoho rozsiahlejsi nez v akychkol'vek predoslych obchodnych rokovaniach.
Europsky parlament a parlamenty jednotlivych clenskych Stitov maju pravo na pristup

k informaciam tykajucim sa prebiehajuceho procesu a moznost’ davat’ navrhy, no ich hlavnou

! WHITE HOUSE. Remarks by President Obama, UK. Prime Minister Cameron, European Commission

President Barroso, and European Council President Van Rompuy on the Transatlantic Trade and Investment

Partnership. Lough Erne, Severné Irsko. 17. jun 2013. [cit. 2014-3-4]. Dostupné na internete:

<http://www.whitehouse.gov/the-press-office/2013/06/17/remarks-president-obama-uk-prime-minister-

cameron-european-commission-pr>

BRANDT, L. — KUNZ, B.: Transatlantic Relations in a multipolar world: French and German perspectives

on security and trade affairs. 2013. [cit. 2014-11-2]. Dostupné na internete:

<http://www.stiftung-genshagen.de/uploads/media/Genshagener Papier 2013 11.pdf>

De GUCHT, K.: The Transatlantic Trade and Investment Partnership: Where do we stand on the hottest

topic in the current debate?.Dusseldorf. Speech/14/52. 22. januara 2014. [cit. 2014-02-04]. Dostupné na

internete: <http://europa.eu/rapid/press-release SPEECH-14-52_en.htm>

° SCHIESSL, M.: Corporation Carte Blanche: Will US-EU Trade Become Too Free? [cit. 2014-3-3].
Dostupné na internete:  <http://www.spiegel.de/international/business/criticism-grows-over-investor-
protections-in-transatlantic-trade-deal-a-945107.htmI>
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tlohou je ratifikacia findlnej dohody o TTIP®. Na strane USA je délezité, aby prezident
Obama ziskal od Kongresu dokument s ndzvom Trade Promotion Authority (TPA), ktory
umozni urychlenie procesu negociacii. ,,TPA je legislativny postup, v ktorom Kongres
definuje ciele USA v ramci rokovani a urcuje v iom detailny postup dohl'adu a konzultacii pri
obchodnych rokovaniach.“*® Prijatim daného dokumentu vsak Kongres nestrica pravomoc
pozadovat zmeny a dodatky, posudit’ dohodu arozhodnut’ ojej implementacii, pripadne
oddialit’ ratifikaény proces. Dohl'ad nad rokovaniami bude mat’ z institucionalneho hl'adiska
Europska komisia a komisar pre obchod Karel de Gucht, Kongres a Transatlanticka
ekonomicka rada.

Hlavnym cielom dosiahnutia danej dohody je zvysenie bilateralneho obchodu
ainvesticii prostrednictvom takmer Ttplnej eliminacie tarifnych a redukcie netarifnych
prekazok obchodu v co najvdcSej miere anaplno tak vyuzit skutoény potencial
transatlantického trhu. Rovnako je vyznam TTIP vnimany pozitivne aj vo¢i externému
prostrediu z hl'adiska upevnenia ekonomického postavenia oboch partnerov. ,,Uzavretie
ambiciozneho transatlantického obchodného a investi¢ného partnerstva by ukézalo, ze EU aj
USA pokracuju vo viere v prospesnost’ otvoreného trhu aj v dnesnych &asoch.«”” Vzhladom
na Siroké spektrum otazok, ktoré maju byt v danej dohode upravené, je TTIP vnimany ako
ambiciozny, obchodny ainvesticny dohovor s vysokymi Standardmi, ktory poskytne
vyznamné vyhody zhladiska podpory medzinarodnej konkurencieschopnosti oboch
partnerov, tvorby pracovnych miest a ekonomického rastu.“” Snahou je tiez vytvorenie
pravidiel a Standardov s potencidlnym globalnym uplatnenim, ktoré budi formovat
celosvetové podnikatel'ské prostredie v sucasnom meniacom sa charaktere svetovej
ekonomiky.

Prijatie a uspe$na implementacia komplexnej transatlantickej dohody si bude

vyzadovat’ identifikaciu bariér v transatlantickej ekonomike a nasledne vytvorenie akéného

% EUROPA. Portal Eurépskej tnie. Member States endorse EU-US and investment negotiations. Brussels, 14

June 2013.
[cit. 2014-3-3]. Dostupné na internete: <http://trade.ec.europa.eu/doclib/press/index.cfm?id=918>

% USTR. The Office of the United States Trade Representative. Trade Promotion Authority. [cit. 2014-3-3].
Dostupné na internete: <http://www.ustr.gov/trade-topics/trade-promotion-authority

7 De GUCHT, K.: The TTIP: Where do we stand on the hottest topics in the current debate? 22. januara 2014.
Dusseldorf. Speech/14/52. [cit. 2014-3-3]. Dostupné na internete:
<http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2014/january/tradoc_152075.pdf>

% USTR. The Office of the United States Trade Representative. FACT SHEET: US to Negotiate TTIP with the
EU. [cit. 2014-3-3]. Dostupné na internete:
<http://www.ustr.gov/about-us/press-office/fact-sheets/2013/february/US-EU-TTIP>
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planu, ktory by $pecifikoval ich odstranenie v uréitom &asovom ramci.”” Dany proces moze
byt obzvlast naroény v regulaénej oblasti, nakol’ko EU a USA maju zna¢ne rozdielne rezimy
regulacie. Na druhej strane obe strany maju zdujem o Co najrychlejSie prijatie dohody,
nakolko prili§ zdihavy negociaény proces by bol kontraproduktivny. V pripade dlhych
rokovani hrozi strata v sucasnosti silnej podpory z politického aj podnikatel’ského prostredia.
V maji 2014 sa uskutocnia volby do Eurdpskeho parlamentu, neskér menovanie predsedu
Komisie a Europskej rady, a rovnako budu aj vol'by do Kongresu v novembri daného roku.
EU a USA maju sklon rokovat’ o dohodach o volnom obchode na zéklade ekonomicky
motivovanych argumentov namiesto uspokojenia sa s rychlo dojednanymi dohodami, ktoré
obsahuju vela vynimiek a malo zavidzkov presahujucich tie, ktoré uz boli dojednané na pode

WTO a neprinasaju teda dostatocné dlhodobé efekty a stimuly pre ich ekonomiky.100

4.1 Agenda obchodnych rokovani

V tejto Casti diplomovej prace budeme vychadzat' z agendy rokovani prezentovanej
Eurépskou komisiou. Agenda obchodnych rokovani medzi EU a USA sa skladd ztroch
oblasti, ktoré su dalej Clenené na jednotlivé sektory a problémové otazky vzajomného

obchodu a investicii.'"!

Napriek Sirokej agende rokovani sa tieto maju uskutociovat
simultanne. V nasledujucej casti diplomovej prace analyzujeme jednotlivé body agendy
a potencialne efekty ich liberalizécie s prihliadnutim na body vysokého zaujmu a rovnako aj

problematické body agendy.

% GARCIA-LEGAZ, J. — QUINLAN, J.P.: TAFTA: The Case for an Open Transatlantic Free Trade Area.
2013.5.19-20

1% ERIXON, F.: Transatlantic Free Trade: An Agenda for Jobs, Growth and Global Trade Leadership. 2012.
2013. [cit. 2014-04-10]. Dostupné na internete: <http://martenscentre.eu/sites/default/files/publication-
files/transatlantic_free trade.pdf>

%1 EUROPA. Portal Eurépskej Unie. Member States endorse EU-US and investment negotiations. Brussels, 14
June 2013. [cit. 2014-20-3]. Dostupné na internete:
<http://trade.ec.europa.eu/doclib/press/index.cfm?id=918>
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Pristup na trh

Tarifné prekazky

Bilateralny obchod medzi EU a USA podlicha vo vieobecnosti na nizkej Grovni
colného zataZenia, avSak vzhladom na asymetriu colného zatazenia su niektoré citlivé
produkty zatazené vysokym, takmer az prohibitivnym clom. ,,Minimdlne 25 % celého
produktového radu nepodlieha colnému zat'azeniu, na druhej strane 25 % produktového radu
podlicha colnému zataZeniu vyssiemu ako 6,5 % v EU a 5,5 % v USA.“'* Napriek relativne
nizkej trovni ciel by vSak mala ich eliminacia vyrazny efekt na bilateralny obchod v désledku
vel'kého objemu obchodovanych tovarov.

Heterogenita v oblasti tarifnej ochrany sa prejavuje v roznych sektoroch ajej
priemerna troven je vy$sia vEU ako v USA. Rozdiely si velmi vyrazné v kategorii
motorovych vozidiel a produktoch potravinového priemyslu. Obe ekonomiky maji vyssiu, no
priblizne rovnaku trovei ciel v oblasti ponohospodarstva, lesnictva a rybolovu. '

Tradiéne  problematickym  bodom  agendy je  liberalizdcia  obchodu
s pol'nohospodarskymi vyrobkami. Pol'nohospodarske produkty su zna¢ne senzitivnou
kategoriou v USA a rovnako aj v EU, ur¢ité bariéry v obchode existuji v ramci Eurépskeho
hospodarskeho priestoru, preto je odstranenie vSetkych bariér v danom sektore nerealne.
Pol'nohospodarske produkty tvoria iba priblizne 5 % bilaterdlneho obchodu, avSak st
mimoriadne doélezité pre USA ako jedného znajvacSich vyrobcov a exportérov
pol'nohospodarskych produktov, priom az 20 %'** farmarskych prijmov pochadza z exportu.
Snahou USA je zlepSenie pozicie na eurdpskych trhoch s pol'nohospodarskou produkciou,
pretoze kvoli vysokym bariéram pre vstup na trh EU napriek svojej pozicii najvi¢sicho
exportéra, vyvaza na trhy EU menej, ako dovaza. Vyrazna podpora liberalizacie trhu
s poI'nohospodarskymi produktmi je zo strany USA.

Obe strany prejavili ambiciu dospiet’ k dohode v oblasti vyraznej redukcie tarifnych

prekazok. Cielom je vyrazna redukcia citlivych ciel v najcitlivejSich sektoroch s presnym

192 L EIBNIZ-INSTITUT WIRTSCHAFTSFORSCHUNG. Dimensions and Effests of a Transatlantic Free
Trade Agreement Between the EU and US. 2013. [cit. 2014-04-10]. Dostupné na internete:
<http://www.bmwi.de/
English/Redaktion/Pdf/dimensions-and-effects-of-a-transatlantic-free-trade-agreement-between-the-eu-and-
usa>

195 CEPR. Reducing Transatlantic Barriers to Trade and Investment. 2013.

14 USTR. The Office of thje United States Trade Representative. U.S. Objectives, U.S. Benefits In the
Transatlantic Trade and Investment Partnership A Detailed View. [cit. 2014-20-3]. Dostupné na internete:
<http://www.ustr.gov/about-us/press-office/press-releases/2014/March/US-Objectives-US-Benefits-In-the-
TTIP-a-Detailed-View>
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casovym ramcom a eliminacia ostatnych. Tarifné bariéry sa povazuju za oblast, ktord ma

potencial relativne rychlej dohody, no aj tu je mozné ocakéavat’ dlhé prechodné obdobia.

Pravidla povodu

Spolo¢né ustanovenia tykajuce sa pravidiel povodu st délezitym bodom, ktory
ovplyviiuje budice fungovanie transatlantického trhu, v ramci ktorého bude volny pohyb
tovarov. Presné urCenie pravidiel povodu ajasna Specifikacia produktov zvicsa
uskutoctiovana na zaklade pridanej hodnoty produktu, ktorym je umoZzneny volny pristup na
trh, umozni domacim firmam ziskat' vyhodnejsSie postavenie na trhu. Na druhej strane, ¢im
volnejsie st pravidla povodu, tym vécsia je vyhoda pre tretie krajiny.

USA presadzuje jasné a striktné pravidla pdvodu: ,,myslime si, ze len americké
a europske produkty, ktoré st na to opravnené, by mali benefitovat’ z TTIP dohody, nie

produkty produkované v tretich krajinach«.'®

SluZby

Liberalizdcia sluzieb vramci TTIP mé& nesmierne velky potencidl zvySenia
vzajomného obchodu a moze tiez vyrazne prispiet’ k ekonomickému rastu oboch ekonomik.
Sektor sluzieb méa najvacsi, az 70 %-ny podiel na tvorbe HDP v oboch ekonomikach a v USA,
ktoré su najvacsim exportérom sluzieb v svetovej ekonomike, st az 4 z 5 pracovnych miest
prave v danom sektore. 106

Napriek tomu, ze sluzby maji dominantné postavenie v oboch ekonomikach, na
bilateralnom obchode tvoria mensi podiel ako tovary. Dana skutocnost’ je vysvetlitel'na
dvoma faktormi. Na jednej strane existujii rozdielne pravidla a §tandardy na trhu EU a USA,
ktoré predstavuju v danom sektore vyznamné bariéry obchodu. Na druhej strane podstatnt
cast’ sektora tvoria menej obchodovatel'né sluzby, ako napriklad sluzby suvisiace s vladnymi
inStituciami, alebo aj sluzby, ktoré s sucastou tovarov, ateda st obchodované nepriamo.
,»Ak by bol obchod so sluzbami merany prostrednictvom ich podielu na pridanej hodnote

obchodovanych tovarov, tvorili by omnoho va&si podiel na celkovom obchode. <!’

195 USTR. The Office of thje United States Trade Representative. U.S. Objectives, U.S. Benefits In the
Transatlantic Trade and Investment Partnership A Detailed View. [cit. 2014-3-4]. Dostupné na internete:
<http://www.ustr.gov/about-us/press-office/press-releases/2014/March/US-Objectives-US-Benefits-In-the-
TTIP-a-Detailed-View>

1% Tbid.

17 KOMMERSKOLLEGIUM. Potential Effects from an EU-US Free Trade Agreement — Sweden in Focus.
2012. [cit. 2014-04-25]. Dostupné na internete: <http://www.kommers.se/Documents/In%20English/
Reports/Potential%20Effects%20from%20an%20EU-US%20Free%20Trade%20A greement%20-
%20Sweden%20i%20Focus.pdf>
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Problematické je otazka finan¢nych sluzieb, ktoré sa USA snazi vynechat' z agendy
rokovani. Pravna uprava finan¢nych sluzieb je v USA velmi zlozitd a doposial’ nie je plne
implementovana, o spdsobuje zmes politickych a implementaénych problémov. ' EU sa
naopak snazi o spolo¢né pravidld v oblasti finan¢nych sluzieb s cielom odstranit’ problémy
zahrani¢nych firiem, ktoré sa v sucasnosti musia prisposobovat’ dvom rozdielnym systémom
pravidiel.

Informacno-telekomunikacné sluzby a elektronicky obchod st kategériami s vysokym
rastovym potencidlom a ich liberalizacia v ramci TTIP by predstavovala dodatocny stimul pre
rast bilateralneho obchodu. Problémom aj nad’alej ostavaju audiovizualne sluzby, ktoré su
v niekol’kych c¢lenskych Statoch vyrazne regulované a chranené, a naopak, liberalizované
v USA. Silna opozicia liberalizacie audiovizualnych sluzieb je najmé vo Francuzsku, ktoré sa
snazi o ich odstranenie z agendy rokovani.

EU ani USA nepresadzuji v procese rokovani TTIP vytvorenie jednotného trhu so
sluzbami. Nepredpoklada sa preto udelenie rovnakého pristupu na trh so sluzbami, ako ma
USA v pripade NAFTA alebo EU v ramci EFTA. Snahy o udelenie rovnakého pristupu by
ovplyviiovali d’alSich zmluvnych partnerov arokovania by sa znacne skomplikovali, no

prinos liberalizacie trhu so sluzbami takymto spdsobom by bol zna¢ne vyssi.

Investicie

Pravna tprava investicnych vztahov aich regulacia bola v Eurdpskej unii az do
prijatia Lisabonskej zmluvy vel'mi komplikovand. Ochrana investicii bola v pravomoci
jednotlivych clenskych S§tatov, pricom od 60. rokov bolo podpisanych az 1 400 dohod
o ochrane investicii.'”’

Ekonomické vztahy medzi EU a USA st tvorené najmi vzajomnou investiénou
¢innost'ou a jednotna tiprava na turovni EU je preto vel'mi Ziaduca zo strany USA. Vyjadrenia
predstavitelov EU a USA v stvislosti s moznostami liberalizacie investicii v ramci TTIP su
vSak velmi végne. V navrhoch oboch stran je spomenuty inovativny a kreativny pristup
k problematike odstranovania bariér, no chybaju konkrétne ciele.

Naopak, obe strany sa zhoduju, Ze je potrebné zaradit’ ustanovenia o urovnavani

sporov medzi investormi a Statmi prostrednictvom arbitraze. Spolocnost’ investujiica v rdmci

1% BEYRER, M.: EU — US trade talks can achieve the impossible. In: EUROACTIV. [cit. 2014-3-3]. Dostupné
na internete:  <http://www.euractiv.com/specialreport-eu-us-trade-talks/beyrer-eu-us-trade-talks-achieve-
interview-530668>

1% EUROPA. Portal Eurdpskej unie. Investment Protection and Investor-to-State Dispute Settlement in EU
agreements. November 2013. [cit. 2014-23-2]. Dostupné na internete:
<http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2013/november/tradoc_151916.pdf>

52



transatlantického trhu bude mat’ moznost’ v pripade pocitu diskriminacie, ¢i uz financnej
alebo vzhl'adom na jej zdujmy, pravo na vznesenie namietky pred rozhodcovskym sudom.
Kritika podobnych ustanoveni spo¢iva v moznosti investorov obchddzat narodné sudy,
pretoze posudzovanie staznosti a poziadaviek investorov, cCastokrat obsahujice vysoké
odskodné v dosledku straty zisku, st v pravomoci arbitraznych panelov, voé¢i ktorym nie je
mozné odvolanie.''"” Na druhej strane, podobné ustanovenia st tradi¢nou sucastou

bilateralnych investi¢nych zmluav.

Verejné obstardvanie

Liberalizacia v oblasti verejného obstaravania predstavuje vyznamny bod rokovacej
agendy na oboch stranach. Problém vSak tvori znacny stupen autondémie vlad jednotlivych
Statov v ramci USA. Dalsim problémom je tzv. Buy American Act, ktory uprednostiiuje
zapojenie domdcich firiem do verejného obstaravania, ako aj heterogenita v oblasti legislativy

vnatri USA, &oho dokazom je, ze iba 37" §

tatov USA participuje v Dohode o verejnom
obstaravani prijatej na pode WTO.

USA pozaduje zabezpecenie rovného, transparentného a predvidatelného pristupu
k verejnému obstaravaniu v USA a tiez rovnaké zaobchadzanie v EU. Délezitou oblastou
rokovani je ,rozsSirenie moznosti zapojenia sa vo verejnych sutaziach a zdkazkach
v oblastiach stavebnictva, inZinierstva a zdravotnickych pomécok' 2.

Verejné obstaravanie je jednym z doleZitych bodov aj pre EU ajej povodny navrh
vychéadza z faktu, Ze obe strany su signatarmi Dohody o verejnom obstaravani uzavretej na
pdde WTO. Kapitola o verejnom obstaravani v ramci TTIP by mala zahimat odstranenie
bariér medzi oboma partnermi, zliCenie a zlepSenie pristupu k informaciam suvisiacim
s verejnym obstardvanim, odstranenie administrativnych prekdzok, prakticka aplikaciu
elektronického verejného obstaravania, ktora nevytvori dodatocné bariéry obchodu a zaistenie

S . e, 113
odstranenia moznych diskrimina¢nych elementov.

10 SCHIESSL, M.: Corporation Carte Blanche: Will US-EU Trade Become Too Free?. [cit. 2014-3-3].
Dostupné na internete:  <http://www.spiegel.de/international/business/criticism-grows-over-investor-
protections-in-transatlantic-trade-deal-a-945107.htm1>

"' KUNZ, B. — BRANDT, L. Transatlantic Relations in a Multipolar World. April 2013 [cit. 2014-3-5].
Dostupné na internete:  <http://www.stiftung-genshagen.de/uploads/media/Genshagener Papier 2013
_1l.pdf>

"2 USTR. The Office of the United States Trade Representative. U.S. Objectives, U.S. Benefits In the
Transatlantic Trade and Investment Partnership A Detailed View. [cit. 2014-3-4]. Dostupné na internete:
<http://www.ustr.gov/about-us/press-office/press-releases/2014/March/US-Objectives-US-Benefits-In-the-
TTIP-a-Detailed-View>

'3 EUROPA. Portal Eurdpskej unie. EU — US TTIP. Public Procurement. Initial EU position paper. [cit. 2014-
3-3]. Dostupné na internete: <http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2013/july/tradoc_151623.pdf>
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Konvergencia v oblasti regulacie

Oblast’ regulacie a moznost’ odburania niektorych prekazok je dlhodobo diskutovanou
témou nielen v bilateralnych vztahoch medzi EU a USA, ale aj v ramci zoskupenia G20, kde
zucCastnené Staty prejavili vol'u o odburanie regulacnej rozdielnosti. Vel'ka heterogenita Statov
participujucich na summitoch G20 spdsobila nedostatocny pokrok v otazke existujucich
regulécii, no $taty sa zaviazali nevytvarat’ rozdielne regulacie v novych odvetviach, akymi st
nanotechnologie.

Vzhl'adom na relativne nizku Giroven tarifnych prekazok v obchode medzi EU a USA,
regulacné bariéry predstavuju najvéacsie prekazky obchodu a st kIi¢ovym bodom rokovani
TTIP, ktory prinesie podstatny stimul pre rast oboch ekonomik. Na rozdiel od tarifnych,
netarifné prekdzky nemoézu byt jednoducho odstranené, pretoze maju Casto dolezity ucel, ako
napriklad ochranu zdravia, bezpec¢nosti a Zivotného prostredia, no mozu byt zniZené
prostrednictvom harmonizécie, zjednodusenia, vzdjomného uznavania a rdéznych opatreni
ulah&ujucich vzdjomny obchod bez toho, aby narusili ich primarny ciel.'"* Netarifné
prekazky mézu byt redukované prostrednictvom novych a inovativnych sposobov redukcie
zbytocnych nakladov a oneskoreni v dosledku regulacii a identifikacie sposobov prevencie,
ktora by napoméhala zvy$ovaniu globalnej konkurencieschopnosti firiem v EU a USA.

Jemna rétorika oboch stran v otazke harmonizacie Standardov a vzajomného
uznavania, ktora ako ciel’ uvadza vécSiu kompatibilitu podporent tam, kde je to vhodné,
naznacuje citlivost’ danej otdzky. V mnohych pripadoch su normy a Standardy v oboch
ekonomikach na priblizne rovnakej urovni ochrany a priblizenie pravidiel by znamenalo
usetrenie nakladov az o025 %'" bez zniZenia urovne bezpe&nostnych pravidiel. Spolo¢né

® uSetrenie na kazdom aute

uznavanie bezpeénostnych $tandardov by znamenalo az 7 %'’
alebo vozidle. Redefinicia priemyselnych Standardov a noriem by bola prinosna najmé pre

farmaceuticky a elektronicky priemysel, ale aj pre pocitacové spolocnosti.

¥ KOMMERSKOLLEGIUM. Potential Effects from an EU-US Free Trade Agreement — Sweden in Focus.
2012. [cit. 2014-04-25]. Dostupné na internete: <http://www.kommers.se/Documents/In%20English/
Reports/Potential%20Effects%20from%20an%20EU-US%20Free%20Trade%20Agreement%20-
%20Sweden%20i%20Focus.pdf>

M5 EUROPA. Portal Europskej unie. EU trade chief following EU-US trade deal stock taking: good progress,
time to go the extra mile. [cit. 2014-18-3]. Dostupné na internete:
<http://trade.ec.europa.eu/doclib/press/index.cfm?id=1028>

116 US CHAMBER OF COMMERCE. Trans-Atlantic Trade and Investment Partnership. [cit. 2014-3-3].
Dostupné na internete:  <https://www.uschamber.com/issue-brief/trans-atlantic-trade-and-investment-
partnership>
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Pol'mohospodarstvo je kritickou oblast'ou aj v netarifnej oblasti. O¢akavaju sa narocné
rokovania a dlhé prechodné obdobia pre implementaciu prijatych zmien. Zaujmové skupiny
oboch stran maju vysoky zaujem o priblizenie Standardov. Zo strany americkych farmarov ide
najmd o vyrieSenie niektorych regulacnych rozdielnosti v pripade pouzitia rastovych
horménov, ktoré su v EU zatial' zakdzané a rovnako aj pestovania geneticky modifikovanych
plodin. Farmari v Eurdpe maju zas zdujem o odstranenie bariér na trhu s mésom a mlie¢nymi
vyrobkami.

Existuje velka heterogenita v ramci netarifnych prekazok v oboch ekonomikach,
pricom podniky povazuju NTB v oblasti tovarov az 2,5-nasobne vécSie ako v oblasti
sluzieb.''” V pripade importov produktov chemického priemyslu z USA do EU je cena tychto
vyrobkov zvySend o dodato¢nych 112 % v dosledku prekdzok, ¢o je trikrat viac ako v pripade
importov takychto produktov z EU do USA.''®

Konvergencia v oblasti regulacie bude uskutociovana prostrednictvom regulacnych
organov a opatreni, ktoré by danym organom umoziovali zabezpecit' narodné regulacné ciele
bez uvalenia neprimeranych obmedzeni na pracu, do ktorej sa transatlantické podniky
zhcastiuji.'"” Konvergencia ex ante by predchadzala vzniku rozdielnych regulacii, najmé
v novych a vyvijajucich sa odvetviach a ex post, v ktorej by sa vyvijalo usilie o zostiladenie
uz existujicich regulacii vo vysoko regulovanych oblastiach, akymi st financny

a farmaceuticky sektor.

Obchodné pravidla zodpovedajice globdalnym vyzvam

Prava duSevného vlastnictva

EU spolu s USA sa spolo¢ne usilovali o zavedenie transparentnych pravidiel na
dodrziavanie prav duSevného vlastnictva uz na pode WTO, nakolko je tito problematika
dolezitda pre velké mnozstvo podnikov na ich uzemi. Pristupy k Gprave prav duSevného
vlastnictva sa zna¢ne odlisuju v EU a USA a obe strany sa preto snazia najst’ uréité oblasti

spolo¢ného zaujmu v ramci danej kapitoly TTIP.

"7 CEPR. Reducing Transatlantic Barriers to Trade and Investment. 2013

"8 LEIBNIZ-INSTITUT WIRTSCHAFTSFORSCHUNG. Dimensions and Effests of a Transatlantic Free
Trade Agreement Between the EU and US. 2013. [cit. 2014-04-25]. Dostupné na internete:
<http://www.bmwi.de/English/Redaktion/Pdf/dimensions-and-effects-of-a-transatlantic-free-trade-
agreement-between-the-eu-and-usa>

"9 GARCIA-LEGAZ, J. — QUINLAN, J.P.: TAFTA: The Case for an Open Transatlantic Free Trade Area.
2013.s.28
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EU tradiéne presadzuje silnd ochranu geografickych nazvov spojenych s vinom
a potravinami a USA zase ochranu farmaceutickych vyrobkov, najmi patentov. Na zaklade

danej skutocnosti je mozné predpokladat’, Ze dohoda bude zna¢ne naro¢na.

Obchod a udrZatel’ny rozvoj

Kapitola s ndzvom Obchod a udrzatel'ny rozvoj zahfnia viacero otazok tykajucich sa
nielen bilateralneho obchodu, ale aj otazky globalneho charakteru. Adresovanie globalnych
problémov nie je jednoduché, nakolko ovplyviiuju a dotykaju sa aj inych obchodnych
partnerov a pristup zvoleny v TTIP modze potencidlne dokonca zhorsit' podmienky pri
naslednom multilateralnom rokovani v danej oblasti.

Rokovania medzi EU a USA v otazke ochrany pracovnikov, Zivotného prostredia,
spotrebitel'ov a verejného zdravia budi v dosledku velkej divergencie regulécie naroéné. EU
ma vo vSeobecnosti vysSiu uroveil ochrany, najmé v suvislosti s ochranou Zivotného
prostredia a emisiou sklenikovych plynov. Otazna je mozné harmonizécia regulacie v danych
oblastiach. Preferovand by mala byt vysSia troven ochrany za sucasného zachovania
flexibility narodnych vlad pri prijimani legislativy v environmentélnej oblasti, ktoré by boli
schopné reagovat’ na vznikajice environmentalne vyzvy.

Environmentalne Standardy, ktoré budi dohodnuté v ramci TTIP, maji potencial stat’
sa globalnymi $tandardmi, ktoré by postupne mohli prijat aj tretie krajiny. Studia'?
zaoberajuca sa potencidlnymi environmentalnymi efektmi prijatia TTIP odportcala zahrnit
ustanovenia tykajice sa oznaCovania vyrobkov bez negativneho efektu na zivotné prostredie,
Standardov v oblasti energetickej efektivity, ktord je dolezitd pri zmierfiovani dopadov
sklenikového efektu a emisii v leteckom priemysle, pricom je vel'mi dblezité, aby ustanovenia
nachadzajice sa v TTIP boli pravne vymozitelné.

Dalsimi otazkami zahrnutymi v danej kapitole st $tatne podniky a rozne formy dotécii

Kapitola v ramci rokovani o TTIP zahfia tiez iniciativu vytvorenia mechanizmu,
v ramci ktorého by obaja partneri spolupracovali v otdzke malych a strednych podnikov. Dané
podniky st nielen zdrojom zamestnanosti, ale aj kreativity a inovacii. Z tohto dovodu je pre
ne dolezita konvergencia v regulacnej oblasti a spolo¢na uprava prav duSevného vlastnictva,

nakol’ko su ¢asto sucastou hodnotovych ret'azcov.

120 SIERRA CLUB. The TTIP: What’s at Stake for Communities and the Environment. 2013. [cit. 2014-3-4].
Dostupné na internete: <http://action.sierraclub.org/site/DocServer/TTIP Report.pdf?docID=13541>
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4.2 Potencialny dopad TTIP

Dopad na EU a USA

Podpisanie komplexnej dohody liberalizujicej obchodné a investiéné vzt'ahy medzi
EU a USA bude mat vyrazny dopad na obe ekonomiky. Dana dohoda by pomohla obom
partnerom v hospodarskom raste a pokrizovom oziveni ekonomik bez vladnych vydavkov.
Velkost dopadu akejkol'vek dohody o vol'nom obchode je vo v§eobecnosti vyrazne zavisla od
velkosti partnera, s ktorym sa takato zmluva o vol'nom obchode uzatvara, nakol’ko reflektuje
potencialny efekt na produkciu a konkurencieschopnost’.

Stadie analyzujiice potencialny dopad TTIP dokazuju, Ze najvyraznejsi dopad by mala
komplexna dohoda, ktora by eliminovala tarifné a redukovala netarifné prekazky v obchode
s tovarom a sluzbami, liberalizovala vzajomné investicie a obsahovala by aj liberalizaciu
vladneho obstaravania. AvSak aj pri najnizSom stupni liberalizacie, ktory by predstavoval
redukciu len tarifnych prekazok, by dohoda priniesla vyrazné ekonomické zisky.

Vzhl'adom na fakt, Ze obchod s tovarmi predstavuje 65 % celkového bilateralneho
obchodu, je preto moZzné predpokladat, Ze liberaliza¢né usilie povedie k vyraznejSiemu
vplyvu na vymenu tovarov nez vymenu sluzieb.'*'

Efekty, ktoré prinesie TTIP, mézeme rozdelit’ na statické, ktoré predstavuji dopad na
HDP a dynamické, ktoré budi mat’ vplyv na zlepSenie produktivity a znizenie obchodnych
nakladov. Medzi statické efekty patri napriklad narast HDP a medzi dynamické zvySenie
produktivity.

Dbélezité postavenie v bilaterdlnom obchode medzi EU a USA maé vnutroodvetvovy
obchod, ktory reflektuje podobnt Struktiru produkcie oboch ekonomik. V pripade
liberalizacie obchodu prostrednictvom odstranenia existujucich bariér chraniacich domacu
produkciu, budu podniky zvySovat’ svoju konkurencieschopnost’ zvySovanim produktivity.

Na druhej strane, v pripade neuspechu rokovani o TTIP zdévodu rozdielnych
postojov EU a USA v regula¢nej oblasti a nedostatoénej politickej vole dospiet’ k spoloénej

dohode, negativne nasledky by mohli byt niekolkonasobne horsie neZ potencialne vyhody.'*

2L CEPR. Reducing Transatlantic Barriers to Trade and Investment. 2013. 5.9
122 KNIGGE, M.: EU-US trade deak is ‘unique opportunity’. 2013. In: Deutsche Welle. [cit. 2014-3-2].
Dostupné na internete: <http://www.dw.de/eu-us-trade-deal-is-unique-opportunity/a-16584523>
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TABULKA C. 6 ZMENY HDP A V OBCHODE AKO DOPAD TTIP

Bilateralny obchod Celkovy obchod (%)
HDP (%) HDP (mld. €) | Export (%) | Import (mld. €) | Export Import
EU 0,27 - 0,48 68—-119 16 — 28 107 — 187 3-6 3-5
USA | 0,21-0,39 50-95 23 -37 101 — 159 5-8 3-5

ZDROIJ: CEPR. Reducing Transatlantic Barriers to Trade and Investment. 2013. [online]. 2013. [cit. 2013-02-
04]. Dostupné na internete: <http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2013/march/tradoc_150737.pdf>

Tabul’ka €. 6 znazoriuje efekty prijatia a implementacie TTIP na ekonomiku a obchod
EU a USA do roku 2027 a vychadza zo §tidie vykonanej CEPR. Liberalizacia obchodu bude
mat’ pozitivny efekt na HDP v oboch ekonomikach. V zéavislosti od velkosti liberalizacie
bude rast HDP v EU medzi 0,27 % a 0,48 %, ¢o predstavuje zvysenie o 68 mld. € v menej
ambicidoznom a o 119 mld. € v ambicidéznejSom plane. Rast HDP v USA je o nieCo mensi, na
urovni 0,21 % a 0,39 %, ¢o predstavuje zvySenie HDP 50 mld. € v menej ambiciéznom
a0 95 mld. € v ambiciéznejSom plane. Redukcia netariftnych bariér sposobi az % rastu HDP
v USA a polovicu rastu HDP v EU.

Vplyv TTIP na vzajomny obchod sa pohybuje medzi 16 % az 37 % v zavislosti od
redukcie ciel a netarifnych prekazok, priCom vyraznejSie zvySenie sa uskutocni na strane
USA. Exporty EU sa zvysia v rozpiti od 107 mld. € do 187 mld. € a narast exportov USA
bude v rozpdti od 101 mld. € do 159 mld. € v zavislosti od rozsahu liberalizacie. Dané
hodnoty st odhadované do roku 2027.

Celkové exporty a importy oboch partnerov sa zvysia, avSak zahrani¢ny obchod USA
bude rast’ v priemere o 2 % viac. Import aj export EU bude rast' v rozmedzi od 3 % do 6 %, ¢o
predstavuje narast o 125 mld. € az 220 mld. € v pripade exportu, a 128 az 226 mld. €
v pripade importu. Import aj export USA bude rast’ v rozmedzi od 5 % do 8 %, co predstavuje
narast exportu o 142 mld. € az 240 mld. €, a importu o 119 mld. € az 201 mld. €, opit
v zavislosti od trovne liberalizacie vzajomného obchodu. Nielen redukcia netarifnych bariér,
ale aj ciel zohrava délezita ulohu pri raste celkového obchodu.

V dosledku zvysenia konkurencie na domacich trhoch méze nastat’ odklon obchodu,
nakol’ko sa firmy zameraju viac na zahrani¢né trhy. Dany odklon moZe dosiahnut’ az Groven
72 mld. € a priblizne polovicu budu tvorit’ motorové vozidla. Narast exportu z tretich krajin
dosiahne troven 33,3 mld. € najmé v dosledku pdsobenia efektu prelievania. Import z tretich
krajin bude dokonca dvojnasobne vacsi, a to na trovni 66,9 mld. € a spdsobeny z vicsej Casti

redukciou netarifnych bariér, ale podobne ako pri exporte, aj v dosledku efektu prelievania.
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Podnikatel'ské prostredie

Mal¢é a stredné podniky st doleZitou sucastou oboch ekonomik a je im venovana
znaéna pozornost’ aj v ramci TTIP. V EU existuje viac ako 20 miliénov malych a strednych
podnikov, ktoré tvoria az dve tretiny pracovnych miest v privatnom sektore a v obdobi medzi
rokmi 2002 az 2010 tvorili az 85 % novovytvorenych pracovnych miest. Podobna situécia je
aj v USA, kde existuje az 28 milionov malych a strednych podnikov, ktor¢ tvorili dve tretiny
novovytvorenych pracovnych miest v poslednej dekade.' Iniciativa TTIP je zo strany
malych a strednych podnikov vnimand vel'mi pozitivne.

Liberalizacia obchodu povedie k rastu exportne orientovanych MSP, ktoré budi mat’
vd’aka odstraneniu obchodnych bariér I'ahsi pristup na eurdpsky a americky trh, avsak moze
tiez dojst’ k zhor§eniu postavenia MSP, ktoré st orientované na domace trhy.'** Znacny
pozitivny efekt bude mat’ pre MSP redukcia netarifnych bariér, naopak, redukcia tarifnych
prekazok ma vacsi vplyv na velké firmy. Vel'ka moznost’ rozvoja v pripade podpisania TTIP
budi mat najmd malé astredné podniky posobiace v pol'nohospodarstve, chemickom
priemysle a rovnako aj poskytovatelia sluzieb.

Vyrazna ¢ast obchodu medzi EU a USA sa odohrava v ramci vnutropodnikového
obchodu, nakolko viac ako polovica americkych zahrani¢énych pobociek a pridruZzenych
spolo¢nosti sa nachadza v Eurdpe a az 60 % eurdpskych sa nachadza v USA. Clo v ramci
medzipodnikového obchodu pdsobi ako dodatocnd dan a efektivne naklady pre podniky
vznikajlce z existencie cla st v désledku dodatocnych administrativnych nakladov podstatne
vyssie ako clo samotné. ' V pripade eliminacie ciel by sa preto dané naklady podstatne

znizili.

12 USTR. The Office of the United States Trade Representative. TTIP. The opportunities for small and medium-
sized enterprises. [cit. 2014-8-2]. Dostupné na internete: <http://www.ustr.gov/sites/default/files/03142014-
TTIP-opportunities-for-SMEs.pdf>

124  EIBNIZ-INSTITUT WIRTSCHAFTSFORSCHUNG. Dimensions and Effests of a Transatlantic Free Trade
Agreement Between the FEU and US. 2013. [cit. 2014-04-25]. Dostupné na internete:
<http://www.bmwi.de/English/Redaktion/Pdf/dimensions-and-effects-of-a-transatlantic-free-trade-
agreement-between-the-eu-and-usa>

123 ERIXON, F.: Transatlantic Free Trade: An Agenda for Jobs, Growth and Global Trade Leadership. 2012.
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Spotrebitelia a Zivotné prostredie

Po tretom kole rokovani sa objavilo mnozZstvo antiglobalizaénych skupin, NGO,
skupin na ochranu zivotného prostredia a ochranu spotrebitelov, a dalSich spojili sily
v kampani proti TTIP, ktoré sa obavaju, ze konvergencia v oblasti Standardov bude viest
k znizeniu pokrokov v oblastiach ako napriklad politika EU tykajaca sa zdravia a vyzivy,
ochrany Zivotného prostredia a zamestnaneckych prav, mésa a horménov do EU, a rovnako aj
zjednodugenie odpo&uvania.'*®

Obavy spotrebitel'ov z mozného znizovania Standardov vSak eurokomisar pre obchod
K. De Gucht odmieta: ,,neznizujeme Standardy v TTIP. Nase Standardy v oblasti ochrany
spotrebitel’a, environmentélne §tandardy, ochrana dat a potravin nie su prerokovavané* .'*
Spotrebitelia najmi v EU sa obavajii znizovania $tandardov v oblasti Zivotného prostredia
a ochrany spotrebitelov, nakol’ko v danych oblastiach je =znacne divergentnd a vo
vieobecnosti vyssia v EU.

Negativnym dopadom harmonizacie a vzajomného uznavania Standardov moéze byt
brzdenie prisnejiej legislativy v EU, oslabenie vyvijajucich sa $tandardov v oblasti Pudského
zdravia, prace a zivotného prostredia, a rovnako aj ovplyvnenie danych regulécii v tretich
krajinach, zvySenie sily velkych korporacii aich vplyv na narodné legislativy
prostrednictvom obchadzania narodnych sudov a uplatnenie zaujmov v ramci arbitraze,

problém tajnych rokovani a nedostatoénej informovanosti spotrebitelov.'**

Tretie krajiny

Vzhladom na fakt, ze podpisanie dohody o TTIP by vytvorilo transatlanticky trh
s vol'nym pohybom tovaru a nizkymi bariérami v oblasti sluzieb a investicii, ktory by bol
najvacsim integrovanym trhom, je nutné analyzovat' nielen dopad takejto dohody na

ekonomiky EU a USA, ale aj ekonomiky tretich krajin. Colné tinie a zony voIného obchodu

126 SCHIESSL, M.: Corporation Carte Blanche: Will US-EU Trade Become Too Free?. [cit. 2014-3-3].
Dostupné na internete:  <http://www.spiegel.de/international/business/criticism-grows-over-investor-
protections-in-transatlantic-trade-deal-a-945107.htm1>

27 De GUCHT, K.: ,, Stepping up a gear*: Press Statement by EU Trade Commissioner K. De Gucht following
the stocktaking meeting with USTR Michael Ftroman on the TTIP. 17. februyara 2014. Statemen/14/12 [cit.
2014-3-3]. Dostupné na internete: <http://trade.ec.europa.cu/doclib/docs/2014/february/tradoc-_152198.pdf>

128 CIEL. TTIP Monitor. [cit. 2014-3-3]. Dostupné na internete:
<http://www.ciel.org/Publications/TTIP_Monitor Editionl Dec2013.pdf>
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maju 2 efekty: vzhladom na participujuce krajiny sa prejavi efekt vytvorenia obchodu
a vzhladom na tretie krajiny sa prejavi efekt odklonu obchodu. Pokles objemu obchodu
tretich krajin pri eliminacii ciel je 0,5 %, avak az 60 % krajin zaznamena narast.'*’

Na druhej strane, zlepSené regulaéné podmienky v ramci TTIP budu mat’ na tretie
krajiny pozitivny efekt, ktory sa prejavi poklesom nakladov suvisiacich s obchodom aj
v tretich krajinach exportujicich do EU a USA. Priamy efekt prelievania sa prejavi vo vyske
20 %"° poklesu nakladov obchodu medzi EU a USA. V pripade, 7e tretie krajiny
implementuji spolo¢né Standardy stanovené v TTIP, ktoré sa tak de facto stanl globalnymi
Standardmi, prejavi sa nepriamy efekt prelievania, ktory je vSak poloviény v porovnani
s priamym efektom prelievania. Efekty prelievania sa prejavia len v pripade eliminacie alebo
znacnej redukcie tarifnych aj netarifnych bariér, v pripade odstranenia len tarifnych prekazok
by teda nastal odklon obchodu tretich krajin.

Potencialny pozitivny efekt je este vy$§i ukrajin, ktoré maji s EU alebo USA
uzatvorené¢ dohody o volnom obchode, nakolko prostrednictvom TTIP ziskaju zlepSeny
pristup na trh. V dosledku znizenia cien a narastu produktivity v ramci TTIP sa predpoklada,
ze znizenie cien nastane aj mimo TTIP ako vysledok snah o udrzanie konkurencieschopnosti.

TTIP moze tiez predstavovat impulz pre tretie krajiny, ktoré uprednostiiovali skor
defenzivne stratégie voci liberalizacii na pode WTO, aby sa zapojili do multilateralnych
liberalizaénych procesov. Ak by tretie krajiny nad’alej odmietali liberalizaciu obchodu
asitasne by sa prehibila liberalizacia medzi EU a USA, ostali by tieto krajiny mimo

hlavnych obchodnych tokov, ¢o by spdsobovalo zvysenie ich nakladov.

4.3 Analyza faktorov vplyvajucich na negocia¢ny proces

a prijatie TTIP a ich komparacia s predoSlymi iniciativami

Idea liberalizacie obchodnych a investi¢nych vztahov medzi EU a USA sa neobjavila
prvykrat. Prvé snahy o vytvorenie transatlantického trhu sa objavili uz v druhej polovici

90. rokov, kedy nemecky minister zahrani¢nych veci Klaus Kinkel predniesol danti myslienku

129 LEIBNIZ-INSTITUT WIRTSCHAFTSFORSCHUNG. Dimensions and Effests of a Transatlantic Free
Trade Agreement Between the EU and US. 2013. [cit. 2014-04-25]. Dostupné na internete:
<http://www.bmwi.de/English/Redaktion/Pdf/dimensions-and-effects-of-a-transatlantic-free-trade-
agreement-between-the-eu-and-usa>

130 CEPR. Reducing Transatlantic Barriers to Trade and Investment. 2013

61



kratko pred summitom EU-USA v juni 1995."*! Ciefom danej iniciativy bolo, aby sa predislo
jednostrannému obchodnému zameraniu, ktoré bolo v pripade USA orientované na Kanadu
a Latinsk(i Ameriku, a v pripade EU na obchod v ramci Ginie a na krajiny strednej a vychodnej
Eurépy.

Nasledne sa podobna iniciativa objavila v roku 2005, no rovnako ako prva nepriniesla
vyraznejiie vysledky. V pripade druhého pokusu o prehibenie transatlantickej integracie sa
vSak uz objavila ambicioznejSia idea vytvorenia transatlantickej zony volného obchodu.
Vysledkom bolo vytvorenie Transatlantickej hospodarskej rady, ktora mala za tlohu
podporovat’ ekonomicka spolupracu medzi EU a USA, akoordinovat’ snahy oboch stran
o prehlbovanie vzajomnych ekonomickych vézieb.

Tretia iniciativa na vytvorenie transatlantického trhu sa objavila v roku 2012 ana
rozdiel od prvych dvoch vyustila do zaCatia bilateralnych rokovani o vytvoreni
integrovanejSieho a liberalizovanejSieho transatlantického partnerstva.

Posledna cast’” diplomovej prace sa zaobera analyzou faktorov externého prostredia
svetovej ekonomiky ainternych faktorov vplyvajiicich na rokovanie medzi EU a USA.
Cielom je identifikovat’ dané faktory vzhl'adom na ich mozny vplyv na priebeh a vysledok
prebiehajucich rokovani a porovnat’ ich vtroch ¢asovych obdobiach, v ktorych boli

uskuto¢nené podobné iniciativy.

Situdcia v svetovej ekonomike

Externé prostredie, v ktorom pdsobia obe ekonomiky, ma znacny vplyv na vyvoj ich
obchodnych vztahov a ovplyviluje tieZ formovanie ich zahrani¢noobchodnych politik.
V poslednych dvoch desatrociach sa uskutocnili zmeny vo svetovej ekonomike, ktoré do
vyraznej miery ovplyviiuji bilateralne vztahy medzi EU a USA.

Globalne ekonomické prostredie je v sucasnosti komplexnejSie a viac multipolarne
ako kedykol'vek predtym. Vyrazny hospodarsky rast velkych rozvojovych Statov aich
zvysujuci sa ekonomicky vplyv mali za nasledok zmenu Struktiry svetovej ekonomiky, a tiez
zmenu rovnovahy moci. USA, ktoré boli od konca druhej svetovej vojny ekonomickym
hegeménom a EU, ktord vzhl'adom na svoj stupen integracie a pocet &lenskych $tatov tieZ

predstavuje vyznamného aktéra v svetovej ekonomike, postupne stracaju svoje postavenie.

! DONGES, B. J. - FREYTAG, A. — ZIMMERMANN, R. 2001. TAFTA: Assuring the Compatibility with
Global Free Trade. 1997. In: The World Economy. s. 567 — 583
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Druhou délezitou zmenou v globalnom ekonomickom prostredi je globalna finan¢na
a hospodarska kriza. V porovnani so situdciou vo svetovej ekonomike v obdobi 2. polovice
90. rokov, kedy sa hospodarsky rast vrozvojovych krajinach, obzvlast v krajinach
juhovychodnej Azie, len rozbiehal a situaciou vroku 2005, kedy bol hospodarsky rast
zaznamenavany v EU a USA rovnako ako v danych rozvojovych krajinach, je situdcia po
globdlnej financnej a hospodarskej krize znacne odlisna. V dosledku interdependencie
jednotlivych narodnych ekonomik nastal pokles ekonomického rastu takmer vo vsetkych
ekonomikach sveta, no opitovné ozdravenie ekonomik prebichalo odlisne. Problémy
s opidtovnym nastartovanim hospodarskeho rastu v EU a USA na jednej strane, a rychlejsi
hospodarsky rast v rozvojovych krajinach juhovychodnej Azie a krajin BRIC vytvaraju tlak

na transatlantickych partnerov, aby spolo¢ne nasli stimul hospodarskeho rastu.

Multilateralizmus vs. bilateralizmus

Koncom 90. rokov bol jednym zhlavnych problémov uskuto¢nenia rokovani
o vytvoreni zény volného obchodu medzi EU a USA jeho potencialne negativny dopad na
multilateralnu liberalizaciu uskutoénovanii na poéde WTO. Prvé snahy o uskutocnenie
takychto rokovani boli realizované v tom istom toku, ako bolo zalozen¢ WTO a pripadna
liberalizacia bilaterdlneho obchodu medzi EU a USA by bola negativnym signalom pre
ostatné krajiny z hl'adiska participacie na danom multilaterdlnom fore.

Dalsim dolezitym faktom bol prevladajiici optimizmus po Uspe$nom ukondeni
Uruguajského kola rokovani. Nakolko maju EU aj USA zaujem o pristup na trhy tretich
krajin, povazuje sa preferencia multilateralnych rokovani zo strany EU aj USA za jeden
z dovodov, pre ktoré sa nepodarilo vytvorit’ transatlanticky trh koncom 90. rokov 20. storocia.

Avsak v dosledku netispechu rokovani v Doha, ktoré nepriniesli vyznamné vysledky,
najmé kvoli neochote EU a USA znizit' polnohospodarske dotacie a rovnako aj neochotu
rozvojovych krajin otvorit’ svoje trhy, sa vnimanie vytvorenia transatlantického trhu zna¢ne
zmenilo. Sucasna snaha o TTIP je ,,odévodnitelnym désledkom zdielania spolo¢ného
porozumenia a podpory zékladnych principov otvorenej globdlnej ekonomiky a zdujmu o

udrzanie danych principov v &ase dysfunkéného multilateralizmu'*2.

132 ERIXON, F.: Transatlantic Free Trade: An Agenda for Jobs, Growth and Global Trade Leadership. 2012.
2013. [cit. 2014-04-10]. Dostupné na internete: <http://martenscentre.eu/sites/default/files/publication-
files/transatlantic free trade.pdf>
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Prijatie TTIP by mohlo vytvorit’ pozitivny tlak v ramci medzinarodného systému
obchodu na dal$iu multilaterdlnu liberalizaciu. Dany argument podporuji snahy USA
o zvySenie urovne multilateralnej liberalizacie obchodu v rdmci Kennedyho kola rokovani po
vytvoreni jednotného trhu EU, ktoré boli motivované obavami zo straty postavenia na danych
trhoch. Podobne boli aj snahy EU o zvySenie urovne liberalizicie svetového obchodu
motivované vytvorenim NAFTA vramci Uruguajského kola rokovani. Obe tieto kola
rokovani priniesli znacne ambiciozne redukcie tarifnych prekdzok v medzinarodnom
obchode. Rovnako ako v danych dvoch pripadoch, komplexna dohoda uzatvorena medzi EU
a USA moze vytvorit’ urcity tlak na rozvojové Staty, aby boli znovu spustené multilateralne
rokovania, obzv1ast na Braziliu, Cinu a Indiu, ktoré blokovali dohodu v roku 2008.'%*

Multilateralne rokovania sa zaoberaju najma redukciou ciel a tarifnych prekazok, ktoré
predstavovali vyznamné bariéry obchodu skor v minulosti, a bolo mozné l'ahSie negociovat’
ich znizenie. V sicasnosti st vSak vyznamnej$imi bariérami v medzindrodnom obchode
netarifné prekdzky, v pripade ktorych je postoj krajin znacne rozdielny, apreto st
multilateralne rokovania v danej otdzke vel'mi narocné. Podstatnd zmena obsahu agendy
rokovani predstavuje prilezitost pre EU aUSA prostrednictvom TTIP ovplyvnit
medzinarodné Standardy, obzvlast’ v oblastiach, ktoré nie su zahrnuté a regulované na pode
WTO. Bilateralne obchodné rokovania medzi EU a USA st teda komplementarne vo vztahu
k multilateralnym rokovaniam na pdde WTO, nakolko bilaterdlna transatlantickd integracia
moze pdsobit’ ako stimul pre multilateralnu liberalizaciu obchodu.

Dal§im z dovodov neuspechu byvalych iniciativ sivisiacich s ¢lenstvom vo WTO je
nepripravenost’ oboch partnerov liberalizovat’ podstatnti ¢ast’ vzajomného obchodu, nakolko
cla boli koncom 90. rokov 20. storoCia relativne vysoké a takato liberalizacia bola vnimana
ako prili§ ambiciozna. V stiCasnosti je uroven colné¢ho zat'azenia naopak pomerne nizka, ¢o
prispieva k ulahCeniu vzdjomnych rokovani. Problematickd vSak zostava regulacia
v niektorych oblastiach vzajomného obchodu, ktora sa napriek podobnej urovni ochrany

spotrebitel'ov a Zivotného prostredia, ¢i urovni standardov, zna¢ne odlisuje v EU a USA.

133 SUOMINEN, K. The Case For TAFTA. 13. februar 2013. In: Foreign Trade Policy. [cit. 2014-04-10].
Dostupné na internete:
<http://www.foreignpolicy.com/articles/2013/02/13/the case for tafta us europe free trade>
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Motivy iniciacie obchodnych rokovani

Bilateralne vztahy medzi EU a USA si charakteristické vyznamnym prelinanim sa
bezpecnostnych a strategickych aspektov stymi ekonomickymi. Rovnako aj iniciativa
vytvorenia transatlantického trhu, resp. transatlantického ekonomického a investi¢ného
partnerstva, je tzko spojena s posilnenim spoluprace v oblasti bezpecnostne;.

Podpora bilateralnej kooperacie a spolocného globalneho liderstva sa pocas
poslednych dvoch dekad objavovala pravidelne v prihovoroch najvyssich predstavitelov EU
a USA, avsak neboli povazované za prioritu zahrani¢nych ekonomickych stratégii.'** Obe
strany sa zameriavali viac na posiliiovanie obchodnych vztahov s azijskymi $tatmi, ktoré
vykazovali prudky hospodarsky rast a mali vicsie bariéry pristupu na domace trhy. Nakol'ko
transatlanticky obchod bol do znacnej miery liberalizovany anebol problematicky,
s vynimkou vzajomnych &astych sporov na péde WTO, zameranie sa EU aj USA na azijské
krajiny je pochopitelné.

Predchéadzajuce pokusy o zacatie rokovani o vytvoreni transatlantického trhu, resp.
z6ny volného obchodu medzi EU a USA, sa objavovali pravidelne po nazorovom rozchode
lenskych statov EU a USA v oblasti bezpeénostnej. Dané rozpory boli dosledkom
vojenskych intervencii iniciovanych USA, napriklad po prvej a druhej vojne v Iraku, alebo
intervencii NATO v byvalej Juhoslavii, vedenej USA.' Spornym ostava motiv takychto
iniciativ, ktoré neboli prioritne zaloZzené na argumentoch, no ich cielom bolo skor opitovné
nazorové a politické priblizenie oboch partnerov a chybala dostatocna podpora Europskej
komisie na jednej strane a rovnako aj podpora zo strany USA.

Na druhej strane, sicasna iniciativa TTIP je zalozena na ekonomickych argumentoch,
ktoré ziskali prioritné postavenie v dosledku globalnej financnej a hospodarskej krizy a jej
dlhodobych dopadov na obe ekonomiky. Vzhl'adom na nizky hospodarsky rast a vysoku
zadlzenost EU a USA, prinos liberalizicie vzajomného obchodu pre obe ekonomiky je
vyznamny. Dal§im ekonomickym argumentom je, Ze spolo¢ny transatlanticky trh by prispel
k vytvoreniu rovnovahy medzi ekonomikami EU a USA arychlo rasticimi rozvojovymi

ekonomikami.

34 ERIXON, F.: Transatlantic Free Trade: An Agenda for Jobs, Growth and Global Trade Leadership. 2012.
[cit.  2014-04-10]. Dostupné na internete: <http://martenscentre.eu/sites/default/files/publication-
files/transatlantic free trade.pdf>

33 Ibid.
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Sucasnd situdcia v ekonomikdch EU a USA

Sucasna ekonomicka situdcia v USA a EU patri medzi dolezité faktory potencidlneho
uspesného ukoncenia rokovani o TTIP. Pretrvavajuce nasledky globalnej a hospodarskej krizy
v oboch ekonomikach v spojeni s krizou v eurozone, ktora prinasa potencidlne hrozby nielen
pre EU, ale aj pre USA, prispieva k zvy3eniu snah oboch transatlantickych partnerov o rychle
prijatie dohody, ktora predstavuje stimul pre sic¢asny pomaly hospodarsky rast.

Vysoky verejny dlh predstavuje prekazku tradicnym stimulom domacej ekonomiky,
ktoré sa uskutociiuju prostrednictvom vladnych vydavkov. V dosledku sucasnej zadlzenosti
oboch ekonomik predstavuje TTIP vhodny stimul hospodarskeho rastu, ktory dalej
nezat'azuje ekonomiky zvySovanim dlhu. Pred vypuknutim krizy v roku 2008 boli potencialne
ekonomické zisky prili§ malé voci usiliu, ktoré by bolo nutné vyvinat’ na rokovanie a Gspesné
prijatie komplexnej obchodnej dohody. V sticasnosti je vsak takyto stimul hospodarskeho
rastu vnimany ako dostatocne vyznamny na vyvinutie potrebného usilia. Dany argument
potvrdzuje vyrazna podpora zainteresovanych stran v EU a USA, dolezity je predovietkym
kladny postoj Komisie, ktora bola v minulosti vo¢i podobnym snahdm vel'mi skepticka.

Délezitym faktorom je miera nezamestnanosti, ktora v EU od roku 2009 konstantne
rastie, v USA mierne klesa, no stale pretrvdva na pomerne vysokej urovni. V porovnani
s rokom 1995 a 2005 je nezamestnanost v USA vysSia 0 3 %, a to na Grovni 8 %',V EU je
miera nezamestnanosti medzi jednotlivymi Statmi znacne rozdielna, obzvlast' problematicka
je mnezamestnanost mladych ludi v perifémych Statoch vyrazne zasiahnutych krizou
a v niektorych novych clenskych $tatoch vychodného rozsirenia, no priemerna uroven je
10,8 %"7. Podstatné zniZenie netarifnych prekazok obchodu sa prejavi na miernom zniZeni
nezamestnanosti, pricom v EU sa predpokladd vytvorenie 400 000"** novych pracovnych
miest a o nieCo mensi narast sa ocakava aj v USA.

Obe ckonomiky maju takmer rovnaka troven miezd, Struktury nakladov
a produktivity. Je preto mozné predpokladat, ze redukcia prekdzok vzdjomného obchodu

nepovedie k vyraznému naruSeniu konkurencieschopnosti domacich firiem, naopak,

3¢ EUROSTAT. Statisticky urad EU. Unemployment rate by sex and age groups — annual average, %. [cit.
2014-04-20]. Dostupné na internete:

. <http://appsso.eurostat.ec.curopa.ecu/nui/show.do?dataset=une_rt_a&lang=en>
Ibid.

8 Le LEIBNIZ-INSTITUT WIRTSCHAFTSFORSCHUNG. Dimensions and Effests of a Transatlantic Free
Trade Agreement Between the EU and US. 2013. [cit. 2014-04-25]. Dostupné na internete:
<http://www.bmwi.de/English/Redaktion/Pdf/dimensions-and-effects-of-a-transatlantic-free-trade-
agreement-between-the-eu-and-usa>ibniz-InstitutWirtschaftsforschung.  Dimensions and  Effests of
a Transatlantic Free Trade Agreement Between the EU and US
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v dosledku realokacie pracovnych sil vramci niektorych sektorov povedie k zvySeniu
produktivity, znizeniu spotrebitel'skych cien a narastu konkurencieschopnosti na zahrani¢nych
trhoch. ZvySena produktivita dalej povedie v dlhodobom horizonte k ndrastu miezd
a zvyseniu Zivotnej Girovne v priemere o0 3,3 %',

V dosledku globalnej financnej a hospodarskej krizy a krizy v eurozéne pretrvava
v EU slaby hospodarsky rast. Ekonomické problémy prispievajii ku klesajucej sudrznosti
niektorych clenskych Statov, ktord sa prejavuje napriklad dezintegratnymi snahami zo strany
Velkej Britanie. Predpokladd sa, Ze vytvorenie transatlantického trhu spoloc¢ne
s ekonomickym stimulom vyplyvajicim z prijatia TTIP bude napomocné pri redukcii

podobnych snah a prispeje k upevneniu integracie v ramci EU.

139 LEIBNIZ-INSTITUT WIRTSCHAFTSFORSCHUNG. Dimensions and Effests of a Transatlantic Free
Trade Agreement Between the EU and US. 2013. [cit. 2014-04-25]. Dostupné na internete:
<http://www.bmwi.de/
English/Redaktion/Pdf/dimensions-and-effects-of-a-transatlantic-free-trade-agreement-between-the-eu-and-
usa>
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Z.aver

Diplomova praca bola zamerand na analyzu vzijomnych vztahov EU a USA.
Z dévodu obmedzeného rozsahu bola zamerana na ekonomicky aspekt danych bilateralnych
vztahov. EU aj USA maju vyznamné postavenie vo svetovej ekonomike a vyrazne sa
podielaju na svetom obchode. Napriek tomu su vSak v dosledku interdependencie ekonomik
a globaliza¢nych tendencii do vyznamnej miery ovplyviiované rasticim vyznamom
postavenia rozvojovych §tatov vo svetovej ekonomike.

Prva kapitola prace sa venovala analyze vyvoja zmluvnych a investi¢nych vztahov od
obdobia konca druhej svetovej vojny az po sucasnost. Napriek ekonomickému zameraniu
prace bolo nutné prihliadat’ aj na motivy posiliiovania spoluprace v oblasti bezpecnostnej,
nakol’ko oboje boli obzvlast v obdobi studenej vojny vel'mi prepojené. V obdobi
70. a 80. rokov 20. storoCia nastalo zniZenie integracnych iniciativ, nakol’ko Staty zapadnej
Eurépy vyvijali snahu o integraciu v ramci Eurdpy. Opétovné ozivenie kooperacie zacalo
v 90. rokoch prijatim troch dokumentov, ktoré zaviedli pravidelné summity najvyssich
predstavitelov EU a USA. Vzajomna podpora spoluprace a spolonych odpovedi na globélne
vyzvy bez vyznamnejsich integratnych snah existovala v poslednych dvoch desatrociach.
V stcasnosti sa viak prejavujii vyrazné snahy na strane EU aj USA o prehibenie integracie
v ekonomickej oblasti.

V druhej kapitole bola uskuto¢nend analyza bilateralneho obchodu s tovarom
a investi¢nej ¢innosti. Analyza vyvoja obchodu potvrdila pozitivne rastiicu tendenciu objemu
bilateralneho obchodu, ktord je vSak v percentualnom vyjadreni vo vztahu k celkovému
obchodu negativna. Naopak, investicie v transatlantickom priestore neustdle rastu, priCom
dana skuto¢nost’ je vysvetlitelna podobnou ekonomickou uroviiou, znacne liberalizovanym
obchodom a investiciami.

Prave znizujuci sa podiel bilateralneho obchodu a pomaly hospodarsky rast v spojeni
s prepojenostou oboch ekonomik prostrednictvom investicii je motivom pre obchodné
rokovania o vytvoreni transatlantického obchodného a investicného partnerstva. Aktualnou
problematikou TTIP sa zaoberala tretia kapitola prace. V ramci danej kapitoly bola vykonana
analyza jednotlivych bodov agendy rokovani a potencialne dopady prijatia danej komplexnej

dohody, pricom boli zdoéraznené niektoré problematické body pre jednu alebo druhti stranu.
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Tradi¢ne problematicka je oblast’” pol'nohospodarstva, ktora napriek malému podielu
na bilateralnom obchode predstavuje citlivii tému pre obe strany. EU aj USA poskytuju
vysoké dotacie svojim farmarom, no doélezitejSie v ramci rokovani o TTIP su rozdiely
v netarifnych prekazkach obchodu, a to regula¢nych rezimoch a bezpecnostnych standardoch.
Oblast vysokého zaujmu pre EU predstavuje liberalizicia amerického trhu s misom
a mlieCnymi vyrobkami, naopak, pre USA je dolezité vyrieSit’ kontroverznu otazku hormoénov
a GMO potravin.

V obchode so sluzbami je problematicka najmé otazka financnych a audiovizualnych
sluzieb. EU ma zaujem o harmonizaciu legislativy upravujucej finanéné sluzby, nakol’ko tieto
st Gasto poskytované z USA do EU a opacne. Naopak, USA Ziada vynechat’ finanéné sluzby
z agendy rokovani v dosledku vel'mi komplikovanej legislativy, ktora nie je jednotna vo
vSetkych Statoch, arovnako nie je v plnej miere implementovana, preto by bolo velmi
komplikované danu legislativu s vysokym stupfiom heterogenity harmonizovat
s legislativou EU. Audiovizudlne sluzby su citlivou otazkou pre niektoré ¢lenské staty EU,
najméd Franctzsko, ktoré sa v pripade liberalizacie obchodu s audiovizudlnymi sluzbami
obavaju potlacenia domacich filmov a programov, ¢im by sa mohla ohrozit' vlastnd kultira
krajiny. Franctizsko a niektoré dalsie $taty EU maju stanovend kvotu domacich, resp.
europskych filmov a programov, ktoré musia televizne a rozhlasové stanice odvysielat, no
v pripade liberalizacie obchodu medzi EU a USA by mala byt’ dan4 kvéta zrusena.

Vyraznym stimulom hospodarskeho rastu by bolo zniZzenie netarifnych prekazok
transatlantického obchodu. Odlisné regulacné rezimy, ktoré vSak maju priblizne rovnaky
stupen ochrany spotrebitel'ov, zivotného prostredia ¢i pracovnikov, predstavuju komplikacie
najmi pre malé astredné podniky v EU a USA. Najvyraznejiie by sa harmonizacia
bezpecnostnych Standardov prejavila v bilateralnom obchode s automobilmi, farmaceutickymi
vyrobkami a elektronikou. Netarifné prekazky predstavuju az 112 %-né¢'* zvysenie ceny
niektorych vyrobkov danych priemyslov.

Potencialne dopady TTIP st zavislé od stupiia liberalizacie bilateralneho obchodu
ukotveného v danej dohode. Avsak aj v pripade vyraznej redukcie len tarifnych prekazok
vzajomného obchodu je mozné ocakavat’ zvysenie hospodarskeho rastu a narast vzajomného

obchodu. Liberalizacia transatlantického obchodu vytvori prostredie s vy$Sou konkurenciou,

140 EIBNIZ-INSTITUT WIRTSCHAFTSFORSCHUNG. Dimensions and Effests of a Transatlantic Free Trade
Agreement  Between the EU and US. 2013. [cit. 2014-04-25]. Dostupné na internete:
<http://www.bmwi.de/English/Redaktion/Pdf/dimensions-and-effects-of-a-transatlantic-free-trade-agreement-
between-the-eu-and-usa>
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ktora bude tlacit’ na znizenie spotrebitel'skych cien, no rovnako aj na zvysenie produktivity,
ktora nasledne ovplyvni vysku miezd.

Zaverecna Cast’ diplomovej prace identifikovala externé a interné faktory vplyvajuce
na obchodné rokovania medzi EU a USA, ktorych vyznam sa v priebehu poslednych dvoch
desat’ro¢i znacne menil. Dané faktory boli navzdjom porovnavané v troch réznych obdobiach,
v ktorych sa objavili snahy o prehibenie ekonomickej integracie.

Vychadzajuc zo sucasného stavu vo svetovej ekonomike a z netispeSnych obchodnych
rokovani na multilateralnych foérach je mozné pozorovat liberalizacné snahy v oblasti
obchodu na regiondlnej ¢i bilaterdlnej wUrovni vo vSetkych castiach sveta. Jednym
z argumentov podporujicich obchodné rokovania medzi EU a USA a prijatie bilateralne;
obchodnej dohody je preto zmena v globalnom ekonomickom prostredi, ktoré sa vyznacuje
komplexnost'ou, a v dosledku narastajuceho ekonomického vyznamu niektorych rozvojovych
Staitov aj multipolarnym usporiadanim. Neuspech multilateralnych rokovani v ramci
posledného kola obchodnych rokovani v Doha zapri€init' zniZenie relevantnosti jedného
z hlavnych argumentov proti vytvoreniu obchodnej dohody medzi EU a USA, ktorym bolo
mozné zniZenie zaujmu tretich krajin participovat’ na multilateralnych rokovaniach. EU ani
USA tiez neboli pripravené liberalizovat podstatni cast’ vzajomného obchodu, ¢o je
podmienkou WTO pri vytvarani zon vol'ného obchodu medzi ¢lenskymi krajinami.

Zaujimavym faktorom vplyvajucim na integraéné tendencie medzi EU a USA je aj
motivacia podobnych iniciativ. Snahy o prehibenie ekonomickej integracie sa uskuto¢nili
vzdy v obdobiach nazorového rozchodu USA s ¢lenskymi $tatmi EU v dosledku vojenskych
akcii, neboli teda podlozené ekonomickymi argumentmi, ale predstavovali politicky nastroj
pre upevnenie kooperdcie. Opédtovne sa teda prejavuje uzka prepojenost ekonomického
aspektu s aspektom politickym ¢i bezpecnostnym. Na rozdiel od predoslych iniciativ, ktorych
motivacia nebola zalozena na ekonomickych faktoch, stcasnd zld ekonomicka situacia
voboch ekonomikach vyvolala transatlantické integracné tendencie zaloZzené na
ekonomickych argumentoch. Uspesné prijatie TTIP, ktoré by poskytlo stimul obom
ekonomikdm bez zvySovania vladnych vydavkov, predstavuje silni motivaciu oboch
partnerov na kooperaciu a uskutocnenie kompromisov v zaujme prijatia dohody.

Na zéklade identifikacie jednotlivych faktorov externého a interného prostredia a ich
komparécia v troch obdobiach, v ktorych sa prejavili snahy o prehlbovanie ekonomickej
integracie, je mozné vysvetlit' Uspesny zaliatok obchodnych rokovani o TTIP medzi EU
a USA, v porovnani s netispeSnymi snahami o vytvorenie transatlantického trhu v roku 1995

a transatlantickej zony vol'ného obchodu v roku 2005.
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