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Abstrakt

KORPA, Eduard: Analyzdinancovania SME Klientely kom#gymi bankami na Slovensku. —
Ekonomicka univerzita v Bratislave. Narodohospddérdakulta; Katedra bankovnictva
a medzinarodnych financii NHF. Veduci za¢esg prace: — Ing. Adam Hulin — Bratislava: NHF
EU, 2019, 43s.

Ciel'om bakalarskej prace je analyzOeancovanie malych a strednych podnikov kaimgmi
bankami na Slovensku za obdobie 2012- 2018. [er&azdelena do 3 kapitol. Obsahuje 17 grafov a
1 tabdku. Prva kapitola sa zaobera teoretickym vymedz@natlematiky, so zameranim na opis
vyhod a nevyhod, bariér rozvoja a podniksitého prostredia SME Klientely. V tejto kapitole sa
taktieZ nach&dzalenenie bankovych Uverov. WalSejcasti su stréne charakterizované ciele
zaverénej prace a metddy, ktoré sme na spinenitocieyuzivali. Tretia a zarovieposledna
kapitola je venovana Gverovému procesu a vysledikasncovania SME klientely za skimané

obdobie na Slovensku.

KPucové slovamalé a stredné podniky, Uverové financovanie, kémadvanky



Abstract

KORPA, Eduard: The analysis of the SME clientsceimmercial banks in Slovakia. — University of
economics in Bratislava. Faculty of national ecoyioBepartment of banking and international
finance. Supervisor of thesis: — Ing. Adam HulBratislava: NHF EU, 2019, 43s.

The aim of our thesis is to analyze loan finandmgmall and medium-sized enterprises in
Slovakia by commercial banks. The tesis is divid®o four chapters. Bachelor thesis
contains 17 graphs and 1 table. First chaptereighiboretical part. Chapter deals with the
advantages and disadvantages, barriers of develdrapd bussines environment of small
and medium enterprises. Second chapter charadegaals of the thesis as well as
methods used to achieve our goals. The final chaatecribes loan financing process and
is devoted to the results of financing SME clietwg commercial banks over the

researched period.

Key words: small and medium enterprises, loan financing, cencral banks
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Uvod

Malé a stredné podniky su neodddliteu s@das’ou foriem podnikania v dneSnom
svete, ako aj na Slovensku. Ich vplyv na romi makroekonomické veélny je
nepopieratény. Poda Slovak Business Agency tvoria az 99% vSetkychmikod. Taktiez
poskytuju pracu pre 75% aktivnych obyvate a vo vé&kej miere sa podiaju na hodnote
hrubého domaceho produktu. Su zdrojom viacerychéaid, podporuju rast ekonomiky
a poskytuju sluzby atovary, ktoré neposkytuju toek vé’ké podniky. Pre ostatné
ekonomické subjekty, vratane korseych bank predstavuji SME klienteluCasto je ich
pristup ku finatnym zdrojom pomerne natoejSi. Aj preto sa povazuju za rizikovu
skupinu podnikov. V dnesSnej dobe vSak prisne podkyigiskavania zdrojov uz nie su ani
zdaleka také prisne ako boli v relativne kratkej rtosti. V zaverénej praci sme sa
zamerali na financovanie danej SME klientely koingmi bankami prostrednictvom
averovych produktov. NasSim zamerom je priblidant problematiku za obdobie 2012-
2018. V désledkoch rastu o malych a strednych podnikov je doblezité, aby Kyan
poskytovali kvalitné Gverové produkty. Tieto protiubodniky vyuZivaju na financovanie
v réznych forméach, napr. investié financovanie, ktoré je mozné zaradtidolezitym
ukazovatéom ekonomického rastu. Hlavhym Ioen naSej prace je analyza arozbor
averového financovania na Slovensku v rokoch 2@D2-8. Jednym z hlavnych néstrojov
na uskutonenie ciéu je paet finartnych prostriedkov poskytnuty za jednotlivé roky
alebo mesiace, komgrymi bankami. Praca je rozdelena do trdakti. V prvej kapitole
su vymedzené a charakterizované pojmy, ktoré pomdZpSie pochopi danu
problematiku. Rovnako sa tu nachadz@avieoretickych informécii o malych a strednych
podnikoch a o financovani. V kapitaléslo dva su stitne charakterizované metédy, ktoré
boli pouzité na dosiahnutie ¢mv zaverénej prace a taktiez ciele samotné. V poslednej

kapitole sa venujeme Uverovému procesu a vysledktore analyzujeme a diskusii.



1. Si¢asny stav rieSenej problematiky doma a v zahrasi

1.1. Teoreticky uvod k rieSenej problematike

V casti tedrie sme k objasneniu vymedzenia pojmu SNintely, teda malych
a strednych podnikov pouzili 513/1991 Zb. — Obchodakonnik, . Pri vymedzeni pojmu
SME Klientela je najskér potrebné definévpojmy podnikanie, podnikatea podnik.
Obchodny zakonnik definuje podnikanie ak@oginikanim sa rozumie sustavdi@nos’
vykonavana samostatne podnikata vo vlastnom mene a na vlastni zodpovednas
Ucelom dosiahnutia zisku alebo naell dosiahnutia merateého pozitivneho socialneho

vplyvu, ak ide o hospodarskinnog’ registrovaného socialneho podniku pasobitného
predpisu” Podnikatéom sa poth tohto zakona rozumie:

a) ,0soba zapisana v obchodnom regfstri

b) ,0soba, ktora podnika na zaklade Zivhostenskéhovoprad

c) ,osoba, ktord podnikd na zaklade iného nez Zivnekédto opravnenia pdd
osobitnych predpisév

d) ,fyzickd osoba, ktora vykonaval/pohospodarsku vyrobu a je zapisana do evidencie

pod’a osobitného predpisu’

Podnikom potia paragrafwcislo 5 Obchodného zakonnika j@qdnikom sa na
Gcely tohto zakona rozumie subor hmotnych, ako apmgth a nehmotnych zloziek
podnikania. K podniku patria veci, prava a iné ntlej&é hodnoty, ktoré patria
podnikatéovi a slUzia na prevadzkovanie podniku alebd’agbm na svoju povahu maju
tomuto @elu sluzi’.“ 2 V legislative Slovenskej republiky malé a stregoéniky upravuje
zakon 100/1995 Z.z. o Statnej podpore malého alrséte podnikania. Pd neho sa
malym podnikatbom rozumie fyzick& osoba, ktorda podnika a mé trvaly pobyt manii
Slovenskej republiky, alebo pravnickd osoba, ktp@dnika a ma sidlo na Gzemi

Slovenskej republiky, ak zamestnavaju najviac 24mestnancdyv® Strednym

! Zakon ¢.513/ 1991 Zb. Obchodni zakonnik. [ online ] dostuma: https://www.slov-lex.sk/pravne-
predpisy/SK/Zz/1991/513/20180901

2 Zakon ¢.513/ 1991 Zb. Obchodni zakonnik. [ online ] dostima: https://www.slov-lex.sk/pravne-
predpisy/SK/ZZ/1991/513/20180901

$ Za&kon ¢&. 100/ 1995 Z.z. o Statnej podpore malého a stremirgodnikania. [ online ] dostupné na:
https://lwww.slov-lex.sk/pravne-predpisy/SK/ZZ/19980/19950601



podnikatdéom sa rozumie fyzicka osoba, ktora podnika a ma trvaly pobyt naniiz
Slovenskej republiky, alebo pravnickd osoba, ktp@dnika a ma sidlo na Gzemi
Slovenskej republiky, ak zamestnavaju najviac B@estnancov* Podniky by sme vedeli
delit pod’a r6znych znakov a faktorov. NaptejSie sa vSak Weos’ podniku utuje na
zaklade po6tu zamestnancov, &ého obratu, a tmej bilartnej sumy. Tieto kritéria
vychadzaju z eurdpskej Kklasifikacie. V tomto pripatonkrétne ide o odpafanie
Eurépskej komisiec.2003/361/EC, ktoré nadobudlo plattios roku 2005 a ktoré
klasifikuje podniky potia vd’kosti poda nasledovnej taliilay :

Tabu’ka 1. - Rozdelenie podnikov pkadvd’kosti na zaklade eurépskej komisie

Patet Ro¢ny obrat Ro¢na bilargna suma
Kategéria |zamestnancol (ved'ajSie kriterium) | (ved’ajSie kritérium)
dnik (hlavné
podniku kritérium)
Mikro podnik | <10 <€2m <€2m
Maly podnik | <50 <€10m <€10m
Stredny podnik< 250 <€50m <€43m

Zdroj: vlastné spracovanie pkadlegislativy EU ( europska komisia)

Aby podnik nadobudol status konkrétneho typu podnikusi sphat’ hlavné
kritérium ( p&et zamestnancov ) a zaravaspad jedno vedlajSie kritérium. Teda
napriklad mikro podnik je podnik, ktory zamestnavanej ako 10 zamestnancov
a zarové dosahuje rény obrat nizsi alebo rovny 2 milionom eur alebén@ bilargna

suma je nizSia ako 2 miliény eur.

Komernou bankou sa rozumie obchodno-podnikskg subjekt, ktory je zamerany
na dosahovanie zisku. Kontea banka je vSeobecne charakterizovana aj ako

sprostredkovatepresunu déasne uvbneného kapitalu v ekonomike od subjektov, ktoré

4 Z&kon & 100/ 1995 Z.z. o Statnej podpore malého a stremirgodnikania. [ online ] dostupné na:
https://lwww.slov-lex.sk/pravne-predpisy/SK/ZZ/19980/19950601
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maju d@asny prebytok kapitalu, ku subjektom, ktoré majalastatok kapitalu. Medzi
hlavné ciele tychto komeémych bank patri uspokojovanie potrieb svojich Kigen pri

sttasnej optimalizacii wahu medzi rizikom, ziskom a solventios® Financovanim
podniku sa rozumejua vahy, vznikajace pri ziskavani finmych zdrojov, s ktorymi

podnik potom hospodati.

1.2. Vyhody a nevyhody malych a strednych podnikov

Podnikanie malych a strednych firiem ma& mnozZstvaxpu overenych vyhod
a rovnako aj nevyhod. Malé a stredné podniky dokanaju spoldenské a aj ekonomicke
prinosy.

Medzi spolgenské prinosy mézeme zanadinapriklad garanciu slobody
a stabilizaciu spolmosti. Malé a stredné podniky poskytdjid’'om Sance k ich realizacii
v produktivnom procese. Jelwei obtiazne a prakticky nemozné, aby sa takéto ggdn
stali drzit¢?om vSetkej moci resp. monopolom. Predstavuju véaskysi protipdl mocigi
uz ekonomickej alebo politickej. Zamestnanci alelramestnavatelia sa cia
zodpovednosti. Kazda potencialna chyba, ktoru byhlmspbésobi je va’mi nezelana,
pretoZze dbsledky sa ich budu dotykialeko viac, ako keby robili vo Vkom korporate. ,,
Existencia malych a strednych firiem stabilizujelspnog’, pretoze akakivek vyrazna
politickd  neistota aradikdlne prady st pre nich romm  rizik*’
Dalsi spoléensky prinos malych a strednych podnikov, ktory bsideme blizSie
charakterizov& je reprezentacia miestneho kapitalu. Jednym zokanamalych
a strednych podnikov je, Ze d&nou ich vlastni domaci subjekt. Nie je typickéyach
vlastnil zahraniny subjekt, aj k& aj to je samozrejme redlna situacia. Firmy tolyfuut
maju vlastnicke pomery, reprezentuju vlastny kaphtalé a stredné podniky su asajne
ovela tesnejSie prepojené s danym regibnom. Popri ,S@béput a efekty z danej
podnikatdskej cinnosti ostavaju v danom regiéne. Rovnako je icistercia dblezita pre
poskytovanie zamestnanosti v danom regidiasto sa dokonca stretdvame so situéciou,
Ze vlastnika takéhoto podniKudia v okoli a v regione spoznavaju a poznaju strlai su
teda v mendej anonymite. lctiny teda akoby podliehali kontrole verejnostiasto

niektoré takéto podniky dotvaraju architektaru avojti priestor daného mesta a dediny. ,,

> HORVATOVA, Eva. Bankovnictvo. Zilina: GEORG, 2009.7. ISBN 978-80-89401-03-1.

® SOBEKOVA MAJKOVA, Monika. Ako financovamalé a stredné podniky. 1.vyd. Bratislava: luriieal
spol. s.r.0. 2011. s. 39. ISBN 978-80-8078-413-13

" VEBER, Jaromir — SRPOVA, Jitka a kol. Podnikaniévastedni firmy. 3. vyd. Praha: Grada, Publishing,
a.s. 2012. s. 20. ISBN 978-80-247-4520-6
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Pod’a vystavby a upravenosti vonkajSka mézeme be&ieti omylov posudi Grovei
malého a stredného podnikanfa®.

Medzi ekonomické prinosy patri napriklad jeho wviast, ktor4 je Uplnym
protipblom monopolu. SU dynamickym elementom nau.trtS prehlbujacimi sa
globaliza&nymi tendenciami, pésobia malé astredné firmy iprgosihovaniu
monopolnych tendencii. MSP su neustdle wgl@né z trhu monopolmi¢o ich nuti
hrada’ si nové mensSie oblasti, v ktorych sa neustale ijagnv H’adaju si uplatnenie na
regionalnom alebo lokalnom trhu viacerymi sposobnaipr. vyhovenim individualnych
priani zakaznikom. M6zu sa angazoeav tych oblastiach, o ktoré nejaviacsée podniky
zaujem. Flexibilita jedalSia a vysoko cenené charakteristika klientely MSRall and
middle enterprises). Pohotové prispdsobovanie saatien sa skuttnostiam je Rucové
pre fungovanie podniku. Vtomto maju podniky mehsierozsahu vyhodu. Zich
postavenia vyplyva hyflexibilnym a prispésolvi sa je pre nich zgae jednoduchSie.
Prevadzkové&innosti takychto podnikov si menej némejSie na energiu a suroviny a tym
padom st samozrejme menej rérgSie finadne. Cinnosti administrativy su tiez menej
rozsiahle alebo zabezfmané outsourcingom. Z tychto sk&émosti by malo pre firmu

vyplyvat viacero praktickych dosledkov

1. , Dovoluju dosahovakonkurernych cien aj pri vyrobe v malych sériach, kde nie
je mozné vyuii prinos ekonomiky z rozsahu.*
2. , CitlivejSie reaguju na potreby trhu a zmeny ekoieckych podmienok.”

3. , Kapitadlova narénog’ na jedno pracovné miestogasto pomerne nizsia:"
Je potrebné vSak prizfiaze malé a stredné podniky su z rdznych dévodanitanejSie.

1. ,Casto st zavislé ako dodavatelidkyeh podnikov.*

2. ,VyraznejSie sa ich dotykaju rdézne vykyvy ekonomiksituacie v regiénoch
a podobne.*”

3. , Nembzu by poctom acasto ani Urokou manazmentu rovnocennélkgm

firmam, ktoré obvykle disponuju radom 3pecialistdy.

8 VEBER, Jaromir — SRPOVA, Jitka a kol. Podnikaniérastedni firmy. 3. vyd. Praha: Grada, Publishing,
a.s. 2012. s. 20. ISBN 978-80-247-4520-6

°® VEBER, Jaromir — SRPOVA, Jitka a kol. Podnikaniérastedni firmy. 3. vyd. Praha: Grada, Publishing,
a.s. 2012. s. 21. ISBN 978-80-247-4520-6

10 STRAZOVSKA, Helena akol. Malé a stredné podnikantmeny obsahu ekonomickych nastrojov.
Bratislava: Sprint 2 s.r.0. 2016. s. 12. ISBN 9788®710-21-8
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Rovnako by sa za nevyhody dali zaradibzne iné faktory ako napriklad
obmedzeny pristup k fingnym, respektive Uverovym zdrojom. Je to hlavne ikvig3ej
rizikovosti, ktora je pri malych a strednych podrck pritomna. Riziko pri SME klientele
je vysoké kvoli ich vysokej miere zadlzenosti, &ore obvykla. Rovnako aj kvoli
obmedzenej schopnostidenia. Prihliadnuc na tieto okolnosti je ziskavaaierovych
zdrojov pre dané podniky problematické. NiekedygZné, Ze ziskavaju Uvery za menej
vyhodnych podmienok aj napriek skdtmosti, Ze predlozili podnikaksky zamer, ktory je
realizovatény. Medzi d’alSie problémy mozno priratliaj vysoké odvodové Fazenie
alebo legislativu, ktora je nepi&ing, casto sa meni aje zlozitd. Spdsobuje vysoku
administrativnu z&aZenos podnikov.

1.3. Podnikatel’ské prostredie malych a strednych podnikov

Kazdy podnik obklopuju dité faktory a prvky okolia. Malé a stredné podniky
maju s podobnymi prvkami, ktoré na nich pésobia hustranné vazby. Je to suhrn
okolnosti, ktoré mézu ovplyvtiipodniky ¢i uz priamo alebo nepriamo. Samozrejme
ovplyviiovanie funguje aj naopak a malé a stredné podnikyumovplywviova okolie.
V tejto danej suvislosti hovorime o podnikaieom prostredi. Samotnou existenciou
okolia podniku je jasné, Ze musia existOwag vazby medzi podnikom a okolim. Tieto
vazby podla smeru pésobenia mozno deia vazby:

a) Vertikalne vazby — Ich charakter §@astaine mocensky. Podniky su povinné dria
legislativy daného Statu a st povinné dodriiastanovené pravidla. Stat musi zas vo
vzt'ahu k podnikaniu zabezgmva’ urcité funkcie.

b) Horizontalne vazby — , Tieto vazby maju podobu almiych zavazkovych vahov.
Obchodné zéavazkové tahy vznikajd na zéklade zmlav, ¢gom plati zmluvna
vol'nog’ stran,co znamena, Ze obidve strany zmluvnéhtatz maji mozna'supravi’
obsah zmluvného ¥ahu, svoje prava a povinnosti v ramci obchodnyctinenok.

Formy zmliv st ustanovené v obchodnom zékonntku.*

"' STRAZOVSKA, Helena akol. Malé astredné podnikarieneny obsahu ekonomickych nastrojov.
Bratislava: Sprint 2 s.r.0. 2016. s. 21. ISBN 9788®710-21-8
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Obrazok 1. - Podnikakeké prostredie v SR

Podnikové prostredie v SR — charakteristicke Erty

Felativme
vysoka
misra
otvorsnost
ekonomiky

Harmonizzcia
narednych
predpisov

5 legislativon
EU

Obmedzeny
kapitslovy
trh

Chybapice
nastroje pre
fmancovanie
movativnych
projektov
meniich
podnikatelov

Struktira pre
erpanis
prostriedkov
zeuropskych
fondov

Zlepiujica sa
ponuka
priemyszelnych
Z0n,
nedostztofng
mfratruknira

Zdroj: spracovanie pdd Strazovska (2016

1.4. Bariéry rozvoja malych a strednych podnikov

malych a strednych podnikov. Rovnako existuju skubsti, ktoré zabiauju rozvoju tejto

¢asti podnikov na izemi SR.

Organizacie zdruzujuce podnikBd® povazuju za hlavné bariéry v podnikani v SR

Existuje vS8ak mnoho skutnosti, ktoré odradzaju potencialnych zaklatiate

nasledovné problémy:

neprimerane vysoké miestne dane a poplatky vyrubboami a mestami,

zvysuju,
pretrvavajuca byrokracia uradnikov kazdého saypdlhé doby vybavovania,
povinnos' predkladania potvrdeni a dokladov o skutstiach,

dlhé doby konania sudowim sa aj v pripade uUspechu zniZuje
opravnené pdladavky od veritéov,

komplikovany a malo préladny systém projektovej pomoci zo

fondov,

' STRAZOVSKA, Helena akol. Malé astredné podnikarieneny obsahu ekonomickych nastrojov.

v ws

neprimerane vysoké poplatky za sluzby bankovychitiresi, ktoré sa neustale

Bratislava: Sprint 2 s.r.0. 2016. s. 12. ISBN 97888710-21-8 — 35 graf podnik#iského prostredia
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e zakon overejnom obstaravanitazuje @as na siiazi najma malym
podnikat&om,
* prijimanie noriem zvySujucich administrativne breimeredovSetkym pre malych

a strednych podnikaitev.*®

1.5. Zasady poskytovania uverov
Kazda banka si uplatije svoje, Specifikované zasady, no existuju ajktieré platia

pre vSetkych a je mozné ich zovSeobgécni
1. Poskytovanie Gverov na osobitn§et

Uvery sa takmer v kazdej situacii poskytuju na dsgbucet Ziadatta o Gver.
Existuje vSak vynimka, ktora predstavuje kontokdmgnuiver. Poskytovanie Uverovych
prostriedkov na osobitnyc¢at je dblezité z viacerychradisk. MoZzno tym predchadza
viacerym problémom, ktoré mdZzu thyspojené sd&elom pouzitia Uveru alebo inych
zdrojov. Tato zasada ajej dodrziavanie je doblezitajma k& poskytovaté prijima
prostriedky vo forme dotacie alebo Statneho prikpe¥inancie musia byoddelené na
osobitnom dte z dévodu, Ze ak by sa zamieSali sinymi predkami, napriklad
prostriedkami iného UGveru alebo vlastnymi prosk&di klienta, nebolo by mozné

sledovd Ucelovos’ danych prostriedkov.
2. Ucel pouzitia

Zvycajne byva @el pouzitia uéeny, uvadzany v Gverovej zmluve. Aj tu existuju
vynimky a jedna z nich je napriklad situaciad’lsa niektoré po#ky vyplacaju v hotovosti

a povolenie debetného zostatku dteklienta.
3. Otazka vzajomného zagitavania zavazkov s ptadavkami klientov banky

Jedna sa o situacie, Reklienti nedostali nahradu vkladov, ktoré su nedpsé
a problém rieSili vymenou za pkddavku banky s jej dlZznikom. Ak by sme vychadzali
Z tedrie, museli by sme tento postup @xt\@aa nespravny. Ak by bolo mozné vyrovnéva
zavazky s pofadavkami medzi klientmi banky bez toho, aby o t@nka vedela, kupujuci
tohto portfdlia by nasledne nemal Ziadnu istétuylastne kupuje & pohadavky banky

existuju.

® MAJKOVA, Monika. Moznosti financovania malych aetinych podnikov v SR: analyza Standardného
a alternativneho financovania malych a strednyamnikov v podmienkach SR. Brno: Tribun EU s.r.0. 00
s. 28. ISBN 978-80-7399-590-4
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4. Platnog a &innog’ zmluvy

Tieto pojmy sa nachadzaju v averove] zmluve a jergbmé medzi nimi
rozliSova’.* U¢innog zmluvy mozno podmietisplnenim ufitych podmienok zo strany
klienta. Uver sa mdze poskythina poddet, z ktorého nie je mozn&erpa vyélenené
averoveé prostriedky. Prevedenie prostriedkov z paadtia Uverovy el klienta sa méze

viaza' na splnenie podmienky, ktora zabege &innog’ zmluvy.“

1.6. Clenenie Gverov

Je potrebné si uvedothnize Uvery je mozné klasifikovaz mnohych hadisk.
Klasifikacia mozZze by pod’a charakteru Gverugi uz poda objemu cerpanych
prostriedkov. Najviac sa vSak v praxi stretavamélesenim potla doby splatnosti.

NajcastejSie sa stretavameélenenim potla, ktorého Uverglenime na:

a) kratkodobé,
b) strednodobé,
c) dlhodobé.

No na zaklade «itého ¢casového nesuladu, napriklad pri zmenkovych Uver&oinz
na zaklade rozdielnej narodnej a nadnarodnej kiygl oi’adom splatnosti komunalnych
a hypotekarnych tverov budeme uv&tiree, praktickejSiglenenie. Poth Horvatovej sa
Gvery poda splatnostélenia na:

a) , kratkodobé a strednodobé uvery, ktorych splatijesio 5 rokov, ptiom sa mozu
osobitne sledovalvery splatné do 1 roka.”

b) , dlhodobé Gvery, ktoré maju dobu trvania miningrokov.°

1. Kratkodobé a strednodobé avery

Predstavuju najp®tnejSiu skupinu Uverov. NgstejSie sa poskytuju v ekonomikach

s nedostatkom dlhodobych zdrojov v ekonomickomaekt

Medzi kratkodobé a strednodobé uvery patria

“HORVATOVA, Eva. Bankovnictvo. Zilina;: GEORG. 2009.174. ISBN 978-80-89401-03-1.
> HORVATOVA, Eva. Bankovnictvo. Zilina: GEORG. 2009.175. ISBN 978-80-89401-03-1.
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a) Kontokorentny Gver

Kontokorentny det, je &et, ktory sa stale meni aktory je zavisly od syati
poh’adavok a zavazkov klienta. Jeho délezZitotasiou je stanovenie limitu alebo hranice
pripustného debetu na beznotitell Ak sa limit prekrsi, clovek, ktory splaca takyto aver

je povinny zaplati sankciu.
b) Eskontny Gver

Medzi kratkodobé Uvery zafajeme aj eskontny Gver. Splattiaskéhoto Uveru je dana
splatnogsou zmenky. , Banka poskytuje eskontny uUver odkuperimenky od jej
posledného majitea pred splathasu zmenky, ptiom si zrdZza diskont ako Urok za
obdobie od nékupu do splatnosti zmenky.“

c) Spotrebny Gver

Uvery takéhoto charakteru mozeme zatadiedzi kratkodobé, strednodobé a dokonca aj
vo vynimainych pripadoch medzi dlhodobé uUvery. SO vyuzZivaagma na nakup
spotrebnych tovarov. Zabezimmie spotrebnych Uverov sa rdzni padtoho, ¢i ide

o revolvingovy spotrebny Uver alebo splatkovy spiotry Gver.
d) Lombardny Gver

Je to aver, ktory banka poskytuje na zaklade z#&lednprava na hnutey
majetok. NajastejSie pod tento hniitey majetok patria cenné papiere, tovar, ligalavky,
vkladné knizky, drahé kovy. Lombardny Gver méze€’ ppskytovany rovnako aj na
z&klade z&loZzného prava na prava. Tieto Uvery lypagkytované v rozmedzi 60 az 90 %

hodnoty zalohy.
e) Akceptany uver

, Je odvodeny od akceptu zmenky. Akcept zmenky gregst prijatie
zmenkového zavazku a akceptant sa stdva zmenk&njkonoh. Klient vystavi zmenku na
banku. Banka svojim akceptom potvrdi prijatie zroggko zavazku a stava sa zmenkovym

diznikom. Majitéom zmenky, s predajom kvalitnej zmenky, na ktereyg¢dena banka ako

® HORVATOVA, Eva. Bankovnictvo. Zilina: GEORG. 2009.177. ISBN 978-80-89401-03-1.
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diznik, nebude maproblémy. \WWase splatnosti je banka povinna zmenku skigo
preplatir. Klient véak musi predidm splatnosti vratibanke pgazné prostriedks*’

f) Avalovy Gver

Tento Uver je odvodeny od avalu zmenky. ,, Poddtatto Gveru spéiva v prevzati
ruéenia banky za zavazok svojho klientaivisetej osobe v pripade, Ze ten svoj zavazok

v stanovenej lehote nespint®

2. Dlhodobé avery

Skupina uverov s dobou splatnosti do 5 rokov. a& vEelov, na ktoré modzu bvy
prostriedky z nich vyuzité¢i uz prostriedky vyuziva napr. Stat alebo podnikdoZd sa
jedna o financovanie do financii alebo nakup majetku.dkledlhodobé Gvery pda

Horvatovej zardujeme:
1. Emisna pbiika

Zdroje ziskané bankou pri tomto type [@é3i sa nezapsitavaju do suvahy banky, banka
v takomto pripade plIni len sprostredkovake&l funkciu. Principom emisnej pdky je to,
Zze dIznik ziskava prostriedky na zaklade emisieedgja a nakupom tychto dlhopisov

bankou alebo inym subjektom kapitaloveho trhu.
2. Uverovy Upis — zavéazkova listina

Uverovy Upis jecasto povazovany za alternativu emisnej §gozina zéklade jeho
splatnosti. Medzi tymito pojmami vSak existuju dité rozdiely. Najpodstatnejsi rozdiel
je, Zze kym emisna p&ka je cennym papierom, zavazkova listina nim nieZ¢oho

vyplyva, Ze so zavazkovou listinou nie je moZnéhmgmva' na kapitdlovom trhu.
3. Komunalne a hypotekarne Gvery

Komunalny Uver je zabezpeny zaloZznym prdvom k nehniit@sti obce alebo vysSieho
tuzemného celku. Financovany jecs@ou vydavanim a predajom komunalnych obligécii.

Jeho ciéom je vyuZzitie nehnut@osti na verejnoprospesnéely. Hypotekarny uver je

”HORVATOVA, Eva. Bankovnictvo. Zilina: GEORG. 2009.179. ISBN 978-80-89401-03-1.
8 BELAS, Jaroslav a kol. Management kotmgich bank, bankovych obchodov a operacii. ZilinEQRG.
2010. s. 258. ISBN 978-80-89401-15-5
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jeden z najrozSirenejSich typov UGverov na Slovensbkedna sa o uver, ktory je

zabezpeéeny zaloZznym pravom k nehniitesti.

Uvery maju mnohatalich¢leneni, ktoré ich rozdeju aj na zaklade inych kritérii ako

napriklad doba splatnosti alebo charakter. M6Zedwa’ o ¢lenenie:

1. pod’a poskytnutej meny
a) uvery v domacej mene
b) UGvery v zahrarinej mene
2. poda poskytnutych zaruk
a) Uvery zaistené
b) Uvery nezaistené
3. pod’a spbsobuierpania
a) jednorazové lvery
b) avery vo forme Uverovej linky
4. poda subjektu, ktorému je Uver poskytovany
a) podnikat&ské avery
b) UGvery olganom
c) medzibankové Uvery

d) Gvery Statu, obciam, mestadm

¥ BELAS, Jaroslav a kol. Management kottigich bank, bankovych obchodov a operacii. ZilinEQRG.
2010. s. 256. ISBN 978-80-89401-15-5
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2. Ciel prace, metodika prace a metody skimania

Primarnym ciéom nasej zavetaej prace je skiumanie financovania SME klientely
komeknymi bankami na Slovensku ¢es rokov 2012-2018. Uili sme si ajcéiastkové
ciele, ktoré pomahali pri ndmni hlavného ci@. Prvyciastkovy ci¢ slGzi na teoretické
vymedzenie pojmov a oboznamenie sa s danou probkema Druhy ciastkovy ci€ je
sledovanie a zber Udajov o Uverovom financovanijnkBentely. Na zaklade druhého
Ciastkového cika sme sa dostali k poslednésiastkovému citu. Poslednyngiastkovym

cielom bolo grafické zobrazenie a nasledna analyzaoudaj

Pre dosiahnutie cfev bol pouzity metodologicky postup, zlozeny z @excasti
a metdd skumania. Na &atku sme pouzili reSerS a Studium domace] a zatman
literatury. Pracovali sme aj s metddou deskripkiera bola potrebna pri opise Uverového
procesu. Nasledne sme zozbierali Statistické Ud#g&ané od Narodnej centralnej banky.
Ziskané udaje sme neskor syntetizovali do jednéflkuc aby sme mohli vypracova
viacero analyz. Analyzou, teda tdenenim u(dajov nacasti a suvislosti, sme si
charakterizovali a objasnili Uverové financovanieigs posledného kalendarneho roka
arovnako aj péas celkového skimaného obdohizlsia pouzitd metdda v bakalarskej
praci bola metdda komparacie. Pomocou tejto metd&dye porovnavali finamé

prostriedky poskytnuté malym a strednym podnikordl’po

e Objemu poskytnutych fingmych prostriedkov,
« dizky zakladnej finatnej sadzby,

* Ucelu poskytnutého averu.

Tabu’ku a grafy obsiahnuté v praci sme vytvorili a vyhotlli na zaklade spominanych

udajov z Narodnej centralnej banky Slovenska.
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3. Vysledky prace a diskusia

3.1. Proces uverového financovania

1. Skumanie Ziadosti o poskytnutie Gveru

V tejto etape sa vymedzuju z&kladné parametre Uakounapriklad vySka averu,
predpokladané splatky Uveru a splatha&el Gaveru a druh Uveru. K dokladom ktoré je
potrebné prilozi k Ziadosti o Uver patri davé priznanie, &ovna zavierka, doklady
k G¢elu Uveru, vypis z obchodného registra. ddajejSie sa pri Ziadostiach o bankovy Gver

uvadzaju tieto chyby :

» nerealnosd podnikatéskeho zameru,

» nizka Urové znalosti o situacii na trhu v danej oblasti,
= silna zavislos od jedného odberdia resp. dodavata

= UspesSnaspodnikania je silne zavisla od jednej osoby,
= nizky podiel vlastnych zdrojov,

= zabezpé&enie Gvertf°

Slovak Bussines Agency uvadza prieskum tykajuci@®adov zamietnutia Ziadosti
0 Uver a medzi n&gastejSie dévody patria

* nedostatdné zabezp&enie (21%)

= nedostatok vlastnych zdrojov (16%)

» nedostatdna podnikatkska, Uverova historia (15%)
* Dbez udania dévodu banky (29%)

» nedostatény potencial podniku (5%)

= slaby Gverovy rating (15%)

2. Jednanie o zabez§ni Gveru

** MAJKOVA, Monika. MoZnosti financovania malych aetnych podnikov v SR: analyza $tandardného
a alternativneho financovania malych a strednyamnikov v podmienkach SR. Brno: Tribun EU s.r.0. 00
S. 62. ISBN 978-80-7399-590-4

! SLOVAK BUSINESS AGENCY. Analyza vyuzivania extertyforiem financovania MSP [online]. 2016.
29 s. [ cit. 10.4.2018] dostupné na : http://wwwagkncy.sk/sites/default/files/analyza_financovamisp.pdf

21



Banka sa musi zabezf proti pripadnej platobnej neschopnosti klienta
a pripadnym stratdm, ktoré z nej mézu vyptyviedzi nafastejSie spdsoby, ktorymi
moze klient rdit’ patri riéenie rititelom, avalova zmenka, bankova zaruka vystavena inou

bankou, zalozné pravo k hntikej alebo nehnufeej veci, zalozné pravo k ptddavke.
3. Vorlba spdsobu splacania

Spbsobov splacania uverov je viac a mbézu zavisgk druhu Gveru adelu jeho

pouzitia.

4. Uzavretie Gverovej zmluvy

5. Kontrola plnenia tverovych podmienok

Uverové podmienky pozname primarne a sekundarriemaRre su likvidita podniku (
schopnos podniku uhradzasvoje zavazky) a primerana kapitalova sila ( do&tenajetku

na rwenie). Tieto podmienky sa vo vSeobecnosti nazyegjionita klienta. Sekundéarne
podmienky su napriklad historia podniku, podniksky plan, poistenie Uveru,
preukazanie &elovosti Uveru. Na zaklade plnenia tychto podmiesakbanka nasledne

rozhodnesi bankovy Gver schvali alebo nfé.

VacsSina kometnych bank uplaiuje rozdielne trhové pristupy k jednotlivym trhovym

segmentom. Banka posudzuje obchod’adiska navratnosti,célovosti a zabezgenia.

* SOBEKOVA MAJKOVA, Monika. Ako financov& malé a stredné podniky. 1.vyd. Bratislava: lura
edition, spol. s.r.o. 2011. s. 63. ISBN 978-80-8d@13-13

22



3.2. Uverové financovanie SME klientely na Gizemi SR zaok 201¢
Graf 1. — Werové financovanie pdid dzky zakladnych finainych sadzie

1%

M Pohybliva sadzba + ZFSdo 1R
vratane
B ZFSnad 1 Rdo 5 R vratane

ZFS nad 5 R do 10 R vratane

W ZFSnad 10R

Zdroj : Vlastné spracovanie pbalNBS

Za rok 2018 az 89%prostriedkov,co je priblizne 27€ 150 000 eur, bolo
cerpanych \kratkodobyc!| Gverochso splatnou do jedného roka. Priblizne 6% tvo
avery so splatnesu od 1 do 5 rokovprostrednictvomktorych bolo na uUzemi S
cerpanychpriblizne 21(000 000 eur. Okolo 4% balerpané Gvergo splatno®u od 5 dc
10 rokov, prostrednictvom ktorych llo cerpanych zaokrihlene 12000 000 eur.
Najmenejcerpané Uvery su uvery ki dlhodobé so splatnteu az do 10 rokov nimi
bolo na Slovenskyoskytnutycl 33 053 000 eur. V tomto awasledujacich grafoch ¢
stadle hovori o Gvech, ktoré boli poskované SME Kklientel Celkové mnoZzstvo
poskytnutych finaénych prostriedkc bankami SME podnikom je 340 857 000 eur. Tu
je mozné vidié tendenciu SME klientely vybetiasi ¢o najkratSie Uvery, za ktorou
viacero réznych faktorov, toré to ovplywuju.
Uvery, sktorymi pracujeme, budeme rozdea’ <viacerych ftiadisk. Prvé Padisko je
charakter Gveru pod’a charakteu Gveru rozliSujeme tieto Gvery:

* prevadzkovéivery
e investiné uvery
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Uvery na nehnutmosti ¢ v nich :

* hypotekarndivery

» stavebné uvery

e medziGvery

e iné uvery na nehnutrost
* ostatné uvery

Druhé Kadisko je objemové hovori o tom vakej pgéiaznej vyske bol Uve
poskytovany:

« do 250000 vratan
* 0d 250 000 do DOO 000 vratane
« pnad 1 0000 eur.

Uvery poda charakteru porovnané celkovému mnoZstvu Uverov na SR za rok 2

moézeme vidié v nasledujucom grafe

Graf 2. — Bdiel tverov poth charakten

W prevadzkové Uvery Minvesticné Uvery [ Uvery na nehnutelnosti M ostatné dvery

Zdroj: Vlastné spracovanie ptaINBS
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Prevadzkovy uver je uver na financovanie prevady&bv potrieb podniku
Z celkového mnoZstvavero\ predstavuju iba 159oskytnutych finatnych prostriedkov
¢o je vo finantnom vyjadreni521 544 000 eurTieto typy Uvrov su délezité na
zabezpeéenie plynulej prevadzky podniku. Investych UGverov je prirodzene najvic
pretoZze nie kazda firma méa dostatok prostriedkovim@ncovanie investnych potrieb
Obyajne ide dinancovanie investného zameru, ktorym moZze tbyapriklad stavba,
modernizacia technolégii, rekonStrukcia dlhodobéhajetku. Investiné Uvery tvorie
skoro polovicu, presnejSie o, poskytnutych finatnych prostriedkov ich vyska je
1559 734 000 eurMedzi Gvery na nehnufeosti mézeme zaratlistavebn uvery,
medzilvery, iné Uvery na nehninesti ¢ hypotekarne Gvery. Uverov na nehriumasti
bolo spolu poskytnutycl priblizne 14% na celkovom podiel€o je najmenej,éo
predstavuje 459 10800 eur DalSou vyznamnou $as’ou sl iné Gver tvoria az 14%
a ich hodnota je 80834 000 eur.

Graf 3. —Podiel Gverov pokh objemwerpanych pgaznych prostriedkc

B do 0.25 mil. eura vratane M nad 0.25 mil. eur do 1 mil. eur vratane  ®nad 1 mil. eur

Zdroj: Vlastné spracovanie ptaiNBS

e

eur. Tieto Uvery nedokazu chdiriem pozndit' tak vé’mi ako dokazu Gvery objemoy

vacSie. Kvantifikovanecelkova vyska prostriedkov poskytnutych prostrethoim tychto
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Gverov je 601 798 000 eubal3im faktorom tu bola priemerna trokova sadzhaakbola
pomerne vysoka a pohybovala sa v rozpati 4-5 %o€hti viac bolo Gvero¥erpanych

v rozmedzi 250 000 - 1 000 000 eur, vo firmam vyjadreni je to konkrétne 709 270 000
eur, percentualne 21%. Pri tychto Gveroch bolanpeima Urokova sadzba podstatne nizSia
a pohybovala sa v rozpati 2-3%. Po Gveroch, ktagkytovali prostriedky vySSie ako
1 000 000 eur bol dopyt suverénne najvyssi. Jedozapétie tejto skupiny je absolutne
najvysSie a hlavny dévod jednozne je, Ze Uvery stakymito sumami dokdzu vo
vyznamnej miere ovplyviifungovanie, investnu cinnog’, prevadzku a celkovy chod
malého alebo stredného podniku. Az 6X%,su skoro 2 tretiny, bolierpané prostriedky
prostrednictvom tychto Uverov . Ich celkova vySkaahuje hodnotu 2 029 799 000 eur.

Graf 4. — Objem uverov celkom mésa za rok 2018

400000

350 000

300 000

250000

200 000
150 000 B Gvery celkom
100 000

50000

Zdroj : Vlastné spracovanie pkadNBS

Ako nazorny priklad, v akych objemoch byvaju uvendnikatdom poskytované
sme vybrali tento graf za rok 2018, zobrazujuckeeé mnozstvaterpanych finatnych
prostriedkov SME Kklientelou. Rozdiely medzi mesiaecrabyvaju markantné, konkrétne
v tomto roku sa pohybuju v rozmedzi 200 000 000aud00 000 000 eur. V predoslych
rokoch sa priemerne pohybovali medzi 100 000 OCBDE- 000 000 eur. V kazdom roku
z poslednych Siestich, a tento nie je Ziadna vyainiva najviac Gverov poskytovanych
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prave v mesiaci december. Jednym z dévodowopje objem Uverov najvySsi &&inou
prave v decembri, su firmy aich invest® Eely, ktorymi sa snazia o optimalizaciu ich
daiovych povinnosti v kalendarnom roku. Za decembdau rd018 bolo poskytnutych
361 325 000 eur. Sumarne za rok 2018 bolo poskythu8 340 867 000 euto je zo
spominaného obdobia najviac. Najmenej prostriedkmlo poskytnutych v druhom
kalendarnom mesiaci roka a to 226 884 000 eur.

Graf 5. — vyvoj priemernej urokovej miery celkovyaberov za rok 2018

4,5000

4,0000

3,5000

/\
AN / N\
- /S O/
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Zdroj: Vlastné spracovanie

V grafe je uvedeny vyvoj priemernej arokovej mietglkovych Gverov péas
dvanastich mesiacov roka 2018. Porovnhanim tejtenpernej urokovej miery a objemu
cerpanych celkovych Uverov zistime, Z&akavana nepriamo Uumerna zavislasedzi
cerpanymi Uvermi a vySkou urokovej miery nie je gmina, dokonca v mesiacoch dkg

arokova miera vysoka, je aj objararpanych Gverov vysoky.
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3.3. Uverové financovanie SME klientely na tzemi SR zagdas rokov
2012- 2018

Graf 6. — Analyza averového financovania na UzeRiz8 obdobie 2012-2018 v eurach

(tis.)
33 67
)9 85 30 46 30 50
2 4B 56 2 488594
2 2|72

2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018

Zdroj: Vlastné spracovanie ptaINBS

Pod’a dostupnych (dajov Néarodnej banky Slovenska bao Stovensku za
poslednych 6 rokov SME klientele poskytnutych dokod9 543 070 000 eur
prostrednictvom Uverov. Z grafu m6zeme usde az na mierny vykyv v roku 2014 sa
stale objem poskytovanych prostriedkov kazdoeo zvé&Suje. V roku 2013 sa celkova
situacia z pofadu bank oproti roku 2012 mierne zlepSilacaa mierne oZivovanie
ekonomickej aktivity podnikového sektora. V sektqguednikov sa mierne zlepSenie
prejavilo miernym rastom dopytu po Uveroch. Podikyeiktoré su potrebné pri poskytnuti
Gveru podnikom spltiisa nezmenili a ostali relativne pri¢heSpominany vykyv v grafe,
kde sa zroka 2013 na rok 2014 znizili prostriegigskytované malym a strednym

> NARODNA BANKA SLOVENSKA. Analyza slovenského finaného sektora [online]. 2014. 72 s. [ cit.
10.3.2018 ] ISSN 1338- 5577. dostupné na :
https://lwww.nbs.sk/_img/Documents/ _Dohlad/ORM/ArmMprotected/AnalyzaSFS2013.pdf

28



podnikom bol spésobeny najma miernym zdraZenimrmtioganid* (narastom priemernej
sadzby). Odrazilo sa to na dopyte malych a stredmy@dnikov, ktory mierne klesol.
Tendencia stupania poskytovanych prostriedkov prdeictvom Uverov sa preukazala aj
z roka 2014 na rok 2015. Medzira dynamika SME klientely objemu Uverov prekonala
hranicu 8,3%. Tento rast béhhany najmé investymi Gvermi, ktorych objem stupol
z649500 000 na 861500 000. Dopyt po uveroch Ipomidporeny dobrou
makroekonomickou situaciou a zmiewanim podmienok na poskytovanie (verov.
Zmiemovanie sa tykalo najma marzi, vysky uveru, spldatnako rovnako aj netrokovych
prijmov. Banky uviedli rozne faktory, ktoré danénkeétne uvénovanie podmienok
podporovali a medzi tieto faktory zaradili naprikl&konkurenciu od ostatnych bank
a pozitivnejsie vnimanie ekonomickej situ&cie/ roku 2016 op@ Gvery mierne rastli,
najma v dosledkoch prostredia nizkych Grokovycteida rastu doméacej ekonomity.
Pozitivne prostredie ovplywje makroekonomické veiny, ktoré mézZzeme ozdg za
hlavné faktory podporujlice dopyt po Gveroch. Vegsbkra&ovali op& investtné lvery

a to signifikantnou mierou z 861 500 000 na 1 1@2 600. V roku 2017 bol na Slovensku
zaznamenany pomerne silny rast Uverov v podnikosaktore, no v sektore malych
a strednych podnikov sa to aZ tak’'mé neodrazilo a narast sa spomalil. Takmer vSetky
banky, ktoré boli aktivne na podnikovom trhu Uvemaznamenali rast Gverov. Uverové
Standardy vtomto roku ostali nezmenené az na Wumimpoklesu arokovych marzi.
*Najviac prostriedkov prostrednictvom Gverov boloslpgnutych pre SME klientelu
v roku 2018. Vtomto roku bol plodnejSi druhy pdlrdkde bol zaznamenany narast

Gverov. Opdé za tym stala priaznivd ekonomicka situacia v kejia pomerne nizke

** NARODNA BANKA SLOVENSKA. Analyza slovenského finaného sektora [online]. 2015. 75 s. [ cit.
10.3.2018 ] ISSN 1338- 5577. dostupné na :
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irokové sadzby. Banky v tomto roku vSak spigli podmienky? V dnesnej dobe mame
na Slovensku podmienky, ktoré musi podnikasplni’, aby mu bol Uver poskytnuty.
Samozrejme s poskytovanim Gverov suvisia viaceo®lgmy, ktoré pramenia z historie.
Problémy suvisia najma s platobnou neschofmos Rozklad trhu byvalého
socialistického bloku spésobil, Ze I'ee podnikom sa na novovytvorenych trhoch
presadzovalo natoejSie a mnoho z nich sa ani presadédokazalo. Podniky sa potom
kauzalne dostavali do finanych problémov a neboli schopné pladivoje zavazky. Tym,
Ze na Slovensku nebola bankova legislativa dastate tychcasoch rozvinuta, podnikom
bolo umoznené prezivaa platobna neschopnbssa v désledkoch presavala aj na
nepoSkodené podnikdgké subjekty. Ako reakciu na tieto udalosti sa posée zaali
zavadza do uverovej politiky pravidla. Od roku 1995 nembhwer dosta Uplne kazdy,
no kritéria navratnosti eSte stale v tomto obdadial povazované za rozhodujuce. Dnes
sa podnikatéské prostredie na naSom Uzemi neustéle zlepSugaasti financovania su
stale véSie arozmanitejSie. Stale si vSak ziskanie bartk@uéveru vyzaduje, aby mal
Ziadaté istu histériu, a aby vedel preuk@izaze prostriedky v buducnosti navrati.
Ziskavanie arovnako poskytovanie Uverov ovplyvril@spodarska kriza. Pas krizy
rastla nezamestnartba mnoho spotrebifev sa dostavalo do finanej tiesne. Dopyt po

tveroch bol tak nasledne oslabény.
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Graf 7. — Vyvoj objemu Gverov za obdobie 2012-20Xirach (tis.)
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Zdroj: Vlastné spracovanie ptaiNBS

Na tomto grafe sa nachadza podrobnejSie znazormgn@a objemu Uverov za
spominané obdobie. Je konStruovany za obdobie 2012018 na mesaej baze.
V dlhodobom horizonte objem Gverov pre SME Kklientehierne rastie. V kratkodobom
horizonte je z tohto grafu pozorovitg aj vyrazny narast objemu UGverov v poslednom
mesiaci kazdého sledovaného roka a nasledny poldezgiatku kazdého kalendarneho
roka. Tento trend v kratkodobom obdobi je zobrazeaynasledujicom grafe, kde su

zobrazené poskytnuté Gvery za jednotlivé rokylleddlendarnych mesiacov.
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Graf 8.- Poskytnuté Gvery za jednotlivé roky pa#talendarnych mesiacov v eurach (tis.)
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Graf 9.- Podiel Gverov pdd dzky zakladnych finaimych sadzieb za obdobie 2012-2018

B Pohybliva sadzba + ZFS do 1 R vratane B ZFS nad 1 R do 5 R vratane
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Zdroj: Vlastné spracovanie ptaiNBS
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Graf 10.- P¢&et finartnych prostriedkov pdé dZky finartnych sadzieb za obdobie 2012-
2018 v eurach (tis.)
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Dominantny podiel je rovnako ako v roku 2018 pretoch so zakladnou finanou
sadzbou do 1 rok&erpané prostriedky prostrednictvom tychto Gverosathoji aZ vySku
17 827 869 000 eukp tvori az 91% z celku. Pri malych a strednych pkatrth si méZzeme
vSimnt’ tendenciu,¢im je sadzba kratkodobejSia, tym viac bolo Gverejot klientele
poskytnutych. O tom hovori aj fakt, Ze za sledovainéobie Uvery so sadzbou od jedného
do piatich rokov dosiahli vySku 1 123 347 000 & .je priblizne 6%. Nasleduju Uvery so
sadzbou od 5 do 10 rokov, pomocou ktorych boldeyyanych 444 989 000 eur. Pri
sadzbe, ktora je stanovend nad 10 rokov bolanvenalo dopytu po takychto Gveroch
a prostrednictvom nich bola §grpana vEmi malac¢ag’ financnych prostriedkov, ktora
netvori ani jedno percento z celkového podieltaReych prostriedkov bolo ¥grpanych
iba 146 865 000 eur.
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Graf 11. — Podiel averov pdd charakteru za obdobie 2012-2018
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Zdroj: Vlastné spracovanie ptaiNBS

Graf 12.- P¢et finartnych prostriedkov pdi (&elu Uveru za obdobie 2012-2018 v eurach
(tis.)
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Zdroj: Vlastné spracovanie ptaINBS
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Najviac p&aznych prostriedkov bolo ¥grpanych prostrednictvom investych
averov. Pomocou nich bola vo vyznamnej miere ovpbyana investina ¢innog’
podnikov a za obdobie skimanych siedmich rokov Ipalskytnutych 7 367 618 000 eur.
Tato suma je 38 percent z celku. MedaiSie typy poskytnutych Uverov o ktorych NBS
poskytuje informacie patria Uvery prevadzkové, yvea nehnuténosti a ostatné lvery.
Prevadzkové Uvery postupotasu prestali ktyytaké populdrne medzi malymi a strednymi
podnikmi, no stale je prostrednictvom nich poskgin¥ znana ¢ag’ peiaznych
prostriedkov. Ide 05532309 000 ewq tvori az 28%. Uvery na nehnimesti si
vSeobecne na Slovenskul'me obl'lbené, no pokiaide o SME Kklientelu, nie aZ 1tko.
Napriek tomu stéle bolo prostrednictvom nictterpanych nigo cez 2 178 875 000 eur.
Ostatné Uvery tvoria pomernelké, takmer Stvrtinova zlozku. Eur bolo prostredwnich
nich poskytnutych 4 464 268.

Graf 13. — Podiel tverov ptd objemucerpanych pgaznych prostriedkov za obdobie
2012-2018

B do 0.25 mil. eura vratane ™ nad 0.25 mil. eur do 1 mil. eur vratane = nad 1 mil. eur

Zdroj: Vlastné spracovanie ptaiNBS
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Graf 14.- P¢et finartnych prostriedkov pd@é objemu Gveru za obdobie 2012-2018
v euréch (tis.)
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Zdroj: Vlastné spracovanie ptaiNBS

Pri tomto grafe, stoji za zmienku jav, ktory poukj@z na to, Zze najviac si
podnikatelia beru uvery sfkkymi ciastkami a najmenej tie menSie. |ba 16% Uverov
z celkového podielu bolo do 250 000 eur a konkréirestrednictvom takychto Uverov
bolo poskytnutych 3 160 265 000 eur. O¢pieiac bolo poskytnutych tUverov v rozpati od
250 000 do 1000000, 23%¢o0 hovori 04476975000 eurach ceypanych
prostrednictvom tychto Uverov. Priblizne tri patitworia Uvery od 1 000 000 a vySSie,
ktoré su najolibenejSie SME klientelou. Takyto Rky Gver dokaze v zrtaej miere
ovplyvnit' fungovanie podnikov danej Keosti. 11 905 830 000 eur bolo dgrpanych
prostrednictvom tychto objemnejSich Gverov.
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Graf 15. — Vyvoj uverov pdi zakladnych finatnych sadzieb ( tis. eur)
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Kazda z tychto kategorii zaznamenalacnyanarast objemu Uverov, rovnako ako
bol narast zaznamenany pre celu klientelu malystieainych podnikov. Naj¢8ia zlozka
averov kratkodobych zaznamenala vo vyvoji poklesku 2013 na 2014 a z roku 2015 na
2016. Vo vSeobecnosti vSak tento typ Uverov ragtmkrétne od prvého skimaného roka
po posledny dosiahol narast na Grovni 37%. Uvergastzbou od 1 do 5 rokov vykazuju
VO VYVOji zn&ny narast, a to az Stvornasobny no tiez zaznamer@ahyvoji dva mierne
poklesy a to z roka 2014 na 2015 a rovnako z rék&¥ ha rok 2018. Uvery so zakladnou
financnou sadzbou boli na datku skimaného obdobia najmenej poskytované, no su
jediné, ktoré pdas celého obdobia vykazovali konStantny narastoyi sa neustale
zvySovala popularita medzi malymi a strednymi p&dni Aj to je dévod préo sa
prostrednictvom nich dnes poskytuje viac prostriediako prostrednictvom Uverov so
zékladnou finatnou sadzbou nad 10 rokov. Narast tejto poslednéggibaie nebol
enormny Vv porovnani s ostatnymi kategoriami. Tiéteery taktiez vykazovali znaky
periodicity. Vo vSetkych kategériach okrem kategotiverov so zakladnou fin&mou
sadzbou od 1 nad 5 rokov bola nagia hodnota dosiahnuté v roku 2018. Udaje vitidsu

su v tisicoch eur.
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Graf 16. — Vyvoj Uverov pdi charakteru Gveru ( tis. eur)
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Zdroj: Vlastné spracovanie ptaiNBS

Pod’a grafu si m6Zzeme vSimtitnarast zaujmu podnikov o Gverové produkty.
Jedint vynimku tvoria prevadzkové uvery, prostretimdm ktorych sa werpalo ¢im
blizSie k s@asnosti, tym menej Uverov. Oproti roku 2018 sa reha¥ prostriedkov
poskytnutych prave tymto typov Gverov znizilo ooviako polovicu. Ich krivka prevazne
klesala s vynimkou na dve situacie a za povSimraitg Udaj, Ze z roka 2017 na rok 2018
sa mierne ich objem zv¥sil. Najv&Sia zmena v tomto skimanom obdobi nastala pri
investénych Gveroch. Naju#ia hodnota bola zaznamenand prave v predoSlom
kalendarnom roku. Oproti minulosti su d&ae popularnejSie a dopyt po nich stupa
kazdor@ne. Tento jav je sposobeny priaznivou ekonomicktwasiou, ktora ovplyiuje
podniky arovnako aj Uverové podmienky, ktoré bardgfinaj0 mierne uvixiova’

a rozhodne nie su také prisne ako v minulosthaPeé prostriedky, poskytované nasej
klientele na nehnufeosti tiez rastu v dosledku uiimvania Standardov na ziskanie uveru.
Ostatné avery, ktoré Narodna banka Slovenska prd&pecifikuje a nekategorizuje tiez
rychlo rastud. Pri tomto type Gveru bol zaznamenaokles z roka 2016 na 2017, kde prave
v roku 2016 bolo poskytnutych najviac i@@&@nych prostriedkov za skimané obdobie

Siestich rokov.
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Graf 17. — Vyvoj uverov pdi objemu poskytovanych prostriedkov ( tis. eur)
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Zdroj: Vlastné spracovanie ptaiNBS

Uvery do 250 000 eur st najmenej popularne Gvesynpalé a stredné podniky, no
pozitivna sprava je, Ze ich popularita konStantheé wokov rastie. Rok 2018 je udavany
ako rok, kedy bolo na Slovensku najviac poskytniutgmostriedkov takymito Gvermi. Ako
faktor, ovplywiujuci dopyt po tychto Uveroch mézetbgozitivne a stale sa zlepSujuce sa
makroekonomické prostredie. Uvery v rozsahu od @BDdo 1 000 000 su jediny typ zo
skumanych Uverov, kde sa kazdare strieda rast a poklesiaei. Vo vSeobecnosti vSak
je mozné poveda ze objem sa z¥&uje a to s miernymi vykyvmi. Uvery nad 1 000 000
eur s najpopularnejSie a mnozstvo prostriedkokytasitych pomocou nich sa ziguje,

V predoslom roku dokonca prvy krat pokorili hran2®00 000 000.
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3.4. Diskusia

Tato cag’ bakalarskej prace je venovana skompletizovanynteditgem a diskusii.
V naSej analyze, zameranej na Uverové financovaailgch a strednych podnikov, sme sa
dokazali dopracovak roznym zaverom. Malé a stredné podniky su naeBisku vémi

obl'dbené a tvoria kU ¢ag’ podnikov.

Na zaklade skumania, méZzeme povedze zaujem malych a strednych firiem
o Uvery rastie. Medzi pfiny tohto rastu patri zlepSujuca sa umpwdomacej ekonomiky
a uvdnujuce sa podmienky ziskavania Uverov kaimgch bank. Na z@atku skimaného
obdobia (rok 2012)bolo uv¥oenych SME Kklientele 2 230872 000 eur. Na konci
skumaného obdobia (rok 2018) to bolo 3 340 867 @0@. Oproti vychodiskovému

obdobiu sa objem Uverov za 7 rokov zvysil o 49,76%.

Uvery poskytujice najwdie mnoZstvo prostriedkov st pre SME klientelu
najpopularnejSie ato plati ¢ms celého obdobia. Ide o uvery nad 1 000 000 eur.
V minulosti najrozSirenejSie prevadzkové Gvery zamanali vyznamny pokles a dnes ich
uz vystriedali v obubenosti investné uvery, ktoré naopak zaznamenali vyznamny nérast.
Malé a stredné podniky prejavili nafigd zaujem aj o Gvery s pohyblivou a zakladnou
financnou sadzbou do 1 roka. Najviac prostriedkov prdsicvom Uverov byva

poskytnutych ob§ajne v mesiaci december.
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Zaver

Zaveréna praca bola sustredena na financovanie malydrednych podnikov
averovymi produktmi od komenych bank. Citom prace bola analyza tohto financovania
za ukité obdobie. Skimané obdobie tejto prace bolo oledolrozmedzi rokov 2012-
2018. V uvode a v teoretickéasti sme si vymedzili teoretické pojmy. Zoznamihies sa
s definiciami pojmov tykajucich sa naSej bakalgrgiice ako napr. malé a stredné
podniky aich vymedzenie, koni®€ banky, financovanie. Zaoberali sme sa taktiez
ostatnymi informaciami o pojmoch, ktoré sa tykalimly bakalarskej prace. V kapitole
ciele, metodika prace a metddy skimania sme saeralolmetodikou a metodologickym
postupom potrebnym na dosiahnutiel'oie V tejto kapitole sme eSte charakterizovali
ciele. Kapitolu vysledky prace a diskusia smeatianartnutim Gverového procesu,
a chyb, ktorych sa podnikatelia pri Ziadosti o Udepu$aju. V tejto praktickegasti sme
sa primarne venovali opisu a analyze financovanayoh a strednych podnikov na
zaklade Statistickych udajov. Suavislosti, ktoréilzatychto Gdajov odvodené sme graficky
vyobrazili a interpretovali. Ras analyzy sme sa dopracovali k poznatku, Ze koréer
subjekty byvaju vo vikej miere ovplyviované ekonomickou situaciou v danej krajine. Za
naSe skumané obdobie siedmich rokov Slovenskocanedkroekonomické ekonomické
ukazovatele neprechadzali radikadlnymi zmenami. @emhierneny vyvoj sa podpisal na
viac-menej konStantnom vyvoji nasich skimanych okaov. Pozitivna ekonomicka
klima sa podpisala na kazdonom raste prostriedkov poskytnutych SME kientele
s vynimkou jedného rokaal3i poznatok z nasej prace je taky, ze malé drstrpodniky
zainajuc¢im d’alej tym viac upu&t’ od cerpania prevadzkovych Gverov. Naopak, skneo
velky rast zaznamenavaju Uvery invés#é. Tieto Uvery sa teSia najé&j popularite.
Pod’a ndsho nazoru, mézeme konStatowae nami splnené ciele prace sa nam podarilo

spinit’.
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