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ABSTRAKT

MUDRAK, Juraj: Financovanie za&inajiceho podniku. — Ekonomicka univerzita v Bratislave.
Fakulta podnikového manazmentu; Katedra podnikovych financii. — Veduci zédverecnej prace:

doc. Ing. Marian Smorada, PhD. — Bratislava: FPM EU,2021, pocet stran 48 s.

Cielom tejto bakaldrskej prace bola prezentacia sucasnych moznosti ziskania kapitalu pre
zacinajuci podnik cez Slovak Business Agency, Slovensku sporitelfiu a. s. a cez financovanie
pozickou od skupiny priatelov, nasledne ponuky vyhodnotit’ a vyselektovat’ najsucejSiu
moznost’ pre podnik AMEDIKA, s. r. 0. Bakalarska praca pozostava z 5 kapitol. Vyskytuje sa
v nej graf a 8 tabuliek. Kapitola 1 je venovana prezentacii sic¢asnych moznosti financovania
zacinajuceho podniku, charakterizujeme v nej aj pojem zac¢inajuici podnik a startup, nacrtdvame
rozdiel medzi oboma formami. V kapitole 2 a 3 sme charakterizovali ciel’ prace a opisali sme
vyuzivané metody pri praci. V kapitole 4 sme sa venovali porovnaniu a analyze trhovych ponuk
a ponuky pdzicky od priatel'ov. Dospeli sme k zaveru, ktory sme oddvodnili. V kapitole 5 sme

nacrtli d’alsi problém pre buduci vyskum

KPacové slova:
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Juct p > > P p



ABSTRACT

MUDRAK, Juraj: Financing of starting company. — University of Economics in Bratislava.
Faculty of Business Management; Department of Corporate Finance. — Thesis Supervisor:
doc. Ing. Marian Smorada, PhD. — Bratislava: FPM EU, 2025, number of pages 48.

The aim of this bachelor thesis was to present current capital acquisition options for a start-up
business through Slovak Business Agency, Slovenska sporitelnia a. s., and financing via a loan
from a group of friends. The thesis further evaluates these options and identifies the most
suitable one for the company AMEDIKA, s. r. 0. The thesis consists of five chapters and
includes one graph and eight tables. Chapter 1 focuses on presenting current financing
possibilities for start-up businesses. It also defines the terms “starting company” and “startup,”
and outlines the differences between them. Chapters 2 and 3 describe the aim of the thesis and
the methodology used in the research. Chapter 4 is dedicated to the comparison and analysis of
market offers and the loan option from friends, leading to a justified conclusion. Finally,
Chapter 5 outlines a related issue suitable for future research.

Keywords:

Starting Business, loan, loan from group of friends



Obsah

Z0Z0AM tADUIICK ..o 9
A0V 41 b: 1 B ¢ § (0 ) AU P PP 9
Z0ZNAM SKIALIEK .....eiiiieiii e 10
L6270 OO 11
1 Suacasny stav problematiky doma a v zahraniCi..........cocevvivieiiiiniiiin i 13
1.1 Definicia pOdniku .......ccveiiiiiiiiiiie e 13
1.2 Definicia StartupOV.......cccciiiiiieiieeeese e 14
1.3 Delenie zdrojov financovania ............cecveveiieninieseeiese e 16
INtEINE ZATOJE .t 17
EXterné fiNanCOVANIC. .......couiiiuiiiiiiiie ettt 18

2 CHEL PIACE. ..ttt 25
3 Metddy @ metodika PraCE........ceeiiiiiiieiiiiiie e 26
4 VYSIEAKY PIACE ..eeeiiiiiieiiieiieese et 28
4.1 Profil podniku AMEDIKA S. T. 0. cocoiiiiiiiiiicic e 28

4.2 Financovanie za¢inajiceho podniku tiverom cez Slovak Business Agency. 29
4.2.1 Podmienky poskytnutia UVEIU ........cccoviiviiiiiiniiiiie e 29
4.2.2  Produkt MikropdZzicky od Slovak Business Agency ...........cceevrevervrnene. 30

43 Financovanie za¢inajuceho podniku tiverom od Slovenskej sporitel’ne, a. s.32

4.3.1 Podmienky poskytnutia UVEIU ........cccceoiiiiiiiiiiiiiie e 32
4.3.2 Produkt Giveru od Slovenskej sporitelne a. s. .......ccocevvvrviiiriviiicniinnnenn 33
4.4 Financovanie zacinajuceho podniku pomocou poziciek od priatel'ov ................ 33

4.5 Porovnanie podmienok financovania uverom od Slovenskej sporitelne a. s.,

Slovak Business Agency a financovanim pdzickou od priatelov pre AMEDIKA, s. r. o.... 36

4.6  Vyhodnotenie moznosti financovania a odporucenie najvhodnejSieho variantu

40



5 DISKUSIA @ ZAVET ..iiiiiiiieiiie sttt ettt et ettt e e et e e e e et ee e b et e e eeeseeess b s s reeeseresnnns 42

Z0znam pouZite] HEETALUTY: .....cviiieiiiiiiiie e 44



Z.oznam tabuliek

Tabul’ka €. 1: DefiniCie StartupOV.......cccviiiiiiiiiiiiiie e 15
Tabul’ka €. 2: Financovanie Gverom od Slovak Business AZency.........cccovvevervennnn 31
Tabul’ka €. 3: Prehl’ad ucelového tiveru od Slovenskej sporitel'ne, a.s. .......ccccovvvennenn 33
Tabul’ka €. 4: Prehl'ad financovania pomocou p6zicky od priatelov........c.cocvveiinenns 35
Tabul’ka €. 5: Prehl'ad evaludcie podmienok financovania...........cccoeveeiiieiiiieniiinnns 36
Tabul’ka €. 6: Bodové vyhodnotenie kritérii s priradenou vahou.............ccccceevvinennnn 38
Tabul’ka ¢ 7: Bodové vyhodnotenie UVEIOV ..........ccueiiiiiiiiiiieiinie e 39
Tabul’ka ¢&. 8: Prehl'ad vyslednych ¢isel produktov od SLSP a SBS...........cccoiiii 41

Zoznam grafov

Obrazok ¢. 1: Graf delenia zdrojov financovania podniku podl’a Belanovej (2010)



Z.oznam skratiek

074
BA
EBAN
HDP
BAN
VC

SLOVCA

ICO

SZCO

SLSP

SBA

Obchodny zakonnik

Business angels

European Business Angels Network
hruby domaci produkt

Business Angels Europe

Venture Capital (rizikovy kapital)
Slovenska asociacia private equity a rozvojového kapitali
akciova spolo¢nost’

spoloc¢nost’ s ru¢enim obmedzenym
Identifikacné ¢islo organizécie
Samostatne zarobkovo ¢inné osoba
per annum (za rok)

Slovenska sporitelnia, a. s.

Slovak Business Agency



Uvod
Zacinajuci podnikatelia st rovnako ako aj maly a stredny podnikatelia chrbtovou kost’ou
ekonomiky kazdého Statu. Ich vyznam je spdjany s vytvorenim novych pracovnych miest,
podiel'anim sa na tvoreni komundlneho prostredia a prispevkom do hrubého domaceho
produktu. Napriek vSeobecne uznavanému vyznamu sa zacinajuci podnikatelia stretavaji so

vstupnymi bariérami ako je aj financovanie takychto podnikov.

Podstatou ziskania kapitdlu v ekonomickych zaciatkoch podniku je pokryt prvotné
naklady spojené so vznikom podniku ako aj preklentit’ obdobie nizkej ekonomickej aktivity do
vyskytu obdobia s relevantnym obratom. Neustdlym vyvojom vznikaji platformy akou je
patreon.com, ktord funguje na principe ziskania mikroprispevkov od velkého mnozZstva osdb,
a ktord prispieva k znizeniu vstupnej ekonomickej bariéry. Alternativnym a inovativhym
zdrojom ziskania kapitdlu su v sti¢asnosti stale populdrnejSie moznosti ako business angels
alebo venture kapital. Tieto moznosti sleduju najméd podniky s moznostou rychleho rastu
obratu, vysokou pridanou hodnotou — startupy. Pre klasické zacinajice podniky su tieto
moznosti financovania nedosiahnutelne, preto pri hl'adani moznosti ziskania kapitdlu sa
obzeraju po klasickejSich moznostiach akymi st vlastné uspory, p6zicky od priatelov alebo

uvery od bankovych subjektov.

Cielom tejto bakaléarskej prace bolo zorientovat' cCitatel'a v problematike ziskania
vyselektovat' a vyhodnotit’ najvhodnejSiu moznost ziskania kapitdlu pre nami zvoleného
redlneho zacinajuceho podnikatela. Pre uspeSné dosiahnutie ciela sme v tejto praci
charakterizovali za¢inajuceho podnikatel’a, vypisali sme rozne definicie startupu a opisali sme
rozlicne moznosti ziskania kapitalu. Determinujucim prvom tejto bakalarskej prace bola
selekcia spravneho zacinajuceho podnikatela, ktory ndm zazdielal svoju situaciu a svoje
kritéria, pomocou ktorych ucinil rozhodnutie. Po zvazeni kritérii sme sa rozhodli vybrat
nasledovné trhové moznosti: Program pre za¢inajucich podnikatel'ov od Slovenskej sporitel'ne,
a. s. a program Mikropdzicky od Slovak Business Agency. Tieto moznosti sme porovnavali
spolu s navrhnutou mozZnost'ou od podnikatela, a to pdzicky od priatel’'ov, ktorti ndm podnikatel

zazdiel'al. Vysledné hodnotenie sme vytvorili na zédklade zoradenia preferencii podnikatela.
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Vypocitali sme ceny tverov a vyhodnotili a odporucili najvyhodne;jsi variant ziskania kapitalu

so zretel'om na poziadavky podnikatela.

12



1 Sucasny stav problematiky doma a v zahranici

1.1Definicia podniku
Pre dostatocné pochopenie tejto prace je dolezité si na zaciatok zadefinovat’ niekol’ko
zakladnych pojmov. V praci sa budeme zaoberat financovanim pociatocnej fazy podniku

a startupu.

Pojmy podnikatel’, podnikanie a podnik st vymedzené v zakonom ¢.513/1991 v Obchodnom

zakonniku (OZ). Pojem podnikatel’ je definovany v § 2 ako:

a) Osoba zapisana v obchodnom registri,

b) Osoba, ktora podnika na zéklade zivnostenského opravnenia,

c) Osoba, ktord podnika na zaklade iné¢ho nez zivnostenského oprévnenia podla
osobitych predpisov,

d) Fyzickd osoba, ktord vykonava polnohospodarsku vyrobu aje zapisand do

evidencie podl'a osobitého predpisu.
Pojem podnikanie je vymedzeny nasledovne:

Podnikanim sa rozumie sustavna ¢innost’ vykondvana samostatne podnikatel'om vo vlastnom

mene a na vlastnl zodpovednost’ za i¢elom dosiahnutia zisku.
Pojem podnik je d’alej v zakone vymedzeny podl'a § 5 nasledovne:

Podnikom sa na tcely tohto zdkona rozumie stibor hmotnych, ako aj osobnych a nehmotnych
zloziek podnikania. K podniku patria veci, prava a iné majetkové hodnoty, ktoré patria
podnikatelovi a sliZia na prevaddzkovanie podniku alebo vzhl'adom na svoju povahu maju

tomuto ucelu sluzit’.

Podla eurdpskeho prava je podnik definovany v SirSej definicii ako: ,akdkol'vek jednotka,

vyvijajica hospodarsku ¢innost’, bez ohl'adu na jeho pravnu formu*““(DolejSova, 2008).
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1.2Definicia startupov

V sucasnej dobe neexistuje jednotna definicia pojmu startup (Luger a Koo, 2005). To,
samozrejme, so sebou prinaSa nespravne pochopenie tohto pojmu. Startup sa vo vSeobecnej
populacii udomacnil ako pop-kultirny pojem bez jasného vymedzenia. Pre tcely tejto prace sa
nizSie budeme venovat’ jeho definicii, porozumeniu a pochopeniu rozdielov medzi startupom

a tradi¢nym podnikom.

Z definicii uvedenych nizSie v Tabulke €. 1 si m6Zzeme uvedomit’, Ze startup nemozeme
definovat’ len ako novovzniknuty podnik. Tento vyrok potvrdzuju Luger a Koo (2005) vo
svojom c¢lanku, kde sa detailnejSie zamerali na definiciu tohto pojmu a mimo iné poukézali na
kritérium aktivity a nezéavislosti, ktoré musi podnik spliiovat’, aby mohol byt povazovany za

startup.

Aktivnym podnikom definujeme podnik obchodujlici s produktom ¢i sluzbami.
V sucasnosti totizto moZeme narazit na podniky, zapisane v registri, ale v skutocnosti

nevytvaraju ziadnu aktivitu. Tieto podniky nie su cielom tejto bakalarskej prace.

Kritérium nezavislosti d’alej vylu€uje pobocky spolocnosti ¢i dcérske firmy. Aj samotni
autori Luger a Koo (2005) st si vedomi prisnosti kritéria vo svojom ¢lanku, preto sa neskor
venuju ,,spinoffom®, ¢o st nové firmy, ktoré vznikli oddelenim od stcasnych aby vytvorili

vlastnu firmu (Garvin, 1983).

Ked’ze ,,spinoftfy* vznikli oddelenim sa od sucasnych firiem, mohli by sme ich podla
definicie vyradit, avSak Lunger a Koo (2005) piSu, Ze sa musime zamerat’ na samotny vzt'ah
novovzniknutého ,,spinoffu a predchadzajicej firmy. Pokial je ,,spinoff pravne a finan¢ne
nezavisli od svojej materskej spolo¢nosti, mézeme ho povazovat’ za startup. Hoci je kritérium
nového a aktivneho podniku jasne dané, kritérium nezavislosti zavisi od posudenia vyskumnika

a oblasti, ktorti skima (Luger a Koo, 2005).

Ries (2011) stihlasi s Luger a Koo (2005), pridava k definicii navySe aj mieru neistoty,
v ktorej startupy posobia. Giardino a kol. (2014) podporuje myslienku Riesa (2011). Ten do
definicie zahriiuje okrem miery neistoty, tak aj mieru inovécie, ktoré nam tieto podniky

prinaSaju. Podla neho, startupy objavuji nové moZnosti rieSenia problému (Giardino
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akol.,2014). Za zmienku stoji aj miera neuspechu, s ktorou sa startupy stretavaju, na ¢o

poukézala Davilla a kol. (2010).

Tabul’ka €. 1: Definicie startupov

Definicia Autor

Startupom nazyvame maly a novovzniknuty | Cambridge =~ Advanced  Learner’s

podnik Dictionary & Thesaurus (2020)

Za startup mdézeme povazovat’ podnik, ktory je | Luger a Koo (2005)

novovzniknuty, aktivny a nezavisly.

Startup je inStitucia, ktora dodava nové | Ries a kol. (2011)
produkty alebo sluzby v podmienkach

extrémnej neistoty.

Startupom oznacujeme spolo¢nost’, ktora | Giardino a kol. (2014)
objavuje nové moznosti rieSenia problému.
V segmentoch, kde rieSenie nie je na prvy

pohl'ad zndme a trh je nestabilny.

Startupom rozumieme docasnu organizéciu, | Blank a Dorf (2020)
ktora hl'ada profitabilny business model, ktory

sa da rozsirit’ a opakovat’.

Startup su podniky, ktoré pracuju | Davilla a kol. (2010)
s radikdlnymi inovéaciami a velkym rizikom,

¢o mnohokrat kon¢i ich netispechom .

Startup je podnikatel'sky subjekt, ktory vyvija | Staskievicz a Havlikova (2016)
urcity produkt €1 sluzbu a pristupuje k rieSeniu
problému inovativnym sposobom. Je to
podnik, ktory ma potencial rastu, ako
zprijmového  hladiska, tak aj poctu
zékaznikov, sucasne ale potrebuje pre svoj rast
investicie. Hlavna ulohu v startupe vykondva

zakladatel’.

Zdroj: Vlastné spracovanie
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Blank a Dorf (2020) v definicii zdéraznuju mieru rastu podniku. Startupy st znadme
rychlym rastom, ¢o znamend, ze sa dokdze adaptovat’ na zmeny. S tym sthlasi aj Staszkiewicz
a Havlikova (2016), ktori definovali startup ako podnik s vel'kym potencidlom rastu, aj ked’
k svojmu rozvoju ¢astokrat potrebuji investorov. O rychlom raste sa zmienil aj Giardino a kol.
(2014), kde vo svojom ¢lanku konstatoval, ze hlavnou charakteristikou startupu je vysoka miera

neistoty a rychly rast.

Z vyssie uvedenych definicii mozeme prehlasit’ nasledovné: hlavnymi charakteristikami
startupu su: inovacia, rychly rast a s tym spojené riziko neuspechu, maly novovzniknuty podnik

a opakovatel'nost’ business modelu.

1.3 Delenie zdrojov financovania
V tejto podkapitole si rozdelime zdroje financovania podniku. Belanova (2010)

rozdel'uje zdroje financovania nasledovne:

1 Interné — rezervy, odpisy, nerozdeleny zisk
2 Externé, ktoré sa rozdel'uju na:
a. Vlastné — financovanie z vkladov vlastnikov
b. Cudzie, ktoré delime na:
1. Tradicné — Bankovy uver, leasing, emitovanie dlhopisov
1. Alternativne - Rizikovy kapital (Venture), Business angels,

crowdfunding
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Obrazok €. 1: Graf delenia zdrojov financovania podniku podl’a Belanovej (2010)

Financovanie z

Rl vlastnych zdrojov

Externé Bankovy tver,

Tradi¢né Leasing, Emitovanie
dlhopisov,...

Zdroje financovania Cudzie
podniku

Venture capital,
Alternativne Business angels,
Crowdfunding
Odpisy, rezervy,

Interné P
nerozdeleny zisk

Zdroj: vlastné spracovanie

Vzhladom na tému  moZnosti financovania podniku v zaciato¢nych fazach
ekonomického Zivota, sa dalej budeme venovat' len tym formam, ktoré povazujeme za
relevantné ako su: nerozdeleny zisk, vklady vlastnikov, financovanie pomocou priatel'ov
arodiny, leasing, bankové financovanie uverom, financovanim pomocou business angels

a venture capital aj crowdfundingom.

Z povahy Venture capital a Business angels, ktory uvadzame niz$ie, najma preto, zZe pri
obidvoch moznostiach financovania dochadza k investicii do podniku vymenou za podiel
spolo¢nosti, budeme tieto moZnosti financovania uvadzat’ pod vlastnymi zdrojmi financovania

podniku, a teda rozporovat delenie podl'a Belanovej (2010).

Interné zdroje

Interné zdroje financovania st také, ktoré st vysledkom ekonomickej aktivity podniku.

Nerozdeleny zisk

Nerozdeleny zisk je ¢ast’ zisku po zdaneni, ktora nebola vyuzita k tvorbe fondov zo zisku
alebo k vyplateniu dividend. Zisk je tiez ukazovatel'om efektivnosti hospodarenia a ispesnosti
podniku, pocita sa ako rozdiel medzi vynosmi a ndkladmi podniku alebo ako rozdiel medzi
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vlastnym imanim na zaciatku a na konci sledovaného obdobia. Po zdaneni zisku si vlastnici
podniku cast’ odcerpaji, zvysok je ponechany v podniku ako interny zdroj financovania

(Jano$ova,2008).

Nerozdeleny zisk patri medzi najddlezitejSie zdroje financovania podniku v jeho
uvodnych fazach. Pri tradiénych podnikoch musi vlastnik pamétat’ na tento ciel’ od zaciatku pri
rozhodovani sa. Tradi¢ny podnik mé& zvidcSa obmedzeny pristup k alternativnym zdrojom
financovania, preto je zisk zakladnym zdrojom financovania uz zabehnutého podniku. Naopak,
startupy, v zavislosti od ich rieSenia, ktoré prinasaju na trh, sa mnohokrat vyzaduje dokaz

uskutocnitel'nosti, ktory nenesie finan¢ny charakter.

Externé financovanie

Externé financovanie je kazdé financovanie, ktoré nie je vysledkom ekonomickej
aktivity podniku. Pomaha financovat' podnik v ¢asoch nedostatku internych zdrojov.
Dostupnost’ tychto zdrojov je zavisla od ekonomickej atraktivnosti podniku, pripadne od

socialnej siete vlastnika, napriklad pri vyuziti moznosti ziskania p6zic¢ky od priatelov a rodiny.

Externé zdroje sa vyuzivaji predovSetkym na financovanie kratkodobych potrieb
podniku. Ich nevyhodou je vznik zavislosti na veritel'och (Brealey a kol., 2014). Externé zdroje
mozu byt vlastné alebo cudzie. V pripade externého vlastného kapitalu je poskytovatel’ obvykle
vlastnikom alebo spoluvlastnikom podniku, pri cudzom externom kapitale je poskytovatel
veritel'om s pravom naroku na vratenie kapitalu v dohodnutej cene a Case (Rezidkova, 2012).
K externému zdroju kapitalu patria napriklad aj mzdy vo¢i zamestnancom, v takomto pripade

sa nejedna o vratenie kapitalu, ale o formu uhradzovania uz vzniknutého zavézku.

Vlastné financovanie cez vklady vlastnikov

Vklady vlastnikov st vyuzivané najmi v zaciato¢nych stadiach podnikania, ked’ podnik
pracuje bud’ na vyvoji produktu alebo business modelu, a zaroveil disponuje prevazne hmotnym
majetkom. V tychto fazach je pre podnik naro¢né ziskat’ tver, preto vyuziva prave tito formu

financovania (Berger a Udell, 1998).
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Vklady vlastnikov st najdolezitejSou formou financovania podniku. Vznikaja ako
osobné uspory zakladatel'a podniku ¢astokrat z predchadzajuceho zamestnaneckého pomeru.
Podnikatel’ vklada kapital do spolo¢nosti pri zalozeni spolo¢nosti vo forme zdkladného imania
a neskor moze vlozit’ d’alsi kapital. Okrem samotnej finan¢nej transakcie, vlastnik dava najavo

sebavedomie a vieru vo svoj podnik a pontukané rieSenie.

Vlastné financovanie cez business angels

Eurdpska komisia (2020) definuje business angels (BA) nasledovne: business angels su
sukromné osoby, ktoré bud’ samostatne investuju svoje sukromné peniaze do spolo¢nosti alebo
investuju peniaze zdruzenia business angels, kde zvycajne jeden Clen zdruzenia prevezme
veducu tlohu. Angels zvyc¢ajne nemaju predoslé rodinné viazby na investiciu do ktorej investuju
a rozhoduju sa samostatne — nespoliehaju sa na inych nezavislych manazérov. Vedtci investor
zastdvajuci bud’ samého seba alebo zdruzenie sleduje svoju investiciu po jej vykonani
a poskytuje svoju znalost’, expertizu a podporu spolo¢nosti, do ktorej investoval. Moze takisto
poskytovat aj nejakti formu koucingu. Berger a Udell (1998) Dalej dopliiaju, Ze business angels

tak isto ako aj venture capital investori investuju vel'mi selektivne a s vysokym potencidlom.

Business angels investuju do podniku vymenou za podiel v spolo¢nosti, s cielom
buduceho prijmu zisku (Sohl, 2012). Vécsinou sa jedna o investorov posobiacich v rovnakej
sfére ako podnik do ktorého investuju, preto maji business angels vacsi prehl'ad, lepsi pristup
k informaciam o danom podniku (Berger a Udell, 1998). Mondala (2016) pojednava o hlavnej

nevyhode tohto modelu a to dlhy proces hl'adania a vyberu business angel.

Statistika European Businesss Angels Network (EBAN) z roku 2023 udava, Ze v roku
2022 na uzemi Slovenska pdsobilo 120 Business angels, ktori zrealizovali 8 transakcii
v celkovej hodnote 900 tisic EUR, ¢o predstavuje medziroény pokles o 43%. V pomere
ukazovatel'a BA investicie k hrubému domacemu produktu (HDP) je Slovensko na 5. mieste
od konca. Za nami sa umiestnili krajiny ako Bielorusko, Kosovo ¢i Severné Macedonsko.
Platforma Klub podnikatel'skych anjelov Slovenska, ktord sprostredkovéavala kontakt medzi

zaujemcov s investormi, pdsobiaca od roku 2011, v roku 2021 ukoncila svoju ¢innost’.

19



Existuju aj iné organizacie podobného zamerania. Na eurdpskej urovni pdsobia EBAN,
a Business Angels Europe (BAN) ktoré investuju a pomahaju zviditelfiovat’ rozvoj tohto typu
investovania. Keiretsu Forum, organizécia sidliaca v Prahe s globdlnym zameranim taktiez
vytvara platformu na stretdvanie sa zdujemcov s BA. CrossEUWBA zase zdruzuje Zenské

investorky so zenskymi zaujemcami.

Vlastné financovanie cez venture capital

Venture capital (VC) sa do slovenciny obycajne prekladd ako rizikovy kapital, ¢o

z nasho pohl'adu nie je spravny termin.

VC predstavuje investiciu do vlastného kapitadlu podniku. Investor o¢akava znacny
vynos z poskytnutého kapitalu. Investor zvysi zdkladny kapitdl podniku, ¢im podnik ziska
potrebné financie na rozvoj a po rokoch sa podiel VC investora predd a investicia sa vrati spat’

do fondu (Zinecker a Rajchlova., 2013).

Na rozdiel od Business angels investovania, ked’ do podniku investuje jednotlivec alebo
menej pocetnad skupina investorov s nizSou sumou, venture capital je zvac¢sa nepriamy sposob
financovania. Venture capital fondy zbieraju finan¢né prostriedky od skupin investorov,
a potom ich investuju do podnikov s predpokladanym vysokym potencialom rastu, do venture
capital fondov zvyknl investovat’ rozne finan¢né a investicné spolocnosti. (Berger a Udell,

1998).

Charakteristickou vlastnostou venture capital je financovanie po etapach. Tymto
spdsobom si investor udrzuje dobry prehl'ad a informacie o podniku, a zaroven ho drzi pod
kontrolou (OECD, 2004). Podl'a Gompersa (2001) je financovanie po etapach zarukou ochrany
investora, ktori méze dany projekt alebo podnik prestat’ financovat’ ¢i pozastavit’ financovanie

v pripade negativneho vyvoja okolnosti.

Vyhody anevyhody financovania podnikov z venture capital, Veber a kol., (2012)
pomenuva nasledovne. Vyhodami st nulovy zaporny vplyv na cash-flow podniku, nakolko
podnik pocas obdobia trvania investicie neplati Ziadne Uroky ani splatky. Fakt, Ze investor sa
podiela na zisku podniku (a s tym spojenim riziku), ma sklony vystupovat' ako pozitivny
obchodny partner, ktory poskytuje rady, poznanie a koucing. Nevyhodami podl’a Vebera a kol.,
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(2012) su: vyssi podiel v spolo¢nosti ako odplatu za podstupené riziko a poziciu v podniku kde

ovplyvnuje kontrolu a strategické rozhodovanie.

Na uzemi Slovenska posobi SLOVCA - Slovenskd asociacia private equity
arozvojového kapitalu, ktora zastreSuje spolocnosti pdsobiace vo sfére VC s cielom
propagovat’ tito moznost’ ziskania zdrojov, asistencie podnikom pri hl'adani takéhoto investora
a samotnym sietovanim. Prislusnikmi SLOVCA su napriklad: Fond inovécii a technologii,

Narodny holdingovy fond, Eterus Capital.

Vklady vlastnikov su najddlezitejSou formou financovania podniku. Vznikaji ako
osobné uspory zakladatel'a podniku castokrat z predchadzajuceho zamestnaneckého pomeru.
Podnikatel’ vklada kapital do spolo¢nosti pri zaloZeni spolo¢nosti vo forme zakladného imania
a neskor moze vlozit' d’alsi kapital. Okrem samotnej finanénej transakcie, vlastnik dava najavo

sebavedomie a vieru vo svoj podnik a ponukané rieSenie.

Cudzie financovanie cez priatel’ov a rodinu

Tato forma financovania zvycCajne prichddza ako druha moznost v poradi vyuzitia
extern¢ho kapitalu pri nedostatku interného kapitdlu (prvou moznost'ou su vklady vlastnikov
spolocnosti). Priatelov a rodinu zarad’'ujeme so ,.trust kapitalu.* Umoziuje ho vztah a dovera
medzi veritel'om a dlznikom (Abbasi a kol., 2017). Vyhodou trust kapitalu je motiv investora,
ktory nie je finan¢ny. Investor poskytuje kapitdl s nulovym alebo nizkym urokom oproti
si¢asnému trhu. Na druhej strane, nevyhodou je poSkodenie osobnych vztahov vlastnika
s investorom, ak nastand finan¢né problémy a zaroven samotnd limitacia vysky vyuZitia trust

kapitalu (Lee a Persosn, 2016).

Cudzie financovanie cez leasing

Leasing je forma prendjmu nehnutel'n¢ho ¢i hnutel'ného majetku vd’aka zmluve medzi
podnikom a Leasingovou spolo¢nost’ou (Kislingerova a kol., 2010). V tejto forme st pritomné
3 subjekty: najomca, dodavatel a leasingova spolo¢nost’. Leasingova spolo¢nost’ prenajimajuca
dany objekt prenajimatel'ovi na zédklade najomnej zmluvy, uzatvéra kontrakt s dodavatel'om na
ktpu objektu. Po ukoneni ndjomnej zmluvy mdzu nastat’ tri scenare: navrat objektu leasingove;j

spolo¢nosti, odkupenie objektu alebo k znovu podpisaniu ndjomnej zmluvy.
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Pozname finan¢ny a operativny leasing. Operativny leasing sa uzatvara na kratSiu dobu.
N4jom je zvicsa kratsi ako zivotnost’ objektu. Naklady na poistenie, servis a pod., ako aj rizika
spojené s prenajmom objektu nesie leasingova spolocnost. Po ukonéeni najomnej zmluvy
operativneho leasingu, objekt je ponechany vo vlastnictve leasingovej spolocnosti (Kislingerova

a kol., 2010).

Objektom finan¢ného leasingu je zvédcSa majetok urceny na dlhodobu spotrebu. Po
ukonceni najomnej zmluvy je objekt odkipeny ndjomcom za vopred dohodnuti symbolicka
cenu. Schéma priebehu leasingu je: ndjomca plati splatky za objekt najmu a kontrakt je platny
pocas celej zostatkovej zivotnosti objektu. Na rozdiel od operativneho leasingu, pri finanénom,

vSetky rizikéa naklady s prenajimanym objektom nesie ndjomca (Kislingerova a kol., 2010).

Leasingova zmluva sa sklada z: tvodného ustanovenia (pomenovanie zmluvnych stran
a predmetu zmluvy), Specifikacie predmetu leasingu, finanénych podmienok (celkova cena
leasingu, nastavenie platobnej schémy ako aj sankcii), vymedzenia prav a povinnosti zmluvnych
stran, pri finanénom leasingu sa definuje aj prechod vlastnictva. Zmluvy zvy€ajne obsahuju aj

dodatky, ktoré vymedzuju rieSenia budtcich sporov a podobne.

Vyhodou vyuZitia leasingu je zniZzena financna zat'az na spristupnenie vyuzitia objektu,
najomca nemusi zaplatit’ ihned’ obstardvajucu cenu zaroveil moze objekt vyuzivat. Objekt
leasingu je mozné odpisovat’ (pri finanénom leasingu), a zaroven platby znizuji zaklad dane.

Nevyhodou je zvySena celkova obstaravacia suma oproti priamej kupe.

Cudzie financovanie cez bankové financovanie

Mijkova (2008) deli kratkodobé bankové uvery na:

1 Kontokorentny uver

2 Kratkodoby ucelovy uver
3 Lombardny uver
4

Eskontny tiver

Kontokorentnv uver

Kontokorentny uver doplituje klasicky ticet. Banka je v dominantnom postaveni a urcuje

vysku limitu preCerpania uveru, ktory méze klient vyuzit’ pri nedostatku vlastnych finan¢nych
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zdrojov. Kontokorentny uver zanikd v momente, ked’ dlznik vyrovna zaporny zostatok na
bankovom ucte (Méjkova, 2008). Takyto uver by nemal pokryvat’ rozvoj podnikania, nakol’ko
sa jedna o kratkodobé financovanie a podnikatel’ sa vystavuje neopodstatnenému riziku.
Navyse, bez predoslej historie subjektu, je pravdepodobnost udelenia moznosti Cerpat
kontokorentny uver nizka. Zvycajne sa kontokorentny tiver vyuziva na kratkodobé preklenutie

neocCakavanych vydavkov, to vSak nie je pravidlo.

Pri kontokorentnom tvere existuju naklady ako poplatok za vedenie kontokorentu,
vedenie Uctu. Vyhodou je moznost’ vyuzitia iiveru bez dodato¢nych Ziadosti, nevyhodou je

moznost’ okamzitého splatenia kontokorentu bankou (Kislingerova a kol., 2010).

Kratkodobv ucelovy uver

Predmetom kratkodobého ucelového uveru je stanovenie vopred uréeného ciela. Preto
sa podmienky stanovuji na zaklade individudlneho postdenia a kazdy ciel’ je posudzovany

samostatne, Spdsob splacania takéhoto uveru zévisi od dohodnutej zmluvy (Méjkova, 2008).

Lombardnv uver

Za tento typu uveru s ruci konkrétnym obchodovatelnym majetkom podniku. Jedna sa
o kratkodoby uver s presne dohodnutou lehotou splatnosti. Istinou m6zu byt cenné papiere,
drahé kovy, pohl'adavky, zasoby, akceptované obchodné zmenky upisané na rad dlZnika a iné.
Lombardny uver je poskytovany do vysky casti zalohy, nie do vysky lombardu (Vlachynsky,
2006).

Eskontny uver

Principom eskontného uveru je, Ze banka odkupuje zmenky s urcitou splatnostou od
majitel'a. Eskontny uver nesplaca dlznik, ale tretia osoba. Uver je poskytovany na dobu od
eskontu do jej splatnosti, banka si zraZa Grok a svoju proviziu. Tento sposob Giverovania nie je

bezny pre za¢inajuce podniky (Majkova, 2008)
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Cudzie financovanie cez crowdfunding

Crowdfunding je podkategoriou crowdsourcingu. Crowdsourcing je transfer Cinnosti
podniku na mimo podnikové subjekty (Abdullah a kol., 2019). Crowdfundingom podnik
ziskava finanéné zdroje od znaéného mnozstva subjektov. CiZe to je reakcia subjektov na
otvorenu vyzvu dodat’ podniku financie a to, bud’ vo forme daru — bez naroku na odplatu, alebo
za odmenu — finan¢ného i nefinan¢ného charakteru (Lambert a Schwienbacher, 2010). Subjekt
obvykle prispieva parcialnou ¢iastkou k pomeru k ciel'ovej sume, ktort planuje podnik ziskat’
(Boylan akol., 2018). Crowdfunding prezentuje online metdédu vyzbierania finan¢nych

prostriedkov, povicsine s nastavenym ¢asovym limitom a finanénym cielom (Howe, 2008).

Na Slovensku je pritomnost’ viacerych crowdfundigovych platforiem. Prikladom st
Startova¢, Fundlift. Portal Donio.sk spristupiiuje motivovat darcov pomocou jednotlivych
odmien za stanovenu vysSku prispevku. K Specidlnym platformam crowdfundingu patria
platformy ako Herohero, Toldo, Patreon, kde subjekt dostava obycajne medidlny obsah za

pravidlne prispievani sumu v urcitej periode, bud’ asovej, alebo produktove;.
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2 Ciel’ prace

Zacinajuce podniky st elementdrnym prvkom ekonomiky kazdého jedného Statu na
svete. Vytvaraji nové, pre niektoré oblasti aj jedinecné, pracovné miesta, podielaji sa na
vytvarani komundlneho rozvoja, a samozrejme, podielaji sa na tvorbe hrubého domaceho
produktu. Avsak aj takyto elementarny a vyznamny prvok ekonomiky ¢eli, najméa na zaciatku,
mnohym problémom, prekazkam, neziaducim bariéram, ako je napriklad byrokracia, a réznym
inym, pre jednotlivé podniky, jedine¢nym neziaducim faktorom. Tou najzdvaznejSou prekdzkou
byva pre zaéinajucich podnikatel'ov, najmé bez predchadzajicej podnikatel'skej skusenosti,
dostupnost’ financovania. Vlastné financovanie, financovanie pomocou pdzicky od priatel'ov
arodiny a financovanie pomocou bankového uveru su preto najcastejSie vyuzivané formy

financovania zacinajuceho podniku v uvedenom poradi.

V bakalarskej praci sme opisovali rieSenie financovania zacinajicich podnikov
v Slovenskej republike. Hlavnym cielom naSej prace je ukézat aporovnat dve formy
financovania a to, pomocou uveru od Slovenskej sporitelne a. s., pomocou uveru od Slovak
Business Agency, alebo pomocou financovania prostrednictvom p6zi¢ky od skupiny priatelov.
Ciastkovym cielom je odprezentovat’ konkrétne néklady pri zaloZzeni ambulancie vSeobecnej

zdravotnej ambulantnej starostlivosti podnikom AMEDIKA, s. r. o.

Determinujucim prvkom tuspeSného dosiahnutia hlavného ciela ako aj Ciastkovych
cielov su: porovnanie moznosti financovania zacinajicich podnikov od bankovych subjektov.
Na zaklade nasho prieskumu lokalneho trhu boli vybrané dve od seba nezavislé institicie
posobiace v Slovenskej republike, Slovenska sporitel'na a. s. a Slovak Business Agency so
zretel'om na podmienky konkrétneho podnikatel’a. Zaverom prace je evaludcia najprimeranejSe;j
moznosti financovania pre AMEDIKA, s. r. 0., so zretelom na persondlne poziadavky

konatelky firmy.
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3 Metody a metodika prace

Na zaciatku sme sa snazili oboznamit’ sa s problematikou danej témy, ¢o sme dosiahli
naStudovanim si mnozstva dostupnych zdrojov pomocou internetovych zdrojov a pomocou
literatiry z krajskej kniznice Pavla Orszidgha Hviezdoslava v PreSove. Vdaka ziskanym
informaciam sme si urcili hlavny ciel’ spolu s ¢iastkovymi. Pre docielenie chcenych vysledkov
sme pouzivali vS§eobecné vedecké praktiky ako: pri opise ziskania kapitalu alebo zacinajiceho
podnikatel'a sme pouzili deskripciu. Na vyber adekvatnych bankovych s trhovych subjektov
sme vyuzili analyzu. Pri porovndvani podmienok a produktov od jednotlivych bank a trhovych
subjektov sme vyuzili komparaciu. Dedukciu sme vyuzivali pri vyhodnocovani dotaznika
o vahe preferencii podnikatel'a pri vybere uverového produktu. Vyuzivali sme aj indukciu, ¢i

syntézu.

Ziskané teoretické poznatky sme nasledne vyuzili pre vyhodnotenie financovania pre
vyselektovany podnik anavrhli sme konatelovi idedlnu moZnost na zisk kapitdlu pri
financovani vzniku za¢inajuceho podniku. Pre uspesné dosiahnutie nami stanovenych ciel'ov,
sme museli vykonat prieskum lokalneho trhu, vdaka ktorému sme =ziskali poznanie
o moznostiach financovania. Preto sme sa po zvazeni rozhodli pre typicky komerény subjekt
ako je Slovenska sporitel'iia, a. s. a naopak, verejnosti menej znamy subjekt, ktory sa zameriava

na verejny a sukromny sektor Slovak Business Agency.

Vyber komercnej banky sme uskutoc¢nili na zaklade telefébnneho stretnutia a rozhovoru
s pracovnikmi banky. Kladené otazky boli nasledovné: 1. Existuje moZnost' poskytnat
financovanie cez vaSu inStiticiu pre zacinajuceho podnikatela bez predchadzajicej
podnikatel'skej skusenosti? 2. Aké produkty poskytujete v takomto pripade? 3. Aky je rozsah
tiveru? 4. Co musi podnikatel’ naplnit’ pre ziskanie Giveru a aké su podmienky financovania
(zabezpecenie, urokova sadzba, Gcelovost’, doba splatnosti)? 5. Aky je postup v pripade, Ze sa
konatel’ rozhodne Cerpat’ iver od vasej inStitucie? 6. Zohl'adiujete aj profil klienta, respektive
je moznost’ dosiahnutia lepSich podmienok pre doktorov? Ziskane odpovede na tieto otazky sme

si uviedli nizsie v tabul’kach.

Nasledne sme oslovili podnik AMEDIKA, s. r. 0., auplatnili sme na nom ziskané
informacie. Podnik AMEDIKA, s. r. 0. sme vyselektovali najmi preto, ze dokonale spiia

definiciu za¢inajiiceho podniku, konatel’ka spolo¢nosti MUDr. Anna Mudrakova, MPH. pred
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zloZzenim podniku, nemala Ziadne predchédzajice skiisenosti s podnikanim, a navyse, ziskanie
informadcii o podniku, jednotlivé detaily bolo mozné ziskat’ nakol’ko sa s konatel’kou spolo¢nosti
osobne pozname, mame skusenosti s podnikom a blizkost’ podniku ku miestu nasej pésobnosti,
taktiez, zohrala tilohu. Konatel'’ku spolo¢nosti sme poprosili o suhlas s uverejnenim informaécii
ojej podniku, ktory ndm vyhovela. Vypytali sme si zdkladné pozadované kritéria pre
financovanie zacinajiicej ambulancie, potrebné pre nastartovanie podnikania. Pozadované
kritéria od konatel’ky spolo¢nosti boli nasledovné: moznost’ ziskat' uver v celom rozsahu,
moznost’ financovat’ zo ziskaného tveru aj splatku alikvotnej Casti dlhu voci univerzitnej
nemocnici za vyprofilovanie sa v obore vSeobecného lekarstva, ziskat' vyhodné podmienky
financovania — nizku urokovu sadzbu, moznost’ vyplatit' dlh kedykol'vek bez dodato¢nych
poplatkov, moznost’ odkladu splatok istiny a moznost ziskat’ Gver bez zabezpecenia. Pre d’alSie
ucely prace sme poprosili konatel’ku aby nam tieto kritéria zoradila od najpodstatnejSicho po
najmenej podstatny pomocou dotaznika. Nasledne sme ziskane idaje podrobili vdZeniu na
zaklade odpovede konatelky v dotazniku a vyselektovali a poradili sme najlepSiu moznost

ziskania kapitalu.
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4 Vysledky prace

Zalozenie podniku je prirodzenym prvkom ekonomického vyvoja jedinca v sucasnej
spolo¢nosti. Mnohokrat subjekty nedisponuju dostatkom financii na zalozenie a pokrytie
pociatocného chodu podniku. St vSak moznosti ako tento nedostatok odstranit. Institucie
ponukaji na si¢asnom trhu rozne sposoby poskytnutia financii. Jednym druhom institucii, ktoré
su ochotné poskytnut’ financovanie na uzemi Slovenskej republiky, st banky. Tie su vSak
opravnene skeptické a pochopitelne preferuju podniky s historiou a pozitivnym hospodarsky
vysledkom. V nasej praci budeme porovnavat moznosti financovania za¢inajiceho podniku
prostrednictvom bankového uveru od Slovenskej sporitelne a. s., Slovak Business Agency,

a pomocou konatel’ky odprezentovaného mozného rieSenia, pozicky od skupiny priatel'ov.

4.1Profil podniku AMEDIKA s. r. o.
Spolo¢nost AMEDIKA, s. r. o., ICO 55 883 401 bola zalozena 23.11.2023 a v ase

pisania prace mala nastavené zjednotené hospodarske obdobie s kalendarnym rokom. Hlavnou
naplilou spolocnosti je prevadzkovanie zdravotnickeho zariadenia — ambulancie vSeobecnej
ambulantnej zdravotnej starostlivosti. Konatel'kou spolo¢nosti je MUDr. Anna Mudrakova,
MPH. (orsr.sk, 2025). Konatel'ka vyStudovala odbor vSeobecného lekarstva na Univerzite
Komenského v Bratislave v roku 2011. V rokoch 2014 - 2017 pokracovala na §tidium Master
of Public Health. Po ukonceni §tudia sa zacala Specializovat’ v obore vSeobecného lekarstva,
zaverecné skuSky obhdjila pracu v roku 2015. V rokoch 2011 - 2016 pracovala v Univerzitnej

nemocnici v Bratislave. Od roku 2016 do roku 2023 bola na materskej a rodicovskej dovolenke.

AMEDIKA, s. r. 0. ziada o uver vo vyske 40 tisic EUR z ¢oho 23 tisic EUR sa vyuZije
na nakup pracovnych zariadeni potrebnych pre vykon ¢innosti ambulantného vSeobecného
lekara z druhej ruky, potrebného na diagnostikovanie chordb pacientov, 6,7 tisic EUR sa vyuzije
ako splatka alikvotnej Casti dlhu voci Univerzitnej nemocnici Komenského za financovanie
Stidia/ Specializacie v obore vSeobecného lekarstva. ZvySné peniaze sa pouziji na ndkup
pracovnych pocitacov, servera, technické zabezpeCenie informacii o pacientoch, schvalenie
Ziadosti otvorenia novej ambulancie VySSim Uzemnym celkom, a iné bezné zariadenie

ambulancie. Na osobnom rozhovore (2025), ndm uviedla moZnost’ ziskania kapitalu od skupiny
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priatel'ov a rovnako sa zmienila aj o preferencii tohto spdsobu financovania, nakol'’ko podrla jej

zaverov, by toto financovanie bolo pre fiu najvyhodnejsie.

4.2Financovanie zacinajiceho podniku uverom cez Slovak Business Agency
Slovak Business Agency predstavuje v Slovenskej republike kIi¢ova a najstarSiu
Specializovanu institiciu z hl'adiska podpory malych a strednych podnikov. Vznikla v roku
1993 spolo¢nou iniciativou Eurdpskej Unie a vlady Slovenskej republiky. Je to unikatna
platforma verejného a sukromného sektora. Zakladajuci ¢lenovia Slovak Business Agency st
Ministerstvo hospodarstva Slovenskej republiky, Zdruzenie podnikatel'ov Slovenskej republiky,

Slovensky Zivnostensky zviz (sbagency.sk, 2025).

Hlavnym a stalym programom Slovak Business Agency je mikropdzickovy program,

ktory prispieva k priamemu napliianiu cielov Slovak Business Ageny:

e Umoznit rozvoj malych podnikov
e Zvysit mieru ich prezitia
e Prispiet’ kudrzaniu zamestnanosti atvorbe novych pracovnych miest

v jednotlivych regionoch Slovenskej republiky

Pomocou spristupnenia tverovych zdrojov za vyhodnejSie podmienky (sbagency.sk
2025). Program vznikol vroku 1997 aje kontinualne realizovany. Urfeny je pre malych
podnikatelov (ti, ktori zamestnavaju menej ako 50 zamestnancov). MoZnost’ vyuzitia pdzicky
je na obstaranie hnutelného anehnutelného investicného majetku, rekonstrukciu
prevadzkovych priestorov, ako aj nakup potrebnych zasob, surovin ¢i tovaru a iné investicné

projekty (sbagency.sk, 2025).

4.2.1 Podmienky poskytnutia uiveru

Slovak Business Agency modze subjekt Ziadat' o poskytnutie Gveru ak spiiia nizsie
uvedené podmienky. Subjekt musi byt fyzicka (SZCO) alebo pravnicka (napr. spolo¢nost’
s ruenim obmedzenym) osoba so sidlom na Gzemi Slovenskej republiky. Subjekt musi byt
maly podnikatel’, to znamend zamestnavat menej ako 50 zamestnancov a obrat niz8i ako
10 000 000 EUR. Subjekt musi byt bezthonny a mat’ vyrovnané vSetky zavazky voci Statnym
organom ako si: Socialna poistoviia, zdravotna poistovia, danovy urad a podobne. Naopak,

diskvalifikaénym faktorom o ziadost’” o Gver pre subjekt je nesplnenie hociktorej vysSie
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spomenutej podmienky (napriklad majetkova beztthonnost, dlh voci danového turadu, a

podobne) (sbagency.sk, 2025).

Proces podéavania Zziadosti vyzerd nasledovne. Subjekt absolvuje Uvodnu osobnu
konzultaciu so zastupcami Slovak Business Agency, vypracuje sa ziadost' o Uver
a podnikatel'sky plan, ndsledne sa k ziadosti musi prilozit’ originalny vypis zo zivnostenského/
obchodného registra, uctovna zavierka, danové priznanie a potvrdenie o podani danového
priznania, ocenenie majetku v pripade zabezpecenia hnutelnym/ nehnuteInym majetkom

(sbagency.sk, 2025).

V pripade tGspesného schvdlenia ziadosti je potrebné pred podpisom zmluvy o uvere
predlozit’: potvrdenie dafiového uradu, socialnej poistovne a vSetkych zdravotnych poistovni,
ze voci subjektu neeviduju pohl'adavky po lehote splatnosti, vypis z registra trestov Statutarov,
potvrdenie sudu, ze subjekt sa nenachddza v konkurze, restrukturalizacii ani likvidacii, doklad
preukazujtci, ze subjekt je opradvneni pouzivat priestory, v ktorych planuje vykonavat

podnikatel'sku ¢innost’ (sbagency.sk, 2025).

4.2.2 Produkt MikropoZicky od Slovak Business Agency

Slovak Business Agency poskytuje rézne formy financovania, no pre nas pripad je
vhodny ich vlajkovy program Mikropdzicky. Jednym z cielov Mikrop6zic¢ky je poskytnutie
financovania zac¢inajucim podnikatel'om bez predchadzajiacej podnikatel'skej Cinnosti.

vvvvv

1 381 640€, bolo vytvorenych 40 novych pracovnych miest a 163 udrzanych pracovnych miest
v regionoch Slovenskej republiky. Portfolio podporenych podnikov bolo nasledovné: 25
spolo¢nosti v oblasti sluZieb, 23 z oblasti obchodu a z oblasti vyroby (strojarskej, potravinarskej
a drevarskej). Za cell historiu fungovania Slovak Business Agency bolo poskytnutych 2505
uverov v hodnote 48 milidnov eur, vytvorenych 3 300 pracovnych miest a udrzanych 6 600

miest (sbagency.sk, 2025).

Na zéklade informacii uvedenych na stranke sbagency.sk a naslednym uskuto¢nenym
telefonatom sme zistili nasledujuce udaje o tvere. Rozsah tveru je medzi 2,5 tisic EUR az 50
tisic EUR. V suc¢asnosti sa pre nd§ pripad predpokladd trokovd miera okolo 8% p. a.

(kvalifikovany odhad od zamestnanca Slovak Business Agency), ktora sa vSak d’alej dopocitava
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na analytickom oddeleni na zaklade nasledujucich faktorov. Splatnost’ Gveru, zabezpecenie
a bonita klienta. Uver mé v naom pripade fixn splatnost’ 4 roky, pri¢om je moznost’ odloZenia
splatky istiny az do 6 mesiacov. Poplatok za ziadost’ o uver je 70 EUR a k tomu aj poplatok 1%
zo ziadanej vysky uveru v pripade udelenia uveru. Pritomna je aj moznost’ zaplatit’ extra splatku
bez dodato¢nych poplatkov. Na druhej strane, pokuta za omeSkanie platby je 0,05% za jeden

omeskany den alebo 18% rocne.

Uver je uéelovy, &o v pripade konatel’ky znamena, Ze by ho subjekt vedel pouzit’ na
financovania technického odborné¢ho vybavenia ambulancie v hodnote 23 tisic EUR, s ktorym
by sa tver zaroven rucil, a zaroven by si subjekt vedel pozicat’ dodato¢nych 15 tisic EUR proti
dohode o ruceni. Subjekt by nevedel financovat’ vyplatenie alikvotného dlhu voci univerzitnej
nemocnici za Studium Specializacie. To znamena, Ze tento variant je vhodny len s vlastnym
dofinancovanim. Na druht stranu, ak by subjekt vedel proti tveru rucit’ nehnutel'nostou bez

pritomnej tarchy, Grok by klesol o 2%.

Tabulka €. 2: Financovanie uverom od Slovak Business Agency

Nézov produktu Mikropdzicky

Rozsah financovania 2500 - 50 000 EUR
Kombinaciou, podla vysky nékupnej ceny

Zabezpetenic technického zariadenia ambulancie
s dohodou o ru¢eni technickym zariadenim
plus 15 000 EUR proti dohode o ruceni

Ucel tiveru Nakup hnutelného a nehnutel'ného majetku

Lehota splatnosti 4 roky (48 mesiacov)

Moznost’ odkladu splatky istiny Az do 6 mesiacov

Moznost extra splatky Ano, bez poplatku

Pokuta za omeSkanie 0,05% za denn omeskania alebo 18% p. a.

Urokova sadzba 8% p. a.

Zdroj: Viastné spracovanie podla sbagency.sk

31



4.3 Financovanie zacinajuceho podniku uverom od Slovenskej sporitel’ne, a.

S.

V sucasnosti, Specificky pre néas pripad sme vyhodnotili ako najviac vhodné
financovanie, z komer¢ného sektoru, prave pomocou tveru zo Slovenskej sporitel'ne. Program
pre zacinajucich podnikatel'ov je Siti presne pre pripad konatel'ky. Do programu sa mézu zapojit’
aj podniky bez predchédzajicej histérie. Samozrejmou sucastou uUspesSné absolvovanie
vyberového procesu o ziadost' tiveru. Nie je potrebné predlozit’ daniové priznanie dokonca,
ziadatel' ouver nemusi byt v Case podavania ziadosti evidovany v obchodnom registri
s pridelenym Identifikaénym Cislom Organizacie (ICO), alebo byt stasnym klientom

Slovenskej sporitel’ne.

4.3.1 Podmienky poskytnutia uveru

Na zéklade prieskumu webovej stranky Slovenskej sporitelne, slsp.sk a nasledného
telefonatu so zamestnankyiiou Slovenskej sporitelne sme zistili nasledovné. Pri participacii
v Programe pre zacinajucich podnikatel'ov je banka ochotna poskytnut’ tcelovy tver do vysky
50 tisic EUR pre podniky bez predchadzajucej historie. Maximalna vySka uveru sa vSak moze
aj zvysit' pri individudlnom ohodnoteni subjektu analytikom z oddelenia rizika Slovenskej
sporitel'ne. ZvySenie tveru by v konatel’kinom pripade nebol problém. Klientovi je predlozena
moznost’ o odloZeni splatky istiny az do dizky 6 mesiacov. V takomto pripade, viak klient musi
platit’ Grok z Gveru a zvySuje sa mu nakladnost’ p6zicky. NavySe je alternativa splatit’ iver
predcasne, bez obmedzeného poctu extra splatok za rok, a to bez d’alSieho poplatku. Po roku
splacania uveru, dodrzanej vysokej finan¢nej hygiene ( pravidelné splatky vcas, bez omeskania)
apri pozitivhom ekonomickom vyvoji podniku je banka ochotnd na iniciativu klienta
prehodnotit’ uver, bezne so zl'avou do vysky 1% p. a. z Grokovej sadzby, v pripade lekarov to

moze byt az 2% p. a. z irokovej sadzby.

Slovenska sporitelfia méa vytvoreny vlastny manaZment rizika, na zéklade ktorého
hodnoti klientov pomocou vlastnej matematickej evaluicie a priradzuje im mieru rizika.
Vzhl'adom na povahu konatel'ky podniku a jej predchadzajice pracovné skusenosti je Slovenska
sporitelnia, a. s. schopna pristipit’ k poskytnutiu nizsej tirokovej sadzby. Hlavnym faktorom je
predchadzajice expertné skusenosti v odbore vSeobecného lekarstva, vykonavanie rovnakej

¢innosti u byvalého zamestnavatel’a a pokra¢ovanie v rovnakej ¢innosti po zalozZeni podniku.
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4.3.2 Produkt uveru od Slovenskej sporitel’ne a. s.

Pre nads pripad je vhodné vyuzitie Programu pre zacinajucich podnikatel'ov
v nasledovnej variante. Slovenska sporitelia je ochotna poskytnut’ klientom, ktorych vyhodnoti
ako dostato¢ne bonitnych ucelovy uver, bez potreby zalozenia nehnutel'nosti, alebo bez potreby
zabezpecenia inym vecnym bremenom, v rozmedzi od tisic EUR az do vysky 50 tisic EUR.
Klient za thto sluzbu plati vy$Sou sadzbou. V st€asnosti je beznd urokova sadzba 10,5% p. a.,
pricom na zaklade kvalifikovaného odhadu od pracovnicky Slovenskej sporiteI'ne sme sa
dozvedeli, ze pri profile nasho klienta, by urok bol na trovni 8% p. a. v prvom roku, a nasledne
po roku by sa znizil 0 2% p. a. Tento Gver sluzi financovanie prevadzkovych a investicnych
potrieb. Standardna dizka takéhoto kontraktu je do 60 mesiacov. Ako vel'mi pozitivnu spravu
berieme fakt, Ze do Gcelového uveru vieme zahrnit' aj splatenie alikvotnej Casti dlhu voci

Univerzitnej nemocnici Komenského v Bratislave.

Tabulka €. 3: Prehlad ucelového uveru od Slovenskej sporitelne, a. s.

Nézov produktu Ugelovy uver pre za¢inajiiceho podnikatel'a
Rozsah financovania 1000 — 50 000 eur
Zabezpecenie ziadne
Ucel tiveru Prevadzkové a investicné potreby
Lehota splatnosti 5 rokov (60 mesiacov)
MozZnost’ extra splatky Ano, bez d’algich poplatkov
Moznost’ odkladu splatky istiny Ano, az do 6 mesiacov
Urokova sadzba 8%p. a. v prvom roku
6% p. a. v pokracujtcich rokoch

Zdroj: Viastné spracovanie podla Slovenskej sporitelne, a. s.

4.4 Financovanie zacinajuceho podniku pomocou poziciek od priatelov

Pre financovanie za¢inajuceho podniku a prekrytie nakladov v prvotnych mesiacoch je
vhodna metoda financovania pomocou pdzicky od priatel'ov. Uskutocnenie tejto moznost
financovania je pre pripad konatel’ky spolo¢nosti vysoko pravdepodobnd, nakolko situdcia
konatel’ky je nasledovna. Konatelka ma za sebou UspeS$nu histériu uverov od priatelov

v obidvoch moZnych scendroch. Prvy krat sa konatel’ka vyskytla ako subjekt pozi€iavajuci si
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peniaze od rodinného prislusnika, ked’ si od neho kupovala v roku 2013 auto za sumu 4 tisic
EUR. Prepis auta nastal ihned’, a obaja aktéri sa Gstne dohodli na vyrovnani predajnej ceny, ¢im
najskor sa to bude dat’, idedlne do roka. Auto bolo zaplatené do 10 mesiacov. Vzhl'adom na
predmetn sumu, 10% zo sucasnej poZzadovanej sumy Uveru sa to moze zdat’ ako irelevantné,
no konatel’ka sa nachadzala v situacii, kedy sa stale profilovala ako lekéarka, navyse vtedajsi

prijem bol podstatne nizsi ako v neskorSom obdobi Zivota.

Na opacnej strane scenara sa konatel'ka ocitla niekol’ko krat. Pre ucel tejto préace
spomenieme 2 pripady. V prvom pripade konatel'’ka pozi¢iavala inému rodinnému prislusnikovi
5 tisic EUR na nakup auta v roku 2015. V druhom pripade, v toku 2016 poziCala peniaze
lekérke, byvalej spoluziacke na medicine, na rozbeh ambulancie sumu 8 tisic EUR. Obidva tieto

pripady prebehli hladko a bez vyraznejSich problémov.

Dalsim faktorom pridavajici sa k navy$eniu pravdepodobnosti uskutoénenia tohto
sposobu zisku kapitdlu je charakter a okolie konatelky. Konatel'ka mala v ¢ase zalozenia
ambulancie vSeobecného lekara 38 rokov, ktory sa v ramci spolo¢nosti povazuje za skora fazu
vrcholného ekonomického cyklu jednotlivea. Logickym rozsirenim by sme prisli k zaveru, ze
okolie konatel’ky, pokial’ nevymedzuje z beznej normy, je tiez na ekonomickom vrchole svojho

cyklu.

Z vlastnosti konatel'ky ako aj z jej poziadaviek je zrejmé, Ze konatel’ka ma averziu voci
riziku, a nakolko je to jej prva skiisenost’ s podnikanim, ma strach z p6zicky od oficialnej
inStitacie a preferuje prave formu financovania pomocou p6zZi¢ky od priatel'ov. Situdcia je
nasledovna (pre zjednodusenie si jednotlivé subjekty oznacime pismenami A, B, C,D, pricom

pri kazdom uvedieme vztah vo forme priatel’/ rodina).

Konatel’ka ndm na osobnom rozhovore (2025) uviedla, Ze ma moznost’ ziskania kapitalu

v plnej vyske 40 tisic EUR pdzickou od skupiny priatelov v nasledovnom zloZeni:

e A, priatel, subjekt ktory je ochotny pozic¢at’ 20 000 eur
e B, rodina, subjekt ktory je ochotny pozic¢at’ 10 000 eur
e (,rodina, subjekt ktory je ochotny pozicat’ 7 000 eur
e D, rodina, subjekt ktory je ochotny pozicat’ 3 000 eur
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Podmienky kazdej zmluvy su individualne, avSak urokova sadzba je so vSetkymi

subjektami dohodnuta na urovenn 0% p. a. Kazdy subjekt ma predchédzajici dlhotrvaci vzt'ah

s konatel’kou a p6zicku vnimaji ako utvrdenie vztahu. Doba splacania je dohodnutd

nasledovne:

e Subjekt A, splatenie tiveru do 2 rokov

e Subjekt B, splatenie uveru do roka

e Subjekt C, splatenie uveru do roka

e Subjekt D, splatenie iveru do roka

Vseobecna dohoda pri vSetkych kontraktoch je vyplatenie pdZicky v €o najkratSom case.

Zaroven, ziadny zo subjektov nevyzadoval, okrem Standardnej zmluvy o p6zicke, nejak formu

zabezpecenia. Subjekty B, C, D, suhlasili s moznostou splatky pdzicky az po 6 mesiacoch.

Subjekt A suhlasil s moZnostou splatky pozicky po 3 mesiacoch.

Tabulka €. 4: Prehlad financovania pomocou pozicky od priatelov

Lehota splatnosti

Nazov produktu Po6zicka od priatelov
Rozsah financovania 40 000 eur
Zabezpecenie ziadne
, Pre potreby financovania ambulancie v plnej
Ucel Gveru ‘
miere
2 roky subjekt A

1 rok subjekty B, C, D

Moznost extra splatky

Ano, bez poplatku

Moznost’ odkladu splatky istiny

Ano, nie len istiny ale aj celej splatky

Urokova sadzba

0%

Zdroj: Viastné spracovanie podla prezentovanych moznosti od konatelky
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4.5Porovnanie podmienok financovania uverom od Slovenskej sporitel’ne a.
s., Slovak Business Agency a financovanim poéZickou od priatel’ov pre

AMEDIKA, s. r. o.
Spolo¢nost AMEDIKA, s. r. 0. hl'ad4 spdsob financovania. V tejto bakalarskej praci

vykoname komparaciu 3 rdznych rieSeni financovania, z toho 2 tiverov a 1 p6zi¢ky od priatel'ov,
vyselektujeme ti moznost, ktorti povazujeme za najvhodnejSiu na zdklade poziadaviek
konatel’ky spolo¢nosti. Porovnavat budeme produkty od Slovenskej sporitelne, a. s., Slovak

Business Agency a moznost’ ziskania p6zic¢ky od priatelov.

Tabulka ¢ 5: Prehlad evaludcie podmienok financovania

SLSP SBA Priatelia

Moznost’ ziskat’ aver

v objeme 40 000 eur

MozZnost’
financovania dlhu v x v

vo¢i nemocnici

Nie je  potrebné

zabezpecenie Gveru

Nizka urokova
sadzba

MozZnost’ odkladu

splatky istiny

MozZnost’
predc¢asného 4 4 v

splatenia

Zdroj 1: Viastné spracovanie
Spolo¢nost AMEDIKA, s. r. 0. je v ase zaloZenia zacinajuci podnik a hadd moZnost
nadobudnutia kapitalu na trhu. Z vysSie uvedenych moznosti, obidva inStiticie ponukaju
produkty urcené pre zacinajlcich podnikatelov. Zistili sme, Ze moZnost’ ziskania Gveru v plne;j

vyske 40 tisic eur je mozné od kazdého jedného subjektu. SLSP takyto uver pontka bez
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zabezpecenia, rovnako priatelia s ochotni pozic¢at’ konatel'ke plni pozadovanu vysku bez
zabezpecenia. Slovak Business Agency vyzaduje od vysky uveru 10 tisic EUR zabezpecenie.
Pocas telefondtu so zamestnancami SBA sme zistili, Ze uver vieme zabezpeCit nakupom
technoldgie vo vyske 23 tisic EUR a zvySnych 15 tisic Eur si vieme pozZicat’ so zabezpecenim
dohodou o ruceni. Zvysné peniaze by si konatel'’ka musela zabezpecit’ po vlastnej osi. Na druhu
stranu, SBA vie ponuknut’ uver aj v objeme 40 tisic Eur, avsak so zaloZzenim nehnutelnosti.
Tato moznost’ konatel’ka zamieta. Moznost’ financovania dlhu konatel'ky voci univerzitnej
nemocnici za umoznenie Specializacie v odbore vSeobecného lekarstva pontuka len SLSP,
zaroven skupina priatel'ov je rovnako ochotnd poskytnut’ peniaze pre tento ucel. Zabezpecenie
uveru nevyzaduji SLSP a skupina priatelov. Nizku urokova mieru poskytuje len skupina
priatel'ov, ktori su ochotni pozicat’ peniaze konatelke s irokovou sadzbou 0% p. a. Nasleduje
SLSP, ktora zvyhodiiuje naSu konatel'ku voci ostatnym klientom. V zéklade poskytuje tver
s urokovou sadzbou 8% p. a., pricom po pravidelnych splatkach, bude mozné znizit' Grokovia
sadzbu o0 2% p. a. Zatial’, ¢o obidva institicie pontkaji moznost’ odkladu splatky istiny az o 6
mesiacov, skupina priatel'ov poskytuje moznost’ odkladu celych platieb po dobu 3 mesiacov
v pripade subjekt A alebo po dobu 6 mesiacov v pripade zvySnych subjektov. Konatel'kinou
poslednou poziadavkou bola moZznost' splatenia Uveru predCasne, idedlne bez zvysSnych

poplatkov. Toto kritérium spliuju vSetky subjekty.

Pre ucel objektivneho vyhodnotenia vysledkov tak, aby kazdy produkt dostal bodové
ohodnotenie v rozmedzi od 0 — 100 bodov, sme sa rozhodli nechat’ konatel’a spolo¢nosti MUDr.
Annu Mudrakovli, MPH. vyplnit dotaznik. V dotazniku mala konatel’ka spoloc¢nosti
AMEDIKA, s. r. 0. zoradit’ svoje vlastné kritéria od najdolezitejSieho, oznaceny cislom 1, po
najmenej dolezité, oznaceny Cislom 6. Dotaznik je dohl'adatel'ny v prilohe A. Z vysledkov sme
k jednotlivym bodov pridelili vadhu, ktord mala regresivny charakter. Prvé miesto ziskalo 24
bodov, druhé 20 bodov, tretie 18 bodov, Stvrt¢ 15 bodov, piate 13 bodov, Sieste 10 bodov.

Prehl'ad udelenych bodov mozete najst’ v tabul’ke.
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Tabulka €. 6: Bodoveé vyhodnotenie kritérii s priradenou vahou

Kritéria Body Vaha
Moznost’  ziskania uveru
1 24
v rozsahu 40 000 eur
Moznost’ ziskat tver bez
_ _ 3 18
zabezpecenia majetkom
Moznost” odkladu splatky
o 6 10
1stiny
Moznost’ pred¢asného
_ 5 13
splatenia Gveru
Moznost’ financovat dlh voci
o 2 20
nemocnici
Moznost  ziskat  nizku
4 15
urokovu sadzbu

Zdroj: Viastné spracovania na zaklade odpovedi v dotazniku od p. MUDr. Anny
Mudrakovej, MPH.

Na zaklade zoradenia kritérii podl'a persondlnych preferencii konatel’ky a regresivneho
pridelenia bodov, sme toto hodnotenie d’alej rozsirili na vSetky 3 subjekty. Ako najmenej
vhodny variant pre spolo¢nost AMEDIKA, s. r. 0. sme vyhodnotili produkt od Slovak Business
Agency. Ten ziskal menej ako polovicu vSetkych bodov, presne 47 bodov. Pri tomto vysledku,
musime vSak ratat’ aj s moZnostou znizenia o 24 bodov, vtom pripade by produkt mal
hodnotenie 23 bodov, pretoze kritérium moznosti ziskania Gveru v rozsahu 40 000 eur je
podmienend zaloZzenim nehnutel’nosti. K vysledku signifikantne prispel aj fakt, Ze konatel’ka
spolo¢nosti z poskytnutého uveru nie je schopnéd financovat’ svoj dlh vo¢i nemocnici, o je
druhy najvyznamnej$i faktor. Taktiez, v naSom porovnavani produkt nemal najniZSiu urokovl
sadzbu, ¢o ponizilo vysledok o d’alSich 15 bodov. Ako druhy najvhodnej$i variant sme
vyhodnotili ziskanie uveru zo Slovenskej sporitelne, a. s. Ponuka SLSP ziskala hodnotenie 85

bodov. Jedinu stratu bodov tato ponuka zaznamenala, pretoZze financovanie od priatelov ma
p Y p
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vyhodnejsiu urokovu sadzbu. Avsak, SLSP ako jedind pontkla moznost’ zniZzenia urokovej
sadzby po 12 mesiacoch riadneho a v¢asného splacania, a to az o 2% p. a. Vitazom sa v naSom
hodnoteni stala ponuka od priatel'ov, ktora spiiala vietky body. Pri tejto ponuke, musime viak
brat’ do ivahy to, Ze konatel'ka spolocnosti sa vlastnym konanim a svojimi vysledkami pri¢inila
0 umoznenie tejto po6zicky. Na druhu stranu, nenaplnenie splacania p6zi¢ky od hociktorého zo
4 subjektov by vazne poskodilo doveru a vzajomny vztah. Ak by sme vzali do tvahy len trhové

podmienky, v takomto pripade by vitazom bola ponuka od SLSP.

Tabul’ka ¢ 7: Bodove vyhodnotenie uverov

SLSP SBA Priatelia
MozZnost’
ziskania uveru 24 24 24
v rozsahu 40 000 eur
Moznost’ financovat
dlh vo¢i nemocnici 20 0 20
Moznost’ ziskat’ Giver
bez zabezpecenia 18 0 18
majetkom
MozZnost’ ziskat’
nizku urokovu 0 0 15
sadzbu
MozZnost’
predcasného 13 13 13
splatenia Giveru
MozZnost  odkladu
splatky istiny 10 10 10
sucet 85 47 100

Zdroj: Viastné spracovanie
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4.6 Vyhodnotenie moznosti financovania a odporucenie najvhodnejSieho

variantu

V tejto bakalarskej praci sme sa detailne pozreli a popisali a porovnali podmienky
financovania zacinajuceho podniku na Slovensku. V nasom pripade sme sa zaoberali
moznost'ou zalozenia ambulancie vSeobecného lekara. Konatel’ka spolocnosti AMEDIKA, s. r.
0. MUDr. Anna Mudrakova, PhD. nam stanovila kritéria ktoré mala na zreteli. Kritéria pre tiver
boli: moznost’ ziskania plny objem uveru vo vyske 40 tisic EUR, moznost’ vyuzitia Casti iveru
na splatenie alikvotnej Casti dlhu voci Univerzitnej nemocnici Komenského v Bratislave za
Studium a Specializaciu konatel’ky v odbore vSeobecného lekdrstva, moznost’ ziskat’ uver bez
potreby zabezpecenia vlastnym majetkom, moznost’ ziskat’ Gver s najvyhodnejSou trokovou
sadzbou, moznost odlozit’ splatky istiny do ¢asu nabehnutia platieb zdravotnych poist'ovni voci

podniku a moznost’ splatit’ iver pred splatnost'ou bez poplatkov.

Porovnanim podmienok jednotlivych produktov od Slovenskej sporitel'ne, a.s., Slovak
Business Agency a od skupiny priatelov sme dospeli k nasledovnému. Z prieskumu vysvitlo,
ze najvyhodnejsi produkt je p6zicka od priatelov so ziskom 100 bodov. Tato vSak vylic¢ime
z néslednej komparacie, pretoze podmienky boli simplexné, zaroven takato ponuka je mimo
trhu. Na druhej strane, nedokdzeme vy¢islit’ stratu v pripade nenaplnenia konania od strany
konatel’ky. V ramci trhovych moznosti ndm ako najvyhodnejSia ponuka pre AMEDIKA, s.r.o.
vysla ponuka od Slovenskej sporitelne, a. s. so ziskom 85 bodov. Na druhom mieste sa

umiestnila ponuka od Slovak Business Agency so ziskom 47 bodov.

Na koniec sme vykonali ¢iselni analyzu uverov poskytnutych subjektami na trhu,
Slovenskou sporitelnou, a. s. a Slovak Business Agency, zaujimalo nas rozlozenie platieb,
splatok istiny auroku ako aj celkové nédklady za poskytnutie Gveru. Pre €o najvernejSiu
predstavu sme platby diskontovali vazenym aritmetickym priemerom medziro¢nej inflacie
ziskanym zo Statistického uradu Slovenskej republiky za obdobie Januar 2019 az december
2024, ktory ndm vysiel 5,7%. Zaroven, pretoze Slovenska sporitel'na, a. s. ponukla konatel’ke
zlavu z roku po v€asnom a riadnom uhradeni 12 platieb 2% p. a., dopocitali sme spitne aj
redlnu vySku trokovej miery tiverom od Slovenskej sporitel'ne, a. s. V prilohdch B a C je
uvedeny rozvrh celého splatkového kalendara. Pre porovnanie sme zostrojili tabul’ku, ktoru si

viete prezriet’ niZsie.
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Tabul’ka €. 8: Prehlad vyslednych cisel produktov od SLSP a SBS

diskonte

SLSP SBA

8% p. a. v prvom roku
Urokova sadzba 6% p. a. vpokracujucich | 8% p. a

rokoch
Redlna trokova sadzba 6,75% p. a. 8% p. a.
Suma zaplatenych urokov 7 183,66 € 6 872,81 €
Suma celkovych platieb 47 183,66 € 46 872,81 €
Suma celkovych platieb po

41 009,20 € 41 824,91 €

Zdroj: Viastné spracovanie

Po prezreti tabulky vyssie mézeme vidiet, Ze suma zaplatenych urokov bola v pripade
Slovenskej sporitel'ne vyssia od Slovak Business Agency o 310,85 eur, napriek tomu Ze redlna
urokova sadzba bola nizSia o 1,25% p. a. Pri porovnani sume celkovych platieb po diskonte,
naopak Slovak Business Agency ponuka prijatelnejsi vysledok o 815,71 eur, to je vSak

zapri¢inené dlhsim splatkovym kalenddrom a najmi vysokou mierou diskontu 5,7% p. a., na

ktoru sme neboli pocas ekonomicky stabilnejSich obdobi zvyknuti.
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5 Diskusia a Zaver

Taziskom tejto bakalarskej prace je odprezentovanie &itatelovi moznosti financovania
zaCinajucich podnikov na uzemi Slovenskej republiky. Praca v uvode definuje pojem
zacinajiceho podnikatel'a a snazi sa nacrtntit’ rozdiel v chdpani Standardného podniku a start-
upu. Pokracovanim sa Citatel’ dostava k opisu a prehl'adu r6znych foriem ziskania kapitalu pre
zaCinajuce podniky. V d’alSej kapitole sme Citatelovi predostreli vybrany podnik, kde sme
zadefinovali aj poziadavky na financovanie zaciatku podnikania. Preskimali sme trh a vybrali
sme ponuky, ktoré sme neskor porovnavali a odporucili sme najvhodnejSiu moznost’. Zohladnili
sme aj ponuku, ktori ndm predostrela konatelka firmy na osobnom stretnuti. V tabul'kach
naprie¢ bakalarskou pracou sme zosumarizovali jednotlivé ponuky pre 'ahSiu navigaciu v texte.
Po naSej analyze trhu sme vybrali 2 trhové moznosti financovania zacinajuceho podniku
uverom, ato produktom ucelového uveru pre zacinajuceho podnikatela od Slovenskej
sporitelne, a. s., ktora je klasickd komer¢na banka na trhu a produktom Mikrop6zicky od Slovak
Business Agency, ktora vznikla iniciativou Eurdpskej tnie a vlady Slovenskej republiky a je
zamerana na verejny ako aj na sukromny sektor. K tomu sme zohladnili aj moZznost’
financovania pomocou po6zicky od skupiny priatel'ov. Predstavili sme hlavné parametre kazdej
ponuky. V tejto bakalarskej praci bol hlavny protagonista lekar so Specializdciou na odbor
vSeobecného lekara, ktory ma v odbore skusenosti a vracia sa spit, zo 7 rocnej materskej
arodicovskej dovolenky, do aktivneho ekonomického Zivota, pricom ma v plane zaloZit
ambulanciu vSeobecného lekara. Lekar mé persondlne poziadavky na uver, ktorych vyznam sme
urcili pomocou dotaznika. K jednotlivym odpovediam sme priradili vdhu, aby sme vSetky
ponuky mohli objektivne posudit’. V zavere sme postupnym vyhodnocovanim kazdej ponuky,
pocas ktorej sme vypocitali zaplatenii vysku trokov, zaplatent celkovia sumu, diskontaciu
zaplatenej celkovej sumy a v jednom pripade aj spédtné dopocitanie redlnej urokovej sadzby,
prisli k z&veru, Ze najvyhodnej$i spdsob financovania pre podnik AMEDIKA, s. r. 0. je ponuka

pozicky od priatelov. Z trhovych moznosti je to ponuka od Slovenskej sporitelne, a.s.

.....

nakol’ko sme pocas prace zistili, Ze komory lekdrov posobiace na Slovensku, napriklad
Slovenskéa Lekarska Komora, ponukaju ¢lenom, ktory prispievaji rocnym poplatkom komore

na chod aspravu zdruZenia, moZznost' financovania zaloZenia zdravotnej ambulancie. Na
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Slovensku sa na takéto financovanie zameriava VSeobecnd uverova banka, a. s. ako aj
Tatrabanka, a. s. Sme toho nadzoru, ze takéto financovanie moze spliiat’ vyssie naroky klienta.

Bohuzial’, k tomuto poznaniu sme prisli v zavere vyskumu, a preto to predkladdme na d’alSie

rieSenie.
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