Prilohy

Priloha 1 Ranajkové menu
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Zdroj : Facebook Chilli Caffe s.r.o.



Priloha 2 Vikendova akcia - bowling

VIKENDOVA
AKCIA b

Bowling len 7 Y
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AKCIA PLATI OD
7:00 DO 12:00

Zdroj : Facebook Chilli Caffe s.r.o.



Priloha 3 Zoznam otazok polostrukturovaného rozhovoru
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Aké faktory najviac ovplyviiuju vase cenové rozhodnutia — su to napriklad naklady,
konkurencia, alebo nieco iné ?

Sledujete ceny a ponuku vasej konkurencie ?

Vnimate reakcie zakaznikov pri zmene cien ? Ako sa to prejavuje ?

Mate nejaku konkrétnu cenovu stratégiu — napriklad psychologické ceny, happy
hours, akcie ?

Pontkate zl'avy alebo $pecialne ponuky, ak ano v akych pripadoch a pre koho ?
Upravujete ceny podl'a diia v tyzdni, ¢asu alebo sezény ?

Ako vnimate vzt'ah medzi cenou a dopytom — ak zvysite alebo znizite cenu, ma to
citel'ny vplyv na pocet hosti ?

Viete zhodnotit’, aky dopad mala posledna vicsia zmena cien na vase trzby ?

Ako casto sledujete trzby spolocnosti ?

Mate nastavené ciele, ktoré by ste chceli splnit’ ?

Pouzivate nejaky systém na analyzu predajov a trzieb ?

Na zéklade akych Udajov sa rozhodujete o Uprave cien ?

Ako reagujete na zvySenie vstupnych nékladov ?

Menite ceny aj podla sezénnosti alebo $pecialnych udalosti v regione ?

Co povazujete za najviacsiu vyzvu pri stanovovani cien poloZiek ?

Mite nejaka skusenost’, ked’ zmena cien vyrazne pomohla alebo naopak poskodila
Vs podnik ?

Co by Vam pomohlo efektivnejsie riadit’ ceny a trzby v buddcnosti ?



