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Abstract
Trade in Value Added Between the USA and China

The main topic of this article is the bilateral trade in value added between the USA and China.
The goal is to look at this bilateral trade in the context of "the new wave of globalization".
To fulfill this broadly specified goal the article tries to answer following questions: How much
are the USA and China involved in global value chains (GVC)? What is the development
of the classical bilateral trade using the balance of payments methodology? Where does the value
added in exports come from (geographical structure)? Are there any differences between different
industry sectors? One of the main findings is that domestic value added in trade between these
two countries is relatively high (US almost 90%, China more than 80%). There was also a trend

of stagnation in the United States and a volatility across most of the indicators in the case of China.
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Articles Obchod s pridanou hodnotou medzi Cinou a USA

1. Uvod

Specializacia jednotlivych $tatov na konkrétne irovne vyroby je typickym znakom novodobého
rozmiestnenia globalnych produkcnych sieti ¢i globalnych hodnotovych retazcov. Tento prispe-
vok sa bude venovat’ vzajomnym obchodnym vztahom medzi Cinou a USA. Cielom tejto stati
je zohladnit’ kontext novej globalizacie v svetovej ekonomike a preskimat’ vzajomny obchod
s pridanou hodnotou medzi oboma krajinami, a to konkrétne: zistit’, v akej miere sa USA a Cina
zapajaju do GVC (Global Value Chains), resp. aky je rozdiel obchodu s pridanou hodnotou oproti
jeho klasickému zachytavaniu v platobnej bilancii, d’alej odkial’ pochadza pridana hodnota vo
vzajomnom obchode (s dorazom na domacu pridant hodnotu) a ¢i existuju rozdiely medzi jednot-
livymi odvetviami v nadviznosti na geografickt Strukturu pévodu pridanej hodnoty.

Naprie€ celym prispevkom su vyuzité Standardizované data z databazy TiVA (Trade in Value
Added) od OECD v spolupraci s WTO, ktora poskytuje vSetky potrebné informécie pre sledované
obdobie medzi rokmi 2005 a 2018. Tento zdroj nie je kombinovany s inymi predovsetkym z ohl’a-
du na konzistentnost’ dat naprie¢ celym prispevkom.

Clanok je ¢leneny do viacerych &asti, ktoré sa postupne snaZia objasnit’ teoreticky zaklad vy-
voja GVC, princip ,,smiling curve®, spdsob merania pridanej hodnoty v medzinarodnom obchode
spolu s priCinami nepresnosti a taktiez bliz§i pohl'ad na metodologiu a Statistické zdroje. V nasle-
dujucej Casti je priestor venovany vyvoju vzajomného obchodu v klasickom vyjadreni a taktiez
obchodu s pridanou hodnotou najskér v smere z USA do Ciny a nasledne z Ciny do USA.

2. Prehlad teoretickych konceptov a suvisiacej literatury

Podl'a Dickena (2015) nastal zdsadny zlom v charaktere medzinarodného obchodu v novej vine
globalizacie, kedy sa zacalo viac statkov dennej potreby stavat’ sucast'ou geograficky rozlozenych,
navzajom prepojenych a dovtedy neobvykle zlozitych procesov vyroby, distribucie a aj samotne;j
konzumacie. Tento trend sa vel'mi rychlo rozsiril a stal sa novym Standardom pre fungovanie pro-
cesov vo svetovej ekonomike.

Znakom novej globalizicie je zmena medzindrodnej konkurencieschopnosti. Komparativne
vyhody vyspelych krajin ako technologie, management alebo marketing sa spajaji s komparativ-
nymi vyhodami rozvijajucich sa krajin — lacna pracovna sila a pod. Podl'a Baldwina a Venablesa
(2010) tento mix zvySuje kompetencie oboch partnerskych statov. Zapojenie sa do GVC mobze
otvorit’ krajine prilezitosti na rozvoj a zvysit’ jej konkurencieschopnost’ na globalnom trhu (Daly,
2019). Napriek mnohym pozitivam sa musia GVC vysporiadat’ aj s komplikaciami ako napriklad
realizacia vyrobku pre rozne trhy, ¢o prinadsa komplexitu do vyrobného procesu.

GVC je vSeobecné pomenovanie komplexnej problematiky, ktora si presla svojim vyvojom
pocntc globalnymi komoditnymi retazcami (GCC), cez globalne dodéavatel'ské retazce (GSC), az
k terajSim globalnym hodnotovym retazcom (GVC) a najkomplexnejSiemu variantu globalnych
produkénych sieti (GPN), (Gereffi and Korzeniewicz, 1994; Feenstra, 1998).
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GPN su svojou definiciou vel'mi podobné GVC. Hlavnou odliSnost'ou je upustenie od li-
nearnej Struktury vyuzivanej vo vsetkych vyssie opisanych modeloch a prechod k popisu takzvane;j
sieti navzajom prepojenych procesov. Okrem firemnych procesov taktiez zahtna §irSie spektrum
externych vplyvom ako napriklad $tat, verejnost, zamestnanci, spotrebitelia a inych faktorov, kto-
rym sa podrobne venuju Coe, Dicken, Hess (2008). Jednotlivé Casti ret'azca alebo siete sa svojim
dielom podielaju na findlnom statku a kazda z jednotlivych Casti prispieva rozdielnou vyskou
pridanej hodnoty (value added). Drupez (2013) sa vo svojom ¢lanku na priklade Belgicka zaobera
okrem iného aj vyrazne vysokym podielom sluzieb na pridanej hodnote v celkovom pohlade, ale
aj pri exporte priemyselnych vyrobkov, kde pridana hodnota sluzieb dosahuje podielu okolo 50 %.
Jeho tvrdenie nie je az také prekvapivé pri pohl'ade na nizsie uvedeny obrazok 1, ktory znézormu-
je vysku pridanej hodnoty jednotlivych ¢asti bezného hodnotového retazca. Autori Ye, Meng, Wei
(2015) sa vo svojom diele venuji prave nizsie uvedenej ,,smiling curve* a poukazujli na jej zmenu
v ¢ase. Prehibenie tejto krivky potvrdzuje taktiez Dicken (2015).

Obrazok 1: ,Smiling curve” - prehlad jednotlivych trovni hodnotového retazca
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Zdroj: vlastné spracovanie na zéklade OECD (2013)

Okrem pridanej hodnoty Herndndez et al. (2014) vysvetl'uju tri ukazovatele, ktoré sa pri na-
zerani na GVC sledujt. Jedna sa o mieru zapojenia sa krajiny do GVC pomocou indexu zapojenia
(participation index), vyjadrené¢ho ako percento z hrubého exportu krajiny. Indikuje podiel zahra-
niénych vstupov (backward participation) a domacu produkciu vyuZzitl v exporte tretich krajin
(forward participation). Ked’ze domaca produkcia vyuzita ako export v zahrani¢i méze obsahovat’
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uz vstupy zo zahranicia, neda sa vylucit’ dvojité zapocitanie. Z toho vSak vyplyva, ze indikator nie
je zalozeny na pridanej hodnote.

Druhym indikatorom je dizka hodnotového retazca. Antras (2012) vo svojej publikacii de-
tailne opisuje, ako ndm tento indikator dokaze poskytnut’ informacie o pocte vyrobnych stupiiov
v konkrétnom hodnotovom retazci. Na druhy indikator nadvézuje priamo aj treti, ktory zachy-
tava vzdialenost’ od findlneho dopytu (distance to final demand). Vsetky tri indikatory dokopy
vytvaraji prehlad o situécii konkrétnej krajiny ¢i odvetvia v kontexte globalnych hodnotovych
retazcov. V tomto ¢lanku bude avsak kvoli obmedzenému rozsahu venovany priestor len prvému
zo spomenutych troch indikatorov.

Pred analyzami a porovnaniami $tatov je vhodné zmienit’ uzivatel'ov vyhod z GVC a GPN.
Podl'a GVC Development Report (WTO, 2019) je celkovych vyhod viac ako nevyhod. Sprava
taktieZ poukazuje na nevyrovnanu distribtciu findlnych vyhod zo zapojenia sa do hodnotovych
retazcov. Lahko rozpoznatel'ni uzivatelia vyhod st finalni zékaznici, ktori nakupuju statky za lac-
nejsie ceny, a taktiez pracovnici v rozvojovych krajinach, kam sa prestva vyroba a zlepSuje si-
tuaciu na pracovnom trhu. Casto su tieto pozitivne efekty ale spojené s prehlbovanim rozdielov
medzi pracovnymi skupinami a regionmi naprie¢ réznymi ¢astami retazca.

Baldwin (2016) opisuje ako novéa globalizacia zrychlila zmeny dejice sa nielen v sukrom-
nom sektore, ale aj v tom Statnom. Nova globalizacia je rychlejSia a malo predvidatel'na. Pricina
lezi v rovnako nepredvidatelnom a rychlom rozvoji ICT (Information & Communication Techno-
logy). Na tieto zmeny musia adekvatne reagovat’ aj Statne institicie a medzinarodné organizacie,
ktoré vytvaraj pravidla a bariéry riadiace medzinarodny obchod. Attalla (2020) poukazuje na to,
ze v poslednych rokoch st USA a Cina dve najvicsie svetové vel'moci, ktoré sa svojimi regulacia-
mi nesnazia len reagovat’ na rychlo dejuce sa zmeny vo svetovej ekonomike, ale aj zlepsit’ svoju
strategickll poziciu.

2.1 Meranie pridanej hodnoty a vznik nepresnosti

Platobné bilancia zachytdava vSetky ekonomické transakcie medzi rezidentmi domacej krajiny
a jej nerezidentmi v uréitom obdobi. Pri exporte z Ciny do USA sa transakcia zachyti v ¢inskej
platobnej bilancii ako export a v platobnej bilancii Spojenych Statov ako import. Tento spdsob
zachytavania hodnoty je historicky zauzivany (IMF, 2009).

Meranie GPN je naroénou tilohou. Statistiky medzinarodného obchodu nerozlidujii obchod
medzivstupov, ktoré tvoria viac ako polovicu svetového obchodu. Medzivstupy su tovary a sluzby
vstupujuce do procesu vyroby v roznych urovniach hodnotového retazca pred finalnou spotrebou.
Medzivstupy mézu niekol'’kokrat prekrocit’ hranice a zaroven buda vzdy zapocitané do Statistik
exportu a importu. Vdaka opakovanému zapocitaniu vznikd problém nadhodnotenych hodnot
medzinarodného obchodu v porovnani s pridanou hodnotou (UNCTAD, 2013).
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Podl'a odhadov UNCTAD (2013) predstavovala zahrani¢na pridand hodnota v hrubej hod-
note exportov podiel 28 %. ZvySok hodnoty exportov bola domaca pridand hodnota. Zahrani¢na
pridanéd hodnota uz bola avSak v inej krajine zapocitana ako ,,domdaca®, ¢o znamena minimalne
dvojité zapocitanie v Statistikach svetového obchodu. Tento podiel sa 1i§1 medzi jednotlivymi kra-
jinami. Oc¢istenie hrubych exportov o jav viacndsobného zapocitania by ozrejmilo taktiez pohl'ad

na vyznam medzindrodného obchodu.

Schéma uvedend nizSie na obrazku 2 zobrazuje chybu viacndsobného zachytenia hodnoty
v medzinarodnom obchode. Je jasne viditeI'né, ako sa pridand hodnota krajiny A zapocitava sprav-
ne len pri prechode medzi krajinami A-B. Medzi B—C a nasledne C-D sa zachytava opitovne.
Rovnako sa to deje aj s pridanou hodnotou krajiny B, ale samozrejme az v prechode medzi C-D.
Prave v tejto poslednej faze vidime, akt velkt cast’ tvori duplicitne zapocitand pridand hodno-
ta predoslych urovni hodnotového ret'azca. Z hodnoty 72 bolo len 46 vytvorenych v krajine C
a zvys$nych 26 je pridana hodnota predoslych ¢lankov retazca — krajin A a B. V celkovom vyjad-
reni sa jedna o viac ako jednu Stvrtinu (UNCTAD, 2013).

Obrazok 2: Ukazka dvojitého zapocitania pridanej hodnoty v GVC
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Zdroj: vlastné spracovanie na zaklade UNCTAD (2013)

Politickd ekonomie, 2023, 71 (1), 1-22, https://doi.org/10.18267/j.polek.1379 5



Articles Obchod s pridanou hodnotou medzi Cinou a USA

2.2 Metodoldgia a Statistické zdroje

Za Ucelom zachytavania pridanej hodnoty stoja sofistikované Statistické metody. Najspolahlivej-
Sou a zaroven vel'mi rozsSirenou sa javi metdda zalozena na kalkulacii medzinarodnych vstupov
a vystupov. Tabul’ky tohto typu zacal publikovat’ Wasilly Leontief. Tabul’kovy model zachytava
nadviznosti medzi sektormi v domacej ekonomike a zarovenl aj medzi odvetviami v zahranici.
Na zaklade tychto informacii je nasledne mozné sledovat’ ako vystupy jedného odvetvia, sluzia
ako vstupy v odvetvi inom (The Library of Economics and Liberty, 2019; Stehrer, 2012).

Tento pristup je pouzity aj v databaze TiVA (Trade in Value Added). Databaza vznikla ako
vysledok spoluprace OECD a WTO, pricom vyuziva spominani metodologiu ,.,input-output.
TiVA vo svojom poslednom vydani (december 2021) obsahuje data 66 krajin medzi rokmi
1995-2018. Okrem geografického ¢lenenia je tu aj ¢lenenie do 45 odvetvi vyroby tovarov a slu-
zieb. Databéaza TiVA obsahuje d’alSie podstatné indikéatory v oblasti mapovania GPN: miera za-
pojenia do GVC v oboch moznostiach nazerania (backward/forward linkages), povod pridanej
hodnoty vo findlnom dopyte, atd’. (European University Institute, 2021; OECD, 2021).

Databaza TiVA nepouziva totoznu klasifikaciu ako klasifikacia vyuzitd v platobnej bilan-
cii pracujuca s hierarchiou SITC (Standard International Trade Classification). V pripade OECD
a databazy TiVA je vyuzita klasifikacia ISIC (International Standard Industrial Classification
of All Economic Activities). Vzhl'adom na vyuZivanie rozdielnych klasifikdcii bohuZial’ nie je
mozné porovnat’ udaje z platobnej bilancie pre obchod v klasickom vyjadreni s idajmi o pridane;j
hodnote. Pre konzistentnost’ bude v tomto ¢lanku vyuzité klasifikacia ISIC pritomna v databazach
TiVA. Pre lepSiu prehl'adnost’ a vysSiu vypovednt hodnotu analyz nasledujlicej €asti st Specifické
odvetvia zoskupené do skupin a sektorov.

Databaza TiVA ma svoje nedostatky. Prvym z nich je zavislost’ na kvalite tidajov, ktoré Sta-
tistick¢é urady jednotlivych krajin zachytavaji a nasledne zdiel'ajii so zvySnymi krajinami. Ako
prekazku mozno vnimat’ taktiez Casovll ndro€nost’ na spracovanie dat, ktoré st zvyc€ajne publi-
kované so tvorroénym oneskorenim. Dalej vypoéty obsahuji dva predpoklady. Produkény pred-
poklad, ktory tvrdi, ze vSetky firmy v danom odvetvi pouzivaji rovnaké vstupy na vyrobu rovna-
kych vystupov. Druhym je predpoklad proporcnosti vyuzitia medzivstupov na domacu spotrebu
a na nasledovny vyvoz. Firmy vykazuji zna¢né rozdiely a je nespravne ich takto generalizovat.
Dal3im nedostatkom je $tatisticka hibka udajov o sektoroch v oblasti sluzieb. Tie sa viak, ako aj
vysSie zmienené nedostatky, snazia tvorcovia odstranit’ (VIckova, 2020). Najnovsie tdaje v da-
tabaze TiVA st z roku 2018. Ako pripadné nahrady by mohli sluzit’ databazy: GTAP 8 Data Base
vyuzivana predovsetkym na environmentalne analyzy, databaza WIOD alebo odhady UNCTAD.
V tomto prispevku bude napriek niektorym nedostatkom pouzita databaza TiVA, kvoli svojej
hodnovernosti a hibke tatistickych tdajov.
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2.3 Miera zapojenia sa do GVC

Obrazok 3: Miera zapojenia sa do globalnych hodnotovych retazcov
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Zdroj: vlastné vypocty autorov na zéklade databazy TiVA (OECD)

Na urcenie stupiia integracie jednotlivych krajin vo svetovom obchode sa ¢oraz viac vyuziva
miera zapojenia sa do GVC. T4 je merana formou spéatného a budiceho zapojenia, ktoré v sucte
vytvaraju celkovi mieru zapojenia sa do globalnych hodnotovych retazcov. Prvym z nich je bu-
duca acast’ na GVC (forward participation) zobrazuje domacu pridanti hodnotu v exportoch za-
hrani¢nych krajin ako podiel exportu brutto domécej krajiny. USA v tejto oblasti dosahuju na za-
giatku sledovaného obdobia hodnotu 19% a na konci 26 %. Cina pri analyze rovnakej premenne;
dosahuje vo vSeobecnosti niz§ie hodnoty. V roku 2018 hodnota buducej participacie dosiahla
19 %, o je rovnaké vyska, aki zaznamenali USA v roku 1995. V priebehu 24 rokov je mozné po-
zorovat rastuci trend tohto ukazovatela rovnako v USA aj v Cine, pri¢om rast USA je stabilnejsi
ako v pripade Ciny. Jedinou vynimkou je rok 2009, kedy sa hodnota budticej participacie v USA
prepadla o dva percentudlne body v oboch krajinach.

Druhou zlozkou celkovej participacie je spatna acast’ na GVC (backward participation).
Ta vyjadruje podiel zahrani¢nej pridanej hodnoty na exportoch krajiny. Na prvy pohl'ad je jasné,
ze spétnd ucast je v pripade USA vyrazne nizsia ako ta budica, ¢o potvrdzuje fakt, ze sa Spojené
Staty Casto nachédzaju na zaciatku ret'azca ako tvorcovia alebo majitelia nehmotnych aktiv a nie
v strede ret’azca, ktory sa vyznacuje predovsetkym spajanim jednotlivych €asti do finalnych pro-
duktov. Najviac vstupov zo zahranicia sa nachadza v chemickom priemysle, elektronike a doprav-
nych prostriedkoch. Tie su spolu s viacsinou sluzieb najviac zapojené do GVC (Blinder, 2006).
Spitna ucast na GVC v pripade Ciny je vel'mi premenliva. V roku 1995 dosahuje hodnotu 16 %.
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O tri roky neskor dosahuje minimum (14 %) a nasledne rychlo rastie na maximum pocas sledova-
ného obdobia v roku 2004 (24 %). Od tohto bodu zac¢ina hodnota klesat’ az do roku 2018 s hod-
notou 17 %. Vidime, ze v priebehu celé¢ho sledovaného obdobia hodnota vzrastla zo 16 % na 24 %
a nasledne klesla naspét’ na povodné hodnoty, pricom najvicsi skok zaznamenala v roku 2009
o celych pét’ p. b. Vyska spédtného zapojenia sa do GVC zobrazuje podiel zahrani¢nej pridanej
hodnoty ¢inskych exportoch. Klesajuci trend v poslednych rokoch naznacuje, ze ¢inska ekonomi-
ka dokaze vytvarat’ Coraz vacsiu Cast’ pridanej hodnoty sama a presuva predoslé tirovne GVC zo
zahrani¢ia do domaceho prostredia. Malé alebo menej rozvinuté krajiny v tomto ukazovateli do-
sahuju ovela vyssie hodnoty (Cesko 42 %, Vietnam 51 % — obe hodnoty z roku 2018). Dévodom
je predovsetkym neschopnost’ domaceho hospodarstva pokryt’ vac¢siu Cast’ retazca. Vysoky podiel
zahrani¢nej pridanej hodnoty dosahuju ¢inske exporty predovsetkym v odvetviach elektroniky
a strojarskych vyrobkov (OECD, 2020).

Celkova participécia je v roku 1995 rovnaka pre USA aj Cinu. Takmer rovnaké hodnoty na-
dobudaju aj na konci sledovaného obdobia a maximum zhodne dosahuju v roku 2008, po ktorom
nasleduje prepad, ktory sa da pripisat’ za vinu celosvetovej finan¢nej krize. Po prepade nasleduje
rastaci trend, ktory postupne vracia mieru zapojenia sa do GVC na predkrizové hodnoty. Pri
analyze tohto typu je nutné spomenut, ze malé krajiny maji mieru zapojenia sa do GVC ovela
vyssiu (Luxembursko 78 % v roku 2018) ako velké ekonomiky typu USA. V obrazku 3 su pre
porovnanie zobrazené krajiny Rusko a Nemecko, ktoré obe vykazuju vySSiu mieru zapojenia sa
do GVC. Propor¢né rozloZenie dvoch ¢iastkovych ukazovatel'ov sa avSak vyrazne 1i8i. Na opac-
nej strane ekonomicko-politické zoskupenie EU dosahuje pocas celého obdobia nizsie hodnoty.
Vysvetlit’ sa to d4 z asti tym, Ze ¢lenské $taty EU obchoduju ovela viac s inymi ¢lenskymi $tatmi
v porovnani s krajinami mimo tohto zoskupenia. Preto ako celok vykazuje EU niZsie zapojenie sa
do GVC. Pri porovnani s inymi krajinami v geografickom regione (USA — Severna Amerika, Cina
— Juhovychodn4 Azia) vykazuju dve pozorované krajiny nizsie hodnoty zapojenia sa do GVC.
Sposobené to moze byt ich velkostou v porovnani so zvySnymi krajinami v oboch regionoch.

Rozdiel medzi Cinou a USA ma mnohé dévody. Medzi ne sa radi aj pozicia krajin na ,,smi-
ling curve”. Vo viésine odvetvi sa Cina historicky pohybuje v nizko poloZenej ¢asti, ¢o indikuje,
ze sa zvycajne podiel’a na vyrobe, alebo pripadne montazi vyrobkov. Tieto ¢innosti su ¢asto na-
ro¢né na l'udsky kapital a nevyzaduju Specifické know-how ¢i znalosti. V GVC st tieto pozicie
umiestnené priblizne v strednej asti ret'azca. DIhodobo sa viak Cina snazi dostat’ do $tadia, kedy
sa bude ststred’'ovat’ skor na tie uirovne GVC, nachadzajtce sa na zaciatku a konci ,,smiling curve®,
ked’Ze tie zvycCajne prispievaju najvacsim dielom k celkovej pridanej hodnote findlneho statku
(Degain, Meng, Wang, 2017). Spojen¢ §taty si tito poziciu na okrajoch krivky snazia udrzat’.

Podiel pridanej hodnoty v exportoch brutto (klasické zachytdvanie zahrani¢ného obchodu)
je v pripade ¢inskej ekonomiky odlisny ako pri Spojenych Statoch. Podiel zahrani¢nej pridanej
hodnoty je vyrazne vyssi. V roku 2008 tento podiel dosahuje takmer jednu $tvrtinu celkovej hod-
noty (22 % — v obrazku 3 reprezentované ako spitné ucast’). Na konci obdobia v roku 2018 je
to uz len 17%. Tento klesajuci trend reflektuje klesajicu vysku spitnej ucasti Ciny na GVC.
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Pri¢inu mé6zeme hl'adat’ v presune predoslych stupiiov GVC zo zahranicia (zvyc¢ajne z inych nizko
nakladovych azijskych krajin) do domacej ekonomiky. Doméce ¢inske podniky sa v poslednych
rokoch €oraz viac nepriamo zapajaju do GVC bez toho, aby redlne exportovali akékol'vek produk-
ty ¢i sluzby. Mnohé z nich tvoria dodavatel'sku siet’ pre vel'ké technologické ¢inske spolo¢nosti,
ktoré st na konci doméceho retazca firiem (Degain, Meng, Wang, 2017). USA vykazuji hodnoty
9% na zacCiatku a rovnako aj na konci sledované¢ho obdobia. Vo zvys$nych rokoch hodnoty osciluju
okolo tychto hodnot a je vidno ustaleny trend domacej pridanej hodnoty vo vyske okolo 88—90 %.

2.4 Vyvoj obchodnych vztahov medzi USA a Cinou

O intenzite vzajomnych obchodnych vztahov svedci, ze USA st destinaciou pre priblizne jednu
patinu ¢inskych vyvozov a zaroven najviacsim zdrojom pre dovozy zo zahranicia (10% v roku
2018). V pripade USA je situacia vel'mi podobna. Vynimku tvori len Kanada a Mexiko, ktoré
predbehli Cinu na pozicii najéastejsej destinacie americkych vyvozov. Ekonomiky oboch §tatov
st previazané vo viacerych aspektoch, medzi ktoré patria aj globalne hodnotové retazce. USA pri
obchode s Cinou vykazujii dlhodobo deficit obchodnej bilancie, ktory je pritomny pocas celého
sledovaného obdobia 1995-2018. Zaciatok mézeme hl'adat’ uz v roku 1985, pretrvavajuc do roku
2020 (United States Census Bureau, 2022). Pocas takmer 40 rokov sa rozdiel medzi exportom
a importom neustale zvacsuje a deficit sa prehlbuje. V nizsie uvedenom grafe (obrazok 4) je ba-
datelné nielen to, ako vel’ky je rozdiel medzi tokom z USA do Ciny a opaéne, ale aj ich vzdjomny
pomer. V roku 2005 tok z USA do Ciny dosahoval priblizne jednu $tvrtinu toku tovarov a sluzieb
v smere z Ciny do Spojenych $tatov americkych. Absolutna hodnota amerického deficitu v prie-
behu 14 rokov vzrastla, avSak pomer tokov americkych a ¢inskych exportov sa z pohl'adu USA
zlepsil z 28 % na 47 %. Inymi slovami USA dovéaza z Ciny ,,uz* len priblizne raz tol’ko, ako do nej
vyvaza, oproti takmer Stvornasobku v roku 2005. Pri opise deficitu je vhodné taktiez zmienit, ze
USA maju ovel'a menej netarifnych prekazok a zarovei nizsie cla v porovnani s Cinou, o z ¢asti
prispieva k deficitu vo vzdjomnom obchode (Lighthizer, 2020; WTO, 2022).

Pocas celé¢ho sledovaného obdobia ma najvacsi vplyv na vyvoj deficitu jednoznacne prie-
mysel. Po'nohospodarstvo si udrzuje relativne stabilné hodnoty a deficit mierne znizuje. Sluzby
naopak za¢inaju na nizkych hodnotéach, v roku 2010 predbiehaju svojim prispevkom pol'nohospo-
darsky sektor a do konca sledovaného obdobia vykazuji rastici trend. V poslednom roku dosiahli
pozitivne saldo v hodnote 44 mld. USD, ¢o spolu s kladnym prispevkom pol'nohospodarskeho
sektoru v hodnote 8 mld. znizuje deficit 312 mld. USD vytvoreny priemyslom, na vyslednt hod-
notu celkového deficitu 259 mld. USD.

Priemysel si ako najvacsi tvorca obchodného deficitu zaslizi vac¢siu pozornost’. Najvac-
Sia Cast’ obchodnej vymeny je ststredend v oblasti elektroniky a pocitacov. Deficit v hodnote
158 mld. USD tvori viac ako polovicu celkovej hodnoty salda priemyselného sektora. Zaujima-
vym priemyselnym odvetvim je taktiez textil a obuv, kde je mozné vidiet’ nezvycCajnu situaciu,
kedy je tok z Ciny do USA druhy najvacsi v porovnani s ostatnymi odvetviami a zaroven tok
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z USA do Ciny takmer neexistuje. Jediné odvetvia, v ktorych maji Spojené $taty prevahu, su
dopravné prostriedky a tazba. Ich prevaha ale ni¢ nemeni na celkovej dominancii Ciny v exporte
priemyselnych vyrobkov.

Obrazok 4: Vyvoj vzajomného obchodu medzi USA a Cinou v klasickom vyjadreni
(z pohladu USA)

600
500 T
400 A
300 A
%)
D 200 f
ke -51
E 100 A 29 -3¢ ~33 730
-11 -18
-8
0 e 63
1 T2 o 9 ey _78‘105135 ~130
-100 1 ~66 _g > 156 -156_g, 148 ~154 168 183
112 178 190 "-104
-200 - —146 -215
-178 201—15 183
-202 - -199 -214 - _
-300 -230 -223 225-212232_25
8 &8 5 38 3 335 933885653832 ¢geFee e
~ ~— ~ ~ ~ N N N N N N N N N N N N N N N N N N N

Hruby export ~ = Hruby import  ==<=Hrubé saldo  ==@==Saldo pridanej hodnoty

Zdroj: vlastné vypocty autorov na zéklade databazy TiVA

Pre eSte hlbsi detail je mozné sa pozriet’ na vyvoj obchodného salda v jednotlivych odvet-
viach. Najzakladnej$im trendom je, ze v pripade takmer vSetkych odvetvi je pritomné prehlbova-
nie situacie v priebehu sledovanych 24 rokov. Odvetvia, ktoré vykazovali deficit v 90. rokoch, ho
dosahujt aj v roku 2018. Ich narast pocas tohto obdobia je vysoky. VysSie spomenuty zdkladny
kamen &inskych exportov, odvetvie po¢itadov a elektroniky, prehibilo obchodné saldo z deficitu
dvoch mld. USD v roku 1995 na deficit 13 mld. USD v roku 2000. Od tohto bodu to uz prehlbova-
nie deficitu nabralo ovela rychlejsi spad a prehlbovalo sa az do konca sledovaného obdobia v roku
2018 (—158 mld. USD). Zvysné odvetvia sa vyvijali ve'mi podobne.

Rovnaka situacia je zarovei aj v druhej Casti spektra bilaterdlnej obchodnej vymeny medzi
Cinou a USA. Odvetvia, v ktorych vykazuju USA v 90. rokoch prebytok, ho vykazuji aj v roku
2018. V celkovom ponimani prebytok z pohl'adu USA vykazuji predovsetkym sluzby. Medzi naj-
vyraznejsie patria sluzby spojené so vzdeldvanim a taktiez Siroké kategoria zahtnajuca velkoob-
chod a maloobchod, gastro, hotelierstvo a transportné sluzby. Vo vSeobecnosti sa dd konstatovat’,
ze hodnoty v sektore sluzieb oproti priemyslu viac fluktuuja.
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Zaujimave je pozriet’ sa taktiez na predikcie z roku 2000, kedy vtedajsi americky prezident Bill
Clinton podporoval vstup Ciny do WTO. Odhady vtedy jasne tvrdili, Ze uz vtedy pritomny americky
obchodny deficit zaéne klesat’. Vstupom Ciny do WTO sa mal zjednodusit’ obchod medzi oboma
Statmi a predovsetkym Cina predstavovala pre USA nové odbytisko s mnoZstvom potencialnych
spotrebitel'ov. Na to malo nadvdzovat’ zvySenie produkcie americkych firiem a su¢asne vytvorenie
novych pracovnych miest v Spojenych Statoch (New York Times, 2000; Scott, 2000).

Tieto odhady sa k realite prili§ nepriblizili a americky deficit zacal, prave naopak, prudko
stipat’. Niektori odbornici to prisudzuji neférovym obchodnym praktikam Ciny v podobe ma-
nipulacie s menovym kurzom a obmedzenia kupyschopnosti domaceho obyvatel'stva pomocou
nizkych platov. Ini prisudzuji vahu vysokému sklonu k usporam ¢inskeho obyvatel’stva a taktiez
presunu vyrobnych tovarni z inych $tatov Juhovychodnej Azie do Ciny, vd’aka Gomu sa zvysil
¢insky vyvoz v celkovych hodnotach (Trachtman, 2011).

3. Pridana hodnota vo vzajomnom obchode

Pri pohl'ade na medzinarodny obchod je vhodné sa pozriet’ nielen na jeho klasické vyjadrenie, ale
aj na pridant hodnotu v iom obsiahnutu. V grafe (obrazok 5) je okrem hrubého obchodného salda
uvedené aj saldo pridanej hodnoty. To dosahuje rovnako deficit z pohl'adu USA, avSak mierne
nizsi ako pri pohl'ade na hrubé saldo bilateralneho obchodu.

Obrazok 5: Vyvoj vzajomného toku pridanej hodnoty (VA) medzi USA a Cinou
(z pohladu USA)
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V priemere je deficit pridanej hodnoty o 20 % nizsi v porovnani so saldom obchodnej bilan-
cie. Tato hodnota avsak dlhodobo klesa. V 90. rokoch bol deficit pridanej hodnoty nizsi niekedy
az o 30%. Naopak na konci sledovaného obdobia je nizsi len o 17 %. Saldo VA (value added) sa
vypocita rovnako ako hrubé obchodné saldo, avSak namiesto hrubych exportov a importov sa
berie do tvahy len pridana hodnota. T4 méze pradit’ priamo z USA do Ciny aj cez iné krajiny za-
pojené do GVC. Pre hlbSie porozumenie slizi uvedeny graf (obrazok 5). Pridana hodnota v pria-
mom toku medzi USA a Cinou tvori vi¢§inu celkového toku pridanej hodnoty. V exportoch tvori
v priemere 75 %. V importoch z Ciny prichddza priamo v#&si podiel pridanej hodnoty — priblizne
85-90%. Saldo VA je tvorené z viac ako 90 % saldom, konkrétne deficitom vo vzdjomnom toku
medzi USA a Cinou. Zvys$na ¢ast je tvorena pridanou hodnotou, ktora je zahrnuté v exportoch
a importoch tretich krajin; napr. medziprodukty z USA exportované do Mexika, odkial’ boli expor-
tované do Ciny — medziprodukty st pridana hodnota USA smerujuca do Ciny cez tretiu krajinu.

Pri hlbsej analyze sa dd okrem inych detailov zistit’ povod pridanej hodnoty v exportoch
pre jednotlivé krajiny. Vzhl'adom na vys$Sie zmieneny podiel nasledujica analyza sa zaobera len
pridanou hodnotou v priamom bilateralnom toku medzi USA a Cinou. Vzijomny obchod je d’ale;
rozdeleny na dve Casti podl'a smeru obchodu. Prvym z nich je tok tovarov a sluzieb zo Spojenych
statov do Ciny.

3.1 Exporty z USA do Ciny

Smer obchodu zo Spojenych §tatov do Ciny je rovnako ako aj v zvysku stati vnimany ako smer
obchodu tovarov a sluzieb. Na zaklade databazy TiVA je mozné zistit, odkial’ pochadza prida-
né hodnota v exportoch Spojenych §tatov smerujticich do Ciny. Pre porovnanie sliZia najlepsie
hrani¢né roky sledovaného obdobia 1995 a 2018. Rok 2008 dopliiuje kontext o stred ¢asového
rozhrania, ku ktorému sa taktiez viaze zaciatok celosvetovej finan¢nej krizy a mnohé ukazovatele
dosahuju v tomto roku svoje hrani¢né hodnoty. V pripade exportov z USA do Ciny je najdolezi-
tej$im zistenim, Ze podiel domacej pridanej hodnoty (DVA — Domestic Value Added) v tomto toku
dosahuje pocas celého sledovaného obdobia vel'mi stabilné hodnoty okolo 90 %. Pri rozdeleni
exportu na sluzby a priemysel je mozné badat’ prvé rozdiely. Podiel DVA je v sluzbach vyrazne
vyssi (v priemere 96 %) ako v priemysle, kde priemernd hodnota dosahuje 85,4 %. Hoci podiel
domacej pridanej hodnoty sa v sluzbach a priemysle vyrazne 1isi, obe kategdrie vykazuju vel'mi
stabilny trend vyvoja. Jedinou vynimkou je pri priemysle krizové obdobie, kedy v roku 2008
dosahuje podiel DVA v exportoch len 81,9 % (minimum za sledované obdobie) a nasledne v roku
2009 dosahuje 86,5 %. Nasledne sa hodnoty dostavaju naspiat’ k priemeru.

Zvysnych 10% pridanej hodnoty v exportoch tvori zahrani¢nd pridana hodnota (FVA —
Foreign Value Added), ktorej hodnoty st v celkovom ponimani rovnako ako u DVA stabilné.
Pri hlbsej analyze FVA je avSak mozné zistit’ viaceré zaujimavosti o podieloch konkrétnych kra-
jin. Na zaciatku sledovaného obdobia bolo krajinou s najvac¢sim podielom Japonsko (1,8 %),
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nasledované Kanadou (1,2 %). Podiel Kanady dosiahol maximum v roku 2008 (1,9 %) a nasled-
ne sa vratil do pévodnych hodnot. Podiel Japonska v priebehu celych 24 rokov postupne klesal,
az dosiahol minima 0,5 %. Uplne opaény vyvoj zaznamenala Cina, ktora sa z 0,2% v roku 1995
vypracovala na 1,4 % v roku 2018. Okrem spomenutych krajin je eSte vhodné zmienit’ Nemecko,
ktoré si stabilne drzi podiel 0,5-0,6% a Mexiko s pomaly rasticim podielom z 0,6 % na 0,8%
v priebehu sledovaného obdobia. Vzhl'adom na nie zanedbatel'né podiely inych eurdpskych Statov
je vhodné zmienit' podiel EU (EU-27). Ten sa pomalym trendom zniZil z 1,8 % na 1,6 % v priebe-
hu sledovaného obdobia.

V nizsie uvedenej tabulke st vybrané niektoré konkrétne odvetvia, pre ktoré je v troch vy-
branych rokoch mozné vidiet’ povod pridanej hodnoty v exportoch z USA do Ciny a zarovefi
podiel odvetvia na celkovych exportoch. V pripade priemyselnych odvetvi vidime pokles zo 60 %
na 48%. Naopak pri sluzbach nérast podielu na exportoch z 35% na taktiez 48 % zvysné 4%
tvori pol'nohospodarstvo. Prvym z vybranych odvetvi su pocitace a elektronické komponenty.
Podiel tohto odvetvia na exportoch z USA do Ciny sa prepadol poas sledovaného obdobia z 18 %
na 8%. Doméaca pridand hodnota zarovenl vyrazne rastie, pricom najvyraznej$i narast je medzi
rokmi 2008 a 2009 (85,6-89,7 %). Zaujimavé st zarovei podiely zahraniénych partnerov. Cina
na konci obdobia dosahuje podiel 2,2%, ¢o je viac ako jedna Stvrtina zo zahrani¢nej pridanej
hodnoty. Nasleduje EU-27 (1,1 %). Zaujimavym vyvojom preslo Japonsko, ktorého podiel sa zo
4,3% v 1995 prepadol na 0,45 % na konci obdobia

Chemicky priemysel zaznamenal taktiez zniZenie podielu na celkovych exportoch z USA
do Ciny. Vyvoj podielu DVA je relativne nestabilny. Z hodnoty v roku 1995 (89 %) klesa az
na 78 % v roku 2008. Nasledne stipa na hodnoty takmer 86 % v 2018. Z FVA je vhodné zmienit’
predovsetkym Kanadu, ktorej podiel sice fluktuuje, ale napriek tomu mo6zeme konstatovat’ rastici
trend zaviSeny hodnotou 2,3 % v roku 2018. EU-27 dosahuje podiel 2,8 %. Neobvyklym obchod-
nym partnerom, ktory v chemickom priemysle tvori v priemere 1% pridanej hodnoty, je Saudska
Arébia, ktorej export je tvoreny z velkej Casti surovymi organickymi a neorganickymi chemika-
liami a samozrejme ropou (CIA, 2021).

Odvetvie dopravnych prostriedkov je jedno z méla priemyselnych odvetvi, ktorého podiel
na exportoch smerujucich zo Spojenych §tatov do Ciny vzrastol. Podiel DVA je nizi ako prie-
mer v priemyselnom sektore a je mozné pocas 24 sledovanych rokov pozorovat’ klesajuci trend
z 85,2% na 81,6 %. Ani toto odvetvie sa ale nevyhlo fluktuaciam, a to predovsetkym v obdobi kri-
zy. Kedy sa podiel DVA medziro¢ne menil az o takmer 4 percentualne body. Pri pohl'ade na FVA,
je mozné pozorovat dolezitych partnerov. EU-27 s podielom oscilujicim okolo priemeru 4 %,
z ktorych 1,4% patri Nemecku — poprednému Statu v odvetvi automotive. Za zmienku taktiez
stoji Cina, ktorej podiel sa pocas sledovaného obdobia dostal z 0,3 % (1995) na 3,4 % v roku 2018.
Menej strmy ale taktieZ rastuci trend je mozné pozorovat’ aj v pripade Mexika z 0,6 % na 2,1 %.
Okrem krajin viditenych v tabulke €. 1 je vhodné zmienit’ Koreu, ktorej podiel vzrastol pocas
sledovaného obdobia z 0,5 % na 0,8 %.
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Posledné z vybranych odvetvi st velkoobchodné a maloobchodné sluzby spojené v kategorii
s hotelierstvom, gastrom, transportom a inymi rekrea¢nymi sluzbami. Sluzby ako celok dlhodobo
znizuji americky obchodny deficit s Cinou, tvoreny predovietkym priemyselnymi odvetviami.
Ako je u sluzieb zvykom, aj v tomto konkrétnom odvetvi v priemere 95,3 % pridanej hodnoty
pochadza z USA. Podiel DVA je u sluZieb vo vSeobecnosti vyssi, pretoZe neobsahuje tol'’ko urovni
retazca ako obchod s tovarmi. Z toho vyplyva aj mensi poc¢et medziproduktov.

Tabul'ka 1: Pévod pridanej hodnoty v exporte z USA do Ciny pre vybrané odvetvia

Odvetvie * Rok USA CHN CAN MEX JPN DEU Ostatné
Pocitate 18% | 1995 | 85,7% | 0,4% | 13% | 07% | 43% | 07% 6,9%
:'g::::f(';e 14% | 2008 | 85,6% @ 31% | 13% | 11% | 14% | 07% 6,8%
zariadenia 8% | 2018 | 92,4% | 22% | 05% | 07% | 05% | 0,4% 3,4%
13% | 1995 | 88,5% | 02% | 17% | 06% | 14% | 09% 6,6 %
§:‘::ﬂ"ﬂ‘; 13% | 2008 | 783% | 12% | 3,8% | 15% | 08% | 08% | 13,6%
10% | 2018 | 857% | 15% | 23% | 09% | 05% | 0,7% 8,3%
7% | 1995 | 85,2% | 0,3% | 21% | 06% | 31% | 12% 7.5%
g:ozzar;’e“deky 9% | 2008 | 79,8% | 23% | 27% | 15% | 24% | 15% 9,9%
1% | 2018 | 81,6% | 34% | 17% | 21% | 1,7% | 13% 8,3%
Obchod, 21% | 1995 | 96,5% | 01% | 0,6% | 02% | 05% | 02% 1,9%
preprava,
ubytovacie 21% | 2008 | 93,4% @ 04% | 10% | 04% | 03% | 02% 4,2%
a stravovacie
sluzby 26% | 2018 | 954% | 06% | 06% | 03% | 02% | 02% 2,7%
60% | 1995 | 87,4% | 03% | 17% | 06% | 26% | 08% 6,5%
Priemysel 53% | 2008 | 81,9% | 21% | 26% | 13% | 14% | 09% 9,8%
48% | 2018 | 86,0% | 23% | 1,7% | 13% | 09% & 0,8% 71 %
35% | 1995 | 97,0% | 01% | 05% | 02% | 04% | 0,2% 1,7%
Sluzby 37% | 2008 | 94,4% @ 04% | 08% | 03% | 03% | 02% 3,5%
48% | 2018 | 96,0% | 05% | 05% | 03% | 02% | 02% 2,4%
100% | 1995 | 91,0% | 12% | 02% | 04% | 1,8% | 0,6% 4,7%
X:“*,:'gia 100% | 2008 | 87,2% | 19% | 13% | 09% | 09% | 0,6% 7.2%
100% | 2018 | 91,0% | 11% | 14% | 0,8% | 05% | 0,5% 4,7 %

* podiel odvetvia na celkovom exporte

Zdroj: vlastné vypocty autorov na zéklade databazy TiVA (OECD)
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3.2 Exporty z Ciny do USA

Nasledujuca Cast’ sa zaobera tokom tovarom a sluzieb v opacnom smere bilateralneho obchodu
v porovnani s predo§lou analyzou. Rovnako ako v &asti exportov z USA do Ciny aj tu sa opierame
predovsetkym o tabul’ku 2, spracovanej na zaklade dat z TiVA databazy. Prvym zékladnym ukazo-
vatel'om pri analyze povodu pridanej hodnoty v exportoch je podiel DVA a FVA. Podiel domace;j
pridanej hodnoty je v porovnani s USA ovel'a menej stabilny. Hoci podiel DVA zac¢ina v roku
1995 na 82,5% a kon¢i v roku 2018 s hodnotou 82,7 %, pocas sledovanych 24 rokov klesol az
k hodnotam 74,7 % (2005). Po dosiahnuti svojho minima sa postupne zacal vracat’ spit’ k povod-
nym hodnotam ako v 90. rokoch. Pri rozdeleni exportov na priemysel a sluzby, mézeme pozoro-
vat’ podobné javy ako v pripade obchodného toku v opa¢nom smere. Sluzby dosahuji vyssi podiel
DVA ako priemysel. Taktiez pri sluzbach najdeme menej vyrazné medziro¢né fluktuacie. Priemer-
na hodnota podielu DVA je 91,7 %. Naopak v priemysle priemerna hodnota 78,7 % nereprezentuje
celé obdobie vzhl'adom na maximum 82,8 % (1998) a minimum 72,8 % (2005). Podstatnym roz-
dielom je taktieZ podiel sluzieb a priemyslu na hodnote exportu. Oproti toku v opaénom smere,
kde su tieto podiely vyrovnané, v exportoch z Ciny do USA jasne dominuje priemysel nad 80 %.

Pri pohl'ade na zahrani¢nt pridant hodnotu v exportoch na zaciatku sledovaného obdobia
bolo najvyraznejSim partnerom Japonsko s podielom 4,4 % ktory dosiahol v roku 2004 maximum
(5,3%) a nasledne klesal az do konca sledovaného obdobia na hodnotu 1,7%. Zvys$né krajiny
zaznamenali relativne stabilny vyvoj svojho podielu pridanej hodnoty. Za zmienku stoji taktiez
priemernd hodnota EU-27 (2,5 %). Po blizSej analyze a rozdeleni exportov na sluzby a priemy-
sel je viditel'né, Ze v sluzbach maju relativne vysoky podiel FVA EU-27 (1,2%) a USA (1,0 %).
Naopak v oblasti priemyslu je na konci obdobia krajina s najvyssim podielom FVA Koérea 2,7 %
v roku 2018, a priemerom 2,4 % za sledované obdobie.

Situacia v konkrétnych odvetviach sa vyrazne lisi. Pocitace a elektronické suciastky tvoria
viac ako jednu tretinu ¢inskych exportov do USA. Podiel DVA je vzhl'adom na komplexnost toh-
to odvetvia pochopitel'ne nizsi ako priemer. V prvom roku sledovaného obdobia (1995) dosahuje
tento podiel 75,9 %, avsak od roku 1999 strmo klesa az k hodnote 62,5% (2004). Z tohto mini-
ma sa postupne vracia k pdvodnym hodnotam, ¢omu nasvedcuje aj situdcia v roku 2018 s hod-
notou 74,7%. Zahrani¢na zlozka pridanej hodnoty v exportoch ndm ponuka zaujimavy pohl'ad
na upadok Japonska a vzostup Korey. Japonsko, ako uz bolo zmienené, bolo nevyznamnejSim
podielnikom na FVA spomedzi vsetkych zahrani¢nych statov. Hodnota 7,9 % v roku 1995 je toho
dokazom. V roku 2004 dokonca dosahuje maximum 9,1 %. Od tohto bodu avsak podiel Japonska
strmo pada az do konca sledovaného obdobia kedy dosahuje uz len 2,9 %. Opacny priebeh ma vy-
voj podielu JuZnej Korey, ktord v 90 % rokoch dosahovala podiel pod 2 %. S vynimkou krizového
obdobia tento podiel avSak stabilne rastie a v roku 2018 dosahuje 4,9 %. EU-27 si drZi relativne
stabilny podiel v priemere 3,5 %, ktory v poslednom desatro¢i mierne klesa. Z eurdpskych krajin
je vhodné spomenut’ Nemecko, ktoré si stabilne drzi hodnoty okolo 1,2 %.
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Vzhl'adom k vyznamnosti ¢inskeho elektronického priemyslu je vhodné vysvetlit' urcité
trendy, ktoré sa v tejto oblasti daju dlhodobo pozorovat’. Pri i¢asti na globalnych hodnotovych
ret'azcoch je dblezité vediet, ¢i sa krajina podiela na vyrobe produktov s nizkou alebo vysokou
pridanou hodnotou. Prave v tomto ukazovateli si Cina od roku 2000 vel'mi zlepgila svoju poziciu.
V roku 2005 produkty s vysokou pridanou hodnotou netvorili ani 30 % €inskych exportov v ram-
ci odvetvia elektroniky. Naopak prevladali predovsetkym podukty s nizkou pridanou hodnotou
s podielom takmer 70%. V roku 2015 je situacia vyrazne ina a produktov s vysokou pridanou
hodnotou je viac ako polovica. Zasluhu na tom maju hlavne doméace firmy, vd’aka ktorym Cina uz
nie je len sti¢ast'ou dodavatel'skych retazcov zahrani¢nych firiem ako Apple ¢i Samsung. Domace
firmy ako Huawei, Oppo alebo Xiaomi dosiahli v roku 2017 rovnaky podiel na trhu ako Apple
a Samsung dokopy (Tieying, 2018).

Druhym najvyznamnej$im odvetvim je textilny priemysel. Ten v roku 2018 predstavuje
Llen“ 13% z celkovej hodnoty exportu z Ciny do USA. V roku 1995 tato hodnota dosahovala
dvojnasobok. Hoci vyznam textilného priemyslu postupne klesa, stale je to druhy najvacsi, tes-
ne pred chemickym a strojarenskym priemyslom. Pri pohl'ade na vyvoj podielu DVA a FVA je
zjavneé, ze sa textilny priemysel vymyka priemeru. DVA na rozdiel od inych odvetvi a celkového
priemeru v exportoch sa vyvija stabilne a pocas celého obdobia mozeme konstatovat™ stabilny
trend. Vyska podielu DVA je na priemyselné odvetvie taktiez nadpriemerne vysoka. V roku 1995
dosahovala 79,2 % a na konci sledovaného obdobia sa priblizuje k 90 %. Pri pohl'ade na FVA vi-
dime pokles takmer vSetkych zahrani¢nych partnerov, ¢o ddva vzhl'adom na rastici podiel DVA
zmysel. Medzi krajiny, ktoré nezaznamenali prepad svojho podielu, patri predovsetkym Nemecko
a vo vSeobecnosti EU-27. Za zmienku taktiez stoji trend vyrovnavania podielu pridanej hodnoty
medzi rozvinutymi a rozvojovymi krajinami. V tomto pripade sa jedna o narast podielu v Bra-
zilii (0,1-0,6 %) a Indii (0,1-0,5 %). Textilny a obuvnicky priemysel sa vyznacuje naro¢nost'ou
na vysoky pocet nizkokvalifikovaného P'udského kapitalu. Vo vieobecnosti sa Cina aj v tomto
smere profilovala ako vyrobca tovarov s nizkou pridanou hodnotou. Zhankg, Kong, Ramu (2015)
opisuji, ako sa Cina tento fakt snazi zmenit podporovanim &inskych firiem a rozvojom centier pre
design ¢1 vyskum a vyvoj v tomto odvetvi. Napriek snahdm a podpore od ¢inskej vlady maju stale
¢inske znacky problém presadit’ sa na svetovom trhu v konkuren¢nom boji s uz etablovanymi
znackami z vyspelych krajin.

Zvysné odvetvia sa vyvijajia vel'mi podobne ako vysSie opisany priemer priemyslenych
odvetvi. Vo v§eobecnosti je mozné pozorovat’ v porovnani s opacnym smerom bilateralneho toku
vysSiu medziro¢na fluktudciu podielu DVA a zarovenl presli vyraznejSimi zmenami aj podiely
jednotlivych zahrani¢nych krajin na FVA. Z nich najvicsi prepad zaznamenalo urcite Japonsko
a naopak vzostup Juzna Korea.
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Tabulka 2: Pévod pridanej hodnoty v exporte z Ciny do USA pre vybrané odvetvia

Odvetvie * | Rok | CHN | JPN KOR | USA | TWN | DEU | Ostatné
Potitate 17% | 1995 | 75,9% | 79% | 15% | 3,5% | 20% | 11% 8,1%
:':::::(te 36% | 2008 | 66,6% | 62% | 40% | 39% | 37% | 15% | 14,0%
et
zariadenia 36% | 2018 | 74,7% | 29% | 49% | 25% | 27% | 12% | 11,0%
26% | 1995 | 79,2% | 49% | 2,6% | 19% | 30% | 0,6% 7.7%
Textil a obuv 15% | 2008 | 86,7% | 2,0% | 09% | 15% | 08% | 06% 7.5%
13% | 2018 | 87,0% | 09% | 08% | 12% | 05% | 05% 9,0%
10% | 1995 | 83,9% | 3,3% | 12% | 22% | 15% | 07% 7.2%
E:‘:C'I'L'ﬂ‘; 9% | 2008 | 78,6% @ 25% | 12% | 19% | 09% | 10% | 13,8%
10% | 2018 | 82,8% | 11% | 11% | 16% | 04% | 07% | 123%
15% | 1995 | 80,8% | 42% | 19% | 21% | 23% | 07% 7.9%
:tz'::; denia 1% 2008 | 81,9% | 24% | 11% | 19% | 08% | 09% | 10,9%
0% | 2018 | 86,8% | 09% | 0,8% | 14% & 04% | 06% 9,0%
80% | 1995 | 79,9% | 50% | 18% | 24% | 22% @ 08% 7.8%
Priemysel 87% | 2008 | 75,6% | 41% | 23% | 26% | 20% | 12% | 12,3%
86% | 2018 | 81,0% | 19% | 26% | 19% | 14% | 09% | 104%
19% | 1995 | 91,7% | 21% | 05% | 12% | 06% | 04% 3,4%
Sluzby 12% | 2008 | 90,1% | 13% | 06% | 10% | 04% | 05% 6,0%
14% | 2018 | 93,2% | 05% | 05% | 07% | 02% | 03% 4,5%
100% | 1995 | 82,4% | 4,4% | 1,6% | 21% | 19% | 07% 6,9%
Vietky odvetvia  |100% | 2008 | 77,5% | 37% | 20% | 24% | 1,8% | 11% | 11,5%
100% | 2018 | 82,7% | 1,7% | 23% | 17% | 13% | 08% 9,6%
* podiel odvetvia na celkovom exporte.
Zdroj: vlastné vypocty autorov na zéklade databazy TiVA (OECD)
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4. Zavery a diskusia

Kontext novej globalizacie ovplyviiuje vyvoj svetovej ekonomiky ako celku a rovnako aj medzi-
narodny obchod jednotlivych krajin. Tento kontext mdze byt charakterizovany predovsetkym
rozmachom globalnych hodnotovych retazcov. Vzhl'adom k neustadlemu vyvoju svetovej ekono-
miky mal by sa taktiez vyvijat’ aj sposob nazerania na fiu. Tento prispevok sa snazi tak robit’
na priklade vzajomného obchodu medzi USA a Cinou, pric¢om zakladnym ukazovatelom je miera
zapojenia sa do GVC oboch krajin a povod pridanej hodnoty v exportoch.

Mieru zapojenia do GVC ma Cina v roku 2018 (37 %) len o trochu vys§iu ako Spojené §taty
(36 %). Tieto hodnoty st vzhl'adom na velkost oboch $tatov dostato¢ne vysoké a nie je vhodné
ich zrovnavat’ s malymi otvorenymi ekonomikami, ktorych miera zapojenia sa dokaze vySplhat’
az na dvojnasobok tychto hodnét. Naopak politicko-ekonomické zoskupenia ako EU majii tcast’
na GVC niZsiu ako dve pozorované krajiny.

Odhliadnuc od pridanej hodnoty, je mozné konstatovat, Ze vzajomny obchod Ciny a Spoje-
nych §tatov je charakteristicky predovsetkym vyraznym obchodnym deficitom zo strany USA. Ten
sa v priebehu sledovaného obdobia neustale prehlbuje. Tvoreny je predovsetkym priemyselnym
sektorom a mierne vyvazovany sektorom sluzieb a pol'nohospodarstva. Saldo pridanej hodnoty
sa taktieZ nachadza v deficite z pohl'adu USA, avSak v priemere o 20 % nizSom ako v klasickom
ponati medzinarodného obchodu.

Domaca pridana hodnota v americkych vyvozoch do Ciny sa medzi rokmi 1995 a 2018
nachédzala okolo priemeru 90 %. Medzi r6znymi odvetviami ndjdeme viditeI'né rozdiely v tomto
ukazovateli. Napriek rozdielom je mozné konstatovat, ze domdaca pridana hodnota v exportoch
z USA do Ciny je nadpriemerne vysoka a ustalena, bez naznaku rasticeho alebo klesajiiceho tren-
du. Najviac domacej pridanej hodnoty v exportoch sa jednozna¢ne nachadza v sektore sluzieb,
kde tato hodnota v priemere 96 %. Naopak nizsie hodnoty nédjdeme v priemyselnych odvetviach,
kde je ucast’ zahrani¢nej pridanej hodnoty vyssia. Napriek vysokému podielu zahrani¢nej hodnoty
v priemyselnych odvetviach je doméaca pridand hodnota Spojenych Statov stale v priemere 85 %.
To dokazuje silnu poziciu USA vo svetovom obchode a ich umiestnenie na ,,smiling curve®. Spo-
jené Staty sa oCividne zameriavaju na procesy umiestnené na zaciatku alebo na konci tejto krivky
zobrazujucej mnozstvo pridanej hodnoty v réznych castiach vyrobného procesu. Na zaciatku sa
jedna o vyskum a vyvoj ¢i design a na konci o marketing, distribuciu a predaj kone¢nym spotre-
bitelom.

Cina sa v porovnani s USA nachadza vo vyrazne inej pozicii na za¢iatku a na konci sledova-
ného obdobia 1995-2018. Oproti USA nie je v Cine vyska domacej pridanej hodnoty v exportoch
do USA stabilna a pocas sledovanych 24 rokov zvycajne najskor klesé a nasledne v druhej polovi-
ci stiipa na povodné hodnoty. V celkovom ponimani DVA podiel dosahoval v roku 1995 hodnotu
82 %. Nasledne klesal a v roku 2005 dosiahol minima 75 %, po ktorom sa zacal vracat’ k povod-
nym hodnotdm (83 % v roku 2018). Rovnako ako v pripade Spojenych Statov sa medzi jednot-
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livymi odvetviami najdu badatel'né rozdiely. Sektor sluzieb taktiezZ dosahuje najvyssich hodnot
domacej pridanej hodnoty v takmer rovnakej vyske ako v pripade USA. Naopak v priemyselnych
odvetviach je ucast’ zahrani¢nej pridanej hodnoty oproti USA vyrazne vyssia.

Rastuci trend ukazovatel'a domdacej pridanej hodnoty v ¢inskych vyvozoch do Spojenych
$tatov v poslednych 15 rokoch dokazuje, ako rychlo Cina napreduje a dobicha dlhodobo najsilne;-
$iu ekonomiku sveta USA. Cinske hospodarstvo ukazuje, ako rychlo sa dokaze vyvijat’ a presuvat
svoje aktivity od vyroby a vyvozu produktov s nizkou pridanou hodnotou k vyrobkom s vyso-
kou pridanou hodnotou. Rovnako tak je mozné pozorovat’ snahu Ciny zmenit' svoju poziciu na
»smiling curve* a zameriavat’ sa coraz viac na urovne hodnotového retazca umiestnené na zaciat-
ku alebo konci tejto krivky v porovnani s nevyhodnym stredom, kde sa nachadzala v minulosti.

Cinske hospodarstvo sa v poslednych dvoch dekadach nevyvijalo rychlo len v ukazovate-
l'och podielu domécej pridanej hodnoty, ale v takmer v kazdom makroekonomickom aspekte.
Ekonomika dokézala niekol’kokrat znasobit’ svoj vystup a dostat’ sa z pozicie chudobnej azijskej
krajiny v strede vac¢Siny globalnych hodnotovych retazcov na v sicasnosti najvacsiecho konku-
renta Spojenych Statov americkych. USA si naopak neustale udrzuju svoje postavenie a veducu
poziciu v rdznych oblastiach, avSak naskok pred zvySkom sveta nie je taky vyrazny ako kedysi.
Rychly rozvoj ¢inskej ekonomiky mdze byt z Casti odovodneny tym, Ze neustale dobiehala uz
rozvinuté krajiny a implementovala teda uz casom preverené a osvedcené riesSenia.

Zaujimava je taktiez otazka, aky dopad maji na skimanu problematiku udalosti spojené
s obchodnou vojnou medzi oboma krajinami a eSte aktualnejsi celosvetovy problém — pandémia
covid-19. Ani k jednej z udalosti eSte neexistuji zdroje a data, z ktorych by bolo mozné kon-
Statovat’ jednoznacné zavery. Napriek tomu je mozné na zéklade skimania obdobia v rokoch
1995-2018 tvrdit, ze globalne hodnotové retazce sa vo vSeobecnosti nemenia zo diia na den.
Ich premena zvycajne trva dlhsi Cas, a preto pozorujeme predovSetkym trendy bez vyraznych
fluktuécii. Jedinou vynimkou st krizové roky (2008-2010), kedy sa objavili kratkodobé vykyvy.
Hodnoty sa avsak vel'mi rychlo vratili na pévodné hodnoty a pokracovali v stabilnom trende vy-
voja. Podobny scenar je mozné ocakavat’ aj pri aktualnych udalostiach. RychlejSie reagujiice uka-
zovatele klasického zachytdvania obchodu buda pravdepodobne ovplyvnené pandémiou covid-19
vyraznejSie ako ukazovatele povodu pridanej hodnoty v exportoch.

Na zéaver je nutné podotknut’, ze analyza miery zapojenia sa do GVC a obchodu s pridanou
hodnotou medzi oboma ekonomikami je len jednym z uhl'ov pohl'adu na vzajomnu obchodnu
vymenu. Najvacsiu vypovednl hodnotu nabera pri kombindcii s klasickym sledovanim obchodu
vyuzitym v platobnej bilancii. Okrem toho je nutné sa pozriet’ aj na vyvoj a kontext zdkladnych
makroekonomickych ukazovatel'ov, ako st hruby domadci produkt v absolutnej hodnote alebo na
obyvatel'a, pripadne vyvoj menovych kurzov a inych faktorov. Zaujimavé je taktiez doplnenie
o index inovativnosti ¢i index ekonomickej komplexnosti, ktoré dokédzu do problematiky vniest’

¢asto nové svetlo.
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