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Neuroekonémia ako nova oblast’ ekonomickej vedy

Americki psycholdégovia a neurobiolégovia urobili svojho ¢asu urobili dolezity objav. Ten
ukazuje v novom a dost’ neofakdavanom svetle podstatu prijatia rozhodnuti. Autorstvo patri
vedcom z Duke University, ktori svoje poznatky zverejnili v ¢asopise Neuron. Hovoria 0 tom, ze

sklon riziku zavisi od ¢innosti uréitych casti kory mozgu.

Podas experimentu 13 skimanym lPudom navrhli uzavriet stavku. Sanca vyhrat ju bola
Vv niektorych pripadoch znama, ale vel’ka, v d’alsich neznama, ale nie velka, a v d’alSich neurcita.
Stcasne sa robila magnetodynamicka tomografia, ktord umoznovala pozorovat’ vzrusenie ¢asti
mozgu ako celku. ,,Pozorovali sme aktiviziciu temennej Casti mozgovej kory, pri tych ktori
pocas hry uprednostiovali risk,” hovori Scott Huewell veduci skupiny vyskumnikov. Za prijatie
ekonomickych rozhodnuti su podl'a vysledkov vyskumu zodpovedné urcité vybrané ¢asti mozgu.

Z hl'adiska ekonomickej vedy je to mimoriadne zaujimava informacia.
Psycholdgia spravania

Spominané vysledky st mimoriadne zaujimavé pre neuroekondémiu ako novy vedny odbor. Ta
skiima psycholégiu finanéného a ekonomického spravania. ,,Pod vplyvom silnych emécii, alebo
prilivu energie l'udia casto konajii v rozpore so zdravym rozumom,“ hovori James Loastin
profesor ekonomie z University Carnegie Mellon v Pittsburgu. Hlavnym problémom, alebo
hlavnou oblastou neuroeckonomie je skimanie procesu rozhodnutia z hl'adiska psychologie, ¢i je

to uz spotrebitel’, stratégie podniku alebo rozvoja ekonomiky Statu.

,Prvoradu ulohu v prijati rozhodnuti hraju tie Casti mozgu, ktoré zodpovedaju za emocionéalne

rozhodnutia andklonnost’ k riziku,” poznamenava Michael Platt spolupracovnik Duke
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University. Prave preto, I'udia ktori maju aktivnejSie emocionalne Casti mozgu viac hraji
hazardné hry, nakupuju na aver, ¢o je pre nich ovela drahsie, utracaju vsetky uspory odlozené na

dochodok na rizikové investicie.

Jedni l'udia st impulzivni, ini nie. Jedni 'udia vobec nechcu podstipit’ riziko — budu sto razy
posudzovat’ skér ako sa rozhodnl. Ini st velmi impulzivni a ich rozhodnutia st nezvazené.
Michael Platt si mysli, Ze ak sa podari syntetizovat’ nejaky liek, ktory uréitym spdsobom zmeni
chémiu mozgovej kory, ktord ma sklony k riziku, nau¢ime sa regulovat’ procesy impulzivneho

prijatia rozhodnuti.
Je to 0 peniazoch

Nie nezname s experimenty s rozdelenim penazi z Princeton University. Dvom neznamym
P'ud’om ponukali rozdelit’ si medzi sebou peniaze. Bolo to 10 USD. Jeden z ucastnikov urc¢oval
pomer akym si rozdelia peniaze. Druhy mal rozhodnut’ ¢i navrhovany pomer rozdelenia penazi
prijme, alebo nie. Ked’ ju prijme, kazdy dostane svoj podiel na sume. Ak druhd osoba nebude
stihlasit’, nikto nedostane ni¢. Typickou reakciou by bolo to, Ze prva osoba si ponecha 9 USD
a druhej prideli 1 USD. V praxi to tak vobec nebolo. Navrhy, kde sa ponukalo menej ako 2 USD
sa zamietali. Znamena to, ze l'udia si radSej nevezmu malo, len preto aby druhy tcastnik hry
nemal tuény zarobok. Zaujimavé, Ze tento predpoklad vstupoval do modelu spravania sa prvej
osoby. V ponuke sa vic§inou vzil do druhej osoby a predpovedal jej spravanie. NajCastejSia
ponuka prvej osoby bola 5 USD seba a5 USD druhej osobe. Znamenalo to, ze ucastnici
experimentu si najcastejSie vyberali nie ten vysledok, ktory by ich najviac uspokojil, ale ten,

ktory uspokojuje ich pocit spravodlivosti.

Ked’ sa tieto experimenty zopakovali s pouzitim tomografu, ukazalo sa, Zze ,,neestné navrhy
aktivovali tie Casti mozgovej kory, ktoré s spojené s negativnymi emociami. Sucasne vsak
funguje aj ta cast’ mozgovej kory, ktord je zodpovedna za raciondlne usudky. Racionalny usudok
sice navrhuje prijat, akykol'vek navrh, ale ak je navrh prili§ nerovnomerny, ozyvaji sa Casti

mozgu spojené s negativnymi emdciami.
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Za pacesy

Mnohi investori si ¢asto kladu otazku. Aku stratégiu si vybrat’ a ¢o treba urobit’ preto, aby mal
chytil Stastie za pacCesy a zvicsil svoj kapital. Existujii rozne metddy hodnotenia akcii
a sledovania situacie na trhu. Tato otazka ma eSte jeden aspekt, ktory je priamo spojeny
s l'udskou podstatou. Aby sa Clovek stal tispesnym investorom, treba sa predovsetkym vyznat
V motivoch svojho sprévania, pretoze psychologia je velmi dolezitym faktorom, ktory moze
sposobit’ bankrot investora, ale aj jeho prudké zbohatnutie. Prinajmenej si to mysli analytik
magazinu Money Jason Zweig vknihe VasSe peniaze ava§ mozog: ako nova veda
neurockonoémia z vas moéze urobit’ bohatého. Autor si nenarokuje na vyslovenie svojej vlastnej
pravdy ako poslednej inStancie. Opisuje typické modely reakcii, ktoré méZu viest’ k netispechom
a navrhuje metddy, ktoré pomdhaji vyhybat sa tymto chybdm. Celkom analytik opisuje pét

omylov, ktoré predstavuju vel’ké nebezpeCenstvo pre investorov.

Psychologovia poznamendavaju, ze l'udi pritahuju zname veci. Napriklad ak sa vam zd4, Ze urcita
krajina, trh, odvetvie, alebo urCité firmy su vam zname, objavuji sa pozitivne emocie
apodvedoma vizba k tymto veciam. Kvoli tejto véizbe viac ako 5 miliébnov americkych
umiestituje svojich 60% dochodkovych uspor do akeii tych firiem, v ktorych pracuji. Je to bez
ohl'adu na to, Ze takmer vSetci analytici odporicaju investovat’ najviac 5 % dochodkovych uspor
do akcii firiem, v ktorych l'udia pracuju. Ilizia zndmych veci prestavuje pre investora vel'mi
vel'ké nebezpecenstvo. Ak sa vam zd4, Ze finan¢ny néstroj, do ktorého sa chystate investovat’
vel'mi dobre poznate a dodato¢ne ho neanalyzujete, najlepSie je sadnut’ si a napisat osem c¢i
desat’ roznych dovodov, pre ktoré povazujete investiciu do tohto néstroja za vyhodnu. Ak vam
po troch, ¢i Styroch bodoch ni¢ nepride na um, treba sa vel'mi vazne zamysliet'. Je dana investicia

az tak vel'mi vyhodna?
Myslime $ablénovite

Ludsky mozog si zvykol mysliet’ Sablonovite. Ked sa ¢lovek dostane do kratkodobého obdobia

Stastnych nahod., zafina sa mu zdat, Ze je stGCast dlhodobej tendencie. Ak sa zhodou
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pozitivnych okolnosti opakuji udalosti, ktoré investorovi prinasaji peniaze, do krvi sa dostava
dopamin, ktory vyvolava pozitivnu reakciu mozgu na udalosti. ,,Ak sa s fenoménom stretavate
druhy raz, nie svojvol'ne oCakavate, ze sa stane aj treti raz. Signal, ktory prichadza sa asociuje

S nam uz znamym vysledkom, poznamenava Zweig.

Napriklad, ak ste poculi prognézu analytika a urobili ste vSetko podla jeho odporac¢ania a dostali
ste zisk, d’al$i raz ked’ budete poc¢ut’ tohto analytika, dostanete sa pod vplyv dopaminu a urobite
to ¢o hovori, ale len preto, lebo mate dobri pozdvihnut naladu. To isté sa stava s investormi,
ktori sa spoliehaju na technicku analyzu. Ked’ vidia zndmy diagram spravania sa akcii, vznika
Unich asocidcia sinymi situdciami, ktoré videli pri podobnom modeli spravania sa akecii.
Vytvéra sa iluzia o tom, Ze vedia €o sa stane d’alej, dokonca aj ked’ existuje objektivna pricina,
7e sa tak nestane. Aby sa ¢lovek vyvaroval strat kvoli podobnym iluzidm, Zweig radi 'ud’om

vyuzit’ schému investovanie tej istej sumy kazdy mesiac.
Vizba na Cisla

Mozog ma jednu zvlaStnost- védzbu na Cisla aporovnavanie nasledujucich Cisiel
s predchadzajicimi. Tento tri vyuzivaju mnohi realitni agenti. Potencialnemu kupujicemu najprv
ukazujui najdrah$iu nehnutel'nost’, preto aby sa u tie d’alSie nezdali vel'mi drahé. Ten bude vsetky
ponuky porovnavat’ s tou najdrahSou. Aby ste sa vyhli tomuto problémy neberte do tivahy ¢isla.
Zweig cituje znameho investicného guru Warrena Buffetta, ktory analyzuje pritaZlivost
investicii, bez toho aby poznal cenu. ,,Ked’ vidite cenu, automaticky sa dostavate pod jej vplyv,*

hovori Buffett.

Dalsie vazne nebezpedenstvo znamena neustéle a detailné sledovanie cien finanéného aktiva na
burze. Mnohi vyskumnici upozoriiujii na tuto chybu. Cim &astej$ie pozorujete pohyb cien vasich
akcii, tym skor je pravdepodobnost’, ze budete neustale predavat, alebo nakupovat’ tie isté akcie.
,»Ak nakupujete akcie s predpokladom dlhodobej investicie, neustale sledovanie ich cien je vel'mi

zlou myslienkou,* hovori Zweig.
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Ked sa na trhu deju vazne veci, fakticky vSetci investori sa zacinaju spravat rovnako a su
ovplyvneni spravanim sa davu. ,,Prave preto niektori investori kupuji draho a predavaju lacno,*
hovori analytik. Aby sa ¢lovek vyhol vplyvu spolo¢ného rozumu, mal by si zostavit' vlastné

pravidla investovania, a neustupovat’ od nich ani na krok.

Neuroekonomika

Neuroekonomika (Neuroeconomics) — interdisciplinarny smer vo vede v prieniku predmetu
ekonomickej tedrie, neurobioldgie a psycholdgie. Zékladnym cielom interdisciplindrneho
pristupu je vysvetlenie vyberu alebo prijatia rozhodnuti, distribucie rizika a odmeny.
Metodoldgia neuroekonomiky pozostava z laboratornych pokusoch skiimajucich ekonomickeé
spravanie na pokusnych ludoch aopiciach so sG€asnym skimanim mozgu. V ramci
neuroekonomiky sa rozvija aplikovana disciplina neuromarketing. V USA existuje Centrum
neurockonomickych vyskumov pri University Claremont (California) a Centrum vyskumu
neuroekonomiky pri University of George Mason (Virginia). Okrem toho funguje Stanfordska
letna Skola neuroekonomiky. V roku 2004 wvznikla profesijnd organizdcia Asocidcia

neuropsychoekonomiky.
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