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ABSTRAKT

GRACHOVA, Dagmar: Dovozny obchodny pripad slovenskej spolocnosti Profexy, s. r. 0.
z Cinskej ludovej republiky. — Ekonomicka univerzita v Bratislave. Obchodn4 fakulta;
Katedra medzinarodného obchodu. — Veduci zavere¢nej prace: doc. Ing. Viera Ruzekova,

PhD. — Bratislava: OF EU, 2021, 87 s.

Ciel'om diplomovej prace bolo opisat dovozny obchodny pripad vybranej slovenskej
spolo¢nosti, vychadzajuc z teoretickych zakladov dovoznej obchodnej operacie,
a aktudlnych obchodnych vztahov medzi dotknutymi krajinami. Zaverecnd praca je
rozdelena do piatich kapitol, v ktorych je obsiahnutych 9 tabuliek, 8 obrazkov, 10 grafov
a3 prilohy. Teoretické vymedzenie zahrani¢ného obchodu, pozicia CCR a SR ako
obchodnych partnerov vo svete, ale aj ich vzajomné obchodné vztahy st analyzované
v prvej kapitole tejto prace. Druha kapitola obsahuje hlavny ciel' zaverecnej prace,
parcidlne ciele astanovené hypotézy. V tretej kapitole uvddzame metodiku a metddy
pouzité pri spracovani diplomovej prace. K praktickej aplikacii informacii z teoretickej
Casti prace ale aj aplikacii internych informécii skimanej spolo¢nosti dochadza v Stvrtej —
empirickej Casti prace, kde podrobne analyzujeme jednotlivé kroky aukony vykonané
spolo¢nostou Profexy, S. r. 0., potrebné na uskutocnenie dovoznej obchodnej operacie
zubnych kefiek od cinskeho dodavatela. V piatej kapitole uvadzame diskusiu,
vyhodnotenie hlavného ciela a parcidlnych cielov, potvrdenie resp. vyvratenie
hypotéz, zaverecné  zhrnutie analyzovaného obchodného pripadu, odporacania

a perspektivy vyvoja budtcich vztahov medzi obchodnymi partnermi.

KPiacové slova:
Eurépska tnia, Cinska 'udova republika, zahrani¢ny obchod, dovozny a vyvozny rezim,

zubné kefky, Profexy, s. r. o.



ABSTRACT

GRACHOVA, Dagmar: The import business transaction of the Slovak company
Profexy, s. r. 0. form People’s Republic of China. — University of Economics in Bratislava.
The Faculty of Commerce; The Department of International Business. Thesis supervisor:
doc. Ing. Viera Ruzekova, PhD. — Bratislava: OF EU, 2021, 87 p.

The aim of the diploma thesis was to describe the import business transaction of the
selected Slovak company, based on the theoretical foundations of the import business
transaction and current business relations between the countries concerned. Final thesis is
divided into five chapters in which 9 tables, 8 images, 10 graphs and 3 attachments are
contained. The theoretical definition of foreign trade, the position of the China and SR as
business partners in the world, but also their mutual trade relations are analyzed in the first
chapter of this work. The second chapter contains the main objective of final thesis, partial
objectives and hypotheses. In the third chapter, we provide methodology and methods used
in processing diploma thesis. The practical application of information from the theoretical
part of the work but also applications of internal information examined in the fourth -
empirical part of the work, where we analyze individual steps and actions carried out by
Profexy, Ltd., necessary to carry out an import business transaction the toothbrush from the
Chinese supplier. In the fifth chapter we report discussion, evaluation of the main goal and
partial objectives, confirmation respectively consulting hypotheses, final summary of the
analyzed business case, recommendations and prospects of developing future relations
between trading partners.

Key words:

European Union, People’s Republic of China, foreigns commerce, import and export

regime, toothbrushes, Profexy, s. r. 0.
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Uvod

Zahrani¢ny obchod je dnes nevyhnutnou ¢innost'ou vsetkych krajin po celom svete.
Niektoré z nich su na zahrani¢cnom obchode zavislé viac, iné menej. Zavisi to od moznosti,
ktoré krajine vyplyvaju z geografickej polohy, klimatickych podmienok, mnozstva
nerastnych zdrojov a dalSich faktorov. Uvedené faktory viedli krajiny k vytvoreniu
myslienky del'by prace. Del'ba prace znamend, Ze kazda krajina sa zameriava na vyrobu
avyvoz takych tovarov a sluzieb, pre ktoré ma najvhodnejSic podmienky a dostatok
zdrojov. Naopak, tie tovary a sluzby, ktoré nedokaze sama vyrabat’ pre vlastnu spotrebu
alebo ich vyraba menej efektivne v porovnani s inymi Krajinami, zabezpeci pre svoju
spotrebu dovozom.

V tejto diplomovej praci sa zameriavame na realizaciu dovozu zubnych kefiek
z Cinskej Tudovej republiky (CLR), ktory realizovala slovenska spoloénost
Profexy, s. r. 0.. Dovozny obchodny pripad je realizovany medzi krajinami, ktoré su
rozdielne z hladiska ich velkosti — Slovenska republika (SR) ako mala trhovo orientovana
avelmi otvorena ekonomika a CCR ako velkd ekonomika svelmi sofistikovanou
produkciou orientovanou nieclen na domacu spotrebu, ale predovSetkym na vyvoz. Pre
slovenského dovozcu je vyhodou, ze dovoz je realizovany v zmysle legislativnej Gpravy
medzi Eurépskou tniou (EU) a CLR.

Na zéklade vyssie uvedenych skuto€nosti Sme v praci stanovili hlavny ciel’, ktorym
je prostrednictvom vedeckych metdd skumania analyzovat’ priebeh dovozu zubnych kefiek
z CCR do SR, zhodnotit’ vplyv obchodnych vztahov dotknutych krajin a vplyv vztahu
obchodnych partnerov na realizaciu nami skimaného dovozného obchodného pripadu.

Dovozna obchodna operacia skumana v tejto diplomovej praci je vyrazne
ovplyvnena vzajomnym vztahom CLR a SR, resp. CCR a EU. Najvyraznejsie zmeny vo
vztahu medzi CCR a EU boli nastolené koncom 20. storo¢ia, kedy sa CIR rozhodla
presadit’ sa na svetovych trhoch. Orientovala sa na prechod z centrdlne planovaného
hospodarstva na trhovii ekonomiku, ¢o prispelo k viacnasobnému rastu produkcie, hrubého
domaceho produktu (HDP) a Zivotnej urovne obyvatel'ov CIR.

V roku 1985 podpisala CIR a Eurdpske hospodarske spoloéenstvo (EHS) Dohodu
0 obchodnej a hospodarskej spolupraci, ktora tvori bazu pre realizaciu obchodu medzi
podnikatel'skymi subjektmi na jednotlivych trhoch. O podmienkach obchodovania medzi
CLR a SR (EU) rokuju veduci predstavitelia §tatov. Od podpisania dohody v roku 1985

bolo uskutocnenych niekolko stretnuti na vsSetkych urovniach, nadviazané strategické
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partnerstvo, ¢i otvorenych niekolko sektorovych dialégov. Poslednym vyznamnym
krokom bolo ukoncenie rokovani o investi¢nej dohode koncom roka 2020.

CLR je pre EU délezitym obchodnym partnerom. MnoZstvo podnikov v EU
obchoduje s podnikmi posobiacimi v CCR. Predkladana diplomova prica pojednava
0 dovoze zubnych kefiek, ktory realizuje slovenska spolo¢nost’ posobiaca na trhu od roku
2012. Zubné kefky nakupuje od ¢inskej spolo¢nosti Hubei Crown Housewares Co. Ltd.,
ktora denne vyprodukuje tisicky zubnych kefiek a inych produktov dentilnej hygieny
aexportuje ich do celého sveta. Medzi uvedenymi spolo¢nostami ide o dlhoro¢ny
obchodny vztah. Spolupraca je budovand aj prostrednictvom obchodnych rokovani,
pricom vysledky ich posledného stretnutia su aplikované aj v nami skiimanom dovoznom
obchodnom pripade.

Poznatky a informacie ziskané pri pisani tejto diplomovej prace a predovsetkym jej
vysledky mozno aplikovat’ v pripade slovenskych podnikov, ktoré sa rozhodli dovazat
tovar z CCR. CLR je velka ekonomika, ktorej sila a pozicia na svetovom trhu neustale
rastie a predpoklada sa, Ze tento trend si udrzi aj v budicnosti. Je ddlezitym obchodnym
partnerom ako pre EU, tak aj pre SR. Svojou Sirokou a sofistikovanou produkciou laka
mnoZstvo odberatelov zo SR a zkrajin EU, ktori uskutoénenie dovoznej obchodne;j

operacie z CLR stale zvazuju.
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1 Teoretické aspekty zahrani¢ného obchodu

Zahrani¢ny obchod ma nezastupitel'né postavenie vo svetovom hospodarstve, preto
je dnes problematike zahranicného obchodu venovana zna¢na pozornost. Vyvoj
zahrani¢ného obchodu prebieha dlhodobo pricom z ¢asového a chronologického hladiska
ho mézeme rozdelit’ na niekol’ko vyvojovych etép.

Prvi etapu predstavuju autori teorii, ktoré su oznacované ako klasické teorie a k ich
rozvoju doslo v 18. — 19. storo¢i. Jednym z prvych autorov, ktory riesil problematiku
zahrani¢ného obchodu, bol David Hume, ktory povaZzoval nerovnomerné rozdelenie
bohatstva medzi krajinami za pozitivny jav. Ako prvy sa v oblasti zahrani¢ného obchodu
venoval obchodnej bilancii. Uviedol, ze dosahovanie aktivnej obchodnej bilancie nie je z
dlhodobého hl'adiska prinosom pre krajinu, pretoZe spdsobuje inflaciu. Podobne ako David
Hume sa problematike zahrani¢ného obchodu venoval znamy ekoném Adam Smith.
Uvedent problematiku analyzoval v dvoch kapitolach svojho diela ,,Pojednanie 0 povode
a podstate bohatstva narodov*. V diele poukazuje na vyznam a ddlezitost’ zapojenia krajiny
do medzindrodného obchodu. Prostrednictvom neho moéze krajina predavat prebytky
tovarov, ktoré nemozno predat na domacom trhu. Smith je zastancom ndzoru, ze
medzinarodny obchod vedie k efektivnejSej medzinarodnej delbe prace, ¢o nasledne
zvysuje bohatstvo krajiny.!

Nazor Adama Smitha podporil David Ricardo v jeho teérii komparativnych vyhod.
Podstata tejto teorie spociva v tom, ze krajina by sa mala Specializovat’ na vyrobu a vyvoz
takych tovarov, ktoré vyraba s komparativne niz§imi nakladmi ako ina krajina. Smithov
pozitivny pohlad na medzinarodny obchod podmienil aj naslednti vinu kritiky — napr.
Sayov zakon, podl'a ktorého si ponuka automaticky vytvara dopyt.>

S postupom casu sa vyvinula druhd kategoria autorov, ktorych tedrie sa oznacuju
ako tzv. neoklasické tedrie. Zacali sa vyvijat’ zacal koncom 19. storocia a pretrvavali celé
20. storoCie. Neoklasické teodrie predstavuju druhtt vyvojova etapu. Vyraznym spdsobom
ovplyvnili spdsob vnimania a pohl'adu na zahrani¢ny obchod a z neho plyntice vztahy
medzi krajinami. K neoklasickym tedriam zarad’'ujeme nazor E. Heckschera a B. Ohlina,
podla ktorych sa krajiny budu zameriavat’ na vyrobu a vyvoz takych tovarov, ktoré su

naro¢né na ten vyrobny faktor, ktorého ma dana krajina dostatok. Tato teodria bola nasledne

1 BALAZ, Peter a kol. Medzindrodné podnikanie.6. prepr. vydanie. Bratislava: SPRINT 2 s.r.0., 2019. s. 24-
28. |SBN 978-80-89710-51-5.
21LYSY, Jan a kol. Ekonémia. 1. vyd. Praha: Wolters Kluwer, 2016. s. 22. ISBN 978-80-7552-275-7.
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spochybnena W. Leontiefom — tzv. Leontiefovym paradoxom.® Do tejto kategorie mozno
zaradit' aj Stopler-Samuelsonovu teorému, ktorda hovori, Ze v pripade narastu ceny
vyrobku, dojde nasledne k narastu ceny vyrobného faktora, ktory sa intenzivne vyuziva
v danom odvetvi a zaroven zniZeniu ceny inych vyrobnych faktorov. V neposlednom rade
sem mozno zaradit’ aj Rybcynského tedriu, ktord hovori, ze v pripade rastu ponuky jedného
vyrobného faktora (ceteris paribus) dojde k rastu objemu vyroby tovaru, ktory je naro¢ny
na tento vyrobny faktor.*

Do tretej etapy mozno zaradit’ Neo — Neoklasické teorie medzindrodného obchodu,
ktoré sa rozvijali v druhej polovici 20. storocia. Sem patri tedria Zivotného cyklu produktu,
ktorej autorom je R. Vernon, ¢i Nova teéria obchodu, ktora sa rozvijala v 70-tych rokoch
minulého storo¢ia. Obsahovala najmi problematiku Gspor zrozsahu a o jej rozvoj sa
zasluzili ekonomovia ako P. Krugman, R. Solow a d’al§i.”

V suvislosti s medzinarodnou vymenou tovarov sa v literatre uvadza niekolko
oznaceni zahrani¢noobchodnej vymeny tovarov a sluzieb, ktoré je potrebné rozlisit’:

e zahrani¢ny obchod — obchod jednej konkrétnej krajiny alebo skupiny krajin s inymi

Krajinami,

e medzindrodny obchod - zahraniény obchod niekol’kych krajin,

e svetovy obchod - zahffia obchod vietkych krajin sveta.®

Téme zahrani¢ného obchodu sa poslednych 50 — 60 rokov venuje Coraz vacsia
pozornost’. Dnes takmer nemozno najst krajinu, ktora by sa na zahrani¢nom obchode
nezucastiiovala, pripadne nebola zahranicnym obchodom ovplyviiovana. Tuto skuto¢nost’
mozno pripisat  globalizdcii, prostrednictvom ktorej dochadza k liberalizacii
hospodarskeho zivota.

Globalizacia je spojend srozvojom arastom svetového hospodarstva, ¢o je
zabezpecené pdsobenim viacerych faktorov, medzi ktoré mozno zaradit’:

e interdependenciu — ide o vyjadrenie vzajomnej zavislosti jednej krajiny od inej

krajiny, pripadne skupiny krajin. Je spojend so zniZzenim autondémnosti krajiny,

3 LEAMER, Edward, E. The Leontief Paradox. In Journal of Political Economy. Chicago: The University of
Chicago Press, 2008. s. 495 — 499. ISBN 978-1-349-95121-5 1257-2.

4 GRANCAY, Martin - DUDAS, Tomé4$ — GRESS, Martin. Tedrie medzindrodnych hospoddrskych vztahov.
1. vyd. Bratislava: Vydavatel'stvo EKONOM, 2014. s. 118-129. ISBN 978-80-225-3921-0.

S BALAZ, Peter a kol. Medzindrodné podnikanie.6. prepr. vydanie. Bratislava: SPRINT 2 s.r.0., 2019. s. 35-
40. ISBN 978-80-89710-51-5.

6 STACHOVA, Paulina — KOTTULOVA, Janka — PASKRTOVA, Lucia. Medzindrodné ekonomické vztahy
v 21. storoci. 1. vyd. Bratislava: Wolters Kluwer, 2019. s. 105-106. ISBN 978-80-571-0012-6.
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niZenim miery jej nezavislosti a zvySeni citlivosti na zmeny uskuto¢nené v inych
krajinach;

e Integraciu — predstavuje vyssi stupeil prepojenia ndrodnych ekonomik, pricom so
sebou prindsa niekol'’ko vyhod nielen pre krajiny ale aj celé svetové hospodarstvo.
Medzi takéto vyhody mozno zaradit’ efektivnejsi reprodukeny proces, ktory spociva
V uspore Casu, €1 vyssej produktivite ,,integrovanych* ndrodnych ekonomik;

e Transnacionalitu — spociva v zvySenej miere spoluprace a prepojenia jednotlivych
narodnych a medzinarodnych korporacii. Takéto prepojenie umoznuje akumulovat
kapital zucastnenych podnikov, ktory méze byt vyuzity na dalSie investovanie,
predmetom ktorého modze byt vyskum avyvoj aztoho plyniice napredovanie
prepojenych korporacii;

e Vedecko-technicky pokrok a z neho plynicu potrebu liberalizacie medzinarodného
podnikania a rozvoja spoluprace vedcov podchadzajucich z rdznych krajin;

e Prispdsobovanie sa a suc¢innost’ zakladnych subjektov svetového hospodarstva;

e Hrozby globalnych problémov — ide o problémy, ktoré je potrebné riesit
prostrednictvom koordinovanej a jednotnej c¢innosti jednotlivych néarodnych
ekonomik na svete. V suCasnosti vSak neexistuje univerzalny mechanizmus

koordinacie a regulacie problémov I'udstva ako jedného celku.’

Mozno teda povedat, ze dosledkom globalizacie vznika nevyhnutnost’ ucasti
krajiny na zahrani€énoobchodnej vymene tovarov a sluZieb.

Vynimku z uc€asti na zahrani¢nom obchode s tovarmi a sluzbami nepredstavuj ani
&lenské krajiny EU a CIR. Medzi uvedenymi krajinami dochadza uZ niekolko desatro¢i
k zahrani¢noobchodnej vymene pomerne Sirokého spektra tovarov a sluzieb a navzajom
pre seba predstavuju vyznamnych obchodnych partnerov. Problematike nadviazania
avyvoja vzajomnych obchodnych vztahov medzi nimi sa venujeme v nasledujucej

podkapitole.

1.1 Ekonomické a obchodné vztahy EU a CLR

Stabilné obchodné vzt'ahy medzi krajinami ako obchodnymi partnermi si vyzaduja
dlhoro¢né usilie, zaujem a aktivny pristup oboch zucastnenych stran Kk nadviazaniu

anaslednému rozvoju obchodnych vztahov. To plati aj pre obchodny vztah dvoch

" BALAZ, Peter a kol. Medzindrodné podnikanie.6. prepr. vydanie. Bratislava: SPRINT 2 s.r.0., 2010. s. 35-
44. 1ISBN 978-80-89393-18-3.
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vyznamnych hra¢ov na svetovych trhoch ato EU a CLR, ktorého vyvoj skimame v tejto
podkapitole.

V rokoch 1949 — 1959 bol CLR pripisovany status sebestaénosti. K rozvoju
vztahov tejto krajiny s EU doslo z dovodu narastajiiceho vzajomného obchodu, ktory bol
upraveny predovietkym bilateralnymi zmluvami medzi CLR a &lenskymi krajinami EU
v rokoch 1960 — 1988.2 V danom ¢asovom rozmedzi, konkrétne v roku 1975 nadviazali
EHS (predchodca EU) a CLR diplomatické vztahy. Povodny zamer ich spoluprace
spocival najmi v ekonomickej spolupraci, ktora je v sti€asnosti na trovni komplexného
nielen ekonomického ale aj politického vztahu.® K vyraznému posunu vo vztahu medzi
EU a CLR doslo v roku 1978, kedy bola podpisana obchodné dohoda medzi EHS a CI’R.
V roku 1985 bola nahradena Dohodou o obchodnej a hospodarskej spolupraci medzi EHS
a CCR.X Uvedena dohoda je platna dodnes a pozornost jej venujeme v samostatnej asti
tejto prace.

Rozvoj vzijomnych vzt'ahov a spoluprica bola zastavend vroku 1989 kvoli
masakru na namesti Nebeského pokoja dna 4. juna v danom roku v Pekingu. Vojenské
jednotky tu pripravili o Zivot priblizne 200 T'udi, na ¢o nasledne reagovala aj EU.'* EHS
ako predchodca EU odstdilo konanie vlady v CER voéi protestujucim $tudentom a zrusilo
vietky kontakty na vysokej tirovni. EU uvalila sankcie na obchod s Cinou a zbrojné
embargo, ktoré je platné dodnes.'?

V roku 1990 doslo na zaklade rozhodnutia Rady k obnoveniu vzt'ahov a spoluprace
medzi EU a CLR. K obnoveniu spoluprace doslo v rdznych oblastiach a navyse spolupraca
sa rozsirila o niekol’ko novych projektov. Vyznamnym krokom bolo obnovenie Dohody
0 obchode a spolupraci vroku 1992. CLIR prechadzala vtomto obdobi roznymi

ekonomickymi reformami, ¢o podmienilo d’al§i rozvoj obchodnych vztahov s EU.

8 HU, Xiaoling — WATKONS, David. The evolution of trade relations between China and the EU. In
European Business Review. Bingley: MCB University Press, 1999. s. 156-161. ISSN 0955-534X.

® MORELLI, Vincent, L. Congressional Research Servise. The European Union and China. [online].
01.04.2019. [cit. 2020-05-26]. Dostupné na: https://fas.org/sgp/crs/row/1F10252.pdf

10 EUROPSKA KOMISIA. Zhrnutie zmluvy. [onling]. 19.11.2010. [cit. 2020-05-23]. Dostupné na:
https://ec.europa.eu/world/agreements/prepareCreate TreatiesWorkspace/treatiesGeneralData.do?step=0&redi
rect=true&treatyld=341

11 BBC NEWS. Tiananmen Square: What happened inte protest of 1989?. [online]. 04.06.2019. [cit. 2020-
05-20] Dostupné na: https://www.bbc.com/news/world-asia-48445934

12 AMIES, Nick. EU'’s uneasy relationship with China endures20 years on. [online]. 04.06.2009. [cit. 2020-
05-23]. Dostupné na: https://www.dw.com/en/eus-uneasy-relationship-with-china-endures-20-years-on/a-
4290281

BEUROPEAN COMMISSION. EU-China relations. [online]. 18.04.1995. [cit. 2020-05-23]. Dostupné na:
https://ec.europa.eu/ commission/presscorner/detail/en/MEMO_95_75
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Cielom CLR bolo ziskanie vediceho postavenia vo svete. Dolezity krok
predstavovalo budovanie bilateralnych vztahov s inymi svetovymi vel'mocami ako je
Rusko, USA a Japonsko. Vynimku z jej pohl'adu nepredstavovala ani EU, s ktorou do roku
1994 uskutocnovala kratke politické dialogy raz rocne a to na pdde Valného zhromaZzdenia
Organizacie Spojenych narodov (OSN). Rastuci vplyv CIR sa prejavil aj na ¢innosti EU.
Eurépska komisia zverejnila komunikaciu, ktora hovorila 0 narastajucom postaveni CCR
vo svete, €1 vyzname udrzania vzajomnych vzt'ahov. Bola vypracovana dlhodoba politika
¢insko-europskych vztahov, zamerand na nadchidzajuce 21. storo¢ie.!*  Partnerstvo
a spolupraca sa rozvinuli aj v oblasti politickych zalezitosti, Co zGc¢astnené strany potvrdili
vroku 1994, kedy vytvorili ambicidzny ramec pre bilateralny politicky dialég. Cielom
tohto dialogu bolo podporit’ ciel’ plnej ucasti CCR na globalnych zaleZitostiach.®

Rok 1995 bol charakteristicky vytvorenim dokumentu, ktory obsahoval priority
nového partnerstva medzi EU a CLR. Ako ciele tohto partnerstva boli definované:

e zapojenie CLCR do EU prostrednictvom modernizovaného politického dialogu —
vytvorenie medzindrodnej komunity,
e podpora prechodu CIR k otvorenej spolognosti zaloZenej na zisadach pravneho

Statu a dodrziavanie l'udskych prav,

e pokracovanie v integracii CI’R do svetového hospodarstva a jej uplné zadlenenie,
e navysenie financovania CCR Eurépou,

e Dbudovanie lepsieho profilu EU v Cine.

V roku 1996 sa v Bangkoku zacal proces azijsko-europskych stretnuti (ASEM),
ktory mozno definovat’ ako forum pre hibkové konzulticie medzi eurépskymi a 4zijskymi
krajinami v niekolkych oblastiach, ktory bol zaroven platformou na dalSie budovanie
vztahov medzi EU a Cinou.'® Politicky dialég medzi EU a CI'R sa rozrastal a v roku 1998

14 EUROPEAN COMMISSION. Communication of the commission. A long term policy for China-Europe
relations. [online]. 1995. [cit. 2020-05-23]. Dostupné na:
http://www.eeas.europa.eu/archives/docs/china/docs/com95_279 en.pdf

15 EUROPEAN COMMISSION. Communication of the commission. A long term policy for China-Europe
relations. [online]. 1995. [cit. 2020-05-23]. Dostupné na:
http://www.eeas.europa.eu/archives/docs/china/docs/com95_279 en.pdf

16 COMMISSION OF THE EUROPEAN COMMUNITIES. Building a Comprehensive Partnership with
China. [online]. 25.03.1998. [cit. 2020-05-28]. Dostupné na: https://eur-
lex.europa.eu/LexUriServ/LexUriServ.do?uri=COM:1998:0181:FIN:EN:PDF
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sa prvykrat uskutocnil samit, ktorého sa ziiCastnili vediici predstavitelia jednotlivych stran.
Od tohto roku sa samity uskuto&fiuju na pravidelnej baze — raz ro¢ne.'’

V roku 2003 uzatvorili EU a CIR Strategické partnerstvo, ¢im chceli zvyraznit
vyznam a doleZitost’ ich vzajomnych vztahov. Uzatvorenie tohto partnerstva neznamenalo
automatické odstranenie vSetkych rozdielov a vyrieSenie konfliktov. Na vSetkych spornych
otazkach aj nad’alej spolo¢ne pracovali a snazili sa dosiahnut’ konsenzus. Zo strategického
partnerstva vyplyvaju pre obe strany nové povinnosti. Ich ulohou je najma hl'adat’ spolocné
rieSenia globalnych problémov.

Rozvoj spoluprace a vzajomnych vztahov medzi EU a CUR prispel k tomu, Ze
povodna Dohoda o0 obchodnej a hospodarskej spolupraci z roku 1985 viac nezodpoveda
stavu vztahov, ktoré EU a CLR mali v roku 2006. Ich vztahy boli stabilnejsie, hlbsie a vo
vzajomnej spolupraci sa venovali viacerym oblastiam. Preto sa na deviatom samite v roku
2007 zacali rokovania o Dohode o partnerstve a spolupraci medzi EU a CCR.*®

Zatial’ posledny samit sa uskuto¢nil 9. aprila 2019. ISlo v poradi o 21. samit medzi
EU a CIR. Vysledkom samitu bolo spoloéné vyhlasenie za¢astnenych stran, v ktorom sa
zaviazali prehibit’ vzajomné strategické partnerstvo a svoje d’alsie hospodarske vztahy su
odhodlané budovat na principoch otvorenosti, spravodlivej hospodarskej sutazi
a nediskriminacii. Na samite tieZ rokovali o spoloénom budicom smerovani v oblasti
vzajomného obchodu. Zhodli sa na podpore a spolupraci s WTO pri uskuto¢novani
reformy tejto organizacie, ¢o si bude vyzadovat’ intenzivne rokovania. Cielom rokovani
bude posilnenie medzinarodnych pravidiel o priemyselnych dotaciach. Obe strany tiez
vyjadrili zdujem podporovat’ systém obchodovania, ktory je zaloZzeny na pravidlach podla
WTO.®

Zmluvna zikladiia EU a CCR

Na to, aby mohlo dochadzat’ k vzajomnej vymene tovarov medzi dvomi krajinami,
je potrebné vytvorit' medzi nimi zmluvnu zakladiu, z ktorej pri realizacii obchodnych

operacii jednotlivé subjekty vychadzaja.

17 EUROPEAN COMMISSION. EU-China: Commission adopts new strategy for a maturing partnership.
[online]. 10.09.2003. [cit. 2020-05-28]. Dostupné na:
https://ec.europa.eu/commission/presscorner/detail/en/IP_03 1231

18 EUROPSKA KOMISIA. Ozndmenie komisie Rade a Eurdpskemu parlamentu. EU — Cina: blizsie
partnerstvo, viac zodpovednosti. [online]. 24.10.2006. [cit. 2020-05-30]. Dostupné na: https://eur-
lex.europa.eu/LexUriServ/LexUriServ.do?uri=COM:2006:0631:FIN:SK:HTML

19 EUROPSKA RADA, RADA EUROPSKEJ UNIE. Samit EU — Cina, 9. aprila 2019. [online]. 31.10.2019.
[cit. 2020-05-28]. Dostupné na: https://www.consilium.europa.eu/sk/meetings/international-
summit/2019/04/09/
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Vroku 1978 bola podpisana obchodnd dohoda medzi EHS a CLR. V prvej
obchodnej dohode nebola obsiahnutd oblast obchodu s textilom a oble¢enim. I$lo totiz
0 oblast’, v ktorej sa zucastnené strany nevedeli dohodnut’. Textil predstavoval najvacsi
podiel na exporte CCR do EHS, &o sa nepalilo ¢&lenskym krajinam a textilnym
producentom Vv nich posobiacich. 4-ro¢né rokovania vyustili v roku 1979, kedy bola
podpisana Dohoda o textilnom obchode, ktorej ciel'om bolo najmd obmedzit’ prilev textilu
a produktov z neho do ES.%

Neskor, vroku 1985 bola podpisana Dohoda o obchodnej a hospodarskej
spolupraci medzi EHS a CIR, ktora je platna dodnes.?*

Zmluvné strany si v dohode stanovili ciele, o ktoré sa buda usilovat’ v ramci
prislusnych existujiicich zékonov a d’al§ich pravnych predpisov a Vv stulade s principom
rovnosti a vzajomnej vyhodnosti. Cielom Dohody je:

- podporovat’ a Zintenziviiovat’ vzdjomny obchod,

- podporovat stabilné rozsirovanie hospodarske;j spoluprace. 22

Dohoda obsahuje tri zakladné Casti:
- ustanovenie 0 obchodnej spolupraci,
- ustanovenie o ekonomickej spolupréci,

- tulohy Spolo¢ného vyboru.

V zmluve sa zucastnené strany dohodli, ze si vzdjomne poskytnu dolozku
najvyssich vyhod, hoci CLR nebola v roku 1985 ¢&lenskou krajinou WTO (&lenstvo CLR
vo WTO od roku 2001). ,,Na zaklade tejto Dohody si zmluvné strany vzajomne poskytuju
dolozku najvyssich vyhod v oblastiach:

e ciel apoplatkov vsetkého druhu uplathovanych na vyvoz, dovoz, spitny vyvoz,
tranzit vyrobkov (vratane postupov pri vybere tychto ciel a poplatkov),

e nariadeni, postupov a formalnych néleZitosti tykajucich sa colného odbavenia,
tranzitu, skladovania a prekladky vyrobkov dovazanych alebo vyvazanych,

e administrativnych formalit na vydavanie dovoznych alebo vyvoznych licencii.*%

20 MEN, Jing. Prospects and Challenges for EU-China Relations in the 21st Century. 1. vyd. Brusel: Presses
Inter Universitaires Europeennes, 2010. s. 88. ISBN 978-90520-1641-2.

2l EUROPSKA KOMISIA. Zhrnutie zmluvy. [online].  19.11.2010. [cit. 2020-05-23] Dostupné na:
https://ec.europa.eu/world/agreements/prepareCreate TreatiesWorkspace/treatiesGeneralData.do?step=0&redi
rect=true&treatyld=341

22 EUROPSKA KOMISIA. Dohoda o0 obchodnej a hospoddrskej spoluprici medzi EHS a CLR (1985).
[online]. 01.07.2013. [cit. 2020-05-28]. Dostupné na: https://eur-lex.europa.eu/legal-
content/SK/TXT/?uri=celex:21985A0919(01)
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Vzijomna hospodarska spolupraca EU a CLR charakterizovana v tejto dohode
zahfna Siroké spektrum oblasti, medzi ktoré sa zarad’uje: priemysel, veda a vyskum,
energetika, ochrana zivotného prostredia, doprava a komunikécia, rozvojova pomoc,
banictvo a Vv neposlednom rade pol'nohospodarstvo.?

Dohoda uzatvorend vroku 1985 vSak dalej nezodpovedd aktudlnemu stavu
vztahov medzi nimi, ked’?e medzi nimi doslo k vyraznému prehibeniu a rozsireniu
vzajomnych vzt'ahov. Nastrojom prehlbovania a rozSirovania vzajomnych vztahov, ¢i
hl'adania spolo¢nych oblasti zaujmu medzi EU a CLR st sektorové/odvetvové dialdgy,

ktorym sa venujeme v nasledujlicej Casti.
Sektorové dialogy

Sektorové dialégy prispeli k vytvoreniu pevného zakladu pre vztah medzi EU
a CLR. Vicsinu dialogov z(¢astnené strany nadviazali v rokoch 2002 — 2005. Sektorové
dialogy sa dotykaju Sirokého spektra oblasti. Z hl'adiska rieSenej poblematiky tejto prace,
nizSie uvadzame sektorové dialogy, ktoré sa dotykajii zahraniénoobchodnej vymeny medzi

EU a CLR.
Politika hospoddrskej sutaze

V roku 2003 sa EU a CLR dohodli na vytvoreni dialogu v oblasti hospodérskej
sutaze, C¢o predstavovalo vyznamny krok v boji proti formovaniu medzinarodnych
kartelov. Prostrednictvom dialogu si strany mézu odovzdavat informacie z tejto oblasti.
CLR sa od zadatia dialégov s EU vyrazne posunula v tejto oblasti. Sved&i o tom
monopolny zakon z roku 2008, prijatie systému spravodlivej kontroly hospodarskej sutaze

v roku 2016, ¢&i rozhodnutie o zriadeni $tatnej spravy pre regulaciu trhu z roku 2018.2°
Bezpecnost spotrebnych vyrobkov

EU a CI’R st vzijomne pre seba jednymi z najvia¢sich obchodnych partnerov
Vv obchode so spotrebnym tovarom. Pravidelny dialog v tejto oblasti sa uskutoCiiuje

pravidelne od roku 2001 na urovni pracovnej skupiny. V roku 2006 podpisala Eurdpska

23 URADNY VESTNIK EUROPSKEJ UNIE. Dohoda o obchodnej a hospoddrskej spoluprdci medzi EHS
aCLR. [online]. 19.09.2019. [cit. 2020-05-29]. Dostupné na: https://eur-lex.europa.eu/legal-
content/EN/TXT/?uri=celex%3A21985A0919%2801%29

24 CIHELKOVA, Eva. Vnéjsi ekonomické vztahy Evropské unie. 1. vyd. Praha: C.H. Beck. 2003. s. 508.
ISBN 80-7179-804-5.

%5 EUROPEAN COMMISSION. Bilateral relations > China. [online]. 26.09.2019. [cit. 2020-05-29].
Dostupné na: https://ec.europa.eu/competition/international/bilateral/china.html
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komisia Memorandum o porozumeni (Memorandum of Understanding) s AQSIQ (General
Administration of Quality Supervision, Inspection and Quarantine of the People’s Republic
of China). Memorandum predstavuje zaklad spoluprace v oblasti bezpecnosti spotrebnych

vyrobkov obchodovanych medzi EU a CI’R.%
Colna spolupraca

Dialég medzi EU aCIR voblasti colnej spoluprice je nevyhnutny na
zjednoduSenie vzdjomného obchodu medzi nimi a tyka sa predovsetkym odstraniovania
resp. znizovania tarifnych prekazok vo vzajomnom obchode. Navyse spolupracou v tejto
oblasti spolo¢ne bojuju proti nelegdlnym cinnostiam, ako st podvody, ¢i falSovanie.
V roku 2004 bola medzi zucastnenymi stranami podpisand dohoda o colnej spolupréci,
ktora prostrednictvom inSpekénych misii zabezpedi dodrziavanie colnych predpisov.?’

Problematike ciel a colnej spolupraci sa venujeme v samostatnej podkapitole tejto prace.
Dialég o obchodnej politike

V ramci tohto dialogu sa rieSi mnozstvo otazok. Predmetom dialogov st oblasti
vol'ného obchodu, otazky regionalnej integracie, ¢i rozvojova agenda z Dauhy.
Prostrednictvom dialdégu sa riesia strategické problémy, ¢o je dovodom, preco je Dialog
0 obchodne;j politike su¢astou dvojstrannych institucionalnych stretnuti.?®

Od roku 2004 sa dialog o obchodnej politike uskuto¢fiuje na vysokej urovni. V juali
v roku 2020 sa uskutocnil v poradi 8. Obchodny a hospodarsky dialdg na vysokej urovni.
Diskusia sa zamerala predovsetkym na spolo¢nt reakciu na situdciu vzniknuti z dovodu
pandémie COVID-19. Okrem toho boli predmetom diskusie otdzky globalneho
hospodarskeho riadenia, bilateralne obchodné a investi¢né obavy, ¢i spolupraca v oblasti

finané¢nych sluzieb a dani.?®

26 EUROPEAN COMMISSION. Annex 23 — EU-China (Asia) action on consumer protection and non-food
product safety in  Asia. [online].  04.12.2018. [cit.  2020-09-22].  Dostupné  na:
https://ec.europa.eu/fpi/sites/fpi/files/annexes_aap_ 2018 phase_ii_4.pdf

27 EUROPEAN COMMISSION. EU-China relations: An overview of sectoral dialogues between China and
the  European  Commisssion.  [online].  09.11.2005. [cit. = 2020-09-22].  Dostupné  na:
https://www.europarl.europa.eu/meetdocs/2004_2009/documents/fd/200/200602/2006022201en.pdf

28 EUROPEAN COMMISSION. EU-China relations: An overview of sectoral dialogues between China and
the  European  Commisssion.  [online]. 09.11.2005.  [cit. 2020-09-22]. Dostupné na:
https://www.europarl.europa.eu/meetdocs/2004_2009/documents/fd/200/200602/2006022201en.pdf

2 EUROPSKA KOMISIA. EU and Cina rokujii o obchodnych a ekonomickych vztahoch. [online].
28.07.2020. [cit. 09-23-2020]. Dostupné na: https://trade.ec.europa.eu/doclib/press/index.cfm?id=2174
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Zivotné prostredie

V poslednych dvoch desatro¢iach doslo k zintenzivneniu kontaktov medzi
Eurépskou komisiou a ¢inskym S$tatnym uradom pre Zivotné prostredie. Ich vzajomna
spolupraca rieSi Siroké spektrum otazok v tejto oblasti, ako napriklad emisie vozidiel,
udrZateln spotreba a vyroba, ¢i biodiverzita a odpadové hospodarstvo.®

Na online stretnuti vedtcich predstavitefov EU a CI’R v septembri 2020, ktoré
nadviazalo na 22. samit uskuto¢neny v juni toho istého roka, sa strany dohodli o vytvoreni
dialégu o zivotnom prostredi a klime na vysokej Grovni s cielom dosiahnut’ ambicidézne
spolo¢né zavizky v tychto otazkach (dovtedy bol dialog uskuto¢iiovany na ministerske;j
tirovni).%!

Okrem vysSie spomenutych oblasti sa zGcCastnené strany venuju v sektorovych
dialogoch aj oblastiam ako: vesmirna spolupraca, globalne satelitné navigacné sluzby
Galileo, informa¢na spolo¢nost, prava dusevného vlastnictva, namorna doprava, dialog
o textilnom obchode, veda atechnika, bezpecnost potravin, regulacna a priemyselna
politika, zamestnanost’ a socidlne veci, vzdelavanie a kultura, energia.>?

Coraz vicie prepojenie a prehibenie vzajomnych vztahov, ku ktorému doslo aj
vd'aka vyssie uvedenym odvetvovym dialégom, bolo pod&iarknuté na 9. samite medzi EU
a CLR, ktory sa uskuto¢nil 9. septembra 2006 v Helsinkach, sa z(¢astnené strany dohodli
0 otvoreni rokovani o rozsirenej Dohode o partnerstve a spolupraci. Ciel'om rokovani bolo
aktualizovat’ Dohodu o obchodnej a hospodarskej spolupraci medzi EU a CIR a zohladnit
celu §irku ahibku komplexného strategického dokumentu partnerstva medzi nimi.*®
Aktualizovana, resp. nova dohoda by mala posunat’ su¢asné vzt'ahy medzi EU a CI’R na
vysSiu uroven.

V roku 2012 sa zacali snahy CLR o uzatvorenie Dohody o vol'nom obchode (FTA)
sEU. CIR nie je sutastou obchodnych dohdd ako napriklad transatlanticka

a transpacifickd obchodnd dohoda, ¢o negativne vplyva na jej poziciu vo svetovom

3 EUROPSKA KOMISIA. EU-China relations: An overview of sectoral dialogues between China and the
European Commisssion. [online]. 09.11.2005 [cit. 2020-09-23]. Dostupné na:
https://www.europarl.europa.eu/meetdocs/2004_2009/documents/fd/200/200602/2006022201en.pdf

31 EUROPSKA KOMISIA. EU-China Leaders Meeting: Upholding EU values and interests at the highest
level. [online]. 14.09.2020. [cit. 2020-09-23]. Dostupné na:
https://ec.europa.eu/commission/presscorner/detail/en/IP_20_ 1648

% EUROPSKA KOMISIA. EU-China relations: An overview of sectoral dialogues between China and the
European Commisssion. [online]. 09.11.2005. [cit. 2020-09-22]. Dostupné na:
http://www.europarl.europa.eu/meetdocs/2004_2009/documents/fd/200/200602/2006022201en.pdf

33 COUNCIL OF THE EUROPEAN UNION. Ninth EU-China Summit Helsinki 9 September 2006. Joint
Satement. [online]. 11.09.2006. [cit. 2020-09-22]. Dostupné na:
https://www.consilium.europa.eu/ueDocs/cms_Data/docs/pressData/en/er/90951. pdf
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hospodarstve. V zaujme Ciny je udrzat’ sa na svetovom trhu a mozna dohoda o FTA s EU
predstavuje vel'k prilezitost na jeho dosiahnutie.3*

Na stretnuti EU a CI'R, ktoré sa uskutoénilo v januari v roku 2014, sa opit’ prejavil
zdujem o prehibenie vzajomnych vztahov medzi EU a CLR. Bola tu vyslovena moznost’
uzatvorenia Dohody o FTA medzi EU a Cinou. I3lo v poradi o §tvrty strategicky dialog
medzi nimi, ktorého hlavnou naplnou su strategické a bezpecnostné otazky. Najvacsiu
pozornost’ vSak strhla najmd sprava o moznosti uzatvorenia spominanej dohody. Na
stretnuti bol uvedeny navrh na vytvorenie podmienok na zacatie Studie moznosti
uzatvorenia Dohody 0 vol'nom obchode medzi EU a CI’R.

K rozvoju vztahov medzi CI’R a EU dochadza v mnohych oblastiach a vynimku
nepredstavuje ani oblast’ investicii, ktora v povodnej dohode z roku 1985 nie je obsiahnuta.
V roku 2014 sa zacala aj diskusia o uzatvoreni bilateralnej investicnej dohody medzi
tymito dvomi aktérmi. Investiéni dohodu (BIT) je mozné povazovat za akéhosi
predchodcu moznej dohody o FTA. Zmluvy BIT méa uz CIR uzatvorené so vietkymi
&lenskymi $tatmi EU, okrem Irska. V3etky tieto zmluvy budt nahradené novou investi¢nou
zmluvou medzi EU a Cinou.®

V zmluvnych vztahoch medzi EU a CIR doslo k d’alsiemu posunu v decembri
2019, kedy ¢&insky minister zahrani¢nych veci vyzval EU na zagatie rokovani o Dohode 0
FTA, pricom stale prebiehaji rokovania o BIT. Uviedol tiez, Ze by obe strany mali zacat’
so Studiom moznosti uzatvorit’ tato dohodu, pricom predpokladana doba sa odhaduje na
jeden az dva roky.

Spornymi otazkami vich rokovaniach stale zostavaju rozdiely v obchode
a hospodarstve, otazka lPudskych prav, obavy EU z ambicii Ciny v oblasti technolégii
a nevyvazené obchodné vztahy medzi Cinou a jednotlivymi ¢lenskymi $tatmi EU.3

Legislativna spolupraca medzi EU a CI'R je platné aj pre vztahy so SR a uplatiiuje
sa aj v spracovanom obchodnom pripade vnami predkladanej diplomovej praci.
V nasledujucich c¢astiach prace sa pozrieme na poziciu obchodnych partnerov, ktory sa

zucCastiiuji dovozného obchodného pripadu, analyzovaného v praktickej ¢asti prace.

3 BILATERALS.org. China — EU. [online]. 2014. [cit. 2020-05-30]. Dostupné na:
https://www.bilaterals.org/?-china-eu-&lang=en

35 TIEZZI, Shannon.. Beijing Pushs For China-EU Free Trade Deal. [online]. 28.01.2014. [cit. 2020-09-22].
Dostupné na: https://thediplomat.com/2014/01/beijing-pushes-for-china-eu-free-trade-deal/

%  BILATERALS.org. China - EU. [online]. 2014. [cit. 2020-05-30]. Dostupné na:
https://www.bilaterals.org/?-china-eu-&lang=en
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1.2 Pozicia CIR ako obchodného partnera vo svete

Prvou z krajin, ktorG budeme skimat je CLR. V tejto podkapitole uvadzame
zakladné ukazovatele a poziciu krajiny ako partnera pre vzajomny obchod.

Obcianske nepokoje, hladomor, zahrani¢na okupacia a napokon autokraticky
socialisticky systém, prostrednictvom ktorého bol kontrolovany kazdodenny Zivot desiatok
miliénov ob¢anov, boli zakladné znaky, ktorymi sa vyznaGovalo hospodarstvo CLR este
v 20. storo¢i. Smerovanie tejto krajiny sa vyrazne zmenilo v roku 1978 po nastupe vodcu
Maa Deng Xiaopinga, ktory zvolil novy smer. Z hospodarstva, ktoré bolo uzavreté
a oznacované ako centrdlne planované, sa prostrednictvom uskutocnenych reforiem stal
trhovo orientovanejsi systém. Vysledky uskutocnenych zmien na seba nenechali dlho
cakat’. Do roku 2000 sa produkcia tejto krajiny Stvornasobne zvySila a mdézeme pozorovat’
viac ako desatnasobné zvySenie HDP, ¢o malo pozitivny dopad aj na Zivotnu urovei
obyvatelov  krajiny.¥”  V nasledujicej tabulke uvddzame prehlad zakladnych
makroekonomickych ukazovatefov CLCR za rok 2019 v porovnani s rovnakymi

ukazovatel'mi dosiahnutymi v EU 27.

Tabulka 1 Zakladné makroekonomické ukazovatele CLR a EU 27 (r. 2019)

CCR EU 27

Pocet obyvatel’ov 1398 000 000 447 512 041
HDP (v mld. USD) 14 343 15593

HDP per capita (v USD) 10 261,679 46 467,451
Export (v mld. USD) 2 641 7687
Import (v mld. USD) 2479 7091
Otvorenost’ (v %) 35,70 94,77
Inflacia (v %) 2,899 1,631
Nezamestnanost’ (v %) 4,32 6,075

Zdroj: vlastné spracovanie podl'a World Bank. Indicators. [online]. 2020. [cit. 2020-05-30]. Dostupné na:
https://data.worldbank.org/indicator/

Z hladiska poétu obyvatelov ma CIR takmer 3-nasobny podet obyvatelov EU.
Z hladiska HDP sa pohybuju priblizne na rovnakej urovni, no v pripade HDP p.c. mézeme
pozorovat’ obrovsky rozdiel. Velky rozdiel mozno pozorovat’ aj v pripade otvorenosti

porovnavanych ekonomik, kde CLR vykazuje omnoho niz§iu uroven zapojenia do

37 CENTRAL INTELLIGENCE AGENCY. VWchodnd Azia/Juhovychodnd Azia: Cina. [online]. 11.06.2020.
[cit. 2020-06-16]. Dostupné na: https://www.cia.gov/library/publications/the-world-factbook/geos/ch.html
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zahrani¢ného obchodu. CLR je krajinou, ktord moZeme zaradit medzi krajiny s vy3simi
strednymi prijmami. Hoci reformy hospodarstva prispeli k vymaneniu z chudoby pre viac
ako 850 mil. Tudi, 373 mil. obyvatel'ov stale zije pod hranicou chudoby. Priemerny prijem
na jedného obyvatela v tejto krajine predstavuje len Stvrtinu prijmu krajin s vysokymi
prijmami.3®

Cina je druhou najvicSou ekonomikou na svete a patri medzi najvyspelejsie
ekonomiky vo svetovom hospodarstve. Sved¢i o tom aj pozicia v rebricku krajin podl'a

HDP vyjadreného v nominalnej hodnote a Vv parite kipnej sily za rok 2019.

Tabulka 2 Prehl’ad najvyspelejSich krajin podl’a HDP a HDP p.c. (v mld. USD)

HDP — parita
. HDP — nominalna B
Krajina Krajina kupnej sily (v mld.
hodnota (v mld. USD)
USD)

USA 21482 410 CLR 27 449 050

CLR 14 172 200 USA 21482 410
Japonsko 5220570 India 11412 970
Nemecko 4117 070 Japonsko 5806 720

India 2957 720 Nemecko 4 555 470

Zdroj: vlastné spracovanie podl'a Statistics Times. GDP Indicators 2019. [online]. 04.01.2019. [cit. 2020-
05-29]. Dostupné na: https://statisticstimes.com/economy/gdp-indicators-2019.php

O Cine mézeme hovorit ako o jednej z najrychlejsie rasticich ekonomik vo
svetovom hospodarstve, ¢o mozno demonstrovat’ na jej priemernom ronom raste, ktoré sa
pohybuje na irovni 7 % (realny ro¢ny rast).*

Privlastok ,,svetova tovaren bol tejto krajine pripisovany najméa pre jej obrovsku
vyrobnu a vyvoznu zékladiiu. Vyroba tovarov bola v minulosti hnacim motorom ¢inskeho
hospodarstva. V poslednych rokoch &oraz viac podiel’ajii sluzby na tvorbe HDP Krajiny.*
Na tvorbe HDP CI'R sa najviac podiel'a sektor sluZieb, ktory prispieva 51,6 %. Do sektoru

sluzieb zarad'ujeme financny sektor, dopravu, vladne cinnosti a Cinnosti subjektov

narodné¢ho hospodarstva, ktoré nevyrabaju material. Priemysel, ktory zahfiia tazbu,

3 SVETOVA BANKA. Svetovid banka v Cine. [online]. 23.04.2020. [cit. 2020-05-29]. Dostupné na:
https://www.worldbank.org/en/country/china/overview

39 CENTRAL INTELLIGENCE AGENCY. Vychodnd Azia/Juhovychodnd Azia: Cina. [online]. 11.06.2020.
[cit. 2020-06-16]. Dostupné na: https://www.cia.gov/library/publications/the-world-factbook/geos/ch.html

40 SILVER, Caleb. The Top 20 Economies in the World. [online]. 18.03.2020. [cit 2020-06-16]. Dostupné na:
https://www.investopedia.com/insights/worlds-top-economies/
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vyrobu, ¢i stavebnictvo sa na tvorbe HDP podiel'a 40,5 %. Najmenej sa na tvorbe ¢inskeho
HDP podiel’a sektor polnohospodarstva a to 7,9 %, ktory zahfiia aj rybolov a lesnictvo.*!
CLR je jednym z najdélezitejsich svetovych hradov zpohladu zahrani¢ného
obchodu. Prvenstvo zastdva v rebricku svetovych exportérov a druhé miesto zastava
medzi najvacsimi svetovymi importérmi. V nasledujucej tabulke uvadzame vyvoj

celkového zahrani¢ného obchodu CIR v poslednych rokoch.

Graf 1 Vyvoj zahrani¢ného obchodu CIR (v 100 mil. USD)
Vyvoj zahrani¢ného obchodu CIR (v 100 mil. USD)

2015 2016 2017 2018 2019

m dovoz 16820 15874 18409 21356 20768
B Vyvoz 22765 20974 22634 24874 24984
saldo 5945 5099 4225 3517 4215

Zdroj: vlastné spracovanie podl'a Ministry of commerce People’s republic of China. Brief Statistics. [online].
2019. [cit. 2020-06-10]. Dostupné na: http://english.mofcom.gov.cn/article/statistic/BriefStatistics/?4

CLR sa dlhodobo dari dosahovat' aktivne saldo obchodnej bilancie, teda export
neustale prevysuje import krajiny. Z hladiska importu do CI’R dochadza k striedaniu rastu
a poklesu. V pripade exportu pozorujeme rastiici trend tohto ukazovatel'a od roku 2016.

K najvacsim obchodnym partnerom z hl'adiska vyvozu patri USA, kam smeruje
20 % celkového exportu, Hong Kong, kam smeruje 11 % c¢inskeho exportu a tretie miesto
patri Japonsku so 6,5 % podielom na exporte. Najviac vyvazanym tovarom su stroje,
zariadenia a textilné vyrobky. Z hl'adiska dovozu zastavaji popredné priecky staty Azie —
Juzna Korea (9,7 %) a Japonsko (8,8 %). K najviac importovanym tovarom patria stroje

a zariadenia, ropa, produkty z ropy a chemické produkty.*?

4 CENTRAL INTELLIGENCE AGENCY. VWchodnd Azia/Juhovychodnd Azia: Cina. [online]. 11.06.2020.
[cit. 2020-06-16]. Dostupné na: https://www.cia.gov/library/publications/the-world-factbook/fields/214.html
42 EU OFFICE, KNOWLEDGE CENTRE. Cina. 2019. [online]. cit. [2020-05-30]. Dostupné na:
https://www.crr.cz/wp-
content/uploads/documents/2019/08/30/1567151427 1903 %C4%8C%C3%ADna_AMSP.pdf?fbclid=IwAR
10V3HOuUECc8tzTkGao7sLIQZbgt7zUCVN_LP8p16 Q-Hwa8QA7QVpOoRWk
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Dnes je Cina velkym svetovym aktérom, ktory zastava dolezitii tilohu v otazkach
medzinarodnej povahy. Medzi takéto otdzky mozno zaradit zneCistovanie ovzduSia
a vody, ked’ze CLR predstavuje najvic¢sieho producenta sklenikovych plynov. Aj vnutorné
problémy krajiny, ako udrzanie hospodarskeho rastu na primeranej urovni, ¢i prechod na
novy model rastu, vplyvaji na iné krajiny. Cinske hospodarstvo totiz vplyva na ostatné

ekonomiky sveta prostrednictvom obchodu, investicii, inovacii a d’algich.*®

1.3 Pozicia SR ako obchodného partnera vo svete

Ciel'ovou krajinou pre dovoz ¢inskeho tovaru bude v dovoznej obchodnej operacii
rieSenej v praktickej Casti prace SR. V tejto podkapitole budeme SR analyzovat’ z hl'adiska
jej postavenia ako obchodného partnera pre iné krajiny.

SR je samostatnym $tatom od roku 1993. Samostatnost’ ziskala po rozdeleni Cesko-
Slovenskej Federativnej Republiky. Kratko po rozdeleni krajina ziskala medzinarodné
uznanie a podarilo sa jej nadviazat’ diplomatické vztahy s mnohymi svetovymi lidrami. Od
ziskania samostatnosti bolo organizovanych mnozstvo stretnuti, ktorych cielom bolo
ziskanie jasnej predstavy 0 smerovani krajiny v oblasti zahrani¢noobchodnych vzt'ahov
a zahrani¢nej politike.** V nasledujiicej tabulke uvddzame prehlad zakladnych

makroekonomickych ukazovatelov SR a CIR.

Tabul’ka 3 Makroekonomické ukazovatele CCR a SR (r. 2019)

CLR SR
Pocet obyvatel’ov 1 398 000 000 5454 073
HDP (v mld. USD) 14 343 105,422
HDP per capita (v USD) 10 261,679 19 329,07
Export (v mld. USD) 2641 98,193
Import (v mld. USD) 2479 96,752
Otvorenost’ (v %) 35,70 184,92
Inflacia (v %) 2,899 2,665
Nezamestnanost’ (v %) 4,32 5,561

Zdroj: vlastné spracovanie podl'a World Bank. Indicators. [online]. 2020. [cit. 2020-05-30]. Dostupné na:
https://data.worldbank.org/indicator/

4 SVETOVA BANKA. Svetovid banka v Cine. [online]. 23.04.2020. [cit. 2020-05-30]. Dostupné na:
https://www.worldbank.org/en/country/china/overview

4 DULEBA, Alexander — LUKAC, Pavol — WLACHOVSKY, Miroslav. Zahranicna politika Slovenskej
republiky. Vychodiska stav a perspektivy [elektronicky zdroj]. 1. vyd. Bratislava: Vyskumné centrum
Slovenskej spolo¢nosti pre zahrani¢ni politiku. 1998. s. 10. [cit. 2020-06-01]. ISBN 80-967745-4-9.
Dostupné na: http://www.sfpa.sk/wp-content/uploads/2017/09/1998 Duleba_Lukac_WIlachovsky.pdf
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Medzi krajinami je zna¢ny rozdiel v pote obyvatelov a celkového HDP. Realnejsi
pohl'ad a moznost’ porovnania danych ekonomik poskytuje ukazovatel HDP p.c. Podl'a
tohto ukazovatel'a dosahuje SR takmer 2 — nasobok hodnoty, ktorti vykazuje CIR.

SR je vyspela krajina (¢lenstvo v OECD — 35 najvyspelejsich krajin sveta) a podla
Svetovej banky sa radi do kategérie krajin s vysokymi prijmami.** V pripade SR mozno
hovorit o malej eurdpskej krajine, ktord je charakteristicka trhovou orientaciou
a otvorenostou ekonomiky. Vramci EU ide o3$tvrtd najotvorenej$iu ekonomiku,
s otvorenost'ou 190 % HDP v roku 2019. Otvorenost’ ekonomiky zavisi od suctu exportu
a importu tovarov a sluzieb na celkovom HDP krajiny.*® Od vyvozu a dovozu je odvodeny
aj d’alsi ukazovatel’, ktorym je saldo obchodnej bilancie. V nasledujucej tabul’ke uvadzame

vyvoj spomenutych ukazovatelov SR V poslednych rokoch.

Graf 2 Vyvoj zahrani¢ného obchodu SR (Vv tis. eur)

Vyvoj zahrani¢ného obchodu SR (V tis. eur)
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Zdroj: vlastné spracovanie podla Statistického uradu SR. Zahranicny obchod podla mesiacov. [online]. 2020.

[cit. 2020-06-01]. Dostupné na: http://statdat.statistics.sk/cognosext/cgi-
bin/cognos.cgi?b_action=cognosViewer&ui.action=run&ui.object=storelD%28%22i836C9B8D31544FA8B
54981B97E3CABF2%22%?29&ui.name=Zahrani%c4%8dn%c3%bd%200bchod%20pod%c4%hbea%20mesia
€ov%20%5hbz00001ms%5d&run.outputFormat=&run.prompt=true&cv.header=false &ui.back URL=%2fcogn
osext%2fcpsd%2fportlets¥%2fcommon%?2fclose.html&run.outputLocale=sk

4 WORLD BANK GROUP. Doing Business 2020. Economy Profile of Slovak Republic [elektronicky zdroj].
17. vyd. Vydavatel'stvo: World Bank Gropu. s. 4. [cit. 2020-06-01]. ISBN 978-1-4648-1440-2. Dostupné na:
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V zahrani¢nom obchode SR dlhodobo pozorujeme rasticu tendenciu tak vo vyvoze
z0 SR ako aj v dovoze do tejto krajiny. Vyvoz zo SR takisto dlhodobo prevysSuje dovoz
a teda krajina dosahuje aktivnu obchodnu bilanciu.

Medzi najvyznamnejSich obchodnych partnerov z hl'adiska vyvozu aj dovozu patria
¢lenské krajiny EU. Tie prijimaju az okolo 86 % slovenského exportu. Skutognost’ je
podporend najmi faktom, 7e¢ vramci EU je umoZneny bezbariérovy pohyb tovarov
a sluzieb. Slovenskd ekonomika je teda vyrazne zavisla na d’alsich &lenoch EU v pripade
exportu. V pripade importu zastava EU podstatne mensiu tlohu. Priblizne 67 % celkového
dovozu do SR pochadza z krajin EU. Z hl'adiska dovozu zastavaji ddlezité pozicie aj tzv.
tretie krajiny, medzi ktoré mozno zaradit Rusku federaciu — zabezpecujucu dovoz
energetickych surovin, &i 4zijské krajiny.*’

Najdolezitejsim obchodnym partnerom SR je Nemecko, ktoré si svoje veduice
postavenie — poziciu najdolezitejSicho obchodného partnera pre SR drzi od roku 1998. SR
uz niekol’ko rokov dosahuje aktivnu obchodnu bilanciu s touto krajinou, €o sa potvrdilo aj
v roku 2018, kedy vyvoz v hodnote 14 491 mil. eur prevysil dovoz v hodnote 14 056 mil.
eur. Z hladiska komoditnej Struktiry boli najviac obchodované vozidla aich Ccasti,
elektrické zariadenia, i stroje a mechanické nastroje.*®

Ceska republika (CR) aSR =zastivaji navzijom poziciu  druhého
najvyznamnejSicho obchodného partnera. Vexporte zo SR do tejto krajiny
zaznamenavame narast, ktory v roku 2018 dosiahol hodnotu 9,46 mld. eur. Medzi
exportované komodity patria najmé elektrické stroje a pristroje, priemyselné stroje, kotly,
motory a automobily. K podobnému vyvoju dochadza aj v oblasti importu z CR do SR.
Jeho hodnota vzrastla zo 7,3 mld. eur v roku 2017 na 7,9 mld. eur v roku 2018. K najviac
importovanym komoditam z CR patria automobily s prisluSenstvom, nerastné paliva
a mineralne oleje, priemyselné stroje, kotly, ¢i motory.

Z hladiska vyvozu sa medzi najvyznamnejSich obchodnych partnerov zarad'uju
dalSie krajiny EU ako Pol'sko, Francuzsko, Taliansko, Raktisko, Madarsko, Spanielsko.
Zarad’ujeme sem aj USA, & byvalého &lena EU Spojené kralovstvo. V oblasti dovozu sa

na popredné priecky dostavaju okrem krajin EU aj tretie krajiny — Ruské federacia, Juzna

4" BALAZ, Peter a kol. Medzindrodné podnikanie.6. prepr. vydanie. Bratislava: SPRINT 2 s.r.o., 2019. s.
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06-01]. Dostupné na: https://www.mzv.sk/documents/10182/620840/Nemecko+-
+ekonomick%C3%A9+inform%C3%Alcie+o+terit%C3%B3riu+2019
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Koérea a CER. Osobitd pozornost’ v nasledujiicich kapitolach budeme venovat prave
poslednej spominanej krajine — CCR.%°

Na zakladne bilaterdlnych a multilateralnych zmliv dnes SR spolupracuje
s mnozstvom krajin a je ¢lenom medzinarodnych organizacii ako EU, OSN, NATO, MMF
a mnohych d’alSich. Z hl'adiska ciel'a a zamerania tejto prace je dolezité zdoraznit’ Clenstvo
SR VEU. SR sa stalo ¢lenskou krajinou EU 1. januara 2004 na zaklade Pristupovej
zmluvy, ktora bola podpisana 16. aprila 2003.5! Z ¢lenstva vyplyvaji 4 zakladné slobody,
ktoré mozu uplatiovat’ obéania ¢lenskych krajin EU — volny pohyb tovaru, osdb, kapitalu
a slobodné poskytovanie sluzieb.5? Okrem toho &lenské $taty EU vytvorili tzv. colnii tniu.
Podstatou colnej unie je ul'ahovanie obchodu medzi ¢lenskymi Krajinami — odstranenie
ciel pri obchodovani medzi ¢lenmi. Zaroven tieto krajiny uplatiuja jednotny colny

sadzobnik na dovoz tovaru z tretich krajin.>®

1.4 Suéasny stav obchodnych vztahov medzi CLR a EU

Hoci dochadza k postupnému znizovaniu tarifnych a netarifnych prekazok
vobchode medzi EU a CLR, stile si uplatiované uréité cld a netarifné prekazky,
prostrednictvom ktorych obe zicastnené strany kontrolujii vzajomnu zahrani¢noobchodnu
vymenu tovarov. V tejto kapitole analyzujeme prekdzky obchodu medzi obchodnymi

partnermi v ¢leneni na tarifné a netarifné prekazky obchodu.

1.4.1 Tarifné prekazky obchodu

Medzi ¢lenskymi §tatmi EU je vytvorena colna tinia, ¢o znamena, 7e v ramci EU sa
uskuto¢iiuje bezcolné obchodovanie tovarov a sluzieb a zaroven ¢lenské krajiny uplatituju
jednotny colny sadzobnik voc¢i tretim krajindm. Pri ur€ovani vysky cla na konkrétny tovar
je potrebné postupovat’ podl'a colného sadzobnika, v ktorom st uvedené colné sadzby ako

% z ceny dovazaného tovaru pre vietky druhy tovarov.>*
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Pri vyvoze z CLR do EU bol niekol’ko desatro&i uplatiiovany Systém vieobecnych
colnych preferencii, ¢o znamena, Ze &inski vyvozcovia exportovali tovar do EU za
zvyhodnenych podmienok. V rokoch 2011, 2012, 2013 bola CI'R klasifikovana ako krajina
s nadpriemernymi prijmami a teda vyhody plyntce z tohto systému uplatiiovat’ neméze od
roku 2015, kedy bola tato skutocnost legislativne upravena.>

V praci sa venujeme dovoznému obchodnému pripadu — dovozu z CCR do SR
(EU), na ktory sa vztahuje zmluvné clo. Zmluvné clo sa vtomto obchodnom vztahu
uplatiiuje na zéklade VSeobecnych pravidiel tykajtcich sa colnych sadzieb, podla odseku
1, v ktorom sa uvéadza: ,,Colné sadzby uplatniteI'né na dovezeny tovar povodom z krajin,
ktoré su zmluvnymi stranami VSeobecnej dohody o clach a obchode (GATT) alebo s
ktorymi méa Europska Unia uzavret¢ dohody obsahujuce dolozku najvysSich vyhod, su
zmluvné colné sadzby uvedené v stipci 3 v zozname colnych sadzieb“.%

Obe z(gastnené strany — Glenské §taty EU aj CIR st &lenmi Svetovej obchodne;
organizacie (WTO — World Trade Organisation) (nastupca GATT, CLR ¢&len od 2001),
z ¢oho vyplyva povinnost’ uplatiiovat’ Dolozku najvyssich vyhod (MFN — Most favoured
nation clause). Podstatou tejto dolozky je ,,zdvdzok jednej zmluvnej strany poskytnit
druhej zmluvnej strane vsetky vyhody, ktoré boli alebo budu poskytnuté ktorymkol'vek
tretim krajindm*.%’

Pri dovoze tovaru z CLR je najvysie clo uvalené na textilné vyrobky (12 %),
kuchynsky riad (12 %), ¢i obuv, na ktoru sa vzt'ahuje colna sadzba vo vyske 3,5 % - 17 %.
Je potrebné mat’ na zreteli aj nutnost’ overit’ si, &i sa na tovar dovazany z CCR nevztahuje
okrem vseobecného cla aj antidumpingové clo.

Clo nie je uvalené na vietky tovary dovazané z CI'R do EU a v praxi sa mozno
stretnit’ hned’ s niekol’kymi tovarmi, ktoré je mozné doviezt' bezcolne. Medzi tovary
s nulovym colnym zat'azenim sa zarad’uji napriklad obrazy, mal'by, kozmetické pripravky,

mikroskopy, niektoré detské hracky, drevo, surova vina a mnozstvo dal§ich tovarov.®

5 FINANCNE RIADITELSTVO SR. Ozndmenie o zmene uplatiiovania systému vseobecnych colnych
preferencil. [online]. 2014. [cit. 2020-05-25]. Dostupné na:
https://www.financnasprava.sk/_img/pfsedit/Dokumenty PFS/Zverejnovanie_dok/Aktualne/Cla/2014 12 19
_zmeny_pri_GSP.pdf

% URADNY VESTNIK EU. Vykondvacie nariadenie komisie (EU) 2019/1776. [online]. 31.10.2019. [cit.
2020-05-11]. Dostupné na: https://eur-lex.europa.eu/legal-
content/SK/TXT/?qid=1579186956034&uri=CELEX:32019R1776
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Prehl'ad podielu bezcolne dovezenych tovarov na celkovom dovoze tovarov z krajin, ktoré

st najva¢§imi obchodnymi partnermi pre EU a CER uvadzame v prilohe 1.
1.4.2 Netarifné prekazky obchodu

Okrem tarifnych prekazok obchodu sa vo vzdjomnom obchode medzi EU a CLR
uplatiiuju aj netarifné prekazky obchodu, ktorymi si EU zabezpeduje ochranu domaceho
trhu, bezpecnost’ dovazanych produktov, ¢i pozadovanu kvalitu tovarov.

Pri dovoze tovarov na trh EU su vietky tovary klasifikované a oznagené colnym
kédom, ktory poskytuje informécie o colnych sadzbach, uplatnitelnych ochrannych
opatreniach, Statistike zahrani¢ného obchodu, dovoznych a vyvoznych formalitich
a necolnych poziadavkach. Klasifikacny systém pozostava z:

e harmonizovaného systému colného sadzobnika (HS) — nomenklatira vyvinuta
Svetovou colnou organizaciou (WCO), obsahuje viac ako 5000 komoditnych
skupin;

e Kombinovanej nomenklatiry — ¢o je 8-miestny koédovaci systém EU, slazi
spoloénému colnému sadzobniku EU a vytvara $tatistiku obchodu medzi krajinami
EU a EU a tretimi krajinami;

e Integrovaného sadzobnika (TARIC) — poskytuje informécie o vSetkych opatreniach

obchodnej politiky a colnych opatreniach platnych pre uréity tovar v EU.%®

Tovar, ktory ma byt dovezeny na trh EU musi spiiiat’ uréité poziadavky — technické
a bezpe€nostné a poziadavky na oznacovanie tovarov. Vztahuje sa na niekol'ko skupin
vyrobkov — napr. dovozné licencie na pol'nohospodarske vyrobky, poziadavky na dovoz
strelnych zbrani a vojenského materidlu, ¢i vieobecnd bezpe&nost’ vyrobkov.®

K netarifnym prekdzkam obchodu uplatiiovanym vo vztahu medzi EU a CCR
patria colné kvoty. Medzi najnovsie colné kvoty v obchodnom vztahu EU a CLR, patria
colné kvoty pri dovoze 23 kategdrii vyrobkov z ocele, ktoré boli najskor docasnym

opatrenim. Vo februari 2019 sa stali trvalymi ochrannymi opatreniami na dovoz ocele.®

5 EUROPSKA KOMISIA. Systém kiasifikicie vyrobkov EU. [online]. 10.06.2020. [cit. 2020-06-11].
Dostupné na: https://trade.ec.europa.eu/tradehelp/eu-product-classification-system
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V pripade, ze dovoz ocele prekro¢i priemerny objem dovozu za roky 2015, 2016,
2017 zvySeny 05 %, bude nasledny dovoz takéhoto tovaru podlichat’ 25 % clu. Tovar
V ramci tejto kvoty je umoznené doviezt' bezcolne.%? Nie je jednoznaéne uréené mnozstvo,
ktoré moze byt dovezené jednotlivymi tretimi krajinami a teda ani povolené mnozstvo
dovozu tychto komodit z CR.%

Zo starSich dovoznych kvét mozno spomenut’ colné kvoty na dovoz cesnaku
z CI’R do EU, ktoré sa v roku 2001 zvysila z pdvodnych 33 700 ton cesnaku o 20 500 ton.
V pripade CIR ide o jedného z hlavnym dodévatelov tejto komodity (dovoz 30 000 az
40 000 ton cesnaku ro¢ne). Clo uplatiiované na cesnak dovazany v ramci stanovenej kvoty
je 9,6 %. V pripade, ze je colna kvota prekrocena cesnak je dovazany za clo podl'a colného
sadzobnika.

Dal§im nastrojom na zabezpeGenie dovozu kvalitnych a spolahlivych tovarov su
licencie. RozliSujeme:

e automatické dovozné licencie — vyuZiva sa pri dovoze tovarov, pri ktorych Stat
vykonava monitorovanie dovozu, napr. pol'nohospodarske produkty, automobilové
komponenty, strojarske vyrobky, chemické hnojiva, rudy, a dalSie;

e Neautomatické dovozné licencie — vyuziva sa pri dovoze tovaru, ktory patri do
skupiny regulovanych dovozov, ziadatel' podava Ziadost’ o dovozné povolenie, po
jeho ziskani mu je vydand prostrednictvom Ministerstva obchodu licencia na

dovoz.%

Vo vyssie uvedenom priklade ¢inskeho dovozu cesnaku do EU, moézeme teraz
poukazat' aj na vyuzivanie dovoznej licencie, ktora je pri tomto dovoze nevyhnutna.
V pripade dovozu cesnaku je potrebné rozlidit, & ide o tradiénych dovozcov (napr. CLR,
Argentina) alebo novych dovozcov. Prave tradi¢ni dovozcovia cesnaku musia disponovat’
dovoznou licenciou podla nariadenia (ES) ¢. 565/2002 alebo licenciou podla nariadenia

(ES) ¢&. 1870/2005 a prislicha im 70 % podiel na celkovom dovoze cesnaku do EU. Ked'ze
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ide 0 pol'nohospodarsky produkt, mézeme hovorit’ o automatickych dovoznych licenciach
&inskych vyvozcov.®

Okrem vyssie uvedenych druhov licencii dovoz obmedzuje prostrednictvom
technickych standardov a noriem, sanitarnymi a fytosanitarnymi opatreniami, ¢i
pozadovanym balenim a oznaovanim tovarov.

EU ako aj CLR patria k najvac¢§im subjektom svetového obchodu a predstavuju
vyznamnych obchodnych partnerov. Pre CI’R predstavuje EU jej najviésieho obchodného
partnera a pre EU je CCR druhym najvacsim obchodnym partnerom.®® Podiel CIR na
zahrani¢nom obchode EU predstavuje az 17 %. Vyznam ich obchodného partnerstva
mozno pod¢iarknut’ faktom, ze za jeden den sa medzi nimi uskuto¢iiuju obchody s tovarmi

a sluzbami, ktorych hodnota predstavuje viac ako 1 mld. eur.” V nasledujicej tabulke

uvadzame vyvoj vzajomného obchodu medzi CIR a EU od roku 2014.

Graf 3 Vyvoj zahrani¢ného obchodu EU a CIR (v mld. eur)

Vyvoj zahrani¢ného obchodu EU a CIR (v mld. eur)
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Zdroj: vlastné spracovanie podla Statista. Trade balance of the European Union with China from 2010 to
2020 (in billion euros). [online]. 2020. [cit. 2020-06-14]. Dostupné na:
https://www.statista.com/statistics/257155/eu-trade-with-china/

Od roku 2017 zaznamendvame narast objemu ich vzajomného obchodu. Dochadza
K narastu importu, ako aj exportu EU do CLR. Import do EU vsak rastie rychlejsim
tempom ako export z EU do CIR a EU vo vzajomnom obchode s CER dlhodobo dosahuje

pasivnu obchodni bilanciu. Zo vietkych &lenskych statov EU je najva¢sim obchodnym

6 URADNY VESTNIK EU. Nariadenie Komisie (ES) ¢. 341/2007. [online]. 30.3.2007. [cit. 2020-06-13].
Dostupné na: https://eur-lex.europa.eu/legal-content/sk/TXT/?uri=CELEX%3A32007R0341

66 EUROPSKA KOMISIA. Krajiny a regiony. Cina. [online]. 11.06.2020 [cit. 2020-06-14]. Dostupné na:
https://ec.europa.eu/trade/policy/countries-and-
regions/countries/china/https://ec.europa.eu/trade/policy/countries-and-regions/countries/china/

67 CDK. Cina. [online]. 2018. [cit. 2020-06-15]. Dostupné na: https://www.euroskop.cz/9120/sekce/cina/
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partnerom pre CI’R Nemecko, ktoré sa podiel'a 43 % na celkovom exporte EU do CLR.
Dalsimi vyznamnymi obchodnymi partnermi s najma Franctizsko a Holandsko.®®

Medzi krajinami EU a CIR sa sleduje aj podiel jednotlivych druhov tovarov
a tovarovych skupin, ktoré st predmetom ich vzajomného obchodu. Podiel tovarov
a tovarovych skupin je uvedeny v tovarovej Struktire obchodu. Prehlad najviac
obchodovanych druhov tovarov medzi CIR a EU 27 je znazorneny V nasledujiicich
grafoch. Pri vypracovani grafov sme vychadzali ztovarovej Struktiry HS 2, ktorej

podrobné tdaje uvadzame v prilohe 2.

Graf 4 Tovarova §truktiira exportu CER do EU v roku 2019 (podla HS 2)
Tovarova Struktira exportu z CIR do EU v roku 2019
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Zdroj: vlastné spracovanie podla ITC. Bilateral trade between China and European Union (EU 27).
Product: ~ Total  All  products. [online].  2019. [cit.  2020-06-15].  Dostupné  na:
https://www.trademap.org/Bilateral_TS.aspx?nvpm=1%7c156%7c%7c%7¢c42%7cTOTALY%7c%7c%7¢c2%7
€1%7¢1%7c2%7c2%7¢c1%7¢1%7c1%7c1%7cl

Vzajomny obchod medzi CCR a EU je charakteristicky pomerne Sirokou $kalou
obchodovanych tovarov. V roku 2019 dosiahol celkovy vyvoz tovarov pochadzajucich
z CCR smerujicich do EU hodnotu 365 855 144 USD. Medzi hlavné vyvozné tovary,
podielajiice sa na tejto hodnote vyvozu z CCR do EU (podla HS 2), patria elektrické stroje
a pristroje, ktoré sa podiel’aji 25 % na celkovom exporte CCR do EU. Druhu poziciu s
20 % podielom zastavaju stroje a mechanické zariadenia, nasledované nabytkom, ktory
predstavuje 7 % vyvozu CLR do EU. Predmetom vyvozu su aj dalie komodity, medzi
ktoré mozno zaradit odevy, optické, fotografické, meracie zariadenia, ale aj d’alSie

komodity s niz§im podielom na vyvoze CLR do EU.

88 MzV CR. Cina: Vztahy krajiny s EU. Obchodné vztahy krajiny s EU. In: Business Info. [online].
15.12.2019. [cit. 2020-06-15]. Dostupné na: https://www.businessinfo.cz/navody/cina-vztahy-zeme-s-
eu/#section-17.
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V pripade obchodu medzi CLR a EU nejde len o jednosmerny pohyb tovaru a teda
okrem exportu CCR do EU mozno sledovat’ aj import CCR z EU, ktory v roku 2019
dosiahol hodnotu 252 623 272 tis. USD. Prehl’'ad podielu jednotlivych tovarov podl'a HS 2

je zobrazeny v nasledujicej schéme.

Graf 5 Tovarova §truktiira importu CER z EU v roku 2019 (podl'a HS 2)
Tovarova $truktira importu CCR z EU v roku 2019
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Zdroj: vlastné spracovanie podla ITC. Bilateral trade between China and European Union (EU 27).
Product: Total  All products. [online]. 20109. [cit. 2020-06-15].  Dostupné  na:
https://www.trademap.org/Bilateral_TS.aspx?nvpm=1%7¢c156%7c%7c%7c42%7cTOTALY%7c%7c%7c2%7
€1%7¢1%7c1%7c2%7¢1%7¢c1%7c1%7c1%7cl

Dovozom z EU si CER zabezpetuje produkty, ktorych nema dostatok, pripadne
chce rozsirit’ sortiment ponukanych tovarov v domacej krajine. Medzi najviac dovazané
tovary patria stroje a mechanické zariadenia, ktorych podiel na celkovom dovoze je 18 %.
Nasleduju vozidla iné ako Zzelezni¢né alebo elektrickové kolajové vozidla s 14 %
podielom. 13 % sa na importe CIR zEU podielaji elektrické stroje a pristroje.
K dovoznym komoditim dovazanym do CI'R patria aj farmaceutické produkty, optické,

fotografické, meracie pristroje, a v neposlednom rade aj lietadla, ich Casti a stucasti.
1.5 Stéasny stav obchodnych vztahov medzi CIR a SR

Obchodné vztahy SR su vo velkej miere ovplyvnené &lenstvom krajiny v EU.
Napriek tomu viak moZno posudzovat’ individualne obchodné vzt'ahy krajin EU vo vztahu
stretimi krajinami. Nasledujuca podkapitola poskytuje obraz o aktualnej situacii
v obchodnom vztahu medzi SR a CCR ateda medzi trhmi, zktorych pochadzaju

predmetné spoloc¢nosti, ktorych vztah skimame v praktickej ¢asti prace.
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Pre SR je CLR jednym z najdéleZitejsich obchodnych partnerov z izemi mimo EU.
V rebri¢ku najvyznamnej$ich obchodnych partnerov zastava CLCR 8. poziciu, pri¢om
popredné miesta patria &lenskym $tatom EU. O vyznamnej spolupraci medzi tymito dvomi
stranami sved¢i aj ich vzdjomné zahrani¢noobchodnd vymena, ktordt mozno demonstrovat’
jej celkovou hodnotou. V roku 2019 predstavoval celkovy obrat ich vzajomnej
zahrani¢noobchodnej vymeny hodnotu 7,28 mld. ateda zaznamenavame ndarast oproti
predchadzajucemu roku, kedy obrat dosiahol hodnotu 6,99 mld. USD. V nasledujucom
grafe uvadzame vyvoj vzajomného zahrani¢ného obchodu medzi SR a CI’R v rokoch 2015
az 2019.

Graf 6 Vyvoj zahrani¢ného obchodu SR a CIR (v tis. USD)

Vyvoj zahrani¢ného obchodu SR a CLR (v tis. USD)
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Zdroj: vlastné spracovanie podl'a MH SR (2020). Zahrani¢ny obchod SR. [online]. 2019. [cit. 2020-06-17].
Dostupné na: https://www.mhsr.sk/uploads/files/h8ODR9on.pdf;
https://www.mhsr.sk/uploads/files/nHxgCOGY .pdf; https://www.mhsr.sk/uploads/files/gi5OJhix.pdf

Vo vyvoji zahraniéného obchodu medzi SR a CIR uz dlhodobo pozorujeme
pasivnu obchodnt bilanciu z pohl'adu SR. Od roku 2015 sa pasivne saldo obchodnej
bilancie znizuje v prospech SR a v roku 2019 dosiahlo hodnotu 3,6 mld. USD ¢o je pokles
01,5 mld. oproti roku 2015. Mozno teda konstatovat’, Ze vyvoz SR do CI’R ma4 rastiicu
tendenciu a naopak v pripade ¢inskeho dovozu do SR zaznamenavame klesajiicu
tendenciu.

Z hladiska vyvozu SR sa CI'R nachidza na $trnastom mieste a V porovnani s inymi
statmi Azie vyvaza SR do CLR najviac tovarov. Na zaklade uvedenych ukazovatelov
mozno konstatovat, e SR dlhodobo vykazuje pasivne saldo obchodnej bilancie s CI’R.
SR zaznamenéva rast importu z tejto krajiny. CIR je po Nemecku (16,5 %) a Ceskej

republike (10,2 %) tretim najvaésim dovozcom do SR. Na celkovom dovoze do SR sa CCR
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podiela 7,3 % (rok 2018).%° V porovnani s krajinami Azie je CUR na prvom mieste
Z hl'adiska dovozu do SR a s malym rozdielom s Korejskou republikou, ktora je na druhom
mieste.

Podobne ako v pripade CI’R a EU aj vo vztahu CLCR a SR mozno sledovat
komoditnt Struktaru ich zahrani€énoobchodnej vymeny. Na analyzu komoditnej Struktary
sme aj vtomto pripade, podobne ako pri analyze komoditnej $truktary CCR a EU,
postupovali podl'a tovarovej Struktiry na urovni HS 2, ktorej podrobné udaje uvadzame

Vv prilohe ¢. 3.

Graf 7 Tovarova §truktiira exportu CER do SR v roku 2019 (podl'a HS 2)

Tovarova §truktira exportu z CIR do SR v roku 2019
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Zdroj: vlastné spracovanie podla ITC. Bilateral trade between China and Slovakia. Product: Total All
products. [online]. 2019. [cit. 2020-06-15]. Dostupné na:
https://www.trademap.org/Bilateral_TS.aspx?nvpm=1%7¢c156%7c%7¢c703%7c%7cTOTAL%7¢c%7c%7¢c2%
7c1%7¢c1%7¢c2%7c2%7c1%7¢1%7¢c1%7c1%7cl

Medzi tovary s najvacsim podielom (34 %) na vyvoze z CI'R do SR zarad’ujeme
elektrické stroje a pristroje. Na druhom mieste su Stroje a mechanické zariadenia, ktoré
predstavuji 22 % cinskeho exportu do SR nasledované optickymi, fotografickymi
a meracimi pristrojmi s 19 % podielom. Podla HS 2 sa na poprednych prieckach
nachéadzaju vozidla (7 %), hracky, hry a Sportové potreby (3 %), ¢i vyrobky zo zeleza alebo
ocele (2 %).

69 STATISTICKY URAD SR. Slovenskd republika v cislach. Bratislava: Oddelenie subornych publikécii
a regionalnej §tatistiky. [online]. 2018. [cit. 2020-06-10]. s. 42 — 43. ISBN 978-80-8121-618-3.
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Graf 8 Tovarova §truktira importu CER zo SR v roku 2019 (podla HS 2)
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Zdroj: vlastné spracovanie podla ITC. Bilateral trade between China and Slovakia. Product: Total All
products. [online]. 20109. [cit. 2020-06-15]. Dostupné na:
https://www.trademap.org/Bilateral_TS.aspx?nvpm=1%7c156%7c%7c703%7c%7cTOTALY%7¢c%7c%7c2%
7¢1%7¢1%7¢1%7¢2%7¢c1%7c1%7¢1%7¢c1%7cl

V pripade dovozu do CI’R sa podl'a HS 2 na prvi priecku zarad'uji vozidla, ktoré
s 74 % podiclom daleko prevySuju vyvoz inych komodit. Druhé miesto patri strojom
a mechanickym zariadeniam a elektrickym strojom a pristrojom s priblizne 6 % podielom
na ¢inskom dovoze zo SR. Okolo 1 % podiel zastava drevo a vyrobky z neho, optické,
fotografické, meracie zariadenia, ¢i nabytok.

Relativne vysoky ¢insky export tovarov do SR ma ako pozitivny tak aj negativny
Vplyv na slovensku ekonomiku. Pozitivom ¢inskeho dovozu je import suciastok, ktoré su
nasledne zapracované do finalnych vyrobkov a reexportované do CLR, ¢o mé pozitivny
vplyv na obchodnu bilanciu z pohl'adu SR. Znizuje sa tym dlhodobé pasivne saldo
obchodnej bilancie SR vo¢i CIR. Pasivne saldo obchodnej bilancie z pohl'adu SR je
negativnym dosledkom vysokych cinskych exportov a mdze spdsobit’ nedostatok
devizovych rezerv, ¢ zahrani¢nu zadiZenost.”

Skuto¢nosti uvadzané v teoretickej Casti tejto prace tvoria legislativny a vSeobecny
zéklad pre realiziciu dovozného obchodného pripadu slovenskej spoloénosti z CLR.
Informacie vychadzajice z tejto Casti prace tvoria podstatu toho, o ¢o sa opiera dovozny

obchodny pripad, ktory je podrobne analyzovany v 4. kapitole tejto prace.

© MZVaEZ SR. Ekonomicka informdacia o teritériu. Cinska ludovd republika. [online]. 2018. [cit. 2020-06-
01]. Dostupné na: https://www.mzv.sk/documents/748032/620840/%C4%8C%C3%ADna+-
+ekonomick%C3%A9+inform%C3%Alcie+o+terit%C3%B3riu+2019

38


https://www.trademap.org/Bilateral_TS.aspx?nvpm=1%7c156%7c%7c703%7c%7cTOTAL%7c%7c%7c2%7c1%7c1%7c1%7c2%7c1%7c1%7c1%7c1%7c1
https://www.trademap.org/Bilateral_TS.aspx?nvpm=1%7c156%7c%7c703%7c%7cTOTAL%7c%7c%7c2%7c1%7c1%7c1%7c2%7c1%7c1%7c1%7c1%7c1
https://www.mzv.sk/documents/748032/620840/%C4%8C%C3%ADna+-+ekonomick%C3%A9+inform%C3%A1cie+o+terit%C3%B3riu+2019
https://www.mzv.sk/documents/748032/620840/%C4%8C%C3%ADna+-+ekonomick%C3%A9+inform%C3%A1cie+o+terit%C3%B3riu+2019

2 Ciel’ prace

Vplyvom globalizdcie vznika pre slovensku, vysoko otvorenti ekonomiku,
nevyhnutnost’ G¢asti krajiny v medzinarodnom obchode. Do medzinarodného obchodu sa
krajiny zapajaju niekol’kymi sposobmi. Z hl'adiska problematiky rieSenej v tejto
diplomovej prici sa zameriavame na dovoz ako jednu zo zdkladnych operacii
medzinarodného obchodu, ktorou slovenské podniky participuji na medzinarodnej del’be
prace.

Globalizacia, ktora vplyva a podnecuje dovoz vyrobkov zo zahranicia, SO sebou
prindsa mnozstvo vyhod. Medzi zdkladné vyhody patri napriklad jednoduchsi vyvoz a
dovoz vyrobkov a sluzieb, vacsi vyber produktového portfolia pre spotrebitelov na
domacich trhoch, ¢i nizsie ceny, za ktoré sa produkty predavaju. To ma nasledne pozitivny
vplyv na zivotnu uroven obyvatel'stva, ¢i kipnu silu tych domacnosti, ktoré by tie isté
alebo substituéné tovary vyrobené v domacej krajine za vyssie ceny naktpit nemohli.”

Uvedené pozitiva motivovali mnoho spoloc¢nosti po celom svete, aby tovary sami
nevyrabali, ale uprednostnili dovoz z krajin, kde je mozné tieto tovary vyrobit’ lacnejsie.
Tymto smerom sa ubera aj slovenskd spolo¢nost’ Profexy, s. r. o., ktora sa rozhodla
dovazat’ zubné kefky z CI'R. V préaci sa venujeme priebehu dovoznej obchodnej operacie
z CI'R do SR, ako aj teoretickym vychodiskam skamanej problematiky, ktoré predstavuju
zaklad pre realizaciu tohto dovozného obchodného pripadu.

Hlavnym cielom predkladanej zavere¢nej prace je prostrednictvom vedeckych
metod analyzovat' uspesnost dovozu zubnych kefiek z CCR do SR, zhodnotit’ vplyv
obchodnych vzt'ahov dotknutych krajin a vztah obchodnych partnerov na realizaciu
obchodného pripadu.

Z dovodu komplexného rieSenia dovozného obchodného pripadu sme si
v predkladanej diplomovej praci okrem hlavného ciela stanovili aj nasledujuce parcidlne
ciele:

e opisat teoretické aspekty skumanej problematiky, posudit sucasny stav
vzajomnych obchodnych vztahov CI'R a EU, s naslednym vplyvom tohto vztahu
na obchodny vztah CLR a SR;

e Opisat suCasny stav vzdjomnych obchodnych vztahov medzi dotknutymi

spolo¢nostami ako obchodnymi partnermi;

L EUROPSKA KOMISIA. Co ndm spésobuje globalizicia. [onling]. 26.5.2017. [cit. 2021-02-22].
Dostupné na: https://ec.europa.eu/slovakia/news/komentar_26052017_sk
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e Podrobne opisat’ priebeh dovoznej obchodnej operacie v Styroch zékladnych fazach
tejto operacie;

e Zhodnotit uspes$nost/netspesnost obchodnej operacie medzi spolo¢nostou
Profexy, s. r. 0. aspolo¢nostou Hubei Crown Housewares Co. Ltd.. Definovat
pozitiva azaroven aj nedostatky obchodnej operdcie anavrhnut pripadné
efektivnejsie rieSenia vybranych Casti obchodnej operacie;

e Predikovat’ budici vyvoj @ moznosti smerovania vzdjomnych vztahov medzi nimi.

Pre komplexni analyzu problematiky rieSenej v tejto diplomovej praci sme
stanovili nasledujuce hypotézy:
H1. Dlhoroc¢né a stabilné obchodné vztahy medzi obchodnymi partnermi maji pozitivny
efekt na priebeh dovozného obchodného pripadu.
H2. Dovoz z CI'R a nasledny predaj zubnych kefiek odberatelom v SR sa pozitivne odraza

vo finan¢nej analyze spolo¢nosti Profexy, s. r. o..
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3 Metodika prace

V tejto kapitole uvadzame zakladné metody a postupy, ktoré boli vyuzité pri pisani
predkladanej diplomovej prace. Na spracovanie rieSenej problematiky sme vyuzivali
niekol'ko vedeckych metdd skiimania. Za Gc¢elom vyberu metdd a postupov sme vychadzali
z hlavného ciela a naslednych parcidlnych cielov uvedenych v predchadzajicej casti
prace.

Predmetom skumania tejto diplomovej prace bol dovozny obchodny pripad
slovenskej spolo¢nosti Profexy, s. r. 0., ktord sa rozhodla pre dovoz produktov dentalnej
hygieny od ¢inskeho partnera Hubei Crown Housewares Co. Ltd.. Uvedeny dovozny
obchodny pripad bol skimany a analyzovany v ¢leneni na Styri zakladné fazy tejto
operacie.

Pre tucely pisania zavereCnej prace sme zbierali udaje zo Sirokého mnozstva
zdrojov, ktoré nam poskytli informacie, potrebné na zvladnutie rieSenej problematiky.
Vsetky zdroje uvaddzame v prilozenom zozname literatiry uvedenom v poslednej casti
zavereCnej prace. Zdroje mali rézny charakter. Niektoré boli bibliografické, iné
internetové, d’alSie teoretické, Ci Statistické. V tejto suvislosti nemozno nespomenut’ interné
postupy a konkrétne doklady spoloc¢nosti Profexy, S. r. 0., definujiice konkrétne Specifika
vybraného obchodného pripadu. Podla ich charakteru sme ich roztriedili a aplikovali
Vv jednotlivych Castiach prace, predovSetkym vSak v empirickej ¢asti zavere¢nej prace.

Teoretické zdroje tvorili zaklad pri pisani prvej Casti diplomovej prace. ISlo
predovsetkym o zdroje, Vv ktorych je obsiahnuty vyvoj zahrani¢ného obchodu vo
vieobecnosti, ale aj v procese vyvoja vzijomnych vztahov CCR s EU a SR. Najmi
Vv poslednych dvoch spominanych dominovali dokumenty zverejnené Eurdpskou komisiou.

Od vseobecného ponatia zahrani¢ného obchodu, jeho historie, ¢i historického
vyvoja zmluvnych vztahov medzi EU a CIR prechadzame prostrednictvom dedukcie ku
konkrétnemu postaveniu zahrani¢ného obchodu v dotknutych krajindch a konkrétnym
zahrani¢noobchodnym vztahom medzi nimi.

V uvedenych podkapitolach teoretického aspektu skimanej problematiky sa
teoretické zdroje prekryvaju so Statistickymi zdrojmi poskytujicimi makroekonomické
a zahrani¢noobchodné ukazovatele dotknutych krajin. Vyuzivame metédu komparacie, ale
aj indukcie a dedukcie pri uvadzani makroekonomickych ukazovatelov CLR, EU a SR,
metodu Statistického vykazovania pri zahrani¢noobchodnych ukazovateloch vybranych

krajin. Zaroven aplikujeme metédu grafického zobrazenia tovarovych Struktir
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zahrani¢ného obchodu, ¢i vyvoja zahrani¢ného obchodu posudzovanych krajin. V tychto
Castiach prace dominuju predovsetkym Statistické udaje a ukazovatele pochadzajuce
z rozsiahlych Statistik medzinarodnej organizacie International Trade Centre, Svetovej
banky, ale aj slovenského Ministerstva zahrani¢nych veci, Ministerstva hospodarstva,
Statistického iradu SR a mnozstva d’al§ich.

Pozorovanie a metoda analyzy teoretickych, Statistickych a d’alSich zdrojov tvorili
bazu pre nasledné spracovanie empirickej Casti diplomovej prace obsiahnutej v Stvrtej
kapitole. Zaklad predstavovalo pozorovanie a kvalitativny vyskum vybraného obchodného
pripadu Vv konkrétnom podniku. Prostrednictvom syntézy bolo mozné zhrnut' vsetky
dostupné informacie tykajuce sa danej obchodnej operacie.

S vyuzitim teoretickych aspektov skiimanej problematiky a metody deskripcie
prechadzame v 4. Kapitole diplomovej prace jednotlivymi fazami dovoznej obchodnej
operacie. V tejto Casti prace sme vyuzili metéodu grafického zobrazenia na vizudlne
zobrazenie trasy pohybu tovaru, matematicki metddu na vycislenie nakladov stvisiacich
s nakupom a prepravou tovaru, ¢i metdédu komparacie pri porovnani celkovych nakladov
s vynosmi, ktoré¢ spolo¢nost dosiahla pri predaji daného tovaru. S vyuzitim metody
analyzy a syntézy sme vyhodnotili a interpretovali zistené vysledky dovozného
obchodného pripadu.

Piata kapitola zavere¢nej prace ma diskusny charakter. V uvedenej ¢asti prace sme
hodnotiac a kriticky pozerali na uskuto¢nent obchodnii operaciu a uviedli strué¢nu
predikciu budticeho vyvoja, ako aj niekol’ko navrhov na zvysenie efektivnosti obchodne;j
operacie. V tejto stvislosti nemozno nespomenut skutoc¢nost, ze vSetky nami uvedené
navrhy v stvislosti s predmetnym obchodnym pripadom podliehaji  rizikdm
a nepredvidanym udalostiam, ktoré vo vicSej, ¢i mensej miere mdzu pozitivne alebo

negativne ovplyvnit’ realizaciu dovozného obchodného pripadu.
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4 Dovozny obchodny pripad spolo¢nosti Profexy, s. r. 0. z CLR

Obchodna spolo¢nost’ Profexy, s. r. 0. pdsobi na trhu SR od roku 2011. Vznik tejto
spoloCnosti mozno pripisat odluceniu od cesko-slovenskej spolocnosti PESECO
Slovakia, spol. s 1. 0., ktora v minulosti zastreSovala nielen slovensky trh, ale aj trh CR.

Profexy, s. r. 0. vznikla zapisanim do Obchodného registra v decembri 2011. Bola
zalozend jednym vlastnikom a od svojho vzniku aZ po dnes podnikd v pravnej forme

spolo¢nost’ s ruéenim obmedzenym.’?

Vo firme aktudlne pracuje 5 zamestnancov
v niekol’kych funkcidch - obchodny manazér, obchodny zastupca pre slovensky trh,
fakturantka, skladnik a administrativny pracovnik. V minulosti bol slovensky trh
zastreSovany touto spolo¢nostou rozdeleny na 3 cCasti — zapad, stred a vychod, pricom
Vv kazdom regiéne pdsobil jeden obchodny zéstupca, ktory riadil obchodné c¢innosti
v danom regione. V sucasnosti aj v dosledku vicsej prepojenosti a digitalizacii pdsobi
Vv spolocnosti Profexy, s. r. 0. len jeden obchodny zastupca, ktory riadi obchod na celom
uzemi SR.

Predmetom ¢innosti spolo¢nosti Profexy, s. r. 0. je vel’koobchodny a maloobchodny
predaj sortimentu dentdlnej hygieny. Produkty sami nevyrabaja, ale vystupuju ako
sprostredkovatelia. Tovary, ktoré st nasledne predmetom d’alSicho predaja, spolo¢nost
dovaza z CLR, Bulharska, ¢i CR. Predmetom dovozu su predovetkym vyrobky z oblasti
dentalnej hygieny. Ide o tovary ako st zubné kefky, zubné pasty, dentalne nite, Sparadla,
ustne vody. Okrem toho dovaza aj Cistiace prostriedky do kupelni, kuchyn, cistiace
prostriedky na podlahy, ¢i nabytok, tekut¢ mydld a pripravky na pranie, ktoré st
predmetom d’alSieho predaja do maloobchodnych predajni a konecnym spotrebitel'om.
K vyznamnym odberatelom patria maloobchodné predajne TEVOS, Coop Jednota,
Taborsky, TEMPO, BAL-TIP. Konenymi spotrebitelmi predovSetkym Ccistiacich
prostriedkov su reStauracie, ubytovacie zariadenia, Skoly a nemocnice so sidlom na uzemi
SR. Aby spolo¢nost mohla dovazat zinych krajin, musi disponovat opravnenim na
vykondvanie zahrani¢noobchodnej c¢innosti. Nami analyzovand obchodnd spoloc¢nost’
uvedenti podmienku spiiia.

K tomu, aby sa obchodné spolo¢nosti rozhodli dovazat’ tovar, ich vo vSeobecnosti
vedie niekol’ko dovodov, ako napriklad ziskanie najnovsich technolégii, skutocnost’, Zze na

domacom trhu neexistuje vyrobca daného tovaru; alebo ide o reakciu na poziadavky

2 MS SR. Vypis z Obchodného registra Okresného sudu Nitra. [online]. [cit. 2021-01-15]. Dostupné na:
https://orsr.sk/vypis.asp?ID=221594&SID=9&P=1
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vyrobcov, ktori pre svoje vyrobky hl'adaji obchodnikov zabezpecujucich d’alsiu distribuciu
a predaj ich tovaru.”
V pripade spoloc¢nosti Profexy, s. r. 0. iSlo predovsetkym o dva motivy vedice
K realizacii dovozu:
e cenové dovody — na zaklade komparacie cien zubnych kefiek vyrobenych na Gizemi
SR a okolitych krajin (pripadne krajin EU) sa zubné kefky z CI'R javia ako lacne;jsi
variant;
e Spestrenie ponuky — na slovenskom trhu mozno najst mnozstvo réznych druhov
atypov zubnych kefiek, ktoré su zdkaznikom ponukané v najroznejSich
prevedeniach. Napriek tomu sa spolo¢nost’ Profexy, S. r. 0. rozhodla pre dovoz

tohto produktu.

Ci sa spolo¢nost’ rozhodla spravne a uvedené dovody su postadujiice na to, aby
dovozna obchodna operacia bola uspe$na, uvadzame v nasledujucich castiach tejto
diplomovej prace.

Jednym z obchodnych partnerov spolo¢nosti Profexy, S. r. 0. je ¢inska spolo¢nost’
Hubei Crown Housewares Co. Ltd. s so sidlom vo Wu-chan, hlavnom meste ¢inskej
provincie Chu-pej. Hubei Crown Housewares Co. Ltd. je znamym a uznavanym vyrobcom
a vyvozcom zubnych kefiek, ale aj uzatvaracich a rezacich strojov na papierové blistre.
Spolo¢nost’ patri medzi 10 najvicsich vyrobcov a vyvozcov zubnych kefiek v CCR. Zubné
kefky zviésa exportuje mimo tzemia krajiny povodu a to do viac ako 100 krajin po celom
svete.”* V nizsie uvedenych podkapitolach tejto prace analyzujeme konkrétny priklad
dovozu kefiek zo zavodu spoloénosti v CI’R do SR.

Zubné kefky c¢inska spolocnost’ vyraba Vv styroch zavodoch s rozlohou 80 000 m?.
K dispozicii ma 50 vstrekovacich strojov, 40 vysokorychlostnych vsivacich strojov a 16
tesniacich a rezacich strojov, vd’aka ktorym dokaze spolo¢nost” vyprodukovat’” 600 000
kusov zubnych kefiek za jeden deni. Okrem zubnych kefiek sa zaoberd aj vyrobou zubnych
past. Na ich vyrobu ma k dispozicii 5 nddob na mieSanie past a 4 linky na plnenie zubnych
past. Denne dokéze vyprodukovat 200 000 zubnych past. Na zabezpecenie vyroby
vV uvedenom rozsahu spolo¢nost’ zamestnava viac ako 400 kvalifikovanych zamestnancov,

ktori pracuju v niekolkych oddeleniach. Okrem tradi€nych cinnosti, ako je vyroba

3 RUZEKOVA, Viera — PAVELKA, LCubos. Technika zahranicného obchodu. Bratislava: Vydavatel'stvo
EKONOM, 2017. s. 45. ISBN 978-80-225-4420-7.

4 SMARTORAL. HUBEI CROWN HAOUSEWARES. About us. [online]. [cit. 2021-01-16]. Dostupné na:
https://www.crownhousewares.com/about-us
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a distribucia, spolo¢nost’ venuje Coraz vacsiu pozornost’ vyskumu a vyvoju ekologickych
vyrobkov, inovativnemu dizajnu, &i kontrole kvality svojich vyrobkov.”

Stratégia riadenia spolo¢nosti spociva v Standardizovanom riadeni, ktorému
manaZzéri v spolo¢nosti prikladajii vel’ky vyznam. Kvalitu ich vyrobkov moZno dokazat’
niekol’kymi certifikatmi, ktoré pocas svojho pdsobenia ziskali. Medzi najvyznamnejSie
patria 1SO9011, ISO 14001, FDA, BRC, GMP, ICS, BSCI.”® Okrem vyssie uvedenych
ziskala spolo¢nost zaéiatkom roka 2020 aj certifikat ,,europsky vyrobok osobnej
starostlivosti““. Na zaklade tohto certifikatu méze ¢insky vyrobca umiestnit’ na zubné kefky
exportované do SR (Gzemie EU) oznalenie ,,CE“ (Communauté Européenne). Toto
oznacenie je nevyhnutné pri importe ako zubnych kefiek, tak aj mnohych inych tovarov.
Znacku ,,CE“ mozno pouzit v pripade, ze dany vyrobok zodpoveda zakladnym
poziadavkam ako st zdravotné, bezpeCnostné, vykonnostné a Vv neposlednom rade
environmentalne poziadavky zo strany EU.”” Mozeme teda konstatovat’, Ze certifikat, ktory
sa podarilo spolo¢nosti Hubei Crown Housewares Co. Ltd. ziskat’, pre fu predstavuje
konkuren¢nt vyhodu oproti inym spolo¢nostiam z tretich krajin, ktoré s rovnakymi alebo
podobnymi produktmi smerujt na trhy krajin EU.

Uspesna realizacia dovoznej obchodnej operacie je cielom kazdého obchodného
vztahu a inak tomu nie je ani v pripade obchodného vztahu spolo¢nosti Profexy, s. r. 0. so
spolo¢nostou Hubei Crown Housewares Co. Ltd.. Uvedené spolo¢nosti urobili niekol’ko
ukonov a zabezpecili vSetky nevyhnutné kroky potrebné na uskuto¢nenie dovozu zubnych
kefiek zo zavodu cinskeho vyrobcu do sidla slovenského odberatela. Jednotlivé kroky
maju ¢asovu naslednost’ a mozeme ich rozdelit’ do 4 zakladnych faz:

- pripravna faza,
- faza zmluvného zabezpecenia,
- realizaCna faza,

- vyhodnotenie dovoznej obchodnej operacie.

Kazdy obchodny pripad, s ktorym sa v praxi mozno stretnit’, ma svoje Specifické
Crty a vlastnosti. Tie st odvodené predovsetkym od krajiny povodu obchodnych partnerov,

charakteristickych vlastnosti predmetu dovozu, na zaklade ¢oho je d’alej zvoleny sposob

> SMARTORAL. HUBEI CROWN HAOUSEWARES. About us. [online]. [cit. 2021-01-16]. Dostupné na:
https://www.crownhousewares.com/about-us

8 SMARTORAL. HUBEI CROWN HAOUSEWARES. About us. [online]. [cit. 2021-01-16]. Dostupné na:
https://www.crownhousewares.com/about-us

" TURCET TECHNICAL CONTROL AND CERTIFICATION INC. Certifikat CE. [online]. cit. [cit. 07-02-
2021]. Dostupné na: https://www.belge.com/sk/belgelendirme/spesifik/ce-belgesi/
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dopravy, dodacia, ¢ platobna podmienka a mnoho daldich faktorov. Specificky je aj
dovozny obchodny pripad posudzovany V tejto praci. V nasledujucich podkapitolach
uvadzame naslednost’ jednotlivych krokov a Specifikd vyplyvajuce z predmetného

obchodu.
4.1 Pripravna faza dovoznej obchodnej operacie

Prvou fazou dovoznej obchodnej operacie je pripravnd faza. Spolo¢nost’
Profexy, s. r. 0., ktora sa rozhodla realizovat dovoz, V tejto faze zbiera vSetky potrebné
informacie potrebné na budtcu uspes$nl realizaciu dovozu vybraného tovaru. Na zdklade
tychto informécii uz teraz méze z Casti predikovat’ priebeh a pripadnu Gspesnost’ respektive

neuspesnost’ dovoznej obchodnej operacie.
Prieskum trhu

V pripade dovozu zubnych kefiek od c¢inskeho obchodného partnera ide
0 dlhoro¢nt spolupracu a teda teritorialny a komoditny prieskum bol urobeny na zaciatku
ich obchodnej spoluprace. Samozrejme, pripadné zmeny su priebezne monitorované.

K nadviazaniu obchodnych vztahov medzi slovenskou spolo¢nostou
Profexy, s. r. 0. a ¢inskou spolo¢nostou Hubei Crown Housewares Co. Ltd. doslo Vv roku
2005, teda v obdobi, ked’ bola spolo¢nost’ Profexy, s. r. 0. sucastou spolo¢nosti PESECO
Slovakia spol. sr.0.. Vtomto obchodnom vztahu ide teda o pokraCovanie spoluprace,
ktora v minulosti prebiehala medzi ¢esko-slovenskou spolo¢nostou a ¢inskym obchodnym
partnerom.

Dnes st vzt'ahy medzi obchodnymi partnermi na vel'mi dobrej Grovni. Mézeme
hovorit" o spolahlivosti oboch obchodnych partnerov, ktord je potvrdena vcasnostou
vyroby a odovzdania tovaru na prepravu zo strany ¢inskej spolo¢nosti, ¢i naopak vEasnou
uhradou platieb za dodané tovary zo strany spolo¢nosti Profexy, s. r. 0.. Dobré vztahy
a dlhoro¢na uzka spolupraca medzi obchodnymi partnermi bola umocnena aj pred necelym
polrokom, kedy doslo kznizeniu cien zo strany spolo¢nosti Hubei Crown
Housewares Co. Ltd. a teda obchod je pre spolo¢nost’ Profexy, s. r. 0. este vyhodnejsi.

Aj napriek stabilnym vztahom medzi obchodnymi partnermi je potrebné sledovat’
vyvoj a aktudlnu situdciu na trhu vtomto segmente avV pripade potreby zmenené
podmienky na trhu implementovat’ aj do obchodného vzt'ahu a podmienok obchodovania

medzi oboma spolo¢nostami. Povereni zamestnanci spolo¢nosti Profexy, s. r. 0. pravidelne
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vykonavaji niekol’ko komoditnych, ¢i cenovych prieskumov, k comu najviac vyuzivaju
internetovy portal Heureka.sk, kde je mozné ceny zubnych kefiek z vybranej cCinskej
spolo¢nosti porovnat’ s cenami zubnych kefiek konkurencie. Porovnat' tu mozno nielen

cenu, ale aj d’alSie Specifika tejto komodity, ako je materidl, ¢i rychlost’ dodania.
Vyber obchodného partnera

Opisovany obchodny pripad nadvizuje na predchadzajucu obchodnu spolupracu s
C¢inskym partnerom, ktory maé SirSie ponukové portfolio Vv oblasti dentalnej hygieny
a Specialne zubnych kefiek. Spolo¢nost’ Profexy, S. r. 0. uz niekolko rokov dovaza na
domaci trh zubné kefky vsetkych tvrdosti (vel'mi mékké, makké, stredné, tvrd€), s rdznym
typom vldkien (napr. jemne zbrusené), ale aj kefky s roznym tvarom racky pre lepsie
uchopenie, ale aj dokonale prispdsobenie Sirokému spektru poziadaviek slovenskych
zakaznikov. Dovezené kefky su urcené pre dospelych aj deti. Novinkou je eco bambusova
zubna kefka, ktort sa spolo€nost’ rozhodla nakupovat’ od ¢inskeho partnera, pretoze Coraz
viac l'udi (potencialnych zdkaznikov) zmysla ekologicky a tato ekologickd verzia zubnej
kefky sa tesi vel’kej pozornosti.

Kedze v pripade zubnych kefiek ide o tovar malej velkosti, spoloCnost’ tovar
objednava vo velkom mnoZzstve na jednu dodavku a predmetom dodéavky je vzdy niekol’ko
druhov a typov zubnych kefiek. Na zaklade skladovej evidencie a monitorovania situacie
na doméacom trhu zaznamenala nedostatok Styroch druhov zubnych kefiek. Preto sa

Vv nasledujucom kroku na obchodného partnera obratila s dopytom.
Dopyt

Spolo¢nost” Profexy, s. r. 0. cCinskemu vyrobcovi zaslala mailom dopyt,
prostrednictvom ktorého prejavila zdujem o Styri druhy zubnych kefiek: DINO SOFT, SEA
WATER, DENTIC HARD a DENTIC MEDIUM, v celkovom mnozstve 115 200 kusov,
pri ktorych evidovala nedostatok zasob v sklade. V dopyte uviedla poziadavku na termin
dodania, ako aj Ziadost’ 0 zaslanie cenovej ponuky na tovar a navrhu na platobnt a dodaciu

podmienku. Nasledne do niekol'kych dni Profexy, s. r. 0. obdrzala odpoved’ na dopyt.
Ponuka

Odpovedou na dopyt zo strany slovenského odberatel'a bola ponuka c¢inskeho

partnera, ktorti spolo¢nost’ Profexy, s. r. 0. obdrzala v elektronickej podobe. Nevyhnutnou
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suCastou ponuky je cena, mnozstvo, navrhovana platobna a dodacia podmienka,
poziadavka na dokumentacné zabezpecenie a d’alSie nalezitosti vratane Specifikacie tovaru.

Ako zpredchadzajicej casti diplomovej prace vyplyva, zameriavame sa na
realizdciu dovozného obchodného pripadu, ktorého predmetom dovozu boli zubné kefky

znacky WHITE v nasledovnych druhoch:

a) zubné kefky pre dospelych

Obrazok 2 Zubna kefka DENTIC HARD Obrazok 1 Zubna kefka DENTIC MEDIUM
Zdroj: PROFEXY. DENTIC zubnd kefka — tvwda. [onling]. 2021. [cit. 2021-01-20]. Dostupné na:
http://bielajewhite.sk/produkt/white-dentic-zubna-kefka-tvrda/
Tovarova Specifikacia produktov: DENTIC HARD, DENTIC MEDIUM

- Jednotlivo zaoblené vlakna pre lepSie a Setrné Cistenie zubov a medzizubnych

priestorov,

- ergonomicky tvar rukoviti a protiSmykové plochy pre lepSie uchopenie ketky,

- hlava ketky je uspdsobend na Cistenie jazyka,

- hmotnost’: 14 gramov,

- normy: ISO, FDA, ENT71,

- HS kod: 96032100,

- tvar Cistiacej plochy: diamant,

- model: 38 DN DENTIC HARD - tvrd4, 38 DN DENTIC MEDIUM - stredn4®,

b) Zubné kefky pre deti

L —— N

Obrazok 3 Zubna kefka DINO SOFT Obrazok 4 Zubna kefka SEA WATER SOFT

Zdroj: PROFEXY. DINO zubnd kefka detska - mdkkd. [online]. 2021. [cit. 2021-01-20]. Dostupné na:
http://bielajewhite.sk/produkt/white-dino-zubna-kefka-detska-makka/

' PROFEXY. Dentic zubnd kefka — strednd. [online]. [cit. 2021-01-17]. Dostupné na:
http://bielajewhite.sk/produkt/white-dentic-zubna-kefka-stredna/
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Tovarova Specifikacia produktov: DINO SOFT, SEA WATER SOFT

- Mensia hlavicka kefky pre dokonalejSie vycCistenie horSie dostupnych miest,

- protiSmykova plocha pre uchytenie kefky,

- plocha pre Cistenie jazyka,

- eco-friendly,

- normy: FDA, 1ISO MSDS,

- HS kod: 9603210000,

- tvar Cistiacej plochy: diamant,

- model: 47R DINO SOFT — mikk4, 26 DNA SEA WATER SOFT - miikk4

V predkladanej diplomovej praci sme sa zamerali na dovoz vysSie uvedenych

Styroch produktov z dévodu, ze ponikaji obraz o SirSom spektre obchodovanych tovarov

medzi obchodnymi partnermi (sortiment pre deti aj dospelych), patria medzi najviac

obchodované produkty medzi nimi, a hoci v krajine uréenia — v SR musia ¢elit’ pomerne

velkej konkurencii, tesia sa pozitivnym ohlasom na danom odbytovom trhu.

PredbeZzna kalkulicia ceny

Pred uskuto¢nenim dovoznej obchodnej operacie bolo nevyhnuté vypracovat

predbezni cenovu kalkuldciu, na zaklade ktorej mozno posudit’ uspesnost’ alebo

neuspesnost’ dovozného obchodného pripadu, respektive ¢i vobec dovozny obchodny

pripad bude realizovany.

e Nadklady suvisiace s tovarom

Tabul'ka 4 Nakupna cena tovaru (v €)

Nazov tovaru Pocet kusov | Cenazakus (v€) | Celkova cena (v €)
38 DN DENTIC HARD 28 800 0,14 4 032,00
38 DN DENTIC MEDIUM 28 800 0,14 4 032,00
47R DINO SOFT 28 800 0,17 4 896,00
26DNA SEA WATER SOFT 28 800 0,12 3 456,00
Celkova fakturovana suma v € 16 416,00

Zdroj: vlastné spracovanie na zaklade internych tidajov spolo¢nosti Profexy, s. r. 0.

7 MADE-IN-CHINA. Animal Dinosaur Kids Toothbrush with BPA in Free. [online]. [cit. 2021-02-10].
Dostupné na: https://jskandi.en.made-in-china.com/product/ZviJlgkrkbVO/China-Animal-Dinosaur-Kids-

Toothbrush-with-BPA-in-Free.html
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e Naklady suvisiace s dodanim tovaru

o

o

o

naklady naprepravu tovaru po mori Sanghaj — Koper (vratane
manipula¢nych poplatkov a poistenia): 1 200,00 €

naklady na prepravu tovaru po ceste Koper — Topol¢any (vratane
manipulac¢nych poplatkov a poistenia): 400,00 €

1 200,00 + 400,00 + 27,91 =1 627,91 €

Do tejto sumy spada okrem samotnej prepravy mimo uzemia EU aj poistenie prepravy na

tomto Useku a manipulacné poplatky v pristave.

e Naklady suvisiace s colnym prerokovanim zasielky

©)

o

o

o

CLO = (tovar + prepravné néklady + poistenie) x colna sadzba
CLO = (16 416,00 + 1 200,00 + 18,60) x 3,7 %
CLO =652,48 €

DPH = (clo + tovar + doprava + poistenie) x 20 %
DPH = (652,48 + 16 416,00 + 400,00 + 9,30) x 20 %
DPH =3 495,56 €

Spotrebna dan =0 %
Colny dlh = clo + DPH

Colny dlh = 652,48 + 3 495,56
Colny dlh = 4 148,04 €

Celkové vyska nakladov: cena tovaru + prepravné naklady + poistné + colny dlh

Celkova vySka nakladov: 22 191,95 €

Pre dokladnejsiu analyzu nakladov a od toho odvijajice sa stanovenie predajnej

ceny sme ndklady rozpocitali prisluSnym percentom medzi jednotlivé druhy zubnych

kefiek a vycislili naklady na jednu zubnt kefku kazdého druhu.
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Tabulka 5 Predpokladané naklady podl’a nakupovanych druhov zubnych kefiek za 1

ks (v €)
Cena Prepravné Poistenie | Colny dlh Spolu
Druh kefky
(1 ks) naklady (1 ks) (1 ks) (1 ks) (1 ks s DPH)
38 DN DENTIC
0,14 0,01 | 0,000238 0,04 0,19
HARD
38 DN DENTIC
0,14 0,01 | 0,000238 0,04 0,19
MEDIUM
47R DINO SOFT 0,17 0,01 | 0,000289 0,04 0,23
26DNA SEA
0,12 0,01 | 0,000204 0,03 0,16
WATER SOFT

Zdroj: vlastné spracovanie na zaklade internych tidajov spoloénosti Profexy, s. r. 0.

Na zaklade predbeznej cenovej kalkuldcie spolo¢nost’ Profexy, S. r. 0. predpoklada

celkové naklady stvisiace s nakupom zubnych kefiek vo vyske 22 191,95 eur. Na zaklade

prieskumu trhu sa rozhodla stanovit’ obchodnli marzu, za ktorti budu ketky predavané do

maloobchodnych predajni na arovni 70 %.

Tabul’ka 6 Predpokladana predajna cena zubnych kefiek do maloobchodnych

predajni (v €)
Predajna cena s
Druh kefky Naklady za 1 ks | Marza 70 %
DPH
38 DN DENTIC HARD 0,19 0,13 0,32
38 DN DENTIC MEDIUM 0,19 0,13 0,32
47R DINO SOFT 0,23 0,16 0,39
26DNA SEA WATER SOFT 0,16 0,11 0,27

Zdroj: vlastné spracovanie na zaklade internych tdajov spolo¢nosti Profexy, s. r. 0.

V pripade, ze by sa spolo¢nosti podarilo predat’ vSetky zasoby, predpoklada trzby

vo vyske 37 440,00 eur. Rezijné ndklady spolo€nosti predstavujii 10 % vynosov, ¢o je

v absolutnom vyjadreni 3 744,00 eur. Predpokladany zisk plynaci ztejto obchodnej

operacie je 11 504,05 eur.
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Obchodné rokovanie

Obchodné rokovania sa uskuto¢nuji pred uzatvorenim zmluvy o kupe tovaru a ich
cielom je vyjednat’ ¢o najlepSie podmienky kupy alebo predaja pre zicastnené strany. St
teda sucastou pripravnej fazy dovoznej obchodnej operacie.®

Hoci ide v skimanom dovoznom obchodnom pripade 0 dlhoro¢nti spolupracu
spolo¢nosti Profexy, s. r. 0. so spolo¢nost'ou Hubei Crown Housewares Co. Ltd., obchodné
rokovania je potrebné viest' aj nad’alej. Ich cielom je upeviiovat’ a zlepSovat obchodné
vztahy medzi partnermi. K poslednému obchodnému rokovaniu medzi obchodnymi
partnermi doslo vV maji minulého roka, kde partneri reagovali na zmenené¢ podmienky na
trhu a spolo¢ne prerokovali ich obchodny vztah. Obchodné rokovanie sa uskutoénilo
v CLR, kam vycestoval majitel' spolo¢nosti Profexy, S. r. 0. Vsprievode obchodného

zastupcu tejto spolo¢nosti. V nasledujucej Casti prace uvadzame jednotlivé kroky, ktoré

bolo potrebné uskutocnit’ v suvislosti s realizaciou obchodného rokovania:
a) priprava na obchodné rokovanie

Pred samotnym vycestovanim do CI’R bolo potrebné vykonat' dékladnti pripravu
na toto rokovanie a pripravit’ vSetky potrebné podklady. Ked’Ze i§lo o obchodné rokovanie
v CLR, bolo potrebné respektovat’ skutoénost, e ¢inska kultara je odlisna od tej eurépske;
a zhrnut’ a zvazit' vsetky Specifikd ¢inskeho trhu a kultiry obchodného partnera.

Oficialnym uradnym jazykom CLR je &instina. Z hladiska jazykovej vybavenosti
obyvatel'ov pozorujeme znatné rozdiely medzi velkymi mestami a ostatnym uzemim
teritoria. Hoci vo vel'kych mestach takmer nemozno stretnut’ ¢loveka, ktory by neovladal
aspon zaklady anglického jazyka, vinych castiach krajiny je znalost angliCtiny
minimalna.?! Pred obchodnym rokovanim bolo pre spoloénost’ Profexy, s. . 0. nevyhnutné
zabezpecit’ prekladatel’a, ktory bude pritomny na obchodnom rokovani.

Z hladiska budovania obchodnych vztahov hraju prave dary vyznamnu tulohu.
Prostrednictvom nich sa obchodny partner snazi vztahy budovat, zlepsit, ¢i upevnit.
Zahrani¢ny obchodny partner by si mal dat’ pozor na to, ako stymto darom bude
manipulovat’, aby ¢inskeho partnera neurazil a obchodné rokovanie mohlo pokracovat’ bez

nasStrbenej dovery. Pre ¢insku kulturu je typické, Zze darca chce dosiahnut’ u obdarovaného

8 KASTAKOVA, Elena - RUZEKOVA, Viera. Medzindrodné obchodné operdcie. Bratislava:
Vydavatelstvo EKONOM, 2019. 5.185. ISBN 978-80-225-4611-9.

81 MZVaEZ ER. Velvyslanectvo SR v Pekingu. Miestne Specifika. [online]. 29.10.2019. [cit. 2021-01-06].
Dostupné na: https://www.mzv.sk/web/peking/cestovanie/miestne_specifika
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pocit zaviazanosti atato myslienka ho sprevadza aj v pripade, ze je v pozicii
obdarovaného. Ak sa teda rozhodneme obdarovat’ ¢inskeho obchodného partnera, mali by
sme ho presved¢it’ o nasom uprimnom umysle ho obdarovat’.®2

V pripade potreby vybavit’ administrativne zaleZitosti je potrebné si vopred pozriet
pracovnu dobu danej institicie, ktora je zvycajne v prevadzke vSetkych 7 dni v tyzdni,
avsak je potrebné mat’ na zreteli skuto¢nost’, Ze hodinu pred koncom pracovnej doby dane;j
institicie uz nebude mozné riadne vybavit’ potrebné zalezitosti. Okrem toho je potrebné
reSpektovat’ ¢as obednej prestavky, ktord sa v CLR striktne dodrZiava a obvykle sa
pohybuje medzi 11:30 — 13:00 a Vv niektorych pripadoch az do 13:30 hod. .

b) priebeh obchodného rokovania

Na zaciatku obchodného stretnutia je dolezité mysliet na zvyklosti teritoria
Vv oblasti neverbalneho prejavu. Pri podani ruky treba mysliet’ na ich I'ahké potrasenie
a zahraniéného obchodného partnera by nemal prekvapit ani fakt, ze Cifiania sa vyhybaju
priamemu ocnému kontaktu.

Pred zacatim obchodného rokovania je dolezité viest’ neformélny rozhovor, ktory
v ziadnom pripade nemozno povazovat za akusi stratu ¢asu. V Cinskej kultare je totiz
takyto rozhovor povazovany za prejav zdujmu o druhu stranu a tiez prejavenie Ucty ¢i
reSpektu obchodnému partnerovi. Je vhodné venovat’ sa t¢émam ako vzdelanie, cestovanie,
Sport, ¢i stravovanie. Okrem odporicanych modzeme identifikovat aj nevhodné témy
z hl'adiska ¢inskej kultary. K takym patria predovsetkym politické otazky ako Tchajwan ¢i
Tibet, ale tieZ samochvala a st'azovanie sa.

Charakteristickou c¢rtou ¢inskej kultury, ktora sa prejavuje aj pocas obchodného
rokovania, je skuto¢nost’, ze Cifania st vel'mi zdvorili a tctivi. U obchodného partnera
z CIR modzeme teda predpokladat, Ze svoj nesuhlas nevyjadri priamo, ale bude hovorit
0 potrebnom case na premyslenie, hoci uz v danom okamihu mu je jasné, ze do dan¢ho
obchodu nevstupi. K podobnému scenaru dochadza aj v pripade chvaly a prejaveniu
zaujmu o urCity produkt. Kritiku a nedostatky produktu totiz uvadza nepriamo, zvycajne

ako vedl'ajsiu myslienku chvaly.®

8 BIELIK, Jan akol. Perspektivy podnikania v CINE — Pomoc slovenskym podnikatelom pri vstupe na
Cinsky trh. [elektronicky zdroj]. Bratislava: NARMSP, 2010. s. 12-18. ISBN 978-80-88957-56-0. [cit. 2021-
06-03]. Dostupné na: http://www.sbagency.sk/sites/default/files/file/perspektivy_podnikania_v_cine.pdf
8 BIELIK, Jan a kol. Perspektivy podnikania v CINE — Pomoc slovenskym podnikatelom pri vstupe na
Cinsky trh. [elektronicky zdroj]. Bratislava: NARMSP, 2010. s. 12-18. ISBN 978-80-88957-56-0. [cit. 2021-
06-03]. Dostupné na: http://www.shagency.sk/sites/default/files/file/perspektivy_podnikania_v_cine.pdf
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c) vysledok obchodného rokovania

Z obchodného rokovania vyplynulo upravenie cenovej ponuky, ktora bola
predloZena ¢inskym obchodnym partnerom. Po prerokovani vsetkych aspektov stivisiacich
s cenou doslo k schvaleniu tejto cenovej ponuky oboma obchodnymi partnermi a ceny sa
zmenili v prospech slovenskej spoloénosti, teda doglo K ich znizeniu. Cinsky dodavatel’ sa
rozhodol, ze znizi ceny vsetkych druhov kefiek pre slovenského odberatel'a o 30 % ich
povodnej hodnoty. Upravu cien mozno pripisat’ predovietkym dlhodobym priatel'skym

vzt'ahom medzi spolo¢nostami, ¢o sa potvrdilo aj na tomto obchodnom rokovani.
Financovanie dovozu

Pri kazdom nakupe je dolezité aspon priblizne urc¢it’ predpokladanti cenu, ktoru
bude potrebné za nakupovany tovar zaplatit. Do Givahy je potrebné okrem ceny samotnych
zubnych kefiek brat’ aj vSetky ostatné naklady, ktoré sa s tymto nakupom spajaja. V nami
skimanom dovoznom obchodnom pripade ide o pravidelni obchodni operaciu
uskuto¢novani medzi obchodnymi partnermi, a teda pre spolo¢nost’ Profexy, S. r. 0. nie je
tento krok problémovy. Aplikovat treba pripadné zmeny dohodnuté v obchodnom
rokovani, ¢o sa v tomto obchodnom pripade prejavi znizenim cien nakupovanych tovarov.

Ak spolo¢nost’ urcila priblizné celkové néklady vzt'ahujuce sa na nakup zubnych
kefiek v pozadovanom mnozstve a pri stanovenom druhu dopravy, vie uréit’, ¢i tento dovoz
bude schopnad financovat’ z vlastnych zdrojov spolo¢nosti alebo bude potrebné urobit’
zmeny V znizeni mnoZzstva alebo hladani alternativnych rieSeni v doprave, poisteni a
podobne.

V predchadzajucom obdobi sa spolocnosti darilo preddvat’ svojim odberatelom
tovary v ocakavanej cene a vykazovala pozitivne vysledky. Ma teda dostatok vlastnych

zdrojov na financovanie predmetného dovozného obchodného pripadu.

4.2 Faza zmluvného zabezpecenia

Druhou fazou dovoznej obchodnej operacie, do ktorej obchodni partneri vstupuju,
je faza zmluvného zabezpecenia. Tato fazu mozno zacat’ v pripade, Ze si kupujici vybral
predavajticeno s ponukou, ktora je pre kupujiceho najvyhodnejsia. V tejto faze je pre
obchodnt spoloc¢nost’ Profexy, s. r. 0. dolezité, aby na zaklade cenovej ponuky ¢inskeho
obchodného partnera zvazila cenu, za ktorti buda kefky naktipené. Musi mat’ teda na zreteli

okrem nakladov suvisiacich stovarom aj naklady spojené s krajinou dodavatela
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a prepravou z tejto krajiny. V tejto faze je dolezité objednat’ taky tovar, ktorého vlastnosti
a $pecifika st v sulade s podmienkami platnymi na trhu EU. Zmluva, ktora bude medzi
obchodnymi partnermi uzavretd, ma byt natol’ko vyhodna, Ze tovar, ktory je predmetom

zmluvy, bude bez vicsich problémov odkupeny na vniitornom trhu SR.

Objednavka

Spolo¢nost’ Profexy, s. r. 0. predava niekol’ko produktov ¢inskeho vyrobcu a ako
sme uviedli v uvode tejto kapitoly, v analyzovanom obchodnom pripade sa rozhodla pre
nakup 4 typov zubnych kefiek, pri ktorych evidovala nedostatok z4sob a zvySeny dopyt na
slovenskom trhu.

Prvym krokom vo faze zmluvného zabezpeCenia bolo zaslanie objednavky
spolo¢nostou Profexy, s. r. 0., vyrobcovi v CLER. KedZe obchodni partneri spolu
komunikuju vyluéne elektronicky, aj tdto objedndvka bola zasland mailom, diia 20. maja
2020. Objednavka mala podobu predtlaéeného firemného formularu v anglickom jazyku,
do ktorej bolo potrebné doplnit’ informacie vzt'ahujice sa konkrétne na dant objednavku.
Medzi zakladné informacie, ktoré je potrebné aplikovat’ v objednavke, patri:

- oznacenie zmluvnych stran,

- druh tovaru,

- krajina dovozu,

- cena za kus, celkova cena,

- mnoZstvo tovaru,

- kvalita tovaru a jeho technické parametre,
- termin dodavky,

- spdsob dopravy,

- dodacia parita,

- platobnd podmienka,

- dalsie podmienky dodavky, na ktorych sa obchodni partneri dohodli na obchodnom

rokovani (kontrola tovaru, balenie, pozadovana dokumentacia, reklamacia a in¢).3

V objednavke spolo¢nost’ Profexy, S. r. 0. aplikovala zmenené podmienky v podobe

zmeny cien, ktoré boli dohodnuté na obchodnom rokovani obchodnych partnerov. Na

8 RUZEKOVA, Viera - PAVELKA Lubos. Technika zahranic¢ného obchodu. Bratislava: Vydavatel'stvo
EKONOM, 2017, 5.56. ISBN 978-80-225-4420-7.
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objednavke bolo okrem vysSie uvedenych naleZitosti uvedené bankové spojenie

a pozadované certifikacie.
Potvrdenie objednavky

Vo faze zmluvného zabezpecenia bolo druhym krokom potvrdenie objednavky
spoloénostou Hubei Crown Housewares Co. Ltd. Cinsky vyrobca, ktory je zaroveii aj
vyvozcom, objednavku zaslanti slovenskou spolo¢nostou potvrdil dna 1. jina 2020 bez
vyhrad. Potvrdenie objednavky spolo¢nost’ zaslala na predtlatenom formulari v anglickom
jazyku, ktory je dohodnutym jazykom pre obchodnu koreSpondenciu a komunikéciu medzi
obchodnymi partnermi. Potvrdenie objednavky zaroven obsahuje odvolavku na vSeobecné
podmienky predaja, ktoré st umiestnené na rubovej strane tohto dokumentu.

K podobnému postupu dochadza v obchodnej praxi pomerne casto ajedna sa
zviacSa O tovar, ktory sa vybera na zaklade katalogov a podobne. V tomto obchodnom
pripade potvrdenie objednavky vratane vSeobecnych podmienok dodavky predstavuje
Kupnu zmluvu. Potvrdenie objednavky bez vyhrad predstavuje zdvdzok predavajuceho
splnit’ objedndvku, ktora zaslal kupujuci ato Vzmysle podmienok obsiahnutych
v objednavke. Za potvrdeni povazujeme objednavku, ktora je podpisana oboma
zmluvnymi partnermi a je na nej pe€iatka oboch zmluvnych stran.

V zmysle definovanych vseobecnych podmienok predaja mozno objednavku
stornovat’ len v pripadoch ako je zasah vyssej moci, technické problémy, nedodrzanie
zmluvnych podmienok zo strany odberatela a d’alSich. Potvrdenie objednavky zaroven
predstavuje pravny institat pri rieSeni sporov medzi obchodnymi partnermi.®® Spolu
s objednavkou bola zasland aj pro-forma faktira, na zaklade ktorej je spolo¢nost’
Profexy, s. r. 0. povinna uhradit’ akontaciu vo vyske 30 % celkovej fakturovanej sumy.
Povinnost’ vyplyva z platobnej podmienky dohodnutej pre tento dovozny obchodny pripad.

Problematike platobnej podmienky sa venujeme v nasledujucej podkapitole.
4.3 Realizac¢na faza

Tretia faza dovoznej obchodnej operacie obsahuje niekolko krokov zhfhajucich
povinnosti, ktoré je potrebné vykonat' jednou zo zmluvnych stran. Tieto povinnosti

vyplyvaji obom obchodnym partnerom z uzatvorenej medzinarodnej kipnej zmluvy.

8 PAVELKA, Cubo§ - JAMBOROVA, Erika, Maria - RUZEKOVA, Viera. Manudl slovenského exportéra:
zdaklady bezpecného obchodovania so zahrani¢im. 1. vyd. Prievidza: GNOWEE, 2015. s. 85. ISBN
9788097220594.
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V nasom pripade vyplyvaju z povinnosti definovanych v potvrdenej objednavke. V tejto
faze dovoznej obchodnej operacie vystupuje okrem kupujiceho a predavajuceho aj

nickol’ko d’alich subjektov, ktorych vyznam a dolezitost’ uvadzame v tejto podkapitole.

Platobna podmienka

Platobna podmienka v skimanom dovoznom obchodnom pripade je hladka platba
s30 % akontaciou. Platba slovenského odberatela pre cinskeho dodavatela je teda
realizovana v dvoch ¢astiach. Cinsky dodavatel’ vystavi zalohova proforma faktaru na
objednany tovar vhodnote 30 % zcelkovej hodnoty tovaru. Na zaklade dohody
Z obchodného rokovania je spolo¢nost’ Profexy, s. r. 0. povinnd uhradit’” vopred 30 %
z celkovej sumy faktary. Spolo¢nost’ Profexy, s. r. 0. tak urobila 3. juna a potvrdenie
0 uskuto¢neni zalohovej platby zaslala elektronicky ¢inskemu dodavatelovi. Po prijati
potvrdenia o uskuto¢neni zalohovej platby — akontacie - Cinska spoloc¢nost zacala
s vyrobou objednaného tovaru. Po dokonceni vyroby ¢insky partner informoval o tom, Ze
tovar je vyrobeny, zabaleny, pripraveny na expediciu a odovzdal ho na prepravu. Nasledne
spolo¢nost’ Profexy, s. r. 0. uhradia doplatbu na zaklade obchodnej fakttry a to do 10 dni
odo dna prijatia tovaru na prepravu. Po prijati platby spolo¢nost Hubei Crown
Housewares Co. Ltd. vystavila vsetky doklady, ktoré slovensky odberatel’ potrebuje na
uvolnenie a preclenie zasielky, a teda jeho zaradenie do rezimu volny obeh v SR (resp.
EU). Nemozno nespomentt skutocnost’, ze takmer vietky doklady stvisiace predovietkym
S prvou Castou dovoznej obchodnej operacie si obchodni partneri posielaju elektronicky
ateda vymena vSetkych potrebnych dokladov prebieha relativne rychlo, ¢o prispieva

Kk urychleniu celej obchodnej operacie.
Dodacia podmienka

Obchodni partneri sa vo svojom obchodnom vztahu rozhodli implementovat
dodaciu podmienku podl'a INCOTERMS 2010, teda Medzinarodné obchodné podmienky
(novéa aktualizovana verzia INCOTERMS 2020), ktoré urcuju oblasti zodpovednosti 0s6b
zicastnenych na medzinarodnych transakciach. Hovoria o bode prechodu rizika, ndkladov
adodani tovaru od predavajuceho ku kupujicemu. Nehovoria vSak o prechode
vlastnickych prav medzi nimi.

V nami analyzovanom obchodnom pripade sa partneri dohodli na implementacii
dodacej podmienky FOB Sanghaj/INCOTERMS 2010, z ktorého vyplyvaji pre zi¢astnené

strany nasledujice povinnosti:
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e predavajuci, teda spolocnost’ Hubei Crown Housewares Co. Ltd. nesie vsetky rizika
a naklady spojené s doru¢enim tovaru (zubnych kefiek) na palubu lode v pristave
nalodenia;

e V jeho zodpovednosti je aj preclenie tovaru na export;

e Kupujuci — spolo¢nost Profexy, s. r. 0. nesie vSetky povinnosti v okamihu

naloZenia tovaru na palubu lode.

Riziko sa prenaSa z predavajuceho na kupujuceho v okamihu dorucenia tovaru na

palubu lode. Od tohto okamihu znasa vietky rizika spojené s prepravou tovaru kupujuci.®®

Medzinarodna preprava tovaru

Po dohodnuti vSetkych potrebnych podmienok obchodu, zaplateni akontacie,
vyrobeni a zabeleni tovaru, bolo mozné tovar odoslat’ kupujucemu.

Tovar bol prepraveny v 20 stopom kontajneri. Kupujuci a predavajici sa dohodli,
e preprava tovaru bude realizovana na parite FOB Sanghaj/INCOTERMS 2010, pri¢om
dopravu zabezpecuje spolo¢nost’ Kuehne + Nagel, s. r. 0., ktorej ulohou bolo zabezpecit
medzinarodni namornu a cestni nakladni dopravu az do miesta urCenia. Pozadované
druhy zubnych kefiek boli pripravené na vyvoz 24. jina 2020 a prepravcovi odovzdané na
prepravu Vten isty deil. Dany usek prepravy bol administrativne oSetreny vystavenym
dokumentom pre medzinarodnti namorna dopravu — multimodalnym konosamentom (B/L).
Preprava po mori trvala 27 dni. Diha 21. jula tovar prekro¢il colné tizemie EU ato
Vv namornom pristave Koper v Slovinsku. V stvislosti s prekro¢enim colnych hranic byva
potrebné uskutocnit’ colné prerokovanie, ktorému sa podrobnejsie venujeme v samostatnej
Casti v tejto kapitole. V nasom pripade, ked’Zze sa jedna o dovoz do SR, do Topol¢ian,
colné prerokovanie na dovoz prebehlo v Topol'¢anoch.

V ten isty deni bol v pristave Koper tovar po doplavani nalozeny na t'ahac, ktory
cestnou nakladnou dopravou dopravil tovar zo slovinského pristavu az do sidla spolo¢nosti
vV Topol'¢anoch. Na tento usek cesty bol vystaveny doklad pre medzinarodnt cestnu

nakladnu prepravu — CMR.

8 SEARATES. INCOTERMS 2010: ICC Official rules for the interpretation of trade terms. FOV — Free On
Board. [online]. 2020. [cit. 2021-01-25].Dostupné na: https://www.searates.com/reference/incoterms/fob/
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Migeria

ulf of
dinea

Obrazok 5 Dopravna trasa Wu-Chan - Koper- Topol’¢éany
Zdroj: SEARATES.com. Tools. Distances & Time. [online]. 2021. [cit. 2021-01-10]. Dostupné na:
https://www.searates.com/services/distances-time/

Namorna aj cestna ndkladna preprava bola uskuto¢nena bez akéhokol'vek

oneskorenia a nie je potrebné riesit’ d’alsie ukony s tym stvisiace.
Colné prerokovanie zasielky

Colné prerokovanie zasielky je potrebné vykonat v pripade prechodu tovaru cez
hranice na uzemie SR (EU) z tretich krajin, teda aj z CIR. Dovozy tovarov z tretich krajin
st zatazené clom. Pre spolo¢nost Profexy, s. r. 0. bolo teda potrebné urobit” colné
prerokovanie zasielky pri dovoze. Prerokovanie sa uskutoctiuje na zdklade colného
zakona.?” Z toho vyplyva, Zze dovazany tovar — zubné kefky - budu zatazené colnou
sadzbou podl'a colného sadzobnika. Na vSetky subjekty, ktoré si zapisané¢ do Obchodného
registra SR, sa vztahuje spoloény colny sadzobnik EU, kde st uvedené vietky druhy
tovarov podla pridelenej tovarovej nomenklatary s prisluSnou vyskou cla. Ako sme uviedli
V teoretickej Gasti prace, vo vztahu k CIR sa uplatiiuje zmluvna colna sadzba. V pripade
zubnych kefiek ide o colnu sadzbu vo vyske 3,7 % ako mozno vidiet’ aj na nasledujucom

obrazku, ktory pochadza priamo z colné¢ho sadzobnika.

8 FINANCNA SPRAVA. Informovanie o dovoze. [online]. 24. 10. 2018. [cit. 2021-01-25]. Dostupné na:
https://www.financnasprava.sk/sk/obcania/clo/dovoz/informovanie-dovoz
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0603 Metly, zmetaky, kefy, kefky, $tetky a Stetce (vratane tych, ktore tvoria
Casti strojov, pristrojov alebo vozidiel), ruéné mechanické metly bez
motora, mopy a opraSovace z peria; pripravene zvizky na virobu metiel
alebo kief a Stetcov; maliarske vankuiiky a valéeky; stierky (iné ako
valtekové stierky)

9603 10 00 — Metly, zmetaky, kefy, kefky, Stetky a tetce, pozostavajice z pritikov 3.7p/st
alebo ostatnich rastlinnych matenialov zviazanych do zvizkov, tieZ s
nasadou

— Zubné kefky, kefky a itetky na holenie, kefy na vlasy, kefky na nechty,
kefky na mihalnice a ostatne toaletné kefy a kefky na osobne pouiitie,
vratane tych, ktoré tvoria Easti pristrojov

9603 21 00 —— Zubne kefky, vratane kefiek na zubneé protézy 3.7p/st

Obrazok 6 Zaradenie zubnych kefiek v colnom sadzobniku

Zdroj: EUR-LEX. Uradny vestnik Eurdpskej tmie. Vykondvacie nariadenie Komisie (EU) 2019/1776.
[online]. 31.10.2019. [cit. 2021-01-12]. Dostupné na: https://eur-lex.europa.eu/legal-
content/SK/TXT/?qid=1579186956034&uri=CELEX:32019R1776

Spolo¢nost” Profexy, S. r. 0. vyuzila moznost' splnomocnit’ na zastupovanie
Vv suvislosti s colnym prerokovanim zasielky prepravnil spolocnost’ Kuehne+Nagel, s. r. o.
K colnému prerokovaniu zésielky je dolezité¢ dolozit’ zastupujucej spolocnosti dokument
»Specifikacia tovaru®, obchodnu faktaru, faktaru o preprave, doklad o povode tovaru,
certifikdty kvality a vtomto pripade aj zdravotnej nezavadnosti. Obchodna faktara
a faktara o preprave zaroven predstavuju zakladné dokumenty pre nasledny vypocet cla
a colného dlhu, ktorému sa venujeme v d’alSej Casti prace.

Nasledne colny deklarant vystavi Jednotny colny doklad (JCD), v ktorom deklaruje
hodnotu dovazaného tovaru. Uvedené tlacivo je potrebné vyplnit' v pripade, ak hodnota
dovazaného tovaru presahuje 22,00 eur, ¢o je v nami analyzovanom obchodnom pripade
splnené. JCD je vyplneny a zasielany vylucne elektronicky prostrednictvom Centralneho
elektronického prieinku (CEP). Spolu s JCD spoloc¢nost’ zaSle colnému uradu aj ostatnu
spominani dokumentaciu stvisiacu S realizovanym dovozom.®® Colny dlh je potrebné
uhradit’ podl'a dohodnutych podmienok, ¢o je v nami skimanom dovoznom obchodnom
pripade vopred bankovym prevodom colnému turadu. Do niekolkych dni je tovar
prepusteny do rezimu volny obeh. K colnému prerokovaniu na dovoz doslo v sidle

spolo¢nosti Profexy, s. r. 0. v Topol'¢ancoch. Dovtedy bol tovar pod colnou uzaverou.

8 FINANCNA SPRAVA. Informovanie o dovoze. [online]. 24. 10. 2018. [cit. 2021-01-25]. Dostupné na:
https://www.financnasprava.sk/sk/obcania/clo/dovoz/informovanie-dovoz
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Vypocet colného dlhu na ziklade skutocne realizovaného importu

Colny dlh = CLO + DPH + spotrebna dan

CLO = (tovar + prepravné naklady + poistenie) x colna sadzba
CLO =(11 520,00 + 1 500,00 + 13,06) x 3,7 % = 482,22 €

DPH = (clo + tovar + doprava + poistenie) x 20 %

DPH = (482,22 + 11 520,00 + 300,00 + 6,53) x 20 % = 2 461,75 €
Spotrebna dan = 0 %

Colny dlh =2 943,97 €

Podrobnejsie sa tejto veci venujeme Vv Casti vysledna kalkulacia.
Poistenie

Obchodovany tovar — zubné kefky, ktoré st predmetom medzinarodnej kupnej
zmluvy medzi predavajicim a kupujlicim, st vystavené rdéznym rizikdm, ktoré sa vo
vSeobecnosti delia na dve zakladné skupiny:

e teritorialne rizikd — politické, obchodnopolitické, financné, menové, kurzové rizika,

e komercné rizikd — tovarove, trhové, dopravné rizika.

Dopady prejavov jednotlivych rizik mozno do wur€itej miery eliminovat
prostrednictvom poistenia, ktoré na vlastné naklady zabezpeci kupujici alebo predavajtci.
Na zaklade kupnej zmluvy medzi nimi by malo byt jednozna¢ne mozné urcit, ktora
zmluvna strana, v akom rozsahu, a v neposlednom rade body, odkial’ a kam poist'uje
predmet zmluvy. V praxi sa mozno stretnut’ s niekol’kymi druhmi poistenia, pri¢om
K najcastejSie vyuzivanym druhom poistenia mozno zaradit’:

e dopravné poistenie,
e postenie investicnych celkov,
e postenie Specidlnych rizik,

e poistenie uskladneného tovaru.®

V nami analyzovanom dovoznom obchodnom pripade sa stretdivame s prvym
spominanym druhom poistenia — dopravnym poistenim, ktorym sa spolo¢nost’ Profexy, S.
r. 0. rozhodla poistit’ rizika stvisiace s prepravou tovaru z pristavu odoslania v Sanghaji do

miesta urcenia, teda do Topol'¢ian. Toto poistenie sa spolo¢nost’ rozhodla zabezpecit’ na

8 RUZEKOVA, Viera - PAVELKA, Lubos. Technika zahraniéného obchodu. 1. vyd. Bratislava:
Vydavatel'stvo EKONOM, 2017. s. 62. ISBN 978-80-225-4420-7.
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zaklade ponuky od prepravnej spolo¢nosti Kuehne+Nagel, s. r. 0., ktord celu prepravu
realizuje na zaklade prepravnej zmluvy, ktort uzatvorila so spolo¢nostou Profexy, s. r. 0..
Prepravnd spolo¢nost’ vo svojej ponuke uvadza moznost vyhodného poistenia voci
prepravnym rizikam. Poistné platené spolo¢nost'ou Profexy, S. r. 0. za poistovacie sluzby
prepravnej spolo¢nosti je vo vyske 0,17 % prepravovanej hodnoty tovaru. V absolitnom
vyjadreni poistenie prepravovanej zasielky v naSom obchodnom pripade predstavuje

19,58 eur. Poistenie je zaroven jednou zo zloziek pre vypocet colného dlhu.
Kontrola tovaru

21. jula 2020 bol tovar prijaty v mieste urCenia, v TopolCanoch. Povereny
pracovnik vykonal Vv tento den fyzickt kontrolu dodaného tovaru. Ta spocivala v kontrole
spravneho a neporusen¢ho belenia tovaru, v prepocte dodaného mnozstva zubnych kefiek,
ale aj ich oznacenia. Pri fyzickej kontrole a naslednom porovnani skuto¢ného mnozstva
tovaru s mnozstvom uvedenym na obchodnej fakture pracovnik nezaznamenal ziadny
nestlad. Dodané mnozstvo bolo rovnaké, ako mnozstvo uvedené na obchodnej fakture,
ateda v analyzovanom obchodnom pripade nebolo potrebné podniknut dalsie kroky

Vv suvislosti s reklamaciou.
Uhrada za prijaty tovar

Uhrada za dodany tovar sa odvija od platobnej podmienky, ktora je dohodnuta
v kupnej zmluve - resp. v potvrdenej objednavke. Ako sme uviedli v ¢asti platobna
podmienka, v pripade dovozu zubnych kefieck do SR ide o hladka platbu s30 %
akontaciou. Odberatel’ je podla dohodnutych podmienok povinny zaplatit’ akontaciu na
zaklade pro-forma faktury vo vyske 30 % celkovej fakturovanej sumy. Zvysnych 70 %
fakturovanej sumy za dodany tovar je spolo¢nost’ Profexy, s. r. 0. povinna uhradit’ na
zaklade obchodnej faktiry a to do 10 dni odo dna vystavenia obchodnej faktiry. V nasom
obchodnom pripade bola obchodnd faktara vystavend vten isty deni, ako bol tovar
odovzdany prepravcovi, teda 22. jina 2020 a dorucend spolo¢nosti Profexy, S. r. 0..
Spolo¢nost’ zvysnych 70 % fakturovanej sumy uhradila v lehote 10 dni od 22. jina 2020.

Na nasledujucej schéme je graficky znazorneny priebeh dovozného obchodného pripadu.
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Tok tovaru

| VNCL \| B/L (konosament) / CMR |

[ 1 h I
Hubei C. H. FOB Koper Profexy
Wu Chan pristav Sanghaj Topol'cany

\ 4

Tok financii
Obrazok 7 Grafické znazornenie priebehu dovoznej obchodnej operacie

Zdroj: vlastné spracovanie

4.4 VVyhodnotenie dovoznej obchodnej operacie

Na to, aby sme zistili, ¢i je realizacia dovozu zubnych kefiek rentabilna, je potrebné
vy&islit' celkové néklady a vynosy, ktoré nam dovoz z CI’R a nasledny predaj na domacom
trhu prinasa. Na zistenie, ¢i dovozna obchodna operacia v koneénom désledku priniesla
zisk alebo stratu, je potrebné urobit’ vysledni cenovu kalkulaciu dovozného obchodného
pripadu zubnych kefiek. Do kalkulacie je potrebné zahrnut vsetky naklady suvisiace
s nakupom a dodanim zubnych kefiek od ¢inskeho partnera a zaroven je potrebné porovnat’
tieto ndklady s vynosmi, ktoré slovenskej spolo¢nosti plyni zich dalSieho predaja.*®
Prehlad vSetkych ndkladov, vynosov, ¢i cien. za ktoré¢ si zubné kefky preddvané

odberatel'om spolo¢nosti, uvadzame v tejto podkapitole.

Vysledna cenova kalkulacia dovozu zubnych kefiek do SR z CCR

Néklady
e Nadklady suvisiace s tovarom

Tabulka 7 Nakupna cena tovaru (v €)

Nazov tovaru Pocet kusov | Cenazakus (v€) | Celkova cena (v €)

38 DN DENTIC HARD 28 800 0,10 2 880,00
38 DN DENTIC MEDIUM 28 800 0,10 2 880,00
47R DINO SOFT 28 800 0,12 3 456,00
26DNA SEA WATER SOFT 28 800 0,08 2 304,00
Celkova fakturovana suma 11 520,00

Zdroj: vlastné spracovanie na zaklade internych tidajov spolo¢nosti Profexy, s. r. 0.

% KASTAKOVA, Elena - RUZEKOVA, Viera. Medzindrodné obchodné operdcie. Bratislava:
Vydavatel'stvo EKONOM, 2019. 5.192. ISBN 978-80-225-4611-9.
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o Ndaklady suvisiace s dodanim tovaru
o néaklady naprepravu tovaru po mori Sanghaj — Koper (vratane
manipula¢nych poplatkov a poistenia): 1 500,00 €
o néklady naprepravu tovaru po ceste Koper — TopolCany (vratane
manipula¢nych poplatkov a poistenia): 300,00 €
o 1500,00 + 300,00 +19,58 = 1819,58 €

Uvedené prepravné naklady uctoval prepravca. Do tejto sumy spada okrem samotnej

prepravy aj poistenie prepravy a manipula¢né poplatky v pristave.

e Naklady suvisiace s colnym prerokovanim zasielky
o CLO = (tovar + prepravné naklady + poistenie) x colna sadzba
o CLO =(11520,00 + 1 500,00 + 13,06) x 3,7 %
o CLO=48222¢€

o DPH = (clo + tovar + doprava + poistenie) x 20 %
o DPH = (482,22 + 11 520,00 + 300,00 + 6,53) x 20 %
o DPH=246175€

o Spotrebna dan =0 %

o Colny dlh = clo + DPH
o Colny dlh =482,22 + 2 461,75
o Colny dlh =2 943,97 €

Celkové vyska nakladov: cena tovaru + prepravné naklady + poistné + colny dlh

Celkova vySka nakladov: 16 283,56 €

Pre dokladnejsiu analyzu nakladov a od toho odvijajice sa stanovenie predajnej
ceny sme naklady rozpocitali medzi jednotlivé druhy zubnych kefiek a vy¢€islili naklady na

jednu zubnu kefku kazdého druhu.
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Tabulka 8 Naklady podl’a nakupovanych druhov zubnych kefiek za 1 ks (v €)

Cena Prepravné Poistenie | Colny dlh Spolu
Druh kefky
(1 ks) naklady (1 ks) (1 ks) (1 ks) (1 ks s DPH)
38 DN DENTIC
0,10 0,02 0,00017 0,03 0,15
HARD
38 DN DENTIC
0,10 0,02 0,00017 0,03 0,15
MEDIUM
47R DINO SOFT 0,12 0,02 0,00020 0,03 0,17
26DNA SEA
0,08 0,02 0,00014 0,02 0,12
WATER SOFT

Zdroj: vlastné spracovanie na zéklade internych Gdajov spoloénosti Profexy, s. r. 0.

Trzby

Zubné kefky nakupované spolo¢nost'ou Profexy, S. r. 0. od ¢inskeho dodavatel’a st
predavané velkoobchodne odberatel'om, ktorych hlavnym, ale aj vedlajSim predmetom
¢innosti je predaj drogériového tovaru, kam mozeme zubné kefky zaradit’.

Pred stanovenim marze, ktora bude castou predajnej ceny maloobchodnym
predajniam, je potrebné spravit analyzu trhu. Zakladnymi konkurentmi spolo¢nosti
Profexy, s. r. 0. su velkoobchodné predajne dentalnej hygieny ako Profismile, ¢i online
obchod www.nazuby.eu. Velkoobchodné ceny pontikané uvedenymi spolo¢nostami nie st
verejne dostupné a tak nemozno vykonat’ porovnanie s konkrétnymi cenami similarnych
produktov tychto vel’koobchodnikov.

Dostupné su vSak udaje o cenach, za ktoré st zubné kefky podobnych vlastnosti
predavané koneénym spotrebitefom. V analyzovanom dovoznom obchodnom pripade
spolocnost’ pri stanoveni predajnej ceny vychadzala okrem zauzivanych postupov
s odberatel'mi aj z prieskumu cien, za ktoré st kefky predavané kone¢nym spotrebitel'om.

Na zaklade analyzy trhu sme zistili, Zze detské zubné ketky, kam sa zarad'uju aj
kefky Dino Soft a Sea Water a zubné kefky pre dospelych, kam patria Dentic Medium
a Dentic Hard, sa pohybuju v cenovom rozmedzi od 0,37 € do hodnoty viac ako 5 € za kus.
Samozrejme, rozhodujica je okrem ceny aj kvalita, Specifické vlastnosti a preferencie
zakaznika.

Spolo¢nost” Profexy, S. r. 0. na zdklade analyzy trhu stanovila marzu na Urovni
90 % nékladov prislachajicich konkrétnemu druhu kefky. Prehlad cien, za ktoré st kefky

predavané odberatelom uvadzame v nasledujtcej tabul’ke.
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Tabulka 9 Skuto¢na predajna cena zubnych kefiek do maloobchodnych predajni (v €)

Predajna cena s
Druh kefky Naklady za 1 ks Marza 90 %
DPH
38 DN DENTIC HARD 0,15 0,14 0,29
38 DN DENTIC MEDIUM 0,15 0,14 0,29
47R DINO SOFT 0,17 0,15 0,32
26DNA SEA WATER SOFT 0,12 0,11 0,23

Zdroj: vlastné spracovanie na zaklade internych tdajov spolo¢nosti Profexy, s. r. 0.

Ak by maloobchodné predajne, ktoré kefky nakupia od spolo¢nosti Profexy, s. r. 0.,
stanovili svoju marzu v rozpéati 50 - 60 %, kone¢na cena, ktora zaplati spotrebitel’, sa stale
bude radit’ k niz§im cenam v porovnani s konkurenénymi produktmi. Vidime teda velku
perspektivu pre zdujem konecnych spotrebitel'ov motivovanych cenou a zodpovedajucimi
vlastnostami o zubné ketky dodadvané do ,ich®“ drogérie prave spolocnostou
Profexy, s. r. 0..

V pripade, Ze by spolo¢nost’ Profexy, s. r. 0. predala svojim odberatelom vsetky
naktpené kusy zubnych kefiek s 90 % marzou, dosiahla by trzby z uvedené¢ho obchodného
pripadu vo vyske 32 544,00 eur. Na vycislenie zisku je potrebné od dosiahnutych trzieb
odpocitat’ fixné naklady vo vyske 16 283,55 eur suvisiace s nakupom zubnych kefiek.
10 % z vynosov predstavuju rezijné naklady, ateda Cisty zisk po odpocitani rezijnych
nakladov predstavuje 13 006,05 eur.

Vo vyslednej cenovej kalkulacii pozorujeme niekol'ko rozdielov v porovnani
s predbeznou cenovou kalkulaciou, ktorti spolo¢nost’ vyhotovila pred uskuto¢nenim
dovoznej obchodnej operacie. V predbeznej cenovej kalkulacii spolocnost’ Profexy, s. r. 0.
predpokladala vysSie ceny zubnych kefiek, ktoré boli znizené neskér na obchodnom
rokovani 0 30 %. To sa nasledne prejavilo jednak v celkovej cene za nakupovany tovar
a jednak vo vyske nakladov za poistenie, ktoré predstavuja 0,17 % prepravovanej hodnoty
tovaru. Dalsi rozdiel pozorujeme v prepravnych nakladoch. Profexy, s. r. 0. predpokladala
niz§ie prepravné naklady Vporovnani s tymi skutoéne uctovanymi prepravnou
spoloc¢nostou.

Celkové naklady vycislené v predbeZnej cenovej kalkulacii boli vySSie vV porovnani
so skuto¢nymi celkovymi ndkladmi. Uvedend skuto¢nost’, ale aj rastiuci dopyt na domacom
trhu, viedol spolo¢nost’ Profexy, s. r. 0. k d’alsiemu kroku — zvy$eniu obchodnej marze.

Z predpokladanej marze na tirovni 70 % ju zvySila na 90 %, ¢im zabezpecila aj vyssi zisk
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plynuci pre spolo¢nost’ z tejto dovoznej obchodnej operacie. Skutocne dosiahnuty zisk
plyntci spolo¢nosti z danej obchodnej operacie bol vyssi Vporovnani so ziskom
vycislenym v predbeznej cenovej kalkulacii. Stale vSak existuje priestor na zvazenie
niektorych okolnosti, ktoré by mohli pozitivne ovplyvnit’ vyvoj zisku v budtcnosti. Tejto
problematike sa venujeme v poslednej kapitole diplomovej prace.

Z vyslednej kalkulacie mozno usudit’, ze dovozny obchodny pripad zubnych kefiek
z CCR do SR predstavuje velkt perspektivu pre uspesnost’ spoloénosti Profexy, s. r. 0.,
ktora sa zubné kefky rozhodla nakupovat’ v CER a predavat’ do maloobchodnych predajni,

prostrednictvom ktorych je produkt pristupny Sirokej verejnosti na izemi SR.
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5 Diskusia

CLR patri k silnym hra¢om na svetovom trhu. Trh tejto krajiny je charakteristicky
sofistikovanou produkciou. Doméaca produkcia je uréena nielen pre domacu spotrebu tejto
krajiny, hoci je krajina charakteristicka vel'kou populaciou. Velka ¢ast domacej produkcie
CLR je exportovana do zahranidia a tato krajina si uz niekolko rokov udrzuje poziciu
najviésicho exportéra na svetovom trhu. Obchodovanie s CLR sa vyrazne ulahéilo
vstupom krajiny do WTO vroku 2001, kedy krajina implementovala medzinarodné
Standardy, zakony a predpisy adoslo k vyraznej liberalizacii ¢inskeho trhu. Tato
skutoénost’ pozitivne ovplyvnila a prispela K rozvoju zahrani¢ného obchodu CLR
a zaroven motivovala iné krajiny K nadviazaniu, ¢i rozvoju existujuceho zahrani¢ného
obchodu s touto krajinou.

V pripade SR mozno hovorit' o malej a otvorenej ekonomike, ktora je zavisla na
zahrani¢noobchodnej vymene tovarov a sluzieb. Zahraniény obchod krajiny ovplyviiuje
predovietkym fakt, Ze je jednou z &lenskych krajin EU. Z ¢lenstva v EU vyplyva pre SR
povinnost’ implementovat’ také cla a netarifné prekazky obchodovania s tretimi krajinami
ako su stanovené na urovni EU. Ostatné ¢&lenské Staty EU zaroven predstavuji
najvyznamnejSich obchodnych partnerov z hladiska vyvozu SR. V pripade dovozu do
krajiny vak popredné miesta patria okrem krajin EU aj Rusku, CI’R a d’al§im azijskym
krajindm.

K skuto¢nosti, z¢ CI’R moZno zaradit medzi najva¢ich importérov do SR
prispieva aj obchodny vzt'ah dvoch spolo¢nosti a z toho plynici dovozny obchodny pripad
analyzovany v tejto diplomovej praci.

Pri realiz4cii dovozu tovaru z inych krajin je dolezitd nielen dokladna analyza
jednotlivych krokov potrebnych na jej uskutocnenie a efektivny priebeh, ale aj nasledné
zhrnutie a analyza vysledkov, ktoré spolo¢nosti jej realizacia prinaSa. Prave vysledna
analyza a diskusia K uskuto¢nenej obchodnej operacii je obsiahnuta v tejto kapitole
zavereCnej prace. Okrem uvedeného obsahuje zhodnotenie hlavného ciel'a, parcidlnych
cielov a hypotéz. V kapitole uvddzame aj kriticky pohl'ad na analyzovany obchodny
pripad, odporacania a predikciu vyvoja vzt'ahov medzi obchodnymi partnermi.

V metodickej Casti zavere¢nej prace sme definovali hlavny ciel’ prace nasledovne:
prostrednictvom viacerych vedeckych metdd analyzovat dovoz ako obchodny pripad

realizovany spoloénostou Profexy, s. r. 0., ktora sa rozhodla dovazat’ zubné kefky z CCR
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a zhodnotit’ vplyv obchodnych vztahov dotknutych krajin a obchodnych partnerov na
celkovu realizaciu dovozného obchodného pripadu.

Dovozny obchodny pripad je zlozitou obchodnou operaciou, ktord sa sklada
z viacerych tkonov nevyhnutnych pre uspeSnu realizaciu dovozu. VSetky ¢innosti maju
svoju naslednost’ a mozno ich zaradit’ do Styroch zékladnych faz. OdliSnost’ tychto krokov
aich naslednost vyplyva zkonkrétneho obchodného pripadu. Specifikum v nami
analyzovanom obchodnom pripade je vtom, Ze ide o obchod medzi partnermi, ktori
spolupracuju dlhodobo. Nebolo teda potrebné realizovat’ niektoré z prvych krokov ako je
komoditny alebo cenovy prieskum trhu, ¢ zdihavy vyber dodavatela.

Z dlhodobej spoluprace obchodnych partnerov vyplyvaju priatel'ské vztahy, ktoré
su pravidelne udrziavané aj prostrednictvom obchodnych rokovani. Na naS obchodny
pripad malo vplyv ich posledné obchodné rokovanie, kde sa dohodli na zniZeni cien
nakupovanych druhov zubnych kefiek o 30 %, ¢o sa prejavilo vo vyslednej cenovej
kalkul4cii a nasledne v zisku plynicom spolo¢nosti z tejto dovoznej obchodnej operacie.

Dovozna obchodna operacia je ovplyvnena vzajomnym obchodnym vztahom CLER
aSR (resp. EU). Zneho vyplyvajii tarifné a netarifné prekazky obchodu, ktoré je
nevyhnutné preskimat’ pred uskutocnenim obchodného pripadu a nasledne spravne
aplikovat’ tie, ktoré sa tykaju predmetu dovozu. Zubné kefky uvedené v colnom
sadzobniku pod kodom 96032100 su zatazené zmluvnym clom vo vyske 3,7 %. Aj tato
skutoc¢nost’ bolo potrebné aplikovat’ v cenovej kalkulécii.

Okrem hlavného ciel'a sme pre podrobnejSie preskumanie problematiky stanovili
pét’ parcialnych cielov.

Prvy parcialny ciel zavereénej prace je predmetom sktimania podkapitol 1.4 a 1.5,
v ktorych s uvedené sutasné obchodné vztahy CLR a EU s naslednym vplyvom na
obchodny vztah CLIR aSR. Obchodny vztah CLER aEU je upraveny Dohodou
0 obchodnej a hospodarskej spolupraci, ktora krajiny uzavreli v roku 1985. Dohoda uz
v8ak nezodpoveda dne$nym vztahom medzi krajinami a prebiehaju rokovania o novej
rozsirenej dohode. Obchodny vztah krajin je ovplyvneny aj ich ¢lenstvom vo WTO,
z ktor¢ho vyplyva povinnost’ uplatnit’ dolozku najvysSich vyhod a zmluvné clo. Z hladiska
ich vzajomnej zahraniénoobchodnej vymeny dosahuje ako EU tak aj SR s CLR pasivnu
obchodnu bilanciu. Predmetom dovozu su predovsetkym elektrické stroje a pristroje, ¢i

stroje a mechanické zariadenia.
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Druhy parcialny ciel’ je predmetom uvodnej casti $tvrtej kapitoly diplomovej
prace. Sucasny obchodny vztah slovenskej spolo¢nosti Profexy, s. r. o. s Cinskou
spolo¢nostou Hubei Crown Housewares Co. Ltd. je charakteristicky dlhoro¢nou
spolupracou, ktora zacala este v roku 2011. Profexy, s. r. 0. je pravidelnym odberatel'om
zubnych kefiek a inych produktov dentdlnej hygieny od uvedeného ¢inskeho dodavatela.
Spolo¢nost” Hubei Crown Housewars Co. Ltd. ma $iroké spektrum odberatel'ov z celého
sveta, no jej pozornosti neuSiel ani maly slovensky podnik, ktory je jej pravidelnym
zakaznikom. Spolocnosti svoje vztahy buduji prostrednictvom obchodnych rokovani,
pocas ktorych je potrebné mat’ na zreteli kultirne odlisnosti a z toho vyplyvajice Specifika
V obchodovani medzi nimi.

Treti parcialny ciel’ je analyzovany v Stvrtej kapitole — empirickej Casti
diplomovej prace. Uvedena kapitola obsahuje podrobny priebeh skumanej dovoznej
obchodnej operacie, uvadza Specifika a zvlastnosti vyplyvajice z neho. Kazdy obchodny
pripad ma svoje Specifikd, no vo vSeobecnosti mozno dovozny obchodny pripad rozdelit
na Styri zdkladné fazy: pripravnt, kontraktacnu, realiza¢ntl a fazu vyhodnotenia obchodne;j
operacie. V nami skimanom dovoznom obchodnom pripade nebolo potrebné vykonat’
naroény a zdihavy cenovy akomoditny prieskum, ked?e ide o dlhodobu spolupracu
s ¢inskym dodavatel'om. Obchodny partneri neuzatvorili medzinarodnt kapnu zmluvu, ale
obchod bol uzavrety na zdklade potvrdenia objednavky. Obchodni partneri spolu
komunikuju vylucne elektronicky a tymto sposobom sa vymiena aj viacSina dokumentov,
¢o je rychlejsie v porovnani s fyzickou vymenou dokladov. Z uvedeného vyplyva, ze na
realizaciu dovozného obchodného pripadu, ktory je predmetom skimania tejto diplomove;j
prace, bolo potrebné vykonat’ mensi pocet krokov, pripadne ich naslednost’ bola vopred
jasna a jednoduchsia, oproti tomu, ako by to bolo v pripade, ze by sa obchodni partneri
nepoznali a pravidelne spolu neobchodovali.

Stvrty parcialny ciel’ zévere¢nej price mozno povazovat za splneny uvedenim
poslednej podkapitoly Stvrtej Casti prace a nasledne uvedenim casti ,,odporti¢ania a kriticky
pohl'ad na dovozny obchodny pripad“ v piatej kapitole diplomovej prace. Nami skimanu
dovoznti obchodnti operaciu mozno povazovat’ za Gspesnu. Vyplyva to z vyslednej cenovej
kalkulacie, vktorej sme wuviedli vsetky ndaklady stvisiace s nakupom a celkovou
realizaciou dovozu zubnych kefiek z Wu-Chanu do Topol'€¢ian. Na zéklade predbeZne;j
cenovej kalkulacie, ale aj doterajSich skusenosti z pésobenia na trhu mohla byt’ stanovena
marza na urovni 90 %, za ktora bude Profexy, S. r. 0. predavat zubné kefky do

maloobchodnych predajni. Z porovnania nakladov a trzieb dosiahnutych z uvedenej
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obchodnej operacie sme zistili, ze dovoz zubnych kefiek aich nasledny predaj na
domacom trhu priniesol spolo¢nosti Profexy, s. r. 0. zisk.

Posledny — piaty parcialny ciel’ diplomovej prace je splneny uvedenim zavereéne;j
Casti piatej kapitoly tejto prace. Pre Hubei Crown Housewares Co. Ltd. je Profexy, s. r. o.
stabilnym zahrani¢nym odberatelom a naopak Profexy, s. r. 0. povazuje ¢inskeho vyrobcu
za spolahlivého dodéavatel'a. Svoje obchodné vzt'ahy budujui prostrednictvom obchodnych
rokovani. Na ich poslednom stretnuti sa spolo¢nosti dohodli na zniZeni cien zubnych
kefiek 030 %. Tuto dohodu mozno povazovat za vyznamny posun v ich vzdjomnych
obchodnych vzt'ahoch. Hubei Crown Housewares Co. Ltd. preukazal zaujem
0 spolahlivého a staleho zakaznika a Profexy, s. r. 0. je aj do budicna motivovana
nakupovat’ u ¢inskeho dodavatela za zvyhodnené ceny. Aj na zaklade tejto skutocnosti
predpokladame pozitivny vyvoj vzajomného vzt'ahu smerom do buduicnosti a rozSirenie
ich spoluprace. Perspektivu spoluprace vidime v rozvoji obchodu s ekologickymi
produktmi ¢inskej spolo¢nosti. Nakupom ekologickej zubnej kefky BAMBOO od ¢inskeho
dodavatel’a a jej naslednym predajom na domacom trhu by Profexy, s. r. 0. prejavila svoju
spolo¢ensku zodpovednost’ a zaujem prispiet’ K trvalo udrzatel'nému rozvoju. Okrem toho
by spolo¢nost’ Profexy, s. r. o. mohla rozsirit' svoje odberatel'ské portfolio o novych
odberatelov na ¢eskom a pol'skom trhu. To by predstavovalo rastici obrat a opdtovné
rozsirenie spoluprace s Cinskym dodavatel'om.

Pre komplexnu analyzu skimanej problematiky sme okrem hlavného ciela
a parcialnych ciel'ov stanovili aj dve hypotézy, ktoré prispeju k doslednejSiemu naplneniu

hlavného ciel’a:

H1. Dlhoro¢né a stabilné obchodné vzt'ahy medzi obchodnymi partnermi majua pozitivny
dopad na priebeh dovozného obchodného pripadu.

Prvll hypotézu prijimame. Priaznivy vplyv dlhoro¢nych stabilnych vztahov medzi
oboma partnermi mal pozitivny dopad na realizaciu predmetného dovozného obchodného
pripadu. Pri realizacii dovozného obchodného pripadu je potrebné vo vSeobecnosti
vykonat’ niekol’ko po sebe nasledujucich krokov. Z pohl'adu odberatela je nevyhnutné
vykonat’ dokladnt cenovi a trhovu analyzu. Na jej zaklade potom vybera najvhodnejSieho
dodavatel’a a vyberd tovar za najlepsSiu cenu s ohl'adom na kvalitu nakupovaného tovaru.
V dovoznom obchodnom pripade realizovanom spolo¢nostou Profexy, s. r. 0. nebolo
potrebné uskutocnit’ teritoridlny a komoditny prieskum, pretoze ide o dlhodobu spolupracu

a pravidelne opakovanu obchodnii operaciu. Profexy, S. r. 0. doveruje c¢inskemu
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dodavatel'ovi a je presvedéend o primerane stanovenych podmienkach pri nakupe zubnych
kefiek. V nami skiimanom obchode, ktorého predmetom boli zubné kefky, obchodni
partneri neuzavreli medzinarodnu kapnu zmluvu. Obchod sa uskuto¢nil na zaklade
potvrdenia objedndvky, ¢o v pripade tohto druhu tovaru je pomerne bezné, nakolko je
tovar objednavany z katalogu firmy. Tento spésob zmluvného zabezpe€enia sa pozitivne
odraza na rychlosti priebehu celej dovoznej obchodnej operacie, ateda zvySuje sa
efektivnost’ ich ¢innosti.

Potvrdenie hypotézy mozno demonstrovat aj na znizenych cenach, ktoré boli
aplikované v cenovej kalkulacii po obchodnom rokovani obchodnych partnerov. V nami
skimanom dovoznom obchodnom pripade sa na obchodnom rokovani predstavitelia
spolo¢nosti zamerali na upravu cien a zlep$enie vzajomnej obchodnej spoluprace. Cinski
partneri po dokladnej priprave na obchodné rokovanie ustdili, Ze v pripade Profexy, s. r. 0.
ide 0 dlhoro¢ného, pravidelného a spolahlivého odberatel’a. Rozhodli sa preto znizit' ceny
Styroch druhov zubnych kefiek 0 30 %, ¢o sa prejavilo vo vyslednej cenovej kalkulacii
Profexy, s. r. 0., k Comu prispelo samozrejme aj mnozstvo kontrahovaného tovaru
a platobnd podmienka. Spolo¢nost’ Profexy, S. r. 0. je teda motivovana aj nad’alej
nakupovat’ u ¢inskeho producenta zubnych kefiek a udrziavat’ dobré obchodné vztahy

s tymto dodavatel'om.

H2. Dovoz z CI'R a nasledny predaj zubnych kefiek odberatelom v SR sa pozitivne odraza
vo finan¢nej analyze spolo¢nosti Profexy, s. r. o..

Druht hypotézu prijimame. Pred uskuto¢nenim dovoznej obchodnej operacie je pre
spolo¢nost’, ktorad sa rozhodne dovazat’ tovar nevyhnutné, aby pripravila predbeznu cenovu
kalkulaciu. V nej uvedie vSetky predpokladané naklady suvisiace s dovozom zubnych
kefiek. Nasledne na zaklade prieskumu trhu a doterajSich skusenosti s predajom na
domacom trhu stanovi obchodnii marzu, za ktor bude zubné kefky predavat do
maloobchodnych predajni. V predbeznej cenovej kalkulacii vSetky ceny uvedené na
zaklade zistenych skutocnosti len predpokladé, ateda je pravdepodobné, Ze predbezna
a vyslednd kalkulacia sa budu odliSovat’. K rozdielom doslo aj v predbeznej a vyslednej
cenove;j kalkulacii vykonanej v obchodnom pripade dovozu zubnych kefiek z CUR do SR.

Cinsky vyrobca predal zubné kefky s 30 % znizenim cien vietkych druhov, ¢o sa
prejavilo aj Vv poisteni prepravy, ktora je v nami analyzovanom obchodnom pripade
odvodend od hodnoty prepravovaného tovaru. Rozdiel sme zaznamenali aj v pripade

prepravy, kde sme odhadovali niz$iu cenu.
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Na zaklade vyslednej kalkuldcie porovnavajucej naklady stvisiace s obstaranim
predmetného tovaru s vynosmi plynicimi z predaja tohto tovaru konstatujeme, ze dovoz
a nasledny predaj spoloc¢nosti priniesol zisk, o sa pozitivne prejavi aj vo finanénej analyze
spoloCnosti za rok 2020. V tejto suvislosti nemoZno nespomenut, Ze spolo¢nost
Profexy, s. r. 0. okrem zubnych kefiek nakupuje a nasledne predava SirSie spektrum
tovarov dentalnej hygieny.

Nami skamany dovozny obchodny pripad zubnych kefiek z CI'R a ich nasledny
predaj na domacom trhu slovenskej spolo¢nosti je len jednym z niekolkych desiatok
obchodnych pripadov. To vSak ni¢ nemeni na skutocnosti, ze tispesné obchodné operacie,
ako bol aj dovoz a predaj 115 200 kusov zubnych kefiek spolo¢nostou Profexy, S. r. 0.,

pozitivne vplyvaju na jej financnt analyzu.
Zhodnotenie dovoznej obchodnej operacie

Na zéklade praktickej aplikacie informacii ziskanych zbieranim a analyzovanim
teoretickych informacnych zdrojov a naslednej skutocnej analyzy dovozného pripadu
konstatujeme, ze predmetny dovozny obchodny pripad Styroch druhov zubnych kefiek:
DENTIC HARD, DENTIC MEDIUM, DINO SOFT a SEA WATER SOFT je mozné
realizovat’ a spolo€nosti prinaSa zisk. K zvySeniu zisku dochddza z dovodu aplikécie
znizenych cien, za ktoré st uvedené¢ druhy zubnych kefiek od cinskeho dodéavatel’a
nakupované. To sa nasledne prejavi vo vyslednej cenovej kalkulacii v nakladoch, ktoré
budu nizsie v porovnani s nakladmi predchadzajacich obchodnych operacii s ¢inskym
dodavatel'om.

Znizenu obstaravaciu cenu mozno povazovat za novy zdroj Uspechu. Aj pri
zvySenej obchodnej marzi na urovni 90 % budil zubné kefky stale patrit’ k lacnejSim a
s ohl'adom na kvalitu predpokladdme minimalne doterajsi zaujem zékaznikov. Na zéklade
uvedeného modzeme konStatovat, ze budovanie dlhoro¢nych a priatel'skych obchodnych

vzt'ahov s dodavatel'mi so sebou prinaSa vyhody v podobe znizenia ndkupnych cien.
Kriticky pohl’ad na dovozny obchodny pripad

Dovozny obchodny pripad zubnych kefiek z CCR do SR je medzi vybranymi
obchodnymi spolo¢nost’ami uskuto¢iiovany uspesne uz niekol'ko rokov. Vyska cien hra
Vv konkurenénom boji na trhu kl'aiCovi tlohu a pre obchodnika je nevyhnutné, aby sa

zmenenym podmienkam na trhu prispdsoboval. Na zmeny na trhu reagovala aj obchodna
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spolo¢nost’ Profexy, s. r. 0., ktora sa s ¢inskym obchodnym partnerom na rokovani dohodla
na znizeni cien za nakupované zubné kefky.

Mame vSak za to, Ze aj v pripade, Ze obchodny pripad je uspesny, stale existuje
potencial na jeho zdokonalovanie. Preto sme sa rozhodli kriticky pozriet aj na
analyzovany dovozny obchodny pripad, definovali sme nedostatky a uviedli nové moznosti
ich rieSenia.

Coraz diskutovanej$ou témou stéasnosti je téma ekologie, zelenych inovacii, ktoré
prispievaju k trvalo udrzateI'nému rozvoju. Téma sa stava popularnou v Sirokom spektre
obyvatelov, ktori su potencialnymi zakaznikmi spolo¢nosti Profexy, s. r. 0. Ekologicky
mysliaci spotrebitelia toto hladisko aplikuju v kazdodennom Zzivote pri beznych, ale aj
menej beznych rozhodnutiach. V pripade, ze by sa spolo¢nost’ Profexy, s. r. 0. rozhodla
nakupovat’ a d’alej predavat’ zubné kefky, ktoré by boli viac ekologické, mohli by sa stat’
ich primarnym velkoobchodnym predajcom.

Zubné ketky, ktoré sii predmetom analyzovaného dovozného obchodného pripadu
Vv tejto praci, su vyrabané primarne z plastov, ktory je povazovany za jeden z najhorSich
materidlov z pohl'adu ekologie. Okrem toho su tieto kefky zabalené v niekol’kych obaloch:

- individualny obal kazdej kefky,

- plastovy stojan obsahujuci 12 kusov individudlne balenych zubnych kefiek,
- karton obsahujtci 2 plastové stojany po 12 zubnych kefiek,

- vrchny karton obsahujtci celkovo 28 800 kusov zubnych kefiek.

V baleni zubnych kefiek vidime nedostatok Vv pomerne velkom pocte obalov

vyrobenych z materidlov neakceptovatel'nych z pohl'adu zivotného prostredia.
Odporicania

Na wuvedené nedostatky, ktor¢ moZno oznadit spolonym ndzvom ako
,heekologické rieSenia®, sme nasledne hladali mozné rieSenie, ktoré zhfilame
Vv nasledujucej Casti prace.

Obchodny partner Hubei Crown Housewares Co. Ltd. zaradil do vyrobného
programu eckologicki verziu zubnej kefky — BAMBOO. Ako uz znazvu vyplyva je
vyrobend z bambusovych vlaken, pricom zakladnou vlastnostou tohto druhu kefky je
kompostovatelnost. Uvedeny druh zubnej kefky je baleny v papierovom obale a taktiez

stojan, v ktorom je umiestnenych 12 kusov tychto kefiek, je vyrobeny z papiera.
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Obrazok 8 Zubna kefka BAMBOO
Zdroj: PROFEXY. BAMBOO zubnd kefka detskd - mékka. [online]. 2021. [cit. 2021-01-27]. Dostupné na:

http://bielajewhite.sk/produkt/white-bamboo-zubna-kefka-makka/

Prinosom pre obchodnu spolo¢nost’ Profexy, s. r. 0. by mohlo byt zacatie rokovani
s ¢inskym obchodnym partnerom 0 cene bambusovej kefky, ktoré by mohli byt’ nasledne
predmetom d’alSich obchodnych operacii.

Okrem obchodnych rokovani, ktorych predmetom bude velkoobchodny predaj
bambusovych zubnych kefiek, odpori¢ame navrhnat' ¢inskemu vyrobcovi aj hromadné
balenia zubnych kefiek, napriklad 3-5 kusov v baleni. Hromadné balenia by mohli byt
aplikované nielen pri bambusovych, ale aj aktualne obchodovanych druhoch zubnych
kefiek, ktoré su predmetom aj dovozného obchodného pripadu analyzovaného v tejto
diplomovej praci. Hromadné balenia by jednoznacne prispeli k ochrane zivotného
prostredia, ked’ze by plastovy obal nebol potrebny individualne na kazdy kus zubnej kefky.
Okrem ekologického hladiska by predaj hromadnych baleni mohli podporit’ zniZenou
cenou pripadajicou na jeden kus ketky v baleni, ¢o mdze nasledne inSpirovat’ k ndkupu
d’alSich zakaznikov.

Uvedené odporacania moézu priniest pozitivnhe prinosy z hladiska trvalo
udrzatelného rozvoja a ochrany zivotného prostredia. Toto po¢inanie spolo¢nosti Profexy,
S. I. 0. je nasledne vhodné propagovat’, zapracovat’ do marketingu spolo¢nosti, prezentovat
v ramci jej spolocenskej zodpovednosti a tak oslovit’ novych zikaznikov zmyslajicich

tymto smerom.

Predikcia budiceho vyvoja obchodného vzt'ahu medzi spolo¢nost’ami a jeho vplyv na

finanéna analyzu spolo¢nosti Profexys, s. r. o.

Ako sme uviedli v ivode empirickej Casti zaverecnej prace, V pripade vzajomného
vztahu medzi spolo¢nostou Profexy, s. r. 0. a Hubei Crown Housewares Co. Ltd. ide
0 dlhoro¢nti obchodnu spolupracu, ktori obchodni partneri nadviazali este v roku 2005,

ked’ Profexy, s. r. 0. tvorila sucast’ ¢esko-slovenskej spolocnosti.
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Od tohto obdobia sa uskutocnilo uz niekol’ko stoviek dovoznych obchodnych
pripadov, ktorych predmetom boli zubné kefky réznych druhov, typov a velkosti. Ich
vzt'ah sa pravidelne udrziava a dokonca zlepsuje prostrednictvom obchodnych rokovani,
ktoré st uskutoctované v poslednych rokoch Coraz Castejsie, avSak na nepravidelnej baze.
Poslednym takymto rokovanim bolo obchodné rokovanie, ktoré sa uskutocnilo v maji
minulého roka a na jeho zaklade doSlo k opatovnému znizeniu cien nakupovanych druhov
zubnych kefiek.

Vsetky tieto rokovania, ktorych predmetom boli ceny nakupovanych tovarov
a z toho sa odvijajuce dovozné obchodné operécie, mali vplyv na finan¢né ukazovatele

spolo¢nosti Profexy, s. r. 0., ktoré uvadzame na nasledujucich grafoch.

Graf 9 Vyvoj zisku spolo¢nosti Profexy, s. r. 0. v rokoch 2012 - 2019

Zisk spolo¢nosti Profexy, s. r. 0. v rokoch 2012 - 2019
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Zdroj: vlastné spracovanie podl'a Finstat.sk. Zisk. Profexy, s.r.o.. [online]. 2019. [cit. 2020-12-10]. Dostupné
na: https://www.finstat.sk/46440577

hodnota v €

Prvym ukazovatel'om je zisk spolo¢nosti dosahovany v rokoch 2012 - 2019. Z grafu
vyplyva, ze v poslednych troch rokoch doslo k prudkému narastu zisku vykazovanému
v tejto spolocnosti, k comu prispeli aj znizené ceny V poslednych rokoch, za ktoré Profexy,

S. . 0. nakupuje od spolo¢nosti Hubei Crown Housewares Co. Ltd..

76


https://www.finstat.sk/46440577

Graf 10 Vyvoj trzieb spolo¢nosti Profexy, s. r. 0. v rokoch 2012 - 2019

Vyvoj trZieb spolo¢nosti Profexy, s. r. 0. v rokoch 2012 - 2019
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Zdroj: vlastné spracovanie podla Finstat.sk. 7rzby. Profexy, s.r.o.. [online]. 2019. [cit. 2020-12-10].
Dostupné na: https://www.finstat.sk/46440577

Nizsie naklady suvisiace s nakupom zubnych kefiek od spolo¢nosti Hubei Crown
Housewares Co. Ltd. umoznili spolo¢nosti Profexy, S. r. 0. stanovit’ nizsie ceny ponukané
odberatelom na tuzemskom trhu. Ti prejavili zvySeny zdujem o pontkané zubné ketky
vroku 2017, a teda prispeli k zvySeniu trzieb spolo¢nosti. V roku 2018 a 2019
Profexy, s. r. 0. vykazala trzby v niz$ej hodnote oproti roku 2017. V nasledujucom obdobi
ofakdavame pozitivnu zmenu v uvedenych ukazovateloch, kedZze do6jde k aplikacii
znizenych nakladov na nakup zubnych kefiek a Profexy, s. r. 0. sa zaroven rozhodla zvysit
obchodntl marzu za predavané zubné kefky.

V tejto suvislosti treba mat na zreteli, ze zubné kefky nie st jedinym
obchodovanym tovarom analyzovanej spolo¢nosti. Okrem zubnych kefiek st predmetom
ich vzdjomného obchodu aj zubné pasty a iné produkty dentélnej hygieny. MdZeme vSak
konStatovat, ze aj dovoznd obchodna operacia analyzovana v tejto diplomovej praci
prispeje k pozitivnemu vyvoju skimanych ukazovatel'ov v roku 2020.

Na zadklade uvedenych informacii predpokladdme, ze v zdujme spolo¢nosti
Profexy, s. r. 0. bude d’al$i rozvoj obchodnych vzt'ahov s ¢inskym obchodnym partnerom.
Z obchodného vzt'ahu s nim mu plynie mnoZzstvo vyhod, ktoré si zdrojom konkurencnej
vyhody slovenskej spolo¢nosti. Z pohl'adu spolo¢nosti Hubei Crown Housewares Co. Ltd.
je slovenska spolo¢nost’ jednym z mnohych odberatelov a vo svojej databaze odberatel'ov
disponuje ovela vac¢simi spolo¢nostami z inych krajin, ktoré nakupuju vacsie mnozstvo.
Napriek tomu je tato spolo¢nost’ ochotna so slovenskym odberatelom rokovat’ a hl'adat
optimalne rieSenia pre obe strany. Mame za to, Ze spolo¢nost’ Profexy, s. r. 0. by mala aj

nad’alej udrzovat’ férové obchodné vztahy, ktoré poveda k obchodovaniu aj v budicnosti.
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Zaver

Od nadviazania diplomatickych vztahov medzi EU a CI'R v roku 1975 doslo k ich
postupnej regulacii. Jednou z najvyraznejSich zmien Vv oblasti legislativnej tpravy
vzajomnych zahrani¢noobchodnych vzt'ahov bolo uzatvorenie obchodnej dohody medzi
CIR aEHS vroku 1978, ktora bola nasledne vroku 1985 nahradena Dohodou
o obchodnej a hospodarskej spolupraci. Tato Dohoda je zakladom spoluprace aj
Vv sucasnosti.

Uprava zmluvnej zakladne prameni aj zo zmenenych podmienok a Smerovania
CLR po néstupe nového predstavitela krajiny Maa Deng Xiaopinga, ktory preorientoval
smerovanie ekonomiky z centralne planovanej na trhovo orientovanu ekonomiku. Tuto
tendenciu si CIR udrzala aj v nasledujiicich desatrogiach, ¢o sa pozitivne prejavilo
Vv jednotlivych ukazovateloch ako sa HDP, HDP p. c., saldo zahrani¢ného obchodu
a d’alsie ukazovatele, ktoré svedcia o prosperite tejto krajiny.

Dnes je CIR povazovana za svetového lidra aj v oblasti medzinarodného obchodu,
ktorého obrat dosahuje neuveritelnych 45,8 miliard eur, ¢o CLER vynieslo do pozicie
svetového lidra spolu s EU v oblasti zahraniéného obchodu. Vysoky poéet obyvatelov a
nad’alej lacna pracovna sila, vyuzivanie inovacii a aplikovanie vedy a vyskumu do vyroby
spolu s vysokou pracovnou disciplinou CLR prispievaju k tomu, »¢ CIR dokéaze
vyprodukovat’ Siroké spektrum tovarov a sluzieb, ktoré su uréené predovsetkym na export,
kde coraz viacsi podiel dosahuje vysoko-sofistikovana produkcia. Pozitivnym ohlasom na
zahrani¢nych trhoch sa teSia najmd vd’aka nizkym cendm, za ktoré su na zahrani¢nych
trhoch ¢inske vyrobky predavané. Od produkcie tejto krajiny je zavislych mnozstvo krajin
po celom svete.

Vyznamnym krokom z pohl'adu zahraniéného obchodu CIR bol jej vstup do WTO
v roku 2001. Clenstvo prispelo k tomu, Ze obchodna spolupraca je Gitatelnejsia a motivuje
mnozstvo spolo¢nosti z celého sveta na obchodovanie so subjektmi z danej krajiny.

Je teda pochopitelné, ze EU udrzuje aktivne obchodné styky, ktoré v zmysle
Dohody o obchodnej a hospodarskej spolupraci ved K posilneniu obchodnych vztahov.
Dnes CLR predstavuje pre EU druhého najviésiecho obchodného partnera. Od uvedenej
zmluvy, ktora existuje medzi EU a CLR, sa odvijaju aj obchodné vztahy SR a CLR. Pre
slovenské podnikatel'ské subjekty je regulacia dolezitd ztoho dovodu, ze CLR je 5.

najvacsim obchodnym partnerom SR.
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K rozvoju obchodnych vztahov prispieva aj spolo¢nost’ Profexy, s. r. 0., ktora bola
predmetom sktimania nasej diplomovej prace. Predmetom dovozu boli v nami opisovanom
dovoznom obchodnom pripade zubné kefky. Tato komodita je vd’aka kvalitnym strojom
vysoko konkuren¢nd na zahrani¢nych trhoch a z tohto dévodu ich aj slovensky dovozca
dovaza prave z ¢inskeho trhu.

Na zéklade vyhodnotenia dovoznej obchodnej operdcie mozeme konsStatovat’, ze
nastavené¢ obchodné vztahy boli dovodom, preco nami analyzovand dovozna obchodna
operacia prebehla bezproblémovo a ¢insky partner sa ukazuje ako spol'ahlivy. Spolo¢nost’
Profexy, s. r. 0. oslovila uz aj niekol’ko d’alich odberatelov na trhu CR, &o povedie
k opdtovnému rozvoju obchodnych vztahov s ¢inskym partnerom. Obchodné vztahy so
spolo¢nostou Hubei Crown Housewares Co. Ltd. st nastavené dobre a vedu k tspesnej
realizacii aj do budicna.

SR ako ¢len EU, ale aj iné ¢lenské krajiny su teda motivované udrziavat’ a aktivne

prispievat’ k budovaniu dobrych obchodnych vztahov, z ¢oho mézu plynut vyhody
v podobe jednoduchého a vyhodného obchodu s podnikatel’skymi subjektmi posobiacimi v
CLR.
Predpokladame, ze obchodné spolo¢nosti, ktoré predstavovali obchodnych partnerov
v skimanej obchodnej operacii budi obchodné vzt'ahy udrziavat’ a je pravdepodobné, ze
slovenska spolo¢nost’ svoje distribu¢né siete rozsiri na ¢esky a pol'sky trh. Ich dlhodobé
kontakty su determinatorom udrzania a aj zlepSenia optimalnych obchodnych vztahov
medzi nimi aj v buducnosti.

V zdujme SR je zaroven vytvarat pre slovenské podnikatel'ské subjekty také
podmienky, aby doslo k ¢o najviac¢Siemu rozvoju slovensko-¢inskych obchodnych vztahov
aj Vv oblasti malého a stredného podnikania. K perspektivnym odvetviam pre zapojenie
slovenskych podnikov zradov malého a stredného podnikania patria technologie na
znizovanie energetickej naro€nosti, ¢i ochranu Zivotného prostredia, biotechnologie
a nanotechnologie. ,,Inovativne slovenské firmy a inStitticie, ktoré sa venuji aplikovanému

vyskumu, maju vel'ké $ance na Gispesné posobenie na &inskom trhu.“%

%1 MZVaEZSR. Ekonomickad informdcia o teritoriu. Cinska ludova republika. [online].2019. [cit.2021-04-
06]. Dostupné na: https://www.mzv.sk/documents/748032/620840/%C4%8C%C3%ADna+-
+ekonomick%C3%A9+inform%C3%Alcie+o+terit%C3%B3riu+2020
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