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UvoDp

Globélna ekonomicka kriza, ktord vypukla v roku 2008 znamenala pre
velka cast sveta zdvazné ekonomické a socidlne otrasy. Jej dosledky
v roznej forme pocituja v niektorych regiénoch sveta este aj po mnohych
rokoch. Tato kriza je najvacsia kriza, ktora zazila svetova spolo¢nost od
Velkej hospodarskej krizy v 20-tych a 30-tych rokoch minulého storocia.

Dosledky globalnej krizy su d'alekosiahle a dlhodobé. Miliény 'udi po
celom svete stratili zamestnanie a miliény l'udi sa prepadli do chudoby.
Strata zamestnania a prijmu patri k najstresujiicejsim udalostiam v Zivote
¢loveka a moze mat velmi vyrazny negativny dopad na fyzické a dusev-
né zdravie ¢loveka. V mnohych krajinach postihnutych vysokou neza-
mestnanostou v dosledku krizy sa vyrazne zvysil pocet I'udi s psychic-
kymi poruchami a dokonca stapli poc¢ty samovrazd. MdZeme opravnene
konstatovat, ze globédlna ekonomické kriza si vyZiadala tisicky obeti na
I'udskych zivotoch.

Toto obrovské ludské stradanie sposobené krizou ma aj vyznamné
politické dosledky. V mnohych krajindch vyrazne sttpla popularita ex-
trémistickych politickych stran, pricom predovsetkym spektrum extrém-
nej pravice zaznamenalo vel'ky narast podpory medzi obyvatel'stvom.
V tomto smere pokrizovy vyvoj pripomina vyvoj politickej situdcie v ob-
dobi Velkej hospodarskej krizy zo zaciatku 20. storocia, ktord bola pri-
marnou pri¢inou nastupu fasizmu a nacizmu v Eurépe. Vysledkom bol
najhrozostrasnej$i vojensky konflikt v histérii Iudstva s viac ako 50 mi-
lionmi I'udskych obeti. Po tychto historickych skiisenostiach je na mieste
zakladna otazka, ako je teda mozné, Ze sa znovu mohla zopakovat eko-
nomicka kriza takych rozmerov.

Ekonomické krizy mozu viest k straSnym vojenskym konfliktom a pri
sucasnej jadrovej hrozbe, mozu byt takéto konflikty termindlne pre celé
I'udstvo. Z tohto dévodu sa pre svetovd spolo¢nost rizikd z globalnych
ekonomickych kriz otazkou d'alsieho prezitia 'udstva. Otazky organiza-
cie pravidiel hospodarskej ¢innosti sa teda jednou z najdolezitejSich ota-
zok sti¢asnej spolo¢nosti.

Globélna ekonomické kriza je jav spolocensky, nie prirodny. Nie je
dosledkom prirodnych zédkonov, ktoré stoja nad spolo¢enskymi, a s kto-
rymi ¢lovek nemoZze ni¢ robit, iba ich akceptovat a prisposobit sa im. Glo-
balna ekonomicka kriza je vysledkom spoloc¢ensko-ekonomickych pravi-
diel, podla ktorych sa svetova spolo¢nost pred krizou riadila a v zasade
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sa riadi aj dnes. Identifikovat vSak, ktoré st to tie pravidl4, ktoré spdso-

buja takéto krizy, nie je Gplne jednoduché, ale zas na druht stranu nie je

zjednotit sa v nazore, ktoré pravidld nam krizy spésobuja a neschopnost
nasledne tieto pravidla odstranit a nahradit inymi novymi. Tento problém
sa v sicasnosti javi ako neprekonatelny.

V odbornej literattre, ale aj v popularnej, sa objavilo a stale objavuje
mnozstvo prac, ktoré sa pokusili pomenovat priciny a dosledky krizy.
Spektrum tychto préc je vel'mi pestré a v zasade celkom jednoznacne od-
raza ideologické prednastavenie autorov, ked’ze prave preferovand spo-
lo¢ensko-ekonomické ideolégia autora vyrazne nastavuje a ohranicuje
operac¢ny priestor vyskumu a interpretaciu vysledkov. Pontkané pric¢iny
sa preto pohybuja od dereguldcie finanénych trhov, prilisnej regulacie
trhov, vladnej politiky USA na podporu byvania, klasického ekonomic-
kého cyklu, rasticej prijmovej a majetkovej nerovnosti aZ po ¢insky mer-
kantilizmus ¢i nemorélnost a dekadenciu $éfov finanénych korporacii
v USA a v Eurdpe.

Ambiciou tejto prace je identifikovat koreriové priciny krizy, teda spo-
locenské institacie v tom najsirSom slova zmysle, ktoré st primarnym
zdrojom takého spravania sa jednotlivcov a skupin, ktoré vedie k eko-
nomickym krizam. Konkrétnymi ciel'mi tejto prace su:

e argumentovat, Ze hlavné ekonomické tedrie neposkytuja uspokojivé
vysvetlenie vzniku globalnej ekonomickej krizy z roku 2008;

e zdoraznit, Ze fundamentdlne instituciondlne nastavenie spolo¢nosti
zohrava rozhodujtcu tlohu v dlhodobych procesoch vyvoja ekono-
miky a celej spolo¢nosti;

e zdoévodnit nutnost zmien v institucionalnej konstrukcii spolo¢nosti,
ak sa méd do buddcnosti vyhnit d’alsim zavaznym ekonomickym kri-
zam a spoloc¢enskym konfliktom z nich vyplyvajtacich.

Autor je zaroven presvedceny, Ze instittcie si¢asného dominantného
civilizacného modelu, ktoré sposobuju ekonomické krizy, st taktiez pri-
marnou pri¢inou stucasnej ekologickej destrukcie na celej planéte Zem.
Preto d’alsia existencia tychto institacii znamena ohrozenie zivota na
Zemi, vratane l'udskej rasy, nielen z dévodu potencidlneho jadrového
vojenského konfliktu ako néasledku ekonomickych kriz, ale aj z déovodu
znicenia ekosystému ako systému, ktory umoziiuje samotnt biologickt
existenciu ¢loveka ako Zivocicha.
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1 TEORETICKO-METODOLOGICKE VYCHODISKA

1.1 Teoreticko-metodologicka expozicia chapania fenoménu
ekonomickej krizy

Spolocensky jav globalnej ekonomickej krizy je mnohorozmerny, je
produktom komplexnych vztahov vo svetovej spolo¢nosti a jeho pocho-
penie preto vyzaduje vyskum nielen v ekonomickej oblasti, ale aj socio-
logickej, politickej, pravnej a historickej. Globalna ekonomické kriza bola
a stdle je skimana vedcami zrdéznych vednych odborov. Jej vzniku,
vyvoju a dopadom na spolo¢nost sa venuje mnozstvo stadii a knih.
V pracach venujtcich sa pri¢indm vzniku krizy sa prevazne stretdvame
s analytickym pristupom smerujtcim k identifikacii konkrétnych aktérov
a konkrétnych udalosti, ktoré viedli k prepuknutiu krizy. Tieto pristupy
st nepochybne dolezité, nepostacuju vSak na identifikovanie jadrovych
pri¢in motivécie konania urcitych jednotlivcov a skupin, ktoré za urci-
tych okolnosti vyustuje do celospolocenskych kriz. Na odhalenie jadro-
vych pricin je potrebny pristup institucionalny, teda zdkladné institucio-
nélne nastavenie prostredia, v ktorom kriza vznikla.

Pri skiimani instituciondlnej konstrukcie sti¢asnej zapadnej spolo¢nos-
ti vychadzame z historickej sktsenosti, ze spolocenské instittcie st v ¢a-
se premenlivé napriek tomu, Ze sa mozu z kratkodobého pohladu javit
ako statické, dané ¢i trvalé tak ako prirodné zakony.

Institucionalna konstrukcia spolo¢nosti do znac¢nej miery odraza jej
kolektivne hodnoty a tie podliehaja zmenam. Napriklad v stcasnosti je
v zdpadnej civilizacii uz nepredstavitelné, ze by Zeny nemali rovnaké
prava ako muzi. I ked napriklad vo Svajéiarsku zablokovali v referende
muZi volebné pravo zien este v roku 1959 a az v roku 1971 bolo v tejto
vzorovej demokracii volebné pravo Zien uznané. A je potrebné dodat, Ze
zapadna spolocnost v sticasnosti este stale akceptuje rozdielne ohodno-
tenie muzov a Zien za ta istt pracu.

Rovnako absurdna a neakceptovatelnd nam moze pripadat monar-
chisticka organizdcia Statu, ktora este pred 100 rokmi na tzemi Slovenska
existovala. V sti¢asnosti si nevieme predstavit, Ze by sme zili v absolutis-
tickych monarchiach, kde by krali a slachta vladli vSetkym ostatnym cle-
nom spolo¢nosti, iked aj v stfasnosti mézeme aj v Eurépe pozorovat
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spolo¢nosti, ktoré absurdny koncept monarchie este neopustili. Nehovo-
riac o inych ¢astiach sveta.

Kl'a¢ovymi instittciami pri skiimani krizy st instittcia stkromného
majetku a institacia sakromnej firmy, ktoré taktieZz podliehaja zmenam
v ¢ase aaj priestore. V SirSom kultarno-historickom kontexte sa vobec
nejavia také samozrejmé a nespochybnitelné, ako sa mézu na prvy po-
hlad zdat. Povaha tychto instittcii fundamentélne formuje spravanie sa
jednotlivcov a skupin, a preto skiimanie charakteru tychto instittcii a ich
aplikacie v redlnom Zivote je pre odhalenie pri¢in ekonomickej krizy
rozhodujtce.

Institucionalny pristup sme uplatnili aj pri analyze pricin krizy podla
renomovanych institacii a osobnosti. Vyber tychto prac sme urobili na
zéklade subjektivne stanovenych kritérii, ktoré urcovali rozsah a formy
textu (vedecké a odborné ¢lanky a knihy, oficidlne vladne dokumenty),
vyber autorov (vplyvné a renomované osobnosti, nespochybnitelné insti-
tacie) a geograficky povod (prace zo zdrojovej krajiny krizy a prace
z nasho prostredia, reprezentujici tzv. pohl'ad zvonku).

Vyskum sme orientovali predovsetkym na oblast USA a Eurépy a to
z tychto dovodov: kriza vznikla v USA, pricom Eurépa ma podobné az
identické institucionalne nastavenie; dostupnost dat pre iné oblasti sveta
je ¢asto problematickd. Rovnako vyber krajin v jednotlivych grafoch a ta-
bul'kach bol urobeny subjektivnym vyhodnotenim relevantnosti. Autor
vSak chce vyslovene zdoraznit, Ze za vSetkymi ekonomickymi ukazova-
tel'mi st osudy konkrétnych I'udi a tie maja rovnaka vahu vo vsetkych
krajinach sveta.

1.2 Pohl'ad dominantnych ekonomickych teérii na fenomén
ekonomickej krizy

Ekonomicka kriza nema jednu vSeobecne platnt definiciu. Vo vse-
obecnosti je vSak moZné povedat, Ze je to jav, kedy dojde k ndhlemu pre-
padu ekonomickej aktivity - obchodovania a nésledne vyroby. Tento
prepad moze mat sektordlnu povahu, kde ide o krizu len urcitého sekto-
ra, pripadne sektorov ekonomiky, nepresahujic vyrazne do ostatnych



13

sektorov ekonomiky. Takouto krizou bola napriklad kriza odvetvia in-
formaénych technolégii v prvych rokoch 21. storocia.! Z geografického
hladiska ekonomické krizy mozu mat narodnt resp. statnu podobu, re-
giondlnu, pripadne celosvetovi, globalnu.

Néhly prepad ekonomickej aktivity sa kvantitativne prejavuje pokle-
som HDP a d’al$ich ukazovatel'ov ako st pokles zamestnanosti, resp. na-
rast nezamestnanosti, ¢i pokles miezd a pod. Pokles HDP v slede Siestich
za sebou iducich mesiacov oznacujeme ako recesiu. Dlhodoby pokles
ekonomickej aktivity, ktory oznac¢ujeme pojmom depresia, moze trvat aj
niekol'’ko rokov a sprievodnymi javmi byvaja ¢asto deflacia, prepad kap-
nej sily, rast zadlZzenosti, vysokd miera nezamestnanosti, a mnohé d'alsie
vazne negativne spoloc¢enské a ekonomické javy.

Vsetky dominantné ekonomické tedrie identifikujt svoje vlastné prici-
ny javu ekonomickych kriz. Ku skamaniu pri¢in ekonomickych kriz roz-
ne ekonomické skoly pouzivaji ako vychodiskovy bod svoje zakladné
ideologické nastavenie.

Klasickd ekonémia Adama Smitha, Davida Ricarda, Johna Stuarta Mil-
la a dal$ich vznikala v druhej polovici 18. a zaciatkom 19. storocia, teda
v Case, kedy ekonomickeé krizy boli iba zriedkavym javom a neboli také-
ho véazneho celospolo¢enského charakteru. Islo zvycajne o sektorové a re-
giondlne krizy. Ich priciny videli klasicki ekonémovia predovsetkym v nad-
vyrobe v tom ktorom sektore, ale kazda kriza mala podla nich aj svoju
$pecifickt pricinu.

Podla Marxa je pri¢inou ekonomickych kriz klesajaca miera zisku
z dovodu trhovej konkurencie, ktora vyustuje do klesajtcich investicii
a bankrotov podnikov, ktoré nasledne vytvaraji nezamestnanost a s fiou
prepad dopytu a s nim d'alsi prepad produkcie. Prepad miezd v dosledku

.....

.....

za konci.

Podla Johna Maynarda Keynesa, ktorého najznamejsie dielo Vseobecni
tedria zamestnanosti, irokov a periazi, vyslo kratko po Vel'kej hospodarskej
krize v roku 1936, je pri¢inou kriz nerovnovéha investicii a aspor. Pokial
uspory presahuju mieru investicii, dochddza nedostatocnému dopytu

1Tzv. Dot-com bublina v rokoch 1997 - 2000, ktora vyustila do krizy v rokoch 2000 - 2002.
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a teda k prepadu ekonomiky. Na druhd stranu, ked’ investicie presahuju
objem tspor, vznika boom alebo dokonca bublina, ktord musi nevyhnutne
¢asom upadnut, resp. splasnit. A to sposobi prepad ekonomickej aktivity.

Neoklasickd ekondmia, ktora v stcasnosti dominuje mainstreamovej
ekonoémii, vidi pri¢iny kriz v externych Sokoch, ktorymi st predovset-
kym zasahy vlad vo forme regulacie. Tieto externé Soky vyvolaji nerov-
novahu medzi ponukou a dopytom, ¢im sa nasledne spuasta Spirala vy-
sokej nezamestnanosti a prepadu vyroby.

Monetaristicky pristup k ekonomickym krizam zdoérazruje tlohu cen-
trdlnych bank v ekonomike. Podl'a monetaristov je pri¢inou kriz v eko-
nomike nedostatok, alebo naopak prebytok penazi, ktory vytvori nerov-
novdhu medzi agregatnou ponukou a agregatnym dopytom. Ulohou
centralnych bank je preto udrziavat optimalne mnozstvo penazi v obehu
tak, aby vlastne kopirovalo objem produkcie v ekonomike. Tento pristup
vsak je mozné aplikovat len na krizy po obdobi vzniku centrdlnych béank,
teda od zaciatku 20. storocia.

Z ekonomickych teérii sme vybrali len tie dominantné, pretoze tie sa
objavuji vo verejnej i odbornej diskusii najviac a st ¢asto aj argumentac-
nou zakladiiou politickych rozhodnuti.
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2 GLOBALNA EKONOMICKA KRiZA Z ROKU 2008

Globalna ekonomicka kriza, ktora vypukla v roku 2008, ziskala ozna-
¢enie Vel'ka recesia.? Toto oznacenie je prizna¢né z dévodu, Ze do eko-
nomickej recesie sa dostal velky pocet krajin. Boli v8ak aj vynimky - v EU
to bolo Pol'sko - tabul'ka 2. Vdaka vaznosti svojich dopadov a rozsahu
z geografického hl'adiska patri tato kriza k najzavaznejsim ekonomickym
krizam v histérii I'udstva. A aj z tohto dovodu sa skdmaniu jej pricin,
priebehu a nasledkov venovalo a stéle venuje mnozstvo l'udskych kapa-
cit, a preto o nej mame vel'ké mnozstvo informécii.

2.1 Vznik krizy

Kriza vznikala velkym mnoZzstvom r6znych udalosti s r6zne velkym
rozsahom a pocas dlhsieho ¢asového obdobia. Preto nie je mozné stano-
vit presny datum jej vzniku. Konkrétnymi datumami sa oznacuja len
urcité mil'niky, urcité udalosti, ktoré sa udiali v konkrétny den a urcitym
sposobom symbolizuja alebo reprezentuja celt spoloc¢ensktt zmenu ¢i
udalost. Dobytie Bastily 14. 7. 1789 reprezentuje Franctizsku revoltciu,
1. 1. 1993 vznik Slovenskej republiky.

Takymto datumom pre globdlnu ekonomicka krizu je 15. september
2008, ked vlada USA suhlasila s bankrotom investi¢nej banky Lehman
Brothers, Stvrtej najvacsej investi¢nej banky v USA v tom ¢ase. Do toho
momentu sa predpokladalo, ze vldda USA nepripusti bankrot vel'kych
bank kvoli hrozbe dominového efektu a kolapsu celého finanéného sys-
tému. Bankrot Lehman Brothers vsak tato istotu bank, ze sa prili§ velké,
aby mohli zbankrotovat,® a Ze vlada ich vzdy v pripade vaznych prob-
lémov zachréni, narusil. Néasledne na finanénych trhoch narastla vzajom-
néd nedovera a banky si prestali navzdjom poziciavat, ¢o sa zacalo preja-
vovat nedostatkom likvidity a teda nasledne neschopnostou splacat za-
vézky. Hrozba domino efektu prinatila vlady USA, Vel'kej Britanie a d’al-
Sie, aby naliali do nesolventnych bank obrovské mnozstva likvidity

2V anglickom jazyku The great recession.
3V anglickom jazyku sa pre takto vel'ké korporacie pouZziva spojenie Too big to fail.
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a takto zachranili finan¢ny systém pred tplnym kolapsom. Dnia 19. sep-
tembra 2008 ohlésila vlada USA zachranny balicek pomoci vybranym
bankam vo vyske 700 mld. USD. To vyrieSilo problém nedostatku likvi-
dity tychto finanénych korporécii, neobnovili sa v8ak averové linky pre
sukromny podnikatel'sky sektor a podnikatel'ska a spotrebitel'ska dovera
sa prepadla. V nasledujtacich mesiacoch sa zacala prepadavat agregatna
spotreba a smnou vyroba a ekonomiky sa dostali do recesie. Nasledne
prepadli datiové prijmy a narastlo zadlZenie vlad.

Globalnej krize vsak predchddzala finan¢na kriza z roku 2007, ktora sa
prejavovala primarne ako kriza likvidity. Za Start krizy likvidity sa pova-
zuje 9. august 2007, kedy franctzska banka PNB Paribas zastavila vybery
zo svojich troch hedgovych fondov z dé6vodu nedostatku likvidity. Tato
finan¢na kriza bola vytstenim mnohoro¢ného vyvoja, ktory charakteri-
zovalo niekol'ko vyznamnych legislativnych zmien predovsetkym v ob-
lasti finan¢ného prava.

V 90-tych rokoch sa na finanénych trhoch zacali objavovat nové kom-
plexné finan¢né produkty nazyvané finanéné derivaty. Ich vznik umoz-
nili nové technolégie a predovsetkym deregulacia finanéného sektora.
Tieto derivaty umoznili nové typy obchodovania a umoznili finan¢nikom
robit finan¢né stavky na takmer ¢okol'vek - na rast ¢i pokles cien, na
bankrot konkrétnej firmy ¢i dokonca na pocasie. Tieto finan¢né inova-
cie oslabili prehladnost a stabilitu finanénych trhov. Koncom 90-tych
rokov sa trh s derivatmi ukazoval ako potencidlne destabilizujtci prvok
finanénych trhov, a preto agentara CFTC vlady USA zodpovedna za do-
zor nad trhmi s komoditnymi opciami navrhla v roku 1998 zaviest regu-
laciu finanénych derivatov kvoli destabiliza¢nému riziku, ktoré predsta-
vovali. Odpor finan¢énych institacii voci tomuto navrhu bol velmi silny
a proti bol aj Alan Greenspan, vtedajsi $éf centralnej banky USA, a preto
nakoniec regulacia nebola zavedend. Tabulka 1 uvadza finan¢né instita-
cie dominujtce finanénému trhu v tom obdobi.
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Tabulkal:
Dominantné finan¢né institacie finanéného trhu v USA na prelome rokov 2000
az 2001

Investi¢né banky Finanéné < POiSf,Ovne . Ratingové agentiry
konglomeraty cennych papierov

Goldman Sachs

Morgan Stanley . AIG Moody’s )

Lehman Brothers Citigroup MBIA 1S;ar;ﬂdard & Poor’s

Merrill Lynch JP Morgan AMBAC tte

Bear Stearns

Prameri: Charles Ferguson - Inside Job (2010).

Finan¢né derivaty a dereguldcia priniesli okrem inych jednu velmi
podstatntt zmenu. Klasicky vztah veritela a dlznika, kedy veritel bol
zavisly od splatenia dlhu, a preto dosledne zvazoval komu poZicia, sa
zmenil o moZnost zruSenia tejto zavislosti. Ttto moznost poskytli prave
nové finan¢né derivaty - veritel' ziskal moznost predat svoje pohladav-
ky, ktoré mali formu poskytnutych Gverov, tretim strandm - investorom
z celého sveta. Veritel teda preniesol riziko nesplatenia Giverov na inves-
tora. Tento novy vztah* ilustruje obrazok 1.

vvvvv

vvvvv

vsetkym hypotekdrne avery, studentské pozicky, spotrebné tvery a d’al-
Sie) vytvérali komplexné finan¢né derivaty nazyvané ako kryté dlhové
zdvizky (CDO - Collateralized debt obligations). Tieto finan¢né produkty
nésledne predavali investorom po celom svete. Investicné banky si naji-
mali ratingové agentury, aby ohodnotili investi¢nt kvalitu tychto CDO
finanénych produktov. Mnohé ziskavali to najvyssie hodnotenie AAA+
a investovali do nich teda aj penzijné fondy, ktoré vzhladom na charak-
ter financii, ktoré spravuja, investuja len do najbezpecnejsich investicii.
Splatky averov zabalenych v CDO produktoch teda isli priamo investo-
rom po celom svete. Nie prvotnym poskytovatel'om poziciek.

4 Tento novy vztah sa v anglickom jazyku nazyva securitization / securitization food chain, ¢o
prelozené do slovenciny znamend pretvaranie na cenné papiere.
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Obrazokl:
Mechanizmus vytvarania cennych papierov z pohl'adavok vo forme poskytnutych
averov

U é Investi¢né bank
veroveé I?r(idukty . y
poskytnuté réznymi
veritel'mi kryté dlhové zavazky
(CDO)
firemné hypotéky
avery na odkupenie firiem Ratingové :
gove agentiry
avery na autd —
studentské pozicky
avery z kreditnych kariet
Investori

Prameri: Vlastné spracovanie autora.

Tento mechanizmus spdsobil, Ze poévodni veritelia stratili zaujem na
splateni dlhov, a preto zacali pozi¢iavat aj menej bonitnym klientom,
ktori predstavovali podstatne vyssie riziko nesplatenia, ale zaroven pod-
statne vyssi zisk, kedZe rizikové avery nesu vicsie aroky. Zaujem na
splateni dlhov nemali ani investi¢né banky. Ich zaujem pri maximalizacii
zisku bola maximalizicia predaja tychto derivatov investorom. A ratin-
gové agentury neniesli ziadnu zodpovednost voc¢i investorom, ak sa
ukazalo ich investiné hodnotenie ako nespravne. Ziadny aktér v tejto
retazi nemal teda priamy bezprostredny zaujem na tom, aby boli po-
skytnuté tvery splacané, okrem konec¢nych investorov, ktori vsak inves-
tovali do tychto finanénych produktov zavddzani nesprdvnym ratingo-
vym hodnotenim ich rizikovosti.

Nésledkom tychto novych vztahov bol enormne rasttci objem tverov,
predovsetkym hypotekarnych. Od roku 2000 do roku 2003 vzrastol tak-
mer na 4-nasobok - graf 1. A vyrazne stapol podiel najrizikovejsich pozi-
¢iek® s vyssim trokom - graf 2. Poskytovanie poziciek sa stalo agresiv-
nym biznisom, nazyvané tieZ predatorské tiverovanie.®

5V anglickom jazyku st tieto rizikové p6zicky oznac¢ované terminom Subprime loans.

6V anglickom jazyku sa pre agresivne pozitiavanie pouziva termin Predatory lending.
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Grafl:

v mld. USD

4000 -
3500 +
3000 ~
2500 ~
2000 ~
1500 -
1000 -+

500 +

0 +
1990 1995 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008

Prameri: Bureau, US Consensus - Statistical abstract of the United States: 2012 (2012).

Graf2:
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Prameri: Financial Inquiry Commission - Final Report of the National Commission on the Causes of the
Financial and Economic Crisis in the United States (2011).
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Za rasttcim objemom poskytnutych poziciek a rastticim objemom ob-
chodovania s finanénymi derivatmi vytvorenymi z tychto poziciek, bola
motivacia osobného materidlneho prospechu zainteresovanych. V tomto
obdobi vyrazne vzrastli prijmy manazérov finan¢nych korporacii - graf 3.

Dramaticky rasttci objem poskytnutych hypotekdrnych tverov spo-
sobilo naftknutie cien nehnutel'nosti do alarmujtcich vysok - graf 4.

Graf3:
Vyvoj odmien vyplacanych manazérom vo finan¢nych korporaciach na Wall Street
v rokoch 1986 az 2014 v mld. USD
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Prameri: Office of the New York State Comptroller - New York City Securities Industry Bonus Pool (2016).

Rychlym tempom rastiice nové hypotekarne tvery si mozné vdaka
sacasnému systému frakéného bankovnictva, kde komeréné banky emi-
tuja nové peniaze vo forme dlhu. Peniaze vytvoria novym zaznamom
v tctovnictve de facto z ni¢oho. Limitujicim faktorom objemu poskytnu-
tych tverov je pravidlo o dodrziavani minimalneho pomeru vlastného
a cudzieho kapitdlu tzv. leverage. Toto regula¢né pravidlo v USA ma
v kompetencii Agentiira vldady USA pre requldciu cennyjch papierov (SEC).
Vel'ké investicné banky lobovali, aby do$lo k uvolneniu tohto pravidla.
V roku 2004 tato regula¢na agentdra povolila velkym investi¢nym ban-
kam znizit podiel vlastného kapitalu pri finan¢nych investicidch. Takto sa
na investovanie uvolnili obrovské kapitalové rezervy urcené pre pripady
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krytia pripadnych strat. Podiel vlastného kapitalu oproti cudziemu kapi-
tdlu sa podstatne znizil, ¢o spdsobilo, ze tieto velké finan¢né instittcie
boli vystavené ovel'a va¢Siemu riziku nesolventnosti v pripade aj malého
poklesu hodnoty vlastnych aktiv.

Graf4:
Vyvoj indexu medianovych cien novych domov a index rastu inflacie v USA
v obdobi rokov 1980 az 2010
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Prameri: Unites States Census Bureau - Median and Average Sales Prices of New Homes Sold in United
States, US Inflation Calculator - Consumer Price Index Data from 1913 to 2016.

Dalgim vel'kym rizikom sa ukazovali neregulované finan¢né derivaty
nazyvané Credit default swaps (dalej CDS). Vel'ké poistovne, predovset-
kym poistoviia AIG, predéavali tieto derivaty v obrovskych objemoch.
Tento typ derivatu sltZzi ako poistenie investora, ktory naktpil CDO,
proti strate v pripade krachu investicie. Investor plati poistovatelovi ¢ast
vynosu z investicie a v pripade krachu investicie, poistovatel pokryje
investorovi straty. CDS nie st regulované a poistovatel nie je povinny na
krytie svojich zavazkov tvorit rezervy.

Tento typ derivatu vSak umoziuje aj tretim strandm, Spekulantom,
urobit u poistovatela stavku na vysledok investicie. Na ta istd CDO moze
byt urobenych niekolko stavok u rovnakého ¢i roznych poistovatelov.
Napriklad hedgovy fond moze urobit stavku, Ze konkrétna CDO investicia
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skrachuje. Plati za svoju stavku pravidelné poistné a pokial v stanove-
nom obdobi CDO neskrachuje, prichaddza o svoje zaplatené poistné, avsak
ak sa jeho stdvka ukédze ako spravna, poistovatel vyplati hedgovému
fondu ¢iastku, na ktoru bola stavka uzavreta.

Tento model funguje ako klasické stdvkovanie na Sportové udalosti.
Ktorykolvek uacastnik trhu si méze nakapit CDS atipnat si, ¢i bude
CDO investicia tspesna alebo nie. Preddvanie tychto CDS generovalo
vysoké kratkodobé zisky a ich vyska bola zakladom pre vyplacanie ma-
nazérskych odmien. Motivécia k predaju CDS bola preto vel'mi vysoka.

Tento model vytvara komplikovant siet vztahov medzi subjektmi fi-
nan¢ného trhu a hrozbu vaznej retazovej reakcie bankrotov, kedze CDS
nie st kryté rezervami. Objem CDS dosahuje enormnych vysok - graf 5.
V roku 2007 dosiahol objem len tychto finanénych derivatov vrcholovia
hodnotu 62 173,20 mld. USD, pric¢om celosvetové HDP v rovnakom roku
podla Svetovej banky bolo na drovni 54 347,038 mld. USD.

Grafb:
Vyvoj objemu CDS pohladavok v rokoch 2001 az 2009 v mld. USD
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Prameri: International Swaps and Derivatives Association - Notional amounts in billions of US dollars
(2010).

Tento vyvoj vo finanénom sektore so sebou prindsal okrem vyso-
kych vynosov aj nové rizika. V rokoch 2005 - 2006 sa zacinaja objavovat
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varovania pred hroziacim krachom finan¢ného systému. Silné spotrebi-
tel'ské zdruzenie Greenlining Institute niekolkokrat priamo vyzyvalo FED
na regulaciu trhu nehnutelnosti. Raghuram Rajan, hlavny ekoném MMF
v rokoch 2003 az 2007, varoval uz v roku 2005, Ze technologicky vyvoj,
ktory umoznil vznik novych finanénych produktov spolu s novou struk-
tarou motivaénych pravidiel pre manazérov (velké bonusy pri kratko-
dobych ziskoch, ale chybajiaca penalizcia za neskorsie straty), predsta-
vuje vel'ké nebezpecie pre cely trh. ManaZzéri st motivovani k vel'mi ris-
kantnym rozhodnutiam, ktoré mozu znic¢it samotnt firmu alebo dokonca
cely finanény systém (Rajan, 2005). Svoje zavery, ktoré publikoval v praci
Has financial development made the world riskier? prezentoval prezidentom
najvyznamnejsich centralnych bank z celého sveta a dalsim vyznamnym
osobnostiam financ¢nej a akademickej sféry na konferencii 2005 v meste
Jackson Hole v state Wyoming. Medzi ztcastnenymi boli napriklad Alan
Greenspan (Federal Reserve System, prezident), Jean-Claude Trichet
(European Central Bank, prezident), Charles Bean (Bank of England, vy-
konny riaditel a hlavny ekoném), Tiff Macklem (Bank of Canada, za-
stupca guvernéra), Kazumasa Iwata (Bank of Japan, zastupca guvernéra),
Ben Bernanke (predseda Rady ekonomickych poradcov prezidenta USA,
neskor prezident FED), Larry Summers (Harvardska univerzita, prezi-
dent), Timothy Geithner (Federal Reserve System of New York, prezi-
dent), Robert Rubin (Citigroup, ¢len rady riaditelov a hlavny poradca)
a dalsi. Séfovia centralnych bank teda boli informovani o moznych mi-
moriadne zavaznych rizikach, ktoré vyvoj na finan¢nych trhoch predsta-
voval. Ziadne opatrenia na odstrénenie alebo zmiernenie tychto rizik
vsak prijaté neboli. Alan Greenspan bol presved¢eny o opaku. V tom is-
tom roku vyhlasil: , VyuZivanie coraz vicsieho poctu derivitov a z toho vyply-
vajiice uplatriovanie coraz sofistikovanejsich pristupov k meraniu a riadeniu
rizika je klicovym faktorom zabezpecujiicim vicsiu stabilitu nasich najvicsich
financnyjch institicii” (Greenspan, 2005). Kenneth Rogoff, hlavny ekoném
MMEF v rokoch 2001 - 2003, vyhlasil, Ze v prvom rade st to prave guver-
néri centrdlnych bank, ktori nesa svoj podiel viny za krizu, predovset-
kym kvoli laxnej regulac¢nej politike (Rogoff, 2014).

V rokoch 2006 - 2007 sa zacalo objavovat viac kritiky a znepokojenia
okolo diania na realithom trhu a finanénych trhoch, predovsetkym vo
vztahu k mnozZstvu tzv. subprime hypoték, ktoré boli poskytnuté a z nich
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vytvorené derivaty. Ekonémovia ako Dean Baker ¢i Nouriel Roubini varo-
vali pred kolapsom bubliny realitného trhu a kritické hlasy sa objavovali
aj vo vyznamnych periodikach ako ¢asopis Forbes ¢i noviny Washington
Post. Varovania pred kolapsom realitného trhu teda existovali tak v aka-
demickych kruhoch, ako aj kruhoch $irSej odbornej verejnosti.

Prudky narast celkového objemu poskytnutych vysoko rizikovych po-
zic¢iek a aj rast ich podielu na vsetkych pozickach priniesol ¢asom pred-
pokladané problémy v podobe prudkého narastu zlych hypotekarnych
averov a uplatneni zalozného hypotekarneho prava pri vyhldseni pred-

¢asného splatenia tveru - graf 6.

Grafe:
Podiel nesplacanych hypoték v procese pred¢asného splatenia v obdobi 1990
az 2010 v %
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Uvery v procese pred¢asného splatenia
B Nové uvery vstupujuce do procesu pred¢asného splatenia

Pozndmka: Ide o podiely v percentach vykazované na konci roka bez zohl'adnenia vyvoja v priebehu roka.

Prameri: Bureau, US Consensus - Statistical abstract of the United States: 2012 (2012).

Prave tento vysoky podiel zlych nesplatenych hypotekarnych tverov
spustil lavinu problémov finan¢nych institacii v roku 2007, ktoré nako-
niec viedli ku globalnej ekonomickej krize, ktora vypukla v roku 2008.
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2.2 Sirenie krizy

Mechanizmus Sirenia krizy po svete ¢iasto¢ne ilustruje niektoré formy
globalneho prepojenia medzi krajinami a regionmi. Kriza sa najrychlejsie
Sirila finanénym kanalom do krajin, ktoré maja silné prepojenie financ-
ného sektora s USA - Vel'ka Britania, Irsko, évajéiarsko, Holandsko, Bel-
gicko, Luxembursko a v mensej miere Franctizsko a Nemecko. Rovnako
krajiny, ktoré boli zavislé od dovozu kapitalu v dosledku ich vysokych
obchodnych deficitov a deficitov beznych ac¢tov, boli zasiahnuté krizou
pomerne rychlo. Cez finanény kandl boli zasiahnuté aj krajiny, ktorych
doméca spotreba bola pohatiana spotrebnymi tvermi. Prepad spotreby
sa nasledne prejavil prepadom vyroby. Otvorené ekonomiky boli zasiah-
nuté najviac kvoli prepadu medzindrodného obchodu. Vyrazny pokles
exportu pocitilo Nemecko, Japonsko ¢i Juzna Korea. V Cine a Indii doslo
k poklesu taktiez, avsak tieto krajiny recesia nezasiahla. Krajiny Vychod-
nej Azie boli vd'aka otvorenosti svojich ekonomik zasiahnuté krizou vaz-
nejsie nez napriklad krajiny Latinskej Ameriky. Mexiko a d'alsie krajiny
Strednej Ameriky, ktorych vyrobné sektory st zapojené do medzinarod-
ného obchodu, kriza zasiahla cez rovnaky kandl ako krajiny Vychodnej
Azie, ale v mensej miere.

V Latinskej Amerike boli vyznamnym kanalom S$irenia aj remitencie
predovsetkym z USA. Ich prepad sposobil citelné oslabenie domaécej
spotreby predovsetkym v malych krajinach Strednej Ameriky a Karibskej
oblasti a v Ekvadore. Krajiny JuZznej Ameriky boli zasiahnuté krizou cez
kanal komoditnych cien vd'aka svojej orientacii predovsetkym na vyvoz
polnohospodarskych komodit. Problémy recesie ich zasiahli preto len
okrajovo. Ide predovsetkym o Braziliu a Argentinu. Najviac boli krizou
zasiahnuté krajiny Strednej Ameriky a Mexiko, kedze ekonomiky tychto
krajin st silne napojené na ekonomiku USA.

Region Blizkeho vychodu bol krizou zasiahnuty relativne v mensej
miere, a to predovsetkym z dévodu, Ze mnoho krajin tohto regiénu st
exportéri ropy s vysokymi naakumulovanymi devizovymi rezervami -
Saudska Arébia, Spojené arabské emiraty, Iran, Kuvajt. Na tieto krajiny
ma v8ak vplyv predovsetkym svetova cena ropy a ekonomické problémy
sa objavuji predovsetkym s jej nizkou cenou. Vyrazny pokles cien ropy,
ktory prisiel spolu s krizou v rokoch 2008 - 2009, ale vdaka rezervam,
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mnohé ekonomiky zvladdali relativne dobre. Krajiny, ktorych ekonomiky
nie s postavené na vyvoze ropy - Libanon, Jordansko, Syria boli zasiah-
nuté len mensim poklesom ekonomiky vd'aka oslabenému exportu pre-
dovsetkym do krajin EU. Ich bankové sektory viak neboli prili§ napojené
na medzinarodné finan¢né trhy, ato sa ukazalo ako vyrazny faktor
v tlmeni dopadov krizy.

Africké krajiny oplyvajt vel'kou diverzitou a st z regionalneho hl'adi-
ska maélo poprepajané. Rozdielny spdsob zapojenia do svetovej ekonomi-
ky reflektuja aj kandly S$irenia krizy. Tzv. rozvijajice sa ekonomiky ako
Juhoafricka republika, Nigéria, Ghana a Kena, boli zasiahnuté cez svoje
akciové burzy a finan¢né linky na svetové centrd (Sudan, 2009). Krajiny
Subsaharskej Afriky boli zasiahnuté primarne cez pokles finanénych to-
kov ako remitencie ¢i zahrani¢na rozvojovad pomoc. Velka cast africkych
krajin dod4va na svetové trhy suroviny pre priemyselna vyrobu a pokles
cien a prepad vyvozu boli tymi kanalmi, ktorymi sa kriza rozsirila do
krajin ako Angola, Rovnikova Guinea, Botswana a Niger.

Australia sa napriek poklesu HDP recesii vyhla, pretoze v roku 2008
bola prakticky bez dlhov, mala prebytkovy rozpocet a tento dobry stav
ekonomiky sa ukéazal ako zasadny faktor.

Kriza sa &irila po svete niekol'kymi kanalmi a tie mali r6znu dynamiku.
Najrychlejsie sa Sirila do krajin, ktorych ekonomiky st tzko prepojené
s ekonomikou USA. V ich pripade i8lo predovsetkym o kanal finanénych
trhov a kanal exportny. Tretim kanalom, ktorym sa kriza $irila, boli ceny
surovin a komodit, a to hlavne v krajinach zavislych na vyvoze ropy.

2.3 Prejavy krizy

Prejavy globalnej ekonomickej krizy Standardne zachytavame kvanti-
tativnymi veli¢inami ako sa HDP, nezamestnanost, zadlZzenost, pokles
darnovych prijmov a dalsie. Tieto kvantitativne veli¢iny ndm umoziiujua
porovnanie medzi jednotlivymi krajinami a regiénmi.

V tabulke 2, ktora zachytava rast HDP vyjadreny v percentach za 44
krajin, z toho 33 ¢lenskych krajin OECD, vidime, Ze kriza z roku 2008 sa
naplno prejavila v roku 2009 vyraznym poklesom ekonomickej aktivity.
Takmer vsetky krajiny okrem Australie zaznamenali negativny rast HDP,
resp. pokles rastu oproti roku 2008. Z hodnot za rok 2009 mozeme vidiet,
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MY 2

Ze najvacsi pokles zaznamenali eurépske krajiny okrem Pol'ska, ktoré st
vyrazne prepojené vzijomnym obchodom. Neeurépske krajiny zazna-
menali vo vacésine iba spomalenie rastu. OZivenie rastu HDP nasleduje
hned’ v roku 2010 s vynimkou Grécka, ktoré je vsak osobitny pripad. Pod
zamienkou dlhovej krizy bola na grécky narod uvalena kruté restrikéna
fiskalna politika s devastujacimi nasledkami pre grécku spolo¢nost. To je
vsak téma na osobitnt pracu. S podobnymi problémami sa potyka aj Por-
tugalsko a Spanielsko, krajiny ktoré tiez museli zaviest kruta restrikéna
politiku s vadZznymi socidlnymi dosledkami.

Prepad HDP, resp. spomalenie rastu HDP ma rozdielne spolocenské
dopady v krajindch, v ktorych existuje urcita socidlna ochrana a v kraji-
néch bez socidlnych systémov. Prepad HDP ma preto ovela vacsie nega-
tivne socidlne dopady v krajindch, kde l'udia, ktori stratia prijem zo za-
mestnania, nemaji moznost poberat podporu v nezamestnanosti ¢i int
finan¢na vypomoc.

Tabulka2:

Rast HDP v % v krajinach OECD a vo vybranych krajinach v rokoch 2007 az 2014
Krajina 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014
Austrélia 3,7 1,7 2,0 2,3 3,7 2,5 2,5 -
Belgicko 3,0 1,0 -2,6 2,5 1,6 0,1 0,3 1,1
Ceska republika 55 2,7 -4,8 2,3 2,0 -0,9 -0,5 2,0
Cile 5,2 3,3 -1,0 58 58 55 4,2 1,9
Dansko 0,8 -0,7 51 1,6 1,2 -0,7 -0,5 11
Finsko 52 0,7 -8,3 3,0 2,6 -14 -1,1 -0,4
Franctizsko 2,4 0,2 -2,9 2,0 2,1 0,2 0,7 0,2
Grécko 3,5 -04 -4,4 -54 -8,9 -6,6 -39 0,8
Holandsko 3,7 1,7 -3,8 14 1,7 -1,1 -0,5 1,0
frsko 55 -2,2 -5,6 04 2,6 0,2 14 52
Island 9,7 1,2 =51 =31 24 1,3 3,6 19
Izrael 6,1 3,2 1,9 5,6 4,1 3,1 3,3 -
Japonsko 2,2 -1,0 -5,5 4,7 -0,5 1,8 1,6 -
Kanada 2,0 1,2 -2,7 34 3,0 1,9 2,0 2,4
Korea 55 2,8 0,7 6,5 3,7 2,3 2,9 3,3
Luxembursko 8,4 -0,8 -5,4 5,7 2,6 -0,7 44 5,6
Mad'arsko 0,5 09 -6,6 08 18 -1,5 15 3,6
Mexiko 3,2 14 -4,7 5,2 3,9 4,0 14 -
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Krajina 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014
Nemecko 3,3 11 -5,6 41 3,7 0,4 0,3 1,6
Norsko 2,9 0,4 -1,6 0,6 1,0 2,7 0,7 2,2
Novy Zéland 3,0 -1,6 -0,3 1,4 2,2 2,2 2,5 -

Pol'sko 7,2 3,9 2,6 3,7 4,8 1,8 1,7 3,3
Portugalsko 2,5 0,2 -3,0 19 -1,8 -4,0 -1,6* 0,9*
Rakusko 3,6 15 -3,8 19 2,8 0,8 0,3 04
Slovensko 10,7 5,4 -5,3 48 2,7 1,6 1,4 2,4
Slovinsko 6,9 3,3 -7,8 1,2 0,6 -2,7 -1,1 3,0
Spanielsko 3,8 11 -36 00 06 21 -12 14
évajéiarsko 4,1 2,3 2,1 3,0 1,8 1,1 1,8 1,9
Svédsko 3,4 -0,6 -5,2 6,0 2,7 -0,3 1,2 2,3
Taliansko 15 -1,0 -5,5 1,7 0,6 -2,8 -1,7 -0,4
Turecko 4,7 0,7 -4,8 9,2 8,8 2,1 4,2 2,9
USA 1,8 -0,3 -2,8 2,5 1,6 2,3 2,2 2,4*
Vel'ka Britania 2,6 -0,3 -4,3 1,9 1,6 0,7 1,7 3,0
o Brazilia 6,0 5,0 -0,2 7,6 3,9 - - -

o Cina 14,2* 9,6* 9,2* 10,4 9,3 7,7 - -

e Estonsko 7,7 -54 -14,7 2,5 7,6 52 1,6 2,9
o India 9,8 49 9,1 - - - - -

e Indonézia 6,3 6,0 4,7 6,4 6,2 6,0 5,6 5,0
o Juzna Afrika 5,4 3,2 -1,5 3,0 3,2 2,2 2,2 1,5
e Kolumbia 6,9 3,5 1,7 4,0 6,6 4,0 4,9 -

e Litva 11,1 2,6 -14,8 1,6 6,1 3,8 3,3 2,9
e Lotyssko 9,8 =32 -14,2 -2,9 5,0 4.8 4,2 2,4
e Rusko 8,5 52 -7,8 4,5 4,3 3,4 1,3 0,6
® Saudska Arabia 6,0* 8,4* 1,8* 7,4 10,0 5,4 2,7 3,6

Pozndmka: Krajiny oznacené guli¢ckou e st neclenské krajiny OECD. Hodnoty v tabulke oznacené
hviezdickou * st odhady. Estonsko je v tejto tabulke uvedené ako neclenska krajina OECD, ked'ze takto
ho radi databaza adajov o HDP.

Prameri: OECD - Rast HDP, data ziskané dmna 21. 9. 2015.

Zmeny vo vyvoji HDP za uvedené krajiny graficky ilustruje graf 7,
kde moZeme vidiet, Ze kriza sa v neeur6épskych neclenskych krajinach
OECD prejavila podstatne v mensej miere. Taktiez zretelne vidime, Ze
rok 2012 bol rovnako vyrazne poklesovym rokom predovsetkym pre
¢lenské eurdpske krajiny OECD.
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Graf7
Sthrnné priemery a mediany rastu HDP v % vypocitané z hodnot tabulky 2

9 -

2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014
M Priemer krajin OECD B Median krajin OECD
Priemer neclenskych krajin OECD Bl Median neclenskych krajin OECD

M Priemer neeurdpske neclenské krajiny OECD M Median neeurdpske neclenské krajiny OECD

Prameri: Vypoéty autora na zdklade dat OECD v tabulke 2.

Z hladiska Zzivota I'udi je ovela doleZitejsi ukazovatel miery neza-
mestnanosti, ked'ze strata prijmu je pre jedinca ajeho najblizsie okolie
mimoriadne vaZna situécia, ktora rozhodujicim spé6sobom meni kvalitu
zivota. Tabulka 3 uvadza tdaje onezamestnanosti ¢lenskych krajin
OECD a vybranych neclenskych krajin. Data pochadzajt zo Statistického
portéalu Svetovej banky.

Z adajov v tabulke 3 azgrafu 8 vidime, Ze priemernd miera neza-
mestnanosti v krajindch OECD skokovo sttapla v roku 2009 a v zasade az
do roku 2013 stéle rastie. Co sa tyka medidnovych hodnoét, je situacia
mierne optimistickejsia, ale pri pohl'ade na konkrétne ¢isla krajin vidime,
ze okrem Nemecka a ¢iasto¢ne Japonska, Cile, Juznej Korei a Raktska sa
krajindm nedari vratit nezamestnanost na predkrizovt aroven. U vacsi-
ny ¢lenskych krajin OECD je miera nezamestnanosti vyssia ako v pred-
krizovom roku 2007 e$te aj v roku 2013. V pripade krajin, ktorym bola
nanttena prisna restrikénd politika ako liek na dlhové problémy, neza-
mestnanost’ stipla dramaticky. Ide predovsetkym o Grécko, Portugalsko,
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épanielsko, Taliansko a Irsko. Vidime dokonca, Ze rast nezamestnanosti
v pripade tychto krajin spésobeny poklesom ekonomickej aktivity vd'aka
krize, nebol taky vel'ky ako pokles zapric¢ineny cielenou vladnou politi-
kou restrikcii.

Tabulka3:
Ro¢na miera nezamestnanosti v % v ¢lenskych krajinach OECD a vybranych
neclenskych krajinach

Clenské krajiny OECD 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013
Australia 44 42 5,6 5,2 51 5,2 5,7
Belgicko 7,5 7,0 7,9 83 71 7,5 8,4
Ceska republika 53 44 6,7 7,3 6,7 7,0 6,9
Cile 71 7,8 9,7 8,1 71 6,4 6,0
Dansko 3,8 3,4 6,0 7,5 7,6 7,5 7,0
Finsko 6,8 6,3 8,2 8,4 7,7 7,6 8,2
Franctizsko 8,0 7,4 9,1 9,3 9,2 99 10,4
Grécko 8,3 7,7 9,5 12,5 17,7 24,2 27,3
Holandsko 3,2 2,8 3,4 45 44 5,3 6,7
Irsko 4,6 6,0 12,0 13,9 14,6 14,7 13,1
Island 2,3 3,0 7,2 7,6 7,1 6,0 5,6
Izrael 7,3 6,1 7,5 6,6 5,6 6,9 6,3
Japonsko 3,9 4,0 5,0 5,0 4,5 4,3 4,0
Kanada 6,0 6,1 83 8,0 74 7,2 7,1
Korea 3,2 3,2 3,6 3,7 3,4 3,2 31
Luxembursko 41 51 51 44 4,9 51 59
Mad'arsko 7,4 7,8 10,0 11,2 10,9 10,9 10,2
Mexiko 3,4 3,5 5,2 52 53 4,9 4,9
Nemecko 8,6 7,5 7,7 71 5,9 5,4 5,3
Norsko 2,5 2,6 32 3,6 33 32 3,5
Novy Zéland 3,7 42 6,1 6,5 6,5 6,9 6,2
Pol'sko 9,6 7,1 8,2 9,6 9,6 10,1 10,4
Portugalsko 8,0 7,6 9,5 10,8 12,7 15,6 16,5
Rakusko 44 3,8 4.8 44 4,1 43 49
Slovensko 11,0 9,6 12,1 14,4 13,5 13,9 14,2
Slovinsko 4.8 44 59 7,2 8,2 8,8 10,2
Spanielsko 8,4 11,5 18,1 20,2 21,7 25,2 26,6
Svajciarsko 3,6 3,4 41 4,5 4,0 42 44
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Clenské krajiny OECD 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013
Svédsko 6,2 6,3 8,4 8,7 7,8 8,1 8,1
Taliansko 6,1 6,7 7,8 8,4 8,4 10,7 12,2
Turecko 10,3 11,0 14,0 11,9 9,8 9,2 10,0
USA 4,7 59 94 9,7 9,0 8,2 74
Velka Britania 54 54 78 79 7,8 8,0 7,5
e Brazilia 8,1 71 8,3 79 6,7 6,1 59
o Cina 3,8 4,4 4,4 4,2 4,3 4,5 4,6
o Estonsko 4,7 55 13,8 16,9 12,5 10,1 8,8
e India 3,7 4,1 3,9 3,5 3,5 3,6 3,6
o Indonézia 9,1 8,4 79 71 6,6 6,1 6,3
® Juzna Afrika 22,3 22,7 23,7 24,7 24,7 25,0 24,9
o Kolumbia 11,2 111 11,8 12,0 111 10,6 10,5
e Litva 4,3 58 13,7 17,8 15,3 13,2 11,8
o Lotyssko 6,0 74 171 18,7 16,2 14,9 11,1
® Rusko 6,0 6,2 8,3 7,3 6,5 55 5,6
® Saudské Arabia 5,7 51 54 54 58 5,6 57

Pozndmka: Krajiny oznacené gulickou e st neclenské krajiny OECD. Estonsko je v tejto tabulke uvedené
ako neclenska krajina OECD.

Prameri: Svetovd Banka - Priemernd ro¢nd miera nezamestnanosti (modelované odhady ILO7?), data
ziskané diia 26. 10. 2015.

Priemernd miera nezamestnanosti vybranych neclenskych krajin
OECD je vyrazne vyssia ako priemer ¢lenskych krajin. Vyrazné zhorsenie
nastalo v roku 2009 s vrcholom v roku 2010. Tento priemer vSak vyrazne
negativne ovplyviiuja neclenské baltické krajiny Litva, LotySsko a Eston-
sko. Neeur6pske neclenské krajiny OECD zaznamenali vyrazny rast
nezamestnanosti v roku 2009 avsak uz v roku 2010 zacala nezamestna-
nost’ klesat a medidnové hodnoty sa vratili na troven roku 2008 uz
v roku 2011 a klesali aj v nasledujticich rokoch. Prijata politika na tlmenie
nasledkov krizy teda priniesla vysledky na rozdiel od vacsiny ¢lenskych
krajin OECD, predovsetkym tych eurépskych.

7 International Labour Organization - v preklade Medzindrodnd organizicia price (Speciali-
zovand agenttra OSN).
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Grafé8:
Sthrnné priemery a medidny ro¢nej miery nezamestnanosti v % vypocitané
z hodnét tabul'ky 3

12 -

10 A

2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013
MW Priemer krajin OECD B Median krajin OECD
Priemer neclenskych krajin OECD ElMedian neclenskych krajin OECD

M Priemer neeurdpske neclenské krajiny OECD M Medidn neeurdpske neclenské krajiny OECD

Prameri: Vypoéty autora na zaklade dat Svetovej banky v tabul'ke 3.

Rast HDP a miera nezamestnanosti st politicky vel'mi citlivé ukazova-
tele. S obidvomi ukazovatelmi sa politici prezentuja pred verejnostou,
a preto ich snahou je HDP zvySovat a nezamestnanost zniZzovat. A to aj
zmenou metodiky vypoctu,® ¢i réznymi administrativnymi opatreniami
v pripade nezamestnanosti, napriklad pravidlami vyrad'ovania z eviden-
cie nezamestnanych a pod. Pri préci s tymito tdajmi je preto potrebné
otvorene hovorit o urcitej miere nepresnosti, ktort vsak kvantifikovat je
vel'mi problematické, ak je to vobec mozné.

Prepad ekonomickej aktivity a narast nezamestnanosti znamend pre
verejné rozpocty pokles prijmov, pricom zaroveii mozu rast vydaje pre-
dovsetkym socialneho charakteru. TaktieZ mandatérne vydaje musia byt

v M2

napriek niz§im danovym prijmom uskuto¢nené. Takto sa zvysuje tlak na

8 V roku 2014 krajiny Vel'ka Britania, frsko a Taliansko ohlasili, e buda do HDP zahriio-
vat aj prijmy casti Sedej ekonomiky - predaj drog, prostittciu, ¢i paSovanie.
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rast verejnej zadlzenosti. Graf 9 zobrazuje vyvoj priemernych a media-
novych hodnét vladneho dlhu krajin OECD v rokoch 2000 az 2014. Po
v podstate stabilnom vyvoji s miernym klesanim v rokoch 2000 - 2007
doslo v roku vypuknutia krizy k zmene trendu a od roku 2008 priemerny
a medidnovy vladny dlh ¢lenskych krajin OECD neustéle rastie.

Graf9:
Vyvoj vladneho dlhu ako percenta k HDP krajin OECD v rokoch 2000 az 2014
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Prameri: Vypocty autora na zdklade dat OECD.

Ekonomicka kriza sa na trovni kazdodenného Zivota jednotlivca pre-
javuje predovsetkym prepadom prijmov v dosledku zmrazenia alebo
znizenia vysky miezd ¢i dokonca stratou zamestnania, ktora patri k naj-
stresujicejsim udalostiam v Zivote ¢loveka. Jednym z nasledkov bolo, Ze
vo vdcsine krajin recesia priniesla pokles poc¢tu novonarodenych deti
a pokles fertility (Sobotka et al., 2011). Strata zamestnania taktiez patri
k vyznamnym rizikovym faktorom pri samovrazdach (Ferretti, 2009)
a v tomto zmysle si globélna kriza vyziadala aj obete na I'udskych Zivo-
toch. V niektorych eurépskych aamerickych krajindch, kde vyrazne
vzrastla nezamestnanost, stipol pocet samovrazd (Chang et al., 2013).
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2.4 Reakcie na krizu

Reakcie vlad na krizu po celom svete sa v deklarativnej rovine do
znac¢nej miery zhoduja. Prijaté opatrenia maja zmiernit dopady krizy
a nastartovat ekonomicky rast, obnovit spotrebu, zamestnanost. Charak-
ter prijatych opatreni bol vSak v zavislosti od regiénov a krajin velmi
odlisny.

Po celom svete boli reakcie vlad na globalnu krizu odlisné. V naSom
transatlantickom priestore taktieZ pozorujeme roézne typy politik, ktoré
do urcitej miery odraZzaju ideologicka orientaciu politickych strdn prave
drziacich moc.

V Spojenych statoch americkych islo predovsetkym o zachranu fi-
nan¢ného sektora pred kolapsom. FED, centralna banka USA, nalial pro-
strednictvom programu TARP - Troubled Assets Relief Program® do fi-
nan¢ného sektora likviditu s ciefom jeho ozdravenia. Nasledovali d'alsie
programy nalievania likvidity do finanéného systému, ktorych cielom
malo byt nastartovanie ekonomického rastu. Sthrnne sa tieto programy
nazyvané ako QE - Quantitative Easing.1 V okt6bri 2014 ohlasil FED ko-
niec kvantitativneho uvoltiovania informujac, Ze za necelych 6 rokov
tychto programov, bolo do finan¢ného systému naliatych 4 500 mld.
USD. Vytlacenie takého obrovského mnozstva novych penazi svetovej
rezervnej meny ma samozrejme zasadny vplyv na svetovi ekonomiku.
V tejto stvislosti Cina obvinila USA z toho, Ze prostrednictvom QE vyvo-
lali pokles hodnoty svojej meny, a zZe tym prenasaji svoje problémy do
zahranicia (Farlow, s. 375).

Pokrizové legislativne zmeny tykajtce sa regulacie finan¢nych instita-
cif prisli v USA v roku 2010 so zdkonom, ktory dostal ndzov Dodd-Frank
Wall Street Reform and Consumer Protection Act. Jednym z novych pravi-
diel, ktoré tento zdkon zaviedol v snahe predist d’al$im finan¢nym kri-
zam, je tzv. Volckerove pravidlo,! ktoré zakazuje bankdm obchodovat
scennymi papiermi a finanénymi derivatmi vo vlasthnom mene ana

9V preklade Program pomoci s problémovymi aktivami.
10V preklade Kvantitativne uvoliiovanie.

11V angli¢tine Volcker rule, nazvané podla prezidenta FEDu Paula Volkera v rokoch 1979
az1987.
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vlastny tcet. Takéto obchodovanie totiZ moze v pripade netspesného
obchodu ohrozit celt banku, ¢o by mohlo vyvolat potrebu jej zachrany,
aby nebol ohrozeny cely finan¢ny systém. Banky mozu obchodovat s ty-
mito produktmi iba na tcet klienta a pre seba si moézu aé¢tovat iba podiel
z vynosov transakcii.

V Cine, ktort kriza zasiahla prepadom exportu, vlada ohlasila uz za-
¢iatkom novembra 2008 pripravu protikrizového programu verejnych
vydavkov vo vyske 586 mld. USD. I$lo najm&d onové infrastruktirne
a socialne projekty na obdobie do roku 2010. Vychodna Azia je zranitel-
né svojou zavislostou na vyvoze, a preto je vidiet snahy preorientovat
hospodarstvo viac na domadci trh (Becker, Lesay, 2012).

Odpoved na krizu v krajinach EU nebola jednotna, i ked" dominuja-
cou reakciou bola a je tzv. austerity policy, ¢ize politika tspornych opatre-
ni, resp. restrik¢na fiskalna politika.

Reakcia EU na krizu, ktorej nositelom je tzv. Troika - Eurépska komi-
sia, Medzinarodny menovy fond a Eurépska centrdlna banka, je jedna
rovina. Druhd rovina st reakcie jednotlivych krajin. Politiku naordino-
vanud Bruselom museli aplikovat predovsetkym krajiny eurozény a kra-
jiny, ktoré boli natené poZiadat o pozicky od MMF.

V roznych krajindch bola odpoved’ na krizu rozna a v ¢ase premenli-
va. Prijaté socio-ekonomické opatrenia/politiky vel'mi zévisia od dopadu
krizy v tej-ktorej krajine od ideologickej orientacie politickych stran dr-
ziacich moc a od velkosti a etablovanosti socidlneho systému. Lavicové
strany maja tendenciu z krizy vinit trhovy mechanizmus a hl'adaju rie-
Senia cestou Statnych zasahov. Pravicové strany za krizu vinia Statnu
reguldciu a velkost statu v zmysle verejnych vydavkov. V statoch s roz-
siahlym a etablovanym socidlnym systémom a prdvami zamestnancov
boli a st snahy o odpoved’ na krizu formou d'al$ej demontaZze socidlneho
modelu vystavené velkému odporu. Tento vzorec vSak neplati univer-
zalne. V Belgicku v rokoch 2011 a 2012 socialistickd vlada premiéra Elia
Di Rupo prijala opatrenia, ktoré znamenali zniZenie dochodkov a podpo-
ry v nezamestnanosti napriek silnému odporu odborov. Restrikéna poli-
tiku zaviedlo aj Holandsko, Vel'ka Britania, Taliansko, épanielsko, frsko,
Grécko, Portugalsko ale aj Slovensko a dalsie $taty. Naopak podporna
stimula¢nu politiku, ako napriklad zvysenie podpory najviac ohrozenych
skupin obyvatelstva, aplikovalo Svédsko. V krajindch s rozvinutym
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socidlnym systémom hrali vyznamnu tlohu tzv. automatické stabilizato-
ry. Ide olegislativne ukotvené pravidla podpory ohrozenych skupin
obyvatel'stva, ktoré st automaticky aplikované pri urcitych hodnotach
vybranych makroekonomickych ukazovatel'ov. Takéto automatické sta-
bilizatory kompenzovali z ¢asti vypadky prijmov obyvatelstva pri strate
zamestnania a tym posobili preventivne voci prepadu spotrebitel'ského
dopytu, teda proti d'alsiemu prepadu hospodarstva a zamestnanosti.

V tomto smere je zaujimavym prikladom Belgicko, ktoré v rokoch
2010 - 2011 bolo 589 dni bez vlady a krajina fungovala na zéklade plat-
nych zakonov, riadend profesionalnymi tradnikmi. V tomto obdobi bola
reakcia na krizu vd'aka automatickym stabilizdtorom stimula¢na a preja-
vovala sa podla keynesovského predpokladu pozitivnym dopadom na
spolo¢nost a hospodérstvo. Hospodarsky rast Belgicka bol mierne nad
priemerom eurozény a podla mnohych, vratane predsedu zamestnava-
tel'ského zvézu, to bolo vdaka absencii politiky aspornych opatreni. Dlh
a deficit vak rastli aj nad’alej a tlak finan¢nych trhov a EK narastal, ale az
nova vlada prijala politiku aspornych opatreni, ktora vsak znamenala
zhorsenie stavu ekonomiky a socialnej situacie ¢asti obyvatel'stva.

Krajiny, v ktorych Troika presadila najtvrdsiu restriként a neoliberal-
nu politiku st krajiny tzv. GIPS bloku, teda Grécko, Taliansko, Portu-
galsko a Spanielsko. Zaroveti sd to krajiny, ktoré maja najvyssiu mieru
nezamestnanosti a katastrofalnu nezamestnanost mladych, ktora vytvara
stratent generaciu. Vzdjomnda sutvislost medzi restrikénou politikou
a narastom nezamestnanosti je zrejma. Mnohé krajiny st nadalej tla¢ené
do dalsich rozpoctovych skrtov, a to napriek velmi zlej socidlnej situécii,
ktort uz implementované Skrty sposobili.

Slovenska vlada sa vo svojej odpovedi na krizu sustredila predovset-
kym na konsolidaciu verejnych financii. Inymi slovami skrty vo vydav-
koch a mierne zvySenie datiového zataZenia pre urcité sektory spoloc-
nosti a zefektivnenie vyberu dani boli a st hlavnou reakciou na krizu.

Krajinou, ktord zaznamenala relativne najmensie dopady krizy, je Ra-
kasko, ktoré predovsetkym vdaka relativne nizkej nezamestnanosti,
predislo vyraznému prepadu ekonomiky. Relativne nizka nezamestna-
nost, ktord sa pohybuje aj v obdobi krizy medzi 4 az 5 %, ¢o je vyrazne
pod priemerom EU, ktory bol v roku 2013 na trovni 10,9 %, je pripisova-
na systému Kurzarbeit. Ide o tripartitnd dohodu, ktorej cielom je udrzat
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zamestnanost, a tak predist dal$im vaznym socidlnym problémom.

V zdujme udrzania zamestnanosti sa v problémovych obdobiach krati

pracovna doba zamestnancov a usly prijem je doplacany statom. Kurzar-

beit systém je v stlade s Keynesovym tvrdenim, ze v ¢asoch krizy je naj-
dolezitejsie udrzat zamestnanost a tym spotrebitel'sky dopyt.

Velmi odlisné formy reakcie na krizu s castokrat vel'mi podobnymi
deklarovanymi ciel'mi, vyvolavaji otdzku realnych tmyslov implemen-
tovanej politiky, predovsetkym vo svetle vysledkov, ktoré politiky reak-
cie na krizu priniesli. Predovsetkym reakcie na krizu vo forme tspornych
opatreni, ktoré priniesli vel'kej ¢asti populdcie mnohé tatrapy. Strata za-
mestnania patri medzi najstresovejsie udalosti v Zivote ¢loveka a predo-
vSetkym pre Zzivitel'ov rodin. Pocet I'udi s psychickymi tazkostami sttpa
a stipol aj pocet tragédii vyplyvajtcich z tychto mimoriadne tazkych
zivotnych situacii. Miera samovradzd v Grécku a Taliansku dramaticky
stapla a savislost medzi tymto narastom a ekonomickym strddanim casti
obyvatel'stva je evidentna. Dopady austerity politiky v8ak boli zndme este
pred jej prijatim. Varovné hlasy, ktoré upozoriiovali na negativne na-
sledky, bolo pocut aj v mainstreamovych médiach. Ako hodnotit teda
fakt, ze politika, ktorej negativne dopady na vel'ka cast spolo¢nosti st
predpovedané este pred jej zavedenim, je napriek tomu zavedena?

Cilsky ekoném Manfred Max-Neef v tomto kontexte navrhol koncept
ekonomického zloc¢inu proti I'udstvu a predniesol navrh na vznik Medzi-
ndrodného siidneho dvora pre ekonomické zlociny proti ludstou. Vo svojom
navrhu formuloval niekol'ko zédkladnych charakteristik, ktoré podla neho
predstavuja skutkova podstatu takychto zloc¢inov. Sa to ekonomické ¢i-
ny a politiky, ktoré:12
1. Vytvaraja priame ale tieZ nepriame a vedl'ajSie Skody. Tento charakter

maja napriklad aj Gsporné opatrenia (austerity measures), podvody bank,

znecistovanie zivotného prostredia, destrukcia ekosystému a d'alsie.

2. Pogkodzuja vel'ka ¢ast spolo¢nosti. V Spanielsku v stvislosti s prepa-
dom ekonomiky, ktory sposobila politika tspornych opatreni, narastol
pocet samovrazd do takej miery, Ze po prvykrat, ako dévod nepriro-
dzenej smrti, prevysil pocet tmrti z dovodu dopravnej nehody (Saiz,

12 Obsah odstavca a vetkych osem bodov je prevzaty z Manfred MAX-NEEF: The good is
the bad that we don't do. Economic crimes against humanity: A proposal.
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Bobes, 2014). Vyvstava oprdvnena otazka, ¢i tieto samovrazdy z do-
vodu ekonomického utrpenia st vlastne samovrazdy. Ci to nie sa
vrazdy zdkerného ekonomického modelu.

3. Sposobené skody st predpovedatelné a o¢akdvané, teda sa spdsobo-
vané zamerne. Jasnym prikladom je Grécko, kde bolo vopred zname,
ze ,ozdravna politika” prinesie skazu gréckej spolo¢nosti - utrpenie
miliénom l'udi.

4. Sposobené skody st vzdy stcastou asymetrickej rovnovahy. Nikdy
nie je nasledkom len skoda urcitej ¢asti spolo¢nosti, ale vzdy je na-
sledkom aj podstatny benefit pre malopocetné sektory spoloc¢nosti,
ktoré disponuja mocou.

5. Ekonomické nastroje/¢iny a politiky, ktoré sposobuju takéto skody,
majua svoj zaklad v ideologickych tvrdeniach. Nie st podporené
ziadnymi analyzami, ktoré by podporili ich aplikaciu. Prave preto,
Ze su mierené k prospechu tizkej mocnej skupiny, ale prezentované
s rétorikou prospechu pre spolo¢nost, prave preto ide o podvod na
spolo¢nosti.

6. St to ¢iny vyplyvajtce z politickych rozhodnuti, nie ¢iny opera¢ného,
technického charakteru.

7. Vyzaduju pouzivanie 17i.

8. Existuju k nim ¢estné a rozumné alternativy.

Tieto kritéria poskytuja solidny ramec na hodnotenie implementova-
nych politik. Predovsetkym hladanie druhého konca asymetrickej rov-
novahy, teda identifikovanie sektorov spolo¢nosti, ktoré z implemento-
vanej politiky benefituja, nam poskytuje odpoved na otazku, ktora cast
spolo¢nosti definuje zdkladny ramec politiky.

o

Globélna ekonomicka kriza z roku 2008 sa vyvinula z financnej krizy
zroku 2007, ktord postihla predovsetkym USA a zdpadna Eurépu. Fi-
nancnd kriza mala svoje pri¢iny vo vyvoji na finan¢nych trhoch v spoji-
tosti s trhom nehnutelnosti v Spojenych statoch predovsetkym po roku
2000. S tymto vyvojom vsak suvisi aj vyvoj pred rokom 2000, a to predo-
vSetkym v oblasti legislativy regulujticej finan¢né instittcie.
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Vyvoj krizy od finan¢nej, cez ekonomickt az po dlhovu a celkovt kri-
zu spolocnosti v niektorych krajinach, nam ukazuje vzdjomné zavislosti
a savislosti jednotlivych sektorov ekonomiky, spolo¢nosti a prirodné-
ho prostredia. Zaroveii mechanizmus $irenia krizy prostrednictvom fi-
nancnych trhov ¢i medzinarodného obchodu nam odhal'uje stuper a cha-
rakter vzajomného prepojenia a zapojenia jednotlivych krajin a regiénov
do celosvetového ekonomického systému a do globalnej I'udskej spoloc¢-
nosti ako celku.

Prejavy a dopady krizy v jednotlivych castiach sveta sa lisili svojim
rozsahom a svojou zavaznostou. Spektrum tychto dopadov sa pohybuje
od krajin s relativne miernymi nasledkami, ako napriklad Rakusko, az po
krajiny s velmi dramatickymi az tragickymi nasledkami, ako napr. Spa-
nielsko, Grécko a iné. Pricom najviac boli po celom svete postihnuté niz-
koprijmové casti spolo¢nosti a ti najchudobnejsi, teda ti, ktori nemaja
prakticky ziadny vplyv na redlne uplatiiovant politiku.

Spektrum reakcii na krizu sa pohybovalo od keynesovskych pristupov
udrzania zamestnanosti a dopytu prostrednictvom stimulacnej fiskalnej
politiky aZ po neoliberdlnu politiku fiskalnej restrikcie a oslabovanie za-
mestnaneckych prav, tiez nazyvané flexibilizacia pracovného trhu. Toto
spektrum zviditel'nilo a zvyraznilo celosvetovii mapu rozlozenia ré6znych
spolo¢ensko-ekonomickych ideoldgii, sféry vplyvu dominantnych krajin
a ¢iastocne aj mieru suverenity predovsetkym mensich krajin.

Stadium krizy v jej dirokom kontexte nam poskytuje vynimo¢nd prile-
zitost pochopenia komplexnosti globalnej ekonomiky a I'udskej spoloc¢-
nosti ako takej. Zaroven sa objavili nové poznatky, ktoré rozsiruja po-
znanie stvislosti a zavislosti medzi institaciami, ideolégiami, politikou,
krajinami a regiénmi.
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3 ZAKLADNY INSTITUCIONALNY RAMEC SUCASNEHO
EKONOMICKEHO MODELU

Stcasny dominantny ekonomicky model vo svete nazyvany ako kapi-
talizmus je charakteristicky vo vSetkych svojich varidcidch stkromnym
vlastnictvom, akumuldaciou kapitalu, ndmezdnou préacou a trhovou kon-
kurenciou. Tieto charakteristiky st spolo¢enské instittcie, teda konstruk-
ty vytvorené spolo¢nostou.

Zakladny ramec institucionalnej konstrukcie spolo¢nosti predstavuju
pravne normy. Normativisticky institucionalizmus, teda normativizmus
chépe pravo ako systém noriem, pravny Zivot ako procesy, ktoré prebie-
haji na zaklade noriem (a pozorovatelnych skutoc¢nosti) a ovplyvriuja
dynamiku noriem (Weinberger, 1995) (vznik noriem, ich zmeny, ruse-
nie). Institucionalizmus je podla Weinbergera, 1995, postaveny na vel'mi
vseobecnych antropologickych poznatkoch, ktorymi st dva zakladné
znaky ¢loveka:

a) ¢lovek je bytost schopna konania,

b) ¢lovek je tvor spolocensky.

Z tejto definicie vyplyva, ze instittcia sa stava institaciou, ktord za-
kladnym sposobom ohrani¢uje chovanie jednotlivcov len vtedy, ked je
uznand spolo¢nostou. A tak ako sa vyvija spolo¢nost, vyvijaji sa s 1iou aj
instittcie. Tento fakt potvrdzuje aj rozlicné vnimanie vlastnictva medzi
civilizaciami, ale i vyvoj institacii v rdmci vyvoja jednej konkrétnej civili-
zacie, napr. vznik a vyvoj Statov od stredoveku, od podoby absolutistic-
kych monarchii, do stcasnych foriem demokracii a konstituénych mo-
narchii alebo vyvoj instittcie otroctva, nevolnictva a poddanstva az po
najomnu pracu.

Thorsten Veblen, zakladatel institucionalnej ekonémie, vidi instittcie
v zavislosti od kontextu ako ustalent spolocensktl prax alebo ustalené
formy myslenia alebo formu organizacie (O'Hara, 2002, s. 6). Podl'a spo-
luzakladatela novej institucionalnej ekonémie Douglassa Northa, 1991,
su institacie l'ud'mi vymyslené obmedzenia, ktoré $truktaruja politickd,
ekonomickd a spoloc¢enskt interakciu. Skladaja sa z neformélnych ob-
medzeni (sankcie, tabu, zvyklosti, tradicie, pravidla sprévania) a z for-
malnych obmedzeni (zriadenia, zakony, vlastnicke prava).
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Stcasné dominantné ekonomické teérie - neoklasicka, keynesovska
a monetaristicka, vnimajt spolocenské a ekonomické instittcie ako hréa-
¢ov v ekonomike a sktimaju ich spravanie a vzajomné vztahy - $tat, fir-
my, spotrebitelia. Kazda teéria ma svoj zdkladny ideologicky pohlad
pochadzajtci od svojho zakladatel'a a podla toho vnima jednotlivé insti-
tacie. Neoklasicka tedria vidi instittciu firmy ako kldcova s pozitivnym
vplyvom na ekonomiku a spolo¢nost. Statne zasahy a pokusy o reguléaciu
vidi ako faktory obmedzujtce rozvoj firiem a presadzuje tzv. slobodny
trh. Stkromné vlastnictvo je zakladnym pilierom a tlohou $tatu je za-
bezpecit jeho ochranu. Keynesovska skola vidi ako kltcovu instittciu
Statu, ktorého tlohou méa byt korigovanie nerovnovah v ekonomike re-
guldciou a fiskdlnou politikou. Slobodny trh bez regulacie statu vedie
k oslabovaniu dopytu a tym sposobuje vznik kriz. Monetaristicki eko-
némovia zdoraziiuja tlohu statu pri regulovani petiaznej masy v obehu.
Petazntt masu vidia ako rozhodujuici faktor ovplyviiovania outputu
ekonomiky z kratkodobého hl'adiska a tirovne cenovej hladiny z dlhodo-
bého hl'adiska.

Institdciu stkromnej firmy podrobil detailnej analyze a kritike Karl
Marx vo svojom diele Kapitdl. Vidi ju ako néstroj konfiskacie zamestnan-
cami vytvorenej nadhodnoty a ako nastroj akumulacie kapitalu vytvara-
jaci spolocenské triedy vlastnikov a pracujtcich a prehlbujaci rozdiel
medzi tymito triedami. Institciu stikromnej spolo¢nosti ddva na tro-
ven otroctva, nevol'nictva a poddanstva, a to z pohladu konfiskacie vy-
sledkov prace. Tento institucionalny stav sa niekedy nazyva mzdovym
otroctvom.13

Daron Acemoglu a James Robinson vo svojej knihe Why Nations Fail'#
skiimaju vyvoj I'udskej spolo¢nosti z pohl'adu vplyvu instittcii na ekono-
micky rozvoj. Instittcie rozdel'ujt na inkluzivne a extraktivne. Prichddzaja
k zaveru, Ze pokial sa v spolo¢nosti stant dominantnymi extraktivne in-
stitacie (Casto dochadza k premene inkluzivnych instittcii na extraktivne),

13 MARX, K. Kapital: , Pri otrockej prici vystupuje ako prica pre pina dokonca aj td cast pracov-
ného dria, v ktorej otrok iba nahrddza hodnotu svojich vlastnyjch Zivotnych prostriedkov, ked teda
v skutocnosti pracuje sim pre seba. Vsetka otrokova prdca sa javi ako nezaplatend prica. Pri ndamezdnej
prici sa naopak dokonca aj nadprdca CiZe nezaplatend prdca javi ako zaplatend. Tam vlastnicky vztah
zakryva otrokovu pricu pre seba, tu periazny vztah zakryva pricu ndmezdného robotnika vykondvanii
zadarmo.”. s. 449.

14 Prelozené do slovenciny Preco stity upadajii.
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vedie to k tpadku (Acemoglu, Robinson, 2012). Ako priklady takéhoto
vyvoja uvadzaja pripad Benatskej republiky, ktora bola v 12. a 13. storoci
dominantnd obchodna vel'moc v Eurépe. V snahe upevnit svoje postave-
nie, bohat elita zacala menit pravny ramec a tym aj institucionalnu kon-
$trukciu republiky. Monopolizaciou obchodu a politickej moci zacal pro-
ces premeny inkluzivnych instittcii na extraktivne, ¢o v kone¢nom doé-
sledku prinieslo tpadok republiky.

V sticasnom civiliza¢nom modeli je v uré¢itom zmysle zdkladnou spo-
lo¢enskou institaciou Stat, ktory svojimi funkciami vytvara priestor
a pravidla vzajomného fungovania velkého poctu I'udi. Je to akési za-
stre$ujlca instittcia, ktord definuje povahu ostatnych institacii de iure
a zabezpecuje dodrziavanie prava. Instittcia Statu, ako najvyssia suve-
rénna institdcia, stoji de iure nad institdciou sikromného majetku aj nad
institdciou korporécie. VSetky tieto institticie sa vzajomne ovplyviiuja,
pricom faktor velkosti hra klucova dlohu. Na institaciu sakromného
vlastnictva a instittciu firmy je potrebné nazerat v kontexte supra insti-
tacie Statu.

3.1 Institacia sakromného vlastnictva

Instittcial® stkromného vlastnictva, tak ako iné typy vlastnictva, je spo-
lo¢ensky konstrukt, ktory je povazovany za jeden zo zakladnych pilierov
sucasnej civilizacie. Povaha tejto instittcie v podstate urc¢uje povahu vy-
konnosti a rozdel'ovanie prijmov v kazdej ekonomike (Libecap, 1986).

Zdanlivo jednoznaény a nespochybnitelny koncept sakromného
vlastnictva je v8ak do znacnej miery koncept kontroverzny, ¢o potvrdzu-
je aj jeho vyvoj. Napriklad zmeny vo vnimani, ¢o moze byt predmetom
sakromného vlastnictva, a kto ma narok na sukromné vlastnictvo.
V minulosti mohol byt predmetom vlastnictva ¢lovek. Instittcia otroctva
zohravala kl'a¢ovu tlohu v ekonomickom rozvoji predovsetkym tradic-
nych zapadnych kolonidlnych mocnosti niekol'ko storoci. Teda v priebe-
hu jedného I'udského Zivota sa mohla tato instittcia javit ako fixna, dana
a nespochybnitelnd. Jej vyvoj v dlhsom casovom horizonte az po jej

15 V podmienkach Slovenska sa viac pouziva pojem institat sikromného vlastnictva. Ter-
min instittcia pouzivame z dévodu konzistentnosti terminolégie v praci.
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rusenie v réznych krajindch sveta odraza spolocenské zmeny aich dy-
namiku v priestore a ¢ase a dokazuje relativnost zdanlivo nespochybni-
teInych spolocenskych instittcii. Instittcia otroctva v modernych deji-
néch bola vo vicsine krajin zrusena v priebehu 19. storocia, ale posledna
krajina, ktora oficidlne zrusila otroctvo bola Mauretania, a to az v roku
1981. Otazka ¢o moze byt predmetom stikromného vlastnictva a v akom
rozsahu, je aj v sti¢asnosti predmetom spolo¢enského boja medzi majet-
nymi a nemajetnymi sektormi spolo¢nosti.

Pravo na siakromné vlastnictvo je obsiahnuté v ¢lanku 17 Vseobecnej
deklardcie Iudskych prdv. Jednotna definicia tohto prava je vS8ak nedosiah-
nutelnd, pretoze v roznych regiénoch a kulttrach je pohlad na pravo na
majetok rozdielny. Napriklad latinsko-americké staty namietali, Ze pravo
na vlastnictvo by malo byt obmedzené len na ochranu stkromného ma-
jetku nevyhnutného na zivobytie. Ide o pravo na osobné vlastnictvo. Ten-
to postoj je vyjadreny v ¢lanku 23 Americkej deklardcie priv a povinnosti
cloveka. V slovenskom pravnom systéme je zdkladné pravo na vlastnictvo
obsiahnuté v tstave v ¢lanku 20.

Je dolezité zdoraznit, Ze pravo na sikromné vlastnictvo je odlisny typ
prava ako napriklad pravo na slobodu prejavu. Odlisnost spociva v tom,
ze pravo na konkrétny majetok umoznuje jeho majitelovi ho vyuzivat
a zaroven vsetkym ostatnym jeho vyuZivanie zakazuje. Pri prave na slo-
bodu prejavu nedochadza k takémuto stretu. Tento fakt je dolezity vni-
mat v kontexte obmedzenosti prirodnych zdrojov na planéte. Obmedze-
ny rozsah pdédneho fondu na planéte, ako jeden z predmetov sakromné-
ho vlastnictva, moze byt takto rozdeleny medzi velkovlastnikov, men-
sich vlastnikov aZz po najpocetnejsiu skupinu nevlastnikov pody. Prave
obmedzenost prirodnych zdrojov na planéte je jednym zo zdkladnych
argumentov pre obmedzenie rozsahu prava na stkromny majetok.

V ekondmii je vlastnictvo chapané ako atribat produktu, ktory ma sty-
ri zakladné zlozky: préavo produkt pouzivat; pravo ziskat z produktu
prijem; pravo odovzdat produkt niekomu inému; prdvo na vynttenie
tychto prav. Toto chédpanie vlastnictva pochddza zo zapadnej Eurépy
a do sveta bolo rozsirené predovsetkym prostrednictvom nasilnej impe-
ridlnej kolonizacie sveta $tatmi ako épanielsko, Portugalsko, Holandsko,
Belgicko, Franctzsko a predovsetkym Vel'kou Britaniou, ktorej impérium
pokryvalo % planéty.
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Stcasné chapanie sikromného vlastnictva sa vyvijalo vo feudalnej
Eurépe. Vnimané bolo prostrednictvom pddy a za jeden z prvych preja-
vov tohto prava, ktorého koncept presahuje az do sac¢asnosti, je princip,
ktory v roku 1066 zaviedol prvy kral Anglicka Viliam Bastard (alebo aj
Viliam Dobyvatel),'® Ze vSetka podda patri panovnikovi (Cahill, 2010,
s. 153). Sacasna Britska kralovna AlZzbeta II. ako posledna néstupkyiia
Viliama Bastarda, je na zdklade tohto principu de iure najvd¢sou vlast-
nickou pddy na svete. Podla tstavy Spojeného kralovstva je AlZzbeta II.,
,Z BoZej milosti krdlovnd Spojeného krdlovstva Velkej Britdnie a Severného Irska
a ich dalsich diZav a vizemi, hlava Britského spolocenstva a ochrankyria viery”,
je jedinym zdkonnym vlastnikom pody v Spojenom kralovstve a ostatni
obc¢ania maja podla zdkona z roku 1925 pravo na vyber z dvoch foriem
vlastnictva - lénny statok a prenajaty statok (Cahill, 2010, s. 43). V praxi je
toto pretrvavajtce pravo kralovny na absolttne vlastnictvo pody feudal-
nym prezitkom a na Sirokej verejnosti je prakticky nevyntitelné. To, Ze
zostava v platnosti, je dokazom zastaralosti Spojeného krélovstva na za-
kladnej trovni a antidemokratickych principoch obhajovanych vladnu-
cou elitou (Cahill, 2010, s. 23). V sti¢asnosti sa samozrejme koncept ne-
obmedzeného vlastnictva pddy rozsiril aj na vlastnictvo kapitalu a toto
pravo bolo dané nielen prirodzenym fyzickym osobam ale aj pravnickym
osobam.

Nasilné rozsirovanie vlastnictva vladnucich sektorov spolo¢nosti spo-
sobovalo neustéle rastticu majetkovt nerovnost, ¢o vzdy znamend vyso-
ké riziko socidlnych nepokojov arevoltcii. Preto na ochranu majetku
bolo potrebné institucionalizovat nasilie vo forme $tatu. Adam Smith vo
svojom diele Bohatstvo ndrodov z roku 1776 tvrdi, ze , ziskavanie hodnotného
a velkého majetku nevyhnutne potrebuje vytvorenie vlady” a ,vlada ako garant
bezpecnosti a ochrany majetku v skutocnosti existuje ako ochrana bohatych pred
chudobnymi”.

V 16. a 17. storoci, kedy zapadoeurépske mocnosti stupriovali koloni-
zaciu v Juznej a Severnej Amerike narazili Eurépania na odlisné vnima-
nie vlastnictva, ktorym samozrejme opovrhovali. Severoamerické indian-
ske kmene boli egalitdrne spolo¢nosti aich vnimanie vlastnictva bolo
vnimané cez pravo podu vyuzivat. Toto pravo vnimali tak, Ze ten, kto sa

16 'V angli¢tine William the Bastard alebo tiez William the Conqueror.
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o pddu staral a uzival ju, mal na nu vlastnicky narok. Ak ju prestal uzivat,
nérok stratil a ktokol'vek iny ju mohol zacat uzivat. Napriek tomu, ze
poznali peniaze a vzajomne obchodovali, nepouzivali pédu ako zdroj
renty. Princip renty odmietali. Priamo timerny vztah vlastnictva a moci si
jasne uvedomovali a v tejto stvislosti vnimali aj dedenie. V komunitach
severoamerickych indidnov nebolo povolené dedenie z rodicov na deti -
dedenie materidlneho majetku. Po tmrti rodi¢ov sa materidlny majetok
delil medzi ostatnych ¢lenov komunity. Tymto spdsobom sa zabratiovalo
kumulacii majetku dedenim, teda prenasaniu nerovnosti cez generdcie,
arovnomerne sa zvySovalo materidlne zabezpecenie celej komunity.
Prenasanie nerovnosti cez generacie instittom dedenia bolo zakladnym
pilierom eurépskych aristokratickych spolo¢nosti. A existuje dodnes.

Vnimanie vlastnictva je zlozity socidlny a psychologicky fenomén.
V zédsade je vSak mozné povedat, ze vlastnictvo je klIa¢ovym prostried-
kom na uspokojovanie zdkladnych potrieb ¢loveka. Na Maslowovej py-
ramide potrieb by to boli spodné dva stupne, a to fyziologické potreby
a potreby bezpecnosti. Podla tejto hierarchie potrieb nie je potreba bo-
hatstva a moci ¢loveku implicitne vlastnd. MoZeme teda opréavnene pred-
pokladat, Ze pochadza z hodnot spoloc¢nosti. V nasej realite je toho do-
kladom glorifikacia bohatstva ako tspechu v zivote. Otazne je, ktora zloz-
ka spolo¢nosti takéto hodnoty preferuje, propaguje a z akych doévodov.

Z tyziologického hladiska ma bohatstvo ako také svoj limit, ktory je
dany obmedzenou kapacitou Zeme. Je len obmedzeny poédny fond, je
obmedzené mnoZstvo obnovitelnych a neobnovitelnych zdrojov, ktoré
st pouzivané na vyrobu materidlnych statkov. Pravne obmedzenie roz-
sahu stkromného majetku v8ak neexistuje. Teoreticky je mozZné, Ze jeden
¢lovek moze vlastnit vSetko bohatstvo na planéte. Pokial existuje spolo-
¢enska dohoda o neobmedzenosti prava na sikromny majetok, ¢o sa tyka
jeho rozsahu a zdroven existuje aparat, ktory zabezpeci vynutitelnost
takéhoto préva, su takéto extrémy teoreticky mozné.

Druhy fyziologicky rozmer pri pohlade na sikromné vlastnictvo je
produkéna kapacita jednotlivca, ktord je takisto obmedzena, a preto je
neobmedzené sukromné vlastnictvo v rozpore stymto prirodzenym
limitom. V prirode v ri8i zvierat je pravo na Gzemie, a teda pravo na
zdroje tGzemia vynucované fyzickou silou jednotlivca alebo skupiny.
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A obmedzenost tychto fyzickych sil predstavuje aj obmedzenie rozsahu
narokovaného tizemia a zdrojov. Tento model I'udska spolo¢nost opustila.

Fyziologické limity jednotlivca taktieZ obmedzuju schopnost vyuZzi-
vania sukromného majetku. V tomto zmysle bola obmedzena ochrana
majetku v kulttre severoamerickych indianov. Osobny majetok bol chra-
neny len v pripade, zZe bol majitelom vyuzivany. Anglicky osvietenecky
tilozof 17. storocia John Locke tvrdil, Ze pravo na majetok ma byt jednot-
livcovi garantované iba do rozsahu, kde je jednotlivec schopny svojim
¢asom a energiou majetok vyuzivat (Vaughn, 2013). Argumenty pre ob-
medzenie rozsahu stkromného vlastnictva vychadzaji nielen z limitov
prirodného prostredia a jednotlivca, ale aj zo spolo¢enskych javov, ktoré
nastavaja pri vel'kej majetkovej koncentracii a nerovnosti.

Instittcia stkromného vlastnictva méa velmi rozsiahlu histériu a jej
skiimanie prinasa cenné poznatky o l'udskej spolo¢nosti ale rovnako aj
o jednotlivcoch. Napriek existencii roznych obmedzeni, ¢o sa tyka pred-
metu sukromného vlastnictva, neexistuji obmedzenia limitujice jeho
rozsah. A tento institucionalny stav povazujeme za jeden zo zakladnych
korenov globélnej ekonomickej krizy.

3.2 Institacia firmy

Na institaciu firmy'” sa v tom najsirSom zmysle slova moézeme poze-
rat’ ako na skupinu I'udi, ktori venuja ¢ast svojej zZivotnej energie na do-
siahnutie urcitého ciel'a. Tento koncept je v historii dobre znamy.

Institaciu korporacie poznalo uz aj rimske préavo, i ked’ nie v dnesnej
forme ekonomickej entity. Rimske pravo chapalo korporaciu ako organi-
zovanu jednotu prirodzenych os6b, ktord tvori samostatny pravny sub-
jekt, celkom odlisny od svojich ¢lenov - pravnickt osobu. Predpokladom
existencie korporacie bolo, ze musi mat aspon troch ¢lenov a stanovy.
Podla rimskeho préava boli korporaciami Rimsky $tét, obce, dediny, osa-
dy a rozne spolky - tzemné, cechové, kultové a d'alsie.

V starsich dobéch sa v Rime nevyZzadovalo, aby korporaciu uznal $tat,
alebo jej aj priznal pravnu subjektivitu. Neskor, najma od konca republiky,

17V praci pouzivame terminy firma a korporéacia ako synonyma.
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Statna vrchnost spolky zakazovala, alebo si vyhradzovala pravo ich po-
volovat, pretoze neraz skizali na neziaducu politicka &innost alebo &in-
nost odporujtcu dobrym mravom (Rebro, Blaho, 2010).

Uz v ¢asoch Rima teda vznikol koncept préavnickej osoby, na ktorom je
postavena institacia firmy. Uz v tom case si spolo¢nost uvedomovala
vplyv koordinovanej spoluprace jednotlivcov vo forme korporacie na svo-
je okolie, a preto boli zavadzané rozne predpisy regulujace ich ¢innost.

Sacasny koncept korporacie sa zacal vyvijat v 17. storoci, ked' za apl-
ne prvé korporécie sa povazuje zaloZenie East India Company v roku
1600 v Anglicku anasledne Dutch East India Company v roku 1602
v Holandsku. St povazované za prvé korporacie, ktoré mali formu ak-
ciovej spolo¢nosti. Nasledny vyvoj prebiehal v niekolkych vlnach, pre
ktoré boli charakteristické urcité legislativne zmeny, ktoré postupne me-
nili formu tejto instittcie do sticasnej podoby.

V slovenskom zdkonodarstve je instittcia korporacie, teda firmy, za-
definovana v Obchodnom zdkonniku a mo6ze nadobtdat 4 formy: verej-
néd obchodna spolo¢nost; komanditna spolo¢nost; spolo¢nost s ru¢enim
obmedzenym; akciova spolo¢nost. Tieto pravnické osoby byvaja zakla-
dané za tcelom podnikania a dosahovania zisku. I ked’ zakon umoziuje
v obmedzenom rozsahu aj iny tcel. Osobitnou formou podnikania je
druZstvo, ktoré je spolo¢enstvom neuzavretého poctu osodb, zalozenym
za Ucelom podnikania alebo zabezpecovania hospodarskych, socidlnych
alebo inych potrieb svojich ¢lenov.18 Vstupom do EU sa slovensky prav-
ny poriadok rozsiril aj o tzv. nadnarodné formy podnikania - Eurdpske
zoskupenie hospodérskych zdujmov, Eurépsku spolo¢nost, Eurépske
druZstvo. Forma druZstva sa odliSuje od ostatnych pravnych foriem
podnikania v tom, Ze ciel'om jeho ¢innosti nemusi byt dosahovanie zisku
a druhym podstatnym rozdielom je, Ze vnatorné rozhodovanie prebieha
demokratickym rozhodovanim jeho ¢lenov.

Pravna definicia institacie firmy (¢iastocne svynimkou druzstva)
v sebe obsahuje zadefinované dva spoloc¢enské konflikty. Prvy spolocen-
sky konflikt zadefinovany v konstrukcii tejto instittcie je vzajomny vztah
vlastnikov a manazérov na jednej strane a zamestnancov na strane druhej.
Konflikt spoc¢iva v tom, ze o vSetkych hodnotach vytvorenych vo firme

18 § 221 ods. 1 Zbierka zdkonov SR 513 /1991 Zb. Obchodny zdkonnik.
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pocas jej fungovania, rozhoduja iba vlastnici a manazéri. Principom za-
mestnaneckého pomeru beZzného zamestnanca v klasickej komerc¢nej fir-
me je, Ze musi vytvorit vac¢siu hodnotu, ako je hodnota jeho odmeny za
vykonant pracu. Tato nadhodnota, nazyvana zisk, sa stava vlastnictvom
majitelov firmy. Tento proces je podla nasho nédzoru prvotnd redistriba-
cia vytvorenych hodnodt v hospodérstve. Redistribacia, ktora prebieha
prostrednictvom dani a Statneho rozpoctu je podla nasho nazoru dru-
hotna a korekéna redistribucia, ktord vsak prvotna koriguje len obme-
dzene. Definicia vnitornej konstrukcie firmy teda vytvara dve spolocen-
ské triedy, ktoré maja odlisné a protichodné zdujmy. Vstupuja do kon-
fliktu. V tomto momente treba zdoraznit, ze ide o konflikt vynuteny
pravnou definiciou instittcie. Bezny zamestnanec, ktory sa stane stucas-
tou vrcholového manazmentu, prejde zo dna na den radikalnou zmenou
zaujmov, ktoré musi napliiat a vstupuje do konfliktu so svojimi pred-
chédzajtcimi spolupracovnikmi.

Problém prvotnej redistribticie vytvorenych hodnoét v ramci instittacie
firmy je vel'mi dobre chdpany. Akousi reakciou nan je koncept maximal-
nej mzdy in$pirovany konceptom minimalnej mzdy. V novembri 2013
sa uskutoc¢nilo vo évajéiarsku referendum s otdzkou, ¢ obc¢ania sthlasia
so zavedenim maximdalneho rozdielu medzi najnizsimi a najvyssimi
mzdami vo firmach, kde maximalny rozdiel by bol stanoveny pomerom
1:12. Navrh bol odmietnuty 65,3 % hlasujtcich. Pricom podla podporo-
vatel'ov tohto navrhu by toto pravidlo malo vplyv iba na 0,3 % $vajciar-
skych firiem a priblizne 3 400 manazérov. V tomto pripade islo o pokus
prijat celondrodnd normu (zmena institacie firmy), ktorej dodrziavanie
by vynucoval $tat, ked’ze nie je mozné, aby v klasickej firme doslo k roz-
hodnutiu takéhoto charakteru demokraticky, a to z toho dévodu, Ze kla-
sickd firma nie je demokratickd institticia, prave naopak, je to institacia
totalitnd priamo zo svojej zdkonnej definicie, kde kla¢ové rozhodnutia
prijimaja vlastnici a vrcholovy manaZzment a tie st direktivne prendsané
na nizsie hierarchické stupne.

Druzstevna forma firmy ma odlisnt zakonnt definiciu a disponuje
demokratickymi nastrojmi pre vnatorné rozhodovanie. To mé& pochopi-
telne zasadny vplyv na charakter prijimanych rozhodnuti. Priklad zna-
meho baskického druzstevného podniku Mondragon Corporation to po-
tvrdzuje. Demokratickym sposobom prijimaji rozhodnutia o pouziti zisku
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na udrZanie zamestnanosti, o nevyplateni dividend, o zniZeni miezd, ¢i
pohybuje od 3:1 po 6 : 1, v niekol'kych pripadoch 9 : 1. Pre tplnost treba
dodat, ze aj druZstevné podniky najimajua zamestnancov, ktori nie st
¢lenmi druZstva a tym paddom nemajt rozhodovacie pravomoci. Pre ten-
to jav sa ujal termin problém degenerdcie druzstva (Kalmi, 2006).

Druhym predinstalovanym spoloc¢enskym konfliktom v zdkonnej de-
finicii firmy je tcel jej existencie, teda dosahovanie zisku. Kategoria zisku
ma viacero definicii, ale v zasade ide o to ziskat viac ako dat. Spolo¢nost
tento princip akceptuje na trovni firiem, nie vSak na trovni osobnych
vztahov. Spolo¢nost sa vsak sklada z konkrétnych jednotlivcov, a preto
je pozoruhodné, ze k jednému a tomu istému javu zaujima tplne proti-
chodné postoje. Tento predinstalovany spoloc¢ensky konflikt videl uz aj
Adam Smith, ktory vo svojom diele Bohatstvo ndrodov okrem iného hovo-
ri: ,Len zriedkakedy sa stretnii prislusnici rovnakého druhu podnikania,
i ked' to je len kvéli zdbave ¢i rozptyleniu, aby sa nakoniec ich rozhovor nesto-
cil na nejaké spolcenie proti spolocnosti alebo na vymyslanie nejakého sposo-
bu, ako zvysit ceny” (Smith, 1776, s. 116 - 117). Podl'a Miltona Friedmana
ma firma jedind spolo¢enskd zodpovednost a tou je zvySovanie svojich
ziskov. Ale dodava, Ze za predpokladu, Ze firma dodrZiava pravidla hry,
je zapojend do otvorenej a slobodnej sataze bez klamania a podvadzania
(Friedman, 1970).

Ekonomickd teéria konca 19. storocia a prvej polovice 20. storocia vy-
razne vyzdvihovala druzstevnictvo ako demokratizujtci prvok v eko-
nomike a ako instittcie, ktoré na rozdiel od klasickych kapitalovych spo-
lo¢nosti, naplitajad mnohé spolocenské ciele. Po druhej svetovej vojne,
kedy ekonomické tedria prechadza od institucionalneho pohladu na
ekonomiku k neoklasickej ekonémii, za¢ina ekonémia druZstevnictvo
v podstate ignorovat azekonomickej literatary sa takmer vytratilo
(Kalmi, 2006). Ekonémovia prvej polovice 20. storocia videli druzstva
ako organizécie, ktoré buda v budicnosti v ekonomike z hladiska jej
organizacného zlozenia prevlddat. Naopak neoklasicki ekonémovia dru-
hej polovice 20. storoc¢ia az po stcasnost, kedy druzstevnictvo je margi-
nalizované, vidia sticasné instituciondlne nastavenie ako viac-menej fixné
(Kalmi, 2006).
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Oba zdkonom predinstalované spoloc¢enské konflikty v konstrukcii in-
stitacie firmy maju pre spolo¢nost dalekosiahle dosledky. Vyraznym
faktorom v povahe dosledkov posobenia firmy na spolo¢nost je velkost
firmy, kedZe pyramidova $truktura tejto organizécie umoznuje relativne
stdlemu nizkemu poctu osob na vrchole pyramidy rozhodujtacim sposo-
bom ovplyviiovat zivot velkému poctu oséb pod vrcholom pyramidy
a zaroven zivot vonkajsieho prostredia, v ktorom posobi.

Svoju tlohu zohrava v ¢ase pozorovatelny sociologicky jav nazyvany
instituciondlny filter. Tento fenomén je vlastny pre organizécie hierar-
chickej povahy, kde obsadzovanie rozhodovacich pozicii v strukttre or-
ganizécie neprebieha demokratickou formou zdola nahor, ale tzv. vybe-
rom nasledovnikov zhora nadol. Osoby v rozhodovacej ¢asti organizacie
vyberaja svojich podriadenych a svojich nastupcov prostrednictvom fil-
tra hodnot a cielov organizacie a svojich osobnych. V ¢ase sa tento jav ma
tendenciu prejavovat urcitou formou pritvrdzovania - agresivnejsie,
bezohladnejSie sledovanie osobnych cielov acielov organizacie. Tato
zmena sa prejavuje prirodzene v dopadoch na okolitt spolo¢nost.

Rozsiahlost dopadov posobenia firmy na okolitt spolo¢nost urc¢uje
pad na spolo¢nost prostrednictvom svojich zamestnancov, prostrednic-
tvom ekologickych dopadov na prirodné prostredie, prostrednictvom
dodavatel'sko-odberatel'skych vztahov, prostrednictvom vztahov s vla-
dou a miestnou samosprédvou a podobne. Forma dopadov na spolo¢nost
je ovplyviiovana aj vlastnostami spolo¢nosti samotnej. Tie isté firmy sa
mozu spravat velmi odliSne v roznych krajinach, a to v zavislosti prave
od okolitej spolo¢nosti. Vel'ké nadnarodné firmy mavaja velmi odlisné
politiky voci vlastnym zamestnancom v rozvinutych krajinach a v rozvo-
jovych krajindch, odlisné standardy ochrany prirodnych zdrojov ¢i zne-
¢istovania. Pri snahe o maximalizaciu zisku idda vZdy na hranicu limitov
prostredia, v ktorom operuji. Firma Nestlé, jedna z najvacsich potravi-
nérskych korporédcii na svete, vnovembri 2015 verejne priznala, Zze
v Thajsku vyuziva otrockt pracu. Firma Nestlé tiez aktivne propaguje
privatizaciu vody. Jej najvyssi predstavitelia sa opakovane vyjadruja, ze
voda nie je zakladné 'udské pravo, a ze by mala byt privatizovana. Ve-
rejné ohlasovanie takychto cielov znamend, ze firma pravdepodobne
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podniké aj lobistické aktivity v tomto smere. Pripadna legislativna zmena
smerom k privatizécii vody by mala d’alekosiahle dopady na spolo¢nost.

Prikladov vaznych spolo¢enskych a ekologickych konfliktov a skod
vyplyvajtcich zo samotnej pravnej definicie instittcie firmy je velké
mnozstvo.

LRI R

Institucionalny vyvoj v spolo¢nosti je zvycajne velmi pomaly, pretoze
savisi s vyvojom spoloc¢enskych hodnét a ideoldgii a s vyvojom spolo-
cenského poznania. Preto je institucionalna konstrukcia spolo¢nosti zvy-
¢ajne vnimand vel'mi staticky. Radikalne zmeny instittcii, ktoré sa zvy-
¢ajne oznacuju ako revoltcie, moézu vsak prebehnut i v relativne kratkom
¢ase. Modernd historia instittcii slaziacich na konfiskaciu vytvorenych
hodnot jednou skupinou populécie druhou skupinou - otroctvo, nevol-
nictvo, poddanstvo, sikromné firma, neustaly boj o ich zmenu, zrusenie
¢i naopak zachovanie, ilustruje ich fundamentélnu doéleZitost pre spoloc-
nost. Ich histéria taktiez ilustruje vyvoj spoloc¢enskych ideolégii v prie-
store i Case.

Instittcie v spolo¢nosti zohravaju rozhodujtacu dlohu a vyrazne for-
muja kazdodenny Zivot kazdého ¢lena spoloc¢nosti. Je preto Ziadtce kri-
ticky pristupovat k ich pdsobeniu a kontinuélne ich podl'a potrieb a zauj-
mov spolo¢nosti predefinovavat.

Nézory jedinca st utvarané jeho pozorovanim okolitého sveta a inter-
akciou s nim. Nie st v8ak vytvarané samotnymi pozorovanymi objektmi
ajavmi, ale interpreta¢nou maticou, ktort tvoria spoloc¢enské hodnoty
prostredia, pomocou ktorych jedinec pozorované javy a objekty interpre-
tuje a vyhodnocuje. Kritické vnimanie institacii spolo¢nosti je preto za-
vislé od hodnot spolo¢nosti.

V nasom stacasnom prostredi je kumulovanie hmotného majetku vni-
mané ako cnost, prestiz, tspech. V kriminalistike je motiv konania cha-
pany ako vnutorna pohnatka a pri¢ina konania je externy faktor. V tomto
kontexte existencia neobmedzeného stikromného vlastnictva je externy
faktor, ktorym spolo¢nost umoziuje jednotlivcovi kumulovat majetok
v neobmedzenej miere a zaroveri mu poskytovat aj jeho ochranu. Moti-
vom kumuldcie majetku st osobné vyhody, ktoré naakumulované bohat-
stvo prinasa, predovsetkym moc a moct. Pricom spdsob kumulacie moze
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prebiehat legalnymi, nelegdlnymi, nelegitimnymi, nemoralnymi spo-
sobmi. PredovSetkym prostrednictvom ndstroja institicie sukromnej
firmy.

Sktimanie institacie stkromného vlastnictva a institacie stkromnej
firmy sme uchopili so zameranim sa na kl'd¢ové problémy ich konstruk-
cii vo védzbe na okolitt spolo¢nost a prirodné prostredie. Kratkym histo-
rickym kontextom sme chceli upozornit na relativnost existencie tychto
institacii napriek zdaniu ich nemennosti. V nasledujtcich ¢astiach pre-
skimame vybrané spolocenské javy, ktoré st nasledkami existencie
skiimanych institacii.
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4 SPOLOCENSKE JAVY VYPLYVAJUCE ZO ZAKLADNEHO
INSTITUCIONALNEHO NASTAVENIA SPOLOCNOSTI

4.1 Vyvoj prijmovej a majetkovej nerovnosti

Prijmova a majetkova nerovnost je povaZovana za akysi motor snaze-
nia jednotlivcov. Rozdielnost v prijmoch v zavislosti od typu povolani
a postavenia v hierarchii institacii je povazovana za prirodzend, odraza-
jacu rozdielny stupeti ndroc¢nosti prace, zodpovednosti, rizika a podobne.
Socidlna mobilita, teda presun z jednej prijmovej a majetkovej skupiny do
vysSej, je povazovand za zdroj motivacie jednotlivcov v snazeni a kreati-
vite, z ¢coho ma mat prospech celd spolo¢nost. Je isté, ze pre urcita cast
spolo¢nosti toto tvrdenie plati. AvSak histéria ukazuje, Ze motivmi
k poctivej praci, snazeniu, tvorivosti ¢i badaniu mézu byt aj iné faktory
nematerialnej povahy.

V zasade urcita prijmova a majetkova nerovnost spolo¢nost bez vaz-
nejSich problémov akceptuje. Velké a extrémne majetkové a prijmové
nerovnosti spdsobuji v spolo¢nosti cely rad problémov, ktoré moéozu
kulminovat do vaznych spolo¢enskych konfliktov nasilnej povahy, k re-
voltciam, k ob¢ianskym vojnam. Uroven stéasnej prijmovej a majetkovej
nerovnosti globalnej a vo vacsine krajin sveta dosahuje prave tato hrani-
cu, kedy hrozia vazne konflikty.

Vysokt prijmova a majetkova nerovnost vnimaja sektory spolo¢nosti
v tej spodnej casti jej Skaly ako nespravnu a nespravodliva. Nerovnost je
vysledkom spolo¢enskych pravidiel. Nie je spdsobena prirodnymi za-
konmi, ktorym sa ¢lovek musi prisposobit. Preto sa nespokojné sektory
spolo¢nosti dozaduju zmeny spoloc¢enskych pravidiel. Vnimanie extrém-
nej nerovnosti ako nespravodlivosti vyplyva z biologickej podstaty I'ud-
skej bytosti. Kazdé I'udské telo disponuje urc¢itym a obmedzenym obje-
mom Zivotnej energie. TG premieria na pracu - tvorbu hodno6t materiél-
nej a nemateridlnej povahy. Pri vSetkych Iudoch, ktori st po fyzickej
a psychickej stranke schopni vykonavat nejaky typ prace, je sice objem
disponibilnej Zivotnej energie na pracu rozdielny, tieto rozdiely vsak nie
st extrémne. Preto vyrazne odlisné odmerovanie pri urcitych typoch
prace je vnimané ako nespravodlivé, pretoZze nie je spdsobené vyrazne
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odlisnym disponibilnym fondom Zivotnej energie, ale spoloc¢enskymi
pravidlami.

Vnimanie nerovnakej odmeny za v podstate podobne vydanu energiu
je vlastné aj primatom. V roku 2003 bola v ¢asopise Nature publikovana
préca od S. F. Brosnanovej a F. B. De Waala s nazvom Mornkeys reject une-
qual pay.'® Autori prace vo svojich pokusoch zistili, Ze primaty vnimaja
térovost podobne ako l'udia. Pri pokusoch s opicami druhu Malpy hne-
dej zistili, Ze tieto priméty odmietaji prijat hor$iu odmenu za rovnaky
ukon, pokial vidia, Ze iny ¢len skupiny dostal odmenu lepsiu. Pokus
spocival v podani malého kamienka opici, ktora ho nasledne vratila vy-
skumnikovi. Za vratenie kamienka opica dostala odmenu vo forme kus-
ka uhorky. Dve opice v susediacich malych klietkach, do ktorych si vza-
jomne vidia a vzajomne sa poznaji, opakuji rovnaky tkon bez problé-
mov 25-krat za sebou za predpokladu, Ze kazda dostane rovnaka odme-
nu. V momente kedy jedna z opic zacala dostavat ako odmenu hrozno,
druhé opica odmietala prijimat uhorku a vyjadrovala nespokojnost. Este
vyraznejsia bola reakcia, ak jedna z opic dostala hrozno bez nutnosti vy-
konat nejaky tukon. Autori tejto stadie nepriamo potvrdili, Ze vnimanie
férovosti odmeniovania uludi vyplyva z biologickej podstaty ¢loveka,
a je preto prirodzené.

Skimanim prijmovej a majetkovej nerovnosti sa zaobera mnoho
vyznamnych instittcii a odbornikov, a preto k tejto problematike existuje
vel'ké mnozstvo vedeckych prac a publikacii. Pre tcely tejto préce je pod-
statné zachytit trendy jej vyvoja a jej sticasny stav.

Graf 10 zachytédva trend rastu vzajomného pomeru odmien za pracu
vykonnych riaditelov a beznych zamestnancov v USA od roku 1965 do
roku 2014.

19V preklade Opice odmietajii nerovnakii odmenu.
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Grafl0:
Vzajomny pomer zarobkov vykonnych riaditel'ov a beznych zamestnancov v USA
v rokoch 1965 a 2014
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Prameri: Mishel a Davis (2015).

Pomer medzi odmenami vykonnych riaditelov a beznych zamestnan-
cov bol v roku 1965 20 : 1. Pomaly ale stabilny rast tohto pomeru zacal
prudko rast v 90-tych rokoch. Svoj vrchol 376 : 1 dosiahol v roku 2000,
kedy vykonni riaditelia zarobili za jeden den viac ako bezny zamestna-
nec zarobil za cely rok. V roku 2014 bol tento pomer 303 : 1 v rasticom
trende, ktorému predchadzal pokles v rokoch vrcholenia globalnej eko-
nomickej krizy. Avsak aj pri najvac¢sich poklesoch tohto pomeru po roku
2000 bol vzdy niekol'konasobne vyssi ako v 60-tych, 70-tych a dokonca aj
80-tych rokoch minulého storoc¢ia. Od roku 1979 do 2014 o inflaciu oSet-
reny prijem vykonnych riaditelov vzrastol 0 997 %. Tento narast je tak-
mer dvojnasobny oproti rastu akciovych trhov za rovnaké obdobie. A je
podstatne vyssi ako 10,9% rast prijmov bezného zamestnanca v rovna-
kom obdobi.

Negativny trend vyvoja prijmovej nerovnosti ilustruje aj vyvoj prie-
mernych prijmov beznych pracovnikov v USA v porovnani s vyvojom
celkovej cistej produktivity prace. Na grafe 11 vidime, Ze trend rastu
produktivity prace a trend rastu priemernej mzdy bezného pracovnika
isli od roku 1948 do roku 1972 v podstate rovnakym tempom. Od roku
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1973 pozorujeme miernejsie pokracovanie rastu produktivity prace,
avs$ak rast priemernej hodinovej mzdy sa v podstate zastavil a pri nastu-
pe neoliberélnej politiky Ronalda Reagana v USA a Margaret Thatche-
rovej vo Velkej Britanii v 80-tych rokoch, zacala priemerna hodinova
mzda dokonca klesat. Stapajtci trend opit obnovila az v druhej polovici
90-tych rokov. Avsak ani tento obnoveny rast hodinovej mzdy nedosahu-
je dynamiku rastu produktivity prace.

Grafll:
Vyvoj rastu produktivity prace a vyvoj rastu priemernej hodinovej mzdy bezného
pracovnika v % v USA v obdobi rokov 1948 az 2014
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Pozndmka: Krivka rastu priemernej hodinovej mzdy (vratane odmien) v % zachytava len mzdy beznych,
teda neveducich pracovnikov vo vyrobnej sfére v sikromnom sektore. Krivka rastu ¢istej produktivity
zachytava Cistd produktivitu za celd ekonomiku ako rast produkcie tovarov asluZzieb na jednu od-
pracovant hodinu.

Prameri: Bivens a Mishel (2015).

Bivens a Mishel (2015) tvrdia, Ze jednym z dévodov zmeny vyvoja
tychto dvoch trendov je pokles podielu prijmov z prace oproti prijmom
z kapitalu. Teda inymi slovami majitelia firiem si z vyprodukovanych
hodnot bera vacsi podiel.
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Grafl2:

Porovnanie vyvoja prijmovej nerovnosti v USA s priemerom vyvojov prijmovej
nerovnosti v tyroch eur6pskych krajinach (Vel'ka Britania, Franctazsko, Nemecko,
Svédsko) v obdobi rokov 1900 az 2010 v %
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Prameri: Thomas Piketty - Capital in the twenty-first century (2014).

Graf 12 zobrazuje podiel horného decilu populécie podla prijmu na
celkovych prijmoch v spolo¢nosti. Ako je vidiet v grafe pokles nerovnosti
zacal v oboch regiénoch v podobnych trendoch po velkej hospodarskej
krize v 30-tych rokoch a v zdsade pokracoval az do 70-tych rokov. V USA
dochadza k zlomu v roku 1970 a v Eurépe v roku 1980 a prijmova nerov-
nost zacala opat rast, pricom v USA vel'mi prudkym tempom a dosahuje
uz vyssie hodnoty ako v 20-tych rokoch 20. storocia.

Rekordne rasttca prijmova nerovnost v USA ma pre cely svet vel'ké
dosledky, kedze Spojené staty st svetovd velmoc a do znacnej miery
urc¢uju globalnu politiku. Postavenie USA ako svetovej velmoci ilustruje
aj graf 13.
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Grafl3:
Svetové bohatstvo podla populacie a svetovych regionov v roku 2015
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Prameri: Credit Suisse Global Wealth Databook (2015).

Regioén Severnej Ameriky pokryva aj Kanadu. T4 méa vsak iba pribliz-
ne 1/10 obyvatel'stva Spojenych Statov a jej podiel na bohatstve tejto casti
sveta je maly. Region Severnej Ameriky ma 37 % svetového bohatstva,
teda viac ako 1/3, pricom v tomto regione zije iba 6 % celkovej populacie
Zeme. Eurépa ma priblizne 12 % svetovej populécie a 30 % svetového
bohatstva. Latinska Amerika a Afrika st tradi¢ne najchudobnejsie oblasti
sveta.

Stupen koncentracie bohatstva v Severnej Amerike ilustruje aj graf 14,
kde vidime, Ze Spojené $taty maja zd'aleka najviacsi pocet 'udi vo vyso-
kych majetkovych pasmach. VSetky ostatné krajiny z rebricka 20 krajin
s najvacsim poctom velmi bohatych Tudi za Spojenymi $tatmi d'aleko
zaostavaju.
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Grafl4
Pocet 'udi s velkym majetkom v 20 krajinach v roku 2015

USA E=

=0 |

Cina

Velka Britania
Nemecko
Svajtiarsko
Francuzsko
Taliansko
Japonsko
Kanada

Taiwan
India
Australia
Rusko
JuZna Kérea
Hong Kong
Brazilia
Svédsko
Spanielsko
Indonézia
Turecko

EEHHHHHHHHHQHHQEHQQ

T T T T T T T
N N N N N N N N
%QQ QQQ X \) QQQ X \) QQQ %QQ QQQ
N N v Vv ) >

o

O N
\) N
&OQ 00

N
S

&

N
N

Q)Q

050 - 100 mil. USD  E100 - 500 mil. USD  O500 mil. - 1 mid. USD W >1 mld. USD

Prameri: Credit Suisse Global Wealth Databook (2015).

Vyvoj rozdelenia bohatstva z celosvetového pohladu v obdobi po
vrcholeni globalnej krizy zachytavaja tabulka 4 a graf 15. Z tdajov vi-
dime, Ze trend prehlbovania globélnej nerovnosti pokracuje. Vzrastol
podiel T'udi, ktorych majetok je menej ako 10000 USD, ato v kazdom
roku. Klesol podiel I'udi tzv. strednej triedy a podiel I'udi s majetkom od
100 000 USD do 1 mil. USD zaznamenal striedavy vyvoj. Podiel I'udi
s majetkom vys$$im ako 1 mil. USD vsak sttpol. Celkovo mdzeme konsta-
tovat, ze ubtuda l'udi v strednej triede a pribtida l'udi v najnizsej majetko-
vej skupine. Zaroven nardstol podiel I'udi v najvyssej majetkovej skupine.
Bohatstvo v rokoch 2010 az 2015 sa jednoznacne prestvalo od chudob-

nych smerom k bohatym.
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Tabulkad4:
Podiel vybranych majetkovych pasiem majetku na celkovom bohatstve sveta
v rokoch 2010 az 2015 v %

Majetkové pasmo v USD 2010 2011 2012 2013 2014 2015
<10 000 68,4 67,6 69,3 68,7 69,8 71,0
10 000 - 100 000 23,5 23,6 22,5 22,9 21,5 21,0
100 000 - 1 mil. 7,5 8,2 7,5 7,7 7,9 74
> 1 mil. 0,5 0,5 0,6 0,7 0,7 0,7

Prameri: Global Wealth Report, Credit Suisse za roky 2010 az 2015.

Grafls:
Trendy vyvoja podielu vybranych majetkovych pasiem na celkovom bohatstve
vo svete v rokoch 2010 az 2015 v %
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Prameri: Credit Swiss, graf spracovany z tdajov v tabulke 4.

Graf 16 zobrazuje stav globalnej pyramidy rozdelenia bohatstva
v roku 2015 aj v absoltatnych hodnotach. Vidime, ze l'udi vlastniacich

.....

Vlastnia spolu majetok v hodnote 112,9 bilionov USD, ¢o je spolu viac
ako 45 % svetového bohatstva. Naproti tomu 71 % dospelych lI'udi na
svete, ktori maji majetok mensi ako 10 000 USD, spolu vlastni iba 3 %

svetového bohatstva.
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Grafleé:
Globilna pyramida bohatstva v roku 2015 podl'a majetkovych pasiem
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Prameri: Credit Suisse Global Wealth Databook (2015).

Pre uplnejsi obraz o prijmovej a majetkovej nerovnosti je potrebné
konkrétnejsie analyzovat struktiru najmajetnejSej casti pyramidy bohat-
stva. Je velky rozdiel disponovat majetkom milion, ¢i niekol'ko miliénov
a majetkom v miliardach dolérov. Vplyv na spolo¢enské rozhodovanie je
v pripade miliardarov mnohonasobne vyssi. Takyto podrobnejsi pohlad
vidime v grafe 14. Uplne na $pici majetkovej pyramidy s osoby, ktorych
majetok sa pohybuje v miliardach. Celosvetovo resSpektovand organizacia
Oxfam, ktora sa zaoberd aj problémami nerovnosti, chudoby, klimatic-
kymi zmenami a d'al$imi zdvaznymi problémami sti¢asnosti, upozortiuje
vo svojich publikdciach o majetkovej a prijmovej nerovnosti, predovset-
kym na extrémnost naakumulovaného bohatstva tych najbohatsich I'udi
planéty. V grafe 17 vidime, Ze prvych 80 miliardarov sveta takmer
zdvojnasobilo svoj majetok za obdobie rokov 2000 az 2014, pri¢om v roku
2014 velkost ich majetku prevysila majetok celej spodnej polovice sveto-
vej populécie na majetkovej skale.
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Grafl7:

Trend vyvoja vel'kosti bohatstva spodnej polovice svetovej populacie a trend
vyvoja vel'kosti bohatstva 80 najbohatsich l'udi sveta a ich vzajomny vztah

v obdobi rokov 2000 az 2014
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Prameri: Oxfam - Having it all and wanting more (2015).

Grafls:
Pocet miliardarov, ktorych majetok spolu predstavuje rovnaké bohatstvo
ako bohatstvo spodnej polovice celosvetovej populacie v rokoch 2010 az 2014
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Prameri: Oxfam - Having it all and wanting more (2015).
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V grafe 18 vidime, Ze kym v roku 2010 celkovy majetok 388 miliarda-
rov bol rovnaky ako majetok spodnej polovice svetovej populécie na ma-
jetkovej skale, v roku 2014 to bolo uz iba 80 miliardarov, ktori spolu dis-
ponovali takym majetkom. Koncentracia bohatstva na samotnej Spicke
majetkovej pyramidy dosahuje historickych trovni, ktoré st pre bezného
¢loveka len velmi tazko predstavitelné.

Sacasny stupent prijmovej a majetkovej nerovnosti je merany predo-
vSetkym podla pasiem v absolatnych sumach ¢i relativne porovndvanim
vzajomnych pomerov jednotlivych decilov celkovej prijmovej ¢i majetko-
vej skaly. Pre lepsie pochopenie Girovne nerovnosti je potrebné vnimat
udaje v kontexte bezného Zivota jednotlivca. V slovenskej realite prijmo-
vej a majetkovej nerovnosti, ktora je z hladiska globalnej nerovnosti niz-
ka, mozeme ilustrovat jej velkost porovnanim vysky priemernej mzdy
a velkosti majetku niekol'ko malo najbohat$ich obyvatelov Slovenska.
Priemernd mesa¢nd mzda v roku 2014 v SR predstavovala 858,- EUR,
pricom takmer 60 % obyvatel'ov Slovenska ttto hranicu mesa¢nej mzdy
v roku 2014 nedosahovala.?’ Podl'a beznych medidlne dostupnych infor-
macii medzi najbohatsich ob¢anov Slovenska v roku 2015 patrili napri-
klad: Ivan Chrenko (HB Reavis) 730 mil. EUR; Jaroslav Has¢ak (Penta)
530 mil. EUR; Milan Filo (Mondi SCP) 510 mil. EUR; Jozef a Patrik Tka-
¢ovci (J&T) 440 mil. EUR; Martin Kasik (Odyssey 44, byvaly spolumajitel
Penta) 430 mil. EUR; Ivan Jakabovi¢ (J&T) 425 mil. EUR; Miroslav Trnka
(ESET) 410 mil. EUR; Rudolf Hruby (ESET) 390 mil. EUR. Spolu priznany
majetok tychto 9 I'udi bol priblizne 3,865 mld. EUR. Tato suma by stacila
na vyplatenie 4 504 662 mesa¢nych priemernych miezd vo vyske 858,-
EUR. Stredna dizka zivota na Slovensku bola v roku 2012 76,2 rokov.
Majetok tychto 9 I'udi by teoreticky stacil na vyplacanie sti¢asnej prie-
mernej mzdy po celt dizku Zivota az 59 116 Tud’'om. Oficidlny pocet oby-
vatelov mesta Martin v roku 2014 bol 56 053 obyvatelov. Prijmovi
a majetkovt nerovnost na Slovensku v stic¢asnosti by sme teda mohli ilu-
strovat’ tak, Ze majetok 9 I'udi, ktori patria k tym najbohat$im a st v za-
sade medidlne zndmi, by teoreticky stacil na vyplacanie priemernej me-
sac¢nej mzdy kazdému jednému obc¢anovi mesta Martin po obdobie 76
rokov. Alebo inak povedané, celé mesto Martin, kazdy jeden jeho obc¢an,

20 Statisticky tGrad SR.
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by musel odovzdéavat hodnotu svojej prace 76 rokov, teda po cely svoj
zivot, aby vygenerovali majetok tychto 9 obcanov SR.

Mimoriadne podrobne sa vyvojom prijmovej a majetkovej nerovnosti
zaoberd franctizsky ekoném Thomas Piketty vo svojej knihe Kapitdl v 21.
storoci. Jej vyvoj skimal predovsetkym na priklade Franctizska a USA
a niekol'kych d'alsich krajin, historicky kapitalistickych po celé skamané
obdobie. Pocas 20. storocia boli obdobia, kedy nerovnost klesala a obdo-
bia, kedy opat sttpala. Svet je od 80-tych rokov opat v obdobi rasticej
nerovnosti, ktora v stcasnosti dosahuje rekordnych tirovni.

Oishi, Kesebir a Diener vo svojej stadii Prijmovd nerovnost a stastie?!
skiimanim dét spolocenskych prieskumov v USA v rokoch 1972 az 2008
zistili, Ze v priemere boli ob¢ania USA v obdobiach s mensou prijmovou
nerovnostou Stastnejsi ako v obdobiach vysokej prijmovej nerovnosti.
Rovnaky vztah ukazovalo vnimanie spravodlivosti a vSeobecnej dovery
v spolo¢nosti. Sticasna Groven nerovnosti spésobuje mimoriadne zavaz-
né spolocenské problémy a ohrozuje spolocensku stabilitu.

4.2 Vyvoj velkosti korporacii

Korporécie st hierarchické instittcie typu absolutistickych monarchii,
kde rozhodovaci proces prebieha direktivnou formou zhora nadol. Ide
o indtitdciu s kolektivnym snazenim avsak nie s kolektivnym rozhodo-
vanim. Vel'kost korporacie po akejkolvek stranke - pocet zamestnancov,
dosahovany zisk, trhova hodnota firmy, vyska aktiv - je mimoriadne
vplyv na spolo¢nost a prirodu, pozitivny ¢i negativny. V kazdom pripa-
de vsak tento vplyv determinuji predovsetkym zdujmy poctom uzkej
skupiny jednotlivcov - vlastnici a vrcholovi manazéri, ktori rozhoduja
akym sposobom sd vyuzivané prirodné a I'udské zdroje.

Z ekonomickej tedrie vieme, Ze jednotlivé segmenty v trhovej ekonomi-
ke mézu byt prostredim s dokonalou konkurenciou alebo nedokonalou
konkurenciou - monopol, oligopol, monopolisticka konkurencia. To, aky
charakter maji segmenty v ekonomike, urcuje teda vel'kost a pocetnost
firiem v segmente posobiacich. Z tedrie rovnako vieme, Ze v prostredi
dokonalej konkurencie firmy z dlhodobého hladiska nedosahuja zisk.

21V anglickom jazyku Income inequality and happiness.



65

Preto ich prirodzenou snahou, ked'ze ucelom ich existencie je dosahova-
nie zisku, je snaha o ziskanie dominantného postavenia vo svojom seg-
mente, v idedlnom pripade dosiahnut monopol s cielom zisk maximali-
zovat. Pri tejto snahe o maximaliziciu zisku firmy v ¢ase rasta a v su-
¢asnosti vdc¢sina segmentov ekonomiky je oligopolného charakteru.

Oligopolna strukttra ekonomiky moze mat pre ekonomiku a spoloc-
nost mnozstvo negativnych efektov, a preto existovali uz v minulosti
zakony, ktoré poskytovali spolo¢nosti nastroje, ako prilis vel'ké firmy
regulovat, pripadne ich rozdelit. Tieto zdkony st zvycajne oznacované
ako anti-trustové zdkony, protimonopolné zédkony ¢i zakony na ochranu
hospodérskej sutaze. Historicky velmi vyznamnym zédkonom z tejto ob-
lasti bol zakon v USA zroku 1890 nazyvany ako Sherman Antitrust Act,
ktorym sa zakazovali urcité praktiky firiem, ktoré obmedzovali hospo-
darsku sataz, predovsetkym kartelové dohody. Uz v 19. storoc¢i bola
otazka vel'kosti sukromnych firiem a ich vplyvu na ekonomiku a spoloc-
nost vel'mi dobre chdpana.

Velkost firiem je z hl'adiska ich vplyvu na spolo¢nost klacov4, a preto
jej analyza poskytuje doleZité poznatky o vazbach a stavislostiach v stc¢asnej
spolocnosti a predovsetkym vo vdzbe na globalnu ekonomicka krizu.

Pre analyzu vyvoja vel'kosti korporacii sme pouzili tdaje ¢asopisu
Forbes, ktory od roku 1955 zostavuje kazdoroc¢ne rebricek FORTUNE
500, v ktorom hodnoti 500 najvé&csich firiem v USA z hladiska ich zisko-
vosti, vel'kosti aktiv, trhovej hodnoty firmy a objemu predaja.??

Na grafe 19 vidime rast vysky aktiv 20 firiem rebricka Fortune 500
zoradeného podla vysky aktiv. Vidime, Ze rast vysky aktiv mal mier-
ne stapajaci trend, ktory sa prudko zmenil zac¢iatkom 90-tych rokov.
V roku 2015 dosiahli aktiva prvej dvadsiatky spolu vysku 21 028 mld.
USD, pricom v roku 2005 to bolo 11 431,89 mld. USD avroku 1995
3 274,13 mld. USD. Za obdobie 2005 az 2015 sa vyska aktiv najvacsich fi-
riem v USA zdvojnasobila, teda i8lo o ro¢ny rast priblizne o necelych 10 %.
20 najvacsich firiem v USA zvysilo svoje aktiva takmer 3,5 nasobne. Tento
vyrazny rast v 90-tych rokoch vidime aj v grafe 19, kedy krivka indexu

22V rebri¢ku Fortune 500 st zahrnuté len firmy, ktorych akcie je mozné kuapit na burze.
Z toho doévodu rebricek neobsahuje firmy ako napriklad Cargill, Koch Industries, Mars, Dell,
PWC, Bechtel a mnohé d'algie vel'ké korporacie.
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rastu aktiv prudko vzrastla. Absolatne hodnoty a index rastu aktiv naj-
vacsich firiem v USA vidime v tabul'ke 5.

Grafl9:
Velkost aktiv prvych 20 firiem s najviacsimi aktivami rebricka Fortune 500
v mld. USD v rokoch 1955 az 2015
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Prameri: Spracované z adajov Fortune 500, Forbes.

Tabulkab:
Vyska aktiv a index ich rastu 20 najvicsich firiem podla vysky aktiv rebricka
Fortune 500 v obdobi rokov 1955 az 2015 v mld. USD

Rok Aktiva 20 najvicsich firiem USA Index rastu
1955 41,19

1960 62,69 1,52
1965 84,38 1,35
1970 136,83 1,62
1975 218,72 1,60
1980 363,65 1,66
1985 571,87 1,57
1990 1 084,51 1,90
1995 3274,13 3,02
2000 6 879,81 2,10
2005 11 431,89 1,66
2010 15 434,04 1,35
2015 21 028,00 1,36

Poznimka: Vd'aka akvizicidm sa v prvej dvadsiatke objavuje za rok 1995 banka Chase Manhattan Group
dvakrat a podobne aj Citibank/Citigroup. Pre nejednoznacnost sme pre tcely tejto prace nahradili nizsie
postavenie obidvoch pripadov v rebri¢ku tidajmi nachddzajticimi sa na 21. a 22. mieste.

Prameri: Vypocty autora spracované z tdajov Fortune 500, Forbes.
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Graf20:
Index rastu vel'kosti aktiv prvych 20 firiem s najviéSimi aktivami rebricka Fortune
500 v mld. USD v rokoch 1955 az 2015
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Prameri: Vypoéty autora spracované z tidajov Fortune 500, Forbes.

Tempo rastu vel'kosti korporécii je potrebné uviest do Sirsieho kontex-
tu. V predchadzajtcej casti prace v grafe 10 sme videli rast odmien vy-
konnych riaditelov korporacii a v grafe 11 tempo rastu priemernej hodi-
novej mzdy beznych pracovnikov v USA. Z porovnania jednoznacne
vyplyva, Ze tempa rastu aktiv najvacsich firiem a tempd rastu odmien
vykonnych riaditelov st podstatne vyssie ako tempo rastu priemernej
mzdy bezného pracovnika.

Velmi vyraznt zmenu v tempe rastu aktiv 20 najvacsich firiem v USA
v 90-tych rokoch moézeme vysvetlit prienikom finanénych instittcii do
tohto rebricka a vyraznym faktorom v 90-tych rokoch boli akvizicie vo
finanénom sektore. Do$lo k niekolkym velmi délezitym spojeniam -
v roku 1991 Chemical bank akvirovala Manufacturers Hanover a ta zas
vroku 1995 Chase Manhattan Bank, ¢i zltacenie Citicorp s Travellers
Group v roku 1998 a mnohé dalsie. Najvécsia vina zlucovania velkych
finan¢nych instittcii prebehla v obdobi rokov 1993 az 2000 pocas dvoch
obdobi prezidentovania Billa Clintona. V tomto obdobi doslo k mnohym
deregula¢nym legislativnym zmenam, medzi ktorymi najviac vyc¢nieva
zruSenie zdkona nazyvaného Glass-Steagall v roku 1999. Tento zdkon,
povodne prijaty v roku 1933, nariadil bankam posobiacim v USA v tom
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¢ase oddelit aktivity klasického komer¢ného bankovnictva a aktivity in-
vestiéného bankovnictva do oddelenych firiem. Bol priamou reakciou na
hospodarsku krizu toho obdobia a jeho cielom bolo zabranit krachu vel-
kych bank z dévodu ich investi¢nych aktivit, ktoré potom spuastaju fi-
nancna krizu.

Tabulka 6 zobrazuje prva dvadsiatku rebri¢ka v Struktare oblasti
podnikania. Z tabul'ky jednoznac¢ne vidime, Zze az do polovice 80-tych
rokov dominovali prvej dvadsiatke najvacsich firiem v USA, ¢o sa tyka
velkosti aktiv, vyrobné firmy automobilového priemyslu, chemického
priemyslu, ropné spolo¢nosti, oceliarne a telekomunikac¢né firmy. Od
90-tych rokov prvej dvadsiatke uz zacinaja dominovat firmy z oblasti
bankovnictva, finan¢nictva a poistovnictva. Obdobie neoliberalizmu
a deregulacie sa prejavilo aj v zmene $truktary najvacsich firiem v USA
jednoznacne zacali dominovat finan¢né korporacie.

Konsolidacia finanéného sektora za poslednych 30 rokov vytstila do
stavu, Ze globdlnemu finanénému systému dnes dominuje len niekol'ko
desiatok velkostou bezprecedentnych trans-naciondlnych korporécii.
Sacasny finanény systém je v podstate niekolko vzdjomne prepojenych
kartelov, ktoré si medzi sebou rozdeluju trh a vyuzivaja svoju vel'kost na
blokovanie konkurencie (Luyendijk, 2013).

Tabulkaé:

Prvych 20 najvicsich korporacii v USA podla vysky aktiv rebricka Fortune 500
v rokoch 1955 az 2015

Por. 1955 1965 1975 1985
1 Exxon Exxon Exxon Exxon
* | Mobil Mobil Mobil Mobil
5 General General General General
" | Motors Motors Motors Motors

Ford Motor | Texaco IBM Ford Motor

4 DuPont Ford Motor | Mobil
Prudential

5. | Mobil Texaco Mobil Ins. Co. of
America

Z- Mobil IBM Texaco Coinzie]
Motors

B Guifoil | Gulfoil  |Guifoi | Shevron-  [General
Texaco Electric

General
Electric
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Por. 1955 1965 1975 1985
8. | Texaco o o Ford Motor
Texaco Texaco
General ITT
o Electric Industries LASEED
10 Chevron IBM General General General Prudential
* | Texaco Electric Electric Motors Financial
General
11. | Amoco Amoco Amoco DuPont .
Electric
General . Prudential | Berkshire
12. 1 CBS Electric =ELO) Financial Hathaway
Union Atlantic .
13. Carbide DuPont Chrysler Richfield MetLife
. .. Tenneco Marathon .
14. | Sinclair Oil | Chrysler Automotive | Ol MetLife
15 Conoco- Atlantic Tenneco
* | Phillips Richfield Automotive

Shell Oil Shell Oil BP America

Citgo Petro- Conoco- Exxon
17. leum DuPont Phillips Ford Motor
. Hartford
. Union ITT ITT . .
[ Shell Oil Carbide Industries | Industries Fmapaal
Services
Conoco- Dow
19. | Chrysler il Chemical Sunoco
20 ﬁi‘;’;ﬁff T Union Occidental
B Industries | Carbide Petroleum
tional
Vysvetlivky:

Ropa a plyn Poistovnictvo

Chemicky
priemysel

Technologické Vyroba dlhodobého

Kongl: a 3 ; 2
onglomerat zariadenia spotrebného tovaru

Pozndmka: Vd'aka akvizicidam sa v prvej dvadsiatke objavuje za rok 1995 banka Chase Manhattan Group
dvakrat a podobne aj Citibank/Citigroup. Pre nejednoznacnost sme pre tcely tejto prace nahradili nizsie
postavenie obidvoch pripadov v rebri¢ku tidajmi nachddzajticimi sa na 21. a 22. mieste.

Prameri: Vypoéty autora spracované z tidajov Fortune 500, Forbes.
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Pri pohlade na globélny rebricek firiem Global 500 ¢asopisu Forbes
podla velkosti aktiv za roky 2006, 2010 a 2015 - tabulka 7, vidime ob-
dobnt situaciu ako v pripade USA. V tomto obdobi sa na prvych 20
miestach umiestnili ¢isto korporacie z finanéného sektora - banky, inves-
ti¢né firmy, poistovne. Z tabulky vidime, Ze celosvetovo korporatnemu
sektoru, ¢o sa tyka velkosti firiem z hl'adiska aktiv, absolatne dominujt
finan¢né firmy.

Vsetky korporacie nachddzajice sa v rebricku v roku 2006 aj v roku
2015 zvysili svoju bilanént sumu. Celkovo bilanénd suma aktiv prvej
dvadsiatky vzréstla z 23 727,92 mld. USD na 44 475,80 mld. USD, ¢o je
narast o 87,46 %. V rebri¢koch najdeme aj zriedkavy pripad poklesu vys-
ky aktiv a je to pripad $vajc¢iarskej banky UBS, ktora v krizovych rokoch
2007 az 2010 znizila vysku svojich aktiv 0 15,21 %. Ten pokles pokracoval
aj v roku 2015 (adaj sa v tabul'ke 7 nenachadza), kedy bilan¢na suma UBS
dosiahla 1 069,3 mld. USD, ¢o je d'alsi pokles oproti roku 2010 o takmer
17 %, ¢o znamena pokles oproti roku 2006 o 29,62 %. Mierny pokles za-
znamenala tiez Bank of Amerika, ktora poklesla v roku 2015 oproti roku
2010 o takmer 5 %.

Tabulka7:
10 najvicsich firiem vo svete podla vysky aktiv v mld. USD podla rebricka
Global 500 ¢asopisu Forbes za roky 2006, 2010 a 2015

2006 St.  Aktiva 2010 St.  Aktiva 2015 St.  Aktiva
Barclays UK 1587,06 |BNPParibas FR 295222 |ICBC CN 3322,00
UBS CH 151940 |RoyalBank 7794 | Fannie Mae US 324820

of Scotland
Citigroup US 149404 gi?dcings UK 235583 g::ﬁa Construction -\ 5 598 90

ING Group NL 136955 |Crédit Agricole FR  2227,22 | HSBC Holdings UK 2634,10

Mizuho Bank

Financial JP 132523 of America US 222330 |[JPMorgan Chase US 2593,60
Allianz Agricultural Bank
Worldwide DE 1300,65 |Barclays UK 222304 of China CN 2574,80
Bank US 1291,80 |DeutscheBank DE 2150,60 |BNP Paribas FR 251420
of America

JPMorgan .
HSBC Group UK 127422 US 2031,99 |Bank of China CN 2458,30

Chase
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2006 St.  Aktiva 2010 St.  Aktiva 2015 St.  Aktiva
BNP Paribas ~ FR  1227,05 | Mitsubishi UFJ 1,y g9 5g | Mitsubishi UF] JP 232850
Financial Financial
JPMorgan "
Chase US 119894 |Citigroup US 1856,65 |Barclays UK 2117,30
gf(‘f;he Bank DE 113483 |INGGroup  NL 1667,62 |Bankof America  US 211410
Royal Bank (4 41999 |Lloyds Banking 1y 65078 | Deutsche Bank DE 2 067,60
of Scotland Group
oy . Mizuho Finan- R
Crédit Agricole FR  1105,36 cial JP 153894 |Freddie Mac US 194550
Société
ABN-Amro 1 1 041,14 | Genérale FR 146872 |Credit Agricole ~ FR 192290
Holding
Group
Mitsubishi UE] 1, 4 g4 | UniCredit IT 143891 |Citigroup US 1846,00
Finl Group
Fannie Mae ~ US 989,34 3:;‘“’ Santan-  pg 143868 | Wells Fargo US 170140
Banco Royal bank
SN ES 95639 |ICBC CN 142846 | 20 UK 163840
CreditSuisse -y o5157 | uBs CH 128819 |Mizuho Financial JP 1634,70
Group
Sumitomo
Mitsui JP 915,59 Wells Fargo US 1243,65 |Société Générale FR 1583,00
Financial
gf:;f:; US 89852 |Commerzbank DE 120299 |BancoSantander  ES 1532,30
Spolu 2372592 3711531 44 475,80

Prameri: Rebri¢ek Global 2000 ¢asopisu Forbes.

V grafoch 21, 22 a 23 vidime Struktaru prvej dvadsiatky najvacsich
korporacii z pohladu krajin. Vidime, Ze trendy st premenlivé - podiel
niektorych krajin sttpal i klesal. Jednozna¢ny néarast vsak vidime v pri-
pade Ciny, a ked’ze ide o banky, modZze sa jednat o uverova expanziu,
ktora moze spdsobit bublinu v ¢inskej ekonomike. Za obdobie 2006 az

Y s

2015 je struktara prvej dvadsiatky najvacsich korporacii sveta v zasade

stabilna.
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Graf?2l:
Podiel krajin v Struktare 20 najvacsich firiem podla vel'kosti aktiv rebricka
Global 2000 ¢asopisu Forbes za rok 2006
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Prameri: Vlastné spracovanie autora na zaklade tdajov rebri¢ka Global 2000 ¢asopisu Forbes.

Graf22
Podiel krajin v Struktare 20 najvacsich firiem podla vel'kosti aktiv rebricka
Global 2000 ¢asopisu Forbes za rok 2010

BmCN
E DE
WES
BHFR
mCH

18 % EIT
=JP

NL

UK

us

4% 10 %

Prameri: Vlastné spracovanie autora na zaklade tdajov rebri¢ka Global 2000 ¢asopisu Forbes.
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Graf23:
Podiel krajin v Struktare 20 najvacsich firiem podla vel'kosti aktiv rebricka
Global 2000 ¢asopisu Forbes za rok 2015
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Prameri: Vlastné spracovanie autora na zaklade tdajov rebri¢ka Global 2000 ¢asopisu Forbes.

Svoje zastipenie maja v nej USA, Velka Britania, Japonsko, Francaz-
sko, Nemecko, évajéiarsko, Holandsko, épanielsko a Cina. V roku 2010 sa
v rebricku objavilo Taliansko, ktoré v roku 2015 znovu vypadlo a vypad-
lo aj Holandsko.

Velkost tychto instittcii si je mozné len vel'mi tazko predstavit bez ur-
¢itého kontextu. V tabul'ke 8 uvadzame niekol'’ko hodnét na porovnanie.

Tabulkas:
Vybrané veli¢iny kontextu vel'kosti najvicsich korporacii sveta v roku 2015

Hodnota

vmld. Usp FoPs
Vyska nominélneho celosvetového HDP za rok 2014 (odhad) podl'a The World
78 280,00
Factbook
44 475,80 Vyska aktiv prvej dvadsiatky najvac¢sich korporacii sveta podl'a vysky aktiv
! v roku 2015 podla rebric¢ka Global 2000 ¢asopisu Forbes
16 77710 Vyska aktiv prvej desiatky najvicsich korporacii USA podla vysky aktiv v roku

2015 podla rebric¢ka Global 2000 ¢asopisu Forbes
16 000,00  HDP USA v roku 2014
3 240,00 Rozpoctované vydavky USA v roku 2014
2 593,60 Vyska aktiv americkej banky JP Morgan Chase v roku 2015
757,80 Priame vydavky ministerstva obrany USA na vojnu v Iraku v rokoch 2003 - 2010

Prameri: Forbes, The World Factbook, InsideGov.


http://federal-budget.insidegov.com/l/117/2014
http://federal-budget.insidegov.com/l/117/2014
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Vv s

Z tabul'ky vidime, Ze prva dvadsiatka najvacsich korporéacii sveta ma
spolu aktiva vo vyske viac ako polovica celosvetového HDP. Dalej vidi-
me, ze vel'kost prvych desiatich korporécii USA, ktoré sa vsetky finan¢né
institacie, je takmer 5-krat vacsia ako rozpoctové vydavky vlady USA
v roku 2014. Vyska ich aktiv je takmer rovnaka ako HDP celej krajiny.
V rokoch 2003 az 2010 viedli USA v Iraku vojnu, ktora sposobila obrov-
skt destrukciu a obrovské obete na Zivotoch. Na tGito vojnu ministerstvo
obrany USA priamo vydalo 757,80 mld. USD (skuto¢né vydavky, predo-
vSetkym tie nepriame, boli nepochybne podstatne vyssie), ¢o vSak ne-
predstavuje ani jednu tretinu vysky aktiv banky JP> Morgan Chase v roku
2015. Toto porovnanie ndm poskytuje konkrétnejsiu predstavu, akou si-
lou disponuja majitelia a $éfovia tych najvacsich korporacii sveta.

Pre blizsie previazanie tdajov o vel'kostiach korporacii so slovenskou
realitou, v tabulke 9 uvddzame vysku vydavkov rozpoctu krajiny za rok
2015 a velkost aktiv niektorych vybranych korporacii, ktoré posobia aj
v nasej krajine. Vidime, ze firma Volkswagen je takmer 19-krat vacsia ako
Statny rozpocet Slovenska, firma Peugeot je 2-krat vicsia a firma Kia je
1,6-krat vacsia. Ich vyjednavacia pozicia s vlddou je preto velmi silna.
Mimoriadne velké, v porovnani so slovenskym rozpoctom, st samo-
zrejme materské banky najvacsich slovenskych bank. Vyska aktiv Uni-
credit Group by stacila na viac ako 44 rokov pokial by vyska rozpoctu SR
ostdvala na tGrovni roku 2015. Vy$ka aktiv vlastnika VUB banky by staci-
la na 34 rokov. Velkost tychto instittcii je v skutku enormna.

Tabulka9:
Velkost aktiv vybranych korporacii pésobiacich na Slovensku v porovnani
s vydavkami statneho rozpoétu SR

Vydavkova ¢ast rozpoctu SR Velkost aktiv v mld. USD

v roku 2015 v roku 2015 Firma

425,00 Volkswagen Group

22,86 mld. USD* 74,30 Peugeot

37,30 KIA Motors
* vydavky statneho rozpoctu SR 12,30 US Steel
pre rok 2015 schvalené pri 102150 UniCredit Group - vlastnik
aktualizécii 30. 11. 2015 boli ! Unicredit )
stanovené na 21 008 768 409,00 €. 782,20 Intesa Sanpaolo - vlastnik VUB
Udaj v USD je prepocitany 317,80 KBC Group - vlastnik CSOB
priemernym kurzom ECB Erste Group Bank - vlastnik
za december 2015. 287,50 Slovenskej sporitelne

Prameri: Global 2000 2015, Forbes.
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Rast vel'kosti firiem urychlila globalizacia, kedze mézu ovela jedno-
duchsie operovat na zahrani¢nych trhoch. Mnozstvo dalsich faktorov
hralo vyznamna tlohu v zrychlujicom sa tempe rastu ich velkosti.
Medzi ne patria predovsetkym fazie a akvizicie firiem navzdjom, co
vel'mi zmenilo napriklad vel'kosti najvacsich finanénych instittcii. K ras-
tu firiem prispievali a stdle prispievaja aj stagnujice mzdy, ktorych rast
zaostava za rastom produktivity préce.

Tie najvacsie firmy sveta sa vskutku obrovské asvojou velkostou
prevysuju aj staty. Koncentracia ekonomickej moci v instittciach firmy sa
nésledne prejavuje v ich rasttcej politickej moci.

4.3 Vyvoj vzajomného vztahu koncentrovanej ekonomickej
moci a politickej moci

Ekonomickd moc sa vzdy transformuje do moci politickej. MoZznost
rozhodovat o velkom naakumulovanom bohatstve vZdy vedie ku kon-
tinudlnemu pouzivaniu tychto prostriedkov na aktivity smerujice
k ovplyvitovaniu pravidiel Zivota v spolo¢nosti s cielom d’alsieho navy-
Sovania bohatstva a tym aj moci, a to legalnymi i nelegalnymi spésobmi.
Plati to pre lokalnu, ndrodnt i medzinarodna troveri.

Medzi ekonomickymi a politickymi instittciami existuje silna syner-
gia. Extraktivne politické institacie koncentruja moc v rukach tzkej elity
a len v obmedzenej miere jej moc limituji. Ekonomické instittcie sa ¢asto
touto elitou Strukttrované s ciefom extrahovat zdroje zo zvysku spoloc-
nosti (Acemoglu, Robinson 2012).

Presnej$ie zmeranie do akej miery formuje koncentrované bohatstvo
verejna politiku je zlozita dloha, a to z niekolkych doévodov. V prvom
rade toto ovplyviiovanie politiky prebieha mnohymi formami a ¢asto aj
nelegalnymi. V druhom rade dostatok spolahlivych tdajov a dostato¢né
akademické kapacity na takyto vyskum st zadsadnym problémom. Socio-
logovia, ekonémovia, politolégovia a d'alsi preto skimajt tento jav roz-
nymi metédami. Krajinou, kde existuje dostatok tdajov a aj akademic-
kych kapacit st jednozna¢ne USA. A vzhladom na postavenie tejto kraji-
ny vo svete ako svetovej velmoci ¢islo jedna a vzhl'adom na fakt, ze glo-
balna ekonomickd kriza vznikla arozsirila sa z USA, je preskimanie
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vztahu ekonomickej a politickej moci v tejto krajine jednoznacne rele-

vantné, priam nevyhnutné.

Martin Gilens a Benjamin I. Page si vo svojej praci Testing Theories of
American Politics: Elites, Interest Groups, and Average Citizens? polozili
otazku , kto vlddne?”. Identifikovali $tyri zdkladné zaujmové skupiny:

1. ekonomicku elitu,

2. zaujmové skupiny, ktoré zastupuji biznis (napriklad sektorové zauj-
mové skupiny ako American Bankers Association,?* zbrojarske firmy,
ropné spolo¢nosti, farmaceutické firmy a d’alsie),

3. zaujmové skupiny reprezentujice ostatné sektory spolo¢nosti (napri-
klad odborové organizacie AARP,? AFL-CIO,?® American Federation
of State, County, and Municipal Employees,?” United Auto Workers
Union?® a pod. ¢i zaujmové skupiny ako Christian Coalition,?’ Natio-
nal Rifle Association,® a d'alsie),

4. priemerni obcania.

deaje zhromazdené za obdobie medzi rokmi 1981 a 2002, 1 779 rozli¢-
nych legislativnych zmien, konfrontovali s postojmi jednotlivych zauj-
movych skupin k tymto zmendm. Vysledky ukazuji, Ze ekonomicka elita
a organizované skupiny zastupujtice zaujmy biznisu maji zna¢ny vplyv
na politiku vlady USA. Priemerny obcan a zadujmové skupiny reprezen-
tujtice ostatné casti spolo¢nosti maji maly alebo Ziadny vplyv na vladnu
politiku. Nie je dovod sa domnievat, Ze by podobné zavery nepriniesli
takéto studie v mnohych d’alsich krajinach vratane Slovenska.

BV preklade Testovanie teorii politiky v USA: Elity, zdaujmové skupiny a priemerni obcania.
2V preklade Asocidcia americkych bankirov.

% American Association of Retired People v preklade Americki asocidcia dochodcov. Zastu-
puje viac ako 37 mil. ¢lenov.

26 American Federation of Labor and Congress of Industrial Organizations v preklade Arme-
rickd federdcia odborov. Najvacsia odborova organizacia v USA zastupujica viac ako 12 mil.
¢lenov.

27V preklade Celoamerickd odborovd organizicia statnych, regiondlnych a municipdlnych verej-
nyjch zamestnancov. Najvéacsia odborova organizacia statnych a verejnych zamestnancov v USA.

28V preklade Unia odborov v automobilovom priemysle.
2V preklade Krestanskd koalicia.

30 V preklade Ndrodni asocidcia drZitelov zbrani. Jedna z najvplyvnejsich organizacii tohto
druhu v USA s viac ako 5 mil. ¢lenov.
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Tabulka 10 zobrazuje vyvoj vydavkov federalneho rozpoctu USA od
roku 1955 do roku 2015 a za rovnaké obdobie uvadza kumulovant vysku
aktiv 20 najvéacsich firiem v USA. V grafe 24 vidime grafické znadzornenie
vyvoja tychto dvoch spolocenskych veli¢in, kde jednoznac¢ne vidime, Ze
v obdobi rokov 1955 az 1990, vyska vydavkov federalneho rozpoctu USA
a velkost aktiv 20 najvacsich korporacii USA sa vyvijala v podstate rov-
nakym tempom, pri¢om mierne rychlejsie rastli rozpoctové vydavky. Od
zaciatku 90-tych rokov pozorujeme vyrazné zvysenie tempa rastu aktiv
20 najvéacsich firiem, pri¢om tempo rastu rozpoctovych vydavkov pokra-
¢uje vo svojom stabilnom trende.

Tabulkalo:
Vyvoj vydavkov federalnej vlady USA a aktiva spolu 20 najvicsich firiem podla
vysky aktiv podla rebricka Fortune 500

Rok Vryi‘so‘gﬁ}’;‘z‘;f;‘izr%‘;%‘o Aktiva 20 najvaésich firiem v USA
1955 444,00 41,19
1960 530,00 62,69
1965 636,00 84,38
1970 877,00 136,83
1975 1100,00 218,72
1980 1.360,00 363,65
1985 1 660,00 571,87
1990 1.890,00 1084,51
1995 2020,00 327413
2000 2 200,00 6.879,81
2005 2710,00 11 431,89
2010 3 430,00 15 434,04
2015 3 430,00* 21 028,00

Pozndmka: Udaje ozna¢ené hviezdickou * sa odhady.

Prameri: Archiv ¢asopisu Forbes, InsideGov.

Vz4jomny pomer sil federalnej vlady USA a najvécsich korporacii
USA sa vyrazne zmenil v prospech sikromnych firiem. Vlastnici a $éfo-
via velkych firiem disponuja obrovskym prostriedkami, ktoré moézu

pouzit na ovplyviiovanie verejnej politiky.
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Graf24
Vyvoj vydavkov federalnej vlady USA a aktiva spolu 20 najvic¢sich firiem podla
vysky aktiv v mld. USD podla rebricka Fortune 500
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Prameri: Spracované na zaklade udajov z tabul'ky 10.

Jednym z najdoleZitejsich spoloc¢enskych javov, kedy sa zaujmy suk-
romnych korporacii velmi viditelne prezentujd, st prezidentské volby.
Volby do verejnych instittcii vo vSeobecnosti st podla Thomasa Fergu-
sona, autora Investicnej tedrie politiky prilezitostou, kedy sa skupiny inves-
torov spdjaja s ciel om investovat spolo¢ne do kontroly Statu.

Podla dostupnych tdajov nédklady na prezidentskti kampari v USA
v roku 2012 vtedajsieho prezidenta Baracka Obamu boli 964 381 085 USD
ajeho oponenta Mitta Romneyho 1141214 942 USD. Tieto sumy st
v porovnani s velkostou firiem v podstate zanedbatelné, preto najvacsie
korporécie maji mimoriadne vel'ké kapitdlové moZznosti na investovanie
do politického systému. V tabulke 11 vidime pat najvacsich prispievate-
I'ov pre oboch kandidatov.
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Tabul'kall:

Najvicsi prispievatelia na prezidentska kampan dvoch hlavnych prezidentskych
kandidatov v prezidentskych vol'bach v USA v roku 2012

_— . Vyska prispevku . . Vyska prispevku
Prispievatel v USD Prispievatel v USD
Barack Obama Mitt Romney

p, Jniversity of 1350 139 Goldman Sachs 1045 454
California

2. Microsoft Corp 815 645 Bank of America 1017 652

3. Google Inc. 804 249 Morgan Stanley 920 805

4. US Government 736 722 JPMorgan Chase 835 596

5, Harvard 680918 Wells Fargo 693 576
University

Prameri: Center for Responsive Politics - 2012 Presidential Race (2013).

Medzi piatimi najvac¢simi prispievatelmi republikdnskeho prezident-
ského kandidata Mitta Romneyho sa vsetko finan¢né korporacie z Wall
Street. Naproti tomu Barack Obama ako kandidat Demokratickej strany
prijal najvacsie prispevky od univerzit a od znamych firiem z oblasti in-
formaénych technologii.

Tabulkal2:
Podiel jednotlivych sektorov ekonomiky na prispevkoch na prezidentska
kampan dvoch hlavnych kandidatov v USA v roku 2012

Vyskapri- - pogier  VISKAPTE  podiel

Sektor spevku v % spevku v %
v USD v USD
Barack Obama Mitt Romney

Polnohospodarstvo 2127890 0,91 % 7690446 3,02 %
Informa¢né technolégie 18985831 8,15 % 7119313 2,80 %
Stavebnictvo 4258236 1,83 % 10139927 3,99 %
Zbrojarstvo 1171620 0,50 % 1443658 0,57 %
Energetika a prirodné zdroje 2517877 1,08 % 10459445 4,11 %
Financie, poistovnictvo, reality 21106 073 9,06 % 61 034315 24,00 %
Zdravotnictvo 19213986 8,25 % 19459360 7,65 %
Préavo a lobizmus 28217327 1211 % 15940339 6,27 %
Doprava 1438903 0,62 % 6357002 2,50 %
Rozne 23381953 10,03 % 30715200 12,08 %
Odbory 618302 0,27 % 6700 0,00 %
Ideologl/clfe organizécie / Jedno zaujmové 17638370 7,57 % 11955812 4,70 %
organizécie
Iné 92334 245 39,63 % 71947 427 28,30 %
Spolu 233010 613 100 % 254 268 944 100 %

Prameri: Center for Responsive Politics - 2012 Presidential Race (2013).
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V tabulke 12 vidime, Ze $trukttra prispievatelov podla sektorov eko-
nomiky, je rozdielna. Republikdnsky prezidentsky kandidat mal takmer
Y4 prispevkov zo sektoru financii, poistovnictva a realit. Demokraticky
kandidat mal z tejto oblasti len 9 %. Takmer dvojnasobny podiel prispie-
vatelov u Baracka Obamu v8ak bol z oblasti prava a lobizmu, viac ako
12 %. V principe je vSak do kategorie lobizmu moZné zaradit akéhokol-
vek prispievatela. Demokraticky kandidat Barack Obama mal podstatne

.....

.....

spievatel'ov zo sektora energetiky a prirodnych zdrojov, polnohospodar-
stva, stavebnictva a dopravy.

Podla stadie organizacie Sunlight fundation, ktord analyzovala z&-
znamy 200 najvacsich prispievatelov na politické kampane z radov kor-
poracii v rokoch 2007 az 2012, je navratnost politickych investicii tychto
firiem 1 :768. Za kazdy 1 USD vlozeny do politickych aktivit - podpora
kandidatov, vydavky na lobing, je navratnost az 768 USD vo forme
vladnych zékazok, dotacii ¢i datiovych tl'av a podobne.

Auditorska firma PriceWaterhouseCoopers pravidelne uskutoctiuje
prieskum medzi generdlnymi riaditelmi najvacsich korporacii sveta
o roznych otazkach. Podla prieskumu z roku 2015 78 % $éfov korporacii
povazuje za najvaznejsi problém nadmernt reguléciu; 72 % je znepoko-
jenych geopolitickou situaciou; 81 % povazuje mobilné technolégie za
strategicky dolezité; 61 % vidi viac prilezitosti ako pred 3 rokmi; 39 % si
je istych rastom ich biznisu v nadchddzajacom roku atd’. Prieskum také-
hoto charakteru vcelku jednozna¢ne pomentuva oblasti, kam vel'ké sveto-
vé korporacie smeruju svoje I'udské tsilie a finan¢né prostriedky, vratane
politickych investicii.

Okrem financovania rdznych politickych kandidatar v predvolebnych
obdobiach, kontinualnou aktivitou vel'kych firiem je ovplyviiovanie poli-
tického systému prostrednictvom lobingu. Ten je organizovany predo-
vsetkym prostrednictvom roéznych zaujmovych organizécii, na ktorych
¢innost prispievajiu samotné firmy. Spletitost a komplexnost lobingu
v USA a Eurépe je mimoriadna.

Tie najvacsie firmy sticasnosti st finanéné korporacie. Podl'a konzer-
vativnych vypoctov vychadzajicich z verejnych registrov lobingu EU,
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finan¢na loby v Bruseli investovala do presadzovania svojich zaujmov
v roku 2013 123 mil. EUR a zamestnavala 1 700 lobistov. Pri pohl'ade na
vysku aktiv tychto instittcii predstavuje tdto suma velmi mala ciastku.
Celkovo za finan¢né korpordcie lobuje v Bruseli viac ako 700 r6znych
entit. Ako priklad zloZitosti Struktiry lobingu uvadzame bruselska lobo-
vaciu siet nemeckej Deutsche Bank - obrazok 2. Lobovanie politického
systému je pre velké firmy kl'ac¢ova ¢innost doleZzita rovnako ako hlavny
predmet podnikania. Preto je rozsah lobingu vo vSetkych sektoroch eko-

nomiky vel'mi velky.

Obrazok2:
Siet lobingovych aktivit Deutsche Bank v Bruseli

Nemecka bankova
federdcia

Deutsche

Bank

Assaciation for
Financial Markets
in Europe

CityUK

International Swaps and
Derivatives Association

European Financial
Services Round Table
Futures and
Options Association

European Banking

Federation
International Capital

Markets Association

. Lobingové poradenstvo v Celostdtne sektorové zdruZenie £l a medzindrodné sektorové zdruZenia

Pozndmka: Nézvy medzindrodnych zdruZeni finanéného sektora st uvedené vich povodnom zneni.
Vo volnom preklade znamenaji: Association for Financial Markets in Europe - Asociacia eurépskych
finanénych trhov; CityUK - Zaujmové organizécia britskych finan¢nych firiem; International Swaps and
Derivatives Association - Medzindrodnd asocidcia pre swapy a finan¢né derivaty; European Financial
Services Round Table - Okriihly st6l eurépskych finanénych firiem; Futures and Options Association -
Asocidcia pre terminované obchody a opcie; European Banking Federation - Zviz eurépskych bank;
International Capital Markets Association - Asocidcia pre medzindrodné kapitalové trhy.

Prameri: Wolf et al. - The Fire Power of the Financial Lobby (2014).
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Dalgim zo spdsobov ovplyvitovania verejnej politiky stikromnymi
firmami je obsadzovanie dolezitych pozicii vo vladnych tradoch roéznej
povahy vlastnymi zamestnancami firiem. Tento jav je nazyvany ako efekt
oto¢nych dveri.3! Vysokopostaveni zamestnanci stkromnych firiem st
nominovani na doélezité pozicie v ré6znych statnych instittcidch, kde na-
d'alej pokracuja v hajeni zaujmov svojich predchadzajucich zamestnéava-
telov. Rovnako politici a verejni ¢initelia, ktori optstaja verejné instita-
cie, odchadzaja do vysokych pozicii vo velkych korporaciach, kde na
presadzovanie zaujmov sukromnych firiem vyuZzivaja svoje kontakty
ziskané pocas obdobia posobenia vo verejnych funkcidch.

Prikladov verejnych ¢initel ov prechddzajtcich cez ,otocné dvere” je vo
svete mnoho. Ministrom financii poc¢as druhého volebného obdobia pre-
zidenta Billa Clintona bol Robert Rubin a pocas druhého obdobia prezi-
denta Georga W. Busha to bol Henry Paulson - obaja vysokopostaveni
$éfovia velmi znamej financnej firmy Goldman Sachs. V tejto firme pra-
coval aj sucasny prezident ECB Mario Draghi, byvaly guvernér centralnej
banky Kanady a od roku 2013 guvernér Bank of England, teda centrdlnej
banky Anglicka, Mark Carney. Taktiez sacasny premiér Australie Malcolm
Turnbull zastdval v minulosti poziciu vykonného riaditela v Goldman
Sachs.

Sposobov, ktorymi koncentrované sikromné bohatstvo ovplyviiuje
verejnu politiku je mnoho. Od klasického lobingu, cez obsadzovanie
vladnych institacii ,svojimi ludmi” az po priame dotovanie politickych
stran a tplatkarstvo. Koncentrované bohatstvo vsak prinasa aj zna¢na
imunitu pred zakonom.

Korporétny zlo¢in, oznac¢ovany tiez ako zlo¢iny bielych golierov, je re-
lativne intenzivne studovana oblast a existuje k nej mnoho stadii a knih.
Skala korporatnych zlo¢inov je mimoriadne $irokd a objavuje sa vo véet-
kych odvetviach ekonomiky. Paleta tychto nelegalnych aktivit je pestra:
podplacanie a korumpovanie verejnych cinitelov, podvadzanie vlast-
nych klientov, pranie $pinavych petnazi, podvody, falsovanie tctovnic-
tva, kartelové dohody, manipulécia trhov, porusovanie pracovného pra-
va, environmentalnych zadkonov, zakonov o bezpecnosti produktov, pro-
cesov testovania a certifikacie, a d'alsie.

31V anglickom jazyku revolving doors.
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Velkt pozornost v poslednych rokoch puta zlocinnost finanénych
korporacii, kedze prave tieto institicie si povazované za vinnika krizy.
Medzi mnohymi skandalmi, ktoré sa dostali na verejnost a boli vySetro-
vané kompetentnymi organmi, bol aj skandél najvacsej eurépskej banky
HSBC, ktora dlhé roky prala $pinavé peniaze pre drogové kartely a tero-
ristické organizacie. Vedenie firmy sa k tymto krimindlnym aktivitdm
priznalo a dohodlo sa s ministerstvom spravodlivosti USA na rekordnej
pokute vo vyske 1,9 mld. USD (priblizne asi 5-tyzdiiovy zisk firmy v tom
¢ase). Nikto zo zodpovednych vsak nebol odsddeny ani na jeden den
vo vézeni (Taibbi, 2013).

V Eurépe v pokrizovych rokoch zarezonoval predovsetkym tzv. LIBOR
skandal, ktory vypukol v roku 2012. LIBOR (London Interbank Offered
Rate) je priemernd trokova miera z trokovych mier niekol'kych londyn-
skych bank, za ktoré st ochotné pozicat. Tato priemerna drokova miera
sa pouziva ako referenéna hodnota pre miliény finan¢nych produktov,
ako su studentské po6zicky, hypotéky, finan¢né derivaty a mnohé d’alsie.
Vel'ké banky ako Barclays, UBS, Rabobank a The Royal Bank of Scotland
koordinovane manipulovali LIBOR v snahe zvysit svoje zisky a podla
zisteni tak robili uz od roku 1991. Banky sa k manipulécii priznali
a zaplatili na pokutach miliardy. V tomto pripade doslo k obzalovaniu
niekol'kych l'udi a k stdnemu procesu.

Spoloc¢enska realita hovori jednoznacne, Ze sticasna verejna politika
v USA a v dalsich krajinach, bola a je robend tak, aby odrazala zaujmy
tej najbohatsej ¢asti spolo¢nosti. A potvrdzuja to exaktnymi metédami
aj vedecké vyskumy. Spolocenské a ekonomické javy vzdy priamo stvi-
sia s verejnou politikou, a preto je na mieste konstatovanie, Ze globalna
ekonomicka kriza je spdsobena charakterom verejnej politiky uplatiiova-
nej v poslednych desatrociach ajej tvorcami bola aje najbohatsia cast
populécie.
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5 KRITICKA ANALYZA PRICIN GLOBALNEJ EKONOMICKE]
KRiZY PODI’A VYBRANYCH CLENOV ODBORNE] VEREJNOSTI
A PODI'A VYBRANYCH INSTITUCII

Odborna diskusia ku globalnej ekonomickej krize z roku 2008 je vel'mi
rozsiahla a venuju sa jej odbornici po celom svete. Skiimanie pric¢in krizy
je naro¢nd tloha a ako ukazuja prace k tejto téme vydané, pohlady na
krizu st mimoriadne réznorodé. Z velkého poctu existujicich prac na

tému krizy sme pre analyzu vybrali desat textov - tabulka 13. Z formal-

nej stranky ide predovsetkym o vedecké ¢lanky uverejnené vo vedeckych

¢asopisoch a eseje publikované v médiach.

Tabulkal3:
Vybrané odborné texty na tému pricin globalnej ekonomickej krizy
Autor Nazov prace Typ
¢lanok
1. Dean Baker The housing bubble and the financial crisis vo vedeckom
Casopise
¢lanok
2. DPietro Catte The role of macroeconomic policies in the global crisis ~ vo vedeckom
casopise
., N . ¢lanok
3. Thomas Palley Amerlc.a s ﬂa.lwed' Paradxgm. macroeconomic causes vo vedeckom
of the financial crisis and great recession N .
Casopise
4. James Crot Structural causes of the global financial crisis: a critical f/ljr:/zl(;eckom
! ty assessment of the ,new financial architecture” . .
Casopise
1 . ¢lanok
5 Milan Sikula Kriticka miera rozporov civilizacie a globalna vo vedeckom
ekonomicka kriza " .
¢asopise
6. Peter Stanék Odhalenie pri¢in hospodarskej krizy ?C!borny
¢lanok
. . . . . prejav
7. Ben Bernanke Lessons of the financial crisis for banking supervision $6fa FED
8 Andrew Farlow Kola;zs a.]eh,o dosledky. Pric¢iny a dosledky globalnej Kkniha
finan¢nej krizy
9 Financial Crisis Inquiry ~ Final Report of the National Commission on the Causes vySetrovacia
" Commission of the Financial and Economic Crisis in the United States ~ sprava
Report of the Commission of Experts of the President svrhové
10. Joseph E. Stiglitz et al. of the United Nations General Assembly on Reforms navrhova
sprava OSN

of the International Monetary and Financial System
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Dean Baker - The Housing Bubble and the Financial Crisis3?

Autor vidi ako primarnu pri¢inu globédlnej ekonomickej krizy zle regu-
lovany finan¢ny sektor. Rast akciovych trhov od polovice 90-tych rokov
a vel'mi nizke troky pozi¢iek po roku 2000 vytvorili bublinu na realit-
nom trhu. Spolu s rastom realitnych trhov finanéné trhy vytvorili nové
finan¢né neregulované nastroje s cielom este viac podporit realitné trhy.
Predovsetkym finan¢né derivaty CDO, ktoré umoznili predaj hypoték
investorom a zbavili pévodnych veritelov zaujmu na ich splateni. Ako
vinnika autor vidi aj ratingové agentury, ktoré udel'ovali vysoké hodno-
tenia finanénym derivatom s cielom uspokojit poziadavky klienta na
vysoké hodnotenie a odhliadali od redlneho hodnotenia rizika. Rovnako
neregulované finan¢né derivaty CDS, ktorych nominédlna hodnota podla
BIS v roku 2007 dosiahla viac ako 45 bilionov USD a ich védzba cez provi-
zie na odmenovaci systém manazérov finanénych korporacii, hrali dole-
zita alohu pri vzniku krizy. Zisky finanéného sektora v USA predstavo-
vali v roku 1996 menej ako 16 % celkovych korporatnych ziskov v kraji-
ne, pricom v roku 2006 to uz bolo 30 %. A velka vinu na celom vyvoji
podla autora nesie FED pod vedenim Alana Greenspana, ktory tvrdil, ze
nie je potrebna regulacia novych finanénych produktov, a ze vzniknuté
bubliny st prirodzenym javom, ktorému sa nedé zabranit. Podl'a autora
je jednoduché spitne identifikovat priciny krizy, ale ak by sa niekto vaz-
ne zaoberal dohladom nad finanénym systémom, tie najvacsie rizika
a podvody, ktoré signalizovali zly stav sektora, boli viditelné uz mnoho
rokov pred vypuknutim krizy.

Pietro Catte - The role of macroeconomic policies in the global crisis33

Pietro Catte at el. sa zamerali na obdobie rokov 2002 az 2007 a usku-
to¢nili niekolko kontrafaktualnych simulécii, aby presktimali dva za-
kladné elementy krizy. Prvym je priliSna expanzivna monetarna politika
USA a nedostato¢na regulécia finanéného sektora, ktoré umoznili dlho-
doby rast spotreby financovanej dlhom a druhym elementom je zamera-
nie Ciny a dal$ich rozvijajticich sa krajin na exportne orientovany rast

32V preklade Bublina na trhu s byvanim a financnd kriza.
33V preklade Uloha makroekonomickej politiky v globdlnej krize.
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s podporou pevne viazanych mien na USD v spojeni so slabym domacim
dopytom v rozvinutych krajindch. Autori tvrdia, Ze rozhodujiacim fakto-
rom bola zle nacasovana a nedostato¢ne rozhodna politika reakcii na
domace a vonkajsie nerovnovéhy, ktoré viedli k finanénému chaosu. Ta-
kymto prejavom nerovnovahy podla autorov bol napriklad dramaticky
prepad tspor domacnosti v USA, ktoré predstavovali na zac¢iatku 90-tych
rokov priblizne 7 % a v rokoch 2005 az 2007 bola miera tispor doméacnosti
prakticky na nule. Dalgimi varovnymi signdlmi boli podla Catteho et al.
prudky nérast likvidity v USA a aj na globalnych trhoch, ktory zodpove-
dal monetarnej politike FEDu, prudky nérast oficidlnych rezerv hlavne
v krajinach exportujtcich ropu, vel'mi nizka dlhodoba trokova miera,
nestalost cien aktiv po roku 2003, ktord viedla k sérii bublin, ako napri-
klad Dot-com bublina koncom 90-tych rokov. Podl'a Catteho et al. verejna
politika zlyhala a kompetentné instittcie nereagovali na varovné signaly
prichadzajicich vaZznych nerovnovéh, a keby sa globalne koordinovala
politika vybalansovania doméacich dopytov, neboli by nasledky krizy
takého Sirokého a vazneho charakteru.

Thomas Palley - America’s flawed paradigm: macroeconomic causes
of the financial crisis and great recession3*

Podl'a Thomasa Palleyho korene financnej krizy a velkej recesie (glo-
balnej ekonomickej krizy) siahaji k chybnej makroekonomickej para-
digme neoliberdlnej ideologie, ktortt USA zacali uplatriovat zaciatkom
80-tych rokov. Autor uvadza, ze hypotekarna kriza, na ktort sa sustre-
d'uje vd¢sina analyz pri¢in krizy, bola detonatorom, ktort krizu spustil,
ale nie zapric¢inil. Ekonomicky rast po druhej svetovej vojne od roku 1945
do priblizne 1980 bol postaveny na dvoch pilieroch - plnej zamestnanosti
a mzdach naviazanych na rast produktivity prace. Nastupom neolibera-
lizmu v obdobi vlad Margaret Thatcherovej vo Velkej Britanii a Ronalda
Reagana v USA bola opustend politika plnej zamestnanosti ako infla¢na.
Naopak prioritou sa stalo kontrolovanie inflacie a jej udrzanie na nizkej
trovni sa stalo zdévodnovanim ttokov na minimélnu mzdu, na odbory

3V preklade Pokrivend paradigma Ameriky: makroekonomické priciny financnej krizy a vel-
kej depresie.
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a dalsiu ochranu zamestnancov. K tomu neoliberdlna doktrina presa-
dzovala globalnu konkurenciu nizko mzdovych ekonomik a presunmi
vyroby do inych krajin. Tieto faktory oddelili spojitost rastu miezd
a rastu produktivity prace. Nova neoliberdlna paradigma zaviedla politi-
ku systematického oslabovania postavenia zamestnancov, posilfiovania
pozicii majitelov a manaZzérov korporacii a uvolnenia finan¢nych trhov
pre zaujmy financnej a korporatnej elity. Ako nésledky prisli zvacsujtca
sa prijmova nerovnost, oddelenie miezd od produktivity prace, rastaci
dlh doméacnosti a firiem, rasttice obchodné deficity, nizka inflacia, upada-
juca zamestnanost vo vyrobnej sfére. Tato paradigma vytvorila slabt
ekonomiku, ktord pre svoje oZivenie zacala potrebovat bubliny, ktoré
boli so stéle slabnicou ekonomikou stéle véc¢sie az po , matku vsetkych
bublin”, ktorad mohol vytvorit iba trh s byvanim. Podla Palleyho maja
korporécie a trhy slazit spolo¢nosti a nie naopak. Avsak neoliberdlna
ideol6gia ovladla politicky systém, a preto perspektiva pozitivnych zmien
v ekonomike a v spolo¢nosti je vel'mi problematicka.

James Crotty - Structural causes of the global financial crisis:
a critical assessment of the ,,new financial architecture”3>

Autor konstatuje, ze velka hospodérska kriza, ktord zacala v roku
1929 bola vo vSeobecnosti povazovand za krizu sposobent neregulova-
nymi finanénymi trhmi, ktoré st zo svojej podstaty nestabilné, sta pred-
metom podvodov a manipulécii ich Gc¢astnikov, maji schopnost spustit
vaznu ekonomicka krizu, politické a spolocenské nepokoje. V 30-tych
rokoch preto vznikol striktny regula¢ny systém, ktory fungoval efektivne
az do 60-tych rokov. A sticasna kriza je v zdsade len poslednou fazou
vyvoja finanénych trhov, ktory zacala masivna deregulacia koncom
70-tych rokov. Tzv. nové finan¢na architektiara (NFA) je zaloZena na sla-
bej regulacii komer¢nych bank, este slabsej regulécii investi¢nych bank
a malej alebo ziadnej regulacii , tieriového bankového systému” - hedgo-
vych fondov, spravcovskych fondov a bankami vytvorenych , specidlnych

35V preklade Strukturdlne priciny globdlnej financnej krizy: kritické zhodnotenie ,novej financnej
architektiiry”.



88

investicnyjch prostriedkov”.36 NFA je prespikovana zvratenymi stimulmi,
ktoré veda k extrémnym rizikdm, vytvaraja bubliny a krizy. Manazéri
firiem st vd'aka zvratenému systému odmeriovania motivovani k vel'mi
riskantnym operaciam, kedze st odmeriovani na zaklade provizii a po-
platkov z tspesnych obchodov, ale nenest ziadnu finanéntt zodpoved-
nost na netspesné obchody. V roku 2006 finan¢na korporacia Goldman
Sachs vyplatila svojim zamestnancom na bonusoch celkovo 16 mld. USD.
Pri celkovom pocte zamestnancov necelych 25000 to bolo v priemere
650 000 USD na jedného.3” Rovnaké zvratené stimuly autor vidi v opera-
ciach ratingovych agenttr, ktoré neposkytovali objektivne hodnotenia
finan¢nych produktov, ale také, aké si ziadal klient, kedZe nechceli, aby
presiel ku konkurencii a tym padom by stratili zneho prijem. Dalou
pri¢inou krizy je podla autora vysoké tempo inovacii finanénych pro-
duktov, ktoré dosiahli taka komplexnost, Ze samotni bankari maja prob-
lém ich pochopit, nehovoriac o regula¢nych tradoch. Regula¢né trady
opakovane zmékcovali pravidld o povinnych rezervach, ¢o umozZnilo
finanénym korporacidm podnikat stdle véacSie rizikd. Sthra tychto
a d’algich faktorov nakoniec vyustila do finan¢nej krizy.

Milan Sikula - Kritickd miera rozporov civilizdcie
a globdlna ekonomickad kriza

Podla Milana Sikulu na odhalenie skutodnych pri¢in krizy nestacia
pristupy finanénych analytikov, ale st potrebné pristupy z politickej
ekonoémie. Z historického kontextu uvadza, Ze po zaloZeni FEDu v USA
na zaciatku 20. storocia zacala tato institciu pozi¢iavat peniaze na
zéklade dlhu a pozi¢ala mnohondsobne viac ako predstavovali redlne
uspory, ¢o nasledne vytstilo do vel'kej hospodarskej krizy. Prechod od
pozic¢iavania redlnych tspor k poZic¢iavaniu emitovanych penazi ako
dlhu bola institucionalna zmena mimoriadneho vyznamu, ktora ovplyv-
nuje aj stcasnost, a to v kritickych rozmeroch. Vel'ka hospodarska kriza

3 V anglictine nazyvané Special Investment Vehicles (SIVs).

37 V kontexte slovenskej reality predstavuje 650 000 USD na jedného ¢loveka v SR pracuja-
ceho od 18. do 62. roku Zzivota, teda po cely ¢as produkéného veku, mesaéntt mzdu vo vyske
1231,- USD, ¢o pri kurze EUR/USD v decembri 2015 je cca 1120,- EUR. Jeden takyto prie-
merny bonus teda predstavuje celozivotny zarobok priemerného ob¢ana SR.
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zo zaciatku 20. storocia priniesla mnozstvo legislativy, ktora mala zabra-
nit jej opakovaniu. Medzi kli¢ovymi zdkonmi z toho obdobia bol za-
kon o oddeleni investi¢ného a klasického bankovnictva nazyvany ako
Glass-Steagallov zakon. Tento bol pocas prezidentovania Billa Clintona
vroku 1999 na natlak investi¢nych bankarov zruseny. Spolu s d'alsimi
deregula¢nymi legislativnymi zmenami tieto umoZznili v poslednych de-
kadach 20. storocia Strukturdlnu zmenu v akumulécii kapitalu smerom
k jeho financializacii. A tdto zmena predstavuje skuto¢na pric¢inu global-
nej ekonomickej krizy. Kedze kapitalistickd ekonomika potrebuje neusta-
le rast, musi neprestajne hladat zdroje odbytu pre obrovské prebytky,
ktoré generuje. Extrémne rasttica nerovnost vsak oslabila dopyt, a preto
ozivovaniu dopytu pomahalo zadlZovanie, ktoré zabezpecuje stéle rasta-
ci finanény systém. Rovnako majitelia obrovskych prebytkov naakumu-
lovaného kapitalu hladali jeho zhodnotenie na finan¢nych trhoch, ked'ze
investicie do redlneho vyrobného sektora zacali kvoli klesajicemu dopy-
tu generovat' len nizku navratnost. Obrovska a stale rasttca zadlZenost,
extrémny rast finanéného sektora spolu sjeho problematickou regula-
ciou, vytvorili vhodné prostredie pre vznik krizy.

Peter Stanék - Odhalenie pricin hospoddrskej krizy

Podl'a Petra Stanéka svoj vplyv na vznik krizy malo zruSenie Glass-
Steagallovho zakona, ktory pochadza z obdobia vel'kej hospodérskej kri-
zy z roku 1933, ktory nedovoloval jednej a tej istej firme vykonavat st-
¢asne klasické bankovnictvo a zaroven investicné bankovnictvo. Rovna-
ko malo svoj vplyv aj oslabenie regulécie finan¢ného sektora. Autor vsak
v SirSom kontexte predkrizového obdobia vidi pri¢iny aj v poklese spot-
reby strednej triedy, ktora poklesla nasledkom stale rasttcej prijmovej
polarizécie. Autor dalej vznik krizy pripisuje neprehladnej sieti nadna-
rodnych korporécii, ktoré vd'aka postupujacej globalizécii znizili schop-
nost Statov zdarovat ich, ato predovsetkym vdaka dariovym rajom
a mechanizmu transfer pricingu. Klesajtice prijmy strednej triedy a klesa-
juce datiové prijmy Statov zo zdarovania korporécii viedli k obrovskému
narastu zadlZenia a bezprecedentnému rastu finanéného sektora ako
takého s enormnym narastom rizika nesplatenia velkej ¢asti dlhov. Pod-
I'a autora je globédlna kriza zrkadlom stcasnej civilizacie - nadmerného
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¢erpania prirodnych zdrojov, nehordznych spekulécii vo finanénom sys-
téme a moralneho hazardu - risk, ktory prinesie zisk je sikromny a risk,
ktory sposobi s$kody je starostou spolo¢nosti.

Ben Bernanke - Lessons of the financial crisis for banking supervision3s

Ako predseda FEDu v rokoch 2006 az 2014 Ben Bernanke bol ¢lovek
v epicentre finanéného sektora sinformaciami priamo zkuchyne. Vo
svojej prednéaske Lekcie financnej krizy pre bankovy dohlad identifikuje ako
hlavna pric¢inu krizy nespravnu a nedostato¢nti regula¢nti politiku orga-
nov zodpovednych za dohlad nad finanénym systémom. Finan¢né ino-
vacie, ktoré sa objavili na finanénych trhoch, nové finan¢né produkty,
nové technolégie a metédy pouZivané na hodnotenie rizika sposobili, ze
nielen dozorové organy stratili schopnost spravneho vyhodnocovania
situacie a rizika, ale aj samotné banky a finan¢né korporacie velmi chyb-
ne ohodnocovali riziko svojich operacii. Spravovanie kapitalu, likvidity
arizik sa stalo neprehfadnym a nezrozumitelnym. Tento fakt v spojeni
s odmetiovacim systémom vo finanénych korporaciach podkopali zdra-
vie tychto instittcii z dlhodobého hl'adiska a tym celého finan¢ného sys-
tému, ktory sa nakoniec zratil.

Andrew Farlow - Kolaps a jeho dosledky.
Pri¢iny a dosledky globdlnej financnej krizy

Autor takmer na 500 strandch podrobne a fakticky velmi bohato do-
kumentuje kltacové udalosti, ktoré krize predchadzali od konca 90-tych
rokov. Rozsiahlo sa venuje aj samotnému priebehu kltac¢ovych rokov kri-
zy 2007 az 2009 predovsetkym udalostiam krachu velkych bank a reak-
cidm vlad snaziacich sa krizu zastavit a obnovit ekonomicka stabilitu
arast. Medzi kltucové faktory autor radi dlhodoby a globalny tlak na
pracovnu silu. Napriek rasttcej produktivite prace stapali mzdy len
velmi pomaly alebo vobec. Autor uvddza, ze v predkrizovom obdobi
redlne mzdy v USA neréstli viac ako 40 rokov. Podobny tlak na mzdy sa
prejavoval v mnohych krajindch po celom svete. Preto si celosvetova

38V preklade Lekcie financnej krizy pre bankovy dohlad.
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ponuka nevytvarala svoj vlastny dopyt, hoci mnohé ucebnice tvrdia, Ze
by mala. V priebehu Styridsiatich rokov doslo v zdpadnej Eurépe, v Ja-
ponsku, Cine a v Azii k zvy$eniu produkcie a k znizeniu nékladov. Tato
nadvyroba spdsobila pokles ziskovosti vyrobcov. Dalgim vyraznym fak-
torom boli nizke trokové miery, ktorymi FED podporoval nafukovanie
bublin, ked'Ze tie generovali tol'ko predovsetkym politicky vyttzeny rast.
V spojeni s faktom, ze dolar funguje ako globdlna rezervna mena, bolo
a je operac¢né pole tejto politiky globalne. S nizkymi drokovymi mierami
postupne prisla obrovska bublina na trhu s byvanim, ale ked’ze bankam
prinasala vel'ké zisky, ekonomika rastla a s riou prijmy Statneho rozpoc-
tu, nebolo dostatok vole urobit nie¢o na zniZenie rizik splasnutia bubliny
a vzniku krizy. V rokoch pred krizou prijali vel'ké banky na tlak akciona-
rov Sest’ stratégii zameranych na zvysenie ziskov prostrednictvom zvy-
Senia koncovych rizik a vyuzitia obmedzenej zodpovednosti bankovych
akcionarov a spravcov investicii. Rizika zdanlivo diverzifikovali a mini-
malizovali nové finanéné produkty ako derivaty CDO a CDS, pri¢om
FED a dalsie regula¢né orgény vedome odmietali zaviest akukol'vek re-
gulaciu. Politici vedome odmietali konat, a tak situdcia d'alej kulminova-
la az do kolapsu.

Financial Crisis Inquiry Commission - Final Report
of the National Commission on the Causes of the Financial
and Economic Crisis in the United States3’

Desat¢lennd komisia pre vySetrovanie financnej krizy vytvorena vla-
dou USA konstatuje vo svojej zaverecnej sprave, ze vdaka krize prislo
o svoje domovy okolo 4 miliény rodin - cenu za krizu zaplatili skuto¢ni
I'udia a komunity, pri¢om krize sa bolo mozné vyhnut. Kriza je vysled-
kom l'udského konania a nekonania a nie dejov matky prirody. Kapitani
finan¢ného priemyslu a $éfovia dozorujacich instittcii ignorovali pricha-
dzajace varovania a zlyhali v snaZeni pochopit' a eliminovat rasttce rizi-
ka. Finan¢né instittcie a ratingové agentary nahradili posudzovanie rizik
analyzami I'udskym tsudkom s matematickymi modelmi a prili§ c¢asto
robili namiesto posudzovania a spravovania rizika jeho obhajovanie

3V preklade Zdverecnd spriva Vlddnej komisie pre vysetrovanie pricin financnej krizy v USA.
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a skryvanie. Kombinécia nadmerného poZi¢iavania, riskantného investo-
vania, nedostatok transparentnosti a systematické zlyhavanie zodpoved-
nosti a etiky nasmerovali finan¢ny systém do krizy. Znizovanie $tandar-
dov a pravidiel na hypotekarnom trhu, nové finan¢né produkty ako vy-

vvvvv

CDO aCDS, zlyhania kreditnych agentar, zlyhanie a nepripravenost

vlady a vladnych institdcii, to st vSetko klucové faktory, ktoré hrali roz-
hodujtcu dlohu pri vzniku krizy.

Joseph E. Stiglitz et al. - Report of the Commission of Experts
of the President of the United Nations General Assembly on Reforms
of the International Monetary and Financial System?*

Komisia expertov, ktort tvoril kolektiv sedemnastich autorov zo Str-
nastich krajin vedenych nositelom Nobelovej ceny za ekonémiu Josep-
hom Stiglitzom, vo svojej navrhovej sprave o reforme medzinarodného
monetdrneho a finanéného systému, zndmej aj pod ndzvom Stiglitz report,
uvadza, ze kriza odhalila elementdrne problémy nielen v narodnych re-
gula¢nych systémoch finanéného sektora, pre ochranu hospodarskej su-
taze, podnikového riadenia, ale tiez v medzindrodnych institacidch
a v dohodach zabezpecujtcich finanént a ekonomickt stabilitu. Podla
autorov za krizou bolo mnoZstvo zlyhani. DoleZita dlohu zohrala zla
a nedostato¢nd regulacia finan¢nych trhov v rozvinutych krajinach. Ban-
kové rizika a rizika z d'al$ich finan¢nych operacii finan¢ného sektora boli
nespravne spravované a vo vel'kej miere externalizované - teda v pripa-
de krachu/netispechu niekto iny hradi skody - zakaznik, verejnost. Vy-
skumy a historické skasenosti ukazuja, Ze: a) trhy vo vSeobecnosti nema-
ja samo-korekéné tendencie; b) obzvlast finan¢né trhy st charakteristické
svojimi zlyhaniami; c) zlyhania finanénych trhov majt systematické na-
sledky pre celti ekonomiku. Regula¢né trady zlyhali v ochraneni finan¢-
ného trhu od seba samého. Doktrina slobodného trhu alebo tieZ neolibe-
ralizmu, ktord odmieta reguldciu ako nieco, ¢o brani ekonomickému ras-
tu a rozvoju, a ktord dominovala v poslednych desatroc¢iach ekonomickej

40V preklade Spriva expertnej komisie prezidenta valného zhromaZdenia OSN pre reformy me-
dzindrodného menového a financného systému.
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profesii a politickej triede, je touto rozsiahlou a hlbokou krizou tplne
popreta. Klacovym zdrojom krizy je rasttica nerovnost, ktord oslabila
agregatny dopyt. Podla autorov sprdvy ma rasttica nerovnost mnoho
pric¢in, medzi ktoré patri predovsetkym asymetricka globalizacia, predo-
vSetkym ta, ktord umoznila podstatne vac¢siu mobilitu kapitalu ako pra-
ce, k pri¢indm patri aj oslabovanie odborov, nedostatky v podnikovom
riadeni, kolaps spolo¢enskych konvencii, ktory vyustil k obrovskej dispa-
rite v prijmoch vrcholovych manaZzérov a ostatnych pracujacich, pokles
danového zataZzenia vysokych prijmovych skupin a prijmov z kapitalu.
Irackd vojna a d'al$ie udalosti sposobili zvysenie cien ropy, ktoré nasled-
ne zvysilo ceny energii a potravin, ¢o taktiez prispelo k poklesu kipnej
sily obyvatel'stva. Slabsie prijmy boli v rastiicej miere kompenzované
rasticim zadlzovanim domécnosti, ktoré bolo vd'aka nizkym trokovym
mieram jednoduchsie a vd'aka distribucii rizika, prostrednictvom novych
finanénych produktov, finan¢né institacie ovela ochotnejsie poziciavali.
Expanzivna monetarna politika vytvorila podmienky pre rast bublin a
predovsetkym bublin na trhu s byvanim v USA avo Velkej Britanii.
Ekonomicky systém ako taky sa stal viac nestabilnym vd'aka oslabovaniu
automatickych spolo¢enskych stabilizatorov, ako st progresivne zdaro-
vanie, zachranné socidlne siete, dochodkové systémy ¢i pracovné pravo.

Diskusia k pri¢indam krizy podl'a vybranijch autorov

Kritickou analyzou vybranych textov sme dospeli k nasledujacim za-
verom. Autori pouzivaji terminy ako pricina krizy, faktory krizy, zdroje
krizy a dalsie, velmi volne aslobodne. Domnievame sa vSak, Ze ide
v podstate o rovnaky vyznam, teda Ze maji na mysli pri¢iny krizy.

Pri¢ina krizy, ktora uvadzaji takmer vsetci vybrani autori, je deregu-
lacia, nedostato¢na regulacia alebo zl4 regulécia, ¢i zdmerné odmietanie
regulacie. Do tejto kategorie patri velmi Sirokd a pestra skala legislativ-
nych zmien od zruSenia zdkona o oddeleni investi¢ného a klasického
bankovnictva aZ po zmierfiovanie podmienok na poskytovanie hypoték,
ale patri sem aj vedomé neuplatriovanie existujacej regulacnej legislativy
a odmietnutie zavedenia novej reguldcie pre nové finan¢né produkty ako
napr. finan¢né derivaty CDO a CDS a d’alsie. Pri aplikacii principu cui
bono zistujeme, Ze vo vsetkych tychto pripadoch beneficientami boli fi-
nancné korporacie, ich majitelia a manazéri. Toto je v stilade so zisteniami
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z analyzy vzajomného vztahu koncentrovanej ekonomickej moci a poli-
tickej moci. Vel'ké korporécie investujiu do politického systému velké
prostriedky s ciefom ovplyviiovat legislativu a verejné zélezitosti k svoj-
mu prospechu. Motivom je akumulacia bohatstva.

Druhou najéastejsie uvadzanou skupinou pricin krizy je prepad glo-
balneho dopytu, ktory savisi so stagnaciou miezd, ktora zas bola nésled-
kom oddelenia rastu miezd od rastu produktivity prace. Toto oddelenie
rastu miezd od produktivity préace je ku prospechu majitelom firiem,
ked'ze zvysuje ich prijmy na tkor prijmov zamestnancov. Toto oddelenie
je mozné vdaka pravnej konstrukcii firmy, kde o rozdelovani vytvore-
nych hodnoét rozhoduja iba majitelia a vrcholovy manazment. V pripade
demokratickejSieho rozhodovania o rozdelovani vytvorenych hodnot by
takyto pokles a stagnacia prijmov z prace oproti pokracujucemu rastu
prijmov z kapitdlu bol malo pravdepodobny. So stagnaciou prijmov
z prace a prepadom agregatneho dopytu savisi zadlzovanie ako doméc-
nosti tak i statov. Expanzivna monetarna politika FEDu prostrednictvom
nizkych arokovych mier podporovala rast zadlzovania, ktoré generovalo
tol'ko politicky a ideologicky potrebny ekonomicky rast. Kazdy novy dlh
znamend pre veritela predaj svojho produktu, teda v kone¢nom dosled-
ku zisk. Podpora zadlzovania teda predstavuje pre finan¢né korporacie
jednoznac¢ne vyvoj spravnym smerom, na ktorého konci je rasttca aku-
mulécia bohatstva. Rovnaka motivéacia je za oddelenim rastu miezd od
produktivity préace, teda nérastu prijmov z kapitdlu na dkor prijmov
Z prace.

Tretim najcastejsim dovodom krizy st inovacie vo finanénom sektore
- nové finan¢né produkty ako napr. CDO, CDS a d’alsie. Podl'a Farlowa,
2014, boli tieto nové finan¢né produkty vyvijané na tlak majitelov fi-
nan¢nych korporacii, ktori ziadali vyssiu ziskovost a zniZovanie vlastné-
ho rizika. Zaroven tieto nové produkty nepodliehali dohladu regulac-
nych tradov a aj napriek explicitnym vyzvam regulovat tieto produkty
zodpovedné instittcie odmietali k regulécii pristapit. Napriek varova-
niam, Ze tieto nové produkty v obrovskych objemoch predstavujt riziko,
ktoré ohrozuje nielen samotné finan¢né firmy, ktoré ich pouzivaja, ale cely
finan¢ny systém a s nim aj celd ekonomiku. Pri pohlade cui bono opat
vidime prospech z takéhoto vyvoja jednoznacne na strane finanénych
korporacii a majitelov kapitalu.
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Stvrtou skupinou dévodov st dévody suvisiace so girsim spolocen-
sko-politickym kontextom, teda z kategorie politickej ekonémie. Palley,
2011, vidi ako pri¢inu krizy ideol6égiu neoliberalizmu, ktord dominuje
verejnej politike od 80-tych rokov od ¢ias vladnutia Margaret Thatchero-
vej vo Velkej Britdnii a Ronalda Reagana v USA. Ideolégie st ideovou
zékladnou konstrukcie spoloc¢enskych instittcii. Na premietnutie sa no-
vej ideoldgie do institucionédlnej konstrukcie v spolo¢nosti je potrebny
tlak rozhodujtcej ¢asti spolo¢nosti (napriklad zavedenie volebného prava
pre zeny, rozsirenie institacie manzelstva pre homosexualne pary a d’al-
Sie), pripadne fyzické nasilie (napriklad franctizska revolicia - opustenie
institdcie monarchie, zrod institacie republiky; ruska revoldcia - zrod
spolocenského vlastnictva a socialistického spolo¢enského zriadenia). Za
presadzovanim ideolégie neoliberalizmu v rozvinutych krajindch nebolo
ani masové osvojenie si tejto ideolégie beznou populaciou a ani fyzické
nasilie,*! ale politickd a ekonomické elita, ktord z politiky neoliberalizmu
priamo benefituje rastom prijmov a majetku. Sprava vysetrovacej komi-
sie vlady USA uvadza ako jednu z pricin krizy systematické zlyhavanie
zodpovednosti a etiky na strane $éfov korporécii a na strane regula¢nych
organov. Takéto tvrdenie je nepochybne odoévodnené, avsak z hl'adiska
spoloc¢enskych pravidiel st rozhodujuce vyndatitelné zakonné normy.
Snaha o maximalizaciu zisku je zmyslom existencie instittcie firmy
a spolocensky vo vseobecnosti akceptovana. I ked’ nepochybne existuje
¢ast spoloc¢nosti, ktora ju povazuje za neetickii a nemoralnu. Ale pokial
nie s porusované existujice zdkony, nie je oprdvnené pozadovat zmenu
takéhoto spravania. Podla Stanéka (2009) kriza nastavila zrkadlo stcas-
nej zapadnej civilizicii, ktord nere$pektuje limity prirodnych zdrojov
a finanény systém je pohlteny nehoraznym spekulovanim a moralnym
hazardom. Za nadmernym spotrebovavanim prirodnych zdrojov stoji
nedemokratické rozhodovanie oich pouZzivani a spotrebny model eko-
nomiky, ktory je zavisly na maximalizacii spotreby, kedze spotreba je
jednym zo zdkladnych mechanizmov zhodnocovania a kumuldcie kapi-
talu. Motiv akumulacie bohatstva taktieZ stoji za rozmachom Spekulécii.

41 Nasilie bolo pouzité pri prevrate v Chile 11. 9. 1973, po ktorom boli zavedené ekono-
mické reformy tzv. Chicagskej $koly, ktora je zdkladom principov neoliberalizmu.
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Po kritickom preskimani pri¢in krizy, ktoré uvadzaja autori vybra-
nych textov moézeme jednoznacne konstatovat, ze vsetky tieto uvadzané
pric¢iny pri pohl'ade cui bono veda k akumulécii kapitalu prostrednictvom
indtitacie firmy a ku akumulécii kapitalu vo forme stkromného vlast-
nictva. St¢asna pravna definicia firmy a sukromného vlastnictva neobsa-
huje nijaké obmedzenia o maximalnej hornej hranici, ak4 vel'ka firma mo-
ze byt, aké maximalne bohatstvo moze jednotlivec vlastnit. Motivacia
k ¢innostiam vSetkého mozného charakteru, ktorych vysledkom je na-
vySovanie sikromného bohatstva, teda nie je nijak spolo¢nostou ob-
medzena. Stacasnd spolo¢nost prave naopak neobmedzené kumulovanie
saukromného bohatstva vyzdvihuje ako sprdvnu motivéaciu Zzivotného
snazenia, pricom naakumulované mnozstvo je mierkou tspesnosti tohto
snazenia.

Obe instittcie ako spoloc¢enské konstrukty by mohli mat vel'mi odlis-
nd definiciu a tym padom by velmi odlisne formovali ciele a podobu
I'udského snazenia jednotlivcov zijucich v spolo¢nostiach, ktoré tieto in-
Stittcie implementovali do svojho Zivota.
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6 DiIsKUSIA

Pri skiimani pric¢in globalnej ekonomickej krizy sa stretdvame s vel'mi
bohatou a komplexnou strukttarou spoloc¢enskych javov, procesov, insti-
tacii a savislosti. Mikro pohlad na krizu nés vedie k jednotlivym vel'mi
konkrétnym skutkom vel'mi konkrétnych I'udi. Makro pohlad na krizu
nas vedie k aplnym zdkladom organizacie spolo¢nosti, teda k jej institu-
ciondlnej Struktare, ktora nastavuje vychodzi rdmec pravidiel a cielov
konania jednotlivcov a kolektivov v spolo¢nosti. Rovnako dolezité sa
pohlady kratkodobé, strednodobé a dlhodobé. Niektoré legislativne zme-
ny prinasaju efekt sniekolkoroénym oneskorenim, niektoré okamzite
a zmeny zakladnych instittcii v spoloc¢nosti su skor dlhodobej povahy.
Vyrazna akumuldcia kapitalu byva zvycajne dlhodobym javom. V pripa-
de finan¢énych korporacii a korporécii z oblasti informaé¢nych technologii
moze byt aj strednodobym javom. Kumulacia ekonomickej moci ma teda
svoju vlastntt dynamiku, ktora je velmi zavisla od typu sektoru ekono-
miky. Do tejto komplexnej zmesi je potrebné pridat’ este geopolitické fak-
tory, vplyvy civilizaénych modelov (individualistické zapadné, kolekti-
vistické vychodné) a v neposlednom rade faktory stivisiace s prirodnym
prostredim. Skutocne vel'mi Siroky zdber je potrebny na pochopenie
vzniku fenoménu globélnej ekonomickej krizy ako jedného z najzavaz-
nejsich javov spolu s prirodnymi katastrofami a vojnami.

Ak porovname dovody ekonomickych kriz, ktoré pontkaja hlavné
ekonomické tedrie s dovodmi stcasnej krizy podla autorov vybranych
textov, mozeme najst niekol'ko prienikov. Ak klasickd ekonomicka tedria
vidi ako pric¢inu krizy nadvyrobu, tak v podstate stagnujici agregatny
dopyt v obdobi pred krizou sposoboval, ze agregatna ponuka ho zaca-
la prevysovat. V obdobi, kedy vznikala klasickd ekonomické teéria, ne-
existovalo frakéné bankovnictvo, ktoré emituje peniaze vo forme dlhu
takmer v neobmedzenom objeme, ¢im moze oslabeny dopyt posilnit dl-
hom, a tym c¢iasto¢ne dobehnat ponuku. Podla Marxa je kriza vysled-
kom klesajticej miery zisku z dovodu konkurencie, a preto majitelia kapi-
tdlu rusia vyrobu, ¢im vytvaraja nezamestnanost a prepada sa dopyt.
Sucasna ekonomicka kriza nevykazuje tieto znaky, ked'ze prijmy z kapi-
talu neklesali, prave naopak rastli na tkor miezd, ked'Ze tie zaostavali za
rastom produktivity prace. Podla keynesovskej tedrie je kriza pri¢inou
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nerovnovahy medzi Gsporami a investiciami. V pripade stcasnej krizy
mozeme tato nerovnovahu vidiet napriklad pri prili§ velkych investi-
cidch do byvania v USA, ktoré vytvorili obrovska bublinu, ktorej prask-
nutie spustilo ekonomicka krizu. Neoklasickd ekonomicka tedria vidi
ako pri¢iny kriz externé Soky ako regula¢né zasahy vlad a podobne.
V tomto videni kriz nie je stcasnt krizu vidiet jednoznac¢ne. Krize pred-
chadzalo dlhé obdobie deregulacie, takze prilina regulédcia by pri¢inou
byt nemala. I ked’ neoklasici mozu oznacit tempo dereguldcie ako poma-
lé, a teda krizu sposobila regulédcia eSte zostavajica. Monetaristické vy-
svetlenie krizy hovori o nerovnovdhe medzi objemom peniazi v obehu
a objemom produkcie. Frakény systém bankovnictva, kedy komeréné
banky majt prakticky neobmedzené moznosti emitovania novych petiazi
formou poskytovania Gverov, naznacuje, ze by nedostatok obeZziva eko-
nomika nemala pocitovat. O dostato¢ne vel'kej periaznej mase v obehu
hovori aj vel'ky rast zadlzenia a bublina na hypotekarnom trhu v USA
v obdobi pred krizou. Nafaknutéa bublina by naznacovala, Ze penazi bolo
v obehu prili§ vela. Avsak FED uz koncom roka 2008 spustil program
navysovania penlaznej masy tzv. kvantitativne uvoltiovanie. Podobné
programy spustili taktiez ECB, Bank of England ¢i Svédska narodné ban-
ka. Rovnako mnohé centrdlne banky pristapili k d'alsiemu znizeniu svo-
jich arokovych sadzieb. Monetarna politika po krize bola teda este viac
expanzivna ako pred krizou. Z toho méZeme vyvodit, ze FED nepovazo-
val za pri¢inu krizy prili$ vel'ky objem peniazi v obehu.

Pri skiimani vzniku krizy sme identifikovali hlavnych aktérov krizy
v podobe finanénych korporécii a Statnych institacii zodpovednych za
reguléciu finanéného sektora a d'alsie vladne institicie. Rovnako sa nam
odkryli kl'a¢ové udalosti, ktoré postupom ¢asu ku krize viedli. Odhalenie
tychto jednotlivych a vel'mi dolezitych udalosti, ako napriklad zmékéenie
pravidiel pri poskytovani hypoték, alebo mechanizmus vytvarania cen-
vysoké ratingové hodnotenia finanénych produktov ratingovymi agentu-
rami na zakazky predajcov tychto finan¢nych produktov a d'alsie javy,
ndm odkrylo okrem aktérov samotnych predovsetkym ich motivaciu.
Spréavanie sa finan¢nych institacii kl'a¢ovych pri vzniku krizy bolo plne
v stlade s poslanim komerénych subjektov, ktorym je maximalizacia
zisku. Obrovské riziko, ktoré sich spravanim castokrat stviselo, bolo
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v zésade klasické riziko podnikania. Teda, Ze pri netispechu, hrozi krach
firmy. Vzhladom vsak na velkost tychto instittcii, bertc do tvahy fakt,
ze velkost firiem nie je zdkonne nijak limitovand, a na kumulovanie
tychto rizik, dochadzalo k ohrozeniu celého finanéného sektoru. Z hl'adi-
ska napliiania ciela instittcie firmy, teda maximalizacie zisku pre jej ma-
jitel'ov, i8lo o racionalne a predovsetkym legalne snaZenie.

Pri skimani mechanizmov Sirenia krizy ajej dopadov sme dosli
k poznaniu, Ze pri tspechu finan¢nych korporéacii, ked sa riskovanie vy-
platilo a prinieslo manazmentu, zamestnancom a hlavne majitelom vy-
razné zisky, straty sposobené krachom niesla populacia po celom svete.
Tento samotny fakt hovori, Ze pdsobenie firiem ako instittcii ma mimo-
riadny dopad na spolo¢nost a jej jednotlivcov. Podl'a nasho nazoru chyba
v pravnej konstrukcii firmy oSetrenie savislosti velkosti firmy a jej dopa-
du na spolo¢nost. Cim vicsia je firma, tym vicsie dopady moze jej ¢in-
nost’ mat, avsak rozhodovanie vo firme je v podstate ¢isto interna zaleZzi-
tost, je nedemokratické aj vo vnutri samotnej firmy, je uskuto¢riované len
velmi mélo pocetnou skupinou l'udi a je motivované prevazne ziskom.
Tento mechanizmus teda nevyhnutne ¢asom vedie k stretu s okolitou
spolo¢nostou a ¢im vicsia je firma, tym silnejsi stret. Vyrazna asymetria
vztahov majitelov firmy, vrcholového manaZmentu na jednej strane
a zamestnancov firmy a vonkajSou spolo¢nostou na strane druhej a vy-
razna asymetria v distribucii ziskov a strat, je podla nasho nazoru v roz-
pore s demokratickymi principmi fungovania spolo¢nosti. Tato asymet-
ria je tym silnejSia, ¢im vécsia je firma. Z tohto dovodu sme toho nazoru,
Ze pravne obmedzenie velkosti firmy a prdvne obmedzenie velkosti stk-
romného majetku, by bolo tym spravnym nastrojom eliminécie tychto
asymetrii.

Pri skimani instittcie sikromného majetku a institacie firmy sme sa
sastredili na ich zakladné atribtaty v ich vdzbe na spolo¢nost. Instittcie
st spolocenské konstrukty aich tloha v spolo¢nosti je klucovd, kedze
principidlne vymedzuja hranice spravania sa jednotlivcov a skupin. Takto
vyrazne formuja spolo¢nost a ovplyvriuja jej vyvoj arozvoj. Ich kon-
Strukcia je preto rozhodujica pre celkovy charakter a smer tohto vyvo-
ja arozvoja. NajvaznejSou vlastnostou prava na stukromny majetok je
jeho vylucovacia povaha. Pravo na sikromny majetok jedného znamena
vyltcenie tohto prava ostatnym ¢lenom spolo¢nosti. Bertic vSak do tvahy



100

tyzické limity nasho sveta na planéte, je pravo na neobmedzene velky
majetok v rozpore s tymito limitmi. Jeden ¢lovek moZe teoreticky vlastnit
cely svet, ¢o by vlastne znamenalo, Ze vSetci ostatni nevlastnia vobec nic.
Pravna definicia prdva na stkromny majetok teda v sebe obsahuje nain-
Stalovany spolocensky konflikt a rovnako je v rozpore s fyzickou pova-
hou nasho sveta.? Instittcia firmy vo svojej sticasnej pravnej definicii
obsahuje este d'alsie spolocenské konflikty, ktoré vyplyvaju z definova-
ného ciela jej existencie a z jej vnatornej konstrukcie, ktord definuje cha-
rakter rozhodovacich procesov v jej vnutri. Rozhodovaci proces vo firme
je diktativnej povahy, kde rozhodovacie pravomoci st stustredené do rak
majitelov a vrcholového manaZzmentu, ktori rozhoduja o vsetkych otaz-
kach vréatane sposobu rozdelovania vytvorenych hodnot. Proces tvorby
hodnoty vo vndatri firmy je vsak kolektivny. Institacia firmy mé teda
v sebe zadefinovany spolocensky konflikt siboja medzi tvorcami hodno-
ty teda zamestnancami a majitel'mi firmy, ktori st de iure vlastnikmi tej-
to vytvorenej hodnoty. Tento vnatorny konflikt v institacii firmy sa pre-
nasa do vonkajsej spoloc¢nosti vo forme protikladnych zdujmov kapitélu
a prace, teda medzi majitel'mi firiem na jednej strane a zamestnancami na
strane druhej a prejavuje sa v politickom boji, nasledne v legislativnych
zmendch. Vlastnici kapitalu sa snazia maximalizovat svoje prijmy nielen
maximalizaciou objemu realizovanej produkcie, ale aj zniZovanim nékla-
dov svojej produkcie, napriklad zmenami v zakonniku préce, ktoré osla-
bia postavenie zamestnancov. Druhym spoloc¢enskym konfliktom, ktory
maé v sebe zadefinovany institacia firmy je konflikt s okolitou spolo¢nos-
tou. Cielom firmy je maximalizovat zisk, teda ziskat viac ako vydat.
Voci svojmu okoliu ma firma extraktivny vztah, ktory naraza na bariéry
okolitého prostredia. Tie existuju z r6znych dévodov. Takouto bariérou
moze byt napriklad legislativa na ochranu zivotného prostredia ¢i legis-
lativa na ochranu spotrebitela. Aktivhym ovplyviiovanim politického
procesu mozu firmy dosiahnut legislativne zmeny, ktoré ich extraktivnu

42V spolocenskej praxi su priklady, na ktoré moézeme nazerat podobne. Institticia mono-
gamného manzelstva ma okrem inych funkcii aj funkciu predchadzania spoloc¢enskym kon-
fliktom. T4to funkcia spociva v spolo¢enskej ochrane prava na iba jedného partnera/partner-
ku. Toto obmedzenie vychddza z fyzickej povahy nasho sveta, kedy mame priblizne rovnaky
pocet muzov a zien. V takejto spolo¢nosti by polygamia mohla sposobit, Ze niektorym by sa
partner/partnerka ,neusiel /neusla”, ¢o by vytvaralo vazne spolocenské konflikty.
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poziciu posilnia, ¢o moZe mat za nasledok zvysenie ich prijmov a prij-
mov ich majitel'ov.

Relativnost akéhokol'vek spolocenského konstruktu je potrebné zdo-
raznovat predovsetkym historickym vyvojom a porovnavanim s inymi
civilizaénymi modelmi. Pohlad na institaciu stkromného vlastnictva
a na instittciu firmy v ich sti¢asnej podobe nam v takomto Sirokom kon-
texte odkryje prave ich premenlivost, napriek tomu, Ze sa ¢astokrat tieto
indtitacie javia ako dané, nemenné a nespochybnitelné. Sa vsak len pro-
duktom urcitej ideologickej linie, ktord prave dominuje. Ideoldgie sa
v ¢ase a aj v priestore menia a podla toho sa menia aj spoloc¢enské kon-
Strukty institacie.

Posobenie stcasnych korporéacii ako extraktivnych instittcii sa preja-
vuje v kontinualnom raste ich vel'kosti a v rastticej prijmovej a majetkovej
nerovnosti v spolo¢nosti. Tato akumulécia kapitdlu dosahuje bezprece-
dentnych trovni. Tie najvacsie korporécie na svete posobia globédlne a st
vdcsie ako stredne vel'ké staty. Ich ekonomicka sila je enormné a prejavu-
je sa aj v ich politickej moci. Instittcia firmy svojou konstrukciou pripo-
mina absolutistické monarchie. Model organizacie spolo¢nosti formou
absolutistickych monarchii uz vac¢sina sveta opustila, ale vracia sa spat
vo forme neustdle rasttcich nadnarodnych korporécii.

Investi¢nd tedria politiky od Thomasa Fergusona hovori, ze koncen-
trovany kapitdl koordinuje svoje zaujmy a investuje do politickych stran
a politického procesu svoje investicné prostriedky scielom zhodnotit
tieto investicie - dereguldcia, danové alavy, vlddne zdkazky a dalsie.
Vyskumy postojov verejnosti, akt verejnt politiku maja vlady realizovat
a postojov koncentrovanej ekonomickej moci k podobe verejnej politiky
jednoznacne potvrdzuja, Ze demokraticky mechanizmus rozdelenia moci
v spolo¢nosti je do zna¢nej miery znefunkéneny. Redlne uskutoc¢niovana
politika odpovedd zdujmom koncentrovaného bohatstva, ktoré do znac-
nej miery definuje podobu legislativy* a eSte vyraznejsia je jeho sila ve-
tovat zaujmy inych sektorov spolo¢nosti. Nefunkénost demokratického
systému sa prejavuje v klesajicej volebnej Gc¢asti v mnohych krajinach

43 Vojenska doktrina prezidenta USA Bill Clintona okrem iného uvadzala, Ze vlada USA si
vyhradzuje pouzitie vojenskej sily na tizemi inych krajin "na zabezpecenie pristupu ku klicoviym
trhom, doddvkam energii a strategickijch surovin". Pramefi: Ministerstvo obrany USA.
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a rasttcej podpore extrémnej pravice alebo radikélnej I'avice. Majetkova
a prijmova nerovnost, ktord je vysledkom stcasnej podoby instittcie
sukromného vlastnictva a sikromnej firmy, sa prejavuje v zmenach poli-
tickych preferencii va¢sinového obyvatelstva, kedze sticasny demokra-
ticky mechanizmus prestal efektivne presadzovat jeho zaujmy. Rast toh-
to spolocenského napdtia plyntceho z extrémnej nerovnosti méze mat
tak, ako histéria uz ukazala, nasledky vo vaznych spolo¢enskych konflik-
toch a vojnach az celosvetovych rozmerov.

Analyzou vyvoja prijmovej a majetkovej polarizacie a analyzou vyvoja
rastu velkosti korporacii sme ilustrovali stcasnti nerovnovahu nielen
rozdelenia prijmov a majetku, ale hlavne nerovnovdhu rozdelenia moci
v spolo¢nosti. Kriza je vysledkom redlne uplatriovanych spolo¢enskych
pravidiel a kedZe verejna politika je de facto definovana sektormi spo-
lo¢nosti, ktoré drzia koncentrované bohatstvo, pri¢inou krizy je teda
koncentrované bohatstvo, ktoré je institucionalizované vo forme neob-
medzeného stikromného vlastnictva a v instittcii korporéacie.

Pri skdmani pri¢in krizy podla vybranych renomovanych autorov
sme videli, Ze vdcsina z nich vidi pri¢iny predovsetkym v deregulécii,
nedostatoc¢nej reguldcii, ¢i zlej regulécii finanéného sektora v USA. Dru-
hou najcastejsie uvddzanou pric¢inou je podla vybranych autorov prijmo-
va nerovnost, ktora viedla k oslabeniu agregatneho dopytu s nasledkom
rastu zadlzenosti domdacnosti. Tretou najcastejsie uvddzanou pri¢inou
krizy boli podla vybranych autorov inovacie na finanénom trhu, kon-
krétne finan¢né derivaty, ktoré prestivali riziko z povodnych veritel'ov
na investorov, ktori investovali do tychto derivatov, pricom tieto nové
finan¢né produkty nepodliehali regulécii, ktorti vyslovene odmietol vte-
dajsi $éf FEDu Alan Greenspan. Ako dalsie pri¢iny krizy autori videli
neoliberalnu politiku uplatiiovana od 80-tych rokov 20. storocia, zlyha-
nie etiky a zodpovednosti, ¢i celkovia hodnotovu krizu sticasnej zdpadnej
civilizacie. Kritickou analyzou za uplatnenia principu cui borno sme dos-
peli k zaveru, ze vsetky autormi uvadzané pric¢iny krizy de facto posil-
novali rast akumulécie kapitalu, preto podl'a ndsho nazoru je fundamen-
tdlnou pric¢inou krizy institdcia neobmedzeného stikromného majetku
a institacia firmy vo svojej extraktivnej definicii s neobmedzenou moz-
nostou rastu ¢o do velkosti.
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Zakladatel' instituciondlnej ekonémie Thorstein Veblen veril, Ze je
prave tlohou ekonémov kriticky analyzovat moc elit a spoloc¢enskych
tried s ciefom rovnomernejSej distribticie vytvorenej nadhodnoty v spo-
lo¢nosti (O’Hara, 2002). Tvorba hodnoty v sticasnej spolo¢nosti s vyso-
kou del'bou prace je kolektivnym tsilim a rozhodovanie o jej rozdel'ovani
by malo rovnako byt kolektivne. Sikromny majetok je vysledkom funk-
cie osobného tsilia a spoloc¢enskych pravidiel, ktoré umoznuja vyuzitie
prirodnych a l'udskych zdrojov. K tymto spolo¢enskym pravidlam patria
aj pravidla o kumulovani sikromného majetku a pravidla o distribuova-
ni vytvorenych hodnot v institdcii firmy.

Spolo¢ensko-ekonomicka demokracia je model ekonomického systé-
mu, v ktorom je pre vsetkych garantovany minimalny prijem a zaroven
existuje maximélna hranica osobného bohatstva, pricom obe hranice -
hranica materidlnej chudoby i hranica osobného materialneho bohatstva
- st stanovené demokraticky (George, 2002).

Obmedzenost nerastnych prirodnych zdrojov na planéte, obmedze-
nost obsluznej kapacity ekosystému vo forme obmedzenej schopnosti
obnovy prirodnych zdrojov a obmedzenej schopnosti absorbovat znecis-
tenie, ktoré produkuje hospodérska ¢innost ¢loveka, obmedzenost Zzi-
votnych sil kazdého jednotlivca pocas obdobia Zivota, ktoré pouZiva na
tvorbu hodnoty, vsetky tieto limity nasho fyzického prostredia je potreb-
né premietnut do spoloc¢enskych pravidiel.

Pri existencii hornej hranice sikromného majetku straca jedinec pravo
na jeho spolo¢enskd ochranu nad tito stanovent hranicu. Stracal by tym
padom motivaciu k daldej akumulacii. Pri existencii hornej hranici vel-
kosti firmy by spolo¢nost obmedzila vel'kost ich vplyvu na externé pro-
stredie. Problém velkosti firmy je koniec koncov v ekonomickej tedrii
vel'mi dobre preskimany predovsetkym vo vztahu k hospodérskej stuta-
zi. Stcasna podoba institacie sikromného majetku a sticasnd podoba
indtitdcie firmy umoziiuja neustdle rasticu koncentraciu bohatstva
v tzkej casti spoloc¢nosti, a to nasledne vedie k znefunkéneniu demokra-
tickych mechanizmov. Vysledkom su legislativne zmeny vedtuce k zin-
tenziviiovaniu negativnych javov ako nerovnost, nezamestnanost, eko-
logicka destrukcia a d'alsie, ktoré nasledne sposobuju spolocenské kon-
flikty tej najvaznejsej povahy.
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ZAVER

Finan¢nd kriza z roku 2008 sa transformovala do globalnej ekonomic-
kej krizy tzv. Great recession a ta v Eurépe do dlhovej krizy. Kriza vypuk-
la v USA asirila sa po svete predovSetkym kandlmi finanénych trhov
a zahrani¢ného obchodu. Zasiahnuté boli v podstate vSetky regiony sveta
s vd¢sou ¢i mensou intenzitou. Vo vSeobecnosti boli najviac postihnuté
krajiny, ktoré maja velka cast svojej ekonomiky zapojentt do medzina-
rodného obchodu.

Nasledky krizy boli pre mnohé krajiny devastujtice - miliény I'udi pri-
8li o pracu, pri¢om treba pripomenut, ze strata zamestnania patri k naj-
stresovej$im situaciam v zivote ¢loveka, kedze strdca obzivu pre seba
a svojich najblizsich, a preto nieto divu, ze v niektorych krajinach sttapol
pocet samovrazd. Miliény I'udi sa ocitli v chudobe, mnohé staty z dovo-
du poklesu prijmov obmedzili socidlne a rozvojové vydavky. Ekonomic-
ka kriza, a predovsetkym globélna, patri spolu s ekologickymi katastro-
fami a vojenskymi konfliktami k najzavaznejs$im javom, akymi prechadza
I'udskd spolo¢nost. Tato kriza je svojim rozsahom a svojimi dopadmi
prirovnavana k Velkej hospodarskej krize tzv. Great depression z 20-tych
a 30-tych rokov 20. storocia, ktora nakoniec bola jednou z hlavnych pri¢in
druhej svetovej vojny. A preto aj z tychto dévodov je skiimaniu stcasnej
krizy venované mnozstvo tsilia po celom svete a existuje na tato tému
nepreberné mnozstvo prac.

Pre pochopenie krizy je potrebné si poloZit niekol'ko zédkladnych ota-
zok, ktoré si nepochybne kladlo a kladie mnoho I'udi: 1) ¢o a ako sa stalo;
2) ako sa to vlastne mohlo stat, ako je mozné, Ze nezodpovedné sprava-
nie relativne malého poctu jedincov v relativhe obmedzenom geografic-
kom priestore viedlo k utrpeniu miliénov I'udi po celom svete; 3) ak sa uz
niec¢o podobné stalo zac¢iatkom 20. storocia, ako je mozné, Ze sa to stalo
opdt. Tieto otazky tvorili vychodiskovy bod tejto prace, pricom politicka
ekonoémia, ktord v sebe spdja ekonomické tedrie a politické rozhodova-
nie, je tou oblastou spolocenskych vied, ktord poskytuje vhodny metodo-
logicky ramec na skimanie tejto problematiky.

Dominantné ekonomické tedrie ako klasickd ekondmia, marxistickd,
keynesovskd, neoklasicka a monetaristicka vysvetluja jav ekonomickej
krizy kazda zo svojho uhla pohladu a tieto vznikali vo svojom ¢ase na
zéklade dovtedy prebehnutych kriz a ovplyvnené urcitym ideologickym



105

prednastavenim. Ani jeden zo Standardnych pohladov tychto hlavnych
ekonomickych tedrii stcasna krizu tplne nevystihuje. Je to pochopitelné,
ked'ze sti¢asnd kriza sa udiala za inych institucionalnych podmienok ako
predchadzajace vel'ké krizy. Stcasnd kriza sa odliSuje predovsetkym fi-
nanénym sektorom, ktory je bezprecedentne velky, je do zna¢nej miery
oddeleny od redlnej ekonomiky a stupfiom globalizacie sveta. Krizu sp6-
sobil finan¢ny sektor s novymi finanénymi produktmi virtualnej podoby,
nemajic takmer Ziadnych obmedzeni, ¢o sa tyka rastu do objemu a tento
faktor je v ekonomickych dejindch novy a hlavné ekonomické teérie ho
preto nemohli brat do Gvahy.

Po velkej hospodarskej krize v 20-tych a 30-tych rokoch 20. storocia
prisla v USA séria legislativnych zmien, ktoré mali zabréanit opakovaniu
krizy. Dalsie velmi doleZité stabiliza¢né mechanizmy na celosvetovej
arovni prisli vo forme Bretton-Woodskeho systému v roku 1944. V pod-
state az do 70-tych rokov bol hospodarsky vyvoj v kapitalistickych kraji-
nach bez kriz a toto obdobie stability dostalo nazov zlata éra kapitalizmu,
tzv. Golden age of capitalism. ZruSenim zlatého Standardu v roku 1971 po-
stupne prichddzaji zmeny, ktoré zaéna sposobovat prvé krizy. Rast
miezd zacina stagnovat, oddeluje sa od rastu produktivity prace, nastu-
puje obdobie neoliberalizmu, trhového fundamentalizmu so systematic-
kou deregulaciou, ktord udrziavala ekonomiky stabilné v povojnovom
obdobi. Vysledkom je rasttica prijmova a majetkova nerovnost a stéle
CastejSie mensie krizy zvycajne sektorové.

Neustale rasttica koncentracia bohatstva je institucionalizovand, a teda
spolocensky chrédnend v instittcii neobmedzeného sukromného majetku
a v institacii korporéacie. Tieto instittcie v ¢ase vytvorili z ¢asti spolo¢nos-
ti ekonomicka elitu, ktord disponuje stale vd¢sou ekonomickou mocou,
ktord sa premieta do politickej moci. De facto, nie de iure, st tvorcovia
verejnej politiky, ktorej vysledkom je stale zvdc¢Sujica sa prijmova
a majetkova polarizacia so vSetkymi d’al$imi nésledkami, ktoré to prina-
8a, vratane globélnej ekonomickej krizy. Politika deregulécie, ktora spre-
vadza neoliberdlna ideoldgia, teda odstratiovanie korekénych pravidiel
a mechanizmov zavedenych v predoslych obdobiach, vedie k redistriba-
cii bohatstva v spolo¢nosti smerom k tym, ¢o bohatstvo uz drzia. Tu stoji
aj odpoved na otazku, ako je mozné, Ze sa kriza znovu zopakovala.

Kritickou analyzou prac vybranych renomovanych autorov na tému
pric¢in krizy sme identifikovali instituciondlne pozadie javov, ktoré podla
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tychto autorov viedli ku krize. Tieto javy povazujeme za symptomy
spravania, ktoré vynucuje definicia institacie korporécie, v ktorej pozadi
v komplementarnom vztahu stoji institticia sikromného majetku. Maxi-
malizécia zisku je pravne definovany ciel existencie firmy a spravanie sa
jednotlivcov a skupin, ktoré z tohto poslania instittcie firmy plynie, ge-
neruje komplexny mix javov s postupne sa kumulujicim negativnym
vplyvom na cela spolo¢nost. Institticia neobmedzeného stkromného
majetku stoji v samotnom jadre tejto nerovnovéhy. Neexistencia hornej
hranice akumulacie sukromného majetku vdaka vylucujucej povahe
prava na stukromny majetok sposobuje nerovnovahy, ktoré vedu k tym
najzavaznejsim spolocenskych problémom, ktoré spolo¢nost pozna. Pre-
to podl'a nasho nazoru instituciondlnymi pri¢inami globalnej ekonomic-
kej krizy z roku 2008 st instittcia neobmedzeného stikromného majetku
a instittcia korporacie s neobmedzenou moznostou rastu a akumuldacie
kapitalu spolu so spolo¢enskymi konfliktmi obsiahnutymi v pravnej de-
finicii jej poslania a vnatornej konstrukcie.

V sticasnosti sa nachddzame v mnohych aspektoch v jedine¢nej dobe.
Na planéte zije najviac I'udi v histérii, vzajomne globélne najviac prepo-
jenych institaciami, dopravou, komunikac¢ne. NielenZe Zijeme v atémo-
vom veku, kedy niekol'ko krajin na svete disponuje takou destrukénou
silou jadrovych zbrani, Ze by stacili na znic¢enie Zivota na celej planéte
Zem, ale Zijeme na pokraji ekologickej katastrofy, ktora je vysledkom
nadmerného spotrebovédvania prirodnych zdrojov po velmi kratke ob-
dobie existencie I'udského druhu. Len niekolko generacii potrebovalo
I'udstvo pri sticasnom ekonomickom modeli na to, aby ohrozilo svoje
vlastné prezitie zni¢enim prirodného systému, na ktorom je existencne
zavislé. 'udska spolo¢nost je podsystém prirody, planéty Zem. M4 vsak
schopnost vedomého a cieleného sebaznicenia, ktoré neustédle prebieha.
Matka priroda je voci I'udskej spolo¢nosti vis major. Takto vztah ekosys-
tému k I'udskej spolo¢nosti definuje pravo. Ideologie, ktoré I'udska spo-
lo¢nost vo forme pravidiel svojho fungovania implementuje do kazdo-
denného Zzivota, st z pohladu vis major irelevantné. Ludstvo dosiahlo
limity ekosystému a stcasné spory o to, ktord ideolégia ma definovat
instittcie spolo¢nosti, st v zdsade bezpredmetné. Priroda nastavuje bio-
logické limity, ktoré nie je moZzné nijako obist, iba reSpektovat. Ale exis-
tuje aj moznost ekologickej samovrazdy a pokracovanie v ceste nekon-
¢iacej akumulécie bohatstva sa javi prave touto moZnostou.
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