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ABSTRAKT

Zakon €. 186/2009 Z. z. o finan¢nom sprostredkovani a financnom poradenstve a o zmene a doplneni niektorych zakonov
v zneni neskorsich predpisov presiel turbulentnym vyvojom, pre ktory su charakteristické pocetné priame ¢i nepriame
novely. PredovsSetkym pocas pandémie, ale aj v postpandemickom obdobi sa z dévodu zvySovania regulatérnych narokov
na predmetné podnikanie sektor vyvija sposobom, ktory so sebou prinaSa zmenu kategorie samostatného finanéného
agenta na podriadeného financného agenta. Vysledkom je posobenie ,niekol'’kych vel'kych hra¢ov“ (samostatnych finan-
¢nych agentov) disponujicich rozsiahlymi sietami podriadenych finan¢nych agentov. Autori zameriavaju pozornost na
know-how a jeho aplikaciu pri tvorbe sieti subordinovanych subjektov, ktoré realizuju finan¢né sprostredkovanie na za-
klade pisomnej zmluvy s navrhovatelom.

ABSTRACT

ActNo. 186/2009 Coll. On Financial Intermediation and Financial Advisory and On Amendments and Additions to Certain
Acts, as amended, has undergone a turbulent development characterised by numerous direct and indirect amendments.
Particularly during the pandemic, but also in the post-pandemic period, due to the increasing regulatory demands on
the business in question, the sector is evolving in a way that entails a change from the category of independent finan-
cial agent to subordinate financial agent. This has resulted in ,few big players’ (independent financial agents) with
large networks of subordinated financial agents. The authors focus on know-how and its application in the forma-
tion of networks of subordinated entities that carry out financial intermediation on the basis of a written contract with
the proposer.
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STUDIA

Uvod

Cielom ¢lanku je skimat vplyv know-how ako predme-
tu dusevného vlastnictva na tvorbu sieti subordinovanych
subjektov vykonavajucich finan¢né sprostredkovanie. Po
vykonani prvotnej analyzy know-how je pozornost veno-
vana jeho vztahu k finan¢nému sprostredkovaniu. Autori
nastoluju vyskumnu otazku, v akych réznych suvislostiach
sa stretavame s know-how pri budovani siete subordino-
vanych subjektov. Na ucely ziskavania poznatkov o know-
-how dochadza k pouzitiu analyzy a syntézy. Analyzu cha-
rakterizujeme ako sekventné zhromazdovanie informa-
cif.? Jednotlivé Casti, ziskané na zaklade myslienkového
rozkladu skimaného javu, sa stavaju predmetom dalSie-
ho skiimania a kritického hodnotenia.® Autori rozkladaju
jednotlivé zlozky motivacie subordinovanych subjektov
k uskuto¢niovaniu finan¢ného sprostredkovania.

V porovnani s analyzou je syntéza opacnym procesom, je
to zjednotenie zloZenia procesu z jeho zakladnych prvkov
do celku, pricom toto zjednotenie nemusi byt len sictom
jednotlivych &asti, ktoré boli predtym rozdelené analyzou.*
Syntéza predstavuje myslienkové zjednotenie jednotlivych
Casti do celku, ¢o umoZiiuje poznanie vzajomnych vztahov
medzi javmi a $truktiry celku.’ Jednotlivé poznatky o mo-
tivacii st nasledne syntetizované do stratégii na ziskavanie
podriadenych subjektov na spolupracu konkrétnymi na-
vrhovatel'mi.

Ciastkové poznatky o know-how a finan¢nom sprostred-
kovani sa treba pokusit vnimat komplexnejSie - celostnej-
Sie, a to z hladiska ich vyznamu pre ¢loveka a jeho prak-
ticky Zivot. Na to je potrebné vnimat jednotlivé teoretické
poznatky v praktickej ¢innosti finanénych sprostredkova-
telov.

1 Know-how

Know-how predstavuje samostatny predmet duSev-
ného vlastnictva. V ramci systému prava na priemyselné
vlastnictvo moZno know-how ako intl majetkovi hodnotu
(§ 118 zakon ¢. 40/1964 Zb. Obciansky zakonnik v znenfi

Dudinska, E. 1996. Metodika vypracovania diplomovej prace. s. 39.
TamzZe.

AU WN

vlastnictva. s. 22.
7 Vojcik, P. a kol. 2014. Pravo duSevného vlastnictva. s. 322.

neskorsich predpisov)® zaradit k predmetom prav obdob-
nych priemyselnym pravam.” Nespdja sa s nim absolttny
(zdkonny) monopol znadmy z oblasti prava tvorby. Vo svo-
jej podstate ma know-how relativny (zmluvny) charakter.
Zatial' ¢o v oblasti prava tvorby vznikd monopol vdaka
prisluSnej pravnej dprave, tak pri know-how ma zasadny
vyznam zmluva o know-how.®

V praxi byva know-how Casto spdjané aj s inymi ideal-
nymi predmetmi duSevného vlastnictva.” S know-how sa
moZeme stretavat i samostatne, predovSetkym v technic-
kej ¢i prevadzkovej dokumentdcii, bez ohladu na to, ¢i je
tdto dokumentacia odbornym literdrnym dielom, alebo
nie.’® Termin know-how moZno charakterizovat ako stibor
technickych informacii, ktoré su tajné, podstatné a vhod-
nou formou identifikovatelné.!* Hoci sa spravidla hlavny
doraz kladie na technickd povahu informacii, ¢o osobitne
suvisi s transferom technolégii, pojem know-how sa tym
nevycerpava.

Pojem ,know-how"“ oznacuje nielen techniku spojenu
s patentovanym vyrobnym postupom alebo procesom,
teda techniku, ktora je nutng, aby patentovany vynalez
mohol byt vyuZivany, a ktora umoziiuje majitelovi patentu
vyuzivat ho v SirSom technickom rozsahu, ale oznacuje aj
tajné recepty a postupy. Tento pojem oznacuje praktické
procesy, zvlaStne znalosti a technické znalosti ziskané vy-
robcom ako vysledok vyskumu, ktoré zatial nie st zndme
sutazitelom.'? Know-how je aj ekonomickou kategériou,
ktort moZno ohodnotit.'® Pojem know-how sa vZil ako ter-
minus technicus, ktory v preklade znamena ,vediet ako“!*
Osobitnost know-how ako nehmotného statku spociva
v tom, Ze moZe, ale nemusi byt vysledkom tvorivej dusev-
nej ¢innosti fyzickej osoby.'® Privlastkom komeréné know-
-how sa oznacuju podnikovo-hospodarske znalosti (napr.
uctovnictvo) alebo obchodné znalosti (rozne stratégie od-
bytu, marketing atd’).

Aby sme mohli informéciu, postup, recepttru, pripadne
techniku vyroby oznac¢it pojmom know-how, musi spiiiat
nasledujice podmienky:

- nemoze ist o osobné schopnosti, ani zru¢nosti,

- musfi byt oddelitelné od osoby, ktora ho vytvorila,

Mosny, P. a kol. 2018. Metodoldgia vedeckej prace (pre potreby pravnického studia). s. 38.
Gonda, V. 2012. Ako napisat a uspesne obhajit diplomovu pracu. s. 30.

Polemicky k pojmu ,ind majetkova hodnota“ s odkazom na profesora Jana Svidroiia novsie pozri Kropaj, M. a kol. 2017. Zaklady prava dusevného

8 Kalesn4, K. 1997. Licencie na know-how z hladiska obmedzenia hospodarskej sutaze. s. 261 - 270.

9 Telec, I. 2012. Pojmové znaky dusevniho vlastnictvi. s. 81.
10 TamzZe.

11 Horadek, R. - Cada, K. - Hajn, P. 2017. Prava k priimyslovému vlastnictvi. s. 305.

12 Maly, J. 2007. Ocenovani prumyslového vlastnictvi. Nové pristupy. s. 28.

13 Vojcik, P. a kol. 2014. Pravo duSevného vlastnictva. s. 322.
14 TamzZe.
15 Vojcik, P. 2016. Teorie pravni ochrany nehmotnych statk. s. 26.
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nesmie byt bezne dostupné,

nemusi byt vysledkom tvorivej prace, len vysledkom
mechanickej ¢innosti,

musi mat’ istd hodnotu,

musi byt utajené prislu$nym spdsobom.'¢

RozliSujeme vyrobné (technické) know-how (priamo sa
spaja s produkciou), marketingové know-how (syntetizu-
je vSetky zrucnosti a skisenosti zamestnancov vo vztahu
k predaju vyrobkov a sluzieb, k zakaznikovi a k trhu),
know-how v oblasti riadenia (tato ¢ast know-how obsa-
huje techniky investi¢nej politiky podniku, systém vnut-
ropodnikového uctovnictva, riadenie cash flow, rozpoctov-
nictvo, motivaciu a rozvoj zamestnancov).'’

S postupnou Specializaciou prava dusevného vlastnictva
a finan¢ného prava sa moZe stracat vyznam a dosah jed-
notlivych ziskanych poznatkov z tychto vednych disciplin
v ramci SirSieho celku. Know-how ma zrejmé interdiscipli-
narne suvislosti s problematikou finan¢ného sprostredko-
vania, ktorym chceme venovat pozornost.

2 Financ¢né sprostredkovanie

Zakon €. 186/2009 Z. z. o finan¢nom sprostredkovani
a finan¢nom poradenstve a o zmene a doplneni niektorych
zakonov v zneni neskorsich predpisov je zakladnym prav-
nym predpisom pre oblast’ finan¢ného sprostredkovania,
vymedzuje predmet Upravy a zadkladné pojmy finan¢ného
sprostredkovania a finan¢ného poradenstva.!® Predmetna
pravna Uprava nie je vylu¢ne narodnd, je determinovana
i vybranymi eur6pskymi smernicami.

S ucinnostou od 23. februara 2018 bola prebrana do
zakona o finan¢nom sprostredkovani smernica Eurépske-
ho parlamentu a Rady (EU) 2016/97 z 20. januara 2016
o distribicii poistenia (prepracované znenie) (U.v. EU L 26,
2. 2. 2016 (dalej smernica IDD).! Smernica IDD predo-
vSetkym zvysila transparentnost nakladov a cien.?’ Smer-
nica IDD zdsadnym spOsobom zasiahla oblast odbornej
sposobilosti, zakladné Standardy sa Gplne zmenili, upravil
sa obsah, $truktira a aj poziadavky na dizku vzdelavania
a zaviedol sa institut poskytovatela osobitného finan¢né-
ho vzdelavania, pricom ide o subjekty registrované v NBS
a spliajtice zakonom ustanovené poZiadavky.?! Zasadnou

zmenou presla aj poZiadavka na dizku odbornej praxe pre
stredny a vy$$i stupeni odbornej sposobilosti.?? Na zaklade
uvedeného mozno jednoznacne konstatovat, Ze v predmet-
nom obdobi doslo k zvySeniu regulatérnych narokov.

Aj ked pdévodne na eurdpskej Urovni bola smernica
IDD smerovana len na distribiciu poistnych produktov,
s ohladom na nastavenie fungovania finan¢ného spro-
stredkovania na Slovensku sa implementované zmeny dot-
kli vietkych sektorov.?®

Pravna regulécia finan¢ného sprostredkovania a finan-
¢ného poradenstva stile predstavuje aktudlnu otazku,
predovSetkym vzhladom na ochranu finanénych spotre-
bitelov, t. j. neprofesiondlnych klientov, ktori uzatvaraju
zmluvu o poskytnuti financ¢nej sluzby pre svoju potrebu, ¢i
pre potrebu ¢lenov domacnosti. V najv§eobecnejSom slova
zmysle méZeme financné sprostredkovanie definovat ako
sui generis podnikanie, ktorého ticelom je spojit ponuku
s dopytom po financnej sluzbe. Pojmovym znakom finan-
¢ného sprostredkovania je vZdy funkcia finan¢ného agenta
ako medzi¢lanku medzi klientom a finan¢nou institticiou
alebo viacerymi finan¢nymi institiciami. Finan¢né spro-
stredkovanie je v kone¢nom désledku?* vZdy vykonavané
na zdklade zmluvy medzi finanénym agentom a finan-
¢nou indtiticiou.?® Dal$im pojmovym znakom finan¢ného
sprostredkovania je to, Ze sa vzdy tyka konkrétnej zmluvy
o poskytnuti finan¢nej sluzby, z negativneho vymedzenia
poOsobnosti zdkona ¢. 186/2009 Z. z. o finan¢nom spro-
stredkovani a finan¢nom poradenstve a o zmene a dopl-
neni niektorych zdkonov v zneni neskorsich predpisov st
vylucené Cinnosti, ktoré nesmeruju k uzavretiu konkrétnej
zmluvy o poskytnuti finan¢nej sluzby alebo sa netykaju ta-
kej konkrétnej zmluvy.?¢

2.1 KIacové kategoérie financnych agentov tvoriace
najpocetnejsie odbytové siete v praxi

V stlade so zdkonom ¢. 186/2009 Z. z. o finan¢nom spro-
stredkovani a finan¢nom poradenstve a o zmene a dopl-
neni niektorych zakonov v zneni neskorsich predpisov
predstavuje finan¢ny agent podnikatela, ktory je oprav-
neny realizovat' finan¢né sprostredkovanie. Zakonodarca
v predmetnom normativnom pravnom akte zakotvil

16 Jakubec, M. - Kardos, P. 2012. Ekonomické znalectvo - vybrané problémy. s. 30.

17 TamzZe, s. 30 - 31.

18 Slezakova, A. - HajniSova, E. - Miklos, P. a kol. 2023. Spolo¢nost’ s ru¢enim obmedzenym vykonavajtica ¢innost samostatného finanéného agenta. s. 143.

19 Tamze, s. 144.

20 Marano, P. - Noussia, K. 2020. InsurTech: A Legal And Regulatory View. s. 140.

21 Tamze, s. 144.
22 Tamze, s. 144.
23 Tamze, s. 144.

24 Aj podriadeny finan¢ny agent samostatného finan¢ného agenta v kone¢nom désledku sprostredkuva finan¢né sluzby podla zmluvy jeho samostat-

ného finan¢ného agenta a financnej institucie.

25 Slezéakova, A. - Simonov4, J. - Jedinak, P. a kol. 2020. Zakon o finanénom sprostredkovani a o finanénom poradenstve. Komentar. s. 79.

26 Tamze.
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legalnu definiciu pojmu finan¢ny agent. Ide o fyzickd osobu
podnikatela alebo pravnickd osobu, a to bez uréenia prav-
nej formy, pravna forma a teda i vyska zdkladného imania
sa bude riadit’ ustanoveniami zdkona ¢. 513/1991 Zb. Ob-
chodny zakonnik v znenf neskorsich predpisov; druhym de-
fininym znakom je, Ze sidlo finan¢ného agenta musi byt na
uzemi Slovenskej republiky, tretim defini¢cnym znakom je,
Ze miesto podnikania alebo umiestnenie organizacnej zloz-
ky musi byt tieZ na tizemi Slovenskej republiky, poslednym
defini¢nym znakom je, Ze financné sprostredkovanie moze
finan¢ny agent vykondavat iba na zaklade zmluvy s finan¢nou
inStiticiou alebo samostatnym finanénym agentom. Pod-
mienkou je, aby tato zmluva bola vZdy v pisomnej forme.?”

V platnej pravnej Uprave nachddzame niekol'’ko kategérii
finan¢nych agentov, pricom v praxi najpocetnejsie distri-
bucné siete tvoria viazani a podriadeni finan¢ni agenti.
Viazany finan¢ny agent je, ako uz vyplyva z jeho pomeno-
vania, v ramci jedného sektora viazany na jednu finan¢nu
inStitdciu, to znameng, Ze viazany finan¢ny agent méze mat’
uzatvorené zmluvy aj s viacerymi finanénymi inStitdciami,
ale s kazdou pre iny sektor finan¢ného trhu, vynimkou je
iba sektor poistenia alebo zaistenia, kedZe v tomto sektore
finan¢ného trhu existuju aj Zivotné aj neZivotné poistovne,
bude viazany finan¢ny agent v sektore poistenia alebo zais-
tenia opravneny mat uzatvorenu zmluvu s jednou Zivotnou
poistoviiou a s jednou neZivotnou poistoviiou.?® Viazané-
ho finan¢ného agenta zapisuje do prisluSného podregistra
v danom sektore NBS na zdklade navrhu finan¢nej inStitd-
cie,sktoroumaviazany finan¢ny agent uzatvorend pisomnu
zmluvu, na zapis do prislusného podregistra musi viazany
finanény agent spliiat’ uré¢ité podmienky ako napr. odbornt
spdsobilost.?® Podriadeny finanény agent moZe vykonavat
finan¢né sprostredkovanie, ak je zapisany v prisluSnom
podregistri a si¢asne ma uzatvorend pisomnu zmluvu len
so samostatnym finanénym agentom, moZe byt vSak zapi-
sany v podregistroch viacerych sektorov.3? Podriadeného
finan¢ného agenta zapisuje do prislusného podregistra
v danom sektore NBS na zaklade ndvrhu samostatného fi-
nancného agenta, s ktorym ma podriadeny finan¢ny agent
uzatvorent pisomnu zmluvu.3! Podriadenym finanénym
agentom moze byt aj subjekt, ktory ma povolenia na vykon
samostatného finan¢ného agenta, ak ma uzatvorenu pi-
somnu zmluvu s finan¢nou institiciou, ktora je v postaveni
samostatného finanéného agenta.>?

Predovsetkym pocas pandemického obdobia, kedy bolo
nutné realizovat' finan¢né sprostredkovanie na dialku,

27 Tamze, s. 79.
28 Tamze, s. 85.
29 TamzZe.
30 Tamze.
31 TamzZe.
32 Tamze.

neraz samostatni finan¢ni agenti nedokazali znasSat zvy-
Sené naklady, ktoré vyplyvali najma z dodrziavania zdkona
€. 297/2008 Z. z. o ochrane pred legalizaciou prijmov
z trestnej ¢innosti a o ochrane pred financovanim teroriz-
mu a o zmene a doplneni niektorych zakonov v zneni ne-
skorsich predpisov, na plnenie informac¢nych povinnosti vo
vztahu ku klientovi, archiva¢nych povinnosti a povinnosti
vo vztahu k finan¢énym institdcidm3? a tieto neraz reduko-
vali sp6sobom, Ze vratili povolenie na vykonavanie ¢innosti
samostatného finan¢ného agenta a poZiadali navrhovatela
o zapis do prislusného registra v kategérii podriadeny fi-
nanc¢ny agent. Na zaklade uvedeného doslo k zmene kate-
gorie, v ktorej bolo vykonavané financné sprostredkovanie,
a to zo samostatného na podriadeného finan¢ného agen-
ta. Ako podriadenému finan¢nému agentovi ,zazemie“ vo
vztahu k uskutoc¢iiovaniu finan¢ného sprostredkovania
na dial'ku poskytuje samostatny finan¢ny agent (napr. pri
identifikacii a overovani identifikacie fyzickej osoby, a to
aplikaciou technickych prostriedkov a postupov).

3 Know-how a budovanie siete subordinovanych
subjektov

Potreba zvySovania poctu uzatvorenych zmlav o poskyt-
nuti financ¢nej sluzby, vedie k nutnosti navySovania klientov
a logicky rezultuje aj do nevyhnutnosti rozSirovania radov
subordinovanych subjektov, ktori zabezpecuju odbyt finan-
¢nych produktov. V praxi sa spravidla mozno stretnut' s tro-
ma stratégiami budovania siete subordinovanych subjektov:
1. uskutoc¢iiovanie finan¢ného sprostredkovania ako spo-

sob ziskania dalSieho prijmu (popri pracovnopravnom

vztahu);

2. uskutociiovanie finan¢ného sprostredkovania ako for-
ma zvySovania finan¢nej gramotnosti;

3. uskutociiovanie finan¢ného sprostredkovania ako spo-
sob sebarealizacie a ziskania dalSich vyhod vyplyvaju-
cich z uskutoctiovania samostatne zarobkovej ¢innosti.

Ad 1. V SirSom slova zmysle sa za pracovnopravny vztah
povazuje kazdy pravny vztah v oblasti spolocenskej prace
bez ohladu na to, na zaklade akych noriem vznika, meni
sa a zanika.3* Pracovnopravne vztahy v uz$om slova zmys-
le st pravnymi vztahmi, v ktorych ucastnici vystupuju
ako nositelia subjektivnych prav a povinnosti vSeobecne
ustanovenych a zabezpecenych normami pracovného pra-
va.®® Jednym zo zakladnych pracovnopravnych vztahov
je pracovny pomer. Pracovny pomer predstavuje pravny

33 Porovnaj cast' B Il Metodického usmernenia utvarov dohladu Narodnej banky Slovenska z 18. maja 2020 ¢. 4/2020 k vykonavaniu finan¢ného spro-

stredkovania na dial’ku, s. 12 - 13.
34 Barancova, H. - Schronk, R. 2007. Pracovné pravo. s. 197.
35 Tamze.
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vztah medzi zamestnancom a zamestnavatelom zaloZeny
pracovnou zmluvou ako dvojstrannym pravnym tkonom
na vykon prace, ktord ma znaky zavislej prace.3® V silade
s § 118 ods. 1 zakona ¢. 311/2001 Z. z. Zakonnik prace
v zneni neskorSich predpisov (dalej Zakonnik prace) je
zamestnavatel' povinny poskytovat zamestnancovi za vy-
konant pracu mzdu. Podla § 118 ods. 2 prva veta Zakonni-
ka prace mzda je petiaZné plnenie alebo plnenie peiiaznej
hodnoty (naturalna mzda) poskytované zamestnavatelom
zamestnancovi za pracu. Podla § 118 ods. 3 Zakonnika
prace ako mzda sa posudzuje aj plnenie poskytované za-
mestnavatelom zamestnancovi za pracu pri prileZitosti
jeho pracovného vyrocia alebo Zivotného vyrocia, ak sa ne-
poskytuje zo zisku po zdaneni alebo zo socidlneho fondu.
Podla § 118 ods. 4 Zakonnika prace ako mzda sa posudzuje
aj penlazné plnenie, ktoré moZe zamestnavatel' poskytnut
zamestnancovi za pracu pri prileZitosti

a) obdobia letnych dovoleniek a

b) viano¢nych sviatkov.

Mzda teda predstavuje jeden z klicovych motiva¢nych
faktorov uskuto¢niovania zavislej prace. Mzda ako peniazné
plnenie reprezentuje nastroj na saturaciu potrieb a pokry-
vanie nakladov fyzickej osoby. V praxi sa m6zu vyskytnut
zivotné situdcie, kedy jednotlivec musi svoj prijem zvySo-
vat' z dovodu nepredvidatelnych situacii. Finan¢né spro-
stredkovanie ako sui generis podnikanie méze byt fyzickou
osobou vnimané ako potencidlne atraktivne na tcely zvy-
Senia prijmu. Ide teda o aktivizaciu jednotlivca a prijatie
zodpovednosti za zvySovanie prijmu. Nielen nepredvida-
telné Zivotné situicie, ale i snaha o celkové zvysenie Zivot-
nej drovne prostrednictvom podnikania predstavuje fak-
tor, na ktorom moZno postavit stratégiu ziskavania fyzic-
kych 0s6b na vykonavanie finan¢ného sprostredkovania.

Ad 2. Pojem finan¢na gramotnost predstavuje znalost
a pochopenie finanénych pojmov a rizik; st to schopnos-
ti, motivacia a sebadovera vyuZzivat ziskané vedomosti na
Ucely vykonavania efektivnych rozhodnuti v celom rade
finan¢nych suvislosti s cielom zlepsit finan¢nu situaciu
jednotlivca i spolo¢nosti, a tym im umoznit ucast na eko-
nomickom diani.3” Finan¢nd gramotnost’ je mozné charak-
terizovat' i ako spravu osobnych alebo rodinnych financii,
reprezentovanu troma zlozkami, medzi ktoré patria:

- penazna gramotnost, ktora sa sklada z kompetencii, kto-
ré su nevyhnutné v ramci riadenia hotovostnych a bez-
hotovostnych peniazi, pefiazZnych operacii, ako napr. pou-
Zivanie beZného uctu;

- cenovu gramotnost, ktora obsahuje také kompetencie,
ktoré st délezité na pochopenie tvorby cien a inflacie;

- rozpoCtovi gramotnost, kde radime kompetencie na
spravu osobného alebo rodinného rozpoctu, ako napr.
schopnost zostavit si osobny rozpocet, stanovit si finan-
¢né ciele a rozhodovat' sa pri prerozdelovani finan¢nych
zdrojov.3® Finan¢na gramotnost’ v tejto stvislosti moZe
byt taktieZ charakterizovana ako spdsobilost pretavit
poznatky nadobudnuté Stidiom alebo skiisenostami do
praxe, a to tym, Ze jednotlivec dokaZe vytvarat uspory,
tieto aktivne spravovat a zveladovat' svoj majetok.

Nedelitelnou sucastou finan¢ného sprostredkovania je
edukécia klienta, ktorti musi uskutociiovat’ finan¢ny agent
(podriadeny alebo viazany). Eduka¢ny rozmer ma predo-
vSetkym poucenie klienta o podstatnych naleZitostiach
zmluvy o poskytnuti finan¢nej sluZby, ako aj o pravnych na-
sledkoch uzatvorenia zmluvy o poskytnuti finan¢nej sluz-
by. Fyzickd osoba, ktord zamysla tento druh podnikania
realizovat, je ex lege povinna sa vzdelavat. Sti¢castou odbor-
nej sposobilosti, ktori musi na prisluSnom stupni dosiah-
nut’ finan¢ny agent, je aj osobitné finan¢né vzdelavanie®®
zamerané na sektor poistenia alebo zaistenia, kapitalového
trhu, prijimania vkladov, poskytovania Gverov, iverov na
byvanie a spotrebitelskych tverov, doplnkového d6chod-
kového sporenia alebo starobného déchodkového spore-
nia (podla toho, kde bude/je aktivny). Fyzicka osoba méze
uprednostnit’ Skolenia pred empirickymi skiisenostami
s vlastnym rozhodovanim v oblasti nakladania s finan¢ny-
mi prostriedkami, ktoré mézu byt potencidlne vystavené
riziku a zacClenit sa tak do distribu¢nej siete nadriadeného
subjektu s cielom zvySovat' si finan¢nd gramotnost.

Ad 3. Nie vSetky pravne vztahy, ktoré vznikaja pri vykone
pravne regulovanej prace, s predmetom pracovného prava
(k vykonu prace dochadza napr. na zaklade prikaznej zmluvy,
zmluvy o dielo, mandatnej zmluvy, licen¢nej zmluvy, zmluvy
0 obstarani veci ¢i inominatnych zmlav uzavretych podla no-
riem obcianskeho, autorského a obchodného prava).*°

Pravne vztahy vznikajice pri vykone zavislej prace su
predmetom pracovného prava.

Charakteristickymi znakmi zavislej prace je osobny vy-
kon zavislej prace a subordina¢ny princip. Pri si¢asnom
stupni ndroc¢nosti mnohych profesii je uskutocfiovanie
zavislej prace postavené na podriadenosti zamestnanca
a nadriadenosti zamestnavatela do istej miery modifiko-
vané. Mozno dokonca konstatovat, Ze vzhladom na vysoky
stupen samostatnosti zamestnanca pri vykonavani zavislej
prace (vo vybranych profesidch) so sebou prinasa urcita
Jredukciu” subordinacie. Nadalej vSak plati, Ze vztah me-
dzi zamestnavatelom a zamestnancom vZdy bol, je a bude

36 Toman, J. 2014. Individualne pracovné pravo. VSeobecné ustanovenia a pracovna zmluva. s. 155.

37 Lucenicova, K. - Reiterova, M. - Sepetka, A. 2013. Zbierka tloh z finan¢nej gramotnosti. s. 10.

38 Duberiov4, K. 2011. Vyznam a potreba vzdelavania v procese budovania ddslednej finan¢nej vedomosti. s. 1-6.

39 Okruhy osobitného finan¢ného vzdelavania su taxativne urcené vyhlaskou ¢. 39/2018 Z. z. o osobitnom finan¢nom vzdelavani os6b vykonavajicich

finan¢né sprostredkovanie a finan¢né poradenstvo.

40 Zulova, J. - Barinkov4, M. - Dolobac, M. 2015. Pracovné pravo v poznamkach s prikladmi. s. 19.
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subordinacny. V praxi sa bude vyskytovat skupina fyzickych
0s06b, pre ktoré je naro¢ny tento druh interakcie a hladaja
iny sposob uplatnenia, postaveny na realizacii podnikania.
Predmetnd skutoc¢nost tvori zaklad stratégie pre akviziciu
fyzickych os6b na uskutocéiiovanie finan¢ného sprostred-
kovania, ktoré je podnikanim podla zdkona ¢.513/1991 Zb.
Obchodny zakonnik v zneni neskorsich predpisov. Zakon
¢. 513/1991 Zb. Obchodny zdkonnik v zneni neskorsich
predpisov (dalej Obchodny zakonnik) rozliSuje Styri kate-
goérie podnikatelov. Podla § 2 ods. 2 Obchodného zakonni-
ka podnikatelom je osoba zapisana v obchodnom registri,
osoba, ktord podnika na zaklade Zivnostenského oprav-
nenia, osoba, ktord podnika na zaklade iného nez Zivnos-
tenského opravnenia podla osobitnych predpisov, fyzicka
osoba, ktora vykonava polnohospodarsku vyrobu a je za-
pisana do evidencie podla osobitného predpisu. Pricom
v tomto kontexte je nutné uviest, Ze financ¢né sprostredkova-
nie predstavuje kategériu osoby, ktord podnika na zaklade
iného nez Zivnostenského podnikania. Finan¢né sprostredko-
vanie nie je zivnostou, uvedené je vyslovne zakotvené v § 3
ods. 2 pism. a) zakona ¢. 455/1991 Zb. o Zivnostenskom pod-
nikanf (Zivnostensky zakon) v zneni neskorsich predpisov. Do
uvahy prichadza eSte realizacia finan¢ného sprostredkovania
v kategérii osoby zapisanej v obchodnom registri (v tomto
pripade by sa vSak fyzickad osoba musela rozhodnit pre jednu
z pravnych foriem obchodnych spolo¢nosti).

S know-how pri budovani siete subordinovanych sub-
jektov sa stretdvame najma v prevadzkovej dokumentacii
samostatného finan¢ného agenta (financ¢nej institdcie), pri-
Com tito nemoOZeme povazovat ani za literarne dielo, ani
za odborné dielo. Ide o sibor informacii, ktoré su identifi-
kovatelné, tajné a klicové (predovsetkym vo vztahu k rastu
poctu subjektov). M6Zeme konstatovat, Ze pojem know-how
oznacuje nielen techniku spojent s patentovanym vyrob-
nym postupom alebo procesom, teda techniku, ktora je nut-
na, aby patentovany vynalez mohol byt vyuZivany, a ktora
umoziiuje majitelovi patentu vyuZzivat ho v SirSom technic-
kom rozsahu, ale oznacuje i tajné postupy. V tomto pripade
ide o procedudry upravujuce ¢innosti pri realizacii podnika-
nia. Ide o Specifické postupy regulujtice akviziciu subjektov,
ktoré buddu realizovat finan¢né sprostredkovanie.

......

zaklade osobitnych znalosti nadobudnutych vykonavanim
finan¢ného sprostredkovania vytvorili praktické procedu-
ry, pri¢om tieto doposial nie st zndme inym sutaZitelom*
a umozinuju rozsirovanie radov podriadenych subjektov.

Za know-how pri budovani siete subordinovanych subjek-
tov moZno povazovat zvlastne znalosti samostatného finan-
¢ného agenta, ako ziskat' podriadenych finan¢nych agentov
pre spolupracu, resp. zvlaStne znalosti finan¢nej instittcie, ako
ziskat viazanych finan¢nych agentov pre spolupracu. Uvedené
mozno subsumovat’ pod pojem know-how v oblasti riadenia.

Zaver

Regulatérne naroky na podnikanie, ako aj postpandemic-
ka situacia vedu k tomu, Ze sektor finan¢ného sprostred-
kovania a finan¢ného poradenstva je poznaceny vyvojo-
vym trendom, v zmysle ktorého su siete subordinovanych
subjektov v pohybe. To znameng, Ze moZeme sledovat, Ze
podriadené entity (najma podriadeni financni agenti ale-
bo viazani finan¢ni agenti) vypovedaju pisomnt zmluvu so
svojim navrhovatelom (samostatnym finanénym agentom)
a uzatvaraju novu pisomnu zmluvu s novym navrhovate-
lom. A v tejto suvislosti mozno predpokladat, Ze samos-
tatni finan¢ni agenti alebo finan¢né instittcie v priebehu
svojho podnikania, konkrétne v casti tykajicej sa odbytu
finan¢nych sluZzieb, tvoria know-how, ako rozsirit pocet
svojich podriadenych subjektov.

Aby sme mohli isti informdaciu subsumovat pod termin
know-how vztahujdce sa na rozsirenie siete subordinova-
nych subjektov, musia byt naplnené nasledujice okruhy:

- nemoZe {st' 0 osobné schopnosti, ani zru¢nosti - v zmysle
uvedeného mozno konstatovat, Ze neustala potreba akvi-
zicie novych finan¢nych agentov je imanentnou sucastou
podnikania, pricom nejde ani o osobné schopnosti, ani
zrucnosti fyzickej osoby, ide o sibor poznatkov, ktoré sliZia
na ucel prezentovania motivac¢nych faktorov k realizacii fi-
nancného sprostredkovania, ktoré bude sp6sobila si osvojit
akdakolvek fyzicka osoba, ktorej budu spristupnené;

- musi byt oddelitelné od osoby, ktora ho vytvorila - stra-
tégie budovania sieti si sticastou podniku finané¢nej in-
Stitdcie alebo samostatného finan¢ného agenta, a to kon-
krétne nehmotnej zlozky podniku;

- nesmie byt beZne dostupné - stratégie ziskavania no-
vych podriadenych subjektov predstavuju informicie,
ktoré nie su zverejiiované ani dostupné odbornej ¢i laic-
kej verejnosti;

- nemusi byt vysledkom tvorivej prace, len vysledkom me-
chanickej ¢innosti - vtomto pripade ide o vysledok tvori-
vej duSevnej ¢innosti;

- musi mat istd hodnotu - vy¢islit ,hodnotu” siete subor-
dinovanych subjektov za urcity ¢asovy tisek mozno v pri-
pade samostatného finan¢ného agenta suc¢tom odplat,
ktoré ziskal za predmetny cas na zaklade ,produkcie”
(t. j. poCtu zmlav o poskytnuti financnej sluzby, ktorych
uzatvorenie bolo sprostredkované) svojich podriade-
nych finan¢nych agentov a v pripade financnej institu-
cie na zaklade , produkcie” svojich viazanych finan¢nych
agentov;

- musi byt utajené prisluSnym spdésobom - utajovanie je
zabezpeCované tym, Ze sposob akvizicie novych c¢lenov
distribucnej siete vzdy bude spristuptiovany aZ subjek-
tu, ktory tvori sucast hierarchie a bol do nej zacleneny
(spravidla nie zaujemcovi o spolupracu). KedZe uspo-
riadanie odbytovych sieti zodpoveda zvacSa vertikal-
nej linii, bude kaZdy ¢len motivovany ziskavat novych

41 Mozno sa len domnievat, Ze nadobudnu parcidlne informacie od podriadenych subjektov, ktoré sa stali sucastou ich siete.
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spolupracovnikov a z toho zaroven vyplyva, Ze prirodze-
ne bude dodrziavat mlc¢anlivost vo vztahu k predmet-
nym senzitivnym informaciam.

Pohlad na minuly vyvoj, ako aj budicnost subjektov
vykondvajucich finan¢né sprostredkovanie, naznacuje, Ze
v sektore zotrvavajd a najvacsiu perspektivu maju entity,
ktoré disponuju pocetnou sietou subordinovanych subjek-
tov, st schopné predmetnu siet stabilizovat a rozsirovat.

Literatura

BARANCOVA, H. - SCHRONK, R. 2007. Pracovné prdvo. Bra-
tislava: Sprint, 2007. 814 s. ISBN 978-80-89085-95-8.

DUBENOVA, K. 2011. Vyznam a potreba vzdeldvania
v procese budovania doslednej finan¢nej vedomosti. In
Finan¢na gramotnost ako sicast ekonomického vzdela-
vania : recenzovany zbornik prispevkov z medzinarodnej
vedeckej konferencie : Bratislava 3. oktébra 2011. Brati-
slava: Katedra pedagogiky NHF EU, 2011. ISBN 978-80-
-225-3249-5,s.1-6.

DUDINSKA, E. 1996. Metodika vypracovania diplomovej
prdce. Bratislava: Vydavatelstvo Ekon6ém, 1996. 74 s.
ISBN 80-225-0747-4.

GONDA, V. 2012. Ako napisat’ a tispesne obhdjit diplomovu
prdcu. 6. prepracované a doplnené vyd. Bratislava: [IURA
EDITION, 2012. 179 s. ISBN 978-80-8078-472-0.

HORACEK, R. - CADA, K. - HAN, P. 2017. Prdva k priimys-
lovému vlastnictvi. 3. vyd. Praha: C. H. Beck, 2017. 384 s.
ISBN 978-80-7400-655-5.

JAKUBEC, M. - KARDOS, P. 2012. Ekonomické znalectvo
- vybrané problémy. Bratislava: [URA EDITION, 2012.
248 s.ISBN 978-80-8078-450-8.

KALESNA, K. 1997. Licencie na know-how z hladiska ob-
medzenia hospodarskej sdtaze. In DuSevné vlastnictvo
v procese transformacie pravneho systému. IV. Lubyho
pravnické dni. Bratislava: Vydavatelské oddelenie Prav-
nickej fakulty Univerzity Komenského, 1997. ISBN 80-
-7160-089-X, s. 261 - 270.

KROPA]J, M. a kol. 2017. Zdklady prdva dusevného vlastnic-
tva. Bratislava: Wolters Kluwer. 2017. 207 s. ISBN 978-
-80-8168-706-8.

LUCENICOVA, K. - REITEROVA, M. - SEPETKA, M. 2013.
Zbierka tloh z financnej gramotnosti. Bratislava: Ndrod-
ny ustav certifikovanych merani vzdeldvania. 2013. s 29.
ISBN 978-80-89638-09-3.

MALY, J. 2007. Oceriovdni prumyslového vlastnictvi. Nové
pristupy. Praha: C. H. Beck, 2007. 182 s. ISBN 978-80-
-7179-464-6.

MARANO, P. - NOUSSIA, K. 2020. InsurTech: A Legal And
Regulatory View. Cham: Springer, 2020, 401 s. ISBN 978-
-3-030-27385-9.

MOSNY, P. a kol. 2018. Metodoldgia vedeckej prdce (pre po-
treby prdvnického stidia). Bratislava: Wolters Kluwer SR,
2018. 165 s. ISBN 978-80-571-0059-1.

SLEZAKOVA, A. - HAJNISOVA, E. - MIKLOS, P. a kol. 2023.
Spoloc¢nost’ s rucenim obmedzenym vykondvajtica ¢innost’
samostatného finanéného agenta. Bratislava: Wolters
Kluwer, 2023. 180 s. ISBN 978-80-571-0588-6.

SLEZAKOVA, A. - SIMONOVA, J. - JEDINAK, P. a kol. 2020.
Zdkon o financnom sprostredkovani a o financnom po-
radenstve. Komentdr. Bratislava: Wolters Kluwer, 2020.
495 s. ISBN 978-80-571-0194-9.

TELEC, 1. 2012. Pojmové znaky dusevniho viastnictvi. Praha:
C. H. Beck, 2012. 154 s. ISBN 980-80-7400-425-4.

TOMAN, ]. 2014. Individudlne pracovné prdvo. Vseobecné
ustanovenia a pracovnd zmluva. Bratislava: Friedrich
Ebert Stiftung, 2014. 390 s. ISBN 978-80-89149-42-1.

VOJCIK, P. a kol. 2014. Prdvo dusevného vlastnictva. 2. vyd.
Plzeni: Vydavatelstvi a nakladatelstvi Ales Cenék, 2014.
494 s. ISBN 978-80-7380-527-2.

VOJCIK, P. 2016. Teorie prdvni ochrany nehmotnych statkii.
Brno - Praha: Vaclav - Klemm - Vydavatelstvi a nakla-
datelstvi - Metropolitni univerzita Praha, 2016. 164 s.
ISBN 978-80-87956-39-7.

ZULOVA, J. - BARINKOVA, M. - DOLOBAC, M. 2015. Pracov-
né prdvo v pozndmkach s prikladmi. Bratislava: Wolters
Kluwer, 2015. 338 s. ISBN 978-80-8168-280-3.

Metodické usmernenie, vyhlaska, zakon

Metodické usmernenie utvarov dohladu Narodnej banky
Slovenska z 18. maja 2020 ¢. 4/2020 k vykonavaniu fi-
nanc¢ného sprostredkovania na dial'ku.

Vyhlaska ¢. 39/2018 Z. z. Ministerstva financii Slovenskej
republiky zo 14. februara 2018 o osobitnom finan¢nom
vzdelavani os6b vykonavajucich finan¢né sprostredko-
vanie a finan¢né poradenstvo.

Zakon €.186/2009 Z. z. o finan¢nom sprostredkovani a fi-
nancnom poradenstve a o zmene a doplneni niektorych
zakonov v zneni neskorsich predpisowv.

Zakon ¢. 40/1964 Zb. Obciansky zakonnik v zneni neskor-
Sich predpisov.

Zakon €. 513/1991 Zb. Obchodny zakonnik v zneni neskor-
Sich predpisov.

Zakon €. 311/2001 Z. z. Zakonnik prace v zneni neskorsich
predpisov.

12  dusevné viastnictvo | 2 | 2023

WWW.UPV.S k


http://www.upv.sk



