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Abstrakt

KARACOVA, Maria: Pouzitie IFRS 15 Vynosy zo zikaznickych zmlav a mozné problémy
pri jeho aplikacii — Ekonomicka univerzita v Bratislave. Fakulta hospodarskej informatiky;
Katedra uctovnictva a auditorstva. — VedUci préace: Ing. Dasa Mokosova, PhD. — Bratislava:
FHI EU, 2017, pocet stran 57

Ciel'om zaverec¢nej prace je analyza pouzitia Medzinarodného Standardu pre finan¢né
vykazovanie - Vynosy zo zmlav so zdkaznikmi a mozné problémy pri jeho aplikacii. Praca sa
sklada z troch kapitol, obsahuje 1 schému, 2 obrazky a 5 tabuliek. Obsahom prvej kapitoly je
sucasny stav v ktorom sa Standard nachadza, dévody jeho vzniku a udalosti tomu
prechadzajuce. V druhej kapitole sa nachadza ciel’, zdroje poznatkov, postupy a metddy
prace.Tretia kapitola obsahuje hlavné zmeny vo vykazovani vynosov v prikladoch, stav
schvalovania a pripomienkovy proces k standardu a vysledky z testovania pripomienkového
navrhu Standardu spolo¢nost’ami na Eurdpskom trhu pre identifikaciu aplikacnych

problémov.

Kracové slova:

Vynosy, IFRS, TASB, aplikacia Standardu, pripomienkovy proces



Abstrakt

KARACOVA, Maria: Application of IFRS 15 Revenue from Contracts with Customers and
analysis of possible issues by its application. — University of Economics in Bratislava.
Faculty of business informatics; Department of accounting and auditing. — Ing. Dasa
Mokosova, PhD. — Bratislava: FHI EU, 2017, 57 pages

The essential objective of the final thesis is to clarify application of International Financial
Reporting Standard — Revenue from Contracts with Customers and analysis of possible issues
by its application. The diploma thesis is divided into 3 chapters. It contains 1 scheme, 2
pictures and 5 tables. The first chapter deals with the current state of the standard, reasons of
its formation. The second chapter contains the aim of the thesis, sources of knowledge and
process and methods of work. In the last chapter we focus on main changes in presentation in
examples and state of endorsement. We focus on comment process, proposed amendments
and results of European field testing of standards Exposure draft by companies for

identification of application issues.

Key words:

Revenues, IFRS, IASB, application of standard, comment process



Zoznam pouzitych skratiek

IFRS — Medzinarodné Standardy financného vykazovania
IASB — Rada pre Medzinarodné uc¢tovné Standardy

EU - Eurdpska Unia

TRG - Transition Resource Group

US GAAP — Americké vSeobecne uznavané uctovné Standardy
FASB — Rada pre Standardy finan¢ného vykazovania

IFRIC — Interpretacie Medzinarodného finanéného vykazovania
IAS — Medzinarodny uctovny Standard

SEC — Americky burzovy dohl'ad

IASCF — Nadacia vyboru pre medzinarodné uctovné Standardy
EUR - Euro

EFRAG - Europska poradna skupina pre finanéné vykaznictvo

PIOB - Rada pre dohl'ad nad verejnym zaujmom
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Uvod

Novy $tandard IASB A FASB o vykazovani vynosov bol publikovany 28. maja 2014,
Standard nahradza vacsinu detailnych postupov vykazovania vynosov, ktoré sa v sucasnosti v
IFRS a US GAAP pouzivaju. Aj ked’ bolo ukoncenie projektu a vydanie standardu pre jeho
tvorcov velkym krokom, pre spolo¢nosti ktorych sa zmeny vo vykazovani dotykali vo
vyznamnej miere, praca eSte len zaCala. Zatial' ¢o niektoré spolocnosti, ktoré pouzivaju
dlhodobé zmluvy, viaczlozkové zmluvy pripadne zmluvy na dodavku sluzieb musia prejst
naro¢nou pripravou suvisiacu s implementaciou Standardu, inych sa zmeny dotknu iba
okrajovo.

Cielom prace je analyza nového $tandardom a udalosti, ktoré predchéadzali jeho
vzniku, oboznamenie sa s krokmi modelu na vykazovanie vynosov , Specifickymi oblastami
vykazovania vynosov, hlavnymi zmenami, ktoré Standard prinasa, stavom schvalovania v
Europskej Unii, casovou osou schvalovania a pripomienkovacim konanim zo strany
Europskej komisie a réznych uétovnych jednotiek, ktoré pri zostavovani svojich uctovnych
zavierok, ¢i uz individudlnych alebo konsolidovanych tento Standard pouzivaja, alebo budu
pouzivat’ a ich pripomienky vytvorili zaklad pre identifikaciu aplikaénych problémov.

Novy Standard predstavuje jednotny ramec vykazovania vynosov, zaloZeny na
patkrokovom modeli, ktory zodpoveda otdzky, kedy, ako a v akej vyske vykéazat' vynos.
Upravuje rozpoznanie a vykdzanie vynosov vznikajicich na zaklade dodéavatel'sko
odberatel'skych vztahov, kde vynosy vznikaji ako dosledok opakovanych aktivit a ¢innosti
uétovnej jednotky. Zmeny ktoré Standard zavadza moézu mat vyplyv na vysledok
hospodarenia v budicich obdobiach. Najviacsi dopad bude mat” na telekomunikacné
spolocnosti, spolo¢nosti zaoberajiice sa vyvojom softvéru, stavebné spolocnosti, atd’. Tie
bud@i musiet’ zvazit' svoje zmluvné a predajné procesy, zmenit uctovné postupy, interné
procesy a kontrolné mechanizmy.

Standard presiel zdihavym pripomienkovym konanim a schvalovacim procesom,
dostal sa do verejnej diskusie a pripomienkovali ho rézne spolo¢nosti. Povodne mal byt
ucinny pre uctovné obdobia zaCinajuce po 1. janudri 2017 s moznostou retrospektivneho
uplatnenia, avSak v septembri 2015 prislo k odloZeniu jeho uc¢innosti o jeden rok. Eurdpska

Ginia schvalila $tandard na pouZivanie v EU na konci roka 2016.
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1 Sucasny stav rieSenej problematiky doma a v zahranici

Medzindrodny $tandard finan¢ného vykazovania IFRS 15 - Vynosy zo zmliv so
zakaznikmi stanovuje principy vykazovania vynosov pre pouzivatel'ov informacii z étovnej
zavierky o charaktere, vyske a nacasovani vykazovania vynosov a vykazovania neistych
vynosov a penaznych tokov vyplyvajdcich zo zmlav so zakaznikmi.

Do posobnosti Standardu spadaju vSetky zmluvy na dodanie tovaru ¢i sluzieb a
Standard definuje model pre Uctovanie a ocenovanie ziskov a strat z predaja niektorych
nefinancnych aktiv, ktoré nepochadzaji z beznej hospodarskej ¢innosti napriklad z predaja
dlhodobého hmotného alebo nehmotného majetku.

Vztahuje sa na vSetky zmluvy so zdkaznikmi okrem lizingovych zmluv, finan¢nych
nastrojov a poistnych zmliv. Je u¢inny pre uc¢tovné obdobia zacinajice po 1. januari 2018,
avSak skorsia aplikécia je mozna.

Novy Standard IFRS 15 nahradza Standardy IAS 11 — Zmluvy o zhotoveni, IAS 18 -
Vynosy; interpretacie IFRIC 13 — Vernostné programy pre zékaznikov, IFRIC 15 — Zmluvy
na vystavbu nehnutelnosti, IFRIC 18 — Prevody aktiv od zakaznikov a SIC 31 — Vynosy —
barterové transakcie zahfnajice reklamné sluzby.

“Eurdpska tnia vo svojom Uradnom vestniku zverejnila Nariadenie Komisie (EU)
¢. 2016/1905 z 22. septembra 2016, ktorym prijala Standard IFRS 15 Vynosy zo zmlav so

zékaznikmi.”!

1.1 Dovody vzniku a udalosti predchadzajice vzniku nového Standardu
pre vykazovanie vynosov

Z dovodu zabezpecenia porovnatelnosti dajov z Uctovnictva, udajov z Gctovnych
zavierok, ale aj vysledku hospodarenia medzi krajinami pouzivajucimi IFRS a US GAAP,
zacali Nadacia vyboru pre medzinarodné Gc¢tovné $tandardy (IASCF), Americky burzovy
dohl'ad (SEC) a Rada pre Standardy finan¢ného vykanictva (FASB), ktora je vladnou
organizaciou vytvarajucou uctovné standardy, vyvijat’ aktivity za G¢elom konvergencie medzi
IFRS a US GAAP.

Nakol'ko vynosy su nesporne jednym z najddlezitejSich ukazovatel'ov financnej

situacie podniku a v minulosti prebiehala velka snaha o zjednotenie Gi¢tovnych $tandardov,

! PALUSKOVA ALENA. EU schvalila $tandard IFRS 15 Vynosy zo zmliv so zékaznikmi. [online]. [cit. 2-2-
2016]. Dostupné z : http://www.uad.sk/33/eu-schvalila-standard-ifrs-15-vynosy-zo-zmluv-so-zakaznikmi-
unigueiduchxzASYZNYM2jRostDarOHDESbWPg2ZAg_rzFJ8D5c/?query=1FRS%2015&serp=1
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Rada pre medzinarodné u¢tovné Standardy (IASB) a FASB vo svojom projekte vypracovala
jednotnu definiciu vynosov a jednotné poziadavky kladené na ich u¢tovanie a vykazovanie vo
finan¢nych vykazoch, pre uctovné jednotky, ktoré vykazuju v sulade s IFRS aj pre uctovné
jednotky, ktoré vykazuju podl'a US GAAP.

US GAAP obsahovali mnohé poziadavky na vynosy pre rézne druhy odvetvi alebo
transakcii s rozliSnymi rieSeniami a v praxi vznikali situacie kde sa pri takmer zhodnych
transakciach mohlo dospiet’ k r6znym vysledkom a réznemu vykazovaniu.

Pri $tandardoch TAS 11 - Zmluvy o zhotoveni a IAS 18 - Vynosy, ktoré upravovali
vynosy podl'a IFRS, vznikalo pri ich aplikacii mnoho nejasnosti, ked’ze neobsahovali detailné
aplikacné postupy a priklady a v zdsadnych oblastiach vykazovania vynosov dochadzalo v
praxi k ich rozliSnému uplatiovaniu, zaroven bolo tieto Standardy v povodnej uprave tazké
aplikovat’ na komplexné transakcie.

“Na Standard, ktory mal zjednoduSit’ chdpanie vynosov boli kladené predovsetkym
tieto poziadavky:

- 0dstranit’ nezrovnalosti a slabiny v poziadavkach z predoslych standardov,

- poskytnut’ SirSi ramec pre rieSenie problémov pri vykazovani vynosov,

- Zlepsit' porovnatel'nost’ chapania vynosov v praxi v roznych uUctovnych jednotkach,
odvetviach, jurisdikciach a na kapitalovych trhoch,

- poskytnut  uZitocnejSie informdcie pre pouzivatelov  finanénych  vykazov,
prostrednictvom vylep$enych a detailnejSich poZiadaviek,

- zjednodusit’ pripravu finanénych vykazov znizenim poctu poziadaviek, ktoré musia

jednotlivé uétovné jednotky spifiat’.”

Standard bol prepracovany do svojej finalnej podoby a po vyse 10 roénych pripravach
vydany v méaji roka 2014 ako spolo¢ny projekt IASB a FASB, ktorého historia sa zacala eSte
v roku 2002.

Vyznamny posun pri projekte bol zaznamenany v roku 2008, ked” vysiel Diskusny
materidl pod nazvom Predbezny névrh na vykazovanie vynosov zo zmlav so zdkaznikmi.
Nasledne v rokoch 2010 a 2011 boli vydané dva navrhy textu $tandardu. Standard mal
nadobudnut’ G¢innost’ pre uctovné obdobia za¢inajuce po 1. januari 2017, avSak v septembri

2015 doslo k odlozeniu jeho G€innosti o jeden rok.

2 IFRS 15 Vynosy zo zmlav so zékaznikmi. [online]. [cit. 2-2-2016] Dostupné z: http://eur-lex.europa.eu/legal-
content/SK/TXT/PDF/?uri=CELEX:32016R1905&from=SK
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“Dovodom pre odloZenie uc¢innosti Standardu o vynosoch je dohoda IASB a FASB o
pridani d’alSich zmien Standardu. Budt pridané prechodné ustanovenia, aby bol pre
spolo¢nosti jednoduchsi prechod na novy §tandard. Dalsie zmeny by sa mali tykat
ukonéenych zmlav. Rady sa taktiez nezhodli, ako riesit’ otazky ktoré vznikli na zaklade
poziadaviek bezhotovostnej thrady, prezentacie dane z predaja alebo vymédhatelnosti. Je

mozné, ze niektoré nezhody medzi IASB a FASB budu viest’ k rozdielom.”

1.2 Péatkrokovy model vykazovania vynosov podl’a IFRS 15

Novy Standard pre vykazovanie vynosov definuje péat'stupniovy model, pre urcenie
vysky, Casu a sposobu vykazania vynosov zo zmluv so zdkaznikmi, ktory bude mozné
uplatnit’ pre takmer vSetky druhy transakcii, bez ohl'adu na odvetvie podnikania. Model sa da
uplatnit’ aj pre G€tovanie a ocenovanie ziskov a strat z predaja niektorych nefinanénych aktiv,
ktoré nie su vysledkom beznej prevadzkovej ¢innosti i¢tovnej jednotky.

“IFRS 15 je zalozeny na modeli, ktory pre vykazovanie vynosov zo zmllv so
zékaznikmi obsahuje pat krokov, podla ktorych sa urCuje okamih, ciastka a spdsob

24,

vykazania konkrétneho vynosu™”:

Schéma ¢&.1.: Pikrokovy model vykazovania vynosov podl’a IFRS 15

2. Identifikacia
povinnosti vyplyvajucich
zo zmluvy

3.Urcenie ceny
transakcie

1.Identifikacia zmluvy
(zmlav) so zakaznikom

5. Vykazanie vynosov v

okamihu, ked' spoloénost 4.Pridelenie ceny
splni konkrétnu transakcie k jednotlivym

povinnostiam

povinnost vyplyvajicu zo |ty
zmluvy vyplyvajicim zo zmluvy

Zdroj: KRUPOVA, Lenka. Vynosy zo zmliv so zakaznikmi. Uctovnictvo, auditorstvo, dariovnictvo.
Bratislava, 2015, XXI111(10), 12.; Vlastné spracovanie

3UCTUJ.sk. 2015. IASB a FASB urobia viac zmien v novom §tandarde o vynosoch. [online]. [cit. 2-2-2016]
Dostupné z: http://uctuj.sk/iasifrs/iash-a-fash-urobia-viac-zmien-v-novom-standarde-0-vynosoch/9006/>

* KRUPOVA, Lenka. Vynosy zo zmlav so zékaznikmi. Uctovnictvo, auditorstvo, daiiovnictvo. Bratislava,
2015, XXI11(10), 12,;
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Prvym krokom je identifikdcia zmluvy, pripadne viacerych zmliv so zdkaznikom, pri¢om

Standard sa zaoberd iba zmluvami, ktoré spifaji nasledovné poziadavky:

a) Obe zmluvné strany zmluvu odsuhlasili (Ustne, pisomne alebo podl'a obchodnych
zvyklosti danej krajiny), a tym sa zaviazali splnit’ si svoje povinnosti,

b) Prava oboch zmluvnych stran savisiace s tovarom, alebo sluzbami sa daju
jednoznacne identifikovat’,

c) Platobné podmienky oboch zmluvnych stran suvisiace s tovarom, alebo sluzbami
si jednoznacéne urcené,

d) Zmluva ma komer¢ny charakter, (riziko, nacasovanie, alebo Ciastka peniaznych
tokov sa méze menit),

e) Je pravdepodobné, Ze spolo¢nost za prevod tovaru alebo sluzieb ziska
protihodnotu, ktora jej prindlezi. Pri tejto poziadavke sa posudzuje schopnost’ a

vola odberatel’a zaplatit’ d1znua Ciastku.

Pokial’ Gi¢tovnd jednotka uzavrela dve ¢i viac zmluv s jednym zékaznikom v priblizne

rovnakom case, moze o nich uctovat’ ako o jednej zmluve, ak spliia stanovené kritéria.

V druhom kroku identifikujeme povinnosti vyplyvajace zo zmluvy, pricom pod takouto

povinnostou podl'a tohto Standardu rozumieme:
“Povinnost’ vyplyvajlica zo zmluvy je prislubom previest’ na zdkaznika:

a) Tovar alebo sluzbu (alebo aj skupinu tovarov alebo sluzieb), ktoré je mozné
samostatne Specifikovat’, alebo
b) Rad po sebe iducich tovarov alebo sluzieb, ktoré je mozné samostatne $pecifikovat’ a

ktoré s v podstate rovnaké a ich spdsob prevodu na zakaznika je zhodny.”

V tomto bode uctovna jednotka rozhoduje, ¢i sa bude zmluva posudzovat’ ako jeden
celok, alebo ¢i obsahuje viacero Casti, ktoré sa budu vykazovat’ samostatne — ako samostatné
plnenie. V pripade, ked chceme identifikovat, ¢i zmluva obsahuje viaceré samostatné

99

plnenia, alebo “samostatné povinnosti plnit” Standard uvadza, Ze samostatné plnenia st

odli$né od tovaru, sluZieb alebo baliku tovarov alebo sluZieb ak zdkaznikovi prinaSaji GZitok

> KRUPOVA, Lenka. Vynosy zo zmliv so zakaznikmi. Uctovnictvo, auditorstvo, darovnictvo. Bratislava,
2015, XXI11(10), 12,;
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samostatne (alebo s d’al§imi 'ahko dostupnymi zdrojmi), a je mozné ich oddelit’ od ostatnych
povinnosti v zmluve. Ak su tovary alebo sluzby poskytované v seriach, tzn. st priblizne
rovnakého charakteru, dodédvané v urcitych casovych intervaloch, zmluva sa modze

posudzovat’ ako jedna povinnost’ plnit’.

Podl’a treticho bodu schémy €. 1 nasleduje urcenie ceny transakcie. Ked’ je plnenie
vyplyvajuce zo zmluvy vysporiadané, G¢tovna jednotka moéze vykazat vynos — ciastku
protihodnoty, na ktori mé na zé&klade plnenia narok. Z ceny transakcie sa vylucuju ¢Ciastky
prijaté v mene tretich strdn. Protihodnota uréena v zmluve so zakaznikom moéze obsahovat

fixna zlozku alebo variabilna zlozku pripadne oboje.

Pri rozhodovani o cene transakcie by mala G¢tovna jednotka zvazit vplyv nasledujucich

skutocnosti:

a) Vplyv variabilnej zlozky ceny transakcie, tzn. ak protihodnota uvedena v transakcii
obsahuje variabilnt zlozku, uctovna jednotka by mala odhadnut’ ¢iastku zlozky, ktoré
jej pripadd za plnenie dohodnuté v zmluve. Ciastka variabilnej zlozky sa moze
odvyjat' vzhl'adom na zlavy, rabaty, refundacie, kredity, zniZenia ceny, pokuty a
podobne. Na stanovenie Ciastky variabilnej zlozky Standard uvéadza metodu
o¢akéavanej hodnoty alebo metddu najpravdepodobnejsej Ciastky.

b) Vplyv pripadnych zmien variabilnej zlozky, tzn. uétovna jednotka by do ceny
transakcie mala zahrnut niektoré, alebo vsetky Ciastky variabilnej zlozky, ak je
vysokopravdepodobné, ze neddjde k vyznamnej zmene ciastky kumulativnych
vynosov, ak pominie neistota spojena s variabilnou zlozkou. Licen¢né poplatky za
predaj alebo pouzitie duSevného vlastnictva sa do transakcénej ceny nezahriiujt, pokial
sa predaj alebo pouzitie na zaklade licencie neuskuto¢ni.

¢) Existenciu vyznamnych zloziek financovania v zmluve, tzn. pri rozhodovani o cene
transakcie by mala U¢tovnd jednotka zvazit' cCiastku protihodnoty pod vplyvom
Casovej hodnoty penazi ak naCasovanie platieb odsthlasené oboma zmluvnymi
stranami, prinasa niektorej zo strdn vyznamny prospech. V tomto pripade zmluva
obsahuje vyznamnu zlozku financovania.

d) Nepenaznl protihodnotu, ak sa uctovna jednotka dohodne so zadkaznikom na
protihodnote v inej ako penaznej forme, Standard uvadza povinnost ocenenia

nepenaznej protihodnoty vo fair value.
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e) Protihodnotu platentd zakaznikovi od predajcu, protihodnota platena zakaznikovi
zahfna Ciastky, ktoré uctovna jednotka zaplati, alebo oCakava Ze zaplati zékaznikovi.
Medzi takéto platby patria kuptony, vouchery o ktoré si neskér zakaznik méze znizit
svoj zavizok. U¢tovna jednotka by o takéto platby mala zniZit' vysku ceny transakcie
a nasledne vynosov okrem pripadu, ak takato platba predstavuje ndkup tovaru alebo

sluzieb od zakaznika.

Dal§im krokom je $tvrty krok, v ktorom sa prideluje cena transakcie k jednotlivym
povinnostiam vyplyvajicim zo zmluvy. Tento krok je zaloZeny na prideleni ceny transakcie
jednotlivym povinnostiam vyplyvajucim zo zmluvy, v Ciastke zodpovedajucej jednotlivym
povinnostiam, pri ktorych uctovna jednotka ocakdva, ze budu naplnené vymenou za prevod
tovaru alebo sluzieb zakaznikovi. Cena transakcie jednotlivych povinnostich vyplyvajicich
zo zmluvy sa urCuje ako jej sucast, pokial by bola realizovana samostatne. Pokial’ nie je
mozné presne urit cenu jednotlivych sudasti zmluvy, suma sa uréi odhadom. Standard

uvadza tieto metddy odhadov:

a) Upravena trhova cena — cena, ktor su ucastnici trhu ochotny zaplatit, alebo stucet
nakladov a marze.
b) Zbytkova metoda — pouziva sa v pripade, ked’ samostatné ceny jednotlivych sucasti

zmluvy vyrazne koliSu alebo st neisté.

Poslednym krokom pétkrokového modelu vykazovania vynosov je vykazanie
vynosov v okamihu, ked spolo¢nost’ splni konkrétnu povinnost’ vyplyvajicu zo zmluvy.
Povinnost’ Gi€tovnej jednotky vyplyvajicu zo zmluvy mdzeme povaZovat za splnend, hned’
ako ddjde k prevodu kontroly nad tovarom alebo sluzbami na zakaznika, ¢ize ziskava vSetky
uzitky suvsiace s aktivom.

Medzi hlavné znaky prechodu kontroly nad aktivom na zékaznika patria: sucasna
povinnost’ zaplatit, fyzickd drzba aktiva, prdvny narok, rizika a odmeny vyplyvajlice z
vlastnictva aktiva a prijatie aktiva zakaznikom.

Takyto prevod mdze prebiehat’ urcita dobu, alebo mdze byt jednorazovy. V pripade, Ze

prevod prebieha uréita dobu spliia niektoré z nasledujucich kritérii:

a) Zakaznik ziskava a zaroven spotrebovava uzitky vyplyvajuce z ¢innosti étovnej
jednotky, napr. dlhodobé poskytovanie upratovacich sluzieb.

b) Uétovna jednotka zhodnocuje alebo vytvéra aktivum vo vlastnictve zakaznika,
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c) Uctovna jednotka nevytvara aktivum s alternativnym vyuzitim daného aktiva pre
flu samotnd, ale ma pravny narok za platby za Cinnosti ukoncené k urcitému

datumu.

Pri jednorazovych prevodoch sa vynosy vykazuju v okamihu prevodu kontroly nad
tovarom alebo sluzbami. Pri priebeznom plneni sa vynosy vykazuju pocas doby, v priebehu
ktorej uétovna jednotka poskytuje plnenia za pouzitia metédy, ktora najvernejSie odraza

model priebezného prevodu kontroly.

1.3 Specifické oblasti vykazovania vynosov, ktoré sii obsahom §tandardu
IFRS 15

Novy §tandard bude znamenat’ zmenu vo vykazovani vynosov spolo¢nosti v oblasti
telekomunikacii, vyvoja softvéru, nehnutel'nosti a roznych inych, pri ktorych st v beznej
praxi dlhodobé zmluvy, alebo zmluvy o dielo. Z dovodu implementacie nového Standardu
bude musiet mnoho spolo¢nosti zmenit' svoje postupy, procesy a systémy, ¢o je otazkou
dlhodobejiej pripravy prechodu na novy $tandard. Standard viak nebude mat' dopad na
vykazovanie vynosov u vietkych typov uétovnych jednotiek. Specifickymi oblastami
vykazovania vynosov sU: vykazovanie vynosov priebezne alebo k uréitému okamihu,
urychlené alebo odlozené vykazovanie vynosov, revizia vynosov z hladiska dani, zmluvych
podmienok, planov predaja a pod., opatovné zvazenie zmluvnych a predajnych procesov,
potreba update-u softvérov na spracovanie U¢tovnictva, nutnost zmeny odhadov, reviza
uctovnych procesov a vnutornej kontroly, kladenie novych poziadaviek na zverejnenie,
informovanie zdujmovych skupin o zmendch vykazovanych informaci v uctovnej zavierke
pod vplyvom IFRS 15, zmeny pri ndkladoch na obstaranie zmluvy — prirastkovych nakladov
stivisiacich so zmluvou, Uprava vynosov pod vplyvom ¢asovej hodnoty peiazi, vykazovanie
variabilnych — neistych vynosov, zmeny vo vykazovani zaruk, vykazovanie nevyuZitych
sluzieb — zakaznicke vernostné programy, vplyv dodacich podmienok na nacasovanie
vykazania vynosov, vykazovanie zliav na d’alsi zakpeny tovar alebo sluzby, zavadzacie
podplatky — platby v prospech zédkaznikov, vplyv zmien zmluvy na uctovanie a vykazovanie

a zmeny pri kapitalizacii nakladov.
Vykazovanie vynosov priebezne alebo k urcitému okamihu

Vynos moézeme kvantifikovat k uritému okamihu, alebo priebezne. Uctovné

jednotky, ktoré na kvantifikdciu pouZzivajii metddu percentudlneho stupiia dokoncenia alebo
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proporcionalnu metédu budd musiet prehodnotit’ ¢i budi vykazovat vynos k uritému
okamihu, alebo priebezne. Ak sa rozhodnu vynosy vykazovat' priebezne sposob, akym je
dokon¢enie merany sa moze zmenit. Na druha stranu, uétovné jednotky teraz vykazuju
vynosy k ur¢itému okamihu ich budu mdéct’ potrebovat’ vykazovat’ priebezne. Na aplikaciu
nového Standardu bude musiet uctovna jednotka vyhodnotit’ charakter jej povinnosti plnit’ a
revidovat’ svoje zmluvné podmienky s ohl'adom nato, €o je pravne vymahatel'né v jurisdikcii

danej krajiny.
Urychlené alebo odloZené vykazovanie vynosov

Vykazovanie vynosov mdze byt urychlené, alebo odlozené. V porovnani s “beznym
uctovnictvom” (current accounting) mdézu byt vynosy urychlené, alebo odlozené pre
transakcie skladajice sa z viacerych Casti, transakcie obsahujuce variabilné zlozky alebo
licencie s dopadom na vyznamné finanéné ukazovatele, progndzy, plany kompenzacii,

zmluvné podmienky atd’.
Revizia vynosov z hPadiska dani, zmluvych podmienok, planov predaja a pod.

Mozna nutnost’ revizie vynosov z hl'adiska optimalizacie dani, zmluvnych podmienok
a planov predaja. Optimalizacia dani, zmluvné podmienky(covenant compliance) schopnost’
vyplacat’ dividendy sa moézu v roznych jurisdikcidach skomplikovat. Danové zmeny
sposobené Upravou nacasovania a vysky vynosov, vydavkov ¢i kapitalizovanych nakladov si

moZu vyZzadovat’ reviziu v oblasti optimalizacie dani.
Opitovné zvaZenie zmluvnych a predajnych procesov

Pri podmienkach na vykazovanie vynosov stanovenych novym S$tandardom budu
chciet’ niektoré spolo¢nosti zmenit’ svoje zmluvné podmienky, napr. v oblasti distribuénych

kanalov, aby dosiahli poZzadovanu Groven vynosov.
Potreba Update-u softvérov na spracovanie u¢tovnictva

S urcitou pravdepodobnostou si aplikacia nového Standardu bude vyzadovat’ update
softvéru na spracovanie uctovnictva pri rozoznavani vynosov pri konkrétnych transakciach.
Takéto update budt potrebné aj pri spatnom uplatiiovany poziadaviek Standardu uz v obdobi

prechodu na novy Standard.
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Nutnost’ zmeny odhadov

Novy Standard zavadza nové spdsoby tvorby odhadov, ktoré mozu ovplyvnit’ vysku a
nacasovanie vynosov. Sposob tvorby odhadov sa bude menit’ a bude viest’ k vicSiemu poctu

zmien opravnych poloziek v uétovnej zavierke pre buduce obdobia.
Revizia uctovnych procesov a vnitornej kontroly

Nové poziadavky na informacie spOsobia, Ze ich u¢tovna jednotka bude musiet’
zachytavat’ uz pri zdroji pre konkrétne trovne riadenia — pre vykonny manazment, oddelenie
predaja, marketing a pod. a nasledne tieto informacie zdokumentovat’ spésobom stanovenym
v Standarde. Revizia bude nutnd aj pri vnutornej kontrole, aby vnutorna kontrola aj nad’alej

pomahala zabezpecit’ uplnost’ a presnost’ informaécii.
Kladenie novych poziadaviek na zverejnenie

Priprava na nové poziadavky kladené novym Standardom na zverejnenie udajov v
uctovnej zavierke bude ¢asovo narocna pri¢om zachytivanie pozadovanych informécii si
bude vyzadovat zvysené usilie alebo systémové zmeny. Uétovné jednotky budi musiet
venovat’ viac Casu priprave uctovnej zavierky napriklad spolocnosti, ktoré podnikaji na
viacerych segmentoch trhu, pontkajice rozne druhy rozliénych tovarov, alebo sluzieb buda
musiet’ zhromazd'ovat’ podrobné informdacii za vSetky segment, pre potreby Standardu.
Neexistuji vynimky pre komercne citlivé informdcie tvorcovia Standardov poZzaduju, aby
uctovné jednotky odhalili aky dopad na ich uétovné vykazy, malo zavedenie nového

Standardu.

Informovanie ziaujmovych skupin o zmenich vykazovanych informacii v tctovnej

zavierke pod vplyvom IFRS 15

Investori a iné zaujmové skupiny budu chciet’ pochopit’ dopad nového Standardu na
celkové podnikanie pred nadobudnutim ucinnosti. Hlavnou oblastou zaujmu bude vyplyv na
finan¢né vysledky, naklady na implementaciu, o¢akavané zmeny v obchodnej praxi, proces
prechodu na novy S$tandard a pre tvorcov medzindrodnych S$tandardov finanéného
vykazovania a subjekty iné nez st podnikatel'ské subjekty a niektoré neziskové organizacie
vykazujuce podl'a US GAAP, ¢i maju v umysle coskoro prijat’ novy Standard. V procese

implementacie by mala uctovnd jednotka komunikovat' s vyborom pre audit, investormi,
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veritelmi atd’ v pripade, ze sa o¢akavaju vyznamné zmeny v Ciastke, naCasovani a prezentacii

jej prijmov.
Zmeny pri ndkladoch na obstaranie zmluvy — prirastkove naklady suvisiace so zmluvou

Aj ked’ v mnohych pripadoch budu uétovné jednotky pokracovat’ v oceniovani, ktoré
pouzivali v minulosti, Standard uvadza Specificky postup pri nékladoch sdvisiacich s
kontraktom.

Prirastkove naklady na obstaranie zmluvy so zakaznikom moéze Gétovna jednotka
vykazovat’ ako aktivum v pripade, Ze ich neplanuje refakturovat’ zakaznikovi. Tieto naklady
moze uétovna jednotka vykazovat' ako naklad ak doba amortizécie aktiva nepresiahne jeden
rok.

Naklady na plnenie zmluvy si vykazovanné ako aktivum, ak nepatria do pésobnosti
iného $tandardu a splhajii nasledovné kritéria: priamo stvisia so zmluvou a daju sa
identifikovat’, tvoria alebo rozSiruji zdroje Uc¢tovnej jednotky, ktoré sa pouZziji pri plneni

zmluvy a oc¢akavame ich spétné ziskanie.

Obrazok ¢.1.: Prirastkové naklady zmluvy podl’a IFRS 15

Naklady na obstaranie zmluvy Naklady na plnenie zmluvy

Naklady zmluvy

znizenie hodnoty aktiv vznikajicich z
nakladov na obstaranie alebo plnenie
zmluvy

Amortizacia aktiv vyznikajucich z nakladov
na obstaranie alebo plnenie zmluvy

Zdroj: IFRS 15 — VVynosy zo zmlav so zakaznikmi. Vlastné spracovanie

Amortizacia aktiv vznikajucich z ndkladov na obstaranie alebo plnenie zmluvy
“Aktivum sa amortizuje systematickym spésobom, ktory je konzistentny s prevodom
tovaru alebo sluzieb, s ktorymi aktivum suvisi, na zdkaznika. Aktivum moze stvisiet S

v . , ., . , . v 1 . 6
tovarom alebo sluzbami, ktoré sa maju previest’ na zaklade osobitnej ocakdvanej zmluvy.”

® IFRS 15 Vynosy zo zmlav so zékaznikmi. [online]. [cit. 2-2-2016] Dostupné z: http://eur-lex.europa.eu/legal-
content/SK/TXT/PDF/?uri=CELEX:32016R1905&from=SK
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Znizovanie hodnoty aktiv vznikajicich z nakladov na obstaranie alebo plnenie zmluvy

Stratu zo znizenia hodnoty aktiva vznikajuceho z nakladov na obstaranie alebo
plnenie zmluvy sa vykazuje len do vysky v akej uctovna hodnota vykazaného aktiva

presahuje:

- Zostavajucu sumu protihodnoty, pri ktorej sa ocCakava ze na nu uctovnej jednotke
vznikne narok vymenou za tovar alebo sluzbu, s ktorou aktivum stvsi.
- Naklady priamosuvisiace s dodanym tovaru alebo sluzby a naklady, ktoré neboli

vykazane ako vydavky.

Uprava vynosov pod vplyvom &asovej hodnoty peiiazi

Zmeny sa vzt'ahuji na obchody pri ktorych naprv nastdva kapa tovaru alebo sluzby a
platba je odlozena. Zmluva obsahujica takuto podmienku je zmluvou obsahujiicou financny
komponent, pokial je vyznamny tc¢tuje sa oddelene od vynosov. Zahtiia platby vopred okrem

situécii ked’ je platba odloZzena na dobu dlhsiu ako jeden rok.

Vykazovanie variabilnych — neistych vynosov

Vykazovanie variabilnych — neistych vynosov sa vzt'ahuje na zmluvy, ktoré obsahuju
mnozstevné zlavy, kredity a pod. Standard hovori, Ze takéto variabilné zlozky maji byt
zahrnuté do ceny transakcie len ak je vysokopravdepodobné, ze vyska vykazanych vynosov

sa pod vplyvom néasledného prehodnotenia v budicnosti vyznamne nezmeni.

Zmeny vo vykazovani zaruk

Standard chape zaruku ako uréity sposob uistenia, pri¢om rozoznava zaruku na tovar
ako uistenie, ¢i tovar spiia vsetky dohodnuté podmienky, priom rezervu tvori do nakladov,
alebo zaruku na poskytnutie dodato¢nej sluzby, pri ktorej sa vynos vecne a ¢asovo rozliSuje.
Pri rozli$ovani, o aky druh zaruky sa jedna treba zvazit & je tvorend zo zékona, aké je dizka
zarucnej doby a ¢o vSetko v sebe zahfila dodato¢na sluzba, ktort sa dodavatel' zavdzuje

vykonat'.

V pripade, Ze si zdkaznik dodatoénu sluzbu vyberie ako nie€o navySe alebo nie,
zaruka spiia definiciu oddelenej sluzby, pokial’ viak sluzba obsahuje aj uistenie sa, Ze tovar

spifia dohodnuté kritéria cena transakce sa alokuje k tovaru a sluzbe, ak to nie je mozné
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povazuje sa za sluzbu. Typickym prikladom je ndkup tovaru, pri ktorom méme garanciu

kvality vyrobku a dvojro¢ny servis zadarmo.

Vykazovanie nevyuzitych sluzieb - zdkaznicke vernostné programy

Ide o dar¢ekové karty, daréekové poukazy, postupné splacanie (tzv. layaway sales),
ktoré st zékaznikovi poskytnuté za platbu vopred. Casto sa viak stava, ze zakaznik podobné
produkty nevyuzije a Standard popisuje ich nasledovné uctovanie. V pripade, ze uctovna
jednotka ocakava, ze bude mat’ z nevyuzitych sluzieb uzitok, o¢akavana hodnota nevyuzitych
sluzieb by mala byt vykazana porovnanim doposial poskytnutych sluzieb voci sluzbam,
ktoré by mali byt poskytnuté celkovo. V pripade, ze uctovna jednotka neocakava, alebo je
nepravdepodobné, ze zakaznik nevyuzité sluzby este vyuzije, tieto sluzby sa vykazu ako

VYNos.

Vplyv dodacich podmienok na na¢asovanie vykazania vynosov

Predchéadzajici Standard upravujici vykazovanie vynosov z tovaru bol zalozeny na
prevode rizik a odmien, podl'a nového Standardu je kritériom pre vykazanie vynosu prevod
kontroly nad tovarom, alebo sluzbou. V praxi mo6zu nastat’ priklady, ked k prevodu
vlastnickeho prava dochddza v ¢ase odovzdania tovaru na prepravu, ale pripadné skody, ktoré
by pocas prepravy nastali by vysporiadal dodavatel’, ¢i uz vymenou tovaru, zlI'avou z ceny,
dobropisom a pod. Podl'a nového $tandardu musi G¢tovna jednotka posudit’, ¢i prechadza
kontrola nad tovarom na zékaznika v momente odovzdania do prepravy alebo az v okamihu
dorucenia tovaru zdkaznikovi. Ak by uctovna jednotka usudila, Ze vykdze vynos v momente
odovzdania tovaru do prepravy, mdze nastat’ situacia, ked’ bude musiet’ priradit’ ¢ast’ z ceny
transakcie k sluzbe, ktora zahffia odovzdanie tovaru a pokrytie rizika a nasledne bude moct’

tuto Cast z ceny transakcie vykazat.
Vykazovanie zliav na d’alsi zakapeny tovar alebo sluzby

V pripade, Ze v zmluve je dohodnuté zakaznik mdze dostat’ na d’al$i zakipeny tovar
alebo sluzbu zl'avu, v takomto pripade uctovna jednotka priradi ¢ast’ transakcnej ceny k tejto
alternative a vykazuje vynos ked’ nastane prevod kontroly nad tovarom, alebo sluzbami na

zakaznika.
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Zavadzacie poplatky — platby v prospech zakaznikov

Novy Standard obsahuje upresnenie v oblasti vykazovania vynosov pri tzv. platbach v
prospech zékaznikov, jednad sa o situacie, ked’ si dodavatelia za tc¢elom reklamy platia u
zékaznikov, zvidcSa v maloobchodnych predajniach, tie najlepSie miesta na vystavovanie
svojich produktov. Dodavatelia budi musiet’ rozlisit, ¢i je dana platba platbou za tovar,

sluzbu alebo bude brana ako zl'ava na dodany tovar.
Vplyv zmien zmluvy na Gétovanie a vykazovanie

Standard udava podrobné postupy v pripade zmeny zmluvy, & je nutné Upravy
uctovat’ retrospektivne tzn. v okamihu ked” dojde k zmene, alebo s vplyvom na buduce

vynosy, Upravou buddcich vynosov.
Zmeny pri kapitalizacii nakladov
Podl'a nového standardu pozname:

a) Prirastkové naklady na nadobudnutie zmluvy — uétovna jednotka ich vykazuje ako
aktivum, ak ocakava ich spitné ziskanie.

b) Naklady plnenia zmluvy — patria sem naklady, ktoré spiiaju tieto kritéria: naklady
priamo suvisia so zmluvou alebo o¢akavanou zmluvou a sa daju identifikovat’
predstavuji nové zdroje alebo rozsirenie uz existujucich zdrojov; uctovna jednotka

oCakava, Ze sumu tychto nékladov ziska spét’.

Pri nékladoch suvisiacich s obstaranim zmluvy sa zvyCajne jedna o provizie za
sprostredkovanie obchodu, ktoré sa vyplacaju len v pripade, Ze sa uzavrie zmluva. Po novom
sa bude vyzadovat,, aby sa sa kapitalizovali odmeny z takychto transakcii, ¢o bude mat’ dopad
na zisk a Uctovna jednotka bude musiet takéto ndklady amortizovat’ a zvolit’ spravny zaklad

pre amortizaciu a urcit’ casové obdobia.

Aplikovat’ IFRS 15, pred datumom jeho G¢innosti mo6zu uctovné jednotky, ktoré su
emitentmi cennych papierov registrovanych na regulovanom finan¢nom trhu, vykazujice
podla IFRS. U¢tovné jednotky, ktoré su emitentmi cennych papierov registrovanych na
regulovanom finanénom trhu a vykazuju podl'a US GAAP, nemaji moZznost’ skorSej aplikacie

Standardu.

“Pri prechode na novy Standard si mézu uCtovné jednotky vybrat medzi

retrospektivnym  pristupom a modifikovanym retrospektivnym pristupom. Vyhoda
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modifikovaného spoCiva v tom, Ze sa sice bude aplikovat’ na uz uzatvorené zmluvy, ale az
od zaciatku bezného obdobia. Udaje za bezprostredne predchddzajiice tctovné obdobie
nebude nutné upravovat’, pokial uctovnd jednotka v predchadzajicej uctovnej zavierke

zverejni pre porovnanie aj Gidaje o vynosoch podl'a IFRS 15.”

" EY: IFRS 15 — Novy standard upravujici uétovani vynosu. [online]. [cit. 2-2-2016] Dostupné z:
<http://www.ey.com/Publication/vwLUAssets/IFRS_Developments_80/%24FILE/IFRS%20Developments%20I
ssue%2080_IFRS%2015_CZ.pdf >
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2 Ciel, metodika prace a metody skimania

V zavereCnej praci sa zaoberame pouzitim nového Standardu o vykazovani vynosov a
moznym problémom pri jeho aplikacii. Pouzitim Standardu v praxi a aplikécii poziadaviek z
neho vyplyvajlcich sa zaoberali auditorské spolo¢nosti v niekolkoroénom predstihu pred
datumom ucinnosti Standardu. Okrem samotného Standardu boli pre néds publikacie tychto
auditorskych spolo¢nosti jednym z hlavnych zdrojov informacii. Informacie sme Cerpali aj z
ndvrhu na pripomienkovanie do ktorého sa zapojili v ramci testovania spolo¢nosti na
Eurdpskom trhu a svojimi pripomienkami tak zhodnotili vyhody a nevyhody nového
Standardu v praxi.

Cielom diplomovej prace je analyza pouzitia nového Standardu o vynosoch a mozné
problémy pri jeho pouziti. Pre dosiahnutie hlavného ciela sme si museli vyty¢it' Ciastkové
ciele, medzi ktoré patrilo: analyza nového Standardu a udalosti, ktoré predchéadzali jeho
vzniku, blizSia Specifikacia jednotlivych oblasti pri ktorych doslo k zmene vykazovania v
nadvéznosti na novy standard v prikladoch a teda pouzitie Standardu a mozné problémy pri
jeho aplikécii. Dalej je cielom aj zhrnutie vysledkov pripomienkového konania zo strany
spolo¢nosti na Europskom trhu, ktoré sa zucastnili testovania a Standard pouzivajt, alebo ho
v budtcnosti pouzivat budu. Testovanie sa uskutoc¢nilo za ucelom indentifikacie
potencialnych tazkosti pri implementacii, posudenie vyplyvu tychto ndvrhov na vykazy
uctovnej zavierky: stivahu a vykaz komplexného vysledku a odhadnutia usilia potrebného na
implementéciu a uplatnenie navrhov.

Pri vypracovani diplomovej prace sme pouzili nasledovné metody skiimania:

Metdda pozorovania aplikovana pri ziskavani a zhromazd’ovani informécii tykajlcich sa
aplikacie Standardu, schval'ovacieho a pripomienkového procesu zo strany [IASB a
spolo¢nosti, ktoré sa v pripomienkovom konani vyjadrili k navrhu Standardu. Metoda
komparécie pri porovnavani vykazovania vynosov podla v sti¢asnosti platnych Standardov a
podla nového standardu. Metoda dedukcie pri vyhodnocovani vplyvu aplikacie standardu na
vykazovanie vynosov v praxi a zostavenie jednoduchych prikladov pre ich TlahSie
pochopenie. Metddu syntézy sme vyuzili na zhrnutie nosnych informacii a vyvodenie

zaverov v zaverecnej Casti prace.

Na spracovanie danej témy sme pouzili uvedené metddy, za Gcelom dosiahnutia ciel’a
prace prostrednictvom plnenia Ciastkovych cielov. Na sprehladnenie témy sme pouzili

obrazky, schému a tabul’ky.
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3 Vysledky prace a diskusia

Novy Standard IFRS 15 — Vynosy zo zmluv zo zakaznikmi predstavuje uplne novy
zdroj poziadaviek na vykazovanie vynosov® pre mnohé uctovné jednotky v rdznych
odvetviach podnikania a v porovnani s v suc¢asnosti u¢innymi Standardmi IAS 11, IAS 18 a
IFRIC 15 predstavuje zna¢nl zmenu vo vykazovani vynosov.

Standard upravuje aj G¢tovanie poloZiek, ktoré nie su same o sebe vynosom resp.
nespifiaju  definiciu vynosu av$ak priamo s vynosmi savisia ako napr. naklady na
nadobudnutie zmluvy a predaj nefinancnych aktiv. Zmluva je podla Standardu “dohodou
medzi dvoma alebo viacerymi zmluvnymi stranami, na zaklade ktorej vznikaju vymozitel'né
prava alebo povinnosti”9 pricom spdsob uzatvarania zmluv zavisi nielen od legislativy platnej
v danej krajine, ale aj od jednotlivych priemyselnych odvetvi a aj samotnej uctovnej
jednotky. Dalsim $pecifikom pri uzatvarani zmlav v iétovnej jednotke moze byt’ aj samotny
pristup k zékaznikovi'?, kde kazdy zakaznik nemusi mat rovnaké zmluvné podmienky alebo
dohodnutu dobu trvania zmluvy ( ta méze byt pevne stanovena alebo sa da hocikedy zmenit’
od zmluvy odstapit’ a vypovedat’ ju).

Poziadavky na odhad variabilnych zloziek a na identifikdciu povinnosti vyplyvajicich
zo zmluvy moézu spoOsobit’ zmenu spdsobu vykazovania vynosov v oblasti vystavby
nehnutel'nosti. Nakol'’ko vznik vynosu je podmieneny prevodom kontroly nad tovarom, alebo
sluzbou, ktort v tomto pripade predstavuje nehnutel'nost’, stavebné spoloc¢nosti zvazovali ¢i
pouzit’ Standard IAS 11, IAS 18 alebo IFRIC 15 a teda ¢i vykazovat’ vynosy priebezne, alebo

v ur¢itom okamihu.

3.1 Hlavné zmeny vo vykazovani, ktoré prinasa IFRS 15 v prikladoch

V nasledujlcej podkapitole priblizime niekol’ko hlavnych zmien vo vykazovani pri:
dodatoénych zéviazkoch a motivaénych bonusoch, podmienenom vynosovom  strope,
priradovani samostatnej predajnej ceny k jednotlivym tovarom a sluzbam, vyznamnych

finanénych komponentoch, zvdzeni ¢i ide o priamy alebo sprostredkovatel'sky preda;j,

& Vynos — prijem, ktory vznika z beznych &innosti u¢tovnej jednotky. Definicia vynosu podl'a IFRS 15, Dodatok
A

% IFRS 15 Viynosy zo zml(v so zékaznikmi 2016. str. 19. [online]. [cit. 2-2-2016] Dostupné z: <http://eur-
lex.europa.eu/legal-content/SK/TXT/PDF/?uri=CELEX:32016R 1905 & from=SK>

10 Z&kaznik — Zmluvna strana, ktora uzatvorila s Gi¢tovnou jednotkou zmluvu o nadobudnuti tovaru alebo
sluzieb, ktoré su vystupom beznych ¢innosti uctovnej jednotky, vymenou za protihodnotu. Definicia zakaznika
podla IFRS 15, Dodatok A
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zarukach, licenciach, zlavach a metdodach merania postupov prace, ktoré prindsa novy
Standard o vynosoch v prikladoch.

Pri dodato¢nych zavizkoch a motivaénych bonusoch nastdva zmena vo vykazovani
vynosov, ktora spoéiva v tom, Ze pokial’ je v zmluve prislub na d’alSie dodato¢né plnenia
musia sa vynosy pripadajuce na jednotlivé plnenia alokovat’ k danym plneniam a vykazat’ sa
az v buducnosti ked jednotlivé dodavky tovarov alebo sluzieb nastani a spolocnosti tak
nemozu vykazat’ celtl vysku vynosu v prvom roku.

“Spolocnost’ urci oddelené zavizky dodat’ tovary a sluzby na zéklade tychto sucasne

splnenych kritérii:

- zékaznik mdze benefitovat’ z tovaru/sluzby samostatne alebo v kombinacii s inymi
zdrojmi, ktoré si mu k dispozicii,
- zavizok spolo¢nosti je v zmluve jasne identifikovatetelny a odliSeny od ostatnych

r e 11
zavazkov.”

Na priklade ¢.1 si vysvetlime vykazovanie vynosov pri dodatocnych zavizkoch a motivacnych

bonusoch:

Spolocnost podnikajiica v oblasti automobilového priemyslu v ramci novej sériovej vyroby
ponuka akciu podla ktorej pri zakupeni automobilu danej rady poskytuje dodatocny

bezplatny servis po dobu troch rokov Gplne zadarmo, celkova cena je 40 000 EUR.
Hodnota automobilu samostatne - 38 400 EUR,

Hodnota servisu - 1 600 EUR.

V' takomto pripade spolocnosti na zdklade zmluvy vyplyvaju dodatocné plnenia, na ktoré
alokovala 1 600 EUR, tuto sumu si moze spolocnost vykazat' v priebehu nasledujicich troch
rokov, vynos vo vyske 38 400 EUR spolocnost moze vykazat okamzite — v aktualnom roku,

ked’ rizikd a odmeny z prevodu tovaru presli na zakaznika.

Zmeny vo vykazovani vynosov sa tykaju aj podmieneného vynosového stropu, ktory novy

Standard nepovoluje.

“Sucasnd prax v niektorych odvetviach limituje vysku alokovanej ceny transakcie na

uz poskytnuté plnenie hodnotou, ktora nie je zavisla na poskytnuti plneni v buducnosti, IFRS

I CFO.sk. IFRS 15 Vykazovanie vynosov: hlavné zmeny oproti sii¢asnym $tandardom. [online]. [cit. 2-2-2016]
Dostupné z : http://www.cfo.sk/articles/ifrs-15-vykazovanie-vynosov-hlavne-zmeny-oproti-sucasnym-
standardom#.WL8rim_yvIU
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15 tento podmieneny vynosovy strop zakazuje.”'? Aplikacia tohto kroku méZe byt
komplikovana napriklad v telekomunika¢nych spolo¢nostiach, kde je beznou praxou
pontkanie mesaéného pausalneho programu vratane mobilného zariadenia za symbolicku
sumu, pripadne zadarmo.

Na priklade ¢.2 si vysvetlime vykazovanie vynosov pri podmienenom vynosovom strope v

telekomunikacnych spolocnostiach:

Telekomunikacna spolocnost ponuka mesacné pausalne programy s viazanostou dva roky. V
zavislosti od poskytnutych sluZieb zahrnutych v balickoch pausalnych programov sa odvyja
cena balicka, ale aj vyska hodnoty mobilného zariadenia, ktoré zékaznik ziska v ramci

pausalu zadarmo.

Obrazok ¢.2.: Podmieneny vynosovy strop — mesa¢né pausalne programy

Modry pausal Zeleny pausal Cerveny pausal

* cena pausalu 20 EUR * cena pausalu 30 EUR * cena pausalu 40 EUR
» hodnota telefonu 160 » hodnota telefonu 200 » hodnota telefonu 250
EUR EUR EUR

Zdroj: Vlastné spracovanie

Zmena vo vykazovani oproti sucasne platnym Standardom je, zZe zatial co doteraz by
telekomunikacna spolocnost’ pri podpise zmluvy vykazala nulovy vynos z predaja mobilného
zariadenia a mesacne by vykazovala vynosy zo sluzieb: 20, 30 alebo 40 EUR podla vysky
daného balicka sluzieb, podla nového Standardu bude musiet’ rozclenit sumu transakcie na
cenu za produkt a cenu za sluzbu ako pomer ceny produktu a suctu jednotkovej ceny produktu
a kumulovanej ciastky za sluzby pocas celého obdobia nasledne vynasobenej kumulovanou
ciastkou za sluzby pocas celého obdobia. Od kumulovanej ciastky za sluzby pocas celého
obdobia sa odcita suma vypoctu, vysledok predstavuje novii prepocitanii hodnotu sluzieb za
celé obdobie, ktord sa nasledne rozvrhne rovnomerne podla poctu mesiacov zmluvného
obdobia.

. v, . . . 160 _
Modry pausdl - vynos zo zariadenia = eoraa0) 480 = 120 EUR

2 CFO.sk. IFRS 15 Vykazovanie vynosov: hlavné zmeny oproti su¢asnym $tandardom. [online]. [cit. 2-2-2016]
Dostupné z : http://www.cfo.sk/articles/ifrs-15-vykazovanie-vynosov-hlavne-zmeny-oproti-sucasnym-
standardom#.WL8rim_yvIU
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Vyska mesacného vynosu: 480 — 120 = 360 / 24 = 15 EUR

29,720 = 156 EUR

Zeleny pausal - vynos zo zariadenia = 200+ 720)

Vyska mesacného vynosu: 720 — 156 = 564 / 24 = 23,5 EUR

Cerveny pausdl - vynos zo zariadenia = — 2% __ 960 = 198 EUR
(2504 960)

Vyska mesacného vynosu: 960 — 198 = 762 / 24 = 31,75 EUR

Pri modrom pausalnom programe po novom telekomunikacnd spolocnost vykaze pri podpise
zmluvy vynos vo vyske 120, ¢o po prepocte predstavuje hodnotu mobilného zariadenia. Pocas

nasledujucich 24 mesiacov bude vykazovat rovnomerny vynos vo vyske 15 EUR.

V pripade, zZe by druhy sluzieb v balicku a ich cena ostali nezmenené, ale pri kazdom variante
by zakaznik ziskal mobilné zaradenie v tej istej hodnote 160 EUR, zmenilo by sa vykazovanie

nasledovne:

19,480 = 120 EUR

Modry pausal = 60+ 480)

Vyska mesacného vynosu: 480 — 120 = 360 / 24 = 15 EUR

. v . . . 160 _
Zeleny pausal - vynos zo zariadenia = Geor 7207 " 720 =130

Vyska mesacného vynosu: 720 — 130 = 590 / 24 = 24,58

199 4960 = 137 EUR

Cerveny pausdl — vynos zo zariadenia = Q607 960)

Vyska mesacného vynosu: 960 — 137 = 823 /24 = 34,29 EUR

Pri mobilnom zariadeni rovnakej hodnoty pri roznych balickoch sluzieb sa vyska vynosu zo
zariadenia zvySuje v zavislosti od ceny pausalu. Tato zmena vyplyvajiica zo Standardu bude
komplikdciou pre telekomunikacné spolocnosti nielen preto, zZe v zavislosti od vysky
mesacného pausdalneho programu sa bude odvijat aj vyska vynosu z toho istého mobilneho
zariadenia, ale aj kvoli komplikovanosti jednotlivych zmlav, zdrukdam, pokutam za predcasné

ukoncenie zmluvy alebo zmenam poziadaviek v priebehu zmluvného obdobia.

Dal$ou zmenou vo vykazovani je vykazovanie vynosov pri priradovani samostatnej predajnej

ceny k jednotlivym tovarom alebo sluzbam.
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V pripade, ze Gétovna jednotka uzavrela zmluvu, v ktorej sa zavazuje k dodavkam
niekol’kych tovarov, alebo sluzieb a nema k jednotlivym tovarom a sluzbam priradené
samostatné predajné ceny®® bude ich musiet’ k jednotlivym plneniam priradit odhadom, ten
musi vytvarat' s ohl'adom na vSetky dostupné informacie o uctovnej jednotke, zdkaznikovi a
trhu. Na tvorbu odhadu samostatnej predajnej ceny moze uctovna jednotka pouzit tieto
metody:

Pristup upraveného trhového posudenia spociva v analyze trhu a vycisleni ceny,
pri ktorej by bol zadkaznik ochotny za dany tovar zaplatit, obsahovat by mohol aj ceny
konkurencie pri podobnych tovaroch, alebo upravené ceny vzhl'adom na néklady, alebo
marzu.

Pristup predpokladanych nakladov vratane marze zahifa odhad nakladov na
plnenia spolu s marzou na dany tovar, alebo sluzby.

Pri odhade samostatnej predajnej ceny rezidualnym pristupom sa odpocitavaju od
celkovej ceny transakcie vSetky dostupné samostatné predajné ceny tovarov a sluzieb, ktoré
st zahrnuté v zmluve a ich vysku vieme spol'ahlivo ur¢it’, zaroven sa vSak méze rezidualny
pristup pouzit’ iba ak takyto tovar alebo sluzbu uétovna jednotka predava r6znym zékaznikom
a jeho cena je vysoko premenlivd alebo neista tzn. tovar alebo sluzba doposial’ neboli
predavané samostatne. Dalsou moznostou odhadu samostatnych predajnych cien tovarov a
sluzieb je kombinicia metdd v pripade, Ze dva alebo viaceré tovary, alebo sluzby maja

predajnu cenu, ktort mézeme povazovat za vysoko premenlivl, alebo neistu.

Na priklade ¢.3 si vysvetlime priradovanie samostatnej predajnej ceny k jednotlivym tovarom

a sluzbam:

Softvérova spolocnost’ svojim zdkaznikom poniika ekonomicky softvér. V zmluve sa zavazuje
na dodanie, instaldciu, technicki podporu a priebeznu aktualizaciu softveru v priebehu
zmluvného obdobia pocas troch rokov. Zakaznik si moze tento softvér nechat’ nainstalovat’ aj

od inych spolocnosti a zakladné funkcionality ma dostupné aj bez priebeznej aktualizacie.

V prvom rade je nutné rozlisit, ¢i bude plnenie posudené ako jeden celok alebo viacero

plneni, standard na takéto posudenie transakcie ponuka navod pri kroku ¢. 2- identifikacii

13 Samostatné predajné cena — cena za ktora by Giétovna jednotka mohla dany tovar alebo sluzbu predat’
oddelene. Definicia samostatnej predajnej ceny podl'a IFRS 15, Dodatok A
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povinnosti vyplyvajucich zo zmluvy. V takomto pripade posudzuje zmluvu ako viacero plneni,
ked%e splia obe kritéria samostatnej Specifikdcie tovaru alebo sluzby: zdkaznik md z nich
prospech samostatne ci v spojeni s ostatnymi zdrojmi, ktoré ma k dispozicii a prislub tovaru
alebo sluzby je oddelitelny od zvysku zmluvy. Nakolko instalaciu toho istého softvéru moze
vykonat aj ind spolocnost, vieme k sluzbe priradit’ samostatnii predajnii cenu Z analyzy trhu

pomocou pristupu upraveného trhoveho posudenia.

Pri priklade ¢. 4 vychadzame z predchadzajuceho prikladu, s tym rozdielom Ze samostatné

plnenia su zlucené do jedného celku.

Stavebna spolocnost sa na zmluvnom zaklade zaviazala vykonat vystavbu vyrobnej haly v
priemyselnom parku na zaklade projektu pre svojho zakaznika. Z projektu vyplyvaju
stavebnej spolocnosti nasledovné povinnosti: priprava stavebného miesta, priprava zdkladov,
vystavba budovy, zavedenie inzinierskych sieti : rozvodov vody, elektriny, plynu. Stavebna
spolocnost zodpoveda aj za riadenie projektu az po instalacu zariadeni a dokoncovacie

prace.

Aj ked’ sa vsetky povinnosti vyplyvajuce zo zmluvy daju jednoznacne samostatne Specifikovat’
a) zakaznik z nich md prospech samostatne ¢i v spojeni s ostatnymi zdrojmi, ktoré ma k
dispozicii a za b) prislub tovaru je oddelitelny od zvysku zmluvy, cize jednotlivé plnenia moézu
vykonat viaceré stavebné spolocnosti, v rdmci projektu st dané samostatné plnenia zlicené

do jedného celku preto sa nebudu vykazovat ako samostatné plnenia.

V novom S§tandarde je definovana vyznamna zlozka financovania v zmluve, ta podl'a
Standardu existuje v pripade, Ze nac¢asovanie platieb znamena pre zakaznika alebo uc¢tovnu
jednotku vyznamny uzitok v podobe financovania prevodu tovaru alebo sluzieb na zékaznika.
Takato zloZka moZe existovat’ bez ohl'adu nato, ¢i je prisl'ub financovania vyslovne uvedeny
v zmluve, alebo vyplyva z platobnych podmienok dohodnutych zmluvnymi stranami.

“Existencia takéhoto prvku financovania je obsiahnuta v zmluve napriklad v situdcii,
ked medzi dodavkou tovaru alebo sluzieb a ich platbou uplynie vyrazny casovy usek (viac
ako jeden rok). V tychto pripadoch sa zmluva skladad z dvoch casti — z predajnej ceny a
uroku. Predajnd cena je Ciastka, ktorti by zakaznik zaplatil v momente odovzdania tovaru

alebo sluzby v hotovosti.”**

Y KRUPOVA, Lenka. Vynosy zo zmlav so zakaznikmi. Uctovnictvo, auditorstvo, dariovnictvo. Bratislava,
2015, XXI11(10), 12.
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Postup tpravy protihodnoty o vyznamni zlozku financovania spo¢iva vo vykazani
sumy, ktord zodpoveda cene, ktoru by bol zakaznik zaplatil keby za tovar, alebo sluzbu
zaplatil v hotovosti pri ich prevode. Pri posudzovani existencie vyznamnej zlozky
financovania sa zvazuje rozdiel, sumy prisI'ibenej protihodnoty a hotovostnej predajnej ceny
prisl'ibeného tovaru alebo sluZieb; kombinovany G¢inok ¢asu medzi okamihom prevedenia
tovaru alebo sluzby na zakaznika a okamihom zaplatenia s prihliadnutim na trokové sadzby
na trhu.

Castym problémom pri dlhodobych zmluvach, kde dodanie tovaru alebo sluzieb a ich
uhrada prechadza cez viaceré uctovné obdobia je, Ze sa neprihliada na ¢asovu hodnotu penazi

takejto zmluvy.

Na dalsom priklade ¢. 5 objasnime vykazovanie vyznamnych financnych komponentov v

zmluve:

Spolocnost uzavrela so zakaznikom dlhodobu zmluvu, na zaklade ktorej mu poskytla sluzby
za ktoré zaplati az o dva roky. Cena sluzby uvedena na zmluve je 1 000 EUR, v pripade, Ze by
spolocnost zaplatila za dodavku sluzieb v case, ked sluzbu prijala zaplatila by 942,60 EUR.

V ¢ase dodania sluzby spolocnost vykazuje nasledovné:

Tabulka ¢ 1.: Vykazovanie vyznamnych financnych komponentov v zmluve metodou

efektivnej urokovej miery v prvom roku.

2017 Suvaha | Vykaz komplexného vysledku
Pohladavky | 942,60
Vynosy 942,60

Zdroj: KRUPOVA, Lenka. Vynosy zo zmliv so zakaznikmi. Uétovnictvo, auditorstvo,
danovnictvo. Bratislava, 2015, XXI11(10), 12.

Rozdiel medzi cenou sluzby uvedenej na zmluve a ciastkou, ktoru sme vykazali ako trzbu je
1 000 — 942,60 = 57,4, co predstavuje urok, ktory bude spolocnost’ postupne vykazovat
metodou efektivnej urokovej miery, jej hodnota su 3%.

V nasledujucich rokoch bude spolocnost vykazovat urok nasledovne:
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Tabulka ¢. 2.: Vykazovanie vyznamnych finanénych komponentov v zmluve metodou

efektivnej urokovej miery v nasledujucich obdobiach.

2018 Suvaha | Vykaz komplexného vysledku
Pohladavky | 28,30

Urok 28,30

2019

Pohladavky | 29,10

Urok 29,10

Zdroj: KRUPOVA, Lenka. Vynosy zo zmliv so zékaznikmi. Uctovnictvo, auditorstvo,
danovnictvo. Bratislava, 2015, XXI111(10), 12.

Podla tabulky ¢. 2 bude spolocnost v roku 2018 vykazovat vo vynosoch sumu 28,30 EUR,
ktora predstavuje 3% z hodnoty trzby, ktoru sme vykazali v momente dodania sluzby, cize
942,60 * 3%

V nasledujucom roku 2019 bude vo vynosoch vykazovat sumu 29,10 EUR, ktora predstavuje
3% zo suctu hodnoty trzby v momente dodania sluzby a uroku vykdazanom v prvom roku; cize

942,60 + 28,30 * 3%

Standard sa zaobera aj situdciami, v ktorych treba zvazit' & ide o priame vynosy alebo

sprostredkovatel'sky predaj

V pripade, Ze je sticastou zmluvného vztahu v ktorom dochédza k prevodu tovaru
alebo sluzieb zdkaznikovi tretia strana, IFRS 15 pozaduje od Gctovnej jednotky, aby urcila ¢i
ide o transakcie, v ktorych je hlavnhym predajcom alebo sprostredkovatel'om. V pripade, Ze
vystupuje ako hlavny predajca vykazuje vynos v plnej vyske brutto, v opacnom pripade ked’
v obchode vystupuje ako tzv. agent v prospech tretej strany, do vynosov si zapoditava iba

vysku provizie.

Na priklade ¢. 6 si vysvetlime ako vykazovat vynosy v pripade, Ze pri prevode tovaru alebo

sluzieb vystupuje aj tretia strana:

Internetovy zlavovy portdl ponuka dvojtyzdiiovy pobyt v exotickej destinécii, cena
predstavuje dopravu a ubytovanie v Stvorhviezdickovom hoteli, internetovy portdl preddava

pobyt v mene cestovnej kancelarie za 350 EUR. Potencialni zakaznici plnu vysku pobytu
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hradia na bankovy icet internetového zlavového portdalu, ten ihned po prijati platby

preposiela 90% z inkasovanej sumy cestovnej kancelarii. Aky vynos vykdze zlavovy portal?

Internetovy zlavovy portal vykaze vynos vo vysSke sumy, ktora predstavuje proviziu zo
sprostredkovania obchodu, c¢ize 35 EUR. Internetovy zlavovy portal nesmie vykazat vynos v
plnej vyske 350 EUR brutto a ndklady vo vyske 315 EUR, pretoze ciastka zinkasovanad v mene

tretej strany nie je podla IFRS 15 vynosom zlavového portalu, ale cestovnej kancelarie.

Dal$ou oblastou zmien vo vykazovani vynosov st zaruky. Uétovna jednotka, ktora
predava tovar alebo poskytuje sluzby na ne zaroven poskytuje zaruku, ktort poskytuje zo
zékona, na zéklade zmluvy alebo beznej obchodnej praxe. Zaruky sa poskytuju za ucelom
uistenia, Ze vyrobok alebo sluzba spinaju ur¢ité parametre, iné zaruky predstavuju sluzbu. V
pripade, Ze existuje moznost’ zakupenia si zaruky osobitne, predstavuje to pre spolo¢nost’
povinnost’ plnenia zmluvy a prirad’uje sa k nej Cast’ transakénej ceny. Ak nie je moznost
zakupenia si zaruky osobitne postupuje sa podla Standardu IAS 37 Rezervy, podmienené
zavizky a podmienené aktiva, ak je moznost’ ju zaklpit' samostatne je nutné rozdelit’ cenu

transakcie na niekol’ko povinnosti plnit’.

Na priklade ¢. 7 si vysvetlime ako vykazovat rezervy mna zdrucné opravy, pri ktorych

povinnost tvorby vyplyva uctovnej jednotke zo zdkona.

Spolocnost v roku 2018 predala 500 ks vyrobkov v hodnote 12 800 EUR. Ku dnu ku ktorému
sa zostavuje uctovnad zavierka (31.12.2018) ma zdkonnu povinnost’ tvorit’ rezervu na zarucné
opravy na dva roky v odhadovanej vyske 768 EUR. Za rok 2018 vykaze vynos 12 800 EUR a
rezervu vo vySke 768 EUR, pri oceneni rezervy posudi pripadny dopad casovej hodnoty
penazi.

Pozn. Zaruky su vycislené a vykazované a casovo rozlisené podla doby zaruky a nie su

uctované do vynosov v okamihu predaja vyrobku.

Priklad ¢. 8.: Zdkaznik si pri kipe zariadenia vybral moznost predizenej zdruky 3 roky
namiesto pévodnych 2 rokov. Ide o dva produkty, vyrobok zo zdkonnou zarukou a sluzbu —
predizenti zaruku. V tomto pripade musi alokovat cenu ku kazdému produktu a takisto

stanovit' kedy nastane povinnost plnit povinnosti vyplyvajuce zo zmluvy.

Standard sa zaobera aj vykazovanim vynosov v pripade licencii. “V licencii sa
] VY yn

stanovuju prava zdkaznika na dusSevné vlastnictvo uctovnej jednotky. Licencie na prava
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duSevného vlastnictva m6zu okrem iného zahffiat’ ktorikol'vek z tychto poloziek: softvér a
technologie, filmy, hudbu a iné formy medii a zabavy, franchisingové licencie, patenty,
ochranné znamky a autorské prava.”*

Okrem vlastnej licencie moéze byt predmetom zmluvy aj dodanie dalSicho tovaru
alebo sluzby. Ak je to mozné, tak je nutné kazda povinnost’ plnit’ identifikovat’ a alokovat’ na
flu cenu jej prisluchajicu. V pripade, ze nie je mozné odlisit’ licenciu od iné¢ho tovaru ¢i
sluzby identifikujeme ju ako jednu povinnost’ plnit’ napr. licencia, ktora je neoddelitelnou
suCastou hmotného majetku, pripadne licencia z ktorej ma zékaznik zitok len v spojeni so
stvisiacou sluzbou.

Licencie sa posudzuju aj z hl'adiska dodania ako licencie doddvané v priebehu casu —
vynosy sa vykazuju po dobu trvania licencie, alebo licencie dodané v uréitom okamihu —
vtedy je vynos vykazany jednorazovo k tomuto okamihu. V aplika¢nej prirucke, ktora tvori
dodatok Standardu su vysvetlujuce ustanovenia, ktoré by mali pomdct’ pri rozhodovani ¢i ide
0 jednorazovy prevod licencie, lebo priebezny.

Standard popisuje aj situacie, ked’ spolo¢nost’ ponuka isté zvyhodnenia v podobe
zl'avy z ceny alebo ziskania urcitého tovaru, alebo sluzby ak si zdkaznik zakupi ich produkt.
Zakaznik prakticky zaplati za tovar, ktory v budicnosti ziska uz v okamihu zakupenia prvého
tovaru spolocnost’ v§ak moZze vykazat vynos az v Case ked’ na zdkaznika prejdu vsetky
odmeny a rizika vyplyvajlce z vlastnictva tovaru alebo sluzby, alebo ked” mu uplynie doba na
cerpanie takychto vyhod.

Spolo¢nost’ musi rozdelit’ prijati platbu za ndkup tovaru alebo sluzby na dve casti:
a) cena prvotnej transakcie,
b) cenu tzv. “opcie” — prava ziskat’ d’alsi tovar, alebo sluzbu za ur¢itych podmienok.

Tieto ceny sa alokuju pomerom cien jednotlivych povinnosti v zmluve a pokial’ nie je
dostupné cena tovaru, ktory moze zédkaznik zvyhodnene ziskat’, ur¢i sa odhadom, ktory musi
zohladnit’ pravdepodobnost’ s akou bude opcia uplatnend a moznu vysku zlavy, ktoru by

zékaznik mohol dostat’ aj v pripade, Ze by neuplatnil opciu.

Y IFRS 15 Vynosy zo zmliv so zakaznikmi. [online]. [cit. 2-2-2016] Dostupné z: http://eur-lex.europa.eu/legal-
content/SK/TXT/PDF/?uri=CELEX:32016R1905&from=SK
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Na priklade ¢. 9 si vysvetlime vykazovanie zliav z ceny, alebo ziskania dalSieho tovaru alebo

sluzby v pripade, Ze si zakaznik zakupi nejaky produkt.

Obchodny retazec zaoberajici sa predajom damskeho a pdanskeho oblecenia ponUka na
predaj v novej kolekcii panske obleky a damske saka v jednotnej cene 39 EUR. V pripade, Ze
si zdkaznik zakupi sako alebo oblek dostane zlavovy kupon na ndkup dalsieho tovaru v
hodnote 30% z hodnoty dalsieho zakupeného tovaru. Na uplatnenie zlavy mad zakaznik 30
dni, pocas ktorych obchodny retazec poskytuje automaticku zlavu na cely nakup vo vyske

10% z hodnoty ndkupu, zlava sa vsak nedd kombinovat's inymi zlavami.

V priebehu mesiaca jun retazec predal 50 ks tovaru, pri ktorych rozdala 50 ks zlavovych
kuponov. Odhadované percento vyuzitych kuponov na dalsi tovar je priblizne 30%, pricom
obchodny retazec predpoklada, Ze priemerna hodnota nakupu na jedného zdkaznika bude 50
EUR. Uétovnd jednotka zostavuje priebeznii tictovnii zévierku za prvy polrok k 30. 06. 2018.

Ako nadchadzajuce transakcie vykaze obchodny retazec?

Nakolko kazdy zdkaznik by na svoj nakup dostal automaticku zlavu vo vyske 10% z hodnoty
nakupu, skutocna vyska zlavy na dalsi zakupeny tovar by bola len vo vyske 20% z hodnoty

nakupu. Hodnotu rozdanych zlavovych kuponov vypocitame nasledovne:

Hodnota zPavovych kuponov = Priemerna vyska ocakdavaného ndakupu * skutocna vyska

zlavy * pravedpodobnost vyuZitia zlavového kuponu * pocet rozdanych kuponov
Hodnota zl’'avovych kuponov = 50 * 0,20 * 0,30 * 50 = 150

Hodnota zlavy pripadajuca na jeden kupon = 150/ 50 = 3

Predajnd cena saka alebo obleku sa ndsledne rozdeli na dve casti, pricom jedna cast
predstavuje cast pripadajucu na sako bez zlavového kuponu a druha cast pripada na zlavovy

kupon.
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Tabulka ¢. 3.: Rozdelenie predajnej ceny produktu v pripade prisPubu zlPavy na d’alsi

predany tovar

Produkt Cena
Sako, oblek 39
Zlavovy kupon 3
Spolu 42

Rozdelenie predajnej ceny

Produkt Vypocet | Rozdelenie ceny
Sako, oblek 39/42*39 36,22
Zlavovy kupon | 39/42* 3 2,78
Spolu 39,00

KRUPOVA, Lenka. Vynosy zo zmlav so zakaznikmi. Uétovnictvo, auditorstvo, dafiovnictvo.
Bratislava, 2015, XX111(10), 12.

Ku dnu priebeznej uictovnej zavierky uctovna jednotka predala 50 ks oblekov pricom v sivahe

a vo vykaze komplexného vysledku vykazovala nasledovné:

Tabul’ka ¢é. 4.: Vykazovanie rozdelenej predajnej ceny produktu v pripade prisPubu zlavy

na d’alsi predany tovar na konci obdobia

Savaha | Vykaz komplexného vysledku
Peniaze (obchodné pohladavky) 1950
Vynosy (36,22 * 50) 1811
Zavazok zo zmluvy (vynosy buducich obdobi) 139

Zdroj: Krupova, L.: Uctovnictvo, auditorstvo a dane 10/2015;Viastné spracovanie

Uétovna jednotka zuétuje vynosy budiicich obdobi, ked” zakaznici vyuziju zlavové kupény,

alebo ked’ uplynie doba na ich uplatnenie.

V pripade, ze uctovna jednotka poskytuje na urcity balicek sluzieb, alebo tovarov
zlavu a my mdzeme predpokladat’, ze ktipa takéhoto balicka je vyhodnejSia ako zakupenie
tychto tovarov alebo sluzieb osobitne, musi rozdelit’ zI'avu proporcionalne medzi jednotlive
tovary a sluzby za predpokladu, Ze sa zl'ava preukazatel'ne nevzt'ahuje len na niektoré tovary
alebo sluzby. Ak by sa zl'ava vzt'ahovala iba na urcité Casti balicka, zl'avu z ceny je mozné

alokovat’ iba na tieto Casti z predpokladu, Ze su splnené nasledujuce podmienky:

37



a) uctovna jednotka vSetky sucasti balicka predava samostatne,

b) bezne predava aj bali¢ky obsahujice tieto samostatne zlI'avnené tovary alebo sluzby,

c) zlava ku kazdému bali¢ku je v podstate rovnaka ako zl'ava v zmluve a analyza
jednotlivych tovarov a sluzieb balicka a je jasné aka zl'ava pripada na jednotlivé jeho

¢asti.

Poslednou rozoberanou oblastou, ktorej sa tykaji zmeny vo vykazovani podla
nového Standardu su metdody merania stupfia rozpracovanosti, tie moézu byt zaloZené na
vstupoch, alebo na vystupoch. Uétovna jednotka si moze vybrat jednu metodu, ktora ale
verne a pravdivo zobrazuje skuto€nost’, a ta uplatni pre kazda povinnost’ plnit, ktora je
plnena v priebehu Casu, aj pre vetky obdobné povinnosti plnit’ za podobnych podmienok. Pri
zistovani stupna rozpracovanosti sa beri do tivahy iba tovary a sluzby, ktoré boli do dané¢ho
momentu dodané.

Metoda merania stupnia rozpracovanosti na zaklade vystupov — vynosy vykazujeme
priamo ocenenim dodaného tovaru, alebo sluzieb. Metdéda zahina zistenie vykonu
dokonceného do urcitého datumu, expertné posudenie dosiahnutého vysledku, stanovenie
uplynutého ¢asu atd’. Metdda nie je vhodna na pouzitie v pripade, Ze ocenenie vystupov nie je
spol'ahlivé, alebo by ich zistenie bolo nakladné.

Metoda merania stupiia rozpracovanosti na zaklade vstupov — vynosy vykazujeme vo
vyske vstupov - zdrojov vynaloZenych pri plneni napr. spotrebovany material, hodiny prace,
atd’. V pripade rovnomerného vynakladania zdrojov moézeme pouzit rovnomerné
vykazovanie vynosov. Slabou strankou je mozna chybajuca nadvédznost medzi vynaloZzenymi
vstupmi a prevodom kontroly nad tovarom, alebo sluzbou na zakaznika napr. ndklady
nesuvisiace s plnenim zmluvnych povinnosti, pripadne stav ked’ vynalozené naklady
nezodpovedaju pomeru skuto¢nej rozpracovanosti, vtedy musime pristapit’ k upraveniu stavu
rozpracovanosti. Ak nie je mozné spolahlivo stanovit’ stav rozpracovanosti, vynos sa moze

vykézat’ do vySky vynaloZenych nékladov za predpokladu, Ze ocakavame ich spitné ziskanie.

Na priklade ¢. 10 si ukazeme vykazovanie vynosov ku dnu, ku ktorému sa zostavuje uctovna

zavierka zo stratovej, ziskovej a nulovej zakazky metddou merania postupu prac.

Spolocnost mala ku diu, ku korému sa zostavuje uctovna zavierka (31. 12. 2017)

rozpracované zmluvy, spliajiice kritérid pre vykdzanie vynosov v priebehu casu:
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Tabul’ka €. 5.: Met6dy merania postupu prac na zakazke

Zakazka A B C
Datum zahéjenia 25.01. 2017 | 10.04. 2017 | 15. 12. 2017
Naéklady vynalozené k 31. 12. 2017 2 200 1800 45
Ocakévané naklady na dokoncenie 2700 3900 5100
Vynosy zo zmluvy 4500 6 500 5500
Stav rozpracovanosti 45% 30% 0%
Zakazka A B C

Vynosy zo zmluvy 4500 | 6500 | 5500

Néklady vynalozené k 31. 12. 2017 | 2200 | 1800 | 45

Ocakévané naklady na dokoncenie | 2 700 | 3900 | 5100

Vysledok zakazky k 31.12.2017 -400 | 800 | 355

Zdroj: SVOBODA, Petr. BDO CA. IFRS 15 Vynosy ze smluv se zakazniky.
Riesenie:

Na zdklade tabulky ¢. 5 je jasné, Ze zakazka A je stratova a preto musi byt strata okamZite
uznand podla IAS 37 — Rezervy, podmienené zavazky a podmieneny majetok. Vynosy (4 500 *
45% = 2 025; Naklady (45% z 2 200 + 2 700 = -2205); Rezerva na stratovi zmluvu -220;
strata -400.

Zmluva B je ziskova a preto vo vysledovke za rok 2017 bude uznand pomerna cast zisku na
zaklade stavu rozpracovanosti. Vynosy (6 500 * 30% = 1 950; Néklady (30% z 1 800 + 3 900
=-1710); Zisk 240.

Zmluva C je prilis madlo rozpracovana, aby bolo mozné spolahlivo stanovit jej vysledok.
Vynosy preto budu uznané len vo vyske skutocne vynalozenych ndkladov za predpokladu, Ze

zakaznik spolocnosti uhradi aspon tuto ciastku. Vynosy 20; Naklady — 20; Zisk 0.

“IFRS 15 dualej ponechdava v platnosti metodu vykazovania vynosov podla stupiia

dokoncenia, ale podla novych pravidiel ju niektoré spolocnosti budu musiet’ prestat’ pouzivat

a niektoré ju naopak budu musiet aplikovat po prvykrat. 16

'® CFO.sk. IFRS 15 Vykazovanie vynosov: hlavné zmeny oproti si¢asnym $tandardom. [online]. [cit. 2-2-2016]
dostupné na internete : <http://www.cfo.sk/articles/ifrs-15-vykazovanie-vynosov-hlavne-zmeny-oproti-
sucasnym-standardom#.WL8rim_yvIU>
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3.2 Stav schvalovania IFRS 15 v Europskej unii

Eurdpska poradna skupina pre finanéné vykaznictvo (EFRAG) prispieva k procesu
tvorby Standardov predkladanim pripomienok k vyhlaseniam IASB a stimulaciou diskusii o
otazkach uctovnictva v Europe s cielom zabezpeCenia jednotnej formulacie stanovisk,

tykajtcich sa tvorby finanéného vykaznictva a ich jednoznac¢nosti pre celt Europu.

“V roku 2014 skupina EFRAG zacala pripravy odportcania na schvalenie d’alSicho
dolezitého Standardu IFRS 15 Vynosy zo zmluv so zdkaznikmi. Navrh odporucania na
schvalenie zahfal otvorenu otdzku zainteresovanym stranam, ¢i maju dévody domnievat’ sa,
ze Standard IFRS 15 by nebol na prospech eurdpskemu verejnému blahu. Pri dokoncovani
odporii¢ania na schvalenie dozornda rada EFRAG wvzala do tvahy pripomienky

zainteresovanych stran a usudila, Ze novy Standard je na prospech eurdpskemu verejnému

blahu.”’

V sprave Europskej komisie Eurdpskemu parlamentu a Rade o cinnosti nadécii IFRS,

EFRAG a PIOB z roku 2015 sa v zaveroch uvadza, ze Standard IFRS 15:

- mozno povazovat za dostatocne flexibilny, aby vyhovoval réoznym podnikatel'skym

modelom, pricom Koncepény ramec na ne kladie vac¢si doraz,
- odzrkadl'uje skuto¢né dosledky hospodarskych transakcii,

- je zlozitejSim Standardom ako Standardy, ktoré nahradza co je zapriCinené ich

neaktualnost'ou a zlozitostou modernych obchodnych transakcii,

- dokaze zabranit’ skresleniu pri vykazovani buducich prijmov pretoze obsahuje osobitné

ustanovenia, ktoré sa uplatiuju v pripade neistoty.

“V roku 2015 poskytla EFRAG Komisii svoje stanovisko o schvaleni dvoch
vyznamnych Standardov, ato IFRS 15 Vynosy zo zmliv so zédkaznikmi a IFRS 9 Finanéné
nastroje. Pri dokoncovani odportcania na schvélenie IFRS 15 dozorna rada EFRAG vzala do
Uvahy pripomienky zainteresovanych strdn ausudila, Ze novy Standard je na prospech
europskeho verejného zaujmu, ked’ze konstatovala, ze mozno oCakavat’, ze Standard IFRS 15

bude mat’ pozitivny vplyv na kapitdlové naklady, a nezistila ziadny negativny vplyv na

7 Sprava Komisie Europskemu parlamentu a Rade o ¢innosti nadacie IFRS, EFRAG a PIOB v roku 2015
[online]. [cit. 2-2-2016] dostupné na internete : <https://ec.europa.eu/transparency/regdoc/rep/1/2015/SK/1-
2015-461-SK-F1-1.PDF>.
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eurépsku ekonomiku. Toto postudenie bolo zahrnuté do konec¢ného stanoviska o schvaleni

vydaného v marci 2015.7*

3.2.1 Schvalovanie a pripomienkovy proces |FRS 15 v case

Po niekolkych rokoch diskusii a priprav doSlo k posunu a novy Standard sa stal
predmetom pripomienkovania od verejnosti, ktoré sa mali vyjadrit k dopadu nového

Standardu na vykazovanie vynosov v praxi.

Na konci juna 2010 doslo k publikacii prvého navrhu na pripomienkovanie pod

nazvom “Vynosy zo zmlav so zakaznikmi pre verejnu diskusiu”.

V novembri 2011 IASB vydala reviziu pripomienkového navrhu z roku 2010, v
ktorom sa pdvodne nechddzal jednotny model rozpoznavania vynosov, v ktorom uctovna
jednotka vykazuje vynos v momente prechodu kontroly nad tovarom alebo sluzbami na
zakaznika. Tento jednotny model rozpozndvania vynosov sa da konzistentne uplatnit’ pri
roéznych transakcidch v r6znych odvetviach a mal nahradit’ IAS 11, IAS 18, IFRIC 13, IFRIC
15, IFRIC 18 A SIC 31.

V januari 2012 EFRAG publikovala svoj komentar k pripomienkovému névrhu ako
odozvu na pripomienkovy navrh IASB. V priebehu januara az aprila 2012 EFRAG v
kooperacii s narodnymi tvorcami Standardov zorganizoval diskusiu o pripomienkovom

navrhu.

V aprili 2012 predlozil EFRAG svoj komentar k pripomienkovému navrhu 1ASB.
Uvital v flom rozhodnutie IASB znova predlozit navrhy a poznamenal vaZne obavy
vzhl'adom na komentar vztahujlci sa k pripomienkovému navrhu z roku 2010. Nakol’ko stale
nesthlasil s ndvrhom zamerat’ sa na prevod tovarov a sluzieb na zakaznika pri rozpoznavani
vynosov. EFRAG poznamenal jeden vel'mi vyznamny problém, ktory vyplynul z druhej fazy
pripomienkového konania, Ze niektoré z navrhovanych poziadaviek boli tazko pochopitel'né
a chybala im jednozna¢nost’ vykladu nevyhnutnd pre dosledné uplatiiovanie Standardu.
EFRAG preto vyzval IASB, aby zabezpecila ich jednoznac¢nost’ pre jednoduché pochopenie a
implementaciu. EFRAG nesuhlasil s aplikaciou naro¢nych postupov na povinnosti

vyplyvajice zo zmluvy nesuhlasilo a v pripomenkovej diskusii uviedol tieto navrhy:

'8 Sprava Komisie Europskemu parlamentu a Rade o ¢innosti nadacie IFRS, EFRAG a PIOB v roku 2016
[online]. [cit. 2-2-2016] Dostupné z: http://ec.europa.eu/transparency/regdoc/rep/1/2016/SK/1-2016-559-SK-F1-
1.PDF

41


http://ec.europa.eu/transparency/regdoc/rep/1/2016/SK/1-2016-559-SK-F1-1.PDF
http://ec.europa.eu/transparency/regdoc/rep/1/2016/SK/1-2016-559-SK-F1-1.PDF

- Obmezdit narocné aplikacné postupy pri povinnostiach vyplyvajucich zo zmluvy
presahujucich jedno uctovné obdobie, uvedené v pripomienkovom navrhu,

- Ignorovat’ obvyklé obchodné postupy tctovnej jednotky merania zaviazkov pri naro¢nych
povinnostiach vyplyvajacich zo zmluvy,

- Zahrnut' dodato¢né zmeny v odhadovanych stratach v riadku vzt'ahujucemu sa vynosom,

- Obsahovat poziadavku vykazovat hodnotu nevymozitelnych pohladavok ako
samostatnu polozku vzt'ahujtcu sa k vynosom, z dévodu zakaznickeho Gveroveho rizika,

- Obsahovat’ zoznam $pecifickych poziadaviek na zverejnenie v stulade s IAS 34 Finan¢né
vykazovanie v priebehu roka,

- Prirad’ovat’ premenlivi protihodnotu iba na zaklade trzieb v sulade §85 pripomienkového
navrhu,

- Obmedzit’ alokaciu podmienenej hodnoty na jednu alebo vsetky podmienky vyplyvajlce
zo zmluvy,

-V kazdom pripade vyzadovat’ prijaté preddavky na zapocitanie.

IASB publikovala $tandard IFRS 15 - Vynosy zo zmllv so zékaznikmi platny pre
uctovné zavierky zostavené po 1. januari 2017 28.maja 2014. V oktobri 2014 EFRAG
publikoval vyzvu na predlozenie pripomienok k $tandardu IFRS 15 a jeho prinosu pre
Eurdpsku uniu a Eurdpsky hospodéarsky priestor. Prejednavali sa technické kritéria Standardu,
kritéria na schvalenie v Eurdpskej Unii a porovnanie prinosov a nakladov z uplatiovania
Standardu v Eur6pskej tnii. Pripomienky boli prijmané do 15. decembra 2014. V marci 2015
EFRAG odporagil IFRS 15 na schvalenie pre pouzitie v EU. 22. septembra 2016 bol IFRS 15
schvéleny pre pouzitie v EU. Rozhodnutie o schvaleni bolo uverejnené v Uradnom vestniku
Eurdpskej unie 29. oktobra 2016.

3.3 Testovanie pripomienkového navrhu Standardu spolo¢nost’ami na
Eurdépskom trhu pre identifikaciu aplikaénych problémov
EFRAG v spolupréci s tvorcami Standardu a IASB v roku 2011 prizval spolo¢nosti na
testovanie pripomienkového navrhu k IFRS 15. Hlavnym cielom bola indentifikacia
potencialnych tazkosti pri implementacii, posudenie vyplyvu tychto ndvrhov na vykazy
uctovnej zavierky: sivahu a vykaz komplexného vysledku, a odhadnut’ usilie potrebné na

implementéciu a uplatnenie navrhov.

42



Testovanie neprebiehalo za ucelom zlepSenia Gétovnej praxe, ale predstavovalo iba akysi
informaény vstup pre navrhy na zlepSenia. Predmetom testovania boli spolo¢nosti,
nepredstavujuce reprezentativnu vzorku, ktorych sa dotkne Standard, ale ktoré sa mali zaujem
podiel’at’ na testovani a ktorych tilohou bolo vyselektovat’ niektoré z ich zmluv a aplikovat’ na
ne poziadavky uvedené v pripomienkovom navrhu a na zaklade zistenych skutocnosti
zhotovit' spravu o dopade novych poziadaviek. Spravy o dopade poziadaviek sa tykali
dlhodobych zmliv na vystavbu, farmaceutiky, realitnych spolocnosti, vyvoja softvéru,

telekomunika¢nych spoloc¢nosti a poskytovatel'ov energie.

3.3.1 Testovanie pripomienkového navrhu Standardu stavebnymi spolocnostami

Testovanie pripomienkového névrhu Standardu stavebnymi spolo¢nostami na
Eurépskom trhu sa uskutoc¢nilo na spolo¢nostiach: JM AB, NCC AB, Peab AB a Skanska
AB.

Pripomienky stavebnych spolo¢nosti sa tykali najma tychto oblasti:

Problémy s identifikaciou oddelenych plneni vyplyvajucich zo zmluvy a v
pripomienkovom navrhu stanovené kritérid, kedy st tovar alebo sluzby oddelenymi
plneniami. Spomina sa tu aj situacia, ked’ je balik podobnych tovarov alebo sluzieb G¢tovany
ako jedna transakcia v pripade, Ze su splnené podmienky: ze tovary alebo sluzby su tzko
prepojené a ich prevod na zékaznika predstavuje sluzbu integrovania tovarov a sluzieb do
kombinovanych poloZiek, ktoré boli uvedené v zmluve, alebo balic¢ek tovarov alebo sluzieb

bol vyznamne upraveny, aby splnil poziadavky zo zmluvy.

Spolo¢nosti pocitovali neistotu pri rozhodovani, kedy mozno tovar alebo sluzby
povazovat za “vysoko prepojené”, ako spravne urCit okamih kedy boli uspokojené
poziadavky uvedené v zmluve, ¢i bolo prekroc¢enie stanovenych ndkladov spdsobené
nadbytocnou spotrebou materialu, alebo nevhodne stanovenymi rozpoctami, kedy uctovat’ o

casovej hodnote penazi.

Dal§im problémom, bolo uréenie kedy prechadza nehnutenost’ na zakaznika — napr.
podla Svédskej legislativy prichadza k prevodu prav a povinnosti medzi ditom podpisania
zmluvy a uskuto¢nenim platby. Vypis z katastra nehnutel’'nosti sa povazuje za potvrdenie o
prevode len z hl'adiska ob¢ianskeho prava. Dalsim problémom bol vyplyv zmeny zmluvnych
podmienok na moment vykazania vynosu. Vysledkom bolo konstatovanie, ze pokial v

zmluve nie je dohodnuté inak, vynos moze byt vykazany v okamihu podpisu zmluvy.
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Pri kvantifikacii pokroku smerujiceho k uspojeniu povinnosti vyplyvajlicej zo
zmluvy, resp. pri merani pokroku sa pouziva metéda vstupov, pri ktorej musi uctovna
jednotka vylacit vplyv vstupov, ktoré nepredstavuji prevod kontroly tovaru ¢i sluzieb
zakaznikovi napr. néklady na odvoz a likvidaciu odpadu, naklady neucelne vynalozenej prace
alebo iné naklady na plnenie zmluvy, ktoré neboli zohl'adnené v zmluve. Pripomienkovy

navrh zmeni to, ako spolo¢nosti uctuji ndklady suvisiace s neocakavanym odpadom.

V otazke casovej hodnoty penazi, vzhl'adom na existenciu vyznamnej zlozky
financovania v zmluve sa prislo nato, ze navrh ma vplyv na niektoré spolo¢nosti nakol’ko
zmluva obsahuje vyznamnt zlozku financovania ked’ porovnanim penaznych prijmov od

zakaznika a vydavkov dodavatel'ov vznika vyrazny rozdiel.

Podla pripomienkového navrhu sa vyzaduji podrobnejSie zverejnenia ako v
suc¢asnosti okrem iného aj zosuladenie zmluvnych zostatkov, navySe spolo¢nosti vramci testu
zaznamenali, ze ich reportingové systémy a prostredie budu potrebovat’ d’alSie roz§irenia, aby

splnili poziadavky kladené novym Standardom.

3.3.2 Testovanie pripomienkového navrhu Standardu softvérovymi
spolocnostami

Testovanie pripomienkového navrhu S$tandardu softvérovymi spolo¢nost'ami na
Europskom trhu sa uskutocnilo na spolo¢nostiach: Alcatel-Lucent, ABB, Sage, SAP,

Siemens, Vivendi a jeden tc¢astnik chcel ostat’ v anonymite.
Pripomienky softvérovych spolo¢nosti sa tykali najmaé tychto oblasti:

Spolo¢nosti sa hlavne ststredili na problémi pri aplikécii, vplyv na i¢tovna zavierku a
na naklady na uplatiiovanie navrhu, pricom vyhodnotili nezrovnalosti napr. v tom, ako
rozoznat vynosy z tazko vymahatel'nych zmlav. Testovanie nedoslo k zaveru, ¢i poziadavky

v pripomienkovom navrhu predstavuju zlepSenie oproti sti¢asnej praxi.

Problémy pri aplikécii postupov pri kombinovanych zmluvach a rozliSeni ¢i ide o
oddelené plnenia vyplyvajuce zo zmluvy, druhy bod vyznamne ovplyvni poskytovanie

oddelenych mimo zmluvnych sluzieb suvisiacich s hlavnou dodévkou.

Spolo¢nosti mali pochybnosti v tom, ako postupovat’ pri povinnostiach vyplyvajucich
zo zmluvy suvisiacich s update-om softvéru, ¢i maju byt povazované za plnenia prevedené v

ur¢itom momente alebo v priebehu ¢asu a pri zvazeni toho, aky je prinos pouzitia metody

44



percenta dokoncenia a kedy sa kompenzacia za vykon dokonceny k urcitému datumu zahfia

do platby, ktora sa blizi k predajnej cene tovaru alebo sluzby.

Dalsie pripomienky sa tykali ¢asovej hodnoty pefiazi, zvaZenia &i sa platby vopred
daji povazovat' za financovanie, ak boli obdrzané za ucelom minimalizicie rizika, Ze
zakaznik za dany tovar alebo sluzbu, ktora je predmetom zmluvy nezaplati, stanovenia
samostatnej predajnej ceny sa pod vplyvom Standardu zda byt’ obtiazne, alebo nepraktické ak

ma viacero tovarov, alebo sluzieb v zmluve vysoko menlivé alebo neisté ceny.

V pripade, Zze by sa cena za tovar, alebo sluzby vyrazne menila vzhl'adom na
konkrétneho zakaznika, i¢astnici testovania povazovali za problém posudit, ¢i by pisomna
moznost’ kipy takéhoto tovaru alebo sluzby za stanoveni cenu mala byt Gétovand ako
osobitna povinnost’ plnenia. Ak by nastala situdcia, ze pocet plneni vyplyvajucich zo zmluvy
bol nejednoznacény, spolocnosti uviedli problém s rozdelenim transakénej ceny medzi

jednotlivé plnenia.

V niektorych pripadoch, budi vynosy vykazané skor pre niektoré zmluvy, v ktorych
by podl'a terajSich pravidiel bol vykazany az v pripade, Ze existuje dokaz o objektivnej fair
value. Opacny pripad nastane pri poplatkoch platenych zakaznikovi, ktoré¢ sa v sucasnosti
vykazuju az po zaplateni, tie sa budi vykazovat' az ked bude kontrola nad tovarom

prevedena na zakaznika.

Podl'a ucastnikov testovania znamenalo komplikaciu aj posudenie, ¢i zmeny zmluvy
vykonané Uctovnou jednotkou poskytli subjektu pravo ziskat' protihodnotu, ktord odrazala
samostatnl predajnt cenu tovarov, alebo sluzieb. NavySe sa spolocnosti zhodli, Ze zvySené
mnozstvo oddelenych transakcii sposobi zvySenie nakladov a retrospektivna aplikécia, ale aj

d’alsie zostuladenia do budutcna budd nakladné.

Pripomienkovy navrh by mal zmenit' spdsob, akym spolo¢nosti kombinuji zmluvy a

oddel’'uju niektoré po zmluvné zakaznicke podporné sluzby.

3.3.3 Testovanie pripomienkoveho navrhu Standardu telekomunikacnymi
spolocnostami

Testovanie pripomienkového navrhu §tandardu v telekomunika¢nych spolo¢nostiach
na Europskom trhu sa uskutoc¢nilo na spolo¢nostiach: BT, Deutsche Telekom, KPN, Orange,

Telecom lItalia, Telefonica, Telekomunikacja Polska, Vivendi, VVodafone.

Pripomienky telekomunika¢nych spolocnosti sa tykali najmai tychto oblasti:
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Spolo¢nosti vyjadrili svoje obavy ohl'adne zmluvnych podmienok: zmluvnej doby — a
teda ¢o by mali povazovat’ za zmluvnt dobu, zakaznika — kto pre nich predstavuje zakaznika,
ako sa novy Standard bude aplikovat’ na portfolio zmlav, poskytovanie sietového pripojenia

spolo¢ne v jednej zmluve o poskytovani telekomunikaénych sluzieb,

Jeden z Gcastnikov testovania prisiel s otazkou ako vykazovat’ prendjom telefonneho
zariadenia za poplatok, na ktorom je vol'nych 30 minut volania bez dodato¢nych poplatkov,

¢i ide o d’alsiu povinnost’ plnit’ alebo aktivitu generujicu vynos.

Predmetom pripomienok bolo aj ako alokovat’ zl'avu na skupinu, ako vykazovat
modifikacie zmluvy, ¢o mdézeme povazovat’ za inkrementalne naklady na obstaranie zmluvy,
nejasnosti vo vyklade pojmu “polozka vztahujuca sa k vynosom”a ako vykazovat’ straty z

podvodu.

Pripomienky telekomunikaénych spolo¢nosti sa tykali aj problémov so stanovenim
samostatnej predajnej ceny, ¢asovej hodnoty penazi, toho ¢i pridelit’ poplatok sa pripojenie sa
do siete k prebiehajucej sluzbe pripojenia, ak nie je mozné spolahlivo odhadnut’ trvanie

sluzby.

Dalsim problémami pripomienkového navrhu 3tandardu boli aj retrospektivne
uplatiiovanie Standardu, to Ze ndvrh mdze mat za nasledok d’alSie straty zo zniZenia hodnoty,
naviac ak su vydavky kapitalizované, Ze vysledkom navrhu bude odloZenie vykazovania
vynosov vztahujucich sa k aktivatnym poplatkom, zmeny vo vykazovani vynosov v pripade,
ze telekomunikaéné spolo¢nosti pouZivaji svoje vlastné odbytové kanaly a
sprostredkovatelov predaja, samostatné vykazovanie nevymoZitelnych pohladavok vo

vykaze komplexného vysledku,

Vo vSeobecnosti telekomunikacné spolo¢nosti povazuju implementéciu Standardu za
velmi nakladni a zaroven nepovazuju za zmysluplné presnejSie urcenie nakladov pred
nadobudnutim G&innosti §tandardu. Utastnici sa tiez zhodli, Ze nejestvuju Ziadne vyhody
uplatiovania Standardu. V rdmci spétnej vizby odzneli nazory od 22 investorov z ktorych
90% nesuhlasilo so zmenami v pripomienkovom navrhu. Vela z pozadovanych udajov v

stlade s navrhmi by vyZadovalo zavddzanie novych informa¢nych systémov.
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3.3.4 Testovanie pripomienkového navrhu Standardu farmaceutickymi
spolocnostami
Testovanie pripomienkového navrhu Standardu vo farmaceutickych spolo¢nostiach na
Eurépskom trhu sa uskuto¢nilo na spolo¢nostiach: AstraZeneca, Bayer, Bial,

GlaxoSmithKline, Novartis, Roche, Sanofi-Aventis, Siemens.
Pripomienky farmaceutickych spolo¢nosti sa tykali najmé tychto oblasti:

Ugastnici testovania mali nejasnosti v tom, &i zmluva v ktorej jedna osoba vystupuje
ako dodavatel lieCiv v jednom regione ale zaroven odberatel v inom regione spadd do
posobnosti Standardu a ak nie, ako o nej uctovat, ako identifikovat oddelené plnenia
vyplyvajice zo zmluvy v ktorych z&kaznik nemoéze vyuzivat licenciu bez toho, aby
neposkytoval iné tovary alebo sluzby od toho istého subjektu, ¢i sa sluzby poskytnuté
uctovnou jednotkou koneénému zékaznikovi moéZzu povazovat za oddelent povinnost
vyplyvajiicu zo zmluvy. Medzi d’alSie nejasnosti patrilo aj ako uctovat’ prevod aktiv s
alternativnym pouzitim, ¢i by sa mali brat’ do uvahy pri uréovani transakénej ceny aj budtce
vynosy vyplyvajuce zo zmluvy, tazkosti pri merani pokroku smerujuceho k dokonceniu
transakcie vyplyvajicej zo zmluvy v pripade, Ze mnozstvo vystupov, ktoré sa maji poskytnut’

nie je presne vymedzeng,

Ucastnici testovania ocenili zjednoduSenie Gctovania pri zmenach zmluvy, povazuji
ho za komplexné a napomocné v praxi, avak zosuladenie zmliv a uréovanie samostatnych

plneni vyplyvajucich zo zmluvy povazuji za nakladné.

3.4 Vytvorenie Revenue Transition Resource Group (TRG) a objasnenie
jednotlivych poziadaviek, kladenych novym Standardom o vynosoch

K odloZeniu datum uc¢innosti Standardu o jeden rok priSlo 19. mdja 2015, pretoze
IASB planovala vydat’ navrh expozicie cielenych zmien Standardu, ktory zahfnial objasnenie
niektorych poziadaviek kladenych Standardom vratane nazornych prikladov na podporu
implementacie. Pripomienkové konanie trvalo do 28. Oktobra 2015 a spolo¢nosti sa k nemu

mohli vyjadrit’ verejne.

Po tom ako v roku 2014 IASB vydala Standard IFRS 15, sa IASB a FASB spojili za

ucelom vytvorenia tzv. “Revenue Transition Resource Group - (TRG)".

TRG bola vytvorend, aby IASB a FASB ostali informované o interpretacii niektorych

spornych otazok, ktoré sa vyskytli v priebehu implementacie konvergovaného Standardu a
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aby pomohli pri urCovani, aké opatrenia st potrebné na vyrieSenie rozmanitosti v praxi; jej
tlohou je aj podpora implementacie nového Standardu. TRG je zodpovedna za rieSenie a

analyzu problémov a diskusiu vyplyvajucu z implementécie Standardu.

Podl'a TRG bola prevazna vicSina tém vyrieSena bez nutnosti vykonavania zmien v
Standarde, avSak péat’ vybranych tém, si vyzadovalo d’al$iu pozornost. Medzi tieto témy
patrila: identifikacia oddelenych plneni vyplyvajicich zo zmluvy, sprostredkovatel'ské

predaje, licencie, vymahatel'nost’ a meranie nepenaznych plneni.

Pri identifikacii plneni vyplyvajicich zo zmluvy S§tandard vyzaduje, aby uctovna
jednotka identifikovala povinnosti vyplyvajice zo zmluvy na zéklade odliSnosti tovarov,
alebo sluzieb. IASB pridala vysvetlenie pojmu odliSnost’ ako urcenie, ¢i je predmetom
zmluvy prechod jednotlivych tovarov alebo sluzieb na zakaznika individualne, alebo

hromadne ako kombinovana polozka.

V pripade sprostredkovatel'skych predajov, pokial’ je v ramci osdb podielajicich sa na
obchode zahrnuta aj d’alSia strana, Standard ddva za povinnost’ ur€it’ ¢i ide o priame, alebo
sprostredkovatel'ské predaje. V pripade, ze ide o priamy predaj, uctovna jednotka vykazuje
vynos vo vySke protihodnoty brutto, naopak v pripade sprostredkovatel'ského predaja
vykazuje vynosy len vo vySke svojej provizie Pre ujasnenie tohto bodu IASB rozsirila
aplika¢né pokyny k tejto problematike pri¢om kladie déraz nato, aby G¢tovna jednotka urcila
pri vSetkych tovaroch a sluzbach ¢i trzby z nich prislichaju priamo uctovnej jednotke, alebo
st trzbami pripadajiacimi tretim stranam a vymedzila indikatory, ktoré ul'ah¢ia rozhodovanie,

kedy je spolo¢nost” hlavnym predajcom a kedy sprostredkovatel'om.

Pri vynosoch z licencii v pripade, Ze G¢tovna jednotka udel'uje povolenie zakaznikovi,
ktoré je odlisSné od ostatnych v zmluve prisl'ubenych tovarov, alebo sluzieb musi urc€it’ ¢i je
licencia prevedend v urcitom okamihu, alebo v priebehu €asu na zaklade toho, ¢i zmluva
vyzaduje, aby G¢tovna jednotka vykonavala ¢innosti, ktoré vyznamne ovplyvituju dusevné
vlastnictvo, na ktoré ma zakaznik pravo. Na ujasnenie toho, kedy ¢innosti uctovnej jednotky
vyznamne ovplyviiuji dusevné vlastnictvo, IASB pripravila aplika¢ny postup, podl'a ktorého
k tomu dojde ak: sa ocakava, ze ¢innosti uctovnej jednotky vyznamne zmenia formu alebo
funkciu dusevného vlastnictva; alebo je schopnost’ zakaznika ziskat' vyhody z dusevného

vlastnictva odvodena alebo zavisla od takychto ¢innosti.

“V praxi nastavaju zmeny zmlav, ktoré mézu mat’ r6znu podobu a obsah. VSeobecnou

podmienkou rozoznania zmeny v zmluve je jej vymahatelnost. Pokial zaroven s vecnou
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zmenou obsahu zmluvy nebola zjednana zodpovedajuca zmena ceny, je potrebné, aby zmenu

ceny uctovna jednotka odhadla.” 19

Standard obsahuje postup na zéklade ktorého Gétovna jednotka rozlidi &i sa pri
zmenach v zmluve jedna o novd zmluvu, alebo o modifikaciu pévodnej zmluvy. O novu
zluvu ide v pripade, ze sa zvacsil rozsah kontraktu o dodatoéné dodavky tovarov alebo
sluzieb, ktoré sa lisia od dodédvok v povodnej zmluve a ceny dodavok nie su ovplyvnené
ziadnym cenovym zvyhodnenim. V pripade, Ze ani jedna z podmienok nie je splnend a
charakter plneni je podobny s plneniami v pdvodnej zmluve, dodato¢né dodavky tovarov a
sluzieb sa zachytia akoby i$lo o nesplnené ¢ast’ pdvodnej dodavky a dodatoéné zmeny ceny v
doésledku navysenia objemu kontraktu sa vykazu ako vynosy k datumu zmeny zmluvy. Ak sa
ale dodato¢né dodavky odliSuju od tych v povodnej zmluve, Gctovnd jednotka postupuje
akoby §lo o ukoncenie zmluvy a vytvorenie novej, pricom sa zmluva aj nad’alej sleduje ako
celok ale hodnota ofakavanych plneni sa sklada zo suctu hodnoty, ktora prinesie nevySenie
zmluvy o novy objem dodavok a plneni vztahujucich sa k nesplnenym dodavkam z povodne;j
zmluvy, ktoré este neboli rozpoznané vo vynosoch, priCom je ich Ciastka upravena o
odhadnuté zmeny transakénej ceny vyvolané zmenou zmluvy (napr. pri mnozstevnych

rabatoch) .

Pri merani nepenaznych plneni v pripade, Ze predmetom zmluvy- je protihodnota v

20 g zaklade ocenenia realnou

inej ako penaznej forme, prebieha urcenie “transakénej ceny
hodnotou. T4 sa moZe menit v zavislosti od formy protihodnoty. Pokial nema Uctovna
jednotka dostatok informdcii na urcenie realnej hodnoty, urci ju odhadom s prihliadnutim na
samostatnu predajni cenu tovaru alebo sluZieb, ktoré boli zakaznikovi poskytnuté vymenou

za protihodnotu.

Priklad ¢. 11: Spolo¢nost’, ktorej predmetom podnikania je poskytovanie pravnych
sluzieb a pravneho poradenstva uzavrela zmluvu so zdkaznikom, kde jej zdkaznik bude
Ciastoéne platit’ za poskytnuté sluzby svojimi akciami, ktoré jej odovzda na konci kazdého
kvartdlu. Podl'a Standardu bude uc¢tovna jednotka vykazovat vynos vo vyske fair value

prijatych akcii, pricom d’alSie jej zmeny sa uz nebudu premietat’ vo vynosoch.

¥ DVORAKOVA, Dana. Vynosy ze zmuv se zakazniky. Cesky finanéni a G&etni Gasopis. Praha 2015, ro&.10
¢.3

% Transakéna cena — suma protihodnoty, pri ktorej uétovna jednotka ofakava, Ze jej na fiu vznike nérok,
vymenou za prevod prisl'ubeného tovaru alebo sluzieb na zakaznika s vynimkou sum vybranych v mene tretich
stran. Definicia transakénej ceny podl'a IFRS 15, Dodatok A
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Niektoré spolo¢nosti navySe poziadali 0 vynimky, IASB ich zobrala do uvahy a
udelila uc¢tovnym jednotkam pouzivajicim retrospektivnu metodu vynimku pri ukonc¢enych
zmluvach na zaCiatku najstarSieho vykazovaného obdobia. Pri zmluvéch, ktoré boli
modifikované pred zaciatkom najstarSiecho vykazovaného obdobia, nemusi u¢tovné jednotka
spitne prepracovat’ zmluvu, ale namiesto toho sa odraza sahrnny vplyv vsetkych zmien, ku
ktorym dochéadza pred zaciatkom najstarSieho vykazovaného obdobia (plati aj pre Gctovné
jednotky, ktoré vykazuji kumulativny vplyv prvotného pouzitia Standardu k datumu

prvotného pouzitia).

Po zvéazeni vybranych oblasti a vynimiek IASB v roku 2015 navrhla cielené zmeny v
troch oblastiach rovnako ako aj prechodné Glavy, ¢im sa ukoncili navrhy na pripomienky k
Standardu. IASB dospela k zaveru, Ze nebolo potrebné pozmenit' IFRS 15, pokial’ ide o
vymorzitel'nosti alebo meranie nepeniaznych plneni. Zaroven dala do popredia snahu o
vyvazenie pomoci jednotlivym uctovnym jednotkdm pri implementacii Standardu namiesto

nariSania procesu implementacie.
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Zaver

Novy Standard pre vykazovanie vynosov IFRS 15 Vynosy zo zmluv so zakaznikmi,
upravuje vykazovanie vynosov, ktoré vznikaju na zéklade platnych zmlav so zdkaznikmi.
Tento standard, na ktorom sa podielala FASB a IASB je vysledkom dlhoro¢nych priprav a
bude mat’ vplyv na takmer kazd G¢tovnu jednotku. Aplikovat’ ho budu étovné jednotky vo
svojich uctovnych zavierkach po prvykrat za uctovné obdobie zaCinajuce 1. januara 2018,

pricom jeho skorsia aplikacia pre uctovné jednotky, ktoré vykazuja podl'a [FRS je mozna.

Podl'a v sucasnosti platnych Standardov je kritériom pre vykdzanie vynosu prenos
rizik a uzitkov vyplyvajucich z tovarov alebo sluzieb, podl'a nového Standardu je kritériom
pre vykazanie vynosu ziskanie kontroly nad tovarom alebo sluzbou. Cielom je zachytit’
prenos sI'ibeného tovaru, alebo sluzieb zakaznikovi vo vyske, ktord predstavuje protiplnenie,
na ktoré ma uctovna jednotka vymenou za tento tovar alebo sluzbu narok. Pre splnenie ciela
Standard ponuka pét'stupnovy model vykazovania vynosov, podla ktorého maju uctovné
jednotky spravne urcit’ vysku a nac¢asovanie vynosov a ktory sa pouziva v zavislosti od toho,

¢i sa povinnosti plnia po¢as obdobia alebo v uré¢itom okamihu.

Standard obsahuje 64 praktickych prikladov vykazovania vynosov a predstavuje
mnoho zmien vo vykazovani vynosov. Medzi vyznamné zmeny, ktoré Standard prinasa patria
napriklad priradovanie samostatnej predajnej ceny k jednotlivym tovarom a sluzbadm pri
produktoch sluzbach v radmci balikov, vyznamné finanéné komponenty v zmluvéch,
dodato¢né zavizky a motivaéné bonusy v zmluvach, zvaZenie ¢i ide o priamy alebo
sprostredkovatel'sky predaj, zaruky, licencie, zl'avy a metdody merania postupov prac atd’. a

dotknt sa najma spolo¢nosti, ktoré vyuzivaju dlhodobé kontrakty.

Standard najviac zasiahne odvetvie telekomunikacii, technoldgii, energetiky,
stavebnictva, informacnych technologii ale aj stavebného, farmaceutického priemyslu a
zdravotnictva.  Na zéklade testovania predlozeného pripomienkového navrhu Standardu, na
ktoré prizval EFRAG spolo¢nosti na Eurépskom trhu za Gcelom identifikacie aplikaénych
problémov, posudenia ich vplyvu na vykazy uctovnej zavierky a odhadnutie usilia
potrebného na implementaciu a uplatenie sa vytvorili spravy o dopade poziadaviek, ktoré
tvorili informacny zaklad pre vyhodnotenie testovania. Na zaklade tychto sprav o dopade
Standardu na ¢tovné jednotky sme zhrnuli nasledovné poznatky: Stavebné spolo¢nosti medzi
problémy vyplyvajice z nového Standardu zahrnuli: identifikdciu oddelenych plneni

vyplyvajucich zo zmluvy, kedy dochadza k prevodu prav a povinnosti na zakaznika, otazku
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casovej hodnoty penazi, meranie pokroku postupov prac a potrebu podrobnejSich zverejneni,
zosuladenie zmluvnych zostatkov a rozSirenia reportingovych system pre splnenie
poziadaviek vyplyvajucich zo S$tandardu. Softvérové spolo¢nosti pripomienkovali najmi
vplyv na Gltovni zavierku, ndklady na uplatiiovanie ndvrhu a ako problém vnimaju
rozoznavanie vynosov z tazko vymahatelnych zmluv, rozliSovanie ¢i ide o oddelené plnenia
vyplyvajuce zo zmluvy, ¢asovi hodnotu penazi a to ¢i zmeny zmluvy poskytli subjektu pravo
ziskat’ protihodnotu, ktord odraza samostatni predajni cenu. Testovanie pripomienkového
navrhu Standardu nedoslo k zéveru, ¢i poziadavky v pripomienkovom navrhu predstavuju
zlepSenie oproti sucasnej praxi avSak spolo¢nosti sa zhodli, Ze zvySené mnozstvo oddelenych
transakcii zvySi naklady a retrospektivna aplikdcia a d’alSie zostladenia budi nékladné.
Telekomunikacné spolocnosti pripomienkovali: zmluvné podmienky: zmluvni dobu, osobu
zakaznika, aplikaciu na portfolio zmlav; alokaciu zl'avy na skupinu, vykazovanie modifikacie
zmluvy, stanovenie samostatnej predajnej ceny, vplyv ¢asovej hodnoty penazi, retrospektivne
uplatiiovanie navrhu atd’. Spolo¢nosti povazujii Standard za nédkladny z hladiska jeho
implementécie, presnejsie uréenie nakladov nepovazuju za zmysluplnejsie, nepostrehli Ziadnu
vyhodu uplatiiovania S$tandardu a poziadavky kladené Standardom by si podla nich
vyzadovali zavadzanie novych informaénych systémov. Farmaceutické spolo¢nosti mali
nezrovnalosti v tom, ¢i je spadd do posobnosti Standardu situacia ked” je dodavatel’ lieCiv v
jednom regidne zaroven odberatelom v druhom regidne, s identifikdciou oddelenych plneni
vyplyvajicich zo zmluvy a Ucastnici ocenili zjednoduSenie uc¢tovania pri zmenach zmluvy
oproti stcasnim Standardom a povazuju ho za komplexné a ndpomocné v praxi avSak
zosuladenie zmliv a urCovanie samostatnych plneni vyplyvajicich zo zmluvy povazuju a

nakladné.

IASB vydala navrh expozicie cielenych zmien Standardu, ktory zahfnial objasnenie
niektorych poziadaviek kladenych Standardom vratane prikladov na podporu implementacie.
Po vydani Standardu IASB a FASB vytvorili tzv. Revenue Transition Resource Group, aby
Rady ostali informované o priebehu implementacie, td vybrala 5 tém, ktoré si podla nej
vyzadovali dalS§iu pozornost, patrili medzi ne: identifikacia oddelenych plneni,
sprostredkovatel'ské predaje, vynosy z licencii, vyméhatel'nost a meranie nepefiaznych
plneni. Po zvaZeni vybranych oblasti IASB navrhla cielené zmeny v troch oblastiach, pricom
uznala za vhodné, Ze zmeny pri vymozitelnosti a merani nepenaznych plneni nakoniec
nevykond, navrhla prechodné Gl'avy a do popredia dala snahu o vyvazenie pomoci i€tovnym

jednotkam namiesto prerusenia procesu implementacie.
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Standard vo v§eobecnosti umoziuje vykazovanie niektorych vynosov skor a u inych
naopak neskdr, ako podl'a v sucasnosti platnych Standardov a obsahuje oblasti, v ktorych
budi uctovné jednotky musiet’ pristupit’ k tvorbe odhadov. Vyhodou Standardu je uceleny a
zjednoteny pristup k rozpoznaniu a vykazovaniu vynosov ako d’als$i krok k harmonizacii a
tym aj zvySenia porovnatelnosti Udajov z ucltovnych zavierok. Nevyhodou moézu byt
nepresnosti  vyplyvajuce z vysSieho pouzitia odhadov, narocna aplikacia detailnych

poziadaviek a tym aj ndkladnost’ zavedenia Standardu.
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