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ABSTRAKT

JANOSIKOVA, Slavka: Dopad Brexitu na konkurencieschopnost Eurdpskej unie.
Ekonomicka univerzita v Bratislave. Obchodna fakulta; Katedra medzinarodného obchodu

— Veduci zavereénej prace: Ing. Andrea Kraj¢ikova, PhD. Bratislava: OF, 2019, 49 stran

Ciel'om bakalarskej prace je ozrejmit mozné dopady Brexitu na konkurencieschopnost
Eurépskej unie z makroekonomického hladiska, konkrétne sa bliz§ie pozrieme na
zahrani¢ny obchod Eurodpskej unie pred a po uskutocneni Brexitu. Na splnenie tohto ciel’a
sme si stanovili tri ciastkové ciele. Prvym bolo zhodnotenie makroekonomickych
ukazovatelov Eurdpskej Uinie a Velkej Britanie, ktoré¢ urcuju ich konkurencieschopnost’.
Druhym ¢iastkovym cielom bolo porovnanie zahrani¢ného obchodu Eur6pskej unie pred
apo Brexite apoukazanie na to, kde nastane zmena. Tretim ciastkovym cielom bolo
zhodnotenie Globalneho indexu konkurencieschopnosti aplikovaného na Europsku uniu,
a teda urcenie jej silnych a slabych stranok v ramci konkurencieschopnosti. Prva kapitola
vymedzuje teoretické vnimanie konkurencieschopnosti z hl'adiska vyznamnych autorov
a smerov a pohl'ady na integraciu. V druhej kapitole sme si urcili ciel’ a vymedzili metddy
a metodologiu skiimania. V tretej Casti sme stru¢ne zhrnuli moznosti spoluprace Eurdpskej
Ginie a Velkej Britanie po uskuto¢neni Brexitu. Dalej sme si v tejto Gasti porovnali
zahrani¢ny obchod Eurdpskej Unie pred a po uskutocneni Brexitu. Porovnali sme ako sa
zmenia objemy obchodov a top obchodni partneri. Taktiez sme si ozrejmili ratifikované
obchodné dohody, ktoré prinasaji Eurdpskej nii najvicsie objemy obchodov. Tiez sme si
vyhodnotili Globalny index konkurencieschopnosti aplikovany na Eurdpsku uniu.
Vysledkom prace je vyhodnotit’ poziciu Eurdpskej tnie v oblasti konkurencieschopnosti,

ato aj na zaklade zahrani¢ného obchodu, ktory na fiu vplyva.

KTacové slova: Konkurencieschopnost’, Europska unia, Brexit, Vel’ka Britania, zahrani¢ny
obchod



ABSTRACT

JANOSIKOVA, Slavka: The Impact of Brexit on the European Union's
Competitiveness. University of Economics in Bratislava. Faculty of Commerce;
Department of International Trade - Supervisor: Ing. Andrea Krajéikova, PhD.
Bratislava: OF, 2019, 49 pages

The aim of the bachelor thesis is to clarify the possible impacts of Brexit on the
European Union's competitiveness from the macroeconomic point of view, in
particular, we will look closely at the European Union's foreign trade before and after
the Brexit. To achieve this goal, we have set three sub-goals. The first was to assess the
European Union and the UK macroeconomic indicators that determine their
competitiveness. The second sub-objective was to compare the European Union's
foreign trade before and after Brexite and to point out where the change would take
place. The third sub-objective was to evaluate the Competitiveness Index applied to the
European Union and thus to identify its strengths and weaknesses in terms of
competitiveness. The first chapter defines the theoretical perception of competitiveness
from the point of view of important authors and streams and views on integration. In
the second chapter we set the goal and defined the methods and methodology of the
research. In the third part, we briefly summarized the possibilities of cooperation
between the European Union and the United Kingdom after Brexit.Next, we compared
the European Union's foreign trade before and after Brexit. We compared how business
volumes change and top business partners change. We have also clarified the ratified
trade agreements that bring the European Union the largest volumes of trade. We also
evaluated the Competitiveness Index applied to the European Union. The result of the
work is to evaluate the European Union's position in the field of competitiveness, also
on the basis of foreign trade that affects it.

Key words: competitiveness, European union, Brexit, United Kingdom, foreign trade
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UvVOD

Vo svetovej ekonomike prevlada v sucasnosti trend integracie ekonomickych
celkov, ¢o vplyva na rast neustalej globalizacie. Jednym z aktualnych rizik ohrozujicich
globalizaciu je Brexit. Tato téma rezonuje v Europskej unii od roku 2016, kedy sa vo
Velkej Britanii konalo referendum tykajice sa otdzky vystupu Statu z Gnie. V nasej praci
sme sa rozhodli skimat vplyv Brexitu na konkurencieschopnost Europskej tnie,
predovSetkym na zahrani¢ny obchod, ktory ma na konkurencieschopnost’ velky vplyv.
Eurdpska unia so sucasnymi 28 ¢lenmi patri medzi najlepsie svetové ekonomiky s druhym
najvys$sim HDP na obyvatel'a v parite kipnej sily na svete hned’ po USA. Ak berieme do
vahy celkové svetové HDP, tak EU nim prispieva 20 %. Poprednym hradom je aj
v oblasti medzinarodného obchodu. EU je vyznamnym obchodnym partnerom pre viacero
ekonomik. V roku 2017 sa EU podiel'ala az 34 % na celkovom svetovom exporte. Co sa
tyka importu, tak EU predstavovala na celosvetovom importe okolo 32 %.

Velka Britania patri medzi najsilnejsie ekonomiky EU, ¢&i uz z ekonomického alebo
politického hl'adiska. Po vystipeni $tatu sa o¢akéava, Ze konkurencieschopnost’ EU bude
oslabena, no nakolko je vsvetovom meradle oproti ostatnym ekonomikam
konkurencieschopnost’ silna, tak EU bude stéle patrit’ medzi dominantné ekonomiky.

Cielom naSej bakalarskej prace bolo teda ozrejmenie dopadov Brexitu na
konkurencieschopnost’ Europskej tinie z makroekonomického hl'adiska, konkrétne sme sa
pozreli na zahraniény obchod Eurdpskej tnie pred a po uskutoneni Brexitu atiez na
postavenie EU v rebri¢ku Globalneho indexu konkurencieschopnosti. Aby sa splnil ciel’,
stanovili sme si Ciastkové ciele. Prvym bolo vymedzenie makroekonomického stavu
ekonomickych celkov, druhym bolo porovnanie zahrani¢ného obchodu EU pred a po
uskuto¢neni  Brexitu. Tretim cielom bolo zhodnotenie Globalneho indexu
konkurencieschopnosti pre EU. V praci sme sa najskor venovali teoretickému zhodnoteniu
terminov. V prvej kapitole sme sa pozreli na teoretické pohlady od znadmych autorov
z roznych smerov na termin konkurencieschopnost’ a integraciu. V druhej kapitole sme si
stanovili ciel, metodologiu ametodiku prace, atiez sme si charakterizovali
makroekonomicky stav EU a Velkej Britanie. V tretej kapitole sme ozrejmili, ako bude
vyzerat HDP EU27 po Brexite. Dalej sme si V tejto kapitole porovnali zahraniény obchod
EU pred a po uskuto¢neni Brexitu, kol'’ko odchodom Velkej Britanie strati a ako sa zmeni

teritoridlna Struktira zahrani¢ného obchodu. Taktiez sme si ozrejmili obchodné dohody,



ktoré boli ratifikované v poslednych rokoch azhodnotili sme Globalny index
konkurencieschopnosti pre Eurdpsku uniu. Pomocou naSich parcidlnych cielov sme
naplnili nas hlavny ciel’.

V nasSej bakalarskej praci sme vyuzili najaktualnejSie dostupné udaje predovsetkym
zo zahrani¢nych zdrojov. Tuto tému sme sa rozhodli spracovat, pretoze je vel'mi aktudlna

a ovplyvni cely chod Eurdpskej unie.
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1 SUCASNY STAV RIESENEJ PROBLEMATIKY DOMA A
V ZAHRANICI

1.1 Konkurencieschopnost’ vo v§eobecnej rovine

Podla svetového ekonomického foéra pojem konkurencieschopnosti mozeme
definovat’ ako institucie, politiky a faktory, ktoré determinuju level produktivity v danej
ekonomike. Na pojem konkurencieschopnost’ existuje mnoho teoretickych pohl'adov. Tieto

sa od seba 1isia, no Gasto krat maju jeden spoloény znak — spaja ich slovo produktivita.

Pojem konkurencieschopnost’ nie je jednozna¢ne definovany, nakolko je s nim
spojenych vela definicii od rdéznych autorov a pristupov. Ti zdoéraziiuji iné prvky
a vnimaju tento pojem casto krat rozdielne. Tento pojem vziSiel z latininy, konkrétne
Z pojmu ,,cumpetere” a znamena spolupracovat’, no v rovine sutaze. Z neho vychadzajt
ostatné d’alSie definicie z réznych pristupov, liSiace sa podla toho, ¢i subjekty spolu
superia alebo nie.?

1.1.1 Merkantilizmus

V Sestnastom az osemnastom storo¢i V zapadnej Europe, konkrétne v Anglicku,
Franctizsku a Nemecku, dominoval merkantilizmus, ktory prezentoval ekonomicka
dimenziu nacionalizmu. Narodné blaho bolo vnimané podl'a celkovej hodnoty vlastneného
zlata a striebra, pre ktorych vyvoz sa uplatiovali urcité restrikcie. ZvySujuci sa dopyt,
podpora monopolov azvySovanie exportu boli pri tejto teérii klucové. V ramci
medzinarodného obchodu sa uplatiiovalo pravidlo ,,hry s nulovym suc¢tom®, ktoré hovorilo
0 tom, Ze pokial’ jedna strana ziska, tak druhd strati. Podla tejto teorie teda v Ziadnom
pripade nebolo mozné, aby pri obchode ziskali obe strany naraz. Tato tedria SO SvVOjim
pristupom predstavila koncept rivality a konkurencie medzi jednotlivymi eurdpskymi

narodmi.

1 CANN, O. What is competitiveness?. In World economic forum. [online]. 2016. [cit. 27. 09.
2016]. Dostupné na internete: https://www.weforum.org/agenda/2016/09/what-is-competitiveness/
2 BENES, M. Konkurenceschopnost a konkurenéni vyhoda. Working Paper &. 5/2006. Brno:

Centrum vyzkumu konkurencni schopnosti ¢eské ekonomiky. S. 5. ISSN 18014496. Dostupné na
internete: https://is.muni.cz/do/econ/soubory/oddeleni/centrum/papers/wp2006-05.pdf
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Ak by sme obdobie merkantilizmu porovnali so sGCasnostou, tak protekcionizmus
vV dnesnom globalizovanom svete straca na atraktivnosti, aj ked’ pre niektorych stale ostava
hlavnym politickym cielom.?

1.1.2 Klasické liberalistické teorie

Tieto teorie sa spdjaji s priemyselnou revoluciou, rozvojom medzindrodnych trhov
a prichodom kapitalizmu. Hlavni predstavitelia boli David Ricardo a Adam Smith.*

e ADAM SMITH

Adam Smith kritizoval teériu merkantilistov. Na rozdiel od nich bol Adam Smith
presvedceny, ze obchod nie je tzv. ,hra s nulovym stctom®, ale je prospesny pre vsetky
zucCastnené strany. Taktiez chapal vyznamu medzinarodnej del'by prace ako prilezitost’ pre
zvySenie celosvetového bohatstva. Formuloval pojem absolutnej vyhody, ¢o znamena, ze
ekonomiky by sa mali ststredit’ na vyrobu vyrobkov, ktoré st schopné vyrabat’ lacnejSie
V porovnani s ostatnymi ekonomikami.’

Podl'a neho plati, ze vzhl'adom na prirodzené vyhody, ktoré méa dana ekonomika pri
vyrobe urcitych tovarov, je konkurovat’ inej ekonomike niekedy neefektivne, Ak nas urcita
ekonomika dokaze zasobovat’ lacnej$im tovarom, v porovnani s naSou vlastnou vyrobou,
oplati sa tento tovar si kupit anase vyrobné faktory vyuzit inym, viac efektivnym
sposobom. A teda ekonomika je konkurencieschopnd, ak dokaze vyrabat’ tovary s niz§imi
nakladmi.®

e DAVID RICARDO - TEORIA KOMPARATIVNYCH VYHOD
Medzi vyznamnych predstavitelov klasickej Skoly patri David Ricardo s jeho

teoriou komparativnych vyhod. S touto teériou rozsiril Smithovu tedriu o to, Ze v rdmci

¥ MOISOU, C., VOINESCU, R. Competitiveness, Theoretical and Policy Approaches. Towards a
More Competitive EU. [online]. In Procedia Economics and Finance. 2015. 22. s. 514.
10.1016/S2212-5671(15)00248-8. Dostupné na internete:
https://www.researchgate.net/publication/282535884 Competitiveness Theoretical _and_Policy A
pproaches Towards a_More_Competitive EU

4 STACHOVA, P., PASKRTOVA, L. Medzinarodné ekonomické vztahy, s. 25, Bratislava :
Kartprint, 2013. ISBN 978-80-89553-18-1

> RICHARDS, J. W. The Myth of the Zero Sum Game. [online]. In Institute of for faith, work &
economics. 2013. [cit. 06. 02. 2013]. Dostupné na internete: https://tifwe.org/the-myth-of-the-
zero-sum-game/

8 NEUMANN, P., ZAMBERSKY, P., IRANKOVA, M.. Mezinarodni ekonomie. 2010. Grada. s.
17. ISBN — 978-80-247-3276-3
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medzinarodnej del’by prace mdze byt jej Gcastnikom aj ekonomika, ktord nedosahuje
absolutnu vyhodu pri vyrobe Zziadnom vyrobku.’

Prinos tejto teorie spociva predovsetkym v tom, ze sa poukazalo na fakt, ze kazda
ekonomika je na medzinarodnej urovni konkurencieschopnd, ato ztoho ddévodu, ze
dosahuje komparativnu vyhodu aspon v jednom sektore. Teda ak ma jedna ekonomika
vyhodu v jednom sektore, tak d’alsia bude mat’ vyhodu v inom sektore.®

Klasicka tedria ma vSak aj svoje nedostatky. Medzi tie patri napriklad jej staticky
charakter, ¢i abstrahovanie od medzinarodnej del'by prace. Taktiez je vel'mi zjednodusena
od mnohych inych faktorov v ekonomike a medzinarodnom obchode (napr. to, Ze neberie
do tivahy technicky pokrok, rozdielne ceny, ¢i iné aspekty).®

1.1.3 Neoklasické teorie

Neoklasici za zakladné makroekonomické faktory povazuju pracu a kapital. Tie
mozno spajat’ v réznych proporciach podl'a ekonomickych a technologickych podmienok.
Zakladom neoklasickych teérii ekonomického rastu je produkcénd funkcia, ktord tieto
technicko-ekonomické zavislosti vyjadruje v matematickej podobe.°

1.1.4 Ostatné teorie

Krugman pri pojme konkurencieschopnosti tvrdi, Ze je velmi obtiazne thto
definiciu vytvorit. Ak nejaka existuje, tak stvisi s narodnou produktivitou a schopnostou
ekonomiky zlepSovat Zivotny Standard vzhl’adom na zvySovanie jej produktivity.**

Paul Krugman je predstavitelom Novej ekonomickej teorie a laureaitom Nobelovej
ceny ziskanej za prinos v ekonomii v oblasti medzinarodného obchodu a geografickej

koncentracie bohatstva. Je profesor na Ekonomickej univerzite v Londyne a Univerzite

7 CIHELKOVA, E. a kolektiv. Svetova ekonomika — zakladni narys a novy vyvoj, Praha: ETC
Publishing, 1997, 257 s., ISBN: 80-86006-48-4

8 SOPKOVA, G. Konkurencieschopnost, jej teoretické vymedzenie a postavenie SR v Global
Competitiveness Report. MERKUR 2012: zbornik prispevkov z medzindrodnej vedeckej
konferencie pre doktorandov a mladych vedeckych pracovnikov: Bratislava 6. - 7. december 2012.
Bratislava: Vydavatel'stvo EKONOM, 2012, ,s. 782-790. ISBN 978-80-225-3453-6.

9 BALAZ, P. a kol. Medzinarodné podnikanie, Na vlne globalizujicej sa svetovej ekonomiky.
Sprint dva. Bratislava. 2010. s. 67. ISBN 978-80-89393-18-3.

0 ISY, J. a kol. Dejiny ekonomickych teérii. Tura Edition. s. 207. ISBN 80-89047-60-2.

11 KRUGMAN, P. Competitiveness: A dangerous obsession. [online] In Foreign Affairs. s. 31.
Dostupné na internete:  https://www.foreignaffairs.com/articles/1994-03-01/competitiveness-
dangerous-obsession
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V Princetone. Podl'a jeho nazoru nie je koncept konkurencieschopnosti az tak vyznamny
a ako uz bolo spominané, neexistuje pre fiu jednotna a priama definicia.'?

Narodna konkurencieschopnost je okrem iného prezentovana aj ako
makroekonomicky fenomén, ktory je pohéanany roznymi faktormi, ako su napriklad
vymenné kurzy, trokové sadzby ¢i deficit Statneho rozpoctu. AvSak Zivotny Standard v
Japonsku a Juznej Korei rastol napriek Statnemu deficitu, ekonomika Talianska sa
zvySovala napriek vysokym urokovym sadzbam. Ini tento pojem prezentuji v stvislosti s
lacnou a dostatoénou pracovnou silou. Ako proti argument je tu Nemecko, Svajéiarsko
alebo Svédsko, ktoré prosperujii s vysokymi mzdami a nedostatkom pracovnej sily. Podl’a
amerického ekondéma Michaela Portera narodna konkurencieschopnost’  zavisi
predovietkym od produktivity a jej rastu. S tym stvisi aj kapacita spolo¢nosti inovovat’.!®

M. Porter zaroven vo svojich pracach rozliSuje tri Staddia konkurencnej schopnosti
Statov:

e Vramci prvého $tadid, ktoré Porter rozliSuje, komparativne vyhody
ekonomiky, ktoré su premietnuté v exporte vychadzaju predovsetkym
z lacnej pracovnej sily a surovin. Ide hlavne o jednoduchii montaz alebo
produkciu, ktora je menej narocna na pracovnu silu.

e Dalsie $tadium predstavuje mieru efektivnosti vyroby. Na jej vplyv ma
vyrazny podiel produktivita prace ovplyvnena investiciami a kapitalovymi
tokmi. Ekonomika vo velkej miere produkuje pre exportné trhy.

e Tretie Stddium predstavuje komparativne vyhody ekonomiky pri trvalych
inovaciach tovarov a sluzieb. Firmy su Specializované, Castokrat retazovo
prepojené a st podstatne odolnejsie vo¢i zmenam na zahrani¢nom trhu.'4

Nasledujtce definicie st si ve'mi podobné a kladi doraz na rovnaké aspekty.

Eurdépska komisia definuje konkurencieschopnost’ ako schopnost’ podniku, odvetvia

alebo ekonomiky efektivne preddavat a dodavat’ tovary a sluzby na dany trh a taktiez

12SOLTES, T. Teoretické aspekty narodnej konkurencieschopnosti a ich aplikacia v podmienkach
Slovenskej republiky, [online]. 2010. s. 3. Dostupné na internete:
http://wwwa3.ekf.tuke.sk/konfera2010/zbornik/files/prispevky/SoltesTomas.pdf

13 PORTER, M. The Competetive Advantage of Nations. [online]. In Harward Business Review.
1990. Dostupné na internete: https://hbr.org/1990/03/the-competitive-advantage-of-nations

Y BALAZ, P. a kol. Medzinarodné podnikanie, Na vine globalizujucej sa svetovej ekonomiky.
Sprint dva. Bratislava. s. 32. ISBN 978-80-89393-18-3.
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schopnost’ vediet vyuzit prilezitosti a benefity pontkané globalnym trhom. Je tiez
determinovana produktivitou, diverzifikaciou, kvalitou tovarov a sluzieb a ich dodavok.®

OECD ju definuje ako mieru, do akej krajina mo6ze v slobodnych a spravodlivych

trhovych podmienkach vyrabat’ tovary a sluzby, ato v rdmci medzinarodnych trhov, a
sucasne udrziavat’ a rozsirovat’ skutoéné prijmy jej obyvatel'ov v dlhodobom horizonte.®

Svetové ekonomické forum definuje konkurencieschopnost’ ako schopnost’ urcitej

ekonomiky dosahovat’ udrzateny rast HDP, rasticu a dlhodobu udrzatelnost’ zivotnej

urovne, a taktiez schopnost’ danej ekonomiky produkovat’ a distribuovat’ tovar a sluzby,

ktoré dokazu konkurovat’ na medzinarodnom trhu.t’

1.2 Globalny index konkurencieschopnosti
Meranie konkurencieschopnosti zabezpecuje Svetovd banka prostrednictvo

Globalneho indexu konkurencieschopnosti (Global Competitiveness Index — GCI). Je to
najzname;jsi a najpouzivanejsi index, ktory sa pouziva na jej meranie. Kazdy rok sa o iom
informuje v Sprave o globalnej konkurencieschopnosti v ramci Svetového ekonomického
fora, ktoré sa kazdoro¢ne uskutociiuje vo $vajcCiarskom meste Davos. Toto hodnotenie
pozostava zo Statistickych tdajov a tiez z hodnotenia ziskaného dopytovanim. Index je
stavany na dvandstich pilieroch asumarizuje obraz konkurenéného prostredia
v ekonomikéach sveta.®

Spominanych dvanast’” pilierov tvoria nasledovné oblasti, ktor¢ sa daju

charakterizovat’ nasledujucim spdsobom:

e inStiticie — prostredie, ktoré sa definuje pravnym a administrativnym

ramcom

BEuropean commission: Competitiveness. Dostupné na internete:
https://ec.europa.eu/europeaid/sectors/economic-growth/private-sector-
development/competitiveness_en

1 GARELLI, S. Competitiveness of Nations. [online]. In compilerpress.ca. 2002. Dostupné na
internete:
http://www.compilerpress.ca/Competitiveness/Anno/Anno%20Garelli%20CN%20Fundamentals.ht
m

1" GARELLLI, S. IMD World Competitiveness Yearbook 2006. Lausanne: International Institul for
Management Development. 2006. s. 12. ISBN 10: 2970051400

18 MALEGA, P. Competitiveness of Slovak SME’s in the context of competitiveness of Slovak
republic. [online]. In International journal of interdisciplinarity in theory and practice. 2018. s. 3.
ISSN 2344 —2409. Dostupné na internete: https://sekarl.euba.sk/arl-
eu/sk/csg/?repo=eurepo&key=64691121162
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e infrastruktura — je to neodmysliteI'na ¢ast’ rastu konkurencieschopnosti

e technologicka pripravenost’ — schopnost’ danej ekonomiky etablovat’ know-
how a technologie

e makroekonomické prostredie — dolezity faktor, na zaklade ktorého sa
prildkaj priame zahrani¢né investicie

e zdravie a vzdelanie — suvisi so Zivotnou Groviiou obyvatel'stva

e vysSie vzdelanie — je ddlezity pilier, na zaklade ktorého sa dosahuje vyroba
S vysSou pridanou hodnotou

e cfektivnost’ trhu s tovarmi — v ramci efektivnosti sa stimuluje rast kvality
vyrobkov za nizSie ceny

e cfektivnost pracovného trhu — flexibilita pracovnikov, ich umiestiiovanie na
trh, kde to bude pre ekonomiku efektivnejsie

e rozvoj financnych trhov — alokovanie uspor obyvatel'stva, transparentnost’
a doveryhodnost’ bankového sektora

e velkost trhu — zahfila otvorenost ekonomiky, t& je pri
konkurencieschopnosti vel'mi délezita

e sofistikovanost’ podnikania — predstavuje hospodarenie podnikov

e inovécie — postvanie hranice produkénych moznosti®

V sprave o globdlnej konkurencieschopnosti v roku 2018 bolo zaradenych
stoStyridsat’ hospodarstiev podl'a spominanych dvanastich pilierov, ktoré boli rovnako
vazené. Najviac konkurencieschopné ekonomiky podl'a najaktualnejSich udajov v roku
2018 za rok 2017 su USA, Singapur, Nemecko, Svajéiarsko, Japonsko, Holandsko, Hong

Kong, Spojené kral'ovstvo, Svédsko a Dansko.?°

YSOPKOVA, G. Konkurencieschopnost’, jej teoretické vymedzenie a postavenie SR v Global
Competitiveness Report. MERKUR 2012: zbornik prispevkov z medzindrodnej vedeckej
konferencie pre doktorandov a mladych vedeckych pracovnikov: Bratislava 6. - 7. december 2012.
Bratislava: Vydavatel'stvo EKONOM, 2012, , 782-790. ISBN 978-80-225-3453-6.

2SCHWAB, K. The Global Competitiveness Report. [online]. World Economic Forum.
Switzerland. 2018. s. 11. ISBN-13: 978-92-95044-76-0. Dostupné na internete:
http://www3.weforum.org/docs/GCR2018/05FullReport/TheGlobalCompetitivenessReport2018.pd
f
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1.3 Konkurencieschopnost’ v podmienkach EU
ZvySovanie konkurencieschopnosti v Eurépskej tnii (EU) méa v kompetencii Rada

pre konkurencieschopnost EU — COMPET. T4 sa venuje $tyrom pilierom, a to vndtorny
trh, priemysel, vyskum a inovacia a kozmicky priestor. Zasadnutia tejto rady sa konaju
najmenej Styri krat za rok a Vv zavislosti od problematiky sa na nej stretdvaji ministri
zodpovedni za hospodarstvo, obchod, priemysel, vyskum a inovacie ¢i kozmicky priestor

zo vietkych &lenskych §tatov.?

1.4 Integracia v teoretickej rovine
Ekonomicku integraciu charakterizujeme ako proces rozvoja vzt'ahov a del’'by prace

medzi ndrodnymi ekonomikami a vytvarania medzindrodnej ekonomickej spoluprace. Po
druhej svetovej vojne sa vyrazne posilnila internacionalizacia hospodarskeho Zzivota.
Reprodukény proces urcitej ekonomiky =zacal coraz vyraznejSie zasahovat do
reprodukéného procesu inej ekonomiky. Takto sa postupne vytvaral mechanizmus
obchodnych, kapitalovych, menovych & uverovych medzinarodnych vztahov.??

Integracia patri k tzv. megatrendom, ktoré z hl'adiska svojej vahy a vplyvu posobia
na svetové hospodarstvo. Okrem integracie bolo J. Filipom identifikovanych pat’ takychto
faktorov: interdependencia (rastica vzajomna zavislost), transnacionalita (prekracovanie
narodnych ramcov pri rozvoji danej ekonomiky), vedecko-technicky pokrok,
prispdsobovanie sa subjektov svetového hospodarstva a hrozba globalnych problémov.?

Typickym prikladom integracie je EU. T4 zintenzivituje vzdjomné ekonomické
vztahy Clenskych Statov. Tym sa ale vSak neruSia zavislosti Clenskych Statov s tretimi
krajinami, ani sa nezniZuje zavislost od svetového prostredia. Rastie vSak vlastna
ekonomicka sila zoskupenia, pri¢om si chrani svoj podnikatel'sky priestor tym, Ze utlmuje

vnatorné obmedzenia.?*

21 Rada EU. Rada v zlozeni konkurencieschopnost (COMPET). Dostupné na internete:
https://www.consilium.europa.eu/sk/council-eu/configurations/compet/

22 ISY, J. a kol. Ekonémia. Wolters Kluwer. Praha. 2016. 576 s., ISBN 9788075522757

2 Filip, J. 2005. Svetové hospodarske prostredie. Medzindrodné podnikanie. Bratislava. Sprint.
2005. 17-50 s. ISBN 80-890085-51-2.

2 BALAZ, P. a kol. 2010. Medzinarodné podnikanie, Na vine globalizujiicej sa svetovej
ekonomiky. Sprint dva. Bratislava. s. 38. ISBN 978-80-89393-18-3.
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1.4.1 Formy ekonomickej integracie
Na makroekonomickej urovni sa uzatvdraji mnohostranné¢ dohody medzi

jednotlivymi ekonomikami a podl'a Balassu sa uskutocnuju v nasledujicich formach, od

najjednoduchsej po najzlozitejsiu:?

5

Pasmo voIného obchodu — predstavuje ruSenie ciel a kvantitativnych
obmedzeni v ramci obchodu s tovarmi a sluzbami. Vo¢i ekonomikam, ktoré
nie su ¢lenmi, si ¢lenské Staty vytvaraju jednotné colné tarify.

Colna unia — predstavuje vysSs$i stupen formy ekonomickej integracie.
V colnej unii sa Clenské ekonomiky spajaji  a vytvaraji jedno
obchodnopolitické tizemie vo vztahu k tretim krajinam.

Spolo¢ny trh — Medzi ¢lenskymi §tatmi sa ruSia obchodné restrikcie, a r6zne
obmedzenia pohybu vyrobnych faktorov — pody, prace, kapitalu.
Hospodarska unia — predstavuje Uniu so vSetkymi charakteristikami
spolo¢ného trhu, pricom tu dochédza k urcitej harmonizacii hospodarskych
politik ¢lenskych Statov.

Uplna ekonomicka integracia — predstavuje zjednotenie fiskalnej, menovej,
socialnej a anticyklickej politiky. Vytvaraji sa spolo¢né nadnarodné organy,
atie su pre Clenské Staty zavdzné. Predpokladda sa tu teda nielen

ekonomicka, ale aj politickd integracia.

Integracia je hlavne odpoved’ na globalizaciu, neznamend to, Ze sa chcu dané

ekonomiky patriace do integraéného zoskupenie izolovat’ od vonkajSieho sveta. Za hlavny

motiv integracie mozno povazovat’ ziskanie pristupu na vacsie trhy. Tento motiv prinasa

pre ekonomiku viacero prinosov, ako je napriklad dosiahnutie vy$$ich tspor z rozsahu

vyroby vd’aka véc¢sej velkosti trhu, zvySenie efektivnosti produkcie, zlepSenie pozicie na

medzinarodnych trhoch. ZvySenie konkurencie medzi firmami vedie tiez k zmene

v mnozstve a kvalite produktov a zlepseniu technolégii.?®

Pokial' forma integracie dosiahne vys$i level, Setri to pre Staty naklady na

prevadzkovanie fiSkalnej a monetarnej politiky, zniZzuje to naklady na realizaciu opatreni

2 BALASSA,B. 1961. The Theory of Economic Integration. London: Allen & Unwin, 1961. 304
s. ISBN 978-0415679107

%6 El-Agraa, A. M.:Regional Integration: experience, theory and measurement. 2. vyd. MacMillan,
Houndmills, GB 1999, str. 5-6. Cit. Podl'a Hnat, P.:Globalizace a regionalismustr. In:Kolektiv
autoru: Promeny svetové ekonomiky — teorie a realita. Praha: Nakladatelstvi Oeconomica 2005, str.

102-103.
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k zvySeniu zamestnanosti, zniZzeniu inflacie, dosiahnutiu vnatornej rovnovahy a vysSicho
ekonomického rastu a zvysuje to narodny dochodok.?’

Ekonomicka teoéria hovori, Ze ekonomiky zapojené do integracného zoskupenia
mozu ocakévat’ benefity vo forme vysSieho rastu ekonomiky a zvySenej zivotnej urovne
premietnutej vo vy$som HDP na obyvatela. Dalej mozno oakavat' prilev priamych
zahraniénych investicii (PZI) a technolégii. Specificky aspekt integraéného procesu
spo¢iva taktieZ v odstraneni obchodnych hranic a bariér.?

V praxi sa tedria o integracii ukazala napriklad na dohode NAFTA, ktora mala
velky vyznam pre Mexiko z hl'adiska zvySenia PZI do ekonomiky, a to najmi zo Statov
mimo zoskupenia NAFTA. ZvySenie PZI malo na svedomi hlavne liberalizovanie
inStituciondlneho ramca, zvySenie orienticie ekonomiky na trh, geografickd poloha
a relativne lacna pracovna sila.?®

Okrem pozitivnych aspektov je vymedzenych niekolko negativnych aspektov
medzi rozvojovymi a rozvinutymi krajinami, ktoré nie su rieSené tedriou integracie a mohli
by spochybnit’ jej predpoklady:*°

e Nizky vyvoz avysoky dovoz, v oblasti, ktorda je mimo integraéného
zoskupenia a teda je menej konkurencieschopna, ¢o sa odraza na beznom
ucte platobnej bilancie §tatu

e Moznost uprednostiiovania koncentracie ekonomiky vo vyspelejSich

ekonomikéach

e Makroekonomicka a politicka udrzatel'nost’ zon vol'ného obchodu

1.5 Postoj Vel’kej Britanie k eurdpskej integracii
Co sa tyka eurdpskej integracie ajej rozvoja, Velkd Britonia Vramci nej

predstavuje $pecificky pripad. Stat poziadal o pripojenie k projektu eurépskej integracie

27 BALAZ, P. akol. Medzindrodné podnikanie, Na vine globalizujicej sa svetovej ekonomiky.
Sprint dva. Bratislava. 2010. 115 s . ISBN 978-80-89393-18-3.

2 HARRI, A. Theoretical and empirical aspects of the economic integration and trade
liberalization. [online]. s. 3. Dostupné na internete: https://core.ac.uk/download/pdf/11870322.pdf
2 BLOMSTROM, M., KOKKO, A. Regional Integration and Foreign Direct Investment, National
Bureau of Economic Research, Working Paper Series, Working paper 6019. s 31. 1997.

% MARTIN, I. Elements for an Economic Theory of Free Trade Areas Between Developed and
Developing Countries. Anuario Juridico Economico Escrialense, Epoca 11, No. XXXIV, 2001.

19


https://core.ac.uk/download/pdf/11870322.pdf

vroku 1960, ako sucast’ hospodarskej a zahrani¢nopolitickej nevyhnutnosti. Skor nez
0 vieru v eurdpske hodnoty islo o ekonomicky a politicky pragmatizmus. 3!

Clenom spolodenstva sa Britania stala v roku 1973. Stat ostaval svojim spdsobom
vzdy problémovy, ¢o vyplyvalo hlavne z toho, Ze je ostrovnou Krajinou, a teda bol vzdy
uréitym spdsobom izolovany od ostatnych $tatov EU. Briti sa tiez vyznacuja odlisnym
sposobom myslenia, ktory vyplyva zo zaloZenia systému na precedensoch a zaroven tiez
nemaju napisana Ustavu, ¢o sa povazuje za v nadich kondinach za $pecifické, ked’ze bez
Ustavy st jedinym §tatom v Eurdpe.

Uz od prvych zaciatkov eurdpskej integracie bola otazka pripojenia sa k nej pre
Velku Britaniu kontroverznou. Po roku 1949 sa Britania pod vedenim premiéra Clementa
Attleeho a labouristickej strany vyjadrila, ze nep6jde d’alej ako po ucast’ v Rade Eurdpy.
Opozicia vedend Churchillom sa vyjadrila, Ze Britania by sa mala z(c¢astnit’ na diskusiach,
ktoré viedli k pripojeniu krajiny k eurdpskej integracii a Eurépskemu spoloc¢enstvu uhlia
a ocele (ESUO). Napriek tymto tvrdeniam prave Churchill odmietol uvazovanie o ucasti
v pokusoch integrovat’ Europu. V roku 1957 sa §tat taktiez odmietol podiel'at’ na zakladani
Europskeho hospodarskeho spolocenstva, a to aj vzh'adom na obavy zo straty suverenity
a svojich uz vytvorenych obchodnych vizieb s USA (The Commonwelath).

Pod vplyvom neustdle sa meniacich podmienok sa Velkd Britania uz nemohla
spoliehat’ len na USA. V roku 1961 britsky premiér Macmillan ohlasil zaujem vstapit’ do
unie, ¢o sa uskutoc¢nilo v roku 1973. Proti uskutoCneniu tohto kroku bola stale
lauboristicka strana, ktord o rok na to vyhlésila referendum o Ucasti Statu v spoloCenstve.
Obcania sa vyjadrili za v pomere 67,2 % oproti 32,8 %, ktori boli proti ¢lenstvu.3*

Neskor krajinu viedla konzervativna premiérka Margaret Thatcherova ktora bola
sice zastankyiiou vol'ného trhu, no pri rozvoji spolocenstva do politickej tnie mala velké

vyhrady. Taktiez silne bojovala proti pripojeniu sa k jednotnej eurépskej mene. Zelezna

31 DRIENIKOVA, K., ZUBALOVA, . Zahrani¢noobchodné politika EU — vybrané problémy.
Vydavatel'stvo Ekonom, 2014. s. 30. ISBN 978-80-225-3834-3.

82 KOZIAK, T. Federalna tnia a britské projekty eurdpskej integracie do roku 1945. Presov.
SLOVACONTACT, 2003, s. 7. ISBN 80-88876-11-7.

3 DRIENIKOVA, K., ZUBALZOVA, L.: Zahrani¢noobchodna politika EU — vybrané problémy.
Vydavatel'stvo Ekonom, 2014. s. 31. ISBN 978-80-225-3834-3.

% MILLER, V. 2015. The 1974-75 UK Renegotiation of EEC Memebership and Referendum.
[online]. Briefing paper. Number 7253, 2015. cit. 13. 06. 2015. s. 25. Dostupné na internete:
http://researchbriefings.files.parliament.uk/documents/CBP-7253/CBP-7253.pdf
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lady chapala EU len ako spojenectvo 3tatov, ktoré st nezavislé a suverénne, a spajaju sa
ekonomicky, maji spoloény trh s volnym pohybom tovarov, sluzieb a kapitalu.*®
Euroskepticizmus sa ukdzal aj vtomto storoCi, ato konkrétne 23. juna 2016.
Uskutocnilo sa referendum, ktoré rozhodlo o opusteni Europskej tnie. Dnia 29. marca 2017
Velka Britania formalne ozndmila Eurépskej rade svoj umysel opustit EU, aplikovanim

¢lanku 50 Lisabonskej zmluvy. %

% ONDROVA, D. 2005, Britsky novodoby konzervativizmus a Eurépa. In Politické vedy ¢asopis
pre politologiu, najnovsie dejiny, medzinarodné vzt'ahy. ISSN 1335-2741, ro¢. VIII €. 2 (2005), s.
5-22.

% Europa.eu. Brexit. Dostupné na internete: https://europa.eu/european-union/about-
eu/countries/member-countries/unitedkingdom_en
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2 CIEL. PRACE, METODIKA PRACE A METODY
SKUMANIA

2.1 Ciel prace

Cielom bakalarskej prace je ozrejmit mozné dopady Brexitu na
konkurencieschopnost’ Eurdpskej unie z makroekonomického hladiska, konkrétne sa
blizSie pozrieme na zahranicny obchod Eurdpskej unie. Na splnenie tohto ciel'a sme si
stanovili tri Ciastkové ciele. Prvym bolo zhodnotenie zakladnych makroekonomickych
ukazovatelov Eurdpskej Uinie a Velkej Britanie, ktoré¢ urcuju ich konkurencieschopnost’.
Druhym ¢iastkovym cielom bolo porovnanie zahrani¢ného obchodu Europskej unie pred
apo Brexite apoukazanie na to, kde nastane zmena. Tretim ciastkovym cielom bolo
zhodnotenie Globalneho indexu konkurencieschopnosti aplikovaného na Eurdpsku uniu,

a teda urcenie jej silnych a slabych stranok v rdmci konkurencieschopnosti.

2.2 Metodika prace a metédy skiumania

Pri pisani zdvere¢nej prace sme sa zamerali na naSe stanovené ciele a prisposobili
sme im metodiku. Medzi prvé dolezité aspekty pri pisani bakalarskej prace patrilo
zhromazdenie odbornej literatary, ktord sa zameriava na teoretické pristupy ku
konkurencieschopnosti a integracii. Nase zdroje tvorili internetové zdroje, knihy a odborné
publikacie, ktoré ndm dopomohli k vytvoreniu teoretickej Casti prace. V praktickej Casti
prace sme sa venovali zozbieraniu relevantnych informacii hlavne zo zahrani¢nych
zdrojov. NajcastejSie vyuzivanymi zdrojmi boli databidzy Eurostat, Easy Comext
a databaza Svetovej banky. Tieto informacie sme pre I'ahSie porozumenie a prehl’adnost’

spracovali do tabuliek a grafov.
Pri skiimani problematiky sme pouZzili tieto metody:

- Analyza — zloZiti ekonomicku problematiku sme roz€lenili na mensSie Casti, aby
sme tto problematiku jednoduchsie pochopili

- Komparicia — porovnanie sme pouZili v pripade porovnania zahrani¢ného
obchodu EU pred a po uskutoéneni Brexitu

- Syntéza — Vv zavere sme spojili zistené Casti do jedného celku
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Pre nasledujuci text budeme pouzivat’ skratky EU28, &o znamena EU v pévodnom
stave s 28 ¢lenmi, a teda pred uskutoénenim Brexitu, d’alej skratku EU27, ¢o znamena EU
po uskutocneni Brexitu s 27 ¢lenskymi Statmi, a skratku VB ako oznaCenie pre Velku

Britaniu.
2.3 Spésob odchodu Velkej Britanie z EU

Spdsob odchodu Velkej Britanie z EU stale nie je jasny. Ekonomické celky sa pri
mnohych hlasovaniach stale nedohodli. Podl'a najnovsich informacii (t. j. zo dia 6. aprila
2019) sa Vel’ké Britania a EU dohodli na odklade Brexitu na 31. oktober 2019. Informacie
sa denno-denne aktualizuji a menia. Jedina vec, ktort zatial’ s ur€itostou vieme povedat’,
je ta, Ze sa stale nedohodli astdle nie je jasne determinovany odchod Velkej Britanie
z Europskej unie. Pre uzavretie dohdd medzi stranami je k dispozicii viacero moznosti,
niz§ie v texte je pre ne uvedenych par prikladov.

Dopad Brexitu na ekonomiky bude zavisiet’ prave od dohody. To, o je politicky
najjednoduchsie pre dohodu, je paradoxne najviac ekonomicky zat'azujuce. Ekonomicky
najvyhodnejSie by bolo, ak by Velk4 Britania bola sti¢astou Eurdpskeho hospodarskeho
priestoru EU, a teda by mala pristup na jednotny trh v plnej miere. Musela by v3ak prijat’
niektoré regulacie od EU ako aj finanéne prispievat’ do rozpodtu, a to je pri tomto type
dohody pre VB kamef trazu. DalSou moznost’ by bolo, ak by bola VB si¢astou colnej
tnie EU. Dopad by bol vyhodny pre zahraniény obchod, ktory by zabezpeéil to, Ze by
neboli na obchod s EU uvalené tarifné a netarifné prekazky. Taktiez by VB nemusela
prispievat do rozpoétu EU, no stratila by plny pristup na EU trh (hlavne z hladiska
pracovnej sily akapitalu) aslobodu vykonavat obchodné dohody nezavisle. Vel'mi
nepopularnou moznost’ je tvrdy Brexit, ktory znamena odchod krajiny z EU najhor$im
moznym spdsobom pre obe ekonomiky. Obnasa zavedenie ciel, ¢o bude mat’ za nasledok
znizenie objemu obchodu VB s EU. Okrem ciel budi obchodnym partnerom robit’ problém
aj administrativne prekazky. Tato moZnost' nie je velmi preferovand, vzhladom na
liberalnu orientaciu britskych trhov.

Sposob akym Velka Britania z EU odide vplyva na konkurencieschopnost’ aj

z hl'adiska zahrani¢ného obchodu, na ktory sa v tejto prace pozrieme.
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3 VYSLEDKY PRACE A DISKUSIA

3.1 Makroekonomicky profil Europskej uinie
Tabul’ka 1 Vydavkova metéda HDP pre EU28, bezné ceny, v mil. EUR

Vydavkovéa metoda HDP, bezné ceny, 2018 (v mil. Eur)
EU28
Kone¢na spotreba domécnosti a NISD 8,803,933.60| 55.81
Kone¢na spotreba verejnej spravy 3,181,670.00| 20.17
Tvorba hrubého kapitalu 3,252,193.90| 20.62
Cisty export 535,715.40| 3.40
HDP 15,773,512.90|100.00

Zdroj: vlastné kalkulacie na zdklade datab4dzy Eurostat. Dostupné na internete:

https://ec.europa.eu/eurostat/web/national-accounts/data/database

HDP EU28 v beznych cenach tvorilo v roku 2018 cez 15,773 bilionov eur. Podl'a
vydavkovej metody, tvori najvacsiu ¢ast HDP EU28 konefnd spotreba domécnosti
a neziskovych institicii sliziacich domacnostiam, az priblizne 55 % z celkového HDP
EU28. Do tejto polozky patria vydavky na nakup spotrebnych tovarov, ale aj finanénych &i
penzijnych sluzieb. Druht najvacSiu polozku tvori tvorba hrubého kapitalu, ktora
zaznamenava vydavky podnikov, tvori nad 20 % z celkového HDP EU28. Tretiu najvicsiu
polozku tvori kone¢na spotreba verejnej spravy, ktora vypovedd o vydavkoch na
kolektivne potreby, ktora taktiez tvori vy$e 20 % z celkového HDP EU28. Struktura HDP
podl'a vydavkovej metody hovori o tom, ze drvivi vacSinu HDP tvori spotreba, ¢i uz
individualna alebo kolektivna, atiez investicie podnikov. Cisty export tvori na HDP
menSinovu cast, okolo 3,5 %, ateda HDP je nim ovplyviiované z menSej Casti. Tato
metoda ma vysoka vypovednu hodnotu, ked’Ze jej zloZenie najviac vypoveda o Strukture
ekonomiky, nakol'’ko zaznamenéava vydavky jednotlivych subjektov na konecnu spotrebu.
Jednotlivé sumy pre jednotlivé polozky zobrazuje tabulka 1. Udaje st za rok 2018 a su
V beznych cenach, teda nie su ocistené o inflaciu.

Inflacia podl'a harmonizovaného indexu HICP osciluje okolo ciel'a Eurdpskej
centralnej banky, teda okolo 2 %. Priemerna miera nezamestnanosti v EU28 odistena
0 sezénne vplyvy je na najnizSej urovni za posledné roky, priblizne na 6,7 % ama
klesajucu tendenciu. Tieto udaje od jula 2018 obsahuje graf 1. Tieto data hovoria o dobrom
stave eurdpskej ekonomiky, nakolko je nezamestnanost' najnizSia za posledné roky

a presiahla aj uroven z krizového obdobia v roku 2008.
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Graf 1 HICP a miera nezamestnanosti EU28 (%)
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Zdroj: vlastné spracovanie na zaklade databazy Eurostat

3.2 Makroekonomicky profil Vel’kej Britanie

V ramci vydavkovej metody HDP Velkej Britanie tvori taktiez najvicSiu cast
kone¢na spotreba domacnosti a neziskovych institacii sltiziacich domacnostiam. Ak si to
porovname s EU28, rozdiel je vyraznejsi, nakol'ko tato ¢ast HDP VB tvori vd¢si podiel na
celkovom HDP ako pri EU28, konkrétne cez 66 %. Konecna spotreba verejnej spravy
obsadzuje druht najviacsiu polozku na HDP, cez 18 %. Tvorba hrubého kapitalu, a teda
investicie podnikov v Krajine tvoria cez 16 % z celkového HDP VB. Cisty export tvori na
HDP zapornti polozku, ato z toho dovodu, ze import do ekonomiky prevySuje export
z ekonomiky. Celkové HDP za rok 2018 predstavovalo cez 2,39 bilionov eur v beznych
cenach. Podrobné udaje ohl'adom jednotlivych poloziek pre HDP v ramci vydavkovej

metody su zobrazené v tabulke 2.

Tabul'ka 2 Vydavkova metéda HDP pre VB, bezné ceny, v mil. EUR

Vydavkova metéda HDP, bezné ceny, 2018 (mil. Eur)
VB
Kone¢na spotreba domacnosti a NISD | 1,582,533.30| 66.21
Kone¢na spotreba verejnej spravy 436,404.00| 18.26
Tvorba hrubého kapitalu 406,090.10| 16.99
Cisty export -35,004.70| -1.46
HDP 2,390,022.70|100.00

Zdroj: vlastné kalkulacie na zéklade databazy Eurostat. Dostupné na internete:

https://ec.europa.eu/eurostat/web/national-accounts/data/database
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Miera nezamestnanosti vo Velkej Britanii je pod Groviiou 4 %, Co je relativne nizke
gislo oproti ostatnym $tatom EU. Zamestnanych je vy$e 32 milionov Iudi. Krajina je
Vv stave, kedy si vyCerpava volné pracovné sily, co ma za nasledok vytvéranie tlakov pre
zvysovanie miezd a inflaciu. Inflacia je oproti priemeru EU trosku vyssia, drzi sa nad 2 %.
Jej vyska bola za posledné obdobie nad priemerom EU, &o je okrem iného aj dosledok
drahsich importovanych tovarov, kvoli oslabenej libre. Tieto udaje od jula 2018 zobrazuje

graf 2.

Graf 2 HICP a miera nezamestnanosti pre VB (%)
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Zdroj: vlastné spracovanie na zaklade databazy Eurostat

3.3 HDP EU27

V pripade Brexitu pride Eurépska tnia priblizne o015 % svojho HDP. VB
predstavuje po Nemecku druht ekonomiku, ktora na HDP EU prispieva najva¢sim
podielom. Vysku prispevkov na HDP pre jednotlivé staty za rok 2018 v beznych cenach
zobrazuje graf 3. HDP Velkej Britanie je v absolutnom vyjadreni na ¢isle vyse 2 bilionov,
no Brexit sa uZ stihol prejavit, a jeho medziroény rast sa za posledné obdobie spomalil. EU
predstavuje atraktivneho obchodného partnera, no po Brexite pride o relativne vysoku ¢ast’
svojho trhu, ¢o by mohlo znamenat’ urcité znizZenie jej atraktivnosti pre tretie krajiny, ako

potencidlnych obchodnych partnerov.
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Graf 3 HDP EU v beznych cenach, v milionoch EUR, 2018
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Zdroj: vlastné spracovanie na zaklade databazy Eurostat

Z pohladu svetového HDP pride EU o 3,25 % svojho HDP na celkovom svetovom
podiele. Udaje su zozbierané z jedného zdroja, a to Svetovej banky, aby sa zachovala
jednotnd metodika. NajaktudlnejSie st za rok 2017 a vykazované st v beznych cenach,
teda cenach, ktoré nie su ocistené o vplyv inflacie. EU27 si medzi svetovymi ekonomika
zachova druhé miesto aj po Brexite (ak berieme do ivahy dostupné tdaje), aj napriek
tomuto prepadu. Jej HDP na celosvetovom HDP bude tvorit’ cez 21 %. Tretie miesto patri
Cine, s vy§e 15 % (ostatné ekonomiky a ich percentualny podiel na svetovom HDP sii
zobrazené v tabul’ke 3). Prave Cina sa dotahuje na EU, s jej rychlym medziroénym rastom,
ktory v tomto roku presahoval cez 6 %. V porovnani s ostatnymi spominanymi svetovymi
vel'mocami je tento narast rapidny a tato dynamika rastu sa predpoklada aj pre d’alSie roky.
Spominané ekonomiky rasti v poslednych rokoch medziro¢ne priblizne v priemere 0 2 %.
Medziroény rast ekonomiky je v krajinach EU27 sice pomalsi ako napriklad v Cine a Indii,
kde presahuje medzirocne 6 % a vytvara priestor pre velky potencial tychto ekonomik, no
ak sa pozrieme na udaje HDP na obyvatela v parite kipnej sily, EU si drzi po USA druhé
miesto s vysokym naskokom pred tymito Statmi. NajaktudlnejSie dostupné udaje zo
Svetovej banky su datované za rok 2017, pricom USA si drzi prvenstvo s HDP na
obyvatel'a v parite kiipnej sily nad 59 tisic dolarmi. Velka Britania ma tento ukazovatel’

vys§i ako priemer EU, priblizne o dve tisic dolarov. EU si s vyse 41 tisic dolarov udrzuje
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vysoky naskok pred tretou Cinou s vyse 16 tisicmi doldrov HDP na obyvatela v parite
kipne;j sily.’

Na konkurencieschopnost EU  z hl'adiska zahrani¢ného obchodu EU27 s tretimi
krajinami ma celkové HDP zna¢ny vplyv, ked’Ze ostatné ekonomiky mozu tretie krajiny
uprednostnit’ pred EU pri zvaZovani potencialnych obchodnych dohdéd. V ramci HDP na
obyvatel'a v parite kupnej sily ma EU vysoky naskok, ¢o sved&i o kupyschopnej sile
obyvatel'stva a 0 existencii silného dopytu. Aj na zéklade tohto ukazovatela je EU27
z hl'adiska dopytu silne konkurencieschopna, ¢o jej predurcuje zaujem tretich stran
0 obchodnt spolupracu aj po Brexite.

Tabul'ka 3 Svetové HDP v beznych cenach, USD, rok 2017

Ekonomika HDP %
Svetové HDP 80,737,576,004,679.90 100.00
USA 19,390,604,000,000.00 24.02
EU 17,281,870,755,987.30 21.40
EU bez VB 14,659,436,796,383.10 18.16
Cina 12,237,700,479,375.00 15.16
Japonsko 4,872,136,945,507.59 6.03
VB 2,622,433,959,604.16 3.25

Zdroj: vlastné spracovanie podl'a tdajov Svetovej banky

3.4 Zahrani¢ny obchod EU28 verzus EU27

Cim je ekonomika vyspelejsia, tym ma vyssie predpoklady zapajat sa do
medzindrodnej delby prace prostrednictvom zahrani¢éného obchodu. Zapojenim
ekonomiky do zahrani¢ného obchodu sa v domacej ekonomiky uspori narodna praca, ¢o sa
prejavi na hospodarskom raste. Aj preto je zahranicny obchod ddlezity z hladiska
konkurencieschopnosti ekonomiky.

Zakladné informécie o zahrani¢nom obchode EU zobrazuje prva ¢ast tabulky 4,
udaje su za rok 2018. Nasledujuce tabul’ky (tabulka 4, tabulka 5, tabulka 6, tabul'ka 7)
zahfiaj obchod s celkovym suctom tovarov podl'a medzinarodnej klasifikacie OSN SITC.
3.4.1 EU28 verzus EU27

Ako mozeme vidiet’ v tabul'ke 4, z teritoridlneho hl'adiska tvori vacSinovy export
krajin EU28 obchod v ramci jednotlivych krajin EU medzi sebou, v roku 2018 bol vo

vyske 3,518 bilionov eur, ¢o predstavuje priblizne 64 % celkového exportu EU. Mensiu

37 Databaza Svetovej banky. Dostupné na internete:
https://data.worldbank.org/indicator/NY.GDP.PCAP.PP.CD?locations=IN-US-EU-CN-GB
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Cast’ exportu, konkrétne 1,955 biliénov eur, teda priblizne 35 %, tvori obchod s tretimi
krajinami, ktoré nepatria do EU. V ramci importu vnimaného z teritorialneho hl'adiska
prevladal opat’ import z jednotlivych krajin EU medzi sebou. Konkrétne toto ¢&islo
predstavovalo 3,455 biliénov eur, ¢o tvorilo priblizne 63 % na celkovom importe do EU.
Import z tretich krajin tvoril priblizne 36 % z celkového importu, ¢o je vySe 1,980 bilionov
eur. Integracia medzi jednotlivymi krajinami EU spdsobila, ze krajiny medzi sebou
obchoduju vo vécsich objemoch, ato prave vd’aka obmedzeniu tarifnych a netarifnych
prekazok. Prirodzene, okrem integracného aspektu obchodu prospieva aj geograficky
blizka poloha krajin. Co sa tyka obchodnej bilancie, tak export v roku 2018 prevysoval
import priblizne o 47 miliard eur, ¢o vytvorilo aktivne saldo obchodnej bilancie. Celkovy
obrat zahrani¢ného obchodu presahoval 10 bilionov eur.

Tabulka 4 Zahrani¢ny obchod EU28 vs EU27 vs VB, 2018

2018
Reportér | Partner Export v EUR % Import v EUR %
EU28 Extra EU28 | 1,955,746,026,346 35.73 | 1,980,361,470,872.00 36.50
Intra EU28 3,518,278,402,706 64.27 | 3,445,907,389,303.00 63.50
Spolu 5,474,024,429,052 100.00 | 5,426,268,860,175.00 | 100.00
EU27 ExtraEU27 1,520,786,828,104 31.45| 1,441,915,360,280.00 31.46
IntraEU27 2,995,731,840,875 61.96 | 2,945,518,412,779.00 64.27
VB 318,651,823,096 6.59 195,700,508,494.00 4.27
Spolu 4,835,170,492,075 100 4,583,134,281,553.00 100
VB Extra EU27 217,479,599,121 53.02 269,223,055,296.00 47.35
EU 27 192,676,152,966 46.98 299,351,351,409.00 | 52.65
Spolu 410,155,752,087 100 568,574,406,705.00 100

zdroj: vlastné kalkulacie na zaklade databazy Eurostat, Easy Comext, dostupné na

internete: http://epp.eurostat.ec.europa.eu/newxtweb/

V tabulke 4 moézeme taktiez vidiet' objem exportu aimportu v eurach medzi
krajinami EU27, &ize zvy$nymi krajinami, ktoré ostanii v EU po uskutoéneni Brexitu,
avSak s pouzitim dostupnych najaktualnejSich idajov za rok 2018. Tabul'ka ukazuje vysku
obchodu s tretimi krajinami, pri¢om tieto udaje vylu¢uju Velku Britaniu, (Extra EU27),
a krajinami EU27 medzi sebou (Intra EU27). Tiez je tu znazornend vySka obchodu
S Velkou Britaniou, ktord v roku 2018 tvorila vyse 6 % exportu, konkrétne vo vyske 318
miliard eur. Import tvoril na celkovom importe do EU27 vySe 4 %, a teda 195 miliard eur.
Obchod s Velkou Britaniou je pre EU zasadny, nakolko sa s fiou obchoduje vo velkych
objemoch.

V tabulke 4 je taktieZ znazorneny import a export Velkej Britdnie po uskutocneni
Brexitu, sobchodnym partnerom EU27 a ostatnymi svetovymi ekonomikami, ktoré

nepatria do EU27. Priblizne polovicu zahrani¢ného obchodu tvori obchod s krajinami
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EU27. Tak ako z pohladu EU vogi Velkej Britanii, tak aj z pohladu Velkej Britanie je
obchod s tymto ekonomickym celkom zasadny. V pripade tvrdého Brexitu, a teda zaciatku
uplatnovania ciel by vznikli problémy hlavne pre VB, ktorej obchod s EU27 je vacSinovy.
Viacero ekondémov deklarovalo problém upadnutia krajiny do recesie, ¢o je pri takomto
objeme obchodu s EU27 velmi pravdepodobné. Problémy by uréite neobisli ani EU27,
niektoré krajiny by boli postihnuté viac, iné menej. Dosledkom by mohol byt pokles
zahrani¢ného obchodu ¢i znizenie zisku firiem ateda aj zamestnanosti. VB je dolezity
dvojstranny partner a vel'a krajin EU m4 s fiou aktivnou obchodnt bilanciu.

Ak sa pozrieme na jednotlivé krajiny EU obchodujuce s VB, tak az 21 z 27 krajin
malo sVB aktivhu obchodni bilanciu. Niektoré krajiny by boli vo vidcSej miere
ovplyvnené z hladiska dovozu, iné¢ z hladiska vyvozu. Najvicsiu pasivnu obchodnil
bilanciu s VB spomedzi krajin EU ma frsko, ktoré je od dovozu VB zavislé. Najvicsiu
aktivnhu obchodnt bilanciu s VB malo Nemecko, vySe 41 miliard eur, d’alej Holandsko,
vyse 20 miliard eur a Belgicko s vyse 13 miliardami eur. Z tovarového hl'adiska EU do VB
vyvaza v najvicsich objemoch stroje a prepravné zaradenia (129 miliard eur, 2018),
chemikalie (47 miliard eur, 2018) a rozne vyrobky (40 miliard eur, 2018). Dovoz tvoria
hlavne stroje a prepravné zariadenia (67 miliard eur, 2018), chemikalie (34 miliard eur,
2018) a mineralne paliva, maziva a suvisiace materialy (25 miliard eur, 2018).

Zahrani¢ny obchod EU sa vyznacuje relativne vysokou otvorenostou a vysokym
podielom na celosvetovom zahraniénom obchode. O atraktivite EU ako obchodného
partnera svedgia nasledovné &isla. Udaje st zozbierané z jedného zdroja — Svetovej banky
— pre porovnatel'nost’ udajov, pricom najaktualnejSie su za rok 2017. Do tvahy budeme
brat’ podiel exportu na celosvetovom exporte a podiel importu na celosvetovom importe,
aby sme si porovnali intenzitu obchodu oproti ostatnym svetovym ekonomikam. Podiel
exportu EU28 pred Brexitom na celosvetovom exporte tvori priblizne 34,69 %. Ak
zoberieme do tivahy EU27 bez Velkej Britanie, jej podiel by na celosvetovom exporte
tvoril cez 31 %. Podiel EU by sa tak znizil priblizne o vyse 3 %, &o je pri takychto
vysokych objemoch obchodu velmi vysoké &islo. EU si stile zachovd miesto medzi

svetovymi vel'mocami, no pride o vel'mi silny ¢lanok, ktory tahal jej ekonomiku.®® To isté

%8 Databaza Svetovej banky. Dostupné na internete:
https://data.worldbank.org/indicator/BX.GSR.GNFS.CD?locations=GB-EU-1W
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plati aj pri importe, pri ktorom podiel EU na celosvetovom importe klesol z priblizne 32,86

% (EU28) na priblizne 29,10 % (EU27).%

3.4.2 TOP 5 obchodni partneri EU28 verzus EU27

Tabul’ka 5 Top obchodni partneri EU28, Extra EU, 2018

Export Import

% z % z
celkového celkového
P.c. | Partner Export exportu Partner Import importu
1 |USA 400,901,366,624 20.50 | Cina 393,947,069,500 19.89
2 |Cina 207,947,315,002 10.63 | USA 265,933,423,527 13.43
3 |Svajéiarsko | 155,671,765,769 7.96 | Rusko 152,225,047,403 7.69
4 | Rusko 84,638,192,878 4.33| Svajéiarsko | 108,011,152,275 5.45
5 | Turecko 76,858,090,334 3.93 | Turecko 75,946,742,164 3.83
Obrat | Obchodna bilancia
% z
celkového
P.¢. | Partner Obrat obratu Partner Obchodna bilancia
1 |USA 666,834,790,151 16.94 | USA 134,967,943,097
2 |Cina 601,894,384,502 15.29 | Svajéiarsko 47,660,613,494
3 |Svajéiarsko | 263,682,918,044 6.70 | Hong Kong 26,701,582,651
Spojené
arabské
4 | Rusko 236,863,240,281 6.02 | emiraty 26,478,170,904
5 | Turecko 152,804,832,498 3.88 | Australia 24,082,774,165

Zdroj: vlastné kalukuldcie na zaklade databazy Eurostat, Easy Comext, dostupné na

internete: http://epp.eurostat.ec.europa.eu/newxtweb/

Ak berieme dostupné udaje za rok 2018, a porovname si idaje medzi EU28 a EU27
pri najvyznamnejSich obchodnych partneroch, tak Vel'ka Britania pri exporte S objemom
318 miliard eur obsadi druhé miesto najvacSieho exportného partnera EU27, ¢im vytlaci
Cinu na tretie miesto. Export z EU27 do Velkej Britanie by tak tvoril aZ priblizne 20 %
celkového vyvozu EU27. Objem vyvozu do VB by sa takmer vyrovnal objemu vyvozu do
USA.

Co sa tyka importu do EU27 z Velkej Britanie, tak ten sa taktieZ vyrazne podiel'a
na celkovom importe EU27. Bertc do tivahy objem importovanych tovarov, tak je Velka
Britania po Cine a USA na trefom mieste, s objemom importovanych tovarov vo vyske
priblizne 195 miliard eur, a teda to predstavuje vySe 13 % z celkového importu do EU27.
Tato vysoka tiroven obchodovania tiez radi Vel'ku Britaniu na tretie miesto v obrate, ktory

predstavuje celkovy zahrani¢ny obchod EU27, a teda export s¢itany s importom. Eurdpski

% Databaza Svetovej banky. Dostupné na internete:
https://data.worldbank.org/indicator/BM.GSR.GNFS.CD?locations=GB-EU-1W
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exportéri vyvazaju do Velkej Britanie vo vacsich objemoch ako je to v opa¢nom pripade.
Aktivna obchodnd bilancia zo strany EU27 je s Vel'kou Britaniou po USA druhd najvyssia.
Konkrétne idaje top obchodnych partnerov EU28 pred Brexitom st zobrazené v tabul’ke 5,
udaje top obchodnych partnerov EU27 po Brexite su zobrazené v tabulke 6.

Vzhl'adom na to, Ze to su najaktualnejSie dostupné udaje z roku 2018, kedy Brexit
eSte nebol uskutocneny, o tejto problematike mozeme diskutovat’ v teoretickej rovine. Do
uvahy tu nie je zobraty ani fakt, ze v pripade Brexitu sa mdze stat, Ze sa obchod medzi
jednotlivymi ekonomickymi celkami prepadne. Moze sa tak stat’ na zaklade vyrazného
poskodenia obchodnych vzt'ahov, ¢o moze firmam zvysit' naklady, ked’Zze by sa na oboch
stranach museli vyrovnavat’ s clami.

Tabul’ka 6 Top obchodni partneri EU27, Extra EU, 2018

Export Import

% z % z
celkového celkového
P.¢. | Partner Export exportu Partner Import importu
1 |USA 351,523,742,955 23.11 | Cina 341,377,364,608 23.68
2 |UK 318,651,823,096 20.95 | USA 211,844,459,502 14.69
3 |Cina 186,540,936,228 12.27 | UK 195,700,508,494 13.57
4 | Svajéiarsko 134,891,020,112 8.87 | Rusko 160,262,488,520 11.11
5 |Rusko 82,464,127,925 5.42 | Svaj&iarsko 101,666,761,987 7.05
Obrat | Obchodna bilancia |
% z
celkového
P.c. | Partner Obrat obratu Partner Obchodna bilancia
1 |USA 563,368,202,457 | 19.02 USA 139,679,283,453
2 |Cina 527,918,300,836 | 17.82 UK 122,951,314,602
3 |UK 514,352,331,590 | 17.36 Svajéiarsko 33,224,258,125
4 | Svaj&iarsko 236,557,782,099 | 7.98 Hong Kong 20,502,288,172
Spojené
arabské
5 |Rusko 242,726,616,445 | 8.19 emiraty 20,410,714,885

Zdroj: vlastné kalukuldcie na zadklade databdzy Eurostat, Easy Comext, dostupné na

internete: http://epp.eurostat.ec.europa.eu/newxtweb/

Pre Velkua Britaniu je najvyznamnej$im partnerom prave EU, s ktorou obchoduje
V najvicsich objemoch. Konkrétne percento zahrani¢ného obchodu s EU27 z celkového
obchodu Velkej Britanie sa pohybuje okolo 50 %. Obavy, ktoré existuji s moznym

prichodom tvrdého Brexitu st na mieste. V pripade zavedenia ciel, by znacne utrpeli obe
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strany, no z hl'adiska podielu obchodu by to Velkll Britaniu postihlo vo vicSej miere ako
EU27.
Tabul'ka 7 Top obchodni partneri VB, 2018

Export Import

% z % z
celkového celkového
P.¢. | Partner Export exportu Partner Import importu
1 |EU27 192,676,152,966 46.98 | EU27 299,351,351,409 52.65
2 |USA 54,848,470,961 13.37 | USA 55,425,511,450 9.75
3 |Cina 23,365,433,315 5.70 | Cina 53,320,277,532 9.38
4 | Svajéiarsko 21,592,943,007 5.26 | Norsko 21,873,073,048 3.85
Spojené
arabské
5 |emiraty 8,516,378,730 2.08 | Kanada 11,534,744,124 2.03
Obrat | Obchodna bilancia
% z
celkového
P.¢. | Partner Obrat obratu Partner Obchodna bilancia
1 |EU27 492,027,504,375 | 50.27 Svajéiarsko 14,280,167,314
Spojené
arabské
2 |USA 110,273,982,411 | 11.27 emiraty 6,371,591,295
3 |Cina 76,685,710,847 | 7.84 Hong Kong 6,264,683,458
4 | Svajéiarsko 28,905,718,700 | 2.95 Singapour 4,090,792,475
Saudska
5 |Norsko 25,700,023,902 | 2.63 Arabia 1,120,267,743

Zdroj: vlastné kalukuldcie na zaklade databazy Eurostat, Easy Comext, dostupné na

internete: http://epp.eurostat.ec.europa.eu/newxtweb/

Zahrani¢ny obchod medzi EU27 a Velkou Britaniou bude zavisiet' od vzajomnej

dohody ohl'adom Brexitu. V jednom zo scendrov sa ¢asom zvysia naklady na obchod, a to

ovplyvni postavenie Velkej Britdnie ako partnera EU27, tym, Ze sa moZe zniZit' objem

obchodu, nakol’ko tieto naklady budu znasat’ podniky a obyvatelia. Pri najlepSom moznom

scenari by sa ekonomiky dohodli na tzv. mdakkom Brexite a obchod ekonomickych celkov

by sa neznizil. Ekonomiky by tak nad’alej boli stabilnymi obchodnymi partnermi. Pre

EU27 by sa Vel’ka Britania stala jednym z najvacsich obchodnych partnerov, tak ako by to

bolo aj v opacnom pripade. V tomto pripade ide o dolezitych dvojstrannych partnerov,

ktorych ekonomiky st od seba navzajom zavislé.
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3.5 EU a jej obchodné dohody

Pre EU st v ramci obchodnych vzt'ahov prioritami obchodné dohody s Japonskom
aobchodnd dohoda TTIP, ktora este nebola ratifikovand. EU v minulych rokoch
ratifikovala dohody CETA s Kanadou a dohodu s Juznou Koéreou, ktoré prispeli k zvySeniu
obchodovania. Od obchodnych dohdd zalezi miera obchodovania, a teda prispievaju ku

konkurencieschopnosti ekonomik.

3.5.1 Zona volného obchodu s Japonskom

Obchodna dohoda s Japonskom nadobudla platnost’ 1. februara 2019 a radi sa tak
medzi najvaésiu zénu volného obchodu na svete. EU28 tam kazdoro¢ne exportuje tovary
V hodnote viac ako 58 miliard eur ro¢ne a sluzby prevySujice hodnotu 28 milidrd eur
ro¢ne. V minulosti podniky celili obchodnym prekédzkam, ktoré sa touto dohodou
odstraniuju. Cla sa odstranili pre vySe 90 % vyrobkov, ¢o ma za nasledok uSetrenie
vyvozcom z EU priblizne jednu miliardu eur ro¢ne.*

V ramci tohto obchodu sa zrusili cla pre 85 % potravin vyvazanych do Japonska.
EU27 bez Velkej Britania vyviezla v roku 2018 do Japonska potraviny v hodnote takmer 4
miliard eur. V odvetviach, v ktorych je EU velmi konkurencieschopna boli cla zrusené
tiplne. Ide o chemikalie, textil, plasty, odevy a kozmetiku. Co sa tyka chemikalii a vyvozu
EU27 do Japonska, je to podl'a ¢lenenie SITC druhd najvyznamnejsia skupina. Ro¢ne tam
EU27 vyvezie tovary v hodnote priblizne 13 miliard eur. EU27 do Japonska v najvacsich
objemoch vyvaza stroje a prepravné zariadenia, tovary v hodnote prevySujicej 21 miliard
eur. Tretiu najvyznamnejSou skupinou podl'a ¢lenenie SITC su priemyselné tovary. Aj tuto
bude ulahéeny pristup na japonsky trh pre eurdpskych exportérov. Napriklad pri
motorovych vozidlach sa Japonsko a EU zostladili a majii rovnaké medzinarodné normy.
To znamend, ze motorové vozidla, ktoré sa do Japonska vyvezi nemusia byt opéat
testované a certifikované. Pre exportérov tieto opatrenia predstavuji  vyrazne
zjednodusenie, ¢o ma za nasledok predpoklad zvysenia exportu z EU. Tuto ma EU27 aj po
Brexite priestor pre udrZanie svojej konkurencieschopnosti. Vyvoz do Japonska sice
nedokaze plne nahradit vyvoz do Spojeného kralovstva, no pre zuCastnené strany

predstavuje obrovsky priestor prilezitosti. Podiel jednotlivych skupin tovarov

40 Key element of the EU-Japan Economic Partnership Agreement. Brusel. 12. 12. 2018.

Dostupné na: http://europa.eu/rapid/press-release MEMO-18-6784 en.htm
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exportovanych do Japonska na celkovom exporte do Japonska z pohladu EU27 je
zobrazeny na grafe 4.

Graf 4 Export EU27 do Japonska, 2018
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= Oleje a tuky = Napoje a tabak Chemikalie
= Ostatné = Surové materialy Potraviny
= Stroje a prepravné zariadenia = Trhové vyrobky = Nerastné paliva

= Priemyselné vyrobky

zdroj: vlastné spracovanie na zaklade databazy Eurostat, Easy Comext. Dostupné

na internete: http://epp.eurostat.ec.europa.eu/newxtweb/

Vyvoz do Japonska je celkovo mensi ako import z Japonska do EU27. Celkovy
export z EU27 ¢ini vySe 113 miliard eur, import tvori takmer 119 miliard eur. Saldo
obchodnej bilancie je z pohladu EU27 pasivne, vo vyske 6 miliard eur. Spominané tidaje
su za rok 2018. Export je viac diverzifikovany ako import. Pri exporte dominuju
spominang tri skupiny podl'a medzinadrodného ¢lenenia SITC, ktoré boli spominané vyssie
v texte, a to priemyselné vyrobky, chemikalie a stroje a prepravné zariadenia. Pri importe
je to predovsetkym jedna skupina, a to stroje a prepravné zaradenia, ktoré st importované
vo vySke vySe 40 miliard eur ro¢ne. Obchod s automobilmi tu ma vel’ku prilezitost’, ¢i uz
hladiska vyvozu alebo dovozu, ked'Ze sa na zosuladia poziadavky na normy, ktoré maja
byt splnené. Dalsie vyznamné skupiny tovarov predstavuji priemyselné vyrobky
a chemikalie. Ostatné skupiny tvoria na importe menej zanedbate'nt cast. Podiel
jednotlivych skupin tovarov importovanych z Japonska na celkovom importe z Japonska

Z pohl'adu EU27 je zobrazeny na grafe 5.
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Graf 5 Import z Japonska do EU27, 2018

Import z Japonska do EU27, 2018
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= Priemyselné vyrobky

zdroj: vlastné spracovanie na zdklade databazy Eurostat, Easy Comext. Dostupné

na internete: http://epp.eurostat.ec.europa.eu/newxtweb/

3.5.2 Dohoda s Juznou Koreou

Dohoda 0 zéne vol'ného obchodu s Juznou Koéreou bola prvou dohodou 0 vol'nom
obchode EU s 4zijskou krajinou. Ratifikovana bola v decembri roku 2015, no predbezne sa
zacala uplatiovat’ uz v juli 2011. Vacsina dovoznych ciel sa zrusila uz v roku 2011, pricom
sa ekonomiky zaviazali, ze 98,7 % ciel zrusia do piatich rokov. Dohodou sa vytvorili
prilezitosti pristupu na trhy. Odstranili sa tieZ necolné prekazky obchodu, konkrétne na
automobily, elektroniku, lieky, zdravotné pomdcky a chemické latky. Do dohody boli
zaclenené protokoly o pravidlach povodu, ako aj protokoly o administrativnej pomoci
Vv colnych zélezitostiach.

Graf 6 Export do JuZnej Korei

Export do Juznej Korei

60,000,000,000.00
50,000,000,000.00
40,000,000,000.00
30,000,000,000.00
20,000,000,000.00
10,000,000,000.00

B export EU27 M export VB

zdroj: vlastné spracovanie na zdklade databazy Eurostat, Easy Comext. Dostupné na

internete: http://epp.eurostat.ec.europa.eu/newxtweb/
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Ak sa pozrieme na desatrocny horizont V ramci exportu EU27 a VB do JuZnej
Korei (graf 6) a importu EU27 a VB z Juznej Korei (graf 7), mézeme vidiet, ze obchod sa
od zaciatku uplatiiovania obchodu rapidne zvysil.

Od roku 2012 do roku 2016 export EU28 prevySoval import, N0 od nasledujuceho
roku mala EU28 s Juznou Koéreou pasivnu obchodnt bilanciu. ZvySenie obchodovania
prinesie viacero vyhod pre obyvatel'stvo, ktoré vd’aka zvysenej konkurencii podnikov ziska
pristup k SirSiemu sortimentu vyrobkov, a to za nizSiu za cenu a vo vyssej kvalite.

Graf 7 Import z Juznej Korei
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zdroj: vlastné spracovanie na zaklade databazy Eurostat, Easy Comext. Dostupné na

internete: http://epp.eurostat.ec.europa.eu/newxtweb/

Po 6smych rokoch vyjednavania medzi Kanadou a Eurdpskou uniou vstapila v roku
2017 do ciastocnej platnosti dohoda CETA. Cielom dohody je odstranenie ciel
a obchodnych bariér a ulahéit’ tak obchodovanie medzi ekonomickymi celkami. EU od
roku 2013 rokuje tiez S USA o schvaleni dohody TTIP, ktora ma taktiez potencial pre
zvysenie zahrani¢ného obchodu Eurdpskej unie. Ekonomika EU je vo velkej miere
konkurencieschopna voci ostatnym svetovym ekonomikdm, no po vystipeni VB z linie
strati v urCitej miere na atraktivnosti, ked’ze sa jedna o jednu z jej najsilnejs$ich a najvacsich
ekonomik. Nasledujiice oblasti konkurencieschopnosti sme zhrnuli v Globdlnom indexe

konkurencieschopnosti aplikovanom na Eurdpsku tniu.
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3.6 Globalny index konkurencieschopnosti EU a Vel’kej Britanie

Pri pohl'ade na Globalny index konkurencieschopnosti z roku 2018*, mézeme
vidiet, ze zdvadsiatich najlepSich ekonomik sveta podla jeho hodnotenia
tvori osem ekonomik Europskej unie: Nemecko (3. miesto), Holandsko (6. miesto), Velka
Britania (8. miesto), Svédsko (9. miesto), Dansko (10. miesto), Finsko (11. miesto),
Francuzsko (17. miesto), Luxembursko (19. miesto). Pokial’ ide o konkurencieschopnost’
EU, tak treba spomentt’ to, e jednotlivé §taty su dost’ kontrastné. Zapad ekonomického
celku je vel'mi konkurencieschopny, staty centralnej Eurdépy vykazuji solidny rast v ramci
hodnotenia indexu a na chvoste st pobaltské §taty patriace do EU.

VEU je citit' neutichajucu neistotu, ktora prameni este z globalnej krizy v roku
2008. TAma za dosledok rast populistickych politickych sil vEU, ktoré predstavuju
negativum vramci hodnotenia indexu, ked’Ze ohrozuji integritu celku. Okrem tychto
politickych zmien predstavuje priestor pre obavy aj Brexit. Priestor na zlepSenie v ramci
pilierov indexu konkurencieschopnosti predstavuje pilier efektivnosti trhu s vyrobkami,
kde st na poprednych prieckach azijské staty, atiez pilier dynamiky podnikania, kde zas
vedl Spojené Staty americké.

Pri pozitivach treba urcite spomenut’ indikatory zdravia ob¢anov, ktoré¢ poukazuju
na vysoka troven zdravotného stavu obcanov a zdravotnej pomoci. V tejto oblasti
konkrétne napreduje Spanielsko, ktoré si drzi miesto medzi $pi¢kou svetovych
ekonomik. Vzdeldvanie je taktieZ silnou strankou regionu, konkrétne treba spomenut
Finsko ajeho stale popredné umiestnenia v rebricku indexu. V ramci piliera tykajiuceho sa
adaptacie informa¢nych akomunikaénych technolégii je na tom EU v priemere solidne,
no medzi §tatmi je citit’ badatelny rozdiel. Svédsko patri medzi lidrov, naopak zaostavaju
balkanske Staty. Dovod je predovSetkym v rozdielnosti rozmanitosti pracovnych sil. Velka
konkurencieschopnti vyhodu pre EU predstavuje velkost' trhu, kde hrajii vyznamnu rolu
Gispory domécnosti. Vo vietkych dvanastich pilierov patri EU medzi svetova $picku,

a teda je vysoko konkurencieschopna.

“SCHWAB, K. 2018. The Global Competitiveness Report. [online]. World
Economic Forum. Switzerland. 2018. 646 s. ISBN-13: 978-92-95044-76-0. Dostupné na

internete:

http://www3.weforum.org/docs/GCR2018/05FullReport/ TheGlobalCompetitivenessReport
2018.pdf
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e 1. pilier — Institacie
Vramci tohto piliera az devit ekonomik EU skonéilo vtop 20, medzi nimi aj
Velka Britania, ktora skoncila pomerne vysoko, na 7. mieste. Predbehlo ju len
Finsko a Dansko. Viésina §tatov EU sa nachadzala v prvej polovici rebricka a ich skore sa
pohybovalo okolo 50 az 60 bodov, ¢o naznacuje priemerna doveru v institacie. NajlepSie
sa vramci tohto piliera umiestnili zapadoeurdpske Staty, ktorych skére presahovalo 70
bodov, najhorsie na tom bolo Grécko spoctom bodov 50,5 av celosvetovom hodnoteni
obsadilo 87. miesto. Pri tomto pilieri maju §taty EU priestor na zlepSenie, ked’ze silné
institacie su zékladnym predpokladom dlhodobého rastu a produktivity. Toto relativne
nizke skore vypoveda aj oschopnosti institicii zabezpecit' zakladné vlastnicke prava
abezpecnost. Institicie byrokraticky zatazuji obc¢anov, zvySuji podnikom transakéné
naklady, ¢o postihuje hlavne ob¢anov a malé podniky. Ako ddsledok tu vznika priestor pre
korupciu. V ramci tohto piliera sa skima aj miera vyskytu korupcie, ktora je opét’ relativne
vysoka ataktiez tu existuje miesto pre jej znizenie, hlavne v oblasti juznych a vychodnych
$tatov EU. V porovnani s ostatnymi ekonomikami sveta neskonéila EU zle, no pri pohlade
na d’aliie piliere a ich bodové hodnotenie pre EU je badatelné, ze EU ma v tomto smere
stale Co zlepsovat'.
o 2. pilier — Infrastruktira
Najvicsie ekonomiky EU, ako Franctzsko, Nemecko aVelka Britania, maji
v tomto pilieri vel'mi solidne hodnotenie, ktoré sa pohybuje okolo ¢isla 90 bodov. Ostatné
menSie Staty maju taktiez dobré hodnotenie, pohybujice sa okolo 70 bodov.
Infrastruktara zahfiiajuca  cestnq, zelezni¢n1, leteckt infrastruktiru ¢i  dostupnost’
k elektrine dosahujuca vysoké ¢isla hodnotenia vyrazne pomaha ekonomickému rozvoju.
Aj tu plati, Ze je lepSia v zapadnych a severnych $tatoch EU.
o 3. pilier — Technologicka pripravenost
Ak zoberieme do uvahy top 20 Statov sveta, ktoré maji v tejto oblasti najvacsiu
konkurenént vyhodu, tak tu najdeme devit $tatov EU. Ostatné §taty su taktiez na vel'mi
dobrych miestach, ¢ize mozeme konstatovat, e EU v tejto oblasti ako ekonomicky celok
dosahuje dobré vysledky. Skala vysledkov nam na druhej strane hovori tiez o tom, Ze
jednotlivé $taty maju medzi sebou badatelné rozdiely. Napriklad najhorsie v ramci EU je
Pol'sko a méa 54,4 bodov, najlepsie je na tom Svédsko s 85,2 bodmi. Zvysné §taty su na
Skale vrozmedzi tychto bodov rozmiestnené relativne rovnomerne sich rozdielnym
poctov, ¢o ndm vypoveda orozdielnosti irovni vramci adaptacii technoldgii, ako je

pouzivanie mobilnych telefonov ¢i internetu.
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e 4. pilier — Makroekonomicka stabilita
Makroekonomicka stabilita zahfna informacie ohl'adom inflacie a vysky dlhov. Pri
inflacii sa skamal pri najaktualnejSich udajoch z roku 2018 za rok 2017 jej priemer pre
roky 2016 — 2017. Pokial’ sa tento priemer pohybuje vrozmedzi 0,5 % az 4 %, tak je
videalnych hodnotach, ateda je Stitu priradené najvysSie mozné skore. Vysoké skore
dosahuja takmer vsetky staty EU. Pri dlhovej dynamike sa skima index
merajici verejny dlh k HDP. Staty dosahuji relativne dobré vysledky. Region je podla
tychto vysledkov makroekonomicky stabilny, ¢o hra vyznamnu rolu pri pomoci s prilevom
priamych zahrani¢nych investicii.
e 5. pilier — Zdravie
Tento pilier poukazuje na troven zdravotnej starostlivosti, ked’ze berie do uvahy
pocet rokov, ktoré sa moze novorodenec dozit’ pri dobrom zdravotnom stave, berac do
Givahy zdravotné postihnutia a tmrtnost. EU vykazuje vel'mi dobré vysledky a patri medzi
lidrov vo svete. Pristup k zdravotnej starostlivosti je v krajinich EU samozrejmostou
a dostane sa vo vysokej kvalite takmer kazdému.
o 6. pilier — Vzdelanie
Vzdelanie zahtiiajuce pocet rokov Skolskej dochadzky, pocet ziakov pripadajuceho
na ucitela, digitalne zru¢nosti, zrucnosti vyStudovanych Studentov apod. vypoveda
o vyssej kvalite v zapadnych $tatoch EU ako v jej ostatnych Gastiach, o plati takmer pri
vSetkych ukazovatel'och. Na vzdelanie ma pravo kazdy obcan tnie a to pre fiu predstavuje
vel’ku konkuren¢nti vyhodu oproti ostatnym ekonomikam sveta.
e 7. pilier — Efektivnost’ trhu s tovarmi
Konkurencieschopnost’ EU efektivnosti trhu s tovarmi sa
pohybuje priblizne v bodoch na $kale od 50 do70. EU méa vtomto smere medzery,
napriklad voéi konkurencieschopnosti $tatov Azie, ako su napriklad Singapur, Japonsko
alebo Juzna Korea, ktoré st vtomto smere podstatne konkurencieschopnejSie. Urcite sa
viak neda povedat, Ze je na tom EU zle, stale sa jej jednotlivé §taty drzia v prvej polovici
rebricka. Poméaha tomu aj fakt, Zze obchodu nebréania Ziadne tarifné a netarifné prekazky
a mnoho obchodnych dohdd s tretimi krajinami.
e 8. pilier — Pracovny trh
Problém, ktorému EU v sti¢asnosti &eli je nedostatok kvalifikovanej pracovnej sily,
¢o sa odrdZza aj na nizSom hodnoteni tohto piliera, tykajuc sa to hlavne Statov
vychodnej EU. Aj napriek stale niz$ej miere nezamestnanosti v EU maju niektoré $taty
problém s pracovnou silou. Av$ak pracovné trhy v krajinach EU sa liia vd’aka viacerym
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faktorom, ktoré na ne vplyvaju, ako napriklad produktivita prace, flexibilita pracovného
trhu, ¢i naklady prace. Okrem nedostatku kvalifikovanej pracovnej sily EU &eli aj starnutiu
obyvatel’stva, ¢o predstavuje konkurenéni vyhodu pre iné svetové ekonomiky.
e 9. pilier — Finan¢ny trh
EU je aj vtomto pilieri na relativne vysokych prieCkach. Do uvahy sa tu berie
finanéné zdravie ekonomiky okrem iného aj na zaklade miery zlyhanych taverov, mienke
0 zdravi bank, kapitalizacii trhu alebo dlhov domécnosti. Najhorsie z ekonomik EU bolo
hodnotené Grécko, na zaklade dlhovej krizy v roku 2012, z ktorej sa ekonomika este sto
percentne nezotavila, a to aj na zaklade HDP na obyvatela, ktoré rapidne kleslo, a od roku
krize bankového sektora vroku 2013. Tieto dve ckonomiky maji vysoky podiel
nesplacanych uverov na celkovych tverov, a v ramci tejto podkategorie taktiez obsadili zo
Statov EU posledné prie¢ky. S nesplacanymi Gvermi mé znacny problém aj Taliansko,
ktory predstavuje riziko pri vzniku potencidlnej krizy. Okrem iného zaostava aj v kategorii
zachytavajuce] podiel bankového kapitalu na celkovych aktivach banky. Ten je
nedostatoény aj v Spanielsku a Portugalsku. V kone&nom zosumarizovani je viak EU ako
taka relativne konkurencieschopna. Na chvoste celkového rebricka je uz spominané
Grécko a Cyprus, aekonomiky PIIGS, ktoré boli najviac postihnuté dlhovou krizou
v eurozone (Portugalsko, Taliansko, Irsko, spominané Grécko a Spanielsko). Finan¢na
situécia je relativne stabilna a vacSina ekonomik EU v rebri¢ku dosahuje hodnoty od 60 do
70 bodov.
e 10. pilier — Velkost trhu
Konkurenéni vyhodu pre EU predstavuje pilier velkosti trhu, kde sa hodnoti
import do ekonomiky a HDP v parite ktpnej sily. HDP v parite ktpnej sily prirodzene
tahaju najvicsie ekonomiky EU, zatial ¢o import ako percento HDP tahajui mensie
ekonomiky EU, ako Luxembursko, Malta, Belgicko, Slovensko, Holandsko ¢ Ceska
republika. To svedéi o otvorenosti ekonomik EU a o silnej konkurencieschopnosti EU
Vramci zahranicného obchodu. Na druhej strane treba povedat, Ze velmi vysoka
otvorenost’” ekonomik predstavuje taktiez urCiti mieru rizika vonkajSich vplyvom na
uroven rastu ekonomiky.
e 11. pilier — Sofistikovanost’ podnikania
Pilier zahfnajuci aspekty ako napriklad Cas zacatia podnikania, miera insolventnosti

spolo¢nosti, rast inovativnych spolo¢nosti ¢i potrebné naklady na Start podnikania hovori
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o relativne dobrej situacii v EU. Zapadné krajiny su v tomto pilieri pred ostatnymi, a teda
tu existuje priestor pre zlepSenie pre zvysné krajiny EU.
e 12 pilier — Inovacie
Pri tomto pilieri dosahuju opét’ lepsie vysledky zapadné ekonomiky. A to z toho
dévodu, Ze v ostatnych ekonomikéch sa vynakladd menej prostriedkov na vyskum a vyvoj.
Tieto ekonomiky produkuju zvicsa statky s nizSou pridanou hodnotou.

Co sa tyka prinosu Velkej Britanie na celkovej konkurencieschopnosti EU, ten je
vel'mi vyrazny. Velkd Britdnia je tretou najkonkurencieschopnejSou ekonomikou
EU. Vroku 2018 skonéila vramci Globéalneho indexu konkurencieschopnosti (GCI) na
O6smom mieste zo stoStyridsiatich Statov sveta, s po¢tom bodov 82. Oproti roku 2017 to
znamend prepad odve miesta, kedy Velka Britania skoncila na Siestom mieste
zo stotridsiatichpiatich statov sveta, spoctom bodov 84,2. Prepad spoOsobila hlavne
neistota kvoli Brexitu, no ekonomika vykazala aj napriek tomu vel'mi silny vykon. Tento
silny vykon v rdmci indexu je vysvetlovany tradi¢nymi silnymi strankami ekonomiky, ako
su dobre fungujuce trhy ¢i ziva dynamika podnikania. Silnymi strankami je urcite aj silny
pracovny trh a finanény trh. Vel'kd Britania v suCasnosti vyzerd menej pripravena
na prijatie novych informa¢nych akomunikacnych technologii, ¢o sa odrazilo aj na
hodnoti, ktoré je vradmci Stitu najslabSie zo vsetkych pilierov. Po uskuto¢neni Brexitu

ocakavame pokles Eurdpskej tinie v tomto rebri¢ku na nizSie miesto.
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ZAVER

Cielom nasej bakalarskej prace bolo ozrejmit mozné dopady Brexitu na
konkurencieschopnost’ Eurdpskej tinie Z makroekonomického hl'adiska, konkrétne sme sa
pozreli na zahranicny obchod FEurdpskej unie atiez aj Globdlny index
konkurencieschopnosti. Aby sa splnil ciel’, stanovili sme si ¢iastkové ciele. Prvym bolo
vymedzenie makroekonomického stavu ekonomickych celkov. HDP EU28 stapa
medziro¢ne priblizne o 2 %, inflacia osciluje okolo trovne 2 %, Co je ciel Eurdpskej
%. Ekonomika je v expanzii, podla niektorych ekonémov uz dosiahla svoj vrchol, no
kazdopadne vykazuje vel'mi dobry stav. HDP v roku 2018 pre EU28 bol vyse 15 bilionov
eur, v pripade Brexitu pride tnia priblizne o 2,3 biliénov eur, ¢o je 15 % jej HDP. Tiez
o¢akavame aj pokles HDP EU na svetovom HDP, a to priblizne o 3 %. Ekonomika Velkej
trovniach, o tla¢i na rast miezd a rast inflacie, ktora je vyssia ako priemer EU. Rast
inflacie je ovplyvneny aj slabou librou, nakol’ko st do krajiny importované drahSie tovary,

ktoré na nu vplyvaju.

Druhym ¢&iastkovym ciel'om bolo porovnanie zahrani¢ného obchodu EU pred a po
uskuto¢neni Brexitu. Zahrani¢ny obchod Eurdpskej unie je predovsetkym orientovany na
obchod medzi ¢lenmi EU (Intra EU obchod). Jednotlivé krajiny EU vyvazaju vo velkych
objemoch aj do Velkej Britanie. Z komoditného hladiska ide najmé o obchod so strojmi
a prepravnymi zariadeniami a S chemikaliami — ¢i uz sa jedna o import alebo export.
Z teritorialneho hladiska méa s Velkou Britaniou najvacsiu obchodnt bilanciu Nemecko
a Holandsko, pasivnu {rsko, ktoré je od importu z Velkej Britanie zavislé. Po uskutoéneni
Brexitu bude zahrani¢ny obchod krajin EU27 tvorit’ do VB vySe 6 % exportu a vySe 4 %
importu. Europskej tnii sa taktieZ zmenia top obchodni partneri. Velkd Britania v rdmci
exportu vytla¢i Cinu na tretie miesto, a vdaka svojmu vysokému objemu exportovanych
tovarov z EU obsadi druhé miesto. EU exportuje do Velkej Britanie tovary v hodnote 318
miliard eur, ¢o je priblizne 20 % z celkového exportu EU. Pri importe obsadi Velka
Britania ako obchodny partner EU tretie miesto, ¢im vytla¢i Rusko na $tvrtu priecku.
Eurdpska tnia importovala z VB tovary v hodnote 195 miliard eur, ¢o je priblizne 13 %
z celkového importu EU. V ramci obratu by VB obsadila tretie miesto s podielom 17 % na

celkovom obrate zahraniéného obchodu EU, v absolitnej hodnote 514 miliard eur. EU ma
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S VB hned’ po USA druhtl najvyssiu aktivnu obchodnu bilanciu vo vyske 124 miliard eur.
Zahrani¢ny obchod medzi EU27 a Velkou Britaniou bude kazdopadne zavisiet od
vzajomnej dohody medzi ekonomickymi celkami. V jednom zo scenarov sa ¢asom zvysia
naklady na obchod, a to ovplyvni postavenie Vel'kej Britanie ako partnera EU27, tym, ze
sa moze znizit' objem obchodu. Tento scenar vSak nie je v zaujme ekonomickych celkov,
pretoze by najviac poskodil obe ekonomiky. PopularnejSia moznost’ je ak by sa ekonomiky
dohodli tak, ze by na obchod neboli uvalené Ziadne tarifné ¢i netarifné prekazky. Pre
EU27 by sa Vel'ka Britania stala jednym z najvéac¢sich obchodnych partnerov, tak ako by to
bolo aj Vvopa¢nom pripade. Prilezitosti zahrani¢ného obchodu ma EU v novych
obchodnych dohodach, ktoré boli ratifikované v poslednych rokoch a do EU priniesli nové
pozitivne vysledky tychto dohdd. Napriklad dohoda s Juznou Koéreou zvysila obchod
medzi ekonomikami. Priniesla tak rozSirenie sortimentu a lacnejSie a kvalitnejSie tovary
ako odraz zdravého konkurencného prostredia. Nova dohoda s Japonskom, ktord bola
ratifikovana tento rok priniesla odstranenie obchodnych prekazok s touto ekonomikou.
Predpokladame, Ze jej dosledky sa este len prejavia pri zvysenom obchodovani. EU taktiez
rokuje o zavedeni dohody TTIP s USA. Nové dohody pozitivne vplyvaju na Zivotnu
troven v EU, kedZe prindaja vyhody obyvatel'stvu. V pripade uskutonenia
nepopularneho tvrdého Brexitu si EU moze &iastoéne presunut’, pripadne nahradit’ obchod
S tymito ekonomickymi celkami.

Tretim cielom bolo zhodnotenie Globalneho indexu konkurencieschopnosti pre
EU. Eurdpska tnia v ramci konkurencieschopnosti vykazuje vyborné vysledky, nakol’ko az
osem ekonomik patri do top 20 najkonkurencieschopnej$ich ekonomik sveta. EU ako celok
je vporovnani so svetovymi ekonomikami vel'mi konkurencieschopna, no treba vsak
podotknut, Ze jednotlivé krajiny sa medzi dost’ vyrazne liSia. Zapadné Staty st viac vyspelé
ako S$taty vychodnej Eurdpy. Silné konkurencieschopne oblasti Europskej unie st
predovSetkym oblasti zdravotnictva, vzdelania a velkosti trhu. Priestor na zlepSenie
vramci pilierov indexu predstavuje pilier efektivnosti trhu svyrobkami, kde st na
poprednych prieckach azijské Staty, atiez pilier dynamiky podnikania, kde zas vedu
Spojené Staty americké. Po vystipeni Velkej Britanie z Eurdpskej inie oCakévame jej
pokles v tohto rebri¢ku o niekol’ko miest, nakol’ko EU podla tohto indexu pride o svoju
tretiu najkonkurencieschopnej$iu ekonomiku.

Brexit bude pre Eurdpsku Uniu znamenat’ stratu jednej z najsilnejSich ekonomik
a poskodi obidvom zlc€astnenym stranam. Z hladiska zahrani¢éného obchodu poskodi viac

Velkej Britanii ako Eurdpskej unii ako celku. Vyhodné pre obe strany by urcite bolo, aby
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sa ekonomické celky dohodli na mékkom Brexite, a teda aby na obchod neboli zavedené
tarifné a netarifné prekdzky. To by malo najvdc¢si mozny pozitivny dopad pre Staty,

podnikatel'ov a obyvatelov.
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