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Uvod

Od konce 20. stoleti ziskava nemalou pozornost
- a to nejen ekonom - fenomén oznadovany jako
»high technology”, ,high tech organizace®, ,high
tech firma“. Vyspélé technologie a firmy, které
jsou jejich nositeli, hraji pozoruhodnou roli pfi tvor-
bé bohatstvi, zvlasté tehdy, nechapeme-li bohatstvi
pouze jako souhrn majetku (aktiv), ale jako Cisty
ekonomicky blahobyt, jako miru kvality Zivota.

Struéné a vystizné zachycuje vyznam high
tech firem, resp. high tech produktii American
Electronics Association: , The impact of high tech
products on people ‘s everyday lives is immeasu-
rable. High-tech products keep people safer and
healthier, enable them to be more productive at
home and on the job, and contribute to a better
quality of life." [10]

Pro mnoho zemi jsou high tech firmy klicem
k ekonomickému ristu a védeckotechnickému
rozvoji, slouzi jako zdroj inovaci a kreativity. Na
summitu Evropské rady v Lisabonu v bfeznu
2000 byl zahajen proces, jehoz cilem je do roku
2010 preménit EU v ,nejkonkurenceschopnéjsi
a nejdynamictéjsi znalostni ekonomiku, schop-
nou udrzitelného ristu s vice a lepsimi pracovni-
mi misty a s vice posilenou socialni soudrznosti*.
[8] Cesty dosaZeni tohoto cile byly spatfovany
v rozvoji znalostni spoleénosti, podpore vyzkumu
a vyvoje, odstrafiovani prekazek na vnitfnim trhu
a zlepsovani podnikatelského prostiedi, moderni-
zaci socialniho modelu, podpofe zaméstnanosti
a udrzitelného rozvoje.

1. Vymezeni high tech firmy

Vroce 1997 konstatuje Baruch [2], Ze pro tento
relativné novy termin, tj. pojem ,high tech firma“
nejsou dohodnuta logicka a méfitelna kritéria.
Pripomina obvyklé definice firem podle jejich veli-
kosti nebo podle typu jejich aktivity. Dosud nejsou
stanovena kritéria pro definice firem podle tech-

nologické urovné. Baruch prezentuje a analyzuje
definice, resp. defini¢ni kritéria nékolika autord
(viz tab. 1).

Sam Baruch na zakladé svého vyzkumu vymezu-
je tfi kritéria pro definici high tech firmy. Pro dvé
z nich uréuje i prahové hodnoty, u treti provadi
vy&et. Podle né&j je rozhodujici pro uréeni high
tech firmy:

I. Procento investic do védy a rozvoje v mini-

malni ¢astce 5 % z celkovych pfijmu.

IIl. Minimalné 10 % zaméstnanct s vysoko-

Skolskym vzdélanim (odvozeno od stavu
obvyklého v zapadnich zemich).
Produkt zalozeny na pokrogilé, unikatni
nebo vidé&i technologii, kam fadi elektroni-
ku, vypocetni techniku, farmacii, alternativni
energie, biotechnologii, vyspélé zbrarové
systémy, instituce védy a vyzkumu. (Sam
vSak upozoriiuje, Ze tento vyéet se mlze
v ¢ase ménit).

Z uvedeného je ziejmé, ze definice high tech
firem a urceni logickych a méfitelnych kritérii,
které by odlisovaly high tech firmy od ostatnich
firem, viibec neni jednoduché.

Prvnim problémem je vymezeni mnoziny vyspé-
lych technologii, druhym zavaznym problémem je
uréeni srovnavacich hodnot.

Z uvedenych kritérii se jevi jako nejvhodnégjsi:

A. Predmétem podnikani firmy je oblast vyspé-
lych technologii (dle vyétu), pficemz jejich
procesy a produkty je obsahuji. (Nejsou
tedy jen uzivateli high tech produkt().

B. Mira vysokoskolsky vzdélanych pracovniku
prevysuje pramér v zemi, kde firma operuje.

C. Vydaje na védu a vyzkum prevy$uji praimér
v zemi, kde firma operuje.

D. Rast trzeb za vykony a vlastni vyrobky,
resp. prisnéjsi ukazatel rist ucetni pridané
hodnoty pfevySuje pramér v zemi, kde firma
operuje.
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Tab. 1: Definic¢ni kritéria high tech firem vybranych autoru

autor definicni kritéria

a) podet inzenyrd a védcli zaméstnanych ve firmé
b) kratky zZivotni cyklus produktu

Riggs [12] c) riziko, vétsinou z hlediska produktu
d) rapidni zmény, které jsou pfi¢inou nestability (vétSinou vedou bud' k rozvoji,

nebo Utlumu)

Von Glinow a) vysok)f p?dl|. vedcuva inzenyra o
b) vysoké vydaje na védu a vyzkum vzhledem k trzbam

a Mohrman o . :

[17] c) rapidné se ménici technologie
d) primyslové prosttedi, které vykazuje potencial pro extrémné rychly rlst
a) vysoce vzdélani zaméstnanci, vétsinou védci a inzenyfi

Rogers b) rychly rast

a Larsen [13]

)
)
c) vysoka mira vydaji na védu a vyvoj vzhledem k trzbam
d) celosvétovy trh pro jejich produkty

a) procento inzenyr(, védcu a technikl vy$si nez pramér

)

b) nové produkty zalozené na implementaci védeckych myslenek
Kleingartner c) oddéleni védy a vyzkumu dllezitéjsi nez jina oddéleni firmy
a Anderson d) zavislost na akademické komunité z hlediska vzdélavani lidi vy$si nez v ostatnim
[6] pramyslu

e) narodni a mezinarodni trh

f) kratky Zivotni cyklus produktu
Oakey, a) inovaéni vstupy
Rothwell b) inovacni vystupy

a Cooper [9]

c) primyslovy rist

a) automatizace ovliviiujici fenomén zmechanizovani a zvySovani potiebnych
dovednosti
b) rozsahlé kapitalové investice a relativné nizky podil pracovnich nakladi v pomé-

Yuen [18
[18] ru k celkovym vyrobnim nakladtm
c) vysoka ziskova marze
d) vyuzivani drahych stroju a zatizeni, pticemz je dllezita kvalita
a) procento délniki v profesich, které vyzaduji pokrocilé technologické znalosti je
1,6 krat vy$si nez prdmérna hodnota v celém priimyslu
Carnoy [4] b) procento vS§ech zaméstnancti v profesich, které vyzaduji pokrocilé znalosti je
rovno nebo vyssi nez v ostatnim pramyslu
c) vysoké investice do védy a vyzkumu (vy$$i nez pramér v priimyslu)
Bambereger,
Bacharach a) investice do védy a vyzkumu jsou vy$8i nez 5 % roc&nich trzeb
a Dyer [1]
Zdroj: zpracovano na podkladé [2]
Vsechna tato kritéria slouzi k uréeni, zda kon- néz jsou vyspélé technologie vyznamné pro firmy
krétni firma je high tech firma. Zejména z hlediska jako ziskani nejvyssiho konkurenéniho potencialu
kritéria A jde o jiny pristup, nez uplatiuji napfi- tim, ze ..."ziskavaji vyspélé technologie po celém
klad ve svém vyzkumu V. Janecek a J. Hynek, pro svété..." a ,...snaZi se tyto technologie absorbovat
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v co nejvétsim méritku. Aspiruji na vybudovani
stale vétsi kapacity vyuzivani pokrodilych techno-
logii s cilem zvySovat svoji flexibilitu ve sméru zis-
kani vyhod z rozsahu produkce a diferenciace.”
[6] Toto pojeti odpovida druhému vyvojovému
stadiu ekonomiky podle M. E. Portera, ktery je
charakterizuje jako ,ekonomiku zamérenou na
efektivitu a taZenou investicemi* [11]. Pfitom
ptistup V. Janecka a J. Hynka je pochopitelny.
| firmy, které ,pouze” vyuzivaji high tech produkty,
mohou vyznamné prispivat k riistu bohatstvi, resp.
kvality spotfebovavané produkce. (Jeden priklad
pro ilustraci: tézko si Ize predstavit poskytovani
tzv. inteligentniho revolvingu jako standardniho
bankovniho produktu bez nasazeni vyspélych
informacnich a komunikaénich technologii, které
umoziuji on-line posuzovat zustatky na jednotli-
vych gastech Udtu a presmérovavat Sastky podle
stanoveného algoritmu.)

High tech firmy jsou ekonomické subjekty,
které svymi produkty (vyroby, zbozim a sluzbami)
pomahaji rozsifovat v ekonomice high tech pro-
dukty a tim podnécuji inovace a technicky, resp.
technologicky pokrok se v§emi jeho dlsledky na
tvorbu bohatstvi. Toto pojeti spise koresponduje
s tfetim vyvojovym stadiem ekonomiky podle M.
E. Portera, ktery takovou ekonomiku oznacuje
jako ekonomiku ,zaméfenou na inovace a vytva-
feni unikatnich hodnot". V ni se ,hlavnim zdrojem
konkurenceschopnosti stava schopnost vytvaret
inovativni produkty a sluzby za pouziti modernich
technologii a vyspélych technologickych postu-
pua.* [11]

2. High tech firmy, technicky pokrok
a modifikace produkéni funkce

Vliv high tech firem na ekonomiku statl, po-
tazmo na ekonomické vysledky ostatnich firem,
je zasadni. To Ize dokladovat nejen verbalné, ale
i graficky.

P¥i verbalnim vyjadieni bude bezpochyby zdi-
raznovana kvalita produkce vytvarena high tech
firmami, umoznujici spotfebu na vy$Si urovni
uspokojeni zékaznika-spotrebitele. Pljde soucas-
né o produkci, jejiz vyroba méné zatizi Zivotni pro-
stiedi. V ramci verbalniho vyjadieni sehraje jisté
téZ vyznamnou roli i multiplikaéni efekt, ktery high
tech firmy vyvolaji tim, Ze investice realizované
v téchto firmach vyvinou v klasickém pojeti inves-
ticniho multiplikatoru celou fadu investic u ostat-
nich firem. Zvladt vyznamné se v této souvislosti
muUze projevit i princip akcelerace ve smyslu
opaéného zretézeni, nez které vyvolava stale se
snizujici efekt multiplikované fady veli¢in. Pfitom
zde neni nutné chapat akcelerator klasicky, tj. ve
spojeni s amortizaci.

Grafické vyjadfeni problému Ize spojit s izok-
vantovou analyzou. Ta ve své nejjednodussi podo-
bé vyjadfuje statickou vazbu mezi dvéma vstupy
(kapitalem a praci, tj. K, L) a produktem znazor-
fiovanym izokvantou (i) v rGznych kombinacich,
pfitom vzdy pouze jedna je optimalni. Posun izo-
kost (1) vyjadfuje nejen cenu vstup(, ale i mnoZstvi
investovanych prostredk; tvar izokvant (i) odrazi
substituéni poméry vstupl pfi tvorbé vystupu. To
vSe je ziejmé z obr. 1.

Obr. 1: Izokvantova analyza

Kj

L

Zdroj: vlastni konstrukce
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Obr. 2: Srovnani efektivnosti v kratkém a dlouhém obdobi pfi ristu mnozstvi produkce

K

Ly Lz

Z vy$e uvedeného obrazku je zaroven ziejmé,
ze za jinak nezménénych okolnosti je k vétsimu
vystupu - vySe polozené izokvanté (i) - nutné pouzit
i vétsi mnozstvi obou vstupt. Problém pak muze
vzniknout tehdy, je-li jeden ze vstupt omezen, coz
je pravé typické pro tzv. fixni faktory vyroby, ktery-
mi jsou kapitalové statky. MoZnost jejich pouziti ve
vétsim rozsahu je pouze v tzv. dlouhém obdobi, tj.
v takovém marshallovském ¢asovém horizontu, ve
kterém je mozny technicko-ekonomicky pokrok.
Bez néj je ceteris paribus kapital fixovan, to
znamena, Ze se nachazime v tzv. kratkém obdobi.
Tedy preklenuti kratkého obdobi a dosazeni toho,
aby se i kapital stal variabilnim vstupem, zalezi na
subjektech, které takovy pokrok zajistuji, a témi
jsou pravé high tech firmy. Samoziejmé nelze tvr-
dit, Ze bez technického pokroku nelze vyrabét vice

Zdroj: vlastni konstrukce

produktd, ale bylo by pak nutné smifit se s tim, ze
vyroba bude neefektivni, jak ukazuje obr. 2.

Z obrézku je ziejmé, ze chceme-li v kratkém ob-
dobi, tedy v situaci fixovanych kapitalovych statki
na urovni K1 vyrobit mnozstvi produkce i,, pak se
izokosta |, stane se¢nou této izokvanty i, coz je
nade v§i pochybnost suboptimalni stav. Pritom
v dlouhém obdobi, tedy za situace, kdy zadny
z faktorG vyroby fixovan nebude, Ize stejné mnoz-
stvi produkce (i,) vyrobit s podstatné mensimi
investovanymi prostiedky, které ukazuje izokosta
I,” (¢erchovana), kterd umoziuje optimalni kom-
binaci vstupli (K, L,") v ramci te€noveho Feseni.
Vyse uvedené skute¢nosti maji zasadni vliv na
produkéni funkce. Ty by mély jiny sklon v pfipadé
fixovaného kapitalu, tedy v tzv. kratkém obdobi, tj.
bez produkce high tech firem, a jiny sklon v pfi-

Obr. 3: Sklon produkcni funkce v kratkém obdobi (linearné zjednoduseno)

Q;

Zdroj: vlastni konstrukce
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Obr. 4: Sklon produkc¢ni funkce v dlouhém obdobi (linearné zjednoduseno)

TPpo
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padé dlouhého obdobi, kdy se efekt high tech
firem projevi. Prvni z uvedenych pfipad(i ukazuje
obr. 3.

Z obr. 3 je v navaznosti na logiku obr. 2 ziejmé,
ze ke zvySeni mnozstvi produkce je nutné radi-
kalni zvyseni variabilniho faktoru vyroby (prace,
L), tedy potazmo velké navySeni investovanych
provstFedkﬂ - viz posun izokosty z |, na |, na obr.
2. Re&eni potteby vétdiho mnoZstvi produkce bez
high tech firem je tudiz suboptimalni a nevyjadiu-
je zadouci pomér vstupd a vystupu.

Zcela opacného vysledku je dosazeno v dlou-
hém obdobi, tedy za predpokladu, Ze produkce
high tech firem umozni zmény u do té doby fixo-
vaného vyrobniho vstupu (kapitalu, K). K dosazeni
stejného zvySeni mnozstvi vystupt staci mensi
zvySeni mnoZstvi vstupl - viz izokosta |, z obr.
2 v porovnani s izkostou |, resp. |, a jeji kontakt

KiLi
Zdroj: vlastni konstrukce

s izokvantou i,. To v8e pfevedeno do produkéni
funkce dlouhého obdobi ukazuje obr. 4.

Na obr. 4 |ze pozorovat ve srovnani s obr. 3 str-
méjsi rast produkéni funkce, coz dokladuje vyssi
stupen ekonomické efektivnosti, resp. pfiznivéjsi
pomér vstupl a vystupl. Pro dosazeni vétsi vy-
povidaci schopnosti vy8e uvedenych zavér( lze
spojit obr. 3 a 4 do jednoho obr. 5.

Vliv high tech firem na ekonomickou efektivnost
je o to intenzivnéjsi, o co rychleji dokazou s novy-
mi poznatky pfichazet na trh. Tim de facto stale
zkracuiji tzv. kratké obdobi nesouci s sebou punc
alespon relativni neefektivnosti (za situace zvy$o-
vani produkce) a transformuji tak ekonomickou
realitu do dlouhého obdobi, ve kterém k vyse zmi-
novanym neefektivnostem dochazet nemusi. To
je za stavajici situace omezenych zdrojd moment
nanejvys$ vyznamny.

Obr. 5: Porovnani sklonti produkénich funkci kratkého a dlouhého obdobi
(linearné zjednoduseno)

Qi

Qaoo
Qong
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Qo
Qqke

TPoo
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/ KLy Like
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Zdroj: vlastni konstrukce
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3. Dynamika ristu high tech firem
v oblasti EMEA

S ohledem na vy$e uvedené se ukazuje jako
nanejvy$ potrebné vénovat pozornost pozici high
tech firem, jejich rastu, a to ve véts§im nez narod-
nim ekonomickém prostoru.

Vychodiskem pro popis ristu high tech firem
jsou data zvefejnéna skupinou firmy Deloitte
Touche Tohmatsu pro technologie, media a tele-
komunikace (TMT) z jejich prizkumu ,Technology
Fast 500 EMEA Ranking"“, ktery zahrnuje v8echny
technologické obory od internetu po biotechno-
logii a od védy a Iékafstvi po poditace a hardware
v prostoru Evropy, Stredniho Vychodu a Afriky
(EMEA=Europe, Middle East, Africa) [15]. Vycho-
diskem hodnoceni firem je ukazatel miry ristu vy-
nosu za obdobi 5 let udavany v procentech. Sed-
my ro¢nik prizkumu zahrnuje 500 nejdynamictéji
rostoucich high tech firem s minimalnimi roénimi
vynosy 50 000 EUR v letech 2002-2006. Toto
kritérium zajistuje, Ze v rankingu nefiguruji firmy
ve startovaci fazi, u nichz neni vysoka dynamika
- v pripadé uspésného startu - prekvapujici.

3.1 Porovnani dynamiky ristu high
tech firem oblasti EMEA podle
oboru

Z hlediska obor0 jsou firmy ¢lenény do 8 sku-
pin. Poradi jednotlivych obort podle poctu firem
uvadi tab. 2, v jejim poslednim sloupci je rovnéz
uvedeno primérné poradi firem v jednotlivych
high tech oborech.

Z tabulky je patrné, ze nejvétsi pocet hodno-
cenych firem patfi do oblasti ,software”, naproti
tomu nejmensi pocet firem se do rankingu dosta-
lo z oblasti ,pogitace, periferni zafizeni®, tj. hard-
ware. Pfitom ale pravé oblast hardware dosahuje
nejvy$siho primérného poradi, ,software” je az
(tj. nejlepsiho) primérného poradi dosahuje obor
,média, zébava“, ktery je na cca 50 % hodnoty
oboru ,poditace, periferni zatizeni".

Kvantitativni charakteristiky ristu high tech
firem podle obor( zachycuje tab. 3, v niz jsou
zahrnuty Udaje o primérném pétiletém rastu
high tech firem pfislusného oboru a jejich roéni
primérny rust. Porovnani mezi jednotlivymi obory
umoziiuje 4. sloupec této tabulky, v némz je uva-
.pocitace, periferni zatizeni“ jako 100, ostatni
ro¢ni praimérné hodnoty jsou k nému porovnava-
ny. Posledni tfi sloupce tab. 3 zachycuji maximalni
rast za obdobi 2002-2006, minimalni rist za toto
obdobi a variaéni rozpéti.

Z hlediska roc¢niho prumérného rlstu trzeb
high tech firem vede obor ,polovodice, zafizeni®,
jehoz rust predstavuje 2,74 nasobek rustu oboru
s nejniz§im rustem, kterym jsou ,pocitace, perifer-
ni zatizeni“. Dva hardwarové obory zaujimaji obé
krajni pticky tohoto primérového rankingu. Tésné
za oborem ,polovodice, zafizeni* nasleduje obor
ykomunikace, vytvareni siti“, kde ale dochazi navic
k nejvy$simu variaénimu rozpéti v dynamice rustu
trzeb jednotlivych firem. Stfed rankingu zaujimaji
obory ,software" a ,internet; dynamika primér-
ného rlstu oboru ,biotechnologie” a ,ostatnich”
obort se prilis od posledni pozice nevychyluje.

Tab. 2: High tech obory podle ¢etnosti hodnocenych firem a jejich primérného poradi

high tech obor pocet firem prumérné poradi firem
software 200 276
komunikace, vytvareni siti 91 224
internet 72 235
biotechnologie 28 258
polovodice, zafizeni 26 199
media, zabava 10 144
poditace, periferni zatizeni 9 281
ostatni 64 254
celkem 500 X

Zdroj: zpracovano dle [ 15]
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Tab. 3: Rust trzeb high tech firem podle oboru
5 6
) @) ®) ) o @ @
. < L . aximalni | minimalni L
obor rust trzeb rocni pru- | sl. (3), kdyz . . . . variacni
o A rast trzeb ruast trzeb -
za 5 let mérny rust pocitace, rozpéti
(%) ) per.zaf.=100 za 5 let za 5 let
(%) (%)
polovodice, zafizeni 2 327 465 274 27 950 287 27 663
komunikace, 2309 462 272 50 612 288 50 324
vytvareni siti
media, zabava 1779 356 209 3982 384 3598
software 1252 250 147 17 193 278 16 915
internet 1199 240 141 7 785 286 7 499
biotechnologie 971 194 114 3379 288 3091
ostatni 960 192 113 4 557 278 4279
pocitace, 849 170 100 1907 205 1612
periferni zafizeni

Prekvapivé v8ak dosahuje na treti pficku obor
»media, zabava"“, coz bychom z hlediska sledovani
trendu neméli ponechat bez pozornosti (viz navic
i prumérné poradi firem tohoto oboru v tab. 2).

3.2 Porovnani dynamiky riistu high
tech firem oblasti EMEA podle zemi

Jestlize vychazime ze specifickeé role high tech fi-
rem pfi tvorbé bohatstvi, jak je naznageno v Gvodu,
a soucasné tvorbu bohatstvi méfime regionalné
(mysleno HDP jednotlivych zemi), stoji za to ana-
lyzovat pozici a dynamiku ristu high tech firem
rovnéz podle jednotlivych zemi.

Tab. 4 ukazuje pocty firem, které se kvalifikovaly do
rankingu podle zahrnutych tfi oblasti, evropské zemé
jsou dale klasifikovany podle svého vztahu k EU.

Evropska ,15" z hlediska podtu kvalifikujicich
se firem jasné vede, pfitom jde o nasledujici zemé

Zdroj: zpracovano dle [ 15]

(v zavorkach jsou zaznamenany podty firem v ran-
kingu): Velka Britanie (81), Francie (68), Holandsko
(61), Svédsko (50), Némecko (47), Finsko (2), Irsko
(18), Dansko (6), Portugalsko (3) a Rakousko (1).

Z 10 zemi pfistoupivéich do EU k 1. 5. 2004
se kvalifikovaly firmy z: Polska (9), Madarska (8),
Ceské republiky (7) a Slovenska (4).

Ze dvou zemi pristoupivsich do EU v roce 2007
je zastoupeno pouze Bulharsko, a to 1 firmou;
kandidatské zemé zastupuje Turecko s 19 firma-
mi. Z ostatnich zemi Evropy se kvalifikovalo Nor-
sko (44) a Rusko (6). Stredni Vychod je predsta-
vovan lzraelem a vySe zminénym Tureckem (64).
Afrika nema v rankingu zadného zastupce.

Na prvnich tfech mistech se pfitom umistily 3
izraelské firmy, 4. misto zaujala firma holandska,
5. pak firma z Velké Britanie.

Poradi zemi je ovlivnéno pochopitelné nejen
poradim jednotlivych firem, ale rovnéz jejich po-

Tab. 4: Pocty dynamicky rostoucich high tech firem podie oblasti EMEA a vztahu k EU

oblast pocet firem skupina zemi podle vztahu k EU pocet firem
15 EU (prfed 1. 5. 2004) 357
10 EU (od 1. 5. 2004) 28
Evropa 436
2 EU (od 1. 1. 2007) 1
ostatni zemé Evropy 50
Sttedni Vychod 64 kandidatské zemé 19
Afrika 0 X X
Zdroj: zpracovéno dle [15]
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Tab. 5: Poradi zemi podle priimérného poradi firem zarazenych do rankingu

o | @2 orimeme | (1) @) oriméme
poradi zeme pofadi firem poradi zeme pofadi firem
1. Bulharsko 40. 11. Irsko 247.

2. Portugalsko 180. 12. Finsko 254.
3. Slovensko 202. 13. Turecko 260.
4. Svédsko 212. 14. Madarsko 265.
5.- Polsko 213. 15. Francie 270.
5.- Velka Britanie 213. 16. Ceska republika 272.
7. Dansko 223. 17. Némecko 290.
8. Rakousko 239. 18. Norsko 306.
9. Izrael 240. 19. Rusko 383.
10. Holandsko 245, X X X
Zdroj: zpracovano dle [ 15]
Tab. 6: Riist trzeb high tech firem podle zemé
1) . (2). roé::l?)prﬁ- 4) . ma)fisrr:élni min(i?r:élni (.7). .
zemé rust trzel? mérny rast sl. (3),_kdyz rust trzeb rust trzeb variaent
za 5 let (%) %) Rusko=100 2a 5 let (%) | za 5 let (%) rozpéti
Izrael 3692 738 843 50 612 286 50 326
Bulharsko 3279 656 749 X X X
Polsko 2448 490 559 11 003 290 10 713
Svédsko 1610 322 368 11 143 310 10 833
Velka Britanie 1590 318 363 15 272 288 14 984
Portugalsko 1468 294 335 3013 B 2 462
Francie 1215 243 277 7 665 278 7 387
Holandsko 1192 238 272 17 193 290 16 903
Slovensko 1079 216 246 1721 385 1336
Némecko 1078 216 246 7 785 280 7 505
Dansko 1010 202 231 1789 286 1503
Irsko 991 198 226 2 839 285 2 554
Finsko 891 178 203 958 281 677
Turecko 861 172 197 3433 304 3129
z‘:j:j‘“ka 815 163 186 1399 311 1088
Madarsko 714 143 163 1372 329 1043
Rakousko 713 143 163 X X X
Norsko 711 142 162 4 557 288 4269
Rusko 438 88 100 782 278 504
Zdroj: zpracovano dle [15]
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¢tem. Potadi zemi, jejichz firmy se kvalifikovaly do
rankingu, ilustruje tab. 5, jejiz sloupce 3a a 3b
zachycuji primérné poradi firem dané zemé.

Kvantitativni charakteristiky rGstu high tech
firem podle zemi zachycuje tab. 6, v niz jsou za-
hrnuty Udaje o primérném pétiletém rastu high
firem jednotlivych zemi, které se do rankingu
kvalifikovaly, dale jejich ro&ni primérny rist. Po-
rovnani mezi jednotlivymi zemémi umoznuje 4.
pramérny roéni rust firem zemé (Rusko) jako 100,
ostatni roéni primérné hodnoty jsou k nému po-
rovnavany. Posledni tfi sloupce tab. 6 zachycuji
maximalni rast za obdobi 2002-2006, minimalni
rust za toto obdobi a variacni rozpéti.

Prestoze je tab. 6 zalozena na porovnani
pramérl jednotlivych zemi, zustava lzrael na své
prvni pozici; souc¢asné je vidét, ze 8,43 krat pre-
vySuje v primérné dynamice rastu high tech firem
posledni zemi ratingu, tj. Rusko. Pomineme-li Bul-
harsko a Rakousko, které jsou zastoupeny v ran-
kingu pouze jednou firmou, pak prekvapuje svym

umisténim Polsko, a to s vyraznym predstihem
pred dalsi zemi, évédskem, které je srovnatelné
s Velkou Britanii a Portugalskem. Nejvétsi stred-
ni skupina, jejiz rozpéti je mensi nez 100 bodu
z hlediska primérného rustu trzeb high tech
firem za&ina Francii (277 bodt) a kon&i Ceskou
republikou (186 bod), ¢imz tato pouze 1,86 krat
prevysuje prdmérnou dynamiku ruskych firem.

Stoji za zminku i nejvy$si variaéni rozpéti rastu
izraelskych firem, které jsou se znaénym odstu-
pem nasledovany holandskymi a britskymi fir-
mami. Nejvyrovnanéjsi dynamika rdstu high tech
firem je v Rusku a Finsku.

4. Vztah ekonomického prostredi
zemé, rozvoje high tech firem
a tvorby bohatstvi

Rozvoj high tech firem se jevi jako pozitivni faktor
pro ekonomiku jednotlivych zemi. Otazkou je na
jedné strané, jak celkové ekonomické prostredi
napomaha existenci a rlstu téchto firem, na strané

Tab. 7: Index ekonomické svobody a ukazatele rozvoje high tech firem vybranych zemi

index dynamika rustu pocet pocet
zemé ekonomické high tech firem high tech firem high teclzh firem
svobody (Rusko=100) na 1 mil. obyv.
Irsko 82,4 226 18 4,964
Velka Britanie 79,5 363 81 1,378
Dansko 79,2 231 6 1,133
Holandsko 76,8 272 61 4,064
Finsko 74,8 203 22 4,246
Némecko 71,2 246 47 0,570
Svédsko 70,4 368 50 5,822
Rakousko 70,0 163 1 0,124
Norsko 69,0 162 44 10,359
Slovensko 68,7 246 4 0,744
Ceska republika 68,5 186 0,680
Madarsko 67,2 163 8 0,785
Izrael 66,1 843 45 8,110
Francie 65,4 277 68 1,162
Portugalsko 64,3 335 3 0,290
Bulharsko 62,9 749 1 0,126
Turecko 60,8 197 19 0,336
Polsko 59,56 559 0,238
Rusko 49,9 100 0,041
Zdroj: zpracovano dle [15], [3],[ 14]
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Obr. 6: Porovnani urovné HDP na obyvatele a priimérného pétiletého ristu high tech firem
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druhé, zda Ize vysledovat vztah mezi rGistem high
tech firem (v podobé ukazatele ristu trzeb) a bohat-
stvim pfislusné zemé (méfeno HDP na obyvatele).
Pro kvantifikaci urovné ekonomického prostredi
zemé byl vyuZit index ekonomické svobody, ktery zve-
fejriuji The Heritage Foundation a The Wall Street
Journal [3]. Celkové hodnoceni ekonomického pro-
stredi zemé vychazi z jednotlivych kritérii, mezi néz
patfi 10 ,svobod": svoboda podnikatelska, obchod-
ni, dafiova, svoboda pfed statni intervenci, svoboda
ménova, investi¢ni, finanéni, ochrana vlastnickych
prav, svoboda pted korupci, pracovni svoboda.
Pozice high tech firem v ekonomice zemé je
popséna jednak relativni primérnou dynamikou
rustu jejich trzeb, jednak podétem téchto firem

Zdroj: zpracovano dle [16] a [16]

a poc¢tem high tech firem pfipadajicich na 1 mi-
lion obyvatel pfislusné zemé v analyzovaném ran-
kingu. Pfehled o jednotlivych zemich podava tab.
7, v niz jsou zemé fazeny podle velikosti indexu
ekonomické svobody sestupné.

Vypocitame-li miru korelace (pomoci Pearsono-
va korelaéniho koeficientu) mezi indexem ekono-
mické svobody a poc¢tem high tech firem na 1 mil.
obyvatel, ziskame hodnotu 0,31, ktera predstavuje
zhruba tfetinovou (nevelkou) pozitivni korelaci.

V pripadé zjistovani miry korelace (opét pomoci
Pearsonova korelaéniho koeficientu) mezi inde-
xem ekonomické svobody a relativni primérnou
dynamikou ristu high tech firem, ziskame hod-
notu -0,13, jez signalizuje velice nizkou, ale ten-
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tokrat zapornou korelaci. Predpokladana pozitivni
vyznamna korelace mezi jednotlivymi hodnotami
se v tomto prizkumu nepotvrdila.

Druhou otazkou je vazba mezi primérnou dy-
namikou rastu high tech firem a Urovni bohatstvi
prislusné zemé. Toto porovnani je ilustrovano
v grafu (obr. 6), v némz jsou sefazeny zemé podle
velikosti rozdilu (sestupné se zohlednénim klad-
nych a zapornych hodnot) mezi velkosti HDP na
obyvatele v roce 2006 (PPS, tis. USD) a relativni
pramérnou dynamikou rustu high tech firem.

Z grafu (Obr. 6) je vidét, Ze u vétsiny zemi (11)
prevazuje urovert HDP na obyvatele v roce 2006
nad dynamikou ristu high tech firem z obdobi
2002-2006. Posledni zemi v rankingu v tomto
porovnani je nase republika. U zbyvajicich 8 zemi
naopak rist high tech firem predstihuje ve sledo-
vaném obdobi HDP na obyvatele.

Pro zjisténi miry korelace byl raking upraven tak,
ce. V souboru zlstalo tedy 13 zemi z 19. Po této
Upravé dosahl Pearson(v koeficient korelace mezi
pramérnou dynamikou ristu high tech firem z ob-
dobi 2002-2006 a HDP na obyvatele v roce 2006
hodnoty 0,62, coz ukazuje na téméf 2/3 pozitivni
korelaci (s védomim provedené uprav vzorku).

5. Vysledky aplikace shlukové ana-
lyzy pri hodnoceni vztahu mezi bo-
hatstvim, podminkami jeho tvorby
a dynamikou rastu high tech firem

Relace zachycené na obr. 6 ukazuji na nejedno-
znaény vztah mezi Urovni bohatstvi (HDP/obyv.)
a rGstem high tech firem. K blizS§imu posouzeni
jednotlivych typl vztah(l byla aplikovana hierar-

chicka shlukova analyza s vyuzitim statistického
softwarového produktu Unistat, pficemz k uréeni
vzdalenosti objektl byla pouzita Euklidovska vzda-
lenost, byla provedena standardizace, tj. normo-
vaci transformace proménnych a jako shlukovaci
metoda byla zvolena metoda primérné vzdalenos-
ti (blize k technice shlukové analyzy [7]). Shlukova
analyza byla provedena jednak na zakladé 6 uka-
zatel(, jednak na zakladé 3 ukazatel(, byly vytvore-
ny dendrogramy, z nichz byly uréeny shluky a tzv.
odlehla data (do zadného shluku nezarazena).

V prvnim pfipadé byly shluky tvofeny pomoci
ukazatelt: (1) primérny rist trzeb high tech firem
za obdobi 2002-06, (2) primérny rist HDP za ob-
dobi 2002-06, (3) HDP na obyvatele v roce 2006,
(4) pocet high tech firem na 1 mil. obyvatel v ran-
kingu roku 2006, (5) index ekonomické svobody
a (6) index konkurenceschopnosti pfislusné zemé
za rok 2006; slo o pomérné Siroké posouzeni po-
zice jednotlivych zemi. V druhém pfipadé byl po-
Set ukazatel(i snizen na polovinu a byly jimi pouze
(1) primérny rust trzeb high tech firem za obdobi
2002-06, (2) index ekonomické svobody a (3) in-
dex konkurenceschopnosti prislusné zemé za rok
2006. Pozornost byla zaméfena zejména na to,
jak vyzniva pozice high tech firem v pfislusnych
zemich v souvislosti s ekonomickym prostfedim
uvnitf zemé (index ekonomické svobody) a nave-
nek (index konkurenceschopnosti).

Tab. 8 zachycuje zemé tvorici shluky i zemé vy-
stupujici jako ,odlehla data“, tedy do zadného

shluku nepfislusejici v obou sledovanich. (ltali-
cem jsou psany rozdilné umisténé zemé).

Z uvedeného prehledu je ziejmé, ze shluk 1
tvofi tzv. transformujici se ekonomiky, dnes cle-
nové EU, které dosahuji v oblasti high tech firem
v jistém smyslu pozoruhodnych vysledku. Shluky

Tab. 8: Vysledky shlukové analyzy

oznaceni zemé ve shluku zemé ve shluku
shluku sledovani se 6 ukazateli sledovani se 3 ukazateli
Shluk 1 Bulharsko, Polsko Bulharsko, Polsko
Sved’sko., l’\le.mecko, Francie, Svédsko, Némecko, Francie,
Shluk 2 Velka Britanie, Holandsko, Velka Britanie. Holandsko. Norsko
Finsko, Dénsko, Rakousko rane, »or
Shluk 3 Irsko, Norsko, Portugalsko Irsko, Dansko, Finsko, Rakousko
Slovensko, Ceska republika, Madarsko, Slovensko, Ceska republika, Madarsko,
Shluk 4
Turecko, Rusko Turecko, Rusko
Odlehla data | lzrael Izrael, Portugalsko
Zdroj: vlastni zpracovani
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Obr. 7: Rozdéleni zemi EMEA do kvadranti podle relace mezi primérnym ro¢nim riistem HDP
a prumérnym roc¢nim ristem trZeb high tech firem za obdobi 2002-06
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Pozn.: Na ose x je zachycena dynamika rdstu trzeb high tech firem, na ose y je zachycena dynamika riastu HDP

2 a 3 v obou sledovanich zahrnuji zemé byvalé EU
15 véetné Norska, tedy vyspélé evropské ekono-
miky. Pouze Portugalsko se vymyka pfi porovnani
pouze tfi charakteristik a je v tomto sledovani za-
fazeno mezi odlehla data, kam v obou pfipadech
spada lzrael, jedni¢ka v rankingu dynamiky rlstu
high tech firem za obdobi 2002-06. Shluk 4 za-
hrnuje 3 ze zemi Visegradskeé &tyrky, navic v ném
figuruji vzdy Turecko a Rusko.

Shluk 1 Ize charakterizovat jako ekonomiky s vy-
sokym primérnym rlstem trzeb high tech firem,
relativné vysokym primérnym ristem HDP, rela-
tivné nizkym HDP na obyvatele, nizkym poctem
high tech firem na mil. obyvatel; index ekonomic-
ké svobody a index konkurenceschopnosti jsou
spise nizsi.

Shluk 4 vykazuje spiSe niz$i primérné rusty
trzeb high tech firem v rankingu, relativné vysoké
primérné rusty HDP, niz8i a primérné hodnoty
HDP na obyvatele, nizké podéty high tech firem na
mil. obyvatel; index ekonomické svobody i index
konkurenceschopnosti jsou spiSe nizsi. Az na

Zdroj: vlastni konstrukce

prumérny rist trzeb high tech firem se charakte-
ristika tohoto shluku podoba shluku 1.

Shluk 2 a 3 Ize celkové charakterizovat stfedni-
mi hodnotami priimérného ristu trzeb high tech
firem, nizkym primérnym tempem rustu HDP,
zpravidla relativné vysokym HDP na obyvatele, ko-
lisajicim poc¢tem high tech firem na mil. obyvatel,
zpravidla spi$e vy$$imi hodnotami indexu ekono-
mické svobody a indexu konkurenceschopnosti.
Odlisnost mezi ekonomikami shluku 2 a shluku
3 spociva ve velké rozkolisanosti jednotlivych
indikatord uvniti shluku 3.

Ptic¢inou odlehlosti dat Izraele je zejména pocet
high tech firem na mil. obyvatel a vysoky pramérny
rust jejich trzeb.

Pro vétsi ilustraci byla vytvofena matice sestava-
jici ze 4 kvadrantt (Obr. 7).

Prvni kvadrant vlevo dole prezentuje evropské
vyspélé zemé, protilehly treti kvadrant vpravo
nahote obsahuje dvé specifické zemé (Polsko,
Bulharsko) vyznadujici se vysokymi dynamikami
ristu obou sledovanych veligin. Velmi specifické
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postaveni a svou vyjime¢nost potvrzuje lzrael (vy-
soky rust dynamiky high tech firem, avSak s ohle-
dem na absolutni Uroveri HDP jen prdmérnou
dynamiku tvorby bohatstvi). Ve ¢tvrtém kvadrantu
vystupuje pomérné nesouroda skupina zemi - CR,
Slovensko a Madarsko, vedle toho ,evropsky
tygr* Irsko, skupinu dopliiuje Rusko a Turecko.
U posledni skupiny zemi je mozno konstatovat
pomérné dynamickou tvorbu bohatstvi, pro jejiz
podporu vSak neni dosud dostate¢né vyuzivan
potencial high tech firem.

Zaver

Od posledni ¢tvrtiny minulého stoleti je tfeba
poditat s novym prvkem ekonomiky, kterym jsou
high tech firmy. Pro jejich definici jsou dllezité
faktory jako: predmét podnikani v oblasti vyspé-
lych technologii, nadprimérny podil vysokoskol-
sky vzdélanych zaméstnanct (rys znalostni eko-
nomiky), nadpriimérné vydaje na védu a vyzkum,
nadprimérna dynamika rustu trzeb, resp. ristu
Ucetni ptidané hodnoty. Pfitom jsou v ¢&lanku
uvazovany high tech firmy jako poskytovatelé,
producenti vyspélych technologii, nikoli pouze
jejich uzivatelé.

Pro nové vyvojové stadium ekonomiky, které
je tazeno inovacemi, a pro zajisténi konkuren-
ceschopnosti nestaéi pouze vyuzivat high tech
produkty, je treba rozvijet v odvétvové struktuie
high tech firmy, které takové vystupy produkuiji.
Tim je umoznéno dosahnout strméjsiho sklonu
produkéni funkce, ktera je ovlivnéna technicko-
technologicko-ekonomickym  pokrokem  jako
zakladnim atributem tzv. dlouhého obdobi.

V analyze high tech firem podle oborli je nej-
pocetnéjsi obor ,software”, nejniz§i primérné
poradi firem dosahuje obor ,media, zabava“,

pramérné poradi firem predstavuje Portugalsko,
pomineme-li Bulharsko zastoupené pouze jednou
high tech firmy lzraele.

High tech firmy jsou vyznamnou komponentou
odvétvové struktury ekonomiky, ktera v sobé
imanentné obsahuje akcelera¢ni efekt. Otazkou
zUstava, zda ekonomické prostiedi zemé ma vliv
na jejich pocet ¢i dynamiku rustu, v provedeném
vyzkumu nebyla tato hypotéza potvrzena. Naproti
tomu je mozno spatfovat souvislost mezi dyna-

mikou rlstu trzeb high tech firem a dynamikou
rastu bohatstvi, a to se zohlednénim absolutni
urovné jeho vyse.

V zavéru ¢lanku je prezentovano shlukové roz-
déleni zemi podle zvolenych ukazatell, z néhoz
jsou patrné 4 hlavni skupiny zemi s rozdilnou po-
zici z hlediska high tech firem a tvorby bohatstvi.

Ptedlozena analyza ukazuje na opravdu vyji-
mecéné postaveni high tech firem, jejich roli jako
dynamizujiciho prvku ekonomiky, jehoZz mira vlivu
na jedné strané koresponduje se stavem ekono-
mického prostfedi a urovni ekonomického bohat-
stvi, na strané druhé intenzita jejich pusobeni
odpovida dynamice rlstu ptislusné ekonomiky.
Nedostatec¢ny rozvoj (extenzivni i intenzivni) téch-
to firem muZze byt povaZzovan za vyraz nedostatec-
nosti rozvoje regionalni ekonomiky.

Tento ¢lanek byl zpracovan v souvislosti s fe-
$enim vyzkumnych projektl ¢. 402/08/0848 a &.
402/05/2480, a to za podpory Grantové agentu-
ry Ceské republiky.
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ABSTRACT

HIGH TECH FIRMS AND THE CREATION OF WELFARE IN THE EMEA COUNTRIES

Ivana Kraftova, Jiri Kraft

High technologies and the firms that are producing these high technologies play an important
role in a creation of welfare. From the last quarter of the last century, we must take into account
this new element of economies, high tech firms. Several factors are important for their definition,
e.g.: a line of business in the scope of high technologies, supernormal rate of highly educated
employees (a feature of a knowledge economy), supernormal R&D expenditures, and supernormal
dynamics of revenue growth, respectively accounting value added growth.

It is necessary to pay attention to isoquant analysis in connection with production function in the
short, as well as long terms, to the influence of the investment multiplier effect, and the accelera-
tion effect. In the new development stage of an economy, which is pulled by innovations, as well
as for insured competitiveness, it is not enough to use high tech products only. It is necessary to
develop the high tech firms in the branch structure that produce these outcomes.

This way, it is enabled to reach a steeper production function inclination, which is affected by
technical, technological, and economic progress as a basic attribute of the so called long term.

The high tech firms are analysed on the basis of data from the representative ranking of 500
firms of the EMEA (i.e. Europe, Middle East, Africa) countries, provided by Deilotte Touche To-
hmatsu TMT, from the years 2002-2006. The firms were ranked according to branches - the most
numerous is the software” branch, ,the lowest average rank of the firms reaches the ,media, en-
tertainment” branch, the most dynamic revenue growth reaches the ,semiconductors, equipment”
branch. According to country, the highest number of the firms in the ranking was represented
by the United Kingdom, the lowest average rank of the firms was represented by Portugal, - if we
pass over Bulgaria, which is represented by one firm only, the most dynamic revenue growth was
reached by the high tech firms of Israel.

The high tech firms are an important component of the economic branch structure, which
immanently contains the acceleration effect. One question asks, if an economic environment in
countries influences their number or growth dynamics. This hypothesis has not been verified. On
the contrary, we can see the connection between the dynamics of revenue growth of high tech
firms and the dynamics of welfare growth - measured with the GDP indicator, taking into account
its absolute level.

In the article's conclusion, the cluster distribution of the countries is presented according to
the selected indicators. It is obvious that four main groups of countries exist; they have a different
position in terms of high tech firms and the creation of welfare.

Key Words: high tech firm, dynamics of growth, creation of welfare, EMEA countries
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